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Mainzer Schlossforum ,,Gesundheitspolitik

Beim Mainzer Schlossforum ,,Gesundheitspolitik“ gingen Mitte September auf Einladung
der Zahntechniker-Innung Rheinland-Pfalz sechs Experten aus Bundes- und Landespolitik,
von den Krankenkassen und der Interessenvertretung der Patienten der Frage nach, ob be-
reits die ,,Gesundheit oder ob ,nur‘ das System der Gesundheitsfinanzierung* in Gefahr ist.

Die Ergebnisse bisheri-
ger Reformen, darin
herrschte Einigkeit auf
dem Podium, haben die
Probleme, die sich aus
der demografischen
Entwicklung fiir das Ge-
sundheitssystem, die
Patienten, Arzte, Zahn-
arzte, Zahntechniker
und alle anderen Er-
bringer von Gesund-
heitsleistungen ergeben,
nicht abschliefend ge-
16st. ,Menschen und
Mittelstand werden zwi-
schen Gesundheitspoli-
tik und Markt zermah-
len“, hielt Landesin-
nungsmeister Manfred
Heckens aus Sicht des
Zahntechniker-Hand-
werks den Politikern
vor. Nach dieser be-
wusst provokanten Ein-
leitung entwickelte sich
eine sehr lebhafte Dis-
kussion auf dem Po-
dium und mit den 120
Teilnehmern der Veran-
staltung, die weniger von
Schuldzuweisungen als vom
Bemiihen, Lésungswege aufzu-
zeigen, getragen war.

Der Bundestagsabgeordnete
und Mitglied des Gesundheits-
ausschusses des Deutschen
Bundestages, Dr. Rolf Koschor-
rek, wies die Aussage, das Sys-
tem leide an der Gier der Hei-
lenden, zuriick und beschrieb
ebenso wie die Landtagsab-
geordnete und gesundheitspo-
litische Sprecherin der SPD-
Fraktion, Marianne Grosse, die
Notwendigkeit, das System zu
erhalten. Dr. Peter Schmitz,
der stellvertretende Fraktions-
vorsitzende der FDP-Frak-
tionim Rheinland-Pfélzischen
Landtag, erkannte im Gesund-
heitsmarkt einen poten-

land-Pfalz.

v.l.n.r. MdL Dorothea Schafer (CDU), Christiane Berg (VdAK), MdB Dr. Rolf Ko-
schorrek, Moderator Helmut Ahrens, MdL Dr. Peter Schmitz (FDP), MdL Mari-
anne Grosse (SPD), Wolfram-Arnim Candidus, Président der DGVP.

dies keine Losung sei
und dass damit das Ri-
siko heraufbeschworen
wird, dass in Deutsch-
land das Know-how ei-
ner ganzen Branche ver-
loren gehe. Einen schwe-
ren Stand hatte Christi-
ane Berg vom Verband
der Angestellten-Kran-
kenkassen Rheinland-
Pfalz mit ihrer Forde-
rung, die Zahntechniker
miissten sich zu gro-
Beren Einheiten zu-
sammenschlieBen, um

Manfred Heckens, Landesinnungsmeister der Zahntechniker-Innung Rhein-

Fotos: Rolf Walther

ziell boomenden Markt, in
dem eine gemeinsame An-
strengung, sachgerechte Lo-
sung zu finden, auch politisch
lohne. Wer den Mittelstand
zerstore, der zerstore das Sys-
tem. Fiir eine Stédrkung der Pa-
tientenrechte und mehr Pa-
tienteninformation pléadierte
Wolfram-Arnim Candidus,der
Prisident der Deutschen Ge-
sellschaft fiir Versicherte und
Patienten. Die Landtagsabge-
ordnete und verbraucher-
schutzpolitische Sprecherin
der CDU-Landtagsfraktion,
Dorothea Schiéfer, hatte die an-
wesenden Zahntechniker auf
ihrer Seite, als sie auf Zahner-
satzimporte zu sprechen kam.
Es herrsche bei den Experten
weitgehend Einigkeit, dass

dem Wettbewerbsdruck
widerstehen zu konnen.
Dr. Schmitz plddierte
dafiir, dem Zahntechni-
ker-Handwerk zu hel-
fen, die schwierigen
Jahre der Marktanpas-
sung zu iiberstehen, um
im Interesse der Patien-
tendas Know-howinder
Néhe der Praxis zu hal-
ten. Dass Krankenkas-
sen Vertridge mit Impor-
teuren abschlief3en, sei
eine politisch bedenkliche
Entwicklung. Der Moderator,
Publizist Helmut Ahrens, fand
abschlieBend versohnliche
Worte, als er das Bemiihen
lobte, sich nicht in Grundsatz-
debatten zu ergehen, sondern
problemorientiert Losungen
zu diskutieren. e

f4d Adresse

Zahntechniker-Innung
Rheinland-Pfalz

Essenheimer Stralle 125B
55128 Mainz
Tel.:06131/72077-20
Fax:06131/72077-07

E-Mail:
zti-rheinland-pfalz@t-online.de
www.zahntechnikerinnung.de

Grol3e Unsicherheit bei Mitgliedsbetrieben der VUZ nach Insolvenz

Nach VUZ-Insolvenz nun Doppelzahlung?

Diverse Lieferanten richten nach Insolvenz der VUZ im Juli 2008 ihre offenen Forderun-
gennun direkt an Mitgliedslabore.Das ,,gefdhrdet den Fortbestand kleinerer Betriebe*.

(hdk) - Nachdem wirtschaft-
liche Engpésse der Vereini-
gung Umfassende Zahntech-
nik e.G. (VUZ) Mitte Juli 2008
in einem Insolvenzantrag
miindeten, lie der einge-
setzte Insolvenzverwalter,
RA BerndDepping,dieandie
Lieferanten gezahlten Last-
schriften rickwirkend bis
Februar 2008 zuriickbuchen.
Einige Firmen fordern nun
die Begleichung der Rech-
nungen direkt von VUZ-Mit-
gliedslaboren.Teilweise wer-
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den sehr kurze
Fristen gesetzt,
manchmal sol-
len starke Preis-
nachldsse zur
zweiten Zahlung
bewegen. Man
sei sich der ,in
Einzelfillen so-
gar den Fortbe-
stand Kkleinerer
Betriebe gefédhr-
denden“ Situ-
ation bewusst,
heifit es z.B. in
einem Industrie-
schreiben vom
August.

ZT befragte den Wiirzbur-
ger Rechtsanwalt Thomas
W. SchiiBler nach einer ada-
quaten Reaktion. Er antwor-
tete:

,Nachdem der Insolvenz-
verwalter der VUZ die zent-
ral regulierten Posten meh-
rerer Monate zuriickgerufen
hat, drdngen die Vertrags-
lieferanten auf nochmalige

Rechtsanwalt Thomas W. SchiiBler ist Seniorpartner der tiberértlichen Rechts-
anwaltssoziett SCHUSSLER & PARTNER GBR mit Sitz in Wiirzburg und
Stuttgart. Er ist seit tiber 20 Jahren bundesweit fiir Dentallabore, seit 1989 fiir
ZT-Innungen und seit 1997 als standiger Berater des VDZI tatig.

Zahlung.Vereinbart ist aber:
JFiir die Geschiftsbesorgung
der Zentralregulierung und
die Delcrederehaftung erhélt
dieVUZ vom Lieferanten eine
Provision,die bei der Regulie-
rung der Rechnungen in Ab-
zug gebracht wird. Die von
VUZ bewirkte Ausgleichung

» Fortsetzung auf Seite 6
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»wAusbildung nichtnur Aufgabe der Grofibetriebe!*

Dipl.-Bw. Karsten Fuhr (K6ln) riumt in seinem Leserbrief mit den tiblichenVorurteilen gegen Ausbildung auf.

Geschéatzte Kollegen,

immer wieder ist die Ausbil-
dung unseres Zahntechniker-
Nachwuchses Thema — meist
aus eher unerfreulichen Griin-
den —sei es der generelle Riick-
gang der Ausbildungswilligkeit
unter uns Laborinhabern oder
die mangelnde Qualifikation
der Auszubildenden bzw. aus-
gebildeten Jungtechniker. Un-
ser Labor zieht es vor, ein an-
deres, deutlicheres Zeichen zu
setzen. So haben wir, statt der
ublichenzweibisdreiLehrlinge
der vergangenen Jahre, zum
August 2008 sechs neue Lehr-
linge eingestellt — immerhin
zwolf Prozent unserer gesam-
ten Belegschaft!

Dies geschah nach reiflicher
Uberlegung und mit Voraus-
sicht, denn folgende Meinung
vertrete ich hinsichtlich der
Ausbildungs-Diskussion:

Kosten

Logischerweise werden in
der Debatte zur Ausbildung
als Erstes die Kosten erwahnt.
Wenn ich im Internationalen
Zahntechnik Magazin (Aus-
gabe 7/2008) ,Lehrlingsausbil-

dung: Last oder Lust?“ gelesen
habe, dass Fachleute die Kosten
eines Ausbildungsplatzes auf
jahrlich 20.000 Euro errechnet
haben,so seheich diese Summe
sehr Kkritisch. Ich wiirde die er-
fassbaren Gesamtkosten eher
auf 10.000 Euro p. a. schitzen —
zumindest aber deutlich unter
den berechneten 20.000 Euro.
Zu den nicht erfassbaren Kos-
ten fiihren die Kklassischen
»Ausbildungsmuffel“ gerne das
Argument hinzu, dass die Aus-
bildung den Zahntechniker-
Meister viel Zeit (und damit
Geld) kostet. Auch wenn die
Ausbildung im Zahntechniker-
Handwerk aufgrund der ho-
hen technischen Anforderun-
gen und der Materialvielfalt
kostenintensiver als in anderen
Branchen ist, trage ich dieses
Argument nicht hundertpro-
zentig, denn wenn ein Lehrling
den Meister/Gesellen am An-
fang Zeit kostet, so entlastet ihn
der Lehrling mit zunehmender
Zeit auch spiirbar mit Aufga-
ben, die an ihn weiterdelegiert
werden konnen.

Integration in den Arbeits-
alltag

Die Forderung einiger Innungs-
vertreter (wie ebenfalls im
Bericht ,Lehrlingsausbildung:
Last oder Lust?“ beschrieben),
ein Lehrling sei nicht dazu da,
Kundenauftriage zu bearbeiten,
sondern ausschlieBlich zurVor-
bereitung auf die Priifung, teile
ich ebenfalls nicht. Wir versu-
chen, unsere Auszubildenden
unter Beachtung unseres Qua-
lititsmanagements moglichst
rasch in unsere Arbeitsabldufe
zu integrieren, damit sie nah an
der Praxis/Realitdt lernen, sich

mit Kunden- und Patientenan-
forderungen vertraut machen
und sich eben nicht bis zum
dritten Lehrjahr ausschlieflich
mit Phantommodellen ausei-
nandergesetzt haben!

Azubis als billige Arbeits-
krafte

In letzter Zeit beobachte ich
zunehmend ein anderes Pha-
nomen, welches die oben ge-
schilderte Kritik der hohen
Kosten entkréftet bzw. sogar
das Gegenteilbeweist: Auszu-
bildende werden zunehmend
als billige Arbeitskrifte zum
Gipsen, Putzen, fiir Reparatu-
ren und Botengénge (aus-)ge-
nutzt. Mehrfach wurde ich
dieses Jahr schon von jungen
und teils verzweifelten Aus-
zubildenden mit der Bitte an-
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gerufen, ihr Ausbildungsver-
haltnis zu tibernehmen, weil
der Lehrmeister des vorange-
gangenen Betriebes ihnen
einfach nichts beigebracht
hatte. Ich hoffe instdndig,
dass diese Betriebe vonseiten
der Azubis selbst, der Innung
und der Handwerkskammer
angezeigt werden, damit sich
diese Zustande nicht wieder-
holen.

Die Moral unserer Kranken-
kassen

Politisch ist es fiir mich beim
besten Willen nicht nach-
zuvollziehen, dass eine Viel-
zahl deutscher Krankenkas-
sen (als Korperschaften of-
fentlichen Rechts?) trotz eines
Festzuschuss-Systems (!) den
Import von Auslandszahner-
satz unterstiitzen und somit
im eigenen Land Arbeits- und
Ausbildungsplédtze vernich-
ten! In diesem Zusammen-
hang ist die Politik gefragt,
diesem Missstand schnells-
tens einen Riegel vorzuschie-
ben!

Keinen qualifizierten Nach-
wuchs?

Unter Kollegen wird hinsicht-
lich der Besetzung von offe-
nen Stellen gerne gemeckert,
dass es am Arbeitsmarkt kei-
nen qualifizierten Nachwuchs
mehr gibt. Aber woher soll der
auch kommen, wenn sich die
meisten Betriebe verweigern,
ihre Fahigkeiten weiterzuge-
ben? Ausbildung ist keines-
wegs eine ausschlieBliche
Aufgabe von GrofBbetrieben!
Auch wenn die Qualitidt der
Bewerbungen in den letzten
Jahren nachgelassen hat, so
haben wir - insgesamt be-
trachtet — mit unseren Auszu-
bildenden gute Erfahrungen
gemachtundaucheineVielzahl
von Thnen in ein spéteres Ar-
beitsverhéltnis tibernommen.
Denken Sie doch einmal iiber
die Einstellung eines (zu-
sétzlichen) Auszubildenden
nach!

Herzlichst,
Ihr Karsten Fuhr

Zehn Jahre hochwertiger Zahnersatz

Seit zehn Jahren steht die Galeotti Zahntechnik fiir qualitativ saubere und hochwertige Arbeit bei der
Herstellung von Zahnersatz.Vom erstenTag seiner Selbststdndigkeit an,dem 1.Juli 1998, hat sich ZTM
Michael Galeotti dazu verpflichtet, Zahnersatz fiir Patienten auf allerhochstem Niveau herzustellen.

Inzehn Jahren intensiver Aushildung hat sich ZTM Michael Galeotti (hinten, Mitte) ein sehr kompetentes Team geschaffen.

Als Zahntechnikermeister
weill Michael Galeotti, dass
zur guten Qualitédt auch gute
Qualifizierung seiner Mitar-
beiter gehort. Deshalb legt er
besonderen Wert darauf, dass
sich sein Laborteam stdndig
weiterbildet, um so den tech-
nischen und technologischen
Entwicklungen gerecht wer-
den zu kénnen.

Top-Zahntechnik fangt mit
einerTop-Ausbildung an. Aus

diesem Grund bildet Micha-
el Galeotti seit 1998 junge
Zahntechnikergesellen aus,
die dann von Anfang an und
Schritt fiir Schritt an die
internen Strukturen im La-
borund die Anspriiche an die
fertigen Arbeiten herange-
flihrt werden. So ist es der
Galeotti Zahntechnik gelun-
gen, ein fachkompetentes
Team aufzubauen, welches
genaueste Kenntnisse iiber

Kunden- und Patien-
tenanspriiche hat
und zu erfiillen weil3.
Seit Jahren ist das
Labor bereits nach
DIN-ISO zertifiziert.
Damit war bei ZTM
Galeotti aber nicht
Schluss. Um oberste
Patientensicherheit
zu erlangen, arbeitet
das Laborteam ak-
tuell intensiv an der
Zertifizierung nach
QS-Dental, das vom
Verband Deutscher
Zahntechniker-In-
nungen nach erfolg-
reicher Priifung des
Laborsvergeben wird. Dann
kann die Galeotti Zahntech-
nik offentlich nachweisen,
dass dasLabor alle Anforde-
rungen fiir die Qualitétssi-
cherung nach dem Medizin-
produktegesetz sowie dem
Arbeits-, Umwelt- und Ge-
sundheitsschutz erfiillt und
einhélt. Hochster Anspruch
istder Leitgedanke,von dem
sich der Zahntechniker-
meister treiben lasst. Das

macht sich bezahlt, denn
die Produkte der Gale-
otti Zahntechnik gelten als
erste Wahl, vor allem in
den Bereichen der hoch-
wertigen Zahnersatztech-
nik und Implantatprothetik.
Weil Michael Galeotti sei-
nen Beruf liebt und Meister
aus Leidenschaft ist, war es
fiir ihn wichtig, auch die be-
rufspolitischen Wege in der
Zahntechnik mitzugestal-
ten. Daher lag es nahe, dass
ermit seinem Labor in Clop-
penburg seit der Griindung
Mitglied der Niederséch-
sischen Zahntechniker-In-
nung und seit 2005 selbst
Mitglied imVorstand der In-
nung ist. m

J4d Adresse

Michael Galeotti Zahntechnik GmbH
Thorner Strafle 3a

49661 Cloppenburg
Tel.:04471/932299
Fax:04471/932288

E-Mail: galeotti@t-online.de
www.galeotti-zahntechnik.de

Eine Milliarde Minus bei GKVen

Die gesetzlichen Krankenkassen (GKVen) sind
nach einem Bericht der ,Hannoverschen All-
gemeinen Zeitung® im ersten Halbjahr 2008 mit
940 Millionen Euro deutlich ins Minus gerutscht.
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Ausgaben in Hoéhe von
79,24 Mrd. Euro hitten Ein-
nahmen von nur 78,30 Mrd.
Euro gegeniibergestanden.
Im vergangenen Jahr erziel-
ten die Kassen in den ersten

sechs Monaten einen Uber-
schuss von rund 307 Millio-
nen Euro,derbiszum Jahres-
ende auf 1,8 Milliarden Euro
anstieg. Eine Verbesserung
der Einnahmen wird auch fiir
den Rest des laufenden Jah-
res erwartet, weil ein Teil
der hoheren Lohnabschliisse
erst dann wirksam wird.
Auchistmit Mehreinnahmen
durch Beitrdge auf Weih-
nachtsgeld und durch die
weitere Zunahme beitrag-
zahlender Mitglieder zu
rechnen.

Im ersten Halbjahr stiegen die
Kasseneinnahmen je Mitglied
um 2,9 Prozent im Vergleich
zum Vorjahreszeitraum. Aller-

N

dings stiegen die
Ausgaben gleich-
zeitig um 4,5 Pro-
zent je Mitglied.
Fiir die Honorare
der Kassenirzte
mussten die Kran-
kenkassen schon
imersten Halbjahr
3,5 Prozent je Mit-
glied mehr zah-
len. Die Ausga-
ben fiir die Kran-
kenhausbehand-
lung stiegen um
3 Prozent je Mit-
glied, fiir Arznei-
mittel um rund
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Betriebswirt d. H. Roman Dotzauer, Fachredak-
teur der ZT Zahntechnik Zeitungund Laborinha-
ber in Chemnitz.

Liebe Kollegen,

mit schweren Worten rea-
giert der VDZI auf den Be-
trugsvorwurf gegen McZahn.
Insbesondere klagt der
VDZI all diejenigen an,
die mit Handelsstrukturen
durch ,billigen Zahnersatz
aus dem Ausland“ ans
»,schnelle Geld“ wollen. Von
einer flagranten Umgehung
der Handwerksordnung so-
wie von einer Verletzung ei-
nes ganzen Biindels gesetz-
licher und untergesetzlicher
Normen in der vertrags-
zahnérztlichen Versorgung
ist die Rede.

Zunédchst muss Klar sein,
dass die Sicherheit der Pa-
tienten im Mittelpunkt ste-
hen muss. Doch sind dane-
ben die Auffassungen des
VDZInoch zeitgemaf?
Waéihrend der VDZI scharfe
Pressemeldungen verfasst,
schlieBen groBe deutsche
Krankenkassen Koopera-
tionsvertrdge mit Firmen,
die schon aus ihrem Fir-
mennamen ableiten lassen,
dass es um ,Dental-Han-
del“ oder ,Import und
Export“ von Zahnersatz
geht. Hat der VDZI etwas
verpasst?

Ja, das hat er! Der Struktur-
wandel ist bereits so weit

FAd Der aktuelle Kommentar

vorangeschritten, dass der
VDZI offensichtlich tiberse-
hen hat, dass bereits viele
Mitgliedsbetriebe der In-
nungen derlei Handels-
strukturen in das tégliche
Angebotsprogramm des La-
bors aufgenommen haben.
Wer das bestreitet, muss
Antworten auf Fragen fin-
den wie:

}Ist eine Krone, deren
Stumpf in Deutschland
gescannt und in Schwe-
den hergestellt wird, Aus-
landszahnersatz — oder
nicht?

}Legen die Betriebe die
Originalrechnung  der
Frdszentren bei und be-
rechnen diese zum orts-
ublichen Preis (dem Preis
des Friszentrums) wei-
ter?

Sie sehen: Grundsétzlich er-
filllen nach Auslegung der
VDZI-Meinung Tag fiir
Tag Zahntechnische La-
bore den Tatbestand des
Betruges.
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Wirwissen, dass die Ausgren-
zung von Handelsstruk-
turen und das Schlechtreden
von Auslandszahnersatz
keinen Sinn machen. Ahn-
lich liegt es mit der Qua-
litét: In Deutschland gibt es
Labore, die trotz Meister-
brief nicht anndhernd in
der Lage sind, ein Mindest-
mafB an Qualitit zu lie-
fern. Wenn wir leichtfertig
schlecht iiber die Qualitét
unserer ausldndischen Mit-

bewerber sprechen und
denken, so konnten wir
sehr schnell in unserer
Uberheblichkeit vom Markt
gefegt werden. Andere In-
dustrie-und Handwerksbe-
reiche haben uns das schon
vorgemacht. Oder glaubt
man wirklich, dass die
Materialien, die von der
deutschen Dentalindustrie
nach China verkauft wer-
den, schlechter sind als das
gleiche Material hierzu-
lande?

Es ist gut, wenn der VDZI
der Offentlichkeit und be-
sonders der Politik Kklar
macht, dass die Verantwor-
tung fir eine zahntechni-
sche Leistung immer ein
Zahntechnikermeister ha-
ben muss. Doch dieses Ziel
wird die Handwerksbe-
triebe nicht schiitzen. Ein
Unternehmen, welches zur
besten Sendezeit Werbung
fiir Auslandszahnersatz
im Fernsehen finanzieren
kann, wird sich auch ein
Heer Zahntechnikermeister
zur Qualitdtskontrolle leis-
ten konnen.

Die besten Rahmenbedin-
gungen fiir zahntechnische
Unternehmen schaffen: Das
muss das Ziel desVDZI sein!
Und nicht das Bestreben,
alte Handwerksstrukturen
zu erhalten.

Wer den Handel mit Zahn-
ersatz heute in Abrede
stellt, wird morgen mogli-
cherweise im Markt keine
Rolle mehr spielen. Das
zeigen die eingangs ge-
nannten Kooperationsver-
trage. Ich wiirde mich sehr
freuen, wenn derVDZI und
dieInnungen endlichindie
Lage kdmen, dhnliche Ver-
trage mit den Krankenkas-
sen abzuschlieBen und die
Labore in jenen unterneh-
merischen Entscheidun-
gen absichern wiirden, die
flir den Fortbestand der
Unternehmen am sinnvolls-
ten sind. Das wiirde auch
viele Betriebe wieder moti-
vieren, in die Innungen
einzutreten. @

Thr Roman Dotzauer

TK und IKK-Direkt bereiten Fusion vor

Die Techniker Krankenkasse (TK) und die IKK-Direkt haben sich entschlossen,
zum 1.1.2009 einen Zusammenschluss anzustreben. Mit iber sieben Millionen
Versichertenwird die ,neue“ TK danndie grofite Krankenkasse Deutschlands sein.

Beide Krankenversicherun-
gen sind davon iiberzeugt,
dass jede von der Starke der
anderen profitieren kann.
Sie wollen ihren Versicher-
ten auch in Zukunft - in der
Welt des Gesundheitsfonds -
ein starker Partner sein und
Akzente im Qualitatswett-
bewerb setzen. Das neue
Unternehmen soll den Na-
men ,Techniker Kranken-
kasse“ tragen.

Fir die TK-Versicherten
wird sich dadurch nichts dn-
dern. Das gilt auch fiir die
meisten medizinischen Leis-
tungserbringer wie Arzte,
Zahnéarzte oder Kranken-
hauser. Wie hoch der Bei-
tragssatz der ,neuen” TK
sein wird, steht noch nicht
fest, denn die Hohe des Bei-
tragssatzes wird ab 2009
nicht mehr von den Kranken-
kassen, sondern von der
Bundesregierung festgelegt.
Er gilt dann einheitlich fiir
alle Krankenkassen.

Ideale Part-
nerschaft
Die TK und
die IKK-Di-
rekt sind ide-
ale Partner.
So sind bei der IKK-Direkt,
dieihren Sitz in Kiel hat, viele
Techniker und Zahntechni-
ker versichert. Die IKK-Di-
rekt hat — wie die TK - einen
berufsstandischen Hinter-
grund sowie eine schlanke
Verwaltung und Organisa-
tion.

Der TK-Verwaltungsrat wird
am 26. September 2008 iiber
die Fusion entscheiden. Der
Beschluss bedarf dann noch
der Genehmigung durch das
Bundesversicherungsamt
als zusténdiger Aufsichtsbe-
hérde und einer Priifung
durch das Bundeskartellamt.

Wachstum stiarkt TK im Wett-
bewerb

Die TK wird gestidrkt aus
dem Zusammenschluss mit

i@kt T(
e internette Krankenkasse = r ,m

Krankenkasse

der IKK-Direkt hervorgehen
und ihre Zukunftsfdhigkeit
im Gesundheitssektor weiter
verbessern. Nach der Fusion
dieser beiden kerngesunden
Unternehmen, die zum 1. Ja-
nuar 2009 vorgesehen ist,
werden bei der ,neuen® TK
iiber sieben Millionen Men-
schen versichert sein. Damit
wichst die TK zur groB-
ten Krankenkasse Deutsch-
lands. @

f4d Adresse

Techniker Krankenkasse
Bramfelder Stralke 140
22305 Hamburg
Tel.:040/6909-0

E-Mail: service@tk-online.de
www.tk-online.de
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Erster Dekan Dentaltechnologie gewahlt

Auf der Sitzung des Fachbereichs Dentaltechnologie wurde fiir den gleichna-
migen Studiengang Dr.med. dent. Gerhard Will zum neuen Dekan gewahlt. Der
Griindungsdekan, Prof. Dr.-Ing.habil. Gerd Grube, ibergab die Amtsgeschafte.

In ihrer Sitzung vom 20.08.
wéhlten die Dozenten des
Fachbereiches Dentaltechno-
logie an der SRH Fachhoch-
schule Hamm Dr. med. dent.
Gerhard Will ohne Gegen-
stimmen zum Dekan. Der
niedergelassene Zahnarzt
und Oralchirurg aus Liinen
ubernimmt das Amt von Rek-
tor Professor Dr.-Ing. habil.
Gerd Grube, der als Griin-
dungsdekan den neuen, inno-
vativen Fachbereich in seiner

Startphase begleitet hatte.

,Die Zahnheilkunde und mit
ihr die Zahntechnik befindet
sich zurzeit in einem deut-
lichen Wandel. Neue Kons-
truktions- und Fertigungs-
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techniken, z.B. die CAD/
CAM-Technologie, bestim-
men zunehmend die Produk-
tionsprozesse. Diese Ver-
dnderungen bediirfen aber
auch dringend einer Anpas-
sung der Lehrinhalte

Dr. Gerhard Will wurde Ende August einstimmig zum Dekan der

Dentaltechnologie an der SRH Hamm gewahit.

fiir Zahntechniker und
Zahnéarzte, sofern die
Deutsche Dentalbran-
che international wei-
ter ihre fiihrende Rolle
verteidigen mochte”,
erklarte Dr. Will. ,Ge-
nau hierauf ist der
neue Pionier-Studien-
gang in Hamm abge-
stimmt worden, in deut-
lichen Schwerpunkten
ergdnzt durch Inge-
nieurwissenschaften
und betriebswirtschaft-
liche Kenntnisse.“

Dr. Will, der als Dozent
auch die Facher Laser
in der Zahnheilkunde
und Implantologie ver-

treten wird, verfiigt tiber eine
tief greifende fachliche Er-
fahrung aus seiner mehr
als dreiBigjahrigen Tatigkeit.
Der neue Dekan ist Prasident
des Deutschen Zentrums
fiir Laserzahnheilkunde und
Griindungsmitglied der deut-
schen Gesellschaft fiir zahn-
arztliche Wasserhygiene. Da-
neben wirkt Dr. Will seit vie-
len Jahren an maBgeblichen
Stellen in der zahnérztlichen
Fachmedienlandschaft.

Die iiberaus positive Reso-
nanz aus Unternehmen der
Dentaltechnologie und den
Fachverbidnden gegeniiber
dem neuen Studiengang sieht
Will als Auftrag und Ver-
pflichtung: ,Den Wandel der
Zahnheilkunde zu beobach-
ten ist sicher interessant, ihn
jedoch mitzugestalten und so
dazubeizutragen,im interna-
tionalen Wettbewerb zu be-
stehen, ungemein spannen-
der.“ m

J4d Adresse

SRH Fachhochschule Hamm GmbH
Staatlich anerkannte Hochschule
der SRH

Sachsenweg 12

59073 Hamm
Tel.:02381/8710-732
Fax:02381/8710-739

E-Mail: info@fh-hamm.srh.de
www.fh-hamm.srh.de

Wahrer Ehrungsmarathon in Lengerich

GroBeFeierfiir ein Mitglied der ZTI Miinster: Die Manecke Zahntechnik GmbH
in Lengerich stoBt auf gleich drei beachtenswerte Feierlichkeiten an. Im 50. Ju-
bildumsjahr wurde dem Senior-Chef der Goldene Meisterbrief tiberreicht so-
wie die Berechtigungsurkunde als nach ,,QS-Dental“ gepriiftes Labor verliehen.

,Fur mich ist es das
erste Mal, dass ich
einem Kollegen in
der Zahntechniker-
Innung Minster 50
Jahre nach seiner
Meisterpriifung im
Zahntechniker-
Handwerk gratulie-
ren darf“, freute sich
Miinsters Ehren-
obermeister Heinz-
Josef Kuhles. Der
84-jahrige Manecke
selbst erinnerte sich

bei der Ehrung nur ynr: Erika Manecke, ZTM Klaus-Jiirgen Manecke, ZTM Herbert Manecke, EOM

allzu gut, dass er Heinz-JosefKuhles, ZTM Ralf Niggenaber.

1958, als er sich als

frisch gepriifter Zahntechni-
kermeister mit eigenem La-
bor in seinem Wohnhaus in
Lengerich  selbststdndig
machte, zu den , Berufsexo-
ten“ gehorte. ,Hétte man da-
mals Passanten auf der
StraBe gefragt, was denn bitte
ein Zahntechniker macht,
hatte man sich in derTat nicht
wundern brauchen, wenn die
Antwort gelautet hitte: Zahn-
radhersteller im Maschinen-
bau“, schmunzelte dariiber
auch Ehrenobermeister
Kuhles. Uberhaupt zu dem
einst ,,exotischen® Beruf ge-
kommen war Herbert Ma-
necke Ende der 40er-Jahre
durch eine Kriegsverlet-
zung. Dem Bauernsohn war
eine sitzende Tatigkeit ver-
ordnet worden. ,Ein Wink
des Schicksals®, so Herbert
Manecke, der ihn in die ZT-
Lehre nach Steinfurt sowie
nach Bielefeld fiihrte. An-
schlieBend arbeitete Ma-
necke als ZT-Geselle in Miins-

ter und Osnabriick, ehe er in
Ko6ln die Meisterschule ab-
solvierte und im Jahr 1958
sein eigenes Labor griin-
dete.
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Dieses fiihrt seit dem 1. Januar
1994 sein Sohn, ZTM Klaus-
Jirgen Manecke, gemeinsam
mit dem ZTM Ralf Niggena-
ber,derimmerhin auch bereits
seit 35 Jahren der Manecke
Zahntechnik angehort.

In einer Feierstunde lieB
Heinz-Josef Kuhles noch ein-
mal Revue passieren, wie in

alten Zeiten Ring-
Deckel-Kronen oder
Richmondkronen er-
stellt wurden, und er-
innerte an andere
vergessene Techni-
ken wie das Schmel-
zen bei offener
Flamme oder das
GieBen mit der ,Ein-
Hand-Schleuder-
Technik®.

Nicht ohne Stolz
prasentierten die In-
haber Klaus-Jiirgen
Manecke und Ralf
Niggenaber bei die-
ser Gelegenheit ei-
nen weiteren Meilenstein
auf dem Unternehmens-
weg: Die unldngst vom Eh-
renobermeister der Innung
verliehene Urkunde ,QS-
Dental“ und die Berechti-
gung der Manecke Zahn-
technik GmbH, Logo und
Zertifikat,,Q_AMZ“der Alli-
anz fur meisterliche Zahn-
technik zu fithren. Die Zahn-
techniker-Innung Miinster
gratuliert sehr herzlich und
wiinscht Unternehmern so-
wie Mitarbeiterinnen und
Mitarbeitern auch fiir die
Zukunft viel Erfolg!

Al Adresse

Manecke Zahntechnik GmbH
Aldruper Damm 22

49525 Lengerich, Westf.
Tel..05481/21 11
Fax:05481/2179

E-Mail:
info@manecke-zahntechnik.de
www.manecke-zahntechnik.de




6_Politik &3

NachVUZ-Insolvenz...

ANZEIGE

qualitat pur-—< ¢
fﬁévﬁsst innovativ.

Tel.: 02267 -6580-0 « www.picodent.de

i Fortsetzung von Seite 1

der jeweiligen Sammel-
abrechnungen gilt als Erfiil-
lung ihrer Delcredere-Ver-
pflichtung und gleichzeitig
als Erfiillung der Zahlungs-
pflicht der Mitglieder aus
den betreffenden zugrunde
liegenden Rechnungen.*

Auf den Rechnungen steht:
,Diese Rechnung wird zent-
ral reguliert. Bitte nicht
anweisen!‘ Lieferanten und
VUZ hitten regeln konnen,
dass die Kundengelder treu-
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héanderisch fiir die Lieferan-
ten vereinnahmt werden, d.h.
ohne Durchgangserwerb der
VUZ daran. Diese Vertrags-
liicke darf rechtlich nicht zu-
lasten der Kunden, also der
VUZ-Mitglieder, gehen.“
Zunéchst sollte man also
prifen, ridt Rechtsanwalt
SchiiBler den betroffenen
Laboren, was zwischen der
VUZ und dem betreffenden
Lieferanten vereinbart ist
und was auf dessen Rech-
nungen steht. m

J4d Adresse

Thomas W. SchiiBBler
RECHTSANWALTE

SCHUSSLER & PARTNER GBR
Wirzburg und Stuttgart
Grombiihlstr. 20

97080 Wiirzburg
Tel:0931/29400
Fax:0931/29412

E-Mail:
info@rechtsanwaelte-schuessler.de
www.rechtsanwaelte-schuessler.de
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Klare und leistungsgerechte Strukturen gefordert

Im Juni wurde eine VDZI-Delegation zum Gespréch tiber grundsétzliche Probleme des ZT-Handwerks im
Bundeskanzleramt empfangen. Kernforderung: ein klares Bekenntnis der Regierung zum Patientenschutz.
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Am 24. Juni legten VDZI-
Prasident Jirgen Schwich-
tenberg, Generalsekretar
Walter Winkler und VDZI-

Ehrenpréasident Lutz
Wolf dem Leiter der
Abteilung 3 im Bun-
deskanzleramt, Minis-
terialdirigent Dr. Ul-
rich Roppel, die aktuel-
len strukturellen Prob-
leme des Handwerks

dar.
Vier zentrale Themen
wurden gemeinsam

diskutiert: Ein zentra-
les Gesprachsthema
waren die Ursachen fiir
das anhaltend schwa-
cheVersorgungsniveau
beim Zahnersatz, wie
essichin den Milliarden-
einsparungen bei den
Krankenkassen seit
Einfiihrung des Festzu-
schuss-Systems zeigt.
Das Festzuschuss-System
hat neben den erheblichen
und vermeidbaren Belas-
tungen fiir die Patienten
gravierende Strukturdefi-

remanium® doppelkronen o de

remanium®
Doppelkronen

2 Wege - ein Ziel

[0 Bestechend rasante Teleskop-Technik mit rema® TT
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DENTAURUM

TurnstraBe 31 - 75228 Ispringen - Germany - Telefon +497231/803-0 - Fax +4972 31/803-295
www.dentaurum.de - E-Mail: info@dentaurum.de

zite offen gelegt, die die
zahntechnischen Meister-
betriebe trotz hochster Qua-
lifikation und Leistungsbe-
reitschaft politisch und
wirtschaftlich benachteili-
gen.

Dieses,sodie Forderung der
VDZI-Delegation, miisse
auf politischer Ebene ver-
andert werden. Ein weiteres
Thema war die Novellie-
rung der Gebiihrenordnung
fiir Zahnarzte (GOZ). Hier
arbeitet der VDZI seit Mo-
naten gegen Plidne, BEL-
Preise in der privaten Kran-
kenversicherung (PKV) Gel-
tung zu verschaffen. Die
VDZI-Position ist klar: Die
GOZ ist eine Gebiihrenord-
nung fiir Zahnéarzte, Preis-
regeln fiir Zahntechnik ha-
ben darin nichts zu suchen.
Schon gar keine Preisregu-
lierungen, die sich auf das
ruindse Preisdiktat in der
GKV beziehen. Eine Zersto-
rung derVertragsbeziehung
zum Zahnarzt und der Leis-
tungsfidhigkeit der Zahn-
techniker sei die Folge.

Im Gespridch mit Ministe-
rialdirigent Dr. Roppel er-
innerten die VDZI-Vertreter
das Kanzleramt auch da-
ran, dass die Koalitionsver-
einbarung eine Stidrkung
der nichtakademischen
Gesundheitsberufe anstre-
ben will. Prédsident Jiirgen
Schwichtenberg legte an-
hand von Beispielen dar,
dass die Gesundheitspolitik
zwar die Zulassungsvoraus-
setzungen bei akademi-
schen Berufen ebenso aner-
kenne wie das damit ver-
bundene Exklusivrecht der
Berufsausiibung. Sie rea-
giere aber absolut nachléas-
sig, wenn die Gesundheits-
berufe im Handwerk auf die
bei ihnen in ihrer Zielset-
zung und Funktion ver-
gleichbaren Zulassungs-
voraussetzungen verweisen
und die Beachtung des
Meisterprinzips in der Ge-
sundheitspolitik einforder-
ten. ,Der Zahntechniker-
meister in Deutschland ist
aus ordnungspolitischer
Sicht der Garant fiir die
Sicherheit und Unbedenk-
lichkeit des Zahnersatzes.
Das Zahntechniker-Hand-
werk ist ein gefahrenge-
neigtes Handwerk, daherist
die Zugangsvoraussetzung
des Meisterprinzips fiir den
Patientenschutz erforder-
lich und qualitatsfordernd.
Die hoch qualifizierte Aus-
bildung sichert die Qualitét
ebenso wie die Innovations-
fahigkeit. Aber mehr noch:

Gesprachsrunde im Bundeskanzleramt: Walter Winkler (Generalsekretér VDZI), Sonja Optendrenk, Jirgen Schwich-
tenberg (Prasident VDZI), Ministerialdirigent Dr. Ulrich Roppel und VDZI-Ehrenprésident Lutz Wolf.

Der Zahntechnikermeister
ist derjenige, der dieser Ge-
sellschaft gegeniiber ver-
antwortlich ist fiir die medi-
zinisch-technische Unbe-
denklichkeit des Zahner-
satzes“,so Schwichtenberg.
Die Koalition miisse nun
Farbe bekennen und dem
Meisterprinzip und seiner
Bedeutung fiir den Patien-
tenschutz in Deutschland
konsequent mehr Gewicht
in der Gesundheitspolitik
verleihen. In dieser Hin-
sicht gehe es ordnungspoli-
tisch vor allem um das Ver-
trauen, dass der Leistungs-
wille, die Investitionen in
Aus- und Fortbildung jun-
ger Menschen und die Inno-
vationsbereitschaft die-
ses Handwerks fiir eine
schnelle, kompetente und
wohnortnahe Versorgung
der Bevolkerung von der
Politik noch zielfiihrend ge-
achtet werden.

Ein weiteresThema war das
Preisdiktat, wie es sich aus
der derzeitigen Anwendung
des § 71 SGBV auf Bundes-
ebene ergibt. Angesichts
der wirtschaftlichen Lage
der Betriebe und nach
dem Ergebnis des Bundes-
schiedsamtes mit einer Er-
héhung der Bundesmittel-
preise um jahresdurch-
schnittlich 0,64 Prozent hat
der VDZI gegenitiber seinen
Gespréachspartnern eine
schnelle Anderung des hier-
fir verantwortlichen §71
fiir die GKV gefordert. Bei
den Preis-Verhandlungen
miisse es moglich sein, be-
lastbare Kriterien wie die
betriebswirtschaftlichen
Erfordernisse und Kosten-
entwicklungen auf jeden
Fall zu beriicksichtigen.
Hier werde der VDZI dem
Kanzleramt einen entspre-
chenden Vorschlag unter-
breiten.

Die Gesprachspartner im
Kanzleramt sagten die Pri-
fung der umfassend vorge-
tragenen Argumente und
Vorschldge desVDZIzu den
diskutiertenThemen zu und
stellten weitere Gespréche
in Aussicht.

BBl Adresse

VDZI

Verband Deutscher Zahntechniker-
Innungen

GerbermiihlstraBe 9

60594 Frankfurt am Main

Tel.: 069/66 55 86-0

Fax: 069/66 55 86-30

E-Mail: info@vdzi.de
www.vdzi.de
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Wenn Schweigen nicht Gold ist- Eine Einfithrung in die Rhetorik

Trainer Gerhard Reichel vom Institut fiir Rhetorik in Forchheim hat in seiner mehr als 30-jadhrigenTatigkeit als Seminarleiter 30 Goldene Regeln der Rhe-
torik und das ABC der Erfolgsrhetorik zusammengetragen — deren Kenntnis allein hilft, den Schrecken vor dem Auftritt vor Publikum im Zaum zu halten.

By e -

Sache. Es funktioniert vom Augenblick der Geburt

bis zu dem Zeitpunkt, wo du aufstehst, um

eine Rede zu halten.“

Mark Twain, (US-amerikanischer Autor; 1835-1910)

Fir viele Menschen gehort
es zur Tagesordnung, Ge-
sprache zu fithren — mit Mit-
arbeitern ebenso wie mit
Kunden oder in einer Be-
sprechungsrunde. Was ei-
nem in ganz normalen Ge-
spriachen - ob beruflich oder
privat -relativ leicht von der
Hand (oder besser vom
Mund) geht, kann bei einer
Rede oder einem Vortrag vor
Publikum eine Herausforde-
rung darstellen. Dem ersten
Schreck folgen Unsicherheit,
so manche schlaflose Nacht
und im entscheidenden Mo-
ment schweifnasse Hénde.
Da fehlt nicht viel und jeder
vorher wohliiberlegte Ge-
danke bleibt im entscheiden-
den Moment im wahrsten
Sinne des Wortes im Halse
stecken. Unter Beachtung der
folgenden 30 Goldenen Re-
geln sollte sich dieses Phéno-
men erledigt haben:

1., In Dir muss brennen, was
Du in anderen entziinden
willst” (Augustinus).

2. Lampenfieber ist normal,
deshalb nicht tiberbewer-

ten.
3.Programmieren Sie Ihr
Unterbewusstsein  mit
mentalen Suggestions-
formeln.

ANZEIGE
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Hinweis:

Néahere Informationen zum Programm,
den Allgemeinen Geschéftsbedingungen
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04229 Leipzig
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4.Bauen Sie durch Bewe-
gung Adrenalin ab.

5.Eine gepflegte Erschei-
nung hebt das Selbstbe-
wusstsein.

6. Stichwortzettel sind wich-
tige Rettungsanker.

7.Anfang und Ende be-
sonders gut vorbereiten.

8.Eine Rede ist keine
Schreibe.

9.Ein Bild sagt mehr als
Tausend Worte.

10.Es ist ein Beweis ho-
her Bildung, die groBten
Dinge in einfachster Art
zu sagen.

11.Der erste Eindruck ist
entscheidend.

12. Rhetorisch zur Elite zédhlen
bedeutet: ,merk“wiirdig
reden.

13. Das Publikum ldsst sich
lieber unterhalten als be-
lehren.

14. Der Mensch ist kein Ver-
standeswesen. Deshalb:
Gefiihle ansprechen.

15. Der beste Lehrmeisterist
das Beispiel.

16.Das Ziel und die Absicht
des Vortrages sind deut-
lich herauszustellen.

17.Fordern Sie die Zuhorer
zur Tat auf.

18.Beim Vorbereiten eine
,Zuhorerkonferenz“ ein-
berufen. Wer sind meine
Zuhorer? Was interes-
siert sie?

19. Sei besser als andere, sei
anders als andere, aber
sei immer Du selbst.

20.Du bist, was Du denkst.
Was Du denkst, strahlst
Du aus. Was Du aus-
strahlst, ziehst Du an.

21.Suche keine Effekte zu
erzielen, die nicht in Dei-
nem Wesen liegen. (von
Kurt Tucholsky)

22.Denkpausen fiir den
Redner sind gleichzeitig
Aufnahmepausen fiir die
Zuhorer.

23.Die Korpersprache ist
verriterischer als das
gesprochene Wort.

24.Der kiirzeste Weg zwi-
schen zwei Menschen ist
ein Lacheln.

25.EinVortrag ohne rhetori-
sche Fragen ist wie ein

schlecht

geliiftetes

Zimmer.

26.Die Zuho-
rer mog-
lichst oft mit
»Sie“ anspre-
chen.

27.Je besser der Augen-
kontakt, desto iiberzeu-
gender der Redner.

28.Der Koder muss dem
Fischundnicht dem Ang-
ler schmecken.

29.Vermeiden Sie ,Papier-
korbsitze“.

30.Tritt keck auf, mach’s

Maul auf, hor bald auf!

Vertiefend zu den 30 knap-
pen Handlungsanweisun-

gen lésst sich ein ABC der
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Erfolgsrethorik aufstellen.
Von der Atmung bis zum ei-
genen Zentrum vermittelt es
den lockeren Umgang und
ein beruhigendes Selbstver-
stdndnis - die besten Vo-
raussetzungen fiir einenVor-
trag oder eine Verhandlung,
die von allen Beteiligten als
erfolgreich und angenehm
empfunden wird.

Das ABC der
Erfolgsrhetorik

A =Atmung

,Der Atem ist der Regler aller
Dinge“, sagt ein indisches
Sprichwort. Stimmt. Ohne
Luft, das heiit ohne den
Atem, wiirden wir kein einzi-
ges Wort hervorbringen. Die
Qualitat des Atems, die
Menge der Luft, die durch
unsere Stimmbénder flief3t,

bestimmt, ob unsere Tone
klar und die Lautstidrke der
Stimme ausreichend sind.

B =Bewegung

10.000-Meter-Laufer drehen
schon vor dem Start ein paar
Runden - um sich warmzu-
laufen, um die Muskeln zu lo-
ckernundiiberméfBiges Adre-
nalin abzubauen. Von dieser
ErkenntniskénnenauchRed-
ner profitieren. Verschaffen
Sie sich Bewegung — am bes-
ten schon bevor zuviel Adre-
nalinThren Korperiiberflutet.
Gehen SiedieTreppe raufund
runter, bentitzen Sie nicht den
Lift. Machen Sie einige Knie-
beugen, wenn es nicht anders
geht auf der Toilette, wo Sie
unbeobachtet sind. Wenn das
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alles fiir Sie nicht durchfiihr-
bar ist, konnen Sie an Ihrem
Platz, wahrend Sie auf Ihren
Auftritt warten, unauffillig
einige isometrische Muskel-
tiibungen durchfiihren.

C =Charisma

Charismatische Menschen
haben es nicht nétig, ein
Pokerface aufzusetzen und

auswendig gelernte Reden
aufzusagen. Menschen mit
Ausstrahlung sind sich ihrer
selbst bewusst und nutzen
diese innere Starke, um mit
der Macht der Worte andere
zu begeistern. Aristoteles
hat einmal definiert: ,Rheto-
rik ist die Fahigkeit, Glau-
ben zu erwecken.“ Men-
schen mit Charisma
tun genau das — mit ih-
ren Worten ebenso
wie mit ihrer Mimik,
Gestik und Korper-
sprache - sie sind
authentisch in
dem, was sie
sagen und
wie sie es
sagen.

D = Dialektik

,Dialektik ist die Kunst zu
gewinnen ohne zu siegen®,
so Rupert Lay. Wer das nicht
weil3, macht bei seinen Ge-
sprachen und Verhandlun-
gen oft einen verhéngnisvol-
len Fehler: Er glaubt, er
miisse der Sieger sein. Dabei
bedenkt er eines nicht: Wenn
einer Sieger ist, bleibt ein
Verlierer zuriick. Und der
hat nur eines im Sinn: Ra-
che! Ein Gesprichspartner
darf aber nie an Rache den-
ken. Deshalb: Machen Sie
die Einstellung ,Ich bin okay
— Du bist okay“ zur Grund-
lage Thres Kkiinftigen Den-
kens, Handelns und Redens.

E = Einstellung

Zum Sieger von morgen wer-
den - das heif3t, sein Le-
ben selbst in die Hand
nehmen. Das ist we-
niger eine Geld-
frage, sondern ei-
ne Frage der Ein-
stellung. Ob beim
Verkaufs- oder Mit-
arbeitergespréach: Es
mussimmerzwei Gewin-
ner geben. Um das zu er-
reichen, bedarf es einer
ganz bestimmten Grund-
einstellung. Esist die Ein-
stellung, die alle jene
Menschen auszeichnet,
die nicht nur erfolgreich
und reich, sondern auch
angesehen und beliebt
sind.

F = Film gerissen
Rechnen Sie stets damit,
dass IThnen einmal der Film

reifit. Das passiert dem rou-
tiniertesten Redner. Die fol-
genden sechs Tipps werden
Ihnen helfen, ,,den Film wie-
der zu kleben®, schnell, un-
auffillig und bombensicher.

1.Das geplante Argument
spéter bringen.

2.Das geplante Argument
ganz weglassen.

3.Den zuletzt gesagten Satz
mit Nachdruck wiederho-
len.

4.Das bisher Gesagte kurz
zusammenfassen.

5. Kurze, wirkungsvolle Pau-
se einlegen.

6. Halten Sie neutrales Fiill-
material bereit.

Ein willkommener Neben-

effekt: Allein das Wissen um

diese Tipps wird Thre Angst

vor dem Steckenbleiben Kklei-
ner machen.

G = Gesetz der Erfolgs-
maximierung
Wenn Sie Thre Wiinsche
mit kleinen Vorteilen be-
griinden, die dem anderen
zugute kommen, erreichen
Sie eher sein , Ja“, als wenn
Sie von den groBenVorteilen
reden, von denen nur Sie
profitieren. Bei welchem
Verkaufer wiirden Sie wohl
lieber kaufen? Bei dem ei-
nen, der sagt: ,Unsere Com-
puter sind besonders klein.“
Oder beim anderen: ,,Mit un-
seren Computern sparen Sie
wertvollen Platz auf Ihrem
Schreibtisch.“

H =Hiénde

Die Hande sind die aus-
drucksstiarksten Glieder des
Menschen, seine sensibels-
ten Werkzeuge. Wissen-
schaft und Technik kénnen
kein vergleichbares Univer-

Fortsetzung auf Seite 10
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salinstrument nachbauen.
,Die Handist eines der wich-
tigsten Instrumente aktiver
Kommunikation zwischen
uns und der AuBlenwelt®,
sagt der Pantomime Sammy
Molcho. Unterstreichen Sie
das gesprochene Wort also
ab und zu durch eine dazu
passende Geste. Gestik ge-
hort zum natirlichen Spre-
chen.

I=,Ich-Falle*

Die meisten Menschen re-
den am liebsten von sich
selbst. Die meisten Men-
schen denken am meisten an
sich selbst. Traurig, aber
wahr. Diese extreme Be-
schaftigung mit der eigenen
Person bindet wesentliche

ANZEIGE
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Qualitét zahlt sich aus

Kréfte. Ist Thnen denn nicht
bewusst, dass Thren Zuho-
rernvollig egalist, ob Sie gut
sind? Dass die nur eines
interessiert, namlich: ,Wel-
chen Nutzen kann ich aus
dem ziehen, was der mir da
vorne erzahlt?

J =Jung bleiben

Menschen bewegen, beriih-
ren, begeistern. Der kliigste
Rat, die besten Absichten
und alle todsicheren Tipps
der Welt werden Thnen nicht
helfen, wenn Sie nicht das
Ihrige dazu beitragen. Ich
werde immer wieder ge-
fragt: ,,Warum lernt man sol-
che Dinge nicht schon in der
Schule? Jetzt bin ich schon
zu alt dafur!“ - ,Zu alt“,
welch verhédngnisvolle Fehl-
einschitzung! Wussten Sie,
dass Verdi 85 Jahre war, als
er sein ,,Ave Maria“ kompo-
nierte? Dass Michelangelo
seinbedeutendstes Werk mit
87 Jahren vollendete? Sie
bleiben jung, wenn Sie sich
stetig weiterentwickeln.

K =Krisenstrategie

Das Missgeschick ist kein
Missgeschick, erst die fal-
sche Reaktion macht es
dazu! Die beiden folgenden
Fragen sollten in Ihrer , Kri-
sen-Strategie“ eine wichtige
Rolle spielen: ,Was konnte

in meinem Vortrag mog-
licherweise schiefgehen?
und , Was werde ichin einem
solchen Fall tun?“ Wenn Sie
sich bereits imVorfeld damit
auseinandersetzen, nehmen
Sie einem moglichen Miss-
geschick den Schrecken.

L = Lampenfieber
Lampenfieber ist kein Zei-
chen rednerischer Unbe-
gabtheit, wie viele Redean-
fanger glauben. Es ist ein
vollig normales redneri-
sches Durchgangsstadium
und kann die Suppe sowohl
versalzen als auch hochst
delikat wiirzen. Machen Sie
sich also nichts daraus,
wenn ein kleiner Rest von
Lampenfieber immer blei-
benwird.Erkanneinstarker
Antriebsmotor sein. Viel-
leicht sogar Initialziindung
fiir eine glanzvolle Rede.
Wichtigist: Siemiissenjenes
grofle Lampenfieber in den
Griff kriegen, das zur Denk-
blockade, zum Blackout
fihrt.

M = ,,Merk“-wiirdig
Menschen mit einem wirk-
lich guten Image sind in ei-
nem gewissen Sinn immer
ein wenig ,anders als die an-
deren”“. Es umgibt sie ein
Hauch des Besonderen, des
Einmaligen, oft sogar des
Wunderbaren.Wenn Sie sich
vom Durchschnitt abheben
wollen, wenn Sie wollen,
dass man auf Sie aufmerk-
sam wird, dann miissten Sie
sich ,merk“-wiirdig verhal-
ten, ,merk-wirdig“ spre-
chen. ,Merk“-wiirdig im bes-
ten Sinn des Wortes: des
Merkens wert!

N =Nervositit

Sie sind nervos? Kein Prob-
lem. Dann nutzen Sie die
ersten Minuten, um sich
und Ihre Zuhorer oder Ge-
spriachspartner erst einmal
einzustimmen. Redner sind
wie Musiker. Auch die miis-
sen erst einmal ihre Instru-
mente stimmen. Auch Sie
brauchen so ein ,warming
up“, d.h. Sie miissen erst ein-
mal Nervositét ablegen, mit
dem Raum vertraut werden,
die richtige Lautstdrke fin-
den, sich freisprechen. Aber
auchIhrPublikum musssich
erst einmal an Sie gewOh-
nen, anIhre Stimme,Ihre Di-

alektfarbung, Ihren Tonfall,
Ihr gesamtes ,,Outfit“.

O = Ohne Worte
Menschenkenntnis ist weder
angeboren, noch eine Ge-
heimwissenschaft. Sieist eine
soziale Fahigkeit, die man
lernen kann. Wer z.B. auf
Mimik, Gestik und Korper-
haltung seiner Mitmenschen
zu achten weil}, erfahrt oft
mehr als durch 1.000 Worte.
Unser Korper sendet pausen-
los Signale aus. Signale,
die unsere Gespréichspartner
empfangen und deuten. Um-
gekehrt empfangen und deu-
ten natiirlich auch wir die
Signale unserer Gesprichs-
partner. Wer es versteht, ohne
Worte zu kommunizieren,
verzaubert seine Zu,horer”
oft auf wundersame Weise.

P =Psychodoping

Wer von seiner eigenen
Stdrke tiberzeugt ist, kann
die Umwelt fast ganz aus-
schalten, kann eins werden
mit dem, was er tut. Diesen
fast traumwandlerischen
Ablauf aller Aktionen hilt
die Sportpsychologie fiir die
entscheidende Eigenschaft
wirklicher Spitzenkonner.
Auch Sie profitieren von der
Macht des Glaubens, wenn
Sie vor Publikum stehen. Sie
konnen sich den Erfolg ein-
suggerieren, indem Sie den-
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ken: ,Ich schaffe das.”“ ,Das
geht gut.“ ,Ich habe doch
bisher schon in meinem Le-
ben schwierige Situationen
gemeistert, warum soll ich
nicht auch reden lernen?*

Q = Qualitéit oder Standing
Ovations

Da haben Sie sich nun wo-
chenlang vorbereitet, ge-
strichen und umformuliert.
Sie haben Ihren inneren
Schweinehund iberwun-
den, sich mit =zitternden
Knien auf die Biihne getraut
und Ihr Bestes gegeben. Und
das soll keines groBen App-
lauses wert sein? Doch, Sie
haben sich den Applaus
weill Gott redlich verdient
und diirfen sich tiberihn ehr-
lichen Herzens freuen. Ba-
den Sieim Applaus wie in ei-
ner Wanne Champagner!
Empfangen Sie ihn mit halb
erhobenen Armen und offe-
nen Hianden. Kosten Sie die-
sesherrliche Gefiihl aus! Ge-
niefen Sie es! Zeigen Sie
Thre Freude. Danken Sie mit
einem leichten Kopfnicken.
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Bleiben Sie solange stehen,
bis der Applaus langsam ab-
ebbt. Erst dann gehen Sie ru-
higen, entspannten Schrit-
tes zuriick auf Ihren Platz.

R =Reden konnen

Wer etwas zu sagen hat,
muss reden konnen! Verbes-
sern Sie Ihre Rhetorik und
Argumentationstechnik!
Wie schade wire es, wenn
Sie bei einer Konferenz, Ver-
handlung oder Diskussion
zwar Recht hiétten, aber
nicht Recht behielten, weil
der andere Thnen in Rheto-
rik, Argumentation und Di-
alektik iiberlegen ist? Was
niitzen Ihnen die besten Ar-
gumente, wenn Sie sich da-
beiselbst unter Wert verkau-
fen, weil z.B. das Lampen-
fieber Thnen einen Streich
spielt?

S = Stimme

Sie konnen ladcheln, wenn
Ihnen nach Weinen zumute
ist; Sie konnen gleichgiiltig
bleiben, wenn Sie jemand
provoziert. Doch sobald Sie
dasWort ergreifen, nutzt alle
Selbstbeherrschung nichts
mehr. Thre Stimme verrét
IThre Stimmung und be-
stimmt Thre Wirkung: Ist die
Stimme beim Reden diinn
und flach, kihlt die Atmo-
sphére ab. Ist sie jedoch an-
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genehm und warm, erwarmt
sie die Herzen der Zuhorer.
Weil Menschen mit dem
Klang der Stimme ganz be-
stimmte Eigenschaften ver-
binden,ist es sinnvoll,an der
eigenen Stimme zu arbeiten.

T =Tempo

Es ist wie beim Autofahren.
Wer auf der Landstrafe dahin-
rast, muss sich unheimlich
stark konzentrieren. Ahnlich
ergeht es Thren Gespréachs-
partnern, wenn Sie zu schnell
sprechen. GroBe Redeanféin-
ger machen hdufig den Fehler,
zu schnell zu reden. Natiirlich
kann auch zu langsames Re-
den nervos machen. Deshalb:
Wechseln Sie das Tempo! Pra-
xistipp: Passen Sie das Grund-
tempo dem Redeinhalt und
-anlass an: Getragen und ge-
messen bei der Festrede, im-
pulsiver beim Uberzeugungs-
vortrag. AuBerdem: Je groBer
der Raum, desto langsamer
miissen Sie sprechen.

U =Unsicherheit

Je besser Sie vorbereitet sind,
desto geringer wird Ihr Lam-
penfieber sein. Sie miissen
mit der Uberzeugung vor Thr
Publikumtreten: ,Hierist nie-
mand im Raum, der iiber das
Thema mehr Bescheid weil3
als ich. Die Zuhorer konnen
fragen, was sie wollen. Ich
werde antworten. Ich bin fun-
diert vorbereitet.“ Dann
kommt so etwas wie Unsi-
cherheit gar nicht auf - Sie
wissen, dass Sie wissen!

V=Ventile

Lampenfieber ist nur dann
sinnvoll, wenn es nicht zum
Blackout fiihrt und Sie jeder

Redefdhigkeit beraubt. Zehn
Ventile helfen Thnen beim
Abbau von Lampenfieber:

1. Halten Sie eine General-
probe.

2.Verwenden Sie ein Ma-
nuskript.

3.Achten Sie auf sicheren
Stand.

4. Atmen Sie richtig.

5.Trainieren Sie den An-
fang besonders gut.

6.Verschaffen Sie sich Be-
wegung.

7.Machen Sie sich mit den
Ortlichkeiten bekannt.

8. Niitzen Sie die Macht der
Autosuggestion.

9.Bekennen Sie sich zu
Threm Lampenfieber.

10. Setzen Sie in die erste

Reihe einen Freund oder
Bekannten.

W =Wirkung erzielen

Es gibt Menschen, die wis-
sen was sie wollen. Sie ha-
ben ein bestimmtes person-
liches Ziel. Dafiir setzen sie
sich mit Elan und Begeiste-
rung ein. Sie machen ihren
Einfluss geltend. Vor allem
aber erzielen sie bewusst
eine bestimmte Wirkung auf
ihre Umwelt. Diese Men-
schen erzielen auch mit ih-
renWortenWirkung,sind als
Redner ein Genuss fiir Auge,
Ohr undVerstand.

XY =Ein X fiirY vormachen
Lassen Sie sich nicht ein X
fir ein Y vormachen. Sie
missen nicht gleich ein per-
fekter Redner sein. Gehen
Sie locker und mit Spafl an
die Sacheheranund Sie wer-
den merken, wie viel Freude
es machen kann, wenn Sie
frei sprechen und merken,
dass Ihre Zuhorer Ihnen be-
geistert folgen.

Z = Zentrieren

Lernen Sie, sich zu zentrie-
ren. Ein Redner, der in sich
selbst ruht, wird auch seine
Zuhorer iiberzeugen kon-
nen.Legen Sie eine Hand auf
den Bauch in Hohe des
Nabels; versuchen Sie, ru-
hig durch die Nase in den
Bauchraum zu atmen. Kon-
zentrieren Sie sich auf die
Wirme der Hand und
auf das Heben und Senken
der Bauchdecke. Der Puls
wird gedrosselt, die Muskel-
anspannung verhindert, das
Korper verschleiBende Adre-
nalin abgebaut. Und der Geist

wird soweit beruhigt, dass
Gedanken, die blockiert sind,
zu flieBen beginnen. Ihr Ziel:
Eine Rede in Harmonie, Ba-
lance und Kraft.

Al Kurzvita

Gerhard Reichel

® 1940 geboren in Forchheim

e 1962-68 Studium der Germa-
nistik und klassischen Philologie

* 1968 Staatsexamen
® 1969-75 Ausbildungsleiter Ver-
sandhaus Quelle

e 1975 Griindung des Instituts fir
Rhetorik

Gerhard Reichel, Institut fiir Rheto-
rik, Forchheim, hat sich in mehr als
30 Jahren einen exzellenten Ruf als
Rhetorik-Trainer erarbeitet. Unter-
nehmer, Politiker und Fiihrungs-
krafte schatzen das Know-how und
die Persénlichkeit des mehrfachen
Buchautors und gefragten Referen-
ten. Sein 1975 gegriindetes Institut
firRhetorik zahlt mittlerweile zuden
ersten Adressen Deutschlands. Die
Teilnehmer lernen, in Kleingruppen
souveran zu kommunizieren, leben-
digzuredenundgehendamitals Per-
sonlichkeit gestdrkt neue \Wege.
Seit 1997 ergénzt Oliver Reichel mit
den Spezialgebieten Rhetorik und
Memotechnik das Programm, denn
nur mit einem unschlagbaren Ge-
dachtnis wird der Traum, ein Redner
mit Ausstrahlung zu werden, auch
Wirklichkeit.
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Institut fiir Rhetorik
Goethestrale 1

91301 Forchheim
Tel.:09191/89501
Fax:09191/2801

E-Mail:
reichel.seminare@t-online.de
www.gerhardreichel.de
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Digitale Farbmesssysteme sind eine Investition — so rechnen sie sich

Digitale Farbmesssysteme haben sich in der Zahnheilkunde in den vergangenen Jahren vollstindig etabliert, doch muss man die Investition, die sie bedeuten,
selbstverstandlich gegen den moéglichen Nutzen abwéigen. Worin dieser im zahntechnischen Alltag bestehen kann, erldutert in unserem Experten-Interview
ein Laborinhaber, der bereits auf eine mehrjdhrige Erfahrung mit dem Shadepilot von DeguDent zuriickgreifen kann: ZTM Jan Mandel aus Frankenthal.

ZTM Andreas Campregheraus dem Labor Mandel, Frankenthal, bestimmtbei
einer seiner Patientinnen die Zahnfarbe mithilfe des Shadepilots.

DeguDent hat den Shadepilot in Zusammenarbeit mit
fiihrenden Zahntechnikern und Elektronik-Spezialisten
entwickelt. Das neue mobile Farbmesssystem bietet
entscheidende Vorteile in der praktischen Handha-
bung, der Messgenauigkeit und in der Auswertung der
gewonnenen Daten. Foto: DeguDent

Ed Herr Mandel, man hért,
dass es viele Patienten be-
eindruckt, wenn bei der
Zahnfarbenbestimmung ein
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groBer technischer Auf-
wand getrieben wird. Ein
cleveres Marketing — oder
steckthinter einem digitalen
Messsystem mehr?

Nur um einen guten Ein-
druck zu hinterlassen, hitte
ich sicherlich kein solches
Gerit angeschafft. Aber was
Sie in Ihrer Frage beschrei-
ben, hat ja einen substanziel-
len Kern. Der Patient spiirt,
dass sich hinter der Farbbe-
stimmung mehr verbirgt, als
dass der Zahnarzt oder der
Zahntechniker irgendwann
»~A3“sagt.

Das Mundstiick mit dem Farbsensor ist gut aufzusetzen — schon bei leichter Lippendffnung — und ist so fiir

den Patienten mit keinerlei Unannehmlichkeiten verbunden.

Ed Worin besteht dieses
,Mehr“, und wie kénnen Sie
esmithilfe des Farbmessgeréa-
tes besser erfassen?

Meine Mitarbeiter und ich
flihren sehr viele indivi-
duelle Bestimmungen am
Patienten selbst durch.Viele
von ihnen wiirden heute
eine ,Pi mal Daumen“-Ab-
schitzung gar nicht mehr
akzeptieren. Das Vorgehen
zahlt sich im Endergebnis
messbar aus,denn der Shade-
pilot liefert uns wesentli-
che Angaben tiber die inne-
ren Strukturen des Zahns.

Flexibilitat in Form und Service

Medizin

Dental

Unsere Mobellinien fiir lhre
Praxis, Rezeption oder Labor:

» VERANET schlichte Eleganz -
kostengiinstig, effektiv und funktionell

» MALUMA innovatives Design -
modernes Dekor mit mehr Flexibilitat

» FRAMOSA hochwertig & funktionell -
einzigartige Raumausnutzung

» VOLUMA round & straight -
exklusives Design fiir hohe Anspriiche

(Verkauf nur tber den Fachhandel.)

Praxis

Le-iS Stahimobel GmbH

Labor

Friedrich-Ebert-StraRe 28A - 99830 Treffurt
Telefon: +49 (0) 3 69 23 /8 08 84
Telefax: +49(0) 36923 /51304
E-Mail: service@le-is.de - Internet: www.le-is.de

Foto: Labor Mandel

Erteiltihnin Areale aufund
weist diesen sogar bestimm-
te Keramikmassen zu -
alsVorschlag fiir die Schich-
tung im Labor.

B Inwiefern konnen Sie die-
sen Vorschlag denn tatsdch-
lich verwenden?

Er gibt uns im Dentinbe-
reich unmittelbar eine hohe
Sicherheit. Wer sich mit
dem Gerdt auseinander-
setzt, lernt schnell, auch die
Messergebnisse fiir die
Schneidemassen richtig zu
interpretieren. Dabei haben
wir sogar die Moglichkeit
zur Riickfrage. Das Gerit
antwortet dann, wie weit
wir mit einer bestimmten
Schichtung farblich vom
Original - also dem Zahn -
entfernt sind. Insgesamt
heller werden? Farbsétti-
gung erhohen? Das be-
komme ich auf diese Weise
heraus. Bei der Umsetzung
im Labor helfen uns seit
einiger Zeit auBlerdem die
neuen Kiss extreme-Far-
ben, denn durch 1:1-Mi-
schen mit Dentinfarben
oder mit den Farben der red
line, yellow line bzw. green
line des Farb- und Schicht-
systems erhalten wir iiber
die V-Grundfarben hinaus
alle nétigen Zwischentone.

Woran machen Sie den
Erfolg dieses kombinierten
Vorgehens mit der digitalen
Farbmessung und mit dem
Farb-und Schichtsystem Kiss
denn eigentlich
fest? Wie mes-
sen Sie ihn?

Fir mich gibt
es zwei we-
sentliche Fest-
stellungen. Ers-
tens: Die Re-
klamationen
wegen nicht zu-
friedenstellen-
der Farbe von
Restaurationen
sind trotz einer
bei uns tradi-
tionell bereits
niedrigen Quo-
te seit der Ver-
wendung des
digitalen Farb-
messsystems
nochmals deut-
lich zuriickge-
gangen. Zwei-
tens: Der von
einem Mitar-
beiter mithilfe
des Shadepilots
am Patienten
ermittelte und

gegebenenfalls optimierte
Vorschlag zur Schichtung
kann im Labor auch von ei-
nem anderen Techniker in
eine Krone oder Briicke um-
gesetzt werden. Das zeigt,
wie umfassend das Gerit
die notigen Informationen
zusammenstellt. So hilft es
uns auch bei der Dokumen-
tation der Entstehung unse-
rer Arbeiten — ein Teil der
Qualititssicherung.  Und
nach dem Einsetzen in den
Mund des Patienten lasst
sich wiederum mit dem
Messgerdat bestitigen, dass
die Farbwirkung dort wirk-
lich das Ziel getroffen hat.

Al Wenn Sie jetzt einmal mit
spitzem Bleistift betriebs-

ZTM Jan Mandel, Frankenthal.

rat zu, sondern erarbeiten
uns gleichzeitig ein zusitz-
liches Know-how im Be-
reich der Farbbestimmung.
Dieses Know-how flief3t als
Teil einer umfassenden Ex-
pertise in unsere Arbeiten
ein — das ist es doch gerade,
was unsere deutsche Zahn-
technik auszeichnet: die in-
dividuelle Betreuung vor
Ort und, damit verbunden,
Restaurationen von hochs-
ter Funktionalitdt und As-
thetik. Damit gewinnt man
Kunden und Marktanteile.

E Konnten Sie ein Beispiel
dafiirnennen,andemsichdas
besonders gut ablesen lasst?

Ja, wir haben inzwischen
ein zweites Labor direkt in

Foto: Dr. Ehrensberger

ZTM Andreas Campregher bei der Arbeit: Fiir ein exaktes Ergebnis in Form, Farbe und Funktion stellt stets die

Lupenbrille ein unerldssliches Hilfsmittel dar.

wirtschaftlich rechnen: Wie
macht sich Thr Farbmesssys-
tem bezahlt?

Das ist einfach eine Investi-
tion in die Zukunft. Wir le-
gen uns ja nicht nur ein Ge-

Jan Mandel (hinten, im schwarzen T-Shirt) und sein Laborteam: begeisterte
Anwender des mobilen digitalen Farbmesssystems Shadepilot.
Foto: Dr. Ehrensberger

Foto: Dr. Ehrensberger

einer Gemeinschaftspraxis
eingerichtet. Das Konzept
dafiir lautet: eine moderne
Ausstattung fiir eine Arbeit
auf dem Stand der Technik.
Dazu gehoren Vollkeramik,
insbesondere das Angebot
von Zirkonoxid mit dem
Cercon-System. Dazu z&h-
len auch die AlternativenTi-
tanund NEM, wobei wir den
Fertigungsservice Compar-
tis nutzen. Wichtig sind mir
daneben unsere Spezialan-
gebote im Bereich der Dop-
pelkronentechnik — und ein
solches Equipment auf dem
aktuellen Stand derTechnik
enthélt selbstverstdndlich
ein digitales Farbmesssys-
tem. Dafiir haben wir uns
einen neuen Shadepilot zu-
gelegt. m

BBl Adresse

Z/TM Jan Mandel

Dentale Technik Mandel

Wormser Str. 18

67227 Frankenthal
Tel.:06233/26203
Fax:06233/25873

E-Mail:
dentale-technik-mandel@t-online.de
www.dentale-technik-mandel.de
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Lebendige Basis — Gestaltung natiirlich wirkender Totalprothesen

ZTM Gerd Weber und ZTin Nadine Ketelsen aus Norderstedt haben sich unter anderem auf hochwertige Totalprothetik spezialisiert. Ihr nachfolgen-
der Beitrag zeigt die Herstellung einerTotalversorgung, deren anspruchsvolle dsthetische Gestaltung sich unauffallig in die Mundsituation integriert.

schen Nachteilen hatte sie sich abgefunden.

Abb. 1:Optisch unzuldnglichundnicht funktionell—Die Patientin littdarunter,dass -~ Abb. 2: Die Extension der definitiven Abformung reicht bis in den Bereich der be-
ihre Prothese wahrend des Essens und beim Sprechen herunterfiel. Mit den opti- - weglichen Schleimhaut und formt die A-Linie mitab. Der dorsale Abschlussrand
wird als Ventilrand erstellt und mit Bite-Compound abgeddmmt.

Die Totalprothetik gehort zu
den anspruchsvollen Diszi-
plinen der Zahntechnik. Den-
noch fristet sie in vielen Den-
tallaboren eher ein Nischen-
dasein. Das mag unter ande-
rem vielleicht auch daran
liegen, dass ein verhéltnisma-
Big hoher Aufwand erforder-
lich ist, bis der Patient mit sei-

ner neuen Restauration ver-
sorgt ist; denn wo eine leere
Mundhohle und das Fehlen
sdmtlicher Zéhne einen Ver-
gleichvonZahnlinge,-breite,
-form und -stellung nicht
mehr zulésst, sind Teamwork
und prézise Vorarbeiten aus-
schlaggebend fiir ein zufrie-
denstellendes Ergebnis.

~Der Appetit kommt

beim Essen®, heift es.
Erst wenn man weif3,
wie etwas schmeckt,
weil man auch, ob
man mehr davon ha-
ben mochte. Ahnlich
ist es mit allem, was
wir begehren, denn
erst wenn wir iber

Abb. 3: Die Funktionsmodelle werden mit einer Wachsplatte
hohlgelegt. Die Bohrungendienenals Stopps undverhindern, dass
spater die Bissschablonen mit Abformmasse absinken.

Abb. 5: Fiir gute Verbindung — Von basal her wird Abdruck-

kleber in die Schablonen eingebracht.

Abb. 6: Fir perfekten Sitz — Die Schablonen werden auf dem

Modell mit Coltex Medium unterfiittert.

Informationen verfii-
gen, die es uns erlau-
ben, Dinge reell mit-
einander zu verglei-
chen, koOonnen wir
auch unseren eige-
nen Anspruch defi-
nieren.

Im vorgestellten Fall
besuchte eine etwa
sechzigjdhrige Pa-
tientin die Zahnarzt-
praxis. Sie litt darun-
ter, dass ihre Prothe-
se wahrend des Es-
sens und beim Spre-
chen herunterfiel
und dadurch einen
erheblichen Teil ihrer
geplanten Funktion
nicht erfiillte. Im Lau-
fe ihres Lebens hatte
die Patientin bereits
mehrere andere To-
talprothesen beses-
sen, die optisch noch
schlechter waren als
die, die sie zurzeit
trug. So war im Ver-
lauf vieler Jahre ihre
Erinnerung an den
Zustand verblasst,
als ihre Kiefer noch
bezahnt waren. Mit
den optisch unzu-
langlichen Versor-
gungen hatte sie sich

arrangiert und fand

ihre derzeitige Versorgung
in optischer Hinsicht nicht
schlecht (Abb. 1). Als der Be-
handler sie iiber die techni-
schen und &sthetischen Mog-
lichkeiten und die dadurch zu

hwmm—--ﬂ'm 1=

dellen Loffel fiir die Funk-
tionsabformungen zu ferti-
gen. Dabei wird auf Loffel-
griffe verzichtet und stattdes-
sen auf Wille zuriickgegrif-
fen. Die Extension der de-
finitiven Abformung sollte
gezielt bis in den Bereich der
beweglichen Schleimhaut
reichen und unbedingt die
A-Linie mit abformen. Der
duBere Abschlussrand stellt
einen Ventilrand dar, der dor-
sal mit Bite-Compound ab-
geddmmt wird (Abb. 2). Da-
nach werden die Funktions-
modelle hergestellt und mit
einer Wachsplatte versehen,
die der Hohllegung fiir Ab-
druckmasse dient, welche
man fiir die Bissschablone
mit Abformmasse unter-
fiittert (Abb. 3). In
die Wachsplatte
schneidet man Lo-

PROTHESENMESSBLATT cher, die als Stopps
e Y, oo DL dienen und verhin-
e I3 dern, dass die Biss-
st gunte, b X2 —— schablonen absin-

W

?

ken. All diese MafB3-
nahmen haben nur
zum Ziel, dass die
Bisslage korrekt

gt Apstand a0 R0 st bestimmt werden

e efepanme - o i gm kann und der Pro-

mwmm——:{:&—“ﬁf:_ﬂ: thgsenrand der

- 2 e spateren Prothese
* Fratas 30 soll mm__ 46 solt mn

dicht abschlief3t,

o o s I e 2% L ohne dass die Pro-
SR i T “m-/"j%/ these bei funk-
W:‘” _ tionellen Bewe-
fcaorot  A¢  UKEoe D¢ Ssln—————"

gungen in ihrem
Sitz beeintrach-
tigt wird. So sorgt
man durch ziel-
gerichtete Vor-
arbeit schon im
Vorfeld dafiir,

Abb. 4: Nichtsdem Zufall iiberlassen—Inein Prothetik-Protokoll wird die Lange,
der sagittale Abstand und die 0-Ebene der Patientin eingetragen.

erwartenden entscheidenden
Verbesserungen aufklérte,
hat sie aber dennoch den
Unterschied erkannt und
eingestanden, dass sie die
Chance zur funktionellenund
dsthetischen Verbesserung
toll finden wiirde. Das stim-
mige Konzept des Behand-
lers und seiner fachgerech-
ten Unterstiitzung durch den
Zahntechniker {iiberzeugte
sie, sodass sie einer Neuan-
fertigung zustimmte.

Weg zur prizisen Biss-
registrierung

Zu deren Beginn wurden mit
Schreinemakers-Abform-
16ffeln Abdriicke nach Pro-
fessor Gutowski genommen.
Diese Erstabformungen gief3t
man aus, um auf den Mo-

dass man bei den
spéiteren Prothe-
sen einen guten
Saugeffekt — auch im Unter-
kiefer —erreicht.

Anhand eines Prothetik-Pro-
tokolls (Abb. 4) werden Biss-
schablonen gefertigt und von
basal her mit Abdruckkleber
bearbeitet (Abb.5).Diesovor-
bereiteten Schablonen wer-
den zwecks eindeutiger Posi-
tionierung im Mund auf dem
Modell mit Coltex Medium
unterfiittert (Abb. 6). Fertig
ausgehirtet und vom Modell
abgenommen zeigen sich ba-
sal die Stopps (Abb. 7).
AnschlieBend werden auf die
Schablonen auf Basis der vor-
handenen Prothesen Wille
aufgebracht und gegebenen-
falls korrigiert. Die Wélle sol-
len bereits bei der Anprobe
die Lippenfiille der Patientin
betonen. Daneben iiberpriift

man mit ihnen die

Liange der Front-
zdhne, deren Nei-
gung und Kau-
ebene.

Im Artikulator zeigt
sich, dass der Ober-
kieferwallbereits den
Zahnbogen wieder-
gibt, und der Unter-
kieferwall dachfor-
mig gestaltet ist.
Diese Ausformung
gemdl der Zahnstel-
lung und moglichen
Bisshohe anhand des
Protokolls macht Seit-
wirtsbewegung noch
moglich.

Die solchermalien
saugenden Schablo-
nenbasen besitzen
eine tiberpriifbare
Funktion und haben
fiir den Behandler
den groBen Vorteil,
dass sie wihrend
der Bissnahme nicht
mehr herunterfallen.
Mit ihnen wird vorab
in situ tiberprift, dass
der Patient durch den
spiteren Zahnersatz
keine phonetischen
Defizite hat. Ihre Re-
lation zueinander
wird im Mund mit
Bite-Compound re-
produzierbar fixiert
(Abb.8).

Uber einen Gesichts-
bogen wird die ar-
bitrdre Registrierung
des Oberkiefers in ei-
nen Artikulator ein-
gesetzt und anschlie-
Bend der Unterkie-
fer in zentrischer Po-
sition fixiert und
ebenfalls einartiku-
liert. Markierungen
der Gesichtsmitte
und der Positionen
der Eckzihne an der

Abb. 12: Ansicht von dorsal.

Abb. 13 und 14: AnschlieBend wird die Wachsbasis aus-
modelliert.

Abb. 15: Wahrend der Einprobe musste nur der Lippenverlauf
und die Zahnhalse ein wenig korrigiert werden.

Abb. 16: Die Zahnhalse sollten weiter hinein gestellt werden,
um der alten Prothese zu dhneln.

Bissschablone ge-

ben dem Zahntechniker
wichtige Informationen. Die
Anzeichnung der Lachlinie
fehlt hier leider (Abb. 9).

Fir die Aufstellung wurden
Zahne passender Grofie und
Farbe ausgesucht. Anschlie-
Bend wird aus dem Kunst-
stoffwall der Oberkiefer-Biss-
schablone die Position von 21
und 22 ausgeschliffen und
die ausgewdhlten Prothesen-
zdhne in Wachs aufgestellt
(Abb.10).Lange und Neigung
des Walles informieren den
aufstellenden Zahntechniker
iiber die Lange und Neigung
der Aufstellung. Ob die Z&h-
ne verschachtelt aufgestellt

Abb. 8: Die Relation der Schablonen zueinander wird mit Bite-Com-
pound fixiert.

Abb. 9: Uber einen Gesichtsbogen wird die arbitrére Registrierung

Abb. 10: Zum Aufstellen der Prothesenzahne wird aus dem Kunst- ~ Abb. 11: AnschlieBend wird die Unterkiefer-Front aufgestellt.
in einen Artikulator eingesetzt. Der Unterkiefer wird in zentrischer ~ stoffwall jeweils ein Stiick ausgeschliffen. Der Verlauf des
Position fixiert und einartikuliert. Markierungen an der Bissschab-  Walles informiert tiber Lénge und Neigung der Aufstellung.

lone geben dem Zahntechniker wichtige Informationen.

werden sollen - oder eher
nicht - sollte rechtzeitig vor-
her in einem personlichen
Gespriach mit dem Patienten
geklart worden sein. Hier
haben sich Fotos — gegebe-
nenfalls auch von nahenVer-
wandten — bewéhrt, die die
urspriingliche Situation zei-
gen. Im Gespriach kann man
ermitteln, ob es vielleicht et-
was gibt, was der Patient un-
bedingt verdndert haben
mochte.

Nach und nach wird die OK-
Aufstellung erginzt und an-
schlieBend die Unterkiefer-
Front dagegen aufgestellt
(Abb.11). Vorteil dieser Auf-
stellmethode ist die einfache
Orientierung am verbleiben-
den Wall. Nachteilig ist, dass
die Bissschablonen durch das
Ausschleifen unwiederbring-
lich verloren gehen.

Die Interdentalrdume werden
mit Wachs zugeschwidmmt
und die Uberginge zur Ab-
formmasse geglattet. Abbil-
dung 12 zeigen die ver-
schwimmte Verzahnung
von dorsal.

Fortsetzung auf Seite 16
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einer Pinzette in die Form reponiert.

Abb. 17: Die abgestrahlten und konditionierten Z&hne werden mit - Abh. 18: Zum Stopfen verwenden wir HeiR- oder Kalt-Polymerisat - Abb. 19: Am Marginalsaum tragen wir hauptséchlich Farbe 3 Abb. 20: Mit Pinsel und Modellierflissigkeit kann man stérkere

von Candulor, das wir mit Aesthetic Intensive Colorindividualisieren. ~ gemischt mit Weil und Gelb an. Farben einflieRen lassen.

B Fortsetzung von Seite 14

Ist die Wachsbasis dann aus-
modelliert, wird speziell
am Papillenverlauf spiter
nichts mehr mit einem Fraser
oder Bohrer verdndert (Abb.
13 und 14). Lediglich die
durch das Silikon zu diesem

ern grofen Wert darauf, dass
wir die Zahnhélse etwas weiter
hinein stellten. Damit orien-
tierte sie sich bedauerlicher-
weise am mangelhaften Er-
scheinungsbild ihrer vor-
handenen Prothesen (Abb. 16).
Dochgutes Zureden halfnichts
und die Patientin bestand da-
rauf.

Gemisch aus Farbe 3, Rot, Pink, Braun und Blau.

Abb. 21: Fir die starkeren Zahnfleischanteile nutzen wir ein

Abb. 22: Das Gemisch wird nichtkomplett durchgemischt, damites
Schlierenzieht, wenn es am marginalen Saum angetragen wird.

Nach dem Umstellen
wurden dieWachsauf-
stellungen mit Gips
eingebettet und zum
Pressen vorbereitet.
Wir nutzen dazu die
bewihrte Kiivetten-
technik. Die Zahnrei-
hen werden dabei mit
ihren Schneidekan-
ten in Silikon gefasst
und lassen sich nach
dem Ausbriihen spé-
ter einfacher reponie-
ren.

Zuvor werden die
marginalen Anteile
der Keramikzihne an
den Bereichen, die in
Kunststoff gefasst
werden, mit Alu-Oxid
(150 pm) gut abge-
strahlt und mit Silan-
l6sung konditioniert,
um den Verbund mit
dem Prothesenbasis-
kunststoff zu verbes-
sern. Die Kkonditio-
nierten Zdhne werden
mit einer Pinzette in
die Form reponiert
(Abb. 17).
Zwischenzeitlich wer-
dendie Modelleinden
Kiivetten sauber ab-

setzt und der Kunststoff polymerisiert.

Abb. 23: Die Kiivetten werden in einen Kiivettenbiigel einge-

Abb. 24: Nach dem Abheben des Kiivettendeckels kann man
schondeutlichdiefarblichen Unterschiede des Marginalsaums
zur restlichen Prothesenbasis erkennen.

gedampft und gegen
Kunststoffisoliert und
sind damit fertig zum
Stopfen. Dafiir ver-
wenden wir Heil3-
oderKalt-Polymerisat
von Candulor in den
Farben 3 und 34. Fiir
die dsthetischen Indi-
vidualisierungen und
eine personliche Note
benutzen wir Aesthe-
tic Intensive Color in
den Farben Rosa,
Braun, Blau, Pink und
Weif3 (Abb. 18).

Zeitpunkt verhéltnismai-
Big starkwandigen basalen
Randflachen werden nach
dem Uberfiihren in Kunst-
stoff noch etwas ausgediinnt.

Farbiger Werkstoff, leben-
digeres Aussehen

Bei der Wachsanprobe
zeigte sich die Patientin
dann tiberrascht, wie sich
ihr Aussehen bereits verdn-
dert hatte. Zwar hatte sie ei-
nige Schwierigkeiten, zu
glauben, dass das Aussehen
der unlebendig wirkenden
Wachsbasis nicht identisch
mit dem spiteren Aus-
sehen der rosafarbenen Pro-
thesenbasis ist, doch mit der
Aufstellung der Zdhne war
sie soweit zufrieden. Ledig-
lich kleine Korrekturen am
Lippenverlauf und den
Zahnhéalsen mussten wir vor-
nehmen (Abb. 15). Allerdings
legte sie zu unserem Bedau-

Diese Intensivfar-
ben werden besonders im Be-
reich der Papillen und des
Marginalsaums als Gemisch
angetragen. Hier tragen wir
hauptsédchlich Farbe 3 ge-
mischt mit Weil und Gelb
mit einem Wachsmesser an
(Abb. 19). Der Kunststoff wird
zunéchst im Bereich der Wur-
zelwodlbungen angetragen.
Die Papillen werden dabei
ausgespart, sodass man mit
Pinsel und Modellierfliissig-
keit an Papillen und Alveolen
starkere Farben einflieen
lassen kann (Abb. 20). Fiir die
starkeren Zahnfleischanteile
nutzen wir ein Gemisch aus
Farbe 3, Rot, Pink, Braun und
Blau (Abb. 21). Dieses Ge-
misch wird jedoch nur leicht
durchspatelt, sodass die Mas-
sen nicht komplett durchge-
mischt sind, sondern das Ge-
misch bewusst Schlieren
zieht. Dieses Gemisch tragen
wir am marginalen Saum an

und ziehen den Uberschuss
auch iiber den bereits ange-
tragenen Kunststoff hinweg
(Abb. 22). Damit der Kunst-
stoff die Zdhne gut fasst, kon-
nen wirihn mit Modellierfliis-
sigkeit verfliissigen und so
verhéltnisméBig einfach si-
cherstellen, dass auch inter-
dental keine Hohlrdume ent-
stehen. Der Rest wird dann in
Grundfarbe 34 mit Uber-
schuss und moglichst blasen-
freiaufgestopft. AnschlieBend
werden die Kiivetten in einen
Kiivettenbiigel eingesetzt, mit
zwei bar Druck belastet und
fiir ungeféhr 45 Minuten poly-
merisiert (Abb. 23). Zweifellos
wird der Kunststoff schneller
hart, aber ich habe das Ge-
fihlt, dass das Ergebnis
besser ist, je ldnger man po-
lymerisiert. Verkiirzen dage-
gen bringt uns in keinem Fall
weiter!

Endlich wieder lachen

Nach der Polymerisationszeit
wird der Deckel abgehoben
und der Gipskonter entfernt.
Deutlichkann manbereits die
farblichen Unterschiede des
Marginalsaums zur rest-
lichen Prothesenbasis erken-
nen (Abb. 24).
NachderPolymerisation wer-
dendie Modelle zuriickin den
Artikulator gesetzt, ohne
dass die Prothesen herunter-
genommen werden, und so-
gleich die Bisslage tiberpriift.
Dazu wird jeder einzelne
Zahn mit Shimstock-Folie
kontrolliert (Abb. 25). Die
Schrumpfung des Kunststof-

fes ist gering, sodass sich
kaum Verzug zeigt. Gegebe-
nenfalls werden die Kontakt-
punkte punktuell korrigiert.
Generell sind verschiedene
Aufstellmethoden wie bei-
spielsweise die balancierte
OkKlusion moglich. Alterna-
tiv wére auch die Variante
nach Dr. Eugen End denkbar,
der seine Kontakte nur auf die
Arbeitshocker stiitzt.

Mit Diamant-Abrasions-
paste lassen sich diese Kor-
rekturen wunderbar glatt
schleifen. Sie wird einfach
auf die Zidhne aufgetra-
gen (Abb.26). Dann16st man
die Kondylen-Schrauben
am Artikulator und kann
durch Seitwértsbewegun-
gen schon gleichméfig ein-
schleifen bis keine stoéren-
den oder hakeligen Stellen
mehr vorhanden sind. Erst
danach werden die Prothe-
sen von den Modellen he-
runtergenommen und ba-
sal ausgediinnt. Mit einem
kleinkopfigen Rosenbohrer —
oder einem Spezialbohrer —
kann man noch die grob
ausgearbeitete Oberfldche
leicht anperforieren und
»stippeln“. Sie darf aber
nicht zu tief perforiert wer-
den, sondern sollte ledig-
lich der Oberflache eine
naturnahe Struktur geben
(Abb. 27). Danach werden
die oralen Anteile mit einer
grofen Biirste und Bims-
stein poliert. Die Poren der
~gestippelten® Bereiche wer-
den mit einer kleinen Biirste
aus Ziegenhaar am Hand-

stiick auspoliert,aberinihren
Konturen belassen.

So zeigt sich nach dem Polie-
ren eine gelungene Restaura-
tion mit individueller Harmo-
nie (Abb. 28). Bei der Ein-
probe erkennt man unschwer
die deutlichen &sthetischen
Vorteile der Gestaltung ge-
geniiber der bisherigen Ver-
sorgungsform ohne indivi-
duell gestaltetes Zahnfleisch
(Abb. 30). Bei leicht geoffne-
tem Mund iiberzeugen die
neuen Prothesen durch die le-
bendige Farbe der Keramik-
zéhne und den harmonischen
Schneidenverlauf. Zur Fertig-
stellung hatten wir noch ei-
nige Schlifffacetten abge-
sprochen, sodass auch beim
Lachen ein harmonischer
Gesamteindruck vorherrscht
(Abb. 29). Bei jeder Total-
Versorgung mit Keramikzih-
nen ist nach einer Tragezeit
von circa zwei Wochen nach
der Fertigstellung eine Feinein-
stellung notig. Dazu kam die
Patientin zufrieden in die Pra-
xis. Uber eine erneute druck-
lose Zentrik-Bissnahme wur-
de remontiert und nochmals
leicht eingeschliffen. Dabei
wurde auch ein Wangenbénd-
chen noch ein wenig entlastet.

Fazit

Eine Prothese ist nicht auto-
matisch eine gute Prothese.
Selbst eine vom Patienten
zundchst akzeptierte und
durch lange Tragedauer an-
gewOhnte Prothese kann -
wie im dargestellten Fall -
deutliche funktionelle und ds-
thetische Mén-

Shimstock-Folie wird die Bisslage tiberpriift.

foriert.

die Patientin hat wieder gut lachen.

Abb. 25: Die Modelle werden in den Artikulator gesetzt, ohne
dass die Prothesen heruntergenommen worden sind. Mit  wunderbar glatt schleifen.

Abb. 27: ... und mit einem kleinkdpfigen Bohrer leicht anper-

Abb. 29: Noch schnell ein paar Schlifffacetten angebrachtund ~ Abb. 30: Die neuen Prothesen besitzen deutliche asthetische

Vorteile gegentiber der bisherigen Versorgung.

Abb. 26: Mit Diamant-Abrasionspaste lassen sich Korrekturen

Abb. 28: Nach dem Polieren zeigt sich eine harmonische
Restauration mitindividuell gestaltetem Zahnfleisch.

gel ausweisen.
Mit der auf-
wendigen Ab-
form-und Biss-
bestimmungs-
methode nach
Professor Gu-
towski haben
wir eine pré-
zise  Anpas-
sung der neuen
Prothesen an
die Schleim-
haut und einen
starken Saug-
effekt erreicht.
Unabdingbare
Voraussetzung
fiir den Erfolg
derartiger Ar-
beiten ist die
gute Zusam-
menarbeit zwi-
schen Zahn-
arztpraxis und
Labor wie im
dargestellten
Fall. So kann
die Patientin
nach langen
Jahren der
Unmoglichkeit
heute wieder
alles essen und
sprechen wie
vormals mit
ihren natiir-
lichen Zdhnen.
Da wundert es
nicht, dass die
Patientin heute

wieder gliick-

lich ist, denn auch in &dstheti-
scher Hinsicht wirken ihre Pro-
thesen heute so echt, dass sie
von AuBenstehenden nicht
mehr als solche wahrgenom-
men werden. Ihre neue Versor-
gung hat ihr zu einem erheb-
lichen Teil die lange verloren
gegangene Lebensqualitit zu-
riickgegeben. Ein Schritt, den
sie aufgrund ihrer vorherigen
Uninformiertheit nur zégerlich
gehen wollte, aber nicht bereut.

Danksagung:

Unser herzlicher Dank gilt
Zahnarzt Daniel Schulz,
Ulzburg, und seinem Praxis-
team.

3l Kurzvita

ZTin Nadine Ketelsen

e 7000-2003 Aushildung zur Zahn-
arzthelferin

e 7003-2007 Ausbildung zur Zahn-
technikerin bei Gerd Weber Den-
taltechnik GmbH

e Fortbildungen: Einstiickguss, Mo-
dellguss, Keramik, CAD/CAM-Zir-
konverarbeitung und Kopierfra-
sen, Totalprothetik, Teilnahme am
Gysi-Preis 2007 (9. Platz)

Al Kurzvita

ZTM Gerd Weber

e Ausbildung zum Zahntechniker

e 1978-1982 Labor Heinze, Hen-
stedt-Ulzburg

e 1982-1983 Labor Heinze mit
Schwerpunkt Kombi- und Fras-
technik sowie Modellguss

e 1983-1985 Wehrdienst im
Bundeswehrkrankenhaus, Abtei-
lung Mund-, Kiefer- u. Gesichts-
chirurgie

® 1985-1992Labor Jung, Kaltenkir-
chen, Keramik-, Kombi- und Fras-
technik

e 1992 L6hnig Zahntechnik, Labor-
leitung und Kundenbetreuung

e 1996 Meisterpriifung Neumiins-
ter

e 7001 eigenes Labor

e Forthildungsschwerpunkte: Auf-
wachstechnik, Metallkeramik,
Vollkeramik, Sintertechnik, Total-
prothetik, Implantologie, Kombi-
und Frastechnik, Asthetik in der
Zahnheilkunde, Prof. Gutowski,
Prof. Gerber

Bl Adresse

Gerd Weber
GrootkoppelstralRe 4

22844 Norderstedt
Tel:040/52227 74
Fax:040/5266116

E-Mail: info@weberdental.eu
www.weberdental.eu
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Bearbeitung von Titan und NEM

Schnelllauferhandstiick als clevere Alternative

Die Ausblasfunktion des Perfecta 900 von W&H ist direkt ins Handstiick integriert und erspart so dem
Techniker Zeit und erleichtert die Arbeitim Labor. Eines fiir alles —besser kann man es nicht sagen.

Eines fiir alles —Perfecta 900 ist das Allround-Gerat fiir den ZT-Arbeitsplatz.

Eines fiir alles - besser kann
man esnichtsagen. Mit Perfecta
900 gibt es keinen stédndigen
Wechsel mehr von einem Ar-
beitsplatz zum anderen. Das
neuartige All-in-One-Konzept
ermoglicht den parallelen An-
schlussvon Schnelllduferhand-
stiick und Technikhandstiick.
Das jeweils benétigte Instru-
ment wird mittels Knopfdruck
am separaten Bedienelement
ausgewdhlt. Das extrem starke
Schnelllduferhandstiick als zu-
kiinftige Alternative zur Labor-
turbine ist jedem Material, von
Hochleistungskeramiken bis

hin zu Zirkonoxid, miihelos ge-
wachsen.

Perfecta 300/600: Punkten mit
volligneuenTechnologien—per-
fekt fiir die Bearbeitung aller
gangigen Materialien. Labor-
antriebe, die alles mitmachen.
DaisteseinVergniigen, gute Ar-
beit zu liefern. Perfecta 300 und
600 bieten eine duBlerst variable
Leistungsbandbreite — von der
absoluten Power bis zum ein-
fiihlsamen Krafteinsatz.Die ak-
tuelle Drehzahl hat man dabei
immer im Blick - tiber das Dis-
play des separaten Bedienele-
ments. Materialschonendes Ar-

beiten wird dadurch leicht ge-
macht. Weltneuheit: Ausblas-
funktion direkt im Handstiick.
Luftpistole? Das war einmal!
Die Handstiicke der Perfecta
600 und 900 haben jeweils drei
Ausblasoffnungen integriert,
deren Funktion einfach auf
Knopf- oder Hebeldruck akti-
viert wird. Darauf wird man
bald nicht mehrverzichten wol-
len.Innovationen, die die Arbeit
erleichtern und Zeit sparen.

Alle drei Spielarten der Per-
fecta glanzen mit verschiedens-
ten technischen und konzep-
tionellen Neuheiten. Besonders
durchdacht-dermodulare Auf-
bau: Handstiick, Steuergerit,
separat platzierbares Bedien-
element. Am Bedienelement
werden alle Einstellungen vor-
genommen, das Display ermog-
licht stédndige Kontrolle iiber
Funktionen und Betriebszu-
stinde. Automatikprogramme
erleichtern vieles, etwa eine
vorher gewéhlte Drehzahl bei
jedem Start wieder zu errei-
chen. Der ,bistable mode“sorgt
dafiir. Praktisch ist auch der
Tempomat-Betrieb der 600er

und 900er. Er gewdhrleistet
das automatische Einhalten
der geregelten Drehzahl.
Kiihlspray hilft (nur Perfecta
900) gegen Materialrisse: Bei
manchen Materialien geht es
heiB her. Da ist Kiihlung unbe-
dingt notwendig, auch um Ma-
terialrissen vorzubeugen. Ge-
speist wird das Spray iiber ei-
nen direkten Wasseranschluss
oder einenin die Steuereinheit
integrierten Wassertank. Der
individuelle Arbeitsplatz: Per-
fecta gibt es in verschiedens-
ten Ausfithrungen. Ob als
Tisch-, Knie- oder FuB3gerat —
und ist damit genau so flexibel,
wie die Bediirfnisse jedes
Labortechnikers verschieden
sind.

(Al Adresse

W&H Deutschland GmbH
Raiffeisenstr. 4

83410 Laufen/Obb.

Tel.: 086 82/8967-0
Fax:08682/8967-11
E-Mail: office.de@wh.com
www.wh.com

Werkstoffliche Entwicklungen verlangen neue
Instrumente. Busch Konus-Fraser mit der FX-Ver-
zahnung zeigen speziell bei Titan und NEM ei-
ne sehr gute Abtragsleistung und Oberfldchengiite.

s, WPy

Die neuen Konus-Fréaser von Busch sind hervorragend
fiir die Bearbeitung von Titan und NEM-Legierungen in
der Konuskronentechnik geeignet.

Durch hervorragende Eigen-
schaften der immer wieder ver-
feinerten Einbettmassen haben
Primérteile nach dem Guss eine
sehr glatte Oberfldche, sodass
man gleichnach dem Ausbetten
mit dem Feinfriaser die Funk-
tionsoberflache bearbeiten
kann. Die zwei Varianten der
Busch Hartmetall-Konus-Fra-
ser werden in FX-Verzahnung
mit 2°,4° und 6° Konizitét ange-
boten. Die Werkzeuge haben
die Schaftausfithrung HST-
kurz bei einem vorteilhaften
Durchmesser von 2,35 mm. Die
Form 408RFX ist im Gegensatz
zur 408FX an der Stirnseite ab-

gerundet und mit Schneiden
versehen. Die Friser sind zur
leichteren Identifizierung mit
einer Schaftkennzeichnung
versehen, die Auskunft tiber Fi-
gur und GroBe gibt und das
Busch Firmenlogo zeigt. Die
Fréaser werden aus Feinstkorn-
Hartmetall gefertigt; wobei
durch kontinuierliche Ferti-
gungs- und Qualitdtskontrollen
hier Fraser von hochster Giite
und garantierter Rundlaufge-
nauigkeit entstehen. Der Einsatz
von Frésol erzielt beim Friasen
eine glattere Werkstoffoberfla-
che, die Reduzierung der Rei-
bungswéirme und steigert die
Lebensdauer der Fréser.

(Al Adresse

Busch & Co. KG
Postfach 1152

51751 Engelskirchen
Tel.:02263/860
Fax:02263/207 41
E-Mail: mail@busch.eu
www.busch.eu

ANZEIGE

Asthetik
- Individuell ausgearbeitete Schichtmuster
« Zahnformentypische Oberflachenstruktur
- Naturgetreue Opaleszenz und Transluszenz

NFC® — NanoFilledComposite

Eine neue Generation von Composite Zahnen

PhysioStar® NFC

Zahnformen
« Dreidimensionaler Zahnkorper

« Prothetisch optimierte Zahnformen,

d.h.lange und breite Zahnhalse

Material

« NFC NanoFilledComposite

« Sehr abrasionsresistent

» Hohe Homogenitat und Biokompatibilitat

« Natiirliche, physiologische Formen

Fordern Sie weitere Informationen an:

Candulor

Condyloform® II NFC

Candulor AG

CH-8602 Wangen/ZH, Plinten 4, Postfach 89
Tel.+41(0)44 805 90 00, Fax +41(0)44 805 90 90
www.candulor.com, candulor@candulor.ch

Subsidiary: Candulor Dental GmbH

D-78239 Rielasingen-Worblingen, Am Riederngraben 6
Tel.+49 (0)773179 783-0, Fax +49 (0)773128 917
www.candulor.de, info@candulor.de
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Neue Fibel - Modellguss leicht gemacht

Analyse, Planung und Herstellung: In seiner bewéhrten Fibelreihe beleuch-
tet Renfert einmal mehr ein wichtiges Feld des zahntechnischen Alltags — den
Modellguss —und vermittelt Schritt fiir Schritt die elementaren Kenntnisse.

Analysis, planning
and manufacture

Model casting technique

’_'__—_"—--
Renfert

geschrieben wurden.
Die neue Renfert-Fibel
geht einen anderen
Weg und konzentriert
sich demgegeniiber
bewusst auf den Teil-
bereich ,Klammer-
modellguss“. Denn
dieser bietet nach wie
vor weltweit die
Grundlage fiir eine
vielféltige, sichere
und kostengiinstige
Versorgung. Bei der
Erstellung der Fibel
wurde darauf ge-
achtet, dem im La-
bor- und Praxis-

2 alltag tatsdchlich
verfligbaren zeit-
lichen Rahmen zu
entsprechen. Der

——

rezeptartige Auf-

Renferts neue Modellgussfibel — mit Konzentration auf den Bereich

Klammermodellguss”.

Das Thema Modellguss bein-
haltet zahlreiche Teilgebiete,
zu denen bereits viele und
umfangreiche Fachbiicher

baubringtdemLe-
ser das Grundwis-
sen, das von der
Planung bis zum fertigen Ge-
riist mit wertvollen Tipps ver-
sehenist, aufleicht verstandli-
che Weise nidher. Die bewusst

einfach gehaltene Fibelist mit
vielen, meist selbsterkldren-
den und detaillierten Bildern
damit ein strukturiertes Lern-
mittel, das auf der ganzen
Welt eingesetzt werden kann.
All jenen also, die gerade be-
ginnen, die sich noch etwas
unsicher fiihlen, aber auch
denjenigen, die sich einfach
weiter verbessern wollen, sei
die Renfert-Modellgussfibel
empfohlen.

Erhaltlich ist sie bei Renfert-
Fachhéndlern. Ein Bestellfor-
mular fiir die Modellgussfibel
sowie eine Liste der Handler
sind zudem zu finden unter
www.renfert.com m

[l Adresse

Renfert GmbH

Untere GieRBwiesen 2
78247 Hilzingen
Tel..07731/8208-0

Fax: 077 31/8208-70
E-Mail: info@renfert.com
www.renfert.com

Leichter und sehrleiser Mikromotor

Das elektrische Mikromotor-Laborsystem Ultimate 450 von NSK bietet Hochst-
leistung bei minimalem Gewicht, komfortabler Handhabung und hoher Laufruhe.

Klein, leicht und unglaublich leise: Der Mikromotor Ultimate 450 von NSK.

Das elektrische Mikromotor-
Laborsystem NSK Ultimate
450 gehort als Desktop-Aus-
fithrung sowie als Knie- und
FuBmodell in die Spitzenserie
unter den Laborprodukten.
Das Gerit der Serie Ultimate
450 wird tiber einen Mikropro-
zessor geregelt und ermog-
licht die maximale Leistung
des eingebauten, biirstenlo-
sen Mikromotors. Der Dreh-
zahlbereich reicht von 1.000
bis 35.000 U/min. Der Mikro-
motor bietet Hochstleistung,
das heif3t eine maximale Leis-
tung von 4,5 Ncm. Er ist leicht
und komfortabel in der Hand-
habung. Die Ultimate 450 biirs-

tenlosen Mikromotoren sind
absolut wartungsfrei. Die
interne Lastpriifung von NSK
hat die Haltbarkeit im Dauer-
betrieb fir mehr als 5.000
Stunden nachgewiesen. Der
hermetisch abgekapselte und
biirstenlose Motor reduziert
den Gerduschpegel um 20
Prozent im Vergleich zu ande-
ren konventionellen Model-
len. Hierdurch wird die Ar-
beitsumgebung ruhiger und
angenehmer. Die Serie Ulti-
mate 450 bietet die optimale
Mikroprozessorsteuerung
des Mikromotors - beider
Zusammenspiel ermoglicht
eine absolute Laufruhe,

selbst beim Schneiden der
unterschiedlichsten Materi-
alien. Zittern und Springen
des Bohrers wurden voll-
stindig eliminiert. Hier-
durch ist ein préziseres und
glatteres Schneiden und Po-
lieren moglich. Der Ultimate
450 Mikroprozessor ver-
fiigt Gber eine Eigendiag-
nosefunktion und ein Feh-
lercode-Display. Der An-
wender kann so mogliche
Fehler unverziiglich erken-
nen bzw. tiberpriifen, ob alle
Funktionen einwandfrei
sind. Mit 185 Gramm ist der
Ultimate Mikromotor zu-
dem ausgesprochen leicht
und kompakt.

Bl Adresse

NSK Europe GmbH
Elly-Beinhorn-Str. 8

65760 Eschborn
Tel.:06196/7 76 06-0
Fax:06196/7 76 06-29
E-Mail: info@nsk-europe.de
www.nsk-europe.de

Oko-Tauchhiirter frei von Lésungsmitteln

Neben biologischer Unbedenklichkeit zeichnet den neuen Tauchhérter Durol E
aus dem Hause BEGO auch eine zeit- und kostensparendeVerarbeitung aus.

Die Wachsmodellation auf ei-
nem Einbettmasse-Duplikat-
modell gilt als entscheidender
Einflussfaktor fiir die Passge-
nauigkeit eines Gussobjektes.
Die sichere Haftung des Model-
lierwerkstoffes ist Vorausset-
zung dafiir, gesteckte Quali-
tatsziele zu errei-

chen. Mit dem kalt

anzuwendenden

bund mit der Modellation er-
reicht.
Der Tauchhérter Durol E ist
frei von Losungsmitteln aller
Art und daher biologisch vol-
lig unbedenklich. Statt der
iblichen 250°C Trocken-
temperatur reicht es, das Dupli-
katmodell mit
150°C zu trock-
nen. Das spart

Tauchhérter Du- Dursl Zeit und Energie-
rol E von BEGO ——— kosten. Bei sei-
wird der Ar- . nem Einsatz ent-
beitsprozess bis s stehen keiner-
zum Einbetten e lei gesundheits-
ideal abgerun- i schidliche Damp-
det. Durch Tauch- == fe. Durol E ist
hirten wird die : dinn  flieBend,

Modelloberfldche
verdichtet und so

der sichere Ver- besserverarbeiten.

Nie wieder ,Tauchhérterpfiitzen”! Durol E
von BEGO ist nicht nur gesundheitlich unbe-
denklich, sondern Idsst sich auch wesentlich

zieht gut ein und
vermeidet so
die gefiirchteten

»Tlauchhirterpfiitzen®“. Er ist
auerdem geruchsneutral und
sein Hérte-Effekt ist mit ande-
ren qualitativ guten konventio-
nellen, losungsmittelhaltigen
Tauchhértern vergleichbar. Bei
peripheren Verunreinigungen
kann Durol E problemlos mit
Wasser entfernt werden. i

Bl Adresse

BEGO Bremer Goldschlégerei
Wilhelm Herbst GmbH & Co. KG
Technologiepark Universitat
Wilhelm-Herbst-Str. 1

28359 Bremen
Tel.:0421/2028-0

Fax: 04 21/2028-100

E-Mail: info@bego.com
www.bego.com
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Acht Malfarben fur den Glanzbrand

Mitden Carat-Malfarben von Hager & Werken lassen sich verbliiffend einfach
natiirlich schone Oberflachen-Charakterisierungen nachgestalten. Sie sind
in Pulverform in Glastiegeln mit jeweils 3 g lieferbar und einzeln erhéltlich.

A

Die perfekte Reproduktion z.B. zervikaler Verfarbungen ist mit den Carat-Malfarben von Hager & Werken

mdglich.

Die insgesamt acht Carat-Mal-
farben lassen sich untereinan-
der mischen. Sie eignen sich
fiir den zervikalen Bereich und
zur Reproduktion aller nattir-
lichen Verfarbungseffekte, wie
z.B.Tabak- und Entkalkungs-
flecken sowie Schmelzrisse.
Mit den Carat-Malfarben las-
sen sich auch Fissuren nuan-
ciert gestalten—ganz gleich,ob
eine dezente Einfdrbung oder
die Nachbildung extremer
Ablagerungen nachvollzogen

werden soll. Die Malfarben
sollten zu einer dicken Paste
angeriihrt werden, um ein Ver-
laufen zu verhindern und eine
gleichméBige Verteilung der
Farbpigmentezuerreichen. Sie
koénnen mit der Carat-Model-
lierfliissigkeit E durch das Ein-
legen in den Dentinbrand eine
perfekte Wiedergabe von Farb-
effekten aus derTiefe erzielen.
Angeriihrt mit der Modellier-
fliissigkeit O - fiir besonderen
Glanz - bewirken sie ein ganz

besonderes Finish auf der
Oberfldache. Carat-Malfaben
lassen sich problemlos mit
Glasurmasse zusammen auf-
tragen und sind auch nach
mehreren Bridnden farbsta-
bil. Die Farbwerte sind vor
und nach dem Brennen kons-
tant. Durch das Mischen der
Farben untereinander ergibt
sich eine groBe Farbvielfalt.
Die Brennwerte konnen allen
bereits vorhandenen Carat-
Brenntabellen entnommen
werden. Weitere Informatio-
nen zur Carat-Metallkeramik
und ihren Malfarben konnen
bei Hager & Werken angefor-
dert werden.

Bl Adresse

Hager & Werken GmbH & Co KG
Postfach/P.0.B. 10 06 54

47006 Duisburg
Tel.:0203/99269-0

Fax: 0203/2992 83

E-Mail: info@hagerwerken.de
www.hagerwerken.de

Neue DVD zur BIO-Logischen Prothetik

Ab sofort bietet VITA Zahnfabrik eine neue DVD-ROM zur BLP, dem Okklu-
sionskonzeptnach demVorbild der Natur. Federfithrend beiihrer Produktion wa-
ren Dr. Eugen End, der das BLP-Konzept entwickelt hat, sowie ZT Viktor Fiirgut.

Die DVD-ROM umfasst,
untergliedert in fiinf Haupt-
kapitel, gut drei Stunden
Videomaterial sowie zahl-
reiche Informationstexte,
die tiber verschiedene Navi-
gationswege abgerufen wer-
den konnen. Das Einfih-
rungskapitel erldutert
grundlegend die
Funktion der
Zahne beim
Kauen,
Schlucken,
Sprechen
etc. sowie
die Merk-
male der
physiologi-
schen OKKlu-
sion, wozu u. a.
die Kontakt- und
Kraftevertei-

vor, die von der bilateral balan-
cierten OkKklusion iiber die
Frontzahnfithrung bis hin zur
lingualisierten OkKklusion rei-
chen. Der BIO-Logischen Pro-
thetik ist ein eigenes Kapitel
gewidmet, dessen Unter-
punkte die einzelnen Aspekte
der GesetzméBigkeiten
beinatiirlichen Ge-
bissen sowie die
Verteilung der
Kontakt-
punkte er-
klaren. Das
folgende
Kapitel und
gleichzeitig
das Herz-
stick  der
14 DVD zeigt die
praktische Um-
setzung  der

lung auf den  Dieneue DVD-ROM zurBIO-Logischen Prothetik.

Zéhnen sowie

der BewegungsverlaufdesKie-
fersgehoren.Kapitel 2 stelltan-
hand anschaulicher Compu-
teranimationen sieben ,Beste-
hende Okklusionskonzepte®

BLP am Bei-
spiel der Voll-
prothetik. Zu jedem einzel-
nen Arbeitsschritt stehen
Videosequenzen zur Verfii-
gung, die das Vorgehen von
der Situationsabformung bis

zum Einschleifen nach der
Polymerisation zeigen. Un-
ter den ,Extras“ finden sich
u. a. Erfahrungsberichte von
Anwendern sowie ein Inter-
view mit den beiden Haupt-
darstellern Dr. End und ZT
Flrgut.

Dieneue DVD-ROM zur BIO-
Logischen Prothetik ist mit
Angabe der Bestellnummer
WO012 iiber die VITA Zahnfa-
brik zum Preis von 98,— Euro
zzgl. Mehrwertsteuer erhalt-
lich.DieInhalte steheninden
Sprachen Deutsch, Englisch,
Spanisch und Franzosisch
zur Verfiigung.

[l Adresse

VITA Zahnfabrik

H. Rauter GmbH & Co. KG
Spitalgasse 3

79713 Bad Sackingen
Tel:07761/562-0
Fax:07761/562-299

E-Mail: info@vita-zahnfabrik.com
www.vita-zahnfabrik.com

Zahntechniker schétzen Leis-
tung und Prézision. Genau
dies bekommen sie von den
neuen Trennscheiben von
GEBR. BRASSELER/Komet.
Die neuen Scheiben sind ge-
webeverstirkt und darum
elastischer als alle bisherigen
Trennscheiben. Sie passen

Dank Aufdruckleichtzu erkennen: die neuen Trennscheiben von Komet.

Flexible Kraft fiir maximale Prazision

Die gewebeverstidrkten Trennscheiben von GEBR. BRASSELER/Komet sind
elastischer,langlebiger und leichter erkennbar als bisherigeTrennscheiben.

sich der Schnittfiih-
rung geschmeidig an
und sind belastbarer
und langlebiger.

Doch Komet wire
nicht Komet, wenn
die Entwickler neben
der Bruchfestigkeit
nicht auch noch Wert
auf ein pfiffiges De-
tail gelegt hétten: Auf
jeder Trennscheibe der neuen
Generation ist die Scheiben-
stirke in unterschiedlichen
Farben aufgedruckt. So er-
kennt man am praktischen
Farbaufdruck innerhalb von
Sekundenbruchteilen die
passende Scheibe — sowohl
die mit Diamantkorn durch-

setzte weille Trennscheibe
9527 zumTrennen von Kera-
miken als auch die 0,2 bis 0,5
Millimeter diinnen Trenn-
scheiben mit gelber, roter
oder blauer Markierung
zum Trennen von EM- und
NEM-Legierungen. m

J4d Adresse

Komet—GEBR. BRASSELER
GmbH & Co. KG
Trophagener Weg 25
32657 Lemgo
Tel.:05261/701-700
Fax:05261/701-289
E-Mail: info@brasseler.de
www.kometdental.de
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Weiterentwicklung der Komposit-Zahnlinie

Finf Jahre nach der Einfiihrung der Veracia Komposit-Zahnlinie wurde
dem Wunsch vieler Zahnirzte und Zahntechniker entsprochen, das For-
menangebot um zwei neue attraktive Oberkiefer-Zahnformen zu erweitern.

455
LO5 120
8,5
48,2
LOB 128
mnr 90

Die neuen langovalen Oberkie-
fer-Zahnformen LO5 und LO6
bieten jetzt nochmehr Méglich-
keiten, naturgetreue, indivi-
duelle Nachbildungen in der
Teil- und Totalprothetik zu re-
alisieren (Abb. 1).

Die Veracia Front- und Seiten-
zdhnewurdennachden Gesetz-
maéBigkeiten der Natur entwi-
ckelt und beeindrucken durch
ihre auBergewdhnliche natiir-
liche Ausstrahlung und Leben-
digkeit. Dabei gelang es, ei-
ne optimale dreidimensionale
Zahnkorperform und eine na-
tlirlich wirkende Oberflédchen-
struktur zu erreichen. Die
physiologischen Formen be-
glinstigen die Phonetik und
Funktion (Abb. 2 und 3).

Die konvexe Ausgestaltung
der Labialfacetten unterstiitzt
die Lippenausformung; ausge-
prégte Palatinalleisten und In-
zisalkanten sichern die Fiih-
rung bei den Funktionsbe-
wegungen und erhalten die

phonetischen Féhigkeiten der
Patienten. Selbst Totalprothe-
senmit einer Front-Eckzahnge-
fiihrten OKkklusion kénnen so
problemlos gefertigt werden.
Veracia Konfektionszédhne
sind nicht mit konventio-
nellen Acrylzdhnen vergleich-
bar, denn sie bestehen aus
keramisch verstérktem mikro-
gefiillten Komposit. Diese Zu-
sammensetzung mit einem ke-
ramischen Fiillstoffgehalt von
mehr als 50 % verstérkt die ho-
mogene Struktur und Abra-
sionsbesténdigkeit.

Die Seitenzédhne wurden nach
dem Bewegungsablauf des Kie-
fers inVerbindung mit dem Ok-
Kklusions-und Artikulationsver-
halten natiirlicher Zéhne kon-
zipiert und sind fiir alle gingi-
gen Aufstellmethoden empfoh-
len. Weil die interdentalen Kon-
taktbereiche distal konvex und
mesial konkav gestaltet sind,
vereinfachen sie das Anordnen
innerhalb der Zahnreihe und

Zweineue Polierer-Sets am Markt

Hager & Meisinger présentiert zwei speziell
auf die Bediirfnisse der Praxis und des Dental-
labors zugeschnittene Sets zum Polieren von
Hochleistungs-Keramiken wie Al1O, und ZrO,.

bei niedriger Dreh-
zahl eine hohe Ab-
tragsleistung ohne
hohen Anpress-
druck. So wird
die Waiarmeent-
wicklung in der
Keramik ver-
mindert und
aullerdem
die Moglich-
keit von Mik-
rorissbil-
dungen deut-
lich verrin-
gert.
Das Set 2608
dient mit sei-

Blau/Orange zum Polieren und Rot/Orange fiir den Hochglanz: das Meisinger

CEREC-Set 2609 — speziell fir das Dentallabor.

Mit den Diamant-Porzel-
lan-Polierern in den Farben
Blau und Orange wird die
Keramik erst poliert, dann
bringen die Diamant-Polie-
rer mit den Farben Rot und
Orange diese auf Hoch-
glanz — ohne zuséatzlichen
Glanzbrand. Ebenfalls ent-
halten sind tirkise und
rosafarbene Keramikpolie-
rer in verschiedenen For-
men zum Vorschleifen, Ab-
tragen und Schleifen von
Geriist- und Verblendkera-
miken. Die spezielle Mi-
schung aus Diamantkorn
und der Kunstkautschuk-
bindung ermoglicht schon

nen Winkel-
stiicken dem
Zahnarzt in
der Praxis, das zweite Set
2609 ist ausschlieBlich mit
Handstiicken fiir den Ein-
satz im zahntechnischen
Labor erhéltlich. Alle Ins-
trumente konnen komplett
ohne Kiihlmittel eingesetzt
werden.

JAd Adresse

Hager & Meisinger GmbH
Postfach 21 0355

41429 Neuss
Tel:02131/2012-0
Fax:02131/2012-222
E-Mail: info@meisinger.de
www.meisinger.de

bieten eine verladssliche Basis
fiir eine funktionelle Prothetik.
Die Veracia-Zahnlinie bildet
eine perfekte Symbiose aus
Form, Asthetik und Funktion.
DieseVorteile werden nicht nur
spezialisierte und versierte Pro-
thetiker herausfinden. Gerade
Zahntechniker,dienichttiglich
Teil- und Totalprothesen anfer-
tigen, werden schnell die Ein-
fachheit und Rationalitdt des
Veracia-Konzeptes bei der Auf-
und Fertigstellung schéitzen
lernen.

Al Adresse

SHOFU Dental GmbH
Am Briill 17

40878 Ratingen
Tel.:02102/86 64-25
Fax: 021 02/86 64-64
E-Mail: info@shofu.de
www.shofu.de

Produkte 19

Neue Spezialeinbettmasse fiir Teleskope

Dentaurumhat entgegen dem generellenTrend zu Universal-Einbettmassen mit
rema®TT ein Spezialprodukt entwickelt,das gdnzlich auf die hohen Bediirfnisse
der Doppelkronentechnik mit edelmetallfreien Legierungen ausgerichtetist.

Die neue Einbettmasse
rema® TT hat ein extrem
groBes Expansionspoten-
zial und lasst sich exakt auf
die Bediirfnisse der Teles-
koptechnik steuern. Selbst
bei eiligem Speedbetrieb

- DENTALIRLIM S

bleiben diese Eigenschaften
erhalten. Eine hervorra-
gende Oberflachenglétte er-
leichtert zudem die weitere
Bearbeitung der gegossenen
Gertiste. Ein spezieller Prif-
korper kann zur Kont-
rolle der Expansion
eingesetzt werden.
Dieser ist Bestand-
teil eines Einfiih-
rungssets, das alle
wichtigen Kompo-
nenten inklusive der
Legierung rema-
nium® star enthalt.
rema®TT wird in Ge-
binden zu 4 kg mit
160-g-Beuteln ange-
boten.
Diese Spezialeinbett-
masse stellt das letzte
Glied in einem Kon-
zept dar, das von Den-

rema® TT, die neue Spezialeinbettmasse von Dentaurum, ist

im 4-kg-Gebinde mit 160-g-Beuteln erhaltlich.

taurum mit der ,,rema-
nium® Doppelkronen-

technik“umschrieben wird.
Es beinhaltet auch die Ein-
stiickgusstechnik und da-
mit nicht nur die dazugeho-
rigen Materialien, sondern
auch die Vermittlung des
Know-hows. Dass exakt
passende Teleskope aus
EMF nicht nur ein Wunsch-
traum bleiben, beweisen
auch die hervorragend be-
urteilten Kurse, bei denen
dieses Material verwendet
wird.

Bl Adresse

DENTAURUM

J. P.Winkelstroeter KG
Turnstr. 31

75228 Ispringen
Tel:07231/803-0
Fax:07231/803-295
E-Mail: info@dentaurum.de
www.dentaurum.de

ANZEIGE

GC GERMANY GmbH

Tel. +49.89.89.66.74.0
info@germany.gceurope.com
www.germany.gceurope.com

GC AUSTRIA GmbH

Tel. +43.3124.54020
info@austria.gceurope.com
www.austria.gceurope.com

GC EUROPE N.V.

Swiss Office

Tel. +41.52.366.46.46
info@switzerland.gceurope.com
w.switzerland.gceurope.com

Dreidimensionale Tiefen—

wirkung mit nur @inem Brand.
Die GC Lasurpasten
fUrJede Indikation.

Universelle Malpasten fiir die Verblend- und Uberpresskeramik.
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Symposien ,,Competence Fortbildung 2008

Uber 3.000 fortbildungsinteressierte Zahnirzte und Zahntechniker haben
von April 2007 bis Juni 2008 an insgesamt 15 Expertensymposien der Reihe
,Competence Fortbildung 2008“teilgenommen.Weitere Symposien der Reihe
finden in diesem Jahr ab Oktober in Leipzig, Neuss, Miinster und Berlin statt.

Insgesamt 15 Expertensymposien zogen seit April 2007 tiber 3.000 Zahnérzte und -techniker an. Mit vier
Terminen im Oktober und November baut lvaclar Vivadent auf dem Erfolg dieser Fortbildung auf.

Bei dieser Symposienreihe
referieren deutschsprachige
Experten tiber folgende The-
men: vollkeramische Restau-
rationen und Befestigung,
Adhésive und Composite-
Restaurationen sowie Im-
plantat-Prothetik. Der heu-
tige Dentalmarkt ist durch

eine hohe Dynamik gepréagt.
Zahnédrzte und Zahntechni-
ker sind gleichermaflen da-
von betroffen. Den Uberblick
iiber die vielfaltigen Verénde-
rungen und Herausforderun-
gen zu wahren, ist schwierig.
Daher kommen vom 8. Ok-
tober bis 15. Novemberin Leip-

Expertensymposien 2. Halbjahr 2008

Vollkeramische Restau- | Implantat-Prothetik Adhésive und Compo-
rationen & Befestigung site-Restaurationen
Leipzig, Berlin, Miinster,

Mittwaoch, 8. Oktober 2008, Samstag, 8. November 2008, | Samstag, 15. November 2008,
14.00—20.15 Uhr 09.00—17.30 Uhr 09.00—17.00 Uhr

Neuss bei Duisseldorf,
Samstag, 18. Oktober 2008,
09.00—17.00 Uhr

zig, Neuss bei Diisseldorf,
Miinster und Berlin deutsch-
sprachige Experten zusam-
men, um Uber folgende The-
men zu referieren: vollkera-
mische Restaurationen und
Befestigung, Adhésive und
Composite-Restaurationen so-
wie Implantat-Prothetik.

ZudenVortragenden gehdren—
neben namhaften Experten

aus den Hochschulen - auch

zahlreiche Referenten aus der

Praxis und dem Labor. Ver-
anstalter der Symposienreihe
,Competence
2008 ist die Ivoclar Vivadent
GmbH in Ellwangen.

Weitere Informationen zu den

Symposien 2008 und 2009 sind
im Internet unter www.ivoclar-
vivadent.de (Rubrik Kurse),
per Telefon unter 0 79 61/8 89-
2 05 oder via E-Mail bei

silke.faul@ivoclarvivadent.de

erhaltlich.

JAd Adresse

Ivoclar Vivadent GmbH

Postfach 1152

73471 Ellwangen, Jagst
Tel.:07961/889-0
Fax:07961/63 26

E-Mail: info@ivoclarvivadent.de
www.ivoclarvivadent.de

Fortbildung

Dentalmarkt-ABC neuim Netz

Das Bezugsquellen-Verzeichnis ist jetzt im In-
ternet wieder kostenfrei mit neuer Datenstruk-
tur verfiigbar. Bereits seit 1997 war das Den-
talmarkt-ABC als Buch und Diskette erhaltlich.

Im Internet steht seit 1998 das
Dentalmarkt-ABC als erste
Online-Datenbank mit Den-
tal-Bezugsquellen zur Verfi-
gung. Das aktuell im Internet
abrufbare Daten-angebot ist
umfassend und wird laufend
recherchiert. Das Datenange-
bot bietet fiir den Zahnarzt,
das Dentallabor, den Fach-
handel und auch fiir den Den-
tal-Berater eine schnelle In-
formationsquelle.

Die Suche nach Herstellern
und deren Produkte und
umgekehrt, Produkte mit
den entsprechenden Her-
stellern sowie die Adress-
Suche nach Dentalhdndlern
wurde entscheidend opti-
miert und erweitert.

Alle Angaben beruhen auf
reinredaktionell recherchier-
ten Daten. Da alle Eintrédge

kostenfrei sind, ist das Daten-
angebot umfassend und nicht
durch bezahlte Eintrédge be-
einflusst.

Im Hinblick auf die IDS 2009
wurde jetzt nicht nur eine
komplett neue Technik ins-
talliert, sondern auch das ge-
samte Datenmaterial neu
iUberarbeitet: www.dental-
markt-abc.de

Bl Adresse

Hans-Herbert Beyer

¢/0 BEYCODENT

Wolfsweg 34

57562 Herdorf
Tel.:02744/920023
Fax:02744/920021

E-Mail:
redaktion@dentalmarkt-abc.de
www.dentalmarkt-abc.de

Laborbedirfnisse an oberster Prioritat

Seit Januar 2008 betreut Feri Nadj bei Hint-ELs die Bereiche Vertrieb,
Marketing und Qualitdtsmanagement-mit den ersten deutlichen Erfolgen.

Das im Jahr 2000
gegriindete Dental-
unternehmen Hint-
ELSs mit Sitz im hes-
sischen Griesheim
bei Darmstadt ver-
treibt CAD/CAM-
Systeme in insge-
samt 23 Lander, die
sichiiber alle Konti-
nente erstrecken.
Das Produktsorti-
ment reicht von Di-
gitalisiersystemen
und einer Kons-
truktionssoftware
uber Fras- und La-
sersinterbearbei-
tungsanlagen bis
hin zu einem Sin-
terofen und einer
breiten Palette an

Materialien. Seit
Januar 2008 ist Feri
Nadj der neue

Mann fiir die Berei-
che Vertrieb, Mar-
keting und Qua-
litdtsmanagement bei Hint-
ELs.

Geschiftsfilhrer ZTM Josef
Hintersehr ist tiberzeugt,
mit Nadj den richtigen
Mann an seiner Seite und
der Hint-ELs-Kunden zu
haben, denn er bringt um-
fassende Erfahrungen im
Bereich Medizintechnik mit
sich und sieht die Laborbe-

management.

Feri Nadj, der neue Mann bei Hint-ELs fiir Vertrieb, Marketing und Qualitéts-

diirfnisse ganz im Sinne des
Unternehmensgeistes als
oberste Prioritdt. Nadj ist
sein Aufgabenfeld mit viel
Power angegangen und
kann bereits einige Erfolge
verbuchen. So wurden bei-
spielsweise im Sommer
2008 regionale Hint-ELs-
Stammtische eingefiihrt,
die ab sofort an unter-

schiedlichen Standor-
tenin ganz Deutschland
regelmiBig stattfinden
sollen. Und die Treffen
dienen nicht nur dem
kollegialen Austausch
unter Anwendern der
DentaCad  Systeme.
Feri Nadj: ,,Fiir uns bei
Hint-ELs ist der enge
Kontakt zu den Kunden
duBerst wichtig, da wir
den Anspruch haben,
fiir jedes Labor die op-
timale CAD/CAM-Lo-
sung anzubieten. Und
dies gelingt nur, wenn
unsere Entwicklungs-
arbeit auch die Erfah-
rungen und Ideen unse-
rer Kunden aufnimmt.
Kommunikation ist al-
les und die Hint-ELs-
Stammtische sind ein
weiterer wichtiger Bau-
stein unseres umfang-
reichen Betreuungs-
konzeptes.“ m

Al Adresse

Hint-ELs® GmbH
Riibgrund 21

64347 Griesheim
Tel.:06155/8998-0
Fax:06155/8998-11
E-Mail: info@hintel.com
www.hintel.com

Vincenzo Barcellona und
Bernd Biiltemann sind be-
reits seit 35 Jahren bei der
Dentaurum-Gruppe  be-
schéftigt. Vincenzo Barcel-
lona war in diesen Jahren
u.a.inden Abteilungen GieB-
anlagen, Trennerei und Gie-
Berei erfolgreich tétig. Seit
zwei Jahren ist Vincenzo
Barcellona nun fiir den si-
cheren, weltweiten Versand
von Dentalprodukten in der
Abteilung Packerei verant-
wortlich.

Bernd Biiltemann hat in der
Abteilung Feinmechanik
seine berufliche Laufbahn
bei Dentaurum begonnen
undistheutein der Abteilung
Bracketfertigung als Ein-

richter und verantwortungs-
voller stellvertretender Ab-
teilungsleiter anzutreffen.
Metallbrackets wie die equi-
librium®-Serie, discovery®-
und topic-Brackets erhalten
hier die Slots und werden da-
nach vereinzelt.

Reiner Kuckuck kann nun
stolz auf 30 Jahre Dentau-
rum zuriickblicken. In der
hauseigenen Druckerei pro-
duziert er im Offsetdruck-
verfahren nicht nur Produkt-
informationen und Patien-
tenflyer, sondern auch um-
fangreiche Produktkatalo-
ge. Er kiimmert sich jeder-
zeit sehr engagiert um den
termingerechten Neu- und
Nachdruck von Werbemate-

Langjahrige Mitarbeiter bei Dentaurum geehrt

Im ersten Halbjahr 2008 war es der Geschéftsleitung der Dentaurum-Gruppe, Axel Winkelstroeter und Mark
S. Pace, eine groBe Freude, langjidhrigen Mitarbeitern zu 25-, 30- und sogar 35-jahriger Betriebszugehorig-
keitzu gratulieren. Treue und loyale Mitarbeiter sind zweifelsohne Stiitzen eines erfolgreichen Unternehmens.

Gratulation und Dank fiir das langjéhrige Engagement: links Vincenzo Barcellona und Bernd Biiltemann und rechts Ralph Schéfer — jeweils inmitten der Ge-
schaftsfiihrer Axel Winkelstroeter (li.) und Mark S. Pace (re.).

rialien, die international ein-
gesetzt werden.

Vor 30 Jahren trat auch An-
ton Herzog in das Dental-
unternehmen als Feinme-
chaniker in die Abteilung
Feinmechanik ein. Heutzu-
tage ist der zuverlidssige
stellvertretende Kostenstel-
lenleiter in der Prototypen-
fertigung aktiv.

Seit einem Vierteljahrhun-
dert ist Wolfgang Siebler be-
reits in der Dentaurum-Gie-
Berei beschéftigt. Seit An-
fang der 1980er-Jahre arbei-
tet der gelernte Maschinen-
bauer erfolgreich mit dem
Feinguss- und spéter mit
dem Stranggussverfahren.
Auch Ralph Schifer ist nun

seit 25 Jahren engagierter
Mitarbeiter der Dentaurum-
Gruppe. Zu seinen vielfal-
tigen Aufgaben gehoren
u. a. die stetige Produktopti-
mierung, das Qualitdtsma-
nagement, Ein- und Aus-
gangskontrollen, Rekla-
mationsbearbeitung sowie
auch die Kundenbetreuung.
Nach erfolgreich bestande-
ner Prifung zum QS-
Fachauditor fiihrt Ralph
Schéfer nun auch Qualitéts-
Audits bei Dentaurum
durch. Seit Anfang dieses
Jahres hat er die Kostenstel-
lenleitung ,Entwicklung
chemische Produkte” iiber-
nommen.

Beruflich und privat wiin-
schenMark S.Paceund Axel
Winkelstroeter den Jubila-
rendas Besteundbedankten
sich im Rahmen einer klei-
nen Feierstunde fiir die lang-
jahrige und hervorragende
Zusammenarbeit. @

F4d Adresse

DENTAURUM

J.P. Winkelstroeter KG
Turnstr. 31

75228 Ispringen
Tel.:07231/803-0
Fax:07231/803-295
E-Mail: info@dentaurum.de
www.dentaurum.de
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Erfolgreich in allen Disziplinen!

Unter dem Motto ,Mit uns meistern Sie jede
Hiirde“ startete KaVobegleitend zur NordDental
am 6. September 2008 auf der Hamburger Mes-
se die Everest CAD/CAM Schnupperolympiade.

Das CAD/CAM-Sys-
tem Everest von
KaVo steht fiir
hoch éastheti-
schen und per-
fekt sitzen-
den Zahner-
satz. Die hohe
Préazision der
Everest en-

Vortrage und Workshops rund um das Everest CAD/CAM-System von KaVo

locken die Besucher zu Schnupperolympiade.

Starten Sie jetzt durch mit
KaVo Everest und iber-
zeugen Sie sich auf einem
der Schnuppertreffen von
den Vorziigen dieses ein-
zigartigen Fiinf-Achs-
CAD/CAM-Systems! Auf die
Teilnehmer warten interes-
sante Vortrdge der Firmen
Ivoclar Vivadent und VITA
Zahnfabrik sowie Erfah-
rungsberichte von Anwen-
dern.Dartiiber hinaus sind ein
Software-Workshop und ein
Themenblock , Everest Mate-
rialien“ Bestandteil der Ver-
anstaltung.

Als besonderes Highlight be-
kommt jeder Teilnehmer ei-
nen Gutschein fiir ein indivi-
duell von einem KaVo Spezi-
alisten gefertigtes Kronen-
kippchen aus KaVo Everest
ZS Zirkonoxid.

gine geht auf
die in der
Zahntechnik
einmalige
Fiinf-Achsen-
Technologie
zuriick und
gewdhrleistet
dadurch eine akkurate Pass-
genauigkeit, besonders im
Randschlussbereich. Gestern
war CAD/CAM - Heute ist
Everest.

Weitere Stationen der Ver-
anstaltung, die mit interes-
santen Vortrdgen und Er-
fahrungsberichten von An-
wendern lockt, war Diissel-
dorf (13.09.) und werden
Leipzig (27.09.) sowie Stutt-
gart (25.10.) sein.

[l Adresse

KaVo Dental GmbH
Bismarckring 39

88400 Biberach/Rif8
Tel.:07351/56-0
Fax:07351/56-14 88
E-Mail: info@kavo.com
www.kavo.com

Erfolg bis zum Platzmangel

Das Berliner Dental-Depot Wolf+Hansen feiert zehn-
jahriges Bestehen und den Umzug in neue Radume.

Seit zehn Jahren erfolgreich ,als Partner unserer Kunden” —
Johannes-Georg Wolf, Geschéftsfiihrer des Dental-Depots
Wolf+Hansen.

Seit 1998 ist das Dental-Depot
Wolf+Hansen fairer Handels-
partner fiir Hersteller und
Kundenvon Dentalprodukten.
Mit dem Erfolg des Unter-
nehmens wuchs auch die
Mitarbeiterzahl. Ein Umzug
in groBere Raumlichkeiten
war angezeigt. Mit Geschéfts-
partnern und Kunden wird
Wolf+Hansen Ende Septem-
ber das zehnjéhrige Jubilium
feiern und gleichzeitig die
neuen Rdume einweihen.

Wolf+Hansen ist zwar ein jun-
ges Unternehmen —der Firmen-
griinder verfiigt aber bereits
uber lange Erfahrung in der
Branche. Als Johannes-Georg
Wolf am 01.10.1998 in Berlin
den Startschuss fiir das Depot
gab, war er bereits seit mehre-
ren Jahrzehnten in der Dental-
branche tétig. Zusammen mit
seinen jungen Mitarbeitern
erarbeitete sich der ehema-
lige Vizeprasident des Bundes-
verbandes des Dentalhandels
Deutschland schnell die Wert-
schitzung und das Vertrauen

von Zahnirztenund Zahn-
technikern sowie der Den-
talindustrie. Schon kurze
Zeit spater eroffnete Wolf+
Hansen eine Niederlas-
sung in Oldenburg.

,Wir verstehen uns als
Partner unserer Kunden.
Im hart umkémpften Ge-
sundheitsmarkt stehen sie
immer wieder vor neuen
Herausforderungen, auf
die sie schnell reagieren
miissen. Dabei bekommen
sie von uns erfolgsorien-
tierte und individuelle
Unterstiitzung®, erlau-
tert Johannes-Georg Wolf
die Unternehmensphiloso-
phie. Wolf+Hansen bietet sei-
nen Kunden als Full-Service-
Unternehmen personliche Be-
ratung und beste Produktqua-
litét.

2002 tibernahmen Ralf Rohr-
lack und sein Bruder Peter
als geschéftsfiihrende Gesell-
schafter das Unternehmen.
Mit inzwischen 51 Mitarbei-
tern hat das Depot sich in der
kurzen Zeit des Bestehens als
angesehener Partner auf dem
hart umkdmpften Dental-
markt etabliert.

Al Adresse

Dental-Depot Wolf+Hansen
Dental-Medizinische
GroRhandlung GmbH
Schonhauser Allee 188

10119 Berlin

Tel.:030/440403-0

Fax: 030/44 04 03-55

E-Mail:
geschaeftsleitung@wolf-hansen.de
www.wolf-hansen.de

Service 21

Anmeldungen zur IDS 2009 erreichen neue Bestmarke

Mit aktuell 1.380 Ausstellern liegt die Zahl weit tiber demVergleichszeitpunkt derVeranstaltung 2007 —
Firmen aus 51 Landern belegen Internationalitéit. Bei der Koelnmesse laufen derzeit die Vorbereitun-
gen fir die 33. Auflage der IDS - Internationale Dental-Schau — auf Hochtouren. Mehr als ein hal-
bes Jahr vor Beginn der Messe zeigt sich, dass die dentale Welt am Messeplatz Koln weiterhin wéachst.

Nach den Bestmarken der IDS
2007 zeichnen sich neue Er-
folgszahlen ab. Aktuell haben
1.380 Unternehmen (Vergleich
Juli 2006: 1.236) aus 51 Landern
zugesagt, tdglich gehen weitere
Anfragen und Anmeldungen
ein. Insgesamt werden vom
24— 28. Marz 2009 mehr als
1.750 Unternehmen aus der
gesamten Dentalwelt in Koln
erwartet. Die Koelnmesse und
die GFDI-Gesellschaft zur For-
derung der Dental-Industrie
mbH, dasWirtschaftsunterneh-
men des Verbandes der Deut-
schen Dental-Industrie e.V.
(VDDI) - sehen sich aufgrund
der Wachstumszahlen in ihrem
Konzept der globalen Messe-
und Kommunikationsplatt-
form fiir die Dentalwelt besté-
tigt: ,Besonders erfreulich ist,
dass sich die Veranstaltung ge-
rade international weiterhin so

britannien, Niederlande,
Spanien, Korea, Japan,
Brasilien, Israel und der
Tiirkei. Laut Aussteller-
und Besucherbefragun-
gen gehoren die interna-
tional fithrenden Services
und die hohe Aufenthalts-
qualitit am Messeplatz
Koln zu den Erfolgsfakto-
render IDS. Diese werden
imHinblick aufdie 33.Auf-
lage abermals um neue
Angebote erweitert. Ver-
groBerte Gastronomieser-

Uber 1.380 Aussteller haben sich mittlerweile fiir die IDS 2009
angemeldet und werden ihre Produktpaletten présentieren.

positiv entwickelt”, erkliren
die Organisatoren in einem ge-
meinsamen Statement. Dies
belegen die bereits zum jetzi-
gen Zeitpunkt starken Beteili-
gungen aus den USA, Italien,
Schweiz, Frankreich, Grof3-

all ceramic

all you need

IPS e.max bietet anspruchsvollste

metallfreie Asthetik und Festigkeit
sowohl fiir die Press- als auch die
CAD/CAM Technologie.

www.ivoclarvivadent.de

Ivoclar Vivadent GmbH

vices auf der Piazza, dem
Messeboulevard und den
Passagen sowie der Aus-
bau der Ausstellerservices ge-
hoérenzu den Neuerungen 2009:
Ab Oktober finden Aussteller
und Besucher in den Service-
Portalen der IDS weitere neue
Online-Dienstleistungen, wie
den ,mobile Exhibition Guide“,

IPS e.max Restaurationen von Prof. i

IPS e.max bietet:

den mobilen Messefiihrer. Das
System ist Messekatalog und
Navigationssystem auf dem
Handy zugleich. Die IDS (Inter-
nationale Dental-Schau) fin-
det alle zwei Jahre in Koln statt
und wird veranstaltet von der
GFDI-Gesellschaft zur Forde-
rungder Dental-IndustriembH,
dem Wirtschaftsunternehmen
des Verbandes der Deutschen
Dental-Industrie e.V. (VDDI),
durchgefiihrt von der Koeln-
messe GmbH, Koln. @

J4d Adresse

Koelnmesse GmbH
Messeplatz 1

50679 Kaln
Tel.:0221/821-0
Fax:0221/821-2574

E-Mail: info@koelnmesse.de
www.ids-cologne.de

ANZEIGE

Brix, Deutsc

o Ausdrucksstarke Asthetik

e Wahl zwischen hochfesten Materialien einschliesslich
Zirkoniumoxid und hochfester Glaskeramik

Konventionelle oder selbstadhasive Befestigung

Press- und CAD/CAM Verarbeitungstechniken —
optimale Festigkeit und maximale Flexibilitat

Eine einzige Schichtkeramik fur das IPS e.max System

Dr. Adolf-Schneider-Str. 2 | 73479 Ellwangen | Tel.: 079 61/8 89 -0 | Fax: 0 79 61/ 63 26

ivoclar °.
vivadent:

passion vision innovation
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Pfingsttour durch den Schwarzwald

Am Pfingstsonntag schwangen sich 13 Zahntechniker und Zahnérzte aufs Rad.
WIELAND-Mitarbeiter Andrej Birg fiihrte die erste Mountainbike-Tour durch den
Schwarzwald von Baden-Baden aus 15 Kilometer den Berg hinauf zur Schwarz-
waldhochstraBBe — mit wunderbarem Fernblick auf die franzdsischenVogesen.

Ein Firmenereignis der anderen Art: Am Pfingstsonn- und -montag organi-

sierte WIELAND Dental Mountainbike-Touren.

Vorbei an schonen Seen und
Wiesen fiihrte die Strecke zur
Darmstétter Hiitte auf 1.040
Hohenmetern. Rustikal stark-
ten sich die Radler bei
wiarmendem Sonnenschein
mit Linsensuppe und Wie-
nern. Bei wunderschénem
Ausblick stieg die Stimmung
derTeilnehmer und ihre Moti-
vation fiir die lange Riicktour
war uneingeschrinkt. Die
Sportbegeisterten nahmen
den Riickweg in Angriff und

landeten nach
85 Gesamtkilo-
metern gliick-
lich und er-
schopft in der
»Sommerhaupt-
stadt Europas®,
Baden-Baden.

Fir 17 Moun-
tainbiker star-
tete die zweite
Tour am Pfingst-
montag im el-
sédssischen Wis-
sembourg. Der selbststin-
dige Zahntechniker Dieter
Knappe ist ein begnadeter
Mountainbiker, der die
Truppe bei Temperaturen um
30 Grad Celsius durch das
wunderschone Elsass fiihrte.
Die anspruchsvolle Strecke
fiihrte vorbei an Biachen und
Fliissen. An schmalen Wald-
wegen und Trails schraubten
sich die Radler die Berge hi-
nauf, um bei einer wunder-
schonen Abfahrt die wie im

Maérchen erscheinende Burg
Fleckensteinzuerblicken.Bei
franzosischem Baguette und
Kése genossen die Teilneh-
mer den Anblick. Idyllische
franzosische Dorfer wurden
auf der Riickfahrt durchquert
und spétestens jetzt merkten
die sportlichen Radfahrer
doch die Anstrengungen des
Vortags in den Waden.

Im nédchsten Jahr Ileitet
Andrej Birg wieder eine
Tour durch Kroatien. Interes-
sierte melden sich unter
andrej.birg@gmx.de an. @@

[l Adresse

WIELAND

Dental + Technik GmbH & Co. KG
Schwenninger Str. 13

75179 Pforzheim
Tel.:07231/3705-0
Fax:07231/3705-125

E-Mail: info@wieland-dental.de
www.wieland-dental.de

Erster Implantatmodellherstellungkurs in Moskau

Eine Zusammenarbeit der Firmen picodent und Nobel Biocare er-
moglichte Ende Mai dieses Jahres, dass sich in Moskau ein internatio-
nales Publikum iiber hochwertige Modellherstellung weiterbilden konnte.

Auf der IDS 2007 in Koln hat
picodent nicht nur neue Mate-
rialien vorgestellt, sondern
auch den Kurs ,Das perfekte
Implantatmodell und der indi-
viduelle Abformloffel — Fun-
dament fiir Qualitit, Innova-
tion und Sicherheit* mit ZTM
Thomas Weiler. Dieser Kurs
wurde nun in Moskau auch
internationalem Publikum zu-
géanglich gemacht.

Neben den beiden Herstellern
gehorte auch der Moskauer
Zahnarzt und Implantologe
Dr.Sergey O. Chikunovzu den
Unterstiitzern des Kurses -
in dessen ART ORAL-Klinik
fand der Kurs statt. Dr. Chiku-
nov arbeitet seit Jahren eng
mit ZTM Klaus Miiterthies zu-
sammen und gemeinsam 16-
sen sie die anspruchvollsten
Fille. Der Name ART ORAL
(inspiriert von ZTM Klaus Mii-
terthies) steht fiir Qualitit, die
hochsten Anspriichen gerecht
werden muss, und beschreibt
zugleich die detailverlieb-
ten Grundgedanken, welche
zu einem vorhersagbaren und
dsthetischen Gesamtergebnis
fiihren. Der Name verpflichtet

Die Teilnehmer konnten alle Details der Arbeit von ZTM Weiler und Dr. Chikunov auf der Leinwand live mit-

verfolgen.

zur hohen Kunst des Kénnens
in der gesamten Zahntechnik
und Zahnmedizin.

Mithilfe des ART ORAL-Mo-
dellsystems wird ein prézises
Fundament fiir ein hochwerti-
ges Modell geliefert.In der Im-
plantat-Modellherstellung ist
zielgerichtetes, geplantes Ar-
beiten von der Abformung bis
zum Sdgeschnittmodell ein
Muss.

Der zweitégige, englischspra-
chige Kurs wurde speziell auf
die Wiinsche der russischen
Zahntechniker ab-

ZTM Thomas Weiler vor der Basilius-Kathedrale.

gestimmt und ver-
mittelte neben den
Grundlagen der
Modellherstellung
im ART ORAL Sys-
tem mit Implanta-
ten auch die Her-
stellung der indivi-
duellen Abformlof-
fel fiir Implantat-
abformungen, all-
gemeine optimale
Abformvorberei-
tung, verschiede-
ne Implantattrans-
fers, Berticksichti-
gung von unter-
schiedlichen Ma-
terialeigenschaf-
ten (Gips/Abform-
material), flexible
und starre Zahn-
fleischmasken, Biss-
ibertragung, Ver-
wendung eines
Gesichtsbogens im

Vergleich zur Mittelwert-Ar-
tikulation, Vorwaérts-/Riick-
wiértsplanung fiir Implantat-
arbeiten, Herstellung eines
exakten Kontrollmodells und
abschliefend die Herstellung
eines Schaumodells der be-
sonderen Art mit farbigen Mo-
tiven aus Gips in Gips.

Das Interesse fiir hochwer-
tige Zahntechnik war ge-
weckt und alle Teilnehmer
konnten anhand verschie-
dener Patientenfille (Total-
prothetik; Einzelkronen und
Briickenversorgung; implan-
tatgetragene Stegversor-
gung) die neu erlernte Ar-
beitsweise in der Modellher-
stellung wiederentdecken.
Ein besonderer Dank aller
Beteiligten gilt Dr. Chikunov,
der mit seiner exzellenten
Arbeitsweise restlos alle An-
wesenden begeisterte. Auf-
grund der hohen Motivation
und ehrlichen Begeisterung
aller Beteiligten fiir indivi-
duelle Zahntechnik werden
weitere Kurse in Moskau ge-
plant. m

J4d Adresse

picodent GmbH
Ludenscheider Str. 24-26
51688 Wipperfiirth
Tel.:02267/6580-0
Fax:02267/6580-30
E-Mail: info@picodent.de
www.picodent.de
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Surprise, surprise auf den Fachdentals

Die Fachdentals stehen vor derTtir und bieten auch Zahntechnikern wieder Gele-
genheit,sichanverschiedenen Orten Deutschlandsiiber Produktneuheiten fiir das
Labor zu informieren. Anldsslich des zehnjahrigen Jubildums desVITA SYSTEM
3D-MASTER erwarten die Besucher am VITA-Stand ganz besondere Highlights.

Am Messestand der
VITA koénnen Besu-
cher nicht nur Infor-
mationen zu dem ge-
samten Produktsorti-
ment einholen, son-
dern insbesondere
die neue Farbskala
VITA Linearguide
3D-MASTER und das
optimierte Farbmess-
gerat VITA Easy-
shade Compact eigen-
héndig testen. Der
VITA Linearguide

Seitenzahnlinie VITA
LINGOFORM fiir alle
Indikationen in der
herausnehmbaren Pro-
thetik.

Natiirlich hat das VITA
Team anlédsslich des
zehnjadhrigen Geburts-
tags desVITA SYSTEM
3D-MASTER fiir die Be-
sucher der Fachdental-
Messen auch noch ei-
nige Uberraschungen
in petto. Wer wissen
mochte welche, der

3D-MASTER besticht

durch prézise Ergebnisse
bei einfacher intuitiver An-
wendung. Diese wird vor al-
lem durch den bewihrten
linearen Aufbau der Skala
erzielt. Die neue Generation
fir die opto-elektronische
Farbmessung heifit VITA
Easyshade Compact: Se-
kundenschnelle, eindeutige
und genaue Ergebnisse bei
der Bestimmung der natiir-
lichen Zahnfarben und der
farblichen Kontrolle von
Zahnrestaurationen. Die
bewidhrte handliche und
leichte Form des VITA Easy-

shade wurde beibehalten und
die Bediirfnisse der Anwen-
der beriicksichtigt — das neue
VITA Easyshade Compact ist
kabellos und mit einer Spei-
cherkapazitit bis zu 25 Mes-
sungen ausgestattet.

Im Bereich CAD/CAM-Mate-
rialien werden u. a. die Zirko-
niumdioxid-Blocke VITA In-
CeramYZ for inLab mit einer
Groflevon 22 X 25 X 65 mm fiir
noch groBere Briickengeo-
metrien présentiert. Loh-
nenswert macht den Besuch
des VITA Messestandes zu-
dem die multifunktionelle

sollte vorbeikommen!
Weitere Informationen sind
im Internet unter www.vita-
zahnfabrik.com oder telefo-
nisch unter derVITA Hotline
07761/5622 22 erhéltlich. m

BBl Adresse

VITA Zahnfabrik

H. Rauter GmbH & Co. KG
Spitalgasse 3

79713 Bad Séckingen
Tel:07761/562-0
Fax:07761/562-299

E-Mail: info@vita-zahnfabrik.com
www.vita-zahnfabrik.com

Zahlreiche Teil-
nehmer waren der
Einladung gefolgt
und nutzten die
Gelegenheit, das
neu eingerichtete
KernDental Schu-
lungslabor zu be-
staunen. Ausge-
stattet mit sechs
voll funktionsfa-
higen Technik-Ar-
beitspldatzen auf
dem neuesten
Stand der Technik

Labortag mit Fortbildungin Wiirzburg

Die Anton Kern GmbH lud Ende Juni alle Mitarbeiter von Dentallaboren in Bay-
ern, Hessen undThiiringen zu einem Labortag mitVortragen nach Wiirzburg ein.

bietet es beste Vo-
raussetzungen fiir
Hands-on-Kurse in allen Be-
reichen der Zahntechnik.

Interessante Fachvortriage
(unter anderem iiber die
wirtschaftliche Fertigung
mit Sirona CAD/CAM oder
Ivoclar Vivadent e.max
CAD) und die Moglichkeit,
sich in aller Ruhe zu infor-
mieren, haben das Pro-

Nagelneu eingerichtet: Das Schulungslabor bei Kern Dental in Wiirzburg.

gramm abgerundet. Fiirdas
leibliche Wohl war mit bay-
erischen Schmankerln und
kiihlen Bier bestens ge-
sorgt.

Ein mit Zédhnen prall ge-
fiilltes Glas hat bei einem
Gewinnspiel fiir reges In-
teresse gesorgt. Neben
zahlreichen interessanten

Preisen gab es als
Hauptpreis ein Li-
festyle-Wochenen-
de im Wert von 190
Euro zu gewinnen.
Einmal mehr konn-
te Kern Dental mit
diesem Tag bewei-
sen, dass es als
modernes Full-Ser-
vice-Unternehmen
auch fir alle Berei-
che im zahntechni-
schen Labor ein
kompetenter Part-
ner ist. &

FAl Adresse

Anton Kern GmbH
Unterdtrrbacher Str. 200
97080 Wiirzburg
Tel.:0931/9088-0
Fax:0931/90 88-89

E-Mail: info@kern-dental.de
www.kern-dental.de

Meisterschule: Tag der offenen Tiir

Die Meisterschule fiir Zahntechnik in Ronneburg ladt am 18.10.2008 von
10 bis 15 Uhr zumTag der offenen Tiir ein und steht fiir Fragen zur Verfiigung.

Unter anderem kann man
sichdanninformierenzuAus-
bildungsinhalten, Finanzie-
rungsmoglichkeiten und der
neuen Meisterpriifungsver-
ordnung.

Der néchste Meisterkurs
findet vom 05.01.-25.06.2009
statt. Ein Einstieg ist sowohl
in die Vollzeitvariante als
auch Splittingvariante (nur
jede zweite Woche Unter-
richt) moglich.

Wie in jedem Meisterlehr-
gang fand auch mit dem Ju-
bilaumskurs M 25 eine Den-
talexkursion statt. Mit drei
PKW ging es erstmalig nach

Berlin ins Schulungszent-
rum von DENTSPLY Degu-
Dent. Da die Exkursionen
generell mit lehrplaninteg-
rierten Vortrdgen bzw. Kur-
sen verbunden werden, ent-
schied man sich diesmal fiir
CAD/CAM und Vollkeramik.
Der praktische Kurs mit ,,Cer-
con Smart Ceramics” fand bei
den Meisterschiilern eine sehr
gute Resonanz. Doch auch das
Gesellige kam nicht zu kurz:
Bei einer Stadtrundfahrt wur-
den die Sehenswiirdigkeiten
der Hauptstadt bestaunt, fiir die
meisten gab es viel Neues zu se-
hen. Ein uriger Abend in einem

argentinischen Steakhaus run-
dete eine tberaus gelungene
Veranstaltung ab. Dafiir ein
herzliches Dankeschén an
DENTSPLY DeguDent. m

BBl Adresse

Meisterschule fiir Zahntechnik
Ronneburg

FriedrichstralRe 6

07580 Ronneburg

Tel.: 0366 02/921-70/-71

Fax: 0366 02/921-72

E-Mail:
info@zahntechnik-meisterschule.de
www.zahntechnik-meisterschule.de
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Die magische Seite der Zahntechnik

Anfang Juni fand der zweitdgige Master-Workshop , Kniffe und Tricks - IPS
e.max“ mit dem Referent und Autor Gérald Ubassy im International Center
of Dental Education ICDE) von IvoclarVivadent in Schaan/Liechtenstein statt.

Egal ob mit Videokamera oder Notizblock — die Arbeitsweise von Gérald Ubassy wurde genau dokumentiert.

Bereits zum zweiten Mal
zeigte der Zahntechniker-
meister live seine Tricks, die
in seinem neuen Buch , Tipps
undTricks“nachzulesen sind.
GroBe Augen machten die
Besucher aus acht Nationen
spétestens, als Gérald Ubassy
den Einsatz von Haarspray
im zahntechnischen Alltag
erwdhnte. Dies war jedoch
nur einer von vielen unglaub-
lichen Tricks, die Gérald

Ubassy wéahrend des Work-
shops vorstellte. Er begeisterte
die Teilnehmer mit seinem
auBergewohnlichen Fachwis-
sen zu geschichteten Veneers
auf Presskeramik, der Rolle
der Absorption des Lichtes
sowie zur Vorgehensweise
beim Schichtaufbau und der
richtigen Farbnahme.

Im Rahmen des zweitdgigen
Workshops hatten die Teil-
nehmer auBerdem die Gele-

genheit, den Hauptsitz von
Ivoclar Vivadent kennenzu-
lernen. Bei einer Weinverkos-
tung in der Hofkellerei des
Fiirsten von Liechtenstein
konnten die Besucher Erfah-
rungen austauschen und
interessante Details zur Her-
stellung des Weines erfahren.
Den Abschluss des Kurses bil-
dete ein gemiitliches Abend-
essenim altehrwiirdigen Res-
taurant Lowen inVaduz.
Informationen zu den néchs-
ten Kursen von Gérald
Ubassy finden Sie unter
www.ivoclarvivadent.com.
Das Buch ,, Tipps und Tricks*
ist in neun Sprachen unter
www.ubassy.com erhdilt-
lich. m

(Bl Adresse

Ivoclar Vivadent GmbH

Postfach 1152

73471 Ellwangen, Jagst
Tel..07961/889-0
Fax:07961/63 26

E-Mail: info@ivoclarvivadent.de
www.ivoclarvivadent.de
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Plattform fiir Zahntechniker

Labor - Einzelplatzabsaugung
mit Auffangbehalter

EUR 1485,— zzgl. MwsSt.

empf. VK-Preis

FON +494741-18198-0

www.cattani.de

Datum 0

Wir frasen - Sie verblenden!

__Fris Zentrum

Schleswig-Holstein GbR

Preise und weitere Infos:
Tel. 04331- 43 80 888 oder www.fraeszentrum-sh.de
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Die Community der Zahntechniker

P Diskussionsforen
¥ Firmenportrits

¥ Produktneuheiten
P neue Technologien

Internet http://www.muffel-forum.de

Ein Projekt der

T&B Serviceline GbR

Am Schlangenhorst 27

14656 Brieselang

http:/ /www.tb-serviceline.de

F Stellenmarkt
¥ Geratemarkt
¥ Kurstermine
¥ Chat

eMail info@muffel-forum.de
Thorsten Tobi und Andreas Braune

fon (033232) 350090

fax (033232) 350091

eMail info@tb-serviceline, de
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Veranstaltung

Info

08.10.2008 Nirnberg Modellherstellungskurs: ,Das Modell—Die Visitenkarte des Labors”  picodent GmbH
Referenten: ZTMin Claudia Fiissenich, Jens Glaeske Claudia Knopp
Tel..02267/6580-0
13.-14.10.2008 Bremen Grundlagen implantatgetragenen Zahnersatzes | BEGO TRAINING CENTER
Referent: BEGO-Mitarbeiter Lena Linsen
Tel.:0421/2028-372
22.10.2008 Fundamental Essen CERAMAGE Gum, Prothetische Wertigkeit durch natiirliche, SHOFU
individuelle Gingiva-Gestaltung Ingo Scholten
Referent: ZTM German Bar Tel.:02102/86 64 25
18.10.2008 Diisseldorf Competence Symposium: Vollkeramische Restauration Ivoclar Vivadent
und Befestigung Jutta Nagler
Referenten: Dr. Drubel, Prof. Pospiech, Dr. Lenhard, ZT Brix, Tel:07961/889-205
Dr. Mérig, Dr. Striegel, Prof. Edelmann
18.10.2008 Rastede Erarbeitung von Form und Oberfldchentextur anhand 3MESPE
japanischer Schnitztechnik FREECALL 0800/2753773
Referent: ZTM Christian Hannker
24.-25.10.2008 Hamburg Klammermodellgusskurs fiir Fortgeschrittene DENTAURUM
Referent: ZT Klaus Dittmar Sabine Trautmann
Tel.:07231/803-470
07.-08.11.2008 Engen Polares Press-Over-Zirkon, Mal- und Schichttechnik Gebdi Dental
Referentin: ZTin Andrea Keller Andrea Temme
Tel.:07733/941010

Service 23

Neues Mitglied im Seefelder Vorstand

Seit Februar 2008 hat Christin Schack bei 3M ESPE die Position des Head of
Business Development for Europe & MEA inne. Weiterhin verantwortet sie
seit Mai 2008 als weiteres Vorstandsmitglied der 3M ESPE AG die Bereiche
Marketing und Vertrieb Europa und die in Seefeld vertretenen Business Teams.

wo sie den Zu-
sammenschlussvon
3M und ESPE von
Beginn an miter-
lebte. 2003 kehrte
Christin  Schack
nach Seefeld zu-
riick, wo sie in den
letzten Jahren ihre
Erfahrungen als
Marketing Opera-
tions Manager bei
der 3M ESPE sam-
melte, bevor sie
2008 die Position
des Head of Busi-
ness Development
for Europe & MEA
iubernahm.

Nach den Planenin
der nahen Zukunft
befragt, antworte-
te der neue 3M

Von der Pike bis in den Vorstand: Nach 13 Jahren in der ESPE AG
und 3M ESPE AG ist Christin Schack nun im Vorstand ftr Marke- ESPE-Vorstand: ,In

ting und Vertrieb Europa und MEA verantwortlich.

1995 begann Christin Schack
ihreberufliche Laufbahn bei
der ESPE AG und lernte ihr
Handwerk von der Pike auf.
Gestartet alsTrainee und Ju-
nior Product Manager ent-
wickelte sie ihre Kenntnisse
und Kompetenzen kontinu-
ierlich weiter. 1999 wech-
selte sie zu ESPE America,

den nichsten Mo-

naten liegt der Fo-
kus meiner Aktivitdten in
erster Linie auf Wachstum
und in diesem Zusammen-
hang auch auf der Identifi-
zierung bislang unberiick-
sichtigter zusétzlicher Mog-
lichkeiten. Wir haben star-
ke lokale Teams, die sich
durch ein grofes Know-
how auszeichnen. Deshalb

konnen wir hier in See-
feld die Rolle des strategi-
schen Kopfes iibernehmen
und vordenken, welche
Richtung wir mit unserem
Unternehmen mittel- und
langfristig anstreben soll-
ten, und den Weg hierfiir
bereiten.“ Schack betont,
dass dabei insbesondere
die stetig wachsende Glo-
balisierung im Mittelpunkt
stehen werde. Europa
waéchst immer stiarker zu-
sammen - einerseits die
westlichen Liander unter-
einander und andererseits
West und Ost in ihrer Ge-
samtheit: ,Daher sehe ich
es als eine wichtige Verant-
wortung fiir uns als dem eu-
ropdischen Team, hierfiir
entsprechende Strukturen,
Prozesse und Strategien
aufzustellen.” m

Bl Adresse

3MESPEAG

ESPE Platz

82229 Seefeld

Freecall: 0800/2 753773
Freefax:0800/3293773

E-Mail: info3mespe@mmm.com
Www.3mespe.com
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Il Ja, ich abonniere die
ZT Zahntechnik Zeitung

fir 1 Jahr zum Vorteilspreis von € 40,00

(inkl. gesetzl. MwSt. und Versand)

Vorname

Das Abonnement verlangert sich automa-
tisch um ein weiteres Jahr, wenn es nicht
sechs Wochen vor Ablauf des Bezugs-

zeitraums schriftlich gekiindigt wird (Post-

stempel genugt).

Datum
Unterschrift

Widerrufsbelehrung:

Telefon

Den Auftrag kann ich ohne Begriindung
innerhalb von 14 Tagen ab Bestellung bei
der OEMUS MEDIA AG, HolbeinstraBe 29,
04229 Leipzig schriftlich widerrufen.

Rechtzeitige Absendung gentigt.

Datum
Unterschrift

OEMUS MEDIA AG

HolbeinstraBe 29, 04229 Leipzig

Tel.: 03 41/4 84 74-0, Fax: 03 41/4 84 74-2 90
E-Mail: grasse@oemus-media.de
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