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Schwierige Entscheidung

Die Mitglieder der Zahntechniker-Innung
Rheinland-Pfalz denken nach einem Jahr

Die Vertrauensfrage

Autor Alfred Lange lotet aus, ob Fiithrung im
Labor trotz gegenseitiger Sympathie ab und

Industrielle Geriistfertigung

Selektives Laserschmelzen gilt als gute Alter-
native zum zahntechnischen Guss. Entschei-

Software fiir Restaurationen

CAD/CAM-Fertigung ist dank neuer Soft-
ware auf Industrieniveau moglich. Vorge-

an auch Kontrolle bedeuten sollte.
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uber eine Riickkehr zumVDZI nach.

Politik » seite2

dend ist die optimale Nutzung. stellt wird sie zur IDS 2009 in Koln.

Technik » seites Technik » seite 10
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Starke Zukunft! Immer mehr Dentallabore erganzen ihr Angebot
bereits professionell mit hochwertigem Zahnersatz von dentaltrade und
schaffen sich so einen Wettbewerbsvorteil. Bleiben Sie in Bewegung mit
Preisen bis zu 70% unter BEL Il / BEB und nutzen mit uns gemeinsam
Synergien. Worauf warten Sie noch? Rufen Sie uns an!

© dentaltrade-media

v bis zu 5 Jahre Garantie
S komplette zahntechnische Hochwertiger Zahnersatz

zu glinstigen Preisen

trade’

...faire Leistung, faire Preis

OC€
Der Punktwertfiir die Honorare soll lediglich um 0,4 Prozent steigen

Schritt in die Einheitszahnmedizin

Am 1. Juli 2009 tritt die neue Gebiihrenordnung fiir privatzahnérztliche Leistungen (GOZ) in Kraft.
Seitens der Zahnirzteschaft wird der Entwurf heftig debattiert. Insbesondere die geplante Offnungs-
klausel, die Zahnérzten die Moglichkeit bieten soll, mit privaten Krankenversicherungsunternehmen
zusitzliche Vereinbarungen zu treffen, gilt als Kritikpunkt.Verfassungsrechtlich ist sie jedoch zuléssig.
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dentaltrade GmbH & Co. KG * Grazer Straf3e 8 * 28359 Bremen / Germany
info@dentaltrade.de * www.dentaltrade.de ¢ freecall (0800) 247 147-1

desweite Lieferung

Nach Rechtsstreit wird Funktionstherapie als Heilmethode anerkannt

Ein Meilenstein in der CMD-Behandlung

Ein Rechtsstreit vor dem Miinchner Amtsgericht hat Erstattungsanspriiche eines
Privatpatienten mit Kiefergelenkbeschwerden geklirt. Juristisch steht nun fest,

\ . ¥
VDZI-Vorstandsmitglied Dipl.-Volkswirt Guido Braun.
(cs) — Die vom Bundesmi-

nisterium fir Gesundheit
(BMG) erlassene Novelle

soll das Gebiihrenverzeich-
nis auf den aktuellen Stand
bringen. Somit wurde bei-
spielsweise die Implantolo-
gie aufgenommen. Die GOZ
gilt als Pendant zur BEMA,
dem Bewertungsmalstab
der gesetzlichen Kranken-
versicherung, und wird von
der Zahnérzteschaft Kkri-
tisch als Schritt in die Ein-
heitszahnmedizin gesehen.
Diskussionen bringt auch
die geplante Einfiithrung ei-
ner Offnungsklausel, wo-
nach Zahnéirzte oder Zahn-

arztgruppen abweichend
von der GOZ Vergiitungs-
vereinbarungen mit priva-
ten Krankenversicherungs-
unternehmen treffen kon-
nen.

Die Klausel in Form des Pa-
ragrafen 2a lehnt die deut-
sche Zahnérzte- und Arzte-
schaft strikt ab. Im Rahmen
einer auBerordentlichen
Bundesversammlung der
Bundeszahnéirztekammer
(BZAK) wurde eine Grund-

» Fortsetzung auf Seite 2

dass Funktionsdiagnostik generell als Heilmethode anerkannt wird.

(cs) - Ein Privatpatient mit Kie-
fergelenkbeschwerden reichte
2005 Klage gegen ein Privat-
versicherungsunternehmen
ein und schuf somit eine vollig
neue juristische Ausgangslage.
Trotzvergleichsweise geringen
Streitwerts arbeiteten die dafiir
zustdndigen Anwilte Profes-
sor Jiirgen Nauschiittund Marc
Sperrer drei Jahre lang hartné-
ckig, um ein Grundsatzurteil
herbeizufiihren.

Noch vor der Urteilsverkiin-
dung im April 2008 zeigte sich
das Privatversicherungsunter-
nehmen einsichtig, indem es
dem Klagenden sémtliche Kos-
ten fiir Zahnarzt und zahntech-
nisches Labor in Hoéhe von
circa 3.400 Euro erstatten wird.
sEine solche Rechtsauslegung
schafft mehrfach stabile Ver-
héltnisse. Das kann einesTages
auch die Anspriiche gesetzlich
Versicherter beriihren®, besta-
tigt Professor Nauschiitt. Zu-

sammenfassend bedeutet das
Ergebnis des Rechtsstreits,
dassVersicherer die Kosten fiir
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die Therapie 100-prozentig er-
statten miissen.

Dariiber hinaus konnen Pa-
tienten mit craniomandibula-
ren Dysfunktionen (CMD)
auch bei anfallenden Zahner-
satzlosungen auf mehr Erstat-
tung hoffen. Laut eines vom
Amtsgericht Miinchen be-
stellten Sachverstdndigen gilt

eine begleitende Funktions-
therapie als dringend gebo-
ten.

Juristisch betrachtet, wird die
Funktionsdiagnose generell
als Heilmethode anerkannt.
Bei der Funktionstherapie
handelt es sich momentan
noch um ein einziges Verfah-
ren - Funktionsdiagnostiker
und ZT Franz Weifl hat die
DROS®-Therapie entwickelt:
»lch sehe tagtédglich, wie das
Patienten mit Kiefergelenkbe-
schwerden hilft, die eine jahre-
lange Odyssee hinter sich ha-
ben. Zudem haben wir fiir
unser Therapiekonzept ein
standardisiertes Verfahren er-
arbeitet. Die fiir die Behand-
lung verwendete DROS®-
Schiene ist eine diagnostische
und therapeutische Oberkie-
fer-Aufbiss-Schiene, die zur
Entspannung des Kauorgans
dient und die Kiefergelenk-
strukturen entlasten soll. m
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CAD/CAM - Symposium - Show & Innovation
im Zeichen von Zirkon

EinKooperationsangebotan die ZahntechnikersorgterneutfiirUnmut

Gefahrliche Einlassung mit Kassen

In Bayern regt sich Widerstand gegen private Krankenversicherer. Diese wollen mit
Dentallaboren kooperieren,was in den Augen der Innung gegen geltendes Recht verstof3t.

Obermeister Werner Schmelz warntin einem Schrei-
ben der NBZI Labore vor Kooperationsvertragen mit
privaten Krankenversicherungen.

(ms/NBZI) - Die Mitgliedsbe-
triebe der Innung des Zahn-
techniker-Handwerks  Nord-
bayern (NBZI) sprechen sich
gegen eine Teilnahme an Ko-
operationsvertrdgen mit der
Bayerischen Beamtenkranken-
kasse AG (BBKK)aus.Dies geht

aus einem Rundschreiben der
Innung vom 28. November 2008
hervor. Als Griinde verweisen
die Betriebe auf eine Gefihr-
dung ihrer unternehmerischen
Freiheit sowie die ,nicht ausrei-
chende Preisgestaltung®, die
derartige Vertrdge vorsehen.
Werner Schmelz, Obermeister
der Innung, und deren Ge-
schéftsfiihrerin Michaela Met-
zen warnen Dentallabore in
dem Schreiben davor,in Koope-
rationsmodellewie dem von der
BBKK vorgeschlagenen einzu-
willigen.

Die private Krankenversiche-
rung hatte Laboren Rahmen-
vertrdge angeboten, innerhalb
derer sich die Teilnehmer ver-
pflichten, zahntechnische Me-
dizinprodukte an Zahnérzte
zur Behandlung von Versicher-
ten der Kasse zu liefern. Die

Preise sollten unter dem Durch-
schnitt in bayerischen Laboren
liegen. Die Kasse wollte an-
schliefend damit werben. Zu-
dem sollten den Versicherten
kostenfreie Patienteninforma-
tionen, Notdienste und andere
Zusatzleistungen angeboten
werden.

Aus Sicht der NBZI verstoft
diese Form der Werbung gegen
geltende europdische Richtli-
nien. In Niedersachsen geht
aktuell eine Innung gerichtlich
gegen eine Krankenkasse vor.
Dort klagt die Niedersédchsi-
sche Zahntechniker-Innung ge-
gendie AOK Niedersachsen auf
Feststellung der Unzuléssigkeit
von Einzelvertrégen, die inhalt-
lich dem Kooperationsangebot
der BBKK dhneln (ZT berich-
tete). Mit einer Entscheidung ist
frihestens 2009 zu rechnen.

Vom 07.02. bis zum 08.02.2009 im GERRY WEBER Event Center

Dieses Symposium wird nach den Leitlinien der BZAG und DGZMK
mit 7 Fortbildungspunkten bewertet.

Naihere Informationen erhalten Sie unter
unserer Zirkonhotline: 0521 - 299 360
www.dentaldirekt.de
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Ein Ergebnis ist (k)ein Ergebnis

Zahntechniker aus Rheinland-Pfalz haben dariiber abgestimmt, ob sie in den
Bundesverband zurtickkehren sollen. Noch ist das Resultat der Abstimmung offen.

Manfred Heckens, Obermeister der ZTI Rhein-
land-Pfalz.

(ms) - Die Zahntechniker-In-
nung Rheinland-Pfalz disku-
tiert nach einer einjdhrigen
Auszeit tUber eine Riick-
kehr zum Verband der
Deutschen Zahntechniker-
Innungen (VDZI). Auf ihrer
Mitgliederversammlung am
19. November fand eine ent-
sprechende  Abstimmung
statt.Von den anwesenden 43
Betrieben votierten dabei 20
fiir einen erneuten Beitritt
zum VDZI. Zwolf Betriebe
sprachen sich dagegen aus
und neun enthielten sich der
Stimme. Damit stief3 der Vor-
schlag auf mehr Zustimmung
als Ablehnung, verfehlte aber
die absolute Mehrheit von 22
Ja-Stimmen.

Welche Konsequenz aus dem
Votum erwéchst, ist zum jet-
zigen Zeitpunkt noch unklar.

,Die Rechtsaufsicht liegt in
den Hénden der Handwerks-
kammer Rheinhessen. Folg-
lich trifft sie auch die Ent-
scheidung dariiber. Endgiil-
tige Klarheit werden also erst
die kommenden Tage und
Wochen bringen®, erklart
Manfred Heckens, Obermeis-
ter der ZTI Rheinland-Pfalz.
Hintergrund der Abstim-
mung war der Austritt der
Innung aus dem VDZI vor
rund einem Jahr. Damals hat-
ten die Mitgliedsbetriebe be-
schlossen, nach zwolf Mona-
ten ihre Entscheidung Kkri-
tisch zu priifen und Platz fiir
eine mogliche Revidierung
zu schaffen. Zur Diskussion
im November war Walter
Winkler, Generalsekretardes
VDZI, héchstpersonlich der
Einladung nach Mainz ge-
folgt. ,Mir war wichtig, dass
die Mitglieder der Innung di-
rekt mit einem Verantwort-
lichen des VDZI diskutieren
undsich eine eigene Meinung
bilden konnen®, so Heckens.
Er selbst habe sich bewusst
aus der Meinungsbildung
herausgehalten, um jegliche
Beeinflussung der Betriebe
zuvermeiden.

Generell schitzt Heckens das
Verhéltnis zum VDZI nach
wie vor als ,ungestort ein.
Man wolle die Frage der
Mitgliedschaft im Bundes-
verband geschiftsmiBig

Motto lautet interdisziplinar

Der Jubildumskongress der Informations- und

Fortbildungsgesellschaft

fir Zahnheilkunde

(ZAT-INFO) in Miinster beantwortete die Frage:
Was kommt — was bleibt in der Zahnheilkunde?

Im  Kongresszentrum
Miinsterland zeichneten
18internationale Referen-
ten ein komplexes Bild
von den Herausforderun-
gen moderner Zahnheil-
kunde. Fir ZT Manfred
Lakamp (Griinder der
ZATINFO)sollte der Kon-
gress ,eine thematische

Investition in die ndchsten
zwolf Monate“ sein.

Das Themenspektrum
war entsprechend breit
gefachert. Als roter Faden
erwiesen sich die durch inter-
disziplindre Zusammenarbeit
perfekt geplanten Behand-
lungskonzepte. Ein exzellentes
Praxisbeispiel lieferten Dr.
Wolfgang Boisserée (Prothe-
tik), Manfred Lédkamp (Zahn-
technik), Dr.Dr.Knut Schuppan
(Chirurgie)und Prof. Dr.Werner
Schupp (Kieferorthopédie). Sie
fokussierten auf das Kern-
thema ,Erfolg durch interdis-
ziplindre Behandlungskon-
zepte“. Basis der Fallbeispiele
war die Erkenntnis, dass okklu-
sionsbedingte Fehlfunktionen
héufig Ursache fiir zahlreiche
periphere Funktionsstérungen
und chronische Schmerzzu-
stinde,insbesondere am Bewe-
gungsapparat, sind. Ausloser
dafiir seien die Kiefergelenke,
die eine oft unterschitzte Be-
deutung fiir den Gesamtorga-
nismus haben.

Zur interdisziplindren Zusammenarbeit gibt es keine Alternative.
Ein exzellentes Beispiel dafiir sind Dr. Wolfgang Boisseree (Pro-
thetik), Prof. Dr. Werner Schupp (Kieferorthopédie), Manfred Lé-
kamp (Zahntechnik) und Dr. Dr. Knut Schuppan (Chirurgie) (v.l.n.r.).

Einen themeniibergreifenden
Beitrag leistete der Trend- und
Zukunftsforscher =~ Mathias
Horx, der das Gesundheitswe-
sen durch die demografische
Entwicklung bestimmt sieht.
Eine ansteigende Lebenser-
wartung als Mittelpunkt medi-
zinischer Behandlung wiirde
auch der Zahnheilkunde eine
wichtigere Rolle zuweisen.

Al Adresse

ZAT-INFO

Informations- und
Fortbildungsgesellschaft fiir
Zahnheilkunde GmbH
Erbdrostenstr. 6

48346 Osthevern
Tel..02532/7330
Fax:02532/77 93

E-Mail: info@zaet-info.de
www.zaet-info.de

und emotionslos behandeln.
Denn die aktuelle Trennung
bedeutet fiir Heckens keines-
falls eine vollstdndige Abna-
belung. ,Im Moment sind wir
zwar drauf3en,aberes existie-
ren immer noch gemeinsame
Zielvorstellungen. Auf dem
Weg dorthin sehen wir ein-
fach unterschiedliche Mog-
lichkeiten.“ Eine Entschei-
dung der Handwerkskammer
Rheinhessen konnte durch-
aus noch im Dezember fallen.
Falls im Anschluss daran eine
erneute Abstimmung notwen-
dig werden sollte, wiirde dies
jedocheinige Zeitdauern. Auf-
grund der Karnevalssaison
sind erfahrungsgeméB zahl-
reiche Hallen als Veranstal-
tungsorte bis in den Februar
hinein ausgebucht. Eine neu
einberufene  Mitgliederver-
sammlung erscheint demnach
frithestens im Méirz als wahr-
scheinlich.
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Eine Ehrerbietung der besonderen Art

DasLaborRiibeling zéhlt zu den gréten Dental-Laboren Deutschlands.Inhaber
ZTM Giinter Riibeling gilt als ein Wegbereiter des Funkenerosionsverfahrens
fir dentale Anwendungen. Im November erhielt er den goldenen Meisterbrief.

‘ keit, die sich nicht zuletzt
auch dadurch widerspiegelt,
dass der von Thnen ausgebil-
dete Berufsnachwuchs oftzu
den Besten seines Jahrgangs
z4hlt“, sagte er bei der Uber-
gabe des Goldenen Meister-
briefes.
Fir den Obermeister der
Zahntechniker-Innung Bre-
men, Theodor Overhoff, bot
das Jubildum den Anlass,
Glinter Ribeling die Ur-
kunde fiir die ,QS-Dental“-
Zertifizierung desVerbandes
Deutscher Zahntechniker-
Innungen (VDZI) zu iiberrei-
chen. ,Obwohl wir schon
lange nach diesen Kriterien

Im Jahre 1958 als Giinter
Riibeling sich selbststindig
machte, berechnete man
fir eine Kautschukprothese
sechzehn Mark und fiinfund-
siebzig Pfennig. Ein halbes
Jahrhundertdanachgilterals
Wegbereiter des Funkenero-
sionsverfahrens in der Zahn-
technik, in seinem Labor ar-
beiten mehrere Hundert An-
gestellte und in Berlin folgt
die Dependence Riibeling +
Klar dem Weg der CAD/CAM-
Technologie. Leistungen, die
auch den Gratulanten Res-

Symbol fir 50 Jahre erfolgreiche Berufstatigkeit und erstklassige Ausbildung — der Préses der Hand-
werkskammer Bremen, Joachim Feldmann (re.), iiberreicht Giinter Riibeling den goldenen Meisterbrief.

arbeiten, ist es heute wichti-
ger denn je, dies auch kund
zutun®, sagte er. Overhoff er-
innerte zudem an Riibelings
ehrenamtliches Wirken im
Vorstand der Zahntechniker-
Innung Bremen iiber rund 41
Jahre hinweg.

J4d Adresse

Riibeling Dental-Labor GmbH
Langener Landstrale 173
27580 Bremerhaven
Tel.:0471/98487-0
Fax:0471/98487-44
E-Mail: info@ruebeling.de
www.ruebeling.de

pekt abverlangten. Unter ih-
nen Brigitte Liickert, Bremer-
havener Stadtritin fiir Ge-
sundheit, und Professor Dr.
Heiner Weber, Arztlicher Di-
rektor der Poliklinik fiir zahn-
arztliche Prothetik des Zent-
rums fir Zahn-, Mund- und
Kieferheilkunde der Univer-
sitdtTiibingen. Der Prises der
Handwerkskammer Bremen,
ZTM Joachim Feldmann, hob
Qualitdt und Zuverléssigkeit
als besondere Kennzeichen
der Leistungen des Labors
hervor. ,Eine Leistungsfiahig-

Schrittin die Einheitszahnmedizin
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satzerkldrung verabschie-
det, die unter anderem das
Streichen der Offnungs-
klausel fordert, da diese
»grundgesetz- und europa-
rechtswidrig® sei. Dies gehe
auch aus einem, von der
BZAK in Auftrag gegebe-
nem, Rechtsgutachten von
Prof. Dr. Winfried Boecken
hervor. Der Verfassungs-
rechtler Prof. Dr. Otto De-
penheuer hilt die Bedenken
jedoch fiir unberechtigt und
die Offnungsklausel als
sverfassungsrechtlich zu-
lassig”.

Guido Braun,Vorstandsmit-
glied des Verbandes Deut-
scher Zahntechniker-In-
nungen (VDZI), betrachtet
die Offnungsklausel sehr
kritisch: ,Ich sehe darin
eine  wettbewerbsverzer-
rende Bestimmung.“ Den
neu eingefiigten Paragraf 9,
der den Auslagenersatz des
Zahnarztes fiir die zahn-
technischen Leistungen re-
gelt, findet Braun ,tolera-
bel,wennnichtsogarbegri-
Benswert“. Die Kostenvor-
anschlagslosung sei ein
ideales Instrument, viele
Missverstdndnisse zwischen
Patient und Zahnarzt und
damit zwischen Zahnarzt
und Labor auszurdumen.
Die derzeit geltende GOZ
trat bereits am 1. Januar
1988 in Kraft und wurde
seitdem nicht novelliert.
Der Index der Dienstleis-

tungskosten sei jedoch um
nahezu 60 Prozent gestie-
gen, so die BZAK. Deren
neugewdhlter Priasident Dr.
Peter Engel sieht in der
neuen Honorarregelung
keinen Teuerungsausgleich.
Die Aussage, die neue GOZ
bréachte eine Erhohung der
privatzahnéarztlichen Ho-
norare um ,gut zehn Pro-
zent“, sei falsch, so Engel.
Die Zahl beziehe sich viel-
mehr auf die angekiindigte
Erhéhung des Gesamt-
volumens der GOZ. Die
Erhohung des sogenann-
ten Punktwertes von bis-
her 5,6241 Cent auf 5,65
Cent sei fiir sich betrachtet
»ein Schlag in das Gesicht
der gesamten Zahnirzte-
schaft“. Die BZAK sieht in
der Novelle ,nicht nur einen
Riickschritt fiir die zahnme-
dizinische Versorgung der
Patientinnen und Patienten,
sondern eine echte Hiirde
fiir eine ganzheitlich orien-
tierte praventive Medizin in
Deutschland“.m
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Die Diskussion, ob sich besser
mit Vertrauen oder Kontrolle
fiihren lésst, ist (fast) so alt wie
die Frage nach dem ,richtigen®
Menschenbild, mit dem eine
Fiihrungskraft ihre Mitarbeiter
fithren sollte. Der amerikani-
sche Wissenschaftler Douglas
McGregor entwickelte vor tiber
50 Jahren am Massachusetts
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Institute of Technology ein Sys-
tem, durch das die Arbeitsbe-
reitschaft von Mitarbeitern ein-
geordnet werden kann. Seine
Ergebnisse sind bekannt ge-
worden als ,Theorie X“ und
,TheorieY*.

Mitarbeiterorientierter
Fiihrungsstil als Erfolgsweg
Der Theorie X liegt ein eher
negatives Menschenbild zu-
grunde: Menschen sind dem-
nach wenig motiviert, eigen-
stdndig und eigenverantwort-
lich zu arbeiten; sie versuchen
daher, Arbeit zu vermeiden,
miissen mit Repressalien zur
Arbeit gezwungen werden,
scheuen Verantwortung und
sind unféhig, Gedanken und Ei-
geninitiativezuentwickeln.Der
entsprechende Fiihrungsstil ist
autoritar gepréagt.

Theorie Y hingegen beschreibt
ein eher aufgekldrtes Men-
schenbild: Arbeit kann Befrie-
digung auslésen, Menschen
sind willens, Verantwortung zu
ibernehmen, im Allgemeinen
kreativ und bereit, ihre Fahig-
keiten zum Wohle des Unter-
nehmens einzusetzen. Diese
Voraussetzungen fithren zum

partnerschaftlich-kooperati-
ven Fiihrungsstil, der auf Ver-
trauen beruht.

McGregor gelangte zu der
Uberzeugung, ein Unterneh-
men miisse sich —will es erfolg-
reich sein - die Intelligenz, den
Enthusiasmus und das Engage-
ment aller seiner Mitarbeiter
zunutze machen. Grundsitz-
lich gilt: Ein positives Men-
schenbild und dasVertrauen, je-
der Mitarbeiter setze sich moti-
viert und engagiert fiir die Inte-
ressen ,seines“ Dentallabors
ein, erleichtern die Fiithrungs-
praxis erheblich. Der wert-
schétzende Fiihrungsstil 6ffnet
fiir den Laborinhaber am ehes-
ten dasTor zum Zahntechniker
und Mitarbeiter.

Vertrauen fiihrt oft, aber

nicht immer

Der Managementtrainer Rein-
hardK.Sprenger gehtin seinem
Buch ,,Vertrauen fiihrt“ noch ei-
nen Schritt weiter: Vertrauen
lasse sich primér herstellen
durchdie ,vollzogene Entschei-
dung, Vertrauen zu schenken®.

Das heift: Eine Fiihrungskraft
muss dem Mitarbeiter einen
kréftigen Vertrauensvorschuss
»zahlen“-inder Hoffnung,dass
Vertrauen verpflichtet und sich
der Mitarbeiter aufgefordert
sieht, diesen Vorschuss ,zu-
riickzuzahlen® — moglichst mit
Zinsen, oder besser: mit Moti-
vation und guten Arbeitsergeb-
nissen. Allerdings tut Differen-
zierung Not, denn:

}Es gibt Situationen, in denen
der Vertrauensvorschuss, den
der Laborinhaber ,einzahlt*,
von den Mitarbeitern durch-
aus auch missbraucht werden
konnte.

}Eine Fithrungskraft braucht
einen gewissen Abstand zu
den Mitarbeitern, der durch
ein zu enges Vertrauensver-
héltnis allzu sehr einge-
schrankt wiirde.

+Laborinhaber, die sich - aus
welchen Griinden auchimmer
— dem eher autoritdren Fiih-
rungsstil verpflichtet fiihlen,
sollten sich dazu bekennen
und dann entsprechend fiih-
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Von Vorschiissen, Zinsen und einem Gut, das wichtiger ist als Geld

Fiuhren durchVertrauen - ist dies ein akzeptabler Fiihrungsansatz fiir Laborinhaber, die im DentallaborVerantwortung tragen? Oder gehort er in die Rubrik
»Sozialklimbim“? Aber braucht nicht jeder MenschVertrauen und Wertschétzung — auch die Zahntechniker und Mitarbeiter im Dentallabor? Sympathie und
Vertrauen motivieren uns alle wohl mehr als Misstrauen und Kontrolle. Berater und Coach Alfred Lange versucht, die ,,Vertrauensfrage® zu beantworten.

ren. Das ist glaubwiirdiger als
nach auBlen den demokrati-
schen Fiihrungsstil zu propa-
gieren und sich letztendlich
doch autoritir zu verhalten.

1Jeder Mitarbeiter ist anders,
sodass der Laborinhaber den
individuellen Reifegrad be-
riicksichtigen sollte. Wéih-
rend der unsichere Zahntech-
niker Schmitt auf Bestatigung
und auf Kontrolle angewiesen
ist, die es ihm erlaubt, seine
Leistungen einzuschétzen,
benoétigt die erfahrene Mitar-
beiterin Meyer viel Freiraum
und das uneingeschrinkte
Vertrauen des Chefs,auch ein-
mal ungewohnte Bahnen ein-
schlagen zu diirfen. Und die
Auszubildende braucht natiir-
lich mehr beratende Kontrolle
als der ,alte Hase“.

Kontrolle ist gut,

Vertrauen ist besser

Jede eindimensionale Priorité-
tensetzung vereinfacht den
hochkomplexen Fiihrungspro-
zess auf unzulissige Weise. Wer
stets voraussetzungslos ver-
traut, handelt an den Realitdten
des (Fithrungs-)Alltages ge-
nauso vorbei wie derjenige, der
das Misstrauen und die ,, Kon-
trollitis“ zum Nonplusultra sei-
ner Fihrungsarbeit erhebt.

»S0 viel Vertrauen wie moglich,
so viel Kontrolle wie nétig” -
vielleicht ist dies der goldene
Mittelweg, der es dem Laborin-
haber erlaubt, Kontrolle und
Vertrauen in ein ausgewogenes
Verhéltnis zu setzen. Angemes-
sen ware demnach ein situati-
ver Fiihrungsstil, der es von der
konkreten Situation und dem
konkreten Mitarbeiter abhén-
gig macht, ob eher kontrolliert
werden muss oder eher vertraut
werden darf. Dabei muss der
Laborinhaber manchmal auf
dasVerhalten ein und desselben
Mitarbeiters  unterschiedlich
reagieren:

1Wenn ein Mitarbeiter seine
Stérken in der Betreuung der
Kunden -also der Zahnéarzte -
hat, kann ihm der Laborinha-
ber komplexere Aufgaben im
Bereich der Kundenbetreu-
ung iibertragen — in dem Wis-
sen, dass er sie angemessen
ausfiihren wird.

+In Bereichen hingegen, in de-
nen der Mitarbeiter Schwi-
chen aufweist, ist ein Mehr an
Kontrolle angesagt.

Die verhiingnisvolle Macht

des Misstrauens

Die Erfahrung zeigt, dass im
Normalfall das Fiihren mit Ver-
trauen mehr Erfolg als das Fiih-
ren mit Kontrolle verspricht.
Humanitéit und Menschlichkeit
am Arbeitsplatz sind wichtige
Erfolgsfaktoren. Denn unter
Vertrauensbedingungen bliiht
der Mensch, bliiht der Mitarbei-
ter auf: Ein Zahntechniker,dem
Handlungsspielrdume eroffnet
werden, die er in Selbstverant-
wortung ausfiillen kann, entwi-
ckelt zumeist Interesse und ist
bereit, sich tiber das tibliche
MaB hinaus zu engagieren. Er
identifiziert sich eher mit seiner

Aufgabe und dem Dentallabor
als derjenige Mitarbeiter, dem
die Fihrungskraft mit Miss-
trauen begegnet und nur wenig
zutraut.
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Auf der anderen Seite — Miss-
trauen als Haltung fiihrt in die
Negativspirale:

+Ein Laborinhaber wird bei ei-
nem Mitarbeiter, dem er miss-
traut, immer davon ausgehen,
dass er sich nicht fiir das Den-
tallabor einsetzt. Er wird von
ihm nur das Schlechteste er-
warten — und dies dann auch
bekommen.

1Denn sein Misstrauen ,be-
lohnt“ der Mitarbeiter nun sei-
nerseits mit unbefriedigenden
Arbeitsleistungen.

+Der Laborinhaber sieht sich
schlieBlich bestétigt, sein Miss-
trauen wachst nochmehr-die
unheilvolle, ,,sich selbst erfiil-
lende Prophezeiung® ist in
Gang gesetzt, er befindet sich
volligin der X-Theorie.

}Ubrigens auch der Mitarbei-
ter, der nun alles, was der La-
borinhaber tut, zu dessen
Nachteil auslegt.

Welche verheerenden Konse-
quenzen dies fiir das Betriebs-
klima und die Arbeitsprodukti-
vitét hat, liegt auf der Hand. Im
schlimmsten Fall werden die

Info

Kunden in den Misstrauens-
strudel hineingerissen - die
Zahndirzte spiiren, welch unan-
genehmes Arbeitsklima in dem
Dentallabor herrscht, und fiih-
lensichunwohl. Denn das Miss-
trauen des Laborinhabers
droht zum Beispiel auf das Ver-
halten der Mitarbeiter im Kun-
dengespréach mit den Zahnérz-
ten abzufidrben: Wem nicht ver-
traut wird, dem fallt es schwer,
Vertrauen aufzubauen.

Der Laborinhaber ist daher gut
beraten, im Dentallabor eine
Vertrauenskultur zu etablieren,
die jedoch Kontrolle — wenn sie
angemessen und notwendig ist
—nicht ausschlief3t.

Vertrauenskultur aufbauen
»Selbstvertrauen ist die Quelle
des Vertrauens zu anderen
(Francois de la Rochefoucauld,
1613-1680).Wer in seinem Den-
tallabor eine Vertrauenskultur
aufbauen mochte, sollte die Fa-
higkeit haben, sich selbst zu
vertrauen. Wem dies nicht mog-
lich ist, dem féllt es auch
schwer, anderen zu vertrauen
und Vertrauen zu schenken.
Denn wie will man etwas
(ver)schenken, was man selbst
nicht hat?
Hinzukommt:Wenn der Labor-
inhaber selbst jemandem Ver-
trauen und Respekt entgegen-
bringt, wird er es ihm ,mit
gleicher Miinze heimzahlen“ —
der Chef erhélt als Gegenleis-
tung ebenfalls Vertrauen und
Respekt. Die ,sich selbst erfiil-
lende Prophezeiung®spieltnun
ihm in die Hand.

Damit allein allerdings ist es
nicht getan.Woimmer moglich,
sollte der Laborinhaber ver-
trauensbildende MaBnahmen
einleiten:

Fortsetzung auf Seite 6 Ed
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nahmen reagiert?
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zu verankern.

Konsequenzenfiir den Laborinhaber:Vertrauen und
Kontrolle ausbalancieren

» Der Laborinhaber klart ab, ob sein Verhéaltnis zu
den Mitarbeitern grundsétzlich auf Kontrolle
basiert oder auf Vertrauen.

» Er verkniipft seine KontrollmaBnahmen mit
nachvollziehbaren Vereinbarungen.

» Er verdeutlicht seine BewertungsmaRstibe.

Folge: Die Mitarbeiter interpretieren Kontroll-

maBnahmen nicht als etwas Negatives — als

Druck, Beobachtung oder Einschriankung —, son-

dern vielmehr als Moglichkeit, Feedback tiber

geleistete Arbeit zu erhalten.

Dabei nutzt er das Repertoire von der Stichpro-

benkontrolle iiber die Selbstkontrolle und die

Ergebniskontrolle bis hin zur Totalkontrolle.

Er stellt fiir jeden Mitarbeiter den individuellen

Vertrauens-Reifegrad fest:

—Wie ist der Mitarbeiter bisher mit KontrollmaB@-
nahmen umgegangen?

—Wie viel Kontrolle ,vertragt® er?

—Wie viel Vertrauen verdient er?

—Wie viel Vertrauen braucht er?

—Wie hat er bisher auf vertrauensbildende MaB-

Der Laborinhaber nutzt alle Moglichkeiten, um
vertrauensbildende MaBnahmen im Dentallabor
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harte und wunangenehme
Entscheidungen treffen
muss, erklart er seinen Mitar-
beitern die Hintergriinde und
erldutert die Konsequenzen
fiir das Dentallabor.

Non-direktive  Gespréchs-
fihrung: Gespréche, in de-
nen der Laborinhaber ledig-
lich Informationen weiter-
gibt und Daten oder Fakten

Fortsetzung von Seite 4

Ehrlichkeit ist die Grundlage
jeder  Vertrauensbildung.
Dies gilt auch und gerade fiir
,schlechte Nachrichten“.Der
Laborinhaber stellt in kriti-
schen Situationen die Lage
Klar, sachlich und ohne Be-
schonigungen dar. Wenn er

ANZEIGE

vermitteln will, baut er ,di-
rektiv“ auf. Dabei geht der
Impuls stets vom Laborinha-
beraus.Inden meisten Mitar-
beitergespriachen jedoch
wird es ihm darum gehen, ei-
nen Dialog aufzubauen. In
diesem Fall sollte die Ge-
sprachsfiihrung ,non-direk-
tiv“ sein: Der Laborinhaber
steuert das Gesprédch durch
Fragen, geht auf die AuBe-
rungen des Mitarbeiters ein
und fithrt einen argumentati-
ven Austausch herbei. Ziel ist
die Begegnung in einer
Atmosphére der gegenseiti-
gen Wertschitzung. Er res-
pektiert das Selbstwertge-
fihl des Mitarbeiters — auch
in konfliktreichen Situatio-
nen.

Herzlichkeit: Der Laborinha-
ber bringt deutlich zum Aus-
druck, dass der Mitarbeiter
nicht nur ein Angestellter ist.
~Wie geht es denn Threm
kranken Sohn, Frau Meyer?“
Kleine Ausfliigein das Privat-
leben unterstiitzen die Eta-
blierung der Vertrauenskul-
tur. Wenn er Anzeichen dafiir
feststellt, dass etwa eine

Nr.

Zahntechnikerin durch ein
personliches Problem in der
AusiibungihrerTétigkeit ein-
geschrinkt wird, bietet er ihr
seine Unterstiitzung an. Es
sind nicht immer die grofen
Gesten, die den Mitarbeitern
verdeutlichen, dass der La-
borinhaber sie achtet und ih-
neneine Aufmerksamkeit zu-
kommen lasst, die liber das
Berufliche hinausgeht.
Information pur: Der Labor-
inhaber informiert die Mitar-
beiter regelméBig und aus-
fithrlich iber die Entwick-
lungen in dem Dentallabor -
vorallemiiber diejenigen, die
sie unmittelbar betreffen.
Leistungen anerkennen: Er
nennt Fehler beim Namen -
und gibt zugleich Bestéti-
gung und Anerkennung.
Handlungsspielrdume eroff-
nen: Er schriankt die Eigen-
initiative der Mitarbeiter
nicht durch zu enge Zielvor-
gaben ein und ldsst ihnen
Spielraum fiir eigene Ent-
scheidungen.

Kontrollmdglichkeiten fiir den
Laborinhaber

lhre Zukunft
mit inLab.

Investieren Sie in eine zukunftssichere Anlage — lhr Labor.
Profitieren Sie von unserem giinstigen Zinskontingent. Fragen
Sie Ihren Sirona Fachhandler nach dem SIRONA Finanzie-
rungs- oder Leasing-Modell. Lassen Sie sich ein individuelles
Angebot unterbreiten! Es wird ein guter Tag. Mit Sirona.

* Zum Beispiel: Sirona Finanzierung mit 6o Monate Laufzeit; aktueller Nominal-
zins 6,29 %. Sirona iibernimmt den Betrag, der den Zinsen der ersten zwdlf
Monate entspricht. Die ersten zwolf Raten werden bei der Abrechnung durch
die GEFA-Gesellschaft fiir Absatzfinanzierung GmbH entsprechend reduziert.
Dieses Angebot ist mit anderen Sirona Aktionen nicht kombinierbar und gilt fiir
Neubestellungen von Sirona Produkten bis 31.12.2008. Ein entsprechendes
Leasingmodell wird von der GEFA-Leasing GmbH dargestellt.

www.sirona.de
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Bei aller Vertrauenskultur: Es
darf nicht verschwiegen wer-
den, dass der Laborinhaber ab
und an auch Kkontrollieren
muss. Richtig eingesetzt, kann
Kontrolle durchaus sogar zur
Vertrauensbildung beitragen
- némlich dann, wenn der La-
borinhaber nicht kontrolliert,
um Mitarbeiter bei etwas Un-
erlaubten oder bei Fehlern zu
Lerwischen“, sondern um

ANZEIGE

_lmplantét-rocl_(®

g “'&ﬁ“g"o'ldfarben fiir
"~ CAD/CAM-Modelle

Tel.: 02267 -6580-0 « www.picodent.de

Schwachstellen zu entdecken
und abzustellen.

Wichtig ist, dass er Kontrollen
ankiindigt und begriindet:

Erbeschreibt eindeutig seine
Erwartungen beziiglich der
Arbeitsleistungen der Mitar-
beiter und sagt ihnen, dass
und warum die Kontrolle von
Arbeitsergebnissen manch-
mal unumgénglich und in ih-
rem eigenen Interesse liegt.
Es gehtihm nicht um die Kont-
rolle an sich, sondern um die
Ergebnisse der Kontrolle,
die haufig die Grundlage fiir
die Verbesserung von Ar-
beitsprozessen und -abldu-
fen im Dentallabor bilden.

Legt der Laborinhaber dariiber
hinaus seine Bewertungsmag-
stibe fiir die Kontrolle offen,
haben die Zahntechniker und
Mitarbeiter die Moglichkeit, die
KontrollmaBnahmen zu be-
werten und einzuordnen. Dies
geschieht etwa durch den Ein-
satz von Checklisten: Mithilfe
der Checklisten kann der La-
borinhaber belegen, wenn Ar-
beitsprozesse nicht so durchge-
fihrt werden, wie es festgelegt
wurde, und dem Mitarbeiter
zeigen, woran es hapert. Dieser
wiederum kann genau nach-
vollziehen, worum es dem La-
borinhaber geht: um die Qua-
litit der Arbeitsprozesse, nicht
um die Kontrolle um ihrer
selbst willen oder um den Mit-
arbeiter bloBzustellen. Geht der
Laborinhaber wie geschildert
vor, objektiviert er seine Kritik,
greift den Mitarbeiter nicht auf
derpersonlichen Ebene an,son-
dern thematisiert die Nichter-
reichung eines zuvor verein-
barten Arbeitsergebnisses.Und
wennder Mitarbeiter weif3,dass
die Kontrolle der Sicherung der
Qualitdt oder der Kunden-
zufriedenheit dient, ist er eher
bereit, Kritik zu akzeptieren.

FAd Literatur

—Hohler, Gertrud: Warum Ver-
trauen siegt. Ullstein Taschen-
buchverlag 2005

—Sprenger, Reinhard K.: Vertrauen

fiihrt. Campus Verlag 2007 (dritte
Auflage)
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Alfred Lange

medizinisches dienstleistungs-
centrum medicen
Augustusburger Str. 331

09127 Chemnitz
Tel..0371/72543 36
Fax:0371/7254340

E-Mail: a.lange@medicen.de
www.medicen.de
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Ubrigens: Mit der ,Kontrolle
per Checkliste” ldsst sich auch
das Gegenteil beweisen, ndm-
lich wenn hervorragende Ar-
beit geleistet wurde — und dann
kann der Laborinhaber den
Zahntechniker begriindet lo-
ben und Leistungen anerken-
nen. Die Kontrolle wird fiir den
Mitarbeiter zum Erfolgs- und
Motivationserlebnis.

Sich dasVertrauen verdienen
Zuriick zur Vertrauenskultur.
Die vertrauensbildenden MaB-
nahmen haben zur Folge, dass
Vertrauen nicht einfach nur
eingefordert wird, sondern
diese Forderung durch die Ver-
haltensweisen und das Han-
deln des Laborinhabers ge-
rechtfertigt ist. Dieser darf nun
erwarten, dass die Mitarbeiter
sichim Sinne der positiven Ent-
wicklung des Dentallabors ein-
setzen. Fiihrungskraft und Mit-
arbeiter erachten sich gegen-
seitig als wiirdig, dem anderen
Aufmerksamkeit und Ver-
trauen zu schenken. So kann
eine menschlich duferst ange-
nehme und produktive Arbeits-
atmosphire im Dentallabor
entstehen. Hinzu kommt: Die
aggressive Antwort einer Kol-
legin auf eine eher harmlose
Frage, die unsachliche Kritik
in einem Mitarbeitertreffen
durch den Laborinhaber, die
schlampige Ausfiihrung eines
Arbeitsauftrags durch einen
Zahntechniker - fiir all diese
zunidchst zweifellos &drger-
lichen Vorfille wiirde man auf-
grund des Vertrauensklimas
Verstidndnis aufbringen. Denn
gegenseitige  Wertschétzung
fiihrt dazu, den anderen verste-
hen zu wollen. Ist diese Bereit-
schaft vorhanden, lassen sich
Probleme und Konflikte im
gegenseitigen Einvernehmen
16sen.

Laborinhaber, die ihren Mit-
arbeitern hier als Vorbild vor-
angehen, werden gleich zwei
Verantwortungsbereichen
gerecht: der Verantwortung
gegeniiber dem Mitarbeiter —
und der Verantwortung gegen-
iiber dem Kunden. Denn mit
hoher Wahrscheinlichkeit
werden die Zahntechniker
und Mitarbeiter diese Art des
internen Miteinanderumge-

Al Kurzvita

Alfred Lange

Der Autor ist Leiter des medizinischen
dienstleistungscentrums medicen in
Chemnitz. Er hat sich unter anderem da-
raufspezialisiert, Dentallabore und Arzt-
praxen bei der Weiterentwicklung und
dem Aufbau effektiver Arbeitsstruktu-
ren zu beraten und zu unterstiitzen.

In den individuell aufgebauten Semina-
ren und Coachings nutzt der Trainer das
sogenannte Intervalltraining. Laborin-
haber, Laborleiter, Zahntechniker und
Mitarbeiter lernen in bis zu zw6lf Semi-
narintervallen, die zumeist einen halben
oder einen ganzen Trainingstag dauern,
ihre personlichen Managementfahig-
keiten zu erweitern. Dabei erlernen die
Laborinhaber und Laborleiter auch den
professionellen Einsatz etablierter In-
strumente der Mitarbeiterfiihrung.
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Der springende Punkt in der industriellen Fertigung von NEM-Geriisten

Der zahntechnische Guss stellt fiir viele Legierungen ein erfolgreiches Formgebungsverfahren dar — nicht so fiir NEM. Mit dem industriell durchgefiihrten
selektiven Laserschmelzen (,Selective Laser Melting®“, SLM) steht hier eine interessante Alternative zurVerfiigung. Wie das Labor sie optimal nutzt und wel-
che zuséatzlichen Optionen sich daraus sowohl fiir den Zahnarzt-Kunden als auch fiir den Patienten ergeben, wird im Folgenden auf den Punkt gebracht.

Herstellung passgenauer NEM-Geriste.

Das SLM-Verfahren: Pulver auftragen, aufschmelzen, erstarren lassen — in der Belichtungsstrategie liegt dabei eines der wesentlichen Geheimnisse fiir die

chengtite mit,,SLM-Geriisten” kaum mithalten.

Gegossene NEM-Geriiste kdnnen in puncto Gefligedichtigkeit und Oberfla-

Bei der DeguDent-Netzwerkfertigung Compartis erfolgt werksseitig ein Span-
nungsfreiglihen der SLM-gefertigten NEM-Geriste.

Das selektive Laserschmelzen
hat sich in der Industrie als er-
folgreiches Verfahren beim
Herstellen von Kleinserien
oder individuellen Konstruk-
tionen erwiesen. Es dient allge-
mein dazu, aus Metallpulvern
mit KorngroBen zwischen zehn
und 30 Mikrometern Formteile
herzustellen. Eingesetzt wer-
den kdnnen zum Beispiel Edel-
stahl oder Werkzeugstahl, neu-
erdings auch Aluminium und
Titan. Dank der hohen Dichtig-
keit der Bauteile ist man mit-
hilfe des selektiven Laser-
schmelzens in neue Dimensio-
nen von Belastbarkeit und Ver-
schleiffestigkeit vorgestofen.
Die entscheidenden Innovatio-
nen fiir das bei der DeguDent
Compartis-Netzwerkfertigung
eingesetzte SLM-Verfahrenlie-
genin der eigens dafiir neu ent-
wickelten Legierung StarLoy
LSundinderspeziellen Belich-
tungsstrategie. Als Beobachter
sieht man zwar auf den ersten
Blick nur einen glithenden und
gleiBenden Punkt hin und her
springen, doch dahinter steckt
ein wissenschaftlich fundiertes
System.

DasVerfahrensprinzip
Als Input gibt der Anwender

die gewiinschte Form als 3-D-
Datei vor. Fiir die Geometrie

selbst einen Knoten wiirde
das SLM-Verfahren wohl er-
zeugenkonnen. Aufjeden Fall
sind zum Beispiel Hinter-
oder Unterschnitte darstell-
bar. Nach MaBgabe der digi-
talen Daten schmilzt ein La-
serstrahl das schichtweise
aufgetragene Pulver punk-

Netzwerkfertigung ab. Das
Labor entwirft dafiir mit-
hilfe des Scanners Cercon
eye und der zugehdrigen
Software Cercon art ein vir-
tuelles Kronen- bzw. Brii-
ckengeriist und bekommt
das (fast) fertige reale Gertist
ins Haus geschickt.

Vorteile gegeniiber Guss-
Verfahren

Verfahrensbedingt sind mit
SLM qualitativ hochwertigere
Gertiste herzustellen als mit
dem Guss. So wird ein Faser-
laser eingesetzt, bei dem die
laseraktiven Ionen in einen
»Wirtskristall® eingebettet
sind; dieser weist gleichzeitig
Eigenschaften eines Lichtwel-
lenleiters auf. Das Ergebnis ist
eine hoch verstérkte Strahlung
mit einem exakt fokussierten
Wellenlédngenbereich. Dies
fiihrt zu einem so dichten und
so homogenen Gefiige, wie es
beim Guss kaum zu erreichen
ist. Nach dem jeweils punktuel-
len Aufschmelzen des Metall-
pulvers erstarrt die entstan-
dene Schmelze bereits in weni-
gen Millisekunden. So bilden
sich keine Lunker oder Dendri-
ten und es kommt zu keinen
Entmischungen. Da gegosse-
nes Material zum Erstarren
mehrere Minuten braucht, ist
das Risiko fiir das Auftreten
solcher Inhomogenititen hier
groBer. Dies ldsst sich auch an
den physikalischen Werkstoff-
parametern ablesen: Streck-
grenze und Zugfestigkeit lie-
gen bei lasergeschmolzenem
Nichtedelmetall deutlich tiber
den Werten fiir gegossenes.

Auch die Korrosionsfestigkeit
von lasergeschmolzenem Star-

Bis zu 16-gliedrige NEM-Briicken lassen sich heute via Compartis bestellen.

beiten, ahnlich wie bei einer
Gussbriicke; abschlieBend
erfolgt die Verblendung. Da-
bei greift der Techniker auf
eine bewédhrte Keramik zu-
rick (z.B. Duceram Kiss,
DeguDent, Hanau), auf wel-
che hin die NEM-Legierung
optimiert ist.

Nach dem Atzen sieht man eine homogene Oberflache des Gertists aus NEM (StarLoy LS, DeguDent, Hanau).

500pm

tuell auf, bis die gewiinschte
Form komplettiert ist. Fiir ein
zahntechnisches Objekt heif3t
das zum Beispiel: NEM-Le-
gierungspulver (StarLoy LS,

DeguDent, Hanau) in 30
Mikrometer  Schichtstirke
aufgeben  glattstreichen,

aufschmelzen, anschliefend
millisekundenschnelle  Er-
starrung,néchste Lage Legie-
rungspulver auftragen usw. —
das lauft in industrieller auto-
matischer Art und Weise bei

gibt es dabei kaum Grenzen- der DeguDent Compartis-
Guss StarLoy StarLoy LS StarLoy LS
soft im Ausliefe- nach Ver-
rungszustand | blendung

Streckgrenze 550 1.020 1.030

[MPa]

Zugfestigkeit 710 1.400 1.410

[MPa]

E-Modul [GPa] 210 210 210

WAK:

(25-500 °C) 14,6 ym/m-K 14,3 pm/m-K 14,3 pm/m-K

(25-600 °C) 14,9 um/m-K 14,6 pm/m-K 14,6 pm/m-K

Mechanische Eigenschaften von gegossenem und lasergeschmolzenem Nichtedelmetall.

Aufwendiges
Kontrollsystem

Die Giite des Endergebnis-
seswird durch eine umfang-
reiche industrielle Quali-
tatskontrolle gesichert. Sie
beginnt mit einer peniblen
Eingangskontrolle der Roh-
stoffe auf ihre Zusammen-
setzung, wobei unter ande-
rem mithilfe von ROnt-
genfluoreszenz und Gas-
chromatografie eine Ele-
mentaranalyse  durchge-
fithrt wird. Dazu kommt die
wichtige KorngroBenmes-
sung,denn fiir die 30-Mikro-
meter-Schichten wird na-
tirlich besonders feines
Pulver bendtigt. Vor der
Auslieferung an das zahn-
technische Labor durch-
lauft jedes einzelne Geriist
eine spezielle optische
Priifung. Damit werden
eine optimale geometrische
Gestalt vom Hocker bis
zum Kronenrand und ei-
ne ebenso hervorragende
Oberflachenqualitit gesi-
chert.

Loy LS, berechnet als PRE-
Wert (Pitting Resistance Equi-
valent) aus den Anteilen an
Chrom, Molybdéidn und Wolf-
ram, liegt mit 48,8 deutlich iiber
dem fiir die Korrosionsbe-
stdndigkeit von metallischen
Werkstoffen  vorgegebenen
Grenzwert von 30. Hinzu
kommt die Abwesenheit von
Dendriten, also von eben jenen
Mikrostrukturen, entlang de-
rer Korrosion bevorzugt er-
folgt. Im Hinblick auf diese
Werkstoffeigenschaft sind da-
her Compartis CoCr-Geriiste
sogar mit Edelmetall vergleich-
bar.

Arbeitserleichterung
fiir Labore

Da bereits werksseitig ein
Spannungsfreiglihen und
damit der Oxidbrand sowie
ein Abstrahlen mit Alumini-
umoxid erfolgen, beschrén-
ken sich die Nacharbeitenim
Labor auf das Wegschleifen
anhaftender Schmelzperlen
und geringfiigige Aufpassar-

Fazit

Mit dem beschriebenen Verfah-
ren konnen Kronen, Kdppchen
und bis zu 16-gliedrige Brii-
ckengeriiste aus der Kobalt-
Chrom-Legierung StarLoy LS
hergestellt bzw. anschlieend
im Labor &sthetisch anspre-
chend verblendet werden.
Dank der gegeniiber dem Guss
uberlegenen Eigenschaften —
insbesondere dank desfastvoll-
kommen dichten Gefiiges und
der hohen Verblendsicherheit -
kann das Labor damit dem ext-
rem preissensiblen Patienten
eine Alternative bieten. Ohne
sie wiirde dieser wohl mit dem
Gedanken an billigem Aus-
landszahnersatz spielen.

(Bl Adresse

DeguDent GmbH
Rodenbacher Chaussee 4
63457 Hanau-Wolfgang
Tel.:06181/5950
Fax:06181/595858
E-Mail: info@degudent.de
www.degudent.de

Wer bereits liber einen Cercon
eye-Scanner nebst der Soft-
ware Cercon art fiir seine Mo-
dellationen von Zirkonoxidge-
riissten am Bildschirm verfiigt,
der bekommt die Option ,,Com-
partis CoCr* gratis dazu (darii-
ber hinaus ,,Compartis Ti“). Fiir
das Labor, das im CAD/CAM-
Bereich bisher noch nicht oder
nur sporadisch engagiert ist,
wird ein Einstieg mit den ge-
nannten zusitzlichen Moglich-
keiten noch attraktiver.

Kurzvita

Dr. Lars Weisensel

e 1996-2002 Studium der Werk-
stoffwissenschaften an der
Friedrich-Alexander-Universitat
Erlangen-Niirnberg, Hauptfach:
Glas und Keramik

e 2002—-2005 Promotion am Lehr-
stuhl fiir Werkstoffwissenschaf-
ten Il Glas und Keramik der
Friedrich-Alexander-Universitat
Erlangen-Niirberg, Thema:
Metallinfiltration dreidimensio-
naler Laminatstrukturen zur Her-
stellung keramischer Prototyp-
bauteile

e seit Januar 2006 Entwicklungsin-
genieur DeguDent GmbH, Hanau;
Gruppenleiter fiir neue Ferti-
gungsverfahren, Rapid Technolo-
gien; Entwicklung von Fertigungs-
verfahrenundderen Umsetzungin
die Produktion
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Neue Software macht CAD/CAM-Fertigung auf Industrieniveau moglich

Noch Ende 2008 fiihrt Delcam seine neue Modellationssoftware DentCAD auf dem Markt ein. Die offizielle Vorstellung erfolgt zur IDS 2009 in K6ln. Dent-
CAD ist nach DentMILL bereits das zweite Programm, das speziell fiir die computergestiitzte Fertigung zahntechnischer Restaurationen entwickelt wurde.

Konstruktion von
Zahnrestaurationen

DentCAD (Abb. 1) dient der
computergestiitzten Model-
lation von Einzelkronen und
Briickenrestaurationen. Das
neue Programm verfiigt Giber
eine Reihe von Software-
Assistenten, die den An-
wender benutzerfreundlich
durch den gesamten Kons-
truktionsprozess fiihren.
Unterstiitzt wird er aullerdem
durch zahlreiche Visualisie-
rungstools.

ANZEIGE

verschiedenen  Erprober-
laboren gesetzt, sondern
zusétzlich das Delcam-

Entwicklerteam um einen
Zahntechniker ergénzt.
Sowohl fiir die Anwendung
von DentMILL als auch
von DentCAD werden von
Delcam Schulungen an-
geboten. Diese finden bei
den Kunden vor Ort statt,
sodass grundséatzlich kon-
kret auf die individuellen
Bediirfnisse und Fragestel-
lungen eingegangen wer-
den kann.

L

LASERSINTERN (DMLS)
EROFFNET IHNEN GANZ
NEUE MOGLICHKEITEN

Mit der EOSINT M270 bieten wir die innovativste und wirt-
schaftlichste Technologie flir eine qualitativ hochwertige
NEM Gertistherstellung. LaserschweiBverfahren mit 100% Material-
homogenitat. Sehr gute Konditionen! Info: 040 / 86 60 82 23

& FLUSSFISCH

Diese ermoglichen z. B. die
Nutzung unterschiedlicher
Ansichtsfenster (Abb. 2) so-
wie das transparente Ein-
blenden von Konstruktions-
elementen (Abb. 3). Die
automatisch  generierten
Konstruktionsvorschlidge
konnen bei Bedarf einfach
durch das virtuelle Wachs-
messer oder Umstellung
der hinterlegten Parameter
fiir beispielsweise den Ze-
mentspalt verdndert wer-
den. Fiir eine optimale Ver-
kniipfung von Softwarewis-
sen und dentalem Know-
how wurde nicht nur auf
die Zusammenarbeit mit

ANZEIGE

Maschinen-
programmierung

Das Programm DentMILL
empfiehlt sich fiir jedes Un-
ternehmen, das CNC-Ma-
schinen fiir die Fertigung
zahntechnischer Restaura-
tionen nutzt - unabhéngig
davon, ob es sich um ein Frés-
labor oder Fertigungszent-
rum eines Industrieherstel-
lers handelt. Wahrend die in
Fertigungseinheiten bereits
durch den Hersteller integ-
rierten CAM-Programme in
der Regel an die eine spe-
zielle Maschine gebunden
sind,kann DentMILL flexibel

ZWP

fiir verschiedenste Maschi-
nen eingesetzt werden. Auch
die héufig bestehenden Ein-
schrinkungen, wie bei-
spielsweise durch Bindung
an einen bestimmten Materi-
alhersteller, entfallen bei
Nutzung von DentMILL
(Abb. 4 und 5).

DentMILL basiert auf der
Softwarelosung PowerMILL,
die bereits seit mehr als
zwolf Jahren in unterschied-
lichsten Industriezweigen,
z.B. in der Produktion von
Zahnimplantaten, fiir die
automatische Programmie-
rung von CNC-Maschinen
erfolgreich eingesetzt wird.
Sdmtliche PowerMILL-Ent-
wicklungen stehen Dent-
MILL-Anwendern zur Ver-
fligung. So wird z.B. fir
die Bearbeitung der filigra-
nen Geriistrdnder die inno-
vative 3-D-Offset-Strategie
von Delcam genutzt (Abb. 6).
Bei dieser wird das Fras-
werkzeug in drei Achsen si-
multan zu den vorher auto-
matisch berechneten Gertist-
randern gefiihrt. Auf diese
Weise kénnen diinnste Mate-
rialstarken umgesetzt wer-
den und der Aufwand fiir das
manuelle Nachschleifen bei-
spielsweise von Képpchen
oder Briickengeriisten aus
Zirkoniumdioxid kann auf
das individuell vom Anwen-
der gewiinschte MaB redu-
ziert werden oder sogar kom-
plett entfallen.
Fertigungstechnisches
Know-how ist fiir die Bedie-
nung des Programms nicht
erforderlich, da eine tiber-
sichtliche Benutzeroberfla-
chedurchalle Arbeitsschritte
fithrt und DentMILL den Be-
arbeitungsprozess anschlie-
Bend selbststdndig vervoll-
standigt.

Die Konstruktionen der zu
fertigenden Restaurationen
werden zunéchst im Rohling
ausgerichtet, um  durch
Vermeidung von Hinter-
schnitten den Fréasprozess zu
verbessern.  Anschliefend
identifiziert die Software
automatisch die laut Kons-
truktionsdaten  vorgegebe-
nen Gerlstrander, um die in
diesem Bereich erhohte Pas-
sungsanforderung zuberiick-
sichtigen. Abschliefend wer-
den Haltestifteund bei Bedarf
auch Sinterdrops gesetzt.
Samtliche = Werkzeugwege
werden dann mit nur wenigen
Mausklicks generiert.

Das Nesten erfolgt auto-
matisch, kann aber durch
individuelle Einstellungen,
z.B. hinsichtlich der Gren-
zen der einzelnen Geriiste
fiir eine optimale Material-
ausnutzung, modifiziert wer-

Briickengertisten.

Abb. 1: DentCAD—das neue Programm fiir die Konstruktion von Kronen- und

werden.

Abb. 3: Einzelne Konstruktionselemente kénnen transparent eingeblendet

Abb. 5: ... auch bei der Wahl der Materialhersteller.

Abb. 6: Die 3-D-Offset-Strategie von Delcam erméglicht die Umsetzung filig-

ranster Geriistrander.

den. Auch bereits teilweise
verbrauchte Rohlinge kon-
nen zu einem spiteren Zeit-
punkt wieder beriicksichtigt
werden. Verdnderungen an
den hinterlegten Standard-
vorlagen durch den Anwen-
der sind bei Bedarf auch hin-

sichtlich  Strategien und
Schnittbedingungen mog-
lich.

Hintergrund

Wahrend Delcam am Den-
talmarktnoch zudenrelativ
jungen Mitstreitern zihlt,
geniefit das Unternehmen
in zahlreichen anderen In-
dustriezweigen als Ent-
wickler und Anbieter von
Produktkonstruktions- und
Fertigungssoftware bereits
seit mehr als drei Jahrzehn-
ten einen hervorragenden
Ruf und kann auf einen ent-
sprechend groBen Erfah-
rungsschatz zuriickgreifen.
Delcams Kunden setzen sich
sowohl aus mittelstindi-
schen Betrieben als auch

Das neue Nachrichtenportal
fiir die gesamte Dentalbranche

Jetzt kostenlos eintragen unter:
www.zwp-online.info

multinationalen Konzernen
zusammen. Sie entstam-
men beispielsweise den Be-
reichen Werkzeug- und For-
menbau, Raum- und Luft-
fahrt, Automobil-, Glas-,
Schmuck-, Spielzeug- und
Verpackungsindustrie so-
wie Kunststoff- und Kera-
mikverarbeitung. Mittler-
weile mehr als 25.000
Unternehmen setzen Soft-
waresysteme von Delcam
ein. Diese reichen von ein-
zelnen Speziallosungen bis
hin zu umfassenden Kom-
plettlésungen, die fiir die
gesamte Prozesskette von
der virtuellen Konstruktion
iber die Fertigungsvorbe-
reitung und Bearbeitung bis
hin zur Priifung der gefer-
tigten Bauteile genutzt wer-
den konnen.

Die wesentlichen Stand-
beine fiir Delcams weltwei-
ten Erfolg sind die perma-
nente Neu- und Weiterent-
wicklung von Softwarean-
wendungen - ganze 50
Prozent der Einnahmen
werden in diesen Bereich
investiert — sowie die Philo-
sophie, die hinter allen Pro-
dukten steckt: So flexibel
wie moglich, so spezifisch
wie notig!

Dies gilt auch fiir die Pro-
gramme DentMILL und
DentCAD, die aus diesem
Grund beispielsweise iiber
das offene Datenformat
STL arbeiten und somit
nicht nur als leistungsstar-
kes Duo zusammen ein-
gesetzt, sondern beliebig
mit allen CAD/CAM-Kom-
ponenten verschiedenster
Hersteller kombiniert wer-
den Kkonnen, die dieses
Datenformat unterstiitzen.
1977 in England gegriindet,

zdhlt Delcam auf seinem
Gebiet heute zu den Welt-
marktfiithrern. Vertrieben
werden die Programme von
Delcam durch mehr als 350
eigene Niederlassungen so-
wie Partnerunternehmen in
insgesamt tiber 80 Lénder
rund um den Globus. Etwa
750 Mitarbeiter sind insge-
samt fiir das Unternehmen
titig,circa220vonihnen am
englischen Standort in
Birmingham. In der deut-
schen Delcam GmbH mit
Unternehmenssitz im hessi-
schen Obertshausen sind
unter Leitung des Ge-
schiftsfithrers Robert Aul-
bur aktuell 30 Mitarbeiter
beschiftigt. m

Robert Aulbur, Geschéftsfiihrer der Delcam GmbH.

BBl Adresse

Delcam GmbH
Birgermeister-Mahr-Stralte 18
63179 Obertshausen
Tel.:06104/9461-0

Hotline: 07 00 00 DELCAM
Fax:06104/9461-26

E-Mail: info@delcam.de
www.delcam.de
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Mit dem cara-System gefertigte Briicken sind das Ergebnis cara-Kunden erhalten ein Produkt, das hochsten Qualititsan-
perfekter Bearbeitungsstrategie des sehr aufwendig qualifi-  spriichen geniigt und in allen Belangen gepriift ist.
zierten Zirkondioxids.

Ingenieurkeramiken sind als
Implantatwerkstoff extrem be-
lastbar und kérpervertrédglich
zugleich. Besonders Zirkondi-
oxid hat sich aufgrund seiner
speziellen Materialeigenschaf-
ten durchgesetzt. Die hohe Bie-
gefestigkeit, die hohe Risszé-
higkeit und die besondere Ei-
genschaft der Umwandlungs-
verstirkung durch Modifika-
tionsédnderungenim Gefilige der
speziellen Zirkonoxidtypen
verleihen dem Material eine
Sonderstellung innerhalb der
Hochleistungskeramiken.

Zirkondioxid hilt Einzug in
die dentale Welt
Zirkondioxid hat vermehrt
Einzug in die dentale Welt ge-
halten.Diesistein Ergebnis der
positiven Erfahrungen, die
man mit diesem Material ge-
macht hat. Dass es sich um Zir-
kondioxid handelt, ist jedoch
nicht gleichzeitig eine Garantie
fiir die Einhaltung der genann-
ten Eigenschaften. Man sollte
darauf achten, dass zum einen
die sogenannten yttriumstabi-
lisiertenTypen (TZ-3Y) und de-

ren Modifikationen als Roh-
stoff zum Einsatz kommen.
Zum anderen entscheidet die
Verarbeitung des Rohstoffs zu
den erforderlichen Frasrohlin-

ANZEIGE
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berufsbegleitende
Meisterpriifungsvorbereitung

Fon: 08083 613
mail: info@sds-meisterschulung.de

gen, ohne Einbringung von Ge-
fligefehlern und einer genau
vordefinierten Temperatur-
behandlung der Griinlinge.
Durch diese Prozesse erhdlt
man die sogenannten Frés-
weiBlinge.

Die Einfithrung des Zirkondi-
oxids als prothetischen Geriist-
werkstoff hat einen Entwick-
lungsprozess durchlaufen. Es
galt, die Verarbeitung auf die
besonderen Anforderungen in

Produkte 11

Al PRODUKTE

Unscheinbar und dennoch zur Hochstleistung fahig

Vielerorts verrichten Keramiken unaufféllig ihren Dienst. Dabei machen sie ihre hoheVerschlei3- und Tem-
peraturbestidndigkeit oder die chemische Widerstandsfahigkeit gegentliber anderen Werkstoffen tiberle-
gen.Beider Anwendung als Implantatwerkstoff kommt ihre herausragende Biokompatibilitdt zumTragen.

der dentalen Tech-
nologie anzupassen
und zu beherr-
schen. SchlieBlich
stellt jede gefertigte
Krone oder Briicke
ein Unikat dar. Da-
zu braucht es eine
Plattform mit einer
gut beherrschbaren
Prozesskette. Sind
alle Systemkom-
ponenten perfekt
aufeinander abge-
stimmt, hat man die Sicherheit,
dass die fertige Arbeit sicher
und zuverldssig funktioniert.

Beta-User schitzen Qualitét
von cara

Diesen ganzheitlichen Aufbau
einer perfekt funktionierenden
Einheit hat Heraeus wéhrend
der Entwicklung des cara-Sys-
tems verfolgt. Viel Zeit wurde
fiir die Qualifizierung des Aus-
gangsmaterials, der Produk-
tionseinheiten, des Prozessauf-
baus und fiir die Qualifizierung
des Personals aufgewendet.
Dieses Vorgehen war entspre-
chend der Philosophie von
Heraeus notwendig, damit ein
sicheres, alle Anspriiche erfiil-
lendes Endprodukt — die pro-
thetische cara-Einheit - reali-
siert werden konnte. Dass dies
gelungen ist, beweisen die Re-
aktionen der Beta-User, die das
Ergebnis der perfekten Bear-
beitungsstrategie des sehr auf-
wendig qualifizierten Zirkon-
dioxids als ein wesent-
lich hochwertigeres Material
gegeniliber allen vorherigen
Systemen wahrnehmen. Die

Drei Frasanlagen — alle Moglichkeiten

Mit dem modularaufgebauten DentaCAD System von Hint-ELskoénnen Labore mafi3-
geschneiderte CAD/CAM-Losungen ihren individuellen Bediirfnissen anpassen.

Die erste Wahl betrifft
die Entscheidung fiir
das gewiinschte Mate-
rial. Zur Verfiigung
stehen Zirkoniumdi-
oxide, Aluminium-
oxid, Provisorien-
kunststoff, Titan, eine
Titanlegierung, Co-
balt-Chrom sowie aus-
brennfidhiges Wachs.
Zudem sind zwei
Scanner, eine umfas-
sende Modellations-

| der Anzahl der Ach-

)

sen, der Verfahrge-
schwindigkeit, der
erzielbaren Pra-
zision sowie dem
Grad der Automati-
sierung. Bei dem Be-
arbeitungszentrum
Hint-ELs® hiCut
dmsX4 handelt es
sich um ein Vier-
Achs-System  mit
den Maflen 85 cm x
95 cm x 173 cm bei

software, eine Laser-
sintereinheit sowie
insgesamt drei unter-
schiedliche Fréasan-
lagen erhéltlich.

Die Fertigungseinheiten un-
terscheiden sich hinsichtlich

Die Fertigungsanlage Hint-ELs® dmmx verfiigt
tiber 31 Werkzeug- und 30 Werkstiickplatze.

DasBearbeitungszentrum Hint-
ELs® hiCut ist als Vier- oder
Fiinf-Achs-System erhaltlich.

einem Gewicht von
460 kg. Bei steigen-
den Bediirfnissen
kannesoptionalzum
Fiinf-Achs-System aufgeriistet
werden. Anspruchsvolle Kun-
den konnen sich aber auch
gleich fiir die Maschine Hint-
ELs®hiCutdmsX5entscheiden.
Diese verfiigt tiber fiinf Achsen,
deren Verfahrgeschwindigkeit
zwoOlf Meter pro Minute betrégt.
Sie weist Abmessungen von
85cmx 115cmx 180 cmaufund
wiegt610kg.Das Systemerzielt
eine Frasgenauigkeit von weni-
ger als einem Mikrometer.
Beide Gerite verfiigen iiber ei-
nen automatischen Werkstiick-
wender sowie einen automati-
schen Werkzeugwechsler.

Fiir eine komplett automati-
sierte Fertigung, auch {ber
Nacht oder Wochenende, emp-
fiehlt sich die Anlage Hint-ELs®
dmmx. IThre Abmessungen be-
tragen 170 cmx 150 cmx 200 cm
bei einem Gewicht von 980 kg.
Highlight dieses Systems sind
die 31 Werkzeug- und 30 Werk-
stiickpléatze, die vollautoma-
tisch von einem Roboterarm
angesteuert werden. Fiir alle
Maschinen besteht die Mog-
lichkeit der indirekten Bedie-
nung Uber das Internet sowie
der Fehlermeldung tiiber ein
Fernmeldesystem via SMS.
Kundenspezifische Anpassun-
gen aller Komponenten des
DentaCAD Systems, beispiels-
weise fiir die Integrierung in ei-
nen Produktionsablauf mit
nicht systemimmanenten Ge-
riten, sind moglich.

JAd Adresse

Hint-ELs® GmbH
Riibgrund 21

64347 Griesheim
Tel.:06155/8998-0
Fax:06155/8998-11
E-Mail: info@nhintel.com
www.hintel.com

Kunden erhalten héchste Qua-
litdt und konnen sich bei dem
Einsatz einer cara-Einheit ab-
solut sicher sein, einin allen Be-
langen gepriiftes Produktzuer-
halten. Da aber das Zirkondi-
oxid als Geriistmaterial nicht
alleine verwendet werden
kann, hat Heraeus den System-
gedanken aufgegriffen.

HeraCeram Zirkonia - die
(ver)blendende Ergédnzung
zu cara-Geriisten

Die mit speziellen Verfahren
und Rohstoffen produzierte
Systemverblendkeramik Hera-
Ceram Zirkonia stellt eine
funktionale,sichere und hochst
dsthetische Ergidnzung zu den
cara-Geriisten dar. Mit anné-
hernd identischer Materialma-
trix zur Kklassischen Hera-
Ceram Verblendkeramik eroff-
net sie mit ihrer einfachen
Verarbeitung und der hohen
Materialsicherheit, der beson-
deren Farbwiedergabe, der na-
tlirlichen Opaleszenz und Fluo-
reszenz alle Moglichkeiten,
hochwertige Verblendungen
herzustellen. Die Kombination
der cara-Geriiste mit Hera-
Ceram Zirkonia ist der opti-
maleWeg zur Herstellung eines
perfekten Zahnersatzes.

Al Adresse

Heraeus Kulzer GmbH
Griiner Weg 11

63450 Hanau

Tel.:0800/4 37 2522

E-Mail: dental@heraeus.com
www.heraeus-kulzer.com

Mobil, schnell und prazise

Eine genaue Zahnfarbbestimmung ist mit dem
menschlichen Auge kaum moglich. Sicher und
schnell gehtes mit dem neuen ShadeStarvon DENT-
SPLY, dem kompakten digitalen Farbmessgerit.

Werden verblen-
dete Geriiste rekla-
miert, liegt dies zu
durchschnittlich ei-
nem Drittel! an der
fehlerhaften Farb-
bestimmung und
der missverstdnd-
lichen Umsetzung.
Typische Storquel-
lenbei der subjekti-
ven Farberfassung
sind variierendes
Tageslicht, spezifi-
sche Kunstlichtei-
genschaften, Licht-
reflektionen und -filterungen
durch Raumfarben sowie das
individuell unterschiedliche
Farbsehvermogen der Betei-
ligten.

Dasneuemobile digitale Sys-
tem ShadeStar macht dem
Zahnarzt oder Zahntechni-
ker die Farbbestimmung
leicht.Kein Kabel dank Batte-
riebetrieb, keine aufwendige
Hygiene dank Einmalspit-
zen, miihelose Steuerung
iiber die Icons auf dem Dis-
play — damit verbindet der
ShadeStar den Komforteines
Handys der neusten Genera-
tion mit hoher Prézision.
Nach einem Klick ist die
Farbe in weniger als einer
Sekunde bestimmt, und ein
akustisches Signal bestétigt
die erfolgreiche Messung.
Der ShadeStar deckt den
gesamten Farbring von A bis
Dsowie 3D ab.Erunterstiitzt
die Farbsysteme CeramX

Den neuen ShadeStar zeichnet u.a. seine Handlichkeit bei der
Farbbestimmung am Patienten aus.

Duo und CeramX Mono, die
mit den gleichnamigen &s-
thetischen Fiillungsmate-
rialien Kkorrespondieren
(DENTSPLY DeTrey, Kons-
tanz). Mit einem ergonomi-
schen Design in einem war-
men Orangeton kommt der
ShadeStar selbst sehr dsthe-
tisch daher. Sein Preis liegt
mit 1.099 Euro rund 50 Pro-
zent unter dem vergleichba-
rer Systeme.

I Gesellschaft fiir
Konsumforschung, 2004

A Adresse

DeguDent GmbH
Rodenbacher Chaussee 4
63457 Hanau-Wolfgang
Tel.:06181/5950
Fax:06181/5958 58
E-Mail: info@degudent.de
www.degudent.de

ANZEIGE
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Ab jetztherrscht deutlich mehr Preistransparenz

IvoclarVivadent setzt weitere Akzente bei den Dentallegierungen. Die Einfiihrung der neuen Legierung
Callisto® CP*bedeutet fiir Zahnérzte und Zahntechniker kiinftig mehr Preissicherheit beim Einkauf.

ANZEIGE
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il made

in Germany

www.kometdental.de
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Qualitat zahlt sich aus

Die palladiumhaltige Kera-
miklegierung auf Kobaltbasis
zeichnet sich durch ihre ge-
ringe Dichte, ihr breites Indi-

ANZEIGE

kations- und Einsatzspektrum
sowie durch ihre hohe Festig-
keit aus.

Manfred Tauber, Product Ma-
nager Legierungen, erklart die
Hintergriinde der Marktein-
fihrung: ,Die Rohstoffpreise
bewegen sich nach wie vor auf
hohem Niveau. Auch am Den-
tallegierungsmarkt fordert die
angespannte Situation ihren
Tribut. Oft stehen den steigen-
den Einkaufspreisen gleich-
bleibende Verkaufspreise
gegeniiber. Mit Callisto® CP*
reagieren wir auf die gegebene
Marktsituation. Diese Legie-
rung bieten wir zu einem Refe-
renzpreis an, damit fiir Zahn-
drzte und Zahntechniker der
Einkaufspreis kein Unsicher-
heitsfaktormehrdarstellt.“ Be-
sonders positiv auf den Preis
und den Materialverbrauch
pro Einheit von Callisto® CP*
schlégt sich die geringe Dichte
von 8,9 g/cm? nieder.

Die neue Keramiklegierung Callisto® CP*ist nicht nur vielféltig in der Anwendung, sondern auch finanziell attraktiv.

Die Legierung bietet vielfél-
tige Verarbeitungsmoglich-
keiten. Das Indikationsspekt-
rum von Callisto® CP* reicht
von Einzelversorgungen bis
zu weitspannigen Briicken.
Dariiber hinaus erméglicht
sie die Herstellung von Im-
plantat-Suprakonstruktio-
nen. SchlieBlich eignet sich
die Legierung aufgrund ihrer
hohen Festigkeit auch fiir die
Presstechnik. Callisto® CP+

ist ab sofort weltweit erhélt-
lich. @

JA4d Adresse

Ivoclar Vivadent GmbH

Postfach 1152

73471 Ellwangen, Jagst
Tel:07961/889-0
Fax:07961/63 26

E-Mail: info@ivoclarvivadent.de
www.ivoclarvivadent.de

lThre Vorteile:

» Preisalternative mit Zahntechnik aus Dubai
« Effiziente Auslastung lhrer Kapazititen

« Keine Investitionen lhrerseits notwendig

« Personlicher Kontakt zu unserem Serviceteam in Leipzig zur Auftragsklarung

Dubai Euro Dental -

Thr Partner bei qualitativ hochwertigem
Zahnersatz!

Erhohen Sie die Angebotsvielfalt Ihres Dentallabors und bleiben Sie in allen
Bereichen wettbewerbsfdhig.

In unserem auf neuestem Stand der Technik eingerichteten Dentallabor in den Vereinigten
Arabischen Emiraten fertigen wir ausschlieBlich aus CE-gepriiften deutschen Materialien hoch-
wertigen Zahnersatz iber die gesamte Indikationsbreite moderner Zahnmedizin der Spitzenklasse.
Der Produktionsprozess wird kontinuierlich durch deutsche Zahntechniker und Zahntechnikermeis-
ter Uberwacht, denn fur uns ist Zahnersatz keine Massenware!

Sind Sie an einer Vertriebspartnerschaft interessiert?

Bitte sprechen Sie uns an: Free Call 0800/] 2340 12

DUBAI EURO DENTAL

Unter dem Namen artiTiger
prasentiert das Unternehmen
aus Bayern einen neuen Arti-
kulationsgips. Dessen Vorteil
liegt vor allem in seiner kur-
zen Verarbeitungszeit. Dank
der Entwicklung von Klasse 4
ist nun ein besonders schnel-
les Eingipsen in den Artikula-
tor innerhalb von zwei Minu-
tenmoglich. Das Modell muss
bei Bedarf nur kurz mit der
Hand gehalten werden.

Mit der geringen Expansion
von 0,03 Prozent gibt es keine
Verziige mehrund die erhohte
Haftkraft héalt das Modell si-
cher im Artikulator. So ldsst
sich mit dem artiTiger be-
sonders schnell, prizise und
kraftvoll einartikulieren. Der
Gips beweist seine Qualitét
aber auch bei anderen Arbei-
ten, wie etwa dem Fixieren
von Unterfiitterungen oder
von Modellationen bei Vor-
waéllen. m@

Einer von der fixen Sorte

Der Hersteller Klasse 4 erweitert seine Produkt-
palette um einen besonderen Gips und sorgt
somit fiir zusétzlichen Zeitgewinn im Labor.

Schnell, prazise und kraftvoll—so lasst sich nicht
nur der Tiger in der Natur, sondern auch der arti-
Tiger fiir das Labor beschreiben.

Bl Adresse

Klasse 4 Dental GmbH
Bismarckstr. 21

86159 Augsburg
Tel.:0821/6089 14-0
Fax:0821/608914-10
E-Mail: info@klassed.de
www.klasse4.de

Universalitat fithrt zum Ziel

BEGO nutzt die Vakuum-Anmischtechnik, um
trotz der Anspriiche verschiedener Materialien
eindurchwegerstklassiges Ergebniszuerreichen.

Mit Motova 100 konnen alle
zahntechnischen Materi-
alien wie Einbettmasse, Gips,
Stumpfmaterial oder Dub-
liersilikon blasenfrei ange-
mischt werden. Die Anmisch-
becher werden mittels Va-
kuum an Motova fixiert. Die
Vakuumleistung ist auf
100 mbar ausgelegt. Luft-
oder Siedeblasen werden auf
diese Weise sicher verhindert.
Die Anmischbecher gibt es in
vier GroBen,von 250 bis 1.200
Milliliter. Auch beimaximaler
Befiillung gewdhrleistet ein
starker Rithrwerksmotor
durch die spezielle Geometrie
von Spatel und Mischbecher
optimale Ergebnisse.

Motova 100 gibt es standard-
maéBig alsWandgerét oder op-
tional mit stabilem Tischstin-
der. Eine Zeitschaltuhr steu-
ert sekundengenau die An-
mischzeit, der Unterdruck
kann am Manometer abgele-
sen werden.

Der Motova 100 zeichnet sich u.a. durch seinen
leistungsstarken Riihrwerksmotor aus.

BBl Adresse

BEGO Bremer Goldschlégerei
Wilhelm Herbst GmbH & Co. KG
Technologiepark Universitat
Wilhelm-Herbst-Str. 1

28359 Bremen
Tel.:0421/2028-0

Fax: 04 21/2028-100

E-Mail: info@bego.com
www.bego.com

Spezialisten fir Feinarbeit

Busch bietet neue Schleifer fiir die Oberflachen-
gestaltung von keramischen Restaurationen an.

Steigende Anspriiche der
Oberfldchengestaltung bei
keramischen Restaura-
tionen und feinere Zu-
sammensetzungen der
Komposit-Verblendmateri-
alien erfordern angepasste
und verbesserte Instru-
mente. Deshalb bringt die

\ W - . .
e N i s e & extrasie 3 [
S
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Firma Busch fiir die Zahn-
technik Diamantschleifer
in feiner und extrafeiner
Kornung auf den Markt.
Insgesamt stehen 24 verschie-
dene Formen und Grofen zur
Auswahl. Modernste Fertigung,
stetige Prozessiiberwachung
und Qualitatskontrollen garan-
tieren hochstprézise Diamant-
schleifer mit langer Lebens-
dauer und ruhigem Rundlauf
fiir eine definierte Oberfldchen-
gestaltung von keramischen
Restaurationen — sogar beim
Einsatz an hauchfeinen Kera-
mikveneers.

Die neuen Diamantschleifer von Busch kommenin feiner (roter
Ring) und extrafeiner Kérnung (gelber Ring) auf den Markt.

Die Instrumente sind in HST-
Schaft-Ausfithrung mit einem
Maf von 2,35 mm lieferbar.

J4d Adresse

Busch & Co. KG
Postfach 1152

51751 Engelskirchen
Tel.:02263/860

Fax: 022 63/207 41
E-Mail: mail@busch.eu
www.busch.eu
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Wachsendes Dentalunternehmen ehrt Mitarbeiter

In den letzten Monaten gratulierte die Geschéftsfiihrung der Dentaurum-Gruppe wieder zahlreichen Mit-
arbeitern zu besonderen Betriebsjubilden. Aber auch das Unternehmen selbst hat einen Grund zur Freude.

Ein bemerkenswertes 40-
jahriges Jubildaum feierte
Elisabeth Ufken, die sich
derzeit in der wohlverdien-
ten Freistellungsphase ih-
rer Altersteilzeit befindet.
Frau Ufken fing 1968 als
gelernte Zahnarzthelferin
in der Versandabteilung
des Unternehmens an. Da-
nach baute sie die Abtei-
lung Arbeitsvorbereitung
mit auf. 1972 zeichnete
Frau Ufken fiir den Aufbau
der Einkaufsabteilung ver-
antwortlich, die sie in den
folgenden Jahren erfolg-
reich leitete.

Eine Mitarbeiterin dieses
Teams ist Petra Bastian-
Schiitz, die in diesen Tagen
ihr 25-jahriges Jubildum
feierte. Nach Beendigung
ihrer  Ausbildung zur
Industriekauffrau wurde

Mark S. Pace, Geschaftsfiihrer der Dentaurum-Gruppe, gratuliert Jirgen Penzinger zu 25 Jahren
erfolgreicher Arbeit fiir das Unternehmen.

Frau Bastian-Schiitz in die
Abteilung Einkauf tiber-
nommen, in der sie auch
heute noch eine tatkréftige
Unterstiitzung ist.

Ein Vierteljahrhundert Be-
triebszugehorigkeit feierte
ebenfalls Jirgen Penzin-
ger. Nach der Ausbildung
zum Werkzeugmacher ge-
horte Herr Penzinger der
Abteilung Sondermaschi-
nenbau an. Spéter be-
suchte er die Techniker-
schule und schloss sie im
Frithjahr 2002 erfolgreich
ab. Heute wirkt Herr Pen-
zinger in der Abteilung
Konstruktion mit und
ist als Betriebsratsmit-
glied, Betriebssanititer
und Redaktionsmitglied
fur die Mitarbeiterzeit-
schrift ,Durchblick“ aktiv.
Auch Ursel Stirnkorb

Auch Elisabeth Ufken (li.) und Petra Bastian-Schiitz erhalten anlasslich ihres Jubildums Blumen von Herrn

Pace tberreicht.

feierte ihr 25-jahriges Be-
triebsjubildum. Sie begann
als Reinigungskraft in
der Chemieabteilung und
wechselte 1992 in die Pul-
verfertigung, wo sie u.a.
verschiedene Abfiill- und
Etikettierarbeiten durch-
fiihrt. Auch andere Abtei-
lungen unterstiitzt Frau
Stirnkorb tatkriftig bei
diversen Projekten. Allen
Jubilaren wiinscht die Ge-
schéftsleitung  beruflich
wie privat alles Gute und
weiterhin viel Erfolg.

Aber auch die gesamte Den-
taurum-Gruppe  verzeich-
nete ein freudiges Ereignis.
Seit November hat sie ihr
Vertriebsnetz erweitert und
ist nun auch in den Nieder-
landen prasent.

Die 2001 gegriindete Toch-
tergesellschaft Dentaurum

Belgien vertreibt nun die
Produkte der Dentaurum-
Gruppe auch direkt in den
Niederlanden und firmiert
ab sofort als Dentaurum Be-
nelux. Niederlandische Kun-
den werden durch ein kom-
petentes Vertriebsteam per-
sonlich vor Ort betreut und
konnen das umfangreiche
Serviceangebot der Dentau-
rum-Gruppe noch schneller
und individueller nutzen.

(Al Adresse

DENTAURUM

J.P. Winkelstroeter KG
Turnstr. 31

75228 Ispringen
Tel:07231/803-0
Fax:07231/803-295
E-Mail: info@dentaurum.de
www.dentaurum.de

Die Netzwerkidee als Erfolgsgarant

Fraszentren,Dentallabore und Zahnarztpraxen, die hochwertigen Zahnersatz
nach einheitlichem Qualitdtsmanagement fertigen wollen, haben seit Novem-
ber eine neue Schaltzentrale. Codexodent fungiert als gemeinschaftliche Inte-
ressenvertretung aller assoziierten Partner und unterstiitzt diese bundesweit.

Als neue Dachorganisation fiir
Fraszentren, die mit CAD/
CAM-Technologie  arbeiten,
hat Codexodentaus Diisseldorf
ein Netzwerk aus Fréaszentren,
Zahntechnikern, Zahnérzten
und Firmen aus der Dentalin-
dustrie geschaffen. Erstmals
wird so eine Partnerschaft von
der Produktentwicklung bis
zur Behandlung des Patienten
umgesetzt. Codexodent ver-
treibt die gemeinsam entwi-
ckelten Produkte und platziert
sie auf dem Markt.

Um in der schnelllebigen CAD/
CAM-Technologie mitzuhalten,

ANZEIGE

berufsbegleitende
Meisterpriifungsvorbereitung

Fon: 08083 613
mail: info@sds-meisterschulung.de

benétigen Frészentren regel-
méaBighohe Investitionen. . Das
erforderliche Kapital kann
aber nur bei voller Auslastung
erwirtschaftet werden®, sagt
Zahnarzt und Codexodent-
Mitbegriinder Dr. Thorsten
Zickuhr. Das Netzwerk ertffne
ihnen die Chance, neue Er-
kenntnisse und Synergien in
bestehende Prozesse zu integ-
rieren,ihr Leistungsangebot zu
erweitern und so wirtschaft-
licher zu agieren.

Die im Juli vorgestellte Code-
xodent-Krone/-Briicke ist das
erste  Qualitdtsprodukt im
Bereich desfestsitzenden Zahn-
ersatzes. In einem standardi-
sierten Herstellungs- und Be-
handlungsprotokoll sind die
Kompatibilitdt und Funktiona-
litdt aller Materialien und Ins-
trumente aufeinander ab-
gestimmt und die Qualitéts-
merkmale der Arbeitsunterla-
gen und Abldufe exakt defi-
niert. ,Es gibt eine Fiille an Pro-
dukten und die Praxis kann
diese nur selten selbst objektiv

prifen. Gebraucht werden An-
wendereinfachheit und Pro-
duktsicherheit“, so Zickuhr.
Der Verbund sichere Praxen
und Patienten einen zuverléssi-
gen,einfachenund preiswerten
Qualitédts-Zahnersatz.

Derzeit laden Fraszentren, die
bereits Codexodent-Partner
sind, Dentallabore aus ihrer
Region ein, um ihnen das Ge-
samtkonzept und die Codexo-
dent-Krone/-Briicke vorzustel-
len. Die Labore konnen auf
Wunsch dem Netzwerk beitre-
ten. Ab Januar sind Zahnérzte
zu Gast bei Codexodent-Part-
nerlaboren und werden iiber
das Netzwerk informiert.

Al Adresse

CODEXODENT®AG

Am Konigshof 11

40472 Disseldorf
Tel.:0211/41 3301
Fax:0211/413302

E-Mail: info@codexodent.ag
www.codexodent.ag

Zahntechnisches Kunsthandwerk

Die Gewinner des ,Faszination Presskeramik
2008“-Wettbewerbs von Ivoclar Vivadent stehen
fest. Diesmal sicherte sich in beiden Wettbewerbs-
kategorien eine Zahntechnikerin die Siegpramie.

“\L-_

LEislandschaft” heil3t die Siegerarbeit der Kategorie Dentaltechnik und

stammt von Janett Borowski aus Hannover.

Im Zahntechnik-Alltag ste-
henPhantasieund Kreativitét
nicht immer an erster Stelle.
Mit dem Wettbewerb ,Faszi-
nation Presskeramik 2008“
will Ivoclar Vivadent die kre-
ative Ader von Zahntechni-
kern fordern - zum zweiten
Mal nach 2007. Eine vierkop-
fige Jury hatte rund 80 Arbei-
ten auf deren Kreativitat hin
zu priifen. Sie bewertete das
kiinstlerische Konzept, die
Prézision der Ausfiihrung so-
wie die Art der Préasentation.
In der Kategorie Kunst und
Schmuck siegte Gloria All-
mendinger aus Ellwangen.
Sie setzte sich gegen insge-
samt 59 Mitbewerber durch.
Ihre Arbeit ,Ivo und Clara“
stellt zwei frohlich wiehernde
Pferdekopfe auf einem Leb-
kuchen dar. ,Diese aufwen-
dig gestaltete und prézise
ausgefiihrte Arbeit hat die
Jury in ihrer Gesamtkompo-
sition iliberaus beeindruckt®,
sagt Jirgen Dettinger, Mar-
ketingleiter Technical und
Organisator des Wettbewerbs.

In der Kategorie
Dentaltechnik er-
rang Janett Bo-
rowski aus Han-
nover mit ihrer
Arbeit ,Eisland-
schaft® den Sieg.
Sie behauptete
sich gegen insge-
samt 18 Mitbewer-
ber. Die Jury war
vor allem von
der Einfachheit
der Komposition
beeindruckt. ,Die
weillen, sehr sorg-
faltig gearbeiteten
Eisblocke fiigen sich harmo-
nisch in die blaue Eisland-
schaft ein. So vermittelt die
Arbeit in ihrer Gesamtheit ei-
nen Eindruck von der Rein-
heit und der Weite der Natur*,
meinte Dettinger.

Ivoclar Vivadent tiberreichte
Reisegutscheine von Thomas
Cook im Gesamtwert von
5.000 Euro an sieben Sieger.
Als Anerkennung und Dank
fur die Teilnahme am Wettbe-
werb erhielten alle Teilneh-
menden eine Flasche Rotwein
in einer edlen Holzkiste mit
Weinzubehor. Eine Auswahl
der schonsten Arbeitenist un-
ter www.ivoclarvivadent.de
zu finden.

BBl Adresse

Ivoclar Vivadent GmbH

Postfach 1152

73471 Ellwangen, Jagst
Tel:07961/889-0
Fax:07961/63 26

E-Mail: info@ivoclarvivadent.de
www.ivoclarvivadent.de
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Wollner Dental

¥ UWollner

Dental 2=

@ Einfaches Applizieren durch
thixotropes FlieBverhalten

@ Kurze Aushértungszeit

Viscon
Verbindungs-Liquid

5x1,4 ml + 10 Kaniilen
@ Spannungsfreier Verbund

@ Keine Formveranderung
durch Erwdrmung

Hohe Formstabilitat

@ Lichthartend

Verbrennt rickstandsfrei
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Implantatplanung mit gestochen scharfen Bildern

Die GZFA setzt mit den Miinchnern Baumgartner & Rath dieVorteile der digitalenVolumentomografie um.

Digitale Volumentomogra-
fie kann Préazision und Qua-
litdt in der Implantologie
deutlich verbessern. Davon
tiberzeugt ist Franz WeibB,
Geschéftsfiihrer der Gesell-
schaft fiir Zahngesund-
heit, Funktion und Asthetik
(GZFA), die ein bundesweites
interdisziplindres Netzwerk
betreibt.,,Man kann durch die
gestochen scharfen Bilder
entziindliche oder beherdete
Stellen mit groBter Sicherheit
identifizieren. Alle Beteilig-
tenbleibensoauchlangfristig
von boésen Uberraschungen
verschont.“ Diese neue bild-
gebende Technologie liefert
wesentliche Beitrdge fiir die
implantologische Planung
und Positionierung. Auch die
Kieferorthopéddie und Endo-
dontie kann von der detail-
reichen Darstellung der Kie-
ferstrukturen profitieren. Die
hohe Bildqualitdt macht Kno-
chensubstanz, Nervenver-

ANZEIGE

Jahren fiir ausge-
reifte Technolo-
gien und IT-Infra-
strukturen in Eu-
ropa. Mit unserem
Know-how und
den spezifischen
Inhalten von Her-
stellerseite kon-
nen wir diese an-
spruchsvolle Ent-

Zugpferd bei Baumgartner & Rath: der digitale Rontgenapparat ProMax
3D mit Roboterarm vom finnischen Hersteller Planmeca.
(Foto: Planmeca)

lauf, verschachtelte Ziahne
oder Dentitionen exakt sicht-
bar.

Die GZFA will dieVorteile der
digitalen Volumentomogra-
fie nun verstirkt fir ihr
arztliches Netzwerk umset-
zen. Dafiir baut sie ihre Zu-
sammenarbeit mit Baumgart-
ner & Rath aus und gewdhr-
leistet so die fachgerechte
Installation und Betreuung.
,Wir arbeiten seit tiber zehn

wicklung sicher
aufs Beste unter-
stiitzen®, legt Jorg
Rath vom Miinch-
ner Unternehmen dar.

Wissenschaftlerin Kristina
Hellén-Halme fordert, dass
die fachgerechte Installation
grundsétzlich durch den Her-
steller oder qualifizierte Ko-
operationspartner vor Ort er-
folgen sollte. Die Schwedin
hat 2007 an der Universitit
Malmo6 eine entsprechende
Studie durchgefithrt. Darin
untersuchte sie den Umgang
mit digitalen Réntgenverfah-

microtec
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Quick-rep

bohren

» verstellungsgesicherte Fixierung des Friklionsteils

ren in Allgemeinpraxen und
Kliniken. Oft wurden Erfor-
dernisse zu Lichtstirken und
Kontrast zu wenigberiicksich-
tigt und so die optimale Bild-
qualitit nicht erreicht. Darun-
terlittenim hohen Umfangdie
Resultate von Diagnosen.

Noch bildet die digitale Vo-
lumentomografie in deut-
schen Praxen eine absolu-
te Ausnahme. Das wachsen-
de Problembewusstsein zur
Strahlenbelastung konnte di-
gitalen Technologien jedoch
zum Durchbruchverhelfen.

BBl Adresse

Gesellschaft fiir Zahnheilkunde,
Funktion & Asthetik mbH
Gollierstr. 70 D/IV

80339 Miinchen

Tel.:089/58 988090
Fax:089/502 9092

E-Mail: info@gzfa.de
www.gzfa.de

Fax:++40 (0) 2331 8081-18
= www.microtec-dental.de

Machen Sie friktionslose
Teleskopkronen wieder fit!

... @8ine schnelle Hilfe bei Friktionsverlust
o individuell ein- und nachstellbare Friktion

» einfache, minutenschnelle Einarbeitung

durch Klemmgewinde

Gewinde
schneiden

eindrehen,
einstellen

o der riickstellfahige und abrasionsfeste Kunststoff
sichert eine lange Funktion

» kein zeitaufwéandiges Einkleben notwendig
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abtrennen... fertig

Stempel

Bitte kreuzen Sie an:

[
[

per Fax an 02331 /8081 -18

Bitte senden Sie mir ein kostenloses Funktionsmuster*

*Nur einmal pre Labor/Praxis.

Bitte senden Sie mir das Quick-rep Starter-Set zum
Sonderpreis von 125,00 €**,

Inhalt des Starter-Sets: 14 Friktionselemente + Einbauwerkzeuge

** Nur einmal pro Labor/Praxis. | zzgl. ges. MwSt. | versand kostenfrei
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.microtec-dental.de www.microtec-dental.de www.microtec-dental.de www.microtec-dental.de www.microtec-dental.de wi\r.'w.mic'i-‘btee-dental
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Ausdauer macht sich bezahlt

Auch das Handwerk belohnt besondere Leistung
fir Kunden. Mitte November erhielt das Zahn-
zentrum Liibeck (ZZL) den Marketing Award 2008.

Heino Merten (re.) empfangt den Marketing Award 2008.

Transparenz im Gesund-
heitswesen, mehr Service im
Handwerk und der Weg
zum Kunden Patient. So lau-
ten wichtige Ziele des ZZL
und dessen Geschéftsfiihrers
Heino Merten (52). Alsweitere
Belohnung auf diesem Weg
wurde dem Unternehmen aus
derHansestadtder Marketing
Award 2008 verliehen. Die da-
zugehorige Prdmie in Hohe
von 15.000 Euro tibergab die
Firma Stroehr an Merten.

Fiir den Geschiftsfiihrer ist
das Preisgeld ein Lohn fiir
langjdhrige Hartnéckigkeit.
Immer wieder griffen Lobby-
isten und Standesvertreter
der Zahnirzte das ZZL fiir
dessen Internetplattformzum
Preisvergleich bei Zahner-
satz und Implantaten an.
Doch in Liibeck richtete man
den Blick iiber den Horizont
hinaus, setzte auf Innovation,
Zuverléssigkeit und das Me-
dium Internet.

Durch Zahntourismus
nach Deutschland, Auf-
trdge aus Bahrain, Portugal
und England und -Trans-
parenz im Gesundheitswe-
sen machte das Dentalla-
bor seit seiner Griindung
2001 immer wieder von
sich reden. Geschéftsfiih-
rer Merten erhielt mit sei-
nem Team 2003 den Griin-
derpreis. Zwei Jahre spa-
ter folgte der Exportpreis
des deutschen Handwerks
fiir das Konzept des Zahn-
tourismus nach Deutsch-
land (Cruise’n Smile).

f4d Adresse

Zahnzentrum Liibeck GmbH
Breite Str. 95/97

23552 Libeck
Tel.:0451/7907041
Fax:0451/7907046
E-Mail: info@zz-1.de
www.zz-|.de

Eine Ubernahme,zwei Gewinner

Der Dentalbereich von BEDRA GmbH gehort seit
Anfang November der Firma Heimerle + Meule an.

Nach intensiven Ver-
handlungen mit ver-
schiedenen interes-
sierten  Unterneh-
men entschied sich
die  Geschiftsfiih-
rung der BEDRA
GmbH, Ursula und
Roland Berndt, den
Geschéaftsbereich
Dental zum 1. No-
vember 2008 an die
Pforzheimer Gold-
und Silberscheide-
anstalt Heimerle +
Meule GmbH zu verkaufen.
Den Ausschlag fiir die Ent-
scheidung gab vor allem die
Tatsache, dass Heimerle +
Meule das erfolgreiche Kon-
zept und starke Engagement
fiir die ganzheitliche Zahn-
medizin kompetent weiter-
fithrenundintensivieren wird
sowie den Mitarbeiterstamm
Ubernimmt.

,Diese Ubernahme ist eine
optimale Losung fiir den
Markt®, sagte Detlef Schro-
der von der Geschéftsleitung
Dental bei Heimerle + Meule.
,Mit den beiden, sich hervor-
ragend ergdnzenden Pro-
grammen, bieten wir ein um-
fassendes Angebot an Pro-
dukten und Dienstleistungen,
das dieWettbewerbsfiahigkeit
unserer Kunden signifikant
erhoht.“ Das Portfolio an
Edelmetall-Dentallegierun-
gen PLATINOR®, AUROPLA-
DENT®, ECONOR® wird da-
mit um die BEDRA DENT®-
Legierungen, die nach dem

Frau Ursula Berndt, Herr Detlef Schrader und Herr Roland Berndt
nach dem erfolgreichen Geschaftsabschluss (v.r.n.l.).

GZM-Konzept entwickelt
sind, erweitert. Die Premium-
Marke BEDRA DENT® bleibt

bestehen.
Heimerle + Meule, als mittel-
stdndisches  Unternehmen

und seit nahezu 100 Jahren in
der Herstellung von Edelme-
tall-Dentallegierungen erfah-
ren, setzt auf absolute Qua-
litdt ,made in Germany*“ so-
wie auf Kundennéhe und per-
sonliche Betreuung. Mit der
Eingliederung der Bio-Legie-
rungen von BEDRA DENT®
baut das baden-wiirttember-
gische Unternehmen seine
Zielwerte weiter aus.

Bl Adresse

Heimerle + Meule GmbH
DennigstralRe 16

75179 Pforzheim
Tel:07231/940-140
Fax:07231/940-2701

E-Mail: info@heimerle-meule.com
www.heimerle-meule.com
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Der Wettbewerb
will eine funk-
tionell und é&s-

Award lockt mit Geld und Anerkennung

DENTSPLY Friadent, eines der fiihrenden Unternehmen implantatgetragener
Dentallosungen, fordert den 5. Internationalen Wettbewerb um den Okklusalen
Kompass. Den Siegern des wichtigsten internationalen Wettbewerbs der Zahn-
techniker winken neben Prdmien die Chance zur Veroffentlichung ihrer Arbeit.

teressierten Zahn-
techniker, gleich
ob aus Praxis-

lass des Mannheimer Unter-
nehmens fiir die Kooperation.
,Wir freuen uns daher sehr,
dass wirmit der Kooperation
dazu beitragen diirfen,
das dentale Handwerk zu
unterstiitzen, ihre — welt-
weit anerkannte — Profes-
sionalitdt einer renom-
mierten Jury, bestehend
aus bekannten Zahntech-
nikern, Zahnirzten, Meis-
terschullehrern und Uni-
versitatsprofessoren unter
Beweis zu stellen®, erklart
Dr. Werner Groll, Ge-
schiftsfithrer von DENT-
SPLY Friadent.

Das Unternehmen aus
Mannheim bietet Anwen-
dern mit seinen drei leis-

tungsstarken Implantat-
systemen (ANKYLOS®,
XiVE® und FRIALIT®)

nicht nur weltweit aner-
kannte innovativen Lésun-
gen, sondern auch die per-
fekte Grundlage fiir eine
hohe und funktional dsthe-
tische Prothetik.Techniker
in allerWelt sind sich einig,
dass sich mit den prothe-
tischen Konzepten (z.B.
SynCone® bei ANKYLOS®
oder den CERCON® Kera-
mikaufbauten) jedes Be-
handlungsprofil  erfolg-
reich meistern lasst.

Die Aufgabe des Wettbe-
werbs besteht darin, einen
vorgegebenen Patienten-
fall auf den neuen ANKY-
LOS® C/X Implantaten,
die sowohl indexiertes
als auch nichtindexiertes
Arbeiten erlauben, prothe-
tisch zu versorgen. Teil-
nehmen koénnen alle in-

thetisch an- laboren oder
spruchsvolle selbststidndig.
Zahntechnik Bis zum 26. Ja-
fordern und nuar 2009 miis-
die Leistungs- sen alle Wettbe-
fahigkeit  des werbsaufgaben
Zahntechniker- abgegeben sein.

handwerks bei der —— - Den Gewinnern

.. Der Wetthewerb um den Okklusalen Kompass ist ein international geachteter dentaler .

Zghnarz_teSChaft Wettbewerb, der zu Ehren von Michael Polz ins Leben gerufen wurde und 2009 von winken . nebe.n
zeigen. Dieses Ziel DENTSPLY Friadent gesponsert wird. Geldpreisen die
war auch der An- Ausstellung der Ar-

beiten auf der IDS 2009 in
Koln sowie Veroffentlichun-
gen in den zahnmedizini-
schen Fachjournalen. Sie
gelangen damit in das Ram-
penlicht der internationalen
Zahnérzteschaft.
Interessierte Praxen und La-
bore finden weitere Informa-
tionen zum Anmeldeverfah-
renund zur Aufgabenstellung
aufderangegebenen Home-
page. m

Al Adresse

DENTSPLY Friadent
Friadent GmbH
Steinzeugstralle 50
68229 Mannheim
Tel.:0621/4 302000
E-Mail: info@friadent.de
www.dentsply-friadent.com

Veranstaltungen Januar 2009

Datum Ort Veranstaltung Info
15.01.2009 Gieboldehausen Laserschweilkurs fiir Einsteiger DENTAURUM, Andreas Hoffmann
Referent: ZTM Andreas Hoffmann Tel.:05528/999955
16./17.01.2009 Altominster Zfx Scan und CAD-Design Workshop mit Zfx Zirkon GmbH
Gerlsterstellung und anspruchsvollem ZT Oliver Werschky
Zr-Keramik Schichtkurs (Kurs 1) Tel.:08254/96 30
Referenten: ZTM Karl Adt, ZT Oliver Werschky,
ZT Timo Kécher
17.01.2009 Flensburg Erarbeitung von Form und Oberfléachentextur zirkon&more GmbH
anhand japanischer Schnitztechnik Thorsten Erichsen
Referent: ZTM Christian Hannker Tel.:0461/4817320
21.01.2009 Starnberg Zahnfarbenbestimmung im Fokus Corona Lava™ Fraszentrum
Referent: Wolfgang Gomolla Frau Fritsche
Tel.:08151/555388
22./23.01.2009 Meckenheim Dentale Formen und Strukturen Da Vinci Creativ
der Front- und Seitenzahne (Teil 1) ZTM Claudia Fiissenich
Referent: ZTM Achim Ludwig Tel.:02225/10027
30./31.01.2009 Bad Homburg Funktionsdiagnostik, Bio-Okklusion, CMD-Therapie WEFRA PR Gesellschaft
Referenten: Prof. Dr. Asami Tanaka, Judith Schoneberger
Dr. Jiirgen Schmitter Tel.:06969/5008 76
I g
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Packende Exkursion in die ,,digitale Dentalwelt*

Das CAD/CAM Friaszentrum ,digital frameworks“ Sieger & Krokowski
lud Zahntechniker zu einem spannendenTag in das Dentale Fortbildungs-
zentrum Hagen. Uber 40 kamen und zu ihnen zéhlte ZT Martina Mewald.

Vorgestellt wurde das
ZENO Tec System von WIE-
LAND und der neue Scan-
ner ZENO Scan S100 sowie
das offene Designpro-
gramm ZENO® Cad 4.0. Im
Mittelpunkt des Treffens
stand der Vergleich zwi-
schen den Entwicklungen
von WIELAND und dem be-
reits bekannten 3shape-
System.

Als Referenten konnte ZTM
Jiurgen Sieger den an der
Forschung und Entwick-
lung maBgeblich beteiligten
Dr. Holger von Both gewin-
nen. Der Wissenschaftler
fiihrte seinen Zuhorern zu-
néchst die vielfédltigen Ver-
wendungsmoglichkeiten
von Zirkoniumdioxid und
Aluminiumoxid vor Augen.
Ob im Maschinenbau oder
der Medizintechnik - wo
auchimmer Hochgeschwin-
digkeits-Leistungstridger
ihren Einsatz finden oder
Biokompatibilitit gefordert
wird, sind beide Werkstoffe
nicht wegzudenken. Im Zent-
rum desVortragsvon Dr.von
Both stand die Sicherheitim
Umgang mit Zirkoniumdi-
oxid, auch vor dem Hinter-
grund der Wirtschaftlich-
keit und der Uberzeugung
im Umgang mit Zahnérzten
und Patienten.

Darauf aufbauend widmete
sich ZTM Jiirgen Sieger den
Moglichkeiten der Farbge-
bung des Zirkoniumdi-
oxids, um eine optimale As-
thetik zu erlangen. Eine
wirklich zufriedenstellende
Basis fiir die keramische
Restauration bietet nur die
Voll-Einfarbung des unge-
sinterten Materials (Griin-
lingsmaterial). Die alterna-
tiv mit ,Liner“ behandelten
Gertiste fallen im Vergleich
undim Endergebnis nicht so
iuberzeugend aus.

In einer Live-Demonstra-
tion préasentierte ZTM Mat-
thias Sieger anschlieBend
mit ZT Dustin Mironowicz
die Konstruktion einer voll-
anatomischen Modellation

ANZEIGE

Die Live-Demonstration der Konstruktion von Abutments mit dem Dental Designer 3shape durch ZT Dustin
Mironowicz (Ii.) gehorte zu den Highlights der Veranstaltung.

Veranstalter ZTM Jiirgen Sieger konnte fir das Treffen in Hagen prominente Referenten wie Dr. Holger von
Both (li.) gewinnen.

und Reduktion mit dem De-
signprogramm ZENO® Cad
4.0 — sowie die Konstruktion
von Abutments mit dem
Dental Designer 3shape.
Moderator ZTM Uwe BuB-
meier, Obermeister der ZTI
Miinster, fithrt mit gezielten
Anwenderfragen und Hin-
weisen die Zuhorer auf den
richtigen ,Pfad“, als es um
die Kniffe und Tricks in der
Anwendung ging. Auch die
Anwenderfreundlichkeit
der Software liel er nicht
aus. Dr. von Both bewies da-
beidurchaus ein offenes Ohr
fiir Anregungen zur Verbes-
serung. Am Ende stand das
Fazit, dass beide Systeme
ihre Stidrken und Schwa-
chen haben. Letztendlich la-
gen die Anschaffungsgriinde
in der Auslastung und dem

Tatigkeitsschwerpunkt des
Labors begriindet.

Im néchsten Jahr soll in
intensiven Workshops das
Wissen anhand von mitge-
brachten Fallbeispielen ver-
tieft werden. Ich werde der
Einladung folgen und unter
den Teilnehmern sein, um
meine Kenntnisse tiber das
Designprogramm ZENO®
Cad 4.0 zu erweitern und zu
perfektionieren. m

Bl Adresse

Sieger Krokowski GbR
Zeppelinstralle 79

58313 Herdecke
Tel.:02330/919991
Fax:02330/919998
E-Mail: mail@z-sk.de
www.digital-frameworks.de

ANZEIGE

Das Konzept fur die
perfekte Frontzahnasthetik

mit Dr. Jirgen Wahlmann/Edewecht

Veneers von konventionell
bis No Prep — Step-by-Step.
Ein praktischer Demonstrations-
und Arbeitskurs an Modellen

Veranstalter
OEMUS MEDIA AG
HolbeinstraBe 29, 04229 Leipzig
Tel.: 03 41/4 84 74-3 08
Fax: 03 41/4 84 74-2 90
event@oemus-media.de

Bitte senden Sie mir das Programm
fiir den Kurs zu

LABORSTEMPEL

ZT12/08

DENTAL:optimal

Mehr Umsatz und Profil durch die Optimierung lhrer Firmen-
marke, der Kunden-Orientierung, lhrer Kommunikation, der
Mitarbeiter-Leistung, Ihrer Firmen-Produktivitat.

Vergessenes auffrischen, Unbekanntes aufnehmen, Neues
verarbeiten:“Dental optimal” schlie3t mit sehr vielen Bildern
und Beispielen Wissenslicken bei lhren Mitarbeitern/innen.

Wer Wert legt auf Praxisbezug und verstandliche Sprache,
sollte zugreifen: DIN A4-Kunststoff-Ordner, Giber 120 Seiten,
schwarz-weilker Inhalt, 198 Euro + MWSY, inkl. Vers./Verpa.

IHS Innovatives Handelsmarketing Siegfrid Schmahl, Orts-

str. 40, 69469 Weinheim, Tel. 06201 292343, Fax 292344

Gerne liefern wir Ihnen Arbeitshandbuch-Musterseiten.







