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Welche Zahnarztpraxis ist die schénste Deutschlands und damit der Gewinner des Designpreises 20037 Die Entscheidung fiel der  Unsere Jury: Franziska Manne-Wickborn, Ralf Hug,
Jury nicht leicht. Torsten Oemus und Thomas Hohm.

Spieglein, Spieglein

an der Wand, wer ist...¢

Seit der letzten Ausgabe der ZWP spezial ,,Praxiseinrichtungen — Designpreis der Deutschen
Zahnarztpraxen® im September 2002 hat sich die Redaktion der ZWP Zahnarzt Wirtschaft
Praxis schon auf die Thnen jetzt vorliegende Ausgabe gefreut: Berge von Post, interessante Pra-
xisvorstellungen und tiberall schickes Design und ausgefallene Architektur.

Wie im vergangenen Jahr haben wir die zahlreichen Einsendungen in zwei Kategorien aufge-
teilt: ,,Standard-Design“ und ,,Freies Design“. Unsere Jury hat die Bewerbungen gesondert be-
gutachtet, sich aber bei der Auswertung doch fiir einen Zusammenschnitt aus beiden Design- Verlag
Maoglichkeiten entschieden. QEMUS MEDI G
Unsere Jury setzte sich wie im Jahr davor aus Griinder und Vorstandsvorsitzenden der Oemus 04229 Leipzig
Media AG Torsten Oemus und Designer8Architekt Ralf Hug zusammen. Neuim Jury-Bunde
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Fax0341/48474-190
und an redaktioneller und grafischer Umsetzung mafSgeblich beteiligt waren unsere Redak-
teurin Franziska Manne-Wickborn und Grafiker Thomas Hohm.
Nach mehreren nervenaufreibenden Diskussionen, schlaflosen Nachten und Meetings hat un-
sere Jury die Gemeinschaftspraxis Dr. Moll und Dr. Schiitz in Bergheim zur ,,schonsten Praxis
Deutschlands“ gekiirt. Lesen Sie mehr zu unserer Gewinnerpraxis ab Seite 16.
Leider konnen wir den Designpreis jedes Jahr nur an eine Zahnarztpraxis in Deutschland ver-
geben und leider hat unsere ZWP spezial-Ausgabe nur 48 Seiten — da wir Thnen aber die vielen
schonen Einsendungen von den Zahnarztpraxen aus ganz Deutschland nicht vorenthalten
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mochten, sehen Sie auf den Seiten 14 bis 33 eine kleine Auswahl von Bildern und Berichten. Tel.0341/48474-114

Nachstes Jahr kiirt die Oemus Media AG wieder die ,,schonste Zahnarztpraxis Deutsch-
lands“. Bewerben Sie sich jetzt schon und schicken Sie Thre Einsendungen an die Oemus Media

AG, Holbeinstr. 29, 04229 Leipzig. Oder rufen Sie uns an unter 03 41/4 84 74-1 21. B

Thr ZWP-Redaktionsteam
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Architektur als Medizin

Weil Patienten eber Praxen wdibhlen, in denen sie sich
wobl fiihlen, gerit eine geplante Gesamtkonzeption
somit zu einem absolut forderlichen Wirtschaftsfaktor.
Das homogene Erscheinungsbild einer Praxis ver-
mittelt deren Leistungsfahigkeit, Arbeitsweise und
Zielsetzung. Nur durch eine positive Selbstdarstellung
kann eine breite Akzeptanz der Praxis erreicht werden.
Fiir den Arzt, der fiir sich und sein Personal ein indivi-
duelles und mafSgeschneidertes Arbeitsumfeld gestal-
ten ldsst, entsteht eine Praxis-ldentitit, die zum Mar-
keting-Faktor wird — Mitarbeitermotivation, personli-
ches Wohblbefinden, Leistungsbereitschaft sind sprich-
wortlicher ,, Mehr-Wert . Dies vermittelt Kompetenz
und ermoglicht eine Standortbestimmung gegeniiber
anderen Praxen. Gute Architektur stirkt das Praxis-
bild - die ,,cooperate identity*.

P Wolfgang Greb

rchitektur als ein ,,Hausrezept* der
AArzte soll Behandlungsablaufe ver-

deutlichen und unterstiitzen sowie
fur die Beziehung zwischen Arzt und Patien-
ten den funktionalen und atmospharischen
Rahmen schaffen. Sie beeinflusst den Be-
handlungsablauf und den Arbeitsalltag im
positiven wie auch im negativen Sinn. Ar-
chitektur soll versuchen, durch offene, fiir
den Patienten einfach nachvollziehbare
Raum- und Materialkonzeptionen eine
freundliche und unaufdringliche Atmos-
phire zu schaffen, um die Verweildauer in
der Praxis so angenehm wie moglich zu ge-
stalten und Angste, Unsicherheiten, Aggres-
sionen und Distanzlosigkeit abzubauen.

,Lust auf den Arztbesuch”
Die Bauaufgaben im medizinischen Bereich
unterliegen dabei unterschiedlichsten An-
forderungen. Da nur selten von Neubaupla-
nungen ausgegangen werden kann, muss

Wolfgang Greb
Mitglied im Verein , Die Berater
der Gesundheitsherufe”
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zudem mit teilweise schwierigen Grundriss-
vorgaben des Bestandes gearbeitet werden.
,» Von der Stange “-Standard-Planungen von
Praxis- und Laborausstattern, die das Er-
scheinungsbild vieler medizinischer Ein-
richtungen prigen, konnen bei der Losung
dieser vielschichtigen Probleme nicht als
Grundlage dienen. Vielmehr ist hier die
Frage, wasindividuell entwickelte Architek-
tur/Innenarchitektur in der medizinischen
Versorgung zu leisten vermag. Dies muss
zum einen aus der Sicht des Patienten und
zum anderen aus der Sicht des Arztes be-
trachtet werden. Denn je nach Disziplin und
Spezifikation des einzelnen Arztes setzt sich
die Patientenschaft/Kunden in Alter und
Krankheitsbild/Kaufbegehren sehr unter-
schiedlichzusammen. Die Praxisistsozu ge-
stalten, dass der Mensch Wohlbefinden so-
wie Anerkennungerlebt. Dies kann Lust auf
den Arztbesuch — bei weitem kein Parado-
xon —verschaffen. Grundriss und Mobel al-
lein machen noch keine Praxis aus; im Rah-
men einer ganzheitlichen Einrichtungspla-
nung sind natiirlich auch die vorgesehenen
medizinischen Gerite und Apparaturen, die
notwendige Beleuchtung (bedeutet nicht
gleich hell), Accessoires, Arbeitsabliufe,
Wege, Kundenart etc. zu beriicksichtigen;
nur so kann ein integrierter, sthetischer Ge-
samteindruck geschaffen werden.

Die professionelle Praxis
Eine grundliche Zielbestimmung ist not-
wendig. Die Planung einer Arztpraxis ist
immer als Ausdruck der Individualitit des
Arztes zu sehen. Hierzu muss der Archi-
tekt, neben den vielfiltigen Belangen wie




Grundrissvorgaben, Bau-, Hygiene- und
Sicherheitsvorschriften etc., eine passende
Idee erarbeiten, die einen Entwicklungs-
prozess in Gang setzt. Im Idealfall spiegelt
das architektonische Konzept die Person-
lichkeit des Arztes und seine Arbeitsweise
wider. ,,Mein Arzt“—fiirdeneinen oderan-
deren Patienten/Kunden ist die Wahl der
Praxis letztendlich auch eine Image- und
Statusfrage. Oftmals ist es auch sinnvoll
und verspricht eine hohere Wirtschaftlich-
keit und Effizienz, wenn iiber die allge-
meine Planung hinaus Raumgestaltung,
Innenarchitektur, Flichenzuordnung und
Arbeitsprozesse einer grundsatzlichen
Analyse und Bewertung unterzogen wer-
den. Einrichtungen wie ziviles und medi-
zintechnisches Mobiliar gehoren zu den
» Werkzeugen“ einer jeden Praxis, die sich
unmittelbar auf Leistung und Gesundheit
auswirken. Daher kann deren Auswahl
nicht nur primir Design, Asthetik, Qua-
litit und individuellem Geschmack folgen;
auch rationelle Eigenschaften, spielen bei
der Entscheidung der Anschaffung eine
wichtige Rolle — wie organisatorische, er-
gonomische und flichenokonomische
Qualitit, technische Ausstattung und vor
allem langfristige Bewirtschaftungskos-
ten. Motivierte und leistungsfahige Mitar-
beiter sind fiir den Erfolg der Praxis ebenso
ein wesentlicher Faktor —jeder sollte in sei-
nem Verantwortungsbereich so gefordert
werden, dass er zu optimalen Leistungen
fahig ist. Die Gestaltung seines Arbeits-
umfeldes und die Raumgestaltung spielen
hierbei ebenfalls eine wichtige Rolle. Ziel
muss es sein, ein fiir alle Mitarbeiter moti-
vierendes Raum- und Arbeitsplatzam-
biente zu schaffen.

Dont's - ToDo's
Sterile, anonyme weiffe Raume in einer

Arztpraxis, die vor Jahren noch der Inbe-
griff drztlicher Kompetenz waren, entspre-
chen nicht mehr den Anforderungen der
zunehmend kritischen Patienten. Zufillig
vorgefundene Praxis-und Ablaufkonzepte
zwingen dem Arzt einen uneffektiven, kos-
tenproduzierenden Arbeitsstil auf. Angeb-
lich inbegriffene Leistungen werden z.T.
uber den Verkauf von tiberfliissigen Mobi-
liar abgedeckt, beinhalten oft aber nur ei-
nen Teil des Gesamten. Um Professiona-
litat und Charakter zu vermitteln, muss ein
Erscheinungsbild mafSgeschneidert ent-
wickelt werden. Diese umfassenden Ge-
staltungsaufgaben sollten deshalb vom
raumlichen Konzept Giber die Innenarchi-
tektur bis hin zum Praxislogo, Briefpapier
und Visitenkarte reichen. Hier ist es sinn-
voll, sich eines spezialisierten Architekten,
mitentsprechenden Netzwerkpartnern, zu
bedienen. ,,Ganzheitliche Medizin“ hat
eine erweiterte Bedeutung bekommen, in-
dem sie sich der ,,rezeptfreien Nebenwir-
kungen“ der Baukunst bedient. Risiken
sind bislang nicht bekannt. 4

Fragen Sie Thren Architekten und Innen-
architekten!

architektenbliro greb

wolfgang greb

virchowstrasse 7

97 072 wiirzburg

fon: 0931/7 8409 30

fax: 09 31/7 84 09 31

mail: info@architekt-greb.de

net: www.architekt-greb.de
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Die sichere Zabnarzt-

Eine Nachricht lief$ kiirzlich Praxisinbaber aller Fach-

richtungen aufschrecken. Beim Spielen im Wartezimmer

einer Zabnarztpraxis kam im Mai 2003 ein kleiner
Junge zu Tode. Eine im Wartebereich aufgestellte massive
Statue stiirzte um und begrub das Kind unter sich. Nun er-
mittelt die Staatsanwaltschaft gegen den Zahnarzt u.a. wegen

fabrlissiger Tétung. Zusdtzlich siebt sich der Zahnarzt erbeb-
lichen zivilrechtlichen Anspriichen der Eltern ausgesetzt. Es fragt
sich, wie derartige Ungliicksfalle mit ibren weitreichenden Folgen
fiir alle Beteiligten verhindert werden konnen.

P Rechtsanwilte Dr. Stefan Miiller/Dr. Uwe Schlegel

er Zahnarzt hat, wie jeder an-
Ddere Inhaber einer freiberuf-

lichen Praxis mit Publikums-
verkehr, fiir die Sicherheit seiner Pra-
xisrdume Sorge zu tragen. Denn jeder,
der fiir andere eine Gefahrenquelle
schafft, hat die notwendigen Vorkeh-
rungen zum Schutze Dritter zu treffen
(sog. Verkehrssicherungspflicht). Ein
Verstof$ gegen die Verkehrssicherungs-
pflicht fihrt bei Eintritt eines Scha-
densereignisses grundsatzlich zur Haf-
tung des Verpflichteten. Konkretisiert
wird die Verkehrssicherungspflicht fiir
Gewerbetreibende und Freiberufler
u.a. durch Unfallverhiitungsvorschrif-
ten (z.B. diejenigen der Berufsgenos-
senschaften). Allerdings diirfte klar
sein, dass ein Vorgehen, das jeden
Schaden mit Sicherheit ausschlief3t,
nicht moglich ist.

Vorsorge treffen
Vorsorge muss also nicht fiir alle denk-
baren, entfernten Moglichkeiten eines
Schadenseintritts getroffen werden.

Vielmehr sind die Vorkehrungen zu
treffen, die nach den Erwartungen des
betroffenen Verkehrskreises im Rah-
men des Zumutbaren verlangt werden
konnen, um nicht ganz fernliegende
Gefahren abzuwenden. Ubertragen auf
den eingangs vorgestellten Fall war es
nicht fernliegend, dass ein Kind von ei-
ner grofSen Statue angelockt und versu-
chen wird, die Statue im Spiel zu erklet-
tern und dass diese Statue dabei um-
sturzt.

Verheerende Konsequenzen

Die rechtlichen Konsequenzen eines
solchen Ereignisses sind fiir den Praxis-
inhaber verheerend. Abgesehen von
der negativen Publicity durch staatsan-
waltliche Ermittlungen und einer et-
waigen Verurteilung, drohen auch
Schadens- und Schmerzensgeldpro-
zesse der Hinterbliebenen.

Finanziell besonders dramatisch wir-
ken sich die Fille aus, in denen es nicht
zur Totung einer Person, sondern zu
schweren, lebenslangen Behinderun-



gen des Verletzten kommt. Hier zahlt
der Verantwortliche unter Umstinden
sein ,,Leben lang“ eine Rente an den
Geschidigten.

Aus all diesen Grunden kann nicht ein-
dringlich genug dazu geraten werden,
gefihrliche Einrichtungsgegenstinde
aus der Praxis zu entfernen. Zumindest
miussten derartige Gegenstiande gesi-
chert und nachweisbar regelmifig
kontrolliert werden.

Sicherheit steht vor Design
Kiinstlerische bzw. optische Gesichts-
punkte missen in die zweite Reihe tre-
ten. Zwingend sollten in der Arztpraxis
die Unfallverhiitungsvorschriften der
Berufsgenossenschaft eingehalten wer-
den, zum Schutze der Patienten und na-
tuirlich auch der Mitarbeiter.

Gefihrliche Instrumente o.4. sollten
von Patienten ferngehalten werden.
Idealerweise ist eine Mitarbeiterin zur
»Sicherheitsbeauftragten zu bestim-
men, die sich der notwendigen Uber-
wachungsmafSnahmen verantwortlich
annimmt. Auf diese Weise kommt der
Praxisinhaber in der Regel seiner Ver-
kehrssicherungspflicht nach. Zu be-
achten ist selbstverstindlich, dass der
Sicherheitsstandard  in  deutschen
Zahnarztpraxen sehr hoch ist.

Damit es nicht zu weiteren Ungliicken
kommt, sollte jeder Zahnarzt jedoch
zumindest einen kurzen Sicherheits-
check durchfithren. Ein solcher bean-
sprucht nicht viel Zeit, kann aber einen
grofsen Nutzen mit sich bringen. Wie-
der einmal gilt die alte Weisheit: Vor-
sorge ist besser als Nachsorge. 4
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N kontakt:
Dr. Stefan Miiller,

Dr. Uwe Schlegel

Rechtsanwilte der Eisenbeis Rechts-
anwaltsgesellschaft mbH
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Tel.:0221/8 80 40 60

Fax: 0221/88 04 06 29
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Eine neue Praxis entstebt

Der erste Eindruck entscheidet! Ansicht des neuen
Empfangsbereiches, die Karteischranke im Hinter-
grund.

Foto: medial mirage, Leipzig

Fir die Helferinnen wurde ein neuer Bereich mit

Mini-Kiiche und praxisgerechten Umkleidemdg-
lichkeiten geschaffen.

Foto: medial mirage, Leipzig

o . ~*
STATION C23_labor fiir
zeitgemaBes Planen

Partner sind Nannette Jackowski,
Sigrun Langner, Michael Rudolph
und Thomas Thoss, Studienab-
schliisse in Leipzig, London und
Berlin; Tatigkeiten in verschiedenen
Biiros im In- und Ausland, gemein-
sames Bliro in Leipzig seit 2002.
Tatigkeitsfelder: Innenausbau, Archi-
tektur sowie Stadt- und

Landschaftsplanung.
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Kennen Sie das¢ Am Anfang stebt der Wunsch nach Erneuerung.
Etliche Jabre sind seit der letzten Renovierung vergangen, und die
Praxiseinrichtung scheint aus einer anderen Zeit zu stammen. Die
Anspriiche sind gewachsen, die raumlichen Gegebenbeiten kon-
nen nicht mebr mithalten. Ein dringender Wunsch nach Verdnde-
rung macht sich breit. Beispielbaft dafiir stebt die vorgestellte
Zahnarztpraxis aus der Nihe von Zwickau.

» Michael Rudolph

s werden Ideen gesammelt, even-

tuell eine Ausstattungsfirma nach

den neusten Modellen befragt, die
eingeschliffenen Arbeitsabliufe auf ihre
Funktionalitit iberpriift. Was fehlt, ist ein
Gesamtkonzept, ein Weg, die vielen Ideen
auf eine Linie zu bringen und ihnen ge-
baute Gestalt zu geben. Dies waren die
Ausgangsbedingungen beim Umbau die-
ser Praxis. Sie befindet sich im landlichen
Raum in der Nihe des sachsischen Zwickau,
in einer griinderzeitlichen Villa, welche eine
solide, wertvolle historische Bausubstanz
besitzt. Es handelt sich um eine typische
»Land“-Zahnarztpraxis: ein breites Be-
handlungsspektrum wird angeboten, in
drei Behandlungsraumen gearbeitet. Die
Inhaber betreiben die Praxis als Ehepaar
seit dreifdig Jahren, seit wenigen Jahren ist
nun auch die Tochter mitbeschaftigt und
wird die Praxis spdter ganz iibernehmen.
Dies war ausschlaggebend fiir die Erneue-
rung der Praxis. Nach lingerer Zeit eige-
ner Uberlegungen des Bauherrn und einer
daraus resultierenden Fiille eigener Vor-
stellungen wurde ein iibergreifendes Ge-
samtkonzept aus kompetenter Hand not-
wendig — aus diesem Gedanken heraus
wurde unser Biiromit der Planung des Um-
baus beauftragt. Zunachst galtes, gemein-
sam die individuellen Bedurfnisse, Wiin-
sche und Vorstellungen zu klaren, ausge-
hend von der wenig befriedigenden vor-
handenen rdumlichen Situation. Die

Raumewarenzuklein, zu dunkel, esgab zu
wenig Bewegungsfliche fiir Patienten und
Personal, die Abldufe waren dadurch sehr
ungiinstig. Die Erfassung der Praxisfunk-
tionen und der Bediirfnisse der Patienten
schufen die Grundlage fir die raumliche
Organisation der verschiedenen Bereiche,
die Orientierung fiir die Patienten wurde
entscheidend verbessert. Der Einbau des
zentralen Lagers fiir Instrumente, Materi-
alien und mobile Gerite bedeutet eine er-
hebliche Optimierung der Arbeitsabliufe,
die Geritschaften waren vorher auf die
einzelnen Behandlungszimmer verteilt.
Diese wurden zuvor renoviert und mit
neuen Einheiten bestiickt, sodass sich die
Umbauten auf den Empfang, Wartebe-
reich, Helferinnenbereich und Korridor
mit zentralem Lager konzentrierten. Die
exakte Analyse der Arbeitsabldufe bis hin
zum letzten Handgriff fithrten zum forma-
len Design der Einbauten. Nach den Vor-
stellungen des Bauherrn kann nunalles op-
timal erreicht, abgelegt, gelagert oder be-
arbeitet werden. Die Wege sind kiirzer und
ubersichtlicher. Ein abgetrennter Aufent-
haltsbereich der Helferinnen wurde
ebensointegriert. Beider Auswahl der Ma-
terialien standen die Bediirfnisse der Pa-
tienten im Vordergrund: es sollte ein heller
und nicht zu ,,steriler* Eindruck entste-
hen. Der Materialkanon umfasst helles
Ahornfurnier, anthrazitfarbige Polster
und schwarz abgesetzte Sockel und De-



tails. Licht spielt eine entscheidende Rolle
im Entwurf. Da die Raume auf der Nord-
seite des Hauses, hinter groffen Baumen
verborgen, kaum Tageslicht erhalten, sind
grofSe Flachen mit weiffem, hinterleuchte-
tem Glas versehen. Der gesamte Emp-
fangs- und Wartebereich ist hierdurch
komplett in ein weiches, indirektes und
blendfreies Licht getaucht, ein angeneh-
mer Effekt besonders im Winter. Eine
wichtige Rolle bei der Umsetzung des Ent-
wurfs spielten die lokalen Handwerker.
Samtliche Ausfithrende sind aus der un-
mittelbaren Umgebung, was die Kommu-
nikation untereinander erheblich verein-
fachte. Die frithzeitige Einbeziehung der
Handwerker war unter anderem notwen-
dig, um das begrenzte Budget so effizient
wie moglich zu nutzen. Auch die Durch-
fithrung der Bauarbeiten bei laufendem
Betrieb war dank der guten Zusammenar-
beit problemlos moglich, trotz aller alt-
baubedingter Uberraschungen und Prob-
leme. Die Praxis war lediglich zwei Wo-
chen komplett geschlossen. Die gesamte
Uberwachung der Baustelle und die Koor-
dination der Bauarbeiten war natiirlich Sa-
che des Planungsbiiros. Investiert wurden
insgesamt rund 37.000 €, dies beinhaltete
den Bau der neuen Mobel, umfangreiche
Elektro- und Sanitararbeiten, aber auch
Arbeiten an der Substanz des Gebdudes. So
wurden die betroffenen Raume vollstin-
dig saniert, es wurden Wanddurchbriiche
vergrofsert oder wieder geoffnet, Parkett
erneuert, Wande und Decken neu ge-
spachtelt und mit rissfestem Vlies tape-
ziert, schliefSlich wurden noch diverse his-
torische Tiiren und Holzeinbauten fachge-
recht aufgearbeitet, nicht zuletzt ist auch
das Planungshonorar hierin enthalten.
Der Entwurf an sich fuf$t auf wenigen, ein-
fachen Grundsitzen, kombiniert mit einer
Optimierung der Arbeitsablaufe. Die vor-
handenen, historischen Winde, Decken
und Béden bleiben inihrer Erscheinung er-
halten. Die neuen Einbauten stehen als Fi-
gur frei im Raum, in ihrer geradlinigen
Form stehen sie im Kontrast zur umgeben-
den historischen Bausubstanz. Verschie-
dene rdumliche Bereiche werden durch die
Einbauten definiert. Auf diese Weise bleibt
die Wahrnehmung der griinderzeitlichen
Villa erhalten. Die neuen Einbauten verin-

dern nicht die Struktur des Hauses, son-
dern spielen vielmehr mit seinen raum-
lichen Moglichkeiten. Es entstand eine
hoch individuelle Praxiseinrichtung, wel-
che voll auf die Bediirfnisse des Bauherrn
abgestimmt ist und gleichzeitig ein ange-
nehmes, zeitgemafSes Erscheinungsbild fir
die Patienten bietet. Gleichzeitig wurden
die Abldufe in der Praxis erheblich opti-
miert und somit auch die Arbeitsbedin-
gungen fir die gesamte Belegschaft. Auf
Grundlage der Vorstellungen des Bau-
herrn konnten wir ein schliissiges Gesamt-
konzept entwickeln und umsetzen. Die
bisherige Erfahrung zeigt sehr schon, dass
innovatives Design auch auf dem Land
sehr gut angenommen wird. Neues muss
nicht zwangslaufig auf die groffen Stidte
beschrinkt sein. Die Reaktionen der Pa-
tienten waren zum allergrofSten Teil sehr
positiv, auch die ortlichen Handwerksbe-
triebe haben allen Grund, auf ihre Leis-
tungen stolzzu sein und beziehen sich in ih-
ren Referenzen gern auf das Projekt. 4

Jeden Tag
den
niedrigsten
Preis!

LINEA 90 PROGRESS:

*leasing TA, laufzeit 54 Monate,
10% Restwert, auf Wunsch veranderlich,
36 Monate Produkigarantie,
alle Preise zzgl. MwSt
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Praxisdesign hortnichtbei den Mobeln auf, sondern
setzt sich fort bis zur Gestaltung eines ganzheit-
lichen Erscheinungsbildes. Auch der Schriftzug
wurde neu entworfen und an der Eingangstiir auf-
gebracht.

Foto: medial mirage, Leipzig
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Tel.:0341/9938201
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Die Zeitschrift ,AIT Architektur Innenarchitektur
Technischer Ausbau” verdffentlichte die von der
Oemus Media AG pramierte Praxis ebenfalls.

10 ZwP spezial 6/2003

e

... dass die Wabl des Gewinners ,,Freies Design* 2002 wabrlich
eine gute Entscheidung unserer Jury war. Nur wenige Wochen
nach Veroffentlichung der Praxis Dr. Jenatschke und Dr. Rinke
aus Hanau in der ZWP spezial 6/2002 fand Jurymitglied Ralf Hug
(Fa. Development 9) die Praxisbilder auch in der bekannten Ar-

chitekturzeitschrift ,,AIT*.

» Franziska Manne-Wickborn

nter der Rubrik ,, Gesund und
l | schon® widmete sich die Ausgabe
11/02 der ,,AIT Architektur Innen-
architektur Technischer Ausbau“ dem
psychosozialen Wohlbefinden. Vor allem
Konzepte von Gesundheits- und Sozialbau-
ten sowie deren individuellen Gestaltungs-
prinzipien standen im Mittelpunkt des Hef-
tes. Wie wirkt das Umfeld auf Besucher oder
Patienten — nach diesen Kriterien beschaf-
tigte sich die AIT mit dem Thema.

Gewinner ,Freies Design” 2002
Die Hanauer Zahnarztpraxis iiber-

zeugte die Redaktion von AIT vor al-
lem durch eine ,,ungewohnlich beruhi-
gende Atmosphare“, welche das Archi-
tektenbiiro Landau + Kindelbacher
umgesetzt hat. Geschickte Kombina-
tion von naturlichen Materialien und
ausgesuchten Farben schaffen, so die
AIT-Redaktion, eine angenehm ruhige
Innenraumsituation.

Architekt Ralf Hug, Mitglied unserer
Designpreis-Jury 2002 und dieses Jahr,
hatte dies bereits im vergangenen Jahr
erkannt: ,,Der mit hoher Kompetenz
ausgefithrte Innenausbau der Praxis
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dokumentiert sich in einem eleganten
und dem internationalen Design ver-
pflichteten Erscheinungsbild, alle ein-
gesetzten Materialien tberzeugen
durch ihre hohe Einzelqualitit, nichts
steht im Vordergrund, nichts domi-
niert, alles wirkt harmonisch und ange-
nehm ... Man kann sich sehr gut vor-
stellen, dass diese Praxis auch in New
York oder Paris sein konnte.“

Bewerber ,Freies Design” 2003
Und dieses Jahr bekamen wir unter den
zahlreichen Zuschriften zu unserem
diesjahrigen ZWP-Designpreis eine Be-
werbung aus Berlin, welche sogar zu
denen gehorte, die im Ranking um den

1. Platz im ,,Freien Design® ganz oben
stand. Unsere Jury erkannte wahrend
der Auswertung die Bilder sofort wie-
der. Auch die Zahnarztpraxis Dr. Pabst
aus Berlin, konzipiert von der Bremer
Gruppe fir Gestaltung (GfG), wurde in
dem AIT-Special ,,Gesund und schon“
erwahnt. Das Design der Praxis an der
Berliner Friedrichsstrafle iiberzeugte
nicht nur die Redaktion der AIT. Auch
unsere Jury mochte Thnen auf den fol-
genden Seiten unter anderem die Berli-
ner Zahnarztpraxis vorstellen. 4
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Anwenderbericht

Der multimediale

Arbeitsplatz

Im April 2002 ging Frau Nicol Buchheim den Schritt
in die Unabhingigkeit. Sie liefS sich als junge Zahn-
drztin im thiiringischen Jena nieder. Mitten im Zent-
rum der Stadt erwartet sie in freundlich gestalteten
Praxisraumen ibre Patienten. Das Zentrum ihrer
Praxis ist das Behandlungszimmer — ausgestattet von

KaVo.

P Redaktion

nfo: ®

Zahnarztpraxis

Nicol Buchheim
Neugasse 1

07743 Jena
Tel.:03641/44 1598
Fax:03641/22 98 05

Das freundliche P(@xisteam aus Jena: Yvonne,
Karina, Anika und ZA Nicol Buchheim (v. 1.).
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ieEntscheidungbeider Einrichtung
D der eigenen Praxis war nicht

schwer. In ihrer Assistenzzeit hat
Nicol Buchheim bereits auf mehreren Ein-
heiten gearbeitet, sie verglich bei ihrer eige-
nen Niederlassung mehrere Angebote und
unterhielt sich mit Kollegen. Schlussendlich
entschied sich die Jenaerin fiir das beste An-
gebot: die KaVo-Einheit ESTETICA com-
fort 1065. Herr Torsten Kunath vom Den-
tal-Depot Wagner Dental konzipierte und
entwarf gemeinsam mit der jungen Frau aus
Jena die Praxis. Gemeinsam besuchten sie
das Prisentations- und Servicezentrum der

Fa. KaVo im Norden von Leipzig, um dort
in den grofSziigigen Ausstellungsriumen
eine genaue Auswahl zu treffen (Info:
0342/9274112).

Behandlungseinheit als

Mittelpunkt
Mittelpunkt der Praxisist das Behandlungs-
zimmer, in der die KaVo-Einheit ESTETICA
comfort 1065 in meerblau passend zum me-
diterranen Stil des Zimmers steht. ,,Das Be-
handlungszimmer ist so konzipiert worden,
dass ich den wenigen Platz, der mir in mei-
ner Praxis zur Verfiigung steht, effektivnut-
zen kann, berichtet Nicol Buchheim. Das
erste Jahr Sprechstunde in der eigenen Pra-
xis hatbestitigt, dass der KaVo-Arbeitsplatz
funktionell und ergonomisch sinnvoll ange-
legt wurde. Es zeigte sich, dass die Zahnarz-
tin wie auch die drei Helferinnen Anika,
Yvonne und Karina den notigen Freiraumin
der Behandlung haben.

Technisch und visuell iiberzeugen
Auch den Patienten gefallt die neue Einheit
sehr. Geradein Jena gibtes—auf Grund der Ge-
schichte der Stadt — sehr viele technisch inte-
ressierte Menschen. ,,Uber ein Drittel meiner
Patienten sind Akademiker, und gerade diese
sind besonders an neuen Technologien interes-
siert, welche ich an der neuen Behandlungsein-
heit auf beeindruckende Art und Weise de-
monstrieren kann.“ Neben Technik und De-
sign ist es aber auch die Funktion, die die Pa-
tienten, Zahnarztin und Helferinnen tiberzeu-
gen. Mit der im Kochersystem der
KaVo-Einheit installierten intraoralen Ka-

Die KaVo-Multimediaeinheit im Mittelpunkt der Praxis von Zahnarztin Nicol Buchheim.
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Die KaVo-Einheit ESTHETICA comfort 1065 bietet Freiraum fiir
Patient und Behandler.

mera wird in wenigen Sekunden eine Auf-
nahme gemacht und dem Patienten am Flach-
bildschirm die Problemstellung und die weite-
ren Behandlungswege erklirt. Das integrierte
Arztelement ermoglicht tiber mehrere Meniis
das Programmieren und Speichern. ,,Ich kann
meinen Patienten sofort zeigen, was ich per
Intraoralkamera aufgenommen habe. An der
Kamera ist ein grofler Zoom, sodass die Pa-
tienten selbst erkennen, welche Zihne Fil-
lungsbriiche haben und welche Zihne karios
sind, oder auch wo das Zahnfleisch erkrankt
ist und wo Beldge sind. Die Einsicht zur Be-
handlungsnotwendigkeit ist somit deutlich
hoher und die Patienten lassen sich schneller
und besser motivieren. Da die Kamera klein
und handlich wie eine Turbine gestaltet ist,
kann ich versteckte Bereiche in der Mund-
hohle, die fiir die Patienten ,unsichtbar® sind,
darstellen. Meine Patienten sind durchweg be-
geistert und interessiert, so Nicol Buchheim.

~

Schlichte Formen und farbenfrohes, mediterranes Design er-
wartet die Patienten im Behandlungszimmer.

Vertrauen schaffen

Auch bei der Prophylaxe ist die KaVo-Ein-
heitguteinsetzbar —die Prophylaxehelferin-
nen Anika und Yvonne konnen den Kindern
und auch den Erwachsenen zeigen, wo die
Problemzonen sind bzw. mit welchen Mit-
teln sie beseitigt werden miissen. Gerade als
Neueinsteigerin und in der heutigen wirt-
schaftlich unsicheren Zeit mochte Nicol
Buchheim das Vertrauen der Patienten ge-
winnen. Sie sagt weiter: ,,Heutzutage, wo
auch negative Presse fiir den Zahnarzt ein
Problem ist, habe ich mit dem KaVo Multi-
mediakonzept eine Dokumentationsmog-
lichkeit und kann mit grofSer Prizision be-
weisfahig darstellen, warum eine Behand-
lungsnotwendigkeit besteht.“ Und im Laufe
der nachsten zwei Jahre werden die anderen
zwei Behandlungszimmer auch mit KaVo-
Einheiten bestiickt. Denn die Qualitat zahlt
sich aus. 4

Der multimediale Arbeitsplatz mit dazugehérigem
Flachbildschirm in Kopfhohe.

Modern und schlicht wirkt die langlebige Einrich-
tung von KaVo.

ANZEIGE

% Was nach solchen Liicken folgt hehandeln Sie
am hesten mit Anatom Behandlungseinheiten

Dental-Praxis-Einrichtungen der Spitzenklasse mit hohem ergonomischen, technischen
und optischen Niveau.

AD-700 P

—r

AD-800 AD-800 S

Je nach Modell, Ausfiihrung und Laufzeit

schon fiir ca. 300,- € mtl.

+ MwSt., Leasing oder Mietkauf

Fordern Sie bitte ein Angebot oder unseren Fachberater an.

k|
~ S N
' — i _.

AD-900 S
y N

e
!?ﬁ‘
!\fo&u

)

anatom®
LIC-ANATOM AG, Dachauer Strafie 37, 80335 Miinchen, Telefon: (089) 545581 50, Telefax: (089) 545583 33, E-mail: info@lic-anatom.de, Serviceline: service@Iic-anatom.de, www.lic-anatom.com
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Anwenderbericht

Viele Wiinsche — eine Losung

Funktionalitat und solides Design liberzeugen bei
der Contact C, so Thomas Albrecht, Vertriebsleiter
der Ritter Concept GmbH.

36 ZwP spezial 6/2003

Die Berliner Zahndrztin Dr. Marzena lwona Szalski war auf der
Suche nach einer Einbeit, die vollkommen ibren Wiinschen ent-
spricht. Hohe Anforderungen stellte die junge Zabhnmedizinerin
an das Gerdt und fand in der Contact C der Ritter Concept

GmbH die qualitative 1. 6sung.

P Redaktion

Zahnarztpraxis von Dr. Marzena

Szalski. Die hell und freundlich gestal-
tete Praxis trennt tiber Glaswande die zwei
Behandlungszimmer und den Prophylaxe-
raum voneinander. Somit erkennen auch die
Patienten sofort die zentralen Herzstiicke —
die Behandlungseinheiten Contact C der
Ritter Concept GmbH. Fir Dr. Marzena
Szalskiwaren es vor allem die Kompaktheit,

Im Herzen Berlins liegt die moderne

Wichtiger Bestandteil bei der Entwicklung der Contact C war die
Ergonomie, um dem Behandler ein unbelastetes Arbeiten zu er-
moglichen.

Funktionalitat, Ergonomie, das Design und
die Patientenfreundlichkeit der Contact C,
weshalb sich die Berliner Zahnarztin fir die
Behandlungseinheiten entschied.

Kompaktheit und Ergonomie

Dr. Marzena Szalski legt in ihren zwei Be-
handlungsraumen Wert auf die Kompakt-
heit der Einheiten. Am flexibel fahrbaren
Boy ,,Cart“ sind Turbine, Hand- und Win-
kelstiicke, chirurgischer Motor inkl. Koch-
salzpumpe,  Zahnsteinentfernungsgerit,
Multifunktionsspritze und Intraoralka-
mera untergebracht, fiir die Zahnarztin mit
Titigkeitsschwerpunkt Implantologie und
Oralchirurgie wichtig, denn der beidseitige
Zugang bedeutet ergonomisches Arbeiten.
Des Weiteren ist ein Rontgenbildbetrachter
eingearbeitet. Somit wird auf zusitzliche
Einzelgerate und storende Ablagen verzich-
tet. Die Bedienung der Behandlungseinheit
sowie der Intraoralkamera erfolgt tiber ei-
nen schlichten Fuf$schalter.

Funktionalitat
Nicht nur die Kompaktheit, sondern auch
die Funktionalitit der Contact C uber-
zeugte die Berliner Zahnmedizinerin. Die
Behandlungseinheit bestehtaus einfachen,
schlichten Bausitzen, glatten, leicht zu-
ganglichen Flachen. Auf Grund der chirur-
gischen Arbeit Dr. Szalskis war ihr eine
vorteilhafte Hygienehaltung wichtig.
»Beispielsweise ist der Fuf$ nicht in der
sonst ublichen Ziehharmonika-Ausfiih-
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rung, gestaltet, da diese schlecht zu reini-
gen ist. Und das Speibecken ist aus Kera-
mik.“ Abends nach der Sprechstunde
kommt das Becken samt Zubehor einfach
in den Thermodesinfektor. Als vorteilhaft
empfindet Dr. Szalski auch die Wahlmog-
lichkeit in der Bedienung der Einheit oder
der Intraoralkamera. Das Fuf§panel kann
alternativeingesetzt werden gegeniiber der
Bedienung am Boy ,,Cart“ bzw. oder auch
fiur die Bedienung der Intraoralkamera.
Die Contact Cist aus Sicht der oralchirur-
gisch und implantologisch titigen Zahn-
arztin sehr behandlerfreundlich.

Design

Das gesamte FEinrichtungskonzept der
Zahnarztpraxis Szalski ist darauf ausge-
richtet, dem Patienten die Angst vor der
Zahnarztbehandlung zu nehmen. Die gla-
sernen Trennwinde zu den Behandlungs-
raumen, edle Holzelemente, Glaswaschti-
sche sowie mutige Farbakzente harmoni-
sieren mit dem schlichten Design der Ritter
Behandlungseinheiten Contact C.

Patientenfreundlich

Die Patientenfreundlichkeit ist ein weite-
rer Aspekt, den Dr. Marzena Szalski nicht
unbedacht lassen wollte. Bei den Ritter-
Einheiten gibt es keine Tische iber dem Pa-
tienten, die ihn einengen konnen. Der Pa-
tient kann sich wohl fiihlen.

Wie im Fall von Dr. Marzena Szalski er-
filllen Behandlungseinheit und Einrich-
tung einer Zahnarztpraxis zwei wichtige
Funktionen: Dem Patienten Wohlbefin-
den zu vermitteln und dem Zahnarzt ein
uneingeschranktes Wirkungsfeld zu er-
moglichen. Das Herzstiick einer Zahn-
arztpraxis ist die Behandlungseinheit, an
der der Behandler taglich etliche Stunden
verbringt. Demnach muss auch der ergo-
nomische Aspekt beachtet werden. Der
Behandlungsplatz ,,Contact* von der
Ritter Concept GmbH bietet nach An-
sicht der Jury des ,,Industrie Forum De-
sign Hannover“ nicht nur fur den Patien-
ten, sondern auch fiir den Zahnarzt ent-
sprechenden Komfort. Eine bequeme
Sitzhaltung des Zahnarztes und seiner
Assistenz kennzeichnen nach Juryaussa-
gen den Behandlungsplatz. Seit Dezem-
ber 2002 bietet die Ritter Concept GmbH

auch die Integration der Multimedia-
komponenten in die ,,Contact“-Behand-
lungseinheiten. Die Moglichkeiten der
flexibleren Zusammenstellung bedeutet
eine noch deutlichere Verbesserung der
Arbeitsweise. 4

info:

Bereits vor 116 Jahren wurden im Karlsruher
Unternehmen Ritter die ersten zahnmedizini-
schen Einheiten hergestellt. Seitdem steht der
Name Ritter fiir die Entwicklung und Produk-
tion hochwertiger Dental-Behandlungseinhei-
ten. Das Werk der Ritter Concept GmbH wech-
selte 1995 seinen Standort und steht heute im
erzgebirgischen Zwénitz. 68 Mitarbeiter sorgen
fir die langlebige und solide Qualitét der inno-
vativen Produkte. Die Ritter Concept GmbH
vertreibt die Einheiten, die sich stets den mo-
dernen Anforderungen der Zahnérzte anpas-
sen, (iber den Dentalhandel in Deutschland und
weltweit. Nach der erfolgreichen Présentation
des Multimedia-Arbeitsplatzes auf der IDS 2003
in KélIn will sich Ritter Concept nun als Kom-
plett-Anbieter fiir dentale Ausriistungs- und
Einrichtungsgliter am Markt positionieren. Des-
halb soll das Portfolio im ersten Schritt um die
Bereiche Réntgen und Sensoren erweitert wer-
den. Seit Juni 2003 hat der Gesellschafter Clinic
s.r.l. iiber seine 100%ige Tochter Clinic Medizin-
technik GmbH die 44 % der ROSCH AG Medi-
zintechnik an der Ritter Concept GmbH (iber-
nommen. Der Geschéftsfiihrer der clinic-
Gruppe mit Hauptsitz in Italien, Roberto Becca-
fogli, wurde gleichzeitig neuer Hauptgeschéfts-
fiihrer von Ritter Concept.

Die schlichten Formen der Ritter-Einheit iiberzeugen auch die
Patienten.

FAl[dsnezial

Alles griffbereit zur Behandlung.

Am flexiblen Boy , Cart” istalles untergebracht was

der Behandler braucht.
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Schon ist, was praktisch ist

» Weniger ist mehr®, ,die Form folgt der Funktion* oder ,,Hdss-
lichkeit verkauft sich schlecht” —wer kennt sie nicht, die dogmati-
schen Aussagen bekannter Gestalter. Doch wie verhalt es sich mit
der Ergonomie von Behandlungseinheiten in der Realitdt?

P Peter Freuding, Marc Brandner

kann man die zurzeit vorherrschende

Produktgestaltung kategorisieren: Re-
trodesign, klassisches sowie das futuristi-
sche Design. Diese drei groben Gestaltungs-
linien sind in vielen Bereichen des Industrie-
designs sichtbar. Vom Automobil tiber Uh-
ren bis hin zu Einrichtungen. Jede hat vom
gestalterischen Gesichtspunktihre Daseins-
berechtigung. Doch wie sieht es in puncto
Ergonomie aus?

In drei verschiedene Designrichtungen

Retrodesign
Als absolut ,,in“ kann man das Retrodesign
bezeichnen. Produkte, wie der Mini von
BMW oder der PT-Cruiser von Chrysler, ste-
hen hierfir und ihr Verkaufserfolg unter-
streicht die Beliebtheit des Designs. Auch
beim Mobeldesign ist ein solches Riickbli-
ckenaufBekanntes und das Zitieren von be-
reits Dagewesenem zu beobachten. Jedoch
werden hier die Formensprache und im Spe-
ziellen die Materialoberflichen und Farben
der 70er Jahre wiederbelebt. Ein Vertreter

Behandlungseinheit retro im optischen Stil der 70er Jahre, ausgestattet mit der neuesten Technik.
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dieser Kategorie ist die Behandlungseinheit
Freuding retro. Der Name macht keinen
Hehl daraus, dass das gestalterische Vorbild
inder Vergangenheit liegt. Doch dhnlich wie
beim Automobil hat sich auch in der Tech-
nik viel verdandert. So sind die Schubladen
mit dem einzigartigen Freuding softTEC-
System ausgeriistet.

Dieses erlaubt nicht nur ein lautloses Auf-
und Zugleiten von Turen und Schubladen,
sondernauch ein gerduschloses SchliefSen ist
gewihrleistet. Genauer gesagt wird die
Schublade von der soft TEC-Mechanik, die
sich unsichtbar am Schubladenboden ver-
birgt, etwa 10 cm vor dem Anschlagen ,,ab-
gefangen®, abgebremst und langsam zuge-
zogen, um gerduschlos am Mabelkorpus
anzuschlagen, bzw. anzusaugen. Erginzt
wird das softTEC-System durch Schubla-
den mit verdeckten, leise laufenden Unter-
flurfithrungen. Diese sind gegen Verschmut-
zung geschiitzt. Das hat zwar nichts mit Er-
gonomie im landlaufigen Sinne zu tun, doch
gerade die Akustik vermittelt viel tiber die




Die softTEC-Schubladenmechanik sorgt fiir Ruhe in der Praxis!

nTo: (i)

FREUDING Labors GmbH
Am Schleifwegacker 2
87778 Stetten

E-Mail: mail@freuding.com
www.freuding.com

Wertigkeit eines Produktes. Man kann
durchaus auch hier den Vergleich mit dem
Auto ziehen. Von dieser Ruhe in der Praxis
profitiert nicht nur der Behandler; auch die
Patienten auf dem Behandlungsstuhl wer-
denssich bedanken. Denn der erschreckende
Knall beim Zufliegen der Schublade bleibt
aus. Direkt die uns geldufige Ergonomie be-
trifft die ,,Einrichtung® der Schubladen.
Kurze Wege und Ordnung sind hier die aus-
schlaggebenden Punkte. So wurden fiir die
Behandlungseinheit retro 13 verschiedene
Schubladeneinsitze entwickelt. Von der
ubersichtlichen Ablage fur die Instrumente
bis hin zu groben Unterteilungen ist alles
vorhanden. Schubkastenkupplungen sor-
gen daftr, dass die Schubladen zum Reini-
gen leicht aus- und eingehidngt werden kon-
nen.

Klassisches Design
Schnorkellos, ohne viel Zierrat — Adolf
Loos’ ,,Ornament und Verbrechen® lasst
schon griffen—das sind die Produkte, die die
besten Voraussetzungen mitbringen, dass
sie auch nach Jahren noch nicht alt ausse-
hen. Sie gehen Moden nicht mit und folglich
sind sie auch nicht betroffen von der kiinst-
lichen Produktvergreisung (Oboleszenz),
die so manches chices Mobel einholt. Die
Freuding Behandlungseinheit classic be-
sticht durch schnorkelloses Design. Fir
Korpus, Fronten und Abdeckplatten stehen
zahlreiche Materialien und Designvarian-

ten zur Verfuigung. Eine lange Haltbarkeit -
und dasnichtnurimoptischen Bereich—ver-
sprichteinesorgfaltige Verarbeitungund die
Verwendung von hochwertigen Materia-
lien. Rundum PU-verleimte Kanten sind
wasserdicht und warmebestindig. Das
glattflichige Design gewihrleistet zusitz-
lich noch eine leichte Reinigung der Ober-
flichen.

Futuristisches Design

Progressives Design haftet oft der Makel
an, dass es unpraktisch ist und das Design
einfach nur anders sein mochte. Neue
Wege gehen ohne klassisches Vorbild, das
ist die Domine der Behandlungseinheit fu-
tura. Abgesenkte, freistehende Wasser-
becken geben dem Mobel eine erhabene
Form. Diese lassen sich auf Wunsch farb-
lichvon den Fronten in Kontrastfarben de-
zent oder kriftig absetzen. So konnen ge-
zielte Akzente in der Praxis gesetzt werden.
Was das AufSere verspricht hilt die Technik.
Auch die Behandlungseinheit futura ist mit
dem exklusiven softTEC-System ausge-
stattet — serienmafig. Die Gestaltung einer
Behandlungszeile bietet viele Varianten und
Maoglichkeiten. Verschiedene Designvari-
anten erlauben eine optische Gestaltung
nach dem individuellen Geschmack. Tech-
nische und ergonomische Feinheiten diffe-
rieren jedoch je nach Hersteller. Informie-
ren lohnt sich ebenso, wie beim Schubla-
denschlieflen genau hinzuhéren ... 4

Behandlungseinheit futura mit freistehenden, skulpturhaften Wasserbecken, die auf Wunsch in verschiedenen Farben lieferbar sind.
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Neugriindng oder Ubernabme?
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Ist der Entschluss, sich selbststindig zu machen, grundsdtzlich
gefallen, stehen Existenzgriinder vor einer wegweisenden Ent-
scheidung: Praxisneugriindung oder Praxisiibernahmes Beide
Formen der Existenzgriindung haben ibre Vor- und Nachteile,
manche liegen auf der Hand, andere leuchten erst bei genaue-

rer Betrachtung ein.

P Redaktion

¢

Ll

den sich die meisten Existenzgriin-

der, so weist es die aktuelle Studie
des Instituts der Deutschen Zahnirzte
(IDZ) und der Deutschen Apotheker-
und Arztebank aus, fir die Ubernahme
einer bestehenden Praxis. Laut IDZ-
Studie grundeten 2002 nur 18 Prozent
der Existenzgriinder eine Praxis neu,
wohingegen 60,5 Prozent eine Praxis
iibernahmen (Eintritt in Gemein-
schaftspraxis: 21,5 Prozent). Zum Ver-
gleich: 1997 entschieden sich 45 Pro-
zent fir eine Neugriindung und 44 Pro-
zent fiir eine Ubernahme (Gemein-
schaftspraxis: 11 Prozent). Die Zahl
der Ubernahmegesuche wird sich wohl
weiter erhohen, schon weil Praxisneu-
grindungen auf Grund §103 SGB V
in zulassungsbeschriankten Gebieten
nicht mehr moglich sind. Eine weitere
Ursache liegt darin, dass eine Neugriin-
dung aufwindiger und kostenintensi-

In den vergangenen Jahren entschie-

_

ver als die Ubernahme einer bestehen-
den Praxis ist. Im Jahr 2002 beliefen
sich die Kosten fiir eine Einzelpraxis-
neugriindung in Westdeutschland auf
327.000 Euro, eine Ubernahme schlug
mit durchschnittlich 260.000 Euro zu
Buche. In den neuen Bundeslindern
kostete eine Neugriindung im gleichen
Jahr im Durchschnitt 191.000 Euro,
eine Ubernahme 174.000 Euro. ,,Inder
Regel ist die Ubernahme die kosten-
gunstigere Alternative — zumindest
oberflachlich und kurzfristig betrach-
tet: Mittel- bis langfristig kann fiir den
Zahnarzt eine Ubernahme teurer wer-
den als eine Neugrundung, denn die
strukturellen Handikaps der Praxis-
tibernahme, wie Kompromisse bei der
Standort-, Raum- und Einrichtungs-
planung, wirken sich erst Jahre nach
der Entscheidung finanziell aus“, weifs
Jurgen Brendle, Leiter des Existenz-
grindungsprogramms ,,Existenzgriin-



dung® von Sirona, einem der weltweit
fiihrenden Anbieter dentaler Ausriis-
tungsguter.

Die Praxisiibernahme
Die Vorteile einer Praxisiibernahme
liegen auf der Hand: Der Praxisiiber-
nehmer tbernimmt den Patienten-
stamm sowie die Praxisausstattung des
Vorgingers.
Die Praxisist bereits eingefiihrt, die Ar-
beitsablaufe strukturiert und die Pa-
tienten mit den Mitarbeiterinnen ver-
traut. Und nicht zu vergessen: Die
Auflenbeziehungen, etwa zu Lieferan-
ten und dem Labor, missen nicht erst
muhsam aufgebaut werden.
Der Nachfolger kann direkt an die Ar-
beit seines Vorgangers anknupfen und
seine Energie auf die Sicherung und das
weitere Wachstum der Praxis verwen-
den. Eine bereits eingefiihrte Praxis re-
duziert die verlustreiche Anlaufphase
auf ein Minimum.
Wobei natiirlich auch die Ubernahme
einer gut gehenden Zahnarztpraxis
ihre Anlaufzeit benotigt. Ein gewisser
Umsatzeinbruch - verglichen mit dem
Umsatz des Vorgangers — ist einzukal-
kulieren.

Nicht blenden lassen

Die Ubernahme einer Praxis erfordert

eine intensive und umfangreiche Re-

cherche uiber die Wunschpraxis und de-

ren bisherigen Besitzer. Keinesfalls

sollte man sich vom dufleren Schein

blenden lassen! Es gilt, eine Standort-

und Bestandsanalyse durchzufiihren.

Dabei sind Fragen zu kliaren wie zum

Beispiel:

e Welchen Ruf geniefst der Vorganger/
die Praxis?

¢ Ist die Praxis wirtschaftlich gesund?

e Ist der Patientenstamm grofS genug,
um rentabel arbeiten zu konnen?

e Sind viele Karteileichen in der Patien-
tenkartei?

e Welche Qualifikationen besitzt das
Praxisteam?

e Wie muss der Wettbewerb einge-
schitzt werden?

® Wie sieht es mit der Bevolkerungsent-
wicklung aus (Klientel der Zukunft)?

® In welchem Zustand befindet sich die
Praxisausstattung?

¢ Sind Renovierungsarbeiten notwen-
dig?

e [st die Praxis ausbaufihig?

e Ist der Kaufpreis fair?

Erst wenn solcherlei Daten zusammen-
getragen und alle offenen Fragen zur
Zufriedenheit gelost sind, ist zu einem
Kauf zu raten! Andernfalls kann die
Ubernahme zum unternehmerischen
Fiasko fiihren, denn vermeintliche Vor-
teile konnen ganz schnell zu erheb-
lichen Nachteilen werden.

Zwei Punkte seien hier ndher erlautert:
die Praxisraumlichkeiten inkl. -aus-
stattung sowie der Patientenstamm.
Die vorhandenen Raumlichkeiten kon-
nen optisch noch so ansprechend und
funktionell wirken, wichtig ist, dass sie
zukunftsfihig sind! Und das heif$t, die
Riumlichkeiten und Installationen
miissen grofse Reserven im Hinblick
auf ihre Erweiterbarkeit besitzen.
Denn wenn die Praxis erst richtig gut
lauft, wird der Wunsch nach einem wei-
teren Behandlungszimmer oder dem
Ausbau zur digitalen Praxis schnell
laut. Ohne die entsprechenden raum-
lichen Ressourcen, die das ermog-
lichen, st6fst das individuelle Praxis-
konzept schnell an seine Grenzen.
»Was die Praxisausstattung angeht,
durfen die Folgekosten, etwa fur Reno-
vierungen und Ergdnzungen nicht au-
Ber Acht gelassen werden. Ideal ist es
natiirlich, wenn die vorhandenen Ge-
riate von ihrem Konzept her modul-
weise ausbaubar sind, wie es etwa bei
unseren ORTHOPHOS-Panorama-
rontgengeriten der Fall ist. Die filmba-
sierten Varianten konnen dabei jeder-
zeit problemlos zu digitalen Geriten
umgeriistet werden®, gibt Benno Wal-
ter, Experte fiir digitalen Praxis-Work-
flow bei Sirona, zu bedenken.

Im Hinblick auf den Patientenstamm
spielt nicht nur deren Zahl eine Rolle.
Nicht minder wichtig sind die finan-
ziellen Moglichkeiten der zukiinftigen
Kunden. ,,In einer Zeit, da zuzahlungs-
pflichtige Leistungen wie Bleaching
und Prophylaxe ein wichtiges Stand-

FAl[d snezial
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Lauftdie Praxis erst einmal gut, kommt oft der Wunsch nach Erweiterung des Praxiskonzepts auf. Sinnvoll ist z.B. die Er-

bein einer Zahnarztpraxis sind, ist es
vonimmenser Wichtigkeit Patienten zu
haben, die das auch nachfragen!*, so
Jeanette Graf, Existenzgriinderin aus
Hannover. Befinden sich zum Beispiel
vornehmlich &dltere Patienten in der
Kartei und bevorzugte der Vorginger
konservative und kassenorientierte Be-
handlungen, muss man damit rechnen,
dass diese der modernen Zahnmedizin
skeptisch gegentiberstehen. Vor diesem
Hintegrund ist auch das Behandlungs-
konzept des Vorgangers unter die Lupe
zu nehmen.

Die Neugriindung

Neugriinder missen in der Regel mit ei-
ner langeren Anlaufphase als Praxisiiber-
nehmer rechnen, schon weil der Arzt eine
gewisse Zeit benotigt, sich einen Patien-
tenstamm aufzubauen, der ein gewinn-
bringendes Arbeiten garantiert. Auch fi-
nanziell belastet die Neugriindung in der
Regel mehr als die Ubernahme.

Sind erst einmal geeignete Raumlichkei-
ten gefunden, miissen diese umgebaut
und renoviert werden. Ganz zu schwei-
gen von der Einrichtung der Praxis mit
dentalen Geriten. Dennoch ziehen man-

che Existenzgriinder die Neugriindung

ganzung um ein Prophylaxe-Studio. Sirona hat dazu die Prophylaxe-Einheit ProFeel im Programm.
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der Ubernahme vor. Sie machen sich zum
Vorteil, dass ihnen noch kein anderer
Zahnarzt den Grundstein fiir ihre zu-
kinftige Arbeit gelegt hat. Existenzgriin-
der wie Jeanette Graf und Alexander Ge-
rassimow sehen es als Teil ihres Traumes
an, ihr individuelles Praxiskonzept zu
verwirklichen, die Praxis nach Wunsch
auszuriisten und Personal einstellen zu
konnen, das ihren Vorstellungen ent-
spricht. Die Beweggrunde sind oft priva-
ter Natur: ,,Fiir mich war bei der Ent-
scheidung zwischen den Alternativen
Neugriindung oder Ubernahme eines
ganz zentral: der Standort!

Ich wollte in der Nahe meines Elternhau-
ses und Bekanntenkreises, also im Um-
kreis von Freiburg bleiben. Da ich keine
geeignete Praxis zum Ubernehmen fand,
habe ich mich zur Neugriindung ent-
schlossen®, sagt Alexander Gerassimow,
dessen Zahnarztpraxis in Miihlheim (Ba-
den) sich derzeit im Aufbau befindet.
Fiir Jeanette Graf, die ihre Praxis gerade
erst eroffnet hat, war vor allem eines
wichtig: Lebensqualitit: ,,Meine neue
Praxis befindet sich in der Innenstadt von
Hannover. Ich weif§ zwar, dass hier viel
Wettbewerb herrscht, dennoch habe ich
mich fiir diesen Standort entschieden.

Die filmbasierten Panoramardntgengerate von Sirona, hier OR-
THOPHOS 3, lassenssich jederzeit digital aufriisten. Ideal fiir Pra-
xisgriinder, die auf Zukunfts- und Ausbauféhigkeit Wert legen.
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N\ Der richtige Partner an der Seite des Existenzgriinders:

Egal ob der Existenzgriinder sich fiir
die Neugriindung entscheidet oder
der Ubernahme den Vorzug gibt, der
komplexe Schritt in die Selbststan-
digkeit bedarf der Unterstiitzung.
Wie diese aussehen kann, zeigt der
Dentalgerétehersteller Sirona mit
seinem Existenzgriindungspro-
gramm , Existenzgriindung”. Das
einzigartige Konzept erleichtert jun-
gen Zahnérzten den Schritt in die
Selbststandigkeit entscheidend. Das
Unternehmen bietet Praxisneugriin-

dern und Praxisiibernehmern die
Méglichkeit, liber einen Zeitraum
von zwei Jahren ausgewéhlte Pro-
dukte zu einem Vorzugspreis zu er-
werben. , Insbesondere die liber-
durchschnittliche Férderung bei den
digitalen Systemlésungen, wie zum
Beispiel bei unseren digitalen OR-
THOPHOS-Panoramaréntgengera-
ten, finden bei unseren Kunden gro-
Ben Anklang”, so Jiirgen Brendle, Si-
rona Vertriebsmarketing Deutsch-
land. Das Existenzgriindungs-Kon-

zept von Sirona bietet aber weit
mehr als maBBgeschneiderte und zu-
kunftsfdhige Lésungen zu attraktiven
Preisen, erklart Brendle: , Wir sehen
uns als Partner an der Seite des Be-
rufseinsteigers.

Wir begleiten ihn auf seinem Weg in
die Selbststédndigkeit. So flihren wir
in Zusammenarbeit mit dem Fach-
handel in der Dental Akademie in
Bensheim Schulungsprogramme und
Informationsveranstaltungen fir
Existenzgriinder durch.”

Eine schone Praxis in einem schonen
Stadtteil zu haben, das liegt mir am Her-
zen, bedeutet fiir mich ein grofles Stiick
Lebensqualitit.“ Bei der Planung der
Existenzgriindung und der Entschei-
dung zwischen Neugriindung oder
Ubernahmeals in weiten Teilen irrever-

siblen Bestandteil der zahnirztlichen,
aber auch der privaten Lebensplanung,
ist es ratsam neben wirtschaftlichen
auch individuelle Faktoren wie Risi-
kobereitschaft, Behandlungskonzept
oder personlichen Standortbezug mit
einzubeziehen. 4

ANZEIGE

werbeatelierbrandnerleutkirch

classic

futura

FREUDING

Labor- & Praxis-Einrichtungen

Alles nur eine Frage des Designs?

Ob klassisch schlicht, mit futuristischer Note oder aber angelehnt an bekannte Vorbilder — jede Stilrichtung hat ihre Liebhaber.
Egal welchen Stil Sie bevorzugen, mit den Freuding Behandlungseinheiten finden Sie lhre Richtung. Allen gemein ist die Freuding-
typische Verarbeitung und das exklusive softTEC-System. Dieses sorgt daflir, dass Schubladen und Tiiren nahezu gerduschlos
schlieBen. SchlieBlich macht nicht nur beim Auto der Ton die Musik! Qualitat ist horbar!

Behandlungseinheit classic

Behandlungseinheit futura

Die softTEC-Schubladen-
mechanik sorgt fiir Ruhe in
| der Praxis

Behandlungseinheit retro
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Der Prets darfkein Tabu mebr sein

~ _kontakt: |¢]
DentAkraft

AdelheidstraBBe 22-24

65185 Wiesbaden

Tel.: 06 11/37 55 50

E-Mail: dentakraft@t-online.de
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,»Geizist geil“ ist das von den Kaufern ausgerufene Motto. Und es
scheint, als wiirden keine anderen Zeiten mehr kommen wollen. Das
schligt sich auch auf das Investitionsverhalten der Zabndirzte nieder.
Die Strategie der Vertriebsorganisation DentAkraft lautet: ,,Jeden Tag
den niedrigsten Preis.” Der Hintergrund der strategischen Ausrich-
tung: Wer heute den Entscheidern keine Kaufimpulse mebr setzen
kann, wird schonungslos vom Markt abgestraft. DentAkraft, der Den-
tal-Aldi, trifft daber den Nerv der Zeit.

» Redaktion

ie Zeiten, in denen sich manche
D Zahnirzte eine tiberteuerte Praxis-

einrichtung leisteten, sind wohl
vorbei. Den Preis in den Verkaufsgespra-
chen irgendwie zu umgehen, ist nicht mehr
gesellschaftsfahig. Was mit Aldi angefangen
hat, zeigt sich auch im Dentalmarkt als
langst eingekehrte Realitit. Einer der Ver-
treter einer discountorientierten Preisgestal-
tung ist die in Wiesbaden ansissige Ver-
triebsgesellschaft DentAkraft. Eine inha-
bergefiihrte kleine Mannschaft um Bjorn-
Eric Kraft mit Produkten fiir Dentalservice
und Praxiseinrichtungen. Die Idee war ge-
nauso simple wie effektiv: Leistungen zu ei-
nem supergunstigen Preis. Die Preise liegen
um biszu 30-50 % unter den marktiiblichen
Preisen. Ein transparentes Preis- und Leis-
tungsangebot gibt jedem Interessierten die
grofStmogliche Preissicherheit und nimmt
so die Hemmschwelle vermeintlich teuere
Leistungen dann doch kaufen zu miissen.
Die Zusammenfiihrung eines auf die Ziel-
gruppen ausgerichteten Produktsortimen-
tes in Verbindung mit einem kundengerech-
ten Preis-, Marketing-, Vertriebs- und Servi-
cemanagement sind die Erfolgsfaktoren.

Zuverlassige Technik,

geringe Kosten
Das gilt beispielsweise auch fiir die Behand-
lungsplitze der Serie Linea 90 Progress
Diese Produktreihe ist fiir einen monat-

lichen Leasingbetrag von 325 EUR erhilt-
lich. Die Anordnung des Instrumententra-
gers ist austauschbar und wird mit finf, auf
Wunsch mit sechs bis sieben Instrumenten
aus einer kompletten Angebotspalette gelie-
fert. Die Anwendertastatur ist ganz mit ver-
siegelten Membranen bedeckt, wodurch die
Betriebssicherheit erhoht wird, Zwischen-
rdume beseitigt werden und die Oberfliche
leicht desinfiziert werden kann. Das Bedien-
feld steuert ein im Gerit eingebauter Com-
puter; es ist Gbersichtlich und die Symbole
sind selbsterklarend. Der Griff mit elektro-
pneumatischer Entblockung des Schwebeti-
sches, der Rontgenbildbetrachter mit regu-
lierbarer Lichtstarke, die komplette Steuer-
einheit des Behandlungsstuhls, einschliefs-
lich des Speicherabrufs der Behandlungspo-
sitionen, alles zuverlissige und ausgereifte
Technik. Der gesamte obere Teil der Spei-
fontine besteht aus glattem, hygienischem
Porzellan. Die Zuflusskaniilen fiir Becher-
filler und Schalenspiilung kénnen abgezo-
genundim Autoklaven sterilisiert werden. 4
info:

Sortimentsbreite: Mébel fiir den Rezeptions-
bereich (z.B. Geyer GmbH etc.), Mébel fiir den
Behandlungsraum (z.B. Edarredo s.r.l., Opti-
dental etc.) Behandlungsplétze (z.B. OMS
Staff), Technologien fiir den Réntgenraum (z.B.
Villa Sistemi etc.), Technik fiir den Maschinen-
raum (z.B. Cattani, Diirr etc.) Zubehér

Der Beitrag beruht auf den Angaben des Herstellers.
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Ergonomie und Design

Denken Sie einmal nicht an Kronen, Bohren oder Ahn-
liches, sondern an den Raum, in dem Sie arbeiten und die

gilt, dem Zahnarzt filr die Praxis ein langlebiges und nicht
langweiliges Produkt anzubieten. Das Zahnarztteam will
sich in den Praxisrdumen, ihrem taglichen Arbeitsplatz,
wohl fiihlen und mit durchdachter Einrichtung ergono-

wichtigste Zeit des Tages verbringen. Design, Qualitét, Er-
gonomie ist fiir Sie ein Widerspruch in sich? Lassen Sie
sich vom Gegenteil iiberzeugen. Unter diesem Motto
stand auf der IDS in Kdln das Angebot der Firma Medic
Dental Line & Friends. Ob die Behandlungseinheiten EPI-
LUX, die Mdbelzeile SERIE DECO oder die individuellen
Produkte der Firma Faro, all dies spricht fiir eine indivi-
duelle Praxiseinrichtung. Sie zeichnen sich durch hohe
Funktionalitdt und modernes, aber trotz allem zeitloses,
Design aus. Der qualitative und ergonomische Anspruch
liegt bei der Herstellung der Produkte ganz oben, denn es

misch und zweckmdBig arbeiten.
SchlieBlich verbringen Sie eben dort
die wichtigste Zeit des Tages. Ebenfalls
sollte dem Patienten die Behandlungs-
mdglichkeiten des Zahnarztteams
durch seine zweckméBige und indivi-
duelle Note herausgestellt werden.
Modernes Material, Design und ein
ausgezeichnetes Preis-Leistungs-Verhaltnis zeichnen die
Produkte der Medic Dental Line & Friends aus.

Medic Dental Line & Friends
Gladbacher Str. 409

47805 Krefeld

Tel.:02151/9369 21
Fax:02151/9369 33

E-Mail: info@medic-Dental-Line.de
info@faro-dental.de
www.medic-dental-line.de

Der Luxus des Einfachen

Reduziertes Design sowie der groBe Ein-
satzbereich zeichnet diese gelungene
Konstruktion aus. Ein robuster Alumini-
umrahmen mit groBziigigen Glasboards
bietet sich fir unterschiedlichste Me-
dien an (Intraoral-Set’s, Air Flow, En-
dogerdte, Zahnfarbbestimmung etc.).
Eine Arbeitshéhe von 900 mm ergibt
bestmagliche Ergonomie. Raffinierte
Details wie Inline-Rollen — flir super-
leichtes Gleiten {iber unterschiedlichste
Boden — oder die im Design angepasste
Kabelbox, in der sich eine Steckdosen-
leiste, Netzteile und Kabel problemlos
verstauen lassen, runden das Einsatz-
spektrum und die hochwertige Erschei-
nung ab.
Weitere Informationen gibt es bei
RIETH.
Feuerseestr. 16
73614 Schorndorf
Tel.:07181/2576 00
Fax:07181/2587 61
E-Mail: info@a-rieth.de
www.a-rieth.de

Jeden Tag ~
den
niedrigsten
Preis!

Reine Panoramversion:
€ 11.990,- oder € 245 - mnfl. *inkl
Fernrénigenteil: € 14.900,- oder € 300,- mnil. *
Digitalisierbar, auch als Nachriistsatz,
befriebsfertig montiert, zzgl. MwSt.

~

dent

dentakraft@t-online.de DonlBlSonin +

Tel. 0611375550
Fax 06113609430

v
aft

EnfiohiLnge

www.denfakraft.de ot

DentAkraft. Gegen Tever eine Klasse fir sich

ANZEIGE

»Service

ce

Die Beitrége in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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Beste Ergonomie bei hdchstem
Patientenkomfort

Planmeca Chair ist das jiingste Mitglied der Planmeca-
Produktfamilie. Der neue Patientenstuhl ist eine ideale
Kombination von hervorragender Ergonomie und (iberle-
genem Patientenkomfort. Die stabile Metallkonstruktion
und hygienische Epoxy-Pulverbeschichtung garantieren
eine lange Lebensdauer und maximale Zuverldssigkeit.
Somit bietet der neue Planmeca Chair langfristig eine si-
chere Investition in die Zukunft. ,,Der Schwerpunkt unse-
res Designs liegt auf bester Ergonomie des Behandler-
teams. Dank des raffinierten Hebemechanismus gewéhr-
leistet der neue Planmeca Chair einen maximalen Bein-
raum unter dem Stuhl. Zusammen mit der diinnen
Riickenlehne sorgt die Konstruktion fiir ideale Ar-
beitspositionen bei optimaler Sicht fiir beide rechts- und

linkshéndige Behandler®, so Heikki Kydstild, Prasident der
Planmeca Gruppe.

Der neue Patientenstuhl kann mit drehbaren Armlehnen
undeinemschwenkbaren FuBteilausgestattetwerden. Die
Armlehnentragenzur verbesserten Stabilitat und zum ho-
heren Patientenkomfort bei. Das schwenkbare Fufteil,
dessen Bewegungen mit der Riickenlehne synchronisiert
sind, gewahrt dem Patienten einen leichteren Zugang zum
Stuhl und ermdglicht eine personliche Konsultation zwi-
schen dem Arzt und Patienten in sitzender Position.

Alle Stuhlfunktionen werden mit einem Multifunktions-
FuBschalter gesteuert, der in optimaler Reichweite fiir
rechts- und linkshéndige Behandler in die Stuhlbasis inte-
griertist. Der Stuhl bietet drei automatische Arbeitsposi-
tionen und eine Speiposition, die vom Bediener frei pro-
grammiert werden kdnnen. Zusétzlich ist die Speiposition
mit Last-Position-Memory ausgestattet. Alle Program-
mierfunktionen werden per FuB betétigt.

Der neue Planmeca Chair bietet eine einzigartige Dreh-
funktionmit 180 Grad Bewegungsfreiheit. Durch die Dreh-
funktion hat der Arzt mehr Freiheit bei der Praxisgestal-
tung; besonders wertvollistdiese Funktion natirlichftir je-
den, der unter Platzmangel leidet. Dank seiner Drehfunk-
tion gewahrleistet der neue Patientenstuhl hochste Flexi-

bilitdt und ermdglicht einen schnellen Zugang zu Schran-
ken und sonstigen Praxisgeraten. Die breite und stabile
Riickenlehne gewdhrleistet einen optimalen Patienten-
komfortund vermittelt einangenehmes Entspannungsge-
flinl. Das weiche Polster passt sich an die Kérperform des
Patienten an. Die leicht verstellbare Doppelgelenk-Kopf-
stiitze gewdhrtdem BehandlereinenleichtenZugangindie
Mundhéhle bei sicherer Kopfhaltung des Patienten.

Schliisselfakten

* Die extrem diinne Riickenlehne und das reichliche Platz-
angebot unter dem Stuhl sorgen fiir eine maximale Bein-
freiheit, optimale Ergonomiebedingungen und besten
Zugang zum Patienten.

*Der Schneckengetriebe-Mechanismus garantiert ge-
rduscharme und sichere Stuhlbewegungen.

* Beste Hygiene durch fuBgesteuerte Stuhlfunktionen.

U
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* Sowohl manuelle Einstellungen als auch automatische
vorprogrammierte Stuhlfunktionen werden alle von ei-
nem FuBschalter kontrolliert.

* Die rechte Armlehne lasst sich drehen, um den Patienten
einen besseren Zugang zu gewahren.

e Umfassendes Sicherheitssystem; alle Stuhlbewegun-
gen werden automatisch blockiert sobald ein Hindernis
getroffen wird.

* Die pulverbeschichteten AuBenflachen und die nahtlose
Polsterung mit weichen Linien und runden Formen er-
mdglichen eine leichte Sauberhaltung. Zusatzlicher Pa-
tientenkomfort wird durch die optional erhdltliche vis-
koelastische Ultra-Polsterung erreicht, die sich optimal
anverschiedene Kérperformen und Gewichte anpasst.

* Integrierter FuBschalter; keine stérenden Kabel auf dem
FuBboden.

Planmeca GmbH
Obenhauptstr. 5

22335 Hamburg

Tel.: 04 0/51 3206 33

Fax: 040/51 3206 34

E-Mail: Verkauf@planmeca.de
www.planmeca.de

Der Beitrag in dieser Rubrik basiert auf den Angaben des Herstellers und spiegelt nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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Der erste Premium
Kompakt-Arbeitsplatz

Die Anforderungen steigen wesiter.
ULTRADENT setzt daher mit seinem
Gerate-Konzept auf eine Technolo-
gie, die dem Zahnarztalles bietet und
ihngleichzeitig entlastet. Mitder Ent-
wicklung U 1500 werdenabsofortim
Segment der Kompakt-Arbeitspldtze
exklusive Premium-Standards an-
geboten. Die spezielle ULTRADENT-
Modulbauweise macht eine indivi-
duelle Ausstattung nach den Wiin-
schen und Vorgaben des Zahnarztes
mdglich. Hochste MaBstabe wurden
auch in der Konstruktion und der
Verarbeitungsqualitdt gesetzt. Das
Zahnarztgerat ist eine neue Konzep-
tion, die in Sachen Positionierung,
Programmierung und Information
keine Wiinsche offen ldsst und die
Behandlung mit vielen exklusiven
Instrumenten, die nurin der Spitzen-
klasse zu finden sind, unterstiitzt.
Vom ZEG iiber Polymerisations-
lampe und Intraoralkamera bis zum
Elektro-Chirurgie-Gerat und eine im
Geratekorper integrierte Kochsalz-

pumpe kann alles iiber die Zentral-
einheit gesteuert werden. Sechs Ko-
cher konnen individuell bestickt
werden und sind in der Neigung vari-
abel. Die einfache, symbolgesteu-
erte Programmierung umfasst alle
Instrumente und die Stuhlpositio-
nen, diefiir jeweils vier Behandler ge-
speichert werden konnen. Die ge-
samte Einheit ist schwenkbar, die

EL

LLIRADENT

Trayablage ist vom Gerat unabhén-
gig verstellbar und lasst sich daher
exakt zum Patienten hin ausrichten.
Natirlichistauch dieser Arbeitsplatz
mit  dem  Multimedia-System
ULTRADENT-VISION auszustatten
oder vorzuriisten. Viele Details, wie
der moderne Touch-Screen, ein op-
tionaler  Funk-FuBanlasser, aus-
tauschbare Steuerventile und ein
tropffreies Filtersystem erleichtern

die Behandlung, unterstiitzen die
Praxis-Hygiene. Das Supersoft-
Polster in zwdlf aktuellen Farben, ein
individuelles  Kopfstiitzensystem
und die magnetischen Auflagen sor-
gen fiir Komfort, die beweglichen
Armlehnen erleichtern den Einstieg.
Auch das Komfortpolster mit Kli-
maeffekt ist eine exklusive ULTRA-
DENT-Innovation. Sechs gerdusch-
los arbeitende Beliifter in Riicken-
lehne und Sitzpolster sorgen fiir
wohltuende Frischluftim Bereich der
Auflagefldchen. U 1500 verwirklicht
mit seiner Ausstattung viele techni-
scheVisionenund schafft mitder Ge-
samtkonstruktion die Faszination ei-
nes Premium-Gerates. Mehr Infor-
mationenerhalten Sie beilhremDen-
tal-Fachhéndler oder im Internet un-
ter:
ULTRADENT
Dental-Medizinische Gerate
GmbH & Co. KG
Stahlgruberring 26
81829 Miinchen
Tel.:089/420992 13
Fax:089/42 09 92 50
www.ultradent.de

Face-to-Face in
100 Prozent digital

Die jiingste Produktinnovation des
Hauses Trophy ist ein vollstandig di-
gitales Panoramardntgengerat fir
die Zahnarztpraxis: Trophypan. Bei
der Entwicklung standen die Krite-
rien ,benutzerfreundlich®, ,,einfache
Handhabe“ und ,ergonomisches
Design“im Vordergrund. Die Bedie-
nung erfolgt ausschlieBlich vom
Computer aus. Programmwahl und
Einstellung der Belichtungsparame-
ter werden iiber das Grafik-Interface
am Computer vorgenommen. Die
Oberflache ist grafisch gestaltet und
mitMeniis und Icons organisiert. Die
leicht versténdlichen, (bersicht-
lichen Eingaben fiir Patientendaten,
auszufiinrendes Programm, Belich-

tungsparameter etc. laufen in einer
logischen Reihenfolge ab. Fiir eine
Aufnahme wird der zu réntgende Be-
reicham Bildschirm durch Anklicken
des Zahnbogens ausgewahlt, dann
der Patiententyp. AnschlieBend wer-
den automatisch die Belichtungspa-
rameter angezeigt. Zu den Neuerun-
gen gehort auch die Positionierung
des Patienten von Angesicht zu An-
gesicht: Der direkte Kontakt bleibt
wahrend der Ein- und Nachstellvor-
gange bestehen. Auch fiir den Pa-
tienten ist das freie Blickfeld ent-
spannend, das verringert die Gefahr
einer Bewegung. Die hochaufldsen-
den Rontgenbilder bauen sich digital
noch wahrend der Aufnahme in
Echtzeit auf. Das Verfahren basiert
auf CCD-Sensoren, die gegentiber
der Rontgenstrahlung durch eine

Bleioptik abgeschirmt sind. Dadurch
verbessert sich das Signal-Rausch-
Verhdltnis, gleichzeitig reduziert sich
die Rontgendosis um bis zu 70 Pro-
zent. Falls Probleme auftreten, be-
steht wahrend des gesamten Um-
laufs die Maglichkeit, die Aufnahme
abzubrechen. Mit der Trophy Win-
dows  Bildbearbeitungssoftware
kann die Aufnahme analysiert und
iber verschiedene Programmein-
stellungen, zum Beispiel Kontrast,
Helligkeit, Bildschérfe, Zoom, Voll-
bild etc., bearbeitet werden.
Trophy GmbH
Gerbereistr. 7
77694 Kehl am Rhein
Tel..07851/9397-0
Fax:07851/93 97-30
E-Mail: info@trophy-digital.de
www.trophy-digital.de

Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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