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Ein Design-Konzept
setzt neue Impulse

Seit iiber 15 Jabren richtet Thomas Schott Dental Zabnarzt-
praxen, KFO-Praxen, Operationszentren und Fachpraxen
fiir Mund-, Kiefer- und Gesichtschirurgie ein. Die ZWP-
Redaktion bat beim Geschiiftsfiibrer Thomas Schott nachge-
fragt, welches Konzept hinter dem Erfolg des Dentaldepots

steht.

» Redaktion

Was wunterscheidet Thomas Schott
Dental von anderen Depots?
Zunichst einmal bieten wir selbstver-
stindlich das umfassende, sorgfiltig
zusammengestellte Sortiment eines
wirklich gut sortierten Depots. Darii-
ber hinaus stellen wir an uns selbst im
Spezialbereich Praxiseinrichtung sehr
hohe Anspriiche. Wir richten Zahn-
arzt- und KFO-Praxen und Mund-,
Kiefer- und Gesichtschirurgische Pra-
xen ein. Dabei verwirklichen wir De-
sign und Funktionalitit fiir hochste
Anspriiche. Und das zu ausgesprochen
gunstigen Konditionen.

Wie wichtig ist Ihnen dabei die Bera-
tungs

Da sprechen Sie einen zentralen Punkt
an. Man kann heutzutage nicht mehr
einfach Mobel verkaufen. Man muss

Empfangs- und Wartebereich der Praxis Dr. Hoschel + Partner in Ménchengladbach.
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wirklich den Erfolg des Kunden im
Blick haben, damit er sich optimal und
umfassend beraten fiihlt. Wir verste-
hen unsals Partner der Zahnmediziner
von Anfang an, schon lange bevor die
eigentliche Planung beginnt. Oft kom-
men Praxisneugrunder als allererstes
zu uns, um sich tberhaupt zu infor-
mieren, worauf sie besonders achten
mussen. Bei uns konnen Sie alles be-
kommen: Planung, Baubetreuung,
Mobel, Material. Unsere Kunden be-
stimmen, welche Leistungen sie in An-
spruch nehmen.

Was ist Ihr Konzept dabei, wie gehen
Sievor?

Bei einer vollstindigen Neuplanung
machen wir mit dem Kunden oder der
Kundin ausfiihrliche Workshops und
fuhren Gespriache zu zentralen Fragen,
etwa: Planung des Behandlungsortes,
passende Praxisrdume, Ausrichtung
der Praxis. Dabei horen wir genau zu,
was unsere Kunden wollen und unter-
stiitzen sie darin, ihre Wiinsche umzu-
setzen. Auf Wunsch vermitteln wir
auch andere Berater, etwa Wirt-
schaftsberater oder Architekten.

Erst wenn die Voraussetzungen ge-
klart und alle wichtigen Entscheidun-
gen getroffen sind, geht es an die Pla-
nung und den konkreten Entwurf der
Einrichtung. Stindige Abstimmung



