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Biss hat die Erfolgsstory der DT&SHOP allemal. Und das
25-jabrige Jubilaum ist Anlass genug, Innovation und Fort-
schritt einmal auszublenden, um sich daran zu erinnern, wie
einfach und bescheiden alles begonnen hat.

Nancy Xhemollari

it der Firmengriindung im
Jahre 1978 standen der Vi-
siondrin Eva Maria Roer nur

zwei Mitarbeiterinnen zur Seite. Einkauf,
Verkauf und Verwaltung lagen noch in
der Hand der jungen Chefin. Heute, 25
Jahre spiter, hat die emanzipierte Wegbe-
reiterin des Dentalversandhandels ein In-
ternationales Team von 180 Mitarbeiter-
Innen um sich versammelt. 70 % dieses
hochmotivierten Teams sind Frauen und
tragen einem ihrer wichtigsten Ziele
Rechnung: Die Gleichstellung der Frau im
Unternehmensbereich. Auf Grund ihrer
Hartnickigkeit stellte sie auch erst fiinf
Jahre nach Firmengriindung den ersten
Mann ein. Viele Lieferanten weigerten
sich anfangs, die ,,Autodidaktin in Zahn-
technik“ zu beliefern, solange sie nicht
Mitglied im Handelsverband war.

Der aber wollte kein Versandunterneh-
men aufnehmen. Mit einem Trick schaffte
sich die ,,Hexe der Branche“ (Roer iiber
Roer) den Zugang: Sie kaufte ein alt-
eingesessenes, marodes Handelsunter-
nehmen fir Dentallabor-Zubehor, dem
die Produzenten eine Weiterbelieferung
juristisch nicht verweigern konnten —und
Eva Maria Roer bekam ihre Ware.

Schnell stellte sich aber heraus, dass
DT&SHOP ein ernstzunehmender und

Frau Roer damals.

innovativer Handelspartner ist. Die Zu-
kunft hief DT. Das erkannten schliefSlich
auch mehr als 400 namhafte Lieferanten
im In- und Ausland, zu denen das Unter-
nehmen heute erfolgreiche Geschiftsbe-
ziehungen unterhalt.
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