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ANZEIGE Eine Messeaktion der besonderen Art gab es
während der diesjährigen Fachdentalsaison
bei der Firma Instrumentarium Dental. Unter
dem Motto „Röntgen wie ein Gewinner“ 
verloste Instrumentarium das neue Modell
des legendären Orthopantomographen®

OP 200TM im Wert von 27.000,– Euro. Am 
11. November, auf der InfoDental Mitte in
Frankfurt am Main, war es so weit. Viele Inte-
ressierte versammelten sich am Stand von 
Instrumentarium, um die Verlosung des 
Panorama-Röntgengerätes mitzuerleben.
Glücksfee Sonja Meyer zog den Coupon des glücklichen Gewinners aus dem
Lostopf und überreichte ihn unter den Augen der Zuschauer dem Notar Heinz
Ulrich Carl. Instrumentarium-Geschäftsführer Philippe Geiselhard griff sofort
zum Telefon, um dem neuen Besitzer des OP200, Dr. Cem Sanal aus Mörfelden-
Walldorf, persönlich zu gratulieren. Es kam einem großen Zufall gleich, dass der
Gewinner gerade die InfoDental Mitte besuchte und nach wenigen Minuten mit
einem Lächeln im Gesicht am Messestand von Instrumentarium eintraf. Stolz
nahm er unter Beifall den Gewinnscheck für sein neues Röntgengerät in Emp-
fang. Ab sofort hält das offene und elegante Design des OP200 Einzug in die Ge-
meinschaftspraxis von Dr. Sanal und Dr. Schmidt. Gegenüber seinem Vorgän-
ger, dem OP100, weist der neue OP200 eine erhöhte Benutzerfreundlichkeit auf.
Beim digitalen Gerät OP 200 D lässt sich das Bedienpaneel Smart-PadTM inte-
grieren, das einen interaktiven Navigator, einen hochauflösenden Vollfarben-
Touchscreen-Monitor und eine kontextsensitive Hilfe beinhaltet. Zusätzlich ste-
hen dem Anwender animierte Leitfäden für die verschiedenen Programme zur
Verfügung, um die korrekte Positionierung des Patienten sicherzustellen. 
Instrumentarium Dental GmbH
Tel.: 0 78 51/9 32 90, www.instrumentariumdental.de

Verlosung von Instrumentarium:

Röntgen wie ein Gewinner

Dr. Sanal (Mitte). Mit ihm freuen
sich: Kundendienstleiter Rainer
Link, Geschäftsführer Philippe
Geiselhard, Glücksfee Sonja
Meyer und Verkaufsleiter Uwe
Maske (v.l.n.r.).

„Kooperation und Individualität bilden in sich
keinen Widerspruch. Seit September 2006 be-
steht unser unternehmerischer Schulter-
schluss mit dental bauer“, so Kurt Immler, ge-
schäftsführender Gesellschafter der Profimed
Vertriebs GmbH, Wolfurt, Österreich. Das Un-
ternehmen ist in diesem Markt anerkannter
Marktführer als Spezialist mit ausgesuchten
Materialien für zahnärztliche Praxis und zahn-
technisches Labor. „Würde im Dentalmarkt die
Bezeichnung Delikatessengeschäft vergeben,

würde die Wahl sicher
auf uns fallen. Zu un-
serem internationalen
Sortiment gehört un-
sere fachbezogene
Beratung direkt vor
Ort beim Kunden oder

am Telefon. Ständig geschultes Personal und
langjährige Erfahrung bieten hierzu die Grund-
lage. Dieser Kundennutzen ist unsere Erfolgsre-
zeptur. dental bauer ist ebenfalls ein individuell
geführtes Familienunternehmen und zählt mit
der dazugehörenden Firmengruppe zu den
Marktführern unter den Vollsortimentern in
Deutschland. 
Mein langjähriger persönlicher Kontakt zu Fir-
meninhaber Jochen G. Linneweh war auf unse-
rem Entscheidungsweg in Richtung Zusam-

menschluss ein nicht unwesentlicher Faktor“
ergänzt Kurt Immler. Für die dental bauer gruppe
ist diese individuelle „europäische Dentalalli-
anz“ der erste Schritt in Richtung österreichi-
schem Markt, gleichzeitig sieht Profimed hierin
für sich langfristig eine Existenzsicherung. Der
merkliche Vorteil für den Kunden liegt, wenn 
gewünscht, in einem voll sortierten Waren-
korb von Materialien. In der weiteren Planung
möchte Profimed Groß- und Kleingeräte mit 
den dazu gehörenden technischen Dienstleis-
tungen anbieten. Mit der dazu gehörenden zu-
sätzlichen Manpower will man neue Arbeits-
plätze schaffen und im österreichischen Markt
in Zukunft gemeinsam gesund wachsen. 
dental bauer GmbH + Co. KG
Tel.: 0 70 71/97 77-0
www.dentalbauer.de

Profimed + dental bauer:

Erhalt und Ausbau kundennaher Individualität


