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Optimale Darstellung der

Wertigkeit einer Praxis

| Prof. Dr. Martin Jérgens
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Wenn ich meine Patienten hochwertig versorge, méchte ich sie auch genauso hochwertig iileF
diese Leistungen informieren und in Kenntnis setzen. Die Printmedien, die wir bislang in‘unserer
Praxis einsetzten (Flyer, Broschiiren etc.), haben eine nur geringe Reichweite und kurze Halb-
wertzeit. Mein Wunsch war es, meinen Patienten etwas in die Hand zu geben, was werthaltig ist
und im besten Fall sogar im Freundes- und Bekanntenkreis weitergereicht wird. Ein modern ge-
staltetes, handliches Taschenbuch schien mir die Losung.

m nexilis verlag fand ich
Ieinen Buchverlag, der
sich auf eben solche

Ratgeber spezialisiert hat. Es
entstand als erste Ausgabe
ein erster Patientenratgeber
fiir Asthetische Zahnmedizin
in einer Standardversion mit
dem Titel ,Moderne Zahnme-
dizin. Schone Zihne." Dieses
Standardwerk enthalt schon
alle Basisthemen der Astheti-
schen Zahnheilkunde lber Veneertech-
niken, dsthetische Kunststofffiillungen,
Implantate, Inlaytechniken, Asthetische
Lasermedizin u.v.a.m. Die hoch &sthe-
tischen Bilddarstellungen und leser-
freundlichen Texte ergeben zusammen
dank hochwertiger Materialien und Ver-
arbeitung ein wunderschdnes Gesamt-
werk. Wir wollten jedoch noch einige

Von der Prophyl axe (ber Veneers ud Kk arenbis hinzur Inglatapr aheik bl et der e
Patierter at geber 2Mbderne Zahnnedi zi n. Schlhe Zthne. []das Lei st ungsspekt rum ﬁﬂ"'
e ner nodernen Zahnarztpr ads ab. BHItlichist dess Bohineane Standar d ud Pre-
munvesm As Stadar d ettt es das gesane La stungsspektrumund i st e nzdn

[ber den Verlag zu bezi ehen Prenmumbedett et, dass 9 e sel ber Hr ausgeber e rer

e genen Aufl age wer den sowe llr ePraxi s ud sich sd bst varstée | en kiiren

Prof. Dr. Martin Jorgens,
Prasident der Deutschen
Gesellschaft fiir Kosme-
tische Zahnmedizine.V.

Schritte weitergehen und
entschlossen uns, speziell fiir
unsere Praxis eine individu-
alisierte Praxisausgabe ,Mo-
derne Zahnmedizin. Schéne
Zdhne. Ein Ratgeber unserer
Praxis.”, hrsg. von Dental-
Specialists, zu entwickeln.
Neben der reinen Aufkla-
rungsunterlage erhalt der
schon interessierte Patient
dann ein Praxisbuch, welches
die hochwertigste Visitenkarte der Pra-
xis nach auBen symbolisiert. Die Indivi-
dualausgabe stellt ndmlich sowohl foto-
grafisch als auch textlich die gesamte
Praxis individuell vor. Der Patient erhalt
diese gewichtige Visitenkarte und kann
diese interessierten Freunden, Familien-
mitgliedern und Geschaftspartnern vor-
legen. Damit wird diese Praxis automa-
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tisch zum langfristigen und wiederkeh-
renden Gesprachsmittelpunkt.

Die Wertigkeit wird zudem dadurch
unterstrichen, dass die Praxisbetreiber
zu Herausgebern der Individualausgabe
werden. Jede Individualausgabe ist fak-
tisch flir sich ein Unikat. Der Patient
erhalt dieses Buch bei umfangreichen
Planungen von uns automatisch gratis
dazu, damit er noch einmal in Ruhe auch
in unserem Aufklarungsratgeber nach-
lesen kann.
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