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Dr. Jens Voss ist neuer Prdsident

Dr. Jens Voss/Leipzig, Vorstandsmit-
glied der DGKZ, tibernahm turnus-
gemalR zum 1. Januar 2009 das Amt
des Présidenten der 2003 gegriindeten
Deutschen Gesellschaft fiir Kosmeti-
sche Zahnmedizin e.V. (DGKZ) von Dr.
Jurgen Wahlmann/Edewecht.

Von 1986 bis 1991 studierte Dr. Jens
Voss Zahnmedizin an der Universitat
Wiirzburg, das er mit Staatexamen und
Approbation zum Zahnarzt abschloss.
Kurz darauf folgte die Promotion zum
Dr. med. dent. 1992 bis 1993 war er
als Sanitatsoffizier Zahnarzt bei der
Bundeswehr Liitjenburg tétig, 1993 bis
1994 als Zahnarzt in Anstellung (Zahn-
arztpraxen Aschaffenburg und Frank-
furt am Main).

Dr. Jens Voss tibernimmt fiir ein Jahr das Amt des
Présidenten der DGKZ.

1994 griindet er die Zahnarztpraxis am
Briihl in Leipzig mit dem Tatigkeits-
schwerpunkt Asthetische Zahnmedizin.
Verschiedene Weiterbildungen im In-
und Ausland sowie Referententétigkei-
ten im In- und Ausland prégen seinen
beruflichen Werdegang. Er ist Mitglied
der Gesellschaft fiir Kosmetische Zahn-
medizin in Deutschland, der Euro-
paischen Gesellschaft fiir Asthetische
Zahnmedizin und Mitglied der Ameri-
can Academy of Cosmetic Dentistry
AACD. 2005 griindet Dr. Jens Voss die
WHITE LOUNGE - Dental Beauty Spa,
2006 darauf die Klinik fiir Asthetische
Zahnheilkunde. Zum 1. Januar 2009
wurde er Président der Deutschen Ge-
sellschaft fiir Kosmetische Zahnmedi-
zin e.V. (DGKZ).

www.dgkz.com
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Neuauflage zur IDS 2009:

Handbuch
Implantologie

Alle wichtigen Informationen

zum Thema Implantologie auf {

mentieren das breite
Spektrum der Implan-
tologie. Thematische
Marktilibersichten er-
mdglichen die schnelle
Information liber Im-
plantatsysteme, Asthe-
tikkomponenten, Kno-

einen Blick, alle fiir den deut-

schen Markt relevanten Implantatsysteme
im systematischen Vergleich sowie Uber-
sichten fiir viele weitere Produkte rund um
die Implantologie - das bietet lhnen das
Handbuch ,Implantologie 2009", das im
Vorfeld der IDS Internationalen Dental-
Schau noch aufwendiger und umfangrei-
cher gestaltet wurde.

In diesem umfassenden Kompendium fin-
den neben Einsteigern auch versierte An-
wender und Spezialisten alle wichtigen In-
formationen rund um den Implantologie-
Markt. Renommierte Autoren aus Wissen-
schaft, Praxis und Industrie informieren
und geben Tipps fiir diesen Trendbereich
der Zahnheilkunde sowie dessen wirt-
schaftlich sinnvolle Integration in der tag-
lichen Praxis. Zahlreiche Fallbeispiele und
mehr als 270 farbige Abbildungen doku-

Patientenratgeber:

chenersatzmaterialien,
Membranen sowie implantologisches
Equipment. Anhand dieser Ubersichten
kann sich der Leser schnell und einfach in-
formieren. Langwieriges Walzen von um-
fangreichem Prospektmaterial entfalltund
Preisvergleiche werden mdglich.
Zusatzlich vermittelt das Handbuch ,Im-
plantologie” in der 13. liberarbeiteten
Auflage Wissenswertes {iber die Organi-
sationen der implantologisch tétigen
Zahnarzte, Fortbildungsangebote und be-
rufspolitische Belange - eine Informa-
tionsgrundlage, die in keiner implantolo-
gisch interessierten Praxis fehlen sollte.
Das aktuelle Handbuch erhalten Sie fiir
69 Euro zzgl. MwSt. und Versandkosten.
Weitere Infos: Oemus Media AG, Andreas
Grasse, Tel.: 03 41/4 84 74-2 01, E-Mail:
grasse @oemus-media.de

Von der Idee zum Buch zum Patienten

Phase 1: Sie mochten Ihre Praxis und Leis-
tungen wertig, serids und dauerhaft beim
Patienten verankern? Schreiben Sie ein
Vorwort fiir ein Buch, welches sich an lhre
Patienten richtet. Dazu stellen Sie |hre
Kurzvita sowie Fotos von lhnen, lhrem
Team bzw. Ihrer Praxis zusammen.

Phase 2: Wir, das sind Robert und Christoph
Kohler vom nexilis verlag, nehmen lhre In-
halte sorgfaltig auf und gestalten einen
individuellen Patientenratgeber (ak-
tuell zur asthetischen Zahnmedizin
und zur Implantologie) mit

bis zu 96 Seiten Infor-

mation und Unter-

haltung. Sie
ibernehmen
die Funktion
eines  He-
rausgebers
und erschei-
nen so auch auf
Titel und Impres-
sum des Buches.

* A

Ihre eigene Auflage (z.B. 1.000 Exemplare)
wird im hochwertigen Buchdruckverfah-
ren hergestellt und zu [hnen geliefert.

Phase 3: Sie
schenken lhren
Patienten nach
der  Beratung
einen Ratgeber
aus lhrer Hand.
Ein Buch zum Mit-
nehmen, Nachschlagen,
Weitergeben. Ihr Patient
wird diese Aufmerksamkeit zu
schatzen wissen, zumal wenn es
um hochwertige Leistungen geht.

nexilis verlag GmbH

Tel.: 030/39 20 24 50

. www.nexilis-verlag.com
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