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>> EDITORIAL

Bernd Neubauer

Zukunftsweisende Impulse fiir Praxis und Labor

Eine lange Jahre existierende Ungerechtigkeit und Einschrankung der Patientenrechte wurde 2005 abge-
schafft: Endlich erhalten auch diejenigen Patienten ihren Zuschuss im Rahmen der gesetzlichen Krankenversi-
cherung,dieeinedenheuteerreichtentechnischen Fortschrittberiicksichtigende und nutzende Versorgungwah-
len. Damit erhalten Produkte und Verfahren wie die Implantologie, die hier nur stellvertretend fiir viele andere
moderne, hochtechnisierte und ausgereifte Methoden genanntwird, einen neuen Schubindierichtige Richtung.

Die nunmehr verstdrkt stattfindende Einfligung dieser Neuerungen in die Behandlungsablaufe ldsst das
Image der deutschen Praxen und Labore merklich steigen. In Bezug auf die nicht aufzuhaltende Globalisierung
istdaseine Basisfiireine wesentliche Stabilisierungund Optimierungder Leistungsbasisin Deutschland,aufder
sich weitere Erfolge im internationalen Wettbewerb leichter aufbauen lassen. Im Zusammenhang mit optimier-
tem Leistungsvermdgen und dessen Anwendung lassen sich auch eher addquate Honorierungen erzielen.

Nun liegt es an den einzelnen Marktteilnehmern, diese Moglichkeiten fiir sich auszunutzen und damit die ei-
gene Zukunft positiverzu gestalten. Gewinnen Sie so neue Patienten/Kunden und geben Sieihnenalleneine ho-
here Wertigkeit und damit auch ein hoheres Wertgefiihl. Auch der Gesetzgeber will hierbei helfen, indem er fiir
jetzt getatigte Investitionen 10% hohere degressive Abschreibungssétze gewédhren will. Allerdings: je frithzeiti-
germanim Jahresverlaufinvestiert, umso umfangreicher kann man davon noch fiir 2006 profitieren, sinnvoller-
weise noch zu dem heutigen Mehrwertsteuersatz.

Die Chancen und Hilfen sind gut. Es lohnt sich vermehrt, diese Themen aufzugreifen, auch fiir Sie. Ihr Dental-
Depot hilft hnen hierbei gerne. Lassen Sie sich ausfiihrlich iiber die unterschiedlichen Moglichkeiten beraten,
um erfolgreicher zu werden.

R Qo

Bernd Neubauer
Prasident und Regionalvorsitzender Mitte des Bundesverbandes Dentalhandele. V.
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E JAHRESTAGUNG DER DGKZ IN HAMBURG

(OEMUS MEDIA AG/Dentalzeitung) Am
10.und 11.Mérz 2006 Iadt die Deutsche Ge-
sellschaft flir Kosmetische Zahnmedizin
(DGKZ) ins Hamburger Dorint Sofitel zu ihrer
dritten Jahrestagung ein. Die Veranstaltung
wird sich schwerpunktméaBig dem Thema
»innovative Technologien und Therapien in
der kosmetisch/dsthetischen Zahnmedi-
zin“ widmen.

Noch im Jahr 2003 hatte die DGKZ das
Thema ,kosmetisch/asthetische Zahnme-
dizin“ als den Trend fiir die Zukunft prokla-

Hamburg mit Blick auf die Alster - Veranstaltungsort der diesjéhrigen
Jahrestagung der DGKZ.

miert. Heute kann man sagen,
die Zukunft hat bereits begon-
nen. In den Jahren 2004 und
2005 haben unzahlige Fachge-
sellschaften und Verbande im
Rahmen ihrer Kongresse und
Jahrestagungen genau dieses
Thema  aufgegriffen  und
schwerpunktméBig behandelt.
Es gab kaum eine Disziplin,
die nicht auch unter kosme-
tisch/asthetischen  Gesichts-
punkten beleuchtet worden
wdre, und auch die meisten
zahnérztlichen Fachpublikatio-
nen widmeten diesem Thema zahlreiche
Beitrdge. Hierbei wurde eins immer wieder
deutlich — die Qualitdt der zahnérztlichen
Leistung istentscheidend fiir den Erfolg. Um
den Selbstzahler, der eine vor allem kosme-
tisch motivierte Behandlung wiinscht, zu-
frieden stellen zu konnen, bedarf es absolu-
ter High-End-Zahnmedizin. Da in diesem
Zusammenhang eine intensive Fortbildung
unabdingbarist, bietetdie DGKZ auchin die-
sem Jahr wieder ein sehr anspruchsvolles
Programm. Hochkarétige Referenten wer-

den dber innovative Technologien und
Therapien in der asthetischen Zahnmedizin
informieren. CAD/CAM, Kompositrestaura-
tion, Veneertechnik, Bleaching, Laser-
einsatz, Parodontalchirurgie, Kieferortho-
padie/Kieferchirurgie, Knochenaufbau, Do-
kumentationund Praxismanagement—sind
nur einige der geplanten Themen. Dariiber
hinaus wird auch tiber denTellerrand hinaus
geschaut: psychologische Hintergriinde,
interdisziplindre Aspekte, dsthetische Ge-
sichtschirurgie, Unterspritzung und Zell-
energieanreicherung sind weiterfiihrende
Themen, die denrein zahnarztlichen Partin-
novativ erginzen. ,,Cosmetic Dentistry“ ist
also mehr als schone Veneers und Fiillun-
gen.Es handel sich dabei um ein Praxiskon-
zept, das neben High-End-Zahnmedizin
auch die professionelle Falldokumentation,
praxisorganisatorische Gesichtspunkte und
rechtliche Aspekte umfasst.

Der Besuch dieser innovativen Fortbil-
dungsveranstaltung lohntsichalsoin jedem
Fall.

Oemus MediaAG, Holbeinstr. 29,04229
Leipzig, Tel.: 03 41/4 84 74-3 09 und Fax:
0341/48474-290.

E ERFAHRUNGSAUSTAUSCH: 2. LASER-ANWENDERTREFFEN IN NEW YORK

(Henry Schein/Dentalzeitung) Vom 30.
November bis4.Dezember2005 veranstal-
tete Henry Schein Dental Depot bereits zum
zweiten Mal ein Laser-Anwendertreffen.
Diesmal war New York das Ziel der Unter-
nehmung unter der wissenschaftlichen
Leitung von Prof. Dr.Norbert Gutknechtvom
Universitatsklinikum Aachen. Gastgeber
war das New York University College of Den-
tistry.

Zu Beginn des Kongresses stand eine
deutschsprachige Fiihrung durch das New
York University College of Dentistry auf dem
Programm. Zahnmedizin-Studenten aus
tiber 30 Nationen sind an dieser Lehrstatte
eingeschrieben. Die Studienzeit dauert bis
zu vier Jahre. Zentrales Element der Ein-
richtung ist der groBe OP-Saal mit ange-
gliedertem Horsaal. Das College beher-
bergt auBerdem das Henry Schein Techno-
logy Resource Center und einen Henry
Schein-Unishop, der die Studenten mitdem
bendtigten Material ausriistet.

Im Anschluss daran stand alles im Zei-
chen der Laserzahnheilkunde. Die Motiva-
tion von Henry Schein Dental Depot fiir
dieseArtder Laser-Anwendertreffenistes,
ihren Kunden im Rahmen eines wissen-
schaftlichen Kongresses und unter wis-
senschaftlicher Leitung eine Plattform fiir
den fachlichen Erfahrungsaustausch zu
bieten. Solag der Schwerpunkt darauf, De-
tails im Umgang mit der Lasertechnologie
zu kléren und die unterschiedlichen An-
satze der einzelnen Wellenlangen heraus-
zuarbeiten. Prof. Gutknecht lieB alle Betei-
ligten von seinem reichen Erfahrungs-
schatzprofitieren,welchenerinvielenJah-
ren der praktischen Laserarbeit und
wissenschaftlichen Studien gewonnen
hat. Es wurden Behandlungsabldufe und
Laserparameter erortert, Fragen zu Be-
handlungsergebnissen geklart und anste-
hende Entwicklungen der Lasertechnolo-
gie diskutiert. Auch in diesem Jahr setzte
sich die Teilnehmergruppe aus erfahrenen

YAHENRY SCHEIN®

DENTAL DEPOT

und beginnenden Laseranwendern sowie
interessierten Noch-nicht-Anwendern zu-
sammen.

Zum Abschluss erwartete die Teilneh-
mer ein festliches Abendessen hoch (iber
dem Times Square. Im Restaurant ,The
View" wurde ein festliches Abschiedses-
sen eingenommen. Bis spéat in die Nacht
genossen alle die Aussicht und die geloste
Stimmung. Die Erlebnisse, die Gesprache
dieser Tage und die ganz spezielle Atmos-
phére der Stadt zum Jahresende werden
allen lange in Erinnerung bleiben.

Im kommenden Jahr setzt Henry
Schein Dental Depot die Reihe der Laser-
Anwendertreffen in Zirich fort. Dort wer-
denpraktische Ubungenund Fallerdrterun-
gen mit Schweizer Wissenschaftlern im
Mittelpunkt stehen.
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E NEUER DIREKTOR IM MARKETING UND VERTRIEB BEI VDW

(VDW/Dentalzeitung) Rainer
F. Grote hat am 1. Januar 2006
die Position des Direktors Mar-
keting und Vertrieb beim Endo-
dontie-Spezialisten VYDW GmbH,
Miinchen tibernommen. Die Po-
sition war nach Wechsel des
Stelleninhabers Dr. Markus Boh-
ringer vakant, der zum General
Manager Dentsply Australia Pty.
Ltd. berufen wurde.

Grote (39) verbrachte als
Sohneines Diplomaten den groBtenTeil sei-

trieb.

Neu bei VDW: Rainer F. Grote,
Direktor Marketing und Ver-

ner Jugend im Ausland. Der
studierte Volkswirt und Be-
triebswirt begann als Vor-
standsassistent bei der Man-
nesmann Handel AG, bevor er
als Vertriebsleiter fiir naht-
lose Stahlrohre bei Thiel &
Hoche GmbH in die Automo-
bilzulieferindustrie ~ wech-
selte. Seit 1997 ist Rainer F.
Grote in der Dentalbranche
tétig: bei Schiffer Dental Care
Products, bekannt als Hersteller namhafter

Zahnbiirsten-Markenprodukte, arbeitete er
zunéchst als Key Account Manager. Seit
2003 war er als Prokurist des Unterneh-
mens flir Marketing und Verkauf an Kon-
zernkunden weltweit verantwortlich.

Rainer F. Grote ist mit seinen Féahigkei-
ten und seiner Erfahrung die ideale Beset-
zung fiir die konsequente Weiterverfolgung
der VDW Wachstumsstrategie mit neuen
Produkten fiir die Endodontie. Die Bereiche
Obturation (z.B. BeeFill) und Aufbereitung
(M,,,, FlexMaster) stehen dabei aktuell be-
sonders im Fokus.

E HILFE FUR DIE KINDER IM PAKISTANISCHEN ERDBEBENGEBIET

(UNICEF/Dentalzeitung) Mit  einem
Weihnachtsappell rief das Kinderhilfswerk
der Vereinten Nationen Ende Dezember
2005 zur Hilfe fiir die Kinder im pakistani-
schen Erdbebengebiet auf. Mehr als zwei
Millionen Madchen und Jungen sind noch
immer auf Grund des anhaltenden Winters
durch Kalte, Mangelernahrung und Krank-
heiten bedroht. Tausende schwangere
Frauen brauchen dringend medizinische
Hilfe und Betreuung bei der Geburt.

»ich bitte die Bundesbiirger darum,
auch am Ende dieses Jahres voller Ka-
tastrophen ihr Herz nicht zu verschlieBen.
Der Winter hat in Kaschmir gerade erst be-
gonnen. Fir die Kinder, die durch das Erdbe-
ben ihr Zuhause verloren haben, steht das
Schlimmste noch bevor®, sagte Heide Si-
monis, die ab Januar den Vorsitz von UNICEF
Deutschland tibernahm. ,,Schon 16 Euro —

der Gegenwert von nicht
einmalzweiKinokarten— [
ermoglichen es, ein Win-
terpaket fiir ein Kind zu

packen.”
Mit  der  Aktion
,Bringt die Kinder durch

den Winter“ sammelt die
Hilfsorganisation  seit |

vorgenommen  wer-
den konnen, erhalten
schwangere Frauen
medizinische  Hilfe.
UNICEF verteilte
150.000Winterpakete
mit einer warmen
Jacke, Stiefeln und ei-
ner Miitze fiir jeweils
ein Kind. Die Klei-

Oktober Spenden, um
obdachlose Familien mit
warmer Kleidung, sau-
berem Wasser und Zu-
satznahrung zu versorgen. In nahezu allen
Auffanglagern gibt es inzwischen sauberes
Trinkwasser. 250 Tonnen proteinhaltige
Keksewurdenindas Notgebietgebracht,um
mangelerndhrte Kinder zu versorgen. Mit-
hilfe von zehn mobilen Geburtshilfestatio-
nen, in denen im Notfall auch Kaiserschnitte

Mahboob putzt seine Zahne mit einer Zahnbiirste
aus einem UNICEF-Hygiene-Kit. Bereits 35.000
dieser Kits hat UNICEF bisher verteilt.

dungsstiicke werden
in der Region be-
schafft und von Frei-
willigen verpackt. Diese Hilfe reicht jedoch
bei Weitem nicht aus.

Wenn Sie die UNICEF-Nothilfe in Pakis-
tan unterstiitzen mochten:

Spendenkonto 300 000, Bank fiir Sozi-
alwirtschaft: 370 205 00, Stichwort: Erdbe-
ben Asien oder im Internet: www.unicef.de.

E VOLLKERAMIK AUF EINEN BLICK - LEITFADEN FUR PRAXIS UND LABOR

(AG Keramik) Die vollkera-
mische Restauration erlebt
zurzeit eine stirmische Ent-
wicklung. Hochleistungskera-
miken, CAD/CAM, Befesti-
gungstechniken, klinische Be-
dingungen —wer bringt dies al-
les schon unter einen Hut. Die
Arbeitsgemeinschaft flir Kera-
mik in der Zahnheilkunde e.V.
hatte kompetente Autoren ver-
pflichtet, einen Leitfaden zur Indikation,

Vollkeramik
auf einen Blick

Leitfaden fiir die vollkerami-
sche Restauration - ab jetzt er-
héltlich. (Abb. AG Keramik)

Werkstoffauswahl, Vorberei-
tung und Eingliederung voll-
keramischer Restaurationen
zu erarbeiten — mit neuesten
Erkenntnissen aus Klinik und
Praxis. Nun liegt die 90-sei-
tige, mit iiber 100 Abbildun-
gen illustrierte Hardcover-
Broschiire im Format 21 x
21 cmvor, verfasst unter dem
Titel ,Vollkeramik auf einen
Blick“ von K.H. Kunzelmann, P. Pospiech, A.

Mehl, R. Frankenberger, B. Reiss, K. Wied-
hahnund M.Kern.Als ,Vademekuminderre-
habilitierenden Zahnheilkunde* erhoben Re-
zensenten das Werk bereits in die Reihe der
wichtigsten Neuerscheinungen.

Der broschierte Band ist fiir 29,90 € im
Buchhandel unter der ISBN-Nr. 3-00-
017195-0 oder iiber die AG Keramik erhlt-
lich. Auslieferung seit Januar 2006.

Kontakt: Arbeitsgemeinschaft fiir Kera-
mik in der Zahnheilkunde e.V.

E-Mail: info@ag-keramik.de
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Zukunftder Zahnmedizin

fur
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Hightech: Fortschritt
Patienten

Zahnmedizin und Zahntechnik entwickeln sich kontinuierlich weiter. Forscher entwickeln bessere und
fiir den Patienten vertraglichere Behandlungsmethoden. Wissenschaftler, Techniker und die Dentalin-
dustrie in Kooperation mit dem deutschen Fachhandel arbeiten an der praktischen Umsetzung der
Visionen von heute.

Autor: Dirk Komorowski, Initiative proDente e.V., K6In

Dirk Komorowski,
Initiative proDente e.V.

Dz

W Kieferknochenregenerieren, minimale Belastun-
gen bei Diagnose und Therapie, eine schmerzarme
Behandlung des Patienten — Neuerungen in der Be-
handlungvon Zahnund Kiefer,die nicht mehr nur Zu-
kunftsmusik sind. Sie haben invielen Praxen und La-
borsbereits Einzuggehalten.Standardlésungensind
dabei nicht gefragt, sondern individuelle Konzepte
werden von den Patienten erwartet.

Visualisierung mit intraoraler Kamera

Dieindividuelle Ansprache kann schon mit der Di-
agnose beginnen. Ein Bild sagt namlich mehrausals
tausend Worte — auch in der Zahnarztpraxis. Wer
endlich selbst wissen méchte, was da eigentlich in
seinem Mund losistund warumder Zahnarzteine be-
stimmte Behandlung vorschlagt, erhélt dank der
intraoralen Kamera nun die Antworten aufseine Fra-
gen. Live und in Farbe kann der Patient auf dem Be-
handlungsstuhl verfolgen, was im Mund geschieht.
»Ein gutes Beispiel dafiir, wie Hightech Arzt und Pa-
tienten gleichermafen unterstiitzen kann“, be-
schreibt Dr. Oesterreich von der Initiative proDente
den Einsatz des modernen Gerdts.

Die Intraoralkamera hat sich inimmer mehr Zahn-
arztpraxen durchgesetzt. Kein Wunder, denn sie
tibertragt die Bilder aus dem Mund auf einen Video-
bildschirm, wo sie vergrofRert zu sehen sind. Sowohl
fiir die Diagnose als auch bei der Behandlung kann
derZahnarzt die Kamera einsetzen. ,Anhand der Bil-
der kann der Arzt dem Patienten die Situation im
Mund und die notige Therapie viel besser und an-
schaulicher erklaren. Die ganze Behandlung wird
transparenter,so Dr.Oesterreich. Auchfiirden Zahn-
techniker sind die Aufnahmen von grofiem Wert,
denn er kann Kronen und Prothesen viel besser mit

Farbe und Form des iibrigen Gebisses abgleichen,
dessen Aussehen ihm die Kameraaufzeichnung do-
kumentiert. Wahrend der Behandlungwird dieintra-
orale Kamera benutzt, damit der Patient die einzel-
nen Behandlungsschritte verfolgen kann. ,Das
nimmt vielen Patienten die Nervositét, weil sie am
Bildschirm sehen konnen, was mitihnen geschieht—
sie fiihlen sich nicht mehrso ausgeliefert, erklart Dr.
Oesterreich den psychologischen Effekt.,,Auferdem
starkt der Einsatz der Kamera bei vielen Menschen
die Bereitschaft, mehr fiir ihre Zahngesundheit zu
tun—und das Vertrauen in ihren Zahnarzt”, weifd der
Mediziner.

Mensch und Technik miteinander verbinden

Besonders augenscheinlich wird die rasante
technische Entwicklung, wenn die Zahnarztpraxis
vernetztist: Per Videokonferenz kann sich das Zahn-
techniker-Laborzuschalten, Zahnarzt und Zahntech-
niker kénnen sich unmittelbar zu Farbnuancen und
Korrekturen absprechen —noch wahrend der Patient
im Behandlungszimmer sitzt und somit auch mitre-
den kann. Momentan wdchst alles zusammen —
von der Patientenkommunikation zur Diagnose, The-
rapie, Dokumentation hin zur Abrechnung. So eroff-
nen sich Perspektiven zur Effizienzsteigerung: ein
moglicher Lichtblick in Zeiten wachsender Biirokra-
tie.

Trend: Minimalinvasive Implantologie

Enorme Entwicklungengabesindenletzten15)ah-
ren auf dem Gebiet der Implantologie und deren
Perspektiven werden von fiihrenden Wissenschaft-
lern sehr positiv bewertet. Dazu Prof. Dr. Dr. Esser/
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Klinikum Osnabriick:,,Die Perspektive der Implanto-
logie ist positiv einzuschatzen. Dies gilt nicht nur fiir
Zustdnde nach Tumor und Trauma, sondern fiir alle
Situationen mit reduziertem Zahnbestand. Werk-
stoffe, Oberflachengestaltung, Wachstumsfaktoren,
Knochenersatz und modifizierte Konzepte der Ein-
gliederungstechnik (transgingivale Einheilung) so-
wie Sofortversorgung/Sofortbelastung stellen kli-
nisch relevante Entwicklungspotenziale dar. Instru-
mentennavigation und stereolithographische Schab-
lonentechnik werden in Grenzsituationen, bei
minimalinvasivem Vorgehen und fiir einen be-
sonders hohen dsthetischen Standard eine weitere
fakultative Optimierung der Eingliederungsopera-
tion ermoglichen. Trotz dieser Innovationen besteht
bei Planung und Implantateingliederung das Primat
des chirurgischen Sachverstandes und der technisch
einwandfreien Umsetzung. Diese Einschédtzung be-
ziehtsichinsbesondereaufdiesichere Beherrschung
intraoperativer Komplikationen.*

Zirkonkeramiken bestechen durch
Belastbarkeit und Asthetik

Bisher vor allem in Flugzeugen, Raketen oder Sa-
telliten eingesetzt, hat die Keramik ihren Platzin der
Zahnmedizingefunden.Kronenund Briickenaus Zir-
konoxid sind deutlich belastbarer und haltbarer, als
friiher verwandte Keramikarten. Neben der guten
Biovertraglichkeit — heute eine Selbstverstandlich-
keit — besticht das Material durch optische Eigen-
schaften, die Zirkonoxid so natiirlich wirken lassen,
dass eine Krone von echten Zdhnen kaum mehr zu
unterscheiden ist. Auch bei den Implantat-Versor-
gungensind Zirkonoxid-Vollkeramikenvollim Trend.

Forschungsland Deutschland

Von Berlin bis Miinchen, von Kéln bis Dresden: an
vielen deutschen Hochschulen kann sich ein Student
furdas Fach Zahnmedizin einschreiben. Deutschlands
Universitaten haben das wissenschaftliche Umfeld,
das erfolgreiches Forschen moglich macht. Insgesamt
bieten in Deutschland 32 Hochschulen den Studien-
gang Zahnmedizinan, darunteralle groRen Hochschu-
len wie Hamburg, Miinchen oder Koln, aber auch viele
kleinere wie Jena, Miinster und Wiirzburg. Und das
InteresseanderZahnmedizinistlaut Einschatzungder
Hochschulrektoren-Konferenz kontinuierlich hoch:
derzeit gibt es in Deutschland iiber 13.000 Zahnmedi-
zin-Studenten. Dieser Zuspruch hat zuletzt mit der Re-
putation der deutschen Fakultaten im internationalen
Vergleichzutun.Zahnmedizinund Zahntechnik,,made
in Germany" sind weltweit fihrend. Zudem gilt diese
Wertschatzungauch fiir die deutsche Dentalindustrie.

Die Forschung und Lehre an zahnmedizinischen
universitaren Einrichtungen in Deutschland verzeich-
netinden letzten Jahren einen deutlichen Zuwachs an
Aufgaben. Auf Grund der rasanten Entwicklung, man
schatzt, dass sich die Erkenntnisse in der Medizin zirka
alle sieben Jahre verdoppeln, ist es wesentlich auf-
wandiger geworden, wissenschaftlich solide Ergeb-
nisse fiir die Behandlung von Patienten zu erzielen.
Dennoch wird an deutschen Hochschulen eine im in-
ternationalen Maf3stab hervorragende Forschung be-
trieben. Die Anzahl deutscher Forschungsergebnisse,
die auf internationalen Tagungen prasentiert oder
publiziert werden, ist in den letzten 20 Jahren expo-
nentiell angewachsen. Dies istauch an der Reprasen-
tanzdeutscherForscherininternationalen Gremien zu
erkennen. <4

Mit Hightech die
Praxis vernetzen und so
Mensch und Technik zu
einem unschlagbaren
Team verbinden.
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Visionen fiir gesunde und schone Zahne bis 2020

Prof. Dr. Meyle, Medizinisches Zentrum
der Zahn-, Mund- und Kieferheilkunde
GieBen, stand proDente fiir einen visiona-
ren Blick in die Zukunft der Zahnmedizin
zur Verfiigung.

Mithilfe der Pravention (Vorsorge) konnten Ka-
rieserkrankungen bei Kindern und Jugendlichenin
den letzten Jahren deutlich verringert werden.
Werden wir zukiinftig weitere Fortschritte in der
Pravention erleben?

Das ist wahrscheinlich, héngt aber entscheidend
von Rahmenbedingungen im Gesundheitssystem
ab. Wissenschaftlich betrachtet, werden wir zu-
kiinftig wesentlich mehr tber individuelle Risiko-
faktoren wissen. Dann lassen sich Risikoprofile fiir
jedeneinzelnen Patienten erstellen, sodass bei Kin-
dern und Heranwachsenden eine individuelle Vor-
sorge fiir parodontale Erkrankungen maglich wird.
Die Bedeutung der Pravention wird insgesamt
wichtiger, um zukiinftig Karies und Parodontitis
nichterst entstehen zu lassen.

Immer haufiger fallt der Begriff der Gentechnik
im Zusammenhang mit der Zahnmedizin. Welchen
Stellenwert hat dieser Aspekt?

Molekulare biologische Methoden, zu denen
auch die so genannte Gen-Technik gehort, sind
heuteinvielen Forschungslabors etabliert. Das Tis-
sue Engineering—also der Ersatz von Gewebe oder
Organe durch Ziichtung — wird sich in der Zahnme-
dizin verbreiten. Gewebe- oder Organersatz wird
leichter, preiswerter und schneller zur Verfligung
stehen. Kleine Bioreaktoren in spezialisierten
Zahnarztpraxen werden Zahnérzte in die Lage ver-
setzen, erforderliche Gewebe oder Organe aus dem
korpereigenem Material des jeweiligen Patienten
herzustellen. Aber auch kérperfremdes — homolo-
ges—Materialwird zum Einsatz kommen, da wir zu-
kiinftig durch die Gen-Technik in der Lage sind, Ab-
wehrreaktionendes Menschenauffremdes Gewebe
zuverhindern.

In der Chirurgie sind minimalinvasive Opera-
tionstechniken seit Jahren auf dem Vormarsch. Ist
das auch ein Thema in der Zahnmedizin?

Das ist fur die Zahnmedizin schon heute ein
Thema und wird in den kommenden Jahren beim
Zahnerhaltimmerweiterentwickelt. Diese Eingriffe
werden mit erheblichem apparativen Aufwand
durchgefiihrtund den Patienten nach der Operation
nur minimal belasten.

Das hat dann sicher auch Auswirkungen auf die
Behandlungsdauer?

Neben minimalinvasiven Therapien werden uns
auch Fortschritte auf dem Gebiet der Grundlagen-
forschungindie Lage versetzen,die Gewebeheilung
erheblich zu beschleunigen. So werden sich in der
Zukunftauch bei umfangreichen Eingriffen die Hei-
lungsdauer verkiirzen und die postoperativen Be-
schwerden deutlich verringern.

Sind denn neben der Behandlung und den OP-
Techniken auch Fortschritte bei der Diagnose zuer-
warten?

Die jetzt schon vorhandenen Systeme, beispiels-
weise die intraorale Kamera, die Laser- und Ront-
gendiagnostik oder die Mikrocomputertomogra-
phie werden starker als je zuvor integriert arbeiten
und zu einer bislang noch nicht vorstellbaren Visu-
alisierung der Zahne und des Zahnhalteapparates
fiihren. Diese Prazision fiihrt zu ungeahnten Quali-
tatsschiiben im Bereich der Diagnose und der Kont-
rolle der Heilung.

Wird denn dertechnische Fortschritt umfassend
in jeder Zahnarztpraxis zur Verfiigung stehen?
Das ist vermutlich nicht zwingend notwendig.
Durch die zu erwartende hohere Geschwindigkeit
der Dateniibermittlung und die VergrofRerung der
Datenmengen werden Experten- und Beratungsys-
teme entstehen. Praxen und Spezialkliniken sind
dann untereinander vernetzt, sodass Uberweisun-
gen haufig liberfliissig werden. Anerkannte Exper-
ten konnen direkt und online hinzugezogen wer-
den, um den Patienten problemlos und effizient zu
beraten.Sowerden gerade schwierige Falle zukiinf-
tigvon dieser Vernetzung profitieren.

Nun steigt in unserer Gesellschaft der Anteil al-
terer Personen stetig an. Sind auch im Bereich der
Zahnmedizin Veranderungen auf Grund der Bevol-
kerungsentwicklung zu erwarten?

Durch die verbesserte Vorsorge wird Zahnersatz
in wesentlich geringerem Umfang als bisher beno-
tigt werden. Gleichzeitig werden aber auch die An-
spriiche der alteren Patienten steigen. So werden
zukiinftig auch Patienten jenseits des 70. Lebens-
jahres nach asthetisch einwandfreien Losungen
verlangen. Und die Zahnmedizin wird Zahnersatz-
Losungen dafiir bereitstellen—mithilfe modernster
Computer und bakteriendicht verklebt. Die paro-
dontologische Betreuung im hoheren und hohen
Lebensalter wird an Bedeutung gewinnen. Dafiir
fehlte unsin Deutschland bisher qualifizierte Assis-
tenzund Fachpersonal.






>> ZUKUNFTSWEISENDE DENTALPRODUKTE

Mundhygiene 2006

Prophylaxe im Aufwind

Ganz klar: Die Zukunft der Zahnmedizin liegt in der Prophylaxe. Ob Zahncremes, Mundspiilungen oder
Mundpflegegerate, die griindliche Reinigung der Zahne ist die Basis jeder Krankheitsvorsorge im Mund.
Das haben nicht nur die Patienten erkannt, die immer stérker in individuelle VorbeugemaBBnahmen in-
vestieren, sondern auch die Zahnirzte, die sich in ihrer Praxis hiufig auf die Prophylaxe spezialisieren.

Autor: Claudia Hartmann, Leipzig

Dz

W BeiderMundgesundheitder Deutschen hatsichviel
getan. Vor 25 Jahren wiesen noch 99,9% der Bevolke-
rungkariose Zahnschaden auf. Nur 45% dieser Alters-
gruppen verfiigten damals iiber alle Zahne. Erschre-
ckende Zahlen, die dazu fiihrten, dass bei einem
Grofdteil der Bevdlkerung parodontaltherapeutische
Mafinahmen nétig waren. Doch durch Aufklérungs-
kampagnen und die immer gréfier werdende Flut an
Mundpflegeproduktenriicktedie Prophylaxe mehrund
mehrindenVordergrund: Heute putzensich wenigsten
94—98% der Deutschen einmal taglich die Zdhne. Um
herauszufinden ,wie Deutschland vorbeugt®, unter-
suchte Emnid im Auftrag von Colgate-Palmolive das
Vorbeuge- und Mundpflegeverhalten von 1.065 Men-
schen zwischen 20 und 65 Jahren. Die Umfrage besta-
tigt,dassdie Gesundheitsvorsorge aktuelleristdennje.

Im Vergleich

Prophylaxe ist im Trend. Vor allem bei dem weib-
lichen Geschlecht: 95 Prozent aller befragten Frauen
reinigen ihre Zahne wie empfohlen zweimal taglich
oder 6fter. Nur 78 Prozent der M@nner sind genauso
griindlich. Drei von zehn Frauen putzen sogar ldnger
als fiinf Minuten — hingegen investieren nur zwei von
zehn Mannernfiirihre Zahnpflege soviel Zeit. Auch zur
zahnarztlichen Vorsorge gehen Frauen héufiger. 69
Prozent der Frauen nutzen die praxisgebiihrenfreien
Kontrolluntersuchungen — deutlich mehr als die Man-
ner, von denen nur 51 Prozent die Vorsorgechecks
wahrnehmen. Als Grund fiir die Nachlassigkeit gaben
beide Geschlechter ein ,ungutes Gefiihl“ oder sogar
Angstvordem Zahnarztan.

Interessant ist ebenfalls der Vergleich zwischen Ost
und West: 70 Prozent der Befragten aus den ostdeut-
schen Bundesldandern gehen mindestens zweimal im
Jahrzum Zahnarzt—weilsie wissen, dass sie damitihre
Zahne besser schiitzen konnen und in der Zukunft we-
niger zahlen. Ob professionelle Zahnreinigung, Flu-
oridierung oder Mundhygieneberatung, sie zeigten
sichinsgesamtinformierter iiberalle Zahnreinigungs-

und Prophylaxeangebote. Bei den befragten West-
deutschen nutzen nur 57 Prozent die Kontrolluntersu-
chungen beim Zahnarzt. Die professionelle Zahnreini-
gungwird in beiden Teilen Deutschlands fast gleich oft
wahrgenommen: 62 Prozent im Osten, 60 Prozent im
Westen.

Zahnpflegetechniken

ImmermehrMenscheninDeutschland nehmeneine
professionelle Zahnreinigung in Anspruch. Gut so,
denn wissenschaftliche Studien weisen darauf hin,
dassdie PZR zukiinftigen Erkrankungen der Zahnhart-
substanz und Entziindungen des Zahnhalteapparates
zu nahezu 100 Prozent vorbeugen kann, wenn sie be-
darfsorientiert1- bis 4-mal pro Jahr durchgefiihrt wird.
Waren esim Jahr2001nur35 Prozent, nutzten 2004 be-
reits mehr als die Halfte eine PZR. Etwas anders sieht
das Mundpflegeverhalten zu Hause aus: An
Zahncreme wird leider immer noch gespart. Verkaufs-
statistiken bestatigen,dass die Deutschen pro Kopfund
Jahr nur rund 3,5 Zahnpastatuben und 1,5 Zahnbiirsten
verbrauchen. Auch Zahnzwischenraumbiirsten, Zahn-
seide und Co. werden nurvon rund 50 Prozent der Be-
fragten benutzt. Hier herrscht offensichtlich Aufkla-
rungsbedarf.Dierichtige Anwendungderfiirdie Mund-
gesundheit so wichtigenInterdentalbiirsten muss erst
noch gelehrt und gelernt werden. Branchenexperten
erwarten indes, dass der Verbrauch von Mundpflege-
produkten durch die Gesundheitsreform weiter ange-
kurbeltwird. Die Kauferhaben dabeidie Qualder Wahl:
ObimSpenderoderinderTube,obein-oderdreifarbig,
mit Minz- oder Mentholgeschmack, die Vielfalt der
Zahncremes wachst stetig. Blendende Geschafte ver-
sprechen lauteiner Marktforschungvon ACNielsenvor
allem auch die Zahnaufheller.

Aussichten

In Deutschland hat die Zahnprophylaxe in den ver-
gangenen Jahrenerhebliche Fortschrittegemacht., Wir

KENNZIFFER 0151
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waren iiberdieguten Erfolge nochgliicklicher, meintDr.
Wolfgang Schmiedel, Prasident der Zahnarztekammer
Berlin, ,wenn wir auch die sozial schwachen Bevélke-
rungskreise noch besser als bisher erreichen kdnnten.
Vielenfalltes schwer,nebendenalltdglichen Problemen
aufgesunde Erndhrungund regelméafiige Zahnpflege zu
achten. Dass die Quote an zerstorten Zdhnen bei sozial
schwachen Familien iiberdurchschnittlich hoch ist, ist
und bleibt fiir unsere Moglichkeiten eine echte Heraus-
forderung.” Es gilt also, die praventionsorientierte
Zahnheilkunde weiter zu festigen und auszubauen.
Denndas Vorbeugepotenzialist noch lange nichtausge-
schopft, wie der relativ geringe Verbrauch von Zahn-
pasta und Zahnseide in Deutschland zeigt. Dr. Dietmar
Oesterreich, Vizeprasident der Bundeszahnarztekam-
mer, sieht es so: ,(Mund-)Gesundheitshewusstsein
fangt in den Kdpfen an, dazu ist es notwendig, dass der
Zahnarzt mit seinem Patienten an einem Strang zieht.
Prophylaxe ist Teamarbeit. Der Patient wird zum Partner
—der Zahnarzt vom Behandler zum Prophylaxedienst-
leister.” Um Patienten dauerhaft zahngesund zu halten,
miissen sie fiirein praventives Handeln gewonnen wer-
den. Mundhygiene, zahngesunde Erndhrung, Fluoridie-
rung, Fissurenversiegelung, PZR und regelmafige
zahnarztliche Kontrollen gelten dabei als die wichtigs-
ten Sdulen. Zahnmedizinische Vorsorge zu betreiben
heift, das Gesprach mit dem Patienten zu suchen.

In Anbetracht der Prophylaxe-Aktualitdt stellten die
Bundeszahnarztekammer (BZAK), die Kassenzahn-
arztliche Bundesvereinigung (KZBV) sowie die Deut-
sche Gesellschaft fiir Zahn-, Mund- und Kieferheil-
kunde (DGZMK) beim Deutschen Zahnarztetag 2005
einneuesKonzeptvor.ImVordergrund stehtdabeieine
préventionsorientierte Zahn-, Mund- und Kieferheil-
kunde. So sollen durch Schadensvermeidung, friihzei-
tiges Erkennen sowie eine minimalinvasive und ursa-
chengerechte Restauration weitere Fortschritte in der
Zahnmedizin erzielt werden. Denn die Erfolge, die be-
reits in der Jugendprophylaxe erzielt werden konnten,
nehmen im internationalen Vergleich inzwischen
Spitzenpositionenein. Diedrei Organisationen erwar-
ten eine entsprechende Beriicksichtigung des Kon-
zepts bei zukiinftigen gesundheitspolitischen Wei-
chenstellungen. Das Konzept solle zudem auch in den
Leistungskatalog einer neu zu gestaltenden Gebiih-
renordnung fiir Zahnarzte (G0Z) aufgenommen wer-
den.

Festzuhalten bleibt: Prophylaxe ist und bleibt ein
wichtiges Thema. Achten die Patienten auf das richtige
Mundpflegeverhalten und nehmen regelmaRig die
Kontrolluntersuchungen wahr, so ist auch eine Mund-
gesundheit gewéhrleistet. Aufgabe der Zahnmedizi-
ner sollte es deshalb in Zukunft sein, dieses Bewusst-
seininden Kopfen der Patienten zu verankern. <4
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Ausblick 2006

Den

Deutschen wird

Gesundheit wichtiger

Wie in den Jahren zuvor konnten sich auch im vergangenen Jahr Zahnérzte, Zahntechniker und Helfe-
rinnen auf den Fachmessen iiber die Trends und Neuheiten des Dentalmarktes informieren. Ebenso bot
die IDS am Anfang des Jahres jedem interessierten Besucher die Mdglichkeit,innovative Produkte nicht
nur kennen zu lernen, sondern auch auszuprobieren und die verschiedenen Angebote der Hersteller zu
vergleichen. Stellt sich nun die Frage, was von Industrie und Fachhandel im Jahr 2006 erwartet werden

kann.

Autoren: Susann Luthardt, Yvonne Strankmiiller, Leipzig

»

Der Verkauf von Zahn-
und Mundpflegemitteln
verzeichnete auch 2005
wieder ein Wachstum.

oz P

M Eine aktuelle Nachricht des IKW — Industriever-
band Korperpflege und Waschmittel erfreute die
Zahndérzteschaft. Danach hat der drittgrofite Teil-
markt ,Zahn- und Mundpflegemittel“ auch im Jahr
2005 wieder ein erfreuliches Wachstum von 2,2%
verbuchen kénnen und in diesem Jahr die dekorative
Kosmetik hinsichtlich der Umsatzdaten Korperpfle-
gemittel auf den 4. Platz verdrangt. Unter den Mund-
pflegeprodukten sei allerdings der Bereich Zahner-
satzreiniger zuriickgegangen.

LOffensichtlich investieren die Deutschen in die-
sem Jahrerstmals mehrin die Gesunderhaltungihrer
Zéhne als in Kosmetik®, sagt dazu Dr. Wolfgang
Schmiedel, Président der Zahnarztekammer Berlin.
»Das macht uns Mut und starkt uns den Riicken, uns
nach wie vor entschieden fiir Prophylaxe einzuset-
zen.“Die Botschaftaus Industrie und Wissenschaftist
also bei den Patienten angekommen. Der Trend zu
mehr Prophylaxe zeigt sich auch an gestiegenen Zah-

lenbeiderNachfrage nach professioneller Zahnreini-
gung.Die Deutschen legten wieder mehr Wertauf Ge-
sundheit als auf Dekoration. Daraus resultiert auch
eingestiegener Wunsch nach dsthetisch ansprechen-
den Ergebnissen. Bleaching-Produkte stehen somit
nachwievorhochimTrendundesdringenimmerwie-
derneue Materialieninverschiedenen Darreichungs-
formen auf den Markt. Ebenso ist der Bereich der
Komposite fiir dsthetische Restaurationen ungesat-
tigt.

Ein weiteres wichtiges Thema wird auch 2006 die
Vernetzung der Zahnarztpraxis mit seinen digitalen
Komponenten bleiben. Der Fokus liegt hier neben
digitalen Rontgengeraten und Diagnosemethoden,
auch auf integrierten Softwareldsungen, die ein ef-
fektiveres und einfacheres Praxiskonzept verspre-
chen. CAD/CAM-Lésungen fiir den Zahnarzt und das
zahntechnische Labor diirfen dabei ebenso nicht au-
Ber Acht gelassen werden. Denn letztlich wird derins
Hintertreffen geraten, der nicht friihzeitig seine Ar-
beitsablaufe im Praxisbetrieb sinnvoll strukturiert
und Verwaltungs- und Organisationsprozesse opti-
miert. Der Faktor Zeit ist hier der ausschlaggebende
Aspekt, dem auch zukiinftig Rechnung getragen wer-
den muss.

Das Jahr2006 versprichtalso spannend zu werden.
Mit einem weiter verbesserten Investitionsklima las-
sensichbeste Erfolgschancenfiirden Dentalmarkter-
warten. Die Redaktion der Dentalzeitung hat fiir Sie
auf den folgenden Seiten eine umfassende Auswahl
an Herstellern gebeten, lhnen ihr derzeit innovativs-
tes Dentalprodukt kurz vorzustellen. Unsere Markt-
tbersicht zu zukunftsweisenden Dentalprodukten
bietet Ihnen daher einen ganz individuellen Uber-
blick auf die Schwerpunkte im neuen Jahr. 4«
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Behandlungseinheit Oberflachendesinfektion
a-dec500 PlastiSept
Solide, zuverlassig, wartungsarm. Luftgesteu- Alkoholfrei,
erte Behandlungsplatze, dadurch sehr wenig schnelle Ein-
Reparaturkosten und wirkzeit, hohe
Ausfalle in der Praxis. Materialvertrag-
Preis auf Anfrage. lichkeit etc. Preis
Zertifizierung: gl s.Anlage. Mit CE-
CE 0086.Im Fach- PlastiSept Wipes Certifizierung. Im
» handel iiber S b Fachhandeler-
1 US Dental haltlich. Jetzt
= ey GmbH erhalt- auch als Wipes
5 - lich. erhaltlich (nor-
. mal + Jumbo-
Version).

Kennziffer: Kennziffer:

Behandlungsmabel

BELMONT TAKARA

Evolution

Neuartige, freitragende Behandlungszeile integ-
riertin Wandkonstruktion, die Versorgungslei-
tungen aufnimmt. Als Zusatzoption beriihrungs-
lose Schubladensteuerung. Ab7.300,00 €.

Im Fachhandel erhaltlich.

Kennziffer: Kennziffer:

Desinfektor A-Silikon Retraktionsmittel

BRAUN ORAL-B

DIROMATIC®

Abdruck-Desinfektorfiir alle Abformungen.
985,00 €. Mit CE-Zertifizierung. Im Fachhandel
erhaltlich.

Magic FoamCord

Magic FoamCord —ist der erste expandierende, ad-
ditionsvernetzende Silikonschaum zur Sulkuser-
weiterung ohne Faden. Magic FoamCord erdffnet
selbststandig den Sulkus, ohne invasive Materia-
lien oder Techniken. Wie Abformmaterial, wird
Magic FoamCord aus der 50-ml-Kartusche um den
praparierten Zahn appliziert und flieit direkt in
den Sulkus. Nach einer kurzen Mundverweildauer
von 5 min wird das Comprecap Anatomic und der
vollstandig aufgeschdumte, abgebundene Magic
FoamCord in einem Stiick
bequem entfernt. Ein aus-
gezeichneter, eweiter-
ter Sulkus steht zur
Abformung bereit.
Introkit79,90 €, Refil
59,90 €. Mit CE-Zerti-
fizierung. Im
Fachhandeler-
haltlich.

Kennziffer:

Angaben ohne Gewahr. Sie basieren auf den Informationen der Hersteller.

DZ 017
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DAMPSOFT

wheeo ree

FAwE 1% oo

Kennziffer:

Abformmaterial fiir die Implantologie

monoprintsupra

—Abformmaterial auf A-Silikonbasis, speziell
fiir die Implantologie
—ausgepragtes thixotropes Verhalten und opti-
maler Flie3charakter
— Erfassung kleinster Details, unterstiitzt durch
superhydrophile Eigenschaften
—mittlere Konsistenz, mittelflieend.
—zuverlassige Fixierung der Abdruckpfosten in
der F|xnerungsabformung durch die hohe End-
hérte (70 shore A)
—auch geeignet fiir die Uberabformung bei kom-
biniertem Zahnersatz
Standardpackung: 2 Kartuschen a
~ 50mlAutomix2 (Base gelb, Kata-
lysator weif3),
15 ml Adhasiv Pinselfla-
sche, 6 Mischkaniilen
Empf. VK:34,90 €. Mit CE-
Zertifizierung. Im Fach-
handelerhaltlich.

Kennziffer:

StoneBite Scan e

OIS

@ UEDS Bygaunis

Kennziffer:

Diodenlaser

LD-15i& LD-15-ECO

Einsetzbarfiir PAR, Endo, Chirurgie, Bleaching,
Uz, Biostimulation, u.v.m. In Ausfiihrung
Prof.Edition wird nur eine Steckdose benétigt
Ab19.500,00 €. Zertifizierung: CE 0408. Im Fach-
handel erhaltlich.

Kennziffer:

Kennziffer:

Wourzelkanalspiilhandstiick

RinsEndo

Reinigung und Desinfektion von Wurzelkanalen
bis zum Apex durch hydrodynamische Spiilung
890,00 €. CE nach 93/42/EWG. Im Fachhandel
erhaltlich.

Angaben ohne Gewahr. Sie basieren auf den Informationen der Hersteller.

oz P

DENTSPLY/DEGUDENT

Kennziffer:

Provisorisches Kronen- und Briickenmaterial

Luxatemp-Fluorescence

Fluoreszenz wie natiirliche Zéhne. Kleine und
handliche Smartmix-Spritze fiir alle sechs Far-
ben. Kein Ausbringgerat nétig. Gut geeignet zum
Testen, fiir seltene Farben oder zum Aufteilen
auf mehrere Behandlungszimmer. Optimal be-
schleifbar, hervorragend passgenau. Mit CE-
Zertifizierung. Im Fachhandel erhiltlich.

w‘a ‘f?‘ Luulel““" s

E. HAHNENKRATT

Kennziffer:
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Turbinenadaptiertes Pulverstrahlgerat
fiir alle gangigen Turbinenkupplungen

AIR-FLOW® handy 2+

- Eesignerhandstﬁck—]etzt in sechs neuen Far-
en
—Mit Free-Flow-Technologie — neue Zuverlas-
sigkeitin der Prophy-
laxe. Kein Verstopfen
der Pulver-, Luft-,
Wasserkanale und Dii-
sen bei Verwendung
von Original Air-Flow
Pulver
k\ - —hoherer Durchfluss—
; effizienteres Arbeiten
\ —30 % mehr Leistung
—fiirden flexiblen Ein-
_ satzinsbesondere in
3 = derDiagnostik und sub-
gingival.1090,00 €. Mit
CE-Zertifizierung. Im
Fachhandel erhaltlich.

9
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Kennziffer:

GENDEX DENTAL
SYSTEMS

Kennziffer:

Pulpenschutz

Dentin-Versiegelungsliquid

Zur Kavitaten- und Stumpfversorgung.
Dauerhaft desinfizierend durch Cu-dotierte
Tiefenfluoridierung.

Grof3-Sparpackg. 60,50 €+ MwsSt.
Probier-Packg. 23,50 €+ MwSt.

Mit CE-Zertifizierung. Im Fachhandel erhaltlich.

20 mi Toushienbaung
2 mi Nachtouchierdsung

Dentin-Versiegelungsliquid

PN

HUMANCHEMIE GmbH
D-31061 Al

H o051 a1/2 46 33
CH Faios181/81228

EVE ERNST VETTER

Kennziffer:

Hydro-Air-Abrasionsgerét

AQUACUT

Beim Hydro-Air-Abrasionsgerat AQUACUT ist
derSandstrahlin einen Wasserstrahl eingebet-
tet. Dadurch steigt die Schneidleistung und die
Staubentwicklung wird minimiert. Durch diesen
Wasserstrahlkann das Gerét sowohlals Sand-
strahlgerat zum Praparieren als auch
als Prophylaxestrahlgerat zum
Reinigen benutzt werden—mit .
einem kleinen Tastendruck.
5.600,00 € unverbindl. VK-
Preis zzgl.
gesetzl.
MwsSt. Mit
CE-Zertifi-
zierung. Im
Fachhan-
delerhalt-
lich.

Kennziffer:

Angaben ohne Gewahr. Sie basieren auf den Informationen der Hersteller.

Einkomponenten-Bonding-System

GCG-Bond

—einfache Kom-
positapplika-
tion
—HEMA-freies
Produkt
—ultrafeine
Hybridschicht
—unsichtbare
Schicht, verbes-
serte Asthetik.
UVK: 5 mlFla-
sche 84,29 €, 50
Unit Doses
138,57 €. Mit CE-
Zertifizierung.
Im Fach-

B = handeler-
T e

HERAEUS KULZER

Kennziffer:

Vollkeramiksystem (Glaskeramiken und Oxidkeramik)

IPS e.max

Neues Vollkeramik-System mit hochastheti-
schen und hochfesten Materialien fiir die
PRESS- und auch die CAD/CAM-Technologie.
Maximale Vielseitigkeit durch ein abgestimm-
tes, modulares System, daher flexibel und wirt-
schaftlich einsetzbar. Eine Schichtkeramik so-
wohlfiir Glaskeramik als auch Zirkoniumoxid.
Adhésive und konventionelle Befestigung mog-
lich. Preis
abhangigvon
derAnzahl/
Kombination
der System-
komponen-
ten. Mit CE-
Zertifizie-
rung. Im
Fachhandel
erhaltlich.

PRESS

CAD/CAM

Dz
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Kariesdiagnosegerit

KENTZLER-KASCHNER

J. MORITA EUROPE
DENTAL

DIAGNOdent pen

Zuverlassige Detektion von Approximal-,
Fissuren-, Glattflachenkaries mittels La-
serfluoreszenzverfahren. Keine Strah-
lenbelastung, keine Sonde, kein
Kratzen und damit keine Beschadi-
gung gesunder Zahnsubstanz.
Kiinftigauch einsetzbar zur
Konkrementdetektion in Paro-
o x dontaltaschen. Kleines, ka-
"~ belloses Handstiick mit
akustischer und digitaler
Anzeige.
2.450,00 €. zzgl. MwSt.
Mit CE-Zertifizierung.
Im Fachhandel er-
haltlich.

Kennziffer: Kennziffer:

LED Polymerisationslampe Fernrontgen

KETTENBACH

Kodak 8000

Einfache und leistungsstarke Bildverarbeitung.
Diagnose in Echtzeit. Mehr Komfort und mehr
Sicherheitfiir den Patienten — Face to Face Posi-
tionierung. Technische Daten: Platzbedarf
B9ocm,T120 cm, H 234 cm, Pa-
tientenpositionierung: frontal
mit3 Laser-Visieren und
Stiitzpunkten. Erfas-
sung: Direktund in
Echtzeit, Sensor CCD,
Speichertiefe 17,5 p/
104 p, Brennfleck-
grofie 4096 mm?
12bit. Das KODAK
8000 kann miteiner
Cephalometrieoption auf-
t J geriistet werden.32.999,00 €.
— Mit CE-Zertifizierung. Im
Fachhandel erhaltlich.

L.E.Demetron |l

PLS-Technologie (Periodische Leistungssteige-
rung) —sorgt furkiihle, durchgehend hohe
Leistungsabgabe, garantiert eine Aushartungin
5 Sekunden, verhindert eine Uberhitzung der
Pulpa.999,00 €. Mit CE-Zertifizierung.
Im Fachhandel erhaltlich.

Desensitizer

KURARAY DENTAL LE-IS STAHLMOBEL

HYPOSEN Desensitizer

Besondere Wirkungsweise durch Austausch des
dem Calcium chemisch dhnlichen Strontium-
lons gegen Calcium im Dentin (chemische Wir-
kungsweise ist vergleichbar mit der Fluoridein-
lagerungim Zahnschmelz). Durch die Einlage-
rung vergrofiert sich das Dentinvolumen und die
Dentintubuli werden lanf‘fristig verschlossen.

Dadurch ergibt sich eine langanhaltende und
ausgezeichnete Wirkung. (s. a. Literatur ZWR
7+8/2005 (Sonder-
e druck erhéltlich) und
NN Dzz 9/€2005)S. Ca.
4 s 40,00 € pro Set, ca.
cl%"fgﬂw yposen | H1POSEN S 0,20 € pro Am.N.er.]-
Wi | dung. CE-zertifizier-

tes Medizinprodukt.
Im Fachhandeler-
haltlich.

Kennziffer:

Angaben ohne Gewahr. Sie basieren auf den Informationen der Hersteller.

Kennziffer:

DZ KENNZIFFER 0211
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Kombinationsgerét aus Ultraschall und Pulverstrahl Zentrales Saugsystem

MELAG MEDIZINTECHNIK

combis EXCOM

Mit dem zentralen Saugsystem, EXCOM ZA 2
(fiir 23 Behandlungseinheiten) und ,,EXCOM
ZA I?I;‘E(_T_iz\rs3y-s5()iVt-:rt-:ir'lt A
ynamische
- Luft-Wasser-Se-
paration und
Amalgamab-
scheidung mit
einem
leistungsstar-
ken Trocken-
saugsystem.
ZA2:
3.800,00 €,
ZA5:
4.800,00 €
Mit CE-Zerti-
fizierung. Im
Fachhandel
w  erhaltlich.

Leistungsstarker Ultraschall fiir schnelle und ef-
fektive Zahnsteinentfernung, zielgenauer Pul-
verstrahl fiir optimale Zahnreinigung. Perma-
nenter Luftstrom verhindert das Verstopfen, die
einzigartige Clean-Funktion sorgt per Knopf-
druck fiir saubere Luft- und Wasserkanéle. Die
integrierte automatische Verschleiftkontrolle
der Instrumente sorgt fiir maxi-
male Sicherheit. 2.850,00 €.
= Mit CE-Zertifizierung.
f Im Fachhandel
erhaltlich.

-
PR
.; L - ...‘

Kennziffer:

Kennziffer:

Nano Hybrid Composite

MIELE & CIE. KG NSK EUROPE

NANOSIT

Das neue Nano Hybrid

Composite mit hervorra-

genden ﬁh sikalischen

| Eigenschaften fiir hochs-

NANOSIT  teSicherheitund exzel-

i lenter Asthetik. Mitden3

haufigsten Farben A2, A3
und A3,5 fiir eine verein-
fachte Farbauswahl.
Farbstabil, rontgenopak,
klebt nicht! Wirtschaft-
lich in der3-g-Spritze.

3-g-Spritze zu 21,00 €.

’ CE-Zertifizie-
[ rung: 1SO
4049.1m

. F(aicfllhan-
. deler-

= haltlich.

Kennziffer:

Kennziffer:

Kennziffer:

Intraoral-Kamerasystem

LED Hartelampe
i-on Radii Plus
Das erste, universell einsetzbare Intraoral-Ka- —5 Jahre limitierte
merasystem! Die Kamera kann direktan LCD- Garantie
und Rohren-Monitore, TV und Video ange- g —1.500 mW/cm?
schlossen werden. Betrieb iiber USB an PC oder —6 mm Polymerisa-
Notebook. Maximale Bildschérfe, hohe Licht- tionstiefe
empfindlichkeit, ein geringes Gewicht von nur —Um360° rotierbare
65g, eine einzigartige Flexibilitatin der Hand- Spitze
habung, eine Frame-Grabber-Karte ist nicht not- —1.200 x 10 Sekun-
wendig. i-on 1 Station (Digital Set) den Benutzungen-
i 2.990,00 €, i-on 2 Station (Dual Set) moglich.
a 3.090,00 €. Mit CE-Zertifizierung. s —verschiedene Auf-
\ Im Fachhandel ' satze (Standard,
erhaltlich. S 'S Bleach, Orthodon-
- e a8 tic) erhéltlich.
=== g 850,00 €. Mit CE-Zer-
== 2 tifizierung. Im Fach-
5 = = i handelerhaltlich.

I

Angaben ohne Gewahr. Sie basieren auf den Informationen der Hersteller.

_022 JiDZI T

KENNZIFFER 0231
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Portable Lichttechnik fiir Lupensysteme

LED1

Leuchtkraftvon 23.000 LUX (gemessen bei
einem typischen Arbeitsabstand von 30 cm).
Hochleistungsakku mit 6-stufiger Helligkeits-
regulierung fiir eine individuelle Einstellung.
Extrem leichter Strahler (19 g) mit einem Durch-
messervon 30 mm und sorgt fiir eine optimale
Ausleuchtung des Behandlungsfeldes.
Empfohlener Ver-
kaufspreis 888,00 €
(zzgl. gesetzlicher
MwsSt.).

Mit CE-Zertifizie-
rung. Im Fachhan-
delerhaltlich.

Kennziffer:

Intraoraler Folienscanner

STERN WEBER

Digora OPTIME

Das schnellste Dental-Folienscannersystem am
Markt. Gleichzeitiges Auslesen und Loschen der
Speicherfolie in max.7,5 Sek. Die Software un-

ter Windows erméglicht Bilderzeu-
gung, -bearbeitung und -ar-
chivierung in bestechen-
der Qualitat. Ferner
besteht die Mog-
lichkeit, OPTIME
durch eine
Twain-Schnittstelle
inbestehende Bild-
programme zuin-
tegrieren.
12.500,00 € zzgl.
MwsSt.
Mit CE-Zertifizie-

rung.
Im Fachhandel er-
haltlich.

==

Kennziffer:

Kompaktplatz Kinderbehandlung

'SlII.TAN HEALTHCARE

Fridolin

Kompakte Behandlungseinheit fiir angstfreie
und ergonomische Kinderzahnheilkunde. Mitin-
tegriertem Zahnarztgerat fiir alle Moglichkeiten
moderner Behandlungskonzepte. Die Montage
wird durch die integrierte Frischwasserversor-
gungund den kabellosen FuRanlasser verein-
facht. Alle Gerate blei-

. ben beim Eintrittins
) Behandlungszimmer
' unsichtbar, was die

Gestaltungeiner
kinderfreund-

2! lichen,angst-
€ freien Umgebung
" unterstiitzt.

14.940,00 €. Mit CE-
Zertifizierung. Im
] Fachhandeler-
~ .. hiltlich.

e

Angaben ohne Gewahr. Sie basieren auf den Informationen der Hersteller.

Kennziffer:

SIRONA DENTAL
SYSTEMS

Kennziffer:

FRC-Fiber Reinforced Composite
Glasfaserverstirkung fiir Kunststoffe

everStick Verstarkungsfasern

Verbindet sich chemisch mit Kompositen, Acry-
laten und Dentin. Geeignet fiir direkte intraorale
Kompositbriicken, Schienungen und Retainer.
Fiirindirekte asthetische Kompositbriicken und
Kleberestaurationen. Verstarkung von Prothe-
senkunststoffen und Acrylat-Provisorien.
Sortimente ab 199,00 €. Mit CE-Zertifizierung.
Im Fachhandel erhaltlich.

ULTRADENT PRODUCTS,
USA

Kennziffer:
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{

Sensor zur Erkennung von Bruxismus
und deren Intensitat

BiteStrip — Bruxismus Sensor

BiteStrip wird tiber Nacht vom Patienten auf der
Wange getra&en und misst elektromyografisch
die Aktivitat des Masseter. 39,90 € zzgl. Versand
und MwSt. Mit CE-Zertifizierung. Im Fachhandel
erhaltlich oder Online-Shop www.bitestrip.de

‘vorbehandedic |
{auf der Riichselie)
Aup2dent:

©  VITA Easyshade

p
mw—\—

Kennziffer:

Chairside Zahnaufheller

WHITEsmile Power Bleaching Gel Plus

WHITEsmile Power Bleaching Gel Plus ist das ide-
ale Chairside Produkt fiir die Praxis mit hervorra-
genden Bleaching-Ergebnissen. Das Gel ist fertig
angemischtund somit direkt anwendbar. Kein Ma-
terialverlust,immerin der richtigen Konsistenz.
Keine speziellen Gerate sind erforderlich. Der Gin-
giva-Schutz lasst sich sehr leicht applizieren. 99,00
€ zzgl. MwsSt. fiir Kit fiir 3 Patienten, 41,00 € fiir 1-
Patienten-Testpackung. CE-Zertifizierung 0123. Im
Fachhandelerhaltlich.

e

Angaben ohne Gewahr. Sie basieren auf den Informationen der Hersteller.

US DENTAL GMBH

Kennziffer:

Self-Etch-Adhésiv

Futurabond NR SingleDose

Futurabond NR ist mit Nanofiillern verstarkt
und erreicht dadurch hohe Haftwerte. Aus der
SingleDose lasst sich Futurabond NR leicht und
schnellapplizieren. Der Mischvorgang erfolgtim
Blister, so istdas Mischverhaltnis stets optimal.
Futurabond NR wird in nur einer Schicht appli-
ziert. Damit ist das Bond eines der schnellsten
Systeme am Markt. Preis auf Anfrage im Depot
Mit CE-Zertifizierung. Im Fachhanc?elerhéltlich.

W+P DENTAL

Kennziffer:

Apexlocator

Raypex® 5

—Grofidisplay mit separater Grafik des letzten
apikalen Drittels
—Einzigartige Grof3projektion des Abschnitts
von der apikalen Konstriktion bis zum Fora-
men apicale
—Empirische Kalibrierung der Anzeige auf Basis
einer wissenschaftlichen Studie
—Messgenauigkeit von 95 %
— Digitaltechnologie im Mehrfrequenzsystem
—Serviceartikel wie Anwender CD-ROM und Pa-
tienteninfobroschiire im
Lieferumfang enthalten.
l ©  Langenmessgeratzur
A endometrischen
Bestimmung der
L Arbeitslinge des Wur-

i zelkan%s.M. -

: 959,00 €. Mit CE-
E2 Zertifizierung. Im Fach-

handel erhaltlich.

Kennziffer:

ANZEIGE

Jetzt NEU!
10-mal im Jahr

today ZWP event

Dz
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Transversale Schichtaufnahmen

Scharfe Abbildungen
bel niedriger Belastung

Bei vielen Indikationen in der Zahn-, Mund- und Kieferheilkunde werden Computertomographie (CT)
oder digitale Volumentomographie (DVT) eingesetzt. Doch diese belasten die Patienten mit einer relativ
hohen Strahlendosis und sie sind umstandlich, da sie den Weg zum Radiologen erfordern. Digitale trans-
versale Schichtaufnahmen (TSA) konnen in vielen Féllen andere 3-D-Techniken ersetzen. Sirona bhietet
TSA als Zusatzmodaus fiir den ORTHOPHOS XGP's an.

Autor: Dr. Stefan Limbach, Miinchen

>

Das digitale Rontgen-
system ORTHOPHOS
XGPus jst mit dem
Zusatzmodus transver-
sale Schichtaufnahmen
erhaltlich.

>

Anzeige auf dem
Easypad im TS-Modus.

M Vor oralchirurgischen Eingriffen und bei der Pla-
nungvon Implantaten sollte sich der Operateur ein ge-
naues Bild vonderLage und Formvon Zahnen und Kno-
chen machen. Je nach Eingriff sind die Stellung von
Zahnwurzeln,die Knochendichte und -strukturoderdie
Lage des Mandibularkanals zu beriicksichtigen. Wir

{ KENNZIFFER 0271

fertigen daher neben einer Panoramaschichtauf-
nahme (PSA) in solchen Fallen zusatzlich eine digitale
transversale Schichtaufnahme (TSA) an. So gewinnen
wir eine dreidimensionale Vorstellung der Zahn- und
Kiefersituation des Patienten.

Transversale Aufnahmen sind sehr scharf

Seit Mitte 2005 nutzen wir den ORTHOPHOS XGPus
von Sirona mit dem neuen kombinierten Sensor fiir
PSA und TSA. Die TSA sind vergleichsweise scharf, Si-
rona verwendet dafiir als einziger Hersteller einen
breiten Rontgenstrahlfacher, der die Bilddaten auf ei-
nen breiten Spezialsensor iibertragt. Diesen Vorzug
verdeutlichtein Vergleich mitder Fotografie: Eine weit
gedffnete Blende erzeugt eine niedrige Tiefenschérfe.
Die scharfe Schichtistim Front-, Eckzahn- und Pramo-
larenbereichnurt mmdiinnund anden Molaren2 mm.
Dadurch erscheinendievorund hinterdem Schnitt lie-
genden Objekte unscharf. Nur die diagnoserelevanten
Bildinformationen sind deutlich zu erkennen.

Am Beispiel einer beidseitigen Implantation mit la-
teralem Sinuslift (zweizeitiges Vorgehen) im Seiten-
zahnbereich mochte ich vorstellen, welche Ergebnisse
die TSA bringen und wie wir unseren ORTHOPHOS
XG™s zur Diagnose und Planung der Behandlung ein-
setzen.

Implantologie:
Planung mit PSA und TSA hilfreich

Einer Patientin sollten sechs Fixturen implantiert
werden. Dafiir war jedoch erforderlich, zuvor im Rah-
men einer beidseitigen Sinuslift-Operation Knochen-
substanz aufzubauen. Dazu haben wir in einem ers-
ten chirurgischen Eingriff die Schneidersche Memb-
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ran miteinem lateralen Zugangangehoben und Kno-
chenersatzmaterial in die Kieferhéhle eingebracht.
Da die Zahne 17, 14 und 24 nicht zu erhalten waren,
wurden sie wahrend der Heilungsphase nach der
Augmentation entfernt. AuRerdem haben wir ein
Langzeitprovisorium auf zwei Konuskronen in Regio
13und 23 eingegliedert. Um die Implantate zu planen,
haben wir anschlieBend eine PSA angefertigt. Sie
zeigt, dass die Augmentate in beiden Kieferhéhlen
stabilgebliebensind. Umdie Stellenfiirdie TSAzuer-
mitteln, wird mit dem TSA-Lineal an einem Modell
exakt der Abstand zwischen dem zu schneidenden
Bereich und den Frontzahnen gemessen.

Schnell und unproblematisch
in der Bedienung

Der mit dem Messschieber ermittelte Wert wird
nun auf dem Touchscreen des ORTHOPHOS XG™s,
demsogenannten Easypad, eingestellt. Dank derin-
tuitiven Benutzerfiihrung geht dies schnell und un-
problematisch und kann von der Assistenz durchge-
fiihrt werden. Zunachst wéhlt man den TS-Modus
vor und gibt den fiir die Aufnahme gewiinschten
Quadranten ein. Die Kieferhalfte, in der sich dervor-
gewdhlte Quadrant befindet, wird jetzt hellgrau dar-
gestellt. Die drei orangefarbenen Schnittlinien sym-
bolisieren die Schichten, die abgebildet werden.
Mittels Pfeiltaste kann nun der Wertvom TSA-Lineal
ibertragen werden. Nun wird der Patient in der
PAN-Dreheinheit positioniert. Er halt sich an den
Handgriffen fest. Dann beifit er mit den oberen
Frontzéhnen in die Kerbe des Aufbissstiickes und
schiebt die unteren Frontzdhne bis zum Anschlag
vor. Die Stirnstiitze wird soweit wie moglich in Rich-
tung des Patienten gefahren. AuRerdem werden
Schléfenstiitzen bzw. Kiefergelenkstiitzen mit steri-
lisierten Kontaktknopfen zur Positionierung des Pa-
tienten verwendet. Nach dem Ausldsen fertigt das
Gerét automatisch eine Serie von drei Aufnahmen
an. Die Lage der mittleren Aufnahme entspricht ge-
nau der am Easypad eingegebenen Entfernung. Auf
den TSA erkennt man, dass nicht nur die Hohe des
Augmentates, sondern auch die Ausdehnung in
transversaler Richtung ein gutes Lager fiir die Im-
plantation darstellt.

Software unterstiitzt implantologische
Behandlung

Mithilfe verschiedener Tools der Rontgensoftware
Sidexis XG kann der Operateur zur weiteren Planung
der Implantate schreiten. Er kann die Kiefersituation
vermessen und so die Position, den Winkel und die
Tiefe der Bohrlocher ermitteln. Mit dem Zusatzmodul
Implant™slassensichgeplante Implantatedurcheine
Simulation im Kiefer realitdtsnah visualisieren. Der
Behandelnde ist dadurch in der Lage, den Patienten
anschaulich Gber das Verfahren, den notwendigen

Aufwand und die Vorteile einer Implantatversorgung
aufzukléren.

Geringe Strahlenbelastung erleichtert
die Therapie

Nach der Implantation haben wir eine weitere PSA
angefertigt, um das postoperative Ergebnis zu kont-
rollieren. Die Aufnahmen zeigen: Die Implantate sind
sicher in der aufgebauten Knochensubstanz positio-
niert. Insgesamt haben wir im Laufe der Behandlung
sechs PSA und zwei TSA angefertigt. Daher bin ich
froh, dass ich ein Verfahren einsetzen kann, das die
Patienten mit einer deutlich niedrigeren Strahlendo-
sis belastet als eine CT. Dariiber hinaus spart sich der
Patient den Weg zum Radiologen. Wenn ich die Auf-
nahmen selbst anfertige, ist das nicht nur einfacher
undwenigerfehleranfallig, sondernauch preiswerter
fiir die Patienten. 44

PSA nach Implantation
des Knochenersatz-
materials.

TSA von der Situation
im rechten Oberkiefer
der Patientin mit

Bohrschablone in situ.

Praoperative Planung
und Vermessung.

PSA nach erfolgter
Implantation.

Dz
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Therapie und Fortbildung

Laserkompetenz und
Erfanrung hoch zwel

Eine Laserbehandlung ist schmerzarm, selektiv, sicher und effektiv: vier Vorteile gegeniiber einer konven-
tionellen Behandlung. Die beiden Laser-Systeme von Fotona geben dem Behandler Geréte an die Hand, die
variabel und flexibel sind. Mit dem Fidelis Plus Il steht ein System zur Verfiigung, welches fiir alle derzeit be-
kannten zahnérztlichen Laserindikationen eingesetzt werden kann, ermdglicht durch die beiden Wellenlén-
gen Er:YAG und Nd:YAG. Die Behandlung mit Laser ist dabei sicher, wirtschaftlich und wird vom Patienten ak-
zeptiert. So bietet sie dem Behandler die Mdglichkeit, auBerhalb des Budgets zu arbeiten.

Autor: Dr. Uta Hessbriiggen, Miinchen

Die Wahl der richtigen
Wellenlénge ist
entscheidend: Mit dem
Laser-System von
Fotona kein Problem.

oz P

B InZahnarztpraxen bestehttaglich Behandlungs-
bedarfsowohlim WeichgewebealsauchinderZahn-
hartsubstanz. Zu Beginn jeder Laserbehandlung
steht die Wahl der richtigen Wellenlange. In diese
Uberlegung flieRt neben der Indikation auch das fiir
die Behandlung angestrebte Absorptionsverhalten
des zu bearbeitenden Gewebes mit ein. Der Er:YAG-
Laser mit 2.940 nm absorbiert in Wasser und
Hydroxylapatit, der Nd:YAG-Laser mit 1.064 nm im
Melanin und Hamoglobin.

Der nachste Schritt ist die Parametereinstellung
des Lasers. Die rechnerische Energiedichte ist hier
nicht allein entscheidend. Zu beachten sind sowohl
die physikalischen Grundlagen als auch die biophy-
sikalischen Reaktionen. Fiir die Wahl der Parameter
istalso die Relation der Pulsfrequenz (Hz) zur Ener-
gie (m]) entscheidend. Je nach Indikation arbeiten
Sie mit unterschiedlichen Pulsbreiten und haben
dank der VSP-Technologie von Fotona die Maglich-
keit, sowohl den Zeitpunkt des Laserpulses als auch
dessen Verlauf und Ende aktiv elektronisch zu kont-

rollieren. Mit dem gepulsten Laser erzielen Sie eine
hohe Energiedichte. Wollen Sie kurzfristigetwas am
Gewebe verdndern, arbeiten Sie mit kurzen schnel-
len Pulsen. Koagulation und schonende Verande-
rungen erreichen Sie mit langen, energiedrmeren
Pulsen. Schmerzfreiheit und die Frage der Anasthe-
siesind in Verbindung mitder Laserbehandlungim-
mer wieder ein Thema. Mit dem Fidelis Plus Er:-YAG
konnen Sie z. B. bei der Kavitatenpraparation allge-
mein die Schmerzsensationen reduzieren und evtl.
ausschalten. Sie reduzieren einfach die Pulsfre-
quenz (Hz) und die Pulsdauer (SSP, VSP, SP, LP, VLP).
Deshalbistauch die Frage der Anasthesievon Fallzu
Fall abzuwagen. Die Dosis ist im Vergleich zur kon-
ventionellen Behandlung zu reduzieren, die Patien-
ten empfinden die Laserbehandlung grundsatzlich
alsangenehmer.

Der Er:YAG- und der Nd:YAG-Laser

Die Bandbreite an Behandlungsmoglichkeiten
durch das Kombinieren beider Wellenldangen ist un-
schlagbar. Neben den Indikationen der Kariologie
konnen Sie mit dem Er:YAG-Laser auch oralchirur-
gisch, implantologisch und parodontologisch arbei-
ten. Auch in der kieferorthopédischen Praxis wird
der Er:YAG-Laser sehr erfolgreich und breit einge-
setzt.

Die keimreduzierende Wirkung des Nd:YAG-La-
sers hat bei der endodontischen Behandlung schon
manchem Patienten eine WSR erspart. Daneben
wird der Laserunteranderemin der Parodontologie,
in der Prothetik/Praprothetik sowie bei der Behand-
lungvon Aphthen, Herpes, hypersensiblen Zahnhal-
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sen, Fibromen, Himangiomen, Abszessen einge-
setzt.

Im Praxishandbuch ,Der Fidelis Plus-Laser von
Fotona. Zahnérztliche Indikationen, Parameter, Be-
handlungsablaufe” findet der An-
wender genaue, geratespezifische
Angaben zu den erprobten Laser-
einstellungen fiir die jeweilige
Indikation. Die empfohlenen Ein-
stellungen basieren auf wissen-
schaftlichen Untersuchungen und

, 0b Neueinsteiger
oder Fortgeschrittener,
der Laseranwender wird dikationen

Henry Schein baut das exklusive Schulungsange-
bot standigaus. So konnen sich Anwender zu Indivi-
dualtrainings anmelden und auf Wunsch kann der
jeweilige Teilnehmer dazu eigene Patienten vorstel-
len und vor Ort behandeln.
Diese Schulungen erfolgen
ebenfalls in Kooperation mit
dem AALZ und bieten die Ge-
legenheit, sehrgezieltaufIn-
und Behand-
lungsablaufe zu konkreten

beriicksichtigen die physikalischen Umfassend beraten Und Praxisfallen einzugehen. Auf
Grundsatze hinsich‘flich derEigen- von d@n ersten Behand_ Wunsch \Q/erden auch_Schu-
schaften des Laserlichts sowie der ) lungen fiir das Praxisteam
Interaktion mitdem zu bearbeiten- /Ul’]gSSCh/’/ﬁen an vor Ort durchgefiihrt.

denGewebe.Dielndikationenwur-
den in ausgewahlten Fallen durch
eine Fotodokumentation des Be-
handlungsverlaufs ergénzt. Henry
Schein Dental Depot hat dieses handliche Arbeits-
buch speziell fiir seine Kunden herausgegeben.

Workshops und Trainings —
das Laserkonzept von Henry Schein

VorOrtsindinden Henry Schein Dental Depots La-
serspezialisten im Einsatz. Ob Neueinsteiger oder
Fortgeschrittener, der Laseranwender wird umfas-
send beraten und von den ersten Behandlungs-
schritten an begleitet. Das breite Aushildungs- und
Serviceangebot beginnt bei der Grundlagenvermitt-
lungundgehtiiberdie Ausbildungsseminare hinaus
bis hin zu Intensiv- und Einzeltrainings. So gewinnt
der Behandler schnell die notwendige Sicherheitim
Umgang mitdem Gerat. Fiir die Bedienungeines La-
sers zu medizinischen Zwecken ist der Nachweis ei-
ner Fortbildung zur Lasersicherheit erforderlich.
Fehlt ein solcher Nachweis, handelt es sich um eine
Ordnungswidrigkeit,die gemaR §209 SGB VIl mitei-
ner Geldbufe von bis zu 10.000,00 € geahndet wer-
denkann.Henry Schein Dental Depotvermittelt hier
die Teilnahme an den Ausbildungsseminaren zum
Laserschutzbeauftragten beim Aachener Arbeits-
kreis fiir Laserzahnheilkunde (AALZ).

Fiir folgende Veranstaltungen erhalten Sie Fort-
bildungspunkte:

Regionale Informationsveranstaltungen in den

Henry Schein Dental Depots

Regionale Praxisseminare bei erfahrenen Laser-

anwendern/-trainernmitMarketing-und Abrech-

nungstipps

Ausbildungsseminar zum Laserschutzbeauftrag-

ten beim AALZ

Laserwellenlangen-Workshops Nd:YAG und

Er:YAG bei Prof. Dr. Norbert Gutknecht

Postgraduierten Studiengang ,,Master of Science

in Laserdentistry”, berufsbegleitende wissen-

schaftliche Ausbildung zum hochqualifizierten
akademischen Laserspezialisten

begleitet.

In Zusammenarbeit mit
Frau Dr. Ute Uffelmann in
Wetter/Hessen hat Henry
Schein Dental Depot zudem
einen Kurzfilm zu verschiedenen Indikationen ver-
offentlicht. Am Beispiel eines insuffizienten Front-
zahn-Eckenaufbaus, einer WSR, einer Frenektomie,
einer Implantatfreilegung und einer CEREC-Inlay-
Praparation wird eindrucksvolldie Einsatzbreite des
Fidelis Plus Il gezeigt. Dariiber hinaus wird am Bei-
spiel eines extrahierten Zahnes im direkten Ver-
gleich die Leistungsstérke des Lasers gegeniiber ro-
tierenden Instrumenten demonstriert. Der Film ist
ein faszinierender Einstieg in die Laserzahnheil-
kunde, der auch erfahrene Anwenderimmer wieder
begeistert. Alle Behandlungen zeigen die Flexibi-
litat der Lasereinstellungen sowie die komplika-
tionslose Wundheilung. Der Film (zum Preis von
19,90 €) wie auch das Anwenderhandbuch (zum
Preisvon 54,90€) konnen beider Henry Schein Den-
tal Depot GmbH unter der Fax-Nr. 0 61 03/75 778 16
oder unter laser@henryschein.de angefordert wer-
den.

Zu einem angeregten und intensiven Austausch
zwischen Teilnehmern und Referenten kommt es re-
gelmafiig bei den Laser-Anwendertreffen. Neben
der Fortbildung durch hervorragende Referenten
liegt der Fokus der Veranstaltung vor allem auf dem
Motto ,Von Kollegen fiir Kollegen®. Das nédchste An-
wendertreffen findet im November 2006 in Ziirich
statt. 4«
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Dr. Uta Hessbriiggen

Henry Schein Dental Depot GmbH
Theresienhohe 13

80339 Miinchen

Tel.:089/97 8991 61

E-Mail: uta.hessbrueggen@henryschein.de
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Patientenkommunikation

Lasst Bilder sprechen

Die umfassende Aufklarung des Patienten spielt heute in der Zahnarztpraxis eine bedeutende Rolle. Am
Ende des Beratungsgespréachs steht derimmer besser informierte Patient, der sich mit gutem Gewissen
fiir die vorgeschlagene Therapie entscheidet. Digitale Gerate, inshesondere die Intraoralkamera, sind
in der modernen Patientenkommunikation wertvolle Hilfsmittel. orangedental bietet mit den Kamera-
systemen c-on Il und i-on zwei hochwertige digitale Konzepte an, die einfach und schnell in der Praxis
einsetzbar sind.

Autor: Eva-Maria Hiibner, Pulheim

H Fiir viele Zahnérzte ist die Intraoralkamera zu ei-
nem unverzichtbaren Diagnose-, Kommunikations-
und Marketinginstrument geworden, denn sie bringt
jeden Zahn auf dem Monitor ganz grofi raus. Ob Zahn-
stein, Zahnfleischentziindungen, Karies oder defekte
Fiillungen, der Patient erlebt seine Mundhéhle man-
nigfach vergrofert auf dem Bildschirm. So erkennt er
schnelldie Notwendigkeiteinervorgeschlagenen The-
rapie. Auch nach der Behandlung dokumentieren ihm
die Vorher-Nachher-Aufnahmen seiner Z&hne und
seines Lachelns den Erfolg der Behandlung.

Auf der technischen Seite verlangt die Bandbreite
der Aufnahmen vom einzelnen Zahn iiber eine ganze
Zahnreihe bis hin zur extraoralen Aufnahme des Ge-

sichtsfeldes, dass die Intraoralkamera den Spagat von
der Makro- zur Mikroaufnahme gestochen scharf be-
waltigen muss. Damit sind die Anforderungen an die
Optik einer solchen Kamera besonders hoch. orange-
dental bietet zwei Intraoralkameras an, die diesen An-
forderungen gerecht werden und leicht in jede Praxis
zuintegrieren sind.

Die tiefenscharfe Waagerechte (c-on ll)

Um von Mikro bis Makro tiefenscharfe Bilder zu er-
zielen, hat orangedental bei der Entwicklung der c-on
[l insbesondere auf eine hochwertige Optik grofien
Wert gelegt. So fokussiert die Kamera die Objekte stu-

4

Die Intraoralkamera
unterstiitzt die zahn-
arztliche Arbeit:
Befunde lassen sich
mithilfe der Bilder
leichter erkldren und
spater kann jeder
Schritt der Behandlung
mit der Kamera doku-
mentiert werden.

ICEEN [T 1 2000 |
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fenlos von der Makroaufnahme bis zum gesamten Ge-
sicht. Mit einer 115-fachen Vergroferung kommt sie
fast einer Mikroskopbetrachtung gleich. Dies ermog-
licht zum Beispiel in der endodontischen Behandlung
eine bessere Sicht auf die Zugdnge der Wurzelkanale.
Die Tiefenscharfe bis zu 70 mm garantiert eine be-
sonders hochwertige Aufnahmequalitat.

Im Gegensatz zu allen anderen auf dem Markt be-
findlichen Kameras wird die c-on Il waagerecht ge-
fiihrt. Folglich miisste die Kamera beim Wechsel von
derrechten zur linken Mundseite um 180 Grad gedreht
werden. Damit das Bild immer héhen- und seitenrich-
tig zu sehen ist, sorgt ein Lagesensor fiir die notwen-
dige automatische Bilddrehung. Die waagerechte Ka-
merafiihrungunddas patentierte Height & Side Control
System ermdglichen dem Zahnarzt, dass er wahrend
der Aufnahmen hinter dem Patienten sitzen und mit
diesemgemeinsamin Richtung Monitorschauenkann.
Weilerindieser Position nichtimmerdie Blickrichtung
zwischen Patient und Monitor wechseln muss, kann er
das Gesprach entspannter fiihren.

Eine modulare Steckverbindung macht die c-on |l
unkompliziertund schnellan mehreren Behandlungs-
platzen einsatzfahig.

Die flexible Senkrechte (i-on)

Die Starke des neuen i-on-Kamerasystems liegt in
dereinzigartigflexiblen Handhabung. Eine duale und
digitale Station sorgen dafiir, dass die Kamera unab-
hangig von einer Behandlungseinheit mit integrier-
tem Rechner einsetzbar ist. Da die duale Station ein-
fach an einen LCD-Monitor, ein TV, ein Video oder ei-
nen Rohrenmonitor angeschlossen wird, kann die Ka-
merafahrt durch die Mundhdhle tiberall in der Praxis
starten. Daneben bietet diese Station einen Speicher-
platzbiszu12Bildern,die bequem {iberdas Zwischen-
speichernaufeinem USB-Memorystickaneinen Com-
puter weitergegeben werden. Die digitale Station
libertragtdie Kameradaten per USBdirektaneinen PC
oderein Notebook —ohne jeglichen Datenverlust und
ohne Einbufie in der Bildqualitat. Eine Frame-Grab-
ber-Karteistnichtnotwendig.Auchin puncto Bildqua-
litat halt die i-on mit. Mit der hochwertigen Optik sind
zum Beispiel Aufnahmen mit einer hohen Tiefen-
scharfe moglich.

Die einfache Software

Die gemachten Aufnahmen miissen so abgespei-
chert werden, dass jedes Teammitglied diese mit nur
wenigen Mausklicks wiederaufrufenkann. Dasisteine
Frage der Software. Auch hier bietet orangedental mit
Byzz eine gelungene Losung an: Die Software besteht
aus einer Access-Datenbank plus Patientenverwal-
tungund ist fiir Windows-Anwender leicht und fastin-
tuitiv anzuwenden. Die einheitliche Benutzeroberfla-
che ermdglicht die Darstellung aller Video- und Ront-
genbilder in der Zahnarztpraxis. Praktisch sind vor al-

lem die Tools, mit denen die Assistenz zum Beispiel
personliche Behandlungsmappen und Patientenan-
schreiben (mit Winword) erstellen kann. Die Intra-
oralaufnahmen machen diese besonders anschaulich.
Byzz ist kompatibel mit allen sonstigen marktfiihren-
den Intraoralkameras, den gangigen Rdontgensenso-
ren und digitalen OPG's.

Die Patientenkommunikation mit digitalen Geraten
bedingt also kein umfangreiches technisches Nach-
riisten in der Praxis. Auch mit wenig Aufwand kann
man Bilder sprechen lassen. 44

-
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orangedental GmbH & Co. KG
Im Forstgarten 11

88400 Biberach

Tel.: 07351/474990

Fax: 07351/47499 44
E-Mail: info@orangedental.de
www.orangedental.de

Die Software besteht
aus einer Access-Da-
tenbank mit integrierter
Patientenverwaltung.
Windows-Anwendern
fallt die Bedienung sehr
leicht.

Die c-on Il kommt mit
einer 115-fachen Ver-
groBerung fast einer
Mikroskopbetrachtung
gleich. Das gibt zum
Beispiel in der endo-
dontischen Behandlung
eine bessere Sicht

auf die Zugéange der
Wurzelkanéle.

Die i-on Kamera ver-
fligt iber eine duale und
eine digitale Station.
Damitist sie (iberall in
der Praxis einsetzbar—
auch an Behandlungs-
einheiten ohne
integrierten Rechner.
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Prothesenkunststoff

Belvie
gerne

en Indikationen
INgesetzt

Der lichthédrtende Prothesenkunststoff Eclipse von DENTSPLY ist bei seiner Einfiihrung auf der letztjah-
rigen IDS mit dem Anspruch angetreten, die Wirtschaftlichkeit der Herstellung von Teil- und Totalpro-
thesen im Labor deutlich zu verbessern. Inzwischen wurden alleine in Deutschland Dutzende von
Anlagen verkauft—mit durchweg sehr guten Ergebnissen: Die Anwender sprechen von exzellenten Pas-
sungen und bestéatigen die breite Indikationsvielfalt des neuen Werkstoffs. Im Folgenden werden ihre
ersten Erfahrungen zusammengefasst.

Autor: Redaktion

Die Aufstellung der
Zahne erfolgt bei dem
modernen System
direkt mit Eclipse Set-
up-Material auf der
ausgeharteten Eclipse
Basisplatte.

Foto: DeguDent

0z

M Einbetten, Ausbriihen, Stopfen und Pressen wa-
ren bisher bei der Anfertigung konventioneller Voll-
oder Teilprothesen unumganglich. |etzt gehdren
diese Arbeitsschritte der Vergangenheitan—voraus-
gesetzt, der Zahntechniker verwendet das Eclipse
System. Denn bei diesem modernen Verfahren miis-
sendie Konfektionszdhne nicht mehrzuerstin Wachs
aufgestellt und in einem weiteren Schritt in Kunst-
stoff umgesetzt werden. Vielmehrerfolgtdie Aufstel-
lung direkt mit Set-up-Material auf der ausgeharte-
ten Basisplatte. Im letzten Schritt wird die Prothese
mit Kontourmaterial ausmodelliert und nach erfolg-
reicher Einprobe schliefilich endgehértet. Dieses be-
quemere und 6konomische Vorgehenkannauchdem
Patienten und dem Zahnarzt spatere Folgetermine
sparen, denn die Passung wird bereits zu einem frii-
heren Zeitpunkt als bisher iiberpriift. Der Zahnarzt
kann schon bei der Bissnahme den definitiven Sitz
kontrollieren. Bereits in diesem Stadium arbeitet er

schlieBlich mit der endgiiltigen Basis und nicht erst
nach der Umsetzung von Wachs in Kunststoff.

Weniger Fehlerquellen
- hohe Biovertraglichkeit

Dariiber hinaus entfallt bei der zahntechnischen
Fertigung der Umweg liber die Negativ-Form in Gips
bzw.SilikonoderDoubliergelim Labor. Damitwerden
vielerlei Risiken fiir kleine Ungenauigkeiten bzw.
Fehlerquellen ausgeschlossen. Aus medizinischer
Sichtiiberzeugtzudemdie besondere Biovertraglich-
keit: Der Werkstoff ist frei von MMA und von Ben-
zoylperoxid.

Aufer fiir die Teil- und Totalprothetik ist Eclipse
ebenso fiir Interimsprothesen, Knirscherschienen
und fiir Bohr- und Rontgenschablonen in der Im-
plantatprothetik indiziert. Auch in diesen Bereichen
zeigt der neue Werkstoff seine bekannten Vorziige:
effiziente, 6konomische Herstellung, weniger Nach-
bearbeitung, hohe Biovertraglichkeit. Speziell fiir
Knirscherschienen bzw. fiir Bohr- und Rontgen-
schablonen steht ein farbloses, transparentes Basis-
material zur Verfligung. Somit bleiben Knirscher-
schienen nahezu unauffallig.

InderImplantologie kommtesbeider Bestimmung
des Knochenangebots aufdie richtige Dimension des
Materials an. So verwendet der Implantologe gern
Referenzkugeln von bekannter Gréfie, mit deren
Hilfe sich die Verzerrung der oralen Strukturen im
Rontgenbild nachtraglich herausrechnen lasst. Dies
funktioniert natiirlich am besten, wenn diese Kugeln
von vornherein richtig platziert sind. Herkdmmliche
Tiefziehschienen, die zundchst in einheitlicher
Schichtstérke gefertigt sind, miissen dazu mit mehr

KENNZIFFER 0351
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oder weniger hohem Aufwand aufgebaut werden.
Mit Eclipse lasst sich gleich das Profil darstellen, in
demdie Kugeln ihre optimale Position finden.

Hervorragende Asthetik in Kombination
mit Genios-Zahnen

So hat ein Werkstoff, dessen Haupteinsatzgebiet
man am Anfang vielleicht in der Teil- und Totalpro-
thetik gesehen hat, ein breiteres Feld von Indikatio-
nenerschlossen.Dazukommtdieziigige Fertigungim
zahntechnischen Labor. Je nach derindividuellen Ar-
beitlassensichnachden Erfahrungenvoneinem)ahr
Anwendung in Deutschland je nach Indikation zwi-
schen 15 und 60 Prozent Zeit einsparen. Dies stellt
eine Moglichkeitdar, einen Bereich wirtschaftlich at-
traktiver zu machen, derbishernichtseltenim Schat-
ten der Kronen- und Briickenprothetik gestanden
hat.Dabeiwerden nichtzuletzt Totalprothesenbeiei-
ner alternden Bevolkerung in Zukunft eher haufiger
gefragt sein. Und bei einer Fertigstellung mit hoch-
wertigen Konfektionszahnen lasst sich eine Teilpro-
these, Totalprothese oder Interimsprothese ohne
Weiteres mit einer duferst ansprechenden Asthetik
ausstatten. 44

Im letzten Schritt wird
die Prothese mit Eclipse
Kontourmaterial aus-
modelliert und nach
erfolgreicher Einprobe
schlieBlich endgehartet.
Foto: DeguDent

Die Kombination des
Prothesenkunststoffs
Eclipse mit Genios-Kon-
fektionszédhnen iiber-
zeugt dsthetisch ohne
Wenn und Aber. -

Foto: Schneemann
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Fallbericht

Einfach und asthetisch
Uberzeugend sanieren

Bei umfassenden Sanierungen ist eine sorgféltige Planung besonders wichtig. Der Diagnostik, der
Behandlungsplanung und der Wahl der Werkstoffe sollte ausreichend Zeit gewidmet werden. Im nach-
folgenden Fallbericht werden Kklinische und labortechnische Arbeitsschritite einer kombinierten
Versorgung detailliert erldutert. Im Mittelpunkt steht die Herstellung von Kronen mit einer neuen,
unkompliziert zu verarbeitenden Metallkeramik.

Autoren: Dr. John H. Tucker und ZTM Kenneth D. Jones, Erie/Pennsylvania/USA

(Abb.1)"
Ausgangsbefund OK:
Die zehn Jahre alten
Metallkeramikkronen
13 bis 23 sind (iberkon-
turiert und zu opak. Zu-
satzlich: zweifelhafte
Randqualitat.

(Abb.2)"
Ausgangsbefund UK:
Frontzéhne sind abra-
diert/Zahn 33 tragt eine
farblich unpassende
Metallkeramikkrone.

(Abb.3)"

Die vertikale Dimen-
sion wird vor dem Be-
schleifen mit lichthar-
tendem Loffelmaterial
und frasbarem Bissre-
gistrierungssilikon
registriert.

M Eine 62-jahrige Patientin suchte wegen eines ka-
riesbedingten Kronenverlustes bei Zahn 44 unsere
Praxis auf. Im Gesprach zeigte sich, dass sie mit den
Frontzahnkronenim Oberkieferin Bezugauf Form und

Farbe unzufrieden war (Abb. 1). Auch mit der 30 Jahre
alten Teilprothese im Unterkiefer (Kennedy-Klasse I1)
kam sie wegen des schlechten Halts nicht zurecht. Zu-
dem storten sie die sichtharen Klammerarme. Bei der
Untersuchung zeigte sich weiterhin, dass die unteren
Schneide- und Eckzdhne Abrasionen aufwiesen. Zahn
33warmiteinerfarblich nichtabgestimmten Metallke-
ramikkrone versorgt (Abb. 2). Auch die funktionelle Si-
tuation war nicht zufrieden stellend. Anstelle einer
Einzelkrone auf dem nicht erhaltungsfahigen Zahn 44
vereinbarten wir schlielich eine umfassende Sanie-
rung.

Ebenso wie die Oberkieferfrontzahne 13 bis 23 soll-
ten die Unterkiefereckzahne 33 und 43 wegen des be-
schrankten lingualen Platzangebots mit Metallkera-
mikkronen versorgt werden (IPS InLine, Ivoclar Viva-
dent). Als Verbindungselemente zur neu geplanten
Modellgussprothese im Unterkiefer wéhlten wir gra-
zile Vario-Kugel-Snap-Attachments (VKS-SG 1,7 mm,
Bredent). Die fehlenden Unterkieferzahne sollten mit
doppelt vernetzten Prothesenzahnen ersetzt werden
(SR Postaris DCL, lvoclar Vivadent). Diese Kunststoff-
zéhnezeichnensichdurchihre gute Funktionalitdtund
Asthetik und giinstigen Abrasionseigenschaften aus.

Harmonie
zwischen Metallkeramik und Veneers

Fiir die Zahne 32 bis 42 planten wir wegen ihrer na-
tiirlichen Wirkung und der farblichen Harmonie mit
den geplanten Metallkeramikkronen gepresste Kera-
mikveneers (IPS Empress Esthetic, lvoclar Vivadent).
Abbildung3 zeigt das auf der rechten Seite eingesetzte
Bissregistrat wahrend der Préparation der Zdhne 33
und 43. Das Registrat wurde zur Ubertragung der Biss-



>> ZUKUNFTSWEISENDE DENTALPRODUKTE

Situation in das Labor vor der Abformung in Position
gebracht. In Abbildung 4 sind bereits die eingesetzten
Kronen und Veneers dargestellt.

Im nachsten Schritt wurden im Oberkiefer die vor-
handenen Kronen entfernt, kariése Zahnsubstanz ex-
kaviertund die Stiimpfe nachprapariert (Abb. 5 und 6).
Im Labor wurden die Modelle einartikuliert und ein
weiterer Silikonschlissel (Sil-Tech, Ivoclar Vivadent)
zur Gestaltung des Modellgussgeriists hergestellt
(Abb.7). Wegen ihrer Kompatibilitat mitderverwende-
ten Metallkeramik und aus Kostengriinden wahlten
wirdie Palladium-Silber-Legierung IPSd.SIGN 67 (Ivo-
clar Vivadent) (Abb. 8).

Schnelle und schone Metallkeramik

Die fiir diesen Fall gewéhlte Metallkeramik IPS In-
Line ist auf Legierungen mit einem WAK-Wert von 13,8
bis 15,0 abgestimmt. Durch ihre optimierte Korngro-
Renverteilung zeigt sie eine sehr natiirliche Lichtcha-
rakteristik. Die gewiinschte Farbe l&sst sich durch das
einfache Schichtungssystem problemlos in nur zwei
Hauptbrénden erzielen. Zudem zeigt die Keramik nur
eine minimale Schrumpfung, sodass verldssliche und
vorhersagbare Resultate erzielt werden kdnnen. Mit 16
A-D-, 20 Chromascop- und zwei Bleachfarben gelingt
problemlos die farbliche Anpassungan Nachbarzahne
und bestehende Restaurationen.

Abbildung 9 zeigt den Zustand nach Opaquer- und
Keramikschulterbrand. Um die Schrumpfung zu kont-
rollieren und die Schichtstarke an das vom Schliissel
vorgegebene Platzangebotanzupassen, erfolgte je ein
separater Schneide- und Dentinmassenbrand. Dieses
Vorgehen ist bei Routinearbeiten nicht notwendig.
Nach dem Schneidemassenbrand reponierten wir die
Kronen auf ein Kontrollmodell. Die gewiinschten Labi-
alkonturen, die interproximale Form und die Oberfla-
chencharakteristika wurden angezeichnet und mit ro-
tierenden Instrumenten umgesetzt (Abb. 10 und 11).

Perfekter Randschluss

Unser Behandlungsplan sah eine prazise okklusale
Rehabilitation nach den von Dr. Peter Dawson (St. Pe-
tersburg, USA) definierten Prinzipien vor. So wurden
die statische und dynamische Okklusion durch prazise
Bestimmung der Kieferrelation, diagnostisches Auf-
wachsen und entsprechende Provisorien wiederher-
gestellt. Daher war es bei der Einprobe im Mund kein
Problem,die korrekte Frontzahnfiihrungwiederherzu-
stellen. Nach der funktionellen und &sthetischen Kor-
rektur wurden die Kronen auf das Sagemodell repo-
niertund ungenaue Randbereiche korrigiert (Abb. 12).

Das Ergebnis nach dem Glanzbrand zeigt eine per-
fekte Passung (Abb.13). Die Kronenwaren bereitfiir die
Eingliederungund konnten im Bewusstseinindie Pra-
xis gesandt werden, dass sie alle Erwartungen erfiill-
ten. Zur Uberpriifung der Passgenauigkeit wurden von
der klinischen Situation Rontgenbilder erstellt. Die

‘ (Abb. 4)

Nach Eingliederung
der Metallkeramikkro-
nen: Die Zahne wurden
mit Presskeramik-
Veneers versorgt.

‘ (Abb.5)
Nachpraparieren mit
Diamantschleifern: eine
Hohlkehle entsteht.

‘ (Abb. 6)
Silikonschliissel zur
Uberpriifung des
korrekten inzisalen und
lingualen Zahnsubs-
tanzabtrags.

‘ (Abb.7)

Fiir das Metallgeriist
der UK-Prothese wird
ein Silikonschllissel
hergestellt.

‘ (Abb.8)

Die Kronengeriiste
werden aufgewachst
und in einer auf die Ke-
ramik abgestimmten
Palladium-Silber-Legie-
rung gegossen.

‘(Abb.9)

Opaquer und Schulter-
masse werden aufge-
tragen und gebrannt.
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(Abb.10und 11)”
Nach Dentin- und
Schneidemassenbrand
werden Konturen ver-
deutlicht mit Diamant-
schleifern umgesetzt.

(Abb.12)
Verbleibende Unge-
nauigkeiten werden
korrigiert.

(Abb.13) "
Restaurationen mit 4s-
thetisch perfekten Kera-

mikrandern herstellen.

(Abb.14) "
Lippenbild mit einge-
gliederten IPS InLine
Metallkeramikkronen.

Kieferrelationwurde ebensokontrolliertwiedie Front-
zahnfiihrung,diezentrische Positionundauchdie Pho-
netik. Abbildung 14 zeigt die mit Glasionomerzement
eingegliederten Kronen.

Schlussfolgerung

Firdieerfolgreiche Sanierungdes Gebisses mitmul-
tiplen Restaurationenwie im dargestellten Fallisteine
exakte Therapieplanung wichtig. Alle Entscheidungen
in Bezug auf zeitlichen Ablauf, Materialeinsatz und
Kosten orientierten sich an einem vorher zusammen
mitder Patientin definierten Ziel. Beidererfolgreichen
Umsetzung half die gute werkstoffspezifische und
farbliche Ubereinstimmung der eingesetzten Materia-
lien. Auch die neue Metallkeramik IPS InLine hat sich
mit ihrer einfachen Verarbeitung und sehr guten
Asthetik in unserem prothetisch-zahntechnischen
Team bewdhrt.
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>> ZUKUNFTSWEISENDE DENTALPRODUKTE

Universitatsstudien

Wurzelkana
Erfolg ernor

e spulen —
en

Das Wurzelkanalspiilhandstiick RinsEndo kann zum Erfolg einer endodontischen Behandlung wesent-
lich beitragen. Zwei Studien der Universitdten Bonn und Jena bestétigen das eindrucksvoll. Das Ergeb-
nis: Durch RinsEndo werden Debris ausgespiilt, verbliebenes Pulpengewebe wirkungsvoller entfernt
und Bakterien sicher im Wurzelkanal abgetétet.

Autor: Dr. Christian Ehrensberger, Frankfurt am Main

Die Betrachtung von
Schnitten in Abstanden
von 2,4 und 6 Millime-

tern vom Apex unter
dem Mikroskop zeigt
es: effektive Entfernung
von Geweberesten mit
RinsEndo bis zum Apex.

>

Der RinsEndo-Koffer
mit allem, was der
Behandler fiir eine
ordnungsgemaBe

Wurzelkanalspiilung
bendtigt.

oz P

M Bei RinsEndo handelt es sich um ein System, das
auf der Grundlage einer oszillierenden Fliissigkeit,
die den gesamten Kanal hydrodynamisch spiilt, die
Sauberung eroffneter Wurzelka-

Ublicherweise versucht der Zahnarzt, dieses Ziel
durch den Einsatz einer natriumhypochlorithalti-
gen Spiillésung zu erreichen. Die Chemie ist dabei

zweifellos wirksam. Die Frage ist

nile von Krankheitskeimen und ,Das SySl‘em nur: Kann sie ihre Wirkung tatséch-
Debris ermdglicht. Damit steht lich Uberall entfalten, oder besteht
eine effektive Alternative zur ma- kann helfen, den die Gefahr, dass der Wirkstoff nicht
nue.llen Spiilmethode  mittels Desinfekﬂonsgrad bisirTalleVeréstelungen und Rand-
Spritze oder zu Ultraschall-Verfah- . bereiche des Kanalsystems vor-
ren zur Verfiigung. Diirr Dental hat wahrend der dringt?

RinsEndo — wie schon die be- Nach einer Studie von Peters!
kannte Vector Methode zur ursa- WUfZ@/kana/an' bleibt etwa ein Drittel der Wurzel-
chengerichteten und schmerzar- bere/tung ZU kanaloberflache unbearbeitet. Ziel

men Parodontaltherapie — in Zu-
sammenarbeit mit Privatdozent
Dr. Rainer Hahn aus Tiibingen ent-
wickelt. Ziel dieser Innovation war ein neues Ver-
fahren, um Debris und Krankheitskeime aus dem
gesamten Kanalsystem eines endodontisch behan-
delten Zahnes zu entfernen.

verbessern. “

desndchsten Arbeitsschrittesistda-
her,nekrotischesundinfiziertes Ge-
webe zu entfernen, den Wurzelka-
nalzu spiilen. Dabei kann das Problem der komple-
xen Wurzelkanalanatomie auftreten. Soll die Spii-
lung erfolgreich sein, muss also das eingesetzte
Spiilinstrument auch verzweigte Kanalsysteme mit
ungiinstigen Kurvaturen meistern kdnnen. Es muss
technisch so ausgelegt sein, dass die Stromung bis
zumApexvordringtund auch feinste Kanalverzwei-
gungen erfasst. Beiden aufdem Markt befindlichen
ultraschallaktivierten Systemen ist die Wirkung Li-
mitiert: das Instrument muss frei schwingen. Dies
ist in den haufig gekriimmten und engen Wurzel-
kandlen nur schwer moglich. Zwei Universitaten,
die deren Wirksamkeit jiingst in vitro untersucht
haben, bescheinigen dem neuen System RinsEndo
gute Noten.

Mit RinsEndo einfach besser gereinigt
DieUniversitatBonn2bereitete die Wurzelkanale

90 extrahierter Molaren mechanisch aufund spiilte
diese dann teils mit RinsEndo, teils manuell, teils



gar nicht. Beim Spiilen kam eine 2%ige Natriumhypochlorit-Ldsung zum Ein-
satz,die Spiildauer betrugin der Versuchsanordnungeine Minute. Zur Analyse
wurden in Abstanden von 2, 4 und 6mm vom Apex Schnitte angefertigt und
diese unter dem Mikroskop betrachtet. Je nach Untersuchungsgruppe fanden
sich in den aufbereiteten Kanalabschnitten unbearbeitete Regionen mit ver-
bliebenem Pulpagewebe. War der Kanal fiir den Versuch mit 40er Instrumen-
ten aufbereitet worden, so zeigte sich als signifikantes Ergebnis: Mit RinsEndo
wurden diese besser gereinigt als mit konventioneller Spiilung. ,,Das pneuma-
tisch betriebene System kann wirkungsvoller Pulpagewebe entfernen®?so der
Wortlaut in der Bonner Studie. Angesichts dieses guten Spiileffekts von Rins-
Endo kommen die Forscher daher zum Schluss:',,Das System kann helfen, den
Desinfektionsgrad wahrend der Wurzelkanalaufbereitung zu verbessern.*
Denn: Je mehr infiziertes Gewebe abtransportiert wird, desto deutlicher redu-
ziertsich das Keimreservoirund desto besseristdie Prognose desendodontisch
behandelten Zahns.

Desinfektionswirkung ist konventionellen Spiilungen iiberlegen

Explizit auf die Fragestellung der Desinfektionswirkung hatten Wissen-
schaftler der Universitat Jena3 ihre Untersuchung ausgelegt. Sie bereiteten an
extrahierten Molaren 20 Wurzelkanale auf und infizierten diese gezielt mit En-
terococcusfaecalis. Nach 48-stiindiger Inkubation wurden die Kanéle mitRins-
Endo beziehungsweise konventionell gespiilt. Ob dabei nun Chlorhexidin oder
Natriumhypochloritals Desinfektionslosungverwendet wurde: Nach der Rins-
Endo-Spiilung war E. faecalis nicht mehr nachweisbar. Damit zeigte sich der
Einsatzvon RinsEndo der konventionellen Spiilung deutlich iiberlegen.

Die beiden vorgestellten Universitatsstudien belegen: Diirr Dental hat mit
RinsEndo ein Spiilsystem entwickelt, welches aktiv dazu beitragen kann,endo-
dontisch behandelte Zahne langfristig zu erhalten. Eine Ursache des Erfolges:
Keimreservoire werden wirksam entfernt, da der oszillierende Fliissigkeits-
strom bis in feinste Kanalabschnitte eindringt und von dort auch wieder ab-
transportiert wird. Durch die zusatzliche hydrodynamische Aktivierung der
Spiillosung verstarkt sich deren Wirkung, und es wird etwa noch vorhandenes
Pulpagewebe rascher aufgelost.

RinsEndo: auf CD zu sehen, in der Praxis unmittelbar zu spiiren

Damit der Zahnarzt und sein Team dies auch einmal selbst zu sehen bekom-
men, stellt Diirr Dental eine CD zur Verfiigung: Ein Film fiihrt hier das Wurzel-
kanalspiilhandstiick in Aktion vor. Dabei kann man als Augenzeuge mitverfol-
gen, wie Fliissigkeit hydrodynamisch die Kanale durchstromt. Zusatzlich gibt
die CD eine Einflihrungin den Umgang mit dem Handstlick. 4«

(AR LITERATUR

[1] Peters et al.: Changes in root canal geometry after preparation assessed by
high-resolution computed tomography. J Endod 27: 1-6 (2001b)

[2] Braun A et al.: Efficiency of a novel rinsing device for the removal of pulp tis-
sue in vitro. In: International Endodontic Journal, 38:1-28 (2005)

[3] Muselmani B et al.: A comparison of antimicrobial effectiveness of the hydro-
dynamic system RinsEndo and conventional rinse of root canals in vitro.
Postervortrag (2005)
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>> LABOREINRICHTUNG UND -GESTALTUNG

Einrichtung

Mobel im Wandel

Die Verédnderungsprozesse im Dentallabor erfordern auch ein Umdenken in der Laborgestaltung. Wie
selbstverstandlich schicken die zahnérztlichen Kunden ihre Patienten heute ins Labor und erwarten
dort ein angenehmes und hygienisches Wohlfithlambiente, das dem Patient Kompetenz und Wertigkeit
vermittelt. Wie man ein solches Ambiente schafft, zeigt die Firma KaVo, die mit ihren Projektteams ihr
gesamtes zahnéarztliches und zahntechnisches Einrichtungs-Know-how biindelt und in die Projekte

einbringt.

Autor: Birgit Schulze, Biberach

(Abb.1)"

(Abb.2) "

(Abb.3)"

¥ Im zahntechnischen Laborbereich zeichnet sich seit
Jahrendie Entwicklung—wegvon Neueinrichtungen, hin
zu Umgestaltung — ab. Dabei werden vorhandene Ar-
beitsplatze gedndert, ergdnztoderin neuer Kombination
aufgestellt.

GroRe zahntechnische Labore verschwinden zuneh-
mend vom Markt und weichen kleineren Laboren. Da-
neben etablieren sich neue Formen der Zusammenar-
beitzwischen Zahnarzten und Zahntechnikern. Labore
richten sich in Arztehdusern ein, um eng mit mehreren
zahnarztlichen Praxen zusammenzuarbeiten oder
diesebetreibeneigene Praxislabore. AuRerdemfinden
sich in privaten und 6ffentlichen Zahnkliniken zuneh-
mend sowohl dentalmedizinische als auch zahntech-
nische Bereiche. Der Trend geht ganz klar zur Praxis
und Labor unter einem Dach.

Weniger Mitarbeiter pro Labor

Die Veranderungen findenin allen Bereichen statt. So
ist beispielsweise eine Tendenz zu weniger Beschéftig-
ten deutlich spiirbar. Die durchschnittliche Laborgrofie
von 15 Mitarbeitern verringert sich allmahlich um rund
zwei Drittel auf drei bis fiinf Mitarbeiter pro Betrieb.

Weg vom Spezialisten - hin zum Alirounder

Dieser Trend zieht eine Verdnderung des Berufs- und
Tatigkeitshildes des Zahntechnikers nach sich. Fand man
vor einigen Jahren noch iiberwiegend spezialisierte Mit-
arbeiterfiir die Bereiche Gipsen, Guss und Verblendung,
gehtdie Entwicklung nun in Richtung Allrounder, der die
Herstellung von Voll- oder Teilprothesen in einer Person
durchfiihrt. Daraus resultieren geénderte Anforderun-
gen an den Platzbedarf des einzelnen Arbeitsbereiches.
Wahrend der Spezialist an seinem Technikplatz mit we-
nigen technischen Einrichtungen auskommt, dafiir aber
grofiere Verkehrswege bendtigt, setzt die Tatigkeit des
Allrounders grofie Techniktische voraus, die das Unter-
bringen verschiedener Maschinen und Werkzeuge er-
moglicht. Der geringere Anteil an Gussarbeiten bringt
eine Verkleinerung des Gussbereichs mit sich. Der zu-
nehmende Einsatz von CAD/CAM-Systemen bean-
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sprucht hingegen mehr Platz, da die Komponenten Frés-
einheit, Scanner und Sinterofen eine getrennte Aufstel-
lungerfordern. Mit dem Einzug der CAD/CAM-Technolo-
gie im zahntechnischen Labor verandert sich auch der
Materialeinsatz. Insgesamt bedeutet das: die Anzahl
der Technikerarbeitsplatze pro zahntechnischem Labor
nimmt ab, die einzelnen Arbeitsplatze erfordern jedoch
mehr Raum.

Das Kunden-/Patientenverhaltnis verandert
sich

Vermehrt sieht sich das Labor als direkter Ansprech-
partner des Patienten. Bei individuellen Problemen und
Wiinschen iiberstellt der behandelnde Zahnarzt seine
Patientengerneandaszahntechnische Labor. Dortfindet
nun die eingehende Beratungin Bezugauf Farbbestim-
mung und Materialwahl statt. Hiermit er6ffnen sich dem
Labor neue Moglichkeiten des Marketings in eigener Sa-
che. Zum einen lasst sich durch die ansprechende Pra-
sentation derArbeitsplatze und technischen Ausstattung
das Leistungsspektrum des Labors demonstrieren und
zumanderen ermoglichtes dem Patienten einen Einblick
in das Studio des Zahntechnikers.

Der Wandelvom Handwerkerzum Dienstleisterfindet
ebensoAusdruckinder GestaltungderLaborraume. Hier
gilt es, einen Kundenbereich mit freundlicher, offener
Atmosphare zu schaffen, um fiir Patienten und Labormit-
arbeiterden Rahmen fiir kreative und asthetisch anspre-
chende Losungen zufinden. Der Patientenhygieneistda-
beiebenso Rechnungzutragenwie optimaler Raumaus-
leuchtung und ergonomischer Patientenlagerung.

Planungskompetenz aus einer Hand

KaVohataufdieveranderten Anforderungenim Labor
reagiert und biindelt sein Know-how nun in einem Pro-
jektteam. Dabei handelt es sich um Spezialisten fiir La-
bor-und Praxisgestaltung,welcheihre Kompetenzin Pro-

jekte einbringen, die eine Integration beider Teile erfor-
dert. Dieses Projektteam wurde in Biberach installiert.
Die Mitarbeiter bringen ihre Erfahrung aus beiden Be-
reichen ein und erganzen sich bei der Bearbeitung von
Projekten, die eine Integration von Praxis und Labor er-
fordern.Zurvisuellen Unterstiitzungundals Gesprachs-
grundlage fiir Detailabstimmungen setzt die Planungs-
abteilung ein 3-D-Visualisierungsprogramm ein. Fiir
komplexe Vorhaben wie die Planung von Klinik- oder
Universitdtseinrichtungen zeichnet ein Projektteam-
mitglied verantwortlich. Weitere Planerarbeiten zu. So-
mit hatder Kunde einen definierten Ansprechpartner.

Mit seiner differenzierten Produktpalette wie den La-
boreinrichtungen MASTERspace und FLEXspace, den
Praxiseinrichtungen DOMINO 3 und DOMINO Dream-
line, dem CAD/CAM-System EVEREST sowie den zahn-
arztlichenBehandlungseinheiten plusZubehoristKaVo
inderLage, Kundenanforderungen sowohlim Praxis-als
auch im Laborbereich abzudecken. Sonderausfiihrun-
genals Reaktionaufindividuelle Anforderungenstellen
einenfesten Bestandteilvon Grofiprojekten wie in Klini-
ken dar. So steht KaVo dem Kunden mit Planungs-, Mon-
tage- und Wartungskompetenz, insbesondere iiber den
Fachhandel zur Verfiigung.

Verabschiedung Franz Baumgértner

Franz Baumgartner, unser langjéhriger, geschatzter
Laborplaner, feierte kiirzlich seinen 60. Geburtstag. Er
verabschiedet sich in den wohlverdienten Ruhestand.
Vor iber dreiflig Jahren begann er im schwabischen
Leutkirch bei KaVo EWL als Monteur im Bereich Labor-
einrichtungen. Nach kurzer Zeit wechselte er bereits in
die Planungsabteilung, die er mit groRem Erfolg im
deutschsprachigen Raum aufbaute. Kaum ein alteinge-
sessenes zahntechnisches Labor, in welchem Franz
Baumgartner nicht bekannt ist. Wir wiinschen ,unse-
rem Franz“fiir den Ruhestand alles Gute und noch viele
schone Tage. 4

(Abb. 4)
Das Projektteam
biindelt die Zusammen-
arbeit bei komplexen
Projektaufgaben wie
Klinik- und Universitéts-
einrichtungen und
erstellt visuelle Planun-
gen (vgl.Abb. 1 bis 3).
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Heinz Mauch, Mitarbei-
ter der Projektplanung
bei KaVo seit 1971.
Aufgabengebiet: Pro-
jektierung und Einrich-
tung von zahntechni-
schen Betrieben,
zahnérztlichen Praxen
und Kleinlabors,
zahnmedizinischen
Ausbildungsstétten und
Behandlungsbereichen
(Universitéten),
zahntechnischen Schu-
len und Schulungs-/
Weiterbildungsstatten
flir Hersteller dentaler
Werkstoffe. Zustandig
fiir die Betreuung der
Landerbereiche USA,
Kanada, Frankreich und
Benelux.
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Interview mit Heinz Mauch, Projektteam

Der Dentalmarkt ist im vergangenen Jahr in Be-
wegunggeratenundstellt neue Anforderungenan
die Hersteller, deren Produkte und Dienstleistun-
gen. Deshalb betreut KaVoseine Kundeninden Be-
reichen Praxis- und Laboreinrichtung nun in Pro-
jektteams. Welche Idee steckt dahinter?

Wir wollen kiinftig unser Planungspotenzial
biindeln. Das ging in der Vergangenheit in den
Bereichen Zahntechnik und Zahnmedizin zum
Teil getrennte Wege. Dadurch konnen wir uns
ganz auf die Gesamtkonzeption eines Projektes
konzentrieren und erwarten noch mehr Effizienz
im Hinblick auf die zusammenhéngende organi-
satorische Struktur und den Verfahrensablauf
des entsprechenden Objektes. Dies ist heute
umso mehr notwendig, da zukiinftige Technolo-
gien mitallihrer Komplexitdtin Zahntechnik und
Zahnmedizin Einzug halten und in das Projekt
eingebunden werden miissen.

Was genau sind die Aufgaben der einzelnen
Projektteams?

Méoglichst personliche Gesprache mit dem
Bauherren oderder planenden Institution geben
die Gewahr, dass das Projektteam seinen Entwurf
auch moglichst praxisnah und nach den Wiin-
schen des Kunden vorlegen kann. Mit modernen
Kommunikationsmitteln werden diese Informa-
tionen auch durch weltweit agierende Reprasen-
tanten ibermittelt. Aufgabe istnundie Erfassung
aller bautechnischen Vorgaben, der organisato-
rischen Betriebsabldufe und sonstigen Anforde-

rungen. Unter Beriicksichtigung von planeri-
schen Aspekten und Sicherheitsvorgaben ent-
steht ein Entwurf oder ein detaillierter Plan mit
der Funktionsbeschreibung und, soweit vorgese-
hen, der Medienplan mit den notwendigen An-
schlusspunkten zur Versorgung der zahnmedizi-
nischen oder zahntechnischen Einrichtung und
Geréte. Dreidimensionale Ansichten zeigen dem
Kunden seine zukiinftige Einrichtung im Detail.
Vorschlage zur baulichen Gestaltungin enger Ko-
operation mit dem Architekten sowie die Bera-
tung bei der Auswahl der Einheiten, Einrichtun-
gen und Gerate sind ebenso selbstverstdndlich
wie die Betreuung bei der Realisierung des Pro-
jektes.

Welche Vorteile ergeben sich daraus fiir den
Kunden?

Zunachst profitiert der Kunde von der Erfah-
rung Tausender eingerichteter Projekte im In-
undAuslandund kannsichdaraufverlassen, dass
intern ein reger Informationsaustausch hinsicht-
lich neuer Ideen, neuer Techniken und Techno-
logien, auch neuer Vorschriften stattfindet. Da es
bei einer Einrichtungsprojektierung unter ande-
rem auch um Medienzufiihrung geht, wird das
Team bemiiht sein, dieses sehr komplexe Thema
nach Moglichkeitvor Ort mitdem Architekten und
denHandwerkern zu besprechen. Der Kunde pro-
fitiertalsonichtnurvondemtechnischen Wissen,
sondern kann sich voll auf seine eigene Tatigkeit
konzentrieren.

Unseren Kunden stehen im Projektteam nicht
nur kompetente Planungsfachleute zur Verfii-
gung, sondern gleichzeitig professionelle Bera-
ter, welche iiber ihr umfassendes Wissen dazu
beitragen, die gewiinschte Einrichtung aus einer
Hand zu erhalten.

Wohin geht der Trend im Bereich
Laboreinrichtung/-gestaltung?

Humane Arbeitshedingungen, Rationalitat,
Wirtschaftlichkeit und zukiinftige Erfordernisse
sind Anforderungen, die niesstillstehen. GrofRe Er-
folge wurden erzielt, aber neue Formen des Fort-
schritts miissenstetsaufdem Planstehen. Die Mo-
bilitat der Einrichtung ist eine der Forderungen,
um verschiedene Arbeitsprozesse bei moglichst
geringem Aufwand zu ermdglichen. Noch mehr
Individualitat in Funktion und Design ergeben
sich durch die sich stets wandelnde Arbeitswelt,
und schlieBlich sollsich die moderne Ausstattung
im richtigen Preis-Leistungs-Verhaltnis prasen-
tieren. Der nicht zu unterschédtzende Zertifizie-
rungszwang erfordert in Zukunft immer weitere
Anstrengungen in Richtung Sicherheit und ergo-
nomische Funktionalitét.
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Erfahrungsbericht

Flow-Komposite mit
Bondings kombinieren

Sie sind unangenehm und quélend und sollten den Patienten nach Mdglichkeit erspart bleiben: post-
operative Sensibilitidten. Zwar lassen sich auch bei noch so sorgfiltiger Beachtung der Anwendungs-
hinweise die Schmerzen beim AufbeiBen nach Kompositversorgungen nicht in jedem Fall vermeiden.
Eine Kombination aus modernen Flow-Materialien und selbstdtzenden Adhésiven kann aber helfen, das
Risiko der postoperativen Schmerzen deutlich zu senken. Diese Beobachtung bestatigt Dr. Jan Erik
Schulz-Walz, niedergelassener Zahnarzt in Hamburg, im folgenden Bericht.

Autor: Dr. Jan Erik Schulz-Walz, Hamburg

I DasProblem, dass Patientensichnachdem Legen
einer Kunststofffiillung iiber Schmerzen beim Zu-
beiflen beklagen,istvielen Kollegen bekannt. Erkla-
ren lassen sich die Schmerzen durch eine nicht opti-
male Adhdsion. Ist der Verbund zwischen Dentin
und Komposite nicht stark genug, um den Schrump-

(Abb.1)’ fungskraften der Polymerisation oder anderen
Ausgangssituation: Stress auslosenden Faktoren zu widerstehen, be-
Insuffiziente steht die Gefahr einer Spaltbildung zwischen Fiil-
Amalgamfiillungen an lungund Dentin. Dieser Spalt fiillt sich mit Dentinli-
44,45 und 46. quor, der bei okklusalen Belastungen zuriick in die
Dentintubuli gedriickt wird. Beim darauf folgenden
Entlasten der Fiillung kommt es zu einem schnellen
Riickstrom des Liquors in den Spalt. Die im pulpen-
nahen Drittelder Dentinkanélchen befindlichen Al-
pha-Nervenfasern registrieren diesen Ausstrom

von Liquid und ldsen eine Schmerzsensation aus.

(Abb.2)" Moglichkeiten, Sensibilitdten von
Sekundérkaries und vornherein zu vermeiden
Amalgamverfarbungen

nach Entfernung der Um ein Versagen des Dentin-Komposit-Verbunds
Fllungen. zu verhindern, gibt es unterschiedliche Ansatze.
Mégliche Fehlerquellen sind grundsatzlich im Atz-
und Bondingprozess sowie in der Kompositschich-
tung zu sehen. Zundchst ist festzustellen, dass bei
zweiflaschigen Total-Etch-Systemen der 4. Genera-
tion, z.B.Syntac Classic (lvoclar Vivadent), Optibond
FL (Kerr) oder Solobond Plus (VOCO) viele Probleme
allein durch eine korrekte Anwendung vermeidbar
wéren.Allerdings sind diese Bondings sehrtechnik-
(Abb.3) " sensibel. So muss der Anwender penibel die Atzzei-
Futurabond NR in tenaufSchmelz (30s) und Dentin (15—-205s) beachten
der praktischen —andernfalls drohtein zu tiefes Atzmuster, das nicht
SingleDose. mehr stabilist—und das Kollagengeflecht, welches
KENNZIFFER 0471 »
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(Abb.4) "

Grandio Flow (weiB-
opak) zur Abdeckung
der Amalgamtétowie-
rungen.

(Abb.5)"

Fiillungen mit Grandio
A3 vor Endausarbei-
tung. Eine schone
Transluzenz konnte
trotz der Amalgam-
verfarbungen erreicht
werden.

(Abb.6)
Insuffiziente, distal
frakturierte Amalgam-
flillung an 45.

(Abb.7)’
Verfarbungen nach
Entfernung der Amal-
gamfiillung.

(Abb.8)"
Bonden mit
Futurabond NR.

048

nach dem Atzen entstanden ist, darf weder zu tro-
cken noch zu feucht sein, um ein Kollabieren der Fa-
sern zu verhindern. Zwar gibt es Tricks, mit denen
sichdiese Probleme umschiffenlassen,z.B.die Wet-
Bonding-Technik,aberauch mitdiesen Kniffen blei-
ben die Adhésive der 4. Generation aufwandig und
techniksensitiv.Einen Vorteil bieten dahermoderne
selbstatzende Systeme wie beispielsweise Futura-
bond NR (VOCO). Diese neuen selbstdtzenden Sys-
teme ermdglichen eine nahezu fehlerfreie Anwen-
dung, bieten eine ausgewogene und perfekte Den-
tin- und Schmelzadhéasion und kénnen so helfen,
das Risiko postoperativer Probleme zu reduzieren.

Fiillung legen mit
CBF-Technik als Losungsansatz

Neben der Bondingtechnik sind Ursachen fiir
postoperative Schmerzen in der Fiillungslegung
selbst zu sehen. Auch bei korrekter Bondingtechnik
konnen Schwierigkeiten durch das als ,white line"-
Phanom bekannte Problem auftreten. Diese Mikro-
spriinge, die meist nur mit einer Lupenbrille als
diinne weiRe Linien am Fiillungsrand erkennbar
sind, entstehen durch die Polymerisation. In der Re-
gel treten ,white lines” bei falscher Schichttechnik
auf, sobald zu grofie und an zu vielen Kavitdtenwan-
den haftende Kompositmassen ausgehartetwerden
und dadurch zu starke Spannungen und Kréfte auf-
treten. Diesen Spannungskréften kann man durch
die Unterfiitterung mit einem Flowable gem&R der
CBF-Technik (Composite-Bonded-to-Flow) ent-
gegenwirken. Die Theorie, die sich hinter der CBF-
Technik verbirgt, beinhaltet, dass das elastischere
Flow einen stressbrechenden Faktor darstellt, der
fiireingeringeres Stressaufkommen inderspateren
Fiillung sorgt und so Aufbeifdschmerzen reduziert.
Dieser Ansatz wurde zwar von verschiedenen Stu-
dien unterschiedlich bewertet und kann daher bis-
her nur als interessante Vermutung bewertet wer-
den.DerErklarungsansatz istmeiner Meinungnach
jedoch durchaus plausibel und aus eigener Erfah-
rung kann ich die Kombination von Futurabond NR
SD mit Grandio Flow empfehlen. Zwei Fallbeispiele
sollenim Folgenden das Vorgehen der CBF-Technik
mit Futurabond NR und Grandio Flow verdeut-
lichen.

Fall 1: Ein 37-jahriger Patient stellt sich mit insuf-
fizienten Amalgamfiillungen an 44, 45 und 46 vor
(Abb.1). Nachdem Entfernenderrund zwélfjahreal-
ten Fiillungen bestatigte sich nicht nur der Verdacht
einer Sekundarkaries, sondern es zeigten sich auch
deutliche Amalgamverfarbungen (Abb.2). Nach der
griindlichen Exkavation erfolgt zunachst die Appli-
kation des selbstatzenden Futurabond NR, mitdem
die Kavitdtenwande sorgfaltig benetzt werden. Fu-
turabond NR ist ein einfaches und schnelles Bond,
welches in der SingleDose-Verpackung gemischt
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(Abb.9)"

Erste Schicht Grandio
Flow (W0), gefolgt von
Grandio Flow A3.

(Abb.10)"
Anlegen des Teilmatri-
zenbandsystems.

(Abb.11)"

Aufbau der Fiillung mit
Grandio C3 in diagona-
len Schichten.

(Abb.12)"

Fertig geschichtete
Fiillung, keine Amal-
gamverfarbungen mehr
zu erkennen.

(Abb.13)"
Fertige Fiillung.

wird (Abb.3).Nachdem Verblasen und deranschlie-
Renden Polymerisation ist der Erfolg nach wenigen
Sekunden an einer gleichméfiig glanzenden Ober-
flache erkennbar. Ein zweites Auftragen des Bon-
dings wird zwar meist nicht von den Herstellern, je-
doch von vielen Referenten zu diesem Thema emp-
fohlen.In jedem Fall kann so die Bondingsicherheit
bei nur minimalem Zeitaufwand erhéht werden.

Nach der Polymerisation des Adhasivs benetzte
ich samtliche Oberflaichen mit dem Nanohybrid-
kompositGrandio Flow (Abb.4). Fiirdieerste Schicht
am Kavitdtenboden wahle ich grundsétzlich die
Farbe weiR-opak.Zum einen erhalte ich dadurch ei-
nen gleichméRigen Farbhintergrund fiir die spétere
Fiillung, da Amalgamverfarbungen griindlich tiber-
deckt werden, zum anderen dient diese weifie
Trennschicht zwischen Dentin und Fiillung in der
Zukunft als hilfreiche Markierung des Kavitatenbo-
dens.

Grandio Flow verfiigt, obgleich es flieRfahig ist,
liber einen hohen Fiillstoffgehalt von 80,2 Vol.-%,
sodass die Polymerisationsschrumpfung entspre-
chend niedrig ausfallt. So wird selbst das Polymeri-
sieren einer flachigen Menge unproblematisch.
Dariiber hinaus sehe ich einen definitiven Vorteil
darin, dass man mit einer diinnen Flow-Schicht die
Oberfléche der Kavitat besser benetzt und Luftein-
schliisse zwischen Komposit und Kavitat verhindert
— auch so werden mdgliche postoperative Be-
schwerden vermieden. Nach der Flow-Schicht er-
folgt die weitere Fiillung der Kavitaten mit Grandio
A3. Bereits vor der Endausarbeitung zeigt sich, dass
trotzder Amalgamverfarbungen eine schéne Trans-
luzenz erzielt wurde (Abb. 5).

Fall 2: Der zweite Fall zeigt die Versorgung eines
46-jahrigen Patienten. Die Amalgamfiillung an 45
zeigt nicht nur deutliche VerschleiRerscheinungen,
sondern ist zudem noch distal frakturiert (Abb. 6).
Nach der Fiillungsentfernung sind auch in diesem
Falldeutliche Verfarbungen durch das Amalgamer-
kennbar (Abb. 7). Auch in diesem Fall erfolgt zu-
nachst die Konditionierung der Kavitat mit Futura-
bond NR, das sorgféltig in die Kavitdt einmassiert
wird (Abb. 8). Die Verfarbungen werden mit einer
Grandio Flow-Schicht (weif3-opak) abgedeckt, um
ein moglichstasthetisches Ergebniszu erzielen. Auf
Grund der Grofe der zu fiillenden Kavitat und um
Polymerisationsspannungen weitestgehend zu mi-
nimieren, wird zundchst eine weitere Flow-Schicht
in der Farbe A3 appliziert (Abb. 9). Vor der weiteren
Fiillungslegung wird zundchst ein Teilmatrizen-
bandsystem angelegt (Abb.10). Durch den Druck der
Klammer werden die Zéhne separiert und ein guter
Kontaktpunkt erzeugt. Die weitere Schichtung der
Kavitaterfolgtin der Farbe C3in mehrerendiagona-
len Schichten (Abb. 11). Die Abbildungen 12 und 13
zeigen die fertig geschichtete Fiillung. Es sind keine
Amalgamverfarbungen mehrzu erkennen. <«
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Klinischer Leitfaden und Anwenderbericht

Der sichere adhasive
Stift-Stumpf-Auflbau

Dank moderner Instrumente und Verfahren stellt die Endodontie fiir viele Patienten eine Alternative zur
Implantologie dar. Die instrumenten- und zeitaufwéndige Therapie verlangt eine umfangreiche Aufkla-
rung iiber finanzielle Aspekte und Fragen der Erhaltungsprognose bei bestehendem Restrisiko eines
Misserfolges. Eine sichere Endodontie setzt einen bakteriendichten zeitnahen Verschluss der Zu-
gangskavitat voraus. Dabei bietet die Adhésivtechnik die hochste Sicherheit und beste Prognose.

Autor: Dr. Wolf-Ullrich Mehmke, Chemnitz

0z

H Resultierend aus der Vorgeschichte eines endo-
dontisch therapierten Zahnes reicht in den meisten
Féllen eine adhasive Restauration fiir den Ersatz der
fehlenden Hartsubstanz nicht aus. Der Defekt wird
durch einen Stift-Stumpf-Aufbau (SSA) im Kern auf-
gebautund nachfolgend durch Zahnersatzvollendet.
Bisherige Stiftaufbauten mit
direkten oder indirekten Res-

Zwischen Durchmesser 0,9 mm und 1,5 mm stehen
sechs Starken an Stiften zur Verfiigung. Retentions-
rillen am Stiftkdrper fiihren zu einer sicheren Veran-
kerung im Wurzelkanal. Der gerundete Stiftkopf mit
Antirotationsflachen ermoglicht eine stressfreie und
flachige Adaptation des Stumpfmaterials ohne Span-
nungspotenziale. Der adhasive Ver-
bund zwischen Zahnsubstanz, Glas-

taurationen aus Metall erfiillen ,,D/E’ adhéS/Ve faserstift und Stumpfmaterial wird
ot ceteniernwsic - Restauration von Zah- St s sebwtondioice
wendungbekannteklinischeRi- €[] mll' ffanS/UZGI’]['en ermoglicht. Die Verarbeitung des
Vitasn gremsenchen.vor.  GIASTASEISHTEN ISt ger araponds enpre. den b
fesinn eines Gastsersties SO TUNFJAATEN e erung des S
und der zeitgleiche Composite- k//n/SCh beWéhff Und tes im vorbehandelten Kanal erfolgt
Sihre temate. mNachtol,  DIBIBLEINE QUIE e biceer st duvirend nd

genden mochte ich das adhasive
Stift-Stumpf-System von Col-
téne/Whaledentund dessen kli-
nische Anwendung vorstellen. Die adhésive Restau-
rationvon Zdhnenmittransluzenten Glasfaserstiften
ist seit fiinf Jahren klinisch bewdhrt und bietet eine
gute Langzeiterfahrung.

Vorstellung ParaPost-System

Das ParaPost-System bietet fiir alle klinisch rele-
vanten Durchmesser eine farb- und tiefencodierte
Bohrersequenz mit durchmesseradaquaten Glasfa-
serstiften. FiberLux besteht aus parallel verlaufen-
den Glasfasern (60%), welche in einer ausgeharte-
ten Polymer-Harz-Matrix (40%) eingebettet sind.

Langzeiterfahrung. “

zeichnet sich durch eine diinne
Schichtstarke (15,8 pm) bei hohen
Haftwerten aus. Die Kombination
aus extremer Transluzenz des FiberLux-Stiftes und
eines dualhdrtenden Zementes garantiert eine voll-
standig ausgehartete Verankerung. Der ParaCem
Universal DC-Zement kann bei kleineren Aufbauten
auch direkt nach dem Stiftsetzen als Stumpfmaterial
oder zum Einsetzen von Kronen eingesetzt werden.
Der ausgehartete Zement ist sehr fest und lasst sich
gut beschleifen. GréRere Volumen an verlorener
Substanz sind mitdem dualhartenden Kunststoff Pa-
raCore stabil aufzubauen. ParaCore steht in Pasten-
form (Handmix) als auch im Automix-System zur Ver-
fiigung. Fliruns Praktikererfiillt diese Produktfamilie
das wichtigste Kriterium: Alle Systemkomponenten
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(Abb.1)"
Volisténdig frakturier-
ter Teleskoppfeiler 43.

(Abb.2)"
Abgeschlossene Wur-
zelkanalfiillung nach
lateraler Kondensation.

(Abb.3) "
Sequenzbohrer mit
Tiefenmarkierung.

(Abb.4)"
Gekiirzter,

adhasiv zementierter
Glasfaserstift.

(Abb.5)
Teleskopkrone
(ParaPost Universal
DC-Zement).

(Abb.6) "
Zahnwurzel 13 mit
Sequenzhohrer.

(Abb.7)"
Zustand nach
Stiftpraparation.

(Abb.8)"
Papierspitze nach
Bondingsystem.

(Abb.9)
Einprobe FiberLux-
Stift.

(Abb.10) "
Stift-Stumpf-Aufbau
mit ParaForm+
ParaCore.

oz P

(Stift-Bond-Zement-Kunststoff) sind in ihrer Chemie
grundlegendgleich und fiihren sozu einer nachweis-
lich sicheren Verbindung aller Anteile eines adhasi-
ven Stift-Stumpf-Aufbaus. Sowohl die Bohrerse-
quenz mit analogen FiberLux-Stiften als auch das
Kunststoffsystem ParaCem Universal DCsindineiner
iibersichtlichen und praktischen Aufbewahrungshox
gelagert. Das Materialmanagement st fiir alle Team-

mitglieder einfach zu realisieren.
3 £ 4

Klinische Einteilung der SSA

Im Vergleich mit anderen zahnmedizinischen Ver-
sorgungen lassen sich Stift-Stumpf-Aufbauten nicht
klassisch in eine Systematik fassen. In unserer Praxis
hatsichfolgende Einteilungbewahrt:In Abhangigkeit
der bestehenden Restsubstanz und der resultieren-
den Versorgung der Zahnkrone ist eine Unterteilung
in einfache, aufwéandige und schwierige Situationen
sinnvoll. Die einfachen Félle zeichnen sich durch sta-
tisch ausreichend tragende Restsubstanz aus (kleine
approximale oder okklusale Kavitdten, Frakturen mit
geringem Kronenverlust) und bediirfen haufig nurei-
ner adhdsiven Restauration. Aufwdndige Versor-
gungsformenverlangengeschéadigte Zahne,wenndie
Restsubstanz deutlich geschwéchtistund ohne einen
adhasiven Stumpfaufbau dessen statische Belasthar-
keit nicht gewahrleistet ist (multiple groftvolumige
Kavitaten bei diinner Zahnwandung, grof¥flachiger
Kronenverlust und partiellen Frakturen). Diese De-
fekte sind durch Kunststoffaufbauten zu beherrschen,
wobei eine adhésive Verankerung des Stumpfes liber
den Wurzelkanaleingang durch Kunststoffzapfen,
Unterschnitte oder einen Glasfaserstift realisiert
wird. Vollstandige Kronenfrakturen bzw. das weitest-
gehende Fehlen jeglicher klinischer Kronensubstanz
unter Einbezug der Zahnwurzel sind Kriterien fiir die
dritte Gruppe, die schwierigen Falle. Diese Restaura-
tionen verlangen grundsatzlich eine sichere Fixie-
rung des Stumpfaufbaus durch einen Glasfaserstift.

Préaparation

Betrachtet man das Wesentliche der Adhésivtech-
nik, so stehtimmerder Erhaltan gesunder Zahnsubs-
tanz im Vordergrund. Fiir die adhasiven Stiftsysteme
gilt daher, dass der zu ersetzende Aufbau liber eine
maximal grof3e Verbundflache an einer gréfitmoglich
zuerhaltenden Restsubstanz verklebt wird. Je groRer
diese Verbundfléche, man kdnnteauchvoneinemad-
hasiven Interface sprechen, desto stabiler die Veran-
kerung und Belastungsféhigkeit des Zahnes mit ent-
sprechendem Aufbau. Bei fortschreitender Zersto-
rung der Kronensubstanz wandert dieses Interface
von koronal nach apikal und wird durch die beste-
hende Anatomie der Wurzel limitiert. Die Retentions-
flache wird kleiner und sollte in der verbleibenden
Hartsubstanz optimiert werden. Als Praparationsab-
folge giltin Abhangigkeit der Restsubstanz folgendes
Schema:

» Entfernung aller Fiillungen, Karies, Frakturberei-
che und Beurteilung der Restsubstanz

» Darstellung der Wurzelkanaleingange

» Initiales Erweitern der Kanaleingdnge als Kunst-
stoffzapfen

» Bohrersequenz: Beginnend mit dem scharfen, an
der Spitze schneidenden Vorbohrer wird die Ar-
beitslange ermittelt. Weiter aufbereitend (lateral
schneidende Sequenzhohrer) wird der Sealer ent-
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(Abb.11)
Beschliffener Aufbau.

(Abb.12)
Horizontale Zahn-
fraktur.

(Abb.13)
Zahn 46 nach Darstel-
lung der Kanaleingénge.

(Abb. 14)
Préparation - drei Ka-
naleingénge als Zapfen,
distal bukkal.

(Abb.15)
Adhésives Zementie-
ren FiberLux.

(Abb. 16)
Adhdsives Fluten der
Kanaleingénge.

(Abb.17)
Préparation dreier
Stiftkavitaten (Zahn 46).

(Abb.18)
Einprobe der Einschub-
richtung FiberLux.

(Abb.19)
Adhésives Stiftzemen-
tieren.

(Abb. 20)

Beschliffener adhisi-
ver Stumpfaufbau.

oz P

fernt. Der optimale Durchmesser des Finalbohrers
ist dann erreicht, wenn die Wand des Kanals frei
von Wurzelkanalsealer ist. Eine Schwachung der
Wurzel und iibertriebene Kanalaufbereitung sind
zuvermeiden.

Entfernung des Sealers im meist ovalen Kanalein-
gangsbereich unter dessen trichterformiger Aus-
formung zur adhéasiven Flachenmaximierung und
Rotationssicherung des Aufbaus.

Bei schwierigen Restaurationen besteht die Mog-
lichkeit, den Stiftdurchmesser zu erhéhen sowie
weitere Stifte/Zapfen bei mehreren Kanalen zu pra-
parieren.Inextremen Fallenkanndie Verbundflache
durcheinedeutliche Praparation einerinneren Stufe
maximiert werden. Die Vertiefung der Arbeitslange
als auch eine starke Durchmessererhohung fiir ei-
nen maximalen Stift sind immer unter dem Risiko
derViafalsaabzuwagen. Diefinale Formgebungdes
Zahnstumpfes sollte erst nach Abschluss des Stift-
aufbauserfolgen,umeine unnadtige Traumatisierung
des Zahnfleischs und vorzeitige Schwachung der
Restsubstanz zu vermeiden. Gleichzeitig gelingt
durch die bestehende Zahnsubstanz eine sichere
Trockenlegung. Aus meiner Erfahrung werden die
Stifte mitden Durchmessern1,25 mmund 1,4 mmam
haufigsten eingesetzt.

Die eigentliche Praparation und Vorbereitung fiir
einen adhasiven Stift sind jetzt abgeschlossen. Der
FiberLux wird auf gute Passung einprobiert und ge-
gebenenfallsapikalgekiirzt. Bei mehreren Stiften ist
die zeitliche Abfolge der Stifte zu testen, um im Falle
einer Uberlagerung der Einschubrichtungen ein
stressfreies Einsetzen zu garantieren. Das weitere
Vorgehen entspricht der klassischen Adhasivtech-
nologie.

Adhésivtechnologie Stift/Aufbau

Die fertig praparierte Zahnhartsubstanz wird ge-
maRder Herstellerangabe mitdem Conditioner- und
Bondingsystem vollstandig, d.h. auch im koronalen
Anteildes spateren Stumpfbereiches adhasivvorbe-
reitet. Ausderklinischen Erfahrungistdas Absaugen
iberstehender Fliissigkeiten aus dem Stiftkanal mit
Papierspitzen wichtig, da sonst die exakte Passung
des Stiftes in der genormten Kavitat gefahrdet ist.
Dabei ist die absolute Trockenlegung anzustreben,
welche in manchen Féllen nicht ohne erheblichen
Mehraufwand zu realisieren ist. Der FiberLux-Stift
wird desinfiziert und entfettet. Eine Silanisierung
wird nicht verlangt, ist aber moglich. Der ParaCem
Universal DC-Zement wird 1:1 angemischt und eine
geringe Menge ziigig mit einem Lentulo blasenfrei
eingebracht. Die Hilfe eines Lentulos oder das allei-
nige Benetzen des Stiftes mit Zement ist der Erfah-
rung des Behandlers iiberlassen. Nach Positionie-
rung des Stiftes erfolgt dessen Belichtung und Aus-
hartung. Unmittelbar im Anschluss wird im selben
Arbeitsschritt der Stumpf ausmodelliert und eben-
falls lichtgehartet. Dabei wird der bereits ange-
mischte ParaCem Universal DC-Zement oder Para-
Core benutzt. Bei vollstandigem Fehlen der Zahn-
krone empfehlen sich die Modellierungshilfen Para-
Form, da ein freihdandiges Modellieren entfallt und
dieindividuell vorgeformten Kunststoffhiilsen einer
groben Stumpfform entsprechen.

Das Resultat dieser Therapie ist ein in sich voll-
standig adhasiv-komplexer Verbund aller Kompo-



nentendes Zahnes mitden Stift-Stumpf-Materialien.
Innerhalb dieses Systems sind Stressfaktoren, z.B.
unterschiedliche chemische Strukturen, Material-
spannungen oder Grenzflachen zwischen Werkstof-
fenverschiedener physikalischer Eigenschaften mi-
nimiert. Der sprichwortliche Stift-Stumpf-Aufbau
wird mit der Zahnsubstanz eine einzige Einheit.

Vergleich:
metallische vs. adhésive Aufbauten

Die adhasive Stifttechnologie zeichnet sich durch
viele Vorteile gegeniiber alternativen Systemen
aus. Betrachtetman die mechanische Belastungsfa-
higkeit des einzelnen Stiftes, so sind sowohl der
Metallstift als auch der Keramikstift belastbarer. In
einem Verbundsystem Zahn—Adhasiv-Stift, wel-
chesderklinischen Realitatentspricht, bestehen je-
doch keine Unterschiede in der statischen Belast-
barkeit aller Systeme.

Die natiirliche Elastizitat des Zahnes und die ein-
wirkenden Scherkrafte fiihren unter Belastung zu
Mikrobewegungen und Rissen in den Grenzschich-
ten Zahn—Zement bzw. Zement—Metall. Diese sind
ursachlich fiir den Verlust von metallischen Stift-
aufbauten durch Sekundérkaries, Stiftlockerungen
und Wurzelfrakturen. Das Elastizitatsmodul des Fi-
berLux-Stiftes (45) ahnelt stark dem des natiirlichen
Dentin (18). Titan (110), Edelstahl (193) und Zirko-
nium (220) sind weitaus unelastischer und erklaren

somit unterschiedliche Auslenkungen der SSA-An-
teile und der Zahnrestsubstanz mit den daraus re-
sultierenden Folgen. Im Vergleich zu direkten akti-
ven Metallstiften vermeidet der FiberLux-Stift jegli-
che Spannung durch Gewinde und Zementierungs-
stress in der Wurzel. Die Adhasivtechnik erhalt
durch rein defektorientiertes Beschleifen Zahn-
substanz, vermeidet Ubertragungsfehler durch Ab-
formungen/Laborfehler und besticht folglich durch
wesentlich weniger Arbeitsschritte unter wirt-
schaftlichen Aspekten. Hochéasthetische Versor-
gungsformen durch Vollkeramik fordern grundle-
gend nach einer hohen Transparenz und natiir-
lichen Farbgebung (Kunststoff) des Stift-Stumpf-
Aufbaus. Metallfreiheit in Verbindung mit einer
asthetischen, wirtschaftlichen und sicheren Thera-
pie wird heute schon und in Zukunft verstarkt sei-
tens der Patienten nachgefragt.

Zusammenfassung

Das ParaPost-System stellt dem Praktiker ein voll-
standig adhasives Stiftsystem zur Seite, welches zu-
verlassig und wirtschaftlich einen Stift-Stumpf-Auf-
bau realisieren ldsst. Die hohe mechanische Belast-
barkeit und Transparenz des FiberLux-Stiftes als
auch der innige chemische Verbund aller System-
komponenten des ParaCem Universal DC-Zemen-
tes/ParaCore sind die Grundlagen einer sicheren
postendodontischen Restauration.
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Firmenportrat

Klare Strategie und
einzigartiges Design

Vor sieben Jahren wurde das Unternehmen W&H Sterilization in der Ndhe von Bergamo, Italien, gegriin-
det. Seither blickt es auf eine Erfolgsgeschichte zuriick, die ihresgleichen sucht. Was liegt dem zu
Grunde und wie war es maglich, innerhalb weniger Jahre ein Spitzenprodukt wie den Lisa Klasse-B-Ste-
rilisator in Europa und International, in einem hart umkampften Markt, so erfolgreich zu etablieren?

Autor: Susann Luthardt, Leipzig

Das W&H Sterilization
Firmengebdude bei
Bergamo, Italien.

M Die Ingenieure Daniele Ongaro und Christian
Stempf trafen sich 1999 und entwickelten gemeinsam
einen B-Klasse-Sterilisator. Lisa war geboren. Als
Tochterunternehmen des W&H Dentalwerks in Biir-
moos, Osterreich, bestand die Aufgabe von W&H Ste-
rilization darin, sich gegeniiberder Konkurrenz zu be-
haupten und sich in dem erweiterten Geschéftsfeld
einen Namen zu machen. Die Kernkompetenz, neben
der hochwertigen Qualifikation der Entwickler von
Lisa, resultierte vor allem aus der iiber 100-jahrigen
Erfahrung in der Herstellung von Instrumenten fiir
Zahnarzte des Mutterhauses in Biirmoos. Deshalb
lag es nahe, in der heutigen so wichtigen Frage der

Hygiene in der Zahnarztpraxis seitens des Unterneh-
mens einen qualifizierten Beitrag zu leisten.

Uberzeugende Bilanz

Dasist mehrals eindrucksvoll gelungen. Lisa Steri-
lisatoren werden heute in 44 Lander der Welt expor-
tiert.Im Werkin Bergamo werden taglich 30 Sterilisa-
toren montiert, gepriift, gereinigt und verpackt. Wo-
bei dem Priifvorgang besondere Aufmerksamkeit ge-
schenkt wird. Denn die Priifung, Kalibrierung und
Validierung eines Gerates, wie es geméafs der Norm
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DIN 13060 fiir Dampf-Kleinsterilisatoren verlangt
wird,dauertungefahrgenausolange wiederBaudes-
selben. Insgesamt muss jeder Sterilisator eine Reihe
von Tests bestehen, bevor er das Werk verlésst. Um
dem Kunden absolute Sicherheit zu gewahrleisten
und die Priifung nachvollziehbar zu machen, liefert
das Unternehmen die Auswertungen der Tests mit je-
dem Gerat mit. Dem Zahnarzt wird damit vollkom-
mene Transparenz geboten. Der Anschluss eines Lisa
Sterilisators wird von einem Experten vorgenommen
und mit einem Ubergabeprotokoll abgesichert und
dokumentiert. Neben seiner hohen Qualitat besticht
das Gerat auch durch sein einzigartiges Design, wel-
ches ein Faktor ist, dem im Hause W&H eine bedeu-
tende Rolle zukommt. Grundsétzlich steht fiir das
Unternehmen die Entwicklung des Produktes im
Vordergrund, und das umfasst eben auch und vor al-
lem ein Gerat zu liefern, das dem Zahnarzt absolute
Sicherheitgarantiert.

Klasse-B im Fokus

Ein entscheidender Aspekt der Strategie von W&H
Sterilization war deshalb von Anfangan die Konzent-
ration darauf ausschlielich einen B-Klasse-Sterili-
sator zu entwickeln und herzustellen. Der Vorteil
gegeniiber anderen Geraten ist dabei eindeutig die
einfache Bedienungund Handhabungvon Lisa. Denn
egal welcher Zyklus eingestellt wird, der Sterilisa-
tionsprozess lauftimmer vollstandig und gemaf den
Vorgaben fiir die Arbeits- und Wirkungsweise von
Klasse-B-Sterilisatorenab.InderPraxisentfalltdamit
jeglicher Zeit- und Organisationsaufwand der Ent-
scheidung, fiir welche Instrumente welcher Zyklus
derRichtige und damit der Sicherste ist.

Wichtigistdies, weil sich die Hygienebedingungen
in einer Zahnarztpraxis geandert haben und neue
Richtlinien, wie beispielsweise ganz aktuell die neu-
este Empfehlung des Robert-Koch-Instituts, zuneh-
mend zweckmaRige und damit hdhere Anforderun-
gen an den Zahnarzt auf diesem Gebiet stellen. Jeder
Patient muss heute als Risikopatient betrachtet wer-
den. Die Form der zahnarztlichen Behandlung hat
sich gewandelt, Eingriffe werden zunehmend invasi-
ver. Dazu kommtin einerglobalisierten Welt eine ste-
tig wachsende Reisetatigkeit, was neben vielen Vor-
teilenauch Nachteile birgt, wie die Gefahr der Entste-
hung und sprunghaften Ausbreitung von Epidemien.
Jedem Zahnarzt sollte daher bewusst sein, dass es
nicht allein um die Sicherheit seiner Patienten geht,
sondern ebenso um die seiner Mitarbeiter und seiner
eigenen.

Umfassende Philosophie

Mit Blickaufdiese Fakten stelltsich die Philosophie
von W&H Sterilization umfassender dar, als nur ein
gutes Produkt zu entwickeln und dieses nach quanti-
tativen Mafdstaben zu verkaufen. Das Unternehmen

hat es sich zur Aufgabe gemacht, das gesamte Spekt-
rumderGerate-und Instrumentenaufbereitungzuer-
forschen, weiter zu entwickeln und so zur generellen
Verbesserung der Hygiene in Zahnarztpraxen beizu-
tragen.Neben der Verantwortung, die in der Gewahr-
leistung von Hygienesicherheit besteht, sind es auch
moralische Aspekte, die hier von Bedeutung sind.
Deshalb wird W&H Sterilization auch zukiinftig viel
Energie und Aufmerksamkeit in die Aufklarungsar-
beit investieren und an der Fortentwicklung sinnvol-
ler und notwendiger Hygienerichtlinien und Normen
aktiv mitarbeiten. «

Der Lisa Klasse-B-
Sterilisator besticht
auch durch an-
sprechendes Design.

In Bergamo werden
die Gerate montiert,
geprift, gereinigt und
verpackt.

30 Sterilisatoren
verlassen das Werk
taglich.

Jedes Gerat wird in
einer Reihe von Tests
umfassend gepriift.

Dz
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Einrichtung

Neues Hightech-Mate-
rial fur Arbbeitsplatten

Wenn Sie fiir Ihre Praxis die Ausstrahlung eines natiirlichen Materials wiinschen, gleichzeitig aber et-
was Robustes und Funktionelles brauchen, dannist Caesar Stone®- der Quarzwerkstoff, der Naturstein
zum Verwechseln dhnlich sieht, aber viel mehr kann - genau das Richtige.

Autor: Redaktion

Caesar Stone®
Arbeitsplatten bestehen
aus einer Hightech-Mi-
schung aus natiirlichen
Quarzgranulaten, Farb-
pigmenten und Harzen.

Das Material ist

in den unterschiedlichs-
ten Farbvariationen
erhaltlich.

0z

W Caesar Stone® ist eine Hightech-Mischung aus
natiirlichen Quarzgranulat, Farbpigmenten und
Harzen.Quarz gehdrt nach den Diamanten zuden
hartesten Rohstoffen, die Mutter Natur geschaf-
fen hat. Ein spezielles Herstellungsverfahren be-
wirkt,dassdas Materialalle positiven Eigenschaf-
ten von Stein erlangt, aber gleichzeitig deutlich
widerstandsfahiger und vielseitiger einsetzbar
wird.

Das Gemisch kann mitkleinen Glas- oder Spiegel-
stiickchen angereichertwerden,damitschonere be-
ziehungsweise edlere Effekte erzielt werden. Zu-
dem ist die Herstellung von Arbeitsplatten in ver-
schiedenen Farben moglich.

Das Material ist nicht pords, dadurch kénnen Fle-
cken nicht in die Arbeitsplatte eindringen. Die Ober-
flache ist glatt und &sst sich leicht reinigen. Zur tag-
lichen Pflege geniigt ein feuchtes Tuch und ein neu-
trales Reinigungs- oder Spiilmittel. Man muss die
Oberflache weder impragnieren noch wachsen. Die
Arbeitsplatten halten die taglichen ,Strapazen” des
Praxisalltags ohne zusétzliche Pflege aus.AufRerdem
istdas Material resistent gegen Chemikalien, Sduren
und Losungsmittel und unempfindlich gegeniiber
Keimen und Bakterien jeder Art.

Caesar Stone® besteht zu 93 Prozent aus natiirli-
chem Quarz. Dadurch weist das Material eine Kratz-
bestandigkeit auf, die noch von keinem anderen Ma-
terialiibertroffen wurde. Esistextrem stabilund den-
noch flexibel und deshalb dufierst vielseitig.

Ob als Arbeitsplatte oder Wandverkleidung, die
positiven Eigenschaften von Caesar Stone® und das
Besondere dieses Materials iiberzeugenimmermehr
Zahnérzte. Die Le-iS Stahlmébel GmbH hat die M6-
bellinie VOLUMA fiir die Praxis und MASEBA fiir das
Dentallabor entwickelt, die mit Caesar Stone® Ar-
beitsplatten ausgestattet sind. Natiirlich sind diese
Arbeitsplatten fiiralle Mobellinien erhaltlich. Fiirein
beratendes Gesprach stehendie Mitarbeiterder Le-iS
Stahlmobel GmbH oderihrFachhandlergernzurVer-
fligung. 44

>> KONTAKT

Le-iS Stahimdbel GmbH
Friedrich-Ebert-Str. 28 a
99830 Treffurt

Tel.: 0369 23/8 08 84
Fax: 0369 23/51304
E-Mail: service@le-is.de
www.le-is.de
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Praxisportrit

CM

D-Centrum.de bietet

ein effizientes Konzept

Craniomandibulé&re Dysfunktionen (CMD) gehdren, neben den klassischen Zahnerkrankungen wie Ka-
ries oder Parodontitis, zu den hiufigsten Erkrankungen und kénnen die Ursache fiir viele weiterfiihrende
Beschwerden sein. Diagnose und Therapie dieser Fehlfunktionen erfordert meist das Zusammenwirken
verschiedener Fachrichtungen. Deshalb wurde das CMD-Centrum in Hamburg-Eppendorf gegriindet.

Autor: Susann Luthardt, Leipzig

>

Das CMD-Centrumin
Hamburg-Eppendorf.

>

Der Empfangsbereich
begriiBt den Patienten
im hellen, freundlichen
Ambiente.

>

Ausgestattet ist das
CMD-Centrum

mit Instrumenten von
NSK Europe.

B Unter Federfiihrung von Priv.-Doz. Dr. M. Oliver Ah-
lers, zuvor Oberarzt und stellvertretender &rztlicher
Leiter der Poliklinik fiir Zahnerhaltung und Praventive
Zahnheilkunde im UKE, arbeiten dort Spezialisten mit
langjahriger Erfahrung und besonderen Kenntnissen

auf diesem Gebiet zusammen. Der Vorteil ist, dass so
sowohlinhaltlich als auch organisatorisch effizientere
Behandlungen durchgefiihrt werden kdnnen und dem
Patienten damiteine rundum optimale Versorgung ge-
boten werden kann.

Priv.-Doz. Dr.Ahlersisteinerderersten zertifizierten
Spezialisten fiir zahnérztliche Funktionsdiagnostik
und -therapie (DGFDT). Ihm zur Seite stehen Dr. Horst-
W.Danner,Orthopédie mit Zusatzausbildungenin spe-
zieller Schmerztherapie, Sportmedizin und Rehabili-
tationswesen,sowie Dr.Andreas Sadjiroen,einspeziell
erfahrener Arzt fiir Psychosomatische Medizin und
Fachautor aus dem Universitatsklinikum Hamburg-
Eppendorf.

Da zur Behandlung von craniomandibuldren Dys-
funktionen oftmals auch physiotherapeutische Maf-
nahmen notwendig sind, wird das Team von der
Physiotherapeutin Martina Sander ergénzt. Eine kom-
petente Patientenbetreuungwird von Christine Hagen,
Behandlungskoordinatorin, und Katrin Ziesemer, As-
sistentin von Priv.-Doz. Dr. Ahlers, gewdhrleistet.

Abgestimmt auf das spezielle Praxiskonzept wurde
auch die modernste technische Ausriistung. Dabei
kommen Hand- und Winkelstiicke mit Keramiklagern
von NSK Europe zum Einsatz, ergédnzt durch kollektor-
lose, besonders kompakte Motoren, ebenfalls aus dem
Hause NSK.Diese wurden auf Cart-Einheitenvon Finn-
dent montiert und mit Behandlungseinheiten von
Finndent kombiniert, welche die Untersuchung der
Halswirbelsdule im Rahmen des Ortho-Screenings
nach Ahlers/Danner/Jakstat besonders gut ermdg-
lichen.

Diese Instrumente kommen nicht nur in der klini-
schen Routine zum Einsatz, sondern auch im Rahmen
der zahlreichen Fortbildungskurse fiir (Zahn-)Arzte
und Praxismitarbeiterinnen, die im CMD-Centrum
Hamburg-Eppendorf stattfinden. Dazu gibt es eigens
hervorragend ausgestattete Seminarrdume, und die



Teilnehmerkénnendie praktischen Ubungenanden Einheitenund Arbeitsplitzen
absolvieren,an denen unter der Woche untersucht und behandelt wird.

Schliefilich wendet sich das Bildungsprogramm des Centrums auch dem zahn-
medizinischen Nachwuchs zu. Priv.-Doz. Dr. Ahlers lehrt, neben seiner praktizie-
renden Tatigkeit, als Privatdozent im Fachbereich Medizin der Universitdt Ham-
burg sowie im Postgraduiertenstudium der Universitat Greifswald ,,Funktions-
diagnostik und -therapie mit Computerunterstiitzung”. Um seine Lehre so an-
schaulich und praxisnah wie méglich zu gestalten, werden Vorlesungen im
CMD-Centrumgehalten. Dazu kommendie Studentenindie Praxisund kdnnenun-
terrealen Bedingungen an Phantomkdpfen arbeiten.

Das Praxiskonzept des CMD-Centrums in Hamburg Eppendorf hat sich erfolg-
reich bewahrt und ist ein viel versprechender Ansatz interdisziplinarer Teamar-
beitin der Medizin im Allgemeinen und der Zahnmedizin im Besonderen. 44

5> KONTAKT

CMD-Centrum Hamburg-Eppendorf

Priv.-Doz. Dr. M. Oliver Ahlers

Zahnérztliche Funktionsdiagnostik, Kiefergelenk- und interdisziplindre
Schmerztherapie im Centrum fiir innovative Medizin (CiM)

Falkenried 88 (Haus C, 3. 0G)

20251 Hamburg

Tel.:040/46 77 61 07, Fax: 0 40/46 77 61 08

www.cmd-centrum.de
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Anwendertreffen

Grof3e Resonanz bei den
CAD/CAM-Anwendern

Die Zahl der Everest Anwender hat sich innerhalb der letzten zwei Jahre erfreulicherweise mehr als ver-
doppelt. Ebenso die Anzahl der Weiterentwicklungen sowohl des CAD/CAM-Systems als auch der Indi-
kationen und der Materialien in diesem Zeitraum ist beeindruckend. Umso gréBer war natiirlich das
Interesse der Anwender an diesem Treffen. Mehr als 150 Everest Anwender aus Deutschland, Osterreich
und der Schweiz folgten der Einladung von KaVo zum 2. Everest Anwendertreffen in Leutkirch.

Autor: Redaktion

B Nach einer kurzen Vorstellung der Everest Neu-
heiten bestimmten interessante Fachbeitrdge den
ersten Teil des Treffens. Dabei beeindruckte der neue
Everest C-Temp Hochleistungs-Kunststoff fiir Lang-
zeitprovisorien die Anwender. Mit einer Biegefestig-
keit von 450 MPa und einer sehr geringen Wasser-
aufnahme von unter 0,1 % ist dieser Kunststoff fiir
Briickengeriiste bis zu sechs Gliedern verwendbar.
Eine Studie der Universitat Miinchen zeigte dariiber
hinaus die perfekten Verblendungsmaglichkeiten
dieses Materials.

Im Mittelpunkteines weiteren Vortrags von Ivoclar
Vivadentstand die Asthetik der Lithium-Disilikat-Ke-

ramik IPS e.max CAD, mit der den Everest Anwendern
nun industriell gefertigte Blanks in fiinf Farben zur
Verfiigung stehen, die durch natiirliche Transluzenz
iiberzeugen und eine Festigkeit von 360 MPa aufwei-
sen.

Dr.Paul Weigl,OberarztanderUniversitdt Frankfurt,
stellte abschlieRend das Resultat einer neunjahrigen
Forschungsarbeit vor: Die Software ADG der Automa-
ticDental Solutions GmbH zurvollautomatischen Kau-
flachengenerierung. Mitdieser Software istes dankin-
tegrierter Algorithmen und kiinstlicher Intelligenz
erstmals maglich, individuelle Kronen und Briicken
vollautomatisch anhand von Nachbarzéhnen und An-

>

Mehrals 150
Anwender trafen sich
in Leutkirch, umin
Workshops und Vortra-
gen mehr iiber das
CAD/CAM-System
Everst von KaVo zu er-
fahren.

CCZE [T 1 200c |



tagonisten innerhalb von drei Minuten zu erzeugen.
Diese Software ist nur in Verbindung mit dem KaVo
Everest CAD/CAM-System einsetzbar und iiberzeugte
das Auditorium.

Workshops aller Art als zentrale Elemente
der Veranstaltung

Im Anschluss an die Vortrage bot sich den Teilneh-
mern die Moglichkeit, an zahlreichen verschiedenen
Workshops teilzunehmen.

Im Rahmen der Workshops wurde die Verarbeitung
von Everest C-Temp und die darauf folgende Verblen-
dungmitGCGradiaebensointeressiertverfolgtwiedie
Verarbeitung und asthetische Verblendung von IPS
e.max CAD.

Tipps und Tricks zur Verarbeitung von Zirkonoxid in
derpraktischen Anwendungwaren ebenso gefragtwie
Informationen zur Wartung und Pflege des Everest
Systems.

Im Mittelpunkt des Interesses standen die Work-
shops zu den Erweiterungen der Everest Software. Der
virtuelle Quetschbiss ermdglicht nun die 3-D-Darstel-
lung des Gegenbisses am Bildschirm. Die Abstande
zwischen Gegenbiss und Geriistkonstruktion werden
dabei durch unterschiedliche Farben kenntlich ge-
machtund ermdglichenin Verbindungmitdemvirtuel-
len Wachsmesser einen einfachen, sicheren und indi-
viduellen Aufbau von Geriisten.

Dasvirtuelle Wachsmesser ermoglicht das Bearbei-
ten des virtuellen Modells in 3-D. Einfaches Auftragen,
Abtragen und Glatten von Kappen, Anhéngern und
Zwischengliedern ist damit moglich.

Die Software Stegindividualisierung erlaubt das in-
dividuelle Anpassen und Gestalten von Verbindungs-
stegen bei Briickengeriisten. Sowohl eine Verande-
rung des Querschnittes als auch eine Modifikation der
Querschnitte auf beiden Seiten des Steges ist moglich.

Weitere Workshops zu einer Vielzahlvon Updates,
wie z.B.dem automatischen Ausblocken, neuen Pon-
tics, Radius- und Hinterschnittkorrekturen, neuen
Zwischengliedformen sowie den neuen Spannbrii-
cken,demonstrierten die Vielzahl der Weiterentwik-
klungen am System. Insbesondere die gréReren Auf-
nahmekapazitaten der neuen Spannbriicken ermog-
lichen nun eine wirtschaftliche Fertigung auch iiber
Nacht.

Mit den Anwendern erfolgreich
kommunizieren

Wahrend des Treffens nutzten die Everest Anwender
die Moglichkeit, sowohl mit anderen Anwendern als
auch mit der kompletten Everest Entwicklungsabtei-
lung und Anwendungstechnik aufschlussreiche Ge-
sprache zu fiihren und gaben viele wichtige Anregun-
gen fiir weitere Entwicklungen. Gespannt werden nun
die nachsten Neuentwicklungen im Friihjahr 2006 er-
wartet. «
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>> HUMOR

Lohnt sich das noch?

Die MEdiZin Ll SChon immer Zwei ltere Damen sitzen auf dem Riick-
Ein Segen fﬁr die Mensch heit weg vom Friedhofsbesuch in der Straen-

bahn. Die erste Dame nimmtihren
Schminkspiegel heraus und farbt sich die
Bis zum Ende des19.Jahrhunderts waren die typischen Arzte fiirihre Patienten Augenlieder. Da fragt die zweite Dame:
geféhrlicherals die meisten Krankheiten. Erst um das Jahr 1910 herum, so mei- »Sagen Sie mal, wie altsind Sie denn ei-
nen Medizinhistoriker, sei die WahrscheinlichkeitgroRerals 50 Pro- gentlich?”
<, Zentgeworden, dass ein zufillig ausgewahlter Kranker durch Daraufdie erste Dame:
% einenebenfalls zufalligausgewdahlten Arzt gesundheitlich 76 Jahre.”
— profitierte — bis dahin hitten Arzte also im Durchschnitt Sagtdie zweite Dame:
mehr Schaden als Nutzen angerichtet (kein Wunder, ,Und da schminken Sie sich noch?*
wenn man noch tausend Jahre nach Hippokrates die Le- Daraufhinfragtdie erste
berfiirdas Zentrum des Blutkreislaufes und das Hande- Dame zuriick:
waschen vor einer Operation fiir eine Zumutung hielt). ,Und wiealtsind
Bis weit in die Neuzeit haben daher nur Rossnaturen Sie?*
die Wohltaten der Arzte iiberlebt. Wer heute auf alten g »83Jahre.”
Bildernden Barbierenund Feldschernfriiherer Zeiten bei ey = sJawas—undda
der Arbeit zusieht, erkennt auf einmal, warum ,,Kunst- / i ) fahren Sie noch
fehler” eine Wortschépfung des 20. Jahrhun- )\ heim??!*
derts ist — entweder war man friiher 1
nach der Behandlung tot, oder
der Korper half sich selbst und
der Patient war bald auch
ohne Medizin gesund.

i)

T
e

(Aus: Walter Kramer,

Gotz Trenkler: Lexikon der
populdren Irrtiimer,
Miinchen1998)

slch habe eine gute und eine schlechte Nachricht fiir Sie®, sagt der Arzt zu
seinem Patienten.

»Nadann lassen Sie mal die gute Nachricht zuerst horen®, sagt der Patient.
LWirwerden die Krankheit nach lhnen benennen!*

TN
Damit sich lhre % ,Warum gehen Sie denn n|ch‘t‘
. . : mehr zu lhrem alten Zahnarzt?
Patientenim S Llch habe kein Vertrauen mehrzuihm. Beieinem
Wartezimmer @~ Fest neulich hat er eine halbe Stunde
. . . : ™ hantiert, um den Korken aus der Wein-
nicht Iangwe“en- > flasche zu ziehen!*
w
% Bezahlung nur per Bankeinzug oder Hiermit erméchtige ich die 0emus Media AG, den Rechnungsbetrag firr die bestellten ,my“
E Verrechnungsscheck maglich! magazine innerhalb 14 Tagen nach Bestellung zu Lasten meines Kontos
<
Bitte senden Sie mir folgende konto-Ne: || L L L L] sz | L]
Exemplare des ,,my“magazins zu:
(1 ,cosmetic dentistry* Kreditinstitut
(d ,Zihne 50+ durch Lastschrift einzuziehen. Wenn mein Konto die erforderliche Deckung nicht aufweist,
(d ,Zahnpflege und besteht seitens des kontofiihrenden Kreditinstitutes keine Verpflichtung zur Einlésung.
gesundes Zahnfleisch“
(1 ,Zahnimplantate® .
Datum, Unterschrift
[ 10 Stiick 30,00 €* Adresse bitte in Druckbuchstaben ausfiillen:
[ 20 Stiick 50,00 €*
[ 40 Stiick 85,00 €* Praxis: StraBe, Nr.:
* Preis zzgl. Versandkosten
(nur solange der Vorrat reicht) Dz1/06 | PLZ, Ort: E-Mail:
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>> BLICKPUNKT DENTALHYGIENE

| herstellerinformationen*

E DENTEKLD-151

KENNZIFFER 0681

ZurIDS 2005 stelite DENTEK die neue Ge-
neration Diodenlaser DENTEK LD-15i vor.

Mit einiger Verzogerung erfolgte dann die
erfolgreiche Markteinfiihrung.

Der LD-15 i verbindet die bekannten Vor-
teile des seitzehn Jahren bewahrten, aber ste-
tig verbesserten LD-15, mitvielen neuen Inno-
vationen. Somit ist der LD-15 i seiner Zeit wie-
der Schritte voraus.

Fiir die bekannten Einsatzgebiete Paro
dontologie, Endodontie, Chirurgie, Bleaching,
Aphthen, Herpes, Biostimulation u.v.m. wur-

DENTEK MEDICAL SYSTEMS GMBH
Oberneulander HeerstaBe 83 F

28355 Bremen

Tel.: 04 21/24 28 96 25

Fax: 04 21/24 28 96 25

E-Mail: info@dentek-lasers.com
www.dentek-lasers.com

denauszehnjahriger Erfahrungin
Zusammenarbeit mitunserenAn-
wendern wesentliche Neuerun-
gen entwickelt.

Ein vergroBertes farbiges
Touchscreen-Display mit 16
Speicherplétzen, die eine diffe-
renziertere Belegung mit ver-
schiedenen Applikationen durch
den Anwender erlaubt.

Das neue um 360° drehbare
Handstlick erleichtert den Zu-
ganginden oralen Bereich und reduziert somit
stark die Ermiidung der fiihrenden Hand.

Auch das neue Non-Kontakt-Handstiick
mit neuem Optiksystem sorgt fiir eine bessere
Fokussierung aufdas zu behandelnde Gewebe
oder Zahnoberflache (z. B. Bleaching).

Die groBte Innovation am LD-15 i fiir alle
chirurgischen Applikationen ist das optionale

“ Der LD-15 i verbindet die be-
kannten Vorteile des seitzehn
Jahren bewéhrten, aber ste-
tig verbesserten, LD-15 mit
vielen neuen Innovationen.

Luft/Wasserspray. Der Anwen-
der kann fiir den jeweiligen Ein-
satz eine individuelle Einstellung
des Sprays vornehmen.

Die Vorteile des Luft/Was-
sersprays liegen auf der Hand:
— noch geringerer bis kein Ein-
satz von Andsthetikum
— nach dem Eingriff kein/sehr
geringer Wundschmerz
—sehrvielbessereWundheilung.

Der DENTEKLD-15i mit sei-
ner Wellenlange von 810 nmiist der einzige fa-
sergestiitzte Laser der Welt mit einer FDA-Zu-
lassung in Parodontie, Endodontie und Chirur-
gie und seit kurzem auch im Bleaching

Auch das vielfach ausgezeichnete inno-
vative Design des LD-15 i hebt sich von den
anderen Lasern im Industriedesigngehduse
stark ab.

E GC TOOTH MOUSSE

KENNZIFFER 0682

Flussiger Zahnschmelz“, der schiitzt
und schmeckt, speichelanregend, die na-
tlirliche Remineralisation verstirkend und
einfach lecker: mit dem neuen GC Tooth
Mousse lasst sich die mineralische Balance

GC GERMANY GMBH
Paul-Gerhardt-Allee 50
81245 Miinchen

Tel.: 089/8966 74-0

Fax: 089/89 66 74-29
E-Mail: info@gcgermany.de

www.germany.gceurope.com

in der Mundhohle in weni-
gen Minuten wieder herstel-
len. Ob bei Hypersensitivita-
ten, nach zahnérztlichen
Behandlungen oder bei
Speichelproblemen: dank
ihres revolutiondren Wirk-
stoffs Recaldent™ stellt die
Zahnschutzcreme von GC EUROPE einen
neuen Préaventionsansatz dar: ,Minimum
Intervention® fiir maximalen Kariesschutz!
Wird die Creme in die Mundhohle einge-
bracht, Iosen sich die im CPP-ACP-Komplex

h o

“ Die neue Creme ist bei Hypersensitivitaten
nach zahnérztlichen Behandlungen oder bei
Speichelproblemen anzuwenden.

von Recaldent™ ent-
haltenen  Kalzium-
und Phosphationen
heraus, dringen in die
Schmelzprismen ein
und formen sich dort
in Apatitkristalle um.
Wie ,flissiger Zahn-
schmelz“ flillt die neue Zahnschutzcreme
die Mineraliendepots im Zahnschmelz wie-
der auf. GC Tooth Mousse ist in den Sorten
Melone, Erdbeere, Tuttifrutti, Minze und Va-
nille erhaltlich.

E W&H PROPHYLAXE-INSTRUMENTE

KENNZIFFER 0683

Professionelle Prophylaxe gehort heute
mehr denn je zum zahnarztlichen Angebot. Ne-
ben ProphyAxis Young werden nun auch die
neuen W&H ProphyAxis Universal-Winkel-

W&H DEUTSCHLAND
Raiffeisenstr. 4

83410 Laufen/Obb.

Tel.: 086 82/8967-0

Fax: 086 82/8967-11
E-Mail: office.de@wh.com

www.wh.com

stiicke fiir alle gangigen Kappen und
Biirsten angeboten. Verschiedene
screw-in- und snap-on-Aufsétze er-
maglichen eine flexible und einsatz-
spezifische Anwendung.

Hygiene groB geschrieben!

Bei ProphyAxis Young schlieBt
die Kontaktstelle zwischen Winkel-
stiick und Polierer exakt mit dem

verlangert die Lebensdauer erheb-
lich. Die Instrumente sind besonders
leicht zu reinigen und zu desinfizie-
ren.

Beim Polieren ist weniger mehr!
Die Behandlung mit Polierpaste
gelingt perfekt mit der optimalen
Drehzahl. Extradafiirwurde die neue
Untersetzung 8:1 entwickelt, wo-

Triple Seal Dichtsystem ab. Dies
schiitzt den Prézisionskopf und

“ ProphyAxis Universal-
winkelstiicke von W&H.

durch das Wegspritzen der Paste
verhindert wird.

* Die Beitrage in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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E L.E.DEMETRON II

KENNZIFFER 0701

Dank der innovativen PLS-Technologie
benotigt die Polymerisationslampe L.E.De-
metron Il jetzt nur noch 5 Sekunden Aus-
hartungszeit.

Mit der L.E.Demetron Il ist ein Durch-
bruch in der Lichthartungstechnologie ge-
lungen — Periodic Level Stiftung (PLS). Da-

KERRHAWE SA
Gratis-Telefon: 00800-41/05 05 05
Fax: +41-91/6 1005 14

E-Mail: info@KerrHawe.com
www.KerrHawe.com

bei handelt es sich um eine
bahnbrechende Technologie,
die es ermdglicht, Universalfar-
ben sowie hellere Farbtone in
nur fiinf Sekunden auszuhér-
ten. Dank der neuen PLS-Tech-
nologie wechseltL.E.Demetron
Il bei einer Sekunde Aushar-
tungszeit fiir 1/4 Sekunde von
einer beeindruckenden Aus-
gangsleistung von 1.200 mW/cm? auf eine
Hochstleistung von 1.600 W/cm2 Das
einzigartige Temperatursteuerungssystem

* Nur fiinf Sekunden zum Aus-
hérten - L.E.Demetron Il

der Demetronlampe garantiert
kiihle, durchgehend hohe Leis-
tung, ohne die Pulpa zu iberhit-
zen. Das Gerat selbst kann so-
mit nicht iiberhitzen und schal-
tet daher nie automatisch ab.
L.E.Demetron Il verfiigt (iber 5,
10 bzw. 20 Sekunden Timer-
Einstellungen sowie iiber eine
Speicheranzeige, die das zu-
letzt eingestellte Intervall angibt. Das integ-
rierte Radiometer ermdglicht die Uberprii-
fung der aktuellen Leistung.

B MAGIC FOAMCORD

KENNZIFFER 0702

Magic FoamCord ist der erste expandie-
rende A-Silikonschaum zur Sulkuserweite-
rung ohne Faden. Zur IDS 2005 eingefiihrt,
ergab eine reprasentative Umfrage unterden
Anwendern, dass Magic FoamCord bereits
heute einen herausragenden Stellenwertim
Markt genieBt und als hdchst innovatives
Produkt fiir die Retraktion geschétzt wird.

COLTENE/WHALEDENT GMBH + CO. KG
RaiffeisenstraBe 30

89129 Langenau

Tel.: 07345/805-0

Fax: 073 45/805-201

E-Mail: productinfo@coltenewhaledent.de

Mehreren Materi-
aleigenschaften  ste-
hendie Behandleraus-
gesprochen  positiv
gegeniiber. Besonders
hervorzuheben ist das
einfache Handling so-

Magic FoamCord
wurde in enger Zu-
sammenarbeitmitDDr.
Herbert Dumfahrt (Uni-
versitdit  Innsbruck)
entwickelt. Mit Magic
FoamCord steht dem

wie die miihelose Ap-
plikation des Materials
in den Sulkus. Ebenso wurde der geringe
Zeitaufwand extrem positiv bewertet.

Uber drei Viertel der Befragten sind so
begeistert von Magic FoamCord, dass sie,
gemaB eigenen Angaben, das Produkt
weiterhin verwenden werden.

nisse.

“ Magic FoamCord — hervorragende Umfrageergeb-

Behandler eine einfa-
che, Zeit sparende und
nichttraumatisierende Methode zur Verfii-
gung. Weitere Informationen sowie attrak-
tive Kennenlern-Angebote erhalten Sie im
Internet unter www.magicfoamcord.com
oder direkt bei Coltene/Whaledent unter
Telefon 073 45/80 5-0.

E TI-MAX TURBINENSERIE

KENNZIFFER 0703

Die Ti-Max Turbinenserie von NSK ver-
eintInnovation und Qualitat made in Japan.

Die Instrumente haben einen massiven
Titankorper. Die natiirliche Beschaffenheit
von Titan bietet einen sicheren Griff mit ho-
her Tastsensibilitt. Dank der Verwendung
von Titan ist es NSK méglich, Produkte her-
zustellen, die leichter und trotzdem stérker
und langlebiger sind als andere Turbinen.

NSK EUROPE GMBH
WesterbachstraBe 58
60489 Frankfurtam Main
Tel.:069/74 22 99-0

Fax: 069/74 2299 29
E-Mail: info@nsk-europe.de
www.nsk-europe.de

Die Instrumente kon-
nen flir Kupplungen ver-
schiedener Hersteller
(Kavo®, Sirona®, W&H®,
Bien-Air®) verwendet wer-
den. Das heiBt, sie konnen
an jede Behandlungseinheit
angeschlossen werden.

AlleTurbinenderTi-Max
Serie verfligen (ber das

lager und beste hygienische
Verhaltnisse. AuBerdem ha-
ben alle Instrumente der Ti-
Max Serie die Zellglasoptik-
beleuchtung, wodurch der
Zahnarzt immer eine klare
und schattenfreie Sicht hat
und einen dreifach Wasser-
strahl. Wéhrend der Be-
handlung ist es weiterhin

Clean-Head-System. Die-
ser automatisch funktionie-
rende Mechanismus wurde
entwickelt, um zu verhindern, dass Mund-
fliissigkeiten oder Keime in den Kopf des
Instruments gelangen. Das verspricht eine
langere Lebensdauer der Keramik-Kugel-

“ TiMax Turbinen - Innovation und Qua-
litdt made in Japan.

moglich die verwendete
Kartusche auszutauschen.

Die Ti-Max Turbinen
sind weitere Qualitatsprodukte aus dem
Hause NSK, die das gewohnte, iiberzeu-
gende Preis-Leistungs-Verhdltnis unter-
streichen.

* Die Beitrage in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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E NANOSIT

KENNZIFFER 0711

Das neue, anwenderfreundliche Nano-
hybrid-Composite NANOSIT bietet exzel-
lente Asthetik und hervorragende physika-
lische Eigenschaften.

Mit nur drei Farben A2,A3 und A3,5 er-
reichen Sie so Restaurationen fiir hochste

NORDISKA DENTAL AB
Auf der Hohe 51

51429 Bergisch-Gladbach

Tel.: 022 04/8101 61

Fax: 022 04/86 78 28
www.nordiskadental.de

Anspriiche. NANOSIT
ist universell einsetz-
bar, da es den meis-
ten Praxisfallen ent-
spricht. Die verein-
fachte Farbauswahl
spart Zeitund ermog-
lichteffizientesArbei-
ten. Dank seiner an-
genehmen  Konsis-
tenz ist es gut zu ver-

NANOSIT

nohybrid-Polier-Eigenschaften
und ist sowohl farbstabil als
auch rontgenopak.

NANOSIT st in der wirt-
schaftlichen 3-g-Spritze erhalt-
lich und ISO 4049 klassifiziert.

NANOSIT, 3 -g-Spritze, A2,
empf.VK: 21,00 €; NANOSIT, 3 -
g-Spritze,A3,empf.VK: 21,00 €;
NANOSIT 3-g-Spritze, A3,5,
empf.VK: 21,00 €; NANOSIT Kit

arbeiten und verklebt
nicht.Eshatbeste Na-

“ NANOSIT - mit exzellenten dsthetischen

Eigenschaften.

mitje 1 Spritze A2,A3 und A3,5,
empf.VK: 59,90 €

E VERSA-LINK®

KENNZIFFER 0712

“ Versa-Link®von Sultan Chemists.

Sultan Chemists ist ein fiihrender Her-
steller von Hygiene- und oraltherapeuti-
schen Produkten seit 1872. Versa-Link® ist
das neue Porzellan Bonding und
Reparatursystem des Unternehmens.
Versa-Link® ist das einzige Produkt mit Si-
liziumwasserstoff in der Unidose-Verpa-
ckung, das zwei Jahre Haltbarkeit garan-
tiert. Versa-Link® ist leicht zu handhaben
und richtet sich an Kliniker, die die Effekti-
vitat von Siliziumwasserstoff zu schitzen
wissen. Der Siliziumwasserstoff von Versa-
Link®istin hermetischverschlossenen Glas-
ampullen gelagert, die den Siliziumwasser-
stoff vor dem Einfluss von Luft und Licht
schiitzen. Andere Verpackungssysteme,
die wiederholt gedffnet und geschlossen
werden, setzten den Siliziumwasserstoff
Luft und Licht aus. Eine filhrende Univer-
sitit bewertete Versa-Link® und fand he-

SULTAN CHEMISTS INC.
Darmstédterstr. 7

64625 Bensheim
www.sultanchemists.com

raus, dass es im Vergleich zu anderen Ma-
terialien, die in PlastikgefdBen oder Sprit-
zen gelagert werden, einen statistisch und
belegten, signifikanten Unterschied in der
Haftfestigkeit aufweist. Nie wieder unzurei-
chend beschichtete Restaurationen. Nie
wieder unnétige Neupréparationen. Die
Unidose-Verpackung dichtet Versa-Link®
hermetisch ab und macht es so fiir zwei
Jahre haltbar.

,Versa-Link® wurde gemeinsam mit
Meinungsfiihrern und Top Universitaten
entwickelt”, sagte Dr. Clark Smith, Senior
Vice President von Sultan Chemists. ,Ein
einmaliges Verpackungssystem kombi-
niertmitden bestenInhaltsstoffen bietet et-
was, das so sonstnirgendwo und zuirgend-
einem Preis zu erhaltenist.“ Versa-Link®ist
liber das weltweite Netzwerk von Sultan
Chemists Fachhandlern zu beziehen.

ANZEIGE

Qualitit,
der man iEdﬁl’ZEit
vertrauen kann.

FA RO D utsc hland G rrbH
Gladbecher Strauie d05 [ AFE05 Krefald
Phorea: w48 (021 5102 G921 | Fa: 2 (00 21 5152 69,23

* Die Beitrage in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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E ENDO-MATE DT

KENNZIFFER 0721

Endo-Mate DT ist ein Mikromotor-Sys-
tem fiir NiTi-Feilen aller Marken von NSK. Die
Vorprogrammierungsfunktion  ermoglicht
eine hohe, effiziente Behandlung nach den
Verfahren verschiedener Feilenhersteller.
Das Steuergerét ist eine leichte, kompakte
und tragbare Einheit mit wiederaufladbarer
Batterie und bietet so mobile Einsatzbereit-
schaft an jedem Ort.

DasHandstiick des Endo-Mate DTist&u-
Berst handlich und kompakt. Es ist mit
92¢ eines der leichtesten Handstiicke der
Welt. Sein Gewicht und die schlanke Ergono-
mie ermdglichen stressfreies, effizientes Ar-
beiten auch bei langer Behandlungsdauer.

NSK EUROPE GMBH
WesterbachstraBe 58
60489 Frankfurt am Main
Tel.:069/74 22 99-0

Fax: 069/74 2299 29
E-Mail: info@nsk-europe.de
www.nsk-europe.de

Das Mikromotor-System
hat eine Drehmomentkon-
trolle mit Auto-Reverse-
Funktion, womit Frakturen
der Instrumente zuverlas-
sig verhindert werden.
Das Instrument kann
mit verschiedenen Kopfen
bestiickt werden und deckt
damit einen breiten Dreh-
zahl- und Drehmomentbe-
reich fiir alle endodonti-

dene Programme (iber
das flache Steuerpult
ausgewahlt und einge-
stellt werden konnen.
Sollte die Akkubat-
terie einmal leer sein,
kann problemlos mit
dem Netzkabel aufgela-
den und dabei weiterge-
arbeitet werden. Die In-

Sy betriebnahme des Mo-

tors erfolgt, je nach

schen Behandlungen ab.
Mit dem  Schnellkupp-
lungssystem konnen die
verschiedenen Kopfe einfach ausgewechselt
und so die Arbeitseffizienz erhoht werden.
Das Tischgerat hat einen breiten Bild-
schirm mit einem groBem Display aus Fliis-
sigkristallen. Alle Einstellungen werden auf
dem Bildschirm (ibersichtlich angezeigt.
Das Endo-Mate DT verfligt zudem iber eine
Memory-Funktion, bei der neun verschie-

arzt.

* EndoMate DT bietet alle wichtigen Funktio- \\/unsch des Anwenders,
nen und zusétzlichen Komfort fiir den Zahn-

mit dem handlichen
Schalter am Handstick-
gehéuse oder mit der FuBsteuerung (FuB-
steuerung ist optional).

Das Endo-Mate DT Mikromotor System
von NSK ist fiir alle endodontischen Be-
handlungen in der Zahnarztpraxis einsetz-
bar und bietet dem Zahnarzt alle wichtigen
Funktionen und zusatzlichen Komfort fiir
seine Arbeit.

E THERMOPLASTISCHE WURZELFULLSYSTEME

KENNZIFFER 0722

Verschiedene Fiilltechniken mit er-
warmter Guttapercha wurden entwickelt.
Die Randdichte der thermischen Obturation
soll jener der lateralen Kondensation iiberle-
gensein, eine Zeitersparnis fiir den Praktiker
ist bei einigen thermoplastischen Systemen
maglich.

SoftCore- und OneStep-
Obturatorsystem

Fiilltechniken mit Obturatoren und Al-
pha-Guttapercha sind
verbreitet. Alpha-Gut-
tapercha schmilzt bei
niedrigerer Temperatur
undistbesonderskleb-
rig. Damit fertig be-
schichtete Kunststoff-
Tréagerstifte haben ei-
nen Handgriff oder

LOSER & CO GMBH
Benzstr. 1-3

51381 Leverkusen
Tel.:02171/7066 70
Fax: 02171/70 66 66
E-Mail: info@loser.de

werden in einer Klemmpinzette fixiert und
anschlieBend in einem Heizgerét erwarmt
(Bild 1).

Nach dem Erwdrmen und der Plastifizie-
rung der Guttaperchaauf dem Obturator wird
dieser in entsprechender ISO-GroBe im
Kanal mittels der
Pinzette auf Arbeits-
lange vorgeschoben
und dort belassen,
wahrend die Gutta-
percha  aushartet
(Bild 2, Klin.).

Solche Obturatoren sind einfach zu
handhaben, da sie dem Behandler als
,Handinstrumente® grundsétzlich vertraut
sind. Die Verwen-
dung einer Klemm-
pinzette, wie beim
OneStep-System, er-
leichtert das Vorge-
hen besonders bei
mehrwurzligen Zah-
nen (Bild 3, klin.).

Zudem sind die
Materialkosten durch den Wegfall der auf-
wandigen Handgriffe deutlich giinstiger.

Multi-Fill

Thermoplastische Wurzelfiillungen kon-
nen auch ausschlieBlich mit Guttapercha
erfolgen. Bei der urspriinglich von John
McSpadden vorge-
stellten Multi-Phase
Technik (Bild 4, Multi
Fill) wird Guttapercha
unterschiedlicher Konsistenz und Festigkeit
aus einer Spritze auf eine Forderspirale aus
NiTi aufgebracht
(Bild 5, McSpad-
den Compactor).

Mit diesem ,,Compactor* wird die Gutta-
percha-Fiillung, ggf. auch ohne Sealer, im
Kanal eingebracht
(Bild 6, Fiillung) und
sekundenschnell ver-
dichtet. Die Multi-Fill
. : Technik lasst sich
auch als Hybridtechnik anwenden, bei der
ein vorher eingepasster Guttapercha-Point
umfiillt wird. Untersuchungen belegen die
Dichtigkeit der kostenglinstigen Multi-Fill
Methode. Die Anwendung sollte gelibt wer-
den. Fiir die vorgestellten Fiillsysteme bietet
Loser & Co einen Test ohne Risiko.

* Die Beitrage in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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E DIAGNODENT PEN FLIPOVER

KENNZIFFER 0741

ZurIDS 2005 wurde der KaVo DIAGNO-
dentpen, mitdem sowohlApproximal-, Fis-
suren- und Glattflichenkaries als auch
Konkremente in Parodontaltaschen sicher
aufgesplrt werden konnen, vorgestellt.
Jetzt steht fiir den Fachhandel in Form ei-
nes Flipovers und eines Amortisations-
rechners neues Verkaufsmaterial zur Ver-
fligung.

Als Argumentationsunterlage fiir den
Fachhandel bietet KaVo nun neben einem
neuen DIAGNOdent Flipover auch einen
Amortisationsrechner an. Beide dienen als
ideale Informationsmedien und Verkaufs-

KAVO DENTAL GMBH
Bismarckring 39

88400 Biberach

Tel.: 07351/56-0

Fax: 07351/56-14 88
E-Mail: info@kavo.de

www.kavo.com

hilfsmittel fir interessierte Zahn-
arztinnen und Zahnérzte.

Der Flipover beleuchtet
u.a. die Relevanz der Karies-
friiherkennung, erklért die Diag-
nostik mittels des DIAGNOdent

~

sationsrechner auf Basis einer
Befragung von erfolgreichen
DIAGNOdent-Anwendern zu den
Auswirkungen des Gerateein-
satzes auf das Praxisprofil. Das
positive Ergebnisist erstaunlich.

“Q

pen im Gegensatz zu anderen
Methoden und geht auf die
Maglichkeiten des Klinischen
Einsatzes ein. Herausgestellt wird auch
die lasergenaue und unbestechliche Karies-
diagnostik mit dem DIAGNOdent pen: 90%
der Karieslasionen werden erkannt. Die
Diagnostik-Qualitat mit dem Laser-Floures-
zenz-Verfahren des DIAGNOdent pen st wis-
senschaftlich hinreichend abgesichert.

Der Amortisationsrechner (im Internet
unter www.kavo.com/calc) verdeutlicht,
welche Auswirkungen die Verstarkung der
Prophylaxe und der Einsatz moderner Me-
thoden fiir die Kariesfriiherkennung fiir die
Praxis haben. Entwickelt wurde der Amorti-

“ Flipover und Amortisa-
tionsrechner fiir den KaVo
DIAGNOdent pen erhéltlich.

Der DIAGNOdent pen ist ein
kleines, kompaktes und kabello-
ses Handstiick, das sowohl iiber
eine akustische als auch digitale Anzeige
verfligt. Zusatzlich zur Kariesdetektion im
Approximalbereich, bei Fissuren und Glatt-
flachen wird der DIAGNOdent pen mit einer
speziellen Sonde kiinftig zur Konkrementde-
tektion in Paro-Taschen eingesetzt werden
konnen. Die Sonde ermdglicht in einem Ar-
beitsgang die Messung der Taschentiefe und
Uberpriifung der Sauberkeit der Tasche. Be-
gleitende wissenschaftliche Untersuchun-
gen haben gezeigt, dass Konkremente signi-
fikant besser erkannt werden und die Hei-
lungserfolge wesentlich besser sind.

E VISTASCAN

KENNZIFFER 0742

Zwei neue Universitatsstu-
dienbestétigen einmal mehr die
hohe diagnostische Qualitat des
Speicherfolien-Systems Vista-
ScanvonDiirr Dental. Dabei ste-
hen die Diagnosesicherheit und
derzuverldssige Einsatzim Pra-
xisalltag im Vordergrund. So
zeigteine Studie der ACTAAms-

gut diagnostizieren wie mit dem
konventionellen Film. Einem
zum Vergleich herangezogenen
Speicherfolien-System  zeigte
sich VistaScan iiberlegen.

Der Einsatz von Speicherfo-
lien hat denVorteil, dass wie ge-
wohnt gerdntgt wird, die Daten
aber digital zur Verfiigung ste-

terdam, dass einzig die Licht-
schutzhiillen von Diirr Dental
wirksam gegen Lichteinstrah-
lung abschirmen. Licht l6scht die gespei-
cherte Bildinformation und reduziert die
diagnostische Sicherheit. Danische Wissen-
schaftler, die menschliche Kiefergelenke mit
drei verschiedenen Rontgenaufnahmesys-
temen untersuchten, fanden heraus: Mit
VistaScan lassen sich Kondylen-Abflachun-
gen und Kondylen-Schadigungen ebenso

DURR DENTAL GMBH & CO. KG
Hopfigheimer StraBe 17

74321 Bietigheim-Bissingen
Tel.:07142/705-3 40

Fax: 07142/7 05-2 88

E-Mail: info@duerr.de

www.duerr.de

“ Hohe diagnostische Qua-
litdt von VistaScan in Stu-
dien bewiesen.

hen und bestehende Rontgen-
gerate weiter genutzt werden
konnen. Dadurch vereinfacht
sich die Praxis-Administration; es wird Zeit,
Platz und Geld gespart.

Die Genauigkeit in der Diagnose haben
nun Wissenschaftler an der Universitdt Ko-
penhagen untersucht, wobei VistaScan und
ein weiteres Speicherfolien-System mit ei-
nem herkdmmlichen Film (,,analoges Ront-
gen“) verglichen wurden. Die Wissenschaft-
ler erstellten Tomogramme menschlicher
Unterkiefergelenke und lieBen sie von einer
Gruppe Radiologen auswerten. Die verglei-
chende Analyse ergab: Nur das VistaScan-
System erlaubte stets eine ebenso treffsi-
chere Diagnose wie der konventionelle Film.
Mit beiden lieBen sich Kondylen-Abflachun-
gen und Kondylen-Schadigungen sicherer

erkennen als mit einem zweiten Speicherfo-
lien-System, das zum Vergleich herangezo-
genwurde.

Dariiber hinaus erweisen sich die Licht-
schutzhiillen von Diirr Dental, welche die
Aufgabe haben, vor Licht und Speichel zu
schiitzen, als besonders effektiv.2 Wissen-
schaftler der Universitat ACTA verglichen
Lichtschutzhiillen verschiedener Hersteller,
indem sie nach dem Rontgenvorgang zum
Beispiel 15 Minuten verstreichen lieBen, be-
vor sie die Folien einscannten und diagnosti-
zierten. In dieser Zeit wurden die verpackten
Filme beiTageslichtund alternativ bei Raum-
beleuchtung bzw.in der Dunkelheit gelagert.
Damit simulierten die Wissenschaftler den
Fall, dass die Praxis-Assistenzim Routinebe-
trieb nicht immer Zeit findet, die belichtete
Folie sofort auszulesen. Das Ergebnis: Allein
bei den Lichtschutzhiillen von Diirr Dental
wurde kein signifikanter Unterschied fiir die
Kariesdiagnose-Sicherheit festgestellt. ,Nur
die Lichtschutzhiillen von Diirr Dental boten
unter allen gemessenen Bedingungen
Schutz“, so das Urteil der Wissenschaftler.

Die Studien sowie weiteres Informa-
tionsmaterial konnen kostenlos bei Diirr
Dental angefordert werden.

* Die Beitrage in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.
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EINRICHTUNG

E U3000

DasJahr2006 startet ULTRADENT nicht
nur mitinnovativen Behandlungseinheiten.
Die Miinchener Dental Manufaktur prasen-
tiertauch das erweiterte Programm U 3000
flir die Praxismodernisierung/Teilmoderni-
sierung. Der Kompaktplatz U 3000 bietet
nahezu alle Moglichkeiten fiir eine wirt-
schaftliche und zuverldssige Modernisie-
rung der Zahnarztpraxis. Der professionelle
Arbeitsplatz mit Cart oder stuhimontiertem
Schwenkarm bedient sich dafiir der be-
wéhrten ULTRADENT-Technologie miteiner
besonders variablen Ausstattung, bei be-
stem Preis-Leistungs-Verhaltnis.

Egal ob Sie gerade eine Praxis (iber-
nehmen oder erweitern wollen, oder ihre
Behandlungseinheit einfach nur moderni-
sieren wollen: Der U 3000 Kompakiplatz
bietet fiir ihre Praxis ein Konzept, mit dem
Sie alles, was Sie sich wiinschen und alles,
worauf Sie nicht mehr verzichten wollen,
realisieren konnen. U 3000 ist entweder als
Cart mit einem stabilen, kippsicheren Fahr-
gestell oder mit einem stuhlmontierten

hen zur Verfiigung, die Instrumente konnen
individuell und in beliebiger Reihenfolge
bestiickt werden. Sogar mit Multimedia-
komponenten und Spezialantrieben kann U
3000 ausgestattet werden. Die neue Echt-
glas-Anzeige zur Steuerung der Instru-
mente wird allen Anforderungen nach Hy-
giene und Ablesbarkeit in hdchstem MaBe
gerecht.Alle Instrumenten-Funktionen las-

ULTRADENT

Dental-Medizinische Gerdte GmbH & Co. KG
Miinchen

Tel.: 089/42 09 92-70

Fax: 089/42 09 92-50

info@ultradent.de
www.ultradent.de

sensich (iber den FuBan-
lasser  steuern. Die
Hande bleiben fiir die Pa-
tientenbehandlung frei.
U 3000 ist auch in einer
Rechts-/Linkshdnder-
Version lieferbar.

Ein weiterer Vorteil
des modularen Aufbaus
der Behandlungseinhei-
ten: Die Ausstattung der
Instrumente kann indivi-
duell und unabhéngig

gewéhlt werden. Somit a-dec 500 vereint modernes Design und

ist jede ULTRADENT Bg-  Funktionalitat.
handlungseinheit exakt
auf die Wiinsche und Bediirfnisse der Be-
handler abzustimmen. Auch in Verbindung
mit Fremdarbeitsplatzen kann das ULTRA-
DENT-Modulsystem eingesetzt werden.
Entsprechende Anschluss- und Kupplungs-
elemente sorgen fiir die notwendigen Ver-
bindungen.

U 3000 stehtin derVarianten EX, mitin-

| Schwenkarm ausgestattet. 6 Kocher ste-  tegriertem Anschlusskasten und als ABS

(mitangebauterAbsaugung) zurVerfligung.
Eine spezielle Klinik-Version erfiillt sogar
alle Bestimmungen fiir OP-Rdume.

Fordern Sie noch heute die Unterlagen
zu diesem innovativen Arbeitsplatzkonzept
bei ULTRADENT oder bei Ihrem Dental-
Fachhéndler an. Weitere Informationen fin-
den Sie auch im Internet unter: www.ultra-
dent.de

* Die Beitrage in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht immer die Meinung der Redaktion wider.

PN 0z

075



076

ZAHNTECHNIK

| herstellerinformationen*

E VINTAGE ZR

Die steigenden Anspriiche nach dsthe-
tischen, metallfreien Restaurationen fiihr-
ten zu der Entwicklung des neuen VINTAGE
ZR Verblendkeramiksystems. Mit VINTAGE
ZR lassen sich alle erhaltlichen Zirkonoxid-
Geriistsysteme verblenden.

Neben den werkstoffspezifischen Vor-
teilenwurden die VINTAGE ZR Keramikmas-
sen fiir eine rationelle Arbeitstechnik konzi-
piert. Diese erreichte man durch eine
besonders feine und homogene Partikel-
struktur der ZR Opaque-Dentine und Den-
tinmassen, die bereits bei extrem diinnen
Schichtstédrken eine natiirliche Farbwieder-
gabe gewahrleisten.

Nattirlich setzen wirauch in diesem Ke-
ramiksystem auf unsere bekannten OPAL-
Inzisalmassen. Mit der Anwendung der VIN-

SHOFU DENTAL GMBH
Am Briill 17

40878 Ratingen
Tel.:02102/86 64-0

Fax: 021 02/86 64-65

E-Mail: info@shofu.de
www.shofu.de

Classical Farbsystem bei
geringen  Schichtstar-
ken.

Auf den Punkt ge-
bracht bietet das VIN-
TAGE ZRVerblendsystem
vielseitige Vorteile:

e Geringe Investitions-
kosten durch modulare
Systemzusammenstel-
lung

e Exzellente Farbabstim-
mung zu natlrlichen
Zéhnen

Vintage ZR - ein Verblendkeramiksystem fiir alle erhéltlichen Zirkonoxid-

Geriistsysteme.

TAGE ZR Inzisal- und einem umfangreichen
Angebot antransluzenten Effektmassen er-
zielt man eine naturidentische Lichttrans-
mission unter allen Lichtverhéltnissen.

Die speziell entwickelten Opaque-Liner
ermdglichen es, die Opazitat des Geriistes
patientengerecht zu steuern. Dies fiihrt zu
einem schnellen und rationellen Schicht-
aufbau und absoluter Farbtreue zum VITA*

e Umfangreiche Anwen-
dungsmaglichkeiten fiir
alle gangigen Kronen-
und Briickenkonstruktionen aus Zirkonoxid
¢ Hohe Farbgenauigkeit und Farbtreue zum
VITA* Classical Farbsystem

e Einfaches Handling

¢ Umfangreiches Angebot transluzenter In-
zisal- und Effektmassen

*VITAist ein eingetragenes Warenzeichen der VITA
Zahnfabrik, Bad S&ckingen.

E ZAHNCOUNTER

Auch Praktisches kann hochésthetisch
sein—das beweist jetzt der neue DENTSPLY
Zahncounter: Die Aufbewahrungseinheit in
elegantem Design mit fiinf flachen Schub-
laden fiir jeweils (iber 500 Front- oder Sei-
tenzéhne kann individuell bestiickt und ge-
stapelt werden.

Wie die Genios® Prothesenzéhne
zeichnet sich auch der DENTSPLY Zahn-
counter dadurch aus, funktionell und
gleichzeitig asthetisch zu sein: Fiinf voll-
stindig ausziehbare und mit einer Stopp-
vorrichtung versehene, elegant geschwun-
gene Schubladen konnen individuell be-
stiickt werden — mit einem jeweiligen Fas-
sungsvermogen fir 84 x 6 (= 504)

DEGUDENT GMBH
Postfach 13 64

63403 Hanau
Tel.:06181/59-5576
Fax: 06181/59-58 58
E-Mail: info@degudent.de
www.degudent.de

Der neue DENTSPLY Zahncounter: Mobiliar zum Aufbewahren von Zéhnen kann
auch asthetisch sein.

DENTSPLY-Frontzahne (z.B. Genios® A-
Frontzdhne) bzw.64 x 8 (= 512) DENTSPLY-
Seitenzéhne (z.B. Genios® P-Seitenzahne).
Das moderne, ansprechende Design der
praktischen Aufbewahrungseinheit wird

dabei noch durch
harmonische Zwei-
Farben-Kombinatio-
nen aus heller Bu-
che mit anthrazit-
farbenen Schubla-
den unterstrichen.
Und um weitere Ka-
pazititen auf Platz
sparende Weise zu
schaffen, lasst sich
der kompakte Zahn-
counter auch prob-
lemlos stapeln.

Beziehen kann
das zahntechnische
Labor den neuen
DENTSPLY  Zahn-
counter ab sofort
tiber den dentalen Fachhandel. Weitere
Informationen sind im Internet unter
www.dentsply-degudent.de oder unter der
Telefonnummer 0 61 81/59 59 45 erhalt-
lich.

* Die Beitrage in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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01000

Henry Schein Dental Depot GmbH
01099 Dresden

Tel. 0351/49 28 60

Fax 0351/4928617

E-Mail: info.dresden @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
01129 Dresden

Tel. 0351/8 5370-0

Fax 0351/85370-22

E-Mail: alpha.dresden @nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

GERL GMBH

01277 Dresden

Tel. 0351/3197 80

Fax 0351/31978 16
E-Mail: dresden @gerl-dental.de
Internet: www.gerl-dental.de

02000

PLURADENT AG & CO.KG
Niederlassung Gorlitz
02828 Gorlitz

Tel. 03581/4054 54
Fax 03581/4094 36
E-Mail: goerlitz@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
02977 Hoyerswerda

Tel. 03571/4259-0

Fax 03571/4259-22

E-Mail: alpha.hoyerswerda @nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

03000

PLURADENT AG & CO.KG
Niederlassung Cottbus
03048 Cottbus

Tel. 0355/3 83 3624
Fax 0355/3 833625
E-Mail: cottbus @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
03050 Cottbus

Tel. 0355/793979

Fax 0355/790124

E-Mail: info.cottbus @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

04000

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
04108 Leipzig

Tel. 0341/70214-0

Fax 0341/70214-22

E-Mail: nwd.leipzig@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
04108 Leipzig

Tel. 0341/215990

Fax 0341/21599 20

E-Mail: info.leipzig@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

DENTAL 2000

Full-Service-Center GMBH & CO. KG
04129 Leipzig

Tel. 0341/9 04 06-0

Fax 0341/90406 19

E-Mail: info.|@dental2000.net

Internet: www.dental2000.net

‘oz B

HAUSCHILD & CO. GMBH
04720 Débeln

Tel. 03431/71310
Fax 03431/713120

E-Mail: pleonhardt@hauschild-doebeln.de

Internet: www.hauschild-dental.de

06000

PLURADENT AG & CO.KG
Niederlassung Halle
06108 Halle

Tel. 0345/29841-3
Fax 0345/298 41-40
E-Mail: halle @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Garlichs & Sporreiter Dental GmbH
06449 Aschersleben

Tel. 03473/911818

Fax 03473/911817

GARLICHS & DENTEG GMBH
06618 Naumburg

Tel. 034 45/7049 00

Fax 034 45/7500 88

000

DENTAL MEDIZIN SCHWARZ KG
07381 PéBneck

Tel. 03647/4127 12

Fax 03647/419028

E-Mail: info@dentalmedizinschwarz.de
Internet: www.dentalmedizinschwarz.de

JENA DENTAL GMBH
07743 Jena

Tel. 03641/458 40
Fax 03641/458 45
E-Mail: info.j@dental2000.net
Internet: www.jenadental.de

PLURADENT AG & CO.KG
Niederlassung Jena
07743 Jena

Tel. 03641/8296 48
Fax 036 41/8296 49
E-Mail: jena@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
07745 Jena

Tel. 03641/2942 11

Fax 036 41/294255

E-Mail: info.jena@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

08000

Altmann Dental GmbH & Co. KG
08525 Plauen

Tel. 03741/525503

Fax 03741/5249 52
E-Mail: info@altmanndental.de
Internet: www.altmanndental.de

Bonig-Dental GMBH

08525 Plauen

Tel. 037 41/52 0555

Fax 037 41/52 06 66
E-Mail: boenig-dental @t-online.de
Internet: www.Boenig-Dental.de

09000

AD. & WCH. WAGNER GMBH & CO.KG
09111 Chemnitz

Tel. 0371/56 36-1 66

Fax 0371/56 36-177

E-Mail: infoCHM @wagner-dental.de
Internet: www.wagner-dental.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
09130 Chemnitz

Tel. 0371/51060

Fax 0371/5106 71

E-Mail: info.chemnitz@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

MeDent GMBH SACHSEN
DENTALFACHHANDEL

09116 Chemnitz

Tel. 0371/3503 86

Fax 0371/3503 88

E-Mail: info.medent@jenadental.de
Internet: www.medent-sachsen.de

PLURADENT AG & CO. KG
Niederlassung Chemnitz

09247 Chemnitz
Tel. 037 22/5174-0
Fax 03722/5174-10

E-Mail: chemnitz@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

10000

WOLF + HANSEN DENTAL DEPOT
DENTALMEDIZINISCHE
GROSSHANDLUNG GMBH

10119 Berlin

Tel. 030/44 04 03-0

Fax 030/44 04 03-55

E-Mail: vertrieb @ wolf-hansen.de
Internet: www.wolf-hansen.de

MULTIDENT Dental GmbH
10589 Berlin

Tel. 030/2829297
Fax 030/2829182
E-Mail: berlin@multident.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
10589 Berlin

Tel. 030/34677-0

Fax 030/34677-174

E-Mail: info.berlin@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

ERICH WILHELM GMBH
10783 Berlin

Tel. 030/23 63 65-0
Fax 030/23 63 65-12
E-Mail: berlin@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

NWD Berlin

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
12099 Berlin

Tel. 030/217341-0

Fax 030/217341-22

E-Mail: nwd.berlin@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

DENTAL 2000

Full-Service-Center GMBH & CO. KG
12529 Berlin-Schonefeld

Tel. 030/643499778

Fax 0341/90406 19

E-Mail: info.b @ dental2000.net
Internet: www.dental2000.net

GARLICHS & PARTNER
DENTAL GMBH & CO. KG
13086 Berlin

Tel. 030/927994 23
Fax 030/927994 24

GOTTSCHALK DENTAL -

DENTAL DEPOT

13156 Berlin

Tel. 030/47 75 24-0

Fax 030/47 7524 26

E-Mail: Gottschalk_Dental_GmbH@
t-online.de

SINDBERG DENTAL GmbH
13357 Berlin-Gesundbrunnen
Tel. 030/4617055

Fax 030/466003 11
E-Mail: info@sindberg-dental.de
Internet: www.sindberg-dental.de

LIPSKE DENTAL GMBH
13409 Berlin

Tel. 030/4918048

Fax 030/4926470
E-Mail: team @lipske-dental.de
Internet: www.lipske-dental.de

NWD Berlin

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
15234 Frankfurt/Oder

Tel. 0335/6 06 71-0

Fax 0335/6 06 71-22

E-Mail: frisch.frankfurt@ nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

GEO POULSON (GMBH & CO.)
Dental-Mediz.Fachhandel
17033 Neubrandenburg

Tel. 0395/582 0035

Fax 0395/5 820037
E-Mail: info@geopoulson.de
Internet: www.geopoulson.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Waren-Miiritz
17192 Waren-Miiritz

Tel. 03991/64380

Fax 03991/64 38 25
E-Mail: waren @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Greifswald
17489 Greifswald

Tel. 03834/79 89 00

Fax 03834/7989 03
E-Mail: greifswald @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
17489 Greifswald

Tel. 038 34/8557 34

Fax 038 34/8557 36

E-Mail: info.greifswald @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Rostock
18055 Rostock

Tel. 0381/49 11-40
Fax 0381/4911-430
E-Mail: rostock @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

GARLICHS & PARTNER

DENTAL GMBH

19002 Schwerin

Tel. 04 41/9 55 95-0
Fax 04 41/5087 47

Henry Schein Dental Depot GmbH
19055 Schwerin

Tel. 03855/92303

Fax 0038 55/92 3099

E-Mail: info.schwerin @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

MULTIDENT Dental GmbH
19063 Schwerin

Tel. 0385/66 20 22 od. 23
Fax 03 85/66 20 25

20000

DENTAL 2000 GMBH & CO.KG
22049 Hamburg

Tel. 040/68 94 84-0

Fax 040/6894 8474
E-Mail: info.hh @ dental2000.net
Internet: www.dental2000.net

PLURADENT AG & CO.KG
22083 Hamburg

Tel. 040/3290 80-0

Fax 040/329080-10
E-Mail: hamburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de



Henry Schein Dental Depot GmbH
22419 Hamburg

Tel. 040/61 18 40-40

Fax 040/61 18 40-47

E-Mail: info.hamburg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

GEO POULSON (GMBH & CO.)
Dental-Mediz. Fachhandel
22453 Hamburg

Tel. 040/5 14 50-0

Fax 040/51450-1 11
E-Mail: info@geopoulson.de
Internet: www.geopoulson.de

MULTIDENT Dental GmbH
22453 Hamburg

Tel. 040/51 40 04-0
Fax 040/5184 36

THIEL KG (GMBH & CO.)

22525 Hamburg

Tel. 040/853331-0

Fax 040/8533 3144
E-Mail: thiel. hamburg @ nwdent.de
Internet: www.thiel-dental.de

DENTAL BAUER GMBH & CO.KG
Hotline Hamburg

Hamburg

Tel. 0180/4 0003 86

Fax 0180/4 0003 89

E-Mail: hamburg @dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Liibeck
23556 Libeck

Tel. 0451/87 99 50

Fax 04 51/87 99-5 40
E-Mail: luebeck @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Kiel
24103 Kiel

Tel. 0431/33930-0
Fax 0431/33930-16
E-Mail: kiel @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

MULTIDENT Dental GmbH
24105 Kiel

Tel. 0431/57089 20

Fax 0431/5708561

Henry Schein Dental Depot GmbH
24147 Klausdorf/Kiel

Tel. 0431/7996 70

Fax 0431/79967 27

E-Mail: info@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Flensburg
24941 Flensburg

Tel. 0461/90 33 40

Fax 0461/98165

E-Mail: flensburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

ADOLF GARLICHS KG
DENTAL DEPOT

26019 Oldenburg

Tel. 04 41/95 59 50

Fax 04 41/955 9599
E-Mail: info @ garlichs-dental.de

NWD Nord

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
26123 Oldenburg

Tel. 04 41/9 33 98-0

Fax 04 41/9 33 98-33

E-Mail: nwd.oldenburg@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

WOLF+HANSEN DENTAL DEPOT
26123 Oldenburg

Tel. 0441/9808120

Fax 0441/9808 1255
E-Mail: vertrieb @ wolf-hansen.de
Internet: wolf-hansen.de

MULTIDENT Dental GmbH
26125 Oldenburg

Tel. 04 41/9.30 80

Fax 04 41/9308199
E-Mail: oldenburg @multident.de
Internet: www.multident.de

DENTAL BAUER GMBH & CO. KG
26135 Oldenburg

Tel. 04 41/204 90-0

Fax 04 41/204 90-99

E-Mail: oldenburg @dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Wegesend Dental Depot GmbH
26789 Leer

Tel. 0491/9299 80

Fax 04 91/9299-8 50
E-Mail: leer@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

ABODENT GMBH

27432 Bremervorde

Tel. 04761/5061

Fax 04761/50 62
E-Mail: contact@abodent.de
Internet: www.abodent.de

SUTTER & CO. DENTAL
27753 Delmenhorst

Tel. 04221/13437
Fax 04221/801990

Wegesend Dental Depot GmbH
28219 Bremen

Tel. 04 21/3 86 33-0

Fax 04 21/3 86 33-33
E-Mail: bremen @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

LEICHT & PARTNER DENTAL GMBH
28237 Bremen

Tel. 0421/612095

Fax 0421/6 16 34 47

E-Mail: leichtHB@aol.com

Henry Schein Dental Depot GmbH
28359 Bremen

Tel. 0421/2011010

Fax 0421/20110 11

E-Mail: info.boremen @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

MSL-Dental-Handels GmbH
29356 Brockel bei Celle

Tel. 05144/4904 00
Fax 05144/4904 11
E-Mail: team @msl-dental.de
Internet: www.msl-dental.de
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DEPPE DENTAL GMBH
30559 Hannover

Tel. 0511/959 97-0

Fax 0511/59 97-44
E-Mail: info@deppe-dental.de
Internet: www.deppe-dental.de

MULTIDENT Dental GmbH
30625 Hannover

Tel. 0511/53005-0
Fax 0511/5300569
E-Mail: info @ multident.de
Internet: www.multident.de

PLURADENT AG & CO.KG
30625 Hannover

Tel. 0511/544 44-6

Fax 05 11/5 44 44-7 00
E-Mail: hannover@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
30659 Hannover

Tel. 0511/615210

Fax 0511/6 152199

E-Mail: info.hannover@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

van der Ven-Dental & Co. KG
32049 Herford

Tel. 05221/7 63 66-60
Fax 05221/7 63 66-69
E-Mail: owl@vanderven.de
Internet: www.vanderven.de

NWD Nordwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
32051 Herford

Tel. 05221/34692-0

Fax 05221/3 46 92-22
E-Mail: nwd.herford @nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

MULTIDENT Dental GmbH
33100 Paderborn

Tel. 05251/16 32-0

Fax 05251/65043
E-Mail: paderborn @ multident.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
33395 Giitersloh

Tel. 05241/97000

Fax 05241/970017

E-Mail: info@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Bielefeld
33605 Bielefeld

Tel. 0521/92298-0

Fax 0521/92298 22
E-Mail: bielefeld @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
34117 Kassel

Tel. 0561/8104 60

Fax 0561/8 1046 22

E-Mail: info.kassel @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

PLURADENT AG & CO.KG
Niederlassung Kassel
34123 Kassel

Tel. 0561/58 97-0

Fax 0561/5897-1 11
E-Mail: kassel @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

PLURADENT AG & CO.KG
Niederlassung Marburg
35039 Marburg

Tel. 06421/61006

Fax 0642 1/6 69 08
E-Mail: marburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
35394 GieBBen

Tel. 0641/48011-0

Fax 0641/48011-11

E-Mail: info@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
36037 Fulda

Tel. 0661/38081-0

Fax 0661/38081-11

E-Mail: info.fulda @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Anton Kern GmbH
Niederlassung Fulda

36043 Fulda

Tel. 0661/44048

Fax 0661/4 5547
E-Mail: fulda@kern-dental.de
Internet: www.kern-dental.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
37075 Gottingen

Tel. 0551/307 97 94

Fax 0551/307 97 95

E-Mail: info.goettingen @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

MULTIDENT Dental GmbH
37081 Gottingen

Tel. 0551/6 93 36 30

Fax 0551/6 84 96

E-Mail: goettingen @multident.de

PLURADENT AG & CO.KG
Niederlassung Braunschweig
38100 Braunschweig

Tel. 0531/24 23 80

Fax 0531/4 66 02

E-Mail: braunschweig @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

PLURADENT AG & CO.KG
Niederlassung Magdeburg
39112 Magdeburg

Tel. 0391/7 311235 od. 36
Fax 0391/7311239
E-Mail: magdeburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

NWD Ost

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
39112 Magdeburg

Tel. 0391/6 62 53-0

Fax 0391/6 62 53-22

E-Mail: alpha.magdeburg@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

DEPPE DENTAL GMBH

39576 Stendal

Tel. 03931/217181

Fax 03931/7964 82
E-Mail: info.sdl@deppe-dental.de
Internet: www.deppe-dental.de

GARLICHS & FROMMHAGEN
DENTAL GMBH

39619 Arendsee

Tel. 039384/27291

Fax 039384/27510
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Henry Schein Dental Depot GmbH
40547 Dusseldorf

Tel. 0211/52810

Fax 0211/5281122

E-Mail: info.duesseldorf @ henryschein.de

Internet: www.henryschein.de

Dental Bauer GmbH & Co. KG
40670 Meerbusch/Diisseldorf

Tel. 02159/69 49-0

Fax 02159/69 49 50

E-Mail: meerbusch @dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

NWD Alpha
Nordwest Dental GmbH & Co. KG

41179 Ménchengladbach-Holt/Nordpark

Tel. 02161/57317-0
Fax 02161/5731722
E-Mail:

alpha.moenchengladbach@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
42275 Wuppertal-Barmen

Tel. 0202/266 73-0

Fax 02 02/2 66 73-22

E-Mail: nwd.wuppertal @ nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Dortmund
44263 Dortmund

Tel. 0231/9410470

Fax 0231/433922
E-Mail: dortmund @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
44269 Dortmund

Tel. 0231/56 76 40-0

Fax 0231/56 76 40-10

E-Mail: info.dortmund @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NDW Alpha

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
45127 Essen

Tel. 0201/82192-0

Fax 0201/82192-22

E-Mail: alpha.essen@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de
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Henry Schein Dental Depot GmbH
45127 Essen

Tel. 0201/24 74 60

Fax 0201/2223 38

E-Mail: info@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
45219 Essen-Kettwig

Tel. 02054/95 28-0

Fax 02054/827 61

E-Mail: nwd.essen@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
47051 Duisburg

Tel. 0203/28 64-0

Fax 02 03/28 64-2 00

E-Mail: info@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

van der Ven-Dental & Co. KG
47269 Duisburg

Tel. 0203/76 80 80

Fax 0203/76808 11
E-Mail: info@vanderven.de
Internet: www.vanderven.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
48149 Miinster

Tel. 0251/8 26 54

Fax 0251/827 48

E-Mail: info.muenster@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

NWD Nordwest — Nordwest Dental GmbH
& Co. KG (Wilh. Bulk)

48149 Miinster

Tel. 0251/98151-0

Fax 0251/98151-22

E-Mail: bulk.muenster @nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

NWD Nordwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
48153 Miinster

Tel. 0251/76 07-0

Fax 0251/7807517

E-Mail: ccc@nwdent.de

Internet: www.nwdent.de

KOHLSCHEIN DENTAL TEAM
MUNSTERLAND (KDM)

48341 Altenberge

Tel. 02505/9 3250

Fax 02505/93 25 55
E-Mail: info@kdm-online.de
Internet: www.kdm-online.de

NWD Nordwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
49074 Osnabriick

Tel. 0541/35052-0

Fax 0541/35052-22

E-Mail: nwd.osnabrueck@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Osnabriick
49084 Osnabriick

Tel. 0541/9 57 40-0

Fax 0541/9 57 40-80
E-Mail: osnabrueck @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

50000

MPS Dental GmbH

50858 KdIn

Tel. 022 34/95 89-0

Fax 022 34/95 89-1 54
E-Mail: mps.koeln @nwdent.de
Internet: www.mps-dental.de

DENTIMED

KERZ + BAUER DENTAL GMBH
50935 KdIn

Tel. 0221/4301071

Fax 0221/4332 11

E-Mail: dentimed @netcologne.de

GERL GMBH
DENTALFACHHANDEL
50996 KoIn

Tel. 0221/5469 10
Fax 0221/5469115
E-Mail: info@gerl-dental.de
Internet: www.gerl-dental.de

NWD Alpha

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
52068 Aachen

Tel. 0241/96047-0

Fax 0241/96047-22

E-Mail: alpha.aachen@nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Pluradent AG & Co KG
Niederlassung Bonn
53111 Bonn

Tel. 0228/7263 50
Fax 0228/7263-5 55
E-Mail: bonn@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

HESS & SCHMITT
54292 Trier

Tel. 06 51/4 56 66
Fax 0651/7 6362

Henry Schein Dental Depot GmbH
55116 Mainz

Tel. 06131/27 5530

Fax 06131/27553-11
E-Mail: info.mainz @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

ALTSCHUL DENTAL GMBH
55120 Mainz

Tel. 06131/62020
Fax 06131/6202 41
E-Mail: info@altschul.de
Internet: www.altschul.de

ECKERT-DENTAL HANDELSGES. MBH
55122 Mainz

Tel. 06131/37 5700

Fax 06131/37 57 041

E-Mail: info @ eckert-dental.de

Internet: www.eckert-dental.de

BRUNS + KLEIN
DENTALFACHHANDEL GMBH
56072 Koblenz

Tel. 0261/9275 00

Fax 0261/927 50 40

E-Mail: webmaster @ BK-Dental.de
Internet: www.BK-Dental.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
57078 Siegen

Tel. 0271/8 90 64-0

Fax 0271/8 90 64-33

E-Mail: nwd.siegen @nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Gerl GMBH

58097 Hagen

Tel. 02331/85063
Fax 02331/880114
E-Mail: hagen @ gerl-dental.de
Internet: www.gerl-dental.de

HAUSCHILD & CO. GMBH
DENTAL DEPOT

59075 Hamm

Tel. 02381/7997-0

Fax 02381/7997 99

E-Mail: kontakt @ hauschild-dental.de
Internet: www.hauschild-dental.de

NWD Rhein-Ruhr

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
59439 Holzwickede (Dortmund)
Forum | Airport

Tel. 02301/2987-0

Fax 02301/29 87-22

E-Mail: nwd.dortmund @ nwdent.de
Internet: www.nwdent.de
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DENTAL BAUER GMBH & CO. KG
60388 Frankfurt am Main

Tel. 06109/50 88-0

Fax 06109/508877

E-Mail: frankfurt @ dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Grill & Grill Dental

ZNL. der Altschul-Dental GmbH
60388 Frankfurt am Main

Tel. 069/942073-0

Fax 069/942073-18
E-Mail: info@grillugrill.de
Internet: www.grillugrill.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
60528 Frankfurt am Main

Tel. 069/26 0170

Fax 069/26 0171 11

E-Mail: info.frankfurt@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

CARL KLOSS DENTAL
DENTAL-MED. GROSSHANDLUNG
61118 Bad Vilbel-Dortelweil

Tel. 06101/7001

Fax 06101/6 46 46

E-Mail: Kloess @aol.com

PLURADENT AG & CO.KG
Niederlassung Offenbach
63067 Offenbach

Tel. 069/8298 30

Fax 069/82983271
E-Mail: offenbach @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
Zentrale

63225 Langen

Tel. 06103/7 5750 00

Fax 08000-4000 44

E-Mail: info@henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Anton Kern GmbH

Niederlassung Aschaffenburg
63739 Aschaffenburg

Tel. 06021/238 35

Fax 06021/25397

E-Mail: aschaffenburg @kern-dental.de
Internet: www.kern-dental.de

PLURADENT AG & CO.KG
Niederlassung Wiesbaden
65189 Wiesbaden

Tel. 0611/36170

Fax 06 11/36 17 46

E-Mail: wiesbaden @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

PLURADENT AG & CO.KG
Niederlassung Limburg
65549 Limburg

Tel. 06431/45971
Fax 06431/44861
E-Mail: limburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

ALTSCHUL DENTAL GMBH
66111 Saarbriicken

Tel. 06 81/6 850224
Fax 0681/6 8501 42
E-Mail: info@altschul.de
Internet: www.altschul.de

Henry Schein Dental Depot GmbH

66115 Saarbriicken

Tel. 0681/7095 50

Fax 0681/70955 11

E-Mail: info-saarbruecken @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

SAAR-DENTAL-DEPOT
DREHER NACHF. GMBH
66130 Saarbriicken

Tel. 0681/98831-0
Fax 0681/9 88 31-9 36
E-Mail: info @saar-dental.de
Internet: www.saar-dental.de

PLURADENT AG & CO.KG
Niederlassung Homburg
66424 Homburg

Tel. 06841/6 70-51

Fax 06841/670-53
E-Mail: homburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

DENTAL BAUER GMBH & CO.KG
NIEDERLASSUNG NEUNKIRCHEN
66538 Neunkirchen

Tel. 06821/90 66-0

Fax 06821/90 66-30

E-Mail: neunkirchen @ dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

HALBGEWACHS

Dental GmbH & CO. KG

67434 Neustadt/Weinstr.

Tel. 06321/394 00

Fax 06321/394091

E-Mail: halbgewachs.neustadt@nwdent.de
Internet: www.dentaldepot-halbgewachs.de

PLURADENT AG & CO.KG
Niederlassung Mannheim
68219 Mannheim

Tel. 0621/87923-0

Fax 0621/8 79 23-29
E-Mail: mannheim @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

funck-Dental-Medizin GmbH
Heidelberg

69121 Heidelberg

Tel. 06221/47 92-0
Fax 06221/47 92 60
E-Mail: info@funckdental.de
Internet: www.funckdental.de

DENTAL BAUER GMBH & CO.KG
NIEDERLASSUNG HEIDELBERG
69126 Heidelberg

Tel. 06221/31692-0

Fax 06221/316 92-20
E-Mail: heidelberg @dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
69126 Heidelberg

Tel. 06221/3000 96

Fax 06221/300098

E-Mail: info.heidelberg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
69469 Weinheim

Tel. 06201/94 63-0

Fax 06201/161-18

E-Mail: info.weinheim @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de
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AD. & HCH. WAGNER GMBH & CO. KG
70178 Stuttgart

Tel. 0711/615537-3

Fax 07 11/6155 37-429

E-Mail: infoSTR @wagner-dental.de
Internet: www.wagner-dental.de

NWD Suidwest

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
70499 Stuttgart

Tel. 0711/98977-0

Fax 0711/98977-222
E-Mail: swd.stuttgart @nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
70565 Stuttgart

Tel. 07 11/7150 90

Fax 0711/7 1551 46

E-Mail: info.stuttgart @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de



DENTAL BAUER GMBH & CO.KG
NIEDERLASSUNG STUTTGART
70597 Stuttgart

Tel. 0711/76 7245

Fax 0711/76 72 46-0
E-Mail: stuttgart@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

DENTAL BAUER GMBH & CO.KG

72072 Tlbingen
Tel. 07071/97 77-0
Fax 07071/97 77 50

E-Mail: info@dentalbauer.de
Internet: www.dentalbauer.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
73037 Goppingen

Tel. 07161/67 17-132/148

Fax 07161/67 17-153

E-Mail: info.goeppingen @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

PLURADENT AG & CO.KG
Niederlassung Heilbronn
74080 Heilbronn

Tel. 07131/47 97 00-0
Fax 07131/47970033
E-Mail: heilbronn @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

PLURADENT AG & CO.KG
Niederlassung Karlsruhe
76135 Karlsruhe

Tel. 0721/86 05-0

Fax 0721/86 52 63
E-Mail: karlsruhe @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

PLURADENT AG & CO.KG
Niederlassung Konstanz
78467 Konstanz

Tel. 07531/9811-0

Fax 07531/98 11-33
E-Mail: konstanz @ pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

BDS FREIBURGER

DENTAL DEPOT GMBH

78467 Konstanz

Tel. 07531/94236-0

Fax 07531/94236-2
E-Mail: konstanz @ bds-dental.de
Internet: www.bds-dental.de

HUBERT EGGERT DENTAL DEPOT
78628 Rottweil/Neckar

Tel. 0741/17 4000

Fax 0741/174 0050

E-Mail: info@dental-eggert.de
Internet: www.dental-eggert.de

Henry Schein Dental Depot GmbH

79108 Freiburg
Tel. 07 61/15252-0
Fax 07 61/15252-52

E-Mail: info.freiburg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

BDS

FREIBURGER DENTAL DEPOT GMBH
79111 Freiburg

Tel. 07 61/4526 50

Fax 0761/4 52 6565

E-Mail: info@bds-dental.de

PLURADENT AG & CO.KG
Niederlassung Freiburg
79115 Freiburg

Tel. 0761/4 00 09-0

Fax 0761/4 00 09-33
E-Mail: freiburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de
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BAUER & REIF DENTAL GMBH
DENTALHANDEL UND -SERVICE
80336 Miinchen

Tel. 089/767083-0

Fax 089/76 70 83-26

E-Mail: INFO @bauer-reif-dental.de
Internet: www.bauer-reif-dental.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
80337 Miinchen

Tel. 089/97 89 90

Fax 089/97 899120

E-Mail: info.muenchen @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

mdf

MEIER KUNZE DENTAL FACHHANDEL
GMBH

81369 Miinchen

Tel. 089/74280110

Fax 089/74280130

E-Mail: muenchen @ mdf-im.net

Internet: www.mdf-im.net

NWD Bayern

Nordwest Dental GmbH & Co. KG
81549 Miinchen

Tel. 089/68 08 42-0

Fax 089/68 08 42-66

E-Mail: nwd.bayern @nwdent.de
Internet: www.nwdent.de

PLURADENT AG & CO.KG
Niederlassung Miinchen
81673 Miinchen

Tel. 089/46 26 96-0

Fax 089/46 26 96-19
E-Mail: muenchen@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

GEBR. GENAL GMBH

82319 Starnberg

Tel. 08151/3005

Fax 08151/3006

E-Mail: dentalfachhandel-gebr.genal @
t-online.de

Internet: www.genal.de

mdf

MEIER DENTAL FACHHANDEL GMBH
83101 Rohrdorf

Tel. 08031/7228-0

Fax 08031/7228-100

E-Mail: rosenheim @ mdf-im.net

Internet: www.mdf-im.net

Henry Schein Dental Depot GmbH
84030 Landshut

Tel. 0871/43022-0

Fax 08 71/4 30 22-30

E-Mail: info.landshut @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

DENTAL-MEDIZIN SCHWARZ KG
86152 Augsburg

Tel. 0821/5090 30

Fax 0821/5090 31

E-Mail: info @ dentalmedizinschwarz.de
Internet: www.dentalmedizinschwarz.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
86152 Augsburg

Tel. 08 21/3 44 94-0

Fax 0821/344 9425

E-Mail: info.augsburg @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

PLURADENT AG & CO.KG
Niederlassung Augsburg
86156 Augsburg

Tel. 0821/4 4499 90

Fax 0821/4 4499 99
E-Mail: augsburg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

PLURADENT AG & CO.KG
Niederlassung Kempten
87439 Kempten

Tel. 08 31/523 55-0

Fax 08 31/523 55-49
E-Mail: kempten @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
88214 Ravensburg

Tel. 0751/3621 00

Fax 0751/3621010

E-Mail: info.ravensburg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

PLURADENT AG & CO.KG
Niederlassung Weingarten
88250 Weingarten

Tel. 0751/56183-0

Fax 0751/56183-22
E-Mail: weingarten @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
89073 Ulm

Tel. 07 31/92 02 00

Fax 0731/9202020

E-Mail: info.ulm @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

PLURADENT AG & CO.KG
Niederlassung Neu-Ulm
89231 Neu-Ulm

Tel. 0731/97413-0
Fax 0731/9741380
E-Mail: neu-ulm@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

Jéri-dent Jager GmbH
89264 WeiBenhorn

Tel. 07309/50 62

Fax 07309/64 88
E-Mail: jaerident@t-online.de
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Henry Schein Dental Depot GmbH
90411 Nurnberg

Tel. 0911/5214324

Fax 0911/5214327

E-Mail: info.nuernberg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

PLURADENT AG & CO.KG
Niederlassung Niirnberg
90482 Nurnberg

Tel. 09 11/95 47 50

Fax 0911/9547523
E-Mail: nuernberg @pluradent.de
Internet: www.pluradent.de

AD. & HCH. WAGNER

GMBH & CO.KG

90482 Nurnberg

Tel. 0911/598 33-0

Fax 0911/598 33-222
E-Mail: infoNBG @wagner-dental.de
Internet: www.wagner-dental.de

Sico Dental-Depot GmbH

91056 Erlangen

Tel. 09131/99 1066

Fax 09131/990917

E-Mail: sico-dentaldepot@t-online.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
93051 Regensburg

Tel. 0941/9 455308

Fax 0941/9 4553 38

E-Mail: info.regensburg @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

AD. & HCH. WAGNER

GMBH & Co. KG

93055 Regensburg

Tel. 0941/78 53 33

Fax 0941/78 53 35-5

E-Mail: infoRGB @wagner-dental.de
Internet: www.wagner-dental.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
94036 Passau

Tel. 0851/95972-0

Fax 0851/9597219

E-Mail: info.passau @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

AMERTSMANN DENTAL GMBH
94036 Passau

Tel. 0851/8 86 68 70

Fax 0851/894 11

E-Mail: info@amertsmann.de
Internet: www.amertsmann.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
95028 Hof

Tel. 09281/17 31

Fax 09281/16599

E-Mail: info.hof @henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Altmann Dental GmbH & Co. KG
96047 Bamberg

Tel. 0951/98013-0

Fax 0951/20 33 40

E-Mail: info @altmanndental.de
Internet: www.altmanndental.de

Bonig-Dental GmbH

96050 Bamberg

Tel. 0951/9 80 64-0

Fax 0951/226 18

E-Mail: boenig-dental @t-online.de
Internet: www.Boenig-Dental.de

Gerl GMBH

97076 Wiirzburg

Tel. 0931/35501-0

Fax 0931/35501-13
E-Mail: wuerzburg @gerl-dental.de
Internet: www.gerl-dental.de

Anton Kern GmbH
Dental-Med. GroBhandel
97080 Wiirzburg

Tel. 09 31/90 88-0
Fax 0931/9088 57
E-Mail: info @kern-dental.de
Internet: www.kern-dental.de

Henry Schein Dental Depot GmbH
97082 Wiirzburg

Tel. 0931/3590 10

Fax 0931/35901 11

E-Mail: info.wuerzburg @ henryschein.de
Internet: www.henryschein.de

Anton Kern GmbH
Niederlassung Suhl

98527 Suhl

Tel. 03681/309061
Fax 03681/3090 64
E-Mail: suhl@kern-dental.de
Internet: www.kern-dental.de

ALTSCHUL DENTAL GMBH
99097 Erfurt

Tel. 0361/42104 43
Fax 0361/55087 71
E-Mail: info@altschul.de
Internet: www.altschul.de

PLURADENT AG & CO.KG
Niederlassung Erfurt-Kerspleben
99198 Erfurt-Kerspleben

Tel. 0362 03/6 17-0

Fax 036203/617-13

E-Mail: erfurt@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de
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,Der Patient muss im Mittelpunkt stehen”

Interview Dr. Riidiger Klepsch

Dr. Riidiger Klepsch arbeitet als Diplom-Psychologe und Kommu-
nikationsberater regelméBig im medizinischen Umfeld. Er hat als
Berater haufig Zahnérzte und deren Teams in Bezug auf Verbes-
serung der praxisinternen Abldufe unterstiitzt. Mit proDente
sprach Dr.Klepsch (iber die geeigneten Schritte auf dem Weg zum
Behandlungserfolg.

Patienten nutzen heute immer dfter Mdglichkeiten, sich iiber
medizinische Sachverhalte vorab zu informieren. Welche
Auswirkungen hat das auf die Kommunikation zwischen
Patient und Zahnarzt?

Das Internet bietet einen leichten Zugang zu medizinischen Infor-
mationen. Immer haufiger besuchen vorinformierte Patienten die
Zahnarztpraxis. Dadurch steigt die Beratungszeit auf Seiten des
Zahnarztes und seines Teams: Halbinformationen miissen ergénzt
werden. Allgemein Richtiges muss auf den speziellen Fall des Pa-
tienten zugespitzt werden.

Auch wenn es dem Zahnarzt gelingt,
einen Zugang zu dem Patienten zu fin-
den, steigt in jedem Fall der Zeitauf-
wand je Patient.

Wie wichtig ist die Kommunikation
zwischen Arzt und Patienten fiir den
Erfolg einer Zahnarztpraxis?

Der Erfolg einer Praxis setzt sich zu-
sammen aus Fachkompetenz, Kun-
denorientierung des gesamten Teams und dem Erscheinungsbild
der Praxis. Der Erfolg war auch friiher von diesen Faktoren abhan-
gig. Aber: die verstérkte, offentliche Diskussion dartiber, dass es
qualitative Unterschiede in der Behandlung gibt, lasst Patienten
zunehmend sensibel reagieren. Verstarkt wird das durch ein ge-
stiegenes Selbstbewusstsein in breiten Schichten der Bevolke-
rung. Der Patient nimmt heute vielfach eine klassische Kunden-
rolle ein. Demnach sucht er einen guten Zahnarzt, bei dem er sich
wohlfiihlt. Und er fiihlt sich wohl, wenn er gut beraten, gut behan-
delt und freundlich empfangen wird.

Daneben stehen immer 6fter medizinische Leistungen zur Wahl,
die von den gesetzlichen Krankenkassen nicht erstattet werden.
Die Leistungen und die Kosten miissen den Patienten vermittelt
werden. Das will gelernt sein: Einfach aber nicht simpel, pragnant
aber nicht verkiirzt.

Welche Folgen haben Storungen der Kommunikation zwi-
schen Zahnarzt und Praxisteam auf der einen und Patient auf
der anderen Seite?

Untersuchungen zeigen, dass es einen Zusammenhang zwischen
der Mitarbeiterorientierung des jeweiligen Vorgesetzten und der
Kundenorientierung der Mitarbeiter dieses Vorgesetzten gibt:
Wenn die Mitarbeiter freundlich, fair, offen, wertschatzend behan-
delt werden, handeln auch die Mitarbeiter fair, offen und wert-
schétzend. Hier gibt es ,Fiihrungsinstrumente®, um zu einem
~primaKlima“ in der Praxis zu kommen.
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Missstimmungen innerhalb des Teams machen sich negativ fiir
das Image der gesamten Praxis, also auch des Behandlers be-
merkbar: Oder gehen Sie gern in eine Praxis, wo Sie den Eindruck
haben, es herrscht eine angespannte Stimmung?

Wenn es gelingt, die gesamte Mannschaft unter einem Leitbild in
Bezug auf Beratung und Behandlung einzuschworen, entsteht bei
guter fachlicher Leistung ein fast unschlagbares, weil in sich
schlissiges, von allen Mitarbeitern offensichtlich mitgetragenes
Leistungsprofil.

Welche Fehler sollte der Zahnarzt vermeiden, um den Kom-
munikationswiinschen der heutigen Patienten nachzukom-
men?

Lassen Sie mich die Frage positivbeantworten:Er sollteinderLage
sein, sich in sein Gegeniiber hineinzuversetzen. Viele Dinge, viele
Wiinsche, viele Beflirchtungen werden ausgedriickt, ohne dass
sie ausgesprochen werden. Dies zu be-
merken und die Dinge in das Gespréch
einzubeziehen, ist die Aufgabe des
Zahnarztes. Hierzu bedarf es einer ho-
hen sozialen und emotionalen Intelli-
genz.

Der Zahnarzt muss im Sinne des Patien-
ten eine langfristige Patientenbindung
anstreben. Wissenschaftliche Untersu-
chungen zeigen: Voraussetzung fiir ei-
nen Behandlungserfolg ist vielfach das
Vertrauen und die Kooperation der Patienten. Die Basis hierfiir ist
eine langfristig angelegte Beziehung zwischen Zahnarzt und Pa-
tient. Storungen, Ablehnung und Widerstande aufgreifen zu kon-
nenundsieineine sinnvolle Beratung miinden lassen, sind die Ge-
bote der Stunde.

Der Patient mussim Mittelpunkt des Unternehmens stehen: Dabei
geht es immer um Service-Qualitat, nicht um Servilitat.

Konnen Storungen bei Kommunikationsproblemen auch von
Patienten ausgehen?

Selbstverstandlich liegen Kommunikationsprobleme auch
manchmal auf Seiten der Patienten. Kommunikation ist immer
eine Frage von Sender und Empfanger. Mal liegen die Ursachen fiir
Probleme mehr auf Seiten des Senders, mal mehr auf Seiten des
Empféangers. Nur ist diese Frage akademisch: Letztendlich muss
der Zahnarzt immer das Wohl des Patienten und den Behand-
lungserfolg zum Ziel haben. Der Arzt sollte versuchen, die Prob-
leme auszurdumen und wird nichtimmer Erfolg haben,auch wenn
er ein Kommunikationsgenie ist.

Wo sehen Sie klassische Fehler in der Kommunikation zwi-
schen Zahnarzt und Patient?

Zu viele Fremdworter, zu wenig verstandliche Erlauterungen sind
die ersten Hiirden, die es zu nehmen gilt. Kein Interesse an dem
Menschen zu zeigen, ist allerdings die groBte Falle, die langfristig
schadigt.









