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Interview

Durch Wachstum zum
größten Anbieter des
Dentalmarktes werden
Anlässlich der IDS 2007 sprach Lutz Hiller, Vorstand der Oemus Media AG, mit Dr. Alexander Granderath,
President KaVo, Group Executive Danaher, und Christoph Gusenleitner, President KaVo EMEA, über die
aktuelle Situation, Ausrichtung und Pläne des Unternehmens.

KaVo ist seit fast 100 Jahren erfolgreich im Dental-
markt tätig. Können Sie uns einige Meilensteine der
Firmengeschichte nennen? Welche Ereignisse ha-
ben das Unternehmen in besonderem Maße
geprägt?

Seit der Gründung im Jahre 1909 hat KaVo immer
wieder Standards in der Dentalbranche gesetzt. Be-
reits 1919 wurde das erste konventionelle Handstück
auf den Markt gebracht. Weitere wichtige Entwick-
lungen wie das erste sterilisierbare Handstück (1928)
und das erste Dentalgerät (1936) folgten. 

Im Jahr 1965 überraschte KaVo mit einer neuarti-
gen Behandlungseinheit, die erstmals die Behand-
lung am liegenden Patienten ermöglichte und damit

die Arbeitsergonomie in den Praxen revolutionierte.
1977 wurde die MULTIflex-Kupplung eingeführt, die
noch heute als anerkannter weltweiter Standard gilt.
Wenige Jahre später hat KaVo damit begonnen, Tur-
binen und Instrumente mit Lichtleitern auszustatten,
welche die Arbeit der Zahnärzte wesentlich erleich-
terten. 

Ein weiterer Meilenstein ist 1992 der frühe Einstieg
in die Laserzahnheilkunde. Der Er:YAG-Laser KEY 3
ermöglicht heute mit vier verschiedenen Handstü-
cken eine schonende, effektive und schmerzarme An-
wendung in Parodontologie, konservierender Zahn-
heilkunde, Endodontie, Periimplantitistherapie und
Chirurgie. Seit 2001 prägen wir mit dem Everest Sys-
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