Uwe Brandt

Liebe Leserinnen und Leser,

das Jahr2008 hat uns bisher miteinerganzen Bandbreite von Uberraschungen mehr oder weniger begliickt. Das Thema Energie,
inshesondere die gestiegenen Energiepreise, wird immeraktueller und machtauch vorder Dentalindustrie nicht Halt, denn auch
wir sind Mitglieder eines Systems, das durch Servicebewusstsein und Qualitat auf Transport und einschlagige Unternehmen an-
gewiesenist. Esgilt,sich neuen Herausforderungen zu stellen und neue Lésungsansétze zu suchen. Umso erfreulicheristes, dass
der konjunkturelle Aufschwung nach wie vor anhalt, auch wenn das Bewahren wieder mehrin den Mittelpunkt riickt. Bewahren
sollte man auch den Uberblick iiber die aktuellen Trends und die neuesten Entwicklungen der Dentalbranche, schon allein um
seine zukiinftigen Chancen auf dem Dentalmarkt einschatzen zu konnen. Die Fachdental-Saison 2008 riickt mitgrofen Schritten
naherund schon am 6. September 6ffnet die NordDental Hamburg ihre Pforten fiir die Kunden des Dentalfachhandels aus allen
Bereichen der Zahnmedizin und -technik. Die nérdlichste Leistungsschau dortiger Dentaldepots eréffnet damit den Reigen der
regionalen Ausstellungen in diesem Herbst. Die tibersichtlich gestalteten Events bieten ein hervorragendes Umfeld fiir Zahn-
arztinnen und Zahnarzte, Zahntechnikerinnen und Zahntechniker sowie Helferinnen und Studenten, sich iiber das anspruchs-
volle Produktportfolio und die Beratungskompetenz der ausstellenden Dentalhandler zu informieren. Besonders die personliche
Beratung durch ansassige Dentaldepots kann nur durch das regionale Vertriebskonzept und Spezialisierung der Fachdentals ge-
wahrleistetwerdenundgeniigtsomithéchsten Serviceanspriichen. Natiirlichwerdendie Leistungsschauenauchindiesem|ahrwie-
dermitdereinoderanderen Neuerungaufwarten. Lassen Sie sich iiberraschen und informieren—von lhrem Dentaldepot. Es zeich-
net die Dentalbranche aus, dass sie sich standig in Bewegung befindet und immer an Optimierungen und Fortschritten arbeitet —
dementsprechend werden die ausgestellten Produkte, die Sie iiber ausstellende Dentalhandler beziehen konnen, auch in diesem
Jahr wieder alle Erwartungen iibertreffen konnen. Die inzwischen etablierte CAD/CAM-Technologie erféahrt durch immer bessere
Software eine standige Aktualisierung und bildet gemeinsam mit dem 3-D-Réntgen eines der Zukunftsthemen schlechthin.

Lassen Sie sich auch beeindrucken von den neuesten Entwicklungen auf dem Gebiet der Implantologie, die inzwischen auch
Miniimplantate mehrund mehrindividuellanpassen kann. Weitere Themen wie Lasertechnik, Zahnersatzversorgungen und die
indervorliegenden Ausgabe behandelte Praxiseinrichtungsind nur eine kleine Auswahl aus der grofien Palette von Angeboten,
die iiber Dentalfachhandel vertrieben werden.

Der Besuch der diesjahrigen Fachdentals, Zahnarztetage und fortbildungshegleitenden Messen wird umso aufschlussreicher
sein,alsunsdie Erfolge der DS 2007 gezeigt haben, welche Antriebskraft die Dentalbranche entwickeln kann und der Startschuss
fiirdieIDS2009istbeinahe schonzuhdren.Nach den Rekordergebnissen derweltweitgrofiten Messe fiirZahnmedizinund Zahn-
technikimJahr2007ist,dank einer reprasentativen Umfrage, fest davon auszugehen, dass sich sowohl die Zahl der Aussteller als
auch der Besucher weiter erhdhen wird.

Fiir Besucher und Aussteller der Fachdentals gilt: Nach den Fachdentals istvor der IDS. Die ,heifle Phase® istalso langst ange-
laufen, sichern auch Sie sich Ihren Wissensvorsprung durch die qualifizierte Fachberatung lhres Dentaldepots.

Ichfreue mich, Sierechtherzlich zu denregionalen Fachdentals einladen zu diirfen und wiinsche Ihnen gutes Gelingen fiir lhre
ganz personlichen Vorhaben —denn nur so konnen wir die entwicklungsfreudige Branche bleiben, auf die wir sehr stolz sind.

Viel Freude bei der Lektiire dieser Ausgabe wiinscht Ihnen
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Ihr Uwe Brandt
(BVD-Regionalvorsitzender Berlin)
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