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- Say YES to Digitalisierung

INTERVIEW>>> Bei Kauf oder Neugrindung einer Praxis sollte der Umfang der Digitalisierung tberdacht werden.
Prof. Bischoff, Prof. Bischoff & Partner AG Steuerberatungsgesellschaft fir Zahndrzte, erdrtert dabei die kleing,
feine Rolle eines sich selbst bevorratenden Instrumentenschranks.

Prof. Bischoff, wie steht es um die Digitalisierung in
deutschen Praxen? Weitere Informationen zum Steuerb(iro von
Prof. Bischoff: www.bischoffundpartner.de
Leider hat sie immer noch nicht den Stellenwert,
den sie haben sollte. Wir befinden uns oft
in Praxismodellen, wo die manuelle
Papierwelt mit vorsichtigen Versuchen
der Digitalisierung parallel lauft. Eine
ungltckliche Kombination! Der volle
Nutzen kommt erst zum Tragen,
wenn sie in konkreten Arbeitsbe-
reichen komplett umgesetzt wird.
Bei der Instrumenten-Bevorratung
Ubernimmt dies z.B. Dentything
von Komet Dental. Das Warenwirt-
schaftssystem automatisiert Bestellvor-
génge und die manuelle Uberwachung von
Mindestbestanden.

Weitere Informationen zu Dentything:
www.komet-dental.com

Und das soll ein Sparmodell sein?

Der Druck auf die Praxisinhaber, die Wirtschaftlichkeit von
Ablaufen und Behandlungen zu optimieren, wéachst: Die
Verwaltung wird stetig komplexer, der Investitionsbedarf
steigt Jahr flr Jahr Uberproportional an und es wird immer
schwieriger, neue Mitarbeiter zu finden. Da hilft jede Art von
Einsparung und hier setzt Dentything an. Die Praxis vermeidet
unndtige Kapitalbindung, da sie die Instrumente erst bezahlt,
wenn sie entnommen werden. Aber vor allem spart die Praxis
Arbeitszeit fur das lastige Prifen von Mindestbestanden an
Instrumenten und fur Bestellungen.

Wie lautet Ihr Resiimee?

Dentything ist fur mich ein Beispiel fur einen kleinen, aber
effektiven Baustein in der Automatisierung der Praxis. Der
Schrank optimiert den Workflow. Als ich davon das erste
Mal horte, war mein erster Gedanke: Schade, dass es
sowas nur flr Instrumente und nicht fr das gesamte Praxis-
material gibt! <<«
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