4 | www.kn-aktuell.de

X NEUIGKEITEN

Nr. 11 |

November 2022

Neuer Geschaftsbereich
fur Healthcare

Das Unternehmen Formlabs setzt damit sein Wachstum im
Medizin- und Dentalmarkt fort.

Formlabs, einer der fiihrenden Her-
steller von 3D-Druckern, griindet
einen neuen Geschaftsbereich fiir
das Gesundheitswesen und ernennt
Guillaume Bailliard zum President
Healthcare. Mit mehr als 25.000
verkauften 3D-Druckern fiir das
Gesundheitswesen erfreuen sich

Guillaume Bailliard leitet bei Formlabs
den neuen Healthcare-Bereich. (Foto:
© Formlabs)

Formlabs 3D-Drucker bereits gro-
Rer Nachfrage. Mit dem neuen Ge-
schaftsbereich konzentriert sich
Formlabs nun starker auf den schnell
wachsenden Markt fiir 3D-Druck
im Gesundheitswesen, um die Be-
dirfnisse von Anbietern, Herstel-
lern medizinischer Geréate, Arzten
und Patienten noch besser bedie-
nen zu kénnen.

Die Gesundheitsbranche hat die
Bedeutung und die Vorteile des
3D-Drucks fiir medizinische und
zahnmedizinische Anwendungen
erkannt — von personalisierter Be-
handlung und medizinischen Ge-
raten bis hin zu Echtzeitmodellen
und Patientenaufklarung. Die zu-
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nehmende 6ffentliche Unterstiitzung
und Finanzierung des 3D-Drucks
im Gesundheitswesen sowie die
Einflihrung digitaler Arbeitsablaufe
und Fertigung haben die Voraus-
setzungen dafir geschaffen, dass
der 3D-Druck in diesen Markten in
den nachsten Jahren wachsen wird.
Mit der Ernennung von Guillaume
Bailliard und der Griindung des
Healthcare-Bereichs verdoppelt
Formlabs sein Angebot an 3D-Druck-
|6sungen, um den technologischen
Fortschritt bei medizinischen und
zahnmedizinischen Anwendungen
zuunterstiitzen. Guillaume Bailliard
verfligt tber mehr als 25 Jahre Er-
fahrung auf dem Gesundheitsmarkt
und war zuvor rund zehn Jahre in
verschiedenen Fihrungspositionen
bei Start-ups im Gesundheitswesen
sowie bei GE Healthcare tatig. In
seiner neuen Rolle wird Guillaume
Bailliard die Geschéftseinheit aus-
bauen, um den Dental- und Medizin-
markt zu adressieren und eine glo-
bale Wachstumsstrategie mit Pro-
duktentwicklung und Markteinfiih-
rung zu entwerfen.

,Der 3D-Druck im Gesundheits-
wesen ist eine spannende Mdglich-
keit, Arbeitsablaufe zu optimieren,
Prazisionsmedizin zu ermaoglichen
und die Ergebnisse fir die Patien-
ten zu verbessern. Formlabs steht
an der Spitze dieser Entwicklung
mit Losungen, die es der Branche
ermoglicht haben, die Vorteile der
3D-Drucktechnologie zu nutzen®,
sagt Guillaume Bailliard, President
Healthcare bei Formlabs. ,Ich freue
mich sehr, das Wachstum von
Formlabs in der Medizin- und Den-
talbranche voranzutreiben.”

Quelle: Formlabs
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ZWP Designpreis 2023: Machen Sie mit!

In diesem Jahr gewann eine galaktische Praxis.

Die Gewinnerpraxis des ZWP De-
signpreises 2022 befindet sich in
Dusseldorf: die Zahnarztpraxis
RKM 740 Zahnmedizin und Kinder-
zahnheilkunde von Dr. Michael Alte
ergatterte in diesem Jahr den Titel
,Deutschlands schonste Zahnarzt-
praxis". Insgesamt 45 Zahnarztpra-
xen standen sich im Wettbewerb ge-
gentber. Entgegen aktueller Trends
hin zu cleanen Weillraumen mit
sachter Motivik widmet sich die
580 Quadratmeter groRe Praxis
von Dr. Alte den Themen Weltall und
Raumfahrt und schafft so einen
direkten Bezug zur futuristischen
Formensprache des AuRengebdu-
des, einem imposanten Hochhaus-
bau des deutschen Architekten
Jirgen Mayer H. Dieses gekonnte
Zusammenspiel von Aulenfassade
und Innenraumdesign war ein we-
sentlicher Grund fiir die einstim-
mige Ernennung der Gewinnerpra-
xis — es ist ein mutiger Schritt, ein
Themenfeld so konsequent zu be-
spielen und dabei kleine wie groRRe
Patienten gleichermaRen abzuho-
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len. Gleichzeitig Uberzeugt das
Konzept durch einen absolut strin-
genten Form-, Farb- und Lichtein-
satz. Im Ergebnis prasentiert sich
eine selbstbewusste Praxis, die
ihre Patienten zu einer weltlichen
Auszeit und einem Einstieg ins All
einladt.

Machen Sie mit beim ZWP Design-
preis 2023 und werden Sie Teil der
ZWP Designpreis-Community! Zei-
gen Sie uns lhre Praxis und bewer-
ben Sie sich bis spatestens 1.7.2023.
Alle Infos unter: www.designpreis.org

Quelle: OEMUS MEDIA AG

Geschaftsfuhrerwechsel bei SCHEU GROUP

CEO Markus Bappert aus Unternehmensgruppe ausgeschieden.

CEO Markus Bappert hat seine erfolg-
reiche Arbeit bei der SCHEU GROUP
beendet. (Foto: © SCHEU GROUP)

Die SCHEU GROUP, bestehend aus
den Firmen SCHEU-DENTAL GmbH,

CA DIGITAL GmbH und SMILE
DENTAL GmbH, hat bekanntgege-
ben, dass die Zusammenarbeit mit
dem CEO Markus Bappert im ge-
genseitigen Einvernehmen been-
det wurde.

Die Gesellschafter, der Beirat und
die Mitarbeiter bedauern diese Ent-
scheidung sehr und bedanken sich
bei Herrn Bappert fir die sehr gute
und erfolgreiche Zusammenarbeit
in den letzten zweieinhalb Jahren.
Die Aufgaben von Herrn Bappert
werden bis auf Weiteres von den
Geschaftsflihrern Alexander Miiller
(CFO) und Dr. Yong Min Jo (Leiter
Geschaftsentwicklung) wahrge-
nommen.

Im Jahr 2020 biindelte SCHEU
GROUP das Unternehmen SCHEU-
DENTAL mit den beiden Tochter-
unternehmen CA DIGITAL und SMILE
DENTAL mit dem Ziel, das Know-
how zu vereinen und Spitzenquali-
tat,made in Germany" zu liefern.

Quelle: SCHEU GROUP

SCHEU GROUP
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Straumann Group mit Umsatzplus

Im dritten Quartal 2022 organisches Umsatzwachstum von 12 %.

Die Straumann Group erreichte ei-
nen Umsatz von CHF 551 Mio. im
dritten Quartal 2022. Somit belduft
sich der Umsatz in den ersten neun
Monaten des Jahres auf CHF 1,7 Mrd.,
was einem organischen Wachstum
von 18 % entspricht. Das Umsatz-
wachstum im Quartalsvergleich fiel
2022 weiter stark aus und stabili-
sierte sich auf hohem Niveau im
Vergleich zu denselben Vorjahres-
zeitraumen in 2021, denen die Er-
holungsdynamik nach COVID-19
zugutekam. Die Patientennachfrage
ist weiterhin gut, sodass die Gruppe
ihr im ersten Halbjahr verzeichnetes
Wachstum auch im dritten Quartal
fortsetzen konnte. Die grofiten

Wachstumsbeitrage leisteten dabei
die Regionen Europa, Naher Osten
und Afrika (+15 %), Nordamerika
(+9 %) und Asien-Pazifik (+9 %). La-
teinamerika stellte mit einem or-
ganischen Wachstum von 21 % wei-
terhin die wachstumsstarkste Re-
gion dar. Die im ersten Halbjahr zu
beobachtenden negativen Wah-
rungseffekte hatten auch im dritten
Quartal einen Einfluss.

Guillaume Daniellot, Chief Executive
Officer: ,Trotz der anhaltenden ma-
krockonomischen Unsicherheiten
waren wir in der Lage, ein sehr gutes
Quartalsergebnis zu erzielen. Wir
haben neue Losungen eingefiihrt,
konnten bedeutende praklinische Er-

kenntnisse vorlegen und arbeiteten
weiter daran, unsere ClearCorrect®-
LOsung zu verbessern. Darlber hi-
naus treiben wir die digitale Trans-
formation unserer Kundenldsungen
kontinuierlich voran. Auf Grundlage
der anhaltenden Patientennachfrage
erwarten wir ein organisches Um-
satzwachstum im mittleren Zehn-
prozentbereich fiir das Gesamtjahr
und eine Profitabilitdt von rund

26 % inklusive um-
fangreicher Wachs-
tumsinvestitionen.”

Straumann

Quelle:
Straumann Group
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Modern Dental Group

Jetzt anmelden: kostenlose
TrioClear™ E-Learnings fUr Behandler*innen/ZFA . _
auf academy.moderndental.eu A
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TrioClear™ - die dreistufige Aligner-Losung

Nutzen Sie die Vorteile eines Komplettanbieters.

Das Plus fur lhre Praxis: Als weltweiter Aligner-Anbieter verfugt die Modern Dental Group
Uber die Erfahrung aus vielen Tausend erfolgreich abgeschlossenen Patienten-Fallen.

Produktseite Modern Dental Academy
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