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NIEDERLASSUNG // Die Anzahl der Frauen und Ménner unter den Existenzgriindenden hielt sich die letzten Jahre
in etwa die Waage — 2021 ist nun der Anteil der Zahndrztinnen, die sich zum ersten Mal niedergelassen haben, deut-
lich auf 56 Prozent gestiegen. Das zeigt die von der Deutschen Apotheker- und Arztebank (apoBank) durchgefiihrte
Analyse der zahnérztlichen Existenzgrindungen im Jahr 2021.

FRAUEN 2021 ERSTMALS
DEUTLICH IN DER MEHRHEIT

Anita Widera/Dusseldorf

,Der hohe Frauenanteil unter der ange-
stellten Zahndrzteschaft ist schon lange
zu beobachten — wir freuen uns, dass sich
diese Entwicklung anscheinend zuneh-
mend nun auch bei den Existenzgrin-
dungen abzeichnet’, sagt Daniel Zehnich,
Leiter des Bereichs Gesundheitsmarkt und
Beteiligungen bei der apoBank. ,Die
nachsten Jahre werden sicherlich zeigen,

ob sich diese Entwicklung auch zukinftig
nachhaltig verfestigen wird. Generell gibt
es einige geschlechtsspezifische Unter-
schiede bei dem Grindungsverhalten, die
wir seit Jahren beobachten: Frauen inves-
tieren im Schnitt weniger, bevorzugen
ofter Einzelpraxen und lassen sich in der
Regel etwas spater nieder als ihre mann-
lichen Kollegen.”

Kaufpreise stabil

Die haufigste Art, sich niederzulassen —ob
Mann oder Frau —, ist die Ubernahme als
Einzelpraxis. Die reinen Kaufpreise lagen
2021 mit 202.000 Euro in etwa auf Vorjah-
resniveau (2020: 208.000 Euro), und auch
die gesamten Praxisinvestitionen sind mit
383.000 Euro nur geringfligig gestiegen

2021 erstmals deutlich mehr Frauen unter den
Existenzgrundenden.
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Entwicklung Existenzgriinder
nach Geschlecht
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—{) Hoher Frauenanteil unter den

angestellten Zahnarzten (64 %)
spiegelt sich (noch) nicht
gleichermaRen im Existenz-
griindungsgeschehen wider
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(2020: 376.000 Euro). Die hier seit Jahren
bestehende grofle Spanne bei den Praxis-
investitionen blieb auch 2021 bestehen.
Aufféllig ist, dass mittlerweile gut ein Vier-
tel der Existenzgrindenden (26 Prozent)
mehr als eine halbe Million Euro in die
Praxistibernahme zwecks anschlieBender
Einzelpraxisniederlassung investiert.

Ein Vergleich nach Geschlechtern zeigt,
dass bei Mannern die durchschnittlichen
Praxisinvestitionen mit 417000 Euro 2021
zum ersten Mal stagnierten. Bei Frauen da-
gegen sind diese auf 357000 Euro abermals
leicht angestiegen. Die Differenz zwischen
den Praxisinvestitionen entsteht vorder-
gruindig durch unterschiedlich hohe Kauf-
preise: Mdnner zahlten 2021 mit 240.000
Euro im Schnitt einen rund 38 Prozent
hoheren Ubernahmepreis als Frauen mit
174.000 Euro. Kaum Unterschiede gab es
hingegen bei der Hohe von weiteren Inves-
titionen in die Praxis, z.B. wenn es um die
Modernisierung, Ausstattung oder um die
Betriebsmittel ging.

Neuer Hochststand bei
Investitionen in Neugriindungen

Zahndrztinnen und Zahndrzte, die eine
Einzelpraxis neu griindeten, haben vergli-
chen mit den anderen zahnérztlichen
Existenzgrindern im Schnitt die hochs-
ten Praxisinvestitionen getdtigt (627.000
Euro). Im Vergleich zu den Vorjahren ist
das ein deutlicher Anstieg von mehr als
100.000 Euro. ,Gerade bei den von uns
begleiteten Neugrindungen konnten wir
2021 einen starken Fokus auf modernste
medizinische Gerdte und eine Praxisaus-
stattung mit einem sehr hohen Digitali-
sierungsgrad sehen’, sagt Zehnich. ,Hinzu
kommen oftmals gréere Praxisraumlich-
keiten, um sich die Option fur die Be-
schéftigung angestellter Zahnérztinnen
und Zahnarzte offen zu halten. Das alles
spiegelt sich natdrlich auch in den Praxis-
investitionen wider.”

Die Niederlassung in einer gemeinsa-
men Praxis fiel pro Kopf etwas giinstiger
aus: Fur die Neugrindung einer Berufs-
austbungsgemeinschaft (BAG) wurden je
Partnerin bzw. Partner fir einen Praxisan-
teil von 50 Prozent 418.000 Euro investiert.
Grundsétzlich finden Praxisneugrindun-
gen seit Jahren eher selten statt, 2021 be-
vorzugte immerhin etwa jede bzw. jeder

siebte Existenzgrindende (15 Prozent)
diese Form der Niederlassung: Zehn Pro-
zent der Zahndrztinnen und Zahndrzte
entschieden sich, eine Einzelpraxis neu
aufzubauen, finf Prozent wahlten die
Neugrindung einer BAG. Die meisten
Zahndrztinnen und Zahndrzte nutzen be-
reits vorhandene Strukturen: 2021 wahl-
ten 61 Prozent die Ubernahme als Einzel-
praxis. Zehn Prozent Ubernahmen eine
Praxis, um diese mit einem weiteren Part-
ner als Gemeinschaftspraxis zu betreiben.
zwolf Prozent entschieden sich, in eine
vorhandene Praxis mit einzusteigen.

Die meisten griinden zwischen
30 und 39 Jahren

Insgesamt hat sich in den letzten Jahren
kaum etwas an der Altersstruktur verdn-
dert: Die meisten zahndrztlichen Existenz-
grindenden lassen sich in einem Alter
zwischen 30 und 39 Jahren nieder. Das
Durchschnittsalter ist 2021 gegentber
den Vorjahren von 36,1 auf 36,8 Jahre
etwas gestiegen. Ahnlich wie auch bei
anderen Heilberufsgruppen entscheiden
sich Zahnarztinnen im Durchschnitt
etwas spater fur eine Niederlassung: So
war 2021 die Hélfte der Ménner bei ihrer
Existenzgriindung jlnger als 35 Jahre, bei
den Frauen waren es nur 35 Prozent. Ins-
gesamt lag das Durchschnittsalter der
Zahndrztinnen mit 37,7 Jahren ganze zwei
Jahre Uber dem der mannlichen Existenz-
grunder mit durchschnittlich 35,7 Jahren.

Methode

Analysiert wurden rund 400 durch die
apoBank 2021 begleiteten zahnarztli-
chen Existenzgrindungen. Die Daten
wurden anonymisiert von der apoBank
ausgewertet.
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PRAXISLIEBLING

DIE QUALIFIKATION EINES TECHNIKERS DES
DEUTSCHEN DENTALHANDELS WIRD DURCH
SEINEN BVD-AUSWEIS DOKUMENTIERT.

UND NATURLICH DURCH SEINE KOMPETENZ.

Der Techniker oder die Technikerin lhres Vertrauens
kann schon mal den Arbeitstag in Ihrer Praxis retten.
Damit sie jahraus, jahrein sachkundig und verlaBlich
jedes Problem l6sen kdnnen, werden sie regelmaBig
geschult. Die Nachweise der fach- und produkt-
spezifischen Schulungen werden im Auftrag des BVD
unabhangig geprift. So bleibt das Wissen frisch.
Und Ihre Praxis auch.

Eine der vielen Leistungen lhres BVD.
Mehr darliber hier: bvdental.de
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