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DIE DAISY
Schneller. Mehr Wissen.

Sie kennen das nur zu gut: Ihre Patienten bitten Sie um Stellungnahme und
Unterstitzung bei sogenannten ,Beanstandungsschreiben” der PKV. Mit Hilfe
des neuen DAISY-Musterbrief-Managers® finden Sie garantiert die richtige
Antwort auf jedes Erstattungsproblem und sparen gleichzeitig wertvolle Zeit.

DIE DAISY hat's mal wieder drauf — schneller als alle anderen!

lhre Vorteile:

v/ perfekt in die Praxissoftware integriert Exklusiv
v/ offline + online + Tablet-App fur unterwegs — Lo - bei DAISY

v' ZWP-Special: DAISY-Abrechnungswissen
die ersten 3 Monate kostenlos!

Jetzt bestellen — mit Aktionscode zwp23 auf
daisy.de oder einfach Uber den QR-Code!
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Die technologische Entwicklung beeinflusst sowohl die
Zahntechnik als auch die Zahnmedizin im groBen MaBe —
das schlieft die Digitalisierung der Okklusionsdarstellung
und -analyse ein. Damit wird ein neues Fenster gedffnet,
das eine viel umfassendere Sicht auf die Okklusion ermdg-
licht. Erstmals lasst sich die Komplexitat des okklusalen
Funktionsgeschehens im ,Dschungel der Verzahnungs-
beziehungen® sichtbar machen — insbesondere dann,
wenn andere Informationen als nur die reinen Kontakt-
beziehungen als solche gefragt sind. Gerade in dieser
Hinsicht unterscheiden sich analoge und digitale Techni-
ken deutlich. Denn fUr die Nutzung und Auswertung ana-
loger Methoden mussen alle wesentlichen Informationen
zuerst zusammengetragen werden; wohingegen es uns
die digitale Welt erlaubt, alle Daten zu implementieren
und zu einem Gesamtmodell, das zudem ,dynamisch*
entwickelt und dem jeweiligen Veranderungszustand an-
gepasst werden kann, zusammenzuflgen.

Mit den neuen technischen Md&glichkeiten gilt es aber
auch, Faktoren zu beachten, die analoge Methoden nicht
gefordert haben: Bei der digitalen Okklusion kommt es
nicht zu einer Okklusion im eigentlichen Sinne, denn es
interagieren keine festen, sondern nur eingescannte Ober-
flachen, die mit Punktewolken oder Dreiecksnetzen dar-
gestellt werden. Diese kdnnen sich durchdringen, was im
Mund des Patienten unmaoglich ist. Deswegen stellt sich
in der digitalen Welt noch vielmehr die Frage, wann ein
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EDITORIAL INHALT

okklusaler Kontakt ein Kontakt ist und wie die Kontakt- PRAXIS

situation im Mund des Patienten in der digitalen Modell- 60 Fokus

welt dargestellt werden kann. Momentan agieren im digi-

talen Raum noch rigide ,starr* konstruierte Kdrper und 66 ,Praxen schatzen proaktive Services und
Oberflachen, was nicht den biomechanischen und biolo- planbare Wartungen”

gischen Bedingungen entspricht. In Wirklichkeit zeichnen 68 DIAQ: Fiir mehr Effizienz im Behandlungsalltag
sich die Zéhne aber durch eine physiologische Eigen- 70 ,Entgegen dem allgemeinen Trend haben wir

beweglichkeit aus, die bei Kraftschluss zu Positionsver-
schiebungen im Zahnbogen fuhrt. Zukinftig wird es aber
sicher Modelle geben, die diese biologische Variabilitat
abbilden kénnen. In jedem Fall steckt in der Digitalisierung
der Okklusion ein deutlicher Mehrwert: Zusétzliche In-
formationen kénnen gewonnen werden, indem man z.B. DENTALWELT
okkludierende Bewegungsmuster und deren Haufigkeit

die Linse der Leuchte bewusst vergroBert”

74, Alle Anwendungen erleichtern mir den
Praxisalltag”

betrachtet, mit der eine Ann&herung zwischen den okklu- 77 Fokus

dierenden Kauflachen stattfindet. Zur Optimierung dieses 82 Aus der Babypause in die digitale Dentisterie
Informationspotenzials bedarf es aber einer Kopplung mit 84 Alle sind gliicklich, dass endlich nicht mehr das
elektronischen Messsystemen zur Aufzeichnung der Un- Telefon klingelt*

terkieferfunktion. 86 FQ Endo endiich einfach

Ausgehend von aktuellen Betrachtungen und Auffassun-

gen zur Okklusion missen Methoden zur Darstellung der 88 Produkie

digitalen Okklusion und deren Analyse mit digitalen Mdg-
lichkeiten — wie auch andere Methoden der digitalen
Zahntechnik sowie Zahnmedizin — weiter vorangebracht RUBRIKEN
werden, um die Behandlung unserer Patienten zu ver- 3 Editorial
bessern. Entwicklung ist zwingend notwendig — davon 98 Impressum/Inserenten
profitieren wir am Ende alle!

Prof. Dr. Bernd KordaB

Abteilung fir Digitale Zahnmedizin « Okklusions-
und Kaufunktionstherapie ¢ Zentrum fur ZMK der

Universitatsmedizin Greifswald ZWP
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Einfach immer saugiinstig’

Die NETdental Instrumentenwoche
vom 17. bis 21. April 2023 ¢

VY :

Neben einem 10,00-Euro-Gutschein* erhalten Praxisteams
Instrumente namhafter Hersteller'zum absoluten Sparpreis.
www.netdental.de/instrumentenwoche

* Gutschein tber 10,00 € inkl. MwSt. einlgsbar ab einem Nettoeinkaufswert von 1.000,00 €. Der Gutscheincode ist nicht mit anderen Gutscheincodes
kombinierbar und nur einmal je Account einldsbar. Geben Sie den Code im \Warenkorb unter www.netdental.de ein und die 10,00 € werden automatisch
abgezogen. Der Gutscheincode ist vom 17.04. bis 21.04.23 fir Sie giltig. Bitte beachten Sie unsere Kennzeichnung am Produkt im Onlineshop.

NET HERial —

www.netdental.de/instrumentenwoche So einfach ist das.

2023-1325-13059 Stand: 23.03.23
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ZWP Designpreis 2023:
JETZT BEWERBEN (und Designwissen testen)

Der ZWP Designpreis sucht auch in diesem Jahr wieder ,Deutschlands schénste Zahnarztpraxis®. Als Countdown
zum Einsendeschluss des Wettbewerbs am 1. Juli stellen wir in jeder ZIWP-Ausgabe eine Quizfrage zum Thema
INTERIOR DESIGN UND MOBILIAR. Bisherige Fragen kreisten um die Designobjekte Stuhl,
Garderobenstander und Leuchte. In der vorliegenden Ausgabe geht es um die Kreation Tisch, doch nicht um ein
08/15-Modell, sondern das als ,Adjustable Table“ bekannte Design aus Stahlrohr.
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Wer hat den zum Designklassiker gewordenen héhenverstellbaren Tisch mit dem Namen E. 1027 erfunden?

Hier geht es zur Auflosung. 5

Machten auch Sie Ihre Praxis mit besonderen Designobjekten zeigen und beim
ZWP Designpreis 2023 mitmachen, dann fiillen Sie einfach unser kurzes Be-
werbungsformular aus und schicken es uns zusammen mit professionell
angefertigten Praxisbildern an zwp-redaktion@oemus-media.de. )
Einsendeschluss ist der 1. Juli 2023. Alle Informationen rund um
den Wettbewerb, einschlieBlich des Bewerbungsformulars, finden

" WWW.DESIGNPREIS.ORG

Foto: © Hersteller ClassiCon

GOLDENE ZEITEN FUR

CHIP(S)HERSTELLER Digitalisierungs-

index 2022

Die Wirtschaft in Deutschland ist im Jahr 2022 im
Vergleich zum Jahr 2021 nur geringfligig digitaler
geworden: Der Digitalisierungsindex stieg von
107,9 auf 108,9 Punkte. Nach dem starken An-
stieg im Jahr 2021 stagnierte die Digitalisierung
2022.

Quelle: www.de.digital, Bundesministerium fir
Wirtschaft und Klimaschutz

Frisch vom Mezger



Maksym Yemelyanc

WIRTSCHAFT

Highspeed-Konnektor eriibrigt
dezentrale Konnektoren

secunet, einer der fuhrenden Hersteller von Konnektoren fir die Telematikinfra-
struktur (TI), unterstiitzt seit Jahren die fortschreitende Digitalisierung des
deutschen Gesundheitswesens. Nun hat das Unternehmen einen Highspeed-
Konnektor entwickelt, der kiinftig einen TI-Zugang ,as a service* ermoglicht
und somit den Weg zur Tl 2.0 ebnet. Dezentrale Konnektoren, zum Beispiel in
(Zahn-)Arztpraxen, sind beim Einsatz eines Highspeed-Konnektors nicht mehr
notwendig. Die Losung durchlduft zurzeit das Zulassungsverfahren der gematik.
secunet rechnet mit einer Zulassung im Sommer dieses Jahres.

Quelle: secunet Security Networks AG

Entwickler digitaler Therapien
soll medizinische Versorgung
voranbringen

Das Public Health Unternehmen GAIA gilt als einer
der Vorreiter im Bereich Forschung und Entwick-
lung digitaler Therapien. Seit Jahresbeginn ist GAIA
Mitglied im Verband forschender Pharma-Unter-
nehmen (vfa) in Deutschland. Aktuell hat das Bun-
desinstitut flr Arzneimittel und Medizinprodukte
(BfArM) sechs digitale Therapeutika von GAIA auf-
grund der Studienlage fiir erstattungsfahig erklart.
Mit dem Beitritt in den vfa wird GAIA die Ent-
wicklung von innovativen digitalen Therapien unter
Wahrung der hochsten Sicherheitsstandards noch
intensiver vorantreiben kénnen und so die Etablie-
rung digitaler Therapien als festen Baustein der
medizinischen Versorgung weiter unterstiitzen.

Quelle: gaia-group.com

ANZEIGE
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WIRTSCHAFT

gematik wird

IG@J&LME”TU R

DREI FRAGEN AN ... Dr. Romy Ermler (BZAK)

Infos zur Person

© BZ/K Lopata

Das Bundesministerium fiir Gesundheit (BMG)

hat sich entschieden, die gematik GmbH in eine
Digitalagentur umzuwandeln, die vom Bund getragen
wird — welche Konsequenz hat diese Entscheidung

fiir die Zahnarzteschaft?

Die Entscheidung bedeutet, dass die Zahnarzteschaft — genauso wie die
anderen Organisationen der Selbstverwaltung — bei der gematik ihre
Einflussmdglichkeiten verliert. Ein rein staatlicher Dirigismus wird aber
sicher nicht dazu beitragen, dass das Vertrauen und die Akzeptanz in
die sowieso schon pannenbehaftete Telematikinfrastruktur (TI) bei den
Kolleginnen und Kollegen wéchst. Es ist zu befiirchten, dass die Anre-
gungen der Bundeszahndrztekammer, Anwendungen wie die elektro-
nische Patientenakte (€PA) oder das E-Rezept ausreichend zu testen und
zu evaluieren, bevor sie eingesetzt werden, und mehr auf die Anforde-
rungen in der Praxis zu achten, kiinftig auf komplett taube Ohren stoBen
werden. Dabei wére gerade das Praxiswissen der Zahndrztinnen und
Zahnérzte wichtig flir die Praktikabilitat der TI-Anwendungen.

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis — 4/2023

ZWEI

Stichwort Datenschutzniveau — wieso ist genau dieser

Punkt durch die neue Entwicklung gefahrdet?

Da das Bundesamt fiir Sicherheit in der Informationstechnik (BSI) bei der
ePA kuinftig nur noch beratend tatig ist, befirchtet die BZAK, dass das
Datenschutzniveau herabgesenkt werden konnte. Dabei steht und fallt
die Akzeptanz der Gesundheitsanwendungen mit dem Vertrauen, dass die
Daten dort gut aufgehoben sind. Auch der Punkt, dass Gesundheitsdaten
fir Forschungszwecke bereitgestellt werden sollen, muss aus unserer
Sicht gesellschaftlich breit diskutiert werden, bevor diese hochsensiblen
Patientendaten verwendet werden.

REI

Die Telematik leidet, etwas salopp gesagt, unter
einem ernsten ,,Imageproblem® — was brauchte es
Threr Meinung nach, um mehr Akzeptanz bei

Zahnirzten, Arzten und Apothekern zu erzielen?

Die Akzeptanz steht und fallt mit dem Nutzen und der Praktikabilitét.
Zahnérztinnen und Zahndrzte sind von Haus aus eigentlich digitalaffin,
die Anwendungen miissen aber nutzerfreundlich und bezahlbar sein,
eine Verbesserung fir die Versorgung mit sich bringen und einen guten
Datenschutz gewdhrleisten. Das alles traf leider in der Vergangenheit oft
genug nicht auf die Tl zu. Die aktuelle ePA scheitert inshesondere daran,
dass die Versicherten zu schlecht dartber informiert wurden und dass
die Einrichtung flir sie recht aufwendig ist. Dadurch wird die ePA nahezu
nicht genutzt. Ob die Umstellung auf ein Opt-out-Verfahren diese Pro-
bleme aus der Welt schaffen wird, bleibt abzuwarten.



GERL.

DENTAL

IDS-Nachlesen

Hamburg 10.05.2023 13:00-20:00 Uhr

Berlin 10.05.2023 14:00-19:00 Uhr

Hannover 12.05.2023 13:00-19:00 Uhr

Bremen 19.05.2023 10:00-16:00 Uhr

Rostock 24.05.2023 14:00-19:00 Uhr

Kiel 02.06.2023 14:00-19:00 Uhr

Wiirzburg 16.06.2023 14:00-20:00 Uhr

Dresden 23.06.2023 13:00-19:00 Uhr

Villingen-Schwenningen 30.06.2023 14:00-18:00 Uhr

Miinchen 07.07.2023 15:00-20:00 Uhr

Bielefeld 25.08.2023 14:00-19:00 Uhr

Koln 01.09.2023 13:00-20:00 Uhr

Essen 22.09.2023 14:00-19:00 Uhr Spigg.gﬁ ol
S;“U 82 eI T —

www.gerl-dental.de

DENTALDEPOT
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Ein Beitrag von Marcel Nehlsen und Michael Stolz

RATER

BN PRAXISMANAGEMENT /// Digitalisierung ist in den meisten Praxen Alltag. Sei es das digi-
tale Rontgenbild, der digitale Abdruck oder die digitale Zusammenarbeit mit dem Labor.
Der Austausch von Buchhaltungsunterlagen mit dem Steuerbiiro gehort ebenfalls zum
Alltag vieler Zahnarztpraxen und eignet sich genauso flr digitale Optimierungen.

Of

Marcel Nehlsen
Infos zum Autor E

[=]
=

Um durch die Digitalisierung eine echte Effizienz zu
schaffen, missen beide Seiten, sowohl die Praxis als
auch der Steuerberater, einer digitalen Zusammen-
arbeit offen gegenlberstehen und diese gemeinsam
umsetzen. Dazu sollte man miteinander die vorhan-
denen, zumeist analogen Prozesse hinterfragen und
prifen, ob diese durch digitale Schnittstellen opti-
miert werden kénnen. Das gilt sowohl fur den Daten-
und Informationsaustausch in Richtung des Steuer-
beraters als auch von dort zurlick in die Praxis.

10 ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis — 4/2023

Um zu verstehen, wo Optimierungspotenzial vor-
handen ist, schauen wir uns zunachst den klassi-
schen Weg einer Papierrechnung an.

Die Reise einer analogen

Eingangsrechnung (bisher):

Die in der Zahnarztpraxis eingehende Rechnung
eines Lieferanten wie z. B. bei einer Materialbestel-
lung verursacht in der Praxis und in der Steuer-
kanzlei typischerweise folgende Arbeitsschritte:

Fote: © master1306 - stock.adobe.com
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Eingang der Rechnung in der Praxis
Rechnung wird gepruft

Rechnung wird dem Inhaber Ubergeben
Rechnung wird bezahlt

Rechnung wird im Ordner ,Bezahlte
Rechnungen* abgelegt

Bankkontoausziige gehen in der Praxis ein

Originalrechnung und Kontoauszige
werden zusammensortiert

8. Versand an das Steuerblro

9. Eingang der Belege und Verteilung an den

zustandigen Bearbeiter in der Steuerkanzlei

Verbuchung der Belege in der Steuerkanzlei

der Praxis

Science.
Applied to Life.™

WIRTSCHAFT

Sollten einmal nicht alle Belege vorliegen, dann verbucht das
SteuerbUro diese in der Regel auf ein Buchhaltungskonto ,Zu
klarende Posten®. Dieses Konto muss zeitnah geklart werden
und verursacht zusatzlichen Aufwand auf beiden Seiten. Im Vor-
feld sollte man sich daher gut Uberlegen, wie man die Beschaf-
fung der Belege vereinfachen kann. Ein Dauerthema sind zum
Beispiel Rechnungen von Amazon. Viele Praxisinhaber nutzen
bei Amazon ein Konto fur den Einkauf privater Dinge und fur
den Einkauf betrieblicher Dinge. Es bietet sich an, einen eigenen
Business-Account fur die Praxis anzulegen, zu dem auch die
Mitarbeiter Zugriff haben. Der Vorteil: Rechnungen werden direkt
bereitgestellt und es gibt keine Vermischung zwischen privaten
und betrieblichen Ausgaben.

{0 Die Arbeitsschritte einer analogen Rechnung lassen sich nahezu

11. Erstellung der Buchhaltungsauswertung halbieren, wobei drei davon auch noch weitgehend automatisch
(BWA) ausgefuhrt werden kénnen:
12. Versand der BWA inklusive Belege zuriick
an die Praxis @ Die Reise einer digitalen Eingangsrechnung (zukiinftig):
13. Eingang und Empfang der Belege und BWA
in der Praxis 1. Eingang der Rechnung in der Praxis
14. Ablage der Belege und BWA im Archiv 2. Rechnung wird geprift

3. Rechnung wird gescannt

ANZEIGE

Aufgeraumte Schublade

— optimierte Ablaufe.
Mit den Universal Produkten der 3SM.

3M" Filtek™ Universal Restorative

3M™ RelyX™ Universal Befestigungskomposit

Mehr Informationen
finden Sie unter:
3m.de/dental

3M™ Scotchbond™ Universal Plus Adhasiv

3M, 3M Science. Applied to Life., Filtek, RelyX und Scotchbond sind Marken der 3M Company. © 3M 2023. Alle Rechte vorbehalten.
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4. Rechnung wird unsortiert abgelegt
5. Rechnung wird online bezahlt

6. Rechnung wird online (durch integrierte EDV-
Schnittstelle) dem Steuerberater bereitgestellt

7. Verbuchung durch den Steuerberater

8. BWA wird online erstellt und bersitgestellt

Wenn man seine Lieferanten dahingehend erzieht, dass alle
Rechnungen per Mail geschickt werden, z. B. an die eingerich-
tete Adresse rechnung@zahnarztpraxis.de, dann spart man
sich auch den Schritt des Scannens. Falls nétig, dann erfolgt
das Scannen sinnvollerweise durch einen leistungsfahigen
Scanner mit Einzelblatteinzug und der Moglichkeit, auch Be-
lege auBerhalb eines DIN-A-Formats zu verarbeiten. Der Scan-
ner kann von der praxiseigenen [T-Firma in Abstimmung mit
dem Steuerberater so eingerichtet werden, dass ein Datenpfad
hinterlegt wird, der das Dokument direkt an der richtigen Stelle
ablegt, damit nicht noch manuell Ordner angelegt werden mus-
sen. Dabei muss der Scanner nicht zwangslaufig an einen PC
angeschlossen sein. Ein Stand-alone-Scanner im Backoffice
mit Einbindung in das Netzwerk reicht schon aus.

Das Programm selbst, welches die Rechnungen verarbeitet, ist
cloudbasiert. Dies bedeutet, dass keine Software lokal auf dem
Rechner installiert werden muss, sondern die Verarbeitung durch
eine sichere Schnittstelle online erfolgt.

INFORMATION ///

WIRTSCHAFT

Wodurch entsteht jetzt der Mehrwert?

Nicht das Scannen der Eingangsrechnung selbst bewirkt einen
Effizienzgewinn. Er entsteht durch die nachgelagerten Prozesse
wie Bezahlung, Verbuchung und Ablage. Dabei sollte man die
Arbeitsschritte innerhalb der Praxis weniger als Vorbereitung der
Buchhaltung, sondern als Rechnungsmanagement verstehen.
Mittels digitaler Texterkennung entsteht aus einem Beleg ein
digitaler Datensatz, der die automatische Bezahlung, optimierte
Verbuchung und Ablage ermdglicht. Dabei liest das Programm
jede Information, wie z.B. Rechnungssteller, Zahlungsbetrag,
IBAN und Zahlungsziel, automatisch aus und stellt diese Infor-
mation im Rahmen der Bearbeitung automatisch bereit. Die
gangigen Programme werden dabei durch eine kunstliche In-
telligenz unterstutzt, die lernfahig ist und die Verarbeitung der
Belege im Hintergrund optimiert.

Durch die Umwandlung in einen digitalen Datensatz ist auch die
Suche nach alten Belegen spielend einfach. Man kann nach
Euro-Betragen oder Schlagwoértern suchen. Sie suchen zum
Beispiel einen Beleg, weil Sie die Garantie flr ein Praxisgerat in
Anspruch nehmen mdchten? Kein Problem. Durch die Such-
funktion findet man jeden Beleg, ohne daflr ins Archiv gehen zu
mussen.

Wesentlich fur die Optimierung der Ablaufe in der Praxis ist, dass
ein Rechnungsbeleg im Idealfall nur noch einmal in die Hand
genommen oder im Posteingang aufgegriffen werden muss.
Selbst bei anstehenden Betriebsprifungen entfallen die Vor-
bereitungsarbeiten weitestgehend, da samtliche Kontoauszige
und Belege elektronisch gespeichert sind und dem Prifer zur
Verfligung gestellt werden kdnnen.

Mehrere Programme bieten Unterstiitzung

Es gibt mehrere Programme, die zusammen mit dem Steuer-
berater eine digitale Ldsung fur die Rechnungsmanagement-
und Buchhaltungsprozesse bieten. Sprechen Sie am besten mit
lhrem Steuerberater im Vorfeld darlber, welche Lésung er be-
vorzugt und regelmaBig verwendet.

Durch weitere Schnittstellen lassen sich die Buchhaltungsdaten
auch in cloudbasierte BWAs Uberspielen. In diesen Cloud-An-
wendungen ist zahnarztspezifisches Controlling moglich, also
eine aussagefahige Liquiditatsrechnung (,Wo ist das Geld ge-
blieben?), Profitcenter-Rechnungen (Abteilungsrechnung fur
unterschiedliche Praxisbereiche wie Labor, PZR, Verwaltung),
eine Analyse der Personalkosten und vieles mehr. Nutzen Sie
den Jahreswechsel, um Ihre Prozesse zu hinterfragen, zu op-
timieren und im Ergebnis zu einem aktuelleren Controlling in
lhrer Praxis zu gelangen. Ihr Steuerberater unterstltzt Sie gerne
dabei.

Marcel Nehlsen - Steuerberater | Partner der Laufenberg Michels und Partner Steuerberatungsgesellschaft mbB « www.laufmich.de

Michael Stolz - Steuerberater | Partner der Fuchs & Stolz Steuerberatungsgesellschaft Part mbB ¢ www.fuchsundstolz.de

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis — 4/2023




Erstklassige Dentalrestaurationen — EASY. Frasen Sie schnell und einfach alle gangi-
gen Indikationen in Laborqualitdt. Die E4 arbeitet dabei problemlos mit allen Intraoral-
scannern und CAD-Anwendungen zusammen. Erfahren Sie mehr tGber die neue E4
von vhf — einem flihrenden Hersteller von Dentalfrasmaschinen: ease.vhf.com

CREATING PERFECTION
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Arbeitsrechtliche Aufgaben

digitalisieren und revisionssicher dokumentieren

Ein Beitrag von Christian Erbacher, LL.M.

RECHT /// Die Digitalisierung mag in aller Munde sein, die deutsche Blrokratie ist jedoch
nach wie vor gepragt von der analogen Schriftform. Dabei ist das Faxgerat in der Kom-
munikation mit den Behorden der Goldstandard. Und auch das Arbeitsrecht fuBt auf dem
schriftlichen Papierverkehr. So sieht das Gesetz in § 623 BGB beispielsweise vor, dass eine
Kindigung oder ein Aufhebungsvertrag zu ihrer Wirksamkeit die Schriftform bendétigt.
Konkret bedeutet dies, dass das Dokument im QOriginal unterzeichnet wird und dem an-
deren im Original ibergeben (rechtlich: zugegangen) sein muss. Was bedeutet dies fir die

Zusammenarbeit zwischen Praxis und Labor?

Nach § 2 des Nachweisgesetzes (NachwG) hat der Arbeitgeber
spétestens einen Monat nach dem vereinbarten Beginn des Ar-
beitsverhaltnisses die wesentlichen Vertragsbedingungen schrift-
lich niederzulegen, die Niederschrift zu unterzeichnen und dem
Arbeitnehmer auszuhandigen. Diese Vorschrift ist vielen Arbeit-
gebern nicht bekannt, was auch daran liegt, dass im NachwG
selbst keine Folgen fUr einen VerstoB geregelt sind. Wenn der
Arbeitnehmer dann allerdings — beispielsweise vor Gericht — be-
hauptet, dass ihm noch x Urlaubstage und/oder x Gehéalter zu-
stehen, ist der Arbeitgeber in der Pflicht, diese Behauptungen zu
widerlegen. Das wird ihm ohne einen schriftlichen Arbeitsvertrag
kaum gelingen.

Nach geltender Rechtslage mussen Arbeitgeber insbesondere

folgende Nachweispflichten erfiillen beziehungsweise schriftlich

festhalten:

» Befristungen: Es muss die vorhersehbare Dauer oder (neu!)
die genaue Angabe des Enddatums angeben werden.

* Homeoffice-Regelungen: Es muss der konkrete Hinweis

erfolgen, dass der Arbeitsort frei gewahlt werden kann.

Probezeit: Es muss, sofern vereinbart, die Dauer der Probe-

zeit angegeben werden.

Vergiitung/Sonderzahlungen/Uberstunden

* Es miissen die genaue Zusammensetzung und Hohe des
Arbeitsentgelts einschlieBlich der Vergiitung von Uberstun-
den, Zuschlagen, Zulagen, Pramien und Sonderzahlungen
sowie andere Bestandteile des Arbeitsentgelts getrennt an-
gegeben werden. Weiterhin muss die jeweilige Falligkeit und
Art der Auszahlung festgehalten werden.
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* Arbeitszeit: Es mUssen die vereinbarte Arbeitszeit, verein-
barte Ruhepausen und Ruhezeiten sowie bei vereinbarter
Schichtarbeit das Schichtsystem, der Schichtrhythmus und
Voraussetzungen flr Schichtdnderungen festgehalten wer-
den.

* Bei Arbeit auf Abruf nach §12 TzBfG: Es mUssen die Ver-
einbarung, dass der Arbeitnenmer seine Arbeitsleistung ent-
sprechend dem Arbeitsanfall zu leisten hat, die Zahl der min-
destens zu vergUtenden Stunden, der durch Referenztage
und Referenzstunden festgelegte Zeitrahmen, die Mitteilungs-
frist des Arbeitgebers sowie die Mdglichkeit der Anordnung
von Uberstunden und deren Voraussetzungen schriftlich fest-
gehalten werden.

* Fortbildungen: Ein etwaiger Anspruch auf vom Arbeitgeber
bereitgestellte Fortbildungen muss ebenfalls fixiert werden.

» Betriebliche Altersvorsorge: Hier missen der Name und
die Anschrift des Versorgungstragers schriftlich vereinbart
werden.

» Kindigungen: AuBerdem mussen das Schriftformerforder-
nis, die Kindigungsfristen sowie die Frist zur Erhebung einer
Kindigungsschutzklage nach § 4 KSchG schriftlich festgehal-
ten werden.

Achtung Minijobber

Minijobber durfen maximal 520 EUR im Monat verdienen. Ver-
einbart der Arbeitgeber mit dem geringfligig Beschaftigten
einen schriftlichen Arbeitsvertrag, ist nach der Gesetzeslage flr
2022 darauf zu achten, dass der Mindestlohn von 12 EUR ein-
gehalten wird. Problematisch wird es dann, wenn kein schrift-
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licher Arbeitsvertrag existiert. Denn: Ist der Arbeitsvertrag nur in mtndlicher
Form geschlossen, wird eine wochentliche Arbeitszeit von 20 Stunden fingiert.
Dies fuhrt dann dazu, dass die 520-Euro-Grenze Uberschritten wird. Das
bedeutet, dass einerseits die Rentenversicherung den Arbeitgeber zum finan-
ziellen Ausgleich der nicht gezahlten Sozialversicherungsabgaben verpflichten
kann. Zu beachten ist, dass gesetzlich hierfUr eine Nachforderung von bis zu
vier Jahren moglich ist.

Andererseits kann der Arbeitnehmer selbstverstandlich den entsprechenden
hoheren Lohn fordern und/oder z. B. eine hdhere Abfindungszahlung. Emp-
findliche Strafen sieht daneben auch das Mindestlohngesetz (MiLoG) in § 21
vor. Wird gegen die Regelungen dieses Gesetzes verstoB3en, erdffnet der Zoll
ein BuBgeldverfahren. Insgesamt drohen Geldstrafen von bis 30.000 EUR und
sogar bis zu 500.000 EUR.

Haftung des Zahnarztes fiir sein Labor

Nicht bewusst ist vielen Zahnérzten, dass sie nicht nur fur die Einhaltung des
Mindestlohns bei eigenen Arbeitnenmern haften, sondern mdglicherweise
auch bei Arbeitnehmern von ihnen beauftragter Unternehmen. In der Praxis
betrifft dies regelmaBig die Arbeitnehmer von gewerblich tatigen Dentallaboren.
Uber § 13 des Mindestlohngesetzes (MiLoG) und § 14 des Arbeitnehmer-Ent-
sendegesetzes wird geregelt, dass ein Unternehmer, der einen anderen Unter-
nehmer mit der Erbringung von Werk- oder Dienstleistungen beauftragt, flr die
Verpflichtungen dieses Unternehmers zur Zahlung des Mindestentgelts an
dessen Arbeitnehmer haftet. Ziel der Regelung ist es, dass sich ein Unterneh-
mer nicht dadurch seinen eigenen Verpflichtungen aus dem MiLoG entziehen
koénnen soll, dass er eine Werk- oder Dienstleistung nicht mit eigenen Ange-
stellten erbringt, sondern Nachunternehmer einsetzt. Hieraus folgt wiederum,
dass die Regelung nur dann gelten soll, wenn sich der Unternehmer zur Er-
fUllung eigener Pflichten, die er gegentber Dritten hat, an Nachunternehmen
wendet. FUr Werk- oder Dienstleistungen, die dem Eigenbedarf des Unterneh-
mers dienen, ist dies nicht der Fall.

FUr Zahnarzte bedeutet dies, dass sie nicht fur die Einhaltung des Mindest-
lohns bei der Reinigungsfirma, die flr die eigene Praxis engagiert ist, haftbar
gemacht werden kdnnen, wohl aber fur die Zahlung des Mindestlohns durch
ein beauftragtes Fremdlabor. Bei der Beauftragung eines gewerblichen Dental-
labors werden regelmaBig werkvertragliche Pflichten weitergegeben, die der
Zahnarzt gegentber den Patienten Ubernommen hat.

Fazit

Indem Sie als Praxis- oder Laborinhaber die arbeitsrechtlichen Gestaltungs-
mittel einsetzen, klare und verbindliche Handlungsablaufe aufstellen sowie Ihr
arbeitsrechtliches Direktionsrecht nutzen, kdnnen Sie Ihr Unternehmen effektiv
flhren und sind damit den Herausforderungen des modernen Praxisalltags
bestens gewachsen.

Lyck + Pétzold. healthcare.recht

= Infos zum Autor Infos zum Unternehmer

Christian Erbacher, LL.M. ¢ Rechtsanwalt und Fachanwalt fiir Medizinrecht

Lyck+Péatzold. healthcare.recht « www.medizinanwaelte.de
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3D Druck, der
einfach funktioniert

Kompakter LCD-Tischdrucker mit52 pm
Druckprazision dank 4K-Display und ho-
her Lichtintensitét fir kurze Bauzeiten.
Hochwertig verarbeitetes Vollmetall-
gehause, groBer Bauraum und ein-
faches Wannenhandling machen die
Dreve-Version des Sonic XL 4K zum
userfreundlichen 3D Drucker fur alle

dentalen Anwendungen.

£ pheozen

Bauplattform mit optimalen

Haftungseigenschaften

Angepasste Software
mit prazise eingestellten

Druckprofilen

Umfassender Service und

Support von unseren Experten

phrozen.dreve.de




DIE STARKE MARKE
ALS ERFOLGSKONZEPT
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BIS ZU 50% SPAREN
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Ein Beitrag von Marlene Hartinger

PRAXISMARKETING /// Eine Markenentwicklung ist ein Prozess, der nie
erfolgreich abgeschlossen ist, sondern immer wieder neuen Input benotigt.
Es gibt Profis, die das Ganze begleiten und dabei helfen, aus Marken-
arbeit Teamarbeit zu machen. Die Markenagentur WHITEVISION bietet mit
einer neuen Akademiesparte nachhaltigen Support bei der Entwicklung und
insbesondere der langfristigen Pflege von WHITEBRANDS. Im Interview
erklart Rabea Hahn, Grinderin der WHITEVISION GmbH, die Angebote der
WHITEVISION Akademie.

Frau Hahn, welchen Mehrwert bietet die neue WHITEVISION Akademie Praxen?

Wir als Agentur stehen fUr einen ganzheitlichen Ansatz, die Marke in allen Dimensionen stark
zu machen — und vor allem auch stark zu halten. Markenbildung ist nicht mit der Erstellung
der sichtbaren Dinge wie Corporate Design, Website, Drucksachen, Interieur und Co. ab-
geschlossen. Das, was Marken nachhaltig glaubhaft, stark und erfolgreich macht, sind die
inneren Werte, das ,Wie" und die damit verbundene Philosophie. Diesen Transfer mochte die
Akademie leisten, denn egal, wie gut wir als Agentur unseren Job erledigen, final sind es im-
mer die Menschen bzw. das Team, die eine Marke zum Leben erwecken und flr Patienten
erlebbar machen. Wir wissen aus Erfahrung, wie wichtig es ist, das Konzept hinter einer Mar-
kenentwicklung mit dem gesamten Team zu teilen und die Mitarbeiter bestenfalls schon im
Entstehungsprozess zu integrieren. Markenarbeit ist definitiv nicht nur Chefsache, sondern
muss von allen in der Praxis oder Klinik verstanden, befiirwortet und jeden Tag mit Uberzeu-
gung gelebt werden. Sonst bleibt die Marke eine schéne Hulle und ein nettes Konzept, kann
ihre volle Strahlkraft aber nie entfalten.
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Welche Highlights umfasst das WHITEVISION Aka-
demie-Programm?

Wir mdéchten unsere Kunden unterstitzen, sich und
ihre Unternehmung zukunftssicher aufzustellen. Fur
weiBe Berufe bieten wir daher Unternehmer-Sparring
und vielféltige Angebote zu Themen wie Kommunika-
tion, FUhrung, Teambuilding und Change Management.
Hier treten wir als Berater und/oder Coaches in Aktion
und unterstlitzen bei Veranderungsprozessen, immer
mit dem Ziel, das Beste aus den vorhandenen Mdg-
lichkeiten herauszuholen. Die Aufgabenstellungen sind
dabei so individuell wie die Praxen und Kliniken.

Wir gratulieren zum wWM-Titel!

Dreve ist offizieller Ausriister des
Deutschen Hockey-Bundes e.V.

Dreve Mouthguard

Weltmeisterlich!

Unser erster Mundschutz
mit 3D gedruckter Einlage fir beste
Schutzwirkung und Passgenauigkeit.
Die zukunftsweisende Einlage mit
markanter Wabenstruktur besteht aus
einem digital gedruckten Silikonmate-

rial mit hochflexiblen Eigenschaften.

Durch ihre hexagonale Grundform

nimmt sie Druck- und Zugkrafte

Rabea Hahn
Infos zur Person

perfekt auf und leitet sie sicher ab.

Uberlegene Formkonstanz

© WHITEVISION

Bessere Schutzwirkung

Erhohter Tragekomfort
Zum Team WHITEVISION gehéren Rabea Hahn (rechts im Bild),
Grinderin der WHITEVISION GmbH, geschéftsfihrende Gesell-
schafterin und innerhalb der Agentur verantwortlich fur die il ra
WHITEVISION Akademie, Frederike Goblirsch (Bildmitte), Leiterin /
der UNIT Digitales und innerhalb der Agentur verantwortlich fir t
das ganzheitliche WHITEVISION Online- und Self-Marketing sowie
Jens Lichte (vorne links im Bild), geschaftsfihrender Gesellschafter
und Leiter der UNIT Weil3e Berufe, Stratege, Markenexperte

und mit Leidenschaft im Agenturbusiness zu Hause.

dentamid.dreve.de
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‘ Das Touchpoint
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BrandNewDay:

Aus Mitarbeiter wird Markenbotschafter

Im Idealfall nehmen wir schon bei der Konzeptarbeit das ganze Team mit; mindestens aber wenn das Konzept steht,

holen wir alle an Bord. Dazu kommen wir in die Praxis, um die Marke und die verschiedenen neuen Medien (Website,

Kampagne, Imagebroschiire o.A.) in all ihren Facetten vorzustellen. In Form eines eintdgigen Workshops, dem

,BrandNewDay", erarbeiten wir dann gemeinsam mit dem Team, was die Markenwerte flr das eigene Jobprofil be-

deuten, wie sich die Markenphilosophie in der Kommunikation gegeniber Patienten und Kollegen ausdriickt oder

was das Markenversprechen mit Vertrauen und Qualitat zu tun hat. Kurz: Wir machen das abstrakte Thema ,Marke"”

greifbar und vermitteln, was es ganz konkret fir den einzelnen bedeutet, ein Markenbotschafter zu sein.

Welche weiteren Themenschwerpunkte gibt es?

Eine glaubhafte und dabei attraktive Arbeitgebermarke zu
werden, ist eine wichtige Challenge flr unsere Kunden. Der
herrschende Fachkrafternangel ist ein Katalysator, sich spéa-
testens jetzt mit Themen zu beschéaftigen, die bisher weniger
relevant waren. Mitarbeiter haben eine klare Erwartungs-
haltung an ihren Arbeitgeber, und rein monetare Anreize ge-
ndgen langst nicht mehr, um ein Team stabil zu halten. Wir
erarbeiten hier gemeinsam mit der Praxis ein authentisches
Employee Branding Konzept, das nachhaltig funktioniert.

In Trainings schulen wir zudem in relevanten Zeitgeistthemen,
wie z. B. Social-Media-Kompetenz, proaktivem Reputations-
management, Touchpoint Management und vielem mehr.
Meine Kollegin Frederike Goblirsch ist fir den gesamten
digitalen Bereich verantwortlich, ich kimmere mich um die
Themen ,Marke und Service*.

. ist ein effizientes und intuitives Tool, die
Servicequalitat in der Praxis konstant zu stei-
gern. Es geht darum, als Team sdmtliche Be-
rihrungspunkte, die ein Patient mit der Pra-
xis hat, zu erkennen und dann bestmdéglich zu
gestalten. Durch die intensive Beschaftigung
mit dieser Thematik wird die Wahrnehmung
fur die Bedurfnisse der verschiedenen Patien-
tengruppen geschérft. Durch den klar struk-
turieren Prozess lernen Teams eigenstandig
anhand selbst definierter Kriterien, Standards
nicht nur zu erhalten, sondern besténdig und
mit klarem Fokus auf die verschiedenen Pa-
tientenbedurfnisse zu verbessern. Ein Tages-
seminar bildet die Grundlage, danach wird
das Touchpoint Management ein Teil der Rou-

tine und von den Teams eigenstandig weiter-

Management

geflhrt.
Einen Blogbeitrag zu diesem Thema gibt es

auf whitevision.de
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Starke Marke

macht ein starkes Team

Menschen wiinschen sich Sinn in ihrem Tun, denn wenn sie
verstehen, warum sie etwas tun sollen, fallt das Umsetzen
deutlich leichter — es wird mehr Verantwortung Gbernommen
und eigensténdiger agiert. Eine starke Marke mit einer indi-
viduellen Philosophie und verbindlichen Werten ist daher ein
starkes Fihrungsinstrument. Klug eingesetzt bietet sie Mit-
arbeitern Identifikation, schafft die Motivation und das Ver-
standnis, im Sinne des gro3en Ganzen zu handeln.

Wichtig dabei: Markenbildung ist keine einmalige Sache. Es
geht darum, den Status quo immer wieder zu hinterfragen.
Aktive Arbeit an der eigenen Marke ist essenziell um ,on
track” zu bleiben. Es macht daher Sinn, mindestens einmal

im Jahr ein Marken-Review einzuplanen.

Was haben Sie noch mit der Akademie vor?

Flr den WHITEBRANDS Podcast nehme ich wieder neue
Interviewfolgen mit interessanten Gasten zu ganz unter-
schiedlichen Themen auf. Parallel entwickeln wir gerade die
LSWHITEBRANDS Study Clubs* — spannende Seminare und
Fortbildungen rund um das Topic ,Mensch & Marke®. Ich
kann mir gut vorstellen, dass Veranstaltungen unter diesem
Label folgen werden. Die WHITEVISION Akademie ist fur
mich ein echtes Herzensprojekt: Ich liebe die Arbeit mit
Menschen, begeistere mich flr unkonventionelle Konzepte
und Visionére, die etwas bewegen wollen. Personlich bilde
ich mich in den Bereichen Coaching, Teamentwicklung und
Change Management weiter, um unsere Kunden noch um-
fangreicher begleiten zu kénnen. Zusammen mit meinem
Geschéaftspartner Jens Lichte planen wir neben der klassi-
schen Agenturarbeit den Beratungspart weiter auszubauen.



13 Hygieneprobleme in Zahnarztpraxen,
KFO-Praxen und Zahnkliniken verursachen A
Wasserschmerzen. Auch Du bist betroffen.

zum Problem

Hohe Kosten fiir Reparaturen, Biofilmremovings, Wasserproben und Kreuzkontamination von dentalen

Wasserwegen aus Absauganlagen sind Probleme, die in vielen Praxen auch infektiologisch relevant

sind. Zusatzlich verursachen vielen deutschen Zahnarztpraxen, nach europdischem Recht, nicht

mehr verkehrsfahige Wasserdesinfektionsmittel weitere Wasserschmerzen. Wie soll das Wasser von
betroffenen  Zahnarztstihlen jetzt des-
infiziert werden?

Hygilene von Trink- Ab- Prozesvwasser und Medininprodukien
Die wichtigston Probleme durch (UnfHygienic Design und Kreurkontamination

»Erfolgreiche Probleml6sung heif3t
zunachst Problemverstandnis. Wir haben
13 Hygieneprobleme identifiziert und viele
davon betreffen jede zahnmedizinische
Einrichtung in Deutschland.

Doch diese Probleme sind schnell I6sbar.”

Jan Papenbrock
Geschéftsfuhrer & Co-Grinder BLUE SAFETY GmbH

SAFEDENTAL lost Wasserschmerzen

Scan me

Unser Hygienesystem tiber 1.500 mal erfolgreich e
bei Deinen Kollegen und Kolleginnen umgesetzt. s

zur Lésung

Fur die nachhaltige Losung Deiner Hygieneprobleme haben wir patentierte Technologien, Medizin-
produkte und Losungsstrategien entwickelt. Wir sind Dein Ansprechpartner fiir alle Fragen rund um
Hygiene. Weniger technische Stérungen, Ausfall, - -
geringere Reparturkostgn und ein einfaches B ENTAL Lalstungssrigebot | ™

System sind das Ergebnis. §  Full-Service - Alles aus einer Hand ; ' S

,Die 12-jahrige Expertise unserer BLUE
SAFETY GmbH I6st mit dem SAFEDENTAL
System Deine Hygieneprobleme aus
rechtlicher, technischer, wissenschaftlicher
und wirtschaftlicher Sicht.”

Jan Papenbrock
Geschaftsfiihrer & Co-Grinder BLUE SAFETY GmbH

| Online www.bluesafety.com/Termin o
BLUE WhatsApp 017199100 18
SAFETY Fon 02519277 854-0

Die Wasserexperten

Hervorragend 4,8
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Ein Beitrag von Kirsten Gregus

PRAXISMARKETING /// Gutes Personal ist nicht nur
schwer zu finden, sondern auch schwer zu halten.
Gerade in Zeiten des Fachkraftemangels ist es wich-
tig, jedes Teammitglied zu begeistern. Ein faires Mit-
einander, Fortbildungsmadglichkeiten und die Chance
fir Mitgestaltung sind wichtige Faktoren bei nach-
haltiger Mitarbeiterflihrung. Eine gute Stimmung in
der Praxis unter den Teammitgliedern wirkt sich zu-
dem positiv auf Patienten aus. Viele Praxen nutzen
soziale Medien wie Instagram, um ein positives Ge-
fuhl nach auBen zu tragen.

Infos zur Autorin

Content wie kleine Filme oder Fotos wirken auf
Instagram-Unser leicht und schwerelos. Dennoch
muss ein Instagram-Kanal regelmaBig gepflegt und
mit neuen Inhalten geflllt werden, damit er funktio-
niert. Das kann eine Aufgabe flr ein Teammitglied
sein. Gerade fUr Kollegen, die privat ohnehin viel in
den sozialen Medien unterwegs sind, kann das eine
Aufgabe sein, die sie mit Stolz erflllt und an die Pra-
xis bindet. Aber auch fur Teammitglieder, die sich in
diesem Bereich noch nicht so gut auskennen, kann
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sich diese Aufgabe anbieten. Durch Schulungen
kénnen sie Zusatzqualifikationen erwerben und sich
in ein neues Thema einarbeiten. Denn ganz ohne
Einarbeitung geht es nicht, da es auch in den
locker erscheinenden sozialen Medien Regeln und
rechtliche Rahmenbedingungen gibt, die eine Zahn-
arztpraxis einhalten muss.

Vorher-Nachher-Bilder

Das Posten von Vorher-Nachher-Bildern ist bei
Zahnérzten beliebt. Rechtlich ist es unter bestimm-
ten Bedingungen erlaubt. Dennoch sind solche Bil-
der nicht unkritisch. Zu schnell ist unerwarteter-
weise das Personlichkeitsrecht verletzt. Besser ge-
eignet sind Bilder, die zeigen, wie es im |dealfall
aussehen kann.

Auch auf Bilder von Kieferoperationen oder Zahn-
entfernungen sollte verzichtet werden. Patienten
empfinden sie oft als unangenehm. Zudem ist die
Sichtbarkeit von Bildern, auf denen zum Beispiel
viel Blut zu sehen ist, auf Facebook oder Instagram
nur eingeschrankt maglich. AuBerdem erscheint ein
Warnhinweis, dass es sich bei diesen Bildern um
Gewaltdarstellungen oder unangemessene Inhalte
handeln koénne. Solche Bilder bringen also wenig
Vorteile, wenn man ein positives Image der Praxis
vermitteln mdchte.

ck.adobe.com

sto

© deagreez

Foto



Netiguelte

Zu vermeiden, auch wenn es lustig
gemeintist, istalles, was das Person-
lichkeitsrecht verletzen kdnnte,

zum Beispiel:

Beleidigende oder verletzende Inhalte
(So miide oder faul sind manche Kolle-
gen -> Bild zeigt schlafenden Kollegen
auf Zahnarztstuhl)

Gerlichte Gber Personen (was da wohl
bald kommt > Bild zeigt Kollegin mit
Kissen unterm Pulli)

Fremde Inhalte, die nichtals solche
gekennzeichnet sind. Besondere Vor-
sicht ist bei fremdem Bildmaterial
(Stockfotos) geboten.

Negative Spriiche tiber Patienten, Kolle-

gen, Vorgesetzte etc. (Solche Patienten
brauchen wir wirklich nicht = Spurvon
dreckigen Patientenschuhen)

Infos zu personlichen Abwesenheiten
erhohen die Einbruchsgefahr (Kollegin
istvom ... bis ... im Urlaub und fliegtin
die Sonne, wir freuen uns mit ihr)

ﬂr:cluSense
by Bausch

CELLERANT
BEST OF CLASS
TECHNOLOGY AWARD

2019

Rechtliche Rahmenbedingungen:
Urheberrecht

Fremde Musik ohne Urheberrechts-
verletzung posten, funktioniert nur,
wenn die GEMA-Lizenzen bezahlt sind
oder eine Zustimmung des Urhebers
(Komponist, Textschreiber, Interpret,
ggf. Produktionsfirma) vorliegt.

e Achitektonische Bauten: Die Verdffent-
lichung von Fotos allgemein zugang-
licher Bauwerke ist unbedenklich. Bei
privaten Grundstiicken und Gebauden
sind die Rechte des Eigentiimers bzw.
deren Hausrecht zu beachten.

e \ideos: Fremde Videos sind urheber-
rechtlich geschiitzt, sofern sie das
Ergebnis einer geistigen Leistung mit
gewisser Gestalthdhe sind und hinrei-
chenden individuellen Charakter be-
sitzen. Bei selbst erstellten Videos ist
unbedingt die schriftliche Einwilligung
zur Verdffentlichung bei allen im Video
auftretenden Akteuren einzuholen.

e Texte: konnen als Sprachwerk urheber-
rechtgeschiitzt sein, die Textlange ist
dabei unerheblich.

Teilen und weiterleiten

Teilen und weiterleiten von Inhalten ist unbedenklich.
Derjenige, der den Beitrag hochgeladen bzw. verdffent-
licht hat, entscheidet allein dartber, ob der Beitrag zu-
ganglich bleibt oder nicht. Der Teilende hat keinen Ein-
fluss darauf, ob der Beitrag auf seinem Profil abrufbar
bleibt. Denn bei einem Lodschen des Inhalts auf der
Ausgangsseite ist der Beitrag nicht mehr Uber das Profil
abrufbar. Allerdings ist darauf zu achten, mit welcher
Privatsphére-Einstellung der Rechteinhaber seinen ur-
heberrechtlich geschitzten Beitrag online gestellt hat.
Wer allerdings fremde Inhalte hochladt, speichert oder
herunterladt, vervielfaltigt diese. Bei einem Vervielfalti-
gungsvorgang bedarf es zwingend der Zustimmung
des Urhebers bzw. Rechteinhabers.

Partner wie goDentis — Deutschlands groBtes Qualitatssystem fiir
Zahnérzte und Kieferorthopdden — unterstiitzen Zahnérzte und ihre
Teams bei Social-Media-Fragen. Bilder und Vorlagen in den eigenen
Praxisfarben sowie regelméBige Posting-Vorschldge werden flr
goDentis-Partnerzahnarztpraxen kostenfrei zur Verfligung gestellt.
Wer goDentis besser kennenlernen mochte, kann einen Blick auf
www.godentis.de werfen und findet dort Infos.
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Digitale Okklusionspriifung

Setzen auch Sie ab sofort auf das preisgekronte OccluSense®-System

e 60y diinne, flexible Einweg-Drucksensoren erfassen statische sowie dynamische Okklusion.
* Dateniibertragung an OccluSense®-iPad-App per WLAN.

* Rote Farbschicht markiert zusatzlich die okklusalen Kontakte auf den Z&hnen Ihrer Patienten.
e \lermeiden Sie Fehlbelastungen bei implantatgetragenen Suprakonstruktionen und beteiligter Strukturen.
o Erkennen Sie Friihkontakte vor und wahrend okklusaler Korrekturen.

sowie Fehlbelastungen auf der Laterotrusions- und Mediotrusionsseite.
e Dokumentieren Sie okklusale Veranderungen wahrend kieferorthopadi-

scher Behandlungen.

o \lerbessern Sie die Kommunikation mit lhren Patienten durch die visuelle

Darstellung der Okklusion.

OccluSense®
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OccluSense-System in
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I ENENNERTENENES

Ihre

tagliche Praxis integrieren
e Kostenloses Zoom Webinar
e zu regelmaBigen Terminen

Anmeldung:

www.occlusense.com/webinar

by Bausch

WE MAKE OCCLUSION VISIBLE

Or. Jean Bausch GmbH & Co. KG | Oskar-Schindler-Str. 4 | 50769 Koln

Tel.: 0221-709360 | Fax: 0221-70936-66 | info@occlusense.com | www.occlusense.com

Bausch and OccluSense are trademarks of Dr. Jean Bausch GmbH & Co. KG, registered in Germany and
other countries. Apple and iPad are trademarks of Apple Inc., registered in the U.S. and other countries.

Mehr Information: 3
www.occlusense.com
und YouTube
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Dr. Carla Benz — Infos zur Person

Frau Dr. Benz, in aller Kiirze, worum geht es in
lhrem Buch?

Wahrend meiner Weiterbildung in zahnarztlicher
Hypnose und Kommunikation ist mir aufgefallen,
welche entscheidende Rolle die Personlichkeit
der Zahnarzte in der Interaktion mit Patienten
sowie Mitarbeitenden spielt. Um unser Gegen-
Uber wirklich zu erreichen, reicht es nicht, Kom-
munikationstechniken wie ,Kochrezepte® zu er-
lernen und zu befolgen, wir missen vor allem
authentisch und kongruent sein. Dies hat einen
erheblichen Einfluss auf unseren beruflichen und
letztlich auch auf unseren privaten Erfolg (weil wir
ja oftmals die Dinge ,mit nach Hause“ nehmen).
Die Art, wie wir kommunizieren, wirkt sich zudem
auf unsere mentale Gesundheit aus. Innerhalb
der (Zahn-)Medizin gibt es aktuell zu diesem
Thema wenig vergleichbare Literatur. Im Kern
mochte das Buch die Leser bei der Beantwor-
tung der Frage ,Was macht flir mich ein gllck-
liches und erfolgreiches Berufsleben aus und wie
erlange ich es?* unterstitzen. Wer hier eindeutige
Handlungsanweisungen erwartet, wird jedoch
enttduscht werden. Wir neigen dazu, die Verant-
wortung fUr unser Glick wie flr unser Unglick
stets im AuBen zu suchen. Dabei sollten wir uns
bei der Beantwortung der obigen Frage immer
erst auf uns selbst besinnen. Der Schwerpunkt

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis — 4/2023

INTERVIEW /// Zahndrztin, Kommunikationsexpertin und Autorin
Dr. Carla Benz bietet Lesern mit ihrem Buch TigerGulasch wert-
volle Tipps fir ein gllckliches Berufsleben. Wie wichtig dabei der
Blick nach innen ist, 1asst die Autorin im Kurzinterview anklingen.

7

Das Buch von Dr. Carla Benz ist im Handel erhaltlich.

Die Autorin ist auch auf Instagram unter

www.instagram.com/carla.i.benz zu finden.

des Buches liegt daher auf der eigenen mentalen
Haltung und ihrer Auswirkung auf unser alltagli-
ches Leben. Ich méchte verdeutlichen, welch im-
mensen Gestaltungsspielraum wir flr unser eige-
nes (Berufs-)Leben haben. Dies alles &uBert sich
zun&chst darin, wie ich mit mir selbst kommuni-
zZiere, aber insbesondere auch darin, auf welche
Weise ich mit meiner Umwelt kommuniziere.

Was verbirgt sich hinter dem besonderen Buch-
titel TigerGulasch?

Einerseits sollte man den Titel nicht allzu ernst
nehmen. Andererseits hat er flir mich persdnlich
eine sehr groBe Bedeutung. Wahrend meiner
hypno-kommunikativen Ausbildung dachte ich
oft: Es ist doch eigentlich so leicht — die Uber-
setzung ins alltagliche Leben daflr aber umso
schwerer!? Das Buch bietet ein paar grundle-
gende Kommunikationstechniken, die man ken-
nen sollte, wenn man mit Menschen arbeitet.
Techniken sollten jedoch nur als Grundrezepte
angesehen werden. Ergo: Mit dem passenden
Rezept kann jeder ein Gulasch zubereiten. Es
geht aber um viel mehr als das! Die meiste Zeit
unseres Lebens werden wir praktizierend in der
zahnarztlichen Praxis verbringen. Dabei sollten
wir uns mdéglichst wohlftihlen, um am Ende des
eigenen Lebens sagen zu kdnnen: ,Ich habe eine
wunderbare Zeit gehabt!” Das zu erreichen, ist
eine groBe Herausforderung, und daher vergleiche
ich dies mit dem Fangen des eigenen inneren
Tigers.
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DENTALS FRAUESNPOWER

In unserer Audioreihe #reingehért goes dentale frauenpower stellen wir
PODCAST
erfolgreiche Frauen der Zahnmedizin vor, die sich sichtbar fur ihr Berufsfeld ZWP-

. ) #dentalefrauenpower
engagieren. In der aktuellen Folge stehen uns erstmals zwei Personen Rede

und Antwort, neben Dr. Doris Seiz nahert sich Dr. Maik F. Behschad dem
Thema Frauenpower aus mannlicher Perspektive. Hier geht’s

zur Audioreihe
#reingehort
goes dentale
Frauenpower

2013 bat mich Dr. Michael Frank, jahrelanger Prasident
der LZK Hessen, fur ein Amt im Vorstand zu kandidieren,

und meine erste Reaktion war: Das kann ich doch gar

nicht! Woraufhin er meinte, wer, wenn nicht Sie? Sie

Im Januar 2023 wurde .. . . . .
Or Dorie Sei konnen das! Ich ware selbst niemals auf die Idee gekommen, weil
r. Doris Seiz als lang-

jahriges Mitglied der ich das gar nicht flr mich auf dem Schirm hatte. Jetzt weil3 ich: Das

LZK H - . . o
essen mit grofier war die beste Entscheidung, die ich treffen konnte.
Mehrheit zur neuen Préasi-

dentin gewéhlt.

... und dem Vizeprasidenten der LZK Hessen

Dr. Maik F. Behschad

Manner und Frauen haben unterschiedliche Herange-
hensweisen an Probleme — Frauen sind mehr |0sungs-

orientiert und kompromissbereiter, wir Manner eher
konfliktfreudiger. Genau dieser Mix aus beidem macht

Ebenso wie Dr. Doris Seiz

die Qualitat unserer Vorstandsarbeit aus. Ich habe lberhaupt kein

war auch der in Kassel
niedergelassene Zahnarzt Problem damit, unter einer Prasidentin zu arbeiten, wir vertrauen
Dr. Maik F. Behschad

Mitglied im Vorstand der ) ) . ) ) ) o
LZK Hessen, bevor er mit meiner Frau fuhre, spiele ich, durch die zusatzlichen Vorstands-

und schatzen einander sehr. Auch in der Praxis, die ich zusammen

zum Vizeprésidenten aufgaben, eher den zweiten Part.
gewahlt wurde.
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ABRECHNUNG

ZUR ABRECHNUNG DER

.Kleinen” PAR-Therapie

Kurzlich wurde ich um Hilfe bei einem Streitfall gebeten, bei dem
es um die sogenannte ,kleine” PAR-Therapie an zwei neben-
einanderstehenden Zéhnen ging. Entsprechend der Beschluss-
vorlage der zustandigen KZV wurde diese Therapie mittels der
Geb.-Nr. BEMA 50 (Exz2) als PAR-ErsatztherapiemaBnahme —
bei maximal bis zu drei Z&hnen — abgerechnet.

Die kostentragende Krankenkasse hat daraufhin einen Berichti-
gungsantrag gestellt, der von der KZV mit der Bitte um Stellung-
nahme an die betroffene Praxis weitergeleitet wurde. In der Stel-
lungnahme bezog sich die Praxis auf die Beschlussvorlage der
KZV, die diese Abrechnung beflirwortete, woraufhin die KZV
den Berichtigungsantrag der Kasse sowie die Honorarrickfor-
derung unter Bezug auf § 24 BMV-Z ablehnte.

EINIUMWEG UBER
PARFANTRAG UND

BEIV! TEIL 4

\/v_/)
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Damit war die Kasse wiederum nicht einverstanden und legte
Widerspruch gegen diese Entscheidung ein. In der Begrindung
hierzu heif3t es:

... Bereits nach dem eindeutigen Wortlaut der Leistungs-
beschreibung zur Gebtihrennummer 50 kann eine — ggf. auch
nur partielle — (systematische) Parodontitisbehandlung nicht
unter diese Gebuhrenposition fallen. Insoweit lassen weder der
Gebuhrentext noch die Erlduterungen bzw. Bestimmungen
hierzu eine Anwendbarkeit der BEMA-Nr. 50 zu. Vielmehr fin-
den sich far die Behandlung einer Parodontitis im BEMA-Teil 4
entsprechende Leistungspositionen. Die BEMA-Nr. 50 ist daher
auch nicht zur Intervention bei einer akut entziindlichen Paro-
dontitis abrechnungsféhig.

Auch aus der neuen Richtlinie zur systematischen Behandlung
von Parodontitis und anderer Parodontalerkrankungen und
dem Beschluss des Bewertungsausschusses flr die zahnérzt-
lichen Leistungen zum 1.7.2021 I&sst sich keine Abrechnungs-

/WP Zahnarzt Wirtschaft Praxis — 4/2023

fahigkeit der BEMA-Nr. 50 in den hier in Rede stehenden Fél-
len herleiten. Die Ubergangsregelungen zur Abrechnung von
Leistungen zur Parodontitisbehandlung nach dem BEMA-Teil 4
aufgrund des Inkrafttretens der neuen Bestimmungen zum
1.7.2021 (Ziffer 6 der allgemeinen Bestimmungen zum BEMA)
beinhalten ebenfalls keinerlei Ausnahmebesténde, die eine Ab-
rechnung parodontalchirurgischer MaBnahmen auBerhalb des
hierflir vorgesehenen Leistungskataloges des BEMA-Teils 4 be-
grunden bzw. rechtfertigen. Ein analoger Ansatz von BEMA-Z-
Positionen fir Leistungen, die nicht im BEMA Z einschlieBlich
der abrechnungsfahigen Leistungen nach der GOA enthalten
sind, scheidet ebenfalls aus. Leistungsbeschreibungen ddrfen
nach der gesicherten Rechtsprechung des BSG weder aus-
dehnend ausgelegt, noch analog angewendet werden (vgl. das
Urteil des BSG vom 16.5.2018, Az B 6 KA 16/17 R, mit Ver-
weis auf die stdndige Rechtsprechung). Bei Notwendigkeit
einer Parodontitisbehandlung hat die Abrechnung also aus-
schlielich nach den hierflir einschldgigen Positionen aus dem
BEMA-Teil 4 tber einen Parodontalstatus zu erfolgen. Dies gilt
auch, wenn die Behandlung nur einen Zahn oder einige we-
nige Zéhne betrifft.”

Wenn man nun den Zeitaufwand flr die Bearbeitung eines sol-
chen Falls in Relation zu dem bestrittenen Honorar von circa
80 EUR setzt, kann man nur zu dem Schluss kommen, dass
eine Abrechnung der ,kleinen“ PAR-Therapie grundsétzlich Gber
einen PAR-Antrag und die Positionen aus dem BEMA-Teil 4
erfolgen sollte — auch wenn die zustéandige KZV dies anders
sehen sollte.

In meinen aktuellen Online-Seminaren bespreche ich auch wei-
tere Abrechnungsmoglichkeiten wie beispielsweise das Verfah-
ren der Kostenerstattung, bei dem Behandlungen auf hohem
fachlichen Niveau ohne die Gefahr von Regressen und zeit-
raubendem Schriftwechsel leistungsgerecht abgerechnet wer-
den konnen. Details zu Terminen und Inhalten meiner Webinare
findet man unter www.synadoc.ch

INFORMATION /11

Gabi Schéfer Infos zum
Infos zur Autorin

Synadoc AG

Gabi Schéfer

Tel.: +41 61 5080314
kontakt@synadoc.ch
www.synadoc.ch

Unternehmen

Dariia — stock.adobe.com
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lhre All-in-One-Losung: alle Daten, Werkzeuge, Planungstools
und Indikationen in einer Software fiir Windows und MacOS.

Gestalten Sie alle Ihre 2D-, 3D- oder CAD/CAM-Workflows
nach |hren BedUrfnissen. Ein Workflow-Assistent und die
intuitive Benutzeroberflache helfen dabei, Komplexes einfach
zumachen. Funktionsleisten, Ansichten und Fenster passen
Sie nach Ihrem Geschmack an. Sie bestimmen, wer etwas
sehen darf und kdnnen alle Daten in offenen Standards
importieren und exportieren. Wahrend Sie wissen, dass
Romexis alles sicher und rechtskonform verwaltet, kdnnen
Sie sich einfach um anderes kiimmern.

www.planmeca.com/de/software
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Growth-Aktien versus :
Value-Aktien |

Einfach mal los und Wertpapiere von Unternehmen kaufen? Besser man hat eine genaue ldee i
davon, in welche Richtung es gehen soll, denn fUr die Investition in Aktien gibt es verschiedene 1
Strategien, die man verfolgen kann. AuBerdem ist es &uBerst hilfreich, zu wissen, welche Strategie 1
zu den eigenen Finanzen und Erwartungen passt. Es gibt beispielsweise Buy-and-hold-Strategie, )
Dividendenstrategie (sehr beliebt), Index-Strategie, Growth-Strategie sowie Value-Strategie. )
\“ Der vorliegende Tipp schaut sich die letzten beiden Strategien an. Was genau steckt hinter der

) Bewertung von Aktien nach Wert und Wachstum? Um es gleich vorwegzusagen: Es gibt nicht

\\\\\\\\\\M den einen, besten Weg. Vielmehr Phasen, in denen Growth-Titel vorne liegen oder in denen sich

besonders Value-Titel als Investitionsweg anbieten. Wie immer beim Investieren sollte die Regel

\\\\\ LJnicht alle Eier in einen Korb legen® beherzigt werden.

\ |
\\““\\\ Von Growth-Aktien spricht man, wenn die Wertpapiere von einem wahnsinnig schnell wachsen-
s 8 N\

den Unternehmen (etwa in Bezug auf Umsatz, Gewinn oder Profitabilitat) stammen, die gerade
gehypt werden. Die Hoffnung ist haufig, dass steigende Umsatze sich in gute Gewinne umwandeln
lassen, die sich wiederum in einer hohen Dividendenausschtttung bemerkbar machen kdnnten,
oder der Aktienkurs so hochsteigt, dass der Verkauf der Aktien sich angenehm auf dem Konto
bemerkbar macht. Oft gibt es aber keine oder nur niedrige Dividenden, da die ganze Kraft in das
Wachstum geleitet wird. Ein Beispiel:* Wahrend der Coronapandemie, als Deutschland im Lock-
down war, ist Peloton enorm gewachsen. Pandemiegetrieben ist viel neues Geld in die Firma ge-
flossen, aber seit 2022 sind die Umsétze etwas geschrumpft und die Verluste explodiert. Ein ande-
res Beispiel:* ZOOM hat enorm von Homeoffice und Remote Work profitiert — und ist auch heute
noch profitabel, obwohl die Umséatze nur noch geringfligig wachsen. Fir die Kurse der beiden
Unternehmen hat das starke Umsatzwachstum zu einer Kursvervielfachung gefuhrt, aber im Zuge
der Wachstumsverlangsamung sind die Kurse wieder eingebrochen. Gerade solche Beispiele
zeigen, wie wichtig es ist, Unternehmen richtig zu ,lesen”. Amazon hat Ubrigens friher auch zu
dieser Kategorie gehort.

Value-Aktien sind das Gegengewicht zu Growth-Aktien; sie sind weniger spektakulér in der
Entwicklung, dafur aber solide zum Beispiel in der Dividendenausschuttung. Value-Aktien bezeich-
nen Wertpapiere von Unternehmen, die an der Bérse eher unter Wert gehandelt werden. Einer der
bekanntesten Vertreter dieser Strategie ist Warren Buffet, Chef von Berkshire Hathaway und Invest-
ment-Legende. Mit diesem Investment-Stil hat er ein Vermogen von tber 100 Milliarden US-Dollar
erwirtschaftet. Value-Aktien stammen von etablierten Unternehmen, die sich oft Uber Jahrzehnte
bewahrt haben. Diese Unternehmen zeichnen sich durch eine stetige Dividendenausschtttung
und auch oft durch eine kontinuierliche Dividendenerhéhung aus. Beispiele fir Value-Aktien* sind
Coca-Cola, IBM, BASF und Pfizer.

Wahlen Sie die fur Sie passende Art der Aktien und das damit einhergehende Entwicklungstempo.
Wer auf Growth setzt, muss stetig am Ball bleiben und vorausschauend checken, wohin die Reise
geht; wer Value bevorzugt, kann auf Stabilitét vertrauen.

Sabine Nemec, Dipl.-Wirtsch.-Ing. « sn@snhc.de « www.snhc.de « www.finsista.de
Auf Facebook und Instagram @ myfinsista

Foto: © Planet Volumes — unsplash.com

Infos zur Autorin

* Hinweis: Der Tipp ist keine Anlageberatung.
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DURCH ANTEILNAHME

Compliance una

Mundhygiene steigern

Seien wir mal ehrlich: Innerhalb unseres beruflichen Alltags
setzen wir bei unseren Patienten ein hohes MaB an Eigenver-
antwortung voraus, welches sie unter Umstanden aus eigener
Kraft gar nicht erflllen kénnen. Wenn es um die hausliche
Mundhygiene geht, kdnnen wir es nicht nach-

vollziehen, wie jemand seine oder ihre orale
Hygiene vernachlassigen kann.

Wie wichtig jedoch unsere persénliche
Rolle bezlglich der hauslichen The-
rapieadharenz und der Compliance
ist, zeigt die folgende klinische Un-

SERCIES thenapeutische
Mit dem Titel ,Oral hygiene compli- Ll

ance in orthodontic patient: a rando-

mized controlled study on the effects ‘

of a post-treatment communication®
wurden die Ergebnisse einer Unter-
suchung (Juli bis Oktober 2014) des
Departments Kieferorthopadie der Kii-
nik Giannina Gaslini im Journal Progress
in Orthodontics veroffentlicht.

Das Ziel der Untersuchung war es, die Auswirkungen auf
das hausliche Mundhygieneverhalten zu ermitteln, wenn die
Patienten einige Stunden nach Eingliederung der kieferorthopa-
dischen Apparatur erneut zu Hause kontaktiert werden. Hierzu
wurden die Teilnehmenden der Interventionsgruppen telefonisch
oder per Textnachricht Uber mogliche Grinde fir Schmerzen
und Unbehagen aufgeklart. Sie wurden zudem zu angemesse-
ner Mundhygiene ermutigt und die Bedeutung einer positiven
Einstellung zur Behandlung wurde betont. Sekundares Ziel war
es, zu erfahren, welcher der bessere Weg sei, um mit Patienten
in Kontakt zu treten.

Zu den Probanden der Kontrollgruppe wurde bis zum néachsten
Kontrollitermin kein Kontakt aufgenommen.

INFORMATION /1]

Dr. med. dent. Carla Benz < Zahnarztin < Fakultatsmitglied der Fakultdt Gesundheit,
Department Zahnmedizin, Universitat Witten/Herdecke « info@tigertanz.com

Egal, ob Annuf oder
[extnachricht, wir
gigen durch post

Unterstitzung

Wahrend zwischen beiden Interventionsgruppen keine signifi-
kanten Unterschiede gemessen wurden, konnte nachgewiesen
werden, dass die Probanden, zu denen posttherapeutisch Kon-
takt aufgenommen worden war, eine statistisch signifikant bes-
sere Mundhygiene aufwiesen als die Kontrollgruppe.

Was bedeutet dies flr unsere alltagliche Praxis? Zu-
nachst einmal wurde dadurch wissenschaftlich be-
statigt, welch positiven Einfluss die Kommunikation
und die Interaktion auf die Compliance unserer
Patienten hat. Die Rolle der Behandler steht
dabei im Fokus. Egal, ob Anruf oder Textnach-
richt, wir zeigen durch posttherapeutische
Kontaktaufnahme Interesse, Wertschatzung
und Unterstttzung. Dadurch kann ein be-
sonders stabiles Behandlungsverhaltnis
entstehen, welches vonseiten der Pa-
tienten mit einer erhdhten Compliance
honoriert wird. Vollziehen Sie immer
ofter einen Perspektivenwechsel, um
sich selbst von der Wirksamkeit der post-
therapeutischen Kontaktaufnahme zu Uber-
zeugen. Stellen Sie sich vor, Sie mussten sich
einem ambulanten Eingriff unterziehen und am
Abend kontaktiert Sie Ihr Arzt, um sich kurz nach
lhrem Wohlbefinden zu erkundigen und mdglicherweise auf-
getretene Fragen zu beantworten. Fir Sie als Behandler bzw.
Therapeut sind diese Situationen Tagesgeschaft, fur die Pa-
tienten jedoch haufig Ausnahmesituationen — ein kurzer (un-
erwarteter) Anruf kann dazu flhren, dass das Arzt-Patienten-
Verhéltnis nachhaltig positiv bewertet wird.

Nattrlich sollten Sie selektieren, wen Sie personlich telefonisch
kontaktieren. Die Untersuchungsergebnisse zeigen auch, dass
sogar eine standardisierte Textnachricht signifikant besser ist
als Uberhaupt kein Kontakt!

Infos zur Autorin E -r"i
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klimaneutralen Fasern Ergiebigkeit pro Tuch Forstwirtschaft Produktionsprozess

/u_ms:
DENTAL

FD 350

So einfach bringen Sie Nachhaltigkeit in Ihre Praxishygiene. Die neuen Desinfektions- o
ticher FD 350 green sowie die trockenen Vliesticher FD multi wipes green und FD multi D U R R

wipes compact green sind aus plastikfreien Naturfasern und umweltschonend produziert. D E N T L
Dennoch iiberzeugen sie mit mehr Flacheneffizienz, never Tuchqualitét und desinfizieren A

so zuverldssig, wie Sie es von DURR DENTAL gewohnt sind. Bewusst in Richtung Zukunft.
Mehr auf www.duerrdental.com

DAS BESTE HAT SYSTEM
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Bei diesem Foto wurden die Werte

ISO 100, Blende 25 und Verschlusszeit
1/125 verwendet.

zu perfekten Zahntotos

Um hochwertige Dentalfotografien zu erstellen, braucht es neben
einer sinnvollen Basisausstattung (siehe dazu den Tipp in der
ZWP 3/23) vor allem die richtige Belichtung. Der SchlUssel zur
richtigen Belichtung liegt in der richtigen Einstellung wesent-
licher Parameter an der Kamera. Zu diesen Parametern geho-
ren der ISO-Wert, die Blende und die Verschlusszeit. Wenn Sie
diese drei Regler richtig bedienen, steht perfekten Dentalfotos
kaum noch etwas im Wege. Um die Einstellungen vornenmen zu
kédnnen, muss man bei Spiegelreflexkameras den manuellen
Modus wahlen.

Doch was genau steckt hinter diesen drei Steuerelementen? Der
ISO-Wert reguliert die Lichtempfindlichkeit des Sensors in der
Kamera. Deshalb ist der ISO-Wert, vereinfacht gesagt, dafir
verantwortlich, wie hell oder wie dunkel Fotografien werden.
Je hoher der ISO-Wert, desto heller die Bilder, je geringer der
ISO-Wert, desto dunkler. Die Blende regelt die Menge an Licht,
die auf den Kamerasensor trifft. Je groBer und damit offener die
Blende, desto mehr Licht kommt rein und das Bild wird heller. Ist
die Blende Kleiner, wird das Bild dunkler. Uber die Blende regelt
sich auch die Schérfentiefe. Eine weit gedffnete Blende flhrt zu
einer geringen Scharfentiefe, eine kleine Blendendffnung erhdht
wiederum die Schérfentiefe. Uber die Verschlusszeit, auch Be-
lichtungszeit genannt, 1asst sich die Geschwindigkeit einstellen,
mit der sich der Kameraverschluss schlieBt. Auch hier gilt, ana-
log zur Blende, je langer die Verschlusszeit, desto mehr Licht fallt
auf den Sensor und desto heller wird das Bild. Die Kunst der
Fotografie liegt nun darin, diese drei Belichtungswerte zueinan-
der passend einzustellen.

FUr qualitativ hochwertige Zahnfotos méchte ich Ihnen drei feste

Werte an die Hand geben. Wenn Sie den ISO-Wert auf 100, die
Blende auf 25 und die Verschlusszeit auf 1/125 Sekunden ein-
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stellen, erhalten Sie qualitativ hochwertige Zahnfotos, wie das
abgebildete. Diese festen Werte beziehen sich ausschlieBlich
auf Zahnfotos und nicht, beispielsweise, auf Portrataufnahmen.
Um in der Zahnarztpraxis ein Portrat zu fotografieren, verwende
ich kein spezielles Portratobjektiv, sondern benutze das 100 mm
Makroobjektiv, was sich als Allroundtalent beweist. Fir Por-
trataufnahmen gelten die folgenden Einstellungen: ISO 100,
Blende 9, Belichtungszeit 1/125 Sekunden.

Zusatzlich zu der beschriebenen Belichtungssteuerung an der
Kamera sollte auf die richtige Blitzauswahl geachtet werden.
Verwenden Sie am besten entweder einen Ringblitz, Lateralblitz
oder Studiolicht und positionieren Sie das Licht so, dass es
direkt auf den Patienten gerichtet ist.

Nehmen Sie sich die Zeit und experimentieren Sie mit den Ein-
stellungswerten, um die daraus resultierenden Unterschiede zu
verstehen, und prégen Sie sich die vorgegebenen Parameter ein.
Wenn Sie die Grundlagen der Belichtung verinnerlichen und ver-
schiedene Techniken ausprobieren, kdénnen Sie eine perfekte
Belichtung erzielen und beeindruckende Fotos machen.

ladt die Autorin zu ihren Workshops ein, die auch direkt in der Praxis statt-

I Interesse an mehr? Fiir Tipps und Tricks rund um die perfekte Belichtung
finden kdnnen. Weitere Informationen unter: www.dental-shooting.de

INFORMATION /1]

Kirsten von Bukowski
Coach und Expertin fiir Dentalfotografie
www.dental-shooting.de

Foto: © Kirsten von Bukowski




Entwickelt fuar eine
perfekte Hygiene

Instrumenten- 3
Reinigungssystem.,

Saugschlauch-
Reinigungssystem Autoklavierbare
Kochereinsatze

Partner von: Berner StraRe 18 - 60437 Frankfurt am Main
7\ '1 M Tel. +49(0)69506878-0 - Fax +49(0)69 506878-20
\ [ | E-Mail: info@takara-belmont.de
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FUHRUNG

Her mit

 WEIBLICHEN
.\ Vorbildern!

@ @ Stellen Sie sich bitte folgende Situation vor: Ein Vorgesetzter bittet eine Mitarbei-

terin und einen Mitarbeiter, einen Standort fUr eine neue Praxis zu suchen und eine
|Oh k 8 ﬂn nmht Marktanalyse durchzufuhren. Beide haben so etwas noch nie gemacht. Was glau-

ben Sie, wie die Antworten der beiden Kollegen lauten? Richtig! ,No risk, no fun,
irgendwie werde ich es schon hinbekommen*, wird der Kollege sich méglicher-

\/e p Ste h eﬂ Wa I'] U m weise sagen, die Chance zur beruflichen Entwicklung sehen und sofort zusagen.
! Und die Kollegin? Sie wird vermutlich zégern, um Bedenkzeit bitten. ,Ich habe
g : doch keine Erfahrung damit! Was passiert, wenn es schiefgeht? Werde ich meiner
Mannep SO e| ﬂeﬂ Familie zeitlich noch gerecht?” Das sind vielleicht die Fragen, die ihr durch den
. Kopf gehen und die spontane Zusage verhindern.
W ‘ pbe | U m de ﬂ GroBter Unterschied: Kérperbeschaffenheit
Woran liegt es, dass Frauen selbstkritischer sind, oft weniger Selbstbewusstsein | -
M O U nt IE\/B P e SJ[ zeigen, schlecht die Verantwortung an Familie und Partner abgeben kdnnen? Die
Wissenschaft hat in den vergangenen Jahren mit zahllosen Gehirnscans, Tests
maohen ES |84[ und Experimenten versucht, herauszufinden, wie Frauen und Manner sich hin-
' sichtlich der Gehirnstruktur, der Hormone und des Verhaltens unterscheiden. So
c hat zum Beispiel Janet Shibley Hyde, Professorin an der Universitat Wisconsin —
nup Qm Bepg Madison, 46 Metaanalysen mit mehreren Tausend Studien ausgewertet. Sie Uber-
prufte mathematische und sprachliche Leistungen, Wahrnehmung, Motorik, aber
auch Aspekte wie Aggression, Sexualverhalten oder Lebenszufriedenheit. Der
JUHKD Tabei groBte Geschlechterunterschied, den sie dabei fand, war die Korperbeschaffen-
heit: Manner werfen ein Wurfgeschoss schneller und weiter als Frauen, sprinten
schneller und haben einen harteren Griff.
Raus aus der Komfortzone!

Aber woran liegt es denn nun, dass Frauen selbstkritischer sind? Méglicherweise
JUHKD T@b@i wap BiHGJBDBWSCHB spielt der hdhere Testosteronspiegel der Manner eine Rolle, eventuell liegt es

ey ‘ auch an der Sozialisation. Letztendlich ist die Ursachensuche miiBig. Wichtig ist,
BBPQSIE\QBWH‘ dieam16. Mai 1975 wie Sie zukiinftig mit neuen Herausforderungen umgehen maéchten!

8‘8 enste Frau deﬂ GIDTB‘ dBS Mount Sagen Sie das n&chste Mal einfach ,ja“, wenn jemand eine neue Aufgabe an Sie

. herantragt. Formulieren Sie selbstbewusst, was Sie vom GegenUber bendtigen,

Fvenest DGSUBQBH nat. um die Herausforderung gut zu meistern. Suchen Sie sich weibliche Vorbilder, die

mutig vorangegangen sind.

Wie heiBt es so schdn: Man wéachst mit seinen Aufgaben. Jede Erweiterung der
eigenen Komfortzone macht Sie selbstbewusster. Seien Sie mutig und trauen Sie
sich, den nachsten Schritt zu gehen!

Infos zur Autorin

(=] 5 [E

Anja Schmitt « BERATUNG + TRAINING « Wattenbek
www.schmitt-beratung-und-training.de

Digitalillustration: © Login — stock.adobe.com
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Generation von Dental Excellence.
Erfahren Sie mehr:
www.kavo.com/de/imaging
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DIGITALER WORKFLOW HIGHLIGHTS

DIGITALE LEHRE:
Als Molaren-Avatar im
virtuellen Raum

or. Maximiliane Amelie Schlenz

Seite 44

DIGITALE KOMPETENZ:
Ein MUSS fiir die moderne
Zahnmedizin!

Jr. Holger Ziebolz

Seite 50

ANALOG ABFORMEN,
DIGITAL FERTIGEN:
Eine Falldarstellung

DIGITALER WORKFLOW

Austausch und Fortbildung zur

DIGITALEN

D BONUS
Fiir alle Labore/Praxen,

bei denen Zahntechniker und

Zahndrzte den Kongress gemein-
sam besuchen, gibt es einen
Die Veranstaltung ,Digitale Dentale Technologien* attraktiven Teampreis.

(DDT) findet am 12. und 13. Mai 2023 im Kongress-
zentrum Dortmund statt. Unter der wissenschaftlichen
Leitung von ZTM Jiirgen Sieger/Herdecke und Prof. Dr. Dr.

Andree Piwowarczyk/Witten ist die Veranstaltung in den vergangenen 15 Jahren eines
der wichtigsten Foren zum Austausch tber die Entwicklungen der Digitalisierung in
Zahntechnik und Zahnmedizin geworden. Auch in 2023 gibt es wieder zahlreiche
Workshops und Vortrége hochkarétiger Referenten. Die Themen reichen dabei von
Digitalisierung und digitaler Transformation in der zahnérztlichen Therapie pflege-
bedrftiger Patienten (iber Wege durch den Materialdschungel bei Zirkonoxid in der
Implantatprothetik bis hin zu Intraoralscannern und Funktionsaufzeichnung im digi-
talen Workflow. Dartiber hinaus riicken auch subtraktive Fertigungsverfahren im Ver-
gleich zu additiven Fertigungsverfahren am Beispiel von Schienen, Sekundérteilen
bzw. Totalprothesen in den Fokus. Eine umfangreiche Industrieausstellung begleitet
den Kongress an beiden Tagen.

Die 15. Digitalen Dentalen Technologien
vertiefen somit in 2023 einmal mehr das

DI G ITA Il E breite Spektrum und die Vielseitigkeit, die
D E NTAL E die Digitalisierung fir die Zahnmedizin

TECHNOLOGIEN und Zahntechnik bereithlt. Weiterhin er-

FURRTIONSAUFIEICHNUNG scheint das Jahrbuch Digitale Dentale

IM DIGITALEN WORKFLOW

Technologien im Rahmen des Kongres-
ses auch in einer umfassend Uberarbei-
teten Neuauflage. Alle Teilnehmenden er-
halten ein kostenfreies Exemplar dieses
hochwertigen Kompendiums.

Weitere Informationen zur Veranstaltung
unter www.ddt-info.de

Quelle: OEMUS MEDIA AG

Jetzt die Chance nutzen und

direkt online anmelden.



DIGITALER WORKFLOW

Interview IT'S A MATCH:

»,Die DDT st wie elne

Wenn Praxis und Labor auch ,digital” gut zusam-
o 00 o o a7 menarbeiten wollen, sollten sie miteinander reden
@ |:| [ﬁ] @ H @ @ﬂ I:Fg @ |:| @ D{E@ @ und den Neustart beziehungsweise Weiterentwick-
lungen gemeinsam planen. Die DDT ist hier wie
eine kleine IDS furs Digitale. Insgesamt acht kna-

ZTM Jiirgen Sieger, wissenschaftlicher Leiter der ckige Vortrége am Samstag sollen dazu anregen,
Veranstaltung ,Digitale Dentale Technologien (DDT)”, sich mit dem jeweils behandelten Thema néher zu
spricht Uber aktuelle Zahntechniktrends. beschéftigen. Parallel informieren unsere Industrie-

partner die Teilnehmenden persénlich in der Aus-
stellung und stellen am Freitag ihre Produkte in
Workshops vor. Wo sonst gibt es so konzentrierte
Informationen zum Thema Digitalisierung in

Zahnarztpraxis und Dentallabor?

Jirgen Sieger
Infos zur Person

5,5

ANZEIGE

Flugzeugtrolleys
perfekt fur den Einsatz
in lhrer Zahnarztpraxis!

Aus prothetischer Sicht: Worauf lag der Fokus

der IDS 2023?

Die Herstellung von Totalprothesen und Prothesen zur pro-
visorischen Versorgung aus Kunststoff war ein interessan-
tes Thema. Bisher selten verwendete Werkstoffe wie z. B.
Polyamid werden verstérkt eingesetzt. Der Gesichtsscan
als Tool zur Asthetikoptimierung wird zunehmend in den
Workflow integriert. AuBerdem gewinnen Systeme zur Kor-
rektur von Zahnfehlstellungen an Bedeutung. Systeme fir
die additive Fertigung mit Metallen und Kunststoffen waren
ebenfalls ein prominentes Thema. Die Softwareanbieter
schrauben an den Feineinstellungen in allen Bereichen
ihrer CAD-Software und suchen nach Kooperationsmdg-
lichkeiten.

Wie bewahrt man im Angebotsdschungel
den Uberblick?

Es ist gar nicht so wichtig, woflr Sie sich bei lhrem ersten
System entscheiden, sondern dass Sie anfangen digital zu
arbeiten und zu denken. Digitale Arbeitsprozesse muss
man erleben, um sie mit allen Auswirkungen auf Praxis und
Labor zu verstehen. Lassen wir uns darauf ein, werden wir
mit Genauigkeit, Wirtschaftlichkeit und vor allem weniger
Zeiteinsatz fir Vorbereitung sowie Nacharbeiten belohnt.

www.trolley-dolly.de

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis — 4/2023 37
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DIGITALER WORKFLOW

EIN BLICK'IN DIE DIGITALE

LUKUINIET

,Wer macht morgen die Arbeit?“ titelte eine groBe deutsche
Wirtschaftszeitung im letzten Jahr und sprach dabei den be-
vorstehenden demografischen Wandel und die Konsequenzen
fr unsere Wirtschaft und das Zusammenleben in Deutschland
an. In einigen Feldern — unter anderem bei uns in der Zahn-
medizin — ist der demografische Wandel bereits jetzt zu sptiren.
In Ostdeutschland tritt innerhalb der néchsten zehn Jahre
die Halfte der niedergelassenen Kollegen in den Ruhestand,
was zu betrdchtlichen Herausforderungen flihren wird. Zahn-
medizinische Fachangestellte sind mittlerweile ,Mangelware*
und haben oft zahlreiche Angebote zur Auswahl. Demnach kon-
nen sie hohe Anforderungen an ihren zukiinftigen Arbeitsplatz
stellen. Gerade in der Zahnmedizin, wo Produktivitdt an die Leis-
tungserbringer und ihr Team gebunden ist, wird die sinkende
Verfligharkeit von ,Humankapital“ flir die Praxen, mehr noch
aber fUr die Patienten der Zukunft zu einem Problem werden.
Wie konnen wir trotz dieses demografischen Wandels die Ver-
sorgungsqualitat in Deutschland sichern? Neben einer Reihe
von anderen MaBnahmen wird immer wieder auch die Digitali-
sierung genannt. Bisher ist die Erfahrung jedoch anders — Digi-
talisierung hat Prozesse nicht verschlankt, sondern vornehmlich
verandert: Positiven Aspekten wie einer umfassenderen Doku-
mentation stehen bisher oft die zusétzlich notwendige Infra-
struktur oder aufwendige Prozesse nach der Umstellung von
Analog auf Digital gegentber. Bringen neue digitale Tools nun
den langersehnten Vorteil — und konnen sie helfen, Praxen
schlanker und Prozesse effizienter zu machen? Gerade das
neue Feld der kiinstlichen Intelligenz (KI) wird hierbei heiB dis-
kutiert, um ebendiese Ziele zu erreichen. Kl ist dabei in der Lage,
groBe Datenmengen effizient und reproduzierbar auszuwerten,
weshalb datenbasierte Abldufe zukiinftig automatisiert werden
konnen.

/WP Zahnarzt Wirtschaft Praxis — 4/2023

FOKUS

Dr. Herbst Univ.-Prof. Dr. Schwendicke
Infos zum Autor Infos zum Autor
EERE =R

a

Die Kl-gestiitzte Praxis der Zukunft konnte umféanglich profitieren und sich wie folgt
gestalten:

1 Die erste Kontaktaufnahme zur Praxis findet (iber ein telezahnmedizi-
nisches Konsil statt. Der Patient kann auf einem Anamnesebogen, welcher auf seine
Akte abgestimmt ist, Ergdnzungen machen und dber einen Kl-gesteuerten Chatbot
erste Fragen kldren sowie Informationen erhalten. In unserem modellierten Szenario
wird dem Patienten die Vorstellung in einer Zahnarztpraxis empfohlen. Die bereits
erfassten Informationen werden vorab an die Praxis seiner Wahl iibermittelt und es
wird ein Termin vereinbart.

2 Direkt bei der Vorstellung in der Praxis scannt eine Zahnmedizinische
Fachangestellte zunachst beide Kiefer und die Schleimhaut und der Scan wird
automatisiert ausgewertet. Hierdurch konnen der zahnarztliche Befund voraus-
gefillt und mogliche Auffélligkeiten direkt mit intraoralen Bildern im Befund hin-
terlegt werden.

3 Wahrend der Patient auf den behandelnden Zahnarzt wartet, kann er
sich bereits durch seine Patienteninformationen einen ersten Uberblick verschaffen
und bei Bedarf mit dem Chatbot erste Fragen kldren.

4 Ein Zahnarzt analysiert den Scan, etwaige Kl-generierte Risikoprofile
und Symptommuster und begibt sich nun zu einem ersten Kennenlerngesprach.
AnschlieBend Uberpriift der Zahnarzt die Vorbefunde und dndert diese bei Bedarf
mittels Sprachsteuerung. Rontgenbilder kdnnen veranlasst werden, auch diese wer-
den Kl-gestiitzt vorausgewertet, in die Akte eingepflegt und mit dem Scan-gestitz-
ten Befund verlinkt. Der Zahnarzt verifiziert diese vor der finalen Therapieabsprache.
b Therapieplan, Kostenaufklarung und etwaige Antrdge an Kostenerstat-
ter werden automatisiert erstellt, (ibermittelt und in der E-Akte abgelegt. Eine
etwaige Abrechnung etc. erfolgt vollstandig digital.

Ein solcher Ablauf ist teils noch Zukunftsmusik, teils schon Realitat. Neben mog-
licher Begeisterung wird sich bei vielen von Ihnen Sorge mit in das Bild mischen
und eine Reihe von Fragen oder Diskussionspunkten aufkommen — wir teilen diese.
Allerdings miissen wir uns nichts vormachen, der Zug in Richtung datengetriebe-
ner Zahnmedizin rollt. Wir als Berufsstand sind gefordert, diesen Zug zum Wohle
unserer Patientinnen und Patienten zu steuern, positive Aspekte zu befordern und
etwaige Leitplanken zu setzen, um Fehlentwicklungen zu verhindern. Deutlich wird
jedoch: KI wird vermutlich keinen einzigen Zahnarzt Uiberflissig machen — sie wird
uns viel mehr helfen, die Herausforderungen von morgen zu meistern und eine
qualitativ hochwertige Versorgung zu sichern.

Univ.-Prof. Dr. Falk Schwendicke
Direktor < Abteilung flr Orale Diagnostik, Digitale Zahnheilkunde und
Versorgungsforschung < Charité — Universitdtsmedizin Berlin

Dr. Sascha Herbst
Oberarzt « Abteilung flir Orale Diagnostik, Digitale Zahnheilkunde und
Versorgungsforschung < Charité — Universitdtsmedizin Berlin



DENTALDESIGN FUR INDIVIDUALISTEN
MADE BY DENTAL BAUER

ERLEBEN SIE
MASSGESCHNEIDERTE
PRAXISPLANUNG UND
AUSDRUCKSSTARKE
DESIGNKONZEPTE
JENSEITS DER STANDARDS.

INDIVIDUALITAT UND EXKLUSIVITAT DESIGN TRIFFT FUNKTION

Wir unterstreichen das Einzigartige |hrer Raume und Wir konzipieren fuir Sie Lésungen, die alle funktionalen
schaffen eine unverwechselbare Atmosphare, die lhrer Bedirfnisse der Dentalwelt erfiillen und zugleich den
Praxis ein Alleinstellungsmerkmal verleiht. hohen Anspriichen an ein wirkungsvolles, stilvolles

Design gerecht werden.

LEBEN SIE IHREN STIL IN DEN RAUMEN IHRER PRAXIS.

Fir eine personliche Beratung kontaktieren Sie uns bitte db
per E-Mail unter: designkonzept@dentalbauer.de KO N ZE PT




Ein Beitrag von Marlene Hartinger

DIE EXPERTEN!

Herr Peter, welche Trends bestimmen derzeit
die Sparte Dentale Technologien?

Die Digitalisierung dominiert schon seit einigen
Jahren das Geschehen in unserem Laboralltag
und wird in Zukunft noch weiter voranschreiten.
Schnittstellen riicken enger zusammen, womit
dann die Arbeitsprozesse zwischen Zahnarzt
und Zahntechniker immer reibungsloser ablau-
fen. Die stetig wachsende Materialvielfalt stellt
uns Zahntechniker vor eine groBe Herausfor-
derung. Sehr oft erlebe ich den Zahntechniker
als Entscheidungstrager in der Materialwahl, um
bestmogliche zahntechnische Restaurationen
herstellen zu kdnnen. Diesen Vorteil sollte man
sich in seinem Berufsfeld zunutze machen, um
mit dem Behandler am Patienten eine fach-
kompetente Beratung zu bieten. Der aktuelle
Trend geht in die Integration der kunstlichen In-
telligenz (Kl) im zahntechnischen Arbeitsablauf.
Wobei der Schwerpunkt hier bei der Arbeit am
virtuellen Patienten in Verbindung mit 3D-ge-
planten Implantatpositionen und der Darstel-
lung verschiedener Strukturen anhand digitaler
Roéntgenaufnahmen liegt.

WIR SIND UND BLEIBEN

E n Thorsten Peter — Infos zur Person
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INTERVIEW /// Zahntechnikermeister Thorsten Peter, M.Sc. ist Leiter fir Dentale
Technologien des Carolinum Zahnarztliches Universitats-Institut am Zentrum der
Zahn-, Mund- und Kieferheilkunde der Goethe-Universitat Frankfurt am Main. Im
Q&A beantwortet uns der Experte drei Fragen zu seinem Fachgebiet.

Wie sieht der Datenexport aus der Praxis in das zahntechnische
Labor 2023 aus - was ist hier Standard und was Zukunftsmusik?
Der Weg Intraoralscan, Datenversand ins Labor und Weiterverarbei-
tung der Scandaten durch den Zahntechniker sollte bei digital aus-
gerichteten Strukturen der Zahnarztpraxis und des zahntechnischen
Labors zu einem standardisierten Prozess gehoéren. Der sicherlich
weitverbreitetste Weg ist der USB-Stick oder das Nutzen von
»allgemeinen“ Cloudsystemen, wobei hier ein Augenmerk auf den
Datenschutz gelegt werden sollte. Mittlerweile bieten sehr viele In-
dustriefirmen, welche sich mit dem Thema CAD/CAM und Intra-
oralscanner beschéftigen, eigene in den Workflow implementierte
Cloudsysteme an.

Was kann und sollte eine praxistaugliche Laborsoftware leisten?
Auf der einen Seite sollte eine CAD-Software einfach und intuitiv
bedienbar sein. Auf der anderen Seite sollte sie dem Anwender die
Maglichkeit geben, innerhalb des Designprozesses auf alle Ein-
stellungen und Variationsmaoglichkeiten fur Konstruktionen direkten
Einfluss nehmen zu kdnnen. Das Besondere an unserem Beruf sind
die Individualitat und Kreativitat, welche durch eine Software nicht
eingeschrankt werden sollten. Wir sind und bleiben die Experten, die
sich einer Software bedienen, aber nicht durch sie ersetzt werden,
zumindest noch nicht.

Foto: © Miguel A Padrifian A — stock.adobe.com
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DEXIS

Effizienzsteigerung und intuitiver Einsatz |hrer digitalen Diagnostik und lhres Workflows, unterstitzt

durch Assistierende Intelligenz (Al).

DEXIS™ Imaging erdffnet unbegrenzte Moglichkeiten durch DTX Studio Clinic, der nachsten

Generation der DEXIS Software.

In Kombination mit dem markifiihrenden DEXIS Réntgenportfolio offeriert die Al-basierte, preisgekronte DTX Studio
Clinic Software eine Vielzahl von intelligenten, vollstandig integrierten Funktionalitdten um lhren klinischen Alltag u
nd Ihre Workflows effizienter und einfacher zu gestalten, sowohl fiir Ihre 2D-, 3D- und klinische Bildgebung.

STUDIO"

www.dexis.com

DTX Studio Clinic ermdglicht Al-gestitzte(s):

Entdecken Sie
die innovative,

Zahnerkennung und -nummerierung
sowie Orientierung und Sortierung
von intraoralen 2D Réntgenbildern

Erkennung und Markierung von
moglichen Anomalien auf intraoralen
2D Réntgenbildern

Fusionierung von DV T-Bildern mit digitalen
Abdricken von intraoralen Scannern

Einzeichnen des Nervus Mandibularis
auf DVT Volumina

Gruppieren von Kklinischen Fotos mit
den korrespondierenden intraoralen
2D Rontgenbildern

digitale Welt

von DEXIS!
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DIGITALE LEHRE:

Als M(laren-Avatar im
virtuellen Raum

Ein Beitrag von Univ.-Prof. Dr. Anja Liebermann, M.Sc.

I [ FHRE /// Die Digitale Zahnmedizin kommt nicht erst in der Praxis, sondern schon im

Studium zum Tragen. Durch das friihzeitige Erproben digitaler Moglichkeiten erkunden

Studierende nicht nur ihr Fachgebiet, sondern erlangen auch die Kompetenz, ihren

spateren Arbeitsalltag digital gestalten zu konnen. Univ.-Prof. Anja Liebermann,

Direktorin der Poliklinik flr Zahnarztliche Prothetik am Universitatsklinikum Kaéln,

liegt die Vermittlung digitaler Lehrinhalte besonders am Herzen. Im folgenden

Beitrag gibt sie einen kurzen Einblick in die virtuelle Welt an den Lehrstand-

orten Miinchen und Kaln. -

Die Idee zu virtuellen Seminaren fUr Studierende der Zahnmedizin entstand schon lange vor der
Coronapandemie und zusammen mit dem Forschungsingenieur Dipl.-Ing. Dr. Kurt Erdelt, der
zuvor mit mir schon verschiedene Konzepte fur die Digitale Lehre an der Poliklinik fur Zahnarzt-
liche Prothetik des Klinikums der Universitat Minchen entwickelt hatte. Anfanglich bereitete uns
die finanzielle Unterstiitzung Probleme. Es gibt nur wenige Fordertdpfe, bei denen solche Pro-
jekte eingereicht werden koénnen. Fir die erste Phase kam uns die Fachschaft in Minchen zu
Hilfe, spater konnten wir Uber Stiftungsgelder einen gro3en Anteil der Programmierung, insbeson-
dere die Programmierung der sogenannten Multi-User-Umgebung als Grundelement, um virtuelle
Seminare Uberhaupt durchflhren zu kdnnen, verbessern. Durch die Coronapandemie und den
plotzlich starken Fokus auf die Digitale Lehre wurde das Projekt schnell in den Mittelpunkt gertckt.

Die Seminare finden fir circa 40 Minuten im
virtuellen Raum statt. Jeder Studierende
sowie der Dozierende haben eine separate
VR-Brille, die zu Hause oder in der Universitat
mobil genutzt werden kann. Studierende kén-
nen bei Interesse an ein oder zwei Seminaren
teilnehmen. Die Dozierenden werden im

Vorfeld spezifisch geschult.
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Virtuelle prothetische Fallplanung

Das virtuelle prothetische Fallplanungsseminar besteht aus zwei Umgebungen. Beim Start der Brille und beim
Aufsetzen gelangt der Teilnehmer zunachst in einen ersten Raum, in dem er zwischen zehn verschiedenen
Patientenfallen mit aufsteigendem Schwierigkeitsgrad wahlen kann. Der Studierende kann entweder das
Selbststudium wahlen, alle Patientenfalle nacheinander ansehen oder einem Seminar beitreten. Zur Teilnahme
am virtuellen prothetischen Fallplanungsseminar muss der Dozierende das Seminar zunachst éffnen — zu festen
Seminarzeiten — und der Studierende kann anschlieBend eintreten. Es kénnen maximal zehn Personen an
einem Seminar teilnehmen und man erscheint dort als Avatar in Form eines Molaren. Diesen kann man mit
seinem Namen im Vorfeld beschriften, sodass jeder wei3, wer wer ist. Der Dozierende wird als roter Molar-
Avatar und die Studierenden als graue Molar-Avatare prasentiert. In der virtuellen Patientenfallplanungs-
umgebung sind alle wichtigen Patientenfalldaten (Anamnese, Modelle, Fotos, Ront-

genbilder, FaceScan etc.) enthalten. Diese werden dann in der gemeinsamen Runde

besprochen. Im virtuellen Raum kann man sich mit Mikrofonen unterhalten und Uber Die virtuellen prothetischen Fall-
Laserpointer auf Punkte zeigen. In der Regel funktioniert die Kommunikation sehr gut planungsseminare werden mithilfe von
und macht enormen SpaB, da einzelne Objekte im Raum zusatzlich bewegt werden VR-Brillen mit je zwei Handcontrollern
kénnen. durchgefiihrt. Die VR-Brille ist eine

sogenannte Stand-alone-Brille
(Oculus Quest 2, Meta) und hat den

VR als Motivationstreiber .Computerprozessor”, das Mikrofon
Bisher sehen wir die Lehre mittels virtueller Realitat eher als Add-on, und dhnliche Komponten bereits in der
was den Studierenden zur Motivation und weiterfUhrenden Lehre sehr Brille integriert. Die Brille kann mobil
gut zur Verflgung gestellt werden kann. Das konventionelle Lernen verwendet werden, also entwederzu
mittels Lehrblcher wird aber so schnell nicht davon abgeldst werden. Hause, unterwegs oder in Raumlich=
Man muss VR eher als Chance der Motivation und Vertiefung sehen, keiten der Universitat. Man bendtigt
genauso wie als Méglichkeit zur wichtigen dreidimensionalen Darstel- lediglich eine Internetverbindung,

lung in vielen Bereichen. Die Digitalisierung wird fraglos immer mehr um sich zu vernetzen.

Einfluss auf die Studierenden im Lernen nehmen, angefangen von
virtuellen und digitalen Vorlesungen und Seminaren bis beispielsweise
hin zur intensiveren Lehre des digitalen Workflows bei der prothe-
tischen Zahnersatzherstellung.

Zahnarztliche Prothetik und Digitalisierung
Die Digitalisierung und der Einsatz digitaler Hilfsmittel sind in der Zahnarztlichen

Prothetik nicht mehr wegzudenken. NatUrlich muss man — falls man auf dem f
klassisch konventionellen Weg bleiben méchte — digitale Wege nicht zwangs-
laufig beschreiten. Jedoch sind die digitalen Tools eine hervorragende Bersi-
cherung des klinischen Alltags und machen ihn auch ein Stlick weit vorhersag-
barer. Gerade minimalinvasive Gesamtrehabilitationen profitieren enorm von
einer vorherigen Moglichkeit der Visualisierung des Endergebnisses und den
breiten Einsatzmdglichkeiten von CAD/CAM-Materialien.

Kerstin

Tine

Univ.-Prof.
Dr. Anja Liebermann
Infos zur Autorin
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DIGITALE KOMPETENZ:
Ein MUSS fiir die

moderne Zahnmedizin!

Ein Beitrag von Alicia Hartmann

I /NTERVIEW /// In der modernen Zahnmedizin nimmt die Bedeutung der Digitalisierung im-
mer mehr zu — gerade auch im Kontext der interdisziplindren Zusammenarbeit. Im Interview
spricht Oberérztin Priv.-Doz. Dr. Maximiliane Amelie Schlenz, M.Sc. (iber digitale Mdglich-
keiten in der Behandlung, macht aber auch deutlich, dass Fortbildung unerlasslich ist und
man sich als Praxis zwingend fragen sollte, ob die Entscheidung flr die Digitalisierung des
eigenen Workflows am Ende tberhaupt nachhaltig ist.

Frau Dr. Schlenz, worin sehen Sie das Kernpoten-
zial der Digitalen Zahnmedizin und was sind dabei
Ihre personlichen digitalen Highlights?

In meinen Augen haben wir in der Zahnmedizin — wie
auch in anderen Bereichen — zwei zentrale Heraus-
forderungen: Auf der einen Seite die Knappheit der
Ressourcen — sei es jetzt personell aufgrund des
Fachkraftemangels oder auch aus der Perspektive
der Nachhaltigkeit — und auf der anderen Seite den
demografischen Wandel mit immer &alter werdenden
Patientinnen und Patienten. Gerade in den letzten
Jahrzehnten hat sich aufgrund des medizinischen
Fortschritts die zahnérztliche Versorgung dieser Al-
tersgruppe verandert. Bei immer mehr Patientinnen
und Patienten kann ein groBer Teil der Zéhne bis ins
hohe Alter erhalten werden. Das macht sowohl die
zahnarztliche Versorgung als auch die hausliche
Mundhygiene komplexer. So sehen wir heute schon
vollbezahnte 95-Jahrige, aber auch 65-jahrige Zahn-
lose sowie alles dazwischen. Seniorenzahnmedizin
ist damit hochindividuell — oder kurz: patientenspe-
zifisch! Aber nicht nur im héheren Alter, sondern auch
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bei jungeren Patientinnen und Patienten scheint es
eine groBe patientenspezifische Komponente in Be-
zug auf den Zahnerhalt zu geben. Wir haben junge
Menschen zwischen 18 und 25 Jahren in einer pros-
pektiven klinischen Studie in Bezug auf Verschleil3
an nattrlichen Zahnen (Attrition/Erosion) untersucht
und konnten zeigen, dass bei einigen Menschen der
Verschlei innerhalb kirzester Zeit stark zunimmt
und bei anderen gar keine oder nur eine geringe
Progredienz zu beobachten ist. Hier schliet sich
der Kreis wieder zum Kernpotenzial der Digitalen
Zahnmedizin: Diese ermoglicht ndmlich erstmals ein
sinnvolles, im Praxisalltag umsetzbares, patienten-
individuelles Monitoring. Sei es beim Verschlei na-
tlrlicher Zahne oder von Zahnersatz (Abb. 1), aber
auch bei der Diagnostik von méglichen Zahnwan-
derungen oder Karies. Hier werden in den kommen-
den Jahren auf jeden Fall noch weitere intelligente
Digitalisierungskonzepte entwickelt werden. Man
muss sich aber bewusst machen, dass dies nur
mithilfe interdisziplindrer Zusammenarbeit sinnvoll
umgesetzt werden kann. Denn Digitalisierung schafft
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Abb. 1: Beispiel eines digitalen Monitorings

mittels Intraoralscanner nach einem Beobach-

tungszeitraum von 2,5 Jahren — Zahn 35-37

monolithische Zirkoniumdioxidbriicke, Zdhne 34,
44-47 CAM-Komposit okklusale Veneers,
Zéhne 33-43 Kompositaufbauten.

Transparenz, vereinfacht die Kommunikation zwischen
allen Beteiligten, ermdglicht neue Visualisierungsoptio-
nen und kann damit auch das Verstandnis der Patien-
tinnen und Patienten fUr die eigenen Zahne deutlich
erhéhen.

Die Digitale Zahnmedizin erméglicht die Verwen-
dung neuer Restaurationsmaterialien. Kénnen Sie
uns bitte etwas zu diesen neuen Restaurations-
materialien sagen — was kénnen diese Materialien
und wie sehen das Handling und der digitale Work-
flow mit diesen Materialien aus?

Entwicklungen im Bereich Digitalisierung sind immer
eng an Entwicklungen in der Werkstofftechnologie
geknlpft. So haben wir im Bereich der zahnfarbenen
CAD/CAM-Restaurationsmaterialien heute ein groBes
Spektrum von CAM-Kompositen, Uber Silikatkerami-
ken hin zu den verschiedenen Zirkoniumdioxiden. Mit
der additiven Fertigungstechnologie — umgangssprach-
lich dem 3D-Druck — kommen nun weitere Produkte
hinzu. Dabei gilt es aber nicht, nur die Restaurations-
materialien im Blick zu behalten, sondern auch die
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20% 32%

Kieferorthopadische Modelle Festsitzender
Apparaturen (inklusive Zahnersatz innerhalb
Aligner) eines Quadranten

Haufigkeit der Nutzung von Intraoralscannern nach Anwendungsbereich.

PILOTUMFRAGE: Wie viele Zahnarztpraxen haben einen Intraoralscanner?

In Zusammenarbeit mit der Landeszahnarztekammer Hessen haben wir im letzten Jahr eine Pilotumfrage zum Stand der Digitalisierung

von Zahnarztpraxen in Hessen durchgefihrt. Denn es gibt zwar durchaus Verkaufszahlen aus der Industrie, die beispielsweise belegen

kénnen, wie viele Intraoralscanner in den letzten Jahren verkauft wurden, aber darlber, ob diese dann auch tatsachlich genutzt werden,

konnten wir vorher nur Vermutungen anstellen. So waren wir Uberrascht, dass unter den Riickmeldungen immerhin knapp ein Drittel einen

Intraoralscanner in der Zahnarztpraxis zur Verfiigung hat, auch wenn die Anwendung tUberwiegend auf die Herstellung von kleineren

Restaurationen innerhalb eines Quadranten beschrankt ist (Diagramm). Die immer gréBer werdende Akzeptanz digitaler Technologien

im Praxisalltag macht deutlich, dass die Digitale Zahnmedizin auch Teil der Curricula wie dem Curriculum Digitale Zahnmedizin der

Zahnarztekammer Hamburg werden sollte.
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entsprechenden Befestigungssysteme zu kennen.
Viele Restaurationsmaterialien benétigen eine ad-
hasive Befestigung, und damit ist inr Anwendungs-
bereich auf die absolute Trockenlegung beschrénkt.
Trotz aller Begeisterung fur Digitalisierung und neue
Restaurationsmaterialien gilt es, immer genau ab-
zuwagen, ob die Innovation wirklich eine Verbes-
serung oder eine intelligente Ergdnzung zum be-
stehenden Portfolio darstellt oder die Behandlung
tatsachlich besser mit herkdmmlichen Materialien
oder Workflows umgesetzt werden kann, wo es

sowohl langjahrige Anwendungserfahrung als auch
klinische Langzeitdaten gibt. In der Zukunft wird es
noch viele spannende Entwicklungen geben, man-
che werden sinnvoller fir den Praxisalltag sein und
manche weniger sinnvoll. Daher ist es gerade un-
sere Aufgabe als wissenschaftlich tatige Zahnarztin-
nen und Zahnérzte an den Universitaten, Daten zu
neuen Werkstoffen zu erheben und diese fur die
zahnarztlichen Kolleginnen und Kollegen in der Pra-
xis aufzubereiten und in die bestehende Literatur
einzuordnen.

ANZEIGE

BIS ZU 50% SPAREN
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Wie kann digitale Technik die Behandlung der Patienten unterstitzen? Wir-
den Sie uns die von Ihnen mitentwickelte App vorstellen?

Die bei uns in der Abteilung entwickelte Mini Dental Assessment-(MDA-)App ba-
siert auf dem vor vielen Jahren entwickelten papierbasierten MDA, welcher zum
Download von unserer Internetseite frei zur Verfigung steht (www.ukgm.de/
ugm_2/deu/ugi_zap/43371.html). Die Idee ist dabei, anhand des Zerkleinerungs-
grades eines 2x1cm groBen Karottenstlicks und weiteren Informationen wie
dem Alter des vorhandenen Zahnersatzes und dem Jahr des letzten Zahnarzt-
besuches einen Score zu berechnen. Das MDA kann dabei keine zahnérztliche
Untersuchung ersetzen, aber einen Hinweis darauf geben, wie gut mit dem vor-
handenen Zahnersatz eine Zerkleinerung von Nahrungsmitteln maglich ist. Mit
der MDA-App soll vor allem den Menschen, die nicht mehr so mobil sind, eine
schnelle Uberpriifung der Kaufunktion ermdglicht werden. Wir sind davon Gber-
zeugt, dass eine einfach und intuitiv zu bedienende App verstarkter genutzt wird

Grafik: © Dr. Maximiliane Amelie Schlenz
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Abb. 2: Intraoralscans eines immobilen, pflegebedurftigen Patienten (links: Seitenansicht 1./4. Quadrant,

mittig: Frontalansicht, rechts: Aufbiss Oberkiefer).

als eine solche Dokumentation auf Papier. Gerade im ambulanten Bereich sowie in Pflegeeinrichtungen
kann die Nutzung einer solchen App ein deutlicher Gewinn flr die Mundgesundheit der Patienten dar-
stellen. Allerdings gibt es auch Limitationen, denn die App gibt weder einen Hinweis auf die Mundhygiene
noch auf Mundschleimhautveranderungen oder karidse Lasionen. In einer gerade beendeten Studie
haben wir deshalb neben der MDA-App auch Intraoralscans angefertigt, um zusatzliche Informationen
zu gewinnen, die einen zahnarztlichen Besuch in Alten- und Pflegeheimen planbarer machen (Abb. 2).
Die ersten Ergebnisse sind vielversprechend, allerdings mussen vor einer flachendeckenden Anwen-

dung noch weitere Untersuchungen folgen und re-
gulatorische Aspekte geklart werden. So kann die
MDA-App zurzeit nur im Rahmen von Studien ver-
wendet werden. Wir arbeiten aber an einer frei zu-
ganglichen Lésung, denn es ist uns daran gelegen,
dass die App weite Verbreitung findet. Wichtig ist
mir an dieser Stelle auch, zu betonen, dass Digi-
talisierung ein Gemeinschaftsprojekt ist, an dem
Universitaten, Praxen und die Dentalindustrie glei-
chermaBen beteiligt sein sollten, um gemeinsam die
Zukunft der Zahnmedizin zu gestalten!

Ist digitale Abformung
nachhaltig?

Analoge Abformungen produzieren Ml und
verursachen mehr Transportwege — das sind Tat-
sachen, aber macht das die digitale Abformung zu
einer nachhaltigeren Lésung? Nachhaltig kénnen
Intraoralscanner und Co. nur dann sein, wenn sie
auch wirklich in die Workflows integriert werden
kénnen. Deshalb gilt: Als Zahnarzt sollte man sich
vorab genau damit auseinandersetzen, was fir
die eigene Praxis sinnvoll ist und was weniger. Um
sich mit diesen Aspekten néher zu beschaftigen,
startet Frau Dr. Schlenz deshalb gemeinsam mit
der Technischen Hochschule Hessen und einem
Partner aus der Dentalindustrie eine Studie zum
Thema Nachhaltigkeit Digitaler Zahnmedizin —

Ergebnisse werden fir nachstes Jahr erwartet.

ANZEIGE

WIR MACHEN SIE ZUM EXPERTEN

Wir setzen uns fir Ihre Fortbildung ein. Profitieren Sie von unseren
exklusiven Inhouse-Curricula z. B. Implantologie, Endodontie, Prothetik/
Asthetik oder , Feste Dritte Zihne an einem Tag” in Kooperation mit
namhaften Universitaten und Referenten. Die Kosten fiir unsere Zahnarzte

Gbernehmen wir komplett. Neue Kollegen sind herzlich willkommen.
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Alexander Lehmann

AllDent
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.Es gibt viele klein
Igitale Helferlein,

die den Praxisalltag erleichtern”

Ein Beitrag von Marlene Hartinger

INTERVIEW /// Wie sieht eine ,Digitalisierung light* in der Praxis aus?
Dr. Jan Behring, Zahnarzt in eigener Praxis in Hamburg und Referent
des Curriculum Digitale Zahnmedizin der LZK Hamburg, schatzt das

Ganze im Kurzinterview ein.

Herr Dr. Behring, Ihr Curriculum-Referat hat den pfiffigen
Titel ,,Pimp my Desktop“. Worauf wollen Sie mit der Head-
line hinaus?

Die Digitale Zahnmedizin ist Realitat. Von der digitalen Abrech-
nung bis zum Smile Design ist heute fast alles mdglich — wenn
auch nicht immer nétig. Ich verfahre persénlich so, dass ich
versuche, die digitale Welt fir mich zu nutzen, um mir das
Leben zu erleichtern. Nicht jeder Trend ist gut und nicht jede
Innovation halt diesem Wunsch stand. Mit dem Vortragstitel
will ich genau in diese Richtung denken: Es gibt oft viele kleine
digitale Helferlein, die den Praxisalltag erleichtern kénnen, ohne
viel Fortbildungszeit zu kosten.

Braucht Digitalisierung immer groBe Investitionen?

Ich wirde das verneinen, denn oft braucht es keine aufwendi-
gen Losungen der Dentalindustrie oder spezielle Software, um
digitale Potenziale zu nutzen. Schon Microsoft Windows und
Microsoft Office bieten Tools, beispielsweise das Snipping Tool,
welche bei richtigem Einsatz viel Zeit sparen konnen. Auch
kleinere Anwendungen wie PhraseExpress oder DisplayFusion
kénnen buchstablich ganze Arbeitstage einsparen.

Welche Vorteile bietet Ihnen die digitale Behand-
lungsplanung?

Bei der digitalen Behandlungsplanung geht es mir
nicht um Smile Design oder 3D-Implantatplanung,
sondern um die Planung der Abléaufe einer Be-
handlung. Gerade bei komplexen Behandlungen
brauche ich ein zentrales Dokument, welches als
Drehscheibe zwischen Behandlung, Labor, Dental-
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hygiene, Anmeldung und Biiro dient. Das geht weit Uber M&g-
lichkeiten der oft abrechnungsorientierten Praxisprogramme
hinaus. Mit so einem Dokument kann jeder Beteiligte binnen
Sekunden sehen, wie der Stand ist. Auch spart ein solcher Plan
viel Zeit und gibt Kapazitaten im Kopf frei: Ich muss mich einmal
in Ruhe mit der Behandlungsplanung beschéaftigen und kann
danach den fertigen Plan step-by-step abarbeiten, ohne jedes
Mal neu denken zu mussen.

Stichwort Kommunikation zwischen Praxis und Labor: Was
gewinnen beide Seiten durch die wachsende Digitalisierung
der Dentalbranche?
Hierzu bin ich vielleicht nicht der optimale Ansprechpartner, weil
wir in der Praxis noch nicht alle digitalen Moglichkeiten ausnut-
zen. Allein die Verwendung von Abdruckscannern hat mein Uni-
versum jedoch schon sichtbar verandert. Seit meinem ersten
Scanner vor fast zehn Jahren hat sich auch hier viel getan.
Dabei steht weniger die Prazision im Vordergrund, die passte
auch damals selbst bei Cross-Arch-Versorgungen schon er-
staunlich gut. Vielmehr sind die Workflows einfacher und flexib-
ler geworden. Eines ist mir aber schon lange klar: Das digitale
Zeitalter bedroht den Beruf des Zahntechnikers in keiner
Weise. Auch wenn sich bestimmt viel Arbeit auf In-
Office-Produktion oder auf professionelle Fras- und
Druckzentren verlagern wird: Je komplexer die Ar-
beit, desto mehr wird ein Techniker bendtigt, vor
Ort oder im Fraszentrum. Der Beruf wird sicher
anders werden, aber auf welche Branche trifft das
nicht zu?




»Liebe Kollegen & Kolleginnen!*
Wisst lhr, was ich heute gehért habe?”

ey, Al
H,J/ ,}r(
Dr. Martina Pionier: 12:05 0l 4.1/
. .

Ich habe gehért, dass Du auch mit
dent.apart zusammen arbeitest?

Dr. Martina Pionier: 12:05
Warum?

Dr. Jan Neugierig: 12:06
Ja! Das tue ich! @ Immer haufiger
fragen meine Patienten, ob sie den
Rechnungsbetrag firr die anstehende
Behandlung in Raten zahlen kénnen.

Dr. Martina Pionier: 12:07
Ja das kenne ich! Fir manche
Patienten ist das ein echtes Kauf-
hindernis, insbesondere wenn ich
hochwertige Losungen vorschlage.

Dr. Jan Neugierig: 12:08
Siehst Du! Und genau da kommt
dent.apart ins Spiel! Denn durch
den dent.apart-Zahnkredit entsteht
diese Einstiegshirde gar nicht erst!

Dr. Jan Neugierig: 12:09
Der Patient schlieBt den
dent.apart-Zahnkredit einfach online
ab. Und der Kreditbetrag fir die
Gesamtbehandlung wird sofort auf
mein Praxiskonto Uberwiesen. Erst
danach beginnt die Behandlung!

Dr. Martina Pionier: 12:11
Echt? Das kann ich gar nicht
glauben! ¥

Dr. Martina Pionier: 12:11
Hat bei Dir ein Patient schon mal
die gesamte Behandlung mit
dent.apart im Voraus bezahlt?

Dr. Jan Neugierig:
Ja Klar, schon einige! @ @&

Dr. Jan Neugierig: 12:12
Das Beste daran ist, dass sowohl
alle Mat.&Lab.-Kosten als auch das
Gesamthonorar bereits im Voraus
komplett bezahlt sind! Es kann also
kein Risiko mehr entstehen, dass
ein Patient spater mal nicht zahlt!
Keine Factoringgebiihren mehr
und kein Mahnwesen! &

Dr. Martina Pionier: 12:14 |
So habe ich das noch nie
gesehen!!! | v
Ich méchte t.apart auch
meinen Patienten empfehlen!
A i Wie geht das? &

Dr. Jan Neugierig: 12:15
Einfach das Starterpaket bestellen!
Du bekommst die Info-Materialien
sofort zugeschickt! M

Dr. Martina Pionier:
Das ist ja einfach! &=

fO (o

Jetzt kostenfrei Starterpaket bestellen!

6. Tel.: 0231 - 586 886 — 0 @} www.dentapart.de \ Eiafach bescers Zahne.

dent.apart®
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Analog abformen,

AL FERT

Eine Falldarstellung

Ein Beitrag von Dr. Holger Ziebolz

I FACHBEITRAG /// Die dreidimensional exakte Erfassung der intraoralen Situation mittels
einer digitalen oder konventionellen Abformung bildet die Basis der zahntechnischen Her-
stellung einer indirekten Restauration. Trotz zahlreicher Vorteile der digitalen Abformung,
wie zum Beispiel Erfassung der Daten in Echtzeit, leichte Wiederholbarkeit, schrittweises
Erfassen relevanter Bereiche, keine Abformungsdesinfektion, softwaregestltzte Analyse-
optionen und schneller Datenversand ans Labor sowie eine platzsparende Archivierung,’
wird die Uberwiegende Mehrzahl prothetischer Restaurationen derzeit noch auf der Basis
analoger Abformungen gefertigt.
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Vor diesem Hintergrund sind mogliche Optimie-
rungen bei analogen Abformungen sicherlich auch
heute noch von praktischer Relevanz. Insbesondere
die irreversiblen, elastischen Abformmaterialien auf
Polysiloxanbasis, wozu auch die Aquasil® Ultra+
(Dentsply Sirona) Materialien gehdren, sind in den
letzten Jahrzehnten weitgehend materialtechnisch
optimiert worden.?

Es stellt sich also die Frage, was man bei der ana-
logen Abformung sinnvollerweise noch optimieren
kann. In der taglichen praktischen Anwendung fallt
auf, dass die marktgangigen Applikationssysteme
fir Abformmaterialien zwar gute Mischergebnisse
liefern, aber die groBvolumigen Mischkantlen doch
auch zu einem vergleichsweise hohen Material-
verlust fUhren. Ebenso besteht beim Wechsel der
Mischkantlen immer das Risko einer Kreuzkonta-
mination von Basis- und Katalysatorpaste, was bei
nachfolgenden Anwendungen zu Mischungs- und
damit zu Abformfehlern fuhren kann.
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Neues Mischkanullendesign

Genau in diesem Bereich liefert das neue Applika-
tions- und Kartuschensystem flr das Polysiloxan-
material Aquasil Ultra+ einen Beitrag zur Losung
einiger praktisch relevanter Probleme. Vor allem die
Einfachheit der Anwendung sowie die effiziente Nut-
zung des Materials stehen im Fokus. Entscheidend
ist das neu entwickelte Design der Mischkanule: Sie
lasst sich mit einem Drehfligel und einem kleinen
Ausrichtstift leicht auf der Kartusche anbringen.
Dabei wird durch einen entsprechenden Verbin-
dungsmechanismus das Risiko einer Kreuzkonta-
mination zwischen der Basis- und der Katalysator-
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komponente reduziert. In Kombination mit der volumenreduzier-
ten Kanule lasst sich nach Herstellerangaben so der Material-
verwurf um bis zu 64 Prozent verringern und die Zahl der
Applikationen pro Kartuschen um zehn zusétzliche Anwend-
ungen erhdhen. Die farblich aufeinander abgestimmten Kar-
tuschen und Mischkanilen helfen, die Kartuschen mit der je-
weils passenden Kanule zu verbinden (Abb. 1).

Klinische Studien zeigen perfekte Abformung

Aquasil Ultra+ gehort, wie bereits erwahnt, zur Gruppe der
materialtechnisch optimierten Polysiloxanmaterialien.®-¢ Insbe-
sondere die Doppelmischtechnik mit einer Kombination aus
dunnflieBendem Material (Aquasil Ultra+ XLV, Dentsply Sirona)
und einem hochviskdsen Loffelmaterial (Aquasil Ultra+ Heavy,
Dentsply Sirona) ist universell einsetzbar und zeigte in klinischen
Studien einen hohen Anteil perfekter Abformungen (96 Pro-
zent).”® Nachfolgend soll der Einsatz dieser langjahrig bewahr-
ten Materialkombination (Aquasil Ultra+ XLV und Aquasil Ultra+
Heavy) mit dem neuen Applikationssystem in einem hybriden
Workflow fur die Anfertigung von vier vollkeramischen Front-
zahnkronen aufgezeigt werden.

Falldarstellung

Eine 49-jahrige Patientin stellte sich mit dem Wunsch nach einer
prothetischen Neuversorgung der zentralen und lateralen Front-
zahne im Oberkiefer in unserer Praxisklinik vor. Die Patientin
winschte eine farbliche Korrektur mit einer Harmonisierung der
Farbgebung der betreffenden Z&hne, darlber hinaus eine Wie-
derherstellung der urspringlichen Zahnform, die sich aufgrund
multipler Fullungsfrakturen in der letzten Zeit nachteilig veran-
dert hatte (Abb. 2).
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Abb. 1: Komponenten des neuen Kartuschen-
systems flr das Polysiloxan-Abformmaterial
Agquasil Ultra+ (Dentsply Sirona).
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Abb. 2: Klinische Ausgangssituation. Fir die Patientin war eine

Anderung und Harmonisierung der Farbe der Frontzihne und eine
Wiederherstellung der Zahnform wichtig.

Abb. 3: Fir die Praparation der Frontzahne wurden im ersten Schritt
Tiefenmarkierungsrillen angelegt und farblich markiert.
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Abb. 4a und b: Die Gestaltung der
Praparationsgrenze erfolgte als 90°
Hohlkehle mit einer Praparationstiefe
von circa Tmm. Fir die Gestaltung

der Palatinalflachen wurde ein rauten-
férmiges Diamantinstrument
(8899.314.027, Komet Dental) genutzt.
Abb. 5: Fir die Applikation der diinn-
flieBenden Komponente des Abform-
materials wird der rote Intraoraltip des
neuen Applikationssystems so nah

wie moglich an die Préparationsgrenze
geflhrt. Der Oberfaden wird direkt
vor der Materialapplikation entfernt.
Abb. 6: Die préparierten Zéhne wer-
den komplett mit der diinnflieBenden
Materialkomponente (Aquasil Ultra +
XLV) bedeckt.

>

Abb.7: Sofern ein bis vier Zahne
oder Implantate abgeformt werden,
kann die Befiullung des Abformléffels
zeitgleich mit der Applikation der
dinnflieBenden Komponente
erfolgen.

Abb. 8: Abformergebnis mit kom-
plett blasenfreier zirkularer Erfassung
der Préparationsgrenze sowie eines
0,5-1mm breiten, weiter apikal
gelegenen Bereiches der Zahn-
stimpfe.
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Samtliche Zahne zeigten eine positive Reaktion auf die Vitalitatsprifung und die préapro-
thetische Roéntgendiagnostik gab keine Hinweise auf pathologische apikale Befunde.
Die Neuversorgung sollte mit teilverblendeten vollkeramischen Kronen aus einem trans-
luzenten Zirkonoxid der funften Generation erfolgen (Cercon ht ML, Dentsply Sirona).
Im Rahmen der préaprothetischen Planung erfolgt zun&chst die Anfertigung von Situa-
tionsmodellen. Diese Modelle wurden dann flr die Herstellung eines Wax-ups zur Op-
timierung der Zahnform und -stellung genutzt. Auf der Basis des Wax-ups wurde ein
Formteil flr die Herstellung der Provisorien gefertigt. HierfUr wurde eine Tiefziehschiene
aus einem flexiblen Material (Erkoflex, Erkodent) genutzt. Dartber hinaus wurde vor
Beginn der prothetischen MaBnahmen eine professionelle Zahnreinigung durchgefthrt.
FUr die Praparation der Fronzéhne wurden zun&chst vestibulare Tiefmarkierungsrillen
mit einer Schnitttiefe von 1 mm angelegt und farblich markiert, sodass ein definierter
Substanzabtrag erfolgen konnte (Abb. 3).

Die Praparationsgrenzen wurden als 90° Hohlkehlen mit einem vor Kopf runden Zylinder
ausgefiihrt (8881.314.016, Komet Dental). Die Ubergange von den axialen zu den inzi-
salen Flachen wurden gerundet, um bei der spateren CAD/CAM-gestUtzten Fertigung
eine gute interne Passung der Restaurationen zu ermoglichen (Abb. 4).

Die Abformung erfolgte mit einem Polyvinylsiloxan (Aquasil Ultra+) in der Doppel-
mischtechnik unter Verwendung eines individuellen Loffels. Damit eine sichere und ge-
naue Darstellung der Préparationsgrenze erfolgen konnte, wurden Retraktionsfaden in
der Doppelfadentechnik angewendet. Durch die Kombination aus einem diinnen Unter-
faden der GroBe 0 und einem dickeren Oberfaden der GroBe 1 wird eine hohe laterale
Verdrangung der Weichgewebe im Bereich der Praparationsgrenze gewahrleistet. Mit
dieser Technik wird erreicht, dass das Abformmaterial gut in den Sulkus eingespritzt
werden kann und die Praparationsgrenze sicher von Abformmaterial umfasst wird.
Dieser Schritt ist essenziell fur den Erfolg einer analogen Abformung. Basierend auf
den Ergebnissen einer klinischen Studie ist davon auszugehen, dass 15 Prozent der
nicht brauchbaren Abformungen auf eine unzureichende Retraktion der Weichgewebe
zurlickzuflihren sind.® In einer weiteren klinischen Studie konnte gezeigt werden, dass
durch die Anwendung der Doppelfadentechnik das Risiko der Notwendigkeit einer
Wiederholung der Abformung bei subgingivalen Praparationen signifikant reduziert
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werden konnte.'® Direkt vor der Applikation des Abformmaterials wird der
Oberfaden entfernt und die Applikationskantle direkt auf der Praparations-
grenze positioniert (Abb. 5).

Basierend auf den Ergebnissen einer weiteren klinischen Studie ist es flir ein
optimales Abformergebnis empfehlenswert, dass alle praparierten Z&hne kom-
plett mit der dinnflieBenden Komponente des Abformmaterials (Aquasil Ultra+
XLV) bedeckt werden (Abb. 5)." Dieses Vorgehen verhindert das Auftreten von L e
FlieBfalten im Bereich des Ubergangs vom diinnflieBenden Material zum hoch-
viskdseren Loffelmaterial (Aquasil Ultra+ Heavy). Ferner sollten alle Kauflachen W’iﬁ"#{ﬁ
der nicht praparierten Zéhne mit dem dinnflieBenden Material aus der Kar-
tusche bedeckt werden (Abb. 6).

Sofern ein bis vier Z&hne abgeformt werden sollen, kann der individuelle Loffel
gleichzeitig mit der Applikation der dinnflieBenden Komponente beflllt wer-
den. So ist gewahrleistet, dass der Abformloffel komplett beflllt ist, wenn auch
das Umspritzen der préparierten Zéhne mit der dinnflieBenden Komponente
beendet ist. FUr ein optimales Abformergebnis ist die Verwendung eines labor-
gefertigten individuellen Loffels zweckmaéBig. Der individuelle Loffel sollte am
Beginn des Abformtermins zunéchst einprobiert und falls notwendig noch ein-
mal korrigiert oder angepasst werden. Dann wird der Abformldffel mit einem
geeigneten Adh&siv beschichtet, das vor der Applikation des Abformmaterials
noch trocknen sollte (Zeitraum etwa zwei Minuten). Bei der Beflllung des Lof-
fels ist sicherzustellen, dass die MischkanUle kontinuierlich im Abformmaterial
geflhrt wird, um Lufteinschllsse zu verhindern (Abb. 7).

StandardmaBig erfolgt die Beflllung des individuellen Loffels bis circa 1-2mm
unterhalb des Loffelrandes. Bei Oberkieferloffeln sollte zudem darauf geachtet
werden, dass auch eine diinne Materialschicht im Bereich des Gaumens ap-
pliziert wird. Dies erhdht den Staudruck und reduziert das Risiko palatinaler
FlieBfalten.

fUr schmerzfreie Injektionen

CALAJECT™ hilft schmerzfrei zu injizie-
ren. Das Geheimnis ist ein intelligentes
und sanftes Verabreichen von Lokalan-
asthetika. Sogar palatinale Injektionen
kdnnen so ausgeflihrt werden, dass der
Patient keinen Schmerz spurt.

e Das Handstuck verbessert die Takti-
litat und sorgt dafiir, dass Sie in
einer entspannten und ergonomi-
schen Haltung arbeiten kénnen.

e Drei Injektionseinstellungen fur die
Infiltrations-, Leitungs- und intrali-
gamentare Anasthesie.

e Einfach und Kostengunstig in der
Anwendung - keine Mehrkosten
fUr zusétzliche Einweg-Verbrauchs-
materialien.
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Abb. 9a und b: Eindeutige und blasen-
freie Darstellung der kompletten Pra-
parationsgrenze an allen préparierten
Zshnen. Durch die Erfassung apikal
gelegener Zahnanteile erhélt der
Zahntechniker zudem Informationen
zur korrekten Gestaltung der Kontur
der spateren Restauration.

Abb. 10a und b: Fertig gestellte
KronengerUste aus einer Zirkonoxid-
keramik der finften Generation
(Cercon ht ML). Die Geruststarke kann
aufgrund der vergleichsweise hohen
Festigkeit fir Einzelkronen im Bereich
der Verblendung auf 0,4-0,5mm redu-
ziert werden. Fiir die monolithischen
Anteile im palatinalen Bereich sind
Mindestmaterialschichtstérken von
0,6—0,8 mm sinnvoll. Die vestibulare
Verblendung erfolgt dann mit ge-

eigneten Keramikmassen.
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Nach einer Abbindezeit von funf Minuten (bei Verwendung der Materialvariante Regular
Set) kann die Abformung entnommen und gereinigt werden. Aufgrund der angewen-
deten Doppelfadentechnik zeigt sich eine komplette Umfassung der zirkuldren Pra-
parationsgrenze von 0,5-1 mm. Aufgrund der hohen ReiBfestigkeit des verwendeten
Materials kommt es auch in dunn auslaufenden Materialbereichen nicht zu Material-
abrissen (Abb. 8).

Direkt nach der Entformung der Arbeitsmodelle zeigt sich dann eine allseitig komplett
dargestellte Praparationsgrenze. Durch die Erfassung auch apikal gelegener Bereiche
des Zahnstumpfes ist eine eindeutige Festlegung der Préparationsgrenze einfach még-
lich (Abb. 9a und b).

Im néchsten Schritt erfolgten dann das Einscannen der Arbeitsmodelle mit einem Desk-
topscanner und das Design der vestibular verblendeten Kronenrestaurationen. Bei der
Gestaltung der Geruste sollte einerseits auf eine ausreichende Unterstitzung der spa-
teren Verblendung im inzisalen Bereich geachtet werden, gleichzeitig sollten aber das
Design und die Strukturierung der Gerlstoberflache im Verblendbereich bereits im
Sinne eines Dentinkerns erfolgen. Dies ermdglicht eine gleichmaBige Schichtstarke der
Verblendung und vereinfacht die Schichtung der Verblendkeramik. Durch die Verwen-
dung einer Zirkonoxidkeramik der finften Generation kann bereits mit dem Gerist ein
natdrlicher Farb- und Transluzenzverlauf erreicht werden (Abb. 10a und b). Die Zemen-
tierung der teilverblendeten Zirkonoxidkeramikkronen erfolgte nach einer Konditionie-
rung der Kroneninnenflachen (Sandstrahlprozess, 1-2 bar, 50 um Aluminiumoxid) mit
einem selbstadhasiven Zement (Calibra® Universal, Dentsply Sirona) (Abb. 11). Nach der
Eingliederung mit einem selbstadhasiven Zement zeigten sich innerhalb der ersten zwei
Wochen keine postoperativen Sensitivitaten. Die Patientin war mit dem erzielten asthe-
tischen und funktionellen Ergebnis der Versorgung sehr zufrieden (Abb. 12).

Schlussfolgerung
Trotz klinisch nachweisbarer Vorteile der digitalen Abformung im Bereich der Versor-

gung mit Einzelkronen und kleineren Briicken auf nattrlichen Z&hnen und Implantaten
wird derzeit die Uberwiegende Zahl der prothetischen Restaurationen noch auf der
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Die Revolution unter
Basis eines hybriden Workflows mit analoger Abformung und nachfolgender den 3D-DrUCke rn!

Digitalisierung des Arbeitsmodells im zahntechnischen Labor gefertigt. Durch
diesen hybriden Workflow ist es mdglich, auch bei Anwendung der analogen
Abformung zahntechnische Restaurationen aus Materialien wie z. B. Zirkon-
oxidkeramiken oder Hochleistungspolymeren zu fertigen, die nur mit dem Ein-
satz der CAD/CAM-Technologie verarbeitet werden kénnen.

FUr den Kklinischen Erfolg einer konventionellen Abformung sind jedoch nicht
nur optimierte Materialeigenschaften, sondern auch die einfache und sichere
Anwendung ausschlaggebend. Mit dem hier vorgesteliten neuen Applikations-
und Kartuschensystem konnen in diesem Bereich einige Fortschritte erzielt
werden. So fuhrt das neue Kartuschensystem durch die Verwendung neuer,
kUrzerer MischkanUlen zu einem geringeren Materialverlust und einer verbes-
serten Mischungsqualitét. Dies hat einen positiven Einfluss auf die Nachhaltig-
keit und Wirtschaftlichkeit. Durch das neu entwickelte Design der Mischkantle
wird zudem das Risiko einer Kreuzkontamination zwischen der Basis- und der
Katalysatorkomponente reduziert. Bei allen Vorteilen bleibt das Kartuschensys-
tem weiterhin mit allen marktgéangigen Statikmischsystemen kompatibel.
Aufgrund der breiten Anwendung des hybriden Workflows, wie er auch in der
vorliegenden Falldarstellung beschrieben wurde, ist eine Verbesserung des
Applikationssystems fur ein konventionelles Abformmaterial auch heute noch
relevant fUr Praxis und Labor.
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Abb. 11: Nach einer Vorhrtung einer Kunststoffprothese mit Zdhnen
des Befestigungsmaterials fur in einem Arbeitsschritt

zwei Sekunden lassen sich die

Zementlberschisse einfach mit

einem Scaler entfernen.

Abb. 12: Klinische Situation Helmerle + M@Ule
INFORMATION /// zwei Wochen nach der Insertion Heimerle +Meule Group

der Kronen mit einem selbst-
Dr. Holger Ziebolz adhasiven Zement. Vereinbaren Sie einen
Praxisklinik fir Zahnmedizin/Hanau personlichen Beratungstermin
ziebolz@ihr-lagcheln.com unter Freecall 0800 13 58 950.
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,Scannt alles, was zu scannen ist. Es
gibt kein Zuviel davon fur die digitale
Planung und Umsetzung”, so der Rat
von Priv.-Doz. Dr. Alexey Unkovskiy

an Studierende und Kollegen.

INTERVIEW /// Zuverlassig in einem konsistenten digitalen Workflow
arbeiten, das konnen Nutzer mit der exocad Software Smile Creator,
exoplan und DentalCAD. Priv.-Doz. Dr. Alexey Unkovskiy, Funktions-
oberarzt in der Abteilung fir Zahnarztliche Prothetik, Alterszahn-
medizin und Funktionslehre an der Charité Berlin, erldutert im Inter- ][]
view wie er diese Softwareldosungen nutzt, um einfache bis komplexe
(implantat)prothetische Falle vorhersagbar planen und umsetzen zu

konnen.

3 exocad GmbH
E ] = Infos zum Unternehmen

Herr Dr. Unkovskiy, seit wann arbeiten Sie mit der exocad Software?
Begonnen habe ich 2017 mit der Laborsoftware DentalCAD. Meine ersten digitalen Designs waren Aufbiss-

schienen. Virtuelle Designs von Set-ups und Wax-ups kamen spater dazu. Dass wir Zahnarzte einfachere
zahntechnische Arbeiten digital erledigen, war mit den Zahntechnikern, damals noch an der Universitat
Tubingen, abgesprochen und von ihrer Seite willkommen. Die Implantatplanungssoftware exoplan nutze ich,

seitdem diese auf dem Markt ist.

In welchen Fallen nutzen Sie Smile Creator?
Smile Creator ist ein relativ einfach zu handhabendes Tool, mit dem die Umsetzung prothetischer Designs vor-

hersagbar wird. Mit den einfachen 2D-Portrét-Fotos oder mit einem Gesichtsscan erhalte ich in Smile Creator
zugleich eine dreidimensionale Zahnaufstellung und kann beurteilen, ob sich die geplante Prothetik tatséchlich
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3D-Zahnaufstellung in Smile Creator.

umsetzen lasst. Daher nutze ich dieses Modul fur die
Planung aller implantatprothetischen Arbeiten von Ein-
zelimplantaten im Frontzahngebiet Uber Kombi-Zahn-
ersatz bis zu All-on-4-/All-on-6-Versorgungen.

Wie reagieren Patienten auf Smile Creator?

Bei den meisten Patienten kommt die virtuelle Vorschau
mit dem geplanten Zahnersatz sehr gut an — einige sind
geradezu fasziniert. Digital affinen Patienten kénnen wir
die Ansicht mit der simulierten Restauration zusenden,
weil sich Uber die digitale Kommunikation mit virtuel-
len Mock-ups auf deren Smartphones Termine flr die
Einprobe analoger Mock-ups in manchen Fallen redu-
zieren lassen. Was ich auch bemerke: Mit Smile Creator
wird die Planungsarbeit fir die Patienten transparent.
Sie verstehen die Arbeitsschritte besser, die hinter ihrem
Zahnersatz stehen. Damit erhalt die Arbeit von Zahn-
arzt und Zahntechniker eine héhere Wertigkeit.

Lasst sich denn mit DentalCAD, exoplan und Smile
Creator ein nahtloser digitaler Workflow realisieren?
Ja, wir kénnen mit der exocad Software durchgéngig
digital arbeiten. Zum Beispiel lasst sich die 3D-Szene
aus Smile Creator in DentalCAD und exoplan impor-
tieren, sodass ich diese dann als Basis fur die Um-
setzung der Prothetik und/oder flr eine Implantat-
planung nutzen kann. Implantatgetragener Zahnersatz
lasst sich virtuell im Backward Planning von Smile
Creator Uber exoplan bis zur Umsetzung der geplanten
Prothetik in DentalCAD realisieren. Beispielsweise las-
sen sich Implantatpositionen von exoplan in DentalCAD
fr die ,digitale Sofortbelastung® importieren und an-
dersherum beispielsweise ein Wax-up von DentalCAD
in exoplan — das gibt mir viel Flexibilitat.

Weitere Informationen zu Smile Creator, exoplan und
DentalCAD unter www.exocad.com
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Jetzt Starterpaket mit

50 Patientenbroschiren

und einem Aufsteller auf Honorareinnahmen bereits vor Behandlungsbeginn realisieren und zugleich die Praxiskosten senken, das bie-
www.dentapart.de/zahnarzt tet der innovative volldigitale Patienten-Zahnkredit von dent.apart — und zwar flir Zahnarztpraxen vollstandig
anfordern oder das Bera- kostenfrai.
tungsteam unter der Telefon-
nummer +49 231 586886-0 Dieser neuartige Zahnkredit wird vom Patienten in der Héhe des HKP-Betrags direkt auf www.dentapart.de/
kontaktieren, um lhre Fragen zahnkredit beantragt. Der Patient braucht bei diesem alternativen Antragsweg keine Unterlagen mehr posta-
in einem personlichen lisch einzureichen, da er die Kreditunterlagen hochladen und seine Unterschrift digital leisten kann. Jedoch steht
Gesprach zu klaren. der klassische Postweg alternativ weiterhin zur Verfligung. Die Kreditentscheidung erfolgt sofort am Ende der

Online-Antragsstrecke, und zwar innerhalb von zehn bis 15 Minuten.

Der Kreditbetrag wird anschlieBend, etwa ein bis zwei Tage nach Genehmigung, umgehend auf das
Zahnarztkonto ausgezahlt. Ein wesentlicher Vorteil flir den Zahnarzt besteht darin, dass das Ver-
ANZEIGE tragsverhdltnis beim dent.apart-Zahnkredit ausschlieBlich zwischen dem Patienten und
dem Kreditgeber zustande kommt. Der Zahnarzt bleibt hier, im Gegensatz zum
Factoring, als Vertragspartei vollstandig auBen vor, erhalt aber dennoch be-
reits vor Behandlungsbeginn sein Honorar und spart so hohe Factoring-
kosten. Das Risiko des Forderungsausfalls und das Flihren eines
Mahnwesens entfallt somit vollstandig und Riickbelastungen wie
beim Factoring sind ganzlich ausgeschlossen.

Zugleich erhohen sich Liquiditat und Gewinn durch die auf

dem Praxiskonto bereits vor Behandlungsbeginn zur Ver-
fligung stehenden Geldeingdnge. Das bedeutet flr die ko-
operierenden Zahnarztpraxen eine 100-prozentige finan-
zielle Sicherheit, ein angesichts der gegenwartigen Fi-
nanz- und Inflationskrise zentraler unternehmerischer und
wettbewerblicher Vorteil. Zugleich wird der Patient durch
die unkomplizierte und selbsterklarende digitale Antrag-
stellung bei seiner Kaufentscheidung unterstutzt.

Fazit: Eine Win-win-Situation fur Patient und Zahnarzt.

dent.apart — Einfach bessere Zahne GmbH
Tel.: +49 231 586886-0
www.dentapart.de/zahnarzt
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Digitale Zahnheilkunde

LIVE ERLEBEN DANK DER RD GMBH

Mit der Roadshow ,Digitaler Workflow" bringt dental bauer geballtes Fachwissen in ins-
gesamt vier Metropolen in ganz Deutschland. CAD/CAM-Spezialist und Referent Christian
Bene erwartet Zahnarzte und Kieferorthopaden zu interessanten Workshops in den Be-
reichen CEREC, Digitale Abformung und 3D-Druck. Die Teilnehmenden entscheiden dabei
selbst, ob sie die komplette Veranstaltung besuchen oder nur spezifische Themenbltcke
wahlen.

Themenblock 1: CEREC CHAIRSIDE (14.00-15.15 Uhr)

Prézise, dsthetisch und wirtschaftlich: In diesem Themenblock informiert Christian Bene
(iber die neuen Mdglichkeiten, Chairside-Restaurationen aus einer Vielzahl von Materi-
alien selbst in der Praxis herzustellen. Der Fokus liegt insbesondere auf der Prézision der
CEREC Primescan in Verbindung mit der CEREC Primemill Schieifeinheit.

Themenblock 2: Digitale Abformung (15.30—-16.45 Uhr)

Im zweiten Workshop erfahren Teilnehmende mehr Uber die Vorteile der digitalen Abfor-
mung, welche Indikationen abgebildet werden kénnen und wie die Zusammenarbeit mit
dem Labor optimiert werden kann. Dafiir wird zunéchst ein Uberblick tber die Vor- und
Nachteile gegeben und im Anschluss der Dentsply Sirona Primescan und der 3Shape
TRIOS Scanner miteinander verglichen.

Themenblock 3: 3D-Druck in der Zahnarztpraxis (17.00-18.30 Uhr)

Der Einstieg in die Welt des 3D-Drucks ist spannend, aber mit vielen Fragezeichen ver-
bunden. Wie die Implementierung in den Praxisworkflow gelingen und die selbststandige
Fertigung von Modellen oder Schienen umgesetzt werden kann, erfahren Teilnehmer im
dritten Part der Roadshow. Ob Einstieg in die Inhouse-Produktion oder optimale Aus-
schdpfung der Mdglichkeiten eines Intraoralscanners oder des CEREC Systems — Spe-
zialist Christian Bene informiert Interessierte umfassend und bietet eine erste Produkt-
Ubersicht. Als Highlight présentiert er live den SprintRay 3D-Drucker.

Jetzt kostenlos anmelden:

ROADSHOW DIGITALER WORKFLOW

© Christian Bene

10.5.2023 - Stuttgart
17.5.2023 — Niirnberg
14.6.2023 — Miinchen
21.6.2023 - Freiburg im Breisgau

Jeweils 14 bis 18.30 Uhr in den Jetzt online

Raumlichkeiten der jeweiligen Hier geht's zum

dental bauer-Niederlassung. anmelden. 9 -

Anmeldung unter Anne Egerer InteI‘V|ew s '

Tel.: +49 911 59833143

anne.egerer@dentalbauer.de mit Christian Bene auf

ZWP online

dental bauer GmbH & Co. KG
Tel.: +49 7071 9777-0 « www.dentalbauer.de

Infos zum Unternehmen

[=]
&
“-'fﬁ REZEPTIONSDIENSTE
: FUR ARZTE NACH BEDARF

Rezeptionsdienste fiir Arzte nach Bedarf GmbH
Burgunderstrafe 35 | 40549 Dusseldorf
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NICO-Krankheitsbildern nachgehen mit
Integrative Oral Medizin (IOM)

Seit Jahren gibt es in der Zahnarzteschaft eine Diskussion um die Anerkennung bestimmter Krank-
heitsbilder im Kieferbereich, der sogenannten NICO-Krankheitsbilder. Einige Zahnarzte erkennen
diese Krankheitsbilder an und behandeln sie, wahrend andere sie als erfunden abtun. NICO steht
fur ,Neuralgia Inducing Cavitational Osteonecrosis” (Neuralgie induzierende hohlraumbildende
Osteonekrosen). Infios 2w Autor

Ich habe festgestellt, dass es hier eine doppelte Verwirrung in Bezug auf NICO gibt: Zum
einen aufgrund der populistischen Terminologie und zum anderen aufgrund der un-
geklarten Pathologie in bildgebenden Verfahren wie OPG und DVT. Als Ausweg aus
diesem gewissermaBen ,Kulturkampf“ schlage ich die Integrative Oral Medizin (IOM)
vor, die mit wissenschaftlich-medizinischen Analysen hilft, chronisch-entztindliche
Erkrankungen genau zu definieren und zu behandeln. Denn Wissenschaft ist kein
definiertes Thema, sondern ein sich entwickelnder Prozess, der auch vor der
Frage der immunologischen Nachhaltigkeit zahnarztlicher MaBnahmen nicht zu- .
rlckweicht. IOM ermachtigt diesen Prozess und erdffnet neue Wissensbereiche . ¥y N
zum Jawbone Detox® mit modernen digitalen Methoden auf www.icosim.de und

www.cavitau.de

Die IOM kann als integrative Herangehensweise zur Diagnose und Behandlung von Krankheits-
bildern im Kieferbereich eine vielversprechende Alternative darstellen und versteht sich als Sam-
melbecken von Daten und neuen Einsichten in der modernen Forschung von Osseointegration
und Osteoimmunologie.

Uber das ICOSIM Education Portal der IOM kdénnen Interessenten weitere Informationen erhalten
und sich flr Schulungen anmelden: https://icosim.de/academy-informationen/

Dr. Dr. (PhD-UCN) Johann Lechner

IOM-Literatur findet sich hier:

Praxisklinik Ganzheitliche ZahnMedizin NICO ist die Abkirzung fir Neuralgia Indu-
Muinchen cing Cavitational Osteonecrosis. Diese wird
www.dr-lechner.de auch als fettig degenerative Osteonekrose

(FDOK) oder Osteolyse des Kieferknochens
bezeichnet. Dabei handelt es sich um eine

spezielle Form des entziindlichen Storfelds
im Kiefer. FDOK stellt besondere Anforde-

rungen an die Diagnostik, da sie oftmals mit
[v)
BIS ZU 50% SPAREN herkdmmlichen Verfahren zur Bildgebung

nur sehr schwer darzustellen ist.

ANZEIGE

Eine Publikationsibersicht zur grundsétzlichen
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NEUE. WEGE.

IHRER REGION.

e FUR DENTALE THEMEN

INNOVATION.

oRione. REGIONAL. PERSONLICH. DIREKT.

Ausstelleranmeldung zu id infotage dental in
Frankfurt am Main

Ab sofort konnen Aussteller ihre individuelle Standfldche flr die id infotage dental Frankfurt, die am 10. und 11. November statt-
findet, buchen. Zur groBen Freude vieler Aussteller ist der Neubau der Messehalle 5 abgeschlossen. Damit findet die regionale Den-
talfachmesse 2023 in einer top modernen Location an zentraler Stelle statt. Nach einer erfolgreichen IDS blickt die Veranstalterin
der id infotage dental, die LDF GmbH, voller Erwartungen auf den Messeherbst. Die Anmeldeunterlagen fiir Frankfurt stehen auf der
Website zur Verfiigung und kénnen digital ausgeftillt werden. Die id infotage dental Miinchen sind 2023 wegen der dicht gedrang-
ten bayerischen Veranstaltungslage in das Friihjahr 2024 verschoben worden und finden am 15. und 16. Méarz 2024 statt.

Weitere Infos unter www.infotage-dental.de

Quelle: LDF GmbH

ANZEIGE

Schmerzfrei positioniert mit dem

Bambach® Sattelsitz

v~ Der Einzige mit der
patentierten Wélbung

v’ Mindert signifikant den
Bandscheibendruck

Jetzt gratis
testen!

www.hagerwerken.de - Tel: +49 203 99269-888



PRAXIS
FOKUS

RegelmaBige Fortbildungen steigern Praxiserfolg

,Der Laptop steht bereit, die Dokumentationsmappe liegt aur-
geschlagen daneben. Das kleine Zahnchen auf dem gelben
Textmarker bringt mich schon wieder zum Lécheln und das
Bitte nicht stdren-Schild hangt an der Tiir — mal sehen, ob sich
dieses Mal alle daran halten. Jetzt nur noch den Zugangs-
code eingeben ... perfekt! Der Countdown lauft schon. Noch
4:23...22 ... 21. Ich bin bereit!"

So macht Fortbildung SpaB: Was bereits seit (iber 25 Jahren
bei Prasenzseminaren zu MEHR Abrechnungswissen bei Tau-
senden zufriedenen Teilnehmer/-innen sorgt, ist langst auch
bei Online-Forthildungen Standard. Ob bei Live-Webinaren
oder Streaming-Videos — bei DAISY-Forthildungen bleiben
keine Wiinsche offen. Das Themenangebot erstreckt sich auch
in diesem Jahr erneut Uber das gesamte Spektrum der Oral-
medizin. Neben dem MUSS fir jede Praxis: Vor dem Herbst-
seminar 2023 wird das Fortbildungsportfolio stets auf Aktu-
alitat Uberpriift und erweitert. Ein Blick auf das umfassende
Themenangebot lohnt sich daher immer.

daisy.de

DAISY Akademie + Verlag GmbH
Tel.: +49 6221 40670
www.daisy.de

ANZEIGE

Der Bundesverband der Zahnmedizinischen Alumni (BdZA) ladt alle Absolventen der zahnmedizi-
BIS ZU 50% SPAREN nischen Studiengdnge sowie Studierende ab dem 8. Semester zum neuen Veranstaltungsformat
AluFaTa ein, das vom 12. bis 14. Mai 2023 stattfindet. Die Veranstaltung richtet sich speziell an
Assistenzarzte, frisch niedergelassene und angestellte Zahndrzte, die auf der Suche nach praxis-
nahen Fortbildungen und einem Kollegennetzwerk sind. Die AluFaTa bietet den Teilnehmenden ein
abwechslungsreiches Programm aus Vortrdgen, Podiumsdiskussionen und Workshops. Der Ver-
anstaltungsort ist in Neuss-Uedesheim auf dem Geldnde der Firma Hager & Meisinger.

Weitere Informationen unter: www.bdza.de/alufata

Quelle: BdZA
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DGZI ,Implant Dentistry Schritt fur %

Award"” und Digitale lhre Praxis 2,/
Poster-Prasentation
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'_I_'reten Sie einineine neue
Ara der Zahnmedizin.

QR-Code scannen und

digital einreichen Das speziell flir Zahnarzte entwickelte
Abstract digita :

Invisalign Go™ System soll es Ihnen
ermdglichen, lhren Patienten umfassendere
Behandlungsplane mit minimalinvasiven
Eingriffen anzubieten.

/]
/

W

Die Deutsche Gesellschaft fir Zahndrztliche Implantologie e.V.

(DGZI) verleiht anldsslich des 52. Internationalen Jahreskon- Aus diesem Grund lohnt es sich mehr als
gresses der DGZI am 6. und 7. Oktober 2023 in Hamburg ihren je zuvor zu tUberdenken, wie lhre Patienten
»Implant Dentistry Award“. Prdmiert werden wissenschaftliche vom Invisalign™ System in lhrer Praxis
Arbeiten in Form von Postern, die internetbasiert présentiert profitieren kénnten.

werden. Der DGZI ,Implant Dentistry Award*“ stellt die hochste

Auszeichnung einer wissenschaftlichen Leistung durch die Erfahren Sie mehr unter
DGZI dar. Mit der Digitalen Poster-Présentation (DPP) verfligt
die DGZI (iber eine der innovativsten Prasentationsformen.

Dabei verfligt jedes Poster (iber ein eigenes Media-Center flr
Bilder und Videos, welche sich iiber Smartphones und Tablets
abrufen lassen. Die DPP-Lounge ist zudem tiber den gesamten
Kongresszeitraum gedffnet, so kénnen die Poster vor, wéhrend
und nach dem Kongress digital angesehen werden. Alle inte-
ressierten Zahnérzte, Zahntechniker und erstmals auch zahn-

[ ] [ ] [ ]
arztliches Praxispersonal konnen ihre Arbeiten anmelden und I nVISCI I Ig n gom

eigenstandig im DPP-Portal hochladen.

align®
Align Technology Switzerland GmbH, Suurstoffi 22, 6343 Rotkreuz, Schweiz
OEMUS MEDIA AG - vavv.dgzi-jahreskongress.de © 2023 ALIGN TECHNOLOGY, INC. ALLE RECHTE VORBEHALTEN. ALIGN, INVISALIGN, das INVISALIGN Logo und

ITERO sowie weitere Bezeichnungen sind Handels- bzw. Dienstleistungsmarken von Align Technology. Inc. oder seiner
Tochtergesellschaften bzw. verbundenen Unternehmen, die in den USA und/oder anderen Landern eingetragen sein konnen,




I /NTERVIEW /// Arbeitet der Sterilisator einwandfrei? Steht ein Service an?
Oder gibt es einen Storfall? — ioDent® von W&H hat ein neues Zeitalter eroffnet.
Ein vitales Monitoring, das im Hintergrund arbeitet, erhoht die Sicherheit in
Praxen und ermdglicht es ihnen gleichzeitig, vorausschauend zu planen. Am
Beispiel des Lisa Sterilisators erldutert Kevin Wilson, Servicetechniker bei
van der Ven — Dental in Ratingen, relevante technische Parameter und gibt
Einblicke, warum digitale Losungen wie ioDent® flir smarte Abldufe unverzicht-

Praxen schatzen

PRAXIS

proaktive Services und

planbare Wartungen”

Ein Beitrag von Christin Hiller

bar sind.

Kevin Wilson, Servicetechniker bei

van der Ven—Dental.
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Herr Wilson, Sie sind Techniker im AuBendienst. Wie muss man sich Ihren reguléren
Arbeitstag vorstellen?

Bei van der Ven — Dental arbeite ich als Techniker mit Schwerpunkt Hygienetechnik; W&H ist
einer unserer Partner. Taglich bearbeite ich unterschiedlichste Auftrage im Bereich Hygiene,
die ich durch unsere Disposition erhalte. Konkret sind das die Themen Wartung/Reparatur
oder Neumontage/Demontage und Einweisung.

Inwiefern kann ioDent® Ihre Einsé&tze verédndern bzw. verbessern und warum?

Durch ioDent® kénnen die Einsétze schneller und sicherer eingeplant werden, da das Gerét
den Fehlerfall direkt Gber die Cloud unserer Disposition und/oder dem Techniker weiterleitet,
ohne dass der Kunde in diesen Prozess integriert ist. Durch diese Funktion wird die Vor-
bereitung stark verbessert, da der Disponent direkt die passenden Ersatzteile bestimmen
kann und dementsprechend den Techniker einplant.

Welche Chancen und Méglichkeiten bieten Losungen wie ioDent® aus Ihrer Perspektive
fUr Hersteller, Praxis und Techniker?

Als groBen Vorteil sehe ich hier die Themen Planung und Fehlerbehebung. ,Leerfahrten” ent-
fallen und der Praxis kann unmittelbar geholfen werden. Dadurch reduzieren sich die Ausfall-
zeiten am Gerat auf ein Minimum, was flr die Aufrechterhaltung der eigentlichen Praxisablaufe
wichtig ist. Auch die Informationstiefe ist durch ioDent® eine ganze andere, als dies bisher
moglich war. Ich erhalte ganz konkrete Informationen zu einem Fehler und werde auf mog-
licherweise in der Zukunft auftretende Fehler aufmerksam gemacht. Die Software erkennt Pro-
bleme, bevor sich diese bemerkbar machen, Ausfélle kdnnen frihzeitig vermieden werden.



Bitte skizzieren Sie uns den Bereich Remote Service/Fernwartung.

Ist der Sterilisator Lisa mit ioDent® konfiguriert, kénnen die Protokolle auf dem verbundenen
PC abgespeichert werden. Sollte ein Fehler auftreten, wird dieser direkt aus der Cloud an das
Depot Ubermittelt, es entfallt folglich der Zwischenschritt, bei dem sonst das Praxisteam zu-
nachst im Depot anrufen muss. Wir wissen also unmittelbar Bescheid und kénnen sofort
reagieren. Dies bedeutet schnellere Hilfe im Stérungsfall und gleichzeitig Vorbeugen und Ver-
meiden von Ausféllen am Gerét. Manchmal ist ein Problem technisch auch im Hintergrund
|6sbar, ohne dass ein Techniker vor Ort benétigt wird. Das geht dann natlrlich grundsatzlich
sehr schnell und alle sind zufrieden.

ioDent® ist eine logische Entwicklung mit Blick auf die allgegenwaértige Digitalisierung.

Nun mUsste man meinen, dass hochtechnisierte Gerate wie der Lisa-Sterilisator damit
gleichzeitig auch fehleranfélliger sind — oder nicht?

Ich kann aus meiner Erfahrung sagen, dass dem nicht so ist. Interessenten mit Skepsis oder
Einwanden empfehle ich das Erleben und Testen der Produkte, wie es zum Beispiel auf
Messen oder bei Fachhandlern moglich ist. Technische Parameter zu beschreiben, ist immer
schwierig, sie in der Anwendung zu erleben, ein ganz anderes Szenario.

Warum ist Geratevernetzung Ihrer Meinung nach heute so wichtig?

Wichtig ist es zum Beispiel flr die Protokollierung und fir das QM-Management, da ich in
der Cloud unter anderem auch das Einweisungsprotokoll sowie die Gebrauchsanweisung
ablegen kann. Fur den Endverbraucher ist es auch nitzlicher, alles digital zu haben, da viel
weniger Ordner/Papiere abzulegen und aufzubewahren sind. Sowohl die Praxis als auch der
Techniker profitieren von der Vielzahl an Informationen, welche die Vernetzung eroffnet.

Zu guter Letzt: Gibt es einen Einsatz, der lhnen in besonderer Erinnerung geblieben ist?
Ich hatte vor Kurzem einen Einsatz, bei dem ein Fehler von ioDent® gemeldet wurde, den die
Praxis gar nicht bemerkt hatte. Uber Fernwartung wurde ein Software-Update ausgel®st,
das die Praxis Uber den Bildschirm nur bestatigen musste, und der Fehler war behoben. So
einfach kann Technik heute sein.

Vielen Dank flir das Gespréach!

W&H bietet mit der digitalen
Marke ioDent® intelligente

und vernetzte Produktlosungen
im Dentalbereich. Das cloud-
basierte System kommuniziert
mit den verbundenen Geraten,
der Datenaustausch erfolgt

sicher und einfach.

INFORMATION ///

W&H Deutschland GmbH
Tel.: +49 8651 904244-0
www.wh.com

=

Elj"lil

Infos zum Unternehmen

van der Ven — Dental GmbH & Co. KG
www.vanderven.de

= Infos zum Unternehmen
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Ein Beitrag von Dr. Katharina Wedegértner

Die neuartige Diamantierung bei DIAO
mit Keramikperlen zwischen den
Diamantkdrnern sorgt fur
Uberlegene Scharfe, die
lange anhélt. Das fuhrt
zu herausragender
Kontrolle bei der

Praparation.

ANWENDERBERICHT /// Zahnarztin Dr. Katharina Wedegartner aus Bielefeld mdchte
DIAO, die neue Diamantengeneration von Komet Dental, nicht mehr missen. Die Keramik-
perlen sorgen flr einen groBeren Abstand zwischen den einzelnen Diamanten und damit
flr mehr Qualitat bei der Kronenpraparation. Was heift das konkret im Praxisalltag?

Komet Dental
Infos zum Unternehmen

(=1 %) [=]

Wenn ich mich heute zurlckerinnere, was mein
erster Eindruck war, als ich zum ersten Mal DIAO
Diamanten zur Kronenpraparation einsetzte, dann
war das pure Begeisterung. Mir fiel sofort die neue
Scharfe auf, mit der diese Instrumente am Zahn
arbeiten. Dies hat wiederum zur Folge, dass ich
wunderbar kontrolliert Kronen und Kavitaten pra-
parieren kann. Dank DIAO werden Arbeitsschritte,
die zur zahnarztlichen Routine gehéren, optimiert,
und das empfinde ich im Praxisalltag als eine wert-
volle Erleichterung. Was ist neu an dieser Be-
schichtung? Und weshalb kénnen die Instrumente
mit mehr Biss und Kontrolle geflhrt werden?

Prazise Kraftkonzentration

Bei DIAO Instrumenten werden Keramikperlen in die
Beschichtung des Arbeitsteils integriert, die einen
groBeren Abstand zwischen den einzelnen Diaman-
ten sicherstellen. Dadurch werden die Abstande so
optimiert, dass die Spitzen prazise hervortreten und
es zu einer Kraftkonzentration kommt. Das spure
ich, sie dringen leichter in den Schmelz ein. Der
Effekt zeigt sich besonders eindricklich, wenn ich
DIAO fur die Kronenpraparation einsetze. Der Kro-
nenrand kann noch exakter und préziser angelegt
werden.



AO

fiir die Kavitaten-
praparation

Die innovative Diamantengeneration
DIAO wurde zur IDS 2023 auf die
Instrumente der Kavitatenpraparation
Ubertragen. Auch hier sorgen die
Keramikperlen fur den Innovations-
sprung. Das DIAO-Portfolio fir die
Kavitatenpréparation entspricht dem

der bekannten S-Diamanten. Hinzu

kommen aufBerdem acht neue Formen.

Dr. Katharina Wedegértner arbeitet
gemeinsam mit drei weiteren Zahn-

arztinnen in der Bielefelder Praxis

Zahnfreunde Dornberg.

PRAXIS

DIAO flr die Kronenpréparation

Unsere Praxis ist volldigital aufgestellt. Das beginnt bei der Patientenanamnese
und zieht sich Uber die Intraoralkamera bis hin zum Intraoralscanner fir die ab-
druckfreie Abformung der Zéhne. Und genau hier kommt der Kronenrand ins
Spiel: Ich bekomme das Ergebnis jeder meiner Kronenpraparationen nach der
digitalen Abdrucknahme auf den Bildschirm projiziert. Hier habe ich die Moglich-
keit, im GroBformat eine doppelte Qualitéatskontrolle vorzunehmen, wohl wissend,
dass die Kronenrandpréazision entscheidenden Einfluss auf den weiteren Work-
flow bis hin zur passgenauen Eingliederung der Krone am Patienten haben wird.
Alle weiteren zahntechnischen Fertigungsprozesse hangen schlieBlich davon ab.
Deshalb tragt die Optimierung des Kronenrandes dank DIAO insgesamt zu einem
Qualitatssprung in unserer Prothetik bei.

Check durch die Lupenbrille

Grundsatzlich arbeite ich in der Praxis mit Lupenbrille und dabei fallen mir immer
zwei weitere Punkte positiv auf: DIAO Schleifer hinterlassen nach dem Trocken-
pusten eine supersaubere Oberflache, ganz ohne Kratzer, Wellen oder Doppel-
stufe. AnschlieBend arbeite ich immer nur mit Polierscheiben nach, fertig! Beim
Blick durch die Lupenbrille bemerke ich auch, dass sich die Instrumente nicht so
leicht mit Schleifmaterial zusetzen. Es entsteht kein storender Schmierfilm.

Standzeit und Farbe

Komet Dental hat in Laborversuchen herausgefunden, dass DIAO Instrumente
Uber eine durchschnittlich 34 Prozent hthere Standzeit verflgen. Aus der Pra-
xiserfahrung heraus kann ich dies mit keiner konkreten Zahl belegen, kann aber
sehr wohl feststellen, dass sie definitiv 1anger als herkémmliche Schleifer scharf
bleiben.

Die letzten Zeilen will ich schlielich der Optik widmen, diesem wunderschénen
Roségold. Ich wette, alle Kollegen waren sich einig, dass hier eine absolut sty-
lische Trendfarbe getroffen wurde. Der eigentliche Vorteil erschloss sich mir aber
erst im taglichen Einsatz. Diese unverwechselbare Farbe sticht auf dem Instru-
mententray klar hervor und sorgt durch die schnelle Wiedererkennbarkeit fur Ord-
nung und geregelte Ablaufe bei Behandler und Helferinnen. Mir geféllt dieser
Hauch von Asthetik, der die vorab genannten Vorteile wunderschén abrundet.

Weitere Informationen zu Dr. Katharina Wedegértner unter
www.zahnfreunde-dornberg.de

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis — 4/2023
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Di.e VALO™ X
l ~ wurde Anfang 2023

als Weiterentwicklung

vorgestellt.

Entgegen dem allgemeinen Trend
haben wir die Linse der Leuchte

hewusst vergroBert’

Ein Beitrag von Christin Hiller

INTERVIEW /// Dr. Rafael Beolchi ist Zahnarzt mit brasilianischen Wurzeln. Derzeit lebt er in
Portugal und geht neben seiner klinischen Laufbahn Tétigkeiten im Bereich Forschung und
Lehre nach — hierzu zahlt auch sein Engagement bei Ultradent Products: In seiner Funktion
als Clinical Advisor hat er die Produkteinfiihrung der neuen Polymerisationsleuchte VALO™ X
aktiv mitgestaltet. Ein Interview Uber technische Kennzahlen einer bestmaglichen Photopoly-
merisation und die Besonderheiten der neuen Leuchte.

Herr Dr. Beolchi, die VALO™ X wird mit den Worten ,,die neue Ara der Lichtpolymerisation beworben.
Bitte geben Sie uns Einblicke in diese neue Ara.

Unsere urspringliche Polymerisationsleuchte VALO™ hat seit ihrer Markteinfihrung im Bereich Photopolyme-
risation groBartiges geleistet. Jetzt ist die Zeit der neuen VALO X angebrochen, und auch diese Leuchte bringt
eine Reihe von Durchbrtichen mit sich, die ihresgleichen suchen. Der vielleicht wichtigste ist, dass sie die erste
Polymerisationsleuchte ist, welche die Grenze von 1,0 cm? Lichtaustrittsfléche durchbricht und jetzt eine Grund-
flache von etwa 1,2 cm? hat. Das widerspricht dem Trend vieler anderer Hersteller, die ihre Lichtleiter in den
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letzten Jahren verkleinert haben. Das ist etwas, das sowohl wirtschaftlich (weil
es gewinnbringender ist) als auch technologisch (weil es einfacher zu bewerk-
stelligen ist) sinnvoller sein kénnte. Leider wird durch eine kleinere Lichtaus-
trittsflache die Bestrahlungsstarke kinstlich erhdht, was irreflhrend
ist, da dichtes Licht in kleinen Bereichen nicht unbedingt leis-
tungsstarkist. Vielmehr sind mehrere Lichtzyklen erforderlich,
um eine groBere Restauration abzudecken. Es ist nicht ein-
fach, eine Lampe mit einer groBeren Grundflache zu entwi-
ckeln, die die bendtigte Energiemenge erzeugen kann — und
das ist wahrscheinlich der gréBte Durchbruch von VALO X. Zudem
verfUgt VALO X Uber zwei neue Diagnosemodi, von denen einer ein ausgewo-
genes, reines Weillicht (im Bereich von 5.500K) bietet, das ideal fur die intra-
orale Beleuchtung und Farbauswahl ist. Daneben gibt es noch den Schwarz-
lichtmodus, der besonders nutzlich fur die Visualisierung von Kompositrestau-
rationen ist. Erwahnenswert ist auch der neue Beschleunigungssensor, der es
uns ermdglicht, die Modi nur durch seitliches Schwenken der Lampe oder
durch eine Trommelschlagbewegung zu wechseln.

Die Linse der

VALO X

— Keramischer Warmeleiter

LEDs

Kollimator aus hochreflek-

= tierendem Material

>

=

— AuBere Linse aus
gehértetem Glas

Handelt es sich bei der VALO X um eine Neuentwicklung oder Weiter-
entwicklung? Worin liegen die Unterschiede zu den anderen Modellen
der VALO-Familie?

VALO X ist eine Weiterentwicklung. Sowohl VALO™ als auch VALO™ Grand
haben sich im letzten Jahrzehnt einen Namen gemacht und wurden schnell
zum Goldstandard fur die Photopolymerisation, sowohl klinisch als auch in
der Wissenschaft. Die gesamte VALO-Familie (einschlieBlich VALO X) bietet
eine echte Breitband LED-Polymerisationsleuchte, aber die Chipsatze des
neuen Gerats und der vorherigen Generation sind unterschiedlich. Sowohl
VALO als auch VALO Grand verfligen Uber einen LED-Chipsatz, der ein Licht
erzeugt, das eine gleichmaBige Aushartung der gesamten Restauration er-
maglicht, sowie drei Spitzenwellenlangen oder Farben von Blau und Violett,
die eine effektive Polymerisation aller lichthartenden Dentalmaterialien er-
moglichen. VALO X bietet dieselben Vorteile, aber jetzt mit einem groBeren
und leistungsfahigeren LED-Chipsatz, der aus zwdlf LEDs besteht. Die neue
VALO X kann Dank des Adapters beliebig mit Kabel oder kabellos verwendet
werden.

Innere, erste Fokusierlinse

Jo

Die Zahnarzteschaft zeigte auf
der diesjéhrigen IDS groBes
Interesse fir die neue VALO X.
Die neuen, verbesserten Funktio-
nen und ihre klinische Relevanz
fanden breiten Zuspruch —und
das nicht nur von Nutzern, denen
die Vorganger von VALO X

bereits bekannt waren.

Dr. Rafael Beolchi

(Clinical Advisor bei Ultradent Products)
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WeilBlicht-Modus

Welche Aktivitdten im Bereich Forschung und Ent-
wicklung gingen der Produkteinfiihrung voraus?
Wie bereits erwahnt, erforderten der neue Chipsatz mit
zwolf LEDs und die gréBere Lichtaustrittsflache eine
neue Linse, die in der Lage ist, den neuen gréBeren
Lichtstrahl zu bindeln, zu fokussieren und zu homoge-
nisieren. Ahnlich wie die vorherigen VALO-Generatio-
nen behalt die neue VALO X ihr niedriges Profil bei, was
von grundlegender Bedeutung ist, um auch schwer
zugangliche Stellen im Mund prézise und im richtigen
Winkel zu erreichen und sicherzustellen, dass das Licht
direkt und ohne Hindernisse auf das auszuhartende
Material fallt.

L]

/Y

Mit einer groBeren Lichtaustritts-
flache und einem starken Licht-
strahl ermdglicht VALO X eine
bessere Polymerisation des
Komposits. Gut polymerisierte
Dentalkunststoffe haben bessere
mechanische Eigenschaften

und damit auch eine bessere

klinische Leistung.

Dr. Rafael Beolchi
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Schwarzlicht-Modus

Ultradent Products GmbH
Infos zum Unternehmen

Wo genau wird die Leuchte hergestellt? Bitte geben Sie uns einen
Einblick in den Produktionsprozess.

Der Metallstab wird aus einem einzigen Stick Flugzeugaluminium
via CNC-Verfahren in der Ultradent Products-Hauptniederlassung in
Utah, USA, gefertig. Aufgrund ihrer Aluminium-Unibody-Konstruktion
ist VALO eine der haltbarsten (sturzgetesteten) Polymerisationsleuch-
ten auf dem Markt. Die kratzfeste, saphirharte Beschichtung lasst sich
leicht reinigen, und da die VALO nur wenige Nahte oder Spalten auf-
weist, ist es unwahrscheinlich, dass sich Schmutz und Ablagerungen
festsetzen.

Welche klinische Relevanz haben die technischen Parameter der
neuen Leuchte?

Es ist bekannt, dass schlecht ausgehartete Kompositfllungen zu
Problemen wie Mikroleckagen, Verfarbungen, erhdhtem Abrieb, Ab-
nutzung des Fullungsmaterials und sogar Pulpaempfindlichkeit flhren
kénnen. Mit einer gréBeren Lichtaustrittsfldche und einem starken
Lichtstrahl ermdglicht VALO X eine bessere Polymerisation des Kom-
posits. Gut polymerisierte Dentalkunststoffe haben bessere mechani-
sche Eigenschaften und damit auch eine bessere klinische Leistung.
Dies ist besonders wichtig, da Kompositharze fir die zahnarztliche
Anwendung anspruchsvolle Materialien sind, was die Handhabung
angeht, und die Mundhdhle selbst eine unwirtliche Umgebung ist. Im
Zeitalter der minimalinvasiven Zahnheilkunde, in der asthetische An-
spruche Realitat sind und die Notwendigkeit besteht, dass Restau-
rationen Uber einen langeren Zeitraum schén und an Ort und Stelle
bleiben, kann VALO X jederzeit eine hochwertige Aushéartung ge-
wahrleisten.



Interproximal-Linse: Vereinfachte Erkennung
von approximaler Karies (Schatten, Anomalien)
mithilfe von WeiBlicht.

Nehmen wir an, ein Zahnarzt interessiert sich flir eine neue Polymerisa-
tionsleuchte. Auf welche Kennzahlen sollte er achten?

Themen wie Energiedichte, Lichtkollimation, welche Fotoinitiatoren im Kompo-
sitharz verwendet werden und Strahlenhomogenitat sind einige Beispiele daflr,
was man wissen sollte, um Kompositrestaurationen richtig zu polymerisieren.
Die VALO-Familie hat sich schon immer um diese grundlegenden und wich-
tigen Anforderungen gekiimmert. Die neue VALO X verflgt Uber eine groBere
Stellflache, die einen ganzen Zahn in einem einzigen Aushéartungszyklus ab-
decken kann, sowie Uber neue Diagnosemodi, die in unserem klinischen Alltag
sehr hilfreich sind. Mit einer groBeren Flache und einer héheren Lichtenergie
koénnen schnellere Aushartungszyklen erreicht werden. Mit anderen Worten:
Zahnarzte kdnnen jetzt besser aushartende Komposite mit kirzeren Aus-
hartungszyklen herstellen. Mit ihrem schlanken und anatomischen Design ist
VALO X auBerdem in der Lage, jede Stelle und jede Art von Restauration zu
erreichen, sodass der Lichtwinkel und der Abstand zwischen der Lichtaustritts-
spitze und der Restauration keine Rolle spielen.

Warum lohnt sich die Investition in die VALO X objektiv?

Gut polymerisierte Dentalkunststoffe mit besseren mechanischen Eigenschaf-
ten und damit besserer klinischer Leistung und Langlebigkeit wirden allein
schon die Investition rechtfertigen. Aktuell kann VALO X wohl als innovativste
Polymerisationsleuchte am Markt bezeichnet werden. Sie ist sowohl auBerlich
als auch innerlich unglaublich langlebig. Die LED-Chips der VALO sind nicht
Uberlastet und behalten daher ihre Helligkeit ein Leben lang. Noch mehr Viel-
seitigkeit und Flexibilitdt ermdglichen die integrierten Diagnosehilfsmodi mit
WeiB- und Schwarzlicht sowie fUnf Linsen, die im Lieferumfang enthalten sind.

Sofern nicht anders angegeben, Fotos/Grafiken: © Ultradent Products

ANZEIGE
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Fir die Mundgesundheit
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Ein Beitrag von Lilli Bernitzki

INTERVIEW /// Doctolib bietet eine Reihe an digitalen Losungen flir die Praxis,
die Anwender effektiv bei zahlreichen Aufgaben unterstiitzen und so den Praxis
Doctoliballtag um ein Vielfaches erleichtern. Ein Anwender ist Dr. Dirk ReiBmann.
Im Kurzinterview erldutert der Diisseldorfer Zahnarzt, welche Anwendungen er mit

welchem Mehrwert verwendet.

Dr. Dirk ReiBmann war

fast 28 Jahre in einer
Gemeinschaftspraxis
in Dusseldorf-Gerres-
heim tatig. Seine
Schwerpunkte liegen
in der Implantologie
und Endodontologie.
Seit Mitte Februar die-
ses Jahres wirkt er als
angestellter Zahnarzt
in Erkrath. In beiden
Praxen kommen die
Doctolib-Anwendun-
gen mit Erfolg zum
Einsatz.

Herr Dr. ReiBmann, Sie sind Doctolib-Anwender — kdnnen Sie uns erlautern, welche Doctolib-Produkte Sie
in welchem Umfang in lhrer Praxis einsetzen?
Ich habe sowohl in meiner alten wie jetzt auch in meiner neuen Praxis die folgenden Doctolib-Applikationen
im Einsatz: Terminplaner, Erinnerungsdienst, Recall, Teamkommunikation (interne Mails) und das Patienten-
management. Alle diese Anwendungen, die ich seit Jahren erfolgreich nutze, erleichtern mir das Praxis-

management nachhaltig.

Was gewinnen Sie konkret durch den Einsatz der erwahnten digitalen Lésungen?

Mein Praxisteam und ich gewinnen dadurch Zeit, denn an der Rezeption treffen weniger Anrufe ein, da Patien-
ten die Moglichkeit haben, sich selber Termine fur Kontrollen, Durchsichten oder Beratungen zu geben. Das
scheint im ersten Moment kein groBer Zeitposten, das Abwickeln von Telefonaten summiert sich aber und
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bdndelt am Ende doch immer mehr Ressourcen als man denkt. Wir erleben auch deut-
lich weniger Terminausféalle, da wir immer wieder unzuverlassige Patienten sperren kon-
nen. Auch das Recallmanagement optimiert unsere Arbeitsauslastung und hilft uns bei
der Einhaltung der PAR-Beratungs- und Versorgungsstrecke.

Was sind derzeit die groBten Herausforderungen in der Praxisfiihrung fir Sie und
welchen Support wirden Sie sich vonseiten der Standespolitik und Industrie
wiinschen?

Zu den aktuellen Herausforderungen gehéren die immer weiter wuchernde Burokratie,
angefangen von den zahlreichen Aspekten des QM (Mitarbeiterschulungen, Arbeits-
sicherheit, Validierung, Wartung, Hygieneprotokolle etc.) bis hin zur rudimentaren Um-
setzung von KIM, eAU, ePA, eRezept und Ahnliches. Hier denkt die Gesundheitspolitik,
mit immer neuen Vorgaben alte Fehler ausgleichen zu kénnen, und setzt immer wieder
neue Vorschriften fest, ohne mit uns, den AusfUhrenden bzw. Betroffenen in den Praxen,
in den direkten Austausch gegangen zu sein. Man hat immer mehr den Eindruck, dass
alles reglementiert werden soll, wir als Arzte zum Blirokratiebiittel werden und die un-
ausgegorenen Experimente der Gesundheitspolitik auszubaden haben. Dazu kommen
dann noch solche Querschlager wie das Abwirgen der erst mit groBem Tamtam ein-
gefuhrten PAR-Strecke. Diese Entwicklungen bremsen uns aus, fihren zu Frust und
erschweren den Versorgungsalltag. Von der Standespolitik erwarte ich mir inzwischen —
bis auf ganz wenige Ausnahmen — gar nichts mehr, von der Industrie, dass sie uns funk-
tionierende Systeme liefert und uns in unserer Berufung und Professionalitéat unterstttzt
und dabei nicht das monetare Geschaft im Mittelpunkt steht.

2

Durch die digitalen
Anwendungen von
Doctolib erleben wir
auch deutlich weniger

Terminausfalle.

ANZEIGE

TRIOS Share

Digitalisieren Sie alle Prozesse
in INrer Praxis mit einem einzigen
TRIOS Wireless-Scanner

A0 Scannen Sie |hre Patienten Nutzen Sie den Scanner und
1) in jedem beliebigen seine Méaglichkeiten gemeinsam
= Behaﬂd\urlgsraum Die erste Losung, die es [hnen
ermoglicht, TRIOS Wireless-Scanner
Gber WLAN auf jedem PC in Ihrer Praxis
A Behandlungsplan auf R
allen PCs Entdecken Sie die Freiheit, mit dem
preisgekronten kabellosen 3Shape
TRIOS Intraoralscanner zu planen und zu
Maximieren Sie den Nutzen scannen, wo immer Sie sich in der Praxis
|:||:||:| Ihrer Investition befinden

Weitere Informationen unter:
3shape.com/share

Scannen Sie und erfahren
Sie mehr Gber TRIOS Share

3shapeb®
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Tholuck-Medaille 2022 fiir Dr. Sebastian Ziller, MPH

V.I.n.r.: Harald Kaiser (VfZ Vorstand), Alexandra Rabeler (VfZ Vorstand), Dr. Sebastian Ziller, MPH, Prof. Dr.
Christoph Benz (Prasident der Bundeszahnarztekammer), Dr. Romy Ermler MBA (Vizeprésidentin der Bundes-
zahnérztekammer), Wolfgang Dezor (VfZ Vorstand), Dr. Christian Rath (VfZ Geschaftsfihrer).

Jahrzehntelanger Einsatz fiir die Verbesserung der Mund-
gesundheit ist die MaBgabe flr die Ehrung und Verleihung
der Tholuck-Medaille, welche seit 1973 an Personlichkeiten
aus dem groBen Feld der Zahn- und Mundhygiene flr deren
Verdienste vom Verein fiir Zahnhygiene e.V. (VfZ) verliehen
wird. Im vergangenen Jahr wurde Dr. Sebastian Ziller, MPH
als neuer Preistrager ausgewdahlt. Die Tholuck-Medaille hat
sich als Oscar der Praventivzahnmedizin etabliert und wurde
auf der kirzlich stattgefundenen IDS vom Verein fir Zahn-
hygiene an Dr. Ziller ibergeben.

Dr. Sebastian Ziller, MPH hat wéhrend seiner Karriere auf
verschiedenen Ebenen des Gesundheitswesens gearbeitet
und sich dabei auf die Pravention und Gesundheitsforderung
spezialisiert. Seine Arbeitsschwerpunkte umfassen unter an-
derem die Mundgesundheit, Fragen des Gesundheitssys-
tems und die Forderung der Gesundheitschancengleichheit.
Er hat zahlreiche Erfolge erzielt, die sich auf verschiedene
Aspekte der zahnmedizinischen Versorgung und Prévention
beziehen.

Besonders hervorzuheben sind seine Erfolge bei der Etablie-
rung der professionellen Zahnreinigung (PZR) in Zahnarzt-
praxen und bei der Entwicklung und Umsetzung von pré-
ventionsorientierten Leistungen flir Pflegebedurftige und
Menschen mit Behinderungen, die seit 2018 in der GKV
verankert sind. Auch seine Arbeit an der Umsetzung von
praventionsorientierten Leistungen fir Kleinkinder und die
Entwicklung eines Parodontalerkrankungskonzepts fiir GKV-
Patienten sind eine Lebensleistung.

Neben seiner Arbeit an konkreten Projekten hat Dr. Ziller
auch an der Erarbeitung von Leitlinien und Expertenstan-
dards fir die zahnmedizinische Versorgung mitgewirkt. Ins-
besondere die Mitarbeit am ,Expertenstandard zur Forde-
rung der Mundgesundheit in der Pflege” zeigt sein Engage-
ment fir die Verbesserung der Mundgesundheit bei vulne-
rablen Gruppen.

Quelle: Verein flir Zahnhygiene e.V.

Dr. Sebastian Ziller, MPH
Infos zur Person

Ofed 0|
[=

Gemeinniitzige Arbeitsgemeinschaft zur Férderung der Mund- und Zahnpflege

Der gemeinnutzige Verein fir Zahnhygiene (VfZ) mit Sitz in Darmstadt klért bundesweit zum Thema Mundgesund-

heit und Zahnpflege auf. Dabei stehen neben der Férderung der Mundgesundheit der gesamten Bevélkerung vor

allem die Mundhygiene jener im Fokus, die einer besonderen Férderung bedirfen, und jene Bereiche, in denen

kein kommerzielles Interesse seitens der Industrie vorhanden oder zu erwarten ist. Seit mehr als 60 Jahren enga-

giert sich der VfZ vor allem im Bereich Kinder- und Jugendprophylaxe und bietet Informationsmaterial fir Kinder-

gérten, Schulen, Gesundheitsémter und Arbeitskreise, das speziell an sehr junge Zielgruppen angepasst ist. In

vielen Einrichtungen sind die beliebten Spiel- und Lernprodukte ein fester Bestandteil der pddagogischen Aktivi-

taten. Derzeit baut der Verein sein Engagement in den Bereichen Alterszahnmedizin, Mundhygiene bei Handicap

oder die Férderung der Mundhygiene in Pflegeeinrichtungen durch Schulungen vor Ort weiter aus. 1973 stiftete

der VIZ erstmals die ,Tholuck-Medaille” fiir Verdienste auf dem Gebiet der Zahngesundheitserziehung.
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Auszeichnung von ,The Dental Advisor”

Empfehlungen von erfahrenen Kollegen erleichtern die Produktauswahl und schaffen Vertrauen. Vertrauen, das
sich bewahrt: , The Dental Advisor* hat die diesjahrigen TOP und bevorzugten Produkte veroffentlicht. Ganz
vorne mit dabei: die Kulzer-Weltneuheit Venus® Bulk Flow ONE, das erste einfarbige Bulk Flow-Kom-
posit mit Schichtstérken bis vier Millimeter — ohne zusétzliche Deckschicht. In der Produktkategorie
,Bulk Fill Flowable Composite* iiberzeugte das im Jahr 2022 eingefiinrte Komposit die Jury
von 36 ausgewdahlten unabhédngigen Gutachtern im Rahmen von rund 525 Anwendun-
gen mit einer Klinischen Bewertung von insgesamt 92 Prozent. Besonders hervor-
gehoben wurden u. a. die exzellente Handhabung und Farbanpassung des Einfarb-
konzepts (Universalfarbe A1—D4) sowie der Vorteil, dass eine zusétzliche ab-
schlieBende Deckschicht aus traditionellem Komposit nicht langer notwendig
ist. Flr den Praxisalltag bedeutet dies eine deutliche Vereinfachung. Die
gesamte klinische Erhebung des , The Dental Advisor® sowie die Doku-
mentation Klinischer Studien sind nachzulesen unter kulzer.de/venus-
bulk-flow-one

[
Infos zum Unternehmen E

Kulzer GmbH
Tel.: 0800 4372522

www.kulzer.de ANZEIGE

WEBINAR

Liebold / Raff /f Wissing B E M A + G 0 Z

27. April 2023

= Kommentar

Nach dem groBen Erfolg des Webinars ,Neue
Materialkonzepte fiir die wirtschaftliche und
effiziente Seitenzahnversorgung aus Komposit”
mit Gber 600 Teilnehmenden in 2022 bringt
Kulzer das exklusive Fortbildungsangebot nun
zurlick auf die Bildschirme. Im Rahmen des rund
90 Minuten dauernden Webinars am 27. April
werden neue Materialkonzepte in der Zahnmedi-
zin und deren Relevanz fir den Praxisalltag
beleuchtet. Im ersten Teil wird Herr Univ.-Prof.
Dr. Noack aktuelle Standards, wissenschaftliche
Aspekte und Erkenntnisse zu neuen Material-
konzepten néher beleuchten. Im zweiten Teil des
Webinars liegt der Fokus stérker auf praxis-

bezogenen Inhalten. Frau Dr. Joos berichtet
authentisch zu gemachten Erfahrungen in der Ab re c h n u n ,
Praxis mit den neuen Materialkonzepten u
und deren Einsatz im klinischen Alltag. - l

Ohne Wirrwarr!
Termin:

Donnerstag, 27. April 2023 « 18 Uhr L|eb0|d/Raﬁ/W|SS|ng DER Kommentar
(bis zu 2 Fortbildungspunkte gemaB BZAK
und DGZMK)

Kostenfreie Anmeldung unter JEtZt 1 0 Tage kOStenIOS tESten:
——  kulzer.de/webinar-vbfone WWW. bema_goz. de

Aha-Erlebnisse inklusive!
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SPARPREISE bei der Instrumentenwoche

SCHNELL, EINFACH UND BEQUEM — das ist das Prinzip von
= = SR = NETdental. Der Onlinehandel fiir zahnarztliches Verbrauchsmate-
Elnfa‘:h ,Immer saugunStlg' rial ist die erste (Internet-)Adresse fiir alle Praxisteams, die sich

Die NETdental Instrumentenwoche unkompliziert, schnell und giinstig flir den taglichen Bedarf ein-
. decken wollen. Zur Instrumentenwoche vom 17. bis 21. April

vom 17. bis 21. April 2023 . 2023 bietet der NETdental Onlineshop auf www.netdental.de/

instrumentenwoche die Instrumente namhafter Hersteller wie
KaVo, W&H und NSK zu besonders attraktiven Preisen und lasst
Zahnarztpraxen beim Materialeinkauf ordentlich sparen: Neben
einem 10-Euro-Gutschein erhalten Praxisteams bis zu 60 Prozent
Rabatt bei der Bestellung von Hand- und Winkelstlicken!
Das gesamte NETdental-Angebot von tiber 70.000 Artikeln bietet
téglich verldsslich giinstig kalkulierte Preise und macht auch die
sonst oft Ubliche komplizierte Rabatt-Rechnerei zum lohnenden
Kinderspiel. Abgerundet wird das NETdental-Sortiment durch die
Eigenmarke: Uber alle Produktgruppen hinweg finden Kunden zer-
tifizierte, zuverldssige Produktqualitdt zu attraktiven Preisen. Dank
individueller Favoritenlisten und persénlicher Bestellhistorien las-
sen sich Artikel blitzschnell finden. Dariiber kann man den Be-
zahlstatus seiner Bestellungen einsehen, Rechnungskopien aus-
drucken oder sich Rechnungen bequem per E-Mail zukommen
lassen.

NETdental GmbH Das macht NETdental aus: Einfache Bestellung, kompetente Be-
Tel.: +49 511 353240-0 ratung, attraktive Preise und ein zuverldssiger 24-Stunden-Liefer-

shop.netdental.de service. SO EINFACH IST DAS!

Griinder von American Dental Systems
Gunther Jerney verstorben

In Trauer nehmen die Familie Jerney und das gesamte Team von American Dental Systems Abschied von
Giinther Jerney, der nach langer schwerer Krankheit im Alter von 77 Jahren am 6. Marz 2023 friedlich
eingeschlafen ist. Der Griinder und langjahrige Geschéftsfiihrer des Familienunternehmens war seit gut
50 Jahren fest in der Dentalbranche verwurzelt und ein Mensch mit Unternehmergeist. Angefangen hatte
alles mit einem Kkleinen Koffer, vollgepackt mit Dentalprodukten, den Giinther Jerney bei Praxisbesuchen
oder auf Veranstaltungen présentierte. Beim kleinen Koffer blieb es jedoch nicht — Glinther Jerney reiste
schon bald mit groBem Gepéck zu Messen und Kunden, unterstiitzte zahnmedizinische Fachgesellschaf-
ten und Fortbildungsinstitute, wurde zum Wegbegleiter vieler Koryphden und baute so eine Briicke zwi-
schen Dentalhandel und zahnarztlicher Fortbildung. Heute hat das Unternehmen (iber 50 Beschéftigte und
verfolgt nach wie vor das Ziel, Zahnérzten neue Techniken und innovative Produkte aus aller Welt zugang-
lich zu machen. Inzwischen steht bereits die dritte Generation in den Startldchern, um das Familienunter-
nehmen American Dental Systems weiter in die Zukunft zu flihren. Dabei wird Giinther Jerney als lebens-
froher Mensch in Erinnerung behalten, der den kommunikativen Austausch liebte und immer gerne zu
Scherzen aufgelegt war.

In stiller Trauer und im Namen der Familie Jerney.

American Dental Systems GmbH
Tel.: +49 8106 300-300
www.ADSystems.de Infos zum Unternehmen E
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+++ WELTNEUHEIT VON KULZER +++ NEUE GENERATION BULK FILL KOMPOSIT +++ MADE IN GERMANY +++

Venus® Bulk Flow ONE.

Abrasionsstabiles, einfarbiges Bulk Flow Komposit fiir 4 mm Schichten.
Ohne zusatzliche Deckschicht. In einer Universalfarbe (Spektrum A1-D4).

DA ~

2023

TOP AWARD
WINNER

Mundgesundheit in besten Handen. I(U LZER

MITSUI CHEMICALS GROUP

© 2023 Kulzer GmbH. All Rights Reserved.
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Bausch feiert 70-jahriges
Bestehen

Seit 1953 ist die Entwicklung und Produktion drucksensitiver Artikula-
tionspapiere und Okklusionspriiffolien zur farbschattierten Darstellung von
unterschiedlichen Kaukréften das Hauptkennzeichen der Firma Bausch.
Als einer der weltweit filhrenden Hersteller bietet Bausch ein umfassen-
des Sortiment an verschiedenen Artikulationspapieren und Okklusions-
priffolien in unterschiedlichen Starken, Formen und Farben. Bausch
Produkte werden in mehr als 120 Léndern verwendet und dber den
Fachhandel sowie die Niederlassungen in den USA, Australien, Japan,
Brasilien und Siidkorea vertrieben. Der Griinder Dr. Hans Bausch hat
durch seine Ideen und Visionen den Grundstein flir moderne Okklu-
sionsprifmittel gelegt. Als Familienunternehmen in zweiter Generation
setzt Bausch auch zukinftig auf Innovation und konsequente Weiter-
entwicklung der Produkte. So wurde 2019 das OccluSense®-System
vorgestellt, das die klassische Okklusionsprifung um eine digitale Va-
riante erweitert.

Familie mit Tradition: Evelyn Bausch mit

ihren Séhnen André (links) und Peter Bausch, Dr. Jean Bausch GmbH & Co. KG
die seit 1998 Geschaftsfihrer der Tel.: +49 221 70936-0
Dr. Jean Bausch GmbH & Co. KG sind. www.bauschdental.com

SCHEU GROUP mit neuem CEO

Albert Sterkenburg ist neuer Vorsitzender der Geschéftsfiinrung bei der SCHEU GROUP. Der geblirtige
Niederlander verfiigt tber mehr als 20 Jahre Erfahrung in der Dentalbranche, viele davon in leitender
Position. Als CEO der SCHEU GROUP will er der Erfolgsgeschichte der Unternehmensgruppe ein weiteres
Kapitel hinzufiigen. Albert Sterkenburg schloss ein kombiniertes Studium der Zahnmedizin und der Be-
triebswirtschaft an der Universitdt Groningen, Niederlande, ab. Seine Karriere startete er im Vertrieb fur
Panoramarontgengerdte und CEREC CAD/CAM-Technologien bei der Firma Siemens Dental in Benelux.
Im Anschluss war er Geschéftsfiinrer der Ethicon Endo Surgery (Johnson & Johnson) in Hamburg und
Frankreich, der VDW GmbH in Miinchen und der DeguDent GmbH. Nach mehr als 20 Jahren bei Dentsply
Sirona, in denen er unter anderem die weltweite Verantwortung fir die Rontgen- und Behandlungseinheiten
sowie den Geschaftsbereich der Kieferorthopédie von Dentsply Sirona iibernahm, kehrte Albert Sterkenburg
vortibergehend in die Humanmedizin zurtick. Als CEQ der SCHEU GROUP stellt er sein Wissen und seine
langjahrige internationale Erfahrung wieder in den Dienst der Zahnmedizin. Albert Sterkenburg ist es
wichtig, den Austausch zwischen der Dentalbranche und Humanmedizin voranzutreiben, um wegweisende
Innovationen auf den Markt zu bringen. Seine neue Wirkungsstétte sieht er als idealen Ort daftr an. ,Die
SCHEU GROUP, die sich der Kieferorthopadie und Tiefziehtechnik verschrieben hat, selbst Forschung und
Entwicklung betreibt und dazu in Deutschland produziert, bietet dem Kunden eine Gesamtpalette an Pro-
dukten an und vermarktet Innovationen, die holistisch und interdisziplindr entwickelt worden sind.*

Quelle: SCHEU GROUP

& SCHEU GROUP
= Infos zum Unternehmen
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Neue Kleingeratewerkstatt
von Henry Schein eréffnet

| o/

Von Polymerisationslampen
Uber séamtliche Hygienegerate
bis zum Laborequipment — fast
alle Kleingerate aus Praxis und
Labor konnen direkt bei uns im
Haus repariert werden. Unsere
geschulten Mitarbeiter sorgen
dafir, dass die Kunden ihre
Gerate besonders schnell
wieder voll funktionstlichtig
zurlUckerhalten [.. ]

Alexander Toscher

Henry Schein Deutschland GmbH
Infos zum Unternehmen

(Leiter Technischer Service bei Henry Schein)

Seit Beginn des Jahres verstérkt eine Spezialwerkstatt fiir Kleingerate den umfangreichen Reparatur-

service von Henry Schein ProRepair. In der neuen Werkstatt kiimmert sich ein Team aus spezialisierten

Technikern um defekte Praxis-, Hygiene- und Laborgeréte. Neben allen Reparaturarbeiten wird

unter anderem auch die Durchfiihrung von Siegelnahtprifungen angeboten. Die ein-

fache Auftragserteilung erfolgt in altbewdhrter Form (iber die Homepage von ANZEIGE
Henry Schein. Wahrend die neue Werkstatt auf Kleingerate spezialisiert ist,
werden Hand- und Winkelstiicke von Kunden aus ganz Deutschland
weiterhin durch die Mitarbeiter der seit dber 20 Jahren bestehen-

den ProRepair-Werkstatt in Hamburg repariert und gewartet.

Ebenso wie der Standort in Hamburg ist die neue Werkstatt

mit einer modernen Hygieneschleuse in der Warenannahme

ausgestattet und gewdhrleistet einen hohen Standard im

Qualitdttsmanagement. Der Kleingeréteservice steht Zahn-
arztpraxen und Dentallaboren aus dem ganzen Bundes- # hVPOhVPO
gebiet und Kunden aus Osterreich, der Schweiz und den
Benelux-Landern zur Verfligung. Hypochlorit-SPEIKO
in drei Konzentrationen:
Kundenkontakt zum Technischen Service: - Klassisch mit 5.25%
Tel.- 0800 8329833 , , - Vermindert mit 3 %
www.henryschein-dental.de/technischer-service T ————
bt 0
- Entnahme mit dem kosten-
, losen Entnahmesystem
Quelle: Henry Schein Dental Deutschland GmbH ' SPEIKO Easy Quick

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis — 4/2023 81
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Aus der Babypause In die
DIGITALE DENTISTERIE

Ein Beitrag von Maria Reitzki

INTERVIEW /// Dr. Elena Angel ist selbststandige Zahnarztin fiir Digitale Zahnmedizin —

und junge Mutter. In ihrer Babypause erfillte sie sich mit der ,Dentisterie Unterallgau” "l
ihren Traum von der eigenen Praxis. Seit Sommer 2022 setzt die Ingenieurin fur Medizin- OkcA0)
technik und promovierte Zahnarztin im bayrischen Heimertingen einen besonderen Fokus =
auf die Digitale Zahnmedizin. Was ihr bei der Grindung besonders wichtig war, verrat
Dr. Elena Angel im Interview.

Frau Dr. Angel, worauf haben Sie bei der Konzeption Ihrer Praxis
besonderen Wert gelegt?

Sowohl die Praxis als auch das Gebaude sind komplett neu,
daher hatte ich einen groBen Gestaltungsfreiraum. Besonderen
Wert legte ich auf die optische Erscheinung der Praxis und eine
sinnvolle Anordnung der Raumlichkeiten, um sowohl den Patienten
als auch dem Team unnétige Laufwege zu ersparen. Bei der Farb-
kombination entschied ich mich bewusst fur zeitlose und dezente
Farben wie Wei3, Braun und Gold statt fir extreme Farben wie Pink
oder Limettengrtin, die mir vermutlich in ein paar Jahren nicht mehr
gefallen werden. Mir ist es wichtig, dass sich alle in ihrem taglichen
Arbeitsumfeld langfristig wohlfihlen. Bei der Anordnung der Raum-
lichkeiten achtete ich darauf, den Steri als zentralen Raum zu de-
finieren. So lasst er sich von allen Behandlungszimmern aus gut
erreichen. Auch die Patienten genieBen viele Vorteile der Praxiskon-
zeption. Beispielsweise stehen ihnen Parkplatze direkt hinter dem
Haus zur Verflgung. Zudem befindet sich an jedem Behandlungs-
stuhl ein Kleinrdbntgengerat. Meinen Schwerpunkt setze ich auf die
Digitale Zahnmedizin. Implantologische Fragestellungen kénnen
digital analysiert und geplant werden und computergestitzte Tech-
nik ermdglicht Zahnersatz an nur einem Tag.

Welche Vorteile sehen Sie im Rontgen direkt am Behandlungs-
stuhl und wie haben Sie es realisiert?

Ein Kleinrontgengerat an jedem Stuhl erspart Patienten Wartezeiten
und unnétige Laufwege zum Rontgenraum. Im Anschluss k&nnen
die Bilder direkt am Monitor im Behandlungszimmer besprochen
werden. Meine Patienten schéatzen diesen Ablauf sehr. Baulich ist
es sehr schon geldst worden: Das Steuergerat wurde geschickt an
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den Behandlungszeilen verbaut. Ausldser und MenUtasten wurden auBen neben der ZimmertUr in das
Dr. Angel nutzt als Praxisdesign integriert. Moglich wurde dieses Konzept dank Planmeca, einem finnischen Dentalgerate-
intraorales Kleinréntgen- hersteller, mit dem ich meine Praxis weitgehend ausgestattet habe.
gerat am Stuhl vier
Planmeca ProX. Wie sind Sie denn auf Planmeca aufmerksam geworden und was hat zu lhrer Entscheidung fir die-
sen Hersteller beigetragen?
Ich hatte bereits gute Erfahrungen mit 2D-Rontgengeraten von Planmeca gemacht. Ich mag es nicht,
Geréte verschiedener Hersteller zu kombinieren, denn jede unnétige Computerschnittstelle liefert
Médglichkeiten fur Fehlerquellen. Und so ist jetzt alles von Planmeca und alles eins. Beim intraora-
len Kleinrontgen am Stuhl nutze ich vier ProX-Gerate. Beim GroBréntgen habe ich mich fir das
Planmeca-DVT ProMax 3D Classic entschieden, das sowohl die 2D- als auch die 3D-Bildgebung
unterstitzt. Auf die Planmeca-Behandlungseinheiten kam ich erst etwas spater: Da ich vom Kor-
perbau eher Kklein bin, war mir ein Stuhl mit einer schmalen Lehne wichtig, damit ich gut an den
Kopf der Patienten komme. Daher schieden ein paar Hersteller fir mich direkt aus. Ich brauchte
ein Stuhldesign, das zu meiner KdrpergréBe passt. Und das fiel zugunsten von Planmeca aus.
Ein weiterer ausschlaggebender Punkt fur Planmeca war das sehr gute Preis-Leistungs-Verhalt-
nis: So konnte ich alle Zimmer mit den gleichen hochwertigen Stlihlen ausstatten, die identisch
funktionieren. Jetzt habe ich vier Planmeca-Einheiten Compact i5, alle mit Schwingblgel ausge-
stattet, und kann in jedem Zimmer gleichermaBen behandeln.

Warum haben Sie sich fiir das Schwingbligelsystem ent-
schieden?

Ein Grund war die Arbeitsergonomie: Man muss sich nicht
so weit nach rechts drehen, sondern kann das Instrument
bequem von vorn holen. Mein Handgelenk wird entlastet,
weil sich die Instrumente durch die Art der Aufhdngung
viel leichter anflhlen. Der andere Grund war die einfa-
chere Reinigung: Beim Putzen fielen haufig Motoren und
Winkelstlicke herunter und mussten repariert werden.
Das kommt dank Schwingbulgel nicht vor — auf lange
Sicht spare ich dadurch sicher viele Reparaturen ein.

Wodurch bereichert Planmeca Ihren Arbeitsalltag be-
sonders?

Am meisten freue ich mich darUber, dass in jedem Be-
handlungszimmer die gleiche Einheit steht. Zudem bin ich
glucklich, dass es die superweichen Ultra-Relax-Polster
der Einheiten in meiner Wunschfarbe gab. Planmeca bie-
tet eine groBe Farbauswahl, sodass jeder sicherlich den
passenden Ton findet, der optimal ins individuelle Farb-
konzept der Praxis passt.

Alle Behandlungszimmer sind mit den Der Planmeca Vertrieb Deutschland lauft tiber
gleichen Stuhlen ausgestattet. Plandent GmbH & Co. KG. Weitere Informationen
zu Planmeca unter: www.plandent.de

Zahnﬁrztin, Cheﬁn und Mutter Urspriinglich hat Elena Angel Medizintechnik und danach Zahnmedizin

studiert. Erfahrungen als angestellte Zahnarztin sammelte sie in der
Praxis ihres Vaters und einer weiteren Zahnarztpraxis in der Region. Nach einer kurzen Babypause startete sie direkt mit der eigenen
Praxis. Von der ersten Idee bis zur Eréffnung vergingen dabei knapp zwei Jahre. Neben den neuen Aufgabenfeldern, die der Praxisstart
mich sich brachte, wollte die junge Zahnarztin natdrlich auch ihrer Rolle als Mutter gerecht werden. Kein leichtes Multitasking! Umso
glucklicher ist sie jetzt, dass sich der Arbeitsalltag gut eingespielt hat und auch der Patientenstamm gréBer wird.

Fotos: © Andrej Nitchenko ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis — 4/2023
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dass endlich nicht mehr

HILFT!

das Telefon klingelt™

Ein Beitrag von Daniela Grass

INTERVIEW /// Was tun, wenn die Praxis nicht genug Manpower
hat, um durchweg telefonisch erreichbar zu sein? Ganz einfach:
die Telefonie auslagern. Dabei sollte man die Dienste eines Profis
in Anspruch nehmen, der weil, worauf es im hektischen Praxis-
alltag ankommt. Zahnarztin Dr. Andrea Kreuter aus Hilden verrat

im Interview, wem sie ihre Anrufe Ubergeben hat.

Was hat Sie bowogen die RD GmbH als Dienstleister zu wah-
len und die Telefonie auszulagern?

Unsere Praxis hat wenige Mitarbeiter und es ist mir nicht mog-
lich, die Rezeption dauerhaft zu besetzen. Nicht wahrend der
Sprechzeiten und schon gar nicht von 7 bis 20 Uhr. Das ware
nicht wirtschaftlich und deshalb habe ich schon lange nach
einem Rezeptions-Telefonservice gesucht. Ich habe mir mehrere
Firmen angesehen. Der klare Vorteil der RD GmbH ist, dass die
Rezeptionisten der RD GmbH in meiner Praxissoftware remote
arbeiten. Bei anderen Marktteiinehmern ist es notwendig, deren
Terminkalender zu nutzen. Das wollte ich auf gar keinen Fall,
die Terminvergabe erfolgt ausschlielich in meinem Terminbuch.
Zusatzliche Arbeit wollte ich vermeiden — wir wollen durch den
Service entlastet werden.

Was waren Ihre gréBten Bedenken, bevor Sie die Zusammen-
arbeit gestartet haben?

Bedenken gab es keine, da ich durch Zufall bei einem Kollegen
von mir auf die RD aufmerksam wurde. Vorab hatte ich mir be-
reits andere Dienstleister zum Vergleich angesehen. Der Kollege
hat mir von der reibungslosen Zusammenarbeit mit diesem
Dienstleister berichtet und betont, dass vor allem Ruhe in den
Praxisalltag einzieht, da alle Telefongesprache direkt nach Dus-
seldorf geleitet werden. Die einzigen Bedenken hatte ich der
Terminvergabe wegen, ob diese passend fur unsere Praxis ver-
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geben werden. Meine Mitarbeiterinnen wissen, wie viel Zeit ich
jeweils bendtige. Nachdem wir die entsprechenden Terminarten
mit den korrekten Zeiten angelegt hatten, war aber auch das
kein Problem mehr.

Wo liegt fur Sie der Vorteil, die RD GmbH als Dienstleister zu
buchen?

Der Vorteil dieser Kooperation ist fir mich immens. Ich habe
Ruhe, meine Mitarbeiter und ich kénnen uns auf unsere Kern-
kompetenz konzentrieren! Ich wei3 auch, dass meine Patien-
ten nicht mit einem Computer reden, sondern menschliche An-
sprechpartner haben. Das ist mir sehr wichtig. Zuséatzlich haben
wir uns gemeinsam Gedanken Uber Vorgaben gemacht, unsere
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Praxissoftware optimiert und das Know-how unserer Mit-
arbeiter in der Praxissoftware abgebildet. Das hat den sehr
angenehmen Nebeneffekt, dass wir zuklnftig viel schneller
neue Kolleginnen in der Praxis einarbeiten kénnen. Kirzlich
habe ich die Terminerinnerung fur langere Termine dazuge-
bucht, um die Ausfallquote zu verringern und Leerzeiten zu
vermeiden.

Machen sich die wirtschaftlichen Vorteile fir Ihre Praxis
bereits bemerkbar?

Meine Kosten bei der RD GmbH entsprechen etwa einem
Mitarbeiter, aber um das zu leisten, was die RD GmbH fir
mich leistet, musste ich 2,5 Mitarbeiter einstellen. Da liegt
der Vorteil klar auf der Hand. Durch die Terminerinnerungen
kommen mehr Patienten zur Behandlung, die abrechenbar
sind, oder machen Terminslots frei, die schnellstmoglich neu
vergeben werden konnen. Zusétzlich kann ich meine Praxis
im Urlaub — oder wie gerade erst zu Karneval — schlieBen und
vollig entspannt wegfahren, da mir keine Neupatienten ver-
loren gehen. Friher musste eine Mitarbeiterin in der Praxis
Telefondienst leisten. Das sind nur einige unmittelbar offen-
sichtlichen, wirtschaftlichen Vorteile.

Hat sich die Zusammenarbeit auf lhre Praxisablaufe aus-
gewirkt?

Nein. Die RD GmbH hat sich ganz und gar auf uns einge-
lassen. Um meine Ablaufe darzustellen, war es allerdings
notwendig, meine Praxissoftware préziser zu befillen. Es gab
einige Projekte, die ich vor mir hergeschoben habe und die
ich nun realisieren konnte, da wir hier alle mehr Zeit und
Ruhe fur diese Dinge haben.

Ist eine bessere Terminauslastung (kleinere No-show-Rate)
fir Sie als Praxisinhaberin spurbar?

Ja, deutlich. Es gibt noch keine Auswertungen dazu, aber
gefuhlt hat sich die Auslastung um circa 20 Prozent ver-
bessert.

Gibt es Feedback der Patienten zur besseren Erreichbar-
keit?

Da wir friher mit hohem personellen Einsatz eine gute Er-
reichbarkeit aufrechterhalten haben, gab es vorher keine Be-
schwerden. Auch seit der Zusammenarbeit mit der RD GmbH
gibt es keine. Die Patienten merken nicht einmal, dass sie
nicht mit der Praxis telefonieren.

Haben Sie in lhrem Kollegennetzwerk von uns erzahlt,
und wenn ja, wie war das Feedback?

Es ist noch immer ungewdhnlich fur viele Kollegen, ich kann
aber nicht verstehen, warum das nicht jeder macht.

Wie empfinden Ihre Partner und Mitarbeiter die Verénde-
rungen?

Alle sind gltcklich, dass endlich nicht mehr das Telefon klin-
gelt. Rickrufe, die die RD aufnimmt, kdnnen gut vorbereitet
zurlickgerufen werden. Meine Mitarbeiter haben dadurch
sehr viel mehr Zeit flr ihre Aufgaben in der Praxis.

Prufen Sie die individuellen Mdéglichkeiten fir lhre Praxis in
einem Gesprdch mit Ihrer persénlichen Ansprechpartnerin

Daniela Grass (Tel.: +49 211 699385-02).

Weitere Informationen unter www.rd-servicecenter.de

lelefonie, inklusive

(Dr. Andrea Kreuter)

positiver Nebeneffekte

Die Ruhe in der Praxis hat so viele positive Nebeneffekte, die anfanglich nicht im Fokus standen.
Der Datenschutz ist gewahrleistet, da die Patienten im Wartezimmer keine Telefonate mehr mit-
horen. Meine persénliche Planung ist viel flexibler und kann dem Patientenaufkommen angepasst
werden. Die Mitarbeiter machen weniger Fehler, da sie konzentrierter arbeiten. Die Ausbildung
und Betreuung des Rezeptionspersonals liegt in der Verantwortung der RD GmbH und belastet

mich daher auch nicht. Perfekt! Ich fihle mich mit meiner Entscheidung absolut wohl.

Hier geht’s zu mehr Informationen
unter www.rd-servicecenter.de

INFORMATION /// Rezeptionsdienste fiir Arzte nach Bedarf GmbH « Tel.: +49 211 699385-02 « www.rd-servicecenter.de
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1. Name und Entwicklung

Was steckt hinter den Buchstabenkiirzeln FQ?

Mit dem Feilensystem FQ setzt Komet Dental die Erfolgs-
geschichte der beliebten rotierenden Wurzelkanalaufbersi-
tungssysteme F360 und F6 Skytaper fort. Es wurde sich bei
der Entwicklung konsequent an den Wuinschen und Be-
dirfnissen der Zahnarzte orientiert. Sie erhalten jetzt eine
Uberzeugende Komplettldsung, in die all die Erfahrung von
Komet Dental in eine neue Generation Feilen Ubersetzt wurde.
Der Name der Serie FQ steht fur Flexibilitat und das physi-
kalische Zeichen fir Warme. Der Name ist demnach Pro-
gramm: Die Instrumente bestehen aus einer warmebehan-
delten Nickel-Titan-Legierung, sind vorbiegbar und daher
flexibel und resistent gegen zyklische Ermudung.

Viele Procodile Q-Anwender schétzen die Eigenschaf-
ten, die ein variabel getaperte Feilenkern und der Dop-
pel-S-Querschnitt mit sich bringen. Wurden diese Featu-
res auch auf FQ lbertragen?

Ja, der variabel getaperte Feilenkern wurde mit der FQ-Feile
mit abgestimmtem Taper .06 nun auch flr rotierende
Instrumente verfligbar gemacht, damit die Feilen mit
einem groBen Taper flexibler sind und einen gréBeren
Spanraum haben. Dadurch wird ein verbesserter Ab-
trag erzielt, wéahrend sich gleichzeitig das Risiko des
Feilenbruchs minimiert. Es macht die Feilen auch taug-
lich flr Revisionen. Der Doppel-S-Querschnitt wurde
ebenfalls auf FQ Ubertragen, weil er flr eine Uberra-
gende Schneideffizienz sorgt.

2. Das FQ-System

Welche Instrumente umfasst das FQ-System?

Zum FQ-System gehéren der FQ Opener (formt den
Kanaleingang), der FQ Glider (schafft den funktionellen
und reproduzierbaren Gleitpfad) und die FQ-Feilen
(Shaper/Finisher). Bei den Aufbereitungsfeilen gibt es
zwei mogliche Routen:
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@ Taper .04 — Das ist der minimalinvasive Ansatz, gut ge-
eignet flr stark gekrimmte oder enge Kanéle, gut auch in
Kombination mit biokeramischem Sealer und der Ein-Stift-
Technik zur Obturation.

@ Taper .06 — Geeignet fUr den Einsatz im Frontzahn-
bereich (palatinale Wurzel), bei ovalen Kanalen und fur Re-
visionen, gut in Kombination mit thermoplastischer Obtu-
ration.

Darlber hinaus kann nattrlich, je nach Indikation, zwischen
den unterschiedlichen Tapern gewechselt werden.

Inwiefern ist das FQ-Feilensystem auch schwierigen Ka-
nalverldufen gewachsen?

Das durchdachte und vielseitige Sortiment ermdglicht eine
sichere, zuverlassige und zeitsparende Behandlung auch
von schwierigen Wurzelkanadlen. Da die Instrumente dank
des warmebehandelten Nickel-Titans vorbiegbar und sehr
flexibel sind, besteht eine verringerte Gefahr von Kanalver-
lagerungen und Stufenbildungen. Hinzu kommt, dass
bei der Taper .04-Route im Vergleich zur F360-Sequenz
unter anderem die GroBe 020 ergénzt wurde, was spe-
ziell das Arbeiten in stark gekrimmten oder sehr engen
Kanalen vereinfacht.

Gibt es schon ein erstes Feedback unter den An-
wendern?

Ja, sie bestéatigen ein sicheres und extrem effizientes
Arbeiten mit den FQ-Feilen. Dank der Ubersichtlichen
Basissequenz konnten sie sich schnell auf das neue
System umstellen. Fir sie haben sich dank der FQ-
Serie die Winsche nach einer komfortablen und smar-
ten Endo-Behandlung erflllt.

Lry
Infos zum Unternehmen Eh Hh
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NAVIGIERTE

IMPLANTOLOGIE
INDIVIDUELL WIE SIE

VERFUGBAR

exoplan 3.1 Rijeka

exoplan 3.1 Rijeka, die Software Ihrer Wahl fur prothetikbasierte Implantat-
planung, bringt Klarheit und Sicherheit in die navigierte Implantologie.
Uberzeugen Sie Ihre Patienten mit einfacher Vorausplanung, drucken Sie
komplette chirurgische Protokolle und wahlen Sie aus umfangreichen
Implantatbibliotheken fir vorhersehbare Ergebnisse.

Imagine the CADABILITIES
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PRODUKTE

Computerassistierte Injektionen:

bequem, komfortabel und schmerzfrei

CALAJECT™ unterstiitzt den zahnérztlichen Behandlungsalltag in mehrfacher Hinsicht: Es bietet Patienten eine sehr sanfte und
schmerzfreie Injektion, ermdglicht Behandlern eine absolut komfortable und entspannte Arbeitssituation und fordert so das Vertrauen
zwischen Zahnarzt und Patient. Grund hierf(ir ist das intelligente und sanfte Verabreichen von Lokalanésthetika, welches ohne Kraft-
aufwand injiziert wird. Ein zu Beginn langsamer Fluss verhindert den Schmerz, der entsteht, wenn ein Depot zu schnell gelegt wird.
Selbst palatinale Injektionen kdnnen vorgenommen werden, ohne dass der Patient Unbehagen oder Schmerz empfindet. Der Griff um
das Handstiick verbessert die Taktilitdt und sorgt dafiir, dass der Behandler wahrend der Injektion in einer entspannten und ergono-
mischen Haltung arbeiten kann. Es sind keine Fingerkréfte nétig, sodass eine Belastung von Muskeln und Gelenken vermieden wird.

Durch die Mdglichkeit einer guten Fingerstiitze kann die Kantile wahrend der Injektion vollkommen still an einer Stelle

Vereinfachtes Farbsystem
durch Cluster-Shades

Die richtige Bestimmung der Zahnfarbe ist das A und O fr ein
&sthetisches Ergebnis der Restauration. Hier stets die ideale
Farbe zu finden, ist oft gar nicht leicht. VOCO hat es sich daher
zum Ziel gesetzt, dem Zahnarzt ein Universal-Fllungsmaterial
anzubieten, das den Praxisalltag stark vereinfacht.

Die Losung: Die Weiterentwicklung des rein keramisch basier-
ten ORMOCER® Fiillungsmaterials Admira Fusion. Mit dem
neuen Universal-Composite Admira Fusion 5 ist es mdglich,
alle VITA® classical-Farben mit nur funf Cluster-Shades abzu-
decken: Jede Cluster-Shade bundelt mehrere VITA-Farben.
Das sogenannte Cluster-Shade-System wird durch die neue
patentierte Harzmatrix ermdglicht. Diese wurde auf die GroBe
und optischen Eigenschaften der Nano-Hybrid-Partikel an-
gepasst, wodurch eine optimierte Lichtstreuung erreicht wird.
Das Resultat: Ein Chaméleon-Effekt innerhalb der jeweiligen
Cluster-Shade, der die ideale Anpassung an die natirliche
Zahnfarbe erlaubt.

/WP Zahnarzt Wirtschaft Praxis — 4/2023

gehalten werden. Das Instrument eignet sich fiir alle odontologischen Lokalbetdubungen, da das
System Programmeinstellungen sowohl fir die intraligamentére (PDLA) und die Infiltrations-
anasthesie als auch fir die Leitungsandsthesie hat. Der computergesteuerte Fluss in allen drei
Programmen ermdglicht das leichte Legen einer schmerzfreien Betdubung — selbst palatinal.
Zusatzliche kostenaufwendige Verbrauchsstoffe sind nicht vonnéten. Es werden Standard-Den-
talkaniilen und -Zylinderampullen verwendet. Die Kontrolleinheit wird (iber einen hygienischen
Touchscreen mit einer einfachen Programmwahl gesteuert. Das Gerét Iasst sich mit einem FuB-
schalter bedienen, der im Lieferumfang enthalten ist.

RONVIG Dental Mfg. A/S, Ddnemark
Vertrieb Deutschland « Tel.: +49 171 7717937
WWw.ronvig.com « www.calaject.de
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Infos zum
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VOCO GmbH = Tel.: +49 4721 719-0 « www.voco.dental

Diese Beitrdge basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.



Diese Beitrdge basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

PRODUKTE
HERSTELLERINFORMATIONEN

Minimalinvasiv
Wourzelreste entfernen

Mit dem rootEX® Wurzelrestentferner ist es erstmals mdglich, Wurzel-
fragmente oder abgebrochene Zdhne sicher, schnell und ohne zuséatz-
lichen operativen Eingriff zu entfernen. Bei den rund 12,5 Millionen*
Zahnextraktionen, die jahrlich in Deutschland durchgefiihrt werden, bre-
chen bei etwa zehn bis 30 Prozent der Falle Wurzeln bzw. Wurzelstiicke
ab und bleiben in der Alveole verankert. Tiefer frakturierte Wurzeln, deren
Bruchfldchen unterhalb des Limbus alveolaris liegen, kdnnen zudem nur
entfernt werden, wenn sie zuvor (ibersichtlich dargestellt werden.

r

r
&
p

/

"
Produktvideo.

Die praktischen rootEX® Instrumente — sie werden auch charakteristisch
,Harpunenstecker genannt — ermdglichen eine ebenso schnelle wie
kostenglinstige Wurzelrestextraktion ohne zuséatzlichen operativen Ein-
griff. Dabei kann auf ein Ausfrasen oder Hebeln des Wurzelrestes ver-
zichtet werden, wodurch ganzheitlich auch eine Schwachung des Kiefers
vermieden wird. Die Vorbohrung erreicht eine Sduberung und Offnung,
damit der retentive rootEx® Harpunenstecker in das Zahnfragment ein-
gedriickt werden kann. Anders als bei herkdmmlichen Werkzeugen, die
wie eine Schraube in den Zahnwurzelrest hineingedreht werden, ist
durch das Vorbohren und anschlieBende Eindriicken ein Uberdrehen des
Wurzelrestentferners und damit ein weiteres Zerbrechen des Zahnfrag-
ments ausgeschlossen. Sobald der Stecker tief genug im Fragment ver-
ankert ist, verbindet sich das retentive Element des rootEX® Wurzelrest-
entferners kraftschliissig mit dem Zahnfragment. Auf diese Weise ist die
anschlieBende Extraktion des Zahnfragments in einem Stiick aus der
Alveole komplikationsfrei gewdahrleistet. Der gesamte Vorgang bendtigt
nicht langer als drei Minuten, spart so Zeit am Behandlungsstuhl und
schafft Komfort fir lhre Patienten. Nach folgendem klinischen Protokoll
wird die Entfernung umgesetzt:

Schritt 1
Anbohren des Wurzelrestes mittels des rootEX® Bohrers bei méglichst
niedriger Drehzahl (Winkelstick). Diese Bohrer sind sterilisierbar und
konnen mehrfach verwendet werden. Empfohlene Drehzahl flir den
Bohrer: maximal 800—1.200/min.

Schritt 2
Im zweiten Schritt wird der dazugehorige rootEx Harpunenstecker mit
leichter Rechtsdrehung in das vorgebohrte Loch eingedrtickt. Die mit-
tels Laser eingefrasten Retentionen (Widerhaken) erzeugen eine Zug-
kraft von tiber 80 N, wodurch der Wurzelrest kraftschliissig gefasst wird
und entfernt werden kann.

Unter dem beigefligten QR-Code finden Sie eine Videoanimation zur An-
sicht. rootEX® Stecker sind nur zum einmaligen Gebrauch geeignet, da
die Retentionen nach dem erfolgreichen Einsatz keine ausreichenden
Zugkréfte mehr entwickeln. Es empfiehlt sich, die einmalige Anschaffung
der rootEX® Zange. Diese ist exakt auf die Retentionsformen im Schaft
der Stecker angepasst und hilft bei der Entfernung auch in anatomisch
schwierigen Situationen oder sehr stark festsitzender Wurzelreste.

Mehr Informationen erhalten Sie durch die Zantomed GmbH, den exklu-
siven Vertriebspartner fiir Deutschland und Osterreich.

* KZBV Jahrbuch 2017

Zantomed GmbH (Vertrieb)
Tel.: +49 203 607998-0
www.zantomed.de

DIASWISS S.A. (Hersteller)

Route de Saint-Cergue 293
1260 Nyon « Schweiz
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3D-Desktop-Drucker
mit Drive-Belt und
integrierter Kamera

Heimerle + Meule bietet mit dem FilaPrintM einen ein-
zigartigen 3D-Desktop-Drucker an, mit dem unter ande-
rem Eldy Plus®-Filamente ab sofort in allen Farbvarianten
gedruckt werden kdnnen. Die integrierte Kamera ermdg-
licht eine ortsunabhéngige Uberwachung des Druckvor-
gangs, der innovative Drive-Belt garantiert einen nahezu
pausenlosen Druckvorgang und neuartige Dual-Diisen er-
lauben die Fertigung von Kunststoffprothesen mit Zah-
nen in einem Druck. Der 3D-Desktop-Drucker glanzt mit
seiner Vielseitigkeit: Modelle, Bohrschablonen, Funktions-
[6ffel und flexible Schienen lassen sich ebenso drucken
wie Langzeitprovisorien, Prothesenbasen, Zahnkranze und
Flexprothesen.

Heimerle + Meule GmbH
Tel.: +49 7231 940-0
www.heimerle-meule.com

Schubladen- und Rollwagen
& fur beste Praxisorganisation

]
1]
r]

ROOS Dental bietet mit einer umfangreichen Auswahl an Schubladen-
shop.roos-dental.de und Rollwagen die perfekte Losung fiir eine optimale Organisation in

jeder Zahnarztpraxis. Mit inrem innovativen Design fligen sich die Roll-
wagen harmonisch in das Praxisgeschehen ein und
sind damit eine unerldssliche Hilfe im tdglichen
Praxisalltag. Die vielfaltigen Ablagemdglichkeiten ge-
wahrleisten eine sichere und einfache Aufbewahrung

e EE—— S ot
lhrer Instrumente und Gerdte zum Beispiel in der Chi-
— rurgie und auch der Prophylaxe. Dank der ausgesuch-
_—_—-:/ ten, hochwertigen Materialien sind die Rollwagen be-
sonders robust, leicht und nattirlich auch langlebig.
e Mit vielen Optionen wie Farben, Metall- oder Glasauf-

lage, Anzahl der Schubladen u.v.m. kénnen die Roll-

wagen ganz individuell gestaltet werden. Alle Varianten
S stehen im Onlineshop bereit oder kdnnen in einem per-
™ sonlichen, auf die individuellen Praxisbedarfe bezoge-
nem Beratungsgespréach erkundet werden.

. \ o ROOS Dental GmbH & Co. KG
Tel.: +49 2166 99898-0
. www.shop.roos-dental.de
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Hier gibt's weitere

Informationen

Protrusionsschienen
zur Schlaftherapie

Die Frage nach erholsamem Schlaf ist in Zahnarztpraxen langst
nichts Ungewohnliches mehr: Aus der Tabuzone befreit, gehdren
Schnarchen und vor allem eine wirksame Schlaftherapie in immer
mehr Praxen zum Behandlungsspektrum. Hinzu kommt, dass neben
der dblichen privaten Leistungsabrechnung nach GOZ seit Januar
2022 noch die sogenannte Zweitlinientherapie mit einer Unterkie-
ferprotrusionsschiene (UKPS) im Leistungskatalog der gesetzlichen
Krankenkassen verankert ist abgerechnet werden kann.

Die Obstruktive Schlafapnoe (OSA), die hdufig mit lautem Schnar-
chen verbunden ist, filhrt zur Schlaffragmentierung und damit haufig
zu einem nicht erholsamen Schiaf. Die Folgen reichen von Tages-
schldfrigkeit bis EinbuBen der kognitiven Leistungsfahigkeit. Mit den
Whole You™-Schlafschienen von Respire bietet Permadental indi-
kationsbezogene Losungen fiir die Therapie von Schnarchen und
leichten bis mittleren obstruktiven Schlafapnoen. Dabei bertick-
sichtigen sechs verschiedene Protrusionsschienen aus hochwerti-
gen Materialien nicht nur die unterschiedlichsten Mundsituationen,
sondern auch die verschiedenen Komfortbedtrfnisse der Patienten.
Die patentierten Respire-Protrusionsschienen sind dank ihres redu-
zierten Volumens noch patientenfreundlicher geworden: die Flligel
wurden neu gestaltet und das Volumen der Schlafschienen verrin-
gert, auBerdem wurde durch die reduzierte linguale Abdeckung
mehr Freiraum flir die Zunge erreicht. Insgesamt sorgen die jetzt

Permadental GmbH « Tel.: +49 2822 77330 « www.permadental.de

... (le Fliigel wurden neu
pestaltat und das Volumen
der Schiafschienen vernin-
gent, auBerdem wurde dunch
ie reduzients linguale Ab-
geckung menn Frginaum fiin
die ZUnge ernaict. Insgesamt
sorgen die jetzt noch dinne-
nen und grazileren bukkalen
Oberflachen auch imSti-

lingualen Bereich flr wenigen

Inpitationen.

noch diinneren und grazileren bukkalen Oberfldchen auch im sub-
lingualen Bereich flir weniger Irritationen. AuBerdem fiihrt das ge-
rade Fligeldesign den Kiefer in eine optimierte Vorschubposition
und hélt die Atemwege zuverldssig offen. Somit erfiillen die stabilen
Respire Schlafschienen gleichermaBen die Komfortbediirfnisse der
Patienten und sorgen bei ihnen und ihren Schlafpartnern fir eine
storungsfreie und erholsame Nachtruhe.

ANZEIGE

BIS ZU 50% SPAREN
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91



92

PRODUKTE
HERSTELLERINFORMATIONEN

S
P

/i

i

&

Lumoral. -

Zahn- und Mundpflege mit Dual-Light-Methode
zur hauslichen Anwendung

Auf der diesjahrigen IDS wurde erstmals Lumoral
als wissenschaftlich entwickelte Methode fir die
Behandlung und Pravention von Zahnerkrankun-
gen und Zahnfleischerkrankungen vorgestelit.

Lumoral ist die perfekte Ergdnzung flr die haus-
liche Zahn- und Mundpflege von Patienten. Es ist
eine sichere und wirksame Methode zur Vorbeu-
gung von Karies und zur Reduzierung einer Gingi-
vitis sowie zur Behandlung einer Parodontitis oder
auch Periimplantitis. Die Behandlung mit Lumoral
zielt mit ihrer antibakteriellen Wirkung auf den
Zahnbelag ab, ohne dabei die normale gesunde
Mundflora in ihrem Gleichgewicht zu zerstéren. Die
nach Minze schmeckende Lumorinse-Mundspii-
lung haftet an der Oberflache der Plagque. Ihr paten-
tiertes Dual-Light-Licht aktiviert die antimikrobielle
Wirkung, die sich gezielt gegen die Plaque richtet.
So werden schadliche Bakterien abgetotet und der
Zahnbelag kann leicht und vollstandig nach der Be-
handlung mit einer Zahnbirste entfernt werden.
Die einfache Anwendung erfolgt in drei Schritten:

Spiilen mit Lumorinse
Patienten spiilen ihren Mund 60 Sekunden
~ lang mit der Lumorinse-Spillosung. Der licht-
empfindliche Farbstoff ist so konzipiert, dass er
an der Plaque haftet.

- Licht applizieren
'\ Danach wenden Patienten zehn Minuten lang

~/ Licht mit dem Lumoral-Mundstiick an. Das

Licht aktiviert die lichtempfindliche Farbe, die
ihrerseits die Bakterien flir das Licht angreifbar
macht. Die gezielte antibakterielle Wirkung setzt
ein. Das leichte Wérmegefiihl ist ein Teil der photo-
dynamischen Wirkung.

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis — 4/2023

Zahne putzen
3 \ Die Qberflache der Zahne ldsst sich nun
./ leichter mit der Zahnbiirste reinigen. Der an-

haftende, flir das Auge unsichtbare Zahnbelag
kann weggeblirstet werden und die Zahne werden
erstaunlich sauber. Die antibakterielle Wirkung von
Lumoral basiert auf der sogenannten ,Dual-Light-
Methode“ — einer Kombination einer photother-
mischen (antibakterielles Blaulicht — aBL) und an-
tibakteriellen Photodynamischen Therapie (aPDT).
Die antibakterielle photodynamische Desinfektion
oder Therapie (aPDT) ist eine seit Jahren gut er-
forschte und dokumentierte Methodik, deren Nut-
zen hislang auf den Einsatz in der Zahnarztpraxis
und die Bedienung durch zahnarztliches Fachper-
sonal beschrankt war. Mit Lumoral steht die wei-
terentwickelte Methode nun flr Patienten in der
Homecare-Anwendung zur Verfiigung. Lumoral
wirkt nur lokal und greift nicht in die bakterielle
Flora des Mundes ein. Indocyaningrtin, der Wirk-
stoff in Lumorinse, heftet sich an die Oberflache
der Bakterien im Zahnbelag. Die antibakterielle
Wirkung zielt auf den Zahnbelag ab.

Die Intensitdt und Haufigkeit der Anwendung von
Lumoral kann individuell und damit risikobasiert
von qualifiziertem Prophylaxepersonal gesteuert
werden.

white cross GmbH
Tel.. +49 6221 5860328
www.lumoral.de
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Zahnseide aus recycelten
Plastikflaschen

Nachhaltigkeit wird bei dem schwedischen Mundhygienespe-
zialisten TePe groBgeschrieben. Mit dem neuen TePe® Dental
Floss — fiir die tagliche Reinigung der Zahnzwischenrdume —
hat das Unternehmen nun ein neues Produkt auf den Markt
gebracht. Es wird aus recycelten PET-Flaschen hergestellt, hat
einen Behalter aus recycelten Materialien und eine Umverpa-
ckung aus FSC-Papier. Die Zahnseide ist leicht gewachst, mit

DENTAL
FLOSS

WAXED | MINT

Behan:
Hygie
Wenn te hr \

ganz trifft, A

des japan B ——

ablaufe

tiberra

Avocadodl beschichtet und hat einen frisch-minzigen Ge-
schmack. Wer alles fiir ein gesundes Léacheln tun will, sollte
sich nicht nur tdglich die Zahne putzen, sondern auch jeden
Tag seine Zahnzwischenrdume reinigen. Denn gerade in den

Interdentalrdumen entsteht bakterielle Plaque. Um diese dort

)| wirksam zu entfernen, konnen Verbraucher nun zum nach-
St

1 Sau -Rei ...' 1gssyst egrieren, haltigen TePe® Dental Floss greifen. Hierbei handelt es sich
wodurch die Saugschlduche hygieni%ﬁ'safuber 'gehalten und Kontamina- | um eine sich ausdehnende Zahnseide, die effizient und sanft
tionen aller Art verhindert werden. Die autoklavierbaren Griffe und die bei der Entfernung von Plaque zwischen den Zdhnen hilft.
Abdeckung der EURUS OP-Leuchte konnen nach Betétigen eines Hebels Generell hat sich TePe mit verschiedenen MaBnahmen und
einfach abgenommen und sterilisiert werden. Natirlich kann die Einheit Zielen der nachhaltigen Entwicklung verpflichtet. Alle Initia-
auch optional mit einer Wasserentkeimungsanlage inklusive freier Fall- tiven, die TePe unterstiitzt, sowie weitere spannende Insights
strecke, einer Separierung, einem Amalgamabscheider oder einer Nass- rund ums Thema Nachhaltigkeit des Unternehmens konnen im
absaugung ausgestattet werden. Nachhaltigkeitsreport nachgelesen werden, den TePe jéhrlich

herausgibt.

Belmont Takara Company Europe GmbH

Tel.: +49 69 506878-0

www.belmontdental.de TePe D-A-CH GmbH
Tel.: +49 40 570123-0
www.tepe.com Infos zum Unternehmen E
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Lokalanasthesie -

PRODUKTE
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Computergesteuerte Va

Dank des innovativen STA-Systems kann Patienten die Angst vor -
Spritzen genommen werden. Die digitale, computergesteuerte .
Lokalandsthesie ersetzt in vielen Praxen bereits die klassische ___9%
Injektion. Mit dem ersten Tropfen Anésthetikum wird zunéchst die \ G
Schleimhaut benetzt. Erst im Anschluss wird die Kandile leicht dre- ﬁ £
hend eingeflihrt. The Wand STA ermdglicht eine vollig schmerzfreie e | J
Anésthesie, die zeitlich individuell eingestellt werden kann und im / - @ ' k

Anschluss weder ein lang anhaltendes und unangenehmes / e~ 3
Taubheitsgefiihl noch andere Beschwerden mit sich bringt. : -
Die DPS Technologie (iberwacht und kontrolliert sowonhl

den Druck, der oft fiir die Schmerzen verantwortlich ist, - e
als auch die Perfusion des Anésthetikums. Eine farbige

LED-Anzeige und akustische Signale dienen zur Kontrolle der

exakten Nadelpositionierung. Statt einer Spritze verfiigt das STA-System (iber einen kugel-
schreiberférmigen Halter mit einer sehr feinen Kandle. Im Gegensatz zur herkdmmlichen An-
asthesie gibt es bei der computergesteuerten Lokalandsthesie praktisch keine Wartezeit.

Hager & Werken GmbH & Co. KG « Tel.: +49 203 99269-56 « www.hagerwerken.de Infos zum Unternehmen E

Flugzeugtrolleys — perfekt
fur die Zahnarztpraxis

Urspriinglich wurden Flugzeugtrolleys fir die Luftfahrt entwickelt und werden dort genutzt, um Pas-
sagiere an Bord zu verw6hnen. Ihre Eigenschaften eignen sich jedoch auch perfekt fiir die Nutzung in
der Zahnarztpraxis. Sie bieten viele Vorteile und erleichtern die tagtéglichen Arbeitsprozesse durch die
folgenden Charakteristika:

e Hervorragende Mobilitdt durch Wendigkeit und leichtes Gewicht

e Gut organisierter Stauraum fur Behandlungsequipment

o \Vielseitig einsetzbar — als Lagermdglichkeit sowie wahrend
der Behandlung

e Hygiene und Sterilitdt — durch die Verwendung von Alu-
minium gut umsetzbar

e Ein Hingucker fiir jede Praxis, der auch Ihre Patienten be-
geistern wird

e Personalisierung der Wande maglich, z. B. Aufbringen Ihres

Logos

Vielfach bewahrt bei Zahnérzten im Einsatz

Infos unter www.trolley-dolly.de oder per E-Mail an info@trolley-dolly.de

Trolley Dolly — Flugzeugtrolleys and more it

Hier geht es zu einem Tel.: +49 151 46660594 - WWW.trolley-doIIy.de Infos zum Unternehmen E

Testimonial von einem
Trolley Dolly-Anwender
im ZWP spezial 5/22.
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Extrafestes, lichthartendes und

flieBfahiges Komposit

schleunigt die Abgleichung mit der VITA classical®-Farbskala, fiir
lebensechte Transluzenz, Opaleszenz und Fluoreszenz bei jeder
Restauration. Die Fullerformulierung von Luna Flow sorgt fiir exzel-
lente Politur, VerschleiBfestigkeit und Langlebigkeit. Die innovative
Formulierung bietet auch eine hohe Druckfestigkeit von 421 MPa
fur okklusale Belastbarkeit, eine hohe Biegefestigkeit von 128 MPa
flir Bereiche, in denen Flexibilitat wichtig flir verldsslich langlebige
Fillungen ist, und eine (iberragende Rontgenopazitit von 265 Pro-
zent Al, fiir einen deutlichen Kontrast zu nattirlichem Dentin/
Schmelz (100/170 Prozent Al) und damit fiir leichtere und prézi-
sere Diagnosen. Erhéltlich ist Luna Flow in zwdlf Farben, inklusive
einer inzisalen, zweier opaker und zweier Extra-Bleach-Farben.
Luna Flow harmoniert gut mit Luna 2 — dem neuen BPA-freien
Universalkomposit von SDI.

Infos zum Unternehmen

SDI Germany GmbH
Tel.: +49 2203 9255-0
www.sdi.com.au

frei
‘ LU N A 2 Ezfvil:g":zln(:posit

v Ja, bitte schicken Sie

SDI prasentiert Luna Flow — das neue, extrafeste, lichthartende und persénliches Luna 2
flieBfahige Komposit. Mit seiner Mischung verschieden groBer
ultrafeiner Fller fir eine optimierte Verarbeitung, Mechanik und
Optik bietet Luna Flow eine hohe Rontgenopazitét, kontrollierbare
Applikation, leichte Farbanpassung, exzellente Festigkeit und Ver-
schleiBbestandigkeit. Dies macht Luna Flow zur verldsslichen und
einfachen universellen Option fiir Lining, Unterflillungen, Proviso-
rien, Reparaturen von Restaurationen und Provisorien, Klasse V-
und konservative Klasse I- bis [V-Fillungen. Luna Flow ist in zwei
Viskositaten flr jeden Klinischen Bedarf erhéltlich. Die regulére Vis-
kositat bietet exzellentes Handling und maximale Kontrolle bei der
Applikation. Das hochwertige Komposit flieBt, wenn gewtinscht,
bleibt dann standfest und zieht keine Féaden. Die niedrige Viskositat
(Luna Flow LV) bietet noch mehr Flow und ist damit besonders fiir

Praxisstempel

YOUR
Linings und Unterflllungen geeignet. Mithilfe der ,Logical Shade Fax: +49 2203 9255-200 oder SDl SMILE
Matching Technology* mit Chaméleon-Effekt wurden die Farben E—Mail: Beate.Hoehe@sdi.com.au SE?ON.

von Luna Flow mit Helligkeit als Prioritdt entwickelt und die Pig-
mente logisch ansteigend arrangiert. Dies vereinfacht und be-
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Lichthartendes Einfarb-
komposit fur alle natirlichen
Zahnfarben

Adonit™ |LC CHROME ist ein modernes, kosten- und zeiteffizientes, licht-
hértendes Einfarbkomposit, das mit seinen &sthetischen Eigenschaften
{iberzeugt. Durch die stufenlose Farbanpassung ist Adonit™ LC CHROME
flr alle natiirlichen Zahnfarben geeignet, es greift die Farbdiversitat des
Zahnes stufenlos auf und passt sich so der vorhandenen Zahnfarbe an.
Einfallendes weiBes Licht wird gebrochen und kavitatenfarbig reflektiert.
Das Einfarbkomposit zeichnet sich durch einen dauerhaft bleibenden
Glanz und zahnahnliche Opaleszenz aus. Es hat exzellente physikalische
Eigenschaften, eine gute Handhabung und kann mit geringem Aufwand
auf Hochglanz poliert werden. Adonit™ LC CHROME bietet spharische
Flllkorper fir einen optimalen Glanz, bestandige Farbtreue, Hypernano-
technologie und ist flir alle direkten Restaurationen und Diastemakorrek-
turen bestens geeignet.

BonaDent GmbH — Dental-Produkte
Tel.: +49 69 58607390
www.bonadent.de
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Vierachsige Nass-
schleifmaschine fur
.Same-Day Dentistry”

Die vhf E4 ist eine vierachsige Nassschleifmaschine fiir die Nass- und
Trockenbearbeitung von Bldcken. Sie ermdglicht einen einfachen und
wirtschaftlichen Einstieg in die ,Same-Day Dentistry* und bietet Anwen-
dern maximale Freiheit. So I&sst sich die E4 einfach mit einem Intra-
oralscanner kombinieren und ist ebenso flexibel bei der Wahl geeigneter
Materialien. StandardméBig ist sie daflir ausgeriistet, Blocke aus Glas-
keramik oder Composites mit keramischem Anteil nass zu schleifen.
Dank der PUREWATER Technologie werden daflr keine Schleifmittel-
zusétze bendtigt — das bedeutet eine problemlose Entsorgung und ge-
ringere laufende Kosten. Mit wenigen Handgriffen Iasst sich das Indika-

tionsspektrum der E4 zudem deutlich erweitern, indem statt des Fliis-
sigkeitstanks ein optionaler Trockenbehélter eingesetzt wird. So kdnnen
auch Materialien wie Zirkon, PMMA und weitere Composites trocken
gefrast werden. Hierbei ist die Mdglichkeit, Blocke bis 45mm Léange
bearbeiten zu kénnen, besonders hilfreich. Und genau wie die E5 und
E3 arbeitet auch die E4 dank dem von vhf zum Patent angemeldeten
AIRTOOL vollstandig druckluftfrei. So bendtigt sie weder einen externen
Anschluss flir Druckluft noch hat sie einen eingebauten Kompressor. Mit
ihrem geringen Gewicht von nur 28 kg kann die Maschine schnell und
einfach per Paketdienst verschickt und praktisch Uberall aufgestellt
werden. Die gesamte Bedienung der Maschine erfolgt intuitiv tber die
mitgelieferte DENTALCAM-Software — ohne weitere Lizenzkosten.

vhf camfacture AG « Tel.: +49 7032 97097-0 « www.vhf.com

Diese Beitrdge basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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PRODUKTE
HERSTELLERINFORMATIONEN

Desinfektionstucher fur

nachhaltige Flachendesinfektion

Diirr Dental macht Praxishygiene nachhaltiger und effizienter. Die

FD green Desinfektionstiicher sind fiinfmal so ergiebig wie ver-
gleichbare Tiicher. Die natlrlichen Tuchfasern enthalten kein

Plastik, basieren auf nachwachsenden Rohstoffen und werden in
einem umweltschonenden Produktionsprozess hergestellt. Die neue
Generation Desinfektionstlicher flr Kunden, die mehr Nachhaltigkeit
wiinschen. Mit den Produkten FD 350 green, FD multi wipes green und
FD multi wipes compact green erweitert Diirr Dental sein Produktportfolio
flir Flachendesinfektion. Die Tiicher vereinen Nachhaltigkeit sowie be-
kanntes Wirkspektrum und erganzen das Ganze um eine hohe Ergiebig-
keit. Das Tuchmaterial enthalt kein Plastik und besteht aus klimaneutralen
Fasern. Als Tuchbasis dienen ausschlieBlich Naturfasern aus zertifizierter
Forstwirtschaft. Bei der Herstellung der Tiicher werden CO,-Emissionen
reduziert, und der Produktionsprozess ist umweltschonend, da die Pro-
zessenergie aus erneuerbaren Quellen bezogen wird.

//DURR
DENTAL

FD 350 green: Fiinffache Ergiebigkeit

Neben der hohen Nachhaltigkeit kdnnen sich Anwender auch iber ein
groBes Plus an Ergiebigkeit freuen. Das gebrauchsfertige Tuch FD 350
green (iberzeugte in Tests mit einer hohen Reichweite. Statt 0,54 m2, wie
ein Vergleichsprodukt, konnten mit einem FD 350 green Tuch 2,60 m?2
desinfiziert werden. Mit diesem Produkt belegt Diirr Dental, dass Nach-
haltigkeit keineswegs zu Einschrankungen im Gebrauch flihrt, sondern
sogar hohe Effizienzvorteile moglich sind.
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Erweiterung des FD-Tiicherportfolios

FD 350 green sind gebrauchsfertige aldehyd- und parfiimfreie, alkoho-
lische Tiicher im Format 140 x 190 mm. Sie sind ideal fiir die Schnell-
desinfektion alkoholbesténdiger Oberflachen invasiver und nichtinvasi-
ver Medizinprodukte und fiir medizinisches Inventar in Labor, Klinik und
Praxis. FD multi wipes green und FD multi wipes compact green sind
hochwertige, reiBfeste, fusselfreie, trockene Vliestiicher. Sie werden
mit den Desinfektionslosungen FD 312 4%ig, FD 322, FD 333 oder
FD 333 forte getrdnkt. Der Kunde hat also die Wahl, welche der be-
wahrten Losungen von Dirr Dental zum Einsatz kommen soll. Maximale
Flexiblitat und dabei nachhaltig. Die FD multi wipes green Standard-
groBe ist 200 x 300 mm. Bei den FD multi wipes compact green betrégt
die GroBe 290 x 300 mm.

Hohe Wirksamkeit und einfache Anwendung

Neben diesen Vorteilen gewéhrt FD 350 green zuverldssig ein breites
Wirkungsspektrum. Es wirkt bakterizid, tuberkulozid, fungizid, begrenzt
viruzid (behdllte Viren inkl. HBV, HCV, HIV sowie Coronaviren), begrenzt
viruzid PLUS (inkl. Rotaviren, Adenoviren, Noroviren) sowie Polyomaviren
SV40. Die Tlicher stehen in einem nachflllbaren Tuchspender griffbereit
und die Flachen trocknen nach Anwendung rasch und streifentrei.

H!

E h Infos zum Unternehmen

DURR DENTAL SE
Tel.: +49 7142 705-0
www.duerrdental.com
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IHRE CHANCE ZU MEHR ERFOLG!

www.DGZl.de

ol8)
@ Praxisnahe

Hospitation/ Pflicht-
upervision module

O

' Therapie-
ITI Online bezogene

Academy BLENDED Wahlmodule
LEARNING

Curriculum Implantologie

Jederzeit starten im DGZI| Online Campus

- ITI Online Academy Zugang inklusive wahrend des Curriculums
- Praxisbezogene Pflicht- und therapiebezogene Wahlimodule

- Online Abschlussklausur

- FUr Mitglieder reduzierte Kursgebuhr: 4.900 Euro

Bei Abschluss einer mindestens dreijahrigen Mitgliedschaft in der DGZI,
ansonsten Kursgebuhr: 5.950 Euro

Informationen, Termine und Anmeldung unter Www.DGZI.de
sowie im aktuellen Fortbildungskatalog auf der Homepage.

Deutsche Gesellschaft fur Zahnéarztliche Implantologie e.V. D G 7 I
Geschaftsstelle: PaulusstraBe 1, 40237 Dusseldorf % —

Tel.: 0211 16970-77 | Fax: 0211 16970-66 | sekretariat@dgzi-info.de | www.dgzi.de

Zahnarztliche Implantologie e.V.
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Modern Dental Group
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EINFUHRUNGSPREIS

BLEACHINGSET
Boutique Whitening
fur beide Kiefer

99, - €

‘inkl. 2 individuelle Bleachingschienen,
MwsSt,; zzgl. Versand

BOUTIOUE WHITENING  cuitig bis ende mai
Schonende Zahnaufhellung

Nutzen Sie die Vorteile eines Komplettanbieters.

Das Plus fur Ihre Praxis: Als Anbieter von Alignern/Bleaching/Composite-Lésungen (A-B-C)
verfugt die Modern Dental Group Uber die Erfahrung aus vielen Tausend erfolgreich abge-
schlossenen Patienten-Fallen.

ok BOUTIQUE

WHITENING

[=]: www.permadental.de/boutique



