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KaVo präsentierte sich und sein neues Familienmitglied Planmeca in Halle 1 mit einer breiten Palette neuer 
Produktinnovationen. Besucher konnten mehr über die neuesten digitalen Dentallösungen erfahren, Live-Pro-
duktdemonstrationen verfolgen und anregende Diskussionen mit Kollegen und Branchenexperten führen. Für 
die Behandlungseinheit KaVo uniQa, die in den ersten sechs Monaten nach ihrer Einführung bereits mehr als 
1.000-mal verkauft wurde, wurden auf der IDS neue Funktionen vorgestellt: Die Einheit ist ab sofort mit dem 
optionalen RELAXline-Softpolster in drei modernen Farben erhältlich und ist – wie alle anderen KaVo Premium- 
Behandlungseinheiten – mit dem neuen Softwaremodul CONNECTlink ausgestattet. CONNECTlink macht Daten 
aus der Praxisverwaltungssoftware direkt an der Behandlungseinheit verfügbar und umgekehrt. Außerdem 
präsentierte KaVo das neue KaVo ProXam Imaging Portfolio. Die neue KaVo ProXam-Serie nutzt die hochwer-
tige Technologie des bewährten Planmeca Imaging Portfolios und rundet damit das Premium-Angebot von KaVo 
ab. Auch für den Bereich der Instrumente wurde Zuwachs verkündet: Ab der zweiten Jahreshälfte 2023 wird 
es zwei neue Schnellläufer geben. Das KaVo MASTERmatic LUX M45 L und, speziell für den chirurgischen Ein-
satz, das KaVo SURGmatic S14 L Pro. Neben intelligenten neuen Features wie der CoolHead-Technologie zeich-
nen sich beide Instrumente durch ihre einzigartige Kopf- und Kniewinkelkombination für optimalen Zugang und 
hervorragende Sicht aus. 

KaVo Dental GmbH
Tel.: +49 7351 56-0 • www.kavo.com

Kooperations-News

KaVo gab auf der IDS die vertrieb-
liche Partnerschaft mit MELAG be-
kannt. Die zu Beginn des Jahres 
vereinbarte Kooperation basiert 
auf einem aufeinander abgestimm-
ten Produkt- und Dienstleistungs-
angebot. Im Fokus der engeren 
vertrieblichen Zusammenarbeit 
stehen u. a. gemeinsame Trainings 
für Fachhandelspartner sowie ab-
gestimmte Marketing- und Ver-
triebsaktionen. Auch gemeinsame 
Veranstaltungen für Endkunden 
sind weltweit geplant. 

ZWEIER DENTALGRÖSSEN
Geballtes Produktportfolio

Infos zum 
Unternehmen

Firmen und Produkte

©
 O

EM
US

 M
ED

IA
 A

G


