NEUIGKEITEN

Neuer CEO fiir die
SCHEU GROUP

Albert Sterkenburg hat die Nachfolge von Markus Bappert
Uibernommen.

Der gebrtige Niederlander ver-
fligt Gber mehrals 20 Jahre Er-
fahrung in der Dentalbranche,
viele davon in leitender Position.

Albert Sterkenburg ist neuer Vorsit-
zender der Geschaftsfiihrung bei der
SCHEU GROUP. (Foto: © SCHEU GROUP)

Als neuer Vorsitzender der Ge-
schaftsfihrung bei der SCHEU
GROUP mochte Albert Sterken-
burg der Erfolgsgeschichte der
Unternehmensgruppe ein wei-
teres Kapitel hinzufligen. Er
schloss ein kombiniertes Stu-
dium der Zahnmedizin und der
Betriebswirtschaft an

Firma Siemens Dental in Benelux.
Im Anschluss war Albert Sterken-
burg Geschéftsfiihrer der Ethicon
Endo Surgery (Johnson & Johnson)
in Hamburg und Frankreich, der
VDW GmbH in Miinchen und der
DeguDent GmbH. Nach mehr als
20 Jahren bei Dentsply Sirona,
in denen er unter anderem die
weltweite Verantwortung fir die
Rontgen- und Behandlungsein-
heiten sowie den Geschéafts-
bereich der Kieferorthopadie
von Dentsply Sirona ibernahm,
kehrte Albert Sterkenburg vo-
ribergehend in die Humanmedi-
zin zurtick. Als CEO der SCHEU
GROUP stellt er sein Wissen und
seine langjahrige internationale
Erfahrung wieder in den Dienst
der Zahnmedizin. Ihm ist es
wichtig, den Austausch zwischen
der Dentalbranche und Human-
medizin voranzutreiben, um weg-
weisende Innovationen auf den
Markt zu bringen. Seine neue
Wirkungsstatte sieht er als idea-
len Ort dafiir an. ,Die SCHEU
GROUP, die sich der Kieferortho-
padie und Tiefziehtechnik ver-
schrieben hat, selbst Forschung
und Entwicklung betreibt und
dazu in Deutschland produziert,
bietet dem Kunden eine Ge-
samtpalette an Produkten an
und vermarktet Innovationen,

die holistisch und in-

der Universitat Gronin-
gen, Niederlande, ab.
Seine Karriere startete
er im Vertrieb fir Pa-
noramarontgengerate
und CEREC CAD/CAM-

[=]
[=]

SCHEU GROUP

terdisziplindrentwickelt
worden sind’, so Albert
E Sterkenburg. Christian

" Scheu und der Beirat der
SCHEU GROUP freuen
sich auf die Zusammen-
arbeit.

Technologien bei der

SCHEU GROUP
isabella.manganello@scheu-group.com  www.scheu-group.com
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Orthobasics erweitert die
Unternehmensfiihrung

Astrid De Boer positioniert ihren Nachfolger.

Die neue Fiihrungsspitze von Orthobasics: Astrid De Boer mit ihrem Nachfolger
Dr. Niels Karberg. (Foto: © Orthobasics GmbH & Co. KG)

Astrid De Boer grindete vor
31 Jahren Orthobasics — den
Spezialhandel fir KFO-Produkte.
Nun prasentierte sie Dr. med. dent.
Niels Karberg als ihren Nachfolger
als Inhaber und Geschéftsfihrer.
Im Zuge der Ubertragung eta-
blierte sie einen Beirat, dem sie
selbst vorsteht. ,Mit Niels verbin-
det mich eine Freundschaft und
eine Zusammenarbeit bei Ortho-
basics. Niels begleitet die Ent-
wicklung meines Unternehmens
seit einigen Jahren — bereits wah-

rend seines Zahnmedizinstudiums
und seines Masterstudiums Me-
dizinjournalismus und Offentlich-
keitsarbeit’, so Astrid De Boer. Fir
De Boer geht damit der Wunsch
eines flieRenden Ubergangs der
Geschaftsfihrung in Erfillung.
AulRerdem konnte sie sicherstel-
len,dassdie Kundenweiterhindie
gewohnt personliche Betreuung
durch das Mitarbeiter-Team erhal-
ten. In ihrer neuen Beirats-
Funktion wird De Boer eng mit der
neuen Geschéftsfihrung zusam-

menarbeiten und strategische Im-
pulse einbringen.

Dr. Karberg hat fiir 2023 klare Vor-
stellungen. ,Als Zahnarzt habe ich
die Mdglichkeit, die Unterneh-
mensausrichtung durch meine
ExpertiseausderZahnmedizinzu
schérfen. Das hat Einfluss auf die
Ermittlung von Beddrfnissen un-
sererkieferorthopadischen Ziel-
gruppe, auf die Serviceleistungen
und unser Produktangebot. Ein
noch starkeres Augenmerk er-
fahrt das Thema Nachhaltigkeit.
Wir Ubernehmen schon jetzt die
Kosten flr den COz-neutralen
Versand, verzichten auf unnétige
Umverpackungen, nutzen recy-
celte Materialienund produzieren
unsere einzigartige BPA-freie
Zahnspangenbox aus recyceltem
Plastik.” Mit einem 5-Punkte-Pro-
gramm wird Karberg erfolgreich
etablierte Unternehmensprozesse
stabilisieren undinder Markt-Kom-
munikation neue Akzente setzen.
,Spezial-Handler wie Orthobasics
konnen und missen zukinftig
eine aktivere Position im Markt
einnehmen — statt Rabattschlach-
ten zu fihren und undurchsich-
tige Preise zu thematisieren’,
so Karberg.

Orthobasics GmbH & Co. KG
info@orthobasics.net
www.orthobasics.net

Neuer Vertriebsleiter bei der Smile Dental

Felix Lochmann verbindet Tradition und Innovation in der Kieferorthopadie.

Felix Lochmann ist seit 35 Jahren
in der Dentalbranche téatig; davon
mehr als 30 Jahre in der Kiefer-
orthopédie. Mit seinem umfassenden
Know-how hat er im Aufendienst
zuerst fur die A-Company GmbH
und dann Uber 23 Jahre bei der GAC
Deutschland GmbH (Dentsply Sirona)
viele wertvolle Kundenbeziehungen
aufgebaut. Zudem war er als Pro-
dukt- und Verkaufstrainer aktiv.
Sein umfassendes Wissen hat
Herr Lochmann auch durch den di-
rekten Austausch mit weltweit be-
kannten Kieferorthopaden wie Dr.
LawrenceAndrews,Dr.RobertRoth,
Dr. Robert Williams, Dr. John Ben-
nett, Dr. Richard McLaughlin, Dr.
John Sheridan und Prof. Asbjgrn Ha-
sund ausbauen und vertiefen kon-
nen. Felix Lochmann ist es beson-
ders wichtig, am Puls der Zeit zu
bleiben und innovative Techno-
logien im Detail zu ergrtinden und
zeitgleich die bewahrten Produkte
fest im Blick zu behalten. Mit dem
Ziel, die besten Losungen aus Tra-
dition und Innovation fir kiefer-
orthopédische Praxen und Labore
zu finden, entwickelt er passgenaue
Konzepte fiir eine erfolgreiche Inte-
gration in bestehende Workflows.

,Mein Hobby — die Fotografie hilft
mir oftmals, Ldsungen zu finden.
Auf der Suche nach Motiven halte
ich oft inne, um den Blickwinkel zu
andern. So sind neue Perspektiven
zu erkennen. Um den Fokus erfolg-
reich auszurichten, muss man das
Objekt von allen Seiten betrachten.
Dieses Vorgehen setze ich auch
mit Begeisterung in meiner Arbeit
ein, um Kundenbeddrfnisse zu er-
kennen und L&sungsvorschldge zu
generieren. So stehe ich den Kun-

FelixLochmann,

der neue Vertriebsleiter bei der
Smile Dental, ist seit mehrals
30 Jahreninder KFO-Branche

tatig.

den der Smile Dental gerne als 16-
sungsorientierter Partner zur Seite",
so Felix Lochmann. Zusammen mit
dem starken Team der Smile Dental
wird er sich mit seiner umfassen-
den Expertise in den Dienst der
breiten Kundenbasis stellen.

smile dental
Handelsgesellschaft mbH
info@smile-dental.de
www.smile-dental.de
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