W&H Deutschland & W&H Austria
Stefan Rippel,
Leiter Marketing & Vertrieb

Wir blicken zurick auf eine sensationelle
IDS mit vielen bereits sehr gut informier-
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ten Besuchern und konkreten Kaufabsich-
ten, intensiven Messetagen und einem
immer gut gefillten Stand. Dies lag zum
einen an unserer aufblasbaren Turbine. Sie
was das Give-away schlechthin und wurde
uns regelrecht aus den Handen gerissen.
Zum anderen natUrlich an unseren Mes-
sehighlights, darunter das Piezomed
Modul, Lara XL und Assistina One. Wir
konnten aufSerdem unsere neuen Desin-
fektions- und Reinigungsmittel unter dem
Namen BePro vorstellen und stieBen auf
groBes Interesse. Unser Produktbereich
Sterilisation, Hygiene & Pflege hat damit
einmal mehr eine sinnvolle, synergetische
Erweiterung erfahren. Zusétzlich gab es
zum ersten Mal einen eigenen W&H Ser-
vice-Stand. Unser unschlagbarer After Sa-
les-Bereich und das Thema ioDent haben
damit eine verdiente Bihne erhalten und
ermdglichten den Besuchern Information,
Austausch und Transparenz in allen Belan-
gen im Vor- und Nachfeld des eigentli-
chen Produktkaufs.

In 2023 konnten wir uns erstmalig mit
klimaneutralem Messestand prdsentieren
und dadurch im Bereich Umweltschutz/
Nachhaltigkeit Flagge zeigen. Schonimmer

NACHLESE ZUR IDS 2023

ist dies ein wichtiger Baustein des W&H Be-
wusstseins, dieser wurde in den letzten
Jahren nochmals geschérft. Mit Stolz kon-
nen wir sagen, dass alle unsere Innovatio-
nen nachhaltige Produktlésungen sind.
Zur IDS konnten wir besonders attraktive
Angebote schniiren und freuen uns, un-
sere Produkte ,Made in Austria” schon in
Klrze in den Praxen zu wissen.

Viele Aussteller reisten etwas verunsi-
chert nach Kaéln. Wird die IDS 2023 halten,
was sie in der Bewerbung versprochen
hat? Ist das Publikum investitionsfreudig
oder zurlickhaltend? Kann an den inter-
nationalen Charakter der Vorjahre an-
gekntpft werden oder ist die Pandemie
noch in ihren Nachwehen zu splren? Ein
Erfolg auf ganzer Linie, zumindest fUr uns.
Ein Danke nach Kéln und an die Rickkehr
der Normalitat. Denn diese hat deutlich
bewiesen, dass die personliche Anspra-
che zwischen Kunde und Industrie ge-
wulnscht wird und weiterhin wichtig ist.
An den Stellenwert des personlichen Aus-
tauschs kommt nichts heran — auch Co-
rona konnte daran nichts dndern. Wir
freuen uns schon jetzt auf ein Wieder-
sehen in K&In 2025!




= |R
PLU°LINE

MEINE MARKE

TEEH I AR TR AR TR SPEED

TECHMNIC-PASTENHARTE™

- 4RTER
A ‘-ﬂaaﬂ‘c-?lﬂ“\“ha
IPEED

';LunAzm
REMIUM

KENNEN SIE SCHON UNSERE QUALITATSMARKE PLULINE FUR IHREN T;\GLIC_!-IEN EINSATZ IN
PRAXIS UND LABOR? EIN UMFANGREICHES PRODUKTPORTFOLIO MIT HOHEM QUALITATSANSPRUCH ZU EINEM
HERAUSRAGENDEN PREIS-LEISTUNGS-VERHALTNIS JETZT AUF WW\W.DENTALBAUER.DE/SHOP

@ DENTALBAUER.GMBH DENTALBAUER DENTALDEPOT. BERATUNG. PLANUNG. SERVICE.



