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Wir blicken auf eine erfolgreiche Woche in 
Köln zurück. Sicherlich nicht unsere erste 
IDS, aber unsere erste als HuFriedyGroup. 
Es waren großartige Messetage, vollge-
packt mit zahlreichen Aktivitäten, guten 
Gesprächen und netten, persönlichen 
Begegnungen. Unser Motto „The Best in 
Practice“ spiegelte sich auf allen Ebenen 
wider: Das Team, das vor und hinter den 
Kulissen alles gegeben hat, die neuen Pro-
dukte und natürlich unsere treuen Kun-
den, für die unser Stand reger Treffpunkt 
war.

Für uns war es eine einzigartige Gele-
genheit, die komplette, neue Produkt-
palette der HuFriedyGroup an einem 
Stand zu präsentieren: Infektionspräven-
tion, Praxisorganisation und das umfang-
reiche Sortiment an Handinstrumenten.

Für Behandler ist die Möglichkeit, diese 
taktilen Produkte selbst in der Hand zu 
halten, äußerst wichtig. Deshalb haben 
wir auch dieses Mal unseren Stand mit 
Hunderten Instrumenten aus allen Berei-
chen bestückt. Zum Beispiel die neuen 
Harmony™ Scaler und Küretten, mit 
einem ergonomisch geformten und aus-

balancierten Griff, der die vom Behandler 
aufzuwendene Greifkraft verringert und 
mit dem bei Scaling und der Kürettage 
weniger Druck auf den Zahn ausgeübt 
werden muss. Im Gespräch mit unseren 
Beratern konnte man auch erfahren, dass 
im Zusammenhang mit den Harmony 
Scalern und Küretten auch ein inkludierter 
Schleifservice angeboten wird.

Wir präsentierten die erweiterte Serie 
der Black Line Instrumente für Diagnostik, 
Konservierende Zahnheilkunde, Endo 
und Chirurgie. Besucher am Stand konn-
ten hier mit eigenen Augen sehen, dass 
durch die schwarze Beschichtung ein hö-
herer Kontrast und bessere Sicht an der 
Operationsstelle und im darunter liegen-
den Gewebe erzielt werden können.

Gerade im Bereich Chirurgie war es uns 
wichtig, unsere Kunden über das erwei-
terte Produktangebot zu Informieren. 
Denn hier bieten wir nicht nur hochquali-
tative Handinstrumente, sondern jetzt 
auch Verbrauchsmaterialien wie z. B. Spül-
schläuche oder OP-Sets. Besonderes Inte-
resse fanden die personalisierten OP-Sets, 
die ganz speziell an Kundenbedürfnisse 

angepasst werden. Dadurch können Pra-
xisabläufe optimiert und sogar unnötiger 
Müll vermieden werden – ein aktuelles 
Thema unserer Zeit.

Wir bedanken uns bei all unseren Gäs-
ten und Kollegen und freuen uns auf ein 
Wiedersehen.
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