
B E H A N D L U N G S E I N H E I T E N

060 DENTALZEITUNG – NACHLESE ZUR IDS 2023

Die IDS-Highlights waren unsere Peit-
schengeräte und hier besonders die neue 
HEKA S+-Einheit, die viele Besucher in 
Köln mit ihrer neuen Steuerung und den 
individuellen Einstellmöglichkeiten über-
zeugt hat. Unser „Heka One Connect“-Tool 

läuft wie ein Smartphone: Der Zahnarzt 
verbindet seine Einheit mit dem, was er 
persönlich benötigt.

Sehr beliebt war das Modell auch in der 
deutschen Version: HEKA G+, eine Einheit 
mit Hängeschläuchen, die im Vergleich zu 
anderen Herstellereinheiten aus Deutsch-
land viel schmaler und eleganter aussieht. 
Hier war die Nachfrage der IDS-Besucher 
groß, auch wenn wir unseren Schwer-
punkt weiterhin auf die besonders in 
Skandinavien bewährten Schwingbügel-
geräte legen. Sie haben viel mehr Vorteile. 
So kann man mit ihnen ergonomischer 
und auch sehr gut allein am Patienten ar-
beiten – das lohnt sich nicht nur für die 
Prophylaxehelferin, sondern auch für den 
Zahnarzt, der nicht immer eine versierte 
Zahnarzthelferin an seiner Seite hat. Ge-
rade auch wegen des Fachkräftemangels 
haben wir hier eine große Resonanz in 
Köln erlebt.

Beide Modelle stellen dank flexibler Ein-
satz-, Aufstell- und Arbeitsmöglichkeiten, 
großem Patientenkomfort sowie zahlrei-
cher Multimedia-Tools eine zukunfts-
sichere Investition für die Zahnarztpraxis 
dar. Eines weiteres herausragendes Merk-

mal unserer Einheiten: Wir verwenden kei-
nen Kunststoff, sondern nur langzeit-
stabile Materialien wie Glas, Edelstahl und 
Aluminium – das kam auf der IDS sowohl 
international als auch bei den deutschen 
Zahnärzten gut an.

Apropos Deutschland: Neu eingeführt 
haben wir hier HEKA S+ Orto, eine platz-
sparende Säuleneinheit ohne Speibecken, 
die nicht nur bei Kieferorthopäden, son-
dern vor allem auch aus Hygiene gründen 
auf Interesse stieß.

Die IDS 2023 war für uns also absolut 
positiv! Das Interesse der Besucher, die 
von überall auf der Welt kamen, war ex-
trem hoch. Wir hatten mehr gute Fach-
gespräche als sonst, was sich auch in 
den Verkaufszahlen widerspiegelt – be-
reits am ersten Tag waren früh morgens 
schon zwei Ausstellungseinheiten ver-
kauft. Kurz: Unsere Erwartungen wur-
den weit übertroffen.

Behandlungseinheiten kauft man nicht im 
Internet. Wer investiert schon 40.000 Euro  
in ein Gerät, das er nicht live sehen und  
anfassen kann? Von daher ist die IDS für 
uns nach wie vor die wichtigste internatio-
nale Messe.
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  MEET THE NEW

EASE
 CLASS  

Erstklassige Dentalrestaurationen – EASY.  Werden Sie Teil einer neuen Ära und

 ease.vhf.com

E-SERIE





EINE AUSBILDUNG NACH DEN QUALITÄTS-
STANDARDS DES BVD MACHT NICHT ALLE GLEICH. 
ABER JEDEN GLEICH BESSER.

Nach zwei Dritteln der Ausbildung hält die dentale Karriere einen 
ersten Höhepunkt für den Nachwuchs der BVD-Mitgliedsunter-
nehmen bereit: Den Zertifikats-Lehrgang „Dentalfachberater/in 
IHK“. Er vermittelt einen intensiven Überblick über Materialien, 
Einrichtungen und Abläufe in Praxis und Labor. Nach einheitlichen 
Grundsätzen, objektiv, unabhängig und herstellerneutral. 
Für einen Beruf mit Zukunft.

Eine anerkannte Leistung Ihres BVD. 
Mehr darüber hier: bvdental.de

DENTALE ZUKUNFT BEGINNT HEUTE.T HEEUUTTEE.UTTE.
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