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Umsatzsicherheit
durch Zahnkredit

Nicht selten kosten Behandlungen viel Geld, vor allem in der Implantologie kann, je nach Umfang des
Eingriffs und Anzahl der gesetzten Implantate, ein hoherer Betrag entstehen. Sogenannte Zahnkredite
konnen der Praxis hier gute Finanzierungsmoglichkeiten nicht nur fiir sich selbst bieten, die Praxis kann

diese Option auch dem Patienten vorschlagen.

Redaktion

Wenn die Patientennachfrage nach hochwertigen
zahnmedizinischen Selbstzahlerleistungen sinkt, gleich-
zeitig aber die Betriebskosten der Praxen steigen, ist
guter Rat teuer. Ginstige Finanzierungsangebote
sorgen auch in wirtschaftlich schwierigen Zeiten fir
kostendeckende Gewinne. Der dent.apart-Zahnkredit
zur Behandlungsfinanzierung bietet eine zinsginstige
Alternative zu klassischen Factoring-Teilzahlungsldsun-
gen, da der Finanzierungsvertrag ausschliellich zwi-
schen Patient und dent.apart besteht. So fallen fir
den Zahnarzt keine Factoringgebihren an. Unmittel-
bar nach Abschluss des Zahnkredits wird der Selbst-
zahlerbetrag somit noch vor Behandlungsbeginn auf
das Praxiskonto Uberwiesen und sorgt fir eine hun-
dertprozentige finanzielle Sicherheit von Anfang an.
Gleichzeitig wird das Praxisteam entlastet, da die
gesamte Abwicklung des Kredits iUber dent.apart
als Partner realisiert wird.

Der Onlineantrag auf Kreditgenehmigung ist in 15 Mi-
nuten ausgefillt und Patienten erhalten innerhalb von
einem bis zwei Tagen eine Zusage mit Sofortaus-
zahlung - Bonitat vorausgesetzt.

Die Vorteile fiir die Patienten im Uberblick

- Behandlungswiinsche werden dank
Ratenzahlung bezahlbar

- Ginstige Finanzierungskosten

- Flexible Kreditlaufzeit

- dent.apart als umfassender Ansprechpartner

Ein Rechenbeispiel

Bei einem Zuzahlungsbetrag von 6.000 Euro zahlt
der Patient bei einer Laufzeit von 72 Monaten (statt
der marktiblichen Zinshéhe von bis zu 15 Prozent
einer Factoringteilzahlung) nur 5,99 Prozent. Damit
sinkt die Monatsrate bei einer Laufzeit von 72 Mo-
naten von 123 auf 98 Euro und die Zinsen betragen
statt 2.915 lediglich 1.125 Euro. Dadurch ergibt sich
eine Zinsersparnis von fast 1.800 Euro bzw. 61 Pro-
zent. Letztlich sinken die Gesamtkosten fir Behand-
lung/Zinsen von 8.915 auf 7.125Euro - ein erheb-
licher finanzieller Vorteil fir den Patienten.

Eine Win-win-Situation fir Patienten und Zahndrzte!
Weitere Informationen zum Thema Patientenkredit
unter www.dentapart.de/zahnkredit

sowie www.dentapart.de/zahnarzt

kontakt.

dent.apart

Einfach bessere Zdhne GmbH
Tel.: +49 231 586886-0
info@dentapart.de
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Mdchten Sie

sicherstellen?
NeoGen® Cape PTFE Membrane

Weniger Behandlungsschritte

Bei bukkalen Knochendefiziten
in der &sthetischen Zone

Flexibilitait im Behandlungsprotokoll
mit zwei Spacer-Groéfien

Klinischer Fall

NeoGen® Cape PTFE-Membran, fixiert auf einem gleichzeitig eingesetzten Implantat.
(Den vollsténdigen Fall sehen Sie im verlinkten Webinar)

Dr. Christian Schober
Facharzt fur ZMK & MKG
Wien, Osterreich

Scannen Sie den QR-Code,
um das verlinkte Webinar anzuschauen.
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Abbildung 1. NeoGen Cape Abbildung 2. CBCT-Aufnahme Abbildung 3. Postoperative Abbildung 4. Ergebnis nach
PTFE-Memibran, fixiert auf einem der Ausgangssituation. Situation mit eingesetztem funfmonatiger Heilung.
Neoss ProActive® Implantat zur Implantat und eingesetzter Beachten Sie den

Behandlung eines bukkalen NeoGen Cape PTFE-Membran. nachgewachsenen bukkalen
Knochendefekts. Knochen.
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