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ANWENDERINTERVIEW >>> Johanna Gellrich studiert im zweiten Semester Zahn-
medizin an der Uni Witten/Herdecke. Von Anfang an begleitet sie dabei das junge 
Unternehmen Zahnimarkt. Die Plattform für Zahnis hat sich voll und ganz auf die 
Bedarfe der Studenten eingestellt, schließlich kennen sich die Gründer aus: Sie 
haben selbst in Witten studiert und wissen, was gefragt ist. Wie einfach die 
Bestellung abläuft und welche Bene� ts das Unternehmen sonst noch liefert, hat 
Nutzerin Johanna im Interview verraten.ZU
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Johanna, was ist Zahnimarkt für
dich und was sind deine bisherigen
Erfahrungen?
Zahnimarkt begleitet mich und alle meine 
Kommilitonen schon seit dem ersten Se-
mester. Gerade als Ersti, wenn man noch 
nicht den Überblick über die ganzen
Materialien hat, die wir im Laufe des
Studiums benötigen, ist Zahnimarkt eine 
große Hilfe. Dadurch, dass das Sortiment 
ja komplett auf Zahnis zugeschnitten ist, 
finde ich hier direkt alle Artikel, die ich 
wirklich brauche. Auch unser Material-
wart kann hier easy Sammelbestellungen 
online aufgeben. Es ist einfach wahnsin-
nig bequem und zeitsparend. Zudem 
sind die Preise einfach fair.

Du bist in der Vorklinik, welche Mate-
rialien braucht ihr da?
In Witten können wir so oft im Phan-
tomsaal üben, wie wir möchten. Das
ist zwar super, führt allerdings dazu, dass 
wir auch einen großen Verbrauch an Ma-
terialien haben. Eine echte Erleichterung 
ist es daher, dass ich die Frasaco-Zähne 

beispielsweise einzeln nachbestellen 
kann. Auch auf die Öffnungszeiten des 
Unishops und dessen Lagerbestände 
bin ich somit nicht mehr angewiesen. 

Was verbindest du neben den Ma-
terialbestellungen noch mit Zahni-
markt?
Zahnimarkt entwickelt sich immer wei-
ter – und das so, dass für uns Zahnis 
neue Mehrwerte entstehen. Zum Bei-
spiel werden unsere Materiallisten di-
gitalisiert und zu individuellen Unisets 
zusammengestellt. Diese Unisets ent-
halten dann exakt die Artikel von den 
Herstellern, die bei uns auf der Liste 
stehen, und können mit nur einem Klick
bestellt werden. Die Sets gibt es dann 
für alle 30 Unis und für alle Kurse. 
Dass ich bei Zahnimarkt nicht nur be-
stellen, sondern auch Artikel mieten 
kann, ist ebenfalls cool. Ich kann mir 
beispielsweise einen Phantomkopf mit 
Mikromotor und Winkelstück für zu 
Hause mieten. Gerade zur Prüfungs-
vorbereitung ist das großartig.

Warst du schon auf einem Zahni-
markt-Event?
Na klar! Erst letzte Woche war Zahni-
markt auf unserem Sommerfest in Wit-
ten vertreten und hat dort die legen-
däre Präp-Olympiade organsiert. Neben
den Fun-Events gibt es auch fachliche 
Workshops und Kurse. Ein paar aus 
meinem Semester waren schon da 
und fanden sie richtig gut. Das Ver-
anstaltungsangebot für Studierende ist 
eher gering und wenn es sie gibt,
dann sind es häufig Verkaufsveranstal-
t ungen. Dieses Gefühl haben meine 
Freunde und ich nie auf den Zahni-
markt-Events. Ich glaube, ich spreche 
im Namen meines Semesters, wenn 
ich sage, dass wir uns mehr solcher 
Events wünschen würden. Verpassen 
werde ich sie auf jeden Fall nicht –
ich habe online schon den Zahni-
markt-Eventkalender abonniert. <<<

Weitere Informationen zu zahnimarkt.com
gibt es auf der gleichnamigen Website!

Te x t : L i l l i  B e r n i t z k i

36 dentalfresh 2 2023

M A R K T



KaVo Dental GmbH | Bismarckring 39 | 88400 Biberach | Deutschland

www.kavo.com

Registrieren Sie sich jetzt gleich auf:

www.kavo.com/existenzgruender

Träume werden wahr. 

KaVo Angebote für Existenzgründer.

Sie wollen eine Praxis gründen oder haben innerhalb der letzten 

24 Monate gegründet? Dann sparen Sie pro Gerät bis zu 2.000 € extra.

Alle Angebote für Existenzgründer sind 3 Jahre

zusätzlich zu unseren aktuellen Aktionen gültig.*
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