
Wenn die Patientennachfrage nach hochwertigen zahn-
medizinischen Selbstzahlerleistungen sinkt, gleichzeitig aber 
die Betriebskosten der Praxen steigen, ist guter Rat teuer. 
Günstige Finanzierungsangebote sorgen auch in wirtschaft-
lich schwierigen Zeiten für kostendeckende Gewinne. Der 
dent.apart-Zahn kredit zur Behandlungsfinanzierung bietet 
eine zinsgünstige Alternative zu klassischen Factoring-Teil-
zahlungslösungen, da der Finanzierungsvertrag ausschließ-
lich zwischen Patient und dent.apart besteht. So fallen für 
den Zahnarzt keine Factoringgebühren an. Unmittelbar 
nach Abschluss des Zahnkredits wird der Selbstzahler-
betrag somit noch vor Behandlungsbeginn auf das Praxis-
konto überwiesen und sorgt für eine hundertprozentige fi-
nanzielle Sicherheit von  Anfang an. Gleichzeitig wird das 
Praxisteam entlastet, da die gesamte Abwicklung des Kre-
dits über dent.apart realisiert wird. Zudem ermöglichen 
Ratenzahlungen spürbare Umsatzsteigerungen, denn Pa-
tienten können sich aufgrund kleiner, überschaubarer 
Monatsraten auch hochwertige Behandlungen leisten. Und 
mit der Information über Ratenzahlungsmöglichkeiten 
fördert die Praxis die Kaufentscheidungen ihrer Patienten 
erheblich — gerade in wirtschaftlich schwierigen Zeiten.

Ein Rechenbeispiel
Bei einem Zuzahlungsbetrag von 6.000 Euro zahlt 
der Patient bei einer Laufzeit von 72 Monaten (statt 
der marktüblichen Zinshöhe von bis zu 15 Prozent 
einer Factoringteilzahlung) nur 5,99 Prozent. Damit 
sinkt die Monatsrate bei einer Laufzeit von 72 Mo-
naten von 123 auf 98 Euro und die Zinsen betragen 
statt 2.915 lediglich 1.125 Euro. Dadurch ergibt sich 
eine Zinsersparnis von fast 1.800 Euro bzw. 61 Pro-
zent. Letztlich sinken  die Gesamtkosten für Behand-
lung/ Zinsen von 8.915 auf 7.125 Euro – ein erheb-
licher finanzieller Vorteil für den Patienten. 

Die Vorteile im Überblick

‒ Patientenbehandlungswünsche werden dank 
Ratenzahlung bezahlbar

‒ Umsatzsteigerung der Praxis problemlos möglich
‒ Günstige Finanzierungskosten und flexible Kredit-

laufzeit
‒ 100-prozentige finanzielle Sicherheit für Zahnärzte 

vor Behandlungsbeginn

dent.apart
Einfach bessere Zähne GmbH
Tel.: +49 231 586886-0
info@dentapart.de

kontakt.

Umsatzsicherheit 
durch Zahnkredit
Ein Beratungsgespräch für die Behandlung ist in erster Linie ein 
medizinisches. Dennoch muss der Zahnarzt auch den wirtschaft-
lichen Aspekt ansprechen. Patienten sind hier oft verhalten. Mit 
einem guten Finanzierungsangebot zur Therapie hat die Praxis 
jedoch weiterhin wirtschaftliche Stabilität.
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RGONA
M E D I C A L  D E V I C E S  &  D E N T A L  I M P L A N T S

Erfahren Sie mehr über den einzigartigen Fortschritt in der Gewebestabilität in 
einem persönlichen Online-Gespräch. Scannen Sie hier und sichern Sie sich Ihren 
Wunschtermin. Ich freue mich auf Sie!

                                                    Andreas Halamoda,  Key Account Manager

STABLE  TISSUE
we are creating

ARGON Dental

Tel.: 06721/ 3096-0

info@argon-dental.de

www.argon-dental.de

&Quality

Made in Germany

Design

ALLOGENE  TRANSPLANTATE  FÜR  DAS
HART-  UND  WEICHGEWEBE-MANAGEMENT

Allogene Transplantate für Hart- und Weichgewebe
mit Arzneimittelzulassung nach §21 AMG

3D-Schalentechnik live  
mit Dr. med. dent. Kai Zwanzig 

Implantologische Fortbildung am:

26. und 27. April 2024 in Bingen am Rhein 

Vormerkung unter: info@argon-dental.de

DAS VALIDIERTE UND VIELSEITIGE
BIOMATERIALIEN-SYSTEM

DIZG  DEUTSCHES  INSTITUT
FÜR ZELL- UND GEWEBEERSATZ
Gemeinnützige Gesellschaft mbH

HERSTELLUNG & KOOPERATION:

Save the Date


