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Ein Beitrag von Maurizio Costagliola

FINANZIERUNG /// Die Themen Budgetierung, GKV-
Finanzstabilisierungsgesetz und steigende Privatleis-
tungen seitens der Patienten bestimmen seit mehr
als zwolf Monaten den lautstarken Protest der Zahn-
arzteschaft — eines der Protestargumente ist dabei,
dass durch die Budgetierung notwendige Leistungen
nicht mehr durchfiihrbar sind und die bisherigen Er-
folge in der zahnérztlichen Versorgung schlichtweg
verloren gehen. Hier setzt die Deutsche Gesellschaft
flr bezahlbare Zahngesundheit (DGBZ) an: Sie ist
Partner von aktuell mehr als 600 Zahnarztpraxen
und berét seit mehr als finf Jahren zu Patientenbin-
dung und Umsatzsteigerung.
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Entstanden ist die DGBZ aus Zahnidee® (www.zahn-
idee.de): Mit der kostenglinstigen ZahnReinigungsFlat
schutzen bereits viele Menschen in ganz Deutschland
ihre Z&hne. Denn schdne, gesunde Zéhne durfen keine
Frage der GroBe des Geldbeutels sein. Davon sind die
Macher hinter Zahnidee und der DGBZ fest Uberzeugt.
Die DGBZ bringt Praxen und Patienten zusammen und
unterstitzt sie dabei, gemeinsam das Ziel — eine be-
zahlbare Zahnmedizin — zu erreichen:

O Sie als Zahnarzt bekommen bei der DGBZ bran-
chenspezifisches Fachwissen rund um dieses
wichtige Thema — und kénnen lhren Praxisumsatz
steigern, indem Sie lhren Patienten die Kontakt-
aufnahme zur DGBZ empfehlen.

Diese Beitrdge basieren auf den Angaben der Hersteller/Anbieter und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.



O Ihre Patienten bekommen von der DGBZ Konzept-
|6sungen inklusive konkreter Handlungsempfeh-
lungen aufgezeigt, mit denen der notwendige
Zahnersatz und andere Zahnbehandlungen auch
auBerhalb der BEMA zu attraktiven Konditionen
finanziert werden konnen.

Damit kdnnen Sie als Zahnarzt die Frage Ihrer Patien-
ten ,Wie soll ich das bezahlen?* mit dem Kontakt zur
DGBZ beantworten. Denn dort bekommen Ihre Patien-
ten konkrete Wege flUr eine bezahlbare Zahngesundheit
an die Hand.

Nur noch private Zahnmedizin?

Immer mehr Zahnarzte und Patienten setzen sich mit
der Frage auseinander, ob die Zahnmedizin in Zukunft
ganzlich als Privatleistung abgerechnet wird. Unmog-
lich ist dieses Szenario nicht, zumal die KostenUber-
nahme durch die Krankenkassen in den letzten Jahren
kontinuierlich gesunken ist. Selbst bei der Vorsorge
mussen Zahnarztpraxen aufgrund der Budgetierung
Abstriche machen, was sich wiederum auf die Zahn-
und Mundgesundheit der Patienten auswirken kann.
Der Trend deutet klar auf eine Zunahme privater Kos-
tendbernahmen hin.

Praxen und Patienten miissen sich positionieren
Um dieses Ziel zu erreichen, haben die Fachleute der
DGBZ branchenspezifisches Know-how gesammelt
und gut verstandlich aufbereitet, damit sich jede Zahn-
arztpraxis optimal auf die BedUrfnisse der Patienten
einstellen und sich so vor den aktuellen gesetzlichen
(GKV-Finanzstabilisierungsgesetz) und wirtschaftlichen
(Budgetierung in der Zahnarztpraxis) Entwicklungen
und deren Auswirkungen SCHUTZEN kann. Viele Pa-
tienten nutzen und setzen schon heute auf intelli-
gente Konzepte, um die zahnmedizinische Prophy-
laxe und ihre Mund- und Zahngesundheit auch in
Zukunft zu sichern. Die maBgeschneiderten Lo-
sungen der DGBZ helfen hier — vor allem und

nicht ausschlieBlich in Bezug auf Zahnersatz-
versorgungen.

SchlieBlich sollte ein funktionales, schmerz-

freies Gebiss keine Frage der GréBe des Porte-
monnaies sein! Schoner Nebeneffekt: Patien-

ten, denen mit DGBZ-Unterstltzung geholfen
wurde, kommen mit ziemlicher Sicherheit wie-

der — und empfehlen lhre Praxis gerne weiter.
Damit wird die Deutsche Gesellschaft fur bezahl-
bare Zahngesundheit zum wichtigen Erfolgsfaktor
fUr alle Zahnarztpraxen in Deutschland.
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Treten Sie jetzt mit der Deutschen Gesellschaft
fur bezahlbare Zahngesundheit (DGBZ) in Kontakt!

Sie erdffnet Ihnen gerade in diesen schwierigen Zeiten

wichtige Handlungsspielrdume fur lhre Praxis und

Patienten, mit dem klaren Zie
REIN-IN-GOZ!

l: RAUS-AUS-BEMA-

Mehr Informationen unter: www.dgbz.de
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#schnellnormal >

- In normal- und schnellhartend

- Provisorische Versorgung von
Kavitéten (Karies profunda)

- Provisorische Verschliisse bei

Zinkoxid-Eugenol
Spezialpaste Set

endodontischen Behandlungen 4 puiver /10 mi Frissigieit

- Thermoisolierende Unter-
fiillung bei Zement- und
Metallfiillungen
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