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F O K U S
P R A X I S

Neue Patienten gewinnen? Ja, aber die passenden!

Praxisgründung in 
Planung? Auf zum 
DENTAL DATE!

Für jede Praxis stellt sich die Frage der Patientengewinnung. Wie machen Praxis-
inhaber potenzielle Patienten auf sich aufmerksam – und zwar die passenden? 
Die Mehrzahl der Menschen nutzt für die Suche nach einer geeigneten Praxis 
das Internet. Deshalb müssen Praxen dort sichtbar sein. Die Spezialisten der 
OMB AG Online.Marketing.Berater. sind kompetente Partner, wenn es darum 
geht, mit internetbasiertem Marketing die (richtigen) Neupatienten zu gewinnen. 
Denn der Konkurrenzdruck ist gestiegen und ein Praxisinhaber muss mehr leis-
ten, als seine Patienten medizinisch zu versorgen. Er oder sie muss vor allem 
dafür Sorge tragen, dass die Praxis Umsatz macht und am Markt bestehen 
bleibt. Das setzt einerseits ein Behandlungsspektrum voraus, das zahlungskräf-
tige Patienten bedient, und erfordert andererseits ein ef� zientes Online-Marke-
ting. Die OMB AG unterstützt Praxen mit gezieltem Online-Marketing und bietet 
dabei eine profunde Beratung bei enger Betreuung und regelmäßigen Reports 
basierend auf langjähriger Erfahrung. Praxen müssen von ihren Patienten gefun-
den werden!

Praxisgründer aufgepasst: Was passiert, wenn 
man betriebswirtschaftliches Know-how, Praxis-
management-Kompetenz und die authentischen 
Erfahrungen eines Existenzgründers in einer 
Zahnarztpraxis zusammenbringt? Richtig – es 
entsteht das perfekte Format für alle, die sich den 
Traum von der eigenen Zahnarztpraxis erfüllen möchten! DENTAL DATE lautet der Name der neuen Reihe 
von solutio und Prof. Dr. Bischoff und Partner, die Zahnarztpraxis statt Vortragsraum verspricht. Denn 
 anders als andere Praxisgründer-Events nimmt DENTAL DATE angehende Gründer an den Ort des Ge-
schehens mit und gibt ihnen direkt in der Zahnarztpraxis wertvolle Insights und Expertentipps, die sie bei 
ihrer Selbstständigkeit garantiert unterstützen. Teilnehmer pro� tieren nicht nur von Fachwissen und 
authen tischen Erfahrungen, sondern auch noch von drei anrechenbaren Fortbildungspunkten.

     Über den QR-Code � nden Interessierte heraus, 
wo das nächste DENTAL DATE statt� ndet.

Ja, aber die passenden!Ja, aber die passenden!

OMB AG Online.Marketing.Berater.
Tel.: +49 931 260275000 • info@omb.ag • www.omb.ag

solutio GmbH & Co. KG
Zahnärztliche Software und 
Praxismanagement
Tel.: +49 7031 4618-700
www.solutio.de
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