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Ein Beitrag von Marlene Hartinger

B PROPHYLAXE /// Anfang des Jahres fuhrten wir

mit Zahnarzt Dr. Florian Fries aus Friedrichshafen
ein Interview flr das ZWP spezial 1+2/23. Dabei
ging es vor allem um seine Entscheidung, allein
in die Niederlassung zu gehen — entgegen dem
Trend zu groBeren Praxis- und Mehrbehandler-
strukturen. Ein erneutes Gesprach mit Dr. Fries
offenbart eine Passion des Griinders flr die The-
men Prophylaxe und Guided Biofilm Therapy®
(GBT®) von EMS. Was den Griinder an GBT®
Uberzeugt, verrat unser Mini-Q&A.

Herr Dr. Fries, Sie haben ein ausgesprochen modernes
Praxisauftreten, warum haben Sie die Guided Biofilm
Therapy® (GBT®) in Ihr Praxiskonzept integriert?

Von Anfang an war es mir sehr wichtig, meinen Patienten
eine moderne Prophylaxe anzubieten. GBT® ist flr mich
das richtige Konzept. Zum einen ist der AIRFLOW® Prophy-
laxis Master ein tolles Gerat, und die Instrumente
sind nachweislich effektiv und gewebescho-
nend und damit patientenfreundlich. Zum an-
deren ist das GBT®-Protokoll klar struk-
turiert und kann individuell an alle Klini-
schen Indikationen angepasst werden.
Es eignet sich sehr gut fur die préa-

ventive professionelle Zahnreinigung,

aber auch fur die sekundare Prophy-

laxebehandlung bei Parodontitis- und
Periimplantitispatienten.
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Hier geht’s zum ausfiihrlichen
Interview mit Dr. Florian Fries im
ZWP spezial 1+2/23.

GBT"

Fiir primare, sekundare
und tertidre Pravention.

Die Guided Biofilm Therapy' (GBT) bietet
eine systematische Losung fiir das Biofilm-
management im Rahmen der professio-
nellen Prophylaxe unter Anwendung der

von EMS entwickelten AIRFLOW",
PERIOFLOW® mit PLUS Pulver
und PIEZON' Technologien.
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Fur die GBT®-Zertifizierung mussten Sie zunachst in
AusriUstung und die Fortbildung Ihrer Mitarbeiterinnen
investieren. Hat sich das gelohnt?
Die Anschaffungskosten fur die bendtigten Ge-
rate waren tatsachlich héher und ich habe
drei meiner Mitarbeiterinnen Uber die Swiss
Dental Academy (SDA) im Rahmen eines
GBT® Praxistrainings ausbilden lassen.
Aber es hat sich in jeder Hinsicht ge-
lohnt. Mit der GBT® kénnen wir Pa-
tienten behandeln, die friher kein Inte-
resse an der Prophylaxe oder aufgrund
schlechter Erfahrungen Vorbehalte hat-
ten. Meine Patienten verstehen, dass ihnen
systematische Prophylaxe langfristig nutzt,
und sind deshalb viel eher bereit, einen umfas-
senden Behandlungsplan zu akzeptieren. Aus all die-
sen GrlUnden ist die GBT®-Prophylaxe sehr gut gebucht
und passt perfekt in die Positionierung meiner Praxis. Sie
kommt auch meinem Anspruch entgegen, den Patienten
und meinem Team mit Empathie, Achtsamkeit und Trans-
parenz zu begegnen.

Diese Beitrdge basieren auf den Angaben der Hersteller/Anbieter und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider



»Liebe Kollegen & Kolleginnen!*
Wisst lhr, was ich heute gehért habe?”
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Dr. Martina Pionier: 12:05 0l 4.1/
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Ich habe gehért, dass Du auch mit
dent.apart zusammen arbeitest?

Dr. Martina Pionier: 12:05
Warum?

Dr. Jan Neugierig: 12:06
Ja! Das tue ich! @ Immer haufiger
fragen meine Patienten, ob sie den
Rechnungsbetrag firr die anstehende
Behandlung in Raten zahlen kénnen.

Dr. Martina Pionier: 12:07
Ja das kenne ich! Fir manche
Patienten ist das ein echtes Kauf-
hindernis, insbesondere wenn ich
hochwertige Losungen vorschlage.

Dr. Jan Neugierig: 12:08
Siehst Du! Und genau da kommt
dent.apart ins Spiel! Denn durch
den dent.apart-Zahnkredit entsteht
diese Einstiegshirde gar nicht erst!

Dr. Jan Neugierig: 12:09
Der Patient schlieBt den
dent.apart-Zahnkredit einfach online
ab. Und der Kreditbetrag fir die
Gesamtbehandlung wird sofort auf
mein Praxiskonto Uberwiesen. Erst
danach beginnt die Behandlung!

Dr. Martina Pionier: 12:11
Echt? Das kann ich gar nicht
glauben! ¥

Dr. Martina Pionier: 12:11
Hat bei Dir ein Patient schon mal
die gesamte Behandlung mit
dent.apart im Voraus bezahlt?

Dr. Jan Neugierig:
Ja Klar, schon einige! @ @&

Dr. Jan Neugierig: 12:12
Das Beste daran ist, dass sowohl
alle Mat.&Lab.-Kosten als auch das
Gesamthonorar bereits im Voraus
komplett bezahlt sind! Es kann also
kein Risiko mehr entstehen, dass
ein Patient spater mal nicht zahlt!
Keine Factoringgebiihren mehr
und kein Mahnwesen! &

Dr. Martina Pionier: 12:14 |
So habe ich das noch nie
gesehen!!! | v
Ich méchte t.apart auch
meinen Patienten empfehlen!
A i Wie geht das? &

Dr. Jan Neugierig: 12:15
Einfach das Starterpaket bestellen!
Du bekommst die Info-Materialien
sofort zugeschickt! M

Dr. Martina Pionier:
Das ist ja einfach! &=
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Jetzt kostenfrei Starterpaket bestellen!

6. Tel.: 0231 - 586 886 — 0 @} www.dentapart.de \ Eiafach bescers Zahne.
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