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Kfz-Versicherung — ein Vergleich
lohnt sich (fast) immer

Im Herbst werden Autofahrer fast taglich in Radio, TV oder Printwerbung mit Angeboten fur eine gunstige Kfz-Versi-
cherung konfrontiert. Denn ein Wechsel ist noch bis Ende November méglich. Vergleichen ist also angesagt. Doch
welcher Tarif ist fir mich der beste? Schnell wird die preisglinstigste Variante bevorzugt. Aber Vorsicht: GUnstige Ver-
sicherungen mussen nicht automatisch die besten sein. Im Gegenteil: Manchmal steckt der Teufel im Detail!

In kaum einer Versicherungssparte gibt es so groBe Unterschiede
beim Preis-Leistungs-Verhaltnis wie in der Kfz-Versicherung.
Vergleichen lohnt sich, gerade auch deshalb, weil sich manche
Rahmenbedingungen bei der Nutzung von Kfz gedndert haben
konnten. Eine Autoversicherung sollte genau auf die aktuellen
Anforderungen zugeschnitten sein. Folgende Fragen sollten Sie
sich stellen:

e Sind die versicherten Tarifmerkmale noch korrekt?

e Fahren Sie vielleicht weniger als zuvor?

e Zahlen Sie den Beitrag in monatlichen Raten
oder nutzen Sie die gunstigere jahrliche Zahlweise?

e Wie stark beteiligen Sie sich an den Kosten fur Schaden
(Selbstbeteiligung/Hohe der Selbstbeteiligung)?

e Konnen Sie den Kreis der Fahrer verkleinern?

e Ware eine Werkstattbindung im Schadensfall
moglicherweise interessant?

Dies sind nur einige Tarifmerkmale, die sich auf die Pramie aus-
wirken kénnen. Auch die Anderung der Regionalklasse oder
eine allgemeine Anpassung in der Haftpflicht kdnnen zu vollig
veranderten Pramien fuhren.

Individuelle Gestaltung moglich

Der Deckungsumfang einer Kfz-Versicherung kann individuell
gestaltet werden. So sind zum Beispiel ,, Rabatt-Retter” sinnvoll,
wenn man bereits eine hohe Schadenfreiheitsklasse erreicht hat.
Telematik-Tarife animieren manch einen zum vorsichtigen Fah-
ren (insbesondere Fahranfanger), da die Fahrten aufgezeichnet
werden.

Zudem bieten viele Unternehmen diverse Rabatte und Sonder-
konditionen an, zum Beispiel fur Viel- oder Wenigfahrer, Garagen-
besitzer oder einen eingeschrankten Nutzerkreis. Preiserspar-
nisse kénnen auch durch die sogenannte ,Werkstattbindung”
erzielt werden. Im Falle eines Unfalles wahlt der Versicherer die
Fachwerkstatt aus. Diese fuhrt die Reparatur dann nach Her-

stellervorgaben aus. Wo Sie Ihre Inspektionen durchftihren las-
sen, spielt hier Gbrigens keine Rolle — die Bindung greift nur bei
Kaskoschaden.

Sondereinstufung fiir Kinder

Besonders interessant fur Eltern, deren Kinder Uber ein eigenes
Fahrzeug verfugen, das auch auf die Kinder zugelassen wird:
Einige Tarife sehen eine Sondereinstufung vor, wenn auch die
Eltern beim gleichen Unternehmen versichert sind. Hier lassen
sich einige Euro bei der Pramie einsparen. Wichtig zu beachten:
Wenn |hre Kinder (unter 23 Jahre) regelmaBig mit Ihrem Fahr-
zeug fahren, sollten Sie dies der Versicherung melden. Allerdings
kann durch die Anderung des Fahrerkreises die Pramie (enorm)
ansteigen.

Die eazf Consult bietet Uber die Serviceleistung VVG fur die
bayerischen Zahnarztinnen und Zahnarzte auch in der Kfz-Ver-
sicherung Sonderkonditionen. Informieren Sie sich unverbindlich
und kostenfrei Uber die Tarife und Leistungen. Bis zum 30. No-
vember kénnen Sie problemlos den Anbieter wechseln. Danach
ist das nur noch moglich, wenn Sie eine Pramienanpassung er-
halten. Und sollte das Ergebnis der Uberpriifung zeigen, dass
keine Einsparung maoglich ist, erhalten Sie zumindest die Be-
statigung, gut versichert zu sein.

Michael Weber
Geschaftsflihrer der eazf Consult

Weitere Informationen finden Sie unter www.vvg.de. Bei Interesse
an einer Analyse und Beratung zur Kfz-Versicherung, einer Uber-
priifung anderer Versicherungsvertrage oder der Betreuung lhrer
Versicherungen durch die eazf Consult senden Sie bitte den Cou-
pon auf Seite 53 an die Faxnummer 089 230211-488. Nahere
Auskiinfte erhalten Sie bei Michael Weber unter der Telefonnum-
mer 089 230211-492 oder per E-Mail: vvg@eazf.de.
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eazf Consult GmbH
FallstraBe 34
81369 Minchen

Per Fax: 089 230211-488

Informationen unverbindlich
und kostenfrei anfordern

Ich bin [ Zahnarzt/-drztin [ Assistent/-in [ Angestellte/-r Zahnarzt/-arztin

Praxisberatungen und -trainings

Ich habe Interesse an den Praxisberatungen, Praxistrainings und Serviceleistungen der eazf und bitte um Informationen
bzw. unverbindliche Kontaktaufnahme zu folgenden Angeboten:

Erfolgreiche Prophylaxe — Individuelle PZR-Schulung fur lhr Team in lhrer Praxis

Notfallsituationen in der zahnéarztlichen Praxis — Individuelles Teamtraining in Ihrer Praxis

Premium Abrechnung Bayern — Professionelle Abrechnung fur Ihre Praxis

Business-Coaching: Chef-/Fihrungskrafte-Coaching, Umgang mit Stress, Einzelcoaching oder Team-Entwicklung
Praxis-Check nach den Anforderungen der Gewerbeaufsicht (Hygienemanagement und Arbeitssicherheit)
Datenschutz-Check — Externer Datenschutzbeauftragter fir Ihre Praxis

Praxisdesign — Entwicklung einer Praxismarke, Praxismarketing

PraxReviews — Bewertungsmanagement-Tool und Online-Reputation

TV-Wartezimmer — Multimediale Patientenkommunikation in Threm Wartezimmer

Oooooooodgd

Ich bitte um Kontaktaufnahme fiir eine kostenfreie individuelle Erstberatung zu rechtlichen, steuerlichen und
betriebswirtschaftlichen Fragen oder zur Praxisbewertung:

[ Praxistibergabe/-aufgabe [ Praxistibernahme/-grindung [ Allgemeine Praxisberatung

Versicherungsberatung und Gruppenversicherungen

Ich habe Interesse an Versicherungen im Rahmen von Gruppenversicherungsvertragen fir Zahnarzte.
Bitte informieren Sie mich unverbindlich Uber folgende Angebote (bitte ankreuzen):

(] Versicherungspaket fur Praxisgrinder [ Berufsunfahigkeitsversicherung O Kfz-Versicherung

(] Berufshaftpflichtversicherung (] Pflegezusatzversicherung [l Unfallversicherung

[l Pflegezusatzversicherung [l Kranken(zusatz)versicherung, Tagegeld [1 Cyber-Versicherung

[ Praxisinventar-/Elektronikversicherung [] Wohngebaude-/Hausratversicherung [ Betriebliche Altersversorgung

[l Zahnarzt-Rechtsschutz-Paket (1 Private Haftpflichtversicherung [ Betriebliche Krankenversicherung
[1 Ich bin bereits privat krankenversichert und wiinsche eine individuelle Beratung zu meinem bestehenden Versicherungsschutz.

Vertragsnummer: Versicherungsunternehmen:

[ Ich bitte um eine unverbindliche Beratung zur Ubernahme der Betreuung meiner Versicherungsvertrage und/oder eine kosten-
freie Versicherungsanalyse: Bitte nehmen Sie Kontakt mit mir auf, um die Konditionen bestehender Versicherungen im Hinblick
auf Leistungsumfang und Einsparpotenziale zu prtifen und/oder mich zum erforderlichen Umfang meines Versicherungs-
bedarfes und eines Betreuungswechsels zu beraten.
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