
Eine Lösung, um der Budgetierung zu entgehen, ist die 
privat ärztl iche Abrechnung, doch das kommt nicht für jeden 
Patienten infrage. Wir vom Deutschen Zahnversicherungs-
Service verhelfen Kassenpatienten zu einer optimalen Zahn-
zusatzversicherung, damit die regelmäßige PZR und hoch-
wertiger Zahnersatz für Ihre Patienten keine Frage des Bud-
gets mehr sind. Denn optimal versicherte Patienten bedeu-
ten für Ihre Praxis regelmäßig mehr PZR-Umsatz und 
langfristig mehr ZE-Umsatz.

Der große PZR-Flatrate Vergleich –
Vorteile für Ihre Praxis und Patienten

Mit einer PZR-Flatrate können Patienten die professionelle 
Zahnreinigung so oft wie nötig in Anspruch nehmen und be-
kommen die Kosten zu 100 Prozent erstattet. Das bedeutet, 

dass Patienten, die aufgrund der fehlenden Kostenerstat-
tung durch die GKV nur unregelmäßig zur PZR gekommen 
sind, nun auch zwei- bis dreimal oder öfter zur PZR in die 
Praxis kommen können. 
Es gibt einige Versicherer, die Tarife mit einer PZR-Flatrate 
anbieten. Der Deutsche Zahnversicherungs-Service hat 
hierzu einen Vergleich erstellt, um Ihnen und Ihren Patienten 
die Vor- und Nachteile der verschiedenen PZR-Flatrate 
 Tarife aufzuzeigen. 

Barmenia PZR-Flatrate inkl. Zahnersatz:
Die Barmenia bietet einen günstigen PZR-Flatrate Tarif inklu-
sive Zahnersatzbaustein für eine optimale Rundum-Absiche-
rung. Die professionelle Zahnreinigung sowie Kons, Endo 
und PA werden bis zum 3,5-fachen Satz der GOZ zu 100 Pro-
zent erstattet. Zusätzlich leistet der Tarif bis zu 200 Euro in 

Weitere Budgetierung durch 
HVM-Kürzungen vermeiden
Durch das GKV-Finanzstabilisierungsgesetz und die damit verbundenen Kürzungen des HVM müssen 
sich Zahnarztpraxen mit Budgetierungen der Behandlungen herumschlagen. Dazu kommt, dass viele 
Patienten aufgrund der fehlenden Kostenerstattung die PZR nur noch unregelmäßig oder gar nicht 
wahrnehmen und hochwertiger Zahnersatz nicht infrage kommt. 

Redaktion
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zwei Kalenderjahren für Bleaching. Für Zahnersatz 
werden 80, 90 oder 100 Prozent erstattet. Bei diesem 
Tarif werden beim Abschluss Gesundheitsfragen ge-
stellt, unter anderem nach fehlenden Zähnen. Ein feh-
lender Zahn bei Antragstellung kann ohne Einschrän-
kungen mitversichert werden. Bei zwei bis drei feh-
lenden Zähnen werden die Höchstleistungen in den 
Anfangsjahren der Versicherung reduziert. 

Das Highlight der PZR-Flatrate inklusive Zahnersatz 
der Barmenia: 
Der Tarif kann taggenau abgeschlossen werden und 
die PZR ab dem Tag des Abschlusses ist direkt mit-
versichert. 

ERGO PZR-Flatrate Premium:
Die ERGO bietet mit der PZR-Flatrate Premium einen 
reinen Zahnerhalttarif mit Leistungen für die PZR so-
wie Kons, Endo und PA. Hochwertige Kunststofffüllun-
gen, Wurzel- und Parodontitisbehandlungen werden 
sogar bis zum 5- fachen Satz der GOZ übernommen. 
Zusätzlich gibt es  einen Bleaching-Bonus von 100 Euro 
in den ersten beiden Versicherungsjahren und da-
nach 250 Euro alle zwei Jahre. Der  Tarif hat keine Ge-
sundheitsprüfung und ab dem 21. Lebensjahr kostet 
der Tarif lediglich 15,80 Euro. 

Die PZR-Flatrate Premium kann ebenfalls mit einem 
Baustein für Zahnersatz kombiniert werden. Fehlende 
Zähne können in der Kombination nicht mitversichert 
werden. Der Tarif übernimmt zusätzlich zu den Leistun-
gen aus der PZR-Flatrate Premium 75, 90 oder 100 Pro-
zent für Kronen, Brücken und Implantate. Damit kön-
nen Ihre Patienten nicht nur die regelmäßige PZR in 
Anspruch nehmen, sondern haben ihre Zähne auch 
für notwendigen Zahnersatz optimal abgesichert. 

Das Highlight der PZR-Flatrate Premium inklusive 
Zahnersatz der ERGO: 
Auch in Kombination mit Zahnersatz hat der PZR- 
Flatrate Premium Tarif der ERGO keine Gesundheits-
prüfung. 

Allianz MeinZahnschutz:
Die Allianz bietet ebenfalls einen PZR-Flatrate Tarif in-
klusive 75, 90 oder 100 Prozent Erstattung für Zahn-
ersatz. Die professionelle Zahnreinigung sowie Kons, 
Endo und PA werden zu 100 Prozent übernommen bis 
zum Höchstsatz der GOZ. Der Tarif hat Gesundheits-
fragen und es können maximal drei fehlende Zähne 
mitversichert werden, mit einem Beitragszuschlag von 
25 Prozent pro fehlendem Zahn. Für Bleaching leistet 
der Tarif bis zu 150 Euro in zwei Versicherungsjahren.  

Signal Iduna ZahnEXKLUSIVpur:
Der PZR-Flatrate Tarif der Signal Iduna leistet zusätz-
lich zur professionellen Zahnreinigung zu 100 Prozent 
für Zahnersatz sowie für Kons, Endo und PA bis zum 

Lebensmittel für besondere medizinische Zwecke (bilanzierte Diät). Nicht zur Verwendung als einzige 
Nahrungsquelle geeignet. Nur unter ärztlicher Aufsicht verwenden.

*H.-P. Olbertz et al.: Adjuvante Behandlung refraktärer chronischer Parodontitis mittels Orthomolekularia, 
eine prospektive Pilotstudie aus der Praxis, Dentale Implantologie – DI 15, 1, 40-44, 2011
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Systemische Begleittherapie
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Deutscher Zahnversicherungs-
Service GmbH & Co. KG
Düsseldorfer Straße 38
40721 Hilden
Tel.: +49 2103 339978-8
pzr@dzvs.de

kontakt.

Höchstsatz der GOZ. Für Bleaching übernimmt der Tarif bis 
zu 300 Euro in zwei Kalenderjahren. Der Tarif hat Gesund-
heitsfragen und es können maximal drei fehlende Zähne 
mit einem Beitragszuschlag von 5 Euro pro fehlendem Zahn 
mitversichert werden. 

Für weitere Infos zu den PZR-Flatrate Tarifen können Sie den 
großen PZR-Flatrate Vergleich kostenfrei  unter dzvs.de/ver-
gleich-pj anfordern. Bei Fragen steht Ihnen das Team vom 
Deutschen Zahnversicherungs-Service gerne zur Verfügung. 

Was sind die Vorteile einer
PZR-Flatrate für Ihre Patienten?

Mit einer PZR-Flatrate können Ihre Patienten die PZR so oft 
wie nötig in Anspruch nehmen. Eine optimale Mundgesund-
heit scheitert damit nicht mehr an der fehlenden Kosten-
erstattung. Auch hochwer tiger Zahnersatz und Zahnbehand-
lungen können je nach Tarif ohne hohe Eigenkosten in An-
spruch genommen werden und die Patienten können von 
den neuesten Behandlungsmethoden profitieren. Zudem 
gibt es PZR-Flatrate Tarife bereits ab 13,60 Euro und durch 
die regelmäßige PZR ist der Jahresbeitrag je nach Tarif zu 
70 bis 100 Prozent abgedeckt. 

Was sind die Vorteile einer
PZR-Flatrate für Ihre Praxis?

Regelmäßige PZR-Patienten, die auch zwei- oder dreimal im 
Jahr zur PZR kommen, bedeuten für die Praxis langfristig 
mehr Umsatz. Patienten mit einer optimalen Absicherung 
entscheiden sich außerdem eher für eine hochwertige Ver-
sorgung und auch kosteninten sivere HKPs werden häufiger 
umgesetzt. Zudem sind die Patienten dankbar für den Tipp 
aus Ihrer Zahnarztpraxis, was die Patientenbindung steigert. 

Eine PZR-Flatrate rechnet sich also für alle: 
Eine bessere Mundgesundheit für Ihre Patienten und lang-
fristig mehr Umsatz für die Praxis!

Wie sage ich es dem Patienten?

Sie und Ihr Praxisteam sind natürlich keine Versicherungs-
experten und sollen auch keine Versicherung verkaufen. Ge-
ben Sie Ihren Patienten nach der Behandlung ganz einfach 
den Tipp in Form unserer PZR-Flatrate Karten. Ihre Patienten 
können dann entweder direkt online abschließen oder sich 
für eine Beratung telefonisch beim Deutschen Zahnversiche-
rungs-Service melden. 

Wir unterstützen Sie und Ihr Praxisteam gerne bei allen Fra-
gen rund um die PZR-Flatrate Tarife und die Ansprache beim 
Patienten – das Ganze natürlich kostenfrei. Melden Sie sich 
jetzt unter  +49 2103 339978-0 oder beratung@dzvs.de. 
Für eine genaue Übersicht der PZR-Flatrate Tarife können 
Sie unter dzvs.de/vergleich-pj oder dem QR-Code den gro-
ßen PZR-Flatrate Vergleich sowie PZR-Flatrate Karten für Ihre 
Patienten anfordern.

PZR-Flatrate Ver-
gleich anfordern! PZR-Karten
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