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 Freuen Sie sich auf den direkten 
Austausch mit den Experten vor Ort 
und machen Sie sich ein Bild der 
neuesten Innovationen und Weiter-
entwicklungen in der dentalen Welt. 

Zahlreiche Aussteller aus Industrie, 
Fachhandel und Dienstleistung prä-
sentieren ihr Leistungsspektrum für 
Labor und Praxis. Gerade das hän-
dische Erfahren, Ausprobieren und 
Vergleichen an den verschiedensten 
Ständen macht den Messebesuch so 
besonders. 
Die Dentalfachmesse ist für Zahn-
ärzte, Zahntechniker und Praxisper-
sonal am Freitag von 11.00 bis 18.00 
Uhr und am Samstag von 09.00 bis 
17.00 Uhr geöff net. Der Freitagnach-
mittag bietet sich dabei gut für einen 
Feierabend-Besuch mit dem komplet-
ten Praxisteam an. Nutzen Sie den 
gemeinsamen Ausfl ug zum Informie-
ren, Beraten und Weiterbilden. Die id 
infotage dental fi nden wieder in der 
topmodernen und frisch renovierten 
Halle 5 statt. 
In der dental arena informieren Ex-
perten über wichtige und hochaktu-
elle Themen. Besucher können dort 
wertvolle Fortbildungspunkte und 

Denkimpulse sammeln. Mit dabei 
sind in diesem Jahr Elke Schilling, 
welche über die wirtschaftlichen 
Aspekte in der Prophylaxe zu Zei-
ten von Budgetierung sprechen 
wird. Die ausgebildete Zahnarzthelfe-
rin und Gründerin Yvonne Kasparek 
behandelt in ihrem Vortrag die 
all gegenwärtigen Themen Fachkräf-
temangel und Digitalisierung. Mit 
ähnlichem Schwerpunkt referiert 
Milena Bonstingl, Geschäftsführerin 
einer Werbeagentur für digitales 
Marketing, zum Thema Social Media 
und Gen Z. 
Im Kinderland können Sie Ihre Kin-
der in professionelle Hände geben, 
während Sie die Messe erkunden. In 
der Halle gibt es selbstverständlich 
auch ein gastronomisches Angebot 
für den Hunger und Durst zwischen-
durch. 
Auch die DENTALZEITUNG lädt Sie 
wieder herzlich ein, den Stand B04 
auf der id infotage dental Frankfurt 

zu besuchen und sich Ihr persön-
liches Exemplar der aktuellen 
DENTALZEITUNG mit den Themen-

schwerpunkten Prophylaxe und Zu-
kunft Praxislabor zu sichern. 

Quelle: LDF GmbH

Erfahren Sie in dem Ratgeber:
� Konkrete Handlungsempfehlungen, 

um Ihren Praxisumsatz zu steigern.
� Wie Sie Ihr Team nachhaltig entlasten.
� Wie Sie Ihre Patienti:nnenzufriedenheit steigern.

Doctolib 
Produktvorstellung

doctolib.info/ratgeber

Doctolib GmbH | Telefon: +49 (0)30 308 069 76 | Montag - Freitag 9-17 Uhr
*Die Fußnoten zu dieser Anzeige finden Sie auf unserer Website https://info.doctolib.de/zahnarzt/ 

doctolib.info/ratgeber

Einfaches Terminmanagement
für Zahnärzt:innen
Neupatient:innen gewinnen und Umsatz steigern

40 % 15 Mio.
Reduktion von Termin-
ausfällen*

registrierte  Patient:innen
auf doctolib.de

Produktvorstellung

doctolib.info/ratgeber

Dental und regional in Frankfurt am Main 
Am 10. und 11. November � nden die id infotage dental Frankfurt statt. Beratung, Innovation und Fortbildung – regional, persönlich und direkt, 

das alles erwartet Sie diesen Herbst in Frankfurt am Main.

id infotage 
dental Frankfurt 2023

Freitag, 10. November 2023
Samstag, 11. November 2023

Öffnungszeiten
Freitag 11.00–18.00 Uhr 
Samstag 09.00–17.00 Uhr

Veranstaltungsort
Messe Frankfurt Halle 5

Eintrittspreise
Für Besucher kostenfrei

Veranstalter: Veranstalter der id infotage 
dental Frankfurt ist die LDF GmbH.

Burgmauer 68, 50667 Köln
Tel.: +49 221 2408671
info@infotage-dental.de

Kooperationspartner:
Landesmesse Stuttgart GmbH

Weitere Informationen erhalten Sie im 
Internet unter: www.infotage-dental.de
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DENTALZEITUNG today erscheint mit einer  Ausgabe 
zur Messe 2023 am 10./11. November 2023 in einer 
Auflage von 8.000 Exemplaren. Die Messezeitung ist 
kostenlos. Sie wird vorab an die Zahnärzte der Region 
versandt und ist während der Messe erhältlich. Für 
die Richtigkeit und Vollständigkeit von Verbands-, 
Unternehmens-, Markt- und Produktinformationen 
kann keine Gewähr oder Haftung übernommen wer-
den. Produkt- und Anbieterinformationen beruhen 
auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht 
die Meinung der Redaktion wider. Es gelten die AGB 
der OEMUS MEDIA AG. DENTALZEITUNG today ist das 
Fachhandelsorgan von:
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www.lupenbri l le .de

Professionelle Lupensysteme 
für Mediziner vom Augenoptik-Experten

www.lupenbri l le .de

Professionelle Lupensysteme 
für Mediziner vom Augenoptik-Experten
Professionelle Lupensysteme 
für Mediziner vom Augenoptik-Experten

Besuchen Sie uns 
auf der id Frankfurt! 

Stand: 5.0B51

Galilei • Kepler • Ergo • Kamera • LED
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 Herr Linneweh, Herr Lohnert, im 
August verkündeten Sie die neue 
Messe-Kooperation. Wie kam es zu 
diesem Entschluss?
Herr Linneweh: Mit der Entwicklung 
der regionalen Dentalfachmessen be-
fassen wir uns im BVD bereits seit Jah-
ren sehr detailliert. Schon in der Zeit 
vor der Pandemie entwickelte sich bei 
Besuchern wie Ausstellern das Inte-
resse für eine Teilnahme unterschied-
lich. So fanden die Messen beispiels-
weise in Hamburg und Berlin deutlich 
geringeren Zuspruch als in Frankfurt 
am Main und Stuttgart, was in der 
Konsequenz zu einer rückläufi gen An-
zahl der Messen führte. 
Für den BVD stellte sich somit die 
Frage, mit welchen Konzepten und In-
halten das Interesse bei allen Teilneh-
mern neu geweckt und Erwartungs-
haltungen erfüllt werden können. 
Unsere Idee und das Ziel: Eine Revita-
lisierung der dentalen Fachmessen. 
Auf der einen Seite unsere dentale 
Kompetenz innerhalb der LDF, als bis-
herige Veranstalterin der id infotage 
dental, auf der anderen Seite die Kom-
petenz der Landesmesse Stuttgart, als 
langjährige Veranstalterin der Fach-
dental. Was lag näher, als unter diesen 
Voraussetzungen durch eine Koopera-
tion eine Bündelung von Kompetenzen 
zu schaff en. Schön, dass wir künftig 
nun gemeinsam an einem Strang zie-
hen, und alle Aussteller wie Besucher 
sollen davon profi tieren.
Herr Lohnert: Wir bei der Messe Stutt-
gart haben uns natürlich sehr gefreut, 
dass der BVD zu diesem Thema auf 
uns zugekommen ist. Seit Jahren ver-
anstalten wir die Fachdental Südwest 
in Stuttgart und die Fachdental Leip-
zig und haben dabei unser Know-how 
unter Beweis gestellt. Für uns ist es er-
freulich, wenn der Fachverband diese 
Expertise ausdrücklich anerkennt 
und darauf eine Kooperation aufbauen 
möchte. Für uns als Messe Stuttgart ist 
gleichzeitig das Branchenwissen des 
BVD interessant und sehr wichtig. 
Deshalb haben wir direkt erkannt, 
dass wir von einer Kooperation nur 
profi tieren können. In diese können 
wir unsere Expertise als Veranstalte-
rin für Fachmessen einbringen – und 
das nun standortübergreifend. Gerade 
bei den regionalen Dentalmessen ist 

das eine tolle Chance, eine Marke für 
mehrere Standorte zu etablieren und 
damit auch für die Aussteller einen 
Mehrwert zu schaff en.

Wie sahen die Gestaltung, Konzep-
tion und Durchführung der Herbst-
messen bisher beidseitig aus?
Herr Linneweh: Jeder der beiden bis-
herigen Veranstalter, d. h. Messe Stutt-
gart wie auch LDF, hat die jeweiligen 
Aussteller für die einzelnen Messen 
akquiriert. Man stand mit den zahn-
ärztlichen und zahntechnischen Ver-
bänden im Kontakt und hat die Veran-
staltungen beworben, um Besucher zu 
generieren. Bei Konzeption und Gestal-
tung ergaben sich durchaus regionale 
Unterschiede, die – wenn gewünscht – 
auch in der Zukunft ein Stück weit blei-
ben. In Frankfurt hatte die LDF in der 
Vergangenheit eine Kooperation mit 
dem Deutschen Zahnärztetag. Es 
lag auf der Hand, dass der wissen-
schaftliche Kongress die Messe mit 
der großen Vielfalt an Ausstellern als 
Informationsplattform nutzte. In die-
sem Jahr ergibt sich mit einem neuen 
Kongress-Konzept in Frankfurt eine 
neue Situation, und es bleibt abzuwar-
ten, wie es von den Besuchern ange-
nommen wird. Die id infotage dental 
München hatten in der Vergangenheit 
ein praxisnahes Vortragsprogramm. 
Eine künftig engere Zusammenarbeit 
mit der Bayerischen Landeszahnärzte-
kammer und den Zahntechniker-In-
nungen in Bayern wäre unser gemein-
samer Wunsch, von dem alle profi  tieren 
könnten.
Herr Lohnert: In Stuttgart arbeiten 
wir eng mit der Landeszahnärztekam-
mer Baden- Württemberg zusammen, 
die auf der Fachdental Südwest in 
Stuttgart mit einem großen Stand ver-
treten ist. Zudem bieten wir in diesem 
Jahr in der dental arena ein gemeinsa-
mes Vortragsprogramm an, bei dem 
Zahnärzte Fortbildungspunkte sam-
meln können. Auch die Zahntechni-
ker-Innung nutzt die Fachdental und 
führt parallel ihre Versammlung 

durch. Die Fachdental Leipzig hat 
ebenfalls die Unterstützung der Lan-
deszahnärztekammer Sachsen.

Was sind die Vorteile dieser neuen 
Kompetenzbündelung für Ausstel-
ler und Besucher?
Herr Lohnert: Die Vorteile für die Aus-
steller liegen, wie ich schon angedeutet 
habe, auf der Hand: Auch wenn die 
meisten Aussteller an mehreren Stand-
orten mit Ständen vertreten sind, ha-
ben sie zukünftig nur noch einen 
Ansprechpartner. Egal, ob sie an der 
regionalen Dentalmesse in Stuttgart 
oder in Frankfurt teilnehmen wollen, 
sind sie bei der Messe an der richtigen 
Adresse. Daher entfallen zukünftig 
doppelte Anmeldungen, was zu einer 
Vereinfachung für die Aussteller füh-
ren wird. Aus unserer Sicht eine effi  -
ziente Lösung, die wir hier beide als 
Partnerinnen anbieten.
Herr Linneweh: Da die LDF die Aus-
stellerbetreuung abgegeben hat, sind 
zukünftig größere Ressourcen für die 
Erarbeitung eines modernen Messe-
konzepts und für die Besucherbetreu-
ung frei. Wir suchen den Austausch 
auf Augenhöhe mit Zahnärzten und 
Zahntechnikern und den dazugehö-
renden Organisationen, um auf die 
konkreten Vorstellungen hin die Aus-
gestaltung der Messen und des Rah-
menprogramms fachlich und inhalt-
lich zu füllen. Wenn die Bedürfnisse 
der Besucher erkennbar in den Fokus 
rücken, ist eine qualifi zierte Fach-
messe nicht durch Internetplattfor-
men zu ersetzen. 

Herr Lohnert, wie beurteilen Sie die 
zukünftige Entwicklung im Messe-
geschäft insgesamt?
Herr Lohnert: Messen werden immer 
ein Ort des Zusammenkommens und 
Erlebens sein. Die Pandemie hat uns 
gezeigt, dass der direkte Dialog und 
der persönliche Kontakt durch keine 
digitalen Alterna tiven zu ersetzen 
sind. Dennoch ist klar, dass wir uns in 
einem Wandel befi nden. Die digitale 

Transformation und der Klimawandel 
haben einen wesentlichen Einfl uss auf 
unsere Branche. Auch sind die Folgen 
der Pandemie noch lange nicht abge-
klungen. Viele Branchen stehen vor 
großen Herausforderungen, was sich 
dann auch in den Besucherzahlen ver-
einzelter Messen widerspiegelt. Viel 
erfreu licher sind jedoch im gleichen 
Zuge die sehr guten Bewertungen der 
Aussteller, die durch die Bank hinweg 
die sehr hohe Fachbesucherqualität lo-
ben. Es sind, so unsere Beobachtungen 
in Stuttgart, die Entscheider, die mit 
einem Investitionsbedarf auf die Mes-
sen kommen – in einem noch höheren 
Maße als vor Pandemie zeiten.

Herr Linneweh, haben sich die 
Besucher der Dentalfachmessen 
in den letzten Jahren verändert? 
Wenn ja, welche Unterschiede sehen 
Sie? 
Herr Linneweh: Es gibt eine Vielzahl 
von erkennbaren Veränderungsmerk-
malen. Seit Jahren ist die Feminisierung 
des Berufsstandes der Zahnärzteschaft 
auch auf den regionalen Dental-
fachmessen angekommen. Der weib-
liche Anteil und die Zahl der Besucher 
mit Vielsprachigkeit sind deutlich ge-
stiegen. Neben den vielen Praxis-
teams, die geschlossen über die Messe 
gehen, beobachten wir entsprechend 
viele junge Zahnmediziner, die sich 
nicht ausschließlich mit fachlichen 
Themen, sondern verstärkt auch mit 
den betriebswirtschaftlichen Belan-
gen ihrer künftigen Praxis befassen 
und beraten lassen. Der Anspruch an 
Beratungsqualität, die von Hersteller- 
wie auch Fachhandelsseite erwartet 
wird, ist damit deutlich gestiegen. 
Diese Herausforderung wird sehr be-
grüßt, denn dadurch ist es möglich, die 
Kompetenz unter Beweis zu stellen. 
Eine weitere positive Entwicklung se-
hen wir in einem anderen Bereich: das 
Interesse der Zahntechnikerschaft an 
Aufbau oder Fortführung von klei-
nen und mittelgroßen Labors ist zu-
nehmend.

An Sie beide: Wie bewerten Sie den 
Stellenwert von regionalen Messen 
für die Zielgruppe – aktuell und zu-
künftig?
Herr Lohnert: Wir sehen insgesamt 
weiterhin ein großes Interesse an 
B2B-Messen. Dazu gehören auch die 
regionalen Dentalfachmessen. Das 
Netzwerken und Testen bzw. Verglei-
chen von Produkten vor Ort ist nicht 
zu ersetzen. Unsere Pro gnose: Sie wer-
den auch zukünftig eine wichtige Po-
sitionierung in der Branche haben. In 
den Vordergrund tritt dabei aber im-
mer stärker der Nutzen, den die Besu-
cher mit zurück in den Betrieb, die 
Praxis oder das Labor nehmen. Das 
können Produkte, das können aber 
auch neue Erkenntnisse und Know-
how aus den Vorträgen oder Kongres-
sen sein. Hier wird mehr als früher der 
aus den Messen entstandene Nutzen 
bewertet. Dem wollen wir gerecht wer-
den.
Herr Linneweh: Inhalt unserer Mes-
sen war schon immer eine solide Platt-
form zur unabhängigen und neutralen 
Informationsbeschaff ung. Zwar kön-
nen die Fachbesucher mehr denn je 
auch viele Informationen aus dem In-
ternet beziehen. Doch insbesondere 
für die Berufssparten, die wir anspre-
chen, die Zahnmedizin, Praxisteams 
und die Zahntechnik, spielt die Haptik 
im berufl ichen Alltag eine sehr große 
Rolle. Und da erfüllen die regionalen 
Messen auch in Zukunft einen wichti-
gen Zweck. Messen liefern einen guten 
und qualitativ hochwertigen Über-
blick über den Markt. Wie ich schon 
angedeutet habe, müssen unsere Mes-
sen den gestiegenen Ansprüchen unse-
rer Besucher gerecht werden. Um hier 
attraktive Konzepte zu realisieren, ha-
ben wir Experten in einer Arbeits-
gruppe zusammengezogen. Diese sind 
schon fl eißig bei der Arbeit, um die 
Interessen und Anliegen der Berufs-
stände an vorderster Stelle einzubezie-
hen. Der Austausch hier hat bereits be-
gonnen, denn wir sind off en für Wei-
terentwicklung. Wenn alle, die nach 
Veränderungen rufen, in der Lage 
sind, konkrete Vorstellungen zu for-
mulieren, zieht der Erfolg mit einher. 

Vielen Dank für diese Einblicke und 
eine erfolgreiche Messesaison!

„Unser Ziel ist eine Revitalisierung 
der dentalen Fachmessen“

Alles neu macht in diesem Jahr der Herbst – und zwar bezogen auf die regionalen Dentalfachmessen in Deutschland. Lagen die Fachdental-Veranstaltungen bislang in der 
Hand der Messe Stuttgart und wurden die id infotage dental Messen durch die LDF GmbH verantwortet, erfolgt nun eine Kooperation beider mit der Idee, gemeinsam ein 
modernes Messekonzept zu erarbeiten. Im Interview mit der Redaktion geben Jochen G. Linneweh (Präsident des BVD Bundesverband Dentalhandel) und Stefan Lohnert 

(Geschäftsführer der Messe Stuttgart) Einblicke in die Vorteile der Bündelung von Kompetenzen und Ausblicke auf eine spannende Messesaison.

Jochen G. Linneweh, Präsident des BVD 
Bundesverband Dentalhandel.

Stefan Lohnert, Geschäftsführer der Messe 
Stuttgart.
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MEHR ZUM GBT
PRAXISTRAINING

DIE MINIMALINVASIVE LÖSUNG
DER BEHANDLUNG UND 

20-FACHE VERGRÖSSERUNG

DIE LETZEN 2 MM DES
PI MAX INSTRUMENTS

Sie immer mit AIRFLOW®WW  MAX und/oder PERIOFLOW®WW

SCHON WIEDER EIN ORIGINAL VOM ERFINDER
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Vielfalt für  
Praxis und Labor
Über 1.500 verschiedene Diamantschleifinstrumente in 
60 Grundformen bis zu 6 Körnungen und 14 Durchmessern.

Unsere Unimatrixdiamantierung garantiert exzellenten 
Rundlauf, ein perfektes Schliffbild und lange Lebensdauer.

NTI-Kahla GmbH • Rotary Dental Instruments
Im Camisch 3 • D-07768 Kahla/Germany 
Tel. 036424-573-0
E-mail: verkauf@nti.de • www.nti.de

Besuchen Sie unseren 
Onlineshop auf www.nti.de
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FOR THE ORAL HYGIENE HEROES.

Simple Action, Dual Performance

U l t r a s c h a l l      P u l v e r s t r a h l

BESUCHEN SIE UNS: 

HALLE 5, STAND C42

Jetzt sparen: 
Varios Combi Pro in 

der get it-Aktion.
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Rezessionsdeckung leicht 
gemacht für jede/n!!!

Prof. Dr. Marcel Wainwright Zahnarzt Alfonso Padilla

 Gingivale Rezessionen an Zähnen führen sehr häu-
fi g zu funktionellen und immer zu ästhetischen Einbu-
ßen bei den Patienten und sind im Praxisalltag bei fast 
jedem zweiten Patienten feststellbar.
Sensibilitätsstörungen, Kariesanfälligkeit und Attach-
mentverlust können mittel- bis langfristig zu Schäden 
führen, welche aufwendige Behandlungen nötig ma-
chen. Viele chirurgische Techniken werden in der 
Literatur beschrieben, allerdings sind die meisten für 
den oder die Generalisten:in zu komplex und in der 
Praxis nur schwierig umsetzbar. 
Die GumLift Technik nach Padilla/Wainwright wurde 
zusammen mit der Firma Carl Martin entwickelt, um 
mit einem einfachen, minimalinvasiven Eingriff  die-
ses Problem zu lösen. Mithilfe der Gumlift Instru-
mente, einem biologisch durchdachten Konzept basie-
rend auf Tunnelierung, Biologisierung einer porcinen 
Kollagenmatrix mit Hyaluronsäure und einem EINFA-
CHEN chirurgischen Prozedere, kann die Rezessions-
deckung im Praxisalltag sehr einfach in das Behand-

lungsportfolio integriert werden und ist aufgrund sei-
ner atraumatischen Vorgehensweise mit sehr geringen/
fehlenden postoperativen Beschwerden von hoher Pa-
tientenakzeptanz. 

www.carlmartin.de

Der Erfolgszirkel – Clever. Smart. Einteilig. 
 Mit dem praxisorientierten Fortbildungsprogramm „Der 
Erfolgszirkel“ stellt die nature Implants Academy die renom-
mierte Fortbildungsreihe für das Jahr 2024 vor, die Zahnärztin-
nen und Zahnärzten einen praxisbezogenen Einstieg in die 
Implantologie ermöglicht. Ein innovatives Konzept, das den An-
teil von Supervisionen und Hospitationen in den Fokus rückt. 
Ziel ist es, nicht nur theoretisch den Einstieg in die Implantolo-
gie zu ebnen, sondern durch die praktische Anwendung in der 
eigenen Praxis nachhaltigen Erfolg mit der einteiligen Implan-
tologie zu garantieren.
Unser wissenschaftlicher Leiter und langjähriger Implantologe 
Dr. Reiner Eisenkolb MSc Implantologie zeigt den Teilnehmern, 
wie sie die Implantologie erfolgreich und sicher in ihr Tages-
geschäft integrieren können. Dieses Programm verbindet fun-
diertes, theoretisches Fachwissen und praktisches Know-how. 
Mit Supervisionen in der eigenen Praxis der Kursteilnehmer 
legt unsere Academy besonderen Wert auf eine routinierte Um-
setzung im eigenen Praxisumfeld.
Im Rahmen von 8 Modulen vermittelt der Erfolgszirkel alle re-
levanten Themen und umfasst bis zu 140 Fortbildungspunkte. 
Es werden Möglichkeiten aufgezeigt, wie die Implantologie op-
timal in den Praxisalltag integriert werden kann, sodass Pa-
tienten eine kompetente Betreuung und Versorgung erhalten.

Ergreifen Sie jetzt Ihre Chance auf einen Rabatt für das 
Modul 1 unseres Erfolgszirkels.
Wir freuen uns darauf, Sie mit einem prickelnden Glas 
Prosecco an unserem Stand A20 willkommen zu heißen. 

Ihr Erfolgszirkel

Ihre Praxis

Ihr Patient

Bone-
Splitting

Ledermann-
Konzept

Ihr Team

Implantat-
Prothetik

Sofort-
Implantation

•
Supervision

•
Hospitation

nature Implants GmbH
In der Hub 7
61231 Bad Nauheim
www.nature-implants.de
Stand: A20

Carl Martin GmbH
Neuenkamper Straße 80–86 
42657 Solingen 
www.carlmartin.de
Stand: A29
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Besuchen Sie uns!

Halle 5.0, Stand D01

Mit in
tegriertem Apex-Locator

Sendoline Endo-Motor
Kabelloser Endo-Motor zur Aufbereitung des Wurzelkanals.

Mit integriertem Apex-Locator und offener Programmwahl.

Übersichtliches, praktisches Display

Einfache, schnelle Programmwahl

Langlebiger Lithium-Ionen-Akku

Inkl. Ladestation und Zubehör

Kabelloser, sehr leiser Endo-Motor

Mit integriertem Apex-Locator

Freie Wahl der Aufbereitungs-Methode

Reziproke oder rotierende Bewegungen

Elegantes, ergonomisches Design

Angenehm leicht, um 360° drehbar

Kleiner Kopf und schmaler Hals

Freie Sicht während der Behandlung

Der Sendoline Endo-Motor bietet Ihnen maximale Wahlfreiheit bei endodontischen Behandlungen! Die intelligente 

Technologie des eleganten, kabellosen Endo-Motors bietet Ihnen die Freiheit, eigene Einstellungen zu wählen. Denn der

Sendoline Endo-Motor kann sowohl für reziproke als auch für rotierende Systeme zur Aufbereitung des Wurzel-

kanals verwendet werden. Bei Verwendung des reziproken Modus sind die Programme für die Verwendung der 

Sendoline S1 Plus Endo-Feilen bereits voreingestellt. Der bürstenlose, geräuscharme Sendoline Endo-Motor liegt 

angenehm leicht in der Hand und ist dank des integrierten Apex-Locators auch zur Längenbestimmung verwendbar.

Mit dem Sendoline System gelingen Ihnen endodontische Versorgungen einfach, schnell und sicher!

www.kaniedenta.de

Exklusiv-Vertrieb durch:
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Neues vom Gamechanger Guided Bio� lm Therapy (GBT)
Erfolgreiche Prophylaxe muss systematisch sein und die aktuellen wissenschaftlichen Erkenntnisse und den technischen 

Fortschritt widerspiegeln. All diesen Anforderungen erfüllt das klinische Prophylaxe-Protokoll der Guided Bio� lm Therapy (GBT), 
das EMS zusammen mit Universitäten und Praktikern entwickelt hat. 

 EMS präsentiert in Frankfurt Neuheiten rund um sein minimal-
invasives GBT Protokoll, das wegen seiner schonenden klini-
schen Anwendung von Patienten gegenüber der konventionellen 
Methode mit Handinstrumenten, Polierkelchen und -paste be-
vorzugt wird.1,2 Das patentierte PIEZON® PI (Peri Implant) MAX 
Instrument ist die minimalinvasive Lösung zur schonenden 

Zahnsteinentfernung an Implantaten, Zahnersatz, kieferortho-
pädischen Apparaturen und Milchzähnen. Die GBT Lounge ist 
ein weiteres Highlight am EMS Stand. Neben der einzigartigen 
Optik stimmt jedes ergonomische Detail, und der Raumbedarf 
ist mit neun Quadratmetern minimal. Die GBT Lounge als Teil 
des GBT Konzeptes ermöglicht eine optimale Patientenan-

sprache und ist eff ektiv sowie 
zeitsparend zugleich. 
GBT-zertifi zierte Pra-
xen bilden ein exklu-
sives Netzwerk, das 
zahnmedizinische Pro-
phylaxe auf höchstem 
Niveau anbietet. Werden 
auch Sie Teil der GBT Be-
wegung, denn GBT-zer-
tifi zierte Praxen stehen 
für Erfolg, Qualität, Pa-
tienten- und Behandler-
zufriedenheit und mehr Spaß an der 
Arbeit! 

1  Furrer C, Battig R, Votta I, Bastendorf KD, 

Schmidlin PR. Patient acceptance of <<Guided 

Biofi lm Therapy>>. Swiss Dent J 2021;131:229–

234.
2  Koch JH. „Guided Biofi lm Therapy“ is the ab-

solute favorite among patients. A worldwide 

survey on the preferred method of prevention 

(special imprint). ZMK 2022;38:183–185.

Electro Medical Systems GmbH
Tel.: +49 89 427161-0
www.ems-company.com
Stand: B61

GBT – Die beste PZR aller Zeiten!

PIEZON® PI MAX für die schonende und eff ektive Zahnsteinentfernung an 
Implantaten, Zahnersatz und kieferorthopädischen Apparaturen.

 Praxisabfälle sind ein relevantes Thema jedes Praxismanagements, dennoch erfahren sie oft-
mals nur geringe Aufmerksamkeit. Dies spitzt sich im Segment der Altgeräte nochmals zu: Hier 
gelten ganz bestimmte Entsorgungsvorschriften. Bis 2005 war der Praxisbetreiber noch selbst 
in der Pfl icht, die ordnungsgemäße Entsorgung der Praxisaltgeräte zu organisieren. Mit dem 
ElektroG wurden Hersteller und Händler, die Elektrogeräte produzieren oder vertreiben, dazu 
verpfl ichtet, Sammel- und Rücknahmestellen anzubieten. Alte Elektrogeräte können seitdem von 
Praxen an den Hersteller oder ihr De pot zurückgegeben werden. Diese kümmern sich dann um 
den Entsorgungsprozess. 

Hilfestellung im Praxisalltag – jetzt Broschüre sichern
Es ist oft nicht leicht für Praxen, den Überblick über alle Richtlinien zur Entsorgung der Praxis-
abfälle zu behalten. Erfreulicherweise werden die Themen Nachhaltigkeit und umweltbewusstes 
Agieren jedoch auch in den Praxen immer wichtiger, sodass neben der gesetzlichen Pfl icht oft-
mals auch der eigene Wunsch besteht, problematische Abfälle ordnungsgemäß zu entsorgen. Der 
Dentalfachhandel ist hier der richtige Ansprechpartner und bietet individuelle Entsorgungspa-
kete an, beispielsweise über das Unternehmen enretec. Die Pakete sind immer auf die Wünsche 
und Bedürfnisse der jeweiligen Praxis angepasst und korrekte Entsorgung wird gemeinsam ein 
Leichtes. 

enretec GmbH
Tel.: 0800 2255263
equipment@enretec.de
www.enretec.de

Update zum Thema 
Elektroaltgeräte-Entsorgung

Zur kostenfreien 
Broschüre
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ALLES FEST IM GRIFF… 
...mit der neuen Pad3Pad3 Grifftechnik. Spezielle  
Fingermulden sorgen für optimierte Haptik,  
Taktilität und sichere Führung des Instruments  
bei reduziertem Kraftaufwand.
BETTER TECHNOLOGY FOR A BETTER WORK

CRYOsteel Edelstahl mit sehr hoher Härte. 
Enorme Schärfe für einen dauerhafteren Ein-
satz (Verringerung der Nachschleif-Intervalle).
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         Küretten & Scaler, 
ex t r e m  s c h a r f  u n d  l a n g l e b i g !

Individuelle Einstellung mit nur 

einer Hand. 

Mundwinkelhalter
(wie Bishop retractor)

Lippenabhalter

Gewebelappenabhalter

by Dr. Armando Lopes

3 Funktionen in 3 Funktionen in 
einem Instrument!einem Instrument!

DOUBLE HOOK RETRACTORDOUBLE HOOK RETRACTOR

3

3

1

1

2 2

Multifunktion & ErgonomieMultifunktion & Ergonomie

ZYGOMA RETRACTORZYGOMA RETRACTOR

3

1

2

Geballter Handgriff
die „orthopädische Einlage“ für ihre Hand

Retraktor
auch speziell geeignet zum 
Eingreifen in den Jochbeinknochen

Elevatorium
unterstützend beim Anheben 
des Gewebelappens

3

1

2

by Dr. Armando Lopes
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 Die Themen Budgetierung, GKV-Finanzstabilisierungsgesetz und 
steigende Privatleistungen seitens der Patienten bestimmen seit 
mehr als zwölf Monaten den lautstarken Protest der Zahnärzte-
schaft – eines der Protestargumente ist dabei, dass durch die Bud-
getierung notwendige Leistungen nicht mehr durchführbar sind 
und die bisherigen Erfolge in der zahnärztlichen Versorgung 
schlichtweg verloren gehen. Hier setzt die Deutsche Gesellschaft 
für bezahlbare Zahngesundheit (DGBZ) an: Sie ist Partner von ak-
tuell mehr als 600 Zahnarztpraxen und berät seit mehr als fünf 
Jahren zu Patientenbindung und Umsatzsteigerung.

Nur noch private Zahnmedizin? Immer mehr Zahnärzte und Pa-
tienten setzen sich mit der Frage auseinander, ob die Zahnmedizin 
in Zukunft gänzlich als Privatleistung abgerechnet wird. Unmög-
lich ist dieses Szenario nicht, zumal die Kostenübernahme durch 
die Krankenkassen in den letzten Jahren kontinuierlich gesunken 
ist. Selbst bei der Vorsorge müssen Zahnarztpraxen aufgrund der 
Budgetierung Abstriche machen, was sich wiederum auf die Zahn 
und Mundgesundheit der Patienten auswirken kann. Der Trend 
deutet klar auf eine Zunahme privater Kostenübernahmen hin.
Praxen und Patienten müssen sich positionieren. Um dieses Ziel zu 
erreichen, haben die Fachleute der DGBZ branchenspezifi sches 
Know-how gesammelt und gut verständlich aufbereitet, damit sich 
jede Zahnarztpraxis optimal auf die Bedürfnisse der Patienten ein-
stellen und sich so vor den aktuellen gesetzlichen (GKV-Finanz-
stabilisierungsgesetz) und wirtschaftlichen (Budgetierung in der 

Zahnarztpraxis) Entwicklun-
gen und deren Auswirkungen 
SCHÜTZEN kann. Die maßge-

schneiderten Lösungen der DGBZ helfen hier – vor allem und nicht 
ausschließlich in Bezug auf Zahnersatzversorgungen. Damit wird 
die Deutsche Gesellschaft für bezahlbare Zahngesundheit zum 
wichtigen Erfolgsfaktor für alle Zahnarztpraxen in Deutschland.
Treten Sie jetzt mit der Deutschen Gesellschaft für bezahlbare Zahn-
gesundheit (DGBZ) in Kontakt! Sie eröff net Ihnen gerade in diesen 
schwierigen Zeiten wichtige Handlungsspiel-
räume für Ihre Praxis und Patienten, mit dem 
klaren Ziel: RAUS-AUS-BEMA-REIN-IN-GOZ! DGBZ® – Zahnidee®

www.dgbz.de
Stand: E35

Teilmatrizensystem
mit 270º Abdichtung & Überschussreduzierung

 Das neue Strata-G™ Teilmatrizensystem von Garrison wurde entwi-
ckelt, um eine breitere Palette von Klasse II-Kompositrestaurationen 
erfolgreich durchzuführen. Dieses umfassende Kit enthält drei Sorten 
von Separierringen, fünf Größen von Matrizenbändern, vier Größen 
von interproximalen Keilen und eine Ringseparierzange. Strata-G™ ist 
für die Verwendung bei Klasse II-MO/DO-, MOD- und breiten Präpara-
tionsrestaurationen im Seitenzahnbereich indiziert. 
Das neue Strata-G™-System basiert auf der mehr als 25-jährigen Er-
fahrung von Garrison in der Herstellung von Teilmatrizen und ist das 
umfassendste und am einfachsten anzuwendende System in der Unter-
nehmensgeschichte. Das Drei-Ring-System besteht aus kurzen (blau), 
hohen (orange) und breiten (grün) Separationsringen. Alle drei Ringe 
sind mit den exklusiven StrataBond™-Silikonspitzen von Garrison zur 
Reduzierung von Überschüssen und Ultra-Grip™-Retentionsspitzen 
ausgestattet, die ein Abspringen des Rings verhindern. Darüber hi-
naus ist der Ring durch seine PEEK-verstärkte Ringkonstruktion aus 
gezogenem Nitinol-Draht haltbarer und leichter zu öff nen. Langlebig-
keit und Leistung werden durch das einzigartige Formgedächtnis des 
molekular ausgerichteten Nickel-Titan-Rings maximiert. 

Garrison Dental Solutions
Jacqueline Mersi, Geschäftsführerin Europe 
Tel.: +49 2451 971409
info@garrisondental.net 
Stand: C05

Garrison Dental 
Solutions stellt das 

Strata-G™ Teilmatrizen-
system vor



Sich für das KaVo ProXam Konzept zu entscheiden, bedeutet P  remium-Qualität mit erprobten, 

 zuverlässigen Technologien zu erhalten - egal ob in der intra- und  extraoralen Bildgebung oder 

im Bereich des intraoralen Scannens.

Erfahren Sie mehr:www.kavo.com/de/imaging

KaVo ProXam
Ein Portfolio - 
viele Möglichkeiten.

KaVo Dental GmbH | Bismarckring 39 | 88400 Biberach | Deutschland

www.kavo.com
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Praktische Standbeutel mit getränkten Tüchern
machen Ihren Praxisalltag sehr viel leichter!

 Eine schnelle und eff ektive Flächendesinfektion ist ein 
wichtiger Aspekt, um einen sicheren Hygienestatus in Ihrer 
Praxis zu gewährleisten. Hierbei macht der innovative Kani-
zid Sensitiv AF System-1 Standbeutel Ihren Praxisalltag jetzt 
noch komfortabler. Der handliche Kanizid Sensitiv AF Sys-
tem-1 Standbeutel lässt sich dank des praktischen Tragebü-
gels bequem in der Praxis transportieren.
Das zeitintensive Tränken trockener Tücher mit Desinfek-
tionslösung entfällt, denn die Kanizid Sensitiv AF System-1 

Schnelldesinfektionstücher sind bereits vorgetränkt und so-
fort einsatzbereit. Ein zusätzlicher Spendereimer, der regel-
mäßig aufbereitet werden muss, ist nicht mehr erforderlich! 
Die gebrauchsfertigen, großen Jumbo-Wipes sind in vier 
fruchtig-frischen Duftvarianten und als parfümfreie Version 
erhältlich.
Die Kanizid Sensitiv AF Tränklösung enthält keine Aldehyde 
oder quartäre Ammoniumverbindungen und ist daher beson-
ders für Allergiker empfehlenswert. Das in Kanizid Sensitiv 

AF enthaltene Ethanol trocknet rückstandsfrei ab und sorgt 
für eine hochwirksame und gleichzeitig schonende Desinfek-
tion von Behandlungseinheiten, weil Ethanol als primärer Al-
kohol keine Korrosion oder Verfärbungen verursacht.
Unabhängige Gutachten nach EN 16615 (4-Felder-Test) bele-
gen die Kompatibilität von Tuch und Desinfektionslösung. 
Kanizid Sensitiv-AF System-1 Desinfektionstücher sind bak-
terizid und levurozid (bei hoher Belastung nach VAH) sowie 
begrenzt viruzid PLUS wirksam. 

KANIEDENTA

Kaniedenta GmbH & Co. KG
Dentalmedizinische Erzeugnisse
Zum Haberland 36
32051 Herford
Tel.: +49 5221 3455-0
Fax: +49 5221 3455-11
info@kaniedenta.de
www.kaniedenta.de
Stand: D01

Hygiene next level
 Wenn technisch funktionale Belmont Qualität auf eine hochwertige Ele-
ganz triff t, heißt das Resultat EURUS. Die innovative Behandlungseinheit 
des japanischen Traditionsunternehmens vereint effi  ziente Behandlungs-
abläufe, zeitgemäßen Komfort und elegantes Design, gepaart mit einer 
überragenden Zuverlässigkeit. 
Die neueste Generation des Erfolgsmodells EURUS bietet anspruchsvollen 
Behandlern und ihren Teams jetzt zusätzlich bestmögliche Hygiene in kür-
zester Zeit: Durch das Spülen der Instrumentenschläuche wird zu jeder 
Zeit eine sichere Behandlung gewährleistet. Optional kann die Einheit mit 
einer Separierung, einem Amalgamabscheider oder einer Nassabsaugung 
ausgestattet werden. 
Die autoklavierbaren Griff e und die Abdeckung der EURUS OP-Leuchte 
können nach Betätigen eines Hebels einfach abgenommen werden. Zudem 
sind ab sofort alle Köchereinsätze ebenfalls autoklavierbar. Das immer 
integrierte Flush-out-Spülsystem schützt vor der Bildung von Biofi lmen 
und Bakterienwachstum in den Schläuchen der Handstücke. Durch den 
täglichen Einsatz des optionalen Saugschlauch-Reinigungssystems wer-
den zudem die Saugschläuche hygienisch sauber gehalten und Kontami-
nationen aller Art verhindert. 

Belmont Takara Company Europe GmbH
Berner Straße 18
60437 Frankfurt am Main
Tel.: +49 69 506878-0
www.belmontdental.de
Stand: D48

TA KARA  C OM PA NY  E UR OP E GM BH



OLDIE
BUT
GOLDIE!
Setzen Sie auf 
bewährte
Qualität
in der
Prophylaxe.

Dieses und weitere aktuelle Angebote in unserem 

Halle 5

Stand A08

Herbstfalter 2023. Jetzt entdecken:

AIRPOLISHING
Einfach & effizient: 
Die schonende Art zu polieren

•  Höchste Zuverlässigkeit und stabile
Performance

•  Über die Jahre bewährte Qualität

•  Top Preis-Leistungs-Verhältnis

•  Keine Terminabsagen mehr dank
dem optionalen 24-Stunden-Service

Lieferumfang: Gerät mit autoklavierbarem ProphyPen Polisher-Hand-
stück mit wechselbarer Titandüse, 2 Flaschen à 250 g Natriumbicar-
bonat-Pulver (Pfefferminzund Zitronengeschmack), Fußschalter,
Zubehör für die Inbetriebnahme

2.490 €
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Mehr Zeit fürs Wesentliche 
mit Doctolib

 In Zeiten des Fachkräftemangels ist es für viele Praxen ein Ziel, aufwen-
dige und vor allem manuelle Prozesse in der Praxisorganisation zu redu-
zieren, damit sich sie und ihre Teams auf die wichtigen Aufgaben konzen-
trieren können. Termine koordinieren, Ressourcen planen, Telefon- und 
E-Mail-Anfragen von Patient:innen beantworten etc. – diese Aufgaben er-
ledigen digitale Helfer heute schnell, standardisiert und fehlerfrei.
Mit dem Doctolib-Kalender können Sie Termine und Prozesse in Ihrer Pra-
xis abbilden – auch bei komplexen Kalenderstrukturen. Besuchsgründe 
und Sprechzeiten werden individuell nach den Bedürfnissen Ihrer Praxis 
hinterlegt. Auch die Dauer sowie die Online-Buchbarkeit werden von Ih-
nen defi niert. Die Kontrolle über Ihren Kalender obliegt also Ihnen und 
Ihrem Team. 
Diese Funktionen tragen zu einer spürbaren Entlastung bei: 
• Patient:innen können über doctolib.de rund um die Uhr selbstständig 

Termine für sich oder auch für Angehörige buchen, verschieben oder 
absagen. Bereits 15 Mio. Patient:innen nutzen Doctolib. 

• Mit der Warteliste für Nachrücker werden Patient:innen automatisch 
informiert, wenn Termine für denselben Behandlungsgrund frei wer-
den. Sie können so nachrücken und Ihre Sprechzeiten werden lücken-
los ausgelastet.

• Über den Terminkalender werden automatisch Terminbestätigungen und -er-
innerungen an Patient:innen per E-Mail, SMS oder in der App versendet – 
deren Einwilligung vorausgesetzt. Auch Hinweise zur Behandlung oder not-
wendige Dokumente können mit Patient:innen geteilt werden.

• Mit dem digitalen Recall von Doctolib erinnern Sie Patient:innen auto-
matisch per SMS an die Terminvereinbarung, bspw. an die 01 oder Pro-
phylaxe. Ihr Team braucht also nicht mehr zum Hörer zu greifen oder 
den Recall per Post zu versenden. Ein mitgeschickter Link ermöglicht 
die direkte Online-Terminbuchung aus der Recall-Nachricht heraus.

Exklusiver Kongressrabatt:
Erhalten Sie als Neukund:in 50 Prozent Rabatt auf die ersten 3 Monate, 
wenn Sie auf dem Kongress ein Beratungsgespräch vereinbaren.
Weitere Informationen unter doctolib.info/uebersicht oder direkt am Kon-
gressstand. 

Doctolib GmbH
Mehringdamm 51
10961 Berlin
Tel.: +49 30 30806976
kontakt@doctolib.de
info.doctolib.de
Stand: B08

W&H Deutschland GmbH
Ludwigstraße 27
83435 Bad Reichenhall
www.wh.com
Stand: A11

 W&H hat im aktuellen GoodieBook Aktionen 
defi niert, die in ihren Umfängen sehr gut auf 
die jeweiligen Praxisausrichtungen zielen und 
die Kaufentscheidungen folglich ein Leichtes 
werden lassen. Schnell durch das neue Goodie-
Book geblättert – es berücksichtigt die Seg-
mente Restauration & Prothetik, Prophylaxe, 

Oralchirurgie & Implantologie sowie Sterilisa-
tion, Hygiene & Pfl ege.

Lara Wasserdampf-Sterilisator: 
der solide Praxisbegleiter
Gut für die Praxishygiene und noch besser für 
das Budget ist der Sterilisator Lara. Lara bietet 

bereits in der Standardversion den schnellsten 
Sterilisationszyklus ihres Segments einschließ-
lich zeitgemäßer Standarddokumentation. Das 
dazugehörige Activation Code System ist eine 
Upgrade-Funktion und sorgt auf Wunsch für 
noch mehr Schnelligkeit sowie eine erweiterte 
Dokumentation. Mehr als 1.100 Euro lassen sich 
im Rahmen der aktuellen GoodieBook Aktion 
einsparen.
Bleiben wir noch etwas im Segment Hygiene, 
denn hier gibt es eine weitere attraktive Entde-
ckung in Form der Lara XL zu machen. Der Ste-
rilisator trumpft mit einer Beladungsmenge von 
28 Litern und Platz für bis zu sechs Trays. Die 
große Schwester der (kleinen) Lara kann sich 
mit diesen Maßen mehr als sehen lassen und ist 
dank GoodieBook mit einem Preisvorteil von 
1.000 Euro zu haben.

All Time Favorites: 
für Allrounder & Spezialisten
Bewährte Lieblinge aus früheren Aktionen sind 
auch jetzt im Herbst wieder mit am Start. Da 
hätten wir die Aktion „2 zum halbem Preis“ bei 
den Instrumenten der Reihe Synea Fusion oder 
die sehr gut zugeschnittenen Proxeo-Pakete im 
Bereich Prophylaxe. 
Chirurgisch tätige Praxen fi nden im neuen 
GoodieBook alles, was im Groß- und Kleinpro-
duktesegment für eine Behandlung State of the 
Art benötigt wird. Insbesondere beim Kauf des 
Chirurgie-Cart-Systems lässt sich ordentlich 
einsparen: Das Paket – bestehend aus Implant-

med Plus, kabelloser Fußsteuerung, Piezomed 
Plus Modul, chirurgisches Winkelstück WS75 L 
sowie dem mobilen Gerätecart – bietet einen 
Preisvorteil von 1.700 Euro. 
Nutzen Sie die aktuellen Rabatte und verschö-
nern Sie sich den Herbst. Zum aktuellen Goodie-
Book geht es hier (www.wh.com/aktionen) ent-
lang.

Schöner shoppen im Herbst mit W&H
So facettenreich wie sich der Herbst alljährlich zeigt, so vielseitig kommt auch die neueste Ausgabe des GoodieBook daher. 

Von September bis Dezember bieten Rabatte und Angebotspakete in allen Sortimentsbereichen attraktives Shoppingvergnügen und ermöglichen Investitionen, 
die sich wortwörtlich auszahlen. 

zum GoodieBock
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SendoSeal MTA macht 
ihre Wurzelfüllungen 

dauerhaft dicht
 SendoSeal MTA basiert auf MTA 
(Mineral Trioxid Aggregat), dessen 
wissenschaftliche Evidenz im Hin-
blick auf endodontische Versorgun-
gen als sehr gut einzustufen ist. Der 
biokompatible Wurzelkanal-Sealer 
dient zur dauerhaften Obturation 
des Wurzelkanals bei allen ortho-
graden Wurzelfülltechniken.
Die speziellen Calcium-Anteile in der 
Rezeptur von SendoSeal MTA tragen 
zur Bildung von Hydroxylapatit in 
den Dentintubuli bei und garantie-
ren eine lang anhaltende Dichtigkeit 
der Wurzelfüllung. SendoSeal MTA 
ist dank seiner exzellenten physi-
kalischen Eigenschaften dauerhaft 
formstabil und schützt so den Wur-
zelkanal vor neuen Infektionen. 
Aufgrund des hohen pH-Wertes be-
sitzt SendoSeal MTA eine ausge-
zeichnete antibakterielle Wirkung, 

die den Heilungsprozess fördert 
und das Risiko von Sensitivierun-
gen und postoperativen Beschwer-
den minimiert.
Das gebrauchsfertige Wurzelfüllmate-
rial kann schnell und einfach ange-
wendet werden. SendoSeal MTA wird 
mit einer dünnen Kanüle direkt in 
den Wurzelkanal appliziert und här-
tet durch Absorption von Feuchtigkeit 
aus. Dabei erleichtert die ausgezeich-
nete Fließfähigkeit des MTA-Sealers 
das Füllen des gesamten Wurzelka-
nals. Wegen seiner hohen Röntgenopa-
zität ist SendoSeal MTA auf dem Rönt-
genbild gut erkennbar, wodurch die 
Beurteilung der endodontischen Ver-
sorgung wesentlich erleichtert wird.
Der Vertrieb von SendoSeal MTA er-
folgt in Deutschland exklusiv über die 
Kaniedenta Dentalmedizinische Er-
zeugnisse GmbH & Co. KG. 

Kaniedenta GmbH & Co. KG
Dentalmedizinische Erzeugnisse
Zum Haberland 36
32051 Herford
Tel.: +49 5221 3455-0
Fax: +49 5221 3455-11
info@kaniedenta.de
www.kaniedenta.de
Stand: D01

 Zeit und Sicherheit sind heute zwei 
wichtige Grundwerte für Zahnärzte, 
die einerseits die Verantwortung für 
die Gesundheit ihrer Patienten tra-
gen und andererseits gleichzeitig die 
Komplexität des Praxisalltags be-
wältigen müssen. 
Der japanische Dentalinstrumen-
tenhersteller NSK hat die neue Tur-
bine der Ti-Max Z-Serie Z990 genau 
um diese beiden grundlegenden Kri-
terien – Zeit und Sicherheit – herum 
entwickelt, um Zahnärzten sowie 
Patienten maximalen Komfort zu 
garantieren. Der wesentliche Fort-
schritt, den die neue Turbine dar-
stellt, basiert auf zwei technischen 
Innovationen: einer noch nie dage-
wesenen Leistung und der Quick-
Stop-Funktion. 

Beispiellose Durchzugskraft: 
bessere Leistung in kürzerer 
Zeit 
Dank der 44 Watt der Z990L-Version 
garantiert die Turbine eine optimale 
Leistung, die sich von allen anderen 
Turbineninstrumenten im Markt ab-
hebt und selbst bei extrem hartem 
Material eine eff ektive Schneidleis-
tung abliefert. Die Vorteile, die die 
Leistung der neuen Turbine bringt, 

liegen auf der Hand: Der Eingriff 
wird in kürzerer Zeit abgeschlos-
sen, wodurch Stress und Ermüdung 
für Behandler und Patient reduziert 
werden. 

Maximale Sicherheit dank 
Quick-Stop-Funktion 
Die Quick-Stop-Funktion ermöglicht 
ein Stoppen des Rotors in kürzester 
Zeit und verhindert so das Rücksau-
gen von kontaminierten Flüssigkei-
ten in den Instrumentenkopf, mit 
klarem Vorteil in Bezug auf Hy-
giene und Schutz vor Kreuzinfektio-
nen. Und nicht nur das: Dank der 
Quick-Stop-Funktion berührt der 
Bohrer keine Stelle im Mund, die er 
nicht berühren sollte, was das Ar-
beiten noch sicherer macht. 

Design und Verarbeitung 
unterstützen den Arbeits-
komfort 
Die innovativen Eigenschaften der 
neuen Turbinenserie vereinen sich 
im Design und in der Materialaus-
wahl, denen sich NSK mit Hingabe 
widmet, um ein äußerst komforta-
bles Arbeitserlebnis zu garantieren: 
Der um 100° abgewinkelte Kopf er-
möglicht einen leichteren Zugang 

zum Molarenbereich, während 
die DURAGRIP-Beschichtung den 
an sich schon leichten und lang-
lebigen Titankörper noch kratz-
fester und griffi  ger macht und 
so die Ermüdung der Hand 
während der Behandlung 
deutlich reduziert. 
Leistung, Sicherheit, Kom-
fort und Benutzerfreund-
lichkeit: Auch mit der 
neuen Ti-Max Z990 Tur-
bine, die auch mit Mini- 
Kopf erhält l ich ist , 
schafft NSK echten 
Mehrwert für die zahn-
ärztliche Praxis – stets 
auch mit dem Blick auf 
die Zufriedenheit der 
Patienten. 

NSK Europe GmbH
Tel.: +49 6196 77606-0
info@nsk-europe.de
www.nsk-europe.de
Stand: C42

Das Turbinenmodell ist mit Licht ausgestattet und für alle Kupplungssysteme aller 
in Europa relevanten Hersteller lieferbar. 

NSK Herbstangebote

zum Molarenbereich, während 
die DURAGRIP-Beschichtung den 
an sich schon leichten und lang-
lebigen Titankörper noch kratz-
fester und griffi  ger macht und 
so die Ermüdung der Hand 
während der Behandlung 

Leistung, Sicherheit, Kom-
fort und Benutzerfreund-
lichkeit: Auch mit der 
neuen Ti-Max Z990 Tur-
bine, die auch mit Mini- 
Kopf erhält l ich ist , 
schafft NSK echten 
Mehrwert für die zahn-
ärztliche Praxis – stets 
auch mit dem Blick auf 
die Zufriedenheit der 

NSK Europe GmbH
Tel.: +49 6196 77606-0
info@nsk-europe.de

Das Turbinenmodell ist mit Licht ausgestattet und für alle Kupplungssysteme aller 
in Europa relevanten Hersteller lieferbar. 

Leistung, kombiniert mit maximaler 
Sicherheit und Benutzerfreundlichkeit

Die neue NSK Ti-Max Z-Turbine.

„Pro� tieren Sie von den 
aktuellen Aktionspreisen.“ 
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Alles andere als einseitig - Das neue Standgerät von Dürr Dental 
ist ein echtes Multitalent in der Prophylaxe 

 Mit dem neuen MyLunos Duo® Kombigerät präsentiert Dürr 
Dental das neueste Mitglied der Produktfamilie des Lunos®

Prophylaxesystems. Das neue Standgerät ermöglicht eine um-
fassende Zahnreinigung mit nur einem Gerät, und das bei 
hochfl exibler und bedarfsgerechter Anwendung je nach Pa-
tientenfall. Die Einsatzbereiche sind besonders vielfältig. Sie 
reichen von der supra- und subgingivalen Konkrement- und 
Zahnsteinentfernung durch Ultraschall bis hin zur Entfer-
nung von Verfärbungen und Biofi lm mit dem Pulverstrahl.  

Während einer Prophylaxesitzung kann je nach Bedarf zwi-
schen supra- und subgingivaler Pulverstrahlanwendung 
über die Funktionen „Supra“ und „Perio“ umgestellt werden. 
Hierfür stehen zwei verschiedene Düsen zur Verfügung, die 
sich jeweils um 360° drehen lassen. Dies ermöglicht einen 
leichteren Zugang zu schwer erreichbaren Stellen im Patien-

tenmund. Die beiden Düsen lassen sich schnell und leicht wäh-
rend der Behandlung austauschen. 
Durch die zwei Pulverkammern kann schnell und bei Bedarf 
ein Pulverwechsel während der Behandlung stattfi nden, ohne 
das Gerät ausschalten oder die Pulverkammern entnehmen zu 
müssen. Das Wasser wird auf eine angenehme Temperatur er-
wärmt, ein stetiger Dauerluftstrom im Pulverstrahl-Handstück 
schützt vor Verblockung. 
Der zweite Funktionsbereich widmet sich der Ultraschall-
anwendung. Das schlanke und leichte Scaler-Handstück lässt 
sich ergonomisch und ermüdungsarm bedienen. 

DÜRR DENTAL SE
Höp� gheimer Straße 17
74321 Bietigheim-Bissingen
Tel.: +49 7142 705-0
info@duerrdental.com
www.duerrdental.com
Stand: C20

Z-Cut – der Schleifer 
für alle Hochleistungskeramiken

NTI-Kahla GmbH
Tel.: +49 36424 573-0
Fax: +49 36424 573-29
verkauf@nti.de
www.nti.de
Stand: C23

Hochleistungskeramiken wie Zirkon-
oxid, Lithiumdisilikat, Aluminiumoxid 
und deren Konglomerate stellen hohe An-

forderungen an die Bearbei-
tungsinstrumente. Durch die 
extreme Härte der Materialien 
verschleißen die üblichen Dia-
mantschleifi nstrumente sehr 
schnell. Kontamination durch 
schwarze Striche sind die 
Folge. Um die Leistungsfähig-
keit der Schleifer zu erhöhen, 
wurden in intensiven For-
schungen die Z-Cut Instru-
mente entwickelt. 
In Zusammenarbeit mit aus-
gewählten Lieferanten wur-
den unterschiedliche, neue 
Nickelsorten getestet. Die 
Auswahl fi el auf eine beson-
ders harte Nickelbindung. 
Diese verhindert das Heraus-
brechen der Diamantkörnung 
aus dem Instrument. Das aus-
gewählte Diamantkorn mit ei-
ner hohen Stabilität verlän-
gert die Lebensdauer der 
Schleifkörper. Die Instru-
mente sind sowohl mit Hand-
stück- als auch mit FG-Schaft 
erhältlich. Das erlaubt den un-
eingeschränkten Einsatz in 
Praxis und Labor. Die Aus-

wahl der Formen wurde für alle notwendigen Gestal-
tungsaufgaben im Bereich der Kronen- und Brücken-
arbeiten abgestimmt.  
Somit lassen sich mit dem Z-Cut die Formgebung kera-
mischer Abutments, die Entfernung von intra oralen 
Frühkontakten und alle Korrekturen in Praxis und 
Labor sicher durchführen. 
Die sinnvolle Ergänzung zu dem Z-Cut bieten die Po-
liersysteme der NTI-Kahla GmbH. Mit ihnen kann eine 
Oberfl äche mit einer Rautiefe von Ra 0,08 ± 0,03 µm 
erreicht werden. Dies entspricht der Rautiefe nach ei-
nem Glanzbrand von Feldspat. 
Besuchen Sie NTI am Stand C23

für alle Hochleistungskeramiken

oxid, Lithiumdisilikat, Aluminiumoxid 
und deren Konglomerate stellen hohe An-



DEMO-TERMIN

Jetzt kostenlosen

vereinbaren!

Erfahre mehr

Entdecken Sie die ökologische Lösung für eine 

medizinische Zahnaufhellung auch für Ihre Praxis!

0521 - 80 16 800

Das umweltfreundliche und vegane 33%-ige Wasserstoffperoxidgel 

von NATURAL+ ist mit natürlichen Mineralien angereichert. Kalzium, 

Natriumfl uorid und Mineralien aus dem Toten Meer haben 

schmerzlindernde und zahnschützende Eigenschaften. 

Empfi ndlichkeiten und einer Demineralisierung der Zähne werden 

entgegengewirkt.

Besuchen Sie uns in der Halle 5.0, Stand A60
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 So manche KaVo Behandlungseinheit ist schon seit Jahrzehnten im Einsatz – der 
Wechsel auf eine neue Generation ist im Rahmen der KaVo Austauschaktion jetzt be-
sonders sinnvoll: Neben den attraktiven wirtschaftlichen Vorteilen können durch den 
Umstieg auf eine neue KaVo Behandlungseinheit teure Ausfallzeiten vermieden wer-
den. Auch die Ersatzteilversorgung für überholte KaVo Baureihen, die teilweise schon 
über 30 Jahre im Einsatz sind, kann nicht mehr zu 100 Prozent gewährleistet werden.
Aus diesem Grund hat KaVo die KaVo-Behandlungseinheiten-Austauschaktion ins 
Leben gerufen, bei der Sie Ihre Alteinheit eintauschen können und ein tolles Angebot 
für eine neue KaVo Behandlungseinheit erhalten. 

KaVo Dental GmbH
Bismarckring 39
88400 Biberach an der Riß
www.kavo.com
Stand: A10

Ab in die Neuzeit!
Jetzt von den Aktionsvorteilen der 
KaVo Austauschaktion pro� tieren.

� äsh - das professionelle lichtunterstützte 
Bleachingsystem mit Konzept. 

100 % Made in Germany.

Weil es wirkt: In nur einer Sitzung beste Ergebnisse. Durch die Wirk-
stoff kombination von Wasserstoff peroxid, Chlorophyll und Lichtaktivie-
rung werden die Zähne signifi kant aufgehellt und der Zahnschmelz 
nicht angegriff en.

Weil Know-how drinsteckt: Hinter fl äsh steckt mehr als 25 Jahre 
Erfahrung in der professionellen Zahnaufhellung.

Weil es hochwertig ist: fl äsh ist zu 100 % Made in Germany, 100 % 
vegan und 100 % tierversuchsfrei.

Weil es konsequent lieferbar ist: Durch die Herstellung in Deutsch-
land werden Lieferengpässe umgangen und Nachschub-Material ist je-
derzeit verfügbar.

Weil der Service unschlagbar ist: Unser Kundenservice beantwortet 
kompetent Ihre Fragen rund um die professionelle Zahnaufhellung mit 
fl äsh – nahbar und erreichbar. 

bluedenta
Eckernförder Straße 55
24398 Karby
Tel.: +49 4644 9589031
info@bluedenta.de
www.bluedenta.de
Stand: B31
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ACTEON Germany GmbH
Tel.: +49 211 169800-0
www.acteongroup.com
Stand: A08

 Mit seinem Prophylaxe-Workfl ow bietet ACTEON® Zahnärzten weltweit 
nicht nur eine umfangreiche Komplettlösung, sondern ein umfassendes 

Produktkonzept, das auch weitergehende Aspekte wie eine ver-
besserte Patientenkommunikation und Com pliance berücksichtigt. 
So leistet die neueste Generation der Newtron-Ultraschallgenera-
toren neben einer schnellen und sicheren Iden tifi kation auch eine 

präzise und schmerzfreie Beseitigung von Plaque und 
Zahnstein. 

ACTEONs Handinstrumentenserie BLISS ergänzt die 
Behandlung mit dem Ultraschall optimal. Besonders 

leicht und griffi  g, reduzieren die Instrumente Hand-
ermüdung und beugen berufsbedingten Gesund-

heitsproblemen vor. Anschließend kommt der 
All-in-one-Airpolisher AIR-N-GO® easy zum 
Einsatz, besonders komfortabel bei der su-
pra- und subgingivalen Behandlung von 
Parodontalerkrankungen. Die vielfältig 
einsetzbare Full HD Intraoralkamera C50 
rundet das Gesamtkonzept ab – zur 
 Visualisierung von Mundhygienedefi ziten 
im Vorfeld der Behandlung oder zur Nach-

kontrolle. 

Prophylaxe-Work� ow: 
Mehr als eine Komplettlösung

ACTEON
Tel.: +49 211 169800-0
www.acteongroup.com
Stand: A08

 Mit seinem Prophylaxe-Workfl ow bietet ACTEON
nicht nur eine umfangreiche Komplettlösung, sondern ein umfassendes 

Produktkonzept, das auch weitergehende Aspekte wie eine ver-
besserte Patientenkommunikation und Com pliance berücksichtigt. 
So leistet die neueste Generation der Newtron-Ultraschallgenera-
toren neben einer schnellen und sicheren Iden tifi kation auch eine 

präzise und schmerzfreie Beseitigung von Plaque und 
Zahnstein. 

ACTEONs Handinstrumentenserie BLISS ergänzt die 
Behandlung mit dem Ultraschall optimal. Besonders 

leicht und griffi  g, reduzieren die Instrumente Hand-
ermüdung und beugen berufsbedingten Gesund-

heitsproblemen vor. Anschließend kommt der 

Prophylaxe-Work� ow: 
Mehr als eine Komplettlösung

zum Angebotsheft

Alle Produkte aus diesem Prophylaxe- 
Workfl ow gibts im aktuellen Angebots-
heft von ACTEON. Jetzt einscannen & 
Angebote entdecken!

 Die DENTAL ADVISOR Awards sind eine der angese-
hensten Auszeichnungen für Qualitätsprodukte und -aus-
rüstungen. Zu den Preisträgern des Jahres 2023 in der 
Rubrik „Präparation“ gehört CALAJECT™, die computer-
assistierte Lokalanästhesie, mittels derer das Anästhe-
tikum mit sanfter und gleichmäßiger Geschwindigkeit 
druckfrei eingebracht werden kann. CALAJECT™ ist 
für alle Injektionstechniken einsetzbar und bietet drei 
Einstellungen für die Infi ltrations-, Leitungs- und intra-
ligamentäre (sowie palatinale) Anästhesie.
CALAJECT™ wurde von sechs Beratern beurteilt und 
insgesamt 153 Mal angewendet. Positiv beurteilten 
diese die Ergonomie des Geräts mit einer geringen Stell-
fl äche, die guten visuellen Anzeigen und akustischen 
Signale, den kontrollier baren Fluss des Lokalanäs-
thetikums und die automatisierte Aspiration. 
Zudem gefi elen das vibrationsfreie, taktile Handstück, 
die benutzerfreundliche Touch-Steuerung, die Anzeige 
des aktuellen Injektionsdrucks und die akustischen 
Signale zur Anzeige der Anästhesiefl ussrate sowie das 
automatische Abschalten, falls der Widerstand im Ge-
webe zu hoch wird. Weiter wurde positiv bewertet, dass 
kein Einwegmaterial wie Schlauch und Handstück pro 
Injektion benötigt wird.
Die vollständige Bewertung fi nden Sie hier: https://
www.dentaladvisor.com/evaluations/calaject/
CALAJECT™ unterstützt den zahnärztlichen Behand-
lungsalltag in mehrfacher Hinsicht: Es bietet Patienten 
eine sanfte und schmerzfreie In jektion, ermöglicht Be-
handlern eine entspanntere Arbeitssituation und för-
dert so das Vertrauen zwischen Zahnarzt und Patient. 
Grund hierfür ist die intelligente und sanfte Verabrei-
chung von Lokalanästhetika. Ein zu Beginn langsamer 
Fluss verhindert den Schmerz, der entsteht, wenn ein 

Depot zu schnell gelegt wird. Selbst pala-
tinale Injektionen können vorgenommen 
werden, ohne dass der Patient Unbeha-
gen oder Schmerz empfi ndet. Der Griff  
um das Handstück verbessert die Takti-
lität und sorgt dafür, dass der Behandler 
während der Injektion in einer ent-
spannten und ergonomischen Haltung 
arbeiten kann. Es sind keine Finger-
kräfte nötig, sodass eine Belastung von 
Muskeln und Gelenken vermieden 
wird. Durch die Möglichkeit einer gu-
ten Fingerstütze kann die Kanüle wäh-
rend der Injektion vollkommen still an 
einer Stelle gehalten werden. Das In-
strument eignet sich für alle odontolo-
gischen Lokalbetäubungen, da das Sys-
tem Programm einstellungen sowohl 
für die intraligamentäre (PDLA) und 
die Infi ltrationsanästhesie als auch für die Leitungsanäs-
thesie hat. Der computergesteuerte Fluss in allen drei 
Programmen ermöglicht das leichte Legen einer 
schmerzfreien Betäubung – selbst palati-
nal. Zusätzliche kostenaufwendige 
Verbrauchs stoff e sind nicht vonnöten. 
Es werden Standard-Dentalkanülen 
und -Zylinderampullen verwendet. 
Die Kontrolleinheit wird über einen 
hygienischen Touchscreen mit einer 
einfachen Programmwahl gesteuert. 
Das Gerät lässt sich mit einem Fuß-
schalter bedienen, der im Liefer-
umfang enthalten ist. 

RØNVIG Dental Mfg. A/S, Dänemark
Vertrieb Deutschland
Tel.: +49 171 7717937
www.ronvig.com 
www.calaject.de
Stand: C44

Schmerzfreie Betäubung durch 
computerassistierte Injektionen
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 Das breiteste Produktprogramm innovativer Lupenbrillen, 40 
Jahre Erfahrung, Anpassung durch Augenoptik-Experten und 
dazu der beste Service. Bajohr OPTECmed versorgt über den bun-
desweiten Außendienst täglich Ärzte, Zahnärzte und Chirurgen 
in Praxen und Kliniken oder passt Lupenbrillen in den eigenen 
Shops direkt an. Jede Brille ist eine Maßanfertigung auch unter 
Berücksichtigung ergonomischer Herausforderungen. Zudem 
wird eine ggf. erforderliche Sehschärfenkorrektur im System 
und Trägerglas vorgenommen. BaLUPO-Lupenbrillen zeichnen 
sich nicht nur durch ein Top-Design, sondern auch durch höchste 
Funktionalität aus. Die begleitenden BaLEDO-Lichtsysteme ge-
währleisten eine hervorragende Ausleuchtung. Die Verträglich-
keitsgarantie sichert eine optimale Kombination aus einer be-
darfsgerechten Vergrößerung im richtigen Arbeitsabstand ab. 
Mit dem BaSERVO-Paket bietet das Unternehmen neben einer 
Qualitätsgarantie überdurchschnittliche Dienst- und Versiche-
rungsleistungen. Das Zahlungssystem BaPAY24 macht den Er-
werb aller Lupenbrillen leicht und erschwinglich: 0 % Zinsen, 
keine An- oder Restzahlung, sondern einfach nur 24 kleine Be-
träge. Bajohr ist seit Jahrzehnten der Distributionspartner in 
Deutschland für ZEISS Meditec im Bereich der Lupenbrillen und 
Lichtsysteme. Informieren Sie sich über www.lupenbrille.de, ver-
einbaren Sie einen Termin oder lassen Sie sich digital beraten. 

Bajohr OPTECmed GmbH
Hansestraße 6
37574 Einbeck
Tel.: +49 5561 3199990
Fax: +49 5561 3199998
info@lupenbrille.de
Stand: B51

 Dampsoft hat mit dem DS4 einen großen Schritt in die Zukunft der 
Praxisverwaltung gesetzt. Kommen Sie mit und erleben Sie fl exible und 
smarte Funktionen, die das Praxismanagement erleichtern!

Was DS4-Kunden überzeugt
1. Das DS4 funktioniert mit allen Betriebssystemen und Endgeräten – 

webbasiert und von jedem Ort.
2. Das Dashboard im DS4 kann individuell gestaltet werden. So können 

relevante Funktionen schnell aufgerufen werden.
3. Strukturierte Workfl ows, automatisierte Leistungseingaben und eine 

intelligente Therapieplanung sorgen für eine effi  ziente Organisation.

Mit dem DS4 hat Dampsoft eine Lösung geschaff en, die sich vor allem für 
Praxisgründer und alle, die in der Verwaltung auf übersichtliche Work-
fl ows und papierlose Prozesse setzen wollen, eignet.

Ist das DS4 etwas für Ihre Praxis? Machen Sie den Live-Check und über-
zeugen Sie sich selbst! Besuchen Sie uns am Stand B06!

Über Dampsoft – Partner für Ihr Praxismanagement
Mehr als 12.500 Kunden vertrauen auf unsere Lösungen für das digitale 
Praxismanagement: von der Anamnese und Aufklärung mit der Athena- 
App bis zur Verwaltung und Abrechnung mit dem marktführenden 
DS-Win oder der brandneuen Praxissoftware DS4. Wir halten Zahnärzten 
und ihren Teams den Rücken frei und schenken ihnen wertvolle Zeit für 
das Wichtigste: Ihre Patienten! 

Mehr erfahren über unsere Messeangebote: www.dampsoft.de/messe

Bereit für die Zukunft der Praxisverwaltung?

DAMPSOFT GmbH
Vogelsang 1
24351 Damp
Tel.: +49 4352 9171-16
vertrieb@dampsoft.de
www.dampsoft.de
Stand: B06

Bajohr OPTECmed – Lupenbrillen und Lichtsysteme 
vom Spezialisten. SEE BIG. 

Galilei, Kepler, Ergo, Kamera, LED – für Pro� s von Pro� s.

© Halfpoint – stock.adobe.com
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Implantologie und Allgemeine Zahnheilkunde 
im Dezember in Baden-Baden

Ein vielfältiges Programm mit hochkarätigen Vorträgen erwartet die Teilnehmer beim diesjährigen 
Badischen Forum für Innovative Zahnmedizin. Komplett neu im Programm ist der in Baden-Baden erstmals 

statt� ndende Themenblock „Schmerzfreie Zahnmedizin“.

 Am 8. und 9. Dezember 2023 fi ndet im Kongresshaus Ba-
den-Baden zum dreizehnten Mal das Badische Forum für 
Innovative Zahnmedizin statt. Unter der wissenschaftlichen 
Leitung von Dr. Georg Bach/Freiburg im Breisgau werden re-
nommierte Referenten von Universitäten und aus der Praxis 
die derzeit aktuellen Fragestellungen rund um die Implantolo-
gie und Zahnerhaltung darstellen und mit den Teilnehmern dis-
kutieren. Komplett neu im Programm ist der in Baden-Baden 
erstmals stattfi ndende Themenblock „Schmerzfreie Zahnmedi-
zin“ unter der Leitung von Prof. Dr. Dr. Peer Kämmerer, MA/
Mainz. Er sowie Dr. Diana Heimes/Mainz sind Buchautoren zum 

Thema und ausgewiesene Experten auf diesem Gebiet.    
Im implantologischen Programmteil geht es neben 

den traditionellen Themen wie Knochen- und 
Geweberegeneration oder Sofortim-

plantation z. B. auch um die 
Bedeutung der Leit-

linien für den 

Praxisalltag sowie verschiedene Aspekte des Risiko- und Kom-
plikationsmanagements. Beim Programmteil „Zahnerhalt“ reicht 
die Bandbreite von allgemeinmedizinischen Risikofaktoren 
und ihre Bedeutung für die Zahnmedizin bis hin zur dentalen 
Traumatologie. Alle Themen werden wie gewohnt sowohl im 
Hinblick auf die wissenschaftlichen Grundlagen als auch hin-
sichtlich ihrer Relevanz für den Praxisalltag beleuchtet. Die be-
gleitenden Seminare Hygiene und QM runden das Angebot in 
Richtung Teamprogramm ab, und somit dürfte auch diesmal 
wieder für jeden etwas dabei sein. 
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BADEN-BADEN

BADISCH ES

FORUM FÜR INNOVATIVE 

ZAHNMEDIZIN

NEU!SCHMERZ-THERAPIE
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OEMUS MEDIA AG
Holbeinstraße 29
04229 Leipzig
Tel.: +49 341 48474-308
Fax: +49 341 48474-290
event@oemus-media.de
www.oemus.com
www.badisches-forum.de 
Stand: B04

 Das NATURAL+ Gel basiert auf ökologisch geprüften 33%igen Wasser-
stoff peroxid und ist mit Mineralien aus dem Toten Meer, Kalzium und 
Fluorid angereichert. Die stabilisierte Formel des Gels ermöglicht eine 
langsame und progressive Freisetzung der Sauerstoff -Ionen, wodurch die 
Wirksamkeit des Gels über den gesamten Bleachingvorgang erhalten 
bleibt. Ein erneutes Auftragen des Gels ist nicht erforderlich. Der neu-
trale pH-Wert sowie die Zugabe von Mineralien sind schonend für 
Dentin und Zahnschmelz und wirken Zahnempfi ndlichkeiten ent-
gegen.
Die NATURAL+ LED-Lampe ist an einem ergonomischen Kopf-
hörer angebracht, wodurch der Patient mehr Bewegungsfreiheit 
gegenüber Standlampen hat. Während des Bleachingvorgangs 
kann zudem Musik via Bluetooth über die Kopfhörer abgespielt 
werden. Die Natural+ LED-Lampe verwendet als einzige Blea-
chinglampe zwei LED-Lichtquellen: blaues und rotes LED Licht. Die 
blauen LEDs wirken als Katalysator für das Bleachinggel. Die roten 
LEDs schützen das Zahnfl eisch, reduzieren Sensibilitäten und fördern die 
Aufnahme der Mineralien und Flouride.
Das NATURAL+ Gel ist bereits MDR-zertifi ziert und wird auch unter der neuen 
Richtline ab 2024 als Medizinprodukt allen Kunden und Interessenten wie gewohnt 
zur Verfügung stehen. 

Medizinische Zahnaufhellung, 
ökologisch und ef� zient

Seit über 12 Jahren schenkt das Zahnaufhellungssystem von 
NATURAL+ Patienten weltweit ein strahlend weißes Lächeln.

bisico
Johanneswerkstraße 3
33611 Bielefeld 
Tel.: +49 521 8016800
info@bisico.de
www.bisico.de
Stand: A60

zur Website
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schmerzarm und komfortabel!

www.calaject.de

Hergestellt in Dänemark von:

• Das Handstück verbessert die Taktilität und sorgt dafür, dass Sie in
einer entspannten und ergonomischen Haltung arbeiten können. 

• Drei Injektionseinstellungen: Infiltrations-, Leitungs-  
und intraligamentäre Anästhesie.

• Einfach und kostengünstig in der Anwendung – keine 

• Für mehr Information: www.calaject.de
Mehrkosten für zusätzliche Einweg-Verbrauchsmaterialien.

Infokontakt:
Tel. 0 171 7717937, kurtgoldstein@me.com/

CALAJECT™ hilft schmerzarm zu injizieren. Das Geheimnis ist ein 
intelligentes und sanftes Verabreichen von Lokalanästhetika.

Sogar palatinale Injektionen können so ausgeführt werden, dass der
Patient es nur gering spürt.

Halle 5
Stand C44

Am 1. und 2. Dezember 2023 fi ndet im Dorint Hotel Pallas 
unter der wissenschaftlichen Leitung von Prof. Dr. Dr. Knut A. 
Grötz zum achten Mal das Wiesbadener Forum für Innovative 
Implantologie statt. Im Fokus stehen erneut die aktuellsten 
Trends in der Implantologie. 
Die Veranstaltung hat sich nicht nur wegen ihres interdiszipli-
nären Ansatzes einen Namen gemacht, sondern speziell auch 
wegen des Bemühens, immer wieder neue Themen und Refe-
renten für das Podium zu gewinnen. Das ist auch diesmal ge-
lungen. Die Referentenliste liest sich in weiten Teilen wie das 
Whó s who der modernen Implantologie und Parodontologie. 
Neben einem wissenschaftlichen Update geht es Beteiligten 
vor allem auch immer um Anregungen, Tipps und Empfehlun-
gen für den Praxisalltag. Die Bandbreite der Themen reicht 

diesmal von der Knochen- und Weichgewebsregeneration über 
die Verwendung von Blutkonzentraten in der Regenerativen 
Zahnmedizin bis hin zur interdisziplinären Betrachtung der 
Ursachen und Auswirkungen von Parodontitis und Periimplan-
titis. Alles in allem also erneut ein sehr vielschichtiges und 
wissenschaftlich außerordentlich fundiertes Vortragspro-
gramm. Ein begleitendes Angebot mit Seminaren sowie Kursen 
für das Praxisteam zu den Themen Implantatchirurgie, Hygi-
ene, Dokumentation sowie QM rundet das Programm darüber 
hinaus ab. Komplett neu im Programm und besondere High-
lights sind die Kurse „Gewinnung und Herstellung von autolo-
gen Blutkonzentraten“ mit Prof. Dr. Dr. Dr. Shahram Ghanaati 
sowie „Weichgewebsmanagement“ – ein Hands-on-Kurs am 
Tierpräparat mit Dr. Theodor Thiele, M.Sc. M.Sc./Berlin. 

OEMUS MEDIA AG
Holbeinstraße 29
04229 Leipzig
Tel.: +49 341 48474-308
Fax: +49 341 48474-290
event@oemus-media.de
www.oemus.com
www.wiesbadener-forum.info 
Stand: B04
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NEUEKURSE

Wiesbadener Forum für Innovative 
Implantologie 2023 hochkarätig besetzt

Top-Referentinnen und -Referenten sowie ein erstklassiges Seminar- und Vortragsprogramm erwartetet alle 
Teilnehmenden beim diesjährigen Forum für Innovative Implantologie in Wiesbaden.

  Dentale
Schreibtalente

           gesucht!
Schreibtalente

           gesucht!           gesucht!           gesucht!           gesucht!           gesucht!           gesucht!           gesucht!

Sie können schreiben?
Kontaktieren Sie uns.

Holbeinstraße 29 · 04229 Leipzig · Deutschland
Tel.: +49 341 48474-0 · info@oemus-media.de

© svetsazi – 
stock.adobe.com



Berner Straße 18 · 60437 Frankfurt am Main
Tel. +49 (0) 69 50 68 78-0 · Fax +49 (0) 69 50 68 78-20
E-Mail: info@takara-belmont.de
Internet: www.belmontdental.de

Partner von:

Entwickelt für eine 

perfekte Hygiene

Instrumenten-

Reinigungssystem

Abnehmbare Griffe 

und Abdeckung

Saugschlauch-

Reinigungssystem Autoklavierbare

Köchereinsätze

TAKARA  C OMPANY E UROPE GMBH

Halle: 5.0

Stand: D48



#whdentalwerk

video.wh.com

W&H Deutschland GmbH

wh.com

oralen Chirurgie

Piezochirurgie für Implantmed

- jetzt als einfaches Add-on.

Moderne Piezochirurgie für Ihr Implantmed. 

 Halle 5.0,Stand Nr. A11



KANIEDENTA GOES GREEN 

Die voll viruziden Kanizid AF GREEN Maxi-Wipes bestehen zu 
100 % aus biologisch abbaubaren, reißfesten Zellulosefasern. 
Neben der optimalen Abgabe der Wirkstoff e auf die zu desinfi -
zierenden Flächen wird durch die Naturfaser eine besonders 
hohe Schmutzaufnahme gewährleistet. Aus diesem Grund besit-
zen die vorgetränkten Kanizid AF GREEN Maxi-Wipes im prak-
tischen Folienbeutel ausgezeichnete Reinigungs- und Desinfek-
tionseigenschaften. Für mehr Nachhaltigkeit in Ihrer Praxis!

KANIEDENTA.DE Stand: D01

NATÜRLICHE PROPHYLAXE AUF DER FACHDENTAL 
ENTDECKEN

Der Trend ist nicht aufzuhal-
ten: natürliche Mundgesund-
heitsprodukte. Menschen möch-
ten nicht nur schnell gesunden, 
sondern dies auch mit pfl anz-
licher und verträglicher Medi-
zin – speziell bei der Hygiene 
im Mund. Diesen Anspruch 
greift lege artis mit der natür-
lichen Prophylaxe-Serie auf, 
mit Medizin- und Kosmetika- 
Spezialitäten rund um die 
Zahn- sowie Mundgesundheit, 

die auch für Risikopatienten mit geschwächtem Allgemeinzu-
stand konzipiert sind. Besuchen Sie uns am Stand und erleben 
Sie die innovative Prophylaxe von lege artis.

LEGEARTIS.DE Stand: A22

MEHR ZEIT FÜRS WESENTLICHE MIT DOCTOLIB

In Zeiten des Fachkräfte-
mangels wollen viele Pra-
xen aufwendige und vor al-
lem manuelle Prozesse in 
der Praxisorganisation re-

duzieren, damit sie sich und ihre Teams auf die wichtigen Auf-
gaben konzentrieren können. Termine koordinieren, Ressourcen 
planen, Telefon- und E-Mail-Anfragen von Patienten be antworten 
etc. – diese Aufgaben erledigen digitale Helfer heute schnell, 
standardisiert und fehlerfrei. Wir zeigen es Ihnen!

DOCTOLIB.DE Stand: B08

PROFITIEREN SIE VON DEN AKTUELLEN 
AKTIONSPREISEN

Der japanische Dentalinstrumentenhersteller NSK hat 
die neue Turbine der Ti-Max Z-Serie Z990 um die bei-
den grundlegenden Kriterien – Zeit und Sicherheit – 
herum entwickelt, um Zahnärzten sowie Patienten 
maximalen Komfort zu garantieren. Der wesent-
liche Fortschritt, basiert auf zwei technischen Inno-
vationen: einer noch nie dagewesenen Leistung und 
der Quick-Stop-Funktion. Lassen Sie sich überra-
schen!

NSK-EUROPE.DE Stand: C42

EIN ECHTES MULTITALENT IN DER PROPHYLAXE

Mit dem MyLunos Duo®

Kombigerät präsentiert 
Dürr Dental ein neues 
Standgerät, das eine 
umfassende Zahnrei-
nigung mit nur einem 
Gerät ermöglicht, hoch-
fl exibel und bedarfsge-
recht, je nach Patienten-
fall. Die Einsatzbereiche 
reichen von der supra- und 
subgingivalen Konkrement- 
und Zahnsteinentfernung 
durch Ultraschall bis hin 
zur Entfernung von Verfärbungen und Biofi lm mit dem Pulver-
strahl.

DUERRDENTAL.COM Stand: C20

INFORMIEREN UND PROFITIEREN

Besuchen Sie uns am Stand 
der DENTALZEITUNG auf den 
infotagen dental Frankfurt 
2023 und sichern Sie sich Ihr 
persönliches Exemplar der ak-
tuellen Ausgabe! Hier können 
Sie den kostenlosen News-
letter der DENTALZEITUNG 
abonnieren, der Sie vorab über 
die Themen der aktuellen Aus-
gabe informiert.

DENTALZEITUNG.COM Stand: B04

Die Inhalte der DENTALZEITUNG direkt in 
Ihr Postfach. Einfach scannen, anmelden 
und lesen!

Der japanische Dentalinstrumentenhersteller NSK hat 
die neue Turbine der Ti-Max Z-Serie Z990 um die bei-
den grundlegenden Kriterien – Zeit und Sicherheit – 
herum entwickelt, um Zahnärzten sowie Patienten 
maximalen Komfort zu garantieren. Der wesent-
liche Fortschritt, basiert auf zwei technischen Inno-

DZ

Tipps und Hallenplan
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Natürliche Prophylaxe-Produkte von lege artisNatürliche Prophylaxe-Produkte von lege artisNatürliche Prophylaxe-Produkte von lege artis

VERTRÄGLICH 

& VEGAN *

Zur Vorbeugung von Gingivitis, Parodontitis, Periimplantitis & Mundschleimhautentzündungen

Auch für Risikopatienten mit geschwächtem Allgemeinzustand geeignet:
  z. B. geriatrische Patienten, Diabetiker, Krebspatienten, Raucher, Rheumatiker, Schwangere

Für die Praxis und zu Hause* Pfl anzliche Inhaltsstoff e auf veganer Basis
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www.calaject.de… schmerzfrei und bequem injizieren!

ANZEIGE
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Firma	 Stand-Nr.

A
A. Schweickhardt GmbH & Co. KG	 B21

ACTEON	 A08

acurata GmbH & Co. KGaA	 C12

Alarm4you	 A51

Amann Girrbach	 A03

American Dental System	 D71

Anton Gerl GmbH	 A70

APO Bank 	 D61

Asgard-Verlag Dr. Werner Hippe	 A27

B
Bajohr OPTECmed� B51

Baldus� D11

BDIZ EDI e.V.	 E24

Belmont	 D48

bisico� A60

BlancOne	 B03

bluedenta	 B31

BPR Swiss	 A68

Bungarten GmbH	 D16

C
Carl Martin	 A29

Champions-Implants	 A21

Chemische Fabrik Dr. Weigert	 A43

Consido	 A52

Crocodile Health	 A53

Curaden Germany	 B37

D
DAISY Akademie + Verlag GmbH� D09

DAMPSOFT GmbH	 B06

DCI Lupenbrille	 A60

Firma	 Stand-Nr.

Dension	 A66

dental bauer 	 B12

Dental Direkt 	 A31

dental EGGERT GmbH 	 A32

Dental-Contact	 C04

DENTALZEITUNG � B04

Deutsche Bank AG	 D43

DIRECTA AB	 E31

Doctolib 	 B08

Dr. Flex� A40

DT&SHOP	 D40

Dürr Dental 	 C20

Dynamostol ApS	 A07

DZR� A04

E
EMS� B61

EVIDENT	 B41

ExamVision ApS	 C21

F
F1-Dentalsysteme Deutschland GmbH	 B02

Frank Meyer Dental 3B GmbH	 A06

G
Garrison Dental Solutions	 C05

H
Harvard Dental International GmbH	 C46

Heka Dental A/S	 C50

Helmut Zepf Medizintechnik	 B01

Henry Schein 	 B38/B40

HORICO	 D34

Hu-Friedy	 C02

Firma	 Stand-Nr.

Humanchemie	 D52

I
I-DENT & RØNVIG	 C44

Ivoclar Vivadent	 B20

K
Kaniedenta 	 D01

Kassenzahnärztliche Vereinigung  

Hessen� A44

KaVo Dental� A10

Klapperzähnchen	 D38

Klöss Dental	 E18

Komet Dental	 B25

Kreussler Pharma	 A33

L
lege artis  

Pharma GmbH + Co. KG 	 A22

LinuDent –  

PHARMATECHNIK GmbH & Co. KG	 B30

Loran s. r. l.	 B43

M
MANI MEDICAL  

GERMANY GmbH� B27

Mayer GmbH 	 D20

MCC CareCapital GmbH	 C31

mds Medical & Dental Service GmbH� A45

Med Makler GmbH	 A54

medentis medical GmbH	 A28

Medical College	 A25

MELAG� B44

minilu� E36

Firma	 Stand-Nr.

N
nature Implants	 A20

Neoss� B35

NSK � C42

NTI-Kahla	 C23

O
OEMUS MEDIA AG� B04

Optidental	 B43

Oral-B� E20

orangedental	 B46

Organical CAD/CAM	 A47

P
PVS dental GmbH � A26

R
Reitel Feinwerktechnik GmbH� B33

S
S&F Süddeutsche Factoring  

GmbH & Co. KG	 B30

SDI Germany GmbH 	 D45

Smile Line Europe GmbH	 A55

SPEIKO� D50

SSP Politool GmbH & Co. KG	 A41

starMed GmbH & Co. KG	 D03

Stoma / Storz am Mark	 B29

Sunstar 	 C01

synMedico	 D30

T
TePe D-A-CH GmbH	 B07

Tuttnauer Europe B.V.	 D32

Firma	 Stand-Nr.

TV-Wartezimmer® Gesellschaft für  

moderne Kommunikation	 C41

U
ULTRADENT Dental-Medizinische  

Geräte GmbH & Co. KG	 C14

USTOMED	 A57

V
Valitech GmbH & Co. KG	 A42

VisionmaxX GmbH 	 B12

W
W&H Deutschland GmbH� A11

Wassermann Dental-Maschinen GmbH	 C33

Wawibox	 D54

Z
Zahnidee – MV24 GmbH & Co. KG	 E35

Stand: 26.10.2023
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T H E  L E A D E R  I N  M A T R I X  S Y S T E M S

Tel.: +49 2451 971 409  •  Fax +49 2451 971 410 • info@garrisondental.net  • www.garrisondental.com

© 2023 Garrison Dental Solutions, LLC
ADGM1123 FRA

*Bei Nichtgefallen senden Sie das Set einfach über Ihr Depot an uns zurück und Sie erhalten eine Komplettgutschrift. 

Strata-G™ mit 270º Abdichtung und 
Überschussreduzierung

+ Ringe aus einem gezogenen Nickel-Titan-                                                                                                                                    
   Draht sind stark, elastisch und leichter zu                                                                                                                                               
   öff nen

+ Die Ringe springen dank der Retentions-                                                                                                                                      
   spitzen nicht vom Zahn

+ Die Rückenverstärkung aus ultrastrapazier-                                                                                                                                 
   fähigem PEEK erhöht den  Zahnseparations-                                                                                                                                 
   druck und die Langlebigkeit

Teilmatrizensystem

Besuchen Sie 

uns und sichern 

Sie sich Ihr 

Messeangebot.

Halle 5
Stand 5.0C05
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Rufen Sie uns gerne an: +49 (0)2451 971-409

Bestellen Sie einfach ohne Registrierung 

über unseren Online Katalog auf 

https://catalogue.garrisondental.net/de/

oder scannen Sie den QR Code.

Testen 
ohne Risiko

mit der 60-Tage-
Geld-Zurück-

Garantie*



Entdecken Sie die besten Angebote des Jahres:

www.dampsoft.de/messe

Praxisverwaltung
neu gedacht
Perfekt für alle, die in der Verwaltung auf 

übersichtliche Workfl ows und papierlose Prozesse 

setzen. Intuitiv, individuell und überall.

WEBBASIERTE PRAXISVERWALTUNG

Besuchen
Sie uns:

Halle 5,
Stand B06


