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Endo Turbo

Neuer Reziprokmotor mit Hub und Ultraschall.
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Nach der Einfihrung von Nickel-Titan-Feilen, Reziprok-
Technik und Einfeilen-Systematik kommt nun die
néchste Generation von Endo-Gerdten auf den
Markt: der Cumdente Endo Turbo. Mit einer
Hubbewegung wird die Feile gleichzeitig
zur Drehung leicht auf und ab bewegt, so-
dass Stufenbildung und Verklemmen ver-
mieden werden. Die Aufbereitung gelingt
schneller und sicherer.
Zuséatzlich kann eine Ultraschallaktivie-
rung zugeschaltet werden. Die Kanalwande
werden dadurch ideal gereinigt, Biofilme disru-
piert und die Feile (fir alle Feilen geeignet) ver-
klebt nicht. Natirlich kdnnen die Feilen gleichzeitig auch

zur Splaktivierung oder zur Kondensation von MTA-Zementen
verwendet werden. Weitere Gerate sind Uberflissig.

Die Erfahrung und klinische Kompetenz von Cumdente und das Ent-
wicklungs-Know-how von Woodpecker haben zu einer véllig neuen
Geratekombination gefihrt: Alle bekannten Funktionen sind enthalten:
Autostop, Autoreverse, ein integrierter Apex-Locator, LCD-Screen und
ein modernes, schnittiges Design. Dazu sind alle relevanten Feilen-
systeme vorprogrammiert. Ein mitgelieferter Funk-FuBschalter erleich-

tert das Auswahlen der gewiinschten Funktionen bei laufender An-

Der Vertrieb erfolgt exklusiv durch Cumdente GmbH.

Cumdente GmbH
Tel.: +49 7071 9755721
info@apacare.de
www.apacare.de

Aktive Desinfektion

Emulsionsdefizienz zur Wurzelkanalbehandlung.

ED 84 ist bei Pulpa- und Wurzelkanalbehand-
lung zur aktiven Desinfektion und fiir Einlagen
zu verwenden. Bei der Therapie von Parodon-
titis apicalis, acuta und chronica wird ED 84
mit der Pipette in den Wurzelkanal eingebracht
und hochgepumpt. Wenn bei eréffnetem Fora-

bis zu zwei Tage bei bakteriendichtem Ver-
schluss angewendet werden. ED 84 zeigt vor
allem bei hoher Keimbelastung als Wurzel-
kanaldesinfizienz eine gute Leistung. Durch
diinnflissige Konsistenz werden Seitenkanal-
chen mit erreicht.

men apicale auch ED 84 in das periapikale

Gewebe eindringt, tritt kein Schaden ein, da
ED 84 gewebefreundlich ist. Die mechanische
Aufbereitung des infizierten Wurzelkanals
reicht nicht aus. Trotz Kanalaufbereitung und
-spiilung verbleiben Mikroorganismen im Kanal.

SPEIKO - Dr. Speier GmbH
Tel.: +49 521 770107-0
www.speiko.de

Die Abtétung dieser Keime macht eine tem-

pordre Versorgung sinnvoll. ED 84 ist ein
Emulsionsdesinfizienz, welche die Wirk-
stoffe Chloroxylenol (10 Prozent) und
Kampfer (15 Prozent) enthalt. Obwohl
es schon verdlinnt bakteriostatische
Wirkung zeigt, soll es unverdiinnt und
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Wertvoller Partner fiir die Kunden

Morita in Europa erweitert Board und starkt Vertrieb.

Die J. MORITA EUROPE GMBH beginnt das Jahr mit
einer zielgerichteten Optimierung ihrer Organisations-
struktur, indem sie eine Doppelspitze im Vertrieb ein-
fuhrt und das Management Board erweitert. Diese
proaktiven Schritte sollen die Kundennahe verstarken
und die Position von Morita als wertvollen Partner
noch weiter ausbauen. Sven Kolsch, bisher Senior
Market Development Manager Small Equipment, wird
zweiter Vertriebsleiter und dbernimmt im Manage-
ment Board gemeinsam mit Markus Otto, Markus Pein
und Jiirgen R. Fleer zentrale Filhrungsaufgaben.

Die J. MORITA EUROPE GMBH hat ihr Manage-
ment Board mit Wirkung zum 1. Januar 2024 auf vier
Mitglieder erweitert. Sven Kélsch, seit 2021 Senior
Market Development Manager Small Equipment bei
Morita, verstarkt das Geschaftsfiihrungsteam als zwei-
ter Director Sales. Markus Pein, Director Marketing,
{ibernimmt zusatzlich den Bereich Technical Services
sowie die MORITA academy. Im Vertrieb verantwortet
Markus Otto weiterhin den umsatzstarken D-A-CH-
Bereich sowie Siid- und Osteuropa. Sven Kélsch wird
die Regionen in Nordeuropa sowie Frankreich ber-
nehmen.

:

Das neue Management Board der J. MORITA EUROPE GMBH, von links nach rechts: Markus Otto, Sven Kélsch, Markus Pein,

Jirgen R. Fleer.

Mitarbeiter erschlieBen Marktchancen

Bereits seit Anfang 2023 arbeiten Mitarbeiter der
J. MORITA EUROPE GMBH initiativ und bereichsiiber-
greifend an der zukiinftigen Ausrichtung des Unter-
nehmens. Ziel ist die ErschlieBung attraktiver Markt-
chancen, die Definition und Ergdnzung neuer Service-
angebote, die Erweiterung des Lésungsangebots ber
Kooperationen, aber auch die Entwicklung neuer Ar-
beitsweisen. Unter der Mentorenschaft der Manage-
ment Board Mitglieder wurden drei Teams als soge-
nannte Centers of Excellence (CoE) gebildet. Markus
Pein hat die Mentorenschaft fiir den Bereich Behand-
lungseinheiten ibernommen, Markus Otto fir Bild-
gebende Systeme und Sven Kdlsch fiir den Bereich Small
Equipment.

General Manager Jirgen R. Fleer erldutert die stra-
tegischen und strukturellen MaBnahmen: ,Bei Morita
fragen wir uns immer, was uns als Unternehmen tragt.
Dabei spielen unsere japanischen Wurzeln eine ganz
wesentliche Rolle. Wertschatzung, Harmonie und
Gemeinschaft haben einen sehr hohen Stellenwert.
Diese Prinzipien spiegeln sich auch in den Werten der
J. MORITA EUROPE GMBH wider. Wir sind Impuls-
geber, indem wir — im Vertrauen auf die Menschen —
Visionen entwickeln und wirksam werden lassen. Wir
leben wertvolle Beziehungen, denken langfristig, han-
deln sinnvoll und agieren so verantwortungsvoll fir
die ndchsten Generationen. Mit dem neuen Manage-
ment Board werden wir getragen von unserem Purpose
und unserer Vision, die Strategie fiir unsere Marktent-
wicklung in Europa weiter zu scharfen und so zum Er-
folg zu fiihren.

Sven Kolsch nimmt Menschen, Markte und
die Strategie in den Fokus

,Ich freue mich sehr darliber, meine umfassende
Erfahrung aus der Betreuung internationaler Mérkte in
der Dental- und Medical-Branche zu nutzen, um die stra-
tegischen wie operativen Themen als Mitglied im Ma-
nagement Board und als Director Sales voranzutreiben
und auszuweiten. Mit der Neuaufstellung im Board
erganzen wir uns gut und sind dadurch effektiver in
der Umsetzung. Unser Ziel ist eine starkere Prasenz im
Markt, nicht nur auf Basis des Produkts, sondern auch
auf der Grundlage dessen, was Morita bedeutet: Men-
schen, Partnerschaft, Kultur und Historie.”

Markus Otto will die Kundenbetreuung
vor Ort starken

,In einem wachsenden und immer komplexer wer-
denden Geschaft habe ich den gesamten Vertrieb und
groBe Teile des Service verantwortet. Mit der Neuauf-
teilung unserer Kernbereiche kann ich wieder deutlich
enger mit unseren Kunden und Partnern kooperieren
und gemeinsam mit meinem Team unser CoE Imaging
voranbringen. Hierbei ist mir insbesondere die Entwick-

lung sinnvoller strategischer Partnerschaften ein Anlie-
gen. Sven und ich verstehen uns als Sparringspartner im
Sales mit denselben Zielen: mehr Fokus auf den Vertrieb
zu legen und mehr Zeit vor Ort bei den Kunden zu ver-
bringen. Gemeinsam sind wir ein starkes Team.”

Markus Pein positioniert Morita in
Europa als Dienstleistungsunternehmen
,Um dauerhaft erfolgreich zu sein, ist es unser
oberstes Ziel, die J. MORITA EUROPE GMBH mit einem
herausragenden Service erfolgreich am Markt aufzu-
stellen, unser Dienstleistungsportfolio besténdig wei-
terzuentwickeln und nachhaltig auszubauen. Dabei
nutzen wir unser Marketing fiir eine zeitgemaBe ana-
loge und digitale Kommunikation und verstehen uns
als Botschafter der Marke Morita in Europa. Mit mei-
ner Expertise und langjahrigen Erfahrung im Handels-
und im Dienstleistungssektor setze ich mich innerhalb
meines Verantwortungsbereichs ganz besonders dafir
ein, einen starken technischen Support und Service
sowie mit der MORITA academy einzigartige und
herausragende Fortbildungsméglichkeiten anzubieten.
Dabei méchte ich auf der Basis von Vertrauen und
Sicherheit unsere Kunden Gber ihr gesamtes Berufs-
leben begleiten.”

Infos zum
Unternehmen

J. MORITA EUROPE GMBH ak0|
x

Tel.: +49 6074 836-0
info@morita.de
www.morita.de
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