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Ready ... set .. go: Am 8. Marz fallt
der Startschuss zu einer einzigar-
tigen Fortbildung, initiiert durch
den Landesverband Nordrhein des
Berufsverbands der Deutschen
Kieferorthopaden e.V. (BDK). Mit
einem innovativen Konzept und
in Kooperation mit dentevent by
ahoy-pr ladt der BDK am 8. und
9. Marz 2024 zu den ,BDK POWER
DAYS 24 in die Motorworld in Kéln
ein. Das Besondere: Die Fachvor-
trége richten sich — mit unterschied-
lichen Themen — sowohl an Be-
handler wie auch ans Praxisteam.
|deal abgestimmter Wissenstrans-
fer, der die gesamte Praxis defini-
tiv auf die Uberholspur bringt.
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Team. Power. Spirit.

Gerade in Zeiten des Fachkrafte-
mangels ist Kreativitat gefragt,
um gute Mitarbeiter an die Praxis
zu binden. Genau hier setzt die
Fortbildung an: ,Unsere Idee war
es, mit den BDK POWER DAYS 24
ein Fortbildungsevent zu Kommu-
nikation, Abrechnung und Marke-
ting zu schaffen, das die Kollegen
ebenso schult wie unsere Mitar-
beiter. Gleiche Themen, gleiche Re-
ferenten, unterschiedliche Schwer-
punkte, individuelle Ansprache.
Und das alles in einem aufer-
gewohnlichen Rahmen, der jede
Menge gemeinsamen Spal3 flrs
Praxisteam verspricht — und die
eigene Praxis definitiv auf die Uber-
holspur bringt®, fasst die 2. Landes-
vorsitzende Dr. Julia Tiefengraber
zusammen, die gemeinsam mit

BDK POWER DAYS 24

Die Fortbildung, die KFO-Praxen auf die Uberholspur bringt.

Fortbildungsreferent Mirko van den
Bruck die Fortbildung initiierte.

Was sich dahinter
verbirgt

Konkret beschreiben die beiden
Kieferorthopaden den Ablauf wie
folgt: Am Freitag startet Abrech-
nungsprofi Heike Herrmann (die
den meisten durch zahlreiche hoch-
wertige Seminare bekannt sein
durfte) flr die Behandler ein Up-
date zur GOZ: ,Aktuelle GOZ-
Urteile und Tipps zur Abrechnung
moderner Behandlungsmethoden®
wird der Nachmittag Uberschrie-
ben sein: ,Sie leisten wertvolle
Arbeit, die lhre Patienten nicht nur
wertschétzen — sondern auch ho-
norieren. Eine optimale Abrech-
nung sichert lhnen, Ihrem Team
und auch lhren Patienten eine er-
folgreiche Zukunft®, so Heike Herr-
mann. Zeitgleich erarbeitet Kom-
munikationsexperte Friedrich W.
Schmidt gemeinsam mit dem Pra-
xisteam die ,Kommunikation in der
KFO-Praxis — Wie eine zielgerich-
tete Kommunikation zu glticklichen
Patienten fuhrt®. Ob die Schltssel-
position als erste Ansprechpart-
nerin am Telefon oder am Tresen,
der Umgang mit schwierigen Pa-
tienten oder die ,zentrale Schalt-
stelle” der Praxis: Die kommunika-
tiven Fahigkeiten des Praxisteams
sind ein entscheidender Faktor
flr mehr Zufriedenheit und Erfolg:
flr das Team, fur die Praxis und
fUr die Patienten.

Die Poleposition sichern

Am Samstag ,tauschen” dann die
Referenten die Einsatzbereiche:
Friedrich W. Schmidt widmet sich
den Behandlern und klart unter
dem Titel ,Tipps flr eine zielge-
richtete Patientenkommunikation
in der Praxis®, wie die (am Vortag
ausfuhrlich besprochenen) Leis-
tungen erfolgreich zu kommuni-
zieren sind. Heike Hermann dage-
gen baut auf die kommunikative
Basis des Vortrags beim Praxis-
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team auf und erklart, welche Leis-
tungen wie abgerechnet werden
kdnnen, damit sich am Ende allsei-
tiger Erfolg einstellt. Oder anders
gesagt: ,Sichern Sie sich und lhrer
Praxis die Poleposition, wenn lhre
Patienten flr die hervorragende
Behandlung auch gern und korrekt
bezahlen — und am Ende rundum
zufrieden sind.”

Flr die Damen und Herren im Team,
die sich nicht mit Abrechnung in
der Praxis befassen, bringt Social-
Media-Consultant Eve Visse Licht
ins Dunkel des digitalen Marke-
tings. Anhand des eigenen Praxis-
accounts erleben die Teilneh-
merinnen und Teilnehmer live, wie
schnell und einfach Postings er-
stellt werden, wann diese am bes-
ten abzusetzen sind und wie die
individuelle Zielgruppe am besten
erreicht wird. Kurz: Wie die Praxis
auf den Social-Media-Kanalen so
richtig durchstartet.

Far einen Ubergreifenden Aus-
tausch kommen am Ende des
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Events die drei Referenten flir eine
Podiumsdiskussion zusammen und
beantworten alle noch offenen
Fragen.

Mehr als eine Fortbildung

Neben den fachlichen Inhalten bie-
ten die BDK POWER DAYS 24 mit
der Motorworld KéIn natdrlich ein
auBergewohnliches Ambiente —
das in verschiedenen Bereichen
bespielt wird: In der zentralen
Empfangshalle zeigen die Unter-
nehmen der Dentalindustrie Neues
und Wissenswertes in der beglei-
tenden Ausstellung — wo sich bei-
spielsweise die Praxen in einer
~Scan-Challenge” wahrend der
Pausen messen kdnnen.
Uberhaupt bietet sich jede Menge
Gelegenheit zum Wettbewerb, wenn
im Anschluss an die Vortrage die
Praxen im Racingsimulator gegen-
einander antreten — oder im Flug-
simulator direkt abheben.

Und um sich all dem entspannt
widmen zu kénnen, bieten die
Veranstalter fur die gesamte Fort-
bildungszeit eine professionelle
Kinderbetreuung an.

Spektakular:
Nordrhein Night

Spektakular wird es bei der Nord-
rhein Night Party am Freitag-
abend: In der exklusiven VIP-Lounge
erleben die Teilnehmenden live
die Weltpremiere der SCHILLER

DJ-Experience & Friends. Der mehr-
fach ausgezeichnete DJ SCHILLER
wird gemeinsam mit hochkaratigen
Kollegen eine DJ-Nacht der be-
sonderen Gute zelebrieren. ,Die
besten Tracks aus verschiedenen
Musik-Dekaden werden den Dance-
floor fluten®, versprechen die Kiinst-
ler. Dazu gibt es in der BDK POWER
DAYS 24-Lounge Drinks, Buffet und
ein anschlieBendes Meet and Greet
mit den DJs.

Auf die Platze, fertig,
anmelden

Die BDK POWER DAYS 24 verspre-
chen fachliche Exzellenz sowie eine
einzigartige Erfahrung fur alle Teil-
nehmer: eine hochkaratige Fortbil-
dung, die die Praxis defintiv weiter-
bringt. Challenges, die den Team-
geist starken und den gemeinsa-
men Spal nicht zu kurz kommen
lassen. Und eine Nordrhein Night,
die dieses Wochenende in Kaéln
garantiert unvergesslich macht.
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Weitere Informationen und die Mog-
lichkeit zur direkten Anmeldung unter
https:/www.dent-event.com/bdk-
powerdays. Die Tickets sind —
locationbedingt — begrenzt, es lohnt
sich also, schnell zu sein. Sonder-
konditionen fir BDK-Mitglieder und
Mengenstaffeln flr das gesamte
Team.

Bundesverband Deutscher
Kieferorthopaden Nordrhein e.V.
kontakt@bdk-nordrhein.de
https://bdk-nordrhein.de

Align Technology startet 2024 ein neues Format von
Weiterbildungsveranstaltungen fur Kieferorthopaden

,Align on Tour" mit Veranstaltungen in Deutschland, Osterreich und der Schweiz.

In diesem Jahr erwartet Kieferorthopaden
ein neues Format von Weiterbildungsver-
anstaltungen: Align Technology wird die

Veranstaltungsreihe ,Align On Tour® zwi-
schen Méarz und Juni 2024 in sechs Stad-

ten in den drei Landern Deutschland, Oster-

reich und der Schweiz anbieten. Hier werden

klinische Referenten praktische und hoch-
wertige Inhalte prasentieren und ihr klini-

sches Fachwissen weitergeben.

Renommierte Referenten wie Dr. Stephanie
Wodianka, Dr. Alexandra Holst, Dr. Sabine

> 26.04.2024

der Schweiz angeboten.

Nahler, Dr. Thomas Drechsler, Dr. Woo-Ttum
Bittner, Prof. Dr. Anton Demling und weitere
werden Uber Themen wie ,Kombinations-

> 15.03.2024 Diisseldorf
> 12.04.2024  Stuttgart
Wien

behandlung im frihen und spaten Wechsel-
gebiss® sowie ,Erhdhung der Vorhersagbar-
keit und Erreichen von Behandlungszielen®

> 03.05.2024 Hamburg
> 24.05.2024 Luzern
> 07.06.2024 Leipzig

Die Veranstaltungsreihe wird zwischen Marz und Juni 2024 in sechs Stadten in Deutschland, Osterreich und

sprechen. Start ist am 16. Mé&rz 2024 in DUs-
seldorf — weitere Termine in Stuttgart, Wien,
Hamburg, Luzern und Leipzig folgen.

Weitere Informationen und Anmeldung unter:
http://alignontour2024.

invisalign.de/

Align Technology GmbH
cs-german@aligntech.com
http://www.Invisalign-go.de
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