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P R A X I S
F O K U S

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis – 3/2024

Am 27. und 28. April findet in Berlin der dentista:kongress 2024 statt. Die 
Teilnehmerinnen erwartet ein informatives und abwechslungsreiches Pro-
gramm mit engagierten Referenten, spannenden Vorträgen und Work-
shops. Für die Teilnahme am Hauptprogramm (27.4.) erhalten Teilneh-
merinnen acht Fortbildungspunkte, für die Workshops (28.4.) werden zu-
sätzlich vier Fortbildungspunkte vergeben. Programm und Anmeldung 
unter: dentista.de/dentista-kongress

Quelle: Verband der ZahnÄrztinnen – Dentista e.V.

Damit sich nicht am Jahresende die Terminanfragen für eine 
Prophylaxebehandlung häufen, sondern die Praxis das ganze 
Jahr über gleichmäßig ausgelastet ist, sollten Patienten be -
reits zu Jahresbeginn auf die Notwendigkeit einer Prophylaxe-
behandlung hingewiesen werden. Mit gezielten Marketing-
aktionen können Praxismitarbeiter dafür sorgen, dass sich  
der Prophylaxekalender schon früh füllt. Hierzu eignen sich 
etwa Recall-Postkarten oder Poster für die Praxisräume, die 
 goDentis – Deutschlands größter Qualitätspartner für Zahn-
ärzte und Kieferorthopäden – im Online-Shop goDentisMarkt 
zur Verfügung stellt. Ein weiterer Pluspunkt: Patienten, die re-
gelmäßig zur Prophylaxe kommen, sind oft eher bereit, auch 
andere kostenpflichtige Behandlungen in der Praxis in An-
spruch zu nehmen. Außerdem nehmen Patienten eine Praxis, 
die sich auf Prophylaxe spezialisiert hat, als vertrauenswürdig 
und kompetent wahr. 

Der dentista:kongress findet im
 schönen Ballsaal des TITANIC Hotels 
am Gendarmenmarkt in Berlin statt.

Netzwerk-Highlight:  dentista:kongress 2024

Prophylaxe als Umsatzbaustein nutzen
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goDentis Gesellschaft für Innovation
in der Zahnheilkunde mbH
Tel.: +49 221 5784492
www.godentis.de

Prophylaxe ist nicht nur wichtig für die Mundgesund-

heit der Patienten, sondern auch für den wirtschaft-

 lichen Erfolg einer Zahnarztpraxis. Sie ist gut planbar, 

delegierbar und steigert den Umsatz.


