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Dentalfachmesse zum ersten Mal unter der neuen Marke

Auftakt der infotage FACHDENTAL in Leipzig ein Erfolg.

LEIPZIG — Der Startschuss ist vielversprechend: Zwei Tage lang
brachte die infotage FACHDENTAL Leipzig, die wichtigste Fachmesse
fur Zahnmedizin und Zahntechnik in der Region, die Dentalbranche
in Sachsen zusammen. Rund 2.500 Besucher machten die erste Aus-
gabe der neuen Veranstaltungsreihe der Kooperationspartner LDF GmbH
und Messe Stuttgart zu einem erfolgreichen Auftakt. Rund 100 aus-
stellende Unternehmen trafen sich nach fast fiinf Jahren Pause wie-
der auf der Leipziger Messe und présentierten ihre Innovationen, Pro-
dukte und Dienstleistungen. Die Veranstaltung in Leipzig ist die erste
von vier Ausgaben der infotage FACHDENTAL im Kalenderjahr 2024.

,Die dentale Welt ist zuriick in Leipzig. Es ist ein tolles Zeichen,
dass die Branche unsere neue Veranstaltungsreihe so toll angenommen
hat und wir nach iber vier Jahren ein tolles Comeback in Leipzig feiern
konnten. Uber den gelungenen Auftakt der infotage FACHDENTAL
freuen wir uns sehr. Nun gehen wir mit viel Elan an die Planung und
Umsetzung fir die weiteren drei Ausgaben in diesem Jahr und bli-
cken positiv auf die Zukunft der regionalen Dentalfachmessen”, sagt
Claudia Déttinger, Mitglied der Geschaftsleitung der Messe Stuttgart.

,Der Erfolg der Leipziger Veranstaltung zeigt, dass die Weiter-
entwicklung des Veranstaltungskonzeptes der richtige Weg ist. Eine
Messe mit Mehrwert — das ist das, was die Besucher mochten. Beob-
achten konnte man dies gut an der sehr regen Teilnahme am Fort- und

Weiterbildungsprogramm”, sagt Lars Johnsen, Vorstandsmitglied
Bundesverband Dentalhandel e.V.

Rahmenprogramm als Herzstiick des neuen
Veranstaltungskonzeptes

In den vergangenen Wochen und Monaten haben die Kooperations-
partner zusammen mit der Branche und den Ausstellenden das Ver-
anstaltungskonzept weiterentwickelt — mit einem besonderen Fokus
auf das Rahmenprogramm. Fort- und Weiterbildung standen dabei
im Zentrum, die dental arena war in Leipzig mit ihren renommierten
Experten und den spannenden Impulsreferaten interessant und bot den
Teilnehmenden die Mdglichkeit, Fortbildungspunkte zu sammeln. Auch
das neue dental studio wurde vom Publikum hervorragend ange-
nommen — hier bereicherten ausstellende Unternehmen der infotage
FACHDENTAL das Rahmenprogramm in Leipzig mit spannenden Work-
shops, exklusiven Einblicken und interaktivem Erfahrungsaustausch.

Stimmen der ausstellenden Unternehmen der
infotage FACHDENTAL Leipzig 2024

Heiko Wichmann, Geschéaftsfiihrer, dental bauer GmbH:
,Wir sind sehr optimistisch hierhergefahren und positiv Uiberrascht,
dass die Besucherfrequenz und die Qualitat der Besucher sehr gut
waren. Wir haben sehr viele gute Gesprache gefiihrt, die sicherlich
auch zu weiteren Auftragen fiihren werden. Ich habe persénlich auch
mit einigen Herstellern gesprochen, auch hier kam ein sehr positives
Feedback. Jeder, der es verpasst hat, hier auszustellen, hat einen
Fehler gemacht.”

Kim Weisheit, Projektmanagement, Doctolib GmbH: ,Wir
hatten recht groBen Andrang bei uns am Stand. Die Messe war gut
besucht und es war immer etwas los. Das Publikum bei uns am Stand
war bunt gemischt: Wir konnten Bestandskunden treffen und viele
Menschen, die sich fiir Doctolib und unsere Services interessiert
haben.”

Rainer Euskirchen-Junge, Area Sales Manager BeNeLux,
DURR DENTAL SE: ,Wir sind positiv iberrascht von der Messe und
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hatten nicht erwartet, dass wir so viele Besucher an unserem Stand
haben. Wir haben mit sehr vielen Neugriindern gesprochen. Mit allen
Besuchern, die kamen, hatten wir qualitativ sehr hochwertige Ge-
sprache.”

Mirko Maerzke, Verkaufsleiter, Henry Schein Dental
Deutschland GmbH: ,Die Messe sollte fiir uns ein Barometer fiir
die Stimmung am Markt sein. Wir sind positiv iberrascht von der
Veranstaltung und haben einen sehr guten Zustrom erlebt. Unser
Stand war stets gut frequentiert, unser neues Standkonzept hat sich
dabei bewahrt. Es waren viele Entscheider da, wir konnten gute und
vor allem konkrete Gespréche fiihren, die Hoffnung machen auf die
Entwicklung im Jahresverlauf.”

Tanja Hiller, Marketing EMEA, KaVo Dental GmbH: ,Wir
haben nicht damit gerechnet, dass so viele Menschen hierherkom-
men. Aus unserer Sicht ist das fiir den Mdrz-Termin ein sensationeller
Besuchererfolg. Wir hoffen, dass dies nun auch das Signal fiir den
Rest des Jahres ist und positive Impulse setzt. Die Kunden, die da
waren, haben viel Interesse gezeigt, und wir konnten auch direkt Um-
satz machen. Wir sind mit dem Messegeschaft sehr zufrieden.”

Dr. Florestin Liittge, Verantwortliche fiir Offentlichkeits-
arbeit, Mitglied des Vorstands der Landeszahnarztekammer
Sachsen (LZKS): ,Es ist schon, dass die Messe hier in Leipzig wie-
der stattfindet. Bei uns waren viele junge Zahnérzte aus Sachsen am
Stand, und wir haben viel Lob fir die séchsische Fortbildungsaka-
demie bekommen.”

Frank Manlik, Beratung & Verkauf, orangedental GmbH &
Co. KG: ,Wir freuen uns, dass wir in Leipzig dabei waren. Es war fir
uns eine erfolgreiche Veranstaltung. Wir konnten sehr viele Interes-
senten und Handelspartner treffen und viele Fragen beantworten.
Auch den ein oder anderen Geschéftsabschluss konnten wir erzielen,

und fir uns war es insgesamt eine sehr erfolgreiche Veranstaltung.”

Quelle: LDF GmbH/Messe Stuttgart

ANZEIGE

METASYS BOOSTERT

IHREN MASCHINENRAUM!

METASYS Saugmaschinen und Kompressoren erfillen héchste Anspriiche
abgestimmt auf die unterschiedlichsten Anforderungsprofile einer Zahnarzt-
praxis. Auch nach mehrstiindigem Dauereinsatz und kontinuierlicher Material-
belastung garantieren sie eine langfristig gleichmafig starke Leistung.

>> Verflgbar fur bis zu 15 Behandlungs-Platze
>> Entspricht hochsten hygienischen und medizinischen Standards
>> Optional ausgestattet mit zentraler Amalgamabscheidung

SYS

Absaugung
& Kompressor

O METASYS

T +43 512 205420 | info@metasys.com | metasys.com protect what you need



