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Zahnarztliches Factoring:
Mit All-inclusive-Festpreis

gunstiger

Runter mit den Factoring-Gebuihren! Teil 2

In der letzten /J-Ausgabe (3/24) wurde smactoring als neues, kostensenkendes Factoringangebot
vorgestellt, eine neue zahnarztliche Finanzdienstleistung von dent.apart, dem bundesweit tatigen
Spezialisten fir Zahnbehandlungskredite aus Dortmund. Mit smactoring will dent.apart die Kosten fiir

das zahndrztliche Factoring nachhaltig senken, und zwar um bis zu 50 Prozent im Vergleich zu im Markt

vielfach iiblichen Konditionen. Im vorliegenden 2. Teil wird dargestelit, wie iiberraschend positiv sich
smactoring auf den betriebswirtschaftlichen Gewinn einer Praxis auswirken kann.

Wolfgang J. Lihl

Mitunter glauben manche Zahndrzte, dass, wenn die pro-
xisseitig zu zahlenden Factoringkosten um beispielsweise
einen Prozentpunkt reduziert werden konnen, es sich
,nur(!) um ein Prozent” handeln wirde. Dieses einschréin-
kende Wort ,nur” beruht jedoch auf der momentanen in-
tuitiven Gleichsetzung des Begriffes ,Prozent” mit dem Be-
griff ,Prozentpunkt”. Tatsdchlich handelt es sich bei der
vorgenannten Aussage um eine Reduzierung der Facto-
ringkosten um 33,33 Prozent — und damit um einen teuren
Irrtum, mit dem sich der Praxisinhaber kurz- und langfristig
erheblichen finanziellen Schaden zufigen kann, wie sich
am Ende dieses Beitrages zeigen wird. Denn gerade jetzt,
wo das gesamte Wirtschaftsleben von Rezession, Liquidi-
tatsmangel und Kaufzuriickhaltung geprégt wird, muss
der Zahnarztunternehmer ,das Geld zusammenhalten”,
um die Existenz seiner Praxis zu sichern.

Gebiihren- und Kostentransparenz

Im zahndrztlichen Factoringmarkt ist es traditionell Ublich,
Factoringgebihren zu erheben, die sich aus der Grund-
gebihr und, individuell je nach Anbieter, aus unterschied-
lichen Nebengebihren zusammensetzen; in Summe er-
geben sich nicht selten Gesamt-Factoringkosten von bis
zu 4,5 Prozent. Dabei hat sich der Begriff Factoringgebihr
als Synonym fir die vorgenannte Grundgebihr etabliert.
Es ist daher verstéindlich, dass Zahndrzte héufig die
Grundgebihr irrtimlich mit den Gesamt-Factoringkosten
gleichsetzen, und dieser unvollstdndige Gebihrenbetrag
bleibt dann als alleinige Preis- und Kostengrofie im Ge-
ddchtnis haften.

Oftmals Ubersehen oder geradezu vergessen werden je-
doch zusdtzliche variable Nebenkosten wie z.B. Porto,

Rechnungsversand, 100-prozentiger Ausfallschutz,
Bonitétsabfragen, Erstattungshilfen und sog. Blind-
ankauf bei kleineren Rechnungsbetréigen. Addiert
man nun zur Grundgebihr die je nach Anbieter unter-
schiedlichen Nebenkosten hinzu, kdnnen sich die tat-
sdchlich anfallenden Gesamt-Factoringkosten im Ein-
zelfall nicht selten verdoppeln. Umfragen in Praxen
zeigen, dass oftmals die Existenz von Nebenkosten
und deren Hohe unbekannt ist und dass man mangels
Erinnerung ,dies im Vertrag erst mal nachsehen”
muss.

Factoring zum All-inclusive-Festpreis -
statt kostentreibender Gebiihrenpakete

Dagegen setzt smactoring auf Gebihren- und Kosten-
klarheit, weil ein schnell zu erfassender Festpreis an
die Stelle von gewinnschmdlernden, unibersichtli-
chen Einzelpositionen tritt. Kern des smactoring-Ange-
botes ist daher eine Gesamt-Factoringgebihr zum Fest-
preis ab 1,9 Prozent - also inklusive aller oben ge-
nannten Ublichen Nebenkostenpositionen. So werden
durch den Verzicht auf Nebengebithren ,versteckte
Gewinnfresser” eliminiert. Ebenfalls im Festpreis ent-
halten ist ein 100-prozentiger Ausfallschutz bei ech-
tem Forderungsankauf. Ldstige Vertragshindernisse
wie Mindestrechnungsgrofle oder Mindestumsatzver-
pflichtung existieren nicht, denn smactoring ist fir
jede Praxis offen.

Im Folgenden wird anhand eines Modellbeispiels
dargestellt, wie sich eine 50-prozentige Senkung der
Factoring-Gesamtkosten auf die Hohe des betriebs-
wirtschaftlichen Praxisgewinns auswirken kann.
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Modellbeispiel: Gewinnvergleich smactoring vs. Wettbewerb

Anhand des folgenden stark vereinfachten Modellbeispiels wird der wirtschaftliche Vorteil fir
den Zahnarzt besonders deutlich. Betrachtet wird im Folgenden allein der GKV-Umsatz, den die
Praxis mit ihrer Factoringgesellschaft abrechnet.

Ferner sind im betriebswirtschaftlichen (Vorsteuer-)Gewinn die Personalkosten fir die in der
Praxis als Behandler tdtigen Inhaber-Zahndrzte, wie es in der betriebswirtschaftlichen Kosten-
rechnung Ublich und erforderlich ist, enthalten, um die verschiedenen Praxisgesellschaftsformen
hinsichtlich des Uberschusses vergleichbar zu machen. Aufgrund dieses Vergleichbarkeitserfor-
dernisses muss der Praxisinhaber seine eigenen (fiktiven) Personalkosten zu Marktpreisen in der
Hohe eines gleich qualifizierten Fremd-Zahnarztes in die Kostenrechnung einstellen.

Annahme 1: Der abgerechnete Factoringumsatz betrdgt 1.000.000 EUR

Annahme 2: Der Praxisgewinn vor Steuern liegt bei 10 Prozent, also bei 100.000 EUR
(Das angenommene Verhdltnis von Umsatz/Uberschuss liegt bei 10:1)

Annahme 3: Die Factoring-Gesamtkosten werden von 3,8 Prozent (Wettbewerb) um die Hadilfte,
also auf lediglich 1,9 Prozent (smactoring), reduziert

Ergebnis 1: Mit smactoring zahlt die Praxis kinftig statt 3,8 Prozent Factoring-Gesamtgebihr
(= 38.000 EUR) nur 1,9 Prozent, also fast zwei Prozentpunkte (= 19.000 EUR) weniger.

Ergebnis 2: 1,9 Prozentpunkte weniger Factoring-Gesamtkosten pro Jahr bedeuten jedoch
19.000 EUR Mehrgewinn - und zwar ohne jegliche Mehrarbeit, die jo vom gesamten Praxis-
team zu leisten wdire!

Ergebnis 3: Bei einem Umsatz-Gewinn-Verhdltnis von 10:1 muss die Praxis, um einen Gewinn-

anteil von 19.000 EUR zu erarbeiten, das 10-Fache(!) an Mehrumsatz, mithin also 190.000 EUR,
zusdtzlich erzielen!
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Tab. 1: Zusdtzliches Gewinnpotenzial durch Optimierung der Factoringkosten (iber einen Zeitraum von 25 Jahren).

smactoring: Gesenkte Kosten,
gesteigerter Praxiserfolg

Am vorstehenden Modellbeispiel sollte der Praxisinhaber
folgende Schlisse ziehen, um dauerhaft seinen Praxis-
gewinn zu optimieren: Es ist von zentraler unternehmerischer
Bedeutung, sich Klarheit dariber zu verschaffen, wie hoch
die Gesamt-Factoringgebihr tatsdchlich ist. Es liegt daher
auf der Hand, den bereits existierenden Factoringvertrag
genau auf die verschiedenen Kostenpositionen hin zu Uber-
prifen. Genaue Zahlen erhdlt der Praxisinhaber von seinem
Steuerberater, bei dem er das entsprechende BWA-Konten-
blatt des Vorjahres (bzw. der Vorjahre) anfordern kann. Mit
einem Blick lassen sich so die gesamten gezahlten Facto-
ringkosten feststellen. Méglicherweise stellt sich dann dem
unternehmerisch denkenden Zahnarzt fast schon automa-
tisch die Frage, ob er nicht besser beraten ist, von ginstigen
Preisentwicklungen kurz-, mittel- und langfristig finanziell zu
profitieren und neue, lukrative Factoringangebote aufmerk-
sam zu prifen, statt dauerhaft erhebliche Gewinnzuwdchse
.ZU verschenken” (siehe Grafik).

Weitere Informationen unter Tel.: +49 231 586886-0
oder im Web auf www.smactoring.de

Ausblick

In der néchsten [J-Ausgabe wird im 3. Teil dargestellt, wel-
che innovativen, den Praxismarktwert erhohenden Gestal-
tungsspielréiume sich fir den Zahnarztunternehmer ergeben
kénnen, wenn er seine Gesamt-Factoringkosten analysiert
und anschlieBend zielgerichtet optimiert.
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Die drei smactoring-Vorteile fiir den
Zahnarztunternehmer auf einen Blick:

« Top-Konditionen ab 1,9 % fir das Gesamt-
paket - keine versteckten Kosten, wahl-
weise bereits ab 1,6 % bei Zahlungsziel
60 Tage

« EinschlieBllich: Porto, Rechnungsversand,
100-prozentigem Ausfallschutz, Bonitdts-
abfragen, Erstattungshilfen, Blindankauf
bis 500 EUR pro Rechnung, persénlichem
Ansprechpartner und Patientenbetreuung

« Kein Mindestumsatz erforderlich, keine
Mindestrechnungsgrofie

kontakt.

dent.apart -

Einfach bessere Zéhne GmbH
Tel.: +49 231 586886-0
www.smactoring.de

Infos zum
Autor
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Zahnwurzelformiges Implantat

Das T3 PRO ist die neueste Generation der bewahrten T3 und
Osseotite® Implantate. Genau wie sein Vorgdnger ermdglicht
Ihnen T3 PRO langfristige Erfolge und asthetische Ergebnisse.
Es gibt Ihnen die Gewissheit, die wichtigsten Ansprtche Ihrer
Patienten zu erflllen: sofortige Funktion, kirzere
Behandlungszeiten und maximale Asthetik.
Bewaltigen Sie jedes klinische Szenario — von

Routineeingriffen bis zu komplexen Verfahren.
Verlassen Sie sich auf PRO.

Fur weitere Informationen kontaktieren Sie bitte Ihren zustéandigen AuBendienstmitarbeiter. Z I mVI e
ZimVie.com/Dental -
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