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Menschen

Er hat sich informiert - und Visa akzeptiert!

In Deutschland sind rund 16 Mio. Visa Debitkarten einsatzbereit.*
Und nichtimmer haben ihre Inhaber eine Girokarte, um bei lhnen
zu bezahlen. Umdenken lohnt sich: Akzeptieren Sie jetzt neben
Girokarte auch Visain lhrer Praxis.

Informieren Sie sich bei lhrem Terminal-Anbieter
oder auf visa.de/upgrade

*Visa Pressemitteilung 14/02/2024
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,2WIT alle wissen, wie eng eine Parodon-
titis und die Allgemeingesundheit zusam-
menhangen. Die Weichen dafur werden
in der Kindheit gestellt. Gegenwertige
Studien zeigen, dass jedes siebte Kind in
Deutschland zwischen drei und 1/ Jahren
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haben [.. ] die Moglichkeit, auf eine zahn-
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_Dr. Monika Prinz-Kattinger
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WIR VERLEGEN DENTAL

Alexander Jahn

Art Director / Leitung der Grafik

Farbe, Form, Komposition - das Tagesgeschift eines Grafikers ist
immer eine Mischung aus Routine und kreativer Souveranitat auf der
einen, kalkuliertem Abenteuer und dem Austesten neuer Stilelemente auf
der anderen Seite. Deadlines und der oftmals vage Auftrag, ,es soll doch bitte
schén aussehen’, kommen noch obendrauf. Ein tricky business! Alexander Jahn,
Art Director und Leiter der Grafikabteilung der OEMUS MEDIA AG, und sein

mehrkopfiges Team sind Profis auf genau diesem Gebiet. Egal, ob neue
Layouts, Kampagnen oder Produkt-Makeovers - Alex ist der Go-to-
Guy fur alle grafisch-kinstlerischen Projekte im Haus. Seit 2015
kennt er die Eigenheiten und Rahmenbedingungen aller Publi-
kationen und stellt die einwandfreie Layoutqualitat der ge-
samten Produktrange sicher - immer in intensiver Zusam-
menarbeit mit der Grafik-Mannschaft. Unter dem Motto
+Mut zu Licke und optischem Freiraum” gibt Alex gern
einen durchdacht-geradlinigen Stil vor, der auch kon-
sequent Blicke Uber den Tellerrand einschlieft.
Privat ist er Vater von drei Kindern, liebt Reisen
und hat ein Faible fir schnelle Autos.

Auf jedem Cover der ZWP
im Jahr 2024 stellen wir
ein Verlagsgesicht vor -
die aktuelle Titelseite

der ZWP 6/24 zeigt den
passionierten Oemusianer
Alexander Jahn.
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Ein Punkt auf
Alex’ To-do-Liste:
Die jahrlichen

Werbeanzeigen fir®
den ZWP Designpreis

DESIGN
PREIS

DESIGN

DESIGNPREIS 2018
Seutschiands sohonste Zahnarztprax

2wWPE=m

Jedes Jahr ladt der ZWP Designpreis Zahnarztpraxen
deutschlandweit ein, ihr besonderes Interior Design
zur Schau zu stellen. Fur die damit einhergehende
Anzeigenkampagne ist Alex als Chefgrafiker
zustandig - gekonnt findet er immer wieder neue
Motive und Kompositionen, um dem Wettbewerb
ein markantes ,Gesicht” zu verleihen.

Hier geht's zu
designpreis.org

Bis zum 1.7.2024 kdnnen
Sie sich noch fir den
aktuellen ZWP Design-
preis bewerben.

</

OEMUS
Publikationen

ZWP online

ANZEIGE

DIRECTA

ceramir®

Pediatric Crown

Ceramir Pediatric Crowns
setzen einen neuen Standard
in der restaurativen
Zahnmedizin fur Kinder

/ ‘

¢ Vorgefertigt fiir alle MilchzahngréBen
e Patentierte Lasersintertechnologie

e Ahmt die Eigenschaften, Asthetik und

Anatomie naturlicher Zahne nach

e Gestaltet um minimal invasive

Behandlungen zu ermdglichen

e Kann im Mund angepasst und

repariert werden

¢ Frei von Bisphenol A

[l

: E:':- Fiir mehr Informationen zu den
[E=Lo#® 3 Produkten scannen Sie gerne den QR-Code.
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Countdown bis 1. Juli lauft!

Ihre Praxis ist eine echte Augenweide, in Design und Funktionalitdt durch-

dacht und mit modernen Tools und Prozessen versehen - dann zeigen Sie

es uns und machen Sie mit beim ZWP Designpreis 2024! Die Gewinner-

praxis kann sich nicht nur Uber den Titel ,Deutschlands schonste Zahn-

arztpraxis 2024" freuen, sondern erhdlt zudem eine eigens angefertigte
360grad-Praxistour.

Nutzen Sie lhre Chance und bewerben Sie sich noch bis zum 1. Juli. Uber

eine einfach zu bedienende Bewerbungsmaske auf www.designpreis.org
kénnen Sie alle Informationen und Bilder hochladen.

Selbstverstandlich stehen wir Ihnen bei Fragen jederzeit per E-Mail oder
telefonisch zur Verfliigung: zwp-redaktion@oemus-media.de bzw. Tel.:
+49 341 48474-133.

LLEELCLe
ﬁ @
[FaSt SChO]_’l]

morgen startet

Frisch vom Mezger die IDS

Bewerben Sie sich jetzt bis
zum 1.7.2024 online auf

www.designpreis.org

MIT-
MACHEN
LOHNT SICH:

Die Gewinnerpraxis
erhilt eine 360grad-
Praxistour!

In weniger als einem Jahr kommt die gesamte
Dental-Community zur 41. Internationalen
Dental-Schau zusammen. Die Messe freut
sich, bereits jetzt einen Uberzeugenden An-
meldestand verbuchen zu kénnen: Aktuell
haben iiber 1.000 Unternehmen aus 52 Lan-
dern ihre Teilnahme bestatigt, darunter die
internationalen Marktfthrer. Mit diesem posi-
tiven Zwischenstand und einer hohen Wie-
derbuchungsrate knipft die IDS2025 an die
Erfolge der vergangenen Veranstaltungen an.

Quelle: Koelnmesse GmbH
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*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Digitales Bezahlen
gewinnt an Beliebtheit

Digitales Bezahlen ist in Deutschland inzwischen nicht mehr aus dem Alltag
wegzudenken. Rund sieben von zehn Verbrauchern zahlen am liebsten digital
und inzwischen nutzt fast ein Viertel der Bevolkerung das Smartphone oder
Wearable zum Bezahlen an der Ladenkasse.! Neben klassischen Kreditkarten
kommen dabei immer haufiger auch Debitkarten von Visa zum Einsatz - rund
16 Millionen Stlick sind davon allein in Deutschland im Umlauf. Mit Visa Debit
konnen Konsumenten einfach, schnell und sicher bezahlen - online, im Geschaft
oder eben in der Zahnarztpraxis. Die Akzeptanz von Visa-Zahlungen bietet Pra-
xen eine Reihe an Vorteilen: Offene Betrage kénnen direkt vor Ort beglichen
werden und der Verwaltungsaufwand beim Praxispersonal wird durch weg-
fallendes Bargeld-Handling reduziert. Auf dem Portal PAYVED.de kénnen sich
Praxisleiter Uber Angebote, Konditionen und Leistungen der unterschiedlichen
Zahlungsanbieter informieren.

Visa - www.visa.de 1 Visa Payment Monitor 2023

Neues beim Elterngeld

Fir Geburten seit dem 1. April 2024 gelten neue Regelungen beim Eltern-
geld. Die Einkommensgrenze, ab der Eltern keinen Anspruch mehr auf
Elterngeld haben, ist seit April auf 200.000 EUR zu versteuerndes Einkom-
men und fur Geburten ab dem 1. April 2025 auf 175.000 EUR zu versteu-
erndes Einkommen festgelegt. Diese Regelung gilt fir Paare und Allein-
erziehende gleichermaBen.

Auch der gleichzeitige Bezug des Basiselterngeldes ist fir Geburten seit dem
1. April 2024 neu gestaltet: Ein gleichzeitiger Bezug der Familienleistung
von beiden Elternteilen ist grundsatzlich nur noch maximal fiir einen Monat
und nur innerhalb der ersten zwolf Lebensmonate des Kindes moglich.

Weiter Infos auf: www.bmfsfj.de
Quelle: www.bmfsfj.de

ANZEIGE

DIE Pflegeserie
bei festen
Zahnspangen

GUM ORTHO

¢/ Schiitzt vor Initial-Lasionen
und Karies durch Fluorid und
Isomalt

v/ Wirkt antibakteriell durch
0,05% Cetylpyridiniumchlorid

¢/ Beruhigt das Zahnfleisch
durch naturlich reiz-
mindernde Inhaltsstoffe

SUNSTAR

Gum

professional.SunstarGUM.com/de
service@de.sunstar.com
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AUF -
PRAXIS

D.M.D. (University of Florida)
Prasident der Zahnarztekammer

Niedersachsen

Unter dem Motto ,,Mund auf - Praxis zu!”

findet am 18. Juni ein Protest- und Informa-
tionstag der niedersdchsischen Zahnérzte-
schaft statt: Wer hat die Aktion initiiert und

wie viele Praxen werden ihr folgen?

Welche Forderungen sind mit dem Protest verbunden?

Unsere Forderungen sind: Blrokratie deutlich absenken, Budgetierung zahn-
drztlicher Leistungen beenden, Praxissterben verhindern und Pravention
starken. Die aktuell immer weiter ausufernde PrufbUrokratie frisst Zeit,
Geld und Nerven, aber niemand hat etwas davon. Im Gegenteil: Jeden Tag
sind ganze Praxisteams mit unnétiger Dokumentation befasst, die zulasten
der Patientenbehandlung geht. Dokumentationspflichten sollten deshalb
reduziert werden (Stichwort: Negativdokumentation). Die aktuell geltende

Die Aktionist gemeinsam initiiert von der Zahn- Budgetierung fur zahnarztliche Leistungen muss abgeschafft werden, um

drztekammer Niedersachsen (ZKN), der Kas- wirtschaftliche Risiken zu minimieren und Planbarkeit fiir den Wirtschafts-
senzahndrztlichen Vereinigung Niedersachsen betrieb Zahnarztpraxis zu gewahrleisten. Die Budgetierung macht die selbst-
(KZVN) sowie den beiden niedersachsenweit standige Tatigkeit gerade im landlichen Raum zunehmend unattraktiv. Der
berufspolitisch engagierten Verbanden ,Zahn- freie Beruf des Zahnarztes muss attraktiv bleiben, sonst drohen Licken in
drzte fur Niedersachsen” (ZfN) und ,Freier Ver-
band Deutscher Zahnarzte" (FVDZ), Landes-

verband Niedersachsen. Ganz genau lasst sich

derVersorgung, vor allem in den Dérfern und Kleinstadten. In Niedersachsen
sind schlieBlich 60 Prozent der zahnarztlichen Praxen Einzelpraxen. Bei Pra-
ventionsmaBnahmen wie der Parodontitistherapie darf nicht der Rotstift
die Zahl der schlieBenden Praxen fir uns nicht angesetzt werden, sonst werden die Gesundheit der Betroffenen und stei-
ermitteln. Als eine Option fir Praxisteams, die gende Folgekosten riskiert.
Zeit wahrend der PraxisschlieBung zu nutzen,

bieten wir Fortbildungen online an. Derzeit lie-

gen fir diese Option bereits knapp 1.000 An-

Was sagen die Zahndrzte zu lhrer Aktion?

meldungen von Zahnarzten vor. Wir gehen also
aktuell allein auf Basis dieser Daten von einer
dhnlich hohen Zahl geschlossener Praxen in
ganz Niedersachsen aus. Viele Praxen werden Das bisherige Feedback der Zahnarzteschaft in Niedersachsen ist positiv.
aber auch eigene Wege gehen und am 18. Juni Denn der Protest legt nicht nur ein Veto gegentber der Gesundheitspolitik
die Zeit der PraxisschlieBungen anderweitig ein, sondern signalisiert auch Patienten, dass die flachendeckende zahn-
nutzen. medizinische Versorgung keine Selbstverstandlichkeit ist und machbare

Rahmenbedingungen braucht, um zu funktionieren. B

Weitere Infos zur Aktion auf: www.mundauf.info
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Roger

Die Neue Software Erweiterung flir Zahnarzte

Navigieren Sie Ihren Praxisalltag mit
Leichtigkeit. Mit Roger.
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Kreis Minden-Liibbecke in Ostwestfalen-Lippe

Hille (Ortschaft)

an Schwier - stock.adobe.con

[LAND — ZAHN — WIRTSCHAFT ]

Dass Heimat eine besondere Sogkraft hat,
beweist einmal mehr Alexandra Schumacher -
sie lief§ sich mit ihrem Praxisneubau genau dort
nieder, wo sie idyllisch aufgewachsen ist: Im
nordrhein-westfdlischen Hille. Im Januar 2023
eroffnete die Zahnarztin ihre Praxis ,Zahnlokal®
und kann sich seitdem vor Patienten ,kaum
retten® Ein tolles Gegenbeispiel zum Trend der
Praxisschliefungen im landlichen Raum!

12  ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 6/2024

Entschleunigtes
Umfeld die histo-

m 2. Januar 2023 war es so weit: Meine
Praxis fur Zahnheilkunde im Ortskern
von Hille begriiBte die ersten Patienten.

Den Praxisneubau hatten wir - mein Ehegatte
Mario und ich - genau nach unseren Vorstellun-
gen entworfen. Die Planungsphase begann mit
der ersten Idee im Frihjahr 2019 - zu diesem
Zeitpunkt entschlossen wir uns, einen ,familiaren
Probelauf” zu starten. Mein Mann begann, seine
Wochenarbeitszeit zu reduzieren, damit ich Voll-
zeit arbeiten konnte. Da wir zwei Kinder haben,
wollten wir prifen, ob diese Familienaufstellung
fur uns funktioniert.

Vergangenheit und Zukunft

an einem Ort

Im Friihjahr 2021 begannen wir, nach einer geeig-
neten Praxis in der GroBgemeinde Hille Ausschau
zu halten. Ubernahme, Umbau einer Bestands-
immobilie oder Neubau - alles war fir mich denk-
bar. Je langer wir schauten, desto mehr kristalli-
sierte sich Hille-Dorf zum Favoriten und eine un-
bebaute, direkt im Zentrum gelegene Flache, die
ausreichend Platz fir Praxis und Parkplatz bot



WIRTSCHAFT

und zudem nur 300 Meter Luftlinie von unserem Eigenheim entfernt war. Dass ich genau an

diesem Stiick Land als Kind und Jugendliche tausendfach vorbeigegangen war, machte die
Vorstellung, hier meinen neuen, modernen Arbeitsmittelpunkt setzen zu kdnnen, umso ein-
maliger.

Dorfzahnarztin mit Vertrauensvorschuss
War der Standort meiner Niederlassung von vornherein klar? Irgendwie schon. Fiir mich kam nie
ein Umzug in eine gréBere Stadt infrage, und durch meine Kindheitspragung entschied ich mich
relativ schnell und intuitiv fir den Standort Hille und vor allem die ortsansassigen Menschen. In
einem so kleinen Ort kennt man sich und steht flreinander ein. Die Menschen organisieren sich
in Vereinen, Nachbarn sind einander nicht fremd, und man lebt ein echtes ,Wir"-Gefuhl. Dies
spiegelt sich auch im Arzt-Patienten-Verhaltnis wider. Fir mich macht das den Job der Dorf-
zahndrztin ganz besonders schon und auch einfach, weil man in der Regel einen kleinen Ver-
trauensvorschuss bekommt. Mit diesem Vorschuss muss man - im Umkehr-

schluss - verantwortungsvoll umgehen und den Menschen ehrlich begeg-

nen! Es gibt keinen Spielraum fir Zweideutigkeiten - etwas, was ich
sehr begriiBe und meiner Art als Mensch und Zahnarztin vollkom-
men entspricht.

Naturlich schlieBt ein solcher Standort auch einen gewissen
Lifestyle aus: Um 18 Uhr auf die Idee zu kommen, um 19 Uhr
frisches Sushi essen und danach noch ins Musical gehen zu
wollen, funktioniert nicht. Auch das Angebot an Gastro-
nomie und Kultur ist auf dem Land reduziert, daftr aber
findet man hier echte Perlen! In Bezug auf Praxisgriin-
dung und -fihrung sehe ich nur Vorteile im Standort:

lch muss nicht um Patienten konkurrieren, kann mich
téaglich Uber viele dankbare und treue Patienten freuen

und erlebe weniger Probleme mit dem Fachkrafteman-

gel, als ich es aus groBstadtischen Kontexten hore.

Hille: Zwei Praxen vor Ort

In Hille-Dorf gibt es noch eine zweite Zahnarztpraxis, gefthrt

von einem Kollegen, der sich hier seit vielen Jahren etabliert

hat und, wie ich, fur die Menschen vor Ort da ist. Weitere
Praxen findet man in der GroBgemeinde Hille - ganzlich unter-
versorgt ist die Region somit (noch) nicht. Mit nur zwei Praxen vor

ANZEIGE

Das Team von Zahnlokal mit
Alexandra Schumacher (Mitte) und

Dr. Gerd Becker (angestellter
Zahnarzt, links) sowie Praxismanager

Mario Schumacher (rechts).

,Wahrend der Grin-
dungsphase hatte

ich mich auf mehrere
Fordermittelprogramme
beworben, in deren
Rahmen Gelder fiir
Digitalisierungsinvesti-
tionen zur Verfigung
gestellt wurden. Aus
flr mich nicht nach-
vollziehbaren Griinden
wurde ich davon aus-
geschlossen. Das war
schon ein Rlckschlag
flrmich!”

__AlexandraSchumacher

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 6/2024 13
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Ort, ist die Nachfrage der Patienten nattrlich hoch. Leider kann ich nicht
alle Patienten aufnehmen, da ich mit meiner Wochenstundenzahl am

Limit bin. Glucklicherweise werde ich ab dem Sommer von einer neuen

Bester Support:

Kollegin unterstttzt. Das fuhlt sich wie ein Sechser im Lotto an, denn

Aer - Zzhnlokal

lexandra

14

ich hatte nicht wirklich mit einer Bewerbung gerechnet.

Ty,

0 TAMMARTT V8 CAT

Provinz, ohne provinziell zu sein

Im Umgang mit dem Praxisteam ist mir absolut wich-
tig, dass sich meine Kollegen und Mitarbeiter mit der
Praxis identifizieren, Verantwortung tbernehmen und
sich fir unsere Patienten zu 100 Prozent ins Zeug
legen. Das sind hohe Anspriiche, fur die ich einstehe
und die ich eins zu eins lebe. Zum Glick habe ich ent-
sprechende Leute gefunden, die, wie ich, Harmonie
und ein konstruktives Miteinander wiinschen und
gerne zur Arbeit kommen. Als Praxis obliegt uns die
Verantwortung, moderne Rahmenbedingungen fur
ein solches Miteinander und Wertschatzung zu schaf-
fen: Wir bieten eine besondere Vergltung, verwenden
anonyme, interne Umfragen zur Praxisoptimierung und
fihren engmaschige Feedbackgesprache. Wir positio-
nieren uns als moderne Praxis und schreiben Stellen
in zeitgemalRen Formaten wie Instagram und Facebook
aus. Unser Standort schrankt uns hier in keinster Weise
ein, ganzim Gegenteil. Wir genieBen das entschleunigte
Umfeld und bestimmen sehr genau, wo wir moderne
und zukunftsweisende Akzente setzen. Beispielsweise
geben wir unseren Followern Einblicke in unsere Praxis,
sind nahbar und zeigen, dass wir mit Freude fireinander
und unsere Patienten da sind.

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 6/2024

“im Patientengesprach.

Ehemann und Praxismanager

in einer Person

,Die Entscheidung zur Niederlas-
sung haben meine Frau und ich ge-
meinsam getroffen, und waren auch
in den Folgeschritten gleicher-
maBen involviert. Dadurch hatte ich
von Anfang an Lust, Teil des Ganzen
zu sein und aktiv mitzuwirken. Ich
habe Informatik studiert und war
als Datacenter Analyst und Pro-
jektmanager tdtig. Diesen Beruf
habe ich gerne gemacht und mir
gefielen meine Arbeitsstdtte und
besonders das dortige Team. Pers-
pektivisch hatte ich dort alt wer-
den kénnen! Doch als das Arbeits-
pensum meiner Frau nach dem Praxis-
start immer groBer wurde, zeigte
sich, dass es genug Aufgaben gab,
die meinen Kompetenzen entspra-
chen. Als auch diese Aufgaben in
kirzester Zeit rasant zunahmen,
war meine Situation kaum noch trag-
bar: Ich konnte der Rolle meines
«eigentlichen” Jobs, der des Haus-
manns und Vaters zweier Kinder
nicht mehr gerecht werden. So ent-
schied ich mich, komplett in der
Praxis meiner Frau als Praxis-
manager einzusteigen. Und obwohl
es mir nicht leicht fiel, meinen
bisherigen Job dafir zu kindigen,
habe ich mich auf die neuen Heraus-
forderungen gefreut. Noch dazu sehe
ich meine Frau jetzt wieder haufi-
ger und wir sind stolz, zusammen
mit unserem Team etwas Tolles auf
die Beine gestellt zu haben. Zu
meinen Aufgaben zdhlen das Fest-
legen von Ablaufen, Personal,
Finanzen, Social Media, Haus und
Hof und natdrlich die IT, wobei

K

Letzteres ein Heimspiel ist

_ Mario Schumacher

Weizenhalm: © Domnitsky, Ethernet-Kabel: © Soho A studio - stock.adobe.com
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WIRTSCHAFT
ANBIETERINFORMATION*

Moderierter Erfahrungsaustausch

statt losem Smalltalk

Ein Beitrag von Marlene Hartinger

[ NETWORKING ] Sie mochten Teil eines
Netzwerks werden, bei dem nicht um den
heiffen Brei geredet, sondern gezielt auf
schwierige Fragen der Praxisfithrung und
die taglichen Herausforderungen im Praxis-
alltag eingegangen wird — dann sind Sie

bei Med-Mastermind genau richtig. Initiiert
von Finanzberater Tim Kaupa dient das
Format der Profilierung von Praxen
durch einen vertrauensvollen und
moderierten Erfahrungs- und
Wissensaustausch.

Herr Kaupa, wie entstand die Idee zu
Med-Mastermind?

Als Arzteberater begleite ich meine Kunden schon
seit Uber zehn Jahren bei dem passenden Finanzie-
rungskonzept und der Auswahl des richtigen Bankpart-

ners. Im Rahmen meiner Beratung habe ich festgestellt, dass
(Zahn-)Arzte mit ihren unternehmerischen Herausforderungen
oft allein dastehen. Da ich selbst sehr von einem strukturierten
Austausch in einem Netzwerk profitiert habe, war es mir ein
Herzensanliegen, auch fir Mediziner eine solche Plattform zu
schaffen. Jeder Teilnehmer bringt seine Inhalte und Gesprachs-
bedarfe mit. Ich als Moderator sorge fir faire Redeanteile und
eine hohe Gesprachsqualitat.

Worin sehen Sie den Mehrwert eines moderierten
Austausches im Gegensatz zu beispielsweise einem

Smalltalk am Rande einer Fortbildung?

Der Mehrwert ergibt sich auf beruflicher wie persénlicher Ebene:
Einerseits ermdoglicht das Teilen von Know-how den Mitwirken-
den, bessere Unternehmer zu werden. Andererseits starkt es
sie auch im persénlichen Bereich, denn Uber Herausforderungen,
Fehler wie offene Fragen zu sprechen, stellt fir so manchen an-
fangs eine Hurde dar. Doch in einem vertrauensvollen Rahmen
voreinander ehrlich zu sein, sich zu unterstitzen und voneinander
zu lernen, hat unglaubliches Potenzial und ist mein Herzschlag

Nachste Med-Mastermind: Start im September 2024 - Location: SteamWork, Karlsruhe

Turnus und Dauer: alle 14 Tage/montags, sechs Monate (Preis auf Anfrage)

Fragen per Mail an: tim@kreditatelier.de oder telefonisch: +49 176 70550731

Weitere Infos auf: www.kreditatelier.de

- A
\\

him Kaupa

far die Med-Mastermind. Jeder
Teilnehmer verflgt Uber unter-
schiedliche Starken und Wissen,
dies zu teilen, ist ein Schatz, von
dem jeder profitieren kann.

Kénnen Sie uns ein Beispiel fiir ein mégliches
Thema der Med-Mastermind geben?

Es gibt natirlich wahnsinnig viele Themen, ein
Beispiel wéare: Das ZFA-Team einer Praxis ist
zerstritten und sorgt fur eine schlechte Arbeits-
atmosphare. So individuell ein Team ist, gibt es
aber letztlich Kniffe und Herangehensweisen, die
man grundsatzlich anwenden kann, um Team-
mitglieder besser zu matchen oder Konflikte
zu mindern. Und genau darum geht es: Zu er-
fahren, wie andere solche Situationen erlebt
und geldst haben. Oder gemeinsam maogliche
Lésungen durchzusprechen. Der Gewinn liegt
im Konkreten, in der Erfahrungsqualitat echter
Learnings und damit fernab von theoretischen
How to-Ratgebern. B

OO A

Anmeldung.

*Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Unser Ziel: eine nachhaltige,
asthetisch zeitlose Praxis, die

in Wirde altern kann

Ein Beitrag von Marlene Hartinger

So soll es am Ende aussehen: der duBere Eingangsbereich der Praxis
nach.der“Fertigstellung im kommenden Jahr. Die farbliche Tonalitat

‘des-.:Gebéudes respektiert die umliegende Natur. Der moderne und nach-

haltige Neubau ist auf Harmonie mit-dem aus, was ihn umgibt:

[ INTERVIEW] In bedachtem Einklang mit dem regionalen Okosystem entsteht in Ebergttzen,
im Landkreis Goéttingen, das hochmoderne ,Zahnzentrum an der Aue“ des jungen Bauherren-
Paares Dres. Alexandra und Torsten Wassmann. In Visualisierungen schon fertig, braucht so ein
Projekt selbstverstandlich seine Zeit und wahnsinnig viele Ressourcen — im Interview verraten
die Mitwirkenden, neben Alexandra und Torsten Wassmann das Architektenteam Adrian
Bleschke und Max Obermark (ADRIAN BLESCHKE GmbH), worauf es bei einem solch ambitio-
nierten Bauvorhaben ankommt und wie es sich anfiihlt, dabei zu sein.
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Dr. Alexandra Wassmann

Warum ist dieses auf dem freien Acker startende
Projekt fiir Sie besonders und wie bereitet man
sich auf so ein Projekt vor?

Alexandra Wassmann: Fir uns als Bauherren ist es
die Verwirklichung unseres Lebenstraumes - mit
gleichzeitig groBem unternehmerischen Risiko.
Diese Praxis wird nicht nur unser Arbeitsplatz sein,
sondern gleichzeitig ein Ort, an dem wir gemein-
sam sehr viel Zeit unseres Lebens verbringen wer-
den. Durch die Auswahl unserer Partner haben wir
versucht, uns bestmaglich fir alle Eventualitaten
aufzustellen und vertrauen auf die Expertise unse-
res Teams.

Adrian Bleschke: Fiir uns als Architekten ist es die
groBartige Moglichkeit, auf der weiBen Leinwand
einen Ort zu schaffen, der sowohl dsthetisch als
auch funktional Uberzeugt und gleichzeitig ein Ort
zum Wohlfuhlen sein wird. Es ist spannend, ge-
meinsam die Vision von Alexandra und Torsten in
die Realitat umzusetzen und das uns entgegen-
gebrachte Vertrauen freut uns sehr.

,Wir hoffen, dass das Zahn-
zentrum an der Aue ein Ort wird,
an dem sich alle wohlfiihlen -
Patienten und unser Team; dass
es ein Ort wird, an dem man
gerne Zeit verbringt sowie
erfolgreich und effizient
arbeiten kann bzw. behandelt
wird.”

Wohlfiihlen

Wie wichtig ist ein vertrauensvoller Austausch
fiir das Gelingen eines solchen Projektes?
Torsten Wassmann: Das Vertrauen ist neben Kom-
petenz absolute Voraussetzung! Nur mit offener
und direkter Kommunikation lassen sich Heraus-
forderungen schnell I6sen. Adrian und Max spielen
hierbei eine SchlUsselrolle, nicht nur als Architek-
ten, sondern auch als Vermittler und manchmal
auch als Bad Cops in Verhandlungen mit poten-
ziellen Partnern, Amtern oder auf dem Bau.
Adrian Bleschke: Als Architekten erfillen wir tat-
sachlich viele unterschiedliche Rollen gleichzei-
tig - wir sind der erste Ansprechpartner, Gestal-
ter, Designer, manchmal Kummerkasten sowie
Kassenwarte und hin und wieder auch mal Blitz-
ableiter fur die Bauherrenschaft (lacht).

WIRTSCHAFT

Die Visualisierung des Empfangsbereichs verdeutlicht die klare

und stringente Designsprache und zeigt zudem, dass UbergroBe
Fenster die Natur ,hereinlassen”.

Max, was reizt Sie, als Projektarchitekt, besonders

an diesem Projekt?

Max Obermark: Es ist die Kombination aus hoher Funktionsdichte, nach-
haltigem Bauen und gleichzeitig geforderter Asthetik bei ganz klarem
finanziellen Rahmen, die dieses Projekt fur uns einzigartig macht. Die
Zusammenarbeit mit Torsten und Alexandra, die sehr genau wissen,
was sie wollen, und die direkte Kommunikation machen es spannend
und sehr dynamisch.

Adrian und Max, wie gehen Sie mit den Herausforderungen

und Anspriichen um, die sich aus der Zusammenarbeit mit zwei
»Perfektionisten” ergeben?

Adrian Bleschke: Es ist herausfordernd sowie gleichzeitig sehr berei-
chernd. Der Perfektionismus von Torsten und Alexandra treibt das Pro-
jekt voran und motiviert uns zusatzlich, kreative und prazise Losungen
zu finden. Wichtig ist ja, dass wir alle das gemeinsame Ziel verfolgen,
dieses Projekt perfekt umzusetzen. Wir verhandeln viele Punkte, neh-
men andere Perspektiven ein und haben sogar fir die gefthlt sehr
vielen, aber von Torsten gewlinschten Monitore gute Lésungen gefun-
den, sodass sich alles harmonisch in das Gesamtkonzept einflgt und
selbstverstandlich wirken wird!

Max Obermark: Ebenfalls sehr relevant ist, dass wir die modernste
Praxis im Umkreis schaffen werden und die Zukunft von Alexandra und
Torsten mit dem Projekt so direkt verbunden ist. Das setzt natdrlich alle
Beteiligten unter Druck - aber ein bisschen Druck kann auch inspirie-
rend wirken. Gerade wenn man weil3, dass man Teil von etwas Beson-
derem ist und Mihe und Hingabe auch gesehen und wertgeschatzt
werden!

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 6/2024
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WIRTSCHAFT

Alexandra, Ihr Fokus liegt auf Nachhaltigkeit:

Wie stellen Sie diese sicher?

,Ich winsche mir, dass die Alexandra Wassmann: Wir verwenden nachhaltige Baustoffe, insbeson-
Praxis auch in vielen Jahren dere viel heimisches Holz, setzen ein ressourceneffektives Gebaude-
ein Ort ist, der Gesundheit und konzept und eine kluge Steuerungstechnik ein und arbeiten mit regio-
Wohlbefinden férdert und dass nalen Partnern. AuBerdem betten wir die Praxis in ein groBeres Konzept
sich die mit ihr verbundenen ein, unter anderem mit Streuobstwiese und viel Grin, wenig versie-
Wiinsche und Anspriiche gelten Flachen, Photovoltaik, perfekter Anbindung an den &ffentlichen
erfillen.” Nahverkehr, Lademdglichkeiten fiir E-Bikes etc. Uns ist auBerdem wich-
tig, dass die Praxis ,in Wirde" altert, also gewissermaBen asthetisch
zeitlos bleibt: Parallel zum Fokus auf Nachhaltigkeit und natdrlichen
Elementen soll die Designsprache daher sehr klar und zeitgleich dem
landlichen Standort entsprechend sein!

Erfiillung

Adrian, welche Herausforderungen bringt die Umsetzung

Max Obermark

dieser anspruchsvollen Ziele?

Adrian Bleschke: Besonders die Balance zwischen Funktionalitat, nach-
haltigem Bau, klarem Design und Kosten ist schon eine echte Heraus-
forderung. Aber wir setzen auf modulare Bauweise, innovative Materi-
alien und durch viel Nachdenken und Teamarbeit haben wir technisch
und asthetisch gelungene Losungen gefunden. Das Praxisgebaude wird
sich harmonisch in die Landschaft einfligen und dennoch innen wie

Torsten, warum haben Sie sich fiir ein
Architekturbliro aus Berlin entschieden?
Torsten Wassmann: Wir hatten und haben einen

nachhaltigen und ressourceneffizienten Bau im

Blick. Das bedeutete fir uns von Beginn an, dass »Ich hoffe, dass unser gemein-

wir mit regionalen Partnern bauen werden - aber sames Praxisprojekt ein Beleg

Bagger: Frogella.stock - stock.adobe.com

wir wollten auch eine klare Formensprache und dafir wird, wie Raume positiv
haben uns damit beim Architekturbiro ADRIAN
BLESCHKE GmbH von Beginn an voll verstanden
gefihlt. Wir schatzen ihr Gefthl fir Design, Ma-

terial und Raume sehr. Dass das Buro in ganz

auf Menschen wirken koénnen.

Illustration

Ebenfalls soll es als Beispiel

dafir dienen, wie nachhaltige
Architektur, Asthetik und De-
sign mit hohem medizinischen

Deutschland Erfahrung hat, ist jetzt ein groBer

Vorteil, um unser Projekt umzusetzen. Standard gelingt.”

Nachhaltig

Adrian Bleschke: Fir uns ist das Kennenlernen
ganz verschiedener Partner jeweils vor Ort im-
mer eine wichtige Erfahrung. Es ist spannend zu

Adrian Bleschke

sehen, wie viele Details und Expertisen aus ganz
verschiedenen Richtungen und Berufen in so ein
Projekt einflieBen und welche Partnerschaften auch
Uber ein erst mal ,nur” regionales Projekt hinaus

-

Bestand haben und zukinftige Projekte beein-
flussen.

SSNNNNNAN
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Leidenschaftlich bei der
Sache: das Projekt-Quartett

Dr. Torsten Wassmann,
r. ,

Mein Wunsch ist, dass wir auf

br. Aleanda WESSTEmm eine spannende und inspirie-

Adrian Bleschke und Max

rende Zeit zurlckblicken und

stolz auf das sind, was gemein-

Obermark (v.l.n.r).

sam erreicht wurde - und dass

wir beim Bauen hoffentlich
nichts allzu Wichtiges

vergessen* haben ...

eimal
KlOPft'dﬁTisch~

auf de?

o

Dr. Torsten Wassmann

auBen eine markante, klare Designsprache sprechen und Wiedererkennungswert
haben. Hierzu wird das Gebaude eine klare Fassadenstruktur erhalten, die be-
einflusst ist aus der Vorfertigung der Holzbauteile sowie an eine moderne Inter-
pretation eines Tempels an einem Hang erinnern wird.

Torsten, Sie als Bauherr bringen Fachkenntnisse (iber den Praxis-

betrieb - von der Fiillung iiber Prophylaxe bis Narkose - mit. Wie flieBen

diese Informationen in die architektonische Planung ein?

Torsten Wassmann: Diese Informationen sind essenziell fur die Funktionalitat
und das spétere Arbeiten in der Praxis. Unsere Erfahrungen mussten also von
Beginn an direkt in die Planung einflieBen - Adrian und Max sind sehr offen daftr.
Sie bringen ein groBes Netzwerk an Experten mit, das uns l6sungsorientiert un-
terstltzt. Das stellt sicher, dass die architektonische Gestaltung die taglichen
Ablaufe auch tatsichlich unterstitzt bzw. erleichtert.

Alexandra, wie sehen Sie die Rolle von Adrian und Max im Hinblick auf die
Kostenkontrolle, bei gleichzeitig h6chsten Anspriichen?

Alexandra Wassmann: Beide sind erstklassig darin, ein Gleichgewicht zu finden.
Sie verstehen es, unsere Visionen umzusetzen, ohne das Budget zu sprengen.
Das schaffen sie, indem sie Prioritdten setzen, transparent mit uns Uber jede
Entscheidung kommunizieren - und manchmal eben auch ,Nein” sagen.

Max Obermark: Als Projektarchitekt behalte ich zu jedem Zeitpunkt die Kosten
im Auge, verhandele und finde kosteneffiziente Losungen. Immer im Austausch
mit Alexandra und Torsten; dazu gehort auch, zu besonderen Wiinschen leider
mal ,ist nicht mehr im Budget” sagen zu mussen.

Bilder: © ADRIAN BLESCHKE GmbH Folgen Sie dem Projekt auf
Instagram: www.instagram.com/

zahnzentrum.anderaue
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ZWP .ccctz A ENTISTA

Ein Beitrag von Marlene Hartinger Dr. Johanna

Herzog stieg mit Anfang 30 als Teilhaberin in einer
Gemeinschaftspraxis in Nirnberg ein und schloss sich
im Madrz 2023 nicht nur Dentista an, sondern griindete
sogleich die Nurnberger Regionalgruppe. Mit ihrem
Elan mochte sie auch andere Frauen motivieren, die

Senticta Niederlassung nicht zu scheuen und sich, gestarkt

Infos zum Verband durch das Netzwerk, sichtbar zu positionieren.

Frau Dr. Herzog, was hat Ihr Interesse an Dentista geweckt?
Ich hatte im Vorfeld schon viel von den Dentistas gehort und bin, nach-
dem ich die Prasidentin Dr. Rebecca Otto personlich kennengelernt

habe, dem Verband sofort beigetreten. Da es noch keine Regional- SO

gruppe fir Nordbayern/Franken gab, rief ich sie kurzerhand ins Leben

Person
und versuche hierbei, einen informativen wie amisanten Austausch E
unter Zahnmedizinerinnen zu etablieren. Wir treffen uns etwa einmal =

im Monat bei mir in der Praxis und ich freue mich immer wieder Uber
neue Gesichter.

Hand aufs Herz: Was bremst Zahnérztinnen nach wie vor aus?

Frauen sind in der Zahnmedizin im Jahr 2024 genauso angekommen .
wie ihre mannlichen Kollegen. In puncto Fingerfertigkeit wie fachlicher Female BOSS‘
Kompetenz stehen sie ihnen in nichts nach. Mannlichen Kollegen geht Workshop f[]rjunge und

es nur leichter von der Hand, ihr K&nnen zu prasentieren und ,an den .. .. .
PR . - . motivierte Zahnmedizinerinnen
Mann" zu bringen. Gerade jlingere Kolleginnen sind hier zuriickhalten-
der, je langer aber die Berufserfahrung, desto gréBRer wird das Selbst-
vertrauen, sich Uber den eigenen Praxisrahmen hinaus zu zeigen und Im Rahmen des Workshops ,Female
Boss” referiert Dr. Johanna Herzog
Uber ihren Weg zur Praxisinhaberin.
Der Kurs richtet sich an junge Zahn-
medizinerinnen und Praxisinhabe-
rinnen und soll darliber hinaus als

einzubringen - sei es in der Standespolitik oder in diversen Netzwerken.
Dentista will dies aktiv unterstiitzen und Frauen der Berufsgruppe nach-
haltig starken. Ich freue mich, ein Teil davon zu sein und bin zudem
Uberzeugt, dass die uns oft zugeschriebene ,weibliche" Feinfihligkeit

in der Zahnmedizin von groBem Vorteil sein kann. Netzwerkveranstaltung die Mdglich-
keit schaffen, sich auszutauschen und
Neben der Dentista-Regionalgruppe leiten Sie, zusammen Kontakte zu kniipfen. Neben person-
mit lhren Praxispartnern, die ,2N Fortbildungen fiir Zahnérzte". lichen Erfahrungen und Stolpersteinen
Worum geht es dabei? auf dem Weg zur Chefin geht Johanna

Herzog auch auf Themen wie die
Suche nach einem Spezialgebiet oder
die Moglichkeiten zur Umsatzsteige-
rung in der eigenen Praxis ein.
Zentral geht es im Workshop um die

2N Fortbildungen ist eine Gesellschaft, die Zahnarztinnen und Zahn-
arzten aus der D-A-CH-Region Wissen mit einem wissenschaftlichen,
evidenzbasierten wie praktischen Mehrwert liefern. In den letzten Jah-
ren hat sich unsere 2N-Curriculum-Reihe etabliert. Hierzu zahlen vier

Wochenendkurse, innerhalb derer die weiBe Asthetik, die rote Asthetik, Dos and Don'ts von frischgebackenen
die Funktion und auch die betriebswirtschaftliche Seite einer Zahnarzt- Praxisinhaberinnen, Verdienstmag-
praxis beleuchtet werden. Zudem sind wir auch in der Curriculum-Reihe lichkeiten fur Zahndrztinnen sowie die
der Akademie Praxis und Wissenschaft (APW) eingeplant, wie zum Bei- Trends und Zukunft der Dental-

spiel beim Asthetik Curriculum oder dem Curriculum der Deutschen branche.

Gesellschaft fur Sportzahnmedizin. B
Weitere Infos auf:

www.2nkurse.de/female-boss
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EXTRA MILD
IM GESCHMACK

TAGLICHE MUNDSPOLUNG

é LISTERINE

TOTALCARE

EXTRA MILD

EXTRA MILDER GESCHMACK
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500mle

,Best Practice”
ter Zahnarztpraxis

I3

Die Individualprophylaxe gewinnt immer mehr an Wichtigkeit. Entspre-
chend groB ist das professionelle Interesse an evidenzbasierten Hand-
lungsempfehlungen und Strategien. Zu einer ,,Best Practice Prophylaxe*
gehort die detaillierte Anamnese ebenso wie die kompetente Beratung

NEU: LISTERINE® TOTAL
CARE EXTRA MILD

Fiir alle, die wegen des als intensiv
empfundenen  Geschmacks

zu einem gesundheitsférdernden Lebensstil und leitliniengerechte bisher auf die Vorteile
Instruktionen zum hauslichen mechanischen' und chemischen? Biofilm- einer  LISTERINE® Mund-
management. spilung zumlErhaIlt der
Mundgesundheit verzichtet

. . . haben, gibt es seit April
Die Anamnese als wichtige Voraussetzung das neve LISTERINE® TOTAL
Eine lickenlose Anamnese sowie Dokumentation von Gesundheitsinformationen, CARE EXTRA MILD mit einer
Risikofaktoren und Lebensgewohnheiten rickt immer mehr in den Fokus. Gezielt neuen Formulierung filr Hier anmelden
erfragt werden sollten zum Beispiel Vor- und Begleiterkrankungen, die Karies, einen noch milderen Ge- = W .
Gingivitis und Parodontitis beglnstigen oder aus diesen resultieren kdnnen, da schmack - ohne Kompro- :
bei den Betroffenen engmaschigere Prophylaxetermine zweckmafiig sind. Dies misse bei der Wirksam-
gilt auch fur Patienten, die haufig zu Alkohol, Tabakprodukten oder kariogenen keit gegen Plague.

Lebensmitteln greifen. Ihnen sollten nicht nur potenzielle Folgen dieser Kon-
sumgewohnheiten aufgezeigt werden, sondern auch zahn- und mundgesunde
Alternativen wie eine vollwertige Erndhrung und die Verwendung von Zucker-
austauschstoffen. Abgerundet wird die Anamnese durch Fragen zu den persén-
lichen Zahn- und Mundpflegegewohnheiten sowie die Erhebung des intraoralen
Befundes.

Komplettierung der 3-fach-Prophylaxe

Die mechanische Zahnreinigung, bestehend aus Zahneputzen und Interdental-
reinigung, kann durch eine Mundspulung mit antibakterieller Wirkung leitlinien-

- L . . ps Infos zum
gerecht erganzt werden und damit einen wissenschaftlich bestatigten Zusatz- Unternehmen Literatur

nutzen bringen.? Mit LISTERINE® kdnnen bedarfsgerechte MundspUlungen fur E E E E
die Plaquekontrolle, Kariespravention und den Schutz vor Zahnﬂeischproblem_en '::I

empfohlen werden, die sich durch eine einzigartige Kombination atherischer Ole

auszeichnen, in Studien umfassend auf die Probe gestellt wurden und auch fr die =
Langzeitanwendung geeignet sind.?*’ % EE’.E_

* Studien Uber 6 Monate

LISTERINE © - Kenvue / Johnson & Johnson GmbH = Tel.: 00800 260260-00 = www.listerineprofessional.de




WIRTSCHAFT

question and
nswer:

mit Dr. Carla Benz

[TEIL5]

[Q&A] Der leicht-lockere und souverane Umgang mit kleineren Patienten
ist fir viele Zahnmediziner eine intuitive Selbstverstandlichkeit. Fir all jene
jedoch, die sich fragen, wie sie zielfiihrend Kindern in der Praxis begegnen
sollten, hat unsere Autorin eine kleine Anleitung zu Handlungen und
Setting aufbereitet.

Die Rahmenbedingungen

J:i"izii{tiz,f;?f(‘;Zu‘iiiéj:f;lki;izzi? 1. DIE PERSONLICHE BEGRURUNG

den. Kognitive Analyseprozesse spielen

erst mit zunehmendem Alter eine Rolle. Da- Die Kinder sollten (altersunabhangig) stets persénlich
her verlassen sich Kinder, haufiger als Jugend- begriBt und empfangen werden, genauso, wie wir es bei Er-
liche oder Erwachsene, vollig auf ihren Instinkt wachsenen auch tun. Dazu braucht es nicht zwingend eine
(weswegen fruhkindliche Traumatisierungen +Kinderrezeption”. Blickkontakt und ein freundliches

in der Zahnarztpraxis durch erlebte Horror- »Hallo! Schon, dass du da bist!” zeigen dem Kind, dass
geschichten, die wir alle von unseren erwach- es hier willkommen ist und erwartet wird.

senen Patienten kennen, auch so nachhaltig
belastend sind). Eine Handvoll zeitloser Spiel-
regeln ist daher entscheidend, wenn Sie |h- 2. WﬂRT[ZE'T[N VERMEIDEN
ren kleinen Patienten angemessen begegnen

wollen: Je langer insbesondere kleine Kinder warten missen, umso
mehr nimmt ihre Bereitschaft zur Mitarbeit ab.

5. DERWEG INS BEHANDLUNGSZIMMER

Es geht hier abermals um das Kind, nicht um die Begleit-
person. Rufen Sie oder Ihre Mitarbeiterin das Kind mit Namen
persdnlich auf und begleiten Sie es ins Behandlungszimmer.
Dort sollte es sich zundchst aussuchen kénnen, wo es auf

Infos zur Sie warten mochte, falls eine erneute Wartezeit nicht

-r'li Autorin zu vermeiden ist.

=]
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Die Begegnung mit dem Zahnarzt

I. SEIEN SIESIE SELBST!

Kinder spilren sofort, ob Sie ihnen etwas vor-
spielen und ob sie Ihnen vertrauen konnen. Ihre
Authentizitat ist daher entscheidend daftr, ob
das Kind Ihnen Vertrauen schenkt. Sie missen
keinen Clown spielen, wenn Sie das nicht sind.
Trauen Sie dem Kind zu, dass es mit Ihrem authen-
tischen Charakter umgehen kann.

2. SPIELEN SIEMIT
OFFENEN KARTEN!

In den Augen des Kindes lauert im Behandlungs-
zimmer hinter jeder Schublade potenzielle Ge-
fahr. Enttarnen Sie daher sofort die notwendigen
Behandlungsinstrumente und stellen Sie sie dem
Kind vor. Stellt das Kind fest, dass Sie nicht
ehrlich sind, haben Sie wichtiges Vertrauen
verloren.

5. KEINELEBENSGEFAHR -
NEHMEN SIE DRUCK RAUS!

Erfreulicherweise begegnen uns in der Kinder-
zahnheilkunde keine lebensbedrohlichen akuten
Erkrankungen (abgesehen von Logen-Abszessen

mit entsprechend reduziertem Allgemeinzustand,
die dann schnell Uberwiesen werden sollten).
Diese Erkenntnis kann viel Druck nehmen und wir
kénnen uns erlauben, das Kind langsam und Schritt
flr Schritt in mehreren kurzen Sitzungen an die
invasive Behandlung heranzufihren.

4. VEREINBARUNGEN -
KEINE ERPRESSUNGEN

Kinder sind gute Verhandlungspartner und halten
sich an ihre Versprechen. ,Heute zeige ich dir
meinen Arbeitsplatz und nachste Woche darf ich
in deinen Mund schauen!”

Kleine Patienten unterscheiden sich gar nicht so sehr
von erwachsenen Patienten. Sie schenken uns unheim-
lich viel Vertrauen und damit sollten wir wertschatzend
umgehen. Daher lautet meine Empfehlung, die Kinder
nicht mittels Bildschirmen und allzu eindrucksvollen
Hilfsmitteln abzulenken. Es gilt vielmehr, sie einfuhl-
sam und geduldig in die Umgebung der zahnérztlichen
Praxis einzufiihren. Spétestens, wenn sie alter werden,
werden sie es uns danken.

ANZEIGE

WE LOVE WHAT WE DO

TURBO-SMART

im schallgedammten CUBE-Gehause

TROCKEN- UND
NASSABSAUGUNG W@

INKL. AMALGAMSEPARATOR CATTANI

(HYDROZYKLON ISO 18)
DEUTSCHLAND

TURBO-SMART CUBE Ssterreich - Schweiz

CATTANI Deutschland . Helmes GmbH & Co. KG
Scharnstedter Weg 34 - 36 | Nordholz
DE - 27639 Wurster Nordseekiste

Tel.: (+49) 4741-18 19 80 . Fax: (+49) 4741-18 19810
info@cattani.de . www.cattani.de
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DZR Kongress 2024:
Praxiswissen inspirierend
prasentiert

Ein Beitrag von Guido Walter

[ VERANSTALTUNGSNACHBERICHT ] Der DZR Kongress 2024, der am 19. und 20. April im
Hotel Movenpick Messe und Kongress Stuttgart stattfand, bot den 200 Teilnehmern erneut eine
Fille an praxisrelevanten Informationen rund um die Themen Abrechnung, Dokumentation,
Cybersicherheit, Motivation und Personlichkeitsentwicklung. Das facettenreiche Programm
des 11. DZR Kongresses umfasste viele Themen, die Praxisinhaber und Praxismanager

auf den Ndgeln brennen.

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

Das DZR hielB

Startschuss zu Abrechnung die Kongressteilnehme g

und Digitalisierung herzlich willkommen.
Gleich am ersten Kongresstag schloss Dr. Dr.

Alexander Raff, Zahnarzt und Herausgeber von
DER Kommentar zu BEMA und GOZ von Lie-
bold/Raff/Wissing (ein Produkt des Asgard-
Verlags), eine wichtige Wissensliicke: die von
der GOZ 2012 nicht beachteten selbststan-
digen zahnarztlichen Leistungen der Analyse
und Therapie der Funktion des stomatogna-
then Systems. Uwe Koch, Leiter DZR Kompe-
tenzcenter BEL/BEB/Zahntechnik, zeigte klar
auf, dass mit dem Einzug digitaler Techniken
in die Zahntechnik der Wissensstand bei der
Abrechnung nicht Schritt gehalten hat. Anhand
eines Beispiels einer CAD/CAM-Position er-
klarte er schllssig die Abrechnung digitaler
Arbeiten.
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*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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ANBIETERINFORMATION*

Gut 200 Teilnehmer freuten

sich Uber das abwechslungsreiche

Programm.

Dokumentation und Mitarbeiterbindung
Die ,Macht der Dokumentation” unterstrich Stefanie
Schneider, Leiterin DZR Kompetenzcenter und Fach-
referat GOZ/GOA/BEMA, in ihrem Vortrag. ,Aus der
Behandlungsdokumentation entsteht die Rechnung”,
sagt Schneider. ,Dennoch fallen die Begleitleistun-
gen allzu oft unter den Tisch, was zu Honorarverlust
fihrt." Vergessene oder nicht dokumentierte Leistun-
gen kdnnen sich - nach dem Motto ,Kleinvieh macht
auch Mist” - pro Jahr auf einen vierstelligen Betrag
summieren. Die Situation wird sich mit der elektro-
nischen Patientenakte sogar noch verschéarfen. Inspi-
rierende Ideen fur die Mitarbeiterbindung und -gewin-
nung stellte die Berliner Zahnarztin Judith Grieger-
Happel vor. Ihr Team punktet vor allem bei Social
Media und Marketing mit erfrischenden Ideen. Grieger-
Happel hat einen Onlineshop fur Dentist Lifestyle ge-
grindet, in dem sie selbst gestaltete Produkte ver-
kauft. Content fur Instagram erstellen die Mitarbeiter
ihrer Praxis gemeinsam, doch nicht nur das: Einmal im
Jahr fahrt das Team mit den erwirtschafteten Werbe-
einnahmen zusammen in den Urlaub, nicht zur Wei-
terbildung, sondern aus SpalB an der Freude.

Cybersicherheit und leistungsgerechte
Honorierung

Dass man ein ernstes Thema mit Humor prasentieren
kann, bewies Cybersecurity-Experte Cem Karakaya: An-
gesichts der wachsenden Gefahr durch Hackerangriffe
mahnte er die Teilnehmer, im Praxisalltag mehr Zeit
fur Sicherheit und Datensicherung zu investieren. Ein
improvisierter Live-Hack und Beispiele von besonders
raffinierten Tricks der Datenrduber verblifften das
Publikum. Leistungsgerechte Honorierung war das
Thema von Vabodent-Geschéftsfiihrer Christian Lépez
Quintero, der klarstellte, dass Zahnarzte im Arztever-
gleich unterdurchschnittlich bezahlt werden. Angesichts
von Leistungskirzungen und steigenden Materialkos-
ten sei die regelmiaBige Uberpriifung der Preiskalku-
lation unverzichtbar.

Hygienevorschriften und mehr
Achtsamkeit fiir den Erfolg

Dass die behérdliche Begehung von Praxen kein alter Hut ist, un-

terstrich Viola Milde, Inhaberin der VMH-Hygieneberatung. ,Wusste
ich nicht” sei bei Hygienevorschriften keine gute Strategie, so die
Expertin fir Infektionspravention, die nicht nur alle Stolperfallen
und die Top 10 der haufigsten Hygieneméangel kennt, in die Praxis-
inhaber bei einer Kontrolle tappen kénnen, sondern ihnen auch
mitgab, wie man sie umschiffen kann. Fur die Reduktion auf das
Wesentliche warb Extremskibergsteiger und Dynafit-Geschéfts-
fihrer Benedikt Bohm in seinem mit beeindruckenden Videos um-
rahmten Vortrag. B6hm zufolge werden durch die Konzentration auf
das Wesentliche Ziele schneller erreicht - sei es, um einen 8.000er-
Berg im Himalaya zu besteigen oder den Berufsalltag in einer
Zahnarztpraxis zu meistern. Sein Tipp: Durch Ungewissheit ausge-
|6ste Angst durch Achtsamkeit ersetzen.

Abschluss mit Selbstvertrauen

Fir einen abschlieBenden Gansehautmoment sorgte der Pilot und
Autor Philip Keil, der in seinem Vortrag davon berichtete, wie er bei
einem Routineflug nach einem plétzlichen Strémungsabriss einen
Absturz seiner Maschine abwenden konnte. Fir Keil eine Lektion,
wie unerlasslich die Intuition bei wichtigen Entscheidungen ist. Wir
alle brauchen einen klaren Kompass, wenn wir neue Ziele erreichen
wollen. Keils Appell: Verlass dich nicht auf dein Glick und werde der
Pilot deines Lebens.

Quelle: Der Autor hat den Beitrag im Auftrag der DZR Deutsches

Zahnarztliches Rechenzentrum GmbH verfasst.



FINANZEN

Ihre Risikotoleranz sollte
immer im Beratungsgesprach
mit IThrem Finanzexperten
ermittelt werden. Es werden
darin verschiedene Vorgaben
unter anderem zu Einkommen,
Vermoégensverhaltnissen,
Kenntnissen, Erfahrungen
und Verlusttragfahigkeit
abgefragt.

Sabine Nemec, Dipl.-Wirtsch.-Ing.
sn@snhc.de - www.snhc.de « www finsista.de « Instagram: @sabine.nemec
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Risikotoleranz spielt eine entscheidende Rolle beim Investieren an der Bérse
und ist ein Schlisselfaktor fir den langfristigen Erfolg eines Anlegers. Es be-
zieht sich darauf, wie viel Unsicherheit oder Verlust ein Anleger bereit ist, in
Kauf zu nehmen, um potenzielle Renditen zu erzielen.

Die Risikotoleranz variiert von Person zu Person und hangt von verschie-
denen Faktoren wie finanzieller Situation, Anlagezielen, Alter, persénlicher
Einstellung und Erfahrung ab. Es gibt im Allgemeinen drei Einstufungen der
Risikotoleranz - mit diversen individuellen Zwischenabstufungen:

O Konservativ: Konservative Anleger bevorzugen Sicherheit und Kapital-
erhalt gegeniber héheren Renditen. Sie sind bereit, nur geringe Risiken
einzugehen und investieren oft in weniger volatile Anlagen wie Staats-
anleihen, hochwertige Unternehmensanleihen oder Blue-Chip-Aktien
mit stabilem Ertragspotenzial und Dividendenzahlungen.

O Moderat: Moderat risikobereite Anleger suchen nach einem ausgewo-
genen Verhdltnis zwischen Risiko und Rendite. Sie sind bereit, moderate
Risiken einzugehen, um hdéhere Renditen zu erzielen, und investieren
moglicherweise in eine Mischung aus Aktien, Anleihen und diversifizier-
ten Fonds. Sie streben langfristiges Wachstum an, sind aber auch darauf
bedacht, Verluste zu begrenzen.

O Aggressiv: Aggressive Anleger haben eine hohe Risikotoleranz und sind
bereit, groBere Risiken einzugehen, um potenziell héhere Renditen zu
erzielen. Sie investieren hauptsachlich in Aktien und moglicherweise auch
in risikoreichere Anlageklassen wie Small-Cap-Aktien, Schwellenlander,
spezielle Sektoren oder sogar Derivate. Sie akzeptieren, dass mit hoheren
Renditechancen auch gréBere Schwankungen und Verluste verbunden
sein kénnen.

Esist wichtig, dass Anleger ihre eigene Risikotoleranz genau einschatzen und
ihre Anlageentscheidungen entsprechend treffen, um ihr individuelles Ver-
héaltnis zwischen Risiko und Rendite festzulegen und ihre langfristigen finan-
ziellen Ziele zu erreichen. Ein ausgewogenes Portfolio passend zur eigenen
Risikotoleranz sorgt auch fir eine gute Nachtruhe.

m
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Bekampft die Ursache
von Zahnfleischbluten und -entziindungen’

Klinisch bestatigt: 9von 10

Schnelle antibakterielle Wirkung? Patient:innen bestétig(.an
Lang anhaltender Schutz? weniger Zahnfleischbluten*

1 Bekédmpft Plaquebakterien, bevor Zahnfleischbluten und -entziindungen entstehen, bei regelmaBiger Anwendung. 2 mit meridol® Zahnfleischschutz Zahnpasta, im Vergleich zu
einer herkémmlichen Zahnpasta mit 1450 ppm Fluorid (NaF/NaMFP) nach 6-monatiger Anwendung des Produkts. Triratana, August 2022. 3 Bekdmpft Plaquebakterien, ,schnell” in La-
bortests bestatigt, ,lang anhaltend” bei regelmaBiger Anwendung. 4 Ipsos | meridol Patient Experience Programm (2023) mit 132 Patient:innen, 2 Wochen mit 2x taglicher Anwendung.

Unabhéngig rekrutiert von Zahnérzt:innen. Deutschland 2023.

fir Patient: : JA~[° | PROFESSIONAL
k:erStZH:Qt e mer’dOl — ORAL HEALTH—




ABRECHNUNG
ANBIETERINFORMATION*

Zahnersatzreparaturen:

N

‘usuu?

Abrechnung mit sieben Siegeln

Neulich gestand mir eine Fachkraft fiir zahnarztliche Abrechnung, dass
sie lieber einen Heil- und Kostenplan mit zwolf Implantaten und einer
Suprakonstruktion erstellt, als dass sie Zahnersatzreparaturen plant und
abrechnet. Nachfolgend das Beispiel, an dem sie verzweifelt ist:

18 17 16 15 14 13 12 11 v 21 22 (&) 24 25 26 27 28

48 47 46 45 44 43 42 41 v 31 32 33 34 35 36 37 38

Das AuBenteleskop am Zahn 23 wurde nach Extraktion des Primér-
teleskops und einer Abformung im Labor aufgefiillt. Ferner wurde eine
Basiserganzung und eine vollstandige Unterfitterung mit Randgestal-
tung vorgenommen. Die Instandsetzung wurde im einzeitigen Verfah-
ren durchgefiihrt. Kopfzerbrechen bereitete die BEL-Position 802-4 (LE
Basisteil Kunststoff) mit folgender Erlduterung zur Abrechnung:

,Die L-Nr. 802 4 kann fir ein Basisteil Kunststoff nur abgerechnet
werden, wenn an derselben Stelle keine andere Leistung erbracht
wird.”

Die Frage der Abrechnungskraft war nun, ob das Basisteil tatsachlich
nicht zusammen mit einer Unterfutterung berechnet werden darf, wenn
diese Leistungen in einer Sitzung erbracht werden. Diese Frage ist ein-
fach zu beantworten, wenn man ein vollstandiges BEL-Verzeichnis mit
allen Erlauterungen zurate zieht, denn dort findet man in der Folge den
Eintrag:

,Die L-Nr. 802 4 ist fir das Auffillen einer Sekundérkrone nur dann
abrechenbar, wenn eine Abformung zur Basiserweiterung erfolgt ist.
Sofern eine Unterfltterung notwendig ist, ist diese zusdtzlich nach
den L-Nrn. 808 0, 808 8, 809 0, 809 8, 810 0 und 810 8 abrechenbar.”

Demnach ist also im vorliegenden Fall die BEL-Nr. 802 4 fur das Auf-
fullen des Sekundarteils und die Basiserweiterung abrechenbar. Damit
ist auch die Grundeinheit Instandsetzung BEL-Nr. 801 0 abrechenbar.
Zusétzlich zur Unterfltterung nach BEL-Nr. 809 0 und dem Fixator
(011 2) fallen drei Modelle (001 0) und 2x BEL-Nr. 002 3 fir die Ver-
wendung von Kunststoff zur Ausblockung der verbleibenden Sekun-
déarteleskope an. Wegen der einzeitigen Durchfthrung fallt nur die

30 ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 6/2024

Infos zur

Autorin
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BEMA-Nr. 100e als zahnérztliches Honorar an und
der Patient kann den Festzuschuss 6.7 fir die Un-
terfltterung erwarten. Das Auffillen des Sekun-
darteleskops im indirekten Verfahren mit Abfor-
mung |6st den Festzuschuss 6.4 aus - fur ein
weiteres aufgefulltes Sekundarteleskop wére es
der Festzuschuss 6.4.1. Das Reinigen oder Auf-
arbeiten von Prothesen ist KEIN Leistungsinhalt
der Wiederherstellung oder Unterfitterung, die
BEB sieht hierfur die Position 8123 vor. Die erste
Abrechnungsbestimmung zur BEMA-Nr. 100 lautet:

»Fur das Reinigen, SGubern und Polieren von Pro-
thesen kénnen den Krankenkassen keine Kosten
berechnet werden.”

Da auch Dentallaboratorien diese Leistung nicht
kostenlos erbringen kdnnen, muss der Patient von
der Zahnarztpraxis vor der Instandsetzung tber
diesen Umstand aufgeklart werden - insbesondere
bei einer laufenden PAR-Behandlung. Wiinscht der
Patient keine Reinigung auf seine Kosten, sollte
dieser Verzicht im Laborauftrag vermerkt und in
der Patientenkartei dokumentiert werden. Wie man
diese Leistungen korrekt vereinbart und abrechnet
erfahren Sie in meinen Online-Seminaren, in denen
solche und andere schwierige Falle vorgestellt wer-
den. Insbesondere werden dort auch zahntech-
nische Leistungen sowohl fur die Abrechnung nach
BEL als auch nach der BEB sowie Reparaturen flir
Privatpatienten besprochen. Informationen zu den
Terminen finden Sie unter www.synadoc.ch

Synadoc AG

Gabi Schéfer

Tel.: +41 61 5080314
kontakt@synadoc.ch
www.synadoc.de

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.



Besuch das

minilu Wonderland

am 13. & 14. September in Disseldorf

Erlebe beim dentalen Festival-Kongress alle namhaften Hersteller, exklusive
Produkt-Launches, Uber 50 Fortbildungen und viele weitere Highlights:

v Freu dich auf Special Guest Boris Entrup und eine tolle Party mit Nico Santos
auf der Mainstage!

v Starke Marken wie Ivoclar, Dentsply Sirona, Solventum und Omnident
supporten das gesamte JubilGum.

v/ Pushe deine berufliche Zukunft mit der SRH,
den Dental Angels und Ali Mahlodii!

v’ Verziere zuckersUBe Leckereien
mit den Mdadels von Super
Streusel.

=) minilu Academy

u-ce
Ein Jahr voller Geschenke



Nachfolgeplanung:

RECHT

Kinderzahnmedizin rechtlich integrieren

Dr. P und Dr. R fuhren seit langen Jahren eine
zahnérztliche Gemeinschaftspraxis. Sie méch-
ten nun die angestellte Zahnérztin Dr. W in die
Praxis als Partnerin und Nachfolgerin aufneh-
men. Dr. W versorgt vor allem die jingeren
Patienten in der Praxis und die beiden Senior-
Gesellschafter fragen sich nun, wie sie das
Modell am besten in die Praxis integrieren.

Wabhl der Praxisform

Zunachst wird Uber die Gesellschaftsform ge-
sprochen. Die Zahnarzte schwanken zwischen
der Gemeinschaftspraxis und der Griindung
eines Z-MVZ. Da in der Praxis noch zwei wei-
tere Zahnarzte angestellt tatig sind, die aber
kein Interesse an einer Gesellschafterstellung
haben, préferiert Dr. W die Fortfiihrung der
Praxis als Z-MVZ. Insbesondere auch des-
halb, weil Dr. W viele bekannte Zahnarzte hat,
die vermehrt angestellt als selbststdndig ar-
beiten mochten. Um diesen Bediirfnissen bes-
ser gerecht zu werden, planen Dr. P, Dr.R und
Dr.W nun die Grindung bzw. Umgestaltung
der Praxis als Z-MVZ.

Wahl der Gesellschaftsform

In Betracht kommen fiir die drei Behandler eine
Gesellschaft birgerlichen Rechts (GbR) oder
eine GmbH. Nach der Erstellung eines steuer-
lichen Belastungsvergleichs zwischen diesen
beiden Rechtsformen durch den Steuerberater
der Praxis entscheiden sich die drei fur eine
GmbH.

AuBenauftritt der Praxis

Nun Uberlegen die drei Uber einen geeigne-
ten Namen und AuBenauftritt. Insbesondere
fragen sie sich, ob sie sich auch Kinderzahn-
arztpraxis nennen durfen.

Christian Erbacher, LL.M.

Rechtsanwalt und Fachanwalt fiir Medizinrecht

Lyck+Patzold. healthcare.recht
www.medizinanwaelte.de
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Dr. W war auf einem Vortrag Uber das zahnarztliche Werberecht und kann
Folgendes berichten: Der Bundesgerichtshof (BGH) hat entschieden, dass
sich eine Zahnarztpraxis als ,Kinderzahnarztpraxis” bezeichnen darf, wenn
die Ausstattung der Praxis kindgerecht ist und die dort tatigen Zahnarzte
fur die Belange von Kindern aufgeschlossen sind.

Die Bezeichnung ,Kinderzahnarztpraxis” stellt Uberdies keine Irreflihrung
dar, weil der Bezug zu Kindern allein in der Praxisbezeichnung vorhanden
sei und kein personaler Bezug zum Arzt hergestellt wird. Dr. P wirft auBer-
dem ein, dass die nach Art. 12 Abs. 1 GG gewahrleistete Berufsausibungs-
freiheit eines Zahnarztes ja auch das Recht zu einer berufsbezogenen und
sachangemessenen Werbung umfassen musse, soweit sie eben nicht irre-
fihrend ist. Solange also die vom BGH ausfihrlich dargestellten Vorausset-
zungen vorliegen, kann die Nachfolgeplanung von Dr.P, Dr.R und Dr.W
weitergehen.

[=] 4.
Lyck+Patzold.
healthcare.recht

Informationen
E . » Infos zum Unternehmen

= zum Autor
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Axano Pure - gﬁgﬁgly
INntuitiv einfach mehr

Mit Axano Pure haben wir eine Behandlungseinheit entwickelt, die flexible, auf die Bedurfnisse
der Zahnarzte zugeschnittene Workflow-Lésungen bietet.

Endodontie-Funktion — branchenweit erste Behandlungseinheit mit serienmafRigem Endo-
Paket in der Basisausstattung.

10,3“ Smart Touch-Display - verbindet hohen Komfort mit intuitiver Bedienung. Alle wichtigen
Funktionen lassen sich schnell und einfach auf Ihre individuellen Bedurfnisse anpassen.

Gefuhrte Hygieneprozesse — Hohe Hygienestandards bei minimalem Zeitaufwand kénnen
mit Axano Pure zur Selbstverstandlichkeit werden.
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ST
«
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: ?}rﬁ' Entdecken Sie mehr: z 3
Li www.dentsplysirona.com/axano-pure “ o

Energo™- Die neue
Winkelstuck-Generation

Qualitat, die sich anfuhlt wie am 1. Tag
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ANGSTSTORUNGEN

mit Transparenz begegnen

YOU ARE
LOVED

© MIA Studio - stock.adobe.com

MIH und MMH:
Wie ist der Stand 2024?

© Zography - stock.adobe.com

Finf vor Zwolf:

Zahnarztliche Versorgung
von Kindern in Vollnarkose
34 in Gefahr

bei Kindern und Jugendlichen-

Kinderzahnmedizin im Wandel der Zeit

© Bedya - stock.adobe com

KINDERZAHNMEDIZIN ... | FOKUS

DGKiZ-Jahrestagung
im September in
Erlangen

Die 31. Jahrestagung der Deutschen Gesellschaft fiir
Kinderzahnmedizin e.V. (DGKiZ) findet vom 26. bis
28. September in der Heinrich-Lades-Halle in Erlan-
gen statt und steht unter dem Doppelmotto ,Nach-
haltigkeit in der Kinderzahnmedizin” und ,Kinderzahn-
medizin im Wandel der Zeit". Der Vorkongress am
26.September widmet sich der Schmerzausschal-
tung und dem Kariesmanagement. Auf dem Haupt-
kongress am 27. und 28. September werden neue Vor-
gehensweisen in der Kinderzahnmedizin in den Berei-
chen Pravention, Restauration, Endodontie und Chi-
rurgie vorgestellt und Wechselwirkungen zwischen
Umwelt und Zahnmedizin aufgegriffen. Ein Programm
fur das gesamte Team ist nach einer langeren Pause
wieder Teil der Jahrestagung.

Programm und Anmeldung auf:
dgkiz-jahrestagung.de

Quelle: DGKizZ

Kongressbegleitend
werden Workshops mit
Hands-on zur Sedie-
rung mit Lachgas und
zur MIH-Behandlung
angeboten sowie eine
Aktualisierung der
Rontgenfachkunde
(ZFA).
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KINDERZAHNMEDIZIN | PRAVENTION | FOKUS
STATEMENT

Kinderzahnarzte sollten
gesunde Ernahrung promoten

Portrat: © Dr. Prinz-Kattinger, Illustrationen: © glowonconcept - stock.adobe.com

RegelmaBige, gesunde und ausgewogene
Mahlzeiten ohne Zuckerzusatz und Ge-
schmacksverstarker, die das aktive
Kauen fordern, sind fur die Gesund-
erhaltung der Kinderzahne, der
Kaumuskulatur und der allgemei-

nen Gesundheit wichtig. Wir alle
wissen, wie eng eine Parodontitis

und die Allgemeingesundheit zu-
sammenhangen. Die Weichen dafur
werden in der Kindheit gestellt. Gegen-
wadrtige Studien haben gezeigt, dass jedes
siebte Kind in Deutschland zwischen drei
und 17 Jahren Ubergewichtig ist. (Kinder-)
Zahnmediziner haben jeden Tag die Mog-
lichkeit, auf eine zahngesunde und nach-
haltige Erndhrung in den Familien Einfluss
zu nehmen. Auch eine Gemeinschaftsver-
pflegung bietet Chancen fuir Gesundheit und
Nachhaltigkeit.

GemalB den Empfehlungen der Deutschen
Gesellschaft fur Erndhrung e V. (DGE) emp-
fehlen auch wir eine abwechslungsreiche
Erndhrung mit der Betonung auf den Ver-
zehr von Lebensmitteln pflanzlichen Ur-
sprungs. So raten wir zu Vollkornprodukten
sowie tdglich drei Portionen Gemise und
Salat, zudem zwei Portionen Obst. Hulsen-
friichte wie Bohnen, Linsen und Erbsen lie-
fern unter allen pflanzlichen Lebensmitteln
am meisten Protein und zudem viele Bal-
laststoffe und stellen eine gute Fleischalter-
native dar.

Milch und Milchprodukte sollen ohne zuge-
setzten Zucker oder StiBungsmittel ange-
boten werden. Fisch und pflanzliche Ole, wie
zum Beispiel Rapsdl, liefern wertvolle unge-
sattigte Fettsduren.Von Kokosfett und Palmal
sollte aus 6kologischen Gesichtspunkten
abgeraten werden.

Zum Durstléschen sollen Wasser und unge-
stBte Frichte- bzw. Krdutertees bevorzugt
werden. Die Saftschorle kann besonderen
Anldssen vorbehalten werden. Limonade,
Milchmischgetranke, Obstsaft und -nektar
(und ,Quetschies”!) haben in der Kinder-
erndhrung nichts verloren, da
sie viel Zucker enthalten.

Fazit: Kinder sollten drei Haupt- und zwei Zwischenmabhlzei-
ten pro Tag zu sich nehmen. Dazwischen sollten sie an-
gehalten werden, ausreichend Wasser zu trinken und
Rohkostgemtise wie Karotte, Gurke, Paprika u.v.m. zu
verzehren.

Weitere Infos zur Gemeinschaftsverpflegung
gibt es unter: fitkid-aktion.de

Dr. Monika Prinz-Kattinger
Vorstandsmitglied
Bundesverband der Kinderzahnarzte (BuKiz)

oc
= Kommentar

Abrechnung?
Ohne Wirrwarr!

Liebold/Raff/Wissing: DER Kommentar

Jetzt 10 Tage kostenlos testen:
www.bema-goz.de
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Legaler Cannabiskonsum:
Minderjahrige ausgeschlossen

Seit dem 1. April ist in Deutschland der Cannabiskonsum fiir Erwachsene
legal, fiir Minderjahrige bleibt der Besitz und Konsum von Cannabis nach

wie vor verboten. Laut Bundesregierung gewahrleistet das neue Gesetz
den Kinder- und Jugendschutz unter anderem durch folgende Elemente:
Minderjahrige dirfen Cannabis nach wie vor weder erwerben noch konsu-
mieren. Die Weitergabe von Cannabis an Minderjahrige bleibt eine Straftat.
Zudem darf Cannabis nicht in Gegenwart von Jugendlichen konsumiert
' & werden - auch nicht in Sichtweite von Schulen, Kinderspielplatzen, Kinder-
K und Jugendeinrichtungen sowie Sportstatten. Minderjahrige dtrfen Anbau-

-_ vereinigungen nicht beitreten. An 18- bis 21-jahrige Mitglieder darf

. "w,- : in Anbauvereinigungen nur Cannabis mit einem begrenzten THC-
m;’ . { ~ Gehalt weitergegeben werden. Fir Konsumcannabis oder fiir An-

bauvereinigungen darf es keine Werbung geben, und es werden

. ]
t__ mehr Aufklarungs- und Praventionsangebote bereitgestellt, unter an-
derem durch verstarkte Frihinterventionsprogramme fir Minderjahrige.

Das in Kraft getretene Gesetz enthalt eine
Klausel zur Evaluierung, um den Kinder- und

Jugendschutz wie die cannabisbezogene organi-

sierte Kriminalitat im Blick zu behalten.

Quelle: www.bundesregierung.de

ZWP Study Club: Zur Kinderzahnmedizin fortbilden

Der ZWP Study Club ist eine E-Learning-Plattform fir die
zahnarztliche Fortbildung und bietet ein breites Spektrum
an Fachinhalten 24/7 und 365Tage im Jahr. Nutzer kén-
nen sich, ohne zusatzliche Kosten, gezielt weiterbilden

ZWPEy

Silberdiaminfluorid -
Moglichkeiten des Einsatzes

in der Kinderzahnmedizin
mit Univ.-Prof. Dr. Katrin Bekes J

{ Présentiert von:
T

Tipp aus dem Archiv: Referentin Univ.-Prof. Dr. Katrin Bekes

und Fortbildungspunkte sammeln.

erlautert in ihrem Webinar die Einsatzmaoglichkeiten von Silber-

\ Weitere Infos auf:

diaminfluorid in der Kinderzahnmedizin. www.zwpstudYC|Ub'de
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1

) Fluoridlack als Kassenleistung
fur alle Kinder unter 6 Jahren

Seit April 2024 ist das Auftragen von Fluoridlack zur Zahnschmelz-
hartung fir alle Kinder bis zum 6. Geburtstag eine Leistung der ge-
setzlichen Krankenversicherung. Der Anspruch besteht ab sofort un-
abhangig davon, ob das Kariesrisiko als hoch eingeschatzt wird oder
nicht. Bisher gab es fir den Schutz des Milchgebisses je nach Alters-
gruppe unterschiedliche Regelungen: Bis zum 33. Lebensmonat spielte
das Kariesrisiko keine Rolle. Zwischen dem 34. Lebensmonat und dem
vollendeten 6. Lebensjahr war hingegen noch ein hohes Kariesrisiko
die Voraussetzung dafir, dass die Milchzdhne zweimal pro Kalender-
halbjahr mit Fluoridlack geschiitzt werden konnten. Nun wurde diese
Limitierung zugunsten einer Eindammung frihkindlicher Karies aufge-
hoben.

® Olga - stoc

Quelle: www.g-ba.de

ANZEIGE

?.¥ enamelast’

‘ FLUORIDE VARNISH

MEHR ALS NUR EIN
KOSTLICHER GESCHMACK!

Enamelast Fluoridlack verfugt nachweislich
sowohl Uuber eine hohe Fluoridabgabe als auch
Uber eine hohe Fluoridaufnahme.’

Der patentierte adhasionsférdernde Wirkstoff
sorgt fur eine bessere Haftung und die Patienten
profitieren optimal von der Behandlung.

Scannen Sie den QR-Code,
um mehr (iber Enamelast
zu erfahren.

Flavor-Free

Orange
Cream

Walterberry

1. Daten liegen vor, auf Anfrage.

ULTRADENTPRODUCTS.COM

L]
f in & de.ultradent.blog © 2024 Ultradent Products, Inc. Alle Rechte vorbehalten.
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Verlorene intakte Zahne nach Trauma:
Nicht trocken lagern!

© valiantsin - stock.adobe.com

Frontzahntraumata im Kinder- und Jugendalter sind leider keine Selten-
heit. In Deutschland wird von einer Pravalenz dentaler Traumata in die- !

ser Patientengruppe von sechs bis 38 Prozent ausgegangen. Neben ‘{ b '
Verletzungen der Zahnhartsubstanz, Zahnlockerungen und Stellungs- i

veranderungen der Zahne ist der vollstdndig verloren gegangene Zahn
die schwerste Zahnverletzung. Dieser kann jedoch wieder replantiert

werden, vorausgesetzt, dass er nicht langer als 20 bis 30 Minuten tro-

cken gelagert wurde. Am besten geeignet nach dem Auffinden eines }.N

Zahnes ist die Aufbewahrung in einem zellvertraglichen Medium einer )
Zahnrettungsbox. Eigene Manipulationen am Zahn selbst (Reinigen) b
sollten unterlassen werden. Sofern keine Zahnrettungsbox zur Verft- C—O

gung steht, sollte der Zahn feucht in H-Milch bzw. einer isotonischen 'Y

bewahrung. Die BZAK empfiehlt das Vorhanden-

sein einer Zahnrettungsbox in allen

Quelle: BZAK Kindereinrichtungen, Schulen, Sport-

Kochsalzlésung gelagert werden. Nicht geeignet ist eine trockene Auf-

statten, medizinischen Institutionen
und Zahnarztpraxen

| No vegan fur Sauglinge
und Kleinkinder

T /440044

SN

Knapp zehn Prozent der Erwachsenen in Deutschland leben vegeta-

risch oder vegan und viele davon erndhren auch ihre Kinder in die-
ser Weise. Aus wissenschaftlicher Sicht wird jedoch von einer
veganen Ernahrung bei Sauglingen und Kleinkindern abgeraten.
Zu keinem Zeitpunkt reagiert der kindliche Organismus empfind-
licher auf Nahrstoffmangel als im Kleinkind- und vor allem Saug-
lingsalter. Neben der reinen Kalorienzahl ist eine ausreichende
Menge an einer Vielzahl von Stoffen notwendig, um ein gutes
Kérperwachstum und die gesunde Entwicklung aller Organe, ins-

€
9]
c

besondere des Gehirns, zu ermdglichen. Kritisch ist bei veganer
Erndhrung die Versorgung mit EiweiB und bestimmten Fettsau-

ren, Vitaminen, Mengen- und Spurenelementen. Schon kleinere
Schwankungen und Unterversorgungen z.B. mit Vitamin B12

o
)
|
N

konnen die im Wachstum befindlichen und daher besonders

Abun

empfindlichen Organe eines Sauglings schadigen, vor allem
Altere Kinder und die neurologische Entwicklung und geistige Gesundheit

Jugendliche kénnen massiv und auch dauerhaft gefdhrden.
sich vegan erndhren,
bendtigen aber quali- Quelle: BVKJ-Landesverband Nordrhein

a

fizierte 6kotropho-
logische und arzt-

liche Betreuung. Erndhrt sich eine stillende Mutter vegan, | *

sollte sie unbedingt Vitamin B12-Praparate
einnehmen und regelmaBig ihre Blutwerte
arztlich kontrollieren lassen.

© Tomsickov

oto

F
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Ein Beitrag von Marlene Hartinger

Kinder sind neugierig,

offen und lassen sich schnell

begeistern ... A[fC\| FAP

[ X J
[INTERVIEW ] Genug Platz, um genau die / \ \ ‘ N E

Praxis zu verwirklichen, die man sich vor-

stellt und wiinscht! Von diesem Gliick kann

Dr. Isabella Brenner, M. Sc. erzdahlen: Seit 2022

ist sie neben ihrem Vater Dr. Gerd Beckmann Frau Dr. Brenner, wie diirfen wir uns lhren

und ihrer Schwester Dr. Yasmin Beckmann, in Praxisneubau vorstellen?

der neu gebauten, familiengefithrten Gemein- Unsere Pramisse war von Anfang an: Jeder Patient,
schaftspraxis in Renchen als Kinderzahn- ob groB oder klein, und unser Team sollten sich in
4rztin tatig und stellt im Interview ihre unserer neuen Praxis absolut wohlfihlen! Durch den

Praxis und den Behandlungsalltag vor. Neuba.u~konnten Yvir als na(ihrl','lckendg Generation un-
sere Visionen frei von gebaudetechnischen Grenzen

umsetzen. Das war groBartig! So entstand unser Pra-
xiskonzept einer Zahnarztpraxis von der Familie fur

40 Z7WP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 6/2024
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die Familie. Alle Praxisschwerpunkte - Kinderzahn-
heilkunde, Kieferorthopadie und Implantologie - soll-
ten in raumlicher wie technischer Hinsicht gleichwer-
tig optimal umgesetzt werden. Dabei bot die raum-
liche Verfugbarkeit eine Verteilung auf die Geschosse
an: Fur das Erdgeschoss konzipierten wir die Raume
der Erwachsenenzahnheilkunde, im Obergeschoss
verwirklichten wir die Bereiche Kinderzahnheilkunde
und Kieferorthopadie.

Das

der Praxis.
Grafik: © Dr. Isabella Brenner '

Welche Designakzente haben Sie in der Praxis gesetzt?

Unser Konzept umfasst ausgewdhlte Materialien, Holz und freundliche Farben, die allesamt ein
ruhiges und einladendes Ambiente kreieren. Die fir uns entworfene Grafik einer Giraffe zieht sich
wie ein roter Faden durch die Praxis: sie bespielt nicht nur Wande und ist Teil der Safari-Motivik,
sondern erscheint auch im Corporate Design. Uber den Empfangsbereich gelangt man in ein
lichtdurchflutetes Atrium, das beide Ebenen miteinander verbindet. Mit dem Aufzug oder tUber
das Treppenhaus gelangen die Besucher in das Obergeschoss und werden von der offen gestal-
teten Rezeption in Empfang genommen. Der Wartebereich mit digitalem Spieltisch und Béllebad
wird, ebenso wie die Mundhygiene, durch raumhohe und geschwungen angeordnete Staketen
abgetrennt. Durch die gedffnete Stellung dieser Holzlatten verlieren die Eltern zu keiner Zeit die
Blickbeziehung. An den Flurwanden sind auBerdem dreidimensionale und haptische Holzlattun-
gen. Diese nehmen unterschiedliche Hohen auf und versinnbildlichen die von unten nach oben
wachsenden Pflanzen der Safari. Diese verschmelzen gemeinsam mit den Turfolierungen zu einer
einheitlichen Bildsprache. Durch die gemeinsamen Elemente entstehen ein homogenes Praxis-

bild und ein Ort zum Wohlfthlen.

mit Patientin

und zahnmedizinischer Assistenz.

Dr. Isabella
Brenner, M.S5c.

absolvierte 2019 ihre Weiterbildung

in der Kinderzahnheilkunde im Rahmen
eines Curriculums in Berlin. 2023 schloss
sie ihren Master in Kinderzahnheilkunde
an der Universitat Greifswald ab. Die Be-
treuung von Kindern ist fir die junge
Zahnmedizinerin absolut bereichernd:

,Kinder sind neugierig und offen,
sie lassen sich schnell begeistern.
Wenn man sie kindgerecht an
das Thema ,Zdhne und Zahnarzt'
heranfuhrt, fassen sie Vertrauen
und kommen gerne zu uns. Das
sehe ich als unglaubliche Chance!
Mein Tun und Handeln haben
weitreichende Folgen flr das
lebenslange Verhalten von Patien-
ten - ich weil3 um diese Verant-
wortung und stelle mich ihr jeden
Tag aufs Neue”



Was macht die Kinderbehandlungszimmer aus?

Jedes der Zimmer verfligt Uber ein eigenes tierisches
Maskottchen sowie eine eigene Farbwelt. Dies ist be-
reits auf den Tlren sowie den Uberdimensionalen Zah-
len, die als Leitsystem dienen, erkennbar. Zudem ent-
halt jedes der Behandlungszimmer florale Elemente
als Ergdnzung zu den Deckensegeln. In die Decken-
segel sind Monitore eingelassen, auf denen alters-
entsprechende Filme zur Ablenkung gezeigt werden
kénnen. AuBerdem sind in den Kinderbehandlungs-
rdumen keine ,klassischen Behandlungsstihle”, son-
dern Pedoliegen. Diese haben den Vorteil, dass sie
auf die kleinen Patienten nicht beangstigend wirken.
AuBerdem lassen sich alle Instrumente wunderbar
verstecken, denn der Schwenkarm des Stuhles ver-
schwindet im Korpus der Liege. In der M&belzeile sind
auBerdem Desinfektions- und Seifenspender, Hand-
schuhe, Becher und auch die Sauerstoff- und Lach-
gasflaschen fur die Lachgassedierung versteckt.

Wie sieht die kindgerechte Patienten Journey

in lhrer Praxis aus?

Die Patienten Journey fangt beim Parkplatz an und
hort beim Belohnungsautomaten oder der Termin-
vergabe auf. Da unsere Praxis im landlichen Raum liegt,
sind ausreichend Parkplatze sehr wichtig; auBerdem
kommen viele Kinder mit zum Teil noch kleineren
Geschwistern - da ist ein Aufzug fur die Eltern mit
Kinderwagen eine selbstverstandliche Annehm-
lichkeit. An der Rezeption haben wir ein Holz-
podest, auf welches die Kinder hochsteigen und

so der Rezeptionistin auf Augenhéhe begegnen
kénnen. Wir haben unser Wartezimmer bewusst

groB gestaltet, da die Kinder in der Regel von
mindestens einer Person oder der ganzen Fa-
milie begleitet werden. Viele Eltern sind dankbar,
wenn alle ihre Kinder an einem Termin behandelt
werden kénnen - das entspannt den oftmals logistisch

42 7WP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 6/2024

Wartebereich mit
und
sowie raumhohen Staketen.

Eines von sechs Behandlungs-
zimmern mit Pedoliege und

herausfordernden Familienalltag und bedarf unsererseits ,nur”

einer vorausschauenden Terminvergabe. AuBerdem gilt: Ein Warte-

zimmer, das zum Toben und Bewegen wie zu ruhigeren Aktivitaten

einladt, lasst den Zahnarztbesuch in den Hintergrund rutschen.

Damit aber das Thema Mundgesundheit sichtbar wird, ist im Kin-

derspielzimmer eine Mundhygieneecke integriert. Waschbecken

auf verschiedenen Hohen, Spiegel und Zahnbursten laden gezielt
zum Erkunden und Zahneputzen ein.

Compliance belohnen!

Das positive Verhalten von Kindern in
der Praxis sollte unbedingt geférdert werden,
indem es belohnt wird. Kleine Patienten der
Praxis Smile & Little Smile erhalten daher
nach der Behandlung eine Miinze fir die
Belohnungsautomaten.

Grafik: © Azat Valeev - stock.adobe.com
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Im Oktober 2022 6ffnete das
Zahnérztehaus Smile & Little
Smile seine Turen fir Patien-

ten aller Altersgruppen.
Seitdem ist Dr. Isabella
Brenner, M.Sc. (2.v.r.) in der
Gemeinschaftspraxis mit ihrem
Vater Dr. Gerd Beckmann (2.v.1.)
und ihrer Schwester Dr. Yasmin
Beckmann (links) tatig. Die
urspringliche Einzelpraxis des
Vaters wich zugunsten eines
groB angelegten Neubaus, in dem
drei Fachrichtungen im Fokus
stehen: Kinderzahnheilkunde,
Kieferorthopadie und
Implantologie.

Wie gehen Sie bei der Behandlung vor?
Bei der Behandlung spielen viele Verhaltensfihrungstechniken eine wichtige Rolle. Allem voran

© Dr. Isabella Brenner

braucht es eine altersentsprechende, kindgerechte Sprache. Auch die Lautstarke und Schnel-
ligkeit des Redens spielen eine Rolle. Des Weiteren kann die ,Tell - Show - Do"-Technik helfen,
indem man dem Kind etwas erklart und am Finger zeigt. So klappt die Uberleitung in den Mund
meist von selbst. Wir verwenden einen groBen Spiegel wahrend der Behandlung, mit dem das
Kind sehen kann, was wir machen, und auch die Kontrolle Uber die Behandlung hat: Wenn es
den Spiegel beriihrt bzw. hilt, ist Pause. Dann nehmen wir alle Instrumente aus dem Mund
heraus. Dieses Miteinander basiert auf absolutem Vertrauen. Wenn das Signal von Zahnarzt
oder Assistenz Ubergangen wird, kann das zu einem nachhaltigen Vertrauensverlust bei den
kleinen Patienten fuhren.

Was tun Sie bei besonders dngstlich wirkenden Kindern?

Um die kleineren Patienten auf eine Behandlung vorzubereiten und

eventuelle Berlhrungsangste abzubauen, kdnnen Desensibi-

lisierungssitzungen helfen. Hier werden dem Kind alle

Instrumente gezeigt und erklart. Es wird schritt- ANZEIGE
weise vorgegangen und probiert, inwieweit
das Kind eine Behandlung zuldsst. Wenn
ein Kind bei einer solchen Sitzung be-

reits kein Wasser oder Speichelzieher

im Mund akzeptiert, ist der Erfolg

einer Behandlung im wachen Zu-

stand eher zweifelhaft. Oft hilft

es, eine solche Sitzung nach

ein paar Wochen zu wieder- #mithydroxylapatit

holen. Zusatzlich bieten wir

auch Behandlungen in Lach-

. SPEIKO MTA Zement
gassedleru;g c.>der l\frkose mit Hydroxylapatit:
i unserer s an- - Endodontischer Reparatur-
zement
- WiederverschlieBbar, mit SEETRO A Az

o - S (1] m
Léffel dosierbar und S EEOINTAC TR
dadurch so ékonomisch o
k _— Powder light-grey
« Aus Reinstchemikalien o L '

- Biologisch vertraglich,
schwermetallfrei

Smile sucht ab

Die Praxis Smile &Little :
erstltzung im Bereich der Kinder-

Unt .
sofort Haben Sie

kunde u./o. Kieferorthopadie.

- Hervorragende
Abdichtung

zahnheil

se? Dann melden Sie sich per Mail in

Interes
i .de
der Praxis:karrlere@zh—renchen d
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bel Kindern und Jugendlichen

mit Transparenz begegnen

ei der Entstehung von Angststdrungen spielen neben gene-
Btischen und epigenetischen Faktoren vor allem auch Um-

welteinflisse eine Rolle. Blickt man auf die letzten Jahre
zurlick, ist nachvollziehbar, weshalb es zu einer Zunahme von Angst-
stérungen im Kindes- und Jugendalter gekommen ist. Sowohl die
Coronapandemie, die zunehmenden Auswirkungen der Klimakrise
als auch der Krieg in der Ukraine haben zu einem &ngstlichen und
Unsicherheiten bedingenden Klima geftihrt. Hinzu kommt, dass
Kinder und Jugendliche durch die Einschrankungen infolge der
Pandemie weniger Gelegenheiten hatten, die Bewaltigung angst-
besetzter Situationen zu erproben. Stellen wir uns ein Kind mit
sozialen Angsten (Bewertungsangsten, Angst, Fehler zu machen)
oder ein Kind mit Schul- und Leistungsangsten vor: Was ist im
Rahmen des Lockdowns passiert? Das Kind hatte nicht mehr die
Gelegenheit, sich in die angstbesetzten Situationen im schulischen
Kontext oder im Rahmen einer Vereinstatigkeit zu begeben. Eine
von auBen legitimierte Vermeidung hat stattgefunden und da-
durch entwickelten sich leichte, noch im Normbereich befindende
Angste zu Angsterkrankungen und bereits bestehende Angst-

44 7WP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 6/2024

Ein Beitrag von Dr. Daria Kasperzack

[ PSYCHOLOGIE ] Zufriedene, ausgeglichene und gliickliche
Kinder und Jugendliche sind der Idealzustand einer jeden
Gesellschaft — in der Realitdt aber sieht die Gemutitslage dieser
heterogenen Altersgruppe oftmals anders aus und braucht eine
besondere Awareness. Dr. Daria Kasperzack ist als Leitende
Psychologin in der Klinik fiir Kinder- und Jugendpsychiatrie des
Universitatsklinikums Gieflen und Marburg tatig und gibt Aus-
kunft zu Angststéorungen im Kindes- und Jugendalter, sodass
auch Zahnarztpraxen dafiir sensibilisiert sind.

symptomatik nahm zu. Vermeidung ist ein Haupt-
entstehungs- und aufrechterhaltender Faktor von
Angststorungen. Wenn Kinder und Jugendliche
angstbesetzte Situationen nicht mehr aufsuchen,
kénnen sie nicht mehr die Erfahrung machen, dass
eine Situation gar nicht so schlimm ist wie ge-
dacht. Dadurch kénnen dysfunktionale Kognitio-
nen nicht korrigiert werden und Angstbewalti-
gungsstrategien nicht erlernt werden. Aufgrund
dessen kommt es zu einer Chronifizierung der
Angstsymptomatik.

Breites Spektrum
an Angststorungen

Angststérungen im Kindes- und Jugendalter sind
vielféltig und Haufigkeiten hangen vom betrachte-
ten Altersbereich und den damit einhergehenden
Entwicklungsaufgaben ab. Trennungsangste, also
die Angst, von einer Hauptbezugsperson getrennt

rn

[llustrationen: © jesadaphc

) Africa Studio
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zu werden und dass dieser Bezugsperson
etwas zustoBen kénnte, sowie spezifische
Phobien im Sinne von Tierphobien oder Blut-
phobien treten bereits im Kindergartenalter
auf. Angst vor medizinischen Eingriffen sowie
Schul- und Leistungséngste finden sich ge-
hduft im Grundschulalter. Im Jugendalter hin-
gegen finden sich vermehrt soziale Angst-
stérungen mit der Angst vor der Bewertung
durch andere entsprechend der steigenden
Relevanz der Bewertung durch Gleichaltrige
in dieser Entwicklungsphase. Eine weitere
Angsterkrankung, die wir in der Kinder- und
Jugendpsychiatrie vermehrt diagnostizieren,
ist die sogenannte generalisierte Angststo-
rung, die sich vor allem durch unkontrollier-
bare Sorgen, die den Alltag durchziehen, aus-
zeichnet. Panikstorungen und Agoraphobien
sehen wir erst im spateren Jugendalter und
vor allem im Erwachsenenalter.

Ein Hauptsymptom der Angststérungen und
insbesondere der spezifischen Phobien ist die
Vermeidung der angstbesetzten Situationen.
Angststorungen gehen oftmals mit typischen
Angst auslésenden Kognitionen sowie korper-
lichen Angstreaktionen wie Schwitzen, Zittern
und Erroten einher.

- Sandy Taikyu Kuhn Shimu

Wie am besten vorgehen?

Ein wichtiges Vorgehen im Umgang mit Kindern und Jugendlichen
mit Angsterkrankungen ist Transparenz. Ein sorgsames Aufklaren tber
die nachsten Untersuchungs- und Behandlungsschritte ist unerlasslich, um
Angste zu reduzieren und Vermeidungsverhalten abzubauen. Die Anwesen-
heit von Bezugspersonen wie den Eltern wahrend einer Untersuchung kann
durchaus sinnvoll sein, wenn diese die Symptomatik nicht unbedacht ver-
starken. Zudem sollte ein mdglichst kleinschrittiges Vorgehen gewahlt wer-
den. Dies bedeutet zum Beispiel, dass es bei einem Kind mit einer ausge-
pragten spezifischen Phobie im Sinne einer Angst vor einer Zahnarztbehand-
lung sinnvoll sein kann, einen ersten Termin zu vereinbaren, nur mit dem
Ziel, eine Gewohnung an die Raumlichkeiten zu ermdoglichen. Also transpa-
rent mit dem Kind zu besprechen, dass es bei dem ersten Termin zu keiner
Behandlung kommmt, sondern nur ein Zeigen der Raumlichkeiten und Instru-
mente zum Beispiel mit einem ersten Platznehmen auf dem Behandlungs-
stuhl stattfinden wird. Das bedeutet im Umkehrschluss, dass unvorherseh-
bare Behandlungsschritte méglichst vermieden werden sollten. Teilen Sie
einem Kind mit einer Angstsymptomatik stets mit, was Sie im ndchsten
Schritt tun werden. Wichtig ist es, die Angste eines Kindes nicht abzutun,
sie also ernst zu nehmen, das Kind aber stets auch in der Bewadltigung der
Angste zu ermutigen. Dartiber hinaus sollten Kinder wihrend einer laufen-
den Behandlung moglichst von ihren Angsten abgelenkt werden, um dys-
funktionalen, Angst verstarkenden Kognitionen so wenig Raum wie méglich
zu geben. Dafiir eignen sich akustische Ablenkungsreize (Musik héren) oder
auch visuelle (Gestaltung der Decke in einem Behandlungsraum). Manchen
Kindern hilft es auch, ein Mutsymbol mit sich zu fihren (ein bestimmtes
Kuscheltier, ein Mutstein etc.). Bei einer sehr ausgepragten Angstsympto-
matik kann zudem ein Verweisen auf niedergelassene Kinder- und Jugend-
lichenpsychotherapeuten oder Kinder- und Jugendpsychiater sinnvoll sein.

Angst beginnt im Kopf — Mut auch!
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MIH und MMH:

Prof. Dr. Katrin Bekes ist Leiterin

Prof. Bekes, es wurde schon viel zur MIH
gerdtselt und gesagt - wie ist der aktuelle Stand
der Erkenntnisse und Versorgung?

Die Molaren-Inzisiven-Hypomineralisation tritt bei
Kindern weltweit auf, wobei die Angaben zur
Haufigkeit in der Literatur schwanken. Nach der
aktuellen Mundgesundheitsstudie (DMS V) weisen
in Deutschland 28,7 Prozent der Zwolfjahrigen min-
destens einen ersten permanenten Molaren mit
einer Hypomineralisation auf. Andere regionale
Studien in Deutschland zeigen etwas geringere
Zahlen. Der weltweite Schnitt liegt bei etwa 13 bis
14 Prozent, was zeigt, dass wir die MIH nicht ver-
nachlassigen dirfen. Sie ist eine ernst zu nehmende
Erkrankung. Tatsachlich liest und hort man heute
viel mehr tber die MIH als friher. Die Frage ist aber
durchaus, ob die Erkrankung rezent haufiger auf-
tritt oder ob sie heute ,nur” schneller erkannt
wird. Ich denke, dass die Wahrheit vermutlich ir-
gendwo in der Mitte liegen wird. Fakt ist, dass wir
erst seit mehr als gut 20 Jahren das Feld der MIH-
Forschung erschlieBen, inklusive vorliegender Pra-
valenzzahlen weltweit. Seitdem ist das Krankheits-
bild immer mehr ins Bewusstsein der zahnarzt-
lichen Kollegenschaft getreten, nicht nur in der
Kinderzahnheilkunde. Wie oben beschrieben wird
weltweit davon ausgegangen, dass circa jedes
7. bis 8.Kind betroffen ist. In Deutschland erwar-
ten wir im ersten Halbjahr des niachsten Jahres
mit Spannung die bundesweiten neuen Daten fir
die Zwolfjghrigen. Hier werden wir sehen, wie es
sich dann hier im Lande mit der Entwicklung der
Zahlen verhalt.
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des Fachbereichs Kinderzahnheilkunde
der Universitatszahnklinik Wien und
Prdasidentin der Deutschen
Gesellschaft fiur Kinderzahn-
medizin e.V. (DGKiZ).

Ein Beitrag von Marlene Hartinger

Wie ist der Stand 2024

[ INTERVIEW ] Die Molaren-
Inzisiven-Hypomineralisation
(MIH) und die Milchmolaren-
Hypomineralisation (MMH) sind
neuzeitliche Phanomene ohne
Ablaufdatum. Im Gegenteil, beide
Erkrankungen werden héchst-
wahrscheinlich zunehmen. Prof.
Dr. Katrin Bekes gilt als Expertin
auf dem Gebiet und erldutert im
Kurzinterview den Status quo.

IR

Infos zur Person E' v

Gibt es neue Aufschliisse zu den Entstehungsgriinden

von MMH und MIH?

Die Ursachen fur die Entstehung der Erkrankung sind leider bisherimmer
noch nicht abschlieBend geklart. Es wird somit weiterhin in diesem Be-
reich geforscht. Derzeit ist man sich ziemlich sicher, dass es sich um ein
multifaktorielles Geschehen handelt und nicht nach einem einzigen
Ausléser zu suchen ist. Da die betroffenen Zéhne (bleibende Molaren
und bleibende Inzisiven) um die Geburt und in der frihen Kindheits-
phase mineralisieren, sondiert man in der Forschung genau diese Zeit-
spanne. In den Fokus geraten sind hierbei Kinderkrankheiten (Bronchi-
tiden, Pneumonien, Mittelohrentzindungen etc.) oder Antibiotika-
gaben. Einige zuvor beschriebene Thesen (z. B. langeres Stillen, niedri-
ges Geburtsgewicht, mutterliche Gewohnheiten: Rauchen, Alkohol,
Medikamente) werden nicht mehr mit der Genese der MIH in Verbindung
gebracht. Erschwerend bei der Erforschung der Ursachen ist, dass die
betroffenen Zahne erst um das sechste Lebensjahr bzw. spéater erup-
tieren und momentan tatsachlich erst zu diesem Zeitpunkt die Dia-
gnose gestellt werden kann.

Was machen fiir Sie die Themen MIH und MMH so wichtig?

Sowohl die Molaren-Inzisiven-Hypomineralisation als auch die Milch-
molaren-Hypomineralisation sind aufgrund der oben angesprochenen
hohen Pravalenzzahlen nicht mehr aus dem klinischen Alltag der Zahn-
medizin wegzudenken. Nicht umsonst wurde bereits vor Jahren von
einer ,neuen Volkskrankheit” gesprochen. Das klinische Erscheinungs-
bild von MIH und MMH ist hoch variabel - es reicht von kleinen weiB-
lichen Opazitaten bis zu stark destruierten Zdhnen in Kombination mit
einer Hypersensibilitat. Das Verstdndnis um diese Variabilitat des Krank-
heitsbildes und die sich daraus ergebenden individuellen Aufgaben sei-
tens des Praxis-Teams sind essenziell. Wichtig ist es, dass das Krank-
heitsbild der MIH frihzeitig diagnostiziert wird, die Eltern dartber in-
formiert und aufgeklart und fiir das Kind entsprechende TherapiemalB-
nahmen angeboten werden. B
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Ein Beitrag von Dr. Vera Thome

[ PROJEKT]

Der Zahnputzfuchs eV. ist ein ge-
meinnttziger Verein, der sich fur
die Pravention und Mundgesund-
heit von Kindern engagiert und
inzwischen bundesweit agiert.
Aktuell entwickelt der Verein ein
sogenanntes Serious Game zur
kindlichen Kariesprdavention. Das
Projekt ,Spielend (zahn-)gesund®
unter der Leitung von Dr. Vera
Thome wurde kiirzlich mit dem
Praktikerpreis der Deutschen
Gesellschaft fur Praventivzahn-
medizin eV. (DGPZM) ausgezeich-
net. Im Beitrag erlautert die Zahn-
medizinerin Anliegen und Ziel
des Projekts genauer.
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inder haben von Natur aus ein groBes Interesse
Kan ihrem eigenen Korper und auch daran, dass es

diesem gut geht. Das Interesse geht jedoch mit
negativen Erfahrungen verloren. Dazu gehéren im schlimms-
ten Fall Schmerzerfahrungen in friher Kindheit, aber auch
Druck und Stress, wie er oft beim alltaglichen Zéhneputzen
in der Familie entsteht.
Werden Neugier und Entdeckerfreude von Kindern ange-
regt, lasst sich das urspriingliche Interesse zurlickgewin-
nen und aufrechterhalten. Am besten funktioniert das Uber
spielerische Ansatze. Kinder lernen mit SpaB deutlich ef-
fektiver als durch die Konfrontation mit Fakten. Ein Serious
Game - damit ist ein Spiel mit ernsthaftem Hintergrund
gemeint, das Uber den reinen Unterhaltungswert hinaus-
geht - kann hier ein kraftvolles Werkzeug sein: Serious
Games kdnnen desinteressierte Zielgruppen reaktivieren,
SpaB am Lernen bieten und sind als mobile Anwendung
gerade fur die Hauptrisikogruppe der Kinder niederschwel-
lig erreichbar.

odkaya, Text
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I Intrinsische

Motivation zur Mundhygiene

Kinder werden im Alltag oft extrinsisch zur Mundhygiene angehalten: ,Du
musst dir die Zdhne putzen, damit du keine Locher und Schmerzen be-
kommst!” So oder dhnlich findet die Aufforderung im Umfeld der Kinder
statt. Wir hingegen verfolgen einen Ansatz, der wertschatzender und erwie-
senermalen effektiver ist: Jeder Mensch hat ein angeborenes Bedurfnis
nach Autonomie, Kompetenz und Eigeninitiative. Wenn diese Bedurfnisse
erfullt werden, sind wir intrinsisch motiviert, also motiviert, um der Sache
selbst willen. Aus der Mundhygiene als taglichem Reizthema und dem ,Du

I I

sollst!” wird ein ,Ich kann!”. Wir méchten Kindern zu Wissen und Kompe-
tenz verhelfen und sie so zu einem zahngesunden Lebensstil erméachtigen.
Wissen ist dabei nur der erste Schritt: Pravention kann nur gelingen, wenn
dieses Wissen in Form von festen Routinen in den Alltag integriert wird.
Idealerweise lernen Kinder durch das Vorleben gesunder Routinen der
Eltern. Oft fehlt aber den Eltern selbst das tiefere Wissen oder die Moti-
vation. In unserem Spiel vermittelt die Spielfigur des Zahnputzfuchses als

Role Model gute Gewohnheiten.

Gemeinsam fur Kleine
GroRes bewirken!

JWenn wir Karies bei Kindern verhindern
wollen, missen wir alle gemeinsam daran
arbeiten und auch die Krankenkassen hinter
dieser Aufgabe stehen. Mit ihrer Unter-
stltzung ware es dann sogar machbar, das
Spiel in eine Health-Monitoring-App fir die
Eltern zu integrieren, die diese Uber Pra-
ventionsangebote der Kassen aufklart und an
Vorsorgeuntersuchungen erinnert. So kénnten
wir gemeinsam fur Kleine GroBes bewegen.”

Dr. Vera Thome

durch praktisches Wissen

Wir Zahnarzte sind in der Lage, Nahrungsmittel hinsichtlich ihrer Wirkung
auf die Zahne situativ und intuitiv zu bewerten und Negativhandlungen
auszugleichen. Wir wagen ganz automatisch Kriterien ab, wie beispielsweise
Kauaktivitat, Sdure- und Zuckergehalt. Fur Kinder ist die Systematik immer
noch sehr schwarz-wei3: Obst gut, Schokolade schlecht. Wir finden, dass
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zuruck in die Realitat

~Als Flow bezeichnet man einen Zustand héchster
Konzentration und vélliger Versunkenheit in eine
Tatigkeit, als Immersion das vollige Eintauchen in
eine virtuelle Welt. Kinder sind fir beide Mechanismen
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duBerst empfanglich und genieBen (wie Erwachsene) die-
ses Erleben. Wenn es gelingt, unsere Praventionsziele
in diesem Aufmerksamkeitszustand ,unterzubringen”,
haben wir gute Chancen, dass die Kinder dauerhaft
motiviert sind, diese Themen zu verinnerlichen und im
Alltag umzusetzen. So identifiziert sich das Kind mit
der Spielfigur und fuhlt sich dadurch abgeholt. Die
Spielwelt ladt auBerdem zum Erkunden ein, es gibt

ockStyle, Textillustra

Uberraschungen und Challenges, um das Spiel abwechs-
lungsreich zu halten und dadurch langfristig gesunde
Routinen zu etablieren. Dieses Erlebnis ist mit Blick
auf eine verantwortungsbewusste Suchtpravention
sorgfaltig dosiert und limitiert. Hierfir kooperieren
wir mit Padagogen und Psychologen und haben in der
Spielmechanik bereits Vorkehrungen getroffen, damit
Kinder den Sprung zurlick in die Realitat schaffen. Bei-
spielsweise wird die Spielzeit altersgemaB dadurch be-
grenzt, dass die Spielfigur am Ende ihres Tages Schlaf
braucht. Natirlich erst nach dem Zahneputzen bzw.
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Nachputzen durch Mama oder Papa Fuchs. So dauert ein
Spielzyklus nur wenige Minuten und kann erst am
nachsten Tag wiederholt werden.”

Dr. Vera Thome
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und Bewegungsforderung und leisten neben der Erndhrung auch
einen Beitrag zur Allgemeingesundheit.

SPIEL- UND LERNERFOLGE
in der Zahnarztpraxis vorzeigen

Serious Games sind ein wertvolles Tool, um komplexe und ernstere Zusammenhange kindgerecht
und einfach zu vermitteln. Dazu gehéren in unserem Fall nicht nur die zahnmedizinischen Inhalte,
sondern auch die generelle Haltung diesen Themen gegentber. In unserer Hauptzielgruppe haben
nicht nur die Kinder, sondern auch deren Eltern oft schon negative Erfahrungen gemacht. Haufig
findet der Besuch in der Zahnarztpraxis nur statt, wenn es nicht mehr anders geht. Hier wieder ein
stabiles Vertrauensverhdltnis und eine positive Atmosphare zu schaffen, kostet die Praxisteams nicht
nur ein hohes MaB an Empathie und Geduld, sondern vor allem Zeit und damit Geld.

Unser Projekt adressiert dieses Problem unterschwellig. Kinder erleben im Spiel, dass sie plotzlich in
diesem Thema kompetent sind. Das motiviert sie darin, besser zu werden und etwas fir sich selbst
bewegen zu kénnen. Die freundliche Atmosphire im Spiel nimmt Angste und macht aufgeschlos-
sen. Zur Spielfigur wird Vertrauen aufgebaut, der Zahnputzfuchs ist (wie Zahnarzte) keine Schre-
ckensgestalt, sondern eine helfende Person. Allein dadurch wird der Zahnarztbesuch schon posi-
tiver bewertet.

Das allein reicht jedoch nicht. Wir missen es schaffen, dass die Familien regelméBig ihre Prophylaxe-
Infos zur

o termine wahrnehmen, und wir missen es schaffen, dass Pravention in der Praxis wirtschaftlicher
utorin

E% &

wird. Die Idee hinter dem Spiel ist, dass Kinder ihre Spiel- und Lernerfolge in der Zahnarztpraxis vor-
zeigen kénnen und dort dafir Gber unseren Verein eine Anerkennung bekommen, wie beispielsweise

das Freischalten weiterer Inhalte oder reale ,Abzeichen”. Mit diesen Anreizen férdern wir aktiv die
Teilnahme am Prophylaxeprogramm und steigern fir die Zahnéarzteschaft die Patientenzahlen.

LEVEL

Wanted: Finanzielle Unterstutzung

Das Projekt ,Spielend (zahn-)gesund” steht noch ganz am Anfang. Zwar ist der Prototyp spielbar,

es braucht jedoch weitere Features, um das Spiel fir Kinder zu einem echten Erlebnis zu machen.

Um das Spiel moglichst bald in den App Stores launchen zu kénnen, benétigt der Verein finanzielle
Unterstitzung fir die Entwicklungsarbeiten. Gleichzeitig hoffen die ehrenamtlich tatigen Projekt-
mitwirkenden auf ein reges Interesse der Zahnarztpraxen, sodass die Kinder fir ihr Lernen dort
belohnt werden kénnen und zur Prophylaxe gehen. Auch Kinderkliniken und Kindergarten sollen durch
ein schon bestehendes Netzwerk miteinbezogen werden. Beispielsweise besucht der Verein die onko-
logischen und kardiologischen Stationen und putzt dort mit den Kindern die Zahne, um Begleit-
erscheinungen der Krebstherapie zu reduzieren und fir die Zusammenhange von Zahn- und Allgemein-
gesundheit zu sensibilisieren. Fir die Kinder auf Station kann das Spiel nicht nur wertvolles
Wissen, sondern auch eine visuelle Pause vom zdhen Therapiealltag bieten.
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igitalisierung im Behandlungsalltag ist langst
Dnicht mehr nur ein Thema der Restaurativen

Zahnmedizin. So stehen heute im Bereich der
Intraoralscanner zahlreiche weitere Applikationen wie
Kariesdetektion, Monitoring oder Simulation zur Ver-
fugung, welche Uber die alleinige digitale Abformung
hinausgehen. Dennoch sind auch fur die Kinderzahn-
heilkunde Single-Visit-Konzepte zur Chairside-Versor-
gung von Zdhnen, z. B. mit Strukturanomalien, von
groBem Interesse. Neben keramischen Werkstoffen
bieten moderne CAM-Komposite mit ihrer hdheren
Eigenabrasion eine gute Moglichkeit, als semiperma-
nente Restauration im Wechselgebiss Anwendung zu
finden (Abb. 1).

52

Im Bereich der Patientenkommunikation kénnten In-
traoralscans ein Schlusselfaktor zur Aufklarung tber
Befund und Therapie sein. Was sonst in der Mund-
héhle verborgen bleibt, wird fur Kinder und Eltern pa-
tientenindividuell als virtuelles Modell in Echtzeit auf
dem Bildschirm dargestellt (Abb. 2). Ob zur Visuali-
sierung optimierungsbedurftiger Zahnflachen fur die
hdusliche Mundhygiene, zur Aufklarung behandlungs-
bedurftiger Z&hne oder Engstdnde mit moglichem kie-
ferorthopadischen Behandlungsbedarf - die eigene
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Dr. Schlenz Dr. Schulz-Weidner
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'Gehort zusammen:

D wie Digital, K wie
Kinderzahnmedizin

Ein Beitrag von Priv.-Doz. Dr. Maximiliane A. Schlenz
und Priv.-Doz. Dr. Nelly Schulz-Weidner

[ FACHBEITRAG] Wie digital die moderne
Kinderzahnmedizin schon jetzt ist und welche
Vorteile das mit sich bringt, erlautern die bei-
den Oberdrztinnen Priv.-Doz. Dr. Maximiliane
A. Schlenz und Priv.-Doz. Dr. Nelly Schulz-
Weidner im Kurzbeitrag.

Mundsituation oder die des Kindes dreidimensional von allen
Seiten zu sehen, kann viele Barrieren Gberwinden (Abb. 3)."
Im Hinblick auf die Entscheidung Uber eine invasive Fullungs-
therapie sollten heute jedoch neben den teilweise in Intra-
oralscanner integrierten Kariesdetektionsfunktionen weitere
Diagnostikmethoden hinzugezogen werden.?

Neue innovative Behandlungskonzepte sind bereits mit den
heute verfligbaren Technologien méglich. Diese miissen jedoch
genauso erlernt werden wie konventionelle Behandlungs-
methoden. Dabei sollte die Digitalisierung auch in der Kinder-
zahnmedizin immer einen Mehrwert schaffen und kein Selbst-
zweck sein. Leider (oder gllicklicherweise) gibt es kein allge-
meingultiges Rezept, welches fir jede Zahnarztpraxis gleich
gut funktioniert. Fur eine erfolgreiche Digitalisierung sind je-
doch definitiv Freude an digitalen Technologien und Aufge-
schlossenheit im gesamten Team unabdingbar.

Fotos und Grafik: © Dr. Schlenz/Dr. Schulz-Weidner
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Anzahl korrekter Antworten [n]

1 ©

Miindliche Aufklarung Miindliche Aufklarung

mit Intraoralscans
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Minimalinvasive Kinderkrone:

bwohl sich Kronen aus rostfreiem Stahl kli-
omsch als erfolgreich erwiesen haben, gehen

die Meinungen der Zahnarzte Uber die Ver-
wendung dieser Kronen auseinander. Die Mehrheit der
Allgemeinzahnarzte ist der Ansicht, dass diese Kronen
fur die meisten Kinder ungeeignet sind und eine un-
praktische Restaurationstechnik in einer vielbeschéf-
tigten taglichen Praxis darstellen.” Die von der British
Society of Pediatric Dentists (Britische Gesellschaft der
Kinderzahnarzte) herausgegebenen Leitlinien fur die
Verwendung von Kronen aus rostfreiem Stahl wurden
weitgehend ignoriert, da sie nicht die Meinung der
Mehrheit der Allgemeinzahnarzte widerspiegeln.’ In
den letzten Jahren haben vorgefertigte Kronen aus Zir-
koniumdioxid aufgrund der gestiegenen Nachfrage nach
Asthetik an Beliebtheit gewonnen. Kinderkronen aus
Zirkoniumdioxid erfordern jedoch einen aggressiveren
Ansatz mit subgingivalen Prdparationsrandern, um
Milchzdhne zu restaurieren, was aufgrund der groBRen
Pulpakammern und der hohen Pulpahérner haufig zu
einer Freilegung der Pulpa fihren kann. Da Zirkonium-
dioxidkronen nicht gecrimpt werden kénnen, muss der
Zahnarzt die Zahne praparieren, damit die Zirkonium-
dioxidkronen passen. Daher ist eine langere Prapara-
tions- und Anpassungszeit erforderlich. AuBerdem ist
ein subgingivaler Rand von mindestens 1 bis 2 mm er-
forderlich, was nach der subgingivalen Praparation zu
Gingivablutungen fihrt, die die Retention von Zirkon-
oxidkronen beeintrachtigen kénnen.?
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Ein konservativer
Ansatz fur die
Restauration von

Kinderzahnen

Ein Beitrag von Dr. Desigar Moodley

[ FALLBERICHT] Die Behandlung

von Karies bei Kindern beruht auf der
Tatsache, dass Karies eine fortschrei-
tende Krankheit ist, die den Zahn
letztendlich schadigt und sich nachteilig
auf den bleibenden Zahn oder das
allgemeine Wohlbefinden des Kindes
auswirken kann. Das Hauptziel der
restaurativen Behandlung bei Kindern
besteht darin, die kariesbedingten
Schaden zu beheben oder zu begrenzen,
die Zahnstruktur zu schiitzen und zu
erhalten sowie die Vitalitat des Zahn-
marks so weit wie moglich zu
bewahren.

*Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Um die Unzulanglichkeiten der oben genannten Be-
handlungsmaoglichkeiten zu Uberwinden, wurde vor
Kurzem eine minimalinvasive, hochasthetische Kinder-
krone, die Ceramir Pediatric Crown, auf den Markt
gebracht, bei der ein einzigartiges Herstellungsverfah-

ren durch Lasersintern und Verglasung zum Einsatz KliniSCher Fa"beriCht

kommt.3 Dadurch wurde die Biegefestigkeit der Krone

auf 550 MPa verbessert und eine hochéasthetische, Ein 4-jdhriges Madchen wurde mit Beschwerden Uber schmerzende
glanzende Oberflache erzeugt.? Ceramir Pediatric Z3hne beim Essen und unansehnliche Frontzahne in die padiatrische
Crowns sind vorgefertigte Kronen aus Hybridglas, die Klinik von Dr. Kunal Gupta in Neu-Delhi, Indien, Gberwiesen. Die
der Anatomie des Milchzahns nachempfunden sind und klinische Untersuchung zeigte groBRe karidse Lasionen an den obe-
in verschiedenen GroBen fur Front- und Seitenzdhne ren Frontzahnen (Abb. 1).

fur unterschiedliche klinische Situationen angeboten Die Rontgenuntersuchung zeigte eine Freilegung der Pulpa an den
werden. Zdhnen 51 und 61 mit weit gedffneten Wurzelspitzen.

Abb 1: Karies an den

vier Vorderzdhnen.
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Die Ziele des Behandlungsplans waren zunachst die Linderung der Schmer- . = )

zen und die Beseitigung der Pathologie und dann die Wiederherstellung von 090 &3 |
Funktion und Asthetik. Nach dem Einsetzen des Kofferdams wurde an 51 © €2 D \‘
und 61 eine routinemaBige endodontische Behandlung durchgefihrt und 62 |
die Kanéle mit Guttapercha gefillt und mit AH Plus™ (Dentsply Sirona) ver- sa g
siegelt. Da die Asthetik im Vordergrund stand, wurden die vier Frontzihne et \
mit Ceramir Pediatric Crowns versorgt. Zur Bestimmung der geeigneten re |
GroBe wurde eine (vom Hersteller mitgelieferte) Messlehre verwendet, mit ‘w‘
der die Kronen in der richtigen GréBe ausgewahlt wurden (Abb. 2). _— \
Die gesamte Karies wurde mit einem runden Diamantschleifer entfernt, und M Upper |
die mesiale und distale Reduktion erfolgte mit einem feinen konischen Dia- |

mantschleifer, um die interproximalen Kontakte zu 6ffnen und die zirkum-
ferenzielle Reduktion einzuleiten. Die bukkale und linguale Reduktion erfolgte
mit einem konischen Runddiamanten. Alle Rander und das Ausmal3 der
Reduktion wurden von der Karies diktiert und auf ein Minimum beschrankt,
um so viel Zahnsubstanz wie moglich zu erhalten, wobei die Réander supra-
gingival gehalten wurden (Abb. 3).

sizing Guide /\

Abb 3: Kronenpraparate

mit supragingival

gehaltenen Randern.
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Ceramir Pediatric Crown Sizing Guide,
der in den GroBen Small, Medium, Large und

X-Large fir die Auswahl der KronengroBe
erhdaltlich ist.

AnschlieBend wurden die Kronen auf ihren Sitz geprft und

fur das Klebeverfahren vorbereitet. Die Innenseite der
Kronen wurde mit einem diamantenen ,Football Bur” (379.
FG.023, Komet Dental) leicht aufgeraut, abgespult und an
der Luft getrocknet. edelweiss Veneer Bond wurde auf die
Innenseite der Krone aufgetragen (Abb. 4) und 20 Sekun-
den lichtgehartet.

Die praparierte Zahnoberflache wurde fir zehn Sekunden
mit 37%iger Phosphorsaure geatzt, Haftvermittler aufge-
tragen und 20 Sekunden lang lichtgehartet (Abb. 5 und 6).
edelweiss Nano-Hybrid Composite, Farbe A0, wurde auf
die Innenseite der Krone aufgetragen und auf den préapa-
rierten Zahn gesetzt, vorsichtig eingesetzt und Gberschis-
siges Komposit von den Randern entfernt. Die Okklusion
wurde kontrolliert und die endgultige Aushartung erfolgte
mit 20 Sekunden Lichthartung (Abb. 7).

Die Nachuntersuchung nach vier Monaten ergab keine Ver-

farbung der Kronen und eine gute Gesundheit des Zahn-
fleisches (Abb. 8).

Abb. 4: Auftragen des edelweiss
Veneer Bond auf der Innenseite
der Krone.

Abb. 5: Zahnoberflachen, die mit
37%iger Phosphorsdure zehn Sekun-
den lang prapariert wurden.

Abb. 6: Aufgetragener Haft-
vermittler fir 20 Sekunden
lichtgehartet.

*Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Diskussion

Die Zahnasthetik und die Bedeutung des
Erhalts der Frontzdhne fur die richtige
psychologische Entwicklung in der Kind-
heit kénnen in immer jlingeren Jahren
und durch die Interaktion mit anderen
Kindern beeinflusst werden.* Die Nach-
frage nach dsthetischen und nicht nach
funktionellen Restaurationen von Milch- Abb. 7: Mit Ceramir Pediatric

zahnen scheint zuzunehmen.> Um diese Crowns restaurierte Front-

Nachfrage zu befriedigen, hat sich der

zahne.

Markt in letzter Zeit von Kronen aus rost-

freiem Stahl wegbewegt. Vorgefertigte Zirkoniumdioxidkronen wie NuSmile, Cheng Crowns
und Kinder Krowns bestehen aus Yttrium-stabilisiertem Zirkonium und werden entweder
gefrast oder im Spritzgussverfahren hergestellt. Kronen aus Zirkoniumdioxid bieten im Ver-
gleich zu Kronen aus Edelstahl eine berlegene Asthetik. In-vitro-Bruchbelastungsstudien
von Townsend et al.¢ zeigten jedoch Unterschiede in der Kronenstarke und Bruchfestigkeit
von Zirkonoxidkronen. Es wurden statistisch signifikante Unterschiede zwischen den Kraften
festgestellt, die erforderlich sind, um Zirkoniumdioxidkronen der drei verschiedenen Her-
steller zu zerbrechen. Die Zunahme der Kraft korrelierte mit der Kronenstarke. Die Krafte, die

erforderlich waren, um die vorverblendeten Edelstahlkronen zu zerbrechen, waren gréBer

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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zerbrechen.¢ Ceramir Pediatric Crowns verhalten sich ahnlich wie die nattrliche Zahnstruktur mit
einem Biegemodul von 20 GPa.3? Dies ermdglicht einen ,StoBdampfer”-Effekt, der sich fir den
Kinderpatienten beim Kauen sanfter anfuhlt.

Die Ceramir Pediatric Crowns imitieren die Form der natirlichen Milchzahne perfekt, indem sie
die Anatomie des Milchzahns nachahmen. Die mesialen und distalen Rander der Ceramir Pedia-
tric Crowns folgen der nattrlichen Gingivalinie der Milchzéhne, wodurch eine GibermaBige Zahn-
reduktion minimiert wird, und es besteht keine Notwendigkeit, die Rander unter die Gingiva zu
bringen, es sei denn, die Karies erfordert eine Erweiterung. AuBerdem besteht aufgrund der mi-
nimalen Préparation kein Risiko einer iatrogenen Schadigung des Pulpagewebes des Milchzahns.
Diese vorgefertigten Kronen ermdglichen eine schnelle und sichere Behandlung mit maximalen
dsthetischen Ergebnissen. Sollte eine Nachbehandlung erforderlich sein, bieten Ceramir Pedia-
tric Crowns den Vorteil, dass sie leicht entfernt werden kénnen, da sie sich ahnlich wie Dentin
schneiden lassen, oder dass sie durchbohrt werden kénnen, wenn eine Zugangskavitat erforder-
lich ist.

Die Morphologie der Ceramir Pediatric Crown dhnelt der des Milchzahns, sodass nur sehr wenige
okklusale Anpassungen erforderlich sind. Wenn sie erforderlich ist, kann sie an der Kinderkrone
selbst und nicht am Gegenzahn vorgenommen werden, sodass die natirliche Zahnstruktur er-
halten bleibt. Im Gegensatz zu Kronen aus Zirkoniumdioxid muss jede okklusale Anpassung am
Gegenzahn vorgenommen werden, wodurch dieser unnétig beschédigt wird. Der natdrliche Ab-
rieb von Ceramir Pediatric Crowns und der der Zahnsubstanz ahnliche Biegemodul® machen diese
Kronen im Mund des Kindes vertraglicher und schonender fir die Kiefergelenke.

Fazit

Die Ceramir Pediatric Crown ist eine einfache und effektive dsthetische und funktionelle Behand-
lungsoption fur die Rehabilitation karioser Milchzahne und eine Uberlegene Alternative zu Kronen
aus Edelstahl und Zirkoniumdioxid.

Fotos: © Dr. Desigar Moodley

Abb. 8: Die Nachunter-
suchung nach vier
Monaten ergab eine
gute Gingivagesund-
heit und keine Ver-
farbung der Kronen.

Directa AB

Infos zum
Unternehmen
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Don't forget:
Kinder haben
ein Recht auf
Gesundheit!

Laut Art.24 der UN-Kon-
vention haben Kinder ein
Recht auf die bestmdgliche
Gesundheit und den Zugang
zu medizinischen Gesund-
heits- und Rehabilitations-
zentren. Im Namen unserer
zahnirztlichen Kinder-
patienten und Menschen
mit Behinderungen fordern
wir Politiker, Krankenkassen
und alle beteiligten Verbande
auf, sicherzustellen, dass
Kindern dieses Recht auch
in Zukunft ohne Abstriche

gewdhrt wird!

Zahnarztliche Versorgung
von Kindern in Vollnarkose
in Gefahr

Ein Beitrag von drs. Johanna Kant

[ FACHBEITRAG] Welche Auswirkungen hat die Quotierung

anasthesiologischer Leistungen auf die zahnarztliche Versorgung von
Kindern mit besonderen Beduirfnissen? Der Bundesverband der Kinder-

zahnadrzte (BuKiZzZ) sagt ganz klar: Die Folgen sind verheerend!

sorgung der kleinsten Kinder mit einer schweren frihkindlichen Karies (ECC). Denn beide Pa-

Eng verknlpft mit der zahnarztlichen Versorgung von Kindern mit Behinderungen ist die Ver-

tientengruppen bedirfen haufig einer Behandlung in Vollnarkose. Daftir missen Kinderzahn-

arzte einen Andsthesisten hinzuziehen. Die Andsthesisten bieten keine Sondertermine fir eine der
beiden Patientengruppen an, sodass die Narkosebehandlungen von Kindern mit und ohne Behin-
derungen in den meisten Praxen ,gemischt” durchgefihrt werden. Zahnarzte kdnnen notwendige
Behandlungen von Kindern mit Behinderungen nicht mehr durchfihren, wenn die Zusammenarbeit
mit den arztlichen Kollegen nicht fortgesetzt werden kann. Die prekare Situation, die wir in Nieder-
sachsen erleben, findet sich &hnlich auch in anderen Bundeslandern. Eine Umfrage der Deutschen
Gesellschaft fur Kinderzahnmedizin e V. (DGKiZ) im Jahr 2023 hat gezeigt, dass circa 20 Prozent der
Praxen in den vorangegangenen zwolf Monaten ihr Behandlungsangebot unter Allgemeinanas-
thesie eingestellt hatten. Das ist eine alarmierende Tendenz!
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© Mitglieder des BuKizZ

Abb. 1 — Damals wie heute aktuell: Ausgepragte Kariesbefunde bei Kleinkindern.

Budgetierung gefihrdet Zusammenarbeit mit Andsthesisten

Zahnarztpraxen mit dem Tatigkeitsschwerpunkt Kinder- und Jugendzahnheilkunde, die neben der Karies auch zu-
nehmend die Molaren-Inzisiven-Hypomineralisation (MIH oder Kreidezdhne) versorgen, arbeiten idealerweise mit
auf Kindernarkosen spezialisierten Anasthesisten zusammen. Bereits im November 2008 hatten DGKiZ und BuKiZ
eine Erkldrung zur damaligen Kiirzung der Andsthesieleistungen bei Patienten mit Behinderungen und Kindern bis
zum zwolften Geburtstag verdffentlicht. Die dabei herangezogenen Fallbeispiele haben leider bis heute nichts an
Aktualitit verloren (Abb. 1)." Damals hatten sich BZAK und KZBV, zusammen mit Fachgesellschaften und Berufs-
verbanden, dafiir eingesetzt, dass notwendige Behandlungen weiter stattfinden konnten?3 - bis jetzt. Die Lésung
bestand darin, dass Anasthesiepraxen die Narkosen fir Zahnbehandlungen bei Kindern bis zum vollendeten
zwolften Lebensjahr und fir Menschen mit Behinderungen Gber eine sogenannte Praxisbesonderheit Uber die Kassen-
arztliche Vereinigungen mit den zustandigen Kostentragern abrechnen konnten. Im Jahr 2021 wurde im Honorar-
verteilungsmaBstab (HVM) der Kassenarztlichen Vereinigung Niedersachsen (KVN) eine Quotierung der Praxis-
besonderheiten beschlossen.** Diese fihrt die zahnarztliche Versorgung von Kindern bis zwolf Jahre und Patien-
ten mit Behinderungen in Niedersachsen unweigerlich erneut in eine Krise. Die Quotierung stellt fur spezialisierte
Andsthesisten eine echte Existenzbedrohung dar. Wurden die Honorare der Andsthesisten im ersten Quartal 2021
um circa ein Drittel gekirzt, was mit dem Honorarbescheid vom Juli 2021 bekannt gegeben wurde, betraf es Ende

des Jahres 2023 mehr als die Halfte der bereits er-
brachten Leistungen. Kein Freiberufler kann eine unter-
nehmerische Planung vornehmen, wenn erst drei bis
sechs Monate nach Erbringen der Leistungen bekannt
wird, welche Kirzungen der Vergtitung durch die Quo-
tierung in der Vergangenheit entstanden sind. Die Lo-
sung kann nicht sein, dass Andsthesisten die Zusam-
menarbeit mit den Zahnarzten stark reduzieren und sich
andere Operateure suchen. Im Umkehrschluss sollen
Zahnarzte etwa eine Zusammenarbeit mit Anasthe-
sisten anstreben, die ansonsten keine Kinder behan-
deln? Die Risiken, die dabei entstehen werden, sind
nicht tragbar.

Stationdre zahnérztliche Behandlungen

in Narkose vor dem Aus

Die zahnarztliche Versorgung von Patienten mit geistiger Behin-
derung oder schwerer Dyskinesie ist gleichermaBen gefdhrdet -
denn ohne Zusammenarbeit mit einem Andsthesisten kann auch
letztere Patientengruppe nur mit erheblichen Einschrankungen
behandelt werden. Auch wenn §87b Abs. 2 Satz5 SGVV vor-
sieht, dass anasthesiologische Leistungen fir diese Patienten-
gruppe nicht gekirzt werden durfen. Ausweichmaoglichkeiten gibt
es keine: Stationdr werden zahnarztliche Behandlungen in Nar-
kosen nur noch durch sehr wenige Kliniken durchgefihrt; die
Medizinische Hochschule Hannover behandelt z. B. nur noch ein
einziges Kind pro Woche in Narkose; andere Universitdtskliniken
wie z. B. Hamburg oder Géttingen, bieten die Mdglichkeit nicht
mehr an. Hier haben die Fallpauschalen im DRG-System, die eine
zahnerhaltende Behandlung nicht vorsehen, bereits zu einer Mini-
mierung der Versorgung bzw. Unterversorgung derer, die aufgrund

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 6/2024
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ihres Gesundheitszustandes auf einen stationaren Krankenhaus-
aufenthalt angewiesen sind, gefiihrt. Doch Losungen gibt es be-
reits: Im Land Berlin werden die Kinderandsthesien bis zum vollen-
deten zwdlften Lebensjahr wie die Andsthesien bei schwer behin-
derten Kindern/Menschen nach §87b Abs. 2 Satz5 SGVV unter
Berticksichtigung eines Vorwegabzugs (HVM § 6 Abs. 12) vergltet.6

o
%}
T

o

abingiBert

Die Vorher-nachher-Ansicht zeigt, was gewonnen

werden kann, wenn zahnarztliche Versorgungen

méglich gemacht werden.

Vulnerable Patientengruppen brauchen eine Lobby!
Kinder gehdren, neben Patienten mit geistiger Behinderung oder
schwerer Dyskinesie, unbestritten zu den vulnerabelsten Patienten-
gruppen. Neben einem zeitlich und materiell erheblichen Mehr-
aufwand bei der Behandlung dieser Patientengruppen, bedarf es
zusatzlich, gemaB den Empfehlungen der Fachgesellschaften, einer
besonderen Expertise und Erfahrung. Es wird u. a. gefordert, dass
nicht nur gelegentlich Kinder narkotisiert werden sollen, da die
Komplikationsrate bei Kindern, insbesondere bei Kleinkindern und
junger, dann deutlich erhoht ist.”8 Wieder einmal sind es die vulne-
rablen Patientengruppen, die keine Lobby haben. Die Gruppe der
Kinder bis zum vollendeten zwéften Lebensjahr und Patienten mit
Behinderungen, die eine Vollnarkose zur Zahnsanierung benétigen,
ist klein. Die Arztgruppen, die sich um diese Patienten mit viel Herz-
blut kimmern, auch. Es handelt sich in Niedersachsen um wenige
Praxen, die sich diesem Patientenklientel verschrieben haben. Diese
Praxen haben sich im Rahmen ihrer Tatigkeitsschwerpunkte nicht
nur fortgebildet, auch die apparativen Voraussetzungen unterschei-
den sich erheblich von der nicht spezialisierten Praxis. Die Kompli-
kationsrate bei wenig erfahrenen Anasthesiepraxen ist deutlich
hoher, was man an den erschreckenden Zeitungsberichten Uber zu
Tode oder schwer zu Schaden gekommenen Kindern bei Narkosen
im ambulanten Bereich erahnen kann.

62 7WP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 6/2024

Fazit

Wie die Deutsche Arbeitsgemeinschaft fur Jugend-
zahnpflege e V. - DAJ? und BARMER' festhalten: Wir
befinden uns in einer Polarisierung der Kariestherapie
mit einer zunehmend sozial bedingten Verteilung und
mit betrdchtlichen regionalen Unterschieden. Dabei
tragen wenige Kinder und Jugendliche fast die gesamte
Karieslast, und diese Kinder und Jugendliche kommen
zu einem groBen Anteil aus Familien mit geringerem
Einkommen. Diese Zuspitzung braucht GegenmaBna-
men und die Aufrechterhaltung einer zahnéarztlichen
Versorgung mit Hinzunahme andsthesiologischer Leis-
tungen durch Fachkrafte. Denn alternative Methoden
der Kariesbehandlung, wie die noninvasive Therapie
mit Silberdiaminfluorid (SDF) oder die sogenannte Hall-
Technik", stellen keine Leistung der gesetzlichen Kran-
kenversicherung dar. Diese kdnnen auBerdem nur dann
eine Alternative darstellen, wenn weder Schmerzen
noch Entziindungen vorliegen. Ebenso wenig ist die
Analgosedierung mit Lachgas eine zahndrztliche Leis-
tung, die zulasten der Krankenkassen erbracht wer-
den darf. Gerade fir die Patientengruppen mit niedri-
gem sozialdkonomischen Status sind solche Behand-
lungen, die nicht im Portfolio der Krankenkassen ent-
halten sind, nicht machbar. Individualprophylaxe wird
regelhaft erst ab dem sechsten Geburtstag von der
GKV Ubernommen. Die Fritherkennungsuntersuchun-
gen dienen der Vorbeugung der frihkindlichen Karies,
nicht der Behandlung. Kinder mit hohem Kariesrisiko
und Einschrankung ihrer Lebensqualitdt aufgrund von
Schmerzen und/oder Entziindungen sind und bleiben

auf die zahnarztliche Versorgung in Vollnarkose ange-

wiesen.

Voraussetzungen fur

ambulante Anasthesie

Entsprechend den Empfehlungen der Federa-
tion of the European Associations of Paediatric
Anaesthesia (FEAPA) erfordert die perioperative
Betreuung von Neugeborenen, Siuglingen und
Kleinkindern speziell ausgeriistete Einrich-
tungen und stellt vor allem fiir Anisthesisten
eine Herausforderung dar. Das Ergebnis ist eng
verbunden mit der Erfahrung des betreuenden
Teams: Chirurgen und Anisthesisten sollten
nicht nur gelegentlich Kinder versorgen.

Ein gut ausgebildetes und trainiertes Team

aus Chirurgen und Anisthesisten senkt die
Morbiditit und Mortalitit bei Klein-

kindern betrichtlich.
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i ® Farbeffekte unterstiitzen

Behandler und Patient
bei gezielter Entfernung

Ein Beitrag von Franziska Grasegger

[ PRAVENTION] Als Dentalhygienikerin
kennt und praktiziert Franziska Grasegger
vielfaltige Methoden der Mundhygiene-
aufklarung. Eine, die in ihrer Praxis regel-
mafig fur einen echten ,Wow-Effekt“ sorgt,

ist die Anwendung von Mira-2-Ton (erythrosin-
und glutenfrei). Fiir Behandler wie Patient

ist der Effekt jedes Mal beeindruckend,

wie der folgende Beitrag aufzeigt.

@ U

e

RA-2-TON®

Es ereits seit 25 Jahren gibt es Mira-2-Ton und es er-

leichtert in vielen Praxen die Behandlung und Visu-

gestartet werden kann, wird der Patient gebeten, sich einer

"
ke

alisierung von Belagen. Bevor mit der Behandlung

ll:{aqu o8 ion
aque Dj; ing Solutiol
S isclosing prt

kurzen Infektionsprophylaxe durch die Oxysafe Mundspdil-
lésung, welche die virale Last im Aerosol minimiert, zu un-
terziehen. Danach gehen wir individuell auf alle Details der

Patienten ein, fihren eine Sechs-Punkt-Messung durch und
dokumentieren alle aufgenommenen Befunde. So kann

Mira-2-Ton-L&sung und -Pellets aufgrund der erhobenen Sachlage die Behandlung indivi-
sind erythrosin- und glutenfrei duell an die Bedurfnisse jedes einzelnen Patienten, ob gro
und leicht in der Anwendung. oder klein, angepasst werden. AnschlieBend erfolgt eine

visuelle und haptische Kontrolle der Mundschleimhaut, um

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Plaque sichtbar machen

Die Zdhne werden nun mit Mira-2-Ton-Flissigkeit eingefarbt. Nachdem der Patient mit Was-

ser ausgesplilt hat, verbleiben in den meisten Féllen Farbriickstande auf den Zahnen. Durch

die visuelle Darstellung kénnen die Effektivitat der hauslichen Zahnpflege beurteilt und indi-

viduelle Schwachstellen aufgezeigt werden. Vor allem Kinder schauen gespannt auf die ein-

gefarbten Stellen. Nach dem Anfarben lasst sich schnell erkennen, ob und wie lange Plaque

existent ist. Dies ist den zwei unterschiedlichen Anfarbungen zu verdanken: Erscheint die
Einfarbung rosa, so befindet sich Plaque erst seit Kurzem auf den Zahnflachen. Blaue Ein-
farbungen hingegen signalisieren einen bereits langer andauernden Plaquebefall. Zuséatzlich
kann bei einem bereits ausgereifteren Plaquestadium zusatzlich eine leichte Rotung der

Mehr Infos zu

marginalen Gingiva festgestellt werden. In einem solchen Fall empfehlen wir gerne die Ver-

wendung von ParoMit Q10 Spray.

Patientenmotivation steigern

Die intensive und durch Mira-2-Ton im Spiegel visuali-
sierte Beratung nach der Untersuchung des Patienten
fihrt in sehr vielen Féllen zu einer erhohten Motiva-
tion, die Mundhygiene noch intensiver zu betreiben.
Dartber hinaus bewirkt die Prasentation der Unter-
suchungsergebnisse positives Feedback und Zufrie-
denheit bei unseren Patienten. Im Rahmen des zuvor
genannten Nachgesprachs wird der Patient nun Gber
verschiedene Zahnputztechniken und die Handhabung
diverser Zwischenraumreinigungsmethoden instruiert.
Die bereits angewandten Methoden werden nochmals
Uberprift und ggf. angepasst, Neues erlernt und Emp-
fehlungen ausgesprochen.

Reinigung und Schutz

Im praktischen Vorgehen werden nun zu-
erst die kalzifizierten Belage mittels Ultra-
schallbehandlung sowie extrinsische Ver-
farbungen mit einem Luft-Pulver-Wasser-
Strahlgerdat mittels Glycin- oder Erythri-
tol-Pulver entfernt. Alternativ konnen die
Zahnflachen aber auch mit einer selbst
reduzierenden Polierpaste, welche ihren
RDA-Wert nach kurzer Zeit veréandert, oder
einer sehr feinen Polierpaste poliert wer-
den. AnschlieBend erfolgt die Reinigung
aller Interdentalraume. AbschlieBend wird
ein fluoridhaltiger Lack auf die Zahne ap-
pliziert, um diese nochmals ausreichend
zu schiitzen. Wir verwenden hier Produkte
auf Natriumfluoridbasis, da diese keine
Gelbfarbungen der Zéhne verursachen.

Hager & Werken GmbH & Co. KG
Infos zum Unternehmen

www.hagerwerken.de

Die Anfarbung mit Mira-2-Ton zeigt deutliche Plaque-
ablagerungen. Das Ergebnis nach der effektiven Belag-

entfernung.

© Franziska Gras

Visuelle Selbstkontrolle

Jede Behandlung wird individuell auf die Bedurfnisse des Patienten ab-
gestimmt, um so ein optimales Ergebnis und eine gréBere Patienten-
zufriedenheit zu erreichen. Fir mich als Behandlerin ist das Anfarbe-
verfahren mit Mira-2-Ton nicht mehr wegzudenken, da es neben der
perfekten Visualisierung fur den Patienten auch mir zur Selbstkontrolle
dient, um alle Areale mit bestem Gewissen und groBter Sorgfalt gerei-
nigt zu haben. Seit Kurzem gibt es auch vorgetrankte Pellets, welche die
Anwendung noch einfacher machen. Ergdanzend zur professionellen
Behandlung in der Praxis sind die Mira-2-Ton-Plaquetests fur den Pa-
tienten eine optimale Losung, welche ich stets gerne als Empfehlung
anbringe.

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 6/2024
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Top-Referenten beim Hamburger
Forum fur Innovative Implantologie

HAMBURG

Hamburg erwartet im September Zahnarzte sowie deren Praxisteams zum hochkaratigen
Implantologie-Event von der Waterkant. Die wissenschaftliche Leitung der Tagung hat
Univ.-Prof. Dr. Dr. Ralf Smeets. Am 27. und 28.September 2024 wird es im EMPIRE
RIVERSIDE HOTEL auf St. Pauli wieder viel Spannendes aus Wissenschaft und Praxis
geben. Das Themenspektrum der Vortrage und Workshops bildet hierbei nahezu die
gesamte Bandbreite der modernen Implantologie ab. Prof. Smeets ist es erneut gelun-
gen, ein exzellentes Referententeam zusammenzustellen, das die Thematik auf hochs-
tem Niveau und aus den unterschiedlichsten Blickwickeln beleuchten wird. Speziell geht
es vor allem darum, die neuesten Erkenntnisse aus Wissenschaft und Praxis anwender-
orientiert aufzubereiten, zu vermitteln und zu diskutieren, aber auch kritisch zu hinter-
fragen und auf den Prifstand zu stellen. Zudem bietet das sowohl inhaltlich als auch
organisatorisch weit gefacherte Programm im Rahmen der Workshops wieder zusatz-
lichen Raum fir die intensivere Beschaftigung mit verschiedenen Spezialthemen der
Implantologie sowie Angebote fiir das gesamte Praxisteam.

L

Quelle: OEMUS MEDIA AG

27./28. SEPTEMBER 2024

Hier geht's zum Programm
und zur Online-Anmeldung. www.hamburger-forum.info

Fortbildung und Festival
im minilu Wonderland

Der Hohepunkt von minilus diesjahrigem Jubilaumsjahr
wird das minilu Wonderland am 13. und 14. September im
The Frame in Disseldorf. An diesen beiden Tagen findet
zum 15. Geburtstag des Dentaldepots minilu.de ein groBer
Festival-Kongress statt. Im minilu Wonderland gibt es zahl-
reiche Fortbildungsmaglichkeiten in Form von Workshops
und Keynotes, bei denen die Besucher bis zu 16 Fortbil-
" minilu's L dungspunkte erwerben kénnen. Viele dentale und nicht

ﬁgil:';:n g dentale Gaste wie Boris Entrup, die Griinderinnen von
Super Streusel und die Dental Angels sind im minilu
Wonderland vor Ort. Von van Laack tber ETUUI bis hin
zu nachhaltigen Marken gibt es spannende Highlights,
Fashiontrends und aktuelle Themen fir ZFAs und Zahn-
arzte zu entdecken. Naturlich sind auch alle namhaften

Dentalhersteller vor Ort, um neue Produkte zu launchen.
Am Freitagabend erwartet die Besucher ein exklusives
Konzert von Nico Santos.

E"-' 'E Mehr Infos zum Festival
I und zum Ticketverkauf unter: minilu GmbH
E ] = Unternehmen www.p:.nk15.de/fest1va1 www.minilu.de
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Einsatz von Platelet Rich Fibrin von
DGI und BZAK als wirksam bestatigt

Die Verwendung von Platelet Rich Fibrin (PRF) in der Zahn-
medizin ist nun durch die S3-Leitlinie der Deutschen Gesell-
schaft fiir Implantologie (DGI) und die neue BZAK-Richtlinie |
zum Standard erhoben geworden. PRF, ein Blutkonzentrat mit
hohen Plattchen- und Wachstumsfaktoren, unterstitzt die
Wundheilung und Geweberegeneration. Die S3-Leitlinie der
DGl, die weltweit erste zum Thema Blutprodukte, wurde im
September 2023 veroffentlicht und betont die Wirksamkeit von

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

PRF. Die neue BZAK-Richtlinie unterstreicht ebenfalls PRF als ee—

wirksame Methode. Interessierte Zahnmediziner sollten den ( )

International Blood Concentrate Day am 12. und 13. Septem-

ber 2024 in Frankfurt am Main unter der Leitung von Prof. Dr. \ &

Dr. Dr. Shahram Ghanaati besuchen. Die Gesellschaft fur ‘ A

Blutkonzentrate und Biomaterialien e.V. bietet zusatzlich spe- k?,’i £

zielle Kurse und Schulungen an, um die Aus- und Weiterbil- '\ =¥

dung zu férdern und Forschungsprojekte zu unterstttzen. \

Quelle: Society for Blood Concentrates and Biomaterials e.V. (SBCB) Weitere Infos auf: www.sbcb-community.com

ANZEIGE
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Erfahrung im und mit Windows
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georedundant in genten Apps flr
Deutschland ge- iPhone und iPad
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Modernes, pro-
zessorientiertes
Interface

QR-Code scan-
nen und teemer
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Fortbildung zu direkten und
indirekten Restaurationen

Dr. Roland
Frankenberger

Kompositrestaurationen im Front- und Seitenzahnbereich als Basis,

ohne die Vorteile von Teilkronen und Veneers aus Keramik auBer Kurs

Acht zu lassen: Das ist das Thema einer Fortbildungsveranstal- Echte Zahnerhaltung:
tung von Dentsply Sirona unter der Leitung von Prof. Dr. Roland Es geht heute viel mit
Frankenberger, Direktor Abteilung Zahnerhaltungskunde an der Komposit

- aber nicht alles!

Philipps-Universitat Marburg. Unter dem Motto ,Es geht heute viel
mit Komposit, aber nicht alles” vermitteln Hands-on-Module, wie
durch das Einhalten fundamentaler Regeln bei Adhésion, Aufbau, Anmeldung

Praparation und Befestigung, hervorragende Ergebnisse bei beiden

Techniken nicht dem Zufall Uberlassen bleiben. Im Modul 1 geht Kommende Kurstermine: E E
es um direkte Kompositrestaurationen, u.a. mit Tricks fir nahezu i--.i:'.:'-.-.
O e

unsichtbare Frontzahnrestaurationen, im Modul 2 stehen indirekte 21./22.Juni 2024 - Wiirzburg

5./6.Tuli2024 = Marburg
16./17. August 2024 = Herne

Restaurationen aus Keramik im Mittelpunkt.

E E Die Veranstaltung wird mit 16 CME-Punkten
(nach BZAK und DGZMK) bewertet.

Dentsply Sirona Deutschland GmbH

Infos zum
www.dentsplysirona.com Unternehmen ] F

»PraxisAWARD Pravention®
zu Mundgesundheit in hauslicher Pflege

Die von der Bundeszahnarztekammer (BZAK) und CP GABA ins
Leben gerufene ,Initiative fir eine mundgesunde Zukunft in
Deutschland” schreibt erstmals den Preis ,PraxisAWARD Praven-
tion" aus. Das diesjdhrige Schwerpunktthema ist die ,Mund-
gesundheitin der hauslichen Pflege”. In Deutschland gibt es etwa
fiinf Millionen Pflegebediirftige, die Tendenz ist steigend. Uber
80 Prozent von ihnen werden zu Hause versorgt, darunter 75 Pro-
zent von den eigenen Angehdrigen.” Dabei kommt die Mund-
gesundheit haufig zu kurz. Die Initiative mdchte mit dem dies-
jahrigen Fokus das Bewusstsein pflegender Angehériger fiir das
ThemaMundgesundheit starken. Gesucht werden aus der Praxis
kommende zahnmedizinische oder interdisziplindre Praventions-
projekte, die entweder bereits in der Umsetzung oder kurz davor
sind. Die ersten drei Preistrager erhalten insgesamt 10.000 EUR.
Zudem werden sie mit einem ,Offentlichkeitsarbeits-Paket” von
den Initiatoren in ihren Projekten weiterhin unterstiitzt.

1 Statistisches Bundesamt, ,Mehr Pflegebedirftige”:

B.ewert?ungen kénnen bis https://www.destatis.de/DE/Themen/Querschnitt/Demo-
einschlieBlich 30. September 2024 grafischer-Wandel/Hintergruende-Auswirkungen/demografie-
pflege.html (letzter Zugriff April 2024)

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

CP GABA GmbH - Tel.: +49 40 7319-0125 » www.cpgabaprofessional.de

68 7WP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 6/2024



PRAXIS | FOKUS
ANBIETERINFORMATION*

Save the date: theratecc | Kopftage
im Oktober in Dresden

Digitale Bissnahme als Erfolgsfaktor? Was ist eine digitale Bissnahme? Wie
kénnen damit nervige bissbedingte Nacharbeiten vermieden werden?

Antworten und Wissen zu diesen Fragen bringen die Referenten zu den : ; 5
theratecc | Kopftagen mit, die am 25. und 26. Oktober im ehrwiirdigen Am Freltag f"‘det d' tradltonrelh

Schloss Eckberg in Dresden stattfinden. In ihren Vortragen zeigen sie auf,

wie aus diesem Wissen das Kénnen entsteht, um bissbedingte Nach- des Schlosses statt - mit anschlieBender
arbeiten gezielt und nachhaltig zu vermeiden. Dazu braucht es nattrlich Party und Livemusik.

auch den Willen zur Verdnderung. Welche Kraft von unserem Willen aus-
geht, wird unser Special Guest, der sachsische Extrembergsteiger Dr. Olaf
Rieck, aufzeigen. Und wer gern noch mehr Wissen in noch mehr Kénnen Weitere Infos unter:
verwandeln mochte, dem sind unsere ganztagigen Workshops am Freitag www.theratecc-
sehr empfohlen. Bei den Themen Dentalfotografie, digitale Bissnahme kopftage.de

und digitale Abformung steht die praktische Anwendung im Mittelpunkt.

Am Samstag kénnen Erwachsene und Kinder gemeinsam mit einem Stadt-

fuhrer Einblicke in die historischen Schétze der sachsischen Landeshaupt- theratecc Hier geht's zum
stadt erhalten. Seien Sie dabei! theratecc garantiert zwei informative und GmbH & Co. KG archivierten
zukunftsweisende Tage, inklusive Erfahrungsaustausch mit Kollegen und Tel.: +49 371 26791220 Webinar_

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

Noten: © agrus - stock.adobe.com

neuen Impulsen fur den Arbeitsalltag. www.theratecc.de
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innitus kann vielfaltige Ursachen haben,
beruht haufig aber auf einem primaren
pathophysiologischen Prozess im Innen-
ohr. Nach heutigem Kenntnisstand geht man da-
von aus, dass Tinnitus ein Symptom des audito-
rischen Systems ist.2 93 Prozent aller Tinnitus-
patienten haben gleichzeitig auch einen mess-
baren Horverlust.? Viele Faktoren kénnen zur Ent-
stehung des Symptoms Tinnitus beitragen: Neben
otogenen Ursachen mussen deshalb zusétzliche,
auBerhalb des Ohrs gelegene Ausléser und Ver-
starkungsfaktoren individuell ermittelt oder aus-
geschlossen werden.

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 6/2024

Tinnitusdiagnostik

in der Zahnarztpraxis

PRAXIS

o

Ein Beitrag von Dr. rer.-nat. Juliane Dettling-Papargyris

[ FACHBEITRAG ] Fachlich klar ein Symptom, kann man
bei Tinnitus dennoch mittlerweile von einer ,Volkskrank-
heit” sprechen, von der in Deutschland ca. 9,3 Millionen
Menschen betroffen sind.* Ob Rauschen, Pfeifen, Summen
oder Brummen — Betroffene nehmen vielerlei Gerausche
wahr, die nicht selten mit einem gewissen Leidensdruck
einhergehen. Neben HNO- und Hausarztpraxen tauchen
Tinnitusbetroffene — wenn auch eher selten bewusst

wegen ihres Ohrgerdusches selbst — immer wieder
in zahnmedizinischen Praxen auf. Was kénnen
Zahnarzte tun, um Tinnitusbetroffene
bestmoglich zu behandeln?

Zahnmedizinische Wirkzusammenhange
beriicksichtigen

Sollten gleichzeitig zu einem Horverlust Funktionsstorungen in der
Halswirbelsaule oder der Kiefer- und Kaumuskulatur bestehen, die bei
funktionellen Untersuchungen nachweisbar eine direkte Beziehung zur
Tinnituswahrnehmung haben, kdnnen eventuell manualtherapeu-
tische Behandlungen positive Auswirkungen haben.? Gerade deshalb
spielen Zahnarzte eine entscheidende Rolle bei der Diagnose und der
Entwicklung eines geeigneten Behandlungsplans. Tatsachlich ist die
Tinnituspravalenz bei Patienten mit Schmerzen und Dysfunktionen der
Kaumuskulatur, der Kiefergelenke und der Zahne deutlich hoher als bei
Patienten ohne craniomandibulare Dysfunktionen (CMD). Zwischen
Tinnitus und CMD scheint eine bidirektionale Beziehung zu bestehen,

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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sodass sie als jeweilige Komorbiditat gewertet werden. Liegen Ver-

°
3 Tipps:
dachtsmomente fiir einen somatosensorischen Tinnitus mit Komor- pp )

biditat einer craniomandibularen Dysfunktion vor, so besteht die Indi-
kation zur zahnarztlichen Funktionsdiagnostik. Zu Verdachtsmomenten

Was kénnen Zahnarzte fir

zdhlen u. a. die Modulation des Tinnitus durch Bewegung oder Haltung Tinnitusbetroffene tun
des Unterkiefers, das gemeinsame Auftreten oder Verstarken der

Tinnitus- wie CMD-Symptome und Begleitsymptome wie myofasziale

Triggerpunkte. Konservative funktionstherapeutische MaBnahmen wie Zahnarzte kdnnen eine wichtige Rolle bei

Schienenbehandlung und Physiotherapie kénnen sich reduzierend auf der Behandlung, aber auch Aufklarung so-

den Schweregrad und die Intensitat des Tinnitus auswirken.?

Goodto
know:

Hortherapeutische

Versorgung bei Tinnitus

Horgerate und Hortherapie/Hor-
training werden in der S3-Leitlinie
»Chronischer Tinnitus”als Mittel

der Wahl zur Behandlung von Tinnitus-
belastung empfohlen. Hérgerate sorgen
daflr, dass alles Gehorte wieder voll-
standig ins Gehirn geleitet wird. Die
Gerauschkulisse des Alltags wird wie-
der verstarkt wahrgenommen. Dadurch
verschwindet der Tinnitus im Hinter-
grund der Wahrnehmung. Ein Hértraining
wirkt auf die Horverarbeitung, den Ent-
stehungsort des Tinnitus. Das bewusste
Hin- und Weghoren kann trainiert wer-
den. Die bisher einzige wissenschaft-
lich untersuchte Hortherapie, die auch
in Akustik-Fachgeschaften Anwendung
findet und einen Wirksamkeitsnachweis
bei Tinnitusbelastung hat, ist die
terzo-Gehortherapie (spezifische
Horgerateprogrammierung + terzo-
Gehortraining). Damit kann innerhalb
weniger Wochen eine Tinnitusbelastung
signifikant und nachhaltig gesenkt
werden.®

Weitere Infos zu Dr. Juliane
Dettling-Papargyris und dem terzo-
Institut fir angewandte Gehor-
forschung auf: www.terzo-institut.de

wie schneller und gezielter Uberweisung von
Tinnituspatienten an andere Fachdisziplinen
spielen. Nachfolgend drei hilfreiche MaBnah-
men, die Zahndrzte ergreifen kénnen:

1| Diagnose und Behandlung von

Mund- und Kiefergelenkstorungen

Zahnarzte kénnen Patienten auf Anzeichen von Kiefergelenkstérungen unter-
suchen, die Tinnitus verursachen bzw. verstarken kdnnen. Bei vorliegender
Kiefergelenkstorung kénnen geeignete Behandlungsoptionen, zum Beispiel
Zahnschienen, empfohlen werden.

2| Beratung und Aufklarung

Die wichtigste Botschaft, die beratend und aufklarend weitergegeben werden
sollte, ist: , Tinnitusbelastung ist behandelbar!”. Zahnarzte konnen Patienten
Uber die potenziellen Auswirkungen von Mund- und Kieferproblemen auf
Tinnitus aufklaren, aber gleichzeitig auch auf die Hauptursache, namlich Hor-
verlust, hinweisen. Unter Umstanden héren Betroffene zum ersten Mal davon,
dass es Zusammenhéange zwischen einem (unbemerkten) Horverlust und
einem aufgetretenen Tinnitus geben kann. Fir seridse und fundierte Informa-
tionen kann die kostenfrei verfligbare Tinnitus-Patientenleitlinie empfohlen
werden.*

3| Zusammenarbeit mit

anderen Facharzten

Da Tinnitus komplexe Ursachen haben kann, ist die Zusammenarbeit mit
HNO- oder anderen Facharzten wichtig, um eine umfassende Diagnose und
Behandlung zu gewahrleisten. Da oft ein (unbemerkter) Horverlust Tinnitus-
ausloser ist, sollten Betroffene unbedingt an einen HNO-Arzt oder an einen auf
Tinnitus spezialisierten Horakustiker (z. B. Tinnitus Care-Fachakustiker®) zur
Uberpriifung des Gehors verwiesen werden. Durch gezielte Zusammenarbeit
kénnen Patientenodysseen vermieden und lange Leidenswege verkdirzt
werden. Aber auch Kosten und Ressourcen des Gesundheitssystems kénnen
durch optimierte Patientenpfade und gezielte interdisziplinare Zusammen-
arbeit gesenkt werden.

Fazit

Es ist wichtig, dass sich Zahnarzte der potenziellen Auswirkungen von Mund- und
Kieferproblemen auf Tinnitus bewusst sind. Durch eine griindliche Untersuchung
und Aufklarung der Patienten, aber auch durch die Zusammenarbeit mit anderen
Fachdrzten kdnnen Zahnérzte dazu beitragen, die Lebensqualitdt von Tinnitus-
betroffenen zu verbessern und deren Symptome zu lindern.
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PAROplus: Fundierte,
leichte Kost fiirs Wartezimmer

Ein Beitrag von Marlene Hartinger Infos zur

F]
Person E .

[INTERVIEW] Vor nunmehr zwei Jahren wurde das erste Wartezimmermagazin
der DG PARO, PAROplus, mit einer Druckauflage von 13.000 Exemplaren veroffentlicht.
Die redaktionelle und wissenschaftliche Verantwortung lag bei Dr. Lisa Hezel,
damaliges Vorstandsmitglied der DG PARO. Was das Magazin bewirken
wollte, verrat die Magdeburger Parodontologin im Q&A.

Frau Dr. Hezel, welche Idee steckte hinter PAROplus und
wird es weitere Ausgaben geben?
Die Sensibilisierung der Menschen fir parodontale Gesundheit, egal, ob PA-Patient oder

nicht, wurde in den letzten Jahren verstarkt von der DG PARO angegangen. Dies hat
wahrend der Prasidentschaft von Prof. Dannewitz einen ziemlichen Schub bekommen
und die Idee war es, Informationen rund um die Parodontitis als leichte Kost aufzube-
reiten und so den Aufklarungsaufwand von Praxen zu reduzieren. 2022 bin ich in das
Communications Committee der European Federation of Periodontology (EFP) gewahlt
worden. Aufgrund dieser internationalen Arbeit habe ich mein Amt in der DG PARO
niedergelegt. Daher wird es - zumindest von mir betreut - kein weiteres DG PARO-
Wartezimmermagazin geben. Es war ein sehr groBer Erfolg und ist noch immer ge-

fragt - ob es eine Fortsetzung geben wird, muss allerdings die DG PARO beantworten.

Viele Patienten googeln Gesundheitsthemen, welche Rolle spielt

da noch ein Printmagazin?
Beide Verbreitungsmedien gehen Hand in Hand miteinander. Der Vorteil eines Warte-
zimmermagazins liegt im unmittelbaren Bezug zur Zahnarztpraxis. Der wartende Pa-

tient ist empfanglich fir das Thema Mundgesundheit und kann sich vor Ort infor-

mieren. Zudem sind die Informationen breitflachiger. Wer googelt schon nach einer Telefonisch: +49 41 942799-0
Erkrankung, die ihn (noch) nicht betrifft? Das Printheft blattert man durch und stoBt oder per E-Mail: kontakt@dgparo.de

so auf Sachverhalte und beispielsweise Praventionstipps. Und Patienten, bei denen im

Rahmen der zahnarztlichen Untersuchung parodontale Probleme festgestellt werden,

sind dadurch bereits informiert, was wiederum die Beratung vereinfacht. /
Wie gestaltete sich die redaktionelle Erarbeitung des Magazins?

Fest stand: Wir wollten nur wissenschaftlich gesicherte Informationen im Magazin
abbilden. Zuerst trugen wir dafiir die Fakten zusammen, dann steckten wir viel Mihe
hinein, die wissenschaftlichen Fakten auf das Einfache und Verstandliche herunter-
zubrechen. Ich wollte so viele Menschen wie mdglich ansprechen und Lesende J
weder Uber- noch unterfordern. Da Wartezeiten unterschiedlich ausfallen kénnen, /
musste jeder Beitrag in sich stimmig sein und ohne Vorwissen aus anderen Bei-
trdgen auskommen. Andererseits wollten wir ermiidende Redundanzen vermei-

21 PARODONTITIS [

DIABETES

den. Die sprachliche Aufarbeitung war also ein ganz entscheidender Punkt. Gliick- :
licherweise haben mich zwei Expertinnen unterstitzt - die Grafikerin Dorothee

Menden und die Linguistin Anne Vonderstein. B
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[ PRAXISHYGIENE ]

Saubere Instrumente und sterile
Gerate sind in einer professionell
gefilhrten zahnarztlichen Praxis
selbstverstandlich. Dabei ist die
ordnungsgemafie und sichere Funk-
tion von Dampfsterilisatoren von > \ S
entscheidender Bedeutung. Mit dem < . N\
neuen eLog-System von W&H lassen NNt
sich Routinetests und Aufzeichnun-
gen Uber Sterilisationszyklen jetzt
automatisch in einem digitalen Steri-
lisationstagebuch speichern. So ist
gewadhrleistet, dass die Dokumenta-
tionspflicht jederzeit erfiillt werden
kann. Dartiber hinaus bringt W&H
einen neuen Helix Test auf den
Markt, der fur Typ-B-Sterilisatoren
eine optimale Prozesskontrolle
ermoglicht.

Ein Beitrag von Christin Hiller

Sterilisation:

Go digital mit eLog Optimale PIOZESS'

Zahnarztliche Praxen sind verpflichtet, Aufzeich-

nungen Uber Sterilisationszyklen und Routine- = = =
tests Uber einen langeren, je nach landerspe- kontrO].].e m].t dlglta.].en

zifischen und gesetzlichen Vorschriften unter-

schiedlichen Zeitraum aufzubewahren. Mit eLog
bietet W&H eine schnelle, sichere und zuver- SVStemen

ldssige digitale Losung, die alle wesentlichen

Daten online zur Verfligung stellt und so den
Praxisablauf nachhaltig verbessert. Die Lésung
vereinfacht nicht nur die Dokumentation, son-
dern spart darUber hinaus auch Zeit und Pa-

*Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

pier und schont damit die Umwelt. Das elog- Zuverldssigkeit bei der Routineiiberwachung

System hat eine intuitive, benutzerfreundliche Das verspricht der neue Helix Test von W&H fir Typ-B-Sterilisatoren.
Oberflache, die zahnmedizinischem Fachper- Er agiert als Hohlkorper, der aufgrund seiner physikalischen Form die
sonal die Nutzung sowie die nahtlose Integra- schwierigsten Anforderungen an die Sterilisation von Hohlkérperinstru-
tion der digitalen Datenaufzeichnung in die all- menten simuliert. ,Der QR-Code auf den Teststreifen ermdglicht eine
taglichen Arbeitsablaufe erleichtert. Anwen- vollstandige Rickverfolgbarkeit und Integration mit eLog, unserer ein-
der haben die Méglichkeit, die Daten sicher auf zigartigen Funktion zur Digitalisierung und vereinfachten Fihrung von
ioDent® oder lokal Uber die W&H Steri App zu Sterilisationstagebtichern. Mit nur wenigen Handgriffen kann das Er-
speichern. Das digitale Tagebuch ist auf einem gebnis des Helix Tests nahtlos und mihelos im neuen eLog-System
PC oder Smart Device verfligbar und auditsicher. gespeichert werden’, so Simone Facagni, Produktmanager bei W&H.
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WE&H Deutschland GmbH
Infos zum Unternehmen

Papierberge
waren gestern,
der Helix Test
ist heute

Unser neues Helix Testkit ist nicht nur optisch ein echter
Hingucker, sondern Uberzeugt vor allem durch seine Leis-
tung in Form von 100%iger Sicherheit bei der Routinetber-
wachung von Klasse B-Autoklaven. Damit ist unser Helix Test

ein wichtiger Bestandteil des Praxis-QM-Systems und tragt dazu

bei, die Sicherheit von Patienten und Team zu gewahrleisten. Im Sinne des W&H-
Nachhaltigkeitsgedanken kann mit diesem Neuprodukt auBerdem ab sofort auf
die hdandische Listenfihrung verzichtet werden - die Rickverfolgbarkeit und Doku-
mentation erfolgen vollstandig digital. Somit ist auch die nahtlose Integration mit
Lisa ioDent méglich. Modernes Design trifft auf wegweisende Features und all das
zu einem sehr guten Preis: So geht Sterilisation heute! Fir mich ein klares Must-
have jeder zeitgemé&Ben Zahnarztpraxis.

Florian Enthammer
Serviceleiter bei
W&H Deutschland

Den neuen Helix Test live in

N

seiner Anwendung erleben?

Florian Enthammer zeigt auf

! “ Instagram, wie's geht. w
5] \
/ %

ANZEIGE
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Fruher
hinterhe

Rogers
Fahigkeiten im
Uberblick:

Ubersicht aller Behand-
lungsplidne/Automatische
Nachverfolgung

Roger verwaltet alle aktuellen Behand-
lungspldne an einem Ort. Durch Rogers
Schnittstelle braucht die Praxis nichts
manuell zu erfassen. Gleichzeitig erinnert
Roger automatisch an tberfallige Behand-
lungspléane, entlastet so die ZMV und
optimiert den Praxisumsatz.

Universelle Inbox/
Bewertungen

Praxen erhalten und beantworten
Patientenanfragen zentral im Roger

Chat. Roger interagiert mit allen gangigen
Kandlen: SMS und WhatsApp. AuBerdem
erinnert Roger Patienten rechtzeitig an ihre
Termine. Anderungswiinsche von Patienten
sind direkt im Roger Chat sichtbar. Auch
Bewertungen holt Roger nach auserwahl-
ten Terminen selbststandig bei

Patienten ein.

Automatische Aufgaben-
vergabe/Business-WhatsApp

Roger erstellt und vergibt, wo nétig,
selbststandig Aufgaben an das Team.
Behandler kdnnen zudem eigene Aufgaben
erstellen und vergeben. Dartiber hinaus
ermoglicht Roger die Nutzung von
Business-WhatsApp DSGVO-konform
tiber mehrere Computer und auch remote.

Performance Report

Praxen kdnnen Umsetzungsquoten von
Behandlungsplanen und offene Aufgaben
je Patient und Behandler tiberpriifen.

Weitere Informationen zu Roger auf:
www.goroger.com
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Behandlungsplane

Ein Beitrag von Lara Dogan

[ MEDIZINISCHE SOFTWARE ] 70Prozent aller HKPs in
Deutschland werden nie umgesetzt. Das ist mehr als schade,
denn einem Behandlungsplan geht viel Arbeit voraus: Befund,
Beratungsgespdch, Ankaufsvoranfrage, Laboranfrage, Leistungs-
erfassung und Erstellung des Plans. Genau hier kommt Roger
ins Spiel, der neue virtuelle Praxismitabeiter. Er entlastet die
Verwaltung von Behandlungsplanen, erhdht so den Praxis-
umsatz und macht ganz nebenbei noch gute Laune.

ie hort sich das an? Ein virtueller Mitarbeiter der

Praxis geht zeitnah, selbststdndig und freundlich

Behandlungsplanen nach und garantiert so eine
nachhaltige Umsatzsteigerung von 25 Prozent. Nicht schlecht,
oder? Mit Roger setzen Praxen auf den Goldstandard moder-
ner Praxisorganisation und zeitgemé&Ber Kommunikation. Pra-
xen automatisieren mit Roger ihren 01/PZR-Recall iber Whats-
App und laden passende Patienten zur Online-Terminbuchung
ein. Dank Tiefenintegration mit dem Praxissystem behalten
Praxen den Uberblick tiber alle offenen Plidne und erinnern Pa-
tienten niedrigschwellig und Giber moderne und schnelle Kom-

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.



Roger

® Fiter v

PRAXIS
ANBIETERINFORMATION*

X

Wert
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Gut geschlafen dank Roger:
Dr. Stephan Ziegler gibt Auskunft
Dr. Stephan Ziegler ist Griinder, Inhaber, Konzeptgestalter und Visiondr bei KUé4 Die Zahnspezialisten in

Berlin und Potsdam. AuBerdem ist er seit mehr als einem Jahr (iberzeugter Roger-Nutzer und erlGutert im
Q&A, worin fir ihn die klaren Vorteile der Software liegen.

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

Herr Dr. Ziegler, wie beeinflusst

Roger das Management lhrer

Praxis?

Bevor wir mit Roger gestartet sind,
wussten wir nur schwer, wie viele

Heil- und Kostenplane wir geschrie-

ben und nicht umgesetzt oder ver-
gessen hatten. Doch gerade nicht
umgesetzte Plane liefern uns wert-
volle Erkenntnisse darUber, dass fur
den Kunden im System KU64 etwas nicht
funktioniert. Worum es dabei konkret geht? Hier
heiBt es, ran ans Telefon und das Gesprach mit den
Patienten suchen. Wir fragen den Kunden, wo wir ihn
im Workflow verloren haben. Intern bezeichnen wir
das als unsere kostenfreie Unternehmensberatung.
Gerade im Hochpreissegment ist es wichtig zu ver-
stehen, warum der Patient sich von uns getrennt hat.
Wir wollen die Erwartungshaltung des Kunden immer
Ubertreffen. Da hat Roger uns geholfen, aus Daten
Informationen zu generieren und dann Wissen abzu-
leiten, insbesondere in Bezug auf die Anzahl der ge-
schriebenen Pléne und die Pflege der Stammdaten
und in der Planverwaltung. Letztlich veredelt Roger
unsere Daten.

In welchen Bereichen setzen Sie Roger
hauptsdéchlich ein?

Roger wird vor allem genutzt, um den Workflow zwi-
schen Patienten, Zahnarzten und der Administration

zu optimieren. Es dient als Schnittstelle zwischen

Portrat: KU64.de/photografic berlin

verschiedenen Abteilungen und ermdoglicht es
uns, besser auf die BedUrfnisse unserer Kunden
einzugehen. Wir kdnnen sehen, ob es Eng-
passe gibt und ob die Terminplanung zeitnah
im Sinne des Patienten erfolgt ist.

Was sind Ihre Roger Highlights?
Die wichtigsten Vorteile sind fir mich die ver-
besserte Ubersichtlichkeit und Effizienz im
Unternehmen. Ich kann beruhigter schlafen, da
ich einen klaren Uberblick (iber Angebote und
Nachfrage habe. AuBerdem erméglicht es mir, besser
vorbereitet zu Meetings zu gehen und gezielter auf die Be-
durfnisse der Patienten einzugehen. Insgesamt tragt Roger
dazu bei, die Mitarbeiterzufriedenheit zu erhéhen, da Rou-
tineaufgaben minimiert werden. Mitarbeiter sehen zudem,
dass ihre Arbeit nicht ins ,Leere” fihrt. Einen weiteren Vor-
teil erhalten wir durch die anschauliche Auswertung, wie
sich die Patientenbindungsfahigkeit je Zahnarzt entwickelt.
Auf Nachfrage bei den Zahnéarzten schétzten diese ihre
Umsetzungsquote auf ca. 80 Prozent. Tatsachlich lag diese
dann aber nur bei etwa 30 Prozent. Durch die Offenlegung
auf Knopfdruck in Echtzeit konnten wir durch ein neues Be-
wusstsein durch verbesserte Fragen in der Therapieplanung
unsere HKP-Quote nach 1,5 Jahren um rund 25 Prozent stei-
gern. Wir sind mit dem Ergebnis sehr gltcklich, da es auf
allen Seiten - Patient, Zahnarzt und Mitarbeiter - Gewinner
hervorbringt. &
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Ein Beitrag von Inga Kruse

[ WASSERHYGIENE ]

Das Miunsteraner Unterneh-
men Blue Safety Hygiene-
technologie GmbH startet
nach einem Inhaberwechsel
neu durch und baut den
weiteren Erfolg auf 14 Jahren
Erfahrung fur verlassliche
Hygienesicherheit in Praxen
und zahnmedizinischen
Einrichtungen auf. Der Inves-
tor und neue Inhaber des
Unternehmens Karsten Wulf
setzt den Schwerpunkt fiir
2024 auf Kundenzufriedenheit
und Wachstum.

Mir legen den Fokus auf
die bestmogliche Versorgung
unserer Bestandskunden.

Auf dieser Basis wollen wir
das enorme Marktpotenzial
entwickeln und unsere
bedeutende Stellung als
einer der fuhrenden
Hygieneanbieter ausbauen”

, Karsten Wulf, neuer Inhaber der
Blue Safety Hygienetechnologie GmbH

Neuer Inhabe,

telefonisch unter +49 251 92778540

PRAXIS -

ANBIETERINFORMATION*

Blue Safety: ‘ —

m Zentrum der Arbeit der Blue Safety Hygienetechnologie GmbH steht
I auch nach der Ubernahme unverindert das Lésungskonzept SAFE-
DENTAL: Dieses schaut ganzheitlich und wissenschaftlich prazise auf
die Verwendung von Wasser in zahnarztlichen Praxen oder Einrichtungen.
Mittels einer kompetenten Analyse und einer darauf ausgerichteten pass-
genauen Losung sorgt SAFEDENTAL fir eine nachweisliche Hygiene-

sicherheit bei Trinkwasser, Prozesswasser und Medizinprodukten.’

Ganzheitliches Trinkwasser-Hygienekonzept

Auf Grundlage von SAFEWATER, einem patentierten System zur Wasser-
aufbereitung, sorgt SAFEDENTAL fir nachhaltige Hygienesicherheit,
schafft groBere Rechtsklarheit, hilft beim Schutz empfindlicher Medizin-
technik und spart somit Kosten. ,Daran arbeiten wir taglich mit voller Lei-
denschaft - fur einen gesundheitlich unbedenklichen Umgang und Einsatz
von Wasser im zahnmedizinischen Bereich *, so Dieter Seemann, Leiter Ver-
trieb von Blue Safety. Die kompakten SAFEWATER Anlagen zur Trinkwas-
serdesinfektion produzieren auf einzigartige Weise vor Ort in der Praxis
mittels Elektrolyse Aktivchlor. Das Trinkwasser wird unter Einhaltung der
durch die Biozidverordnung vorgegebenen Konzentration mit dem Wirk-
stoff Aktivchlor beimpft - so werden Trinkwasserkeime in den Leitungen
bekampft und es wird verhindert, dass sich Biofilm neu bildet. Sowohl
Verfahren als auch Wirkstoff sind durch das Umweltbundesamt explizit zur
Trinkwasserdesinfektion benannt.

Neu gewonnene Arbeitssicherheit

an der Behandlungseinheit

Zum ganzheitlichen SAFEDENTAL-Konzept gehort auch die SAFEBOTTLE
als einfach hygienisch aufzubereitendes Druckflaschensystem made in
Germany. Fir Dentaleinheiten gilt seit der Trinkwasserverordnung, der
DIN1988-4 und spater der DINEN 1717, dass eine Sicherungseinrichtung
vorgeschrieben ist. Das bedeutete fir Zahnarztpraxen, die diese Siche-
rungseinrichtungen in den Behandlungseinheiten nicht vorhielten, entweder
eine neue Dentaleinheit anzuschaffen oder ein Bottle-System nachzu-

1 Hinweis: Biozidprodukte vorsichtig verwenden. Vor Gebrauch stets Etikett und
Produktinformationen lesen.

© Blue Safety Hygienetechnologie GmbH
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risten, was die weitaus glnstigere Alternative darstellt. Da
jedoch keines der existierenden Druckflaschensysteme im
Markt von den Wasserexperten bedenkenlos im Sinne des
SAFEDENTAL-Konzeptes empfohlen werden konnte, ent-
wickelten sie die SAFEBOTTLE. |hr ansprechendes Hygienic
Design ist exklusiv sowie technisch mit allen Dentaleinhei-
ten kompatibel und erlaubt eine mihelose Reinigung und
hygienische Aufbereitung von innen und aufen - die beste
Voraussetzung fur Profitabilitat und mikrobielle Sicherheit.
Auch das Behandeln bei Abkochgebot ist kein Problem.

Neue Personalien

Im Bereich Produkte und Entwicklungen werden die Kunden
des bewahrten SAFEDENTAL-Hygienesystems erganzend
durch die Eigenherstellung von Desinfektionsmitteln in ih-
ren zahnmedizinischen Einrichtungen profitieren. Zudem
wurde das Management um zwei Neuzugdnge erweitert:
Seit Februar 2024 kiimmert sich der Diplom-Kaufmann Marc
Prillwitz als kaufmannischer Geschéftsleiter vor allem um
die Unternehmensentwicklung sowie Prozessoptimierung
und -struktur. Seit April 2024 steht ihm Eva-Catharina VoB-
fanger als Geschéftsleitung Vertrieb zur Seite, um sich nach-
haltig dem Unternehmenswachstum anzunehmen. Bei der

Marktstrategie setzt die Blue Safety Hygienetechnologie
GmbH verstarkt auf die Nutzung weiterer Distributionswege
und Kooperationspartner.

Kundennihe mit rechtssicheren Wasserproben
Unverandert wird das Unternehmen die Kunden bei der Er-
fullung regulatorischer Anforderungen und im Kontakt mit
den Aufsichtsbehdrden unterstitzen. Ein wichtiges und ele-
mentares Thema fir Zahnarztpraxen ist dabei der Nachweis
von hygienisch einwandfreiem Wasser durch verbindliche
Wasserproben. ,Wir von der Blue Safety Hygienetechnolo-
gie GmbH erflllen mit unseren rechtssicheren Wasserpro-
ben die daftr geltende Norm DINENISO 19458 und liefern
somit ein reales und aussagekraftiges Ergebnis”, betont
Dieter Seemann.

Mehr zum innovativen Konzept und Produkt-

portfolio erfahren Interessierte auf der Website
des Unternehmens: www.bluesafety.com

ANZEIGE
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DENTYTHING:

Risikolose Versorgungssicherheit mit
Konsignationslager in der Praxis

Ein Beitrag von Dorothee Holsten

[ TESTIMONIAL ]

Zahnarzt Marco Wagner hat sich 2023 fir
das Warenwirtschaftssystem DENTYTHING
entschieden. Welchen Unterschied macht
der Instrumentenschrank seitdem in seiner
modernen Praxis in Schwandorf in Fragen
der Bevorratung, Wirtschaftlichkeit und
Ressourcenbindung?

Herr Wagner, warum entschieden Sie sich

damals fiir DENTYTHING?

Ich habe schon als Student mit Komet Instrumenten gearbeitet. In
der eigenen Praxis testet man dann natiirlich auch andere Herstel-
ler, aber am Ende hat mich immer die Komet Qualitat Uberzeugt.
Mein Komet Fachberater Michael Pelka machte mich erstmals auf
den Instrumentenschrank aufmerksam. Er betreut mich und mein
Team und kennt das Instrumentenspektrum der Praxis. Mich selbst
bezeichne ich als Generalist. Ich decke die gesamte Zahnheilkunde
(bis auf KFO) in drei Behandlungszimmern ab. Da kommen jede
Menge Instrumente zusammen! Mir gefiel die Vorstellung, dass ich
mir mit DENTYTHING ein Konsignationslager in die Praxis hole,
ohne in finanzielle Vorleistung gehen zu missen. Das bietet mir
eine intelligente, risikolose Logistik. Und ich bin auf der sicheren
Seite, immer alles vorratig zu haben.

Wie einfach fiel die Bestiickung der Fécher?
Zuerst gingen wir vom kleinsten Modell mit 24 Fachern aus. Doch

dann definierten Herr Pelka und ich das Kernsortiment konkret
anhand meiner bisherigen Komet Bestellhistorie - und merkten
sehr schnell, dass das nicht ausreicht. So entschied ich mich fur
das groBte Modell mit insgesamt 48 Fachern. Darin ist inzwischen
jedes Fach mit Komet Instrumenten bestlickt. DENTYTHING steht in der Praxis
von Marco Wagner im Lager. Ein Tablet
reicht zur Bedienung in dieser

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

Einbehandlerpraxis aus.
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Welche Eigenschaften von DENTYTHING schétzen Sie bis heute besonders?
Jede Praxis kennt bestimmt die Situation ,Ups, ist nicht mehr vorratig”. So was kommt

mit DENTYTHING nicht mehr vor. AuBerdem gibt es hier keine Mindestabnahme- AME BESTATIGEN ‘

mengen. Bei DENTYTHING entnehme ich ein Instrument - und bekomme am fsaotero s
Monatsende die Rechnung auch nur fir dieses eine Instrument gestellt. Gleich- * et
zeitig muss ich mich um keine Rabattaktionen kiimmern, die flieBen auto- bl 2. ©

o o - |

matisch mit ein. Mit DENTYTHING gehe ich also keinerlei Kapitalbindung mehr
bei Instrumenten ein. Das ist einfach groBartig. Bisher lief der dazugehérige
Komet Service auch einwandfrei. Ein Update des Schranks lief gerade heute

Morgen absolut reibungslos binnen zehn Minuten ab.

Wie hat ihr Team denn auf DENTYTHING reagiert?

Meine Helferinnen waren anfangs skeptisch, nach dem Motto ,Brauchen
wir nicht”. Nach einer Woche hatten sich alle mit dem selbsterkldren-
den Tablet angefreundet, es war superschnell in den Alltag integriert.
Komet Instrumente werden in den Schrank einsortiert bzw. entnom-
men, es wird im Tablet dokumentiert, fir Neues liegt die Beschriftung
fir das DENTYTHING-Fach direkt dabei, alles ist bestens gekenn-
zeichnet und kann leicht zugeordnet werden. Das ermdglicht tadel-
lose Ablaufe.

Marco Wagner

Hat sich die Bestiickung lhres Schranks seit

der Einfiihrung noch gedndert?

Es wurden bisher nur Aktualisierungen im Bereich Endodontie vorge-
nommen. Ich arbeite gerne mit den Feilensystemen F360, F6 und FQ,
da kommen natirlich viele Feilen zusammen. Ich finde gerade fir endo-
dontisch tatige Zahnarzte ist DENTY THING sinnvoll. Grundsatzlich sind
Endo-Feilen ja etwas kostenintensiver und die Systeme umfangreich.

,DENTYTHING bringt
organisatorische und
wirtschaftliche Vorteile,
nicht nur fur eine Pra-

Sie kdnnen dank der Facherordnung gezielt entnommen werden.

Wie lautet Ihr Resiimee?
DENTYTHING bringt organisatorische und wirtschaftliche Vorteile, nicht
nur fir eine Praxis, sondern grundsatzlich auch fir ein Labor. Uns hat

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

xis, sondern grundsatz-
lich auch fir ein Labor.
Uns hat der Instrumen-
tenschrank zu 100 Pro-
zent Uberzeugt.”

-}k Komet Dental
E- tAA . Infos zum Unternehmen

der Instrumentenschrank zu 100 Prozent Uberzeugt. AuBerdem finde
ich es groBartig, dass sich mein Team nicht mehr um die Bestellung
kiimmern missen. Das schafft freie Kapazitaten! Das ist in Zeiten, in
denen das Team zunehmend in Verwaltungsaufgaben gefordert ist,
absolut sinnvoll. AuBerdem ist gutes Personal bundesweit schwer zu
bekommen beziehungsweise zu halten. Da schlage ich gerne Wege
ein, die entlasten, und Uberlasse die Instrumentenbevorratung gerne
einem Schrank, der das automatisch erledigt. Ich Uberlege mir tUbrigens
gerade, fir meine chirurgischen Instrumente noch das kleine Modell
dazuzuholen. H

Weitere Infos zu DENTYTHING auf: www.dentything.com
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© EVIDENT GmbH

Online-Terminvergabe:
Top-Zusammenarbeit von
Praxis und Patienten

Ein Beitrag von Klaus Rentel

Frau Miuillers, seit wann nutzen Sie O-TIS und wie
verliefen Installation und Einarbeitung?
Da ich selbst in der Rolle als Patientin den Vorteil der Online-

NEtellal

Terminvergabe zu schitzen gelernt hatte, beschloss ich im April

2022 O-TIS fur meine Praxis einzurichten. Die Installation ging
sehr rasch und die Zusammenarbeit funktionierte von Anfang
an reibungslos. Das Online-Training war bei der Anpassung an

meine Praxis sehr hilfreich. [TEST|MON|AL] Seit ihrer Praxis-
grindung im Jahr 2011 setzt Nadine
Wie erleben Sie das Zusammenspiel von TIS und O-TIS? Miillers auf EVIDENT und das dazu-

Das sofortige Einfligen eines online gebuchten Termins in TIS gehorige Termin-Informationssystem

TIS. Spater entschied sich die Zahnarz-

empfinde ich als sehr vorteilhaft. Viele Patienten nutzen die Nach-
richtenfunktion, sodass ich die Méglichkeit habe, den Termin

anzupassen - etwa, wenn der Patient einen Kontrolltermin ge- tin mit Praxis in Eschweiler auflerdem
bucht hat und mir zum Beispiel schreibt, dass ein Zahn abge- far O-TIS, die Online-Terminvergabe,
brochen ist. So kann ich schauen, dass genligend Zeit einge- die tief mit dem Terminbuch TIS von
plant wird, zum Beispiel fir eine Fillung. Friiher haben wir so EVIDENT verzahnt ist. Im Kurzinter-

t Telefon abgefragt. Dadurch, dass der Patient auf die- . 3 . S
erwas am Teiefon abgetragr. baduren, cass der ratient aut cie view erzihlt sie, welche Vorteile diese

clevere Kombination aus Terminbuch
und Online-Empfang fur den Praxis-
alltag bringt.

sem Weg mit uns kommuniziert, wird die Anmeldung deutlich
entlastet.
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Welches Feedback geben Patienten zu O-TIS?

Vor allem meine berufstatigen Patienten finden die Online-Termi-
nierung top. Wie oft bucht man Termine in der Hektik des Alltags
und muss sie dann verschieben? Dank O-TIS kann man am Wo-
chenende oder abends in Ruhe einen passenden Termin fiir sich
finden. So entspannt sich die Situation sowohl fir den Patienten
als auch fir das Team an der Anmeldung, das friher mehrfach
Termine umorganisieren musste. AuBerdem vereinbaren viele
Neupatienten Termine. Ein klarer Vorteil fur alle Seiten!

Ihr Fazit?

Im Zeitalter der immer weiter fortschreitenden Digitalisierung
finde ich O-TIS mehr als sinnvoll, da gerade vielbeschaftigte
Patienten - mich eingeschlossen - Termine lieber in Ruhe aus-
suchen. Vor allem am Wochenende via Internet. Das spiegelt sich
jedenfalls bei den online gebuchten Terminen in meiner Praxis
wider. Schén auch, dass Termine auBerhalb der Sprechzeiten ver-
einbart, verschoben oder abgesagt werden kénnen. Von meinen
Patienten habe ich durchweg positive Riickmeldung erhalten. B

Upgrade auf
O-TIS 2.0

Die iisii solutions GmbH, die 0-TIS
gemeinsam mit EVIDENT entwickelt hat,
fuhrt seit April automatische Upgrades
bestehender 0-TIS-Installationen auf

die Premium-Variante durch. Das Upgrade
auf das neue O-TIS 2.0 bietet neben einer
neuen Benutzeroberflache viele zusatz-
liche smarte Funktionen. Dadurch kénnen
Anwender die meisten neuen Funktionen
nutzen. Zudem wird es méglich sein, auf
die Professional-Variante upzugraden,
um maximalen Komfort zu genieBen.

Weitere Informationen zu EVIDENT und TIS sowie O-TIS
gibt es unter: www.evident.de

*Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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SCANNEN & VERMESSEN

GEMEINSAM ZU IHRER DIGITALEN PRAXIS

ISAR DENTAL

BAYRISCHES MEISTERLABOR

ALLES BEGINNT

MIT EINEM INTRAORALSCAN

VERMESSEN

MIT DIGITALER KIEFERGELENKS-REGISTRIERUNG

()

@ Mehr Nutzen, Effizienz und Produktivitat mit der digitalen Abformung @ Sichere Prothetik

@ Profitieren Sie von einem hohen RO, Flexibilitat, beeindruckender

@ Mit dem zebris-System
Geschwindigkeit sowie hoher Genauigkeit

SCHULUNGEN
FUR DEN REIBUNGSLOSEN EINSTIEG

SUPPORT

SUPPORT PERSONLICH, TELEFONISCH, ODER PER VIDEOMEETING

@ ISAR Dental Workshops in Geretsried @ Verarbeitung Ihrer Scandaten gemai DSGVO

& Schulung des gesamten Praxisteams vor Ort in lhrer
Praxis oder per Videomeeting

(v} Herstellung von Modellen mit additivem 3D-Druckverfahren

@ NEU: 3D-Druck mit Metallpulver fir dentale Modellgiisse im
,Selective Laser Melting“-Verfahren

Lernen Sie uns kennen:

Schicken Sie uns Ihren

STL-Datensatz an
cad@isar-dental.de

www.isardental.com

Breslauer Weg 77 82538 Geretsried

+49 81719334 -0 - info@isar-dental.de
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Intraoralscanner
als wahre Multi-Tools

Ein Beitrag von Dr. Gérard Duminil und Dr. Gary Finelle

[ PRODUKTNEWS ] Ein Intraoralscanner
wird heute als ideales Abdruckwerkzeug Abb. 1: Exzellente Abdricke von teil-
in allen prothetischen Situationen an- L weise zahnlosen Unterkieferbdgen.
erkannt. Dabei wird die Anwendung
immer vielseitiger und die Gerate werden
zu wahren Multi-Tools. Im Folgenden
werden klinische Anwendungsbeispiele
beschrieben, welche die Leistungsfahigkeit
des neuen Scanners von Medit — dem
Medit 1900 — veranschaulichen.

ie adjuvante Prothetik, die friher aufgrund uneinheitlicher Ergebnisse
als unbeliebter Aspekt der Zahnmedizin galt, hat mit der Einfiihrung des

digitalen Scannens einen Wandel erfahren. Mit der Fahigkeit des Scan-

ners, optimale Tiefenschérfe zu erreichen, erfasst er Zahnstrukturen und Schleim-
haute mit gleicher Kompetenz (Abb. 1). Zudem ist ein breites Sichtfeld ein be-
deutender Vorteil bei zahnlosem Oberkiefer. Das gréBere Erfassungsfenster
ermdglicht es, die gesamte Scanszene in Sekundenschnelle zu erfassen und
hochwertige Ergebnisse zu erzielen (Abb. 2).

Randbereiche werden prazise erfasst und definiert, bevor die Daten ans Labor
gesendet werden. Mit dem Vorpraparationsscan erfolgt die Okklusionsregis-

trierung vor der der praparierten Zahne, wodurch die Okklusion erhalten bleibt
(Abb. 3). Ein einfacher Wisch auf dem Touch-Band erméglicht den Ubergang

von einem Schritt zum nachsten. Bei der Verwendung von Scanbodys erfordert Abb. 2: Das breite Mundstick
es nur einen zusdtzlichen Scan an den entsprechenden Zahnen und der prothe- ermoglicht die schnelle
tische Eingriff kann fir den ndchsten Termin abgeschlossen werden. Erfassung des gesamten Bogens

L in nur wenigen Sekunden. |

Abb. 3: Die Okklusion, die I
wahrend der Vorpraparation
registriert wurde, wird fir

den Abdruck der préaparier-

ten Zahne beibehalten.

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Implantatprothesen kénnen erheblich von den Vorteilen der digitalen Tech-
nologie profitieren. Der Prozess umfasst die Erfassung des periimplantaren
Weichgewebes, gefolgt von einem Scanbody. Die gesamte Abformung,
einschlieBlich der Ober- und Unterkiefer sowie der Okklusion, dauert weni-

ger als ein paar Minuten. Dieser Prozess ist sowohl fir den Patienten als

auch fir den Zahnarzt komfortabel. Nach der Farbnahme und der Auswahl
der passenden Farbe aus der Tabelle (Abb. 4) wird die Prothese in nur zwei
Sitzungen angepasst.

Das Gewicht des Medit i900 betragt nur 165 Gramm. Er kann okklusale, pa-
latinale und linguale Oberflachen mit leicht oszillierenden Bewegungen

nbietern u

erfassen. Auch das USB-C-Kabel, das eine nahtlose Datenlbertragung ge-
wahrleistet, stort bei der Nutzung nicht. Das optische Scansystem und die
Softwarefortschritte verbessern die Bildqualitat erheblich. Der einteilige
Scanner ist leicht zu reinigen, und die neue intuitive Touch-Benutzerober-
flache ermdoglicht es, die verschiedenen Phasen des Abdruckprozesses zu
steuern.

Quelle/Abbildungen: © Medit

» . » [=] =] . e i
Weitere Produktinformationen Hier gibt's mehr ;‘F'E!if:r"'. Abb. 4: Effektive Hilfe
=548

1 zur Farbauswahl direkt in

sowie eine Demo-Anforderung auf: = Eart oy
www.medit.com Blldel'. El:grl 4] der Abdrucksoftware.

ANZEIGE

EDM NiTi FEILENSYSTEM

HyFlex EDM A
OGSF Sequenz

Nehmen Sie die Kontrolle
in lhre Hand

- Eine Sequenz flr alle Wurzelkanalanatomien

- Effiziente Behandlung mit exzellenter Schneidleistung
- Hohe Bruchfestigkeit und Flexibilitat

- Zentrierte Aufbereitung des gesamten Kanals

w7 COLTENE

008394 02.24
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Hochwertiges Zubehor und innovative Losungen
far restaurative Behandlungen

resinvent

DENTAL PRODUCTS

Entdecken Sie mit Re-invent Dental Products

innovative Lésungen fir lhre Praxis!

Re-invent Dental Products GmbH
Tel.: +49 2451 4095890
www.re-inventdental.de

Re-invent Dental Products konzentriert sich auf die Entwicklung und
den Vertrieb von Teilmatrizensystemen und Zubehor, die den héchsten
Anspriichen in der Zahnheilkunde gerecht werden.

Die privat gefuhrte Schwesterfirma von Garrison Dental Solutions bie-
tet eine breite Palette innovativer Produkte an, die neue Standards in
der restaurativen Behandlung setzen. Das Unternehmen fihrt eine
umfangreiche Auswahl an Garrison- und NiTin-Produkten und ist den
Kunden zu allen Produktfragen gerne behilflich. Das engagierte Service-
team steht montags bis freitags von 8 bis 17 Uhr telefonisch oder per
E-Mail zur Verfigung, um fachkundige Beratung anzubieten.

Egal, ob es um Fragen zu Produkten geht oder um Unterstitzung bei
der Auswahl des passenden Zubehérs - das Unternehmen ist fir seine
Kunden da.

Erstes Orthopantomographiegerat feiert 60 Jahre

Basuchen
Sia DEXIS

am 28. und 29. Juni

auf der DDS.Berlin
am Stand SU 55.

DEXIS - Tel.: +49 221 50085145 - www.dexis.de

86 7ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 6/2024

Mehr zu Dr. Paatero

DEXIS, die Marke, unter der bewahrte Namen wie SOREDEX, INSTRUMEN-
TARIUM und GENDEX jetzt bekannt sind, feiert das 60-jahrige Jubilaum
der Entwicklung und Auslieferung ihres allerersten Orthopantomographie-
gerédtes. Die ersten Prototypen dieses neuen Gerdtes wurden seit den
1940er-Jahren durch den finnischen Zahnarzt Yrj6 V. Paatero entwickelt,
undim Jahre 1964 wurde die serienmaBige Fertigung in der Fabrik in Tuusula,
Finnland, begonnen. Seitdem widmen sich DEXIS und seine Vorganger-
marken der Innovation und Weiterentwicklung von Geraten und Software,
um die Qualitat der Bildgebung und Diagnostik in der Dentalbranche
weiter zu verbessern. Mit DVTs, Intraoralscannern, preisgekronter Software
und vielem mehr wird das ganze Spektrum der intra- und extraoralen zahn-
medizinischen Anforderungen in 2D und 3D abgedeckt.

*Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Im April wurde in den Weinbergen Uber den Dachern
Wiirzburgs undim Rahmen der Mitgliederversamm-
lung des Vereins fur Zahnhygiene e.V. Prof. Dr.
Johannes Einwag eine besondere Ehrung zuteil: Er
erhielt die renommierte Tholuck-Medaille. Dabei
ehrt die Auszeichnung seine vielféltigen Themen
und Wirkungsbereiche: Von der Kariesprophylaxe
mit Fluorid bis zur Prophylaxe periimplantarer Ent-
ziindungen, von den besonderen Anforderungen
bei der Betreuung behinderter Kinder bis zu spe-
ziellen Anforderungen im Alter/der Pflege, von der
Etablierung von Ausbildungsformaten zur Gruppen-
prophylaxe bis hin zu modernen Onlineformaten.
Darlber hinaus kennzeichnet Einwag eine hohe
Bereitschaft, fach- und berufspolitische Verant-

die Tholuck-Medaille an = wortung zu Ubernehmen, z. B. als Vorsitzender von

Prof. Dr. Johannes Einwag. E Fachgesellschaften oder in lokalen und tiberregio-
nalen standespolitischen Amtern.

Quelle: Verein fur Zahnhygiene e.V.

LEIPZIGE
o0 u
FORUM 3:euy

20./21. SEPTEMBER 2024

ANZEIGE

OEMUS MEDIA AG a2 HolbeinstraBe 29 - 04229 leipzig - Deutschland®Fel.: +49 341 48474-308 - event@oemus-media.de
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Neuer Masterstudiengang an der Uni Mainz

Absolventen der Zahnmedizin mit mindestens einjéhriger
Berufserfahrung haben ab dem Wintersemester 2024/
2025 die Méglichkeit, ihre Fachkenntnisse in der LEHRSPRACHE:
oralen Implantologie sowie in der Parodontolo- 100% Englisch
gieim Rahmen eines neu an der Universitats- I

medizin Mainz eingerichteten Master- ‘

studiums zu vertiefen. Der gebih- -

renpflichtige Aufbaustudiengang
,Personalized Oral Implantology and
Periodontology” ist auf vier Semester
angelegt. Das englischsprachige Lehr-
programm richtet sich an Zahnmediziner

aus dem In- und Ausland. Pro Studienjahr-
gang werden 15 bis 20 Studierende aufge-
nommen. Interessierte kénnen sich bis zum
31. August 2024 fur den Studienstart im Ok-
tober 2024 bewerben.

Quelle: Universitatsmedizin Mainz

Weitere Infos auf: www.unimedizin-mainz.de

Cloudbasierte Praxissoftware — modern und effizient

teemerist die erste cloudbasierte Praxissoftware fir
Zahndrzte. Mit teemer erledigen Praxisinhaber und
ihre Teams Aufgaben von Gberall, ganz unabhéngig
von Ort und Zeit. Egal, ob im Homeoffice, bei Haus-
besuchen oder bei der Verwaltung von mehreren
Standorten - mit teemer lasst sich dies einfach und
sicher umsetzen. Ubersichtlichkeit und eine intuitive

Bedienung stehen seit jeherim Fokus des Unterneh-
mens. Die cleveren Features bringen Arbeitserleich-
terung und vernetzen Prozesse innerhalb verschie-
dener Organisationen. Anwender kénnen sich tber
echte Arbeitserleichterung durch die digitale Patien-
tenkartei, die einfache Dokumentenverwaltung per
App und vieles mehr freuen. Dabei liefert teemer
; Patientendatenverschlisselung auf dem hochsten
i& Niveau. Back-ups und Updates werden automati-

E siert im Hintergrund erledigt. Die Daten werden in
konzerneigenen Rechenzentren geordnet und in

Deutschland gespeichert. Auf diese Weise lasst sich
ARZ.dent GmbH - Tel.: +49 40 248220000 * www.teemer.de die Praxis modern und effizient steuern.

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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ZWP DESIGNPREIS @ B daten

‘ |
Hippes Design
am Lech gelegen

Einen Blick in die Praxen

aller Teilnehmer des
ZWP Designpreis 2023

© Alejandro Fernandez

Ein Beitrag von Lilli Bernitzki

[ PRAXISDESIGN ] Im letzten Jahr schaffte es die kieferorthopadische Praxis ,KFO am Lech®
von Dr. Elisa Kohlschtitter auf die begehrte Shortlist des ZWP Designpreis 2023. Da vor allem
jungere Patienten die Praxis aufsuchen, war es der Inhaberin von Anfang an wichtig, das
Praxisdesign an eine Jugendsprache und gute Familienkommunikation zu koppeln.
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icht nur fir den Namen der 180 Quadratmeter groBen

- [ ) " Praxis, sondern auch fir die Raumgestaltung war der
Lech, ein Nebenfluss der Donau, eine direkte Inspira-

tionsquelle. Blau- und Griinténe werden in den Behandlungs-
rdumen so kombiniert, dass sie den Fluss widerspiegeln und
auch das Taubenblau, welches die Landsberger Altstadt be-
stimmt, wurde mit regionalem Bezug ausgewahlt. Akzente in
Korallen- bis Neonrot komplettieren das besondere Farbkonzept.
Die Praxisinhaberin setzte dazu auf Materialien wie Eichenholz
und rohes Messing. Im Wartebereich finden sich ein gemdt-
liches Sofa, bequeme Sessel und eine Galerie aus zeitgends-
sischer Kunst, die zum entspannten Verweilen einladen. Die
konstruktive Zusammenarbeit mit der Designerin und Innen-
architektin Lilli Steinbrenner (www.livingfunfun.de) machte es
zudem moglich, farbige Fronten fir die Behandlungszeilen in
hochwertiger Qualitdt einzusetzen, die nicht nur dsthetisch an-
sprechend sind, sondern auch den heutigen medizinischen
Anforderungen gerecht werden. Lebensfreude und eine aus-

gepragte Liebe zur Arbeit bestimmen das Gesamtkonzept der

Praxis.

[¢]

ignpreis.org

o

n
WWW.@les

© Alejandro Eerndndez

—) 7L4T 7" Machen Sie mit bei der diesjihrigen
N W\ LD Ausschreibung und bewerben Sie sich
bis zum 1. Juli 2024!
Alle Infos auf:
@g www.designpreis.org
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Individuell abgestimmte

ENDO-FACHBERATUNG

1. Anfrage

Wann ist der richtige Zeitpunkt, einen Komet Endo-Fachberater

zu kontaktieren?
Wenn sich beim Besuch lhres Komet Fac

gestellungen zur endodontischen Behandlung ergeben, wird dieser die

Briicke zum Endo-Fachberater schlagen.

Wie lange dauert in der Regel ein Besuch

Ein endodontischer Fachberatungstermin dauert durchschnittlich ein
bis zwei Stunden. Es handelt sich schlieBlich um eine verantwortungs-
volle Disziplin, die sich von der Inzisalkante bis zur Wurzelspitze er-
streckt und von jedem Einzelschritt abhangt. Das ist hoch speziell und bschnittler

erklarungsintensiv.

Vanessa Tabbert

vtabbert
@kometdental.de

JohannKlassen

jklassen
@kometdental.de

Christinavan Hoffs

cvhoffs
@kometdental.de

Maximilian Sihs

msihs
@kometdental.de
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Amir Araee

aaraee
@kometdental.de

hberaters tiefergreifende Fra-

vom Endo-Fachberater?

Birgit Schnittler

@kometdental.de

2. Kompetenz

Wer kann die Endo-Fachberatung anfordern: Endo-Einsteiger, -Umsteiger

oder auch der Spezialist?

Alle! In Praxen, die bisher noch per Hand den Wurzelkanal aufbereitet haben, kann die
Frage gelost werden, ob der rotierende (z. B. FQ) und/oder reziprokierende Weg (z.B.
Procodile Q) besser zu den persénlichen Vorlieben passt. Hier unterstitzt beispiels-
weise der perfekt abgestimmte EndoPilot, der auf intelligente Weise die Vorteile der
rotierenden und reziprokierenden Aufbereitung verbindet. Bei Umsteigern wird der
Endo-Fachberater die Empfehlung auf die bisherige Aufbereitungsphilosophie abstim-
men. Wer also besipielsweise schon immer thermoplastisch abfllt, der greift vielleicht
zu FQO6, weil sie den groBeren Taper .06 besitzt. Spezialisten werden selbstverstand-
lich noch spezifischer beraten, vor allem vor dem Hintergrund, dass sie gerne ,Hybrid-
anwender” sind - sie orientieren sich nicht zwingend an einer vorgegebenen Sequenz,
sondern wahlen individuell nach Feilenlange und -Konizitat.

Manche Zahndrzte bringen die Endodontie zur Kiir, andere empfinden sie
zeitaufwendig und ldstig. Welchen Ansatz verfolgt hier Komet Dental?

1"

Es gibt den Spruch ,Love it or leave it!". Die Antwort von Komet Dental darauf lautet
,Love it or change it!". Oft ist es eine Frage der Feilen und des Materials, mit denen
gearbeitet wird. Viele Kunden finden nach einer professionellen und individuell ab-

gestimmten Endo-Fachberatung (neuen) SpaB an der Endodontie.

3. Vollsortiment

Was sind die Griinde, warum Zahndérzte in das Komet Endo-Sortiment

einsteigen bzw. darauf umsteigen?

Komet Dental Giberzeugt mit seinen umfassenden Endo-Innovationen der letzten Jahre.
Dadurch ist das Portfolio zum Vollsortiment herangewachsen. Hinzu kommen das faire
Preis-Leistungs-Verhaltnis, die gewohnte Komet Qualitat ,made in Germany”, die direkte
Fachberatung und der sehr gut aufgestellte Costumer Service.

% www.komet-dental.de
HEl:l 'E

Infos zum Unternehmen E 1

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider. | Portrats: © Komet Dental
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BPA-freies Komposit mit
exzellenter Festigkeit
und Asthetik

Das neue BPA-freie Universalkomposit von SDI
bietet leichte Modellierbarkeit, nicht klebrige Kon-
sistenz, sehr hohe Réntgenopazitdt und verlass-
liche mechanische Eigenschaften. Uber hundert
Zahnarzte weltweit haben Luna 2 schon in einem
speziellen ,Pre-Release” klinisch genutzt und posi-
tiv bewertet. Zur Verbesserung der Farbtreue
sorgt Luna2 mit ,Logical Shade Matching Tech-
nology” und Chamaéleon-Effekt fir eine leichtere
und exaktere Farbauswahl. Die Farben wurden
mit Helligkeit als Prioritat entwickelt und die Pig-
mente logisch ansteigend arrangiert; dies verein-
facht und beschleunigt die Abgleichung mit der
VITA classical®-Farbskala. Die Formulierung von
Luna 2 Uberzeugt zudem durch lebensechte Trans-
luzenz, Opaleszenz und Fluoreszenz. Den Patien-
ten ermdglicht dies dsthetischere Flllungen, mit
guter Politur und VerschleiBfestigkeit fir Lang-
lebigkeit und hervorragende klinische Leistung.
Daruber hinaus hat Luna 2 eine hohe Druckfes-
tigkeit von 360 MPa, um auch starken Kaukraf-
ten standzuhalten, eine sehr hohe Biegefestig-

keit von 130 MPa, um das Versagensrisiko in stark

belasteten Bereichen zu verringern, und eine ex-

zellente Rontgenopazitat von 250 Prozent Al, um

durch einen klaren Kontrast leicht und prazise

erkennbar zu sein und so Diagnosen zu verein-

‘ LU NA Das BPA-freie fachen. Doch L%,'ma2 bietet nicht nur exzellente
Universalkomposit Festigkeit und Asthetik, sondern ist auch BPA-

frei - ein wichtiger Vorteil bei gesundheitsbe-
wussten Patienten. Erhaltlich ist Luna 2 in Spritzen

v Ja, ich bin an der 1 und Complets (Einmaldosen) in zwdlf Farben, in-
klusive einer inzisalen, zweier opaker und zweier
Extra-Bleach-Farben. Luna2 harmoniert gut mit
Bitte kontaktieren Sie mich: Luna Flow - dem neuen flieBfdhigen Luna. Luna?2

ist eine australische Innovation von SDI.

Fur weitere Informationen wenden Sie sich bitte an
SDI unter www.sdi.com.au

Praxisstempel Infos zum

Unternehmen

YOUR
Fax: +49 2203 9255-200 oder E‘Glrlir
E-Mail: Beate.Hoehe@sdi.com.au VISION SDI Germany GmbH
Tel.: +49 2203 9255-0
www.sdi.com.au
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Turbine mit micro-Kopf:
Gut in der Kinderzahn-
heilkunde einsetzbar

Vor elf Jahren stellte NSK die revolutionare pico-Turbine als
weltweit kleinste Dentalturbine vor. Mit der Ti-Max Z micro
Turbine, der Weiterentwicklung der pico-Serie, wurde an
die Erfolgsgeschichte angeknlpft. Die Z micro Turbine stellt
durch den 100°-Kopfwinkel sowie den im Durchmesser nur

9mm kleinen Instrumentenkopf einen optimalen Zugang
auf die zu behandelnde Stelle sicher. Durch die filigrane
GréBe und den neuen Winkel ist das Instrument ideal fur
den Einsatz an den Molaren sowie fir die Behandlung von
Kindern bzw. Patienten mit eingeschrankter Mundéffnung

geeignet. Trotz kleinem Kopf bietet das Instrument mit dem
4-fach-Dusenspray eine optimale Kiihlung und mit einem

»Grundbesteck” fiir
unkomplizierte Wurzel-
kanalaufbereitung

fur Instrumente mit dieser KopfgroBe auBerordentlichen
Drehmoment von 20 W eine Spitzenleistung. Die aus Titan
gefertigte Turbine ist mit weniger als 40 Gramm ein Leicht-
gewicht und wird mit der kratzfesten DURAGRIP-Beschich-
tung ausgeliefert, sodass ein ergonomisches und ermiidungs-
freies Behandeln maoglich ist. Die eingebaute Quick-Stop-
Funktion stellt sicher, dass das Instrument innerhalb einer

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

Sekunde anhélt, was ein groBes Sicherheitsplus darstellt.

Die Z micro Turbine ist fur die Turbinenkupplungen von
NSK, KaVo™ und Dentsply Sirona™ erhéltlich und mit Kurz-
schaftbohrern bis 21 mm Lange verwendbar.

Bis Ende Juni ist die
Ti-Max Z micro Turbine

in der aktuellen get it!-

Aktion erhiltlich!

NSK Europe GmbH E E

0101W Z XeN-11

Wahrend im Restaurant Messer, Gabel, Suppen-
und Dessertloffel zum Standard gehéren, diskutie-
ren Endo-Fachleute gerne das richtige ,Besteck” fir
ihre Versorgung. Als Grundausriistung empfiehlt
COLTENE ab sofort die HyFlex EDM OGSF-Sequenz,
mit der schnell einfache und komplexe Wurzel-
anatomien aufbereitet werden. ,OGSF" steht fur die
vier NiTi-Feilen Opener - Glider - Shaper - Finisher.
Nach dem Orifice Opener hilft die Gleitpfadfeile, den
naturlichen Kanalverlauf nachzuempfinden. Shaping
und Finishing Feile erweitern den Kanal gleichmaBig
und schonend Uber die gesamte Arbeitslange. Da-
bei sorgen sie im apikalen Bereich fur gentigend
Platz, um eine verlassliche Spilung zu ermdglichen.
Mit dem immer gleichen Aufbereitungsprozess sind
Praxisteams schnell vertraut. Die harmonische Ab-
folge der exakt aufeinander abgestimmten Feilen
férdert somit die Behandlungssicherheit. Neben Pro-
duktinnovationen unterstiitzt COLTENE Zahnarzte
mit Workshops und Weiterbildungen an der Dental
Management Academy.

Infos zum Unternehmen

Tel.: +49 6196 77606-0
www.nsk-europe.de

Colténe/Whaledent GmbH + Co. KG
Tel.: +49 7345 805-0 - www.coltene.com

Infos zum

Unternehmen E
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Behandlungseinheit
fur stressfreies Arbeiten
auf kleinstem Raum

Bestmdgliche Hygiene, hohe Eleganz, optimale Ergonomie:
Die Behandlungseinheiten der EURUS-Familie von Belmont
verkérpern die Uberzeugung des Traditionsunternehmens,
Zahnérzten in aller Welt hochst zuverldssige und innovative
Produkte in japanischer Qualitat anzubieten. Ein umfas-
sendes Sortiment an Hockern, Behandlungseinheiten und
Arzttischvarianten wird den individuellen Anforderungen in
herausragender Weise gerecht. Inzwischen ist die EURUS-
Familie auf mehrere Modellvarianten angewachsen. Allen
gemein ist der elektrohydraulische Antriebsmechanismus,
der fUr eine sanfte und leise Bewegung sorgt. Alle Patien-
tenstihle Uberzeugen durch eine niedrige Ausgangshéhe
sowie eine einzigartige Tragféhigkeit von tGber 200 kg, die
Knickstuhlmodelle zudem durch einen vereinfachten Ein-
und Ausstieg. In diesem Jahr werden die einzelnen Varia-
tionen der EURUS-Familie in einer regelmaBigen Serie
prasentiert: Die kompakte EURUS-Behandlungseinheit
S1Holder bietet stressfreies Arbeiten auf kleinstem Raum.
Die direkt am Patientenstuhl montierte Speifontdane ermog-
licht Patienten das Ausspucken aus jeder Position. Tech-
nisch durchdacht befinden sich die Anschlusspunkte auf
der Frontseite der Bodendose. Alle Features zusammen
machen die EURUS S1Holder zum idealen Nachfolger fur
M1-Behandlungseinheiten und Einheiten mit dhnlichen
Anschlissen.

Glasklares Dentalsilikon
bietet hochste visuelle
Kontrolle

Belmont Takara Company Europe GmbH
Tel.: +49 69 506878-0
www.belmontdental.de

Muller-Omnicron prasentiert mit kristall PERFECT A70 das zur
Zeit transparenteste A-Silikon im Dentalbereich in der Harte-
klasse SHORE A70. Neben dem Einsatz als Bissregistrier-
material erfreut sich das Material einer immer gréBer
werdenden Beliebtheit in der Anwendung als Silikon-
schlUssel bei Seiten- und Frontzahnrestaurierungen mit
lichthartenden Kompositen. Das glasklare Silikon bietet eine
perfekte visuelle Kontrolle und eine hohe Lichtdurchlassigkeit
fur eine sichere Polymerisation durch die transparente Abfor-
mung hindurch. Der Einsatz von kristall PERFECT A70 erleich-
tert und verkirzt den Fertigungsprozess. Fir Anwender, die ein
softeres, elastischeres Material bevorzugen, steht die Variante
mit einer Endharte von A50 zur Verfligung. Darlber hinaus leis-
tet der Anwender ganz automatisch einen aktiven Beitrag zum
Schutz des Klimas und der Umwelt. Das Material wird mit den
kurzen NT-Mixing Tips verarbeitet, welche in der Herstellung
weniger Kunststoff verbrauchen und in denen weniger un-
genutztes Silikon (=28 Prozent) verbleibt - ein Win-win

fur alle!

Miller-Omicron GmbH & Co. KG « Tel.: +49 2266 4742-0 - www.mueller-omicron.de
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Schnelle und
sichere Restauration
von Milchzahnen

FenderMate Prime ist ein interdentaler Kunststoffkeil mit eingebauter Stahlplatte

und vereint innovativ ein Praparationsschild zum Schutz des benachbarten
Zahns wahrend der Praparation und fungiert gleichzeitig als Matrize fur Klasse II- [=]:

B . R . X L . L . =BT2  nfos zum Unternehmen
Fillungen im Milchzahnbereich. Die ,bootsférmige” Spitze ermdglicht eine
schonende Kompression des Zahnfleischs ohne Beschadigung, wodurch das

Risiko von Blutungen minimiert wird. Der neongriine, flexibel biegbare Fender-

Mate Prime Keil kann an die natirliche Krimmung des Zahns angepasst werden Directa AB | Alexander Haid
und sorgt so flr eine anatomisch prazisere Form. Nur in seltenen Féllen ist eine Tel.: +49 171 8187933
minimale Nachbearbeitung erforderlich. www.directadental.com

Einmal komplett ausgestattet:
Produktpaket fiir restaurative Versorgungen

Das ORBIS Fullungs-Paket aus sorgfiltig aus-
gewahlten Spitzenprodukten steigert die zahn-
drztliche Behandlungsqualitdat und Patienten-
zufriedenheit und repréasentiert zugleich mo-
derne Dentaltechnologie. Das Herzstiick des

Pakets bildet ORBI-HiFil supremeX, ein licht- y D |h,;ersan|icher . :r:: cRE
hartbares Nanohybrid-Composite fur Anterior- o/~ ,OO'E'G““S‘*;“' :
und Posterior-Restaurationen. Seine Bis-GMA- 511490‘\
Harze und anorganischen Fllstoffe gewahr-
leisten Langlebigkeit und asthetische Integra-
tion. ORBI-FlowX, ein Microhybrid Composite
mit hoher FlieBfahigkeit, eignet sich ideal fur
prazise Anwendungen in schwer zuganglichen
Bereichen. Seine feine Partikelstruktur ermog-
licht optimale Verarbeitung und lang anhaltende
Ergebnisse. Das Paket enthélt zudem das ORBIS
Atzgel, ein 37-prozentiges Phosphorsiure-Atz-

male Adhasion schafft und in Schmelz- und " _
Total-Etch-Techniken anwendbar ist. ORBI-Bond Weitere Infos zur Aktion unter: (=] 2% el
Universal, ein vielseitiges Adhasiv fir Selbstatz- netdental.com/orbis-aktion ;

mittel zur Oberflachenvorbereitung, das opti- HIER SPAREN!

und Totaldtztechniken, zeichnet sich durch ein-
fache Handhabung und hohe Bindungsstarke
aus und erhoht die Praxiseffizienz. Erganzt wird
das Paket durch ORBI-Brush blau Mikro-Applika-
toren, welche die prizise Anwendung von Atz-

+  Infos zum Unternehmen
und Bondingmaterialien erleichtern und die Fein-
heit der zahnmedizinischen Arbeit verbessern. NETdental GmbH - Tel.: +49 511 353240-0 - www.netdental.de
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Moderne Endodontie aus Europa

DirectEndodontics ist ein modernes technologiebasiertes Endodontie-
Unternehmen mit Sitz in Paris, das sich an den modernen, technologie-
DI RECT- R orientierten und jungen Zahnarzt wendet. Wer nach herausragenden
europdischen Produkten zu einem glinstigen Preis mit kostenlosem
R25 Ra0 R50 Versand sucht und sich nicht mit Handlern, Handelsvertretern und Call-
centern herumschlagen mochte, ist bei DirectEndodontics richtig.
Wir bieten herausragende endodontische Instrumente aus europdischer
Produktion. Zudem ersetzen wir die von Ihnen derzeit verwendeten re-
ziproken und rotierenden NiTi-Instrumente. Mit unseren Produkten
nutzen Sie lhre derzeitige Technik zu einem Bruchteil des Preises weiter.
Weiterhin bieten wir einen kostenlosen Versand fur alle Bestellungen in
ganz Europa. Sie bestellen und kommunizieren online so, wie Sie es
winschen und es in lhren Zeitplan passt.

Melden Sie sich jetzt an und erhalten Sie in den ersten
zwolf Monaten einen zuséatzlichen Rabatt von zehn
Prozent auf alle Bestellungen. Es gibt zudem eine
100-prozentige Geld-zurlck-Garantie auf alle ungeoff-
neten Produkte fur drei Jahre sowie eine 100-prozen-

tige Ruckerstattung fir bis zu zwei leere Instrumen-

tenpackungen pro SKU. Sie kénnen also sogar alle DirectEndodontics
Feilen in Zweierpackungen pro SKU verwenden und welcome@directendo.com
erhalten trotzdem eine volle Riickerstattung. www.directendo.com

Farbenfroh designte Trolleys
unterstiitzen Praxisalltag

Mit Stolz prasentiert das Unternehmen ROOS Dental “

seine brandneuen Trolleys Cosmo und Astro, die durch -
frisches und modernes Design Uberzeugen. Die Trolleys

sind nicht nur funktional und praktisch, sondern auch

ein echter Hingucker. Mit ihrer Vielfalt an Farboptionen &

in allen RAL-Farben lasst sich der ganz personliche Stil -

perfekt zum Ausdruck bringen, womit sich die Praxis in

ein harmonisches und ansprechendes Ambiente ver- O -
wandeln lasst. Dabei sind die Trolleys nicht nur ein op-

\
—
tisches Highlight, sondern auch duBerst robust und b 5
langlebig. Alle Varianten stehen im Onlineshop bereit &
) - - ! & (X
und kénnen auch in einem personlichen, auf die in- 6 o0

O 0000OOO
00000000GOCGO
0000000000
dividuellen Praxisbedarfe bezogenem Beratungs-
gesprach erkundet werden.
Das Beste daran?
ROOS Dental GmbH & Co.KG
Tel.: +49 2166 99898-0 ZWP-Leser erhalten im Juni einen 10%
www.roos-dental.de Einfiihrungsrabatt mit dem Gutschein-Code: ZWPCOSA
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Lv....c

Finierer ultrafein

Ultrafeine Finierer
fir perfektes Finish

Passgenauigkeit, Funktionalitdt und Asthe-
tik sind entscheidende Faktoren fur das
Gelingen einer Restauration. Die material-
gerechte Oberflachenbearbeitung ist dabei
von wesentlicher Bedeutung. Die Finierer-
generation mit UF-Verzahnung von BUSCH,
gekennzeichnet durch einen weiBen Ring,
sorgt fir eine hervorragende Oberflachen-
glattung von Keramik, Komposit oder Edel-

metalllegierungen. Selbst die kritischen 45UF 44E-UF 48L-UF 335UF 334UF

Bereiche der Restaurationsiibergange kon-
nen perfekt konturiert werden. Aufgrund

ihres schneidenden Effekts hinterlassen

sie keine Rautiefen und erleichtern damit
Das bestehende Finierer-Programm von BUSCH bietet

ultrafeine Hartmetall-Finierer mit 30 Schneiden
und umfasst finf anwendungsorientierte Formen.

die abschlieBende Politur.

BUSCH & CO. GmbH & Co. KG
Tel.: +49 2263 86-0

www.busch-dentalshop.de Mehr Infos auf: www.busch-dentalshop.de und www.busch.eu

Kompakte Absaugung mit
integriertem Amalgamabscheider

===

Mit dem Micro-Smart des innovativen italienischen Herstellers
CATTANI S.p.A. wird eine Trocken- und/oder Nassabsauganlage
geboten, die sogar einen integrierten Amalgamabscheider be-
inhaltet. Die Installation erfolgt schnell und unproblematisch durch
einen Techniker. Da der Micro-Smart als Mischsystem fungiert,
mussen die vorhandenen Dentaleinheiten auch nicht mehr sofort
auf die zentrale Nassabsaugung umgeristet werden. Das Gerat
wird komplett anschlussfertig inklusive Zubehor, ausgeliefert.
Der optional eingebaute Amalgamabscheider Hydrozyklon ISO 6
bietet einen Durchlauf von 5,5 Litern pro Minute. Der Micro-Smart
Uberzeugt durch eine geringe BaugréBe und ein niedriges Ge-
wicht und besitzt eine bedarfsgesteuerte Leistung durch Fre-
quenzmodulation (60-120 Hz). Auf jede Betriebsstorung reagiert
das Gerat automatisch und sichert damit eine ordnungsgemale
Funktion. Hilfe bietet dabei das abnehmbare Display. Dieses kann
mit einer Standardtelefonleitung verlangert werden. Die Saug-
maschine kann eine variable Anzahl von Behandlungseinheiten
bedienen.

CATTANI Deutschland | Helmes GmbH & Co. KG
Tel.: +49 4741 18198-0 - www.cattani.de
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Extrafestes, lichthartendes
und fliefsSfahiges Komposit

SDI prasentiert Luna Flow - das neue, extrafeste, lichthar-
tende und flieBfahige Komposit. Mit seiner Mischung ver-
schieden groBer ultrafeiner Filler fir eine optimierte Ver-
arbeitung, Mechanik und Optik bietet Luna Flow eine hohe
Rontgenopazitat, kontrollierbare Applikation, leichte Farb-
anpassung, exzellente Festigkeit und VerschleiBbestandig-
keit. Dies macht Luna Flow zur verlasslichen und einfachen
universellen Option fur Lining, Unterfillungen, Provisorien,
Reparaturen von Restaurationen und Provisorien, Klasse V-
und konservative Klasse I- bis IV-Fillungen. Luna Flow ist in
zwei Viskositaten fur jeden klinischen Bedarf erhéltlich. Die
reguldre Viskositat bietet exzellentes Handling und maximale
Kontrolle bei der Applikation. Das hochwertige Komposit
flieBt, wenn gewlinscht, bleibt dann standfest und zieht
keine Faden. Die niedrige Viskositat (Luna Flow LV) bietet
noch mehr Flow und ist damit besonders fir Linings und
Unterflllungen geeignet. Mithilfe der ,Logical Shade Matching
Technology” mit Chaméleon-Effekt wurden die Farben von
Luna Flow mit Helligkeit als Prioritdt entwickelt und die Pig-
mente logisch ansteigend arrangiert. Dies vereinfacht und
beschleunigt die Abgleichung mit der VITA classical®-Farb-
skala fur lebensechte Transluzenz, Opaleszenz und Fluores-

Intraoralkamera:

zenz bei jeder Restauration. Die Fullerformulierung
von Luna Flow sorgt fir exzellente Politur, Ver-
schleiBfestigkeit und Langlebigkeit. Die innova-
tive Formulierung bietet auch eine hohe Druckfes-
tigkeit von 421MPa fir okklusale Belastbarkeit,
eine hohe Biegefestigkeit von 128 MPa fiir Berei-
che, in denen Flexibilitat wichtig fir verlasslich
langlebige Fullungen ist, und eine Uberragende
Réntgenopazitat von 265 Prozent Al, fiir einen deut-
lichen Kontrast zu nattirlichem Dentin/Schmelz
(100/170 Prozent Al) und damit fir leichtere und
prazisere Diagnosen.

Erhaltlich ist Luna Flow in zwolf Farben, inklusive
einer inzisalen, zweier opaker und zweier Extra-
Bleach-Farben. Luna Flow harmoniert gut mit
Luna 2 - dem neuen BPA-freien Universalkom-
posit von SDI.

Infos zum

Unternehmen E

SDI Germany GmbH
Tel.: +49 2203 9255-0
www.sdi.com.au

HoOchste Bildscharfe und easy Handling

Die formschéne KaVo ProXam iCam zeichnet sich durch ihre Bildscharfe und Benutzerfreundlichkeit aus. Sie ist nicht nur leicht

per Knopf sowie FuBanlasser zu bedienen, sondern bietet auch den praktischen Makromodus fiir Nahaufnahmen. Aber da-

mit nicht genug: Die Patientenkommunikation und Bilddokumentation sind bei der KaVo ProXam iCam ebenfalls bestens

geldst. Sie ist nicht nur voll kompatibel mit den KaVo Patientenkommunikationssystemen KaVo CONNECTbase und

KaVo CONEXIO, sondern dariiber hinaus per KaVo TWAIN Schnittstelle als Stand-alone-Variante in weitere Soft-

warelésungen integrierbar. Zwei Kabellangen, 1,30 Meter fir die Einheitenintegration und 2,50 Meter fir die

Stand-alone-Nutzung, bieten fir alle Installationsvarianten die bendtigte Flexibilitat.

Die KaVo ProXam iCam auf einen Blick:

\/ O Intraoralkamera mit hoher Tiefenschdrfe O Plug-and-play

O Makromodus fir Nahaufnahmen O Handliche GréBe und geringes

Gewicht O Behandlungseinheiten-Integration oder Stand-alone-

"

Anbindung © Bedienung per Hand oder per FuBanlasser fir eine

Infos zum ’ stabile Halteposition O Schutz vor Kontamination durch

Unternehmen praktische Einwegschutzhiillen

E%| =
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System aus Zahnpasta, Feuchtigkeitsgel
und -spray bei Mundtrockenheit

Liegt die Xerostomie an Alterungs-
prozessen, einer Erkrankung, Medika-
menten oder am Lebensstil? Das ist
laut Dr. Christoph Schoppmeier, Leiter
der Endodontologie der Uniklinik K&lIn,
zunachst zu klaren. Zudem sollten Frage-
bégen sowie klinische Untersuchungen
das AusmaB der Beschwerden ermitteln.
Bei Patienten, die Medikamente einneh-
men, kdnnten Therapieanpassungen die
Xerostomie haufig lindern. Allgemein
empfiehlt Schoppmeier bei Mundtrocken-
heit eine ausreichende Flissigkeitsauf-
nahme, den Verzicht auf Alkohol und Niko-

tin und eine optimierte Mundhygiene, um das Kariesrisiko zu senken.
Viele Betroffene schatzen auch die Verwendung von Speichelersatzmate-
rialien. Erganzend bewahrt sich die Mundpflege mit GUM® HYDRAL®
Zahnpasta, Feuchtigkeitsgel und Feuchtigkeitsspray von SUNSTAR.
Dr. Schoppmeier informiert: ,Barbe et al. konnten zeigen, dass die Ver-

o HUNBTROGKENHETT

1 Barbe AG, et al. Efficacy of GUM® Hydral versus
Bioteéne® Oralbalance mouthwashes plus gels

on symptoms of medication-induced xerostomia:
arandomized, double-blind, crossover study.
Clin Oral Investig. 2018;22(1):169-180.

wendung von GUM® HYDRAL® in der Lage ist, die Mundgesundheit und
die mit Hyposalivation verbundene Lebensqualitat wirksam zu verbes-

sern.! Sie soll die Mundschleimhaut vor einer durch Trockenheit beding-
ten Reizung schitzen, indem sie eine schitzende Barriere bildet.” Durch
Polyvinylpyrrolidon, Natriumhyaluronat, Betain, Taurin und Propandiol
kédnne eine Schutzschicht tber die Mundschleimhaut gelegt und ein
mechanischer Schutz samt ausgiebiger Hydratation erreicht werden.

Mieten statt kaufen —

das Original

Im Unternehmen Zahnarztpraxis trotz schwieriger Zeiten
liquide und flexibel bleiben? Getreu dem Unternehmenscredo,
die tigliche Arbeit praktizierender Arzte zu vereinfachen,
erleichtert Bien-Air Dental den Behandleralltag: Seit 2015
bietet das Mietkonzept der Schweizer Innovationsschmiede
alle unternehmenseigenen Produkte zu gnstigen Raten ab
16,17 Euro/Monat - egal, ob es sich um die leistungsstarken
Winkelsticke, Turbinen oder Chirurgiemotoren handelt.
Fur die Kunden bedeutet das ,Nutzen statt besitzen” maxi-
male Flexibilitdt, 24 Monate gleichbleibende Kosten sowie
,State of the Art"-Behandlungen mit der neuesten
Produktgeneration. Dazu zéhlt unter anderem der Chi-
rurgiemotor Chiropro PLUS, dessen gesamte Steue-

8

rung mithilfe eines einzigen abnehmbaren
und sterilisierbaren Drehknopfs funktio-
niert - wie gemacht fir Zahnarzte sowie

Infos zum
Unternehmen

SUNSTAR Deutschland GmbH
Tel.: +49 7673 885-10855
professional.sunstargum.com/de/

Kieferchirurgen und damit alle Implantologie-, Parodontologie-
und Oralchirurgieeingriffe.

Wer sich jetzt flir den Chirurgiemotor NEW Chiropro aus dem
Hause Bien-Air Dental entscheidet, erhalt diesen inklusive dem
Winkelstlick CA 20:1 L mit LED-Licht zu einer monatlichen Miete
ab 142,92 Euro zzgl. MwSt. Winkelstiicke fur alle Bereiche der
Zahnmedizin gibt es bereits ab 16,17 Euro zzgl. MwSt. Miete
monatlich. Mehr Kontrolle Uber die Praxisfinanzen geht nicht.

Bien-Air Deutschland GmbH
Tel.: +49 761 45574-0
www.bienair.com

Infos zum

Unternehmen E
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PRODUKTE
ANBIETERINFORMATION*

Sie wollen das DS4

mit eigenen Augen sehen?
Nutzen Sie die Gelegenheit fir
einen Live-Check bei einem
Eventin lhrer Nahe oder bequem
von zu Hause bei einem

Erlebnis-Webinar von Dampsoft!

=] ]

Alle Events und

Eine zukunftsfahige Praxisverwaltungssoftware bildet das Fundament fur

Termine von

eine effiziente und erfolgreiche Zahnarztpraxis. Dabei gewinnen Cloud-

und mit Dampsoft

gibt es hier: m |6sungen dank hochsicherer Datenverschlisselungen zunehmend an Be-
deutung. Das Besondere: Praxissoftware benétigt keinen Server vor Ort,
www.dampsoft.de/events sondern wird extern gehostet. Nutzer profitieren dadurch vom flexiblen und

standortunabhdngigen Zugriff auf Software und Daten, ohne dass diese

auf lokalen Geréten installiert werden missen. Dampsoft bietet Kunden
nfos zum mit dem DS4 freie Wahl: ob lokal oder in der Cloud - je nach Bedarf der

Unternehmen
Zahnarztpraxis sind beide Varianten der Datenspeicherung maoglich. Zu-

DAMPSOFT GmbH
Tel.: +49 4352 9171-16
www.dampsoft.de

satzlich sorgen die benutzerfreundliche Oberflache, klare Prozesse, die
automatisierte Leistungserfassung und intelligente Therapieplanung fur

einen garantiert reibungslosen Start oder Wechsel.

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

3D-Desktop-Drucker fur vielseitige Anwendungen

Heimerle + Meule bietet mit dem FilaPrintM einen einzig-
artigen 3D-Desktop-Drucker an, mit dem unter anderem
Eldy Plus®-Filamente ab sofort in allen Farbvarianten ge-
druckt werden kénnen. Dabei bietet das Material alle Vor-
zlige, die bereits von der Bearbeitung durch Frasen bekannt
sind. Die integrierte Kamera erméglicht eine ortsunabhéngige
Uberwachung des Druckvorgangs, derinnovative Drive Belt
garantiert einen nahezu pausenlosen Druckvorgang. ,Unsere
Kunden bestatigen die hohe Effizienz des FilaPrintM, der
fur sie eine groBRe Entlastung im Laboralltag darstellt”, so
Detlef Schroder, Bereichsleiter Dental von Heimerle + Meule.
AuBerdem gldnzt der 3D-Desktop-Drucker mit seiner Viel-
seitigkeit: Modelle, Bohrschablonen, Funktionsléffel und
flexible Schienen lassen sich ebenso drucken wie Lang-

zeitprovisorien, Prothesenbasen, Zahnkranze und Flex-
prothesen.

Heimerle + Meule GmbH
Tel.: +49 7231 940-0 - www.heimerle-meule.com
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DIGITAL DENTISTRY SHOW ¢ WIR ZEIGEN DIE*ZUKUNFT DER ZAHNMEDIZIN

ARENA BERLIN
28 & 29 JUNI 2024

VERPASSEN SIE
NICHT DAS FESTIVAL
DER DIGITALEN
ZAHNHEILKUNDE

IN BERLIN

JETZT KOSTENFREI ANMELDEN‘\
WWW.DDS.BERLIN

Ofza0

Z

in Zusammenarbeit mit
&

Digital
Dentistry
Society

WWW.DDS.BERLIN
—
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PRODUKTE
ANBIETERINFORMATION*

»Best Practice Prophylaxe® mit dtherischen Olen

Zur ,Best Practice Prophylaxe” fir Mund- und Zahngesundheit gehéren

professionelle Zahnreinigungen in der Praxis sowie leitliniengerechte Instruk-
= 4 tionen zum hé&uslichen mechanischen’ und chemischen? Biofilmmanage-
¥ ']

~ ment. Bei Letzterem empfiehlt sich die zweimal tagliche 3-fach-Prophy-

laxe, bestehend aus Zdhneputzen, Interdentalreinigung und anti-

OHNE ALKOHOL
EXTRA MILD

IM GESCHMACK

bakterieller Mundspulung. Eine wissenschaftlich fundierte Emp-
fehlung, die auch Zahnarzte tberzeugt,? ist die meisterforschte
g tagliche Mundspulung LISTERINE®. Durch Kombination von bis zu
. vier dtherischen Olen (Eukalyptol, Thymol, Menthol und Methyl-
' TO'!;&:;&L&RE servicematerial salicylat) kann sie 99,9 Prozent der nach dem Z&hneputzen ver-
: + Prod“ktm“ster bliebenen Bakterien bekdmpfen. Mitinsgesamt elf Sorten - darunter
fluoridhaltige wie alkoholfreie - bietet LISTERINE® maBgeschneiderte
Mundspullésungen fir alle Altersgruppen* und Prophylaxe-
bedirfnisse. Die neueste Entwicklung heit LISTERINE® TOTAL
CARE EXTRA MILD und eignet sich besonders fir alle Verwender,

die eine Mundspulung mit mildem Geschmack bevorzugen.

Hier anmelden
v
i T[]

*Je nach Sorte ab sechs oder zwalf Jahren.

Infos zum

Literatur Unternehmen

E 5 E

LISTERINE - Kenvue/
Johnson &Johnson GmbH
Tel.: 00800 26026000
www.listerineprofessional.de

© Kenvue / Johnson & Johnson GmbH

Aligner:
. . . . . Minimalinvasiv, maximaler
mlnlmalll'lvaSlV thel’apleren, Support: Als erfahrener

. . Komplettanbieter unterstitzt
I'I'llt I'I'laXImalem SuppOl’t Permadental TrioClear-
Anwender in jedem Stadium
der Behandlung.
Die Aligner-Therapie wéachst seit Jahren. Dabei handelt es sich langst nicht mehr

nur um ein Tool flr schéne gerade Zahne. Vielmehr sind Aligner ein wichtiger Be- Jetzt QR-Code
standteil ganzheitlicher Behandlungen wie etwa dem Aligner-Bleaching-Composite m
(A-B-C) Konzept geworden oder werden im Pre-restorative-Bereich eingesetzt.

Klare Aligner sind so konzipiert, dass sie die Behandlung vorhersagbar machen und
so moglichst minimalinvasiv therapiert werden kann. Hier bietet Permadental mit
TrioClear eines der innovativsten und weltweit am schnellsten wachsenden Alig-
ner-Systeme. Tatsache ist aber auch: Neben dem Wunsch nach weniger invasiven
Behandlungen spielt in unserer Gesellschaft auch die Asthetik eine immer gréBere
Rolle. Daher ist genau jetzt fir moderne Zahnarztpraxen und Kieferorthopaden der
optimale Zeitpunkt fr den Einstieg in die Aligner-Therapie. Mit TrioClear wird diese
Behandlung so effektiv und individuell gestaltet wie moglich und lasst sich fur
besonders viele Indikationsstellungen einsetzen. Crowding (zu geringes Platzange-
bot) und Spacing (zu groBe Licken) lassen sich therapieren, aber auch Facing (die
dsthetische Optimierung) oder pre-restaurative Ziele fur eine anstehende Implan-
tatinsertion lassen sich geplant umsetzen.

Permadental GmbH - Tel.: +49 2822 7133-0 » www.permadental.de
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Abbildungen: © April 2024 Clinical Report "Dirty Little Secrets” Dr. med. Dent. Alessandro Devigus

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

PRODUKTE
ANBIETERINFORMATION*

ZERO IS

ZERO FLOCKS « ZEROTROUBLE

ZerofloX™ - The new flack-free Micro Applicator.

Flockfreier Applikator:
effizient und nachhaltig

Basierend auf einer kirzlich durchgefiihrten klinischen Eva-
luation setzt der Mikro-Applikator der medmix Switzerland AG
neue MaBstabe fur Effizienz und Nachhaltigkeit in der Zahn-
medizin. Das Design von ZerofloX bedient ein breites Spek-
trum an zahnmedizinischen Materialien, von Adhdsivsystemen
und Atzgelen bis hin zu Komposit- und Versiegelungsmate-
rialien. Seine Anpassungsfahigkeit bei verschiedenen zahn-
medizinischen Anwendungen unterstreicht seine Rolle als
wesentliches Werkzeug in der modernen Zahnarztpraxis. Die
herkdmmlichen beflockten Applikatoren, die dazu neigen,
UbermaBiges Material zu absorbieren, fihren oft zu Material-
verschwendung - ein Problem, das ZerofloX effektiv angeht.

Der Zahnarzt Dr. Alessandro
Devigus hob, nach der klinischen
Bewertung, ZerofloX als einen Wendepunkt
in der zahnmedizinischen Anwendung hervor.

Indem Anwender auf ZerofloX wechseln,
lasst sich die asthetische Qualitat von
Restaurationen steigern, was sowohl die

Effizienz der Praxis als auch die Zufriedenheit
der Patienten erhdhen kann. Die klinischen

Ergebnisse von Dr. Devigus sprechen fir

sich und positionieren ZerofloX als
bevorzugte Wahl fir zukunfts-
orientierte Zahnmediziner.

Das Design begtinstigt die Materialersparniss und stellt sicher, dass
eine minimale Menge an zahnmedizinischen Materialien absorbiert,
jedoch maximal wahrend der Anwendung genutzt werden kann.
ZerofloX zeichnet sich zudem durch einen flockfreien Kopf mit Elas-
tomerborsten aus, was das haufige Problem des Faserverlustes bei
traditionellen Applikatoren beseitigt. Dank zwei Biegestellen kdnnen
Zahnérzte schwer zugangliche Stellen prazise und einfach behan-
deln. Fur Zahnexperten wie Dr. Devigus, die haufig dsthetisch an-
spruchsvolle Restaurationen durchfiihren, bietet ZerofloX ein
Versprechen von makellosen, nicht kontaminierten Anwendungen.

Scannen Sie den QR-Code fur

weitere Informationen zu ZerofloX

sowie den klinischen Studien.

Ofar 0|

Infos zum

medmix « Tel.: +41 81 4147000 « www.medmix.swiss/de-CH/Products/Dental Unternehmen E
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Editorische Notiz

(Schreibweise méannlich/weiblich/divers):

Wir bitten um Verstandnis, dass aus Griinden der
Lesbarkeit auf eine durchgangige Nennung der
Genderbezeichnungen verzichtet wurde. Selbst-
verstandlich beziehen sich alle Texte in gleicher
Weise auf alle Gendergruppen.



%IRECT DIRECTBIOCERAMIC®

ENDODONTICS SEALER

< 58,70€
BEIM KAUF VON 3 PRODUKTPACKUNGEN. VERWENDEN SIE
DEN RABATTCODE DIRECTMADNESSIS BEIM CHECK-OUT.

ZUSAMMENSETZUNG:

- CALCIUMSILIKATVERBINDUNGEN 40 %,
+ ZIRKONIUMOXID 40 %,
- HYDROPHILES POLYMER 20 %

BESCHREIBUNG:

- AUSGEZEICHNETE VERSIEGELUNGSFAHIGKEIT

- HOHE BIOKOMPATIBILITAT

- HOHE DIMENSIONSSTABILITAT

- AUSHARTUNGSZEIT: 30 MINUTEN (100 % LUFTFEUCHTIGKEIT); 2,5 STUNDEN BEI
NORMALEM WURZELKANAL

- WURZELKANALSPITZEN
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permadental’ ;

Modern Dental Group

PERMADENTAL.DE
028 22-71330

©

EGAL, OB ABDRUCK ODER SCAN.

WIR SIND IHR
ANSPRECHPARTNER
FUR IMPLANTAT- i
VERSORGUNGEN

Der Mehrwert fUr Ihre Praxis: Als Komplettanbieter fUr zahntechnische Losungen
beliefern wir seit Jahrzehnten renommierte Zahnarztpraxen, Implantologen und
implantologisch tatige Praxen.




