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Ungliicklicherweise, obwohl nach klinischen und
rontgenologischen Kriterien die endodontische
Therapie als erfolgreich zu bewerten ist, leiden
einige Patienten weiterhin unter Schmerzen.
Eine [...] Metaanalyse gibt die Prdavalenz von
persistierenden Schmerzen nach erfolgreicher
Wurzelkanalbehandlung mit 5,3 Prozent

an [...]. Einer groben Hochrechnung anhand
der Daten aus dem KZBV-Jahrbuch 2023 zu-
folge, entwickeln somit in Deutschland knapp
170.000 Patienten pro Jahr persistierende
Schmerzen. Eine erschreckende Anzahl, und
die betroffenen Patienten haben zumeist einen
starken Leidensdruck. Diese Patienten mussen
ernst genommen und ihnen muss

geholfen werden.

Das komplette Statement
_Prof. Dr. Edgar Schafer von Prof. Dr. Edgar Schifer
kénnen Sie auf Seite 33 lesen.

Innovationen made in Germany
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Drei Fragen an ... Carolina van der Bosch
Praxisverkauf an Investoren: Wie ist der aktuelle Stand?
Zu wenig Arzte in einer Gesellschaft des langen Lebens

Augmented Living Spaces:
Gezielte Teilhabeférderung fiir Altere

Q&A mit Dr. Carla Benz (Teil 6)

ZWP meets DENTISTA: ,Ich bin stolz darauf,
ein Teil dieser Gemeinschaft zu sein!”

Seite

© Martin-Luther-Universitat Halle-Wittenberg



INHALT

Inhalt s 2024

TIPPS
26 Gold kann mehr als Fillungen (Teil 1)

28 Ein Uberblick: Steuern sparen in der
Familienstiftung?

30 ,Im BEMA steht das nicht drin!”

ZAHNERHALTUNG | ENDODONTIE
32 Fokus

36 Neuer Leitfaden zu Komposit als Restaurations-
material

40 Management von komplexen Wurzelkanal-
anatomien

46 Wurzelfullungsmaterialien: Upgrade bei
Eigenschaften und Analyse

50 Fallbeispiel fur die orthograde, nichtchirurgische

Shortlist —— /WP Designpreis 2023

Revision /
54  Praktische Tipps fir eine souverane Endo I
Seite
DENTALWELT
76 Fokus

78 75 Jahre Dreve: Viel erreicht und noch
mehr vor!

82 Eine Reise zu den Urspriingen von Kuraray

84 Klein und fein: Historische Bausubstanz
mit modernster Ausstattung

86 Paro-Stars SF10 und SF11
88 Produkte

98 Impressum/Inserenten

PRAXIS _&I
58 Fokus E
66 Im ZFA-Fieber: MitreiBende Events promoten &

Berufsbild und Teamgeist
implantologie und 7+8.24

68 5Kriterien fiir die perfekte Praxissoftware Digitaler Workflow

70 ,Wirsind Fans der intuitiven Bedienung!”

72 ,Mich entspannt die Planbarkeit der In dieser Ausgabe der
Ergebnisse sehr.” ZWP Zahnarzt Wirtschaft

i indet sich das
74  Mit viel Herz und der passenden Software Praxis befinde

zum Erfolg! ZwP spezial Implantologie
S ' und Digitaler Workflow

4 ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2024



v
%/,
J

Bekampft die Ursache
von Zahnfleischbluten und -entziindungen’

Klinisch bestatigt: 9von 10

Schnelle antibakterielle Wirkung? Patient:innen bestétig(.an
Lang anhaltender Schutz? weniger Zahnfleischbluten*

1 Bekédmpft Plaquebakterien, bevor Zahnfleischbluten und -entziindungen entstehen, bei regelmaBiger Anwendung. 2 mit meridol® Zahnfleischschutz Zahnpasta, im Vergleich zu
einer herkémmlichen Zahnpasta mit 1450 ppm Fluorid (NaF/NaMFP) nach 6-monatiger Anwendung des Produkts. Triratana, August 2022. 3 Bekdmpft Plaquebakterien, ,schnell” in La-
bortests bestatigt, ,lang anhaltend” bei regelmaBiger Anwendung. 4 Ipsos | meridol Patient Experience Programm (2023) mit 132 Patient:innen, 2 Wochen mit 2x taglicher Anwendung.

Unabhéngig rekrutiert von Zahnérzt:innen. Deutschland 2023.

fir Patient: : JA~[° | PROFESSIONAL
k:erStZH:Qt e mer’dOl — ORAL HEALTH—




FACES OF OEMUS

Die OEMUS MEDIA AG feiert drei

Jahrzehnte Dentalmarkt-Power — aus diesem
Anlass finden Sie in jeder ZWP-Ausgabe 2024
Hintergrundinfos zu unserem Team

und den Verlag-Units.

h
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WIR VERLEGEN DENTAL

Sandra Otto

Eventmanagement

Man nehme ein leidenschaftlich engagiertes Organisationstalent,
mixe es mit dem professionellen OEMUS-Eventteam und kombiniere
alles mit ausgewahlten Veranstaltungslocations, spannenden Vortragen und
kompetenten Key-Speakern - fertig ist das Erfolgsrezept von OEMUSianerin
Sandra Otto, seit 24 Jahren ,Mrs. Veranstaltung” lhre Lieblingszutat im Job: der
freundschaftliche Spirit im Team sowie zu langjahrigen Referenten und Industrie-
kunden. Vom Teilnehmermanagement Uber Payment bis hin zur wissenschaftlichen
Programmplanung - nach der Veranstaltung ist bei ihr noch langst nicht Schluss,
sondern schon wieder Hightime fir das nachste Highlight im OEMUS-Event-
kalender. Welch akribische Vorbereitung hinter jedem Termin steckt, wel-
che Tabellen gefiihrt, E-Mails verfasst, Badges gedruckt, Referenten
gebrieft, Programmpunkte kommuniziert, Hirden Uberwunden und
das Catering getimt werden mussen - von all diesen To-dos kann ST \
Sandra nicht nur ein Lied singen, sondern ihre ganz eigene ¢
Eras-Tour bespielen. Als Ausgleich zelebriert Sandra das ¥
,Zuhausesein” mit entschleunigenden Outdoor-
Aktivitaten mit Familie und Freunden sowie
ihren kinstlerischen Taschenkreationen.

Auf jedem Cover

der ZWPim Jahr

2024 stellen wir ein
Verlagsgesicht vor -

die aktuelle Titelseite

der ZWP 7+8/24 zeigt die
passionierte OEMUSianerin
Sandra Otto.

Portrat: @ Katja Kupfer
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Fast 30 Kongressevents an 20 Wochenenden

Alle Events aus der
Fortbildungssparte der
OEMUS MEDIA AG
finden sich hier:

Bei einer so groBen Zahl an Events kommt es auf Detailtreue, langfristige Planung und
viel Passion an. Und davon hat das OEMUS-Eventteam reichlich zu bieten.

Ob Regionalkongress, Event Selektion an schénen Orten oder groBe Jahrestagung - kein
Event ist zu klein, kein Kongress zu groB3, um nicht mit viel Professionalitét vorbereitet,
organisiert und realisiert zu werden. Und in der Zeit ohne Kongress kiimmert sich das
Team darum, dass auch das nadchste Event ein groBartiges Erlebnis fur Teilnehmer, Refe-
renten und die Industrie wird. Denn die Organisation einer perfekten Veranstaltung
bedarf guter, gewissenhafter und langfristiger Vorbereitung.

Seit vielen Jahren ist Sandra nicht nur multifunktional einsetzbar und kann fast
jeden Bereich in der Planung, Organisation, Durchfihrung und Nachbearbeitung ab-
decken. hr besonderes Augenmerk liegt in der Programmvorbereitung, der Refe-
rentenbetreuung, der finalen Abstimmung mit den Locations und Hotels und dem
Controlling im Nachgang.

Illustrationen: © Visual Generation - stock.adobe.com

“DEwUS Events-Gredo Teamworkeist-alles!

ANZEIGE
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HIER SPAREN!

JArttNri38313[61

ORBIS Einmalzahnbiirsten, blau, 100 Stiick
ORBI-Fresh 5.000-ml-Praxisflasche ;
ORBI-Prophylaxe Polierer, blau, 24 Stiick
ORBI-Prophy Paste, blau, RDA250, 95-g-Tube
ORBI-Prophy Powder Classic Cherry, 300 g
ORBIS Zahnreinigungsbiirstchen mini; weiB, Nylon, 100 Stiick

“ Gutschein tber 10,00 € inkl. MwSt. einlésbar ab einem Nettoeinkaufswert von 120,00 €. Der Gutscheincode-ist nicht mit anderen Gutschemcodes kombinierbar und nur einmal je Account einldsbar.
Der Gutscheincode ist vom 01.08.24 bis 31.08.24 fir Sie gtiltig. Einlosung nur im NETdental Dnhneshop Bltte beachten Sie un fere Kennzeichnung am Produkt. Es gelten unsere AGB.
Alle Preise in Euro zzgl. der gesetzlichen MwSt., Preisanderungen und Irrtimer vorbehalten /

————— NETdental -

netdental.de/orbis-aktion So einfach ist das.

2024-1528-22629_Stand: 17.07.2024
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Motive fur

Teilzeitarbeit

In Deutschland waren 2020 rund 9 Millionen Frauen
und 2,4 Millionen Manner in Teilzeit beschaftigt,
das bedeutet jede zweite erwerbstatige Frau und
jeder achte Mann. Die Griinde fur die Teilzeittatig-
keit unterscheiden sich stark nach dem Geschlecht.
Mehr als 40 Prozent der teilzeitbeschaftigten Frauen
arbeiten aufgrund von persénlichen oder familiaren
Verpflichtungen nicht in Vollzeit. Dazu zahlen vor
allem die Betreuung von Kindern, Menschen mit
Behinderung und Pflegebediirftigen. Dieses Motiv
ist hingegen nur fur jeden zehnten Mann ausschlag-
gebend. Bei den Mdnnern ist die Teilnahme an einer
Aus- oder Fortbildung der hdufigste Grund fir eine
Teilzeiterwerbstétigkeit. Von groBer Bedeutung fiir

beide Geschlechter ist dariber hinaus der freiwil- 3 3
|ige Wunsch nach einer Teilzeitarbeit. Fotor @ Mariia Karneeva, Stift: © MK, Mock-up: @ Peter - stack adabe com

Quelle: demografie-portal.de

Richtigsitellung

—————

Im Fachartikel ,Minimalinvasive Kinderkrone: Ein konservativer Ansatz

fur die Restauration von Kinderzéhnen" in der ZWP 6/24 hatte sich ein

elge r Fehler eingeschlichen. Die im Beitrag beschriebene Verwendung von
V\ B J Guttapercha bei der endodontischen Versorgung einer vierjah-

<<\ rigen Patientin gilt gemeinhin als kontraindiziert. Vielmehr
y b

N & sollten hierfir resorbierbare Materialien zur Anwendung

(\5\ P T : kommen. Im vorliegenden Fall verweist der Autor in sei-
J\\O) = —_ ner Korrektur auf den Einsatz einer resorbierbaren
<< LAUFT - Paste auf Kalziumhydroxidbasis mit Jodoform. Der
. vollstandige Anwenderbericht von Dr. Desigar
2 = Moodley kann im E-Paper der ZWP é/24 nach-
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Foto: © Zamurovic Brothers - stock.adobe.com

WIRTSCHAFT | FOKUS

= 2
Erwerbsbevélkerung é é _
nach Altersgruppen § i :. g
19602050 s &5 *° =
Die Bevolkerung im erwerbsfahigen Alter von 15 bis 74 Jahren ist in > ";;
Deutschland nach 1950 kontinuierlich gewachsen und erreichte 2005 © 17% 4,
mit rund 64 Millionen Personen einen Hochststand. Der anschlieBende
demografisch bedingte Riickgang wurde durch die Bereinigung der Ein- 7432£:Z 18%
wohnerzahlen im Rahmen des Zensus 2011 deutlich verstarkt, sodass
heute nur noch 62,3 Millionen Frauen und Manner zur Erwerbsbevélke-
rung zahlen. Trotz stetiger Zuwanderung aus dem Ausland wird sie 45 bis
voraussichtlich weiter schrumpfen. Entsprechend einer Bevolkerungs- 59 Jahre
vorausberechnung kénnten 2050 lediglich 56 Millionen Personen im
erwerbsfahigen Alter sein - so wenige wie zuletzt 1968. Der Rickgang
der Erwerbsbevdlkerung wird begleitet von )
30bis 245

ihrerzunehmenden Alterung. So ist der Anteil
der unter 30-Jahrigen an der Erwerbsbevol-
kerung zwischen 1990 und 2020 von 29 auf
21 Prozent gesunken. Gleichzeitig ist der An-
teil der Uber 60-J&hrigen von 17 auf 24 Prozent
gestiegen und wird weiterwachsen.

Quelle: demografie-portal.de

Erwerbsfahige [
Bevolkerung o |,

29 Jahre
schrumpft

27 %
26%

24 %
21% 22

1960 1990 2020 2050*

Es lauft — gelinde gesagt:

... sehen infolge von Burokratielast und einer

praxisuntauglichen Digitalisierung ihre Zeit fur
die Patientenversorgung eingeschrankt. Dies
geht aus einer aktuellen Umfrage der KZBV
hervor. Sie fordert daher erneut die Politik auf,
zum einen burokratische Aufgaben auf das
Notigste zu reduzieren, und zum anderen mis-
sen digitale Prozesse die Arbeit in den Praxen
der niedergelassenen Zahnarzte endlich er-
leichtern.

Quelle: KZBV

ANZEIGE

oc
s Kommenhtar

Abrechnung?
Ohne Haken!

Liebold/Raff/Wissing: DER Kommentar

Jetzt 10 Tage kostenlos testen:
www.bema-goz.de

*2050: 14. koordinierte Bevolkerungsvorausrechnung, Variante 2
Datenquelle: Statistisches Bundesamt; Berechnung: Bundesinstitut fir Bevélkerungsforschung
Bild in Anlehnung der Bildlizenz: CC BY-ND 4.0 (Bundesinstitut fir Bevolkerungsforschung)
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Mit ihren dann

37 Jahren ist Carolina
van der Bosch bei ihrem
Amtsantritt das bisher
jungste Mitglied des
hauptamtlichen
Vorstandes.

Carolina van der Bosch

[KZV Hessen]

Ab Januar 2025 setzt sich der dann
neue Vorstand der KZV Hessen wie
folgt zusammen: Stephan Allroggen
(Vorstandsvorsitzender), Carolina van
der Bosch (Bild, stellvertretende
Vorsitzende) und Dr. Niklas Mangold
(ebenfalls stellvertretender
Vorsitzender).

Wie sehen Sie Ihre weibliche Pionierrolle

im Vorstand der KZV Hessen und welche
Akzente méchten Sie setzen, um die
Geschlechterdiversitdt und die sichtbare
Beteiligung junger Zahnérztinnen in

der Organisation zu férdern?

Ich finde es schade, dass die Tatsache, dass ich
eine Frau bin, so sehr in den Fokus gestellt wird.
Einer der Griinde dafurist sicher der Umstand, dass
es viel zu wenige weibliche Fuhrungskréfte gibt.
Auch die zahnarztliche Selbstverwaltung ist aktuell

Frau van der Bosch, Sie werden als erste Frau ab Januar 2025
stellvertretende Vorsitzende des Vorstandes der KZV Hessen sein.
Welche Erfahrungen aus lhrer bisherigen Tétigkeit als Vorstands-
beauftragte fiir Qualitdtsférderung und -priifung bei der

KZV Hessen nehmen Sie in Ihre neue Funktion mit?

Aus meiner bisherigen Tatigkeit weif3 ich vor allem, dass es fir das Amt
im Vorstand mehr braucht als nur zahnmedizinischen Sachverstand,
wenngleich dieser auch wichtig ist. Die zugrunde liegenden gesetzlichen
Vorschriften und die politischen Gepflogenheiten sind sehr komplex und
erfordern neben einer gewissen Affinitat zu Gesetzestexten vor allem
Erfahrung im Umgang und der Anwendung in unserem Bereich. Diese
Erfahrung bringe ich bereits mit und kann sie mit Beginn meiner Tatig-
keit als stellvertretende Vorstandsvorsitzende direkt anwenden. In mei-
ner bisherigen Tatigkeit als Beauftragte des Vorstandes habe ich bereits
vertrauensvoll mit dem amtierenden Vorstand zusammengearbeitet.
Daher bin ich davon Uberzeugt, dass wir uns auch als zukiinftig drei-
kopfiges Vorstandsteam weiterhin gut ergénzen werden und im Sinne
unserer Mitglieder die Zukunft der Zahnarzteschaft erfolgreich mitge-
stalten kénnen.

(noch) eine Mannerdomane. Sicher braucht es als ,Pionierin” ein gewisses Durchsetzungsvermogen und auch

ein bisschen mehr Uberzeugungskraft in einem mannlich gepragten Umfeld. Ich sehe es auch als meine Ver-

antwortung, eine gute Grundlage fur alle nachfolgenden weiblichen Kolleginnen in der hauptamtlichen Selbst-

verwaltung zu schaffen. Diese Herausforderung nehme ich sehr gerne an, denn mir liegt viel an unserem

zahnarztlichen Berufsbild. Wir stehen in den nachsten Jahren vor enorm groBen Herausforderungen: Der

demografische Wandel ist bereits heute - bisher vor allem in landlichen Regionen - ein groBes Thema, das

uns in den kommenden Jahren sehr beschaftigen wird. Es ist erforderlich, den zahnérztlichen Beruf in der

Niederlassung wieder attraktiver zu machen - und das vor dem Hintergrund des Fachkraftemangels und einem

nicht auskémmlich finanzierten Sozialsystem. Das ist herausfordernd und bendétigt einen wachen Geist und

neue Konzepte. Wo wir als Vorstand unmittelbar ansetzen kénnen, ist die blrokratische Belastung, der unsere

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2024
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Kolleginnen und Kollegen immer mehr ausgesetzt sind. Durchschnittlich ver-
bringen sie bis zu 20 Prozent ihrer Arbeitszeit mit Blrokratie. Diese Zeit fehlt am
Behandlungsstuhl! Die aktuellen politischen Bestrebungen und die fehlgeleitete
Digitalisierung verunsichern gerade unseren potenziellen Nachwuchs noch zu-
satzlich. Es mangelt unseren Kolleginnen und Kollegen schlicht an Planungs-
sicherheit. Wer sich fir diesen Berufsweg entscheidet, méchte in die Versorgung
und nicht mit Burokratie vom Behandlungsstuhl an den Schreibtisch gezwungen
werden. Der zahnarztliche Beruf wird zunehmend weiblicher: Rund zwei Drittel
der Studienanfénger im Fach Zahnmedizin sind Frauen. Gerade wir Frauen bzw.
Mutter - aber auch immer mehr Vater - mochten effizient arbeiten kdnnen, um
unseren Beruf mit der Familie vereinbaren zu kdnnen. Dafir ist es wichtig, dass
wir diese Interessen politisch vertreten und konstruktiv - an den wichtigen Stel-
len, aber auch maBgeblich - mit der Politik zusammenarbeiten.

Welche Ziele haben Sie sich in Ihrer neuen Funktion fiir Ihre
Amtszeit gesetzt, um die Qualitdt und Effizienz der zahndérztlichen
Versorgung in Hessen weiter zu verbessern?

Sinnvolle politische Entscheidungen brauchen unsere fachliche Exper-
tise: Wir sollten bei Entscheidungen, die unseren Berufsstand betreffen,
angehort und bei der Entscheidungsfindung beriicksichtigt werden!
Digitalisierung, die entlasten soll, muss durch uns ausreichend getestet
sein und mitgestaltet werden! Nur so kédnnen wir alle gemeinsam mog-
liche Versorgungsdefizite eindammen. Beim Blrokratieabbau geht es
aber nicht nur um die zeitliche Entlastung, sondern auch um das feh-
lende Vertrauen in unseren Berufsstand. Qualitatsprifung und -férde-
rung in einem so verantwortungsvollen Beruf wie dem unsrigen sind
wichtig. Es braucht aber auch das richtige MaB und moderne Umset-
zungswege, die moglichst wenig Mehrbelastungen fir unsere Praxen
bedeuten. Ich sehe es auch als Aufgabe des Vorstandes, dem durch
zahlreiche, oft praxisferne Gesetze, Bestimmungen und Sanktionsvor-
gaben mitschwingenden Generalverdacht gegen unsere Zahnarztinnen
und Zahnérzte entgegenzuwirken. Misstrauen gegeniiber unserem Be-
rufsstand ist sicher kein Anreiz fir die Entscheidung, diesen Beruf zu
ergreifen und in die Niederlassung zu gehen. Ich hinterfrage alle Struk-
turen und Vorgange, mit denen ich in meiner Tatigkeit fir die Zahnarz-
teschaft konfrontiert bin, und versuche stets unter Einbeziehung aller
Akteure und Aspekte, das Beste herauszuholen. Die KZV Hessen plant
derzeit, die verpflichtende Befragung zum Qualitdtsmanagement kinf-
tig online durchzuftihren. Die Abfragesystematik wird dadurch deutlich
intuitiver und zeitsparender sein - nicht nur fir die Praxen, sondern auch
fur uns als Selbstverwaltung. Es ist unsere Verantwortung, mit den be-
stehenden Ressourcen sinnvoll umzugehen. Viele Dinge werden zwar
auf Bundesebene entschieden, es gibt aber Spielrdume, die wir trotz
begrenzter Budgets und Ressourcen nutzen kdnnen und mussen. Das
werde ich auch tun und so meinen Teil dazu beitragen, dass sich unsere
zahnérztlichen Kollegen den bestehenden und zukiinftigen Herausfor-
derungen erfolgreich stellen kdnnen. Die Zukunft unseres zahnarztlichen
Berufes mitzugestalten, war und ist meine Hauptmotivation. Bl

ANZEIGE

calajeck

fUr schmerzfreie Injektionen

DENTAL ADVISOR

2024
W‘i&ﬁ‘e“ﬁ

CALAJECT™ hilft schmerzfrei zu injizie-
ren. Das Geheimnis ist ein intelligentes
und sanftes Verabreichen von Lokalan-
asthetika. Sogar palatinale Injektionen
kdnnen so ausgeflhrt werden, dass der
Patient keinen Schmerz spurt.

¢ Das Handstuick verbessert die Takti-
litdt und sorgt dafur, dass Sie in
einer entspannten und ergonomi-
schen Haltung arbeiten kénnen.

e Drei Injektionseinstellungen fur die
Infiltrations-, Leitungs- und intrali-
gamentéare Anasthesie.

e Einfach und kostengUnstig in der
Anwendung - keine Mehrkosten
flr zusatzliche Einweg-Verbrauchs-
materialien.

Mehr Lesen

QR Code scannen
oder besuchen Sie
www.calaject.de

Infokontakt
Tel. 0171 7717937 * kurtgoldstein@me.com

@B RONVIG o.rvai g a5

Gl. Vejlevej 59 ® DK-8721 Daugaard ® Tel.: +45 70 23 34 11
E-mail: contact@ronvig.com ® www.ronvig.com
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Praxisverkauf an
Investoren:

Wie ist der
aktuelle
Stand?
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as Thema erhitzt nach wie vor auf der einen Seite so mancher-
Dlei Gemdit, auf der anderen Seite hat eine groBe Zahl an Zahn-

drzten von der Entwicklung stark profitiert. Nach wie vor
fragen sich Praxisabgeber, ob es sich noch lohnt, Kontakt zu potenziel-
len Kéufergruppen aufzunehmen, um die eigene Praxis vielleicht doch
noch lukrativ in professionelle Hinde abgeben zu kénnen. Dabei hat
sich in den letzten Jahren eine Menge getan: Die Coronapandemie
war fur viele Praxen ein Einschnitt und auch die institutionellen Anleger
landauf, landab hatten mit der Pandemie zu kampfen. Nicht wenige
Gruppen verhangten einen viele Monate andauernden Ankaufstopp
fur neue Praxen und konzentrierten sich zunachst darauf, die eigene
bis dahin aufgebaute MVZ-Gruppe mit Bordmitteln zu starken. Der
Krieg in der Ukraine und die damit im Zusammenhang stehende Zins-
entwicklung flhrte zu weiteren Herausforderungen, fir die von den
Investorengruppen verfolgte sogenannte Buy-and-build-Strategie im
dentalen Praxismarkt.
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Ein Beitrag von Dr. Tobias Witte

[RECHT]

Uber kein Thema im Dental-
markt wurde in den letzten
Jahren so viel geschrieben und
noch mehr diskutiert: Der An-
kauf von Praxen durch Investo-
ren. Im Jahr 2015 ermdglichten
rechtliche Anderungen durch das
GKV-Versorgungstarkungsgesetz
die Grindung zahnadrztlicher
MVZ. Was folgte, war die Er-
schlieffung des Marktes durch
Investorengruppen, die bereits
spatestens seit Beginn des Jahres
2018 eine enorme und ab dann
stetig ansteigende Prdasenz im
zahnarztlichen Praxisgeschehen
entwickelten. Doch wie ist der
Stand heute, knapp zehn Jahre
nach erstmaliger Ermoglichung
des Praxisverkaufs an Investo-
ren? Der Beitrag entwirft ein
aktuelles Bild.

= Infos zum Autor

© Engel73
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ationen: © vee
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Veradnderte Preispolitik

Corona, Krieg, kriselnde Wirtschaftslage - manch eine im Aufbau befindliche
MVZ-Kette hat dies nicht Uberlebt. Andere gingen gestéarkt daraus hervor. Was
alle institutionellen Kaufergruppen im Dentalmarkt jedoch gemein hatten, war
eine veranderte Preispolitik: Die Preise fielen. Bezahlten groBe, durchaus seriose
Investoren zu Beginn der Deregulierung im Dentalmarkt fir sehr gute Praxen
(,Leuchttirme") noch teilweise das Acht- bis Zwélffache des durchschnittlichen
bereinigten Jahresgewinns (in Einzelféllen auch mehr), so sind diese Faktoren
rapide gesunken. Dennoch ist es bei ertragsstarken und auch ansonsten gut
aufgestellten Praxen auch heute noch moglich, mit Faktoren grob zwischen drei
und finf immer noch einen wesentlich hoheren Kaufpreis zu erzielen als beim
klassischen Praxisverkauf an zahnarztliche Kollegen.

Praxiskauf mit stirkerer Differenzierung

Es werden also weiterhin Praxen gekauft, aber stéarker ausdifferenziert, fir rea-
listischere Marktpreise und durch weniger Ketten. Auch zeigt sich, dass be-
stehende MVZ-Gruppen zunehmend den Fokus darauf legen, die vorhandenen
regionalen Cluster zu stédrken und auszubauen und nicht unbedingt bestrebt
sind, Gebiete, in die deren Kette noch nicht durch Ankaufe vorgedrungen ist,
neu zu erschlieBen.

Regulierungsideen

Grund dafiir mégen auch die in der aktuellen politischen Diskussion stehenden
Bestrebungen sein, die von Fremdkapital getragenen zahnarztlichen MVZ weiter
gesetzlich zu regulieren. Dabei werden diverse Regulierungsaspekte kontrovers
(und nicht nur im zahnarztlichen, sondern auch im humanmedizinischen Be-
reich) von unterschiedlichsten Playern im Gesundheitswesen - sei es die Bun-
des(zahn)arztekammer oder die KV Bayern - diskutiert. Diese Regulierungsideen
umfassen beispielsweise die Einfiihrung eines MVZ-Transparenzregisters, die
raumliche Beschrankung der Griindung von MVZ auf einen bestimmten Radius
rund um das Tragerkrankenhaus (beispielsweise 50 km), das Erfordernis eines
fachlichen Bezugs des Krankenhauses zu dessen MVZ, der Wegfall der Moglich-
keit des Verzichts zugunsten der Anstellung im MVZ bis hin zur Begrenzung von
Marktanteilen.

Was sich [...] abzeichnet, ist die

Tendenz zur Grindung kleinerer,

lokaler MVZ-Gruppen vor Ort.

So haben nicht nurvon Fremd-

kapital getragene Investoren-
- gruppen die neuen gesetzlichen
Maoglichkeiten, die das Institut
MVZ bietet, genutzt, sondern
auch findige Vertragszahnarzte
konnten nach und nach durch
geschickte Expansion kleinere
Praxisimperien aufbauen.”
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Weitere Rechtsprechung steht noch aus

Was am Ende des Gesetzgebungsprozesses aus der Vielzahl an
politisch diskutierten MaBnahmen zur weiteren Regulierung tbrig
bleibt und tatsachlich in geltendes Recht gegossen wird, bleibt
abzuwarten. Méglicherweise bleibt auch bei dieser Reform nicht
allzu viel Ubrig, da sich die Stimmen mehren, die eine noch weiter-

gehende Regulierung des Marktes an dieser Stelle fur teilweise ver-
fassungswidrig erachten.

Naturlich ist der Verkauf der
eigenen Praxis keine rein

okonomische Entscheidung.

Alternative zu Investorengruppen
Was sich bei alldem abzeichnet, ist die Tendenz zur Grindung
kleinerer, lokaler MVZ-Gruppen vor Ort. So haben nicht nur von
Fremdkapital getragene Investarengruppen die neuen gesetzlichen
Maglichkeiten, die das Institut MVZ bietet, genutzt, sondern auch
findige Vertragszahnérzte konnten nach und nach durch geschickte
Expansion kleinere Praxisimperien aufbauen. Diese lokalen ,Ketten’,
meist in der Form einer sogenannten Uberortlichen MVZ-Berufs-
ausiibungsgemeinschaft (MVZ-UBAG) organisiert, sind fur Praxis-

abgeber eine echte professionelle Alternative zu den bundesweit
agierenden Investorengruppen.

Fazit

Zusammenfassend ist festzuhalten, dass die Probleme, die der
Praxisverkauf an Investoren fir viele Zahnarzte geldst hat - sei es
die schwierige Suche nach einem Nachfolger oder die Personal-
beschaffung - nicht verschwunden sind. Und so ist auch der
Verkauf der Praxis an institutionelle Anleger nach wie vor mog-
lich und als solcher auch wirtschaftlich immer noch attraktiver
als der klassische Verkauf an zahnérztliche Kollegen. Natdrlich
ist der Verkauf der eigenen Praxis keine rein 6konomische Ent-
scheidung. Daher ist zu bedenken, dass sicher der ein oder
andere Zahnarzt von Berichten Uber Investorengruppen, bei
denen die Qualitat leiden konnte - seien diese im Einzelfall zu-
treffend oder nicht -, abgeschreckt sein mag. Es gilt, eine dif-
ferenzierte Entscheidung zu treffen. Wer sich dennoch dazu
entschlieBt, an einen institutionellen Kaufer zu verkaufen, muss
heutzutage etwas genauer suchen, denn solche Kaufer zu finden,
ist schwerer geworden, aber bei Weitem noch nicht unmaglich.



JETZT ZUM
SIEGER WECHSELN!

MIT DAMPSOFT AUF ERFOLGSKURS

aXIS
Zukunft -
nsern | N
von500€
.
L e O j o
D - ;—.::.I




BUrokratische Hurden

WIRTSCHAFT

Zu wenig Arzte in

einer Gesellschaft des
langen Lebens

Ein Beitrag von Marlene Hartinger

[ ARZTEMANGEL ] Die aktuelle Gesundheits-
politik und die zunehmenden Huirden in der Berufs-
austbung lassen viele Zahndrzte in den offentlichen
Protest gehen. Da stellt sich die Frage: Geht es
eigentlich anderen medizinischen Berufszweigen
ahnlich? Ja, nattirlich! Beispielsweise den Haus-
arzten unter den Medizinern. Auch sie sind jetzt
schon, vor allem in kleinstdadtischen wie land-
lichen Kontexten, ,Mangelware“. Laut Gesundheits-
minister Karl Lauterbach wird sich daran gerade
und zuklnftig nichts andern lassen. Wie die
Vizeprasidentin der Bundesarztekammer, Dr. Ellen
Lundershausen, das Ganze einschatzt, verrat

unser exklusives ZWP-Interview mit ihr.

)
i

© Dr. Ellen Lundershausen

Frau Dr. Lundershausen, ein Hausarzttermin als Lottogewinn! Ist das die neue
Wirklichkeit? Und was hat zu dieser gewissenmaBen ,Sackgasse” gefiihrt?

Die Gleichsetzung von Arzttermin und Lottogewinn kann ich so nicht stehenlassen.
Deutschland steht bei den Wartezeiten im internationalen Vergleich gut da. Fast
Dreiviertel der Patienten erhalten auf Anfrage noch am selben oder am kommenden
Tag einen Arzttermin, das belegen internationale Studien. Davon kénnen Menschen
in vermeintlichen Musterlandern wie der Schweiz oder Schweden nur traumen. Aber
um auf Ihre Frage zuriickzukommen: Ja, in Deutschland gibt es einen Arztemangel,
der uns vor erhebliche Probleme stellt. Das liegt unter anderem daran, dass wir seit
Jahrzehnten zu wenige Arztinnen und Arzte ausbilden. Noch in den spaten 1980er-
Jahren wurden in Ost- und Westdeutschland zusammen rund 14.000 Studienplatze
pro Jahr angeboten. Heute sind wir bei rund 12.000 Studienplatzen. Das ist zu wenig
in Anbetracht des steigenden Behandlungsbedarfs in einer Gesellschaft des langen
Lebens. Erschwerend hinzu kommen neben der mangelnden Digitalisierung des
Gesundheitswesens immer neue burokratische Hirden und Dokumentations-
pflichten. Dadurch geht wertvolle arztliche Arbeitszeit verloren, die wird dringend
fur die Patientenversorgung benétigen.

16} 7\WP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2024
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Welche Rolle spielt in diesem Zusammenhang die Gesundheitskompetenz der Biirger?
Eine Starkung der Gesundheitskompetenz und der Pravention kann ganz eindeutig einen
Beitrag dazu leisten, die Versorgungssituation zu entscharfen. Die Menschen missen in
die Lage versetzt werden, fundierte Entscheidungen Uber ihre Gesundheit treffen zu

kénnen. Das erfordert eine umfassende Strategie, die sowohl die Aufklarung der Beval-
kerung als auch strukturelle Anpassungen im Gesundheitssystem umfasst. Dazu gehort
unter anderem der Zugang zu verlasslichen Informationen, PraventionsmaBnahmen am
Arbeitsplatz oder die Forderung von Gesundheitsunterricht in Kitas und Schulen.

Wie viele Arzte brduchte es jetzt iiberhaupt in Zahlen, um den Mangel abzufedern?

Der Arztemangel ist langst keine Prognose mehr, sondern vielerorts Realitit, insbeson-
dere in landlichen Regionen. Seit dem Jahr 2018 hat sich die Zahl an niedergelassenen
Arztinnen und Arzten um nahezu acht Prozent verringert. Uber 5.000 hausirztliche Kas-

sensitze sind unbesetzt, hinzu kommen weitere 1.000 Sitze in der facharztlichen Versor-
gung. Das Zentralinstitut fir die Kassenarztliche Versorgung geht bis 2030 von einem
Mehrbedarf von bis zu 9.000 Haus- und Fachéarzten pro Jahr aus.

/ ‘ N Cl en |etzte N Jah ren Welche Rolle spielen dabei Medizinerinnen und
Mediziner aus dem Ausland?
hat S\Ch im Aﬂ betra(j ht Arztinnen und Arzte aus dem Ausland sind aus der Patienten-
B versorgung nicht mehr wegzudenken. Ohne ihre Arbeit séhe es in
d erun g e | osten prO* vielen Krankenhiusern und Praxen diister aus. Es wére aber falsch,

sich zur Sicherstellung der medizinischen Versorgung auf den Zu-

adobe.com

stock
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bleme und der zahl-
reichen politischen
Versaumnisse viel
Frustin den Praxen
aufgestaut. In Um-
fragen gibt jeder dritte
niedergelassene Arzt
an, dassersich aus-
gebrannt funlt.”

Dr. Ellen Lundershausen

zug aus dem Ausland zu verlassen. Wir missen als moderne Wohl-
standsgesellschaft schon in der Lage sein, unsere Arztinnen und
Arzte selbst auszubilden.

Wie Zahnarztpraxen, so begeben sich auch vermehrt
Hausarztpraxen in den 6ffentlichen Protest. Wobei der Tenor

bei vielen Praxen lautet: Wir kénnen nicht mehr! Wie empfinden
Sie, auch als Fachdérztin, die Lage und Befindlichkeiten der
Hausdrzte?

In den letzten Jahren hat sich in Anbetracht der ungelésten Pro-
bleme und der zahlreichen politischen Versaumnisse viel Frust in
den Praxen aufgestaut. In Umfragen gibt jeder dritte niedergelassene
Arzt an, dass er sich ausgebrannt fihlt. In den Krankenhausern sieht
es nicht besser aus. Die Politik muss diese Warnsignale endlich ernst
nehmen. Arztinnen und Arzte haben die gesundheitliche Versorgung
zusammen mit ihrem Praxispersonal seit vielen Jahren aufrecht-
erhalten - haufig zulasten des eigenen Wohlergehens. Das kann
nicht ewig so weitergehen. Wir sehen im Ubrigen schon heute, dass
die junge Arztegeneration das nicht mehr so klaglos akzeptiert,
sondern viel mehr Wert auf eine gute Work-Life-Balance legt. Ich
finde, das ist auch ihr gutes Recht. B

ANZEIGE
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fiir Altere

Ein Beitrag von Marlene Hartinger

Das Projekt ALiS hat es aus Uber
100 Bewerbungen in die Top 5 Shortlist
des IQ Innovationspreises Mittel-

deutschland im Cluster Informations-
technologie geschafft und war im Pro-
jektzeitraum ein gefragter Gast auf
Veranstaltungen wie dem Investforum
Pitch-Day, dem TDG INNOVATION SUMMIT
oder beim AR/XR-Meetup.

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2024

[ INNOVATIONEN ] Die Welt ist in den
Brunnen gefallen: schreckliche Kriege im
europdischen und angrenzenden Raum,
steigende Kosten, wohin man schaut, ein
tiefgreifender Fachkraftemangel, ein wacke-
liges Gesundheitssystem, welt- wie regional-
politische Verunsicherungen — die Liste lie3e
sich leicht fortfihren. Und doch passiert —
ganz nebenbei - viel Gutes, viel Innovatives,
gibt es Lichtblicke am Standort ,made in
Germany*“. Und genau diesen Inhalten, dem
Innovationsgeist und zuversichtlichem Blick
nach Vorn, mochten wir in unserer Rubrik
»OEMUS MEDIA AG x Lichtblicke“ nachgehen
und dabei Ideen und Entrepreneure, Prozesse
und Produkte, Tendenzen und vielverspre-
chende Aussichten vorstellen. Ein Feelgood
auf gehobenem Niveau. Wir starten mit einem
Forschungsprojekt fur eine digitale Gesund-
heitsldsung im Bereich der Betreuung.

ugmented Living Spaces (ALiS) bezeichnen Raume,
Awelche mittels spatialer Augmented Reality(AR)-
Technologie aufgewertet werden. Im Gegensatz zu
AR via Headsets (bspw. Microsoft HoloLens) wird das AR-
Erlebnis fur Nutzern mit Projektoren und Sensoren umgesetzt,

welche die synthetischen Informationen - Bilder, Téne etc. -
in den Raum projizieren und dynamisch anpassen.

Bilder: © Martin-Luther-Universitat Halle-Wittenberg
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Der Einsatz von AR-Technologien hat fir die Starkung der Selbst-
standigkeit dlterer und kognitiv eingeschrankter Menschen ein
hohes Potenzial. Das zeigen verschiedene Projekte, die bereits den
Einsatz von ARin der Pflege erforschen. Die BMBF-Projekte ,Pflege-
brille” oder ,Augmented Living"” erméglichen beispielsweise durch
die Nutzung von AR-Headsets das Anbringen virtueller Notizen in
der Wohnung, bessere Kommunikationsmaoglichkeiten via Video-
telefonie oder die Routenfihrung in der eigenen Wohnung. Die
Ergebnisse zeigen, dass dadurch sowohl Pflegekrafte als auch
Pflegebedurftige und altere Menschen in Szenarien des Lebens-
alltags unterstitzt werden konnen. Diese Erfolge basieren jedoch
durchgangig auf der Akzeptanz und Kompetenz im Umgang mit
diesen Wearables. Dies ist jedoch nicht bei allen Menschen der Ziel-
gruppe gegeben. So fihren kérperliche/medizinische Vorausset-
zungen wie kognitive Beeintrachtigungen oder die fehlende Bereit-
schaft, standig eine AR-Headsets zu tragen, zu erheblichen Nut-
zungsproblemen.

Die Idee des Projektes ALIS hat genau an diesem Punkt angesetzt:
durch die Nutzung von spatialer AR sollen diese Probleme umgan-
gen und dennoch die Potenziale von AR in der Pflege und insbeson-
dere in der Teilhabeférderung realisiert werden. In enger Zusam-
menarbeit mit der Zielgruppe (altere und kognitiv eingeschrankte
Menschen) sowie Praxispartnern aus der Wirtschaft wurden spe-
zifische Szenarien fur ALIS identifiziert und vielversprechende Un-
terstlitzungsszenarien getestet. Diese wurden als ALiS umgesetzt
und im Vergleich zum Einsatz von AR-Headsets evaluiert.

Vieles landet
leider in der
Schubladel

JInnovationskraft und das Potenzial digitaler Gesund-

heitslosungen sind in Deutschland enorm ausgepragt.

Ich hatte letztens die Moéglichkeit bei einem Schi-

lerwettbwerb in den Klassenstufen 8 bis 11 zu Aus-

grindungsideen als Unterstitzer teilzunehmen, und

dort wurden teilweise Ideen zu Demenz-Apps und
Ahnliches gepitched. Das heiB: Die Ideen sind da!

Die Menschen zur Umsetzung sind es auch! Und

vor allem auch die Personengruppen, die dann von

diesen Losungen profitieren. Zudem gibt es eine Viel-

zahl an Férderprogrammen durch den Bund oder die

EU, bei denen hochst innovative Forschungsideen und

-projekte umgesetzt werden. Das Problem ist nur, dass

eine ebenso grof3e Vielzahl wieder in der Schublade

landet, weil der Schritt aus dem Forschungsprojekt

heraus in die Wirtschaft meist unmaglich ist. Hier ware

auf jeden Fall noch genitigend Platz, um coole und

innovative Ideen so lange es geht zu fordern, wei-

terzuentwickeln und dann letztlich zur Marktreife zu

bringen. Das klingt sehr nach Klischee, ist aber tat-

sachlich oft der springende Punkt, wenn es darum

geht, die Briicke zwischen Theorie und Praxis zu

schlagen”

AN

Martin Béhmer
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Im Verlauf des Projekts wurde eine Vielzahl an Fokusgruppen
durchgefiihrt, die einerseits Pflegekrafte und andererseits un-
sere Zielgruppe einbezogen. Dies erméglichte es uns, eine
Designtheorie zu entwickeln, auf deren Grundlage wir die tech-
nische Systemarchitektur und ein erstes Prototypszenario rea-
lisieren konnten. Durch die agil-iterative Entwicklung kénnen
wir eng mit unserer Zielgruppe deren individuell bedurfnis-
orientierte Anforderungen umsetzen und adiquat auf Ande-
rungsvorschlage in den Zwischenevaluationen reagieren. Dabei
ist es unser Ziel, ein ganzheitliches ALiS-System zu entwickeln,
um die Autonomie der dlteren und kognitiv eingeschrankten
Menschen zu erhalten, ohne dabei aufdringlich, stérend oder
Ubergriffig zu sein.

mit Martin Bohmer

Herr B6hmer, in welchem Zeitraum lief Ihr Projekt und
wer war daran beteiligt?

Das Forschungsprojekt ALIS lief von April 2021 bis Juni 2023
und wurde vom Bundesministerium fur Bildung und Forschung
(BMBF) tber die ,Translationsregion fur digitalisierte Gesund-
heitsversorgung (TDG)" gefordert. In der Summe hatte das
Projekt ein Fordervolumen von etwa 335.000 EUR und
wurde primar durch die Professur fiir Wirtschaftsinforma-
tik, insbesondere Betriebliches Informationsmanagement
von Prof. Stefan Sackmann an der Martin-Luther-Universitat
Halle-Wittenberg, initiiert. Da die BMBF- und TDG-geforder-
ten Forschungsprojekte immer auch einen Praxispartner be-

20 ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2§

© Martin-Luther-Universitat Halle-Wittenberg

Die ,Augmented Living Spaces” sind Radume,
die durch die SAR-Technologie aufgewertet
werden. Die digitalisierte Gesundheits-
versorgung wird fir Nutzer mit Projektoren
und Sensoren umgesetzt, die synthetische
Informationen (Bilder, Tone etc.) in den
Raum projizieren und dynamisch anpassen.

inhalten mussen, hatte sich der Lehrstuhl mit dem Hallen-
ser Start-up DENKUNDMACH zusammengetan, welche
die notwendige Multimedia-Design-Expertise in den Be-
reichen Augmented und Virtual Reality mitbringen konnten.
So entstand ein kleines interdisziplindres Projektteam. Ich
war als Projektmanager fur die wissenschaftliche Umset-
zung (bspw. Konzeption, Evaluation, Publikationen) durch
die MLU sowie projektibergreifende Veranstaltungen (Pitch-
Days, Netzwerktreffen, Konferenzen) verantwortlich.

Was waren lhre Projekt-Highlights?

Zu den Highlights des Projektes gehorten die verschiede-
nen Fokusgruppen, Diskussionsrunden und Evaluationen
mit unserer Zielgruppe der alteren und kognitiv einge-
schrankten Menschen. Vor allem zu Beginn des Projektes
durften wir einen Tag in einer Demenz-WG wohnen und
mit den Pflegern der Volkssolidaritat sprechen, was nicht
nur ausgesprochen interessant war, sondern uns auch
sehr tiefe Einblicke in den Alltag dieser Menschen gege-
ben hat. Dabei war es eine sehr bewegende Erfahrung, zu
sehen, wie unterschiedlich, teilweise einsam, aber doch
selbstbestimmt der Alltag dlterer und kognitiv eingeschrank-
ter Menschen sein kann. Hier mussten wir auch &fter die
Erfahrung machen, dass Dinge (vor allem Funktionalitaten,
Designs etc.) fur diese Menschen in einigen Fallen weniger
hilfreich waren als wir uns das vorgestellt und erwartet
haben. Aber auch zu sehen, wie offen und interessiert diese
Zielgruppe sein kann, besonders wenn es an das Testen
des ALiS-Systems ging, war ein sehr motivierender und
bestatigender Anblick.

Gab es auch Durststrecken oder Erniichterungen

im Projektverlauf?

Es gab kaum groBe Hurden im Projektverlauf, da wir im-

mer gut durch die TDG (vor allem in der Probandenakquise

und fur Netzwerkveranstaltungen) unterstiitzt wurden.

Die groBte Ernlichterung bzw. Hirde ist letztlich die An-

schlussfinanzierung mit der wirtschaftlichen Verwertung.
Das ist ein Punkt, der durch die wirklich guten Ergeb-

nisse des Projektes und die potenziellen Verwer-
tungsmaoglichkeiten (bspw. Uber Krankenkas-
sen oder Health-Tech-Unternehmen) wehmitig
macht. Vermutlich hatte man noch eher anfan-
gen kénnen, auf die Suche nach Verwertungs-
maoglichkeiten zu gehen, aber letztlich scharft
sich die Ausrichtung des Projektes, mitsamt der
Ergebnisse, erst zum Ende hin. B

Portrat: © Max Mendez
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question and S
answer

mit Dr. Carla Benz

[TEIL6]

[ Q&A] Wer macht schon
gerne Fehler! Aber ohne Fehler
kommen wir nicht durchs
Leben, und am Ende sind

sie Teil unserer Lernkurven.
Wie sollten Praxisinhaber nun
am besten mit eigenen Feh-
lern und den Fehlern anderer
im Team umgehen? Unsere
Autorin Dr. Carla Benz

macht Vorschlage.

/\4@; Auch die Sorge vor

=

)y

S
) R Bestrafung oder Tadel
konnen das Begehen

Urzlich lauschte ich einem Vortrag des Zahnarztes und Pi-
loten Dr. Bernhard Saneke. Er referierte tGber die groBten von Fe h le N l<e :|_ nes—

Fehlentscheidungen besonders herausragender Persén-

lichkeiten und deren Folgen. Die Konsequenzen von Fehlern kdnnen . . .
besonders in der Luftfahrt und in der Medizin schwerwiegend sein, V\/eg S MiNnlmlieren.

weshalb sie unbedingt vermieden werden sollten.

Ich wiirde mich nicht als Expertin fir das Fehler- bzw.Qualitats-
managementin Zahnarztpraxen bezeichnen. Wohl aber als Expertin
der zwischenmenschlichen Begegnung und Kommunikation, und
wenn fir das reibungslose Funktionieren eines Systems viele un-
terschiedliche Personen involviert sind, geht es im Wesentlichen
um Beziehung und Kommunikation.

=]
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In der Luftfahrt (insbesondere in der Personenbeférderung) wurde auf die
besonders tragisch turbulenten 1960er-Jahre (mit vielen Abstirzen und Un-
fallen) reagiert: Besonders die Kommunikationsstrukturen untereinander
wurden auf Augenhohe nivelliert. Dies bietet sich auch in unserem Berufs-
feld an.

Die Vergangenheit hat gezeigt, dass auch die Sorge vor Bestrafung oder
Tadel das Begehen von Fehlern keineswegs minimieren mussen. Dies trifft
im Besonderen die heutige Generation der Arbeitnehmer. Sie sind sich ihrer
Rechte vollumfanglich bewusst und kénnen sich aufgrund des Fachkrafte-
mangels ihren Arbeitsplatz aussuchen. Aus diesem Grund muissen auch in
unserem Berufsfeld die Kommunikationsstruktur sowie das Beziehungs-
geflige aktualisiert werden.

1. Das Vorleben

Der offene und kritische Umgang mit eigenen Fehlern spielt eine
zentrale Rolle. Eine vermeintliche ,Unfehlbarkeit” des Chefs kénnte
nicht nur einschiichtern, sondern auch zu einer gewissen Verun-
sicherung des Teams fuihren. Diese Verunsicherung wiederum fihrt
zu vermehrtem Fehlverhalten. Gehen Sie daher offen mit den eige-
nen Fehlern um und kommunizieren Sie lhre eigene Strategie im
Umgang mit dem Fehlverhalten. Dies baut nicht nur einschran-
kende Hierarchien ab, sondern férdert in erster Linie eine gewisse
Bewunderung lhrer menschlichen GréBe - da jeder weil3, wie
schwer es féllt, zu den eigenen Fehlern zu stehen.

2. Die Konsequenzen

Die Konsequenzen eines Fehlverhaltens sollten nicht in Form von
Rigen oder erhobenem Zeigefinger mittels verbaler Drohgebéarden
erfolgen.

Die L6sung im Umgang mit Fehlern liegt neben der Erstellung von
klugen Organisationsstrukturen wie eindeutig definierten Zustan-
digkeitsbereichen, Listen und Standardvorgehensweisen (SOPs -
Standard Operating Procedures) in der Gestaltung der Arbeits-
umgebung:

O Erzeugung des Gefiihls von Sicherheit
Wenn |hre Mitarbeiter sich sicher fiihlen, haben sie freie ge-
dankliche Kapazitdaten, um sich voll auf Ihre Aufgaben zu kon-
zentrieren.

O Erfolg nur als Team

Als Teamleader gehort es zu |hren Aufgaben, Thren Angestell-
ten vermitteln zu kénnen, dass jeder noch so trivial erschei-
nende Arbeitsbereich zum Fortbestand des Praxiserfolges
beitragt. Hierzu stehen lhnen nicht nur kommunikative Skills
zur Verfligung, sondern auch besondere Vergitungsmaoglich-
keiten. Es gehtim Wesentlichen um die Teilhabe der Mitarbei-
tenden am Erfolg der gesamten Praxis.

Spuren alle Beteiligten die eigene Mitverantwortlichkeit am Funk-
tionieren des Systems, wird sich die Fehlerquote automatisch ver-
ringern.
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@ sofortige Belastung durch

selbstschneidendes
Kompressionsgewinde

@ minimalinvasives Vorgehen bei
transgingivaler Implantation

@ kein Microspalt dank Einteiligkeit

@ preiswert durch iiberschaubares
Instrumentarium

Das KSI-Implantologen Team
freut sich auf Ihre Anfrage!

K.S.l. Bauer-Schraube GmbH
Eleonorenring 14 - D-61231 Bad Nauheim

Tel.06032/31912 - Fax 06032 /4507
E-Mail: info@ksi-bauer-schraube.de
www.ksi-bauer-schraube.de
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VERBAND DER ZAHNARZTINNEN E.V.

Ein Beitrag von Marlene Hartinger

[ FRAUEN IN DER ZAHNMEDIZIN ]

Dr. Susanne Fath leitet gemeinsam mit
Alexandra Habbel den Dentista-Stammtisch in
Berlin. Zuvor war sie langjahrige Prasidentin
des Verbandes. Warum Sie sich anfanglich

fur Dentista entschieden hat und sich weiter
formgebend einbringt, verrat die Berliner

© Dr. Susanne Fath

Zahnarztin im Q&A.

Frau Dr. Fath, welche Themen bestimmen lhren
kollegialen Austausch im Berliner Netzwerk?

Wir pflegen einen regelmaBigen Austausch in einem
eherkleinen, aber sehr stabilen Kolleginnenkreis. Einige
der Kolleginnen sind in den Berliner Standesvertre-
tungen aktiv, sodass wir auch recht viel Giber standes-
politische Themen sprechen. Es kommen immer wieder
junge Kolleginnen dazu, die erst kirzlich Mitglied bei
Dentista geworden sind und einmal ,hineinschnup-
pern” wollen. Dann wird sich Uber die Arbeitsumfelder
in den Praxen ausgetauscht, Gber Spezialisierungen
oder Uber das Thema Neuniederlassung. Bei all dem
kommen auch private Themen wie die Vereinbarung
des Jobs mit Partner und Familie oder attraktive Frei-
zeitangebote immer wieder zur Sprache.
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3 DentistaeV.
Infos zum Verband
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Sie waren lange Zeit Dentista-Prdsidentin, was waren

Ihre Highlights in der bisherigen Verbandsarbeit und welche
Hiirden mussten Sie nehmen? Was halten Sie von der
Neuausrichtung des Verbandes in den letzten Jahren?

Ich habe mich sehr frith der ,Dentista-ldee” einiger diesbezlg-
licher Pionierinnen, vor allem aus Berlin, angeschlossen. Denn
mir fiel ein Widerspruch auf: Obwohl der Anteil der Frauen am
zahnarztlichen Berufsstand kontinuierlich im Steigen begriffen
war (und ist), waren in den Gremien der zahnarztlichen Stan-
desvertretung fast nur mannliche Kollegen vertreten. Mir war
klar, dass sich die Rahmenbedingungen fir die Berufsausbil-
dung fur Frauen, die ja oft auch Mdtter sind, an vielen Stellen
verandern mussten. Das aber, und noch vieles andere, sind
Fragestellungen und Gestaltungsaufgaben, die von Mannern
nattrlicherweise nicht oder einfach anders gesehen werden.
Und auBerdem war und bin ich der Meinung, dass auch Frauen
als Freiberuflerinnen die standespolitische Verantwortung fur
ihren Berufsstand starker - bzw. entsprechend ihres zahlen-
maBigen Anteils daran - Gbernehmen missen. Die ersten Jahre
waren Uberwiegend dem Aufbau der Mitgliedschaften und der
Vernetzung untereinander sowie mit unseren industriellen
,Paten” und den Standesorganen, vor allem der BZAK, gewid-
met. Dann wurde die Forderung nach mehr standespolitischem
Engagement aus der Mitgliedschaft immer deutlicher. Dieses
Ziel ist inzwischen erreicht worden, in mehreren Kammern auf



Landesebene existieren jetzt von Dentista Wahl-
listen fur die Delegiertenversammlungen, teilweise
sitzen unsere Vertreterinnen mittlerweile auch in
den Kammervorstdanden. In Berlin stellen wir sogar
die Vizeprasidentin! Die Neuausrichtung des Ver-
bandes begriBe ich sehr - die im Grunde aber gar
nicht so neu ist, sie hat sich weiterentwickelt und
den Bedurfnissen und Wiinschen unserer Mitglie-
der angepasst. Und ich zolle meinen Kolleginnen
im aktuellen Dentista-Vorstand und der Leiterin der
Geschéftsstelle groBen Respekt und auch Bewun-
derung, mit welchem Engagement und auch mit
wie vielen innovativen Ideen sie das Programm
weiterentwickeln und nach auBen und in die Kol-
leginnenschaft hinein darstellen. Das ist wirklich
sehr bemerkenswert! Ich bin stolz darauf, ein Teil
dieser Gemeinschaft zu sein!

Weitere Infos zu den Stammtischtreffen
aller Regionalgruppen: info@dentista.de

SureSmile™ Simulator

Teilen Sie das neue Lacheln
., Mit lhren Patienten

'

WIRTSCHAFT

Sie flihren zusammen mit zwei weiteren Zahndrztinnen

die Berliner Praxisgemeinschaft ZAHNTEAM38 und versorgen
Patienten mit Schwerpunkt auf Paro und Prévention - wie sehen
Sie aktuell die Machbarkeiten einer nachhaltigen Prdvention

und Parodontitisbehandlung?

Eine nachhaltige Pravention praktizieren wir fir unsere Patienten in
unserem separaten Prophylaxezentrum schon seit Uber 20 Jahren.
Wir beschéftigen dort ausschlieBlich umfassend in Aufstiegsfort-
bildung qualifizierte ZMPs und liquidieren auf GOZ-Basis. Das wird
von den Patienten sehr gut angenommen und wir haben inzwischen
ein groBes Patientengut, die regelmaBig die PZR wahrnehmen und
kaum noch andere Versorgungen benétigen. Dariiber hinaus kénnen
wir so auch UPT-Leistungen sehr gut sicherstellen. hre Einfihrung
in die neue PAR-Behandlungsstrecke im BEMA stellt naturlich far
viele Patienten eine finanzielle Entlastung dar. Die Herausforderung
besteht darin, diese Betreuungssysteme konsequent durchzuor-
ganisieren und die Mitarbeiterinnen darin zu schulen. Und selbst-
verstandlich missen alle Leistungen vollstandig und sorgfiltig er-
bracht werden, um auch eine nachhaltige Wirkung zu erzielen. Denn
diese Wirkung ist dann die beste Motivation fir die Patienten, zum
Beispiel auch nach Ablauf der zweijdhrigen BEMA-UPT-Phase weiter
im Programm zu verbleiben. B

ANZEIGE

Weitere Informationen unter:

dentsplysirona.com
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Die angezeigten Ergebnisse sind eine Simulation einer moglichen Aligner-
Behandlung und nicht ein vorgeschriebener Behandlungsplan, der vom
Zahnarzt angeordnet und vom Patienten eingehalten werden muss.
Tatsachliche Behandlungsergebnisse kénnen erheblich abweichen.

Dentsply

Sirona




Gold kann mehr als Fullungen
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Gold bt seit Jahrtausenden eine besondere Fas-
zination auf Menschen aus und gilt als Symbol fir
Reichtum und Stabilitat. Die Faszination wird wei-
ter beflligelt, wenn, wie in den letzten Monaten,
der Goldpreis steigt. Das war nichtimmer so: Nach
einem Rekordhoch in 1980 mit ca. 600 EUR, mehr
als halbierte sich der Goldpreis bis 2000. Seitdem
kennt er, ein paar langjdhrigere Dips eingeschlos-
sen, nur eine Richtung: nach oben. Im Jahr 2000
lag der Goldpreis bei rund 270 EUR, im Juni 2024
bei Uber 2.100 EUR je Feinunze. Dieser Trend ver-
deutlicht, dass man fir eine Investition in Gold
Sitzfleisch mitbringen muss und es als Beigabe
zum Anlageportfolio dienen sollte.

Um zu verstehen, was den Wert von Gold aus-
macht, hilft ein Blick auf die weltweite geférderte
Menge. An Silber wurden bisher rund 1,7 Millio-
nen Tonnen gefordert. Gold liegt dazu im Ver-
gleich bei einer geschdtzten weltweiten Gesamt-
menge von gut 200.000 Tonnen. Wiirde man von
dem globalen Edelmetall einen Wiirfel erstellen,
hatte er eine Kantenldnge von ca. 22 Metern und
wirde damit noch locker unter den Eiffelturm
passen. Diese Menge ist also sehr begrenzt, und
das macht das seltene Metall zu einer attraktiven
Anlage.

Was beeinflusst den Goldpreis?
Der Goldpreis ist in den letzten Monaten aus mehreren Griinden ge-
stiegen. Hier sind einige der Hauptfaktoren:

Inflation: Die steigende Inflation in vielen Landern hat dazu gefiihrt,
dass Investoren nach Méglichkeiten suchen, ihr Vermdgen gegen den
Wertverlust von Papierwahrungen zu schitzen. Gold hat historisch
gesehen immer einen Wert gehabt und dient als Absicherung gegen
Inflation.

Geldpolitik der Zentralbanken: Die expansive Geldpolitik vieler Zen-
tralbanken, einschlieBlich niedriger Zinssatze und quantitativer Locke-
rung, hat die Attraktivitat von Gold erhéht. Niedrige Zinsen verringern
die Opportunitatskosten des Haltens von Gold, das keine laufenden
Ertrdge abwirft.

Schwache des US-Dollars: Gold wird in US-Dollar gehandelt, daher
beeinflusst die Starke des Dollars den Goldpreis. Ein schwacherer US-
Dollar macht Gold fir Investoren auBerhalb der USA billiger und erhoht
potenziell die Nachfrage.

Geopolitische Spannungen: Politische Unsicherheiten und geopoli-
tische Spannungen, wie Konflikte oder Handelsstreitigkeiten, fihren oft
zu einem Anstieg des Goldpreises. Investoren suchen in solchen Zeiten
nach stabilen Anlagen, um ihr Portfolio zu schitzen.

Nachfrage aus Schwellenlandern: Die Nachfrage nach Gold aus Schwel-
lenlandern wie Indien und China spielt eine grof3e Rolle. In diesen Lan-
dern wird Gold kulturell als wertvoll angesehen und in groBen Mengen
zu Schmuck oder als Anlage gekauft.

Marktstimmung und Spekulation: Die Marktstimmung und spekula-
tive Investitionen kénnen ebenfalls den Goldpreis beeinflussen. Wenn
viele Investoren aufgrund von Unsicherheiten oder positiven Progno-
sen auf steigende Goldpreise setzen, kann dies den Preis weiter nach
oben treiben.
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Sabine Nemec,
Dipl.-Wirtsch.-Ing.
sn@snhc.de - www.snhc.de
www.finsista.de « Instagram:
@sabine.nemec
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Viele unternehmerische Zahnarzte Giberlegen,
wie sie ihre Praxis in eine Holding-Struktur ein-
gliedern kénnen, und stoBen dabei immer
wieder an berufsrechtliche Grenzen. Gleich-
zeitig besteht der Wunsch nach finanzieller
Sicherheit - gerade in Krisenzeiten mit unge-
wisser Zukunft. Die Errichtung einer Familien-
stiftung kann dabei ein Weg sein, das Vermo-
gen der Familie zu schitzen.

Familienstiftung -

was ist das iiberhaupt?

Der Bundesfinanzhof (BFH) definiert wie folgt:
Eine Familienstiftung liegt vor, wenn es der
Familie nach der Satzung erméglicht wird, das
Stiftungsvermaogen, soweit es einer Nutzung
zu privaten Zwecken zuganglich ist, zu nutzen
und die Stiftungsertrage an sich zu ziehen.
Mit anderen Worten: Die Familie soll also von
der Stiftung finanziell profitieren.

Steuerliche Vorteile

Wenn eine Kapitalgesellschaft (z.B. GmbH)
Ausschuttungen an eine Familienstiftung aus-
gibt, werden diese nur mit 0,75 % versteuert.
Voraussetzung ist, dass diese mit 10 % oder
mehr beteiligt ist.

Darlber hinaus werden Gewinne aus Aktien-
handel ebenfalls nur mit 0,75 % besteuert. Im
Vergleich: Die Ubliche Abgeltungssteuer be-
tragt - je nach Bundesland und Kirchensteuer -
zwischen 26,375 und 27,995 %. Alle anderen
Kapitaleinkiinfte, wie Zinsen o. A., werden mit
15,825 % besteuert.

Christian Erbacher, LL.M.

gy
Rechtsanwalt und Fachanwalt fir Medizinrecht E E

Lyck+Patzold. healthcare.recht
www.medizinanwaelte.de
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Steuern sparen in der
Familienstiftung?

@Julian Hachgesang - unsplash.com

Achtung: Erbersatzsteuer
Zu beachten ist die Erbersatzsteuer: Alle 30 Jahre féllt automatisch Erb-
schaftssteuer an, weil der Gesetzgeber alle 30 Jahre einen Erbfall fingiert.

Keine Wegzugbesteuerung
Die Wegzugbesteuerung nach § 6 AStG kann vermieden werden, wenn
Anteile an einer GmbH an eine Stiftung Ubertragen werden.

Fazit

Dieser Tipp soll lediglich einen ersten Uberblick Gber das Thema Stiftung
geben. Gerade im Praxisalltag gehen komplexe Beratungsthemen oft unter
und werden aus Zeitgriinden verschoben. Hier sollte - zum Wohl der Fa-
milie - priorisiert werden.

Lyck+Patzold.
healthcare.recht

Infos
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ABRECHNUNG

ANBIETERINFORMATION*

»1m BEMA steht das nicht drin!“

»Im BEMA steht doch nicht, dass ich diese Leistung nicht abrech-
nen darf” - so wurde mir erstaunt bei der Beratung zu einer an-
stehenden Wirtschaftlichkeitspriifung entgegnet. Nun schitzt
Unwissenheit nicht vor Honorarklirzung, wie der nachstehende
Auszug aus dem Einladungsschreiben vermuten |&sst:

JZur Prifung (Prifungszeitraum der Quartale 1V/2022 und 1/2023)
sind mitzubringen:

alle Karteikarten

alle zu den genannten Patientinnen und Patienten gehérenden
Réntgenaufnahmen einschlieBlich der zur R6ntgenleistung
dokumentierte Befunde

alle Befundungen wie z. B. 01 Status, 04 Status etc.

ggf. erstellte Arztbriefe oder sonstige Befundunterlagen

Zur Vorbereitung auf das Priifungsgespréch geben wir lhnen bekannt,
dass insbesondere folgende Positionen mit lhnen besprochen werden
sollen:

- 8/Vipr

Wir weisen darauf hin, dass der so dargestellte Inhalt des Gespréchs
die Auffélligkeiten nach dem jetzigen Verfahrensstand darstellt und
daher nicht abschlieBend und nicht verbindlich ist. Aus dem Gesprdch
kénnen sich ggf. weitere Fragen zur Abrechnung ergeben. Eine Be-
schrdnkung auf die genannten Positionen oder Fdlle besteht daher
nicht. Bitte denken Sie daran, dass in der Karteikartendokumentation
neben den abgerechneten Leistungen, die der Priifungsstelle bereits
vorliegen, die von lhnen erhobenen Befunde, die im Einzelfall durch-
gefiihrten MaBnahmen und die sonstigen Besonderheiten des Be-
handlungsfalls, die die Notwendigkeit und ZweckmdBigkeit der Er-

bringung der Leistungen begrtinden, enthalten sein missen.”

Die mir vorgelegte Behandlungsdokumentation in den 40 angeforder-
ten Karteikarten war an vielen Stellen nicht plausibel, da haufig nicht
klar dargelegt wurde, warum Leistungen der Kasse berechnet werden.
Im Rahmen dieses Artikels beschranke ich mich auf die Sensibilitats-
prifung, die Anlass fir das Prifbegehren war.

So waren in einem Patientenfall bei der eingehenden Untersuchung
einige Zdhne als kariés dokumentiert worden (Befund ,c" an 16, 26,
46). Diese Zahne wurden auf Vitalitat geprift, und in der 01-Sitzung
wurde die erste Fillung am Zahn 16 gelegt. Eine weitere Fillung er-
folgte drei Wochen spater, und die Vitalitat des Zahns 26 wurde er-
neut geprift und abgerechnet. Auch in anderen Behandlungsféllen
wurde dhnlich vorgegangen.

Die Sensibilitatsprifung als diagnostische MaBnahme sollte nur einmal
bereits im Rahmen der 01-Untersuchung vorgenommen werden. Eine

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2024
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mehrfache Wiederholung ohne stichhaltige Be-
grindung fiihrt regelméBig zu Problemen bei einer
Wirtschaftlichkeitspriifung. So ist bei der Erhebung
des 01-Befunds bereits erkennbar, ob ein Zahn
Uberkront werden muss. Eine weitere Sensibili-
tatspriifung vor der definitiven Uberkronung kann
nur dann wirtschaftlich und notwendig sein - wie
das Sozialgericht Hannover in einem Urteil vom
22.5.1985 feststellte -, wenn als Begriindung do-
kumentiert wird, dass die initiale Sensibilitatspru-
fung keine Prognose erlaubte, dass der geprifte
Zahn bis zur Uberkronung vital bleibt. Auch nach
pulpaerhaltenden MaBnahmen sind laut Kons-
Richtlinie zusatzliche Sensibilitatsprifungen ge-
fordert, denn die Nr. 8 der Richtlinie lautet:

+In der konservierenden Behandlung hat die
Erhaltung der vitalen Pulpa Vorrang. Bei Erhal-
tung der Zdhne durch Methoden der Pulpa-
Uberkappung und Wurzelkanalbehandlung soll
in angemessenen Zeitabstdnden eine klinische
und ggf. eine Sensibilitdtsprifung bzw. rént-
genologische Kontrolle des Heilerfolges durch-

gefihrt werden.”

In diesen Fallen sollte man in der Dokumentation
,Sens. gem. Rili" auffihren, wobei als angemes-
sener Zeitabstand etwa ein halbes Jahr anzusetzen
ist. Ausnahmefélle sind Befundveranderungen,
forcierte Fremdeinwirkung auf den Zahn oder dia-
gnostische MaBnahmen vor Endodontie/PAR-
Behandlung, vor Uberkronung. Solche Ausnahme-
falle waren aber in den mir vorliegenden Kartei-
unterlagen nirgends dokumentiert. In meinen
Online-Seminaren gehe ich ausfihrlich auf solche
Themen ein - weitere Informationen finden Sie
unter: www.synadoc.ch

Synadoc AG

Gabi Schéfer

Tel.: +41 61 5080314
kontakt@synadoc.ch
www.synadoc.de

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.



Bisher profitieren nur ca.10 % der Kinder
von elmex® gelée’ - Sie konnen das dndern
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gelée EMEF

1,25 % Dentalgel gelee
Dectaflur, Olaflur, 1,25 % Dentalgel

Natriumfluorid Dectaflur, Olaflur,

— ﬁa Natriumfluorid

Lur Kariesprophylae,
Remineralisation der Initialkaries
und Behandlung
ilberempfindlicher Zahnhilse

1x WOCHENTLICH

Tur prophylare

Remineralisation der Initialkaries
und Behandlung ZurAnwendung bei Ewachsener
iberempfindlicher Zahnhalse undKindem ab dem vollendeten

6. ebensjahr,  Dentalgel 25
Zur Anwendung bEiEmﬁn:hsr:m’:rJ y LR

und Kindem ab dem vollendeten’
6. Lebensjahr

1x WOCHENTLICH

Bei Ausstellung einer
Verschreibung bis zum
18. Lebensjahr zu 100 %
erstattungsfahig*

CP GABA FORTBILDUNGSPLATTFORM
p Kostenlos i
p CME Zertifiziert

p Live & On-demand

p Interaktiv

Jetzt anmeldenm

https://learn.cpgabaprofessional.de/de

elmex” gelée 1,25 % Dentalgel. Zusammensetzung: 100 g elmex” gelée enthalten: Aminfluoride Dectaflur 0,287 g, Olaflur 3,032 g, Natriumfluorid 2,210 g (Fluoridgehalt 1,25 %), gereinigtes
Wasser, Propylenglycol, Hyetellose, Saccharin, Apfel-Aroma, Pfefferminz-Aroma, Krauseminzél, Menthon-Aroma. Anwendungsgebiete: Zur Kariesprophylaxe; therapeutische Anwendung zur
Unterstitzung der Behandlung der Initialkaries und zur Behandlung tiberempfindlicher Zahnhélse. Gegenanzeigen: Nicht anwenden bei Uberempfindlichkeit gegen einen der Inhaltsstoffe, Ab-
schilferungen der Mundschleimhaut, fehlender Kontrolle tiber den Schluckreflex, bei Kindern unter 3 Jahren und bei Knochen- und/oder Zahnfluorose. Nebenwirkungen: sehr selten: Exfoliation
der Mundschleimhaut, Gingivitis, Stomatitis, Rtung, Brennen oder Pruritus im Mund, Gefiihllosigkeit, Geschmacksstérungen, Mundtrockenheit, Schwellung, Odem, oberflachliche Erosion an
der Mundschleimhaut (Ulkus, Blasen), Ubelkeit oder Erbrechen, Uberempfindlichkeitsreaktionen. Dieses Arzneimittel enthalt Aromen mit Allergenen. Bei entsprechend sensibilisierten Patien-
ten kénnen durch Pfefferminzaroma und Krauseminzél Uberempfindlichkeitsreaktionen (einschlieBlich Atemnot) ausgelést werden. Nicht Giber 25 °C lagern. PackungsgréBen: 25 g Dentalgel
(apothekenpflichtig); 38 g Dentalgel (verschreibungspflichtig); 215 g Klinikpackung (verschreibungspflichtig). CP GABA GmbH, 20097 Hamburg. Stand: April 2023.

1 Durchschnittlicher jahrlicher Abverkauf in Packungen von elmex® gelée 38g in deutschen
Apotheken (IQVIA Eigenanalyse, Juli 2018 bis Aug 2021) vs. Anzahl der in Deutschland
lebenden Kinder und Jugendlichen im Alter zwischen 6 und 17 Jahren (Statista 2020).

* Bitte , Individualprophylaxe nach § 22 SGB V" auf Kassenrezept notieren.
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Jahrbuch Endodontie
2024: Alles, was man
wissen kann/sollte/muss

Mit der bereits 11. und zugleich letzten Auflage des ,klas-
sischen” Jahrbuch Endodontie legt die OEMUS MEDIA AG ein
umfassend aktualisiertes Kompendium zum Thema Endodon-

. . tie vor. Renommierte Autoren aus Wissenschaft, Praxis und
Neuer Leitfaden zu KomPOSIt Industrie widmen sich den Grundlagen sowie weiterfihren-

als Restaurationsmaterial den Aspekten der Zahnerhaltung und geben Tipps fiir den Pra-
xisalltag. AuBerdem stellen relevante Anbieter ihre Produkte

und Servicekonzepte vor. Thematische Marktlbersichten er-
maglichen einen schnellen und aktuellen Uberblick (iber Ge-
rate, Materialien, Instrumente und Technologien. Prasentiert
werden in diesem Zusammenhang bereits eingefihrte Pro-
dukte sowie Neuentwicklungen. Zusatzlich vermittelt das
Jahrbuch Endodontie Aktuelles und Wissenswertes zu Ab-
rechnungs- und Rechtsfragen sowie zu Fortbildungsangebo-
ten, Fachgesellschaften und Berufspolitik.

W,

JAHRBUCH

ENDODO

© Dr. Laurens Intert

Fallbeispiel fur die orthograde,
. . . .. Hier geht’s
nichtchirurgische Revision —um E-Paper.

Hier geht's
zur aktuellen

EJ-Ausgabe.

Aktuelles Endodontie
Journal jetzt lesen!

Das viermal im Jahr erscheinende Endodontie Journal richtet
sich an alle auf die Endodontie spezialisierten Zahnarzte im

© COLTENE

deutschsprachigen Raum. Fachleser erhalten quartalsweise
durch anwenderorientierte Fallberichte, Studien, Marktiber-

Highlights ZAHNERHALTUNG | ENDODONTIE

© Dr. Friederike Listander

sichten und komprimierte Produktinformationen ein regelma-
i Riges medizinisches Update aus der Welt der Endodontie.
seite 54K Gleichzeitig geben aktuelle Berichte tiber das Veranstaltungs-
- und Fortbildungsgeschehen Einblicke in die neuesten Aktivi-

taten der am Endodontiemarkt beteiligten Zahnarzte, Fach-

Praktische Tipps fur

gesellschaften und Institutionen.

eine souverane Endo
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Persistierende Schmerzen —
das Schreckgespenst in der
taglichen Praxis

Prof. Dr. Edgar Schéfer

Prasident der Deutschen
Gesellschaft fir Endodon-
tologie und zahnarztliche
Traumatologie e.V. (DGET)

Universitatsklinikum Miinster

Leiter Zentrale Inter-
disziplindre Ambulanz

a
Infos zur Person E ] .

Eine Metaanalyse belegt, dass 50 Prozent aller Erwachsenen weltweit mindes-
tens einen Zahn mit einer apikalen Parodontitis haben. Mit bewahrten endodon-
tischen Therapiekonzepten kdnnen wir diese Zdhne mit sehr hoher Wahrschein-
lichkeit erfolgreich behandeln, die Patienten von ihren Beschwerden befreien
und den Zahn langfristig erhalten. Wie singt Adel Tawil ,So soll es sein, so kann
es bleiben” - wirklich? Haben wir bislang alle klinischen Szenarien hinreichend
adressiert? Ehrlich gesagt, (noch) nicht.

Unglicklicherweise, obwohl nach klinischen und réntgenologischen Kriterien
die endodontische Therapie als erfolgreich zu bewerten ist, leiden einige Pa-
tienten weiterhin unter Schmerzen. Eine weitere Metaanalyse gibt die Prava-
lenz von persistierenden Schmerzen nach erfolgreicher Wurzelkanalbehandlung
mit 5,3 Prozent an, wobei dieser Wert als untere Grenze anzusehen ist, da die
Mehrzahl der Studien die Pravalenz mit Uber 7 Prozent beziffert. Einer groben
Hochrechnung anhand der Daten aus dem KZBV-Jahrbuch 2023 zufolge,
entwickeln somit in Deutschland knapp 170.000 Patienten pro Jahr persistie-
rende Schmerzen. Eine erschreckende Anzahl, und die betroffenen Patienten
haben zumeist einen starken Leidensdruck. Diese Patienten missen ernst ge-
nommen und ihnen muss geholfen werden.

Die DGET hat sich daher dieser Problematik angenommen und in interdiszi-
plinarer Kooperation mit der Deutschen Migréane- und Kopfschmerzgesell-
schaft eV. (DMKG) und der Deutschen Schmerzgesellschaft e.V. mit ihrem
Arbeitskreis Mund- und Gesichtsschmerzen eine Arbeitsgruppe unter Feder-
fihrung von Herrn Dr. Dr. Sanner gebildet. Ziel ist es, den Kollegen fundierte In-
formationen zum Erkennen, zur Diagnostik und zu moglichen Behandlungsstra-
tegien dieser persistierenden Schmerzen an die Hand zu geben. Das Schreck-
gespenst soll zukiinftig seinen Furcht einfloBenden Effekt verlieren - wir Zahnarzte
missen und kénnen den betroffenen Patienten kompetent helfen. Die DGET
mochte Sie dabei unterstiitzen. Wir werden Sie auf dem Laufenden halten.

ANZEIGE

FilaPrintM

Die Revolution unter
den 3D-Druckern!

JETZT!
Eldy Plus®

auch zum
Drucken!
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- Dual-Druckkopf fiir die Verwendung
von unterschiedlichen Materialien

Heimerle + Meule

Heimerle + Meule Group

Vereinbaren Sie einen
personlichen Beratungstermin
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Prof. Dr. Sebastian Paris,

neuer Prasident der DGZ.

Nachste Termine

in der DGZ-Verbund-

Vortragsreihe

Hydraulische Kalzium-
silikatzemente in der
Zahnheilkunde

(Prof. Dr. Till Dammaschke)

Mittwoch
18. September 2024
20 Uhr

Registrierungslink
iber www.dgz-online.de
anfordern

Kariesbehandlung:
Von noninvasiv bis
mikroinvasiv

(Prof. Dr. Hendrik Meyer-Liickel)

Mittwoch
23. Oktober 2024
20 Uhr

Registrierungslink
Uber www.dgz-online.de
anfordern

s,Zahnerhaltung
ist Teamarbeit”

[ INTERVIEW] Mit den Vorstandswahlen auf

der Mitgliederversammlung der Deutschen Gesell-
schaft fiir Zahnerhaltung e.V. im Juni 2024 in
Leipzig ist Prof. Dr. Sebastian Paris turnusgemaf an
die Spitze des Vorstandes der Gesellschaft geriickt.
Welche Ziele in neuer Funktion der langjahrige
Leiter der Abteilung fir Zahnerhaltungskunde

und Praventivzahnmedizin der Charité Berlin

im Auge hat, verrdt das kurze Interview.

Prof. Paris, herzlichen Gliickwunsch zu Ihrer Wahl zum neuen Présidenten der DGZ!
Welche konkreten Projekte, die von lhren Vorgdngern begonnen wurden, méchten

Sie in Ihrer neuen Rolle fortsetzen bzw. vertiefen und weiterentwickeln?

Meine Vorganger im Amt haben in den letzten Jahren einige wichtige Weichen gestellt, um
die DGZ noch attraktiver fur ihre Mitglieder zu machen. Hierzu zéhlt unsere Online-DGZ-
Verbund-Vortragsreihe, bei der namhafte Referenten mittwochabends aktuelle Themen aus
der Zahnerhaltung beleuchten. Mit der Juniorspezialisierung und dem Habilitandenforum
haben wir zwei Formate etabliert, die sich speziell an Mitarbeiter an den Hochschulen richten.
Im DGZ-Perspektivforum kénnen sich junge Mitglieder in die DGZ einbringen und die Fach-
gesellschaft aktiv mitgestalten. Diese Angebote werden wir sicher weiterentwickeln.

Welches zentrale Vorhaben haben Sie sich fiir lire Amtszeit als DGZ-Prdsident gesetzt?
Ich habe mir zum Ziel gesetzt, die DGZ noch relevanter fir Kolleginnen und Kollegen in der
Praxis zu machen. Zahnerhaltung mit all ihren Facetten macht heute einen GroBteil des Be-
handlungsalltags in den meisten Praxen aus. Fur all die dabei anfallenden fachlichen Frage-
stellungen wollen wir als DGZ wissenschaftlich fundiert und praxisbezogen Lésungen an-
bieten - auf Kongressen, Fortbildungen und als Forum zum kollegialen Austausch.

Wie méchten Sie im Sinne der Mitglieder die Zusammenarbeit mit

Partnergesellschaften wie der DGPZM, DGR?*Z und DGET intensivieren?

Wir arbeiten bereits heute sehr intensiv zusammen, gestalten gemeinsame Kongresse und
Fortbildungen und treffen uns im Vorstand mindestens einmal monatlich. Uber unsere Home-
page DGZ-online haben wir einen gemeinsamen Web-Auftritt und auch die Online-Vortrags-
reihe wird von den Verbundgesellschaften gemeinsam organisiert. Denn fest steht: Zahn-
erhaltung ist eben Teamarbeit und braucht einen lebendigen Diskurs und konstruktive
Schnittstellen. H

Weitere Infos auf: www.dgz-online.de

Das Interview hat Marlene Hartinger geftihrt.
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Neuer Leitfaden zu Komposit
als Restaurationsmaterial

Ein Beitrag von Dr. Esra Kosan

Db 0
[QUALITATSSICHERUNG ] Das lang ersehnte Update der
Lierarer B S1-Handlungsempfehlungen 083-028 ,Komposit im Seitenzahnbereich®
aus dem Jahr 2016 wurde in diesem Mai durch die AWMEF (Arbeitsgemein-
= schaft der Wissenschaftlichen Medizinischen Fachgesellschaften eV.)
: veroffentlicht. Die Berliner Zahndrztin Dr. Esra Kosan von der Charité
T ] hat an der neuen Leitlinie mitgewirkt und gibt im Folgenden

einen Uberblick iber die Neuerungen.

ie neue S3-Leitlinie 083-028 Direkte Kompositrestaurationen an bleibenden Zéhnen im Front- und Seiten-
Dzahnbereich bietet einen wissenschaftlich fundierten und durch Experten ausgearbeiteten Leitfaden fir

die Anwendung von Komposit als Restaurationsmaterial. Federfiihrende Gesellschaften waren die DGZ
(Deutsche Gesellschaft fir Zahnerhaltung e.V.) und die DGZMK (Deutsche Gesellschaft fir Zahn-, Mund- und
Kieferheilkunde e.V.). Die Leitlinie wurde unter der Leitung von Prof. Dr. Diana Wolff (UKHD, Direktorin der Poli-
klinik fir Zahnerhaltungskunde) als Vertreterin der DGZ und Priv.-Doz. Dr. Dietmar Weng als Vertreter der Arbeits-
gemeinschaft fir Oral- und Kieferchirurgie der DGZMK (AGOKi) koordiniert und durch insgesamt 27 mandatierte

Experten konsertiert.

Reprasentatives Gremium, systematische
Recherche, Auswahl, Bewertung der
Literatur, strukturierte Konsensfindung

Evidenz- und Konsensus-
basierte Leitlinie

Evidenzbasierte Systematische Recherche,
Leitlinie Auswahl, Bewertung der Literatur
Konsensusbasierte Reprasentatives Gremium,
Leitlinie strukturierte Konsensfindung
Handlungsempfehlungen Konsensfindung in einem

von Expertengruppen informellen Verfahren

Tab. 1: Leitlinien-Stufenklassifikation nach Systematik.

(Quelle: https://www.awmf.org/regelwerk/stufenklassifikation-nach-systematik)
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Was ist neu?
Zunachst handelt es sich bei der neuen Leitlinienfas-
sung um eine S3-Leitlinie, die im Vergleich zur ersten
Fassung nicht nur eine Handlungsempfehlung von Ex-
perten darstellt.

S3-Leitlinien zeichnen sich durch zwei wichtige Aspekte
aus (Tab. 1). Zum einen muss eine Evidenz vorliegen.
Um dies zu gewahrleisten, erfolgt eine systematische
Literaturrecherche sowie die Auswahl und Bewertung
der Literatur. Letztere dient dazu, die methodische
Qualitat der Evidenz zu beurteilen. Dafiir empfiehlt
die AWMF diverse kalibrierte Instrumente (zum Bei-
spiel Cochrane Risk of Bias Tool, GRADE Methodik).

lage fiir den Konsens. Dieser stellt die zweite Voraussetzung einer
S3-Leitlinie dar. Die strukturierte Konsensfindung erfolgt in Be-
gleitung einer neutralen Moderation. Dabei haben die beteiligten
Fachgesellschaften ein zuvor festgelegtes Stimmrecht. Ziel dieser
Konsensuskonferenz ist, zu jeder formulierten Empfehlung einen
Evidenz- bzw. Empfehlungsgrad festzulegen.

Ausgeweitete Fragestellung auf Frontzdhne

Inhaltlich wurde die Fragestellung der Leitlinie von einer reinen Ver-
sorgung der Seitenzdhne auf die Versorgung von Frontzahnen aus-
geweitet (Black-Klassen [-V). Ziel der neuen Leitlinie war es, das
Uberleben und das qualitative Outcome von direkten Komposit-
restaurationen im Front- und Seitenzahnbereich im Vergleich zu
direkten und indirekten alternativen Versorgungen auf Basis der

AnschlieBend wird die Evidenz in einem tabellarischen derzeit verfligbaren Evidenz zu bewerten. Daraus ergibt sich ein

Bericht zusammengefasst und dient damit als Grund- vollig neues Spektrum fir die Empfehlungen.

Die wichtigsten Neuerungen auf einen Blick:

Konsens Empfehlungsgrad

Empfehlungen

Kompositrestaurationen kénnen fir die direkte Versor-

gung bei Klasse I- und II-Kavitaten verwendet werden. Empfehlung offen

Starker Konsens*

Als Alternative zu Komposit kann in spezifischen
Indikationsbereichen (u.a. kleinere KavitatengroBen,
eingeschrankte Mitarbeit, erhohtes Kariesrisiko) Glasio-
nomerzement fir die direkte Versorgung bei Klasse I- und
IT-Kavitaten an bleibenden Zahnen verwendet werden.

Starker Konsens **

Indirekte Kompositinlays sollten nicht fir KlasseI-
und II-Kavitaten angewendet werden, sofern diese mit
direkten Kompositrestaurationen versorgt werden kénnen.

Starker Konsens Empfehlung

Sofern Klasse I- und II-Kavitaten nicht mit direkten
Kompositrestaurationen zu versorgen sind, kénnen

als Alternative indirekte Keramikrestaurationen oder
Gussmetallrestaurationen angewendet werden.

Starker Konsens Empfehlung offen

Kompositrestaurationen kénnen bei Kavitdten mit

Hockerersatz im Seitenzahnbereich angewendet werden. Empfehlung of fen

Starker Konsens

Indirekte Kompositrestaurationen kénnen bei Kavitaten
mit Hockerersatz im Seitenzahnbereich angewendet
werden, insbesondere bei spezifischen Einflussfaktoren
auf Zahn-, Mund- oder Patientenebene (z.B. eingeschrankte
Compliance, schlechte Zuganglichkeit, komplexe funktio-
nelle Rehabilitation u.a.).

Starker Konsens *x

N

* Zustimmung von >95% der Teilnehmer.

** Hierbei handelt es sich aufgrund der geringen Evidenz um eine rein konsensbasierte Empfehlung.
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Zur Restauration von Defekten der Klassen III und IV
sollen direkte Kompositmaterialien zur Anwendung kommen.

Zur permanenten Restauration von Defekten der
Klassen IIT und IV sollten Glasionomerzemente
nicht zur Anwendung kommen.

Fir Zahnformkorrekturen im Frontzahnbereich sollen
direkte Kompositmaterialien zur Anwendung kommen.

Zur Zahnformkorrektur im Frontzahnbereich sollen wann
immer méglich zahnhartsubstanzschonende direkte Vor-
gehensweisen bevorzugt werden, als Alternative kénnen
indirekte Keramikveneers zur Anwendung kommen.

Fir Restaurationen der Klasse V kénnen bei Gewahr-
leistung adaquater Kontaminationskontrolle und
Adhdsivtechnik direkte Kompositmaterialien zur
Anwendung kommen.

Als Alternative zu Komposit kénnen zur Restauration von
Defekten der Klasse V Glasionomerzemente/modifizierte
Glasionomerzemente zur Anwendung kommen.

Werden direkte Kompositrestaurationen zur Restauration
von Klasse V-Defekten verwendet, sollten 2-Schritt-
Self-Etch-, 3-Schritt-Etch-and-Rinse-Adhasivsysteme
oder Universaladhdsive zur Anwendung kommen.

Starker Konsens

Starker Konsens

Starker Konsens

Starker Konsens

Starker Konsens

Starker Konsens

Starker Konsens

Starker
Empfehlungsgrad

*k

Starker
Empfehlungsgrad

**

Empfehlung offen

Empfehlung offen

Empfehlung

Tab. 2: Tabelle zur Darstellung der neu konsertierten Empfehlungen unter Angabe des Empfehlungsgrades.

* Zustimmung von >95% der Teilnehmer.

** Hierbei handelt es sich aufgrund der geringen Evidenz um eine rein konsensbasierte Empfehlung.

Beriicksichtigung diverser Anwendungsaspekte

Neben der Fragestellung Uber die Versorgungsmaterialien hat sich die Leitliniengruppe auch
mit der Frage beschéftigt, welche Formen der Kariesexkavation, der Trockenlegung, Matrizen-
technik und Adhasivtechnik, Lichtpolymerisation sowie Ausarbeitung und Politur bei direkten
Kompositrestaurationen im Front- und Seitenzahnbereich nach aktuellem wissenschaftlichen
Kenntnisstand Anwendung finden sollen. Dazu wurden auf Grundlage einer systematischen
Literaturempfehlung, jedoch ohne Evidenzbewertung, konsensbasierte Empfehlungen formu-

liert. Ein evidenzbasierter Empfehlungsgrad ist daher auch nicht enthalten.
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Empfehlungen Konsens

Sowohl selektive als auch non-selektive Kariesexkavationsverfahren kénnen

eingesetzt werden. Bei pulpanahen Dentinldsionen sollte eine einzeitige

selektive Kariesentfernung der schrittweisen oder non-selektiven Karies- Starker Konsens*
entfernung vorgezogen werden.

Sowohl eine relative als auch eine absolute Trockenlegung kénnen erfolgreich

zur Kontaminationskontrolle bei direkten Kompositrestaurationen an bleiben-

den Z&hnen eingesetzt werden. Eine Kontaminationskontrolle mit Kofferdam Starker Konsens
(absolute Trockenlegung) konnte sich langfristig positiv auf die Lebensdauer

der Restaurationen auswirken.

Sowohl Metall- als auch Kunststoffmatrizen kénnen zur suffizienten

Starker K
Approximalkontaktgestaltung verwendet werden. arier fonsens

Zur optimalen Kontaktpunktgestaltung und Uberschussvermeidung sollte fiir
Klasse IT-Restaurationen eine anatomisch vorgeformte Teilmatrize in Kombina- Starker Konsens
tion mit einem Keil und Ringsystem bevorzugt werden.

Zur langfristigen Verbesserung der Schmelzrandqualitat und Vermeidung
von Randverfarbungen sollte der Schmelz bei allen direkten Komposit- Starker Konsens
restaurationen mit Phosphorsaure gedtzt werden.

2-Schritt-Self-Etch-, 3-Schritt-Etch-and-Rinse-Adhasivsysteme oder Uni-

. L . : Starker Konsens
versaladhdsive sollten fiir direkte Kompositrestaurationen bevorzugt werden.

Lichtpolymerisation ist ein entscheidender Faktor fir den klinischen

Erfolg von Kompositrestaurationen. Relevant sind hierbei die korrekte

Handhabung (z.B. Polymerisationsrichtung, Abstand, Durchmesser des Licht- Starker Konsens
kegels), die eingebrachte Energie (Leistung x Zeit) und die Opazitat

und Farbe des Komposits.

Bulk-Fill-Komposite kénnen bis zu einer Tiefe von 4mm mit Polymerisations-

. . . . Starker Konsens
geraten entsprechender Leistung sicher auspolymerisiert werden.

Zur Oberflachenvergitung und Reduktion der Plagqueanlagerung sollte eine

. ; : Starker Konsens
Politur der Kompositrestauration erfolgen.

Tab. 3: Tabelle zur Darstellung der neu formulierten Statements bzw. Handlungsempfehlungen.

% Fazit

Die neue S3-Leitlinie hat viele bereits bekannte Ergebnisse klinischer

* Zustimmung von >95%

der Teilnehmer Studien auf den Prifstand gestellt und wichtige Punkte zusammen-
gefasst, die im klinischen Alltag bei der Planung von Kompositrestau-

rationen im Seiten- und Frontzahnbereich unterstitzen sollen.

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2024
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ANBIETERINFORMATION*

Management von

komplexen Wurzel-

kanalanatomien

[ FACHBEITRAG] Zuverlassig auf die Arbeitslange
zu kommen und enge, gekrimmte oder sehr lange
Wurzelkanadle sicher aufbereiten zu kdénnen — das ist
der Wunsch jeden Behandlers und zugleich die
besondere Herausforderung. Der folgende Artikel
soll zeigen, dass mit dem richtigen Feilensystem an
der Hand solche schwierigen Anatomien gut und
einfach handelbar sind.
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Patientenfall Nr. 1

Abb. 1: Zahn 16 mit funf Kanédlen.

Ein Beitrag von Dr. Ana Lechner

as Ziel jeder endodontischen Behand-
Dlung ist es, die Wurzelkanéle optimal
zu reinigen und ihnen die anatomisch
korrekte Form zu geben, bevor die Kandle des-
infiziert werden und zum Schluss eine rand-

stéandige und dichte Wurzelfiillung eingebracht
wird.

Fiir anatomische Abweichungen
gewappnet

Die Reinigung und Ausformung der Wurzel-
kandle stellt den Zahnarzt vor besondere He-
rausforderungen, vor allem dann, wenn die
Anatomie der Wurzelkanale bestimmte Abwei-
chungen von der erwarteten Norm darstellt.
Zu den haufigsten Schwierigkeiten gehéren
kalzifizierte Wurzelkanaleingdnge sowie sehr
enge und stark gekrimmte Wurzelkanéle.
Um diesen anatomischen Schwierigkeiten ge-
recht zu werden, braucht der Behandler ein
zuverlassiges Werkzeug, das heiBt ein Feilen-
system, das aufgrund der Materialbeschaffen-
heit und der Anwenderfreundlichkeit leicht
und sicher zu bedienen ist.

Auf dem Dentalmarkt gibt es aktuell unzéhlige
Feilensysteme, die sich in Bezug auf die Form
der Feilen, ihre Konizitat, Schneidleistung,
Bruchsicherheit und auch die Art der Bewe-
gung voneinander unterscheiden. Fir den Ge-
neralisten ist es sehr schwierig, die Unter-
schiede und Einsatzbereiche der einzelnen
Systeme nachzuvollziehen oder gar selbst
auszuprobieren.

Im Folgenden mdchte ich anhand von Fallbei-
spielen meine Kriterien fur die Wahl der rich-
tigen Feilen darlegen und vor allem bildlich
begriinden.

*Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Griinde fiir Instrumentenbriiche

Eine der hdufigsten Komplikationen bei der Aufbereitung der Wurzelkanale
ist ein Instrumentenbruch. Es gibt drei Hauptgriinde, warum ein Instrument
frakturiert:

1. Der Kanal besitzt eine Krimmung, die wir weder im Rontgenbild
gesehen noch ertastet haben.

2. Der Kanalist zu eng fir die gewahlte Feile.

3. Die Legierung der Feile ist zu starr oder zu wenig elastisch.

Durch eine hier dargestellte standardisierte Vorgehensweise und zuverlas-
sige Abfolge der manuellen und maschinellen Feilen kann der Behandler das
Risiko der Instrumentenfraktur auf ein Minimum senken. Das in den vorge-
stellten Behandlungsfallen benutzte Feilensystem (EdgeTaper Platinum®,
EdgeEndo) erméglicht durch eine fortschrittliche Hightech-Legierung und
kluges Feilendesign eine sehr gute Elastizitdt und reduziert dadurch die
Bruchgefahr deutlich.

Kriimmungsdiagnostik

Um eine komplizierte, dreidimensionale oder eine scharfe Krimmung eines
Wourzelkanals zu erkennen, gibt es verschiedene Moglichkeiten. Die zuver-
ldssigste Methode ist hier nattrlich eine DVT-Aufnahme, die uns den zu
behandelnden Zahn in allen Dimensionen genau darstellt. Liegt ein solcher
Befund vor, kdnnen wir entsprechend der Anatomie ein passendes Feilen-
system auswahlen. Fir den Alltag ist diese Methode nicht praktikabel, da
wir weder standardmaBig bei jeder Wurzelbehandlung ein DVT erstellen
noch unzdhlige Feilensysteme in den Schubladen liegen haben wollen.
Deshalb missen wir uns auf eine andere Art der Krimmungsdiagnostik
verlassen. Das bedeutet, den Kanal vorsichtig manuell mit Handfeilen und
maschinell mit speziellen Gleitpfad-Feilen zu ertasten und zu Beginn der

Behandlung zu erforschen.

Patientenfall Nr. 1 Abb. 2: Zahn 16 — mesiale Kanalanatomie.
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Diesen ersten Schritt bezeichnet man als Gleitpfad-Erstellung. Bevor wir
mit der maschinellen Praparation des Gleitpfads starten, wird jeder Wur-
zelkanal mit einer K-Feile ISO 10 (oder kleiner) oder C-Pilot-Feile vorsichtig
sondiert. Dieser Schritt wird im Wechsel mit Sptlungen mehrmals wieder-
holt, bis wir uns am Apex befinden und die Arbeitslange erreicht haben
(elektrometrische Langenmessung notwendig). Um den Wurzelkanal nicht
zu verlagern und auch keine Stufen zu erzeugen, empfiehlt es sich, nach
diesem ersten manuellen Schritt zu einer maschinellen Aufarbeitung des
Gleitpfads zu wechseln. Notwendig ist ein Gleitpfad-Feilensystem mit be-
sonders hoher Biegsamkeit, damit die Feilen dem Verlauf des Wurzelkanals
optimal folgen. Beim verwendeten Feilensystem betrdgt die GroBe der
Feilenspitze ISO 19 und beginnt bei Taper .02, vergréBert sich dann Gber
16 mm auf Taper.06. Von Vorteil ist ein sehr gutes taktiles Feedback, das
Feilen mit besonders ruhiger Laufart geben. Nach meiner Erfahrung emp-
fiehlt sich fur ein optimales taktiles Geftihl eine Geschwindigkeit von 300
bis 350/min und ein Drehmoment von 2 Ncm.

Nach der réntgenologischen Uberpriifung und Bestimmung der Arbeits-
langen der Wurzelkanile wechselt man auf maschinelle Aufbereitung mit

dem gewahlten Feilensystem.

Patientenfall Nr. 1

Abb. 3: Zahn 16 — mesiale und distale Kanédle.

Patientenfall Nr. 1

Bei diesem Patientenfall handelt es sich um den Zahn 16, der
funf Wurzelkanale aufweist. Mesial findet sich hier eine Konfi-
guration aus drei einzelnen Wurzelkanilen. Diese Anatomie ist
sehr selten und bedeutet, dass jeder einzelne Wurzelkanal sehr
engist. In der Regel weisen die mesialen Kanéle der ersten obe-
ren Molaren auch eine starke Krimmung auf. Bei solch engen
Waurzelkanélen ist es besonders wichtig, zundchst eine sehr »
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» gute Aufbereitung des ersten koronalen

Drittels zu gewahrleisten, damit die Feilen
einen besseren Spielraum im Kanal haben
und durch die Friktion im oberen Kanal-
drittel nicht zu sehr zusatzlich beansprucht
werden. Fur eine solch anspruchsvolle ko-
ronale Aufbereitung eignen sich optimal
Feilen mit hoher Konizitat im oberen Be-
reich der Feile sowie mit einem sehr
biegsamen Feilenkdrper (hier verwendet:
SX-Feile, EdgeTaper Platinum). Die feine
Instrumentenspitze folgt sehr zuverlassig
dem Kanalpfad. Die kurze Form dieses In-
struments verhindert, dass die Feile zu tief
in den Kanal hineingleitet und dadurch zu
viel Dentin im koronalen Drittel abtragt und
ermoglicht zligig die Herstellung eines
sehr guten Zugangs auch zu besonders
engen Wurzelkanadlen, wie in diesem Pa-
tientenfall gezeigt.
Die erste Feile ist im oberen Kanaldrittel
von stark gekrimmten oder sehr langen
und engen Wurzelkandlen starker Friktion
ausgesetzt. Besonders flexible Feilen kon-
nen durch ihre Eigenschaften den Wider-
stand verringern und zlgig in das untere
Drittel des Wurzelkanals gleiten, das ver-
einfacht den Zugang zu tieferen Bereichen.
Zugleich wird bei geringerem Widerstand
die Bruchgefahr einer Feile deutlich redu-
ziert. Ein weiterer Vorteil der verwendeten
Feilenist die hohere Eindringtiefe der Des-
infektionssptlung in den Wurzelkanal, dies
verbessert die Wirksamkeit der KanalspU-
lungen bereits am Anfang der Kanalaufbe-
reitung. Je intensiver und tiefer die Wirkung
der DesinfektionsmaBnahme schon zu
Beginn der Behandlung ist, desto zuver-
lassiger ist sie. Dies erhoht zugleich den
Erfolg der Gesamtbehandlung. B

Patientenfall Nr. 2

Ein guter koronaler Zugang zu den Wurzelkana-
len ist auch fur die Aufbereitung von besonde-
ren Kanalanatomien relevant. Dazu gehdren
c-férmige Kanalkonstellationen, die manchmal
bei zweiten unteren Molaren vorzufinden sind.
Dies veranschaulicht der zweite Patientenfall.
Die Entfernung von Uberschiissigem Dentin und
eine gute Darstellung des Kanaleingangs sind
wichtige Voraussetzungen, um die Verbindungs-
isthmen zwischen den einzelnen Kanalen richtig

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Patientenfall Nr. 2 Abb. 1: Zahn 37 - c-férmiger Kanal nach Aufbereitung.

Abb. 2: Wurzelfillung des c-férmigen Kanals.

Abb. 3: Rontgenaufnahme Zahn 37.

zu erkennen. Die Aufbereitung der Isthmen kann dann mit Mounce-
Bohrern oder mit Ultraschallfeilen erfolgen.

Die weitere Aufbereitung der Wurzelkanale folgt der festgelegten Rei-
henfolge des Tapersystems und wird in der Crown-Down-Technik durch-
geftihrt. Die vom Hersteller fur die verwendeten Feilen (EdgeTaper
Platinum von EdgeEndo) empfohlene optimale Geschwindigkeit be-
trdgt 400/min mit einem Drehmoment von 4 Ncm. Diese Parameter
fallen im Vergleich zu anderen Feilensystemen deutlich héher aus. Die
Drehgeschwindigkeit und das entsprechend héhere Drehmoment
fuhren zu mehr Effizienz der Behandlung. Hintergrund ist die spe- ANZEIGE
zielle Legierung und metallurgische Warmebehandlung der

Feilen, die in einer erhéhten Bruchsicherheit resultiert. Wl

Material mit Memory-Effekt

Weiterer Vorteil dieser warmebehandelten, soge-
nannten martensitischen Feilen: Die Anatomie
des Kanals bleibt erhalten, da die Feile bei der

Formgebung passiv dem Kanal folgt. Der Me- - -

mory-Effekt des Materials sorgt daftr, dass #mlthyd rOXVIapatlt
die Formgebung beibehalten wird und die

Feil(; nich: ,,Z:r[j!zl'(springt”. ISorKnit klin.l.'len SPEIKO MTA Zement
auch starke, dreidimensionale Kanalkriim- mit Hydroxylapatit:

mungen wie in dem dritten Patientenfall .

oh fhereitet werd - Endodontischer Reparatur-
sicher aufbereitet werden. e

Die Reihenfolge der Instrumente kann intui- y . ;
tiv erfolgen, da die farbliche Markierung der i W/;demersph//eﬁban il RO Al e

Feilen den ISO-GréBen der Handinstrumente Lafiel dosierbar und R e imont

) o dadurch so dkonomisch s
entspricht (von Lila bis Schwarz), sodass Ver- : i ﬁ.ﬁ;ﬁ?:..v /
X E udre gris clair

wechslungen vermieden werden kénnen. Auch Aus Reinstchemikalien
fur die Assistenz ist die Kennzeichnung gut nach- \ - Biologisch vertraglich, oo
vollziehbar. schwermetallfrei —a— -

- Hervorragende /

Abdichtung

Jede Feile hat ihre eigene Aufgabe - vom Aufberei-

ten des koronalen Drittels Uber den mittleren Teil des
Kanals bis zum Ausformen des Apex. Die Feilen kdnnen
mit einer kurzen, tupfenden Einwdrtsbewegung und einer
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burstenden Auswartsbewegung verwendet werden. Eine ibermaBige Druck-
austibung nach apikal ist jedoch zu vermeiden. Nach einer bis zwei Einwarts-
bewegungen, die jeweils etwa eine Sekunde dauern, sollte eine Spllung des
Waurzelkanals erfolgen. Durch die Auswartsbewegung ist eine Reinigung Mleitiy Seliefin Bzl Bruiseiand Gl
auch von unregelmaBig geformten Wurzelkanalen maoglich. Infos zum Unternehmen

Fazit

Ob eine starke Kriimmung der Wurzelkandle vorliegt, ist vor
dem Beginn einer Wurzelbehandlung und ohne das Vorliegen
einer DVT haufig diagnostisch noch nicht genau ermittelbar.
Die individuelle Anatomie der Wurzelkanéle kann erst nach
dem Erstsondieren, nach dem Anlegen eines Gleitpfads und
dem Anfertigen einer Rontgen-Messaufnahme festgestellt
werden.

Deshalb ist es wichtig, ein zuverlassiges und sicheres Feilen-
system zur Hand zu haben, welches sich nicht nur fir einfa-
che, sondern auch fir kompliziertere Kanale mit schwierigem
Zugang sehr gut eignet. Ein Feilensystem, das aus mehreren
Feilen besteht, die mit mehreren Durchmessern und Konizi-

taten arbeiten, ist dafir sehr wichtig, soll aber den Behandler

und die Assistenz nicht Gberfordern. Ein einfaches, farbliches

Markierungssystem ermdoglicht die intuitive Auswahl der da-
rauffolgenden Feile. Bestmdogliche Biegsamkeit bei zugleich
reduzierter Bruchgefahr bieten Feilensysteme aus fortschritt-

Patientenfall Nr. 3 lichen, warmebehandelten Metallen.

Abb. 1: Zahn 46.

Patientenfall Nr. 3 Uber das EdgeTaper Feilen-

system von EdgeEndo
Haufig ist der Zugang zu den mesialen Kandlen, insbesondere

zum mesiobukkalen Kanal der unteren Molaren aufgrund der Das rotierende Feilensystem EdgeTaper
geringen Mundéffnung oder sehr stark mesial liegendem Ka- Platinum erlaubt selbst bei kritischen
naleingang besonders erschwert. Exemplarisch steht daftr der Kanalformen eine sichere und leichte Auf-

bereitung mit einem hohen MaB an taktilem
Gefihl. Durch die FireWire®-Warmebehand-
lung bieten die Nickel-Titan-Feilen ver-
besserte Starke und Flexibilitat. So kon-
nen die EdgeTaper Platinum Feilen auch
bei gekrimmten Wurzelkandalen angewendet
werden (inklusive 90°-Krimmungen).

dritte Patientenfall. In solchen Situationen ist es von groBem
Vorteil, wenn die Feilen vorgebogen werden kénnen.

Eine weitere hilfreiche Eigenschaft ist in dieser Situation eine
groBe Konizitat am Apex, die in diesem Fall wahlweise 7, 8
oder 9 Prozent betragt. Dadurch erhoht sich die Wirksamkeit
der Kanaldesinfektion in der apikalen Region sowie die Chance
auf eine chemische Aufbereitung des apikalen Deltas.

Fir noch mehr Effizienz im Behandlungsalltag sorgen Papier- Zum Gesamtkonzept des EdgeTaper Platinum
und Guttaperchaspitzen, die an die verwendeten FeilengréBen Feilensystems gehoren Papier- und Gutta-
angepasst sind. So entfdllt ein mihseliges, zeitintensives An- perchaspitzen, die auf die jeweilige Fei-
passen der Spitzen auf die aufbereitete Kanal- und Apex-GréBe. lengréBe abgestimmt sind.

Entspricht auch die Konizitdt der jeweiligen Feile, ermoglicht
Als Sealer fir das EdgeEndo Feilensystem

wird ein biokeramischer Pulpcanal Sealer
empfohlen. Die FlieBfahigkeit des Sealers
ist hervorragend. Eine unkomplizierte
Anwendung ohne Anmischen, die Volumen-
zunahme nach Abbindung und die heraus-
ragende Biokompatibilitat des Sealers
machen ihn zu einem sehr empfehlens-

44 7WP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2024 werten Material.

dies ein effektives, schnelles Trocknen der Kanale und eine op-
timale Kongruenz zwischen dem Guttapercha-Point und der
Kanalwand. B

*Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Wurzelftilllungsmaterialien:
Upgrade bei Eigenschaften und Analyse

Ein Beitrag von Jacqueline Krempels

[ FACHBEITRAG ] Die Berliner Zahnadrztin Jacqueline Krempels kombiniert ihren
Behandlungsalltag mit Lehre- und Forschungszeiten. Dabei liegt ihr Fokus auf der Endo-
dontie und unter anderem auf dem Thema ,,3D-Analyse von Wurzelfiilllungsmaterialien
im Hinblick auf apikale Poreneinschliisse. Was genau den Forschungsgegenstand
ausmacht, zeigt der folgende Beitrag.

Fur eine erfolgreiche endodontische Behandlung ist
die Entfernung von Mikroorganismen durch eine wirk-
same Aufbereitung, Desinfektion und Obturation des
Waurzelkanalsystems erforderlich. Apikale Hohlraume
innerhalb der Wurzelfillung werden als potenzielle
Wege flr Substrat und Vermehrungsraum fur Bakte-
rien angesehen, die Entziindungsreaktionen hervor-
rufen und zum Versagen der Wurzelkanalbehandlung
fUhren kénnen.

Fliissigkeits- und bakteriendichte
Wourzelfiillung

Daher soll eine vollstandige, dauerhaft flussigkeits- und
bakteriendichte Wurzelftllung den Raum ausftllen, der
fur ein mogliches Bakterienwachstum notwendig wére,
sowie den Zutritt von Nahrstoffen aus der periapikalen
Gewebeflissigkeit als auch die Penetration intrakana-
larer Toxine verbliebener Keime nach auBen unterbin-
den. Damit soll eine Anlagerung an das gesunde peri-
radikulare Gewebe ermdglicht werden.

Die Haufigkeit und Menge von Hohlraumen innerhalb
einer Wurzelfillung ist sehr variabel und wird von der
Qualitat der Wurzelkanalaufbereitung, dem Behand-
ler, der Fulltechnik, der Konsistenz des Fullmaterials
sowie von den anatomischen Strukturen des Kanals
beeinflusst. Obwohl die Beziehung zwischen apikalem
Leakage in vitro und dem klinischen Erfolg der endo-

dontischen Therapie noch nicht abschlieBend geklart Abb. 1: Gesamtansicht eines Datensatzes am
ist, belegen klinische Daten, dass die Prognose einer Beispiel eines endodontisch behandelten zwei-
Waurzelkanalbehandlung bei einer homogenen Wurzel- wurzeligen Pramolars.

fullung in einem Bereich von 0 bis 2 Millimetern vor
dem réntgenologischen Apex positiv beeinflusst wird.
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Optimale Eigenschaften von
Wourzelfiillungsmaterialien

Experten sind sich einig, dass Wurzelfillungsmaterialien, insbe-
sondere Wurzelkanalfillpasten (Sealer) biokompatibel, dimensions-
stabil, versiegelungstauglich, unempfindlich und unléslich gegentiber

GewebeflUssigkeiten als auch bakteriostatisch, réontgenopak und
revidierbar sein sollten. Zusétzlich sollten sie eine adaquate Abbin-

dezeit und ein ausreichendes FlieBverhalten aufweisen, um offene Abb. 2a und b: Apikaler Bereich
Dentintubuli, kleine Hohlraume, Unebenheiten, Isthmen und Ver- des Datensatzes im Quer- (a)
zweigungen des Wurzelkanalsystems auszuftllen. Klinisch sind und Langsschnitt (b).

insbesondere eine geringe Loslichkeit und die langfristige Dimen-
sionsstabilitat entscheidend, da eine Auflésung zur Freisetzung von
Bestandteilen fuhren kann, die das periapikale Gewebe reizen und
eine dauerhafte bakteriendichte Versiegelung des Wurzelkanals
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&7 Lernen Sie unsere
| Autorin kennen:

Frau Krempels, welche Versorgungen bestimmen
Ihren Behandlungsalltag und wie sind Sie zur
Charité Berlin gekommen?

In der Abteilung fur Zahnerhaltung, Praventiv- und Kinderzahnmedizin ist
mein Behandlungsalltag von praventiven und restaurativen MaBnahmen
gepragt. Dazu gehoren insbesondere Kontrolluntersuchungen, Therapie-
planungen, direkte und indirekte Restaurationen sowie endodontische
Behandlungen unter mikroskopischer VergréBerung. Nach meinem
Studium an der Philipps-Universitat Marburg war ich zunachst als Assis-
tenzzahnarztin in einer zahnarztlich-oralchirurgischen Gemeinschafts-
praxis in Kirchhain tatig. Die Weitergabe von erlerntem Fachwissen und
praktischen Fahigkeiten bereitete mir schon immer groBBe Freude und
wurde zu dieser Zeit durch eine Ubungsleitertitigkeit als Volleyballtraine-
rin gestarkt. Im Rahmen meiner Dissertation unter Priv.-Doz. Dr. Roggen-
dorf begeisterte mich die endodontologische Forschung, sodass eine
Stelle als Zahnarztin und wissenschaftliche Mitarbeiterin durch die Fusion
von Behandlung, Lehre und Forschung eine ideale Kombination fiir mich
darstellte. Dabei bietet die Charité - Universitatsmedizin als Standort

mit ihren vielféltigen Forschungsmaglichkeiten einzigartige Voraus-
setzungen fir herausragende Wissenschaft.

Wie sind Sie auf Ihr Referatsthema ,3D-Analyse
von Wurzelfullungsmaterialien im Hinblick auf apikale
Poreneinschliisse” gestof3en und was reizt Sie daran?

Prof. Dr. Kerstin Bitter und Prof. Dr. Paul Zaslansky zeigten mir in meiner
Anfangszeit an der Charité uCT-Scans von gefullten Wurzelkandlen, deren
detailgetreue Darstellung mich sofort faszinierte. Daraufhin bemuhte ich
mich sehr intensiv darum, einen Kl-gestitzten Ablauf zu entwickeln, um
die abgebildeten Phasen zu segmentieren. Durch die ansprechenden,
farbenreichen Darstellungsoptionen und die Vorzlge der vielfaltigen
Erweiterungsmaglichkeiten begeistere ich mich nach wie vor fir die drei-
dimensionale Analyse und freue mich tber die Fortschritte in der lang-
fristigen Qualitdtsbeurteilung zahnmedizinischer Verfahren und
Materialien.

Jacqueline Krempels

durch die Bildung von Liicken beeintrachtigen
kénnen. Die Wurzelkanalfillung besteht pri-
mar aus einem (semi-)soliden Material (in der
Regel Guttapercha) in Kombination mit einem
Sealer, der den Spalt zwischen dem (semi-)
soliden Material und der Wurzelkanalwand
ausfillt. Das Standardpréparat ist bisher ein
epoxidharzbasierter Sealer mit Guttapercha
als Kernmaterial.

3D-Analyse von Wurzelfiillungs-
materialien vs. herkémmliche
Analysemethoden

Herkdmmliche Analysemethoden zur Bewer-
tung des apikalen Leakage von Wurzelftllungen
sind die lineare Farbstoffpenetration sowie
Sektionierung und Analyse durch mikrosko-
pische VergroBerung. Diese Methoden sind
meist destruktiv und kénnen durch die Par-
tikelgréBe und Penetrationskapazitat der kom-
patiblen Marker oder durch die vorangegan-
gene Spaltung der Wurzel und weitere unkon-
trollierte Storfaktoren beeinflusst werden.
Aktuell ist die non-destruktive dreidimensio-
nale Bildgebung die favorisierte Methode zur
Analyse der Qualitat von Wurzelftllungen. Sie
ermdoglicht eine hochgenaue, reproduzierbare
und zuverlassige Visualisierung des gesamten
3D-Objekts sowie der einzelnen Bestandteile
und erlaubt eine direkte Berechnung der Vo-
lumina von Wurzelfullungsmaterialien und
Hohlraumen mithilfe Software-basierter Ar-
beitsschritte, die durch die Zuhilfenahme von
ktnstlicher Intelligenz vereinfacht werden kén-
nen. Die Daten liegen digital vor und ermog-
lichen eine quantitative und qualitative Analyse
des anatomisch heterogenen Kanalraums in
jeder beliebigen Ebene Uber mehrere Zeit-
abschnitte, sodass diese auch zur Untersu-
chung der langfristigen Dimensionsstabilitat
bzw. der Degradation von endodontischen
Flullmaterialien genutzt werden kénnen. Die
3D-Analyse ist erweiterbar durch 3D-gedruckte
temperaturbestandige Zahnreplikate, simu-
lierte periapikale Feuchtigkeit, orale Alterungs-
prozesse mit thermischen Zyklen und weitere
Variablen wie bakterielle Kontamination.

Infos zur Autorin
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Abb. 1: Praoperatives Rontgenbild.

Fallbeispiel fur die orthograde,

nichtchirurgische Revision

Ein Beitrag von Dr. Laurens Intert

[ FALLBERICHT]

Endo-Revisionen stellen im Praxis-
alltag haufig eine Herausforderung
dar. Bereits die Indikationsstellung fir
eine orthograde Revisionsbehandlung
setzt in den meisten Fallen voraus,
dass die Primarbehandlung durch den
Vorbehandler nicht optimal durch-
gefuhrt wurde. Um eine erfolgreiche
Revision mit langfristig guter Prog-
nose durchzuftihren, ist es wichtig,
sich der potenziellen Schwierigkeiten
bewusst zu sein und Uber die Fahig-
keiten zu verfigen, diese zu meistern.
Eine mogliche Vorgehensweise wird
anhand des folgenden Fallbeispiels
erlautert.
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ine 38-jahrige Patientin stellte sich in unserer Pra-
Exis mit dem Wunsch vor, den prothetisch wichtigen

Zahn 27 zu erhalten. Sie berichtete Uber periodisch
auftretende leichte bis mittlere spontane Schmerzen sowie
eine ausgepragte Aufbissempfindlichkeit. Radiologisch
zeigte sich eine apikale Aufhellung sowie zwei gefillte Ka-
nale, die in dieser Projektion eher in der mesialen Halfte
des Zahnes lagen, was den Verdacht auf einen unbehan-
delten distalen Kanal nahelegte. In einem der Kandle war
ein gegossener Stiftkernaufbau zu erkennen (Abb. 1).
Der Zahn wies keine pathologischen Sondierungstiefen auf
und reagierte - wie zu erwarten - nicht auf die Vitalitats-
probe. Insbesondere beim axialen Perkussionstest berich-
tete die Patientin Uber eine mittelstarke Schmerzsensation.
Die Palpation der umliegenden Gewebe verlief unauffallig.
Bei der klinischen Untersuchung des Zahnes fiel neben einer
mesialen Karies vor allem der gegossene Stiftkernaufbau
okklusal und distal auf (Abb. 2). Risse waren auch unter
dem Operationsmikroskop nicht erkennbar.
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Diagnose und Therapieplanung
Nach der Analyse der Anamnese, der klinischen Untersuchung und
der Rontgenbefunde ergab sich die Diagnose einer akuten apikalen
Parodontitis. Als mégliche Herausforderungen wurden der gegos-
sene Stiftkernaufbau sowie eine bisher unvollstandige ErschlieBung
des Wurzelkanalsystems identifiziert. Der Patientin wurde ein The-
rapievorschlag unterbreitet, der die minimalinvasive Entfernung des
gegossenen Stiftkernaufbaus und eine orthograde Wurzelkanal-
revision mit anschlieBendem adhasiven postendodontischen Auf-
bau in einer Sitzung vorsah. Nach Aufkldrung tber mégliche Risiken
der Behandlung stimmte die Patientin der Therapie zu.

Behandlung
Abb. 2: Klinische Situation Nach lokaler Andsthesie und Isolierung mittels Kofferdam (Abb. 3)
praoperativ. war zunachst der gegossene Stiftkernaufbau mithilfe des Opera-
tionsmikroskops zu entfernen. Der erste Schritt bestand darin, sei-
Abb. 3: Kofferdamisolierung nen koronalen Anteil so weit zirkuldr zu reduzieren, dass er bei der
praoperativ. Applikation von Ultraschall frei schwingen und sich sukzessiv in
seiner Verankerung lockern konnte (Abb. 4). Fir diese Reduktion
Abb. 4: Zirkuldre Reduktion des wurden frische Kronentrenner (H4MCL.314.010) verwendet. Mit
gegossenen Stiftkernaufbaus. der Applikation von Ultraschall und etwas Geduld konnte der Auf-
bau schlieBlich gelockert und entfernt werden (Abb. 5).
Abb. 5: Entfernter gegossener 5 Neben dem palatinalen Kanal, in dem der Stiftaufbau verankert
Stiftkernaufbau. war, und dem mesiobukkalen Kanal bestatigte sich nach gezielter

Suche mit dem EndoTracer (H1SML31.205.008) der Verdacht auf
einen unbehandelten distobukkalen Kanal (Abb. 6). Dartiber hinaus
konnte ein zweiter mesiobukkaler Kanal dargestellt werden, derim
koronalen Kanaldrittel mit dem anderen mesiobukkalen Kanal
konfluierte. Die Guttapercha wurde in den koronalen zwei Drit-
teln der Wurzel mit der ReStart Feile (REO5L25.204.025) entfernt.
AnschlieBend wurde mit K-Feilen manuell ein Gleitpfad bis 1SO 10
prapariert. Dies minimiert das Risiko einer Stufenbildung sowie der
Extrusion von Guttapercha und Debris bei der weiteren Praparation.
Der Rest des alten Wurzelfillmaterials wurde mit den reziprok ar-
beitenden Procodile Q Feilen 25.06 (PRQ6L25.204.025) und 35.05
(PRQ5L25.204.035) entfernt, welche gleichzeitig der Ausformung
der Kandle dienten. Mit diesen Feilen lasst sich insbesondere wegen
des groBen Spanraums und des groBen Tapers sehr effektiv und

sicher Guttapercha entfernen. Gleichzeitig wird durch ihre hohe
Flexibilitat das Risiko von Aufbereitungsfehlern wie Kanaltranspor-
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,Die orthograde, nichtchirurgische Revisions-
behandlung ist bei apikaler Parodontitis bereits
primar endodontisch behandelter Zahne die

|//

Therapieoption der ersten Wah

tationen und Stufenbildung minimiert. Nach abgeschlossener Pra-

paration erfolgte eine grindliche Desinfektion mit 5,25 % NaOClI
und 17 % EDTA. Zusdtzlich wurden die Spilungen mittels Schall
und Ultraschall aktiviert. Die Wurzelfillung erfolgte mit EasySeal
(9978.000) und Guttapercha mittels warmvertikaler Kondensation
(Abb. 7 und 8). Nachdem der Zahn sandgestrahlt wurde, erfolgte
der postendodontische Aufbau mit einem Goldstandard-Adhésiv-
system sowie einem dualhdrtenden Komposit. Die Patientin wurde
mit der Bitte um eine zeitnahe prothetische Versorgung an den be-
handelnden Zahnarzt zurlickiberwiesen.

Schlussfolgerung

Die orthograde, nichtchirurgische Revisionsbehandlung ist bei api-
kaler Parodontitis bereits primar endodontisch behandelter Zdhne
die Therapieoption der ersten Wahl. Entscheidende Vorausset-
zungen fur die Indikationsstellung sind jedoch die Identifikation der
Griinde fur das Scheitern der Primarbehandlung sowie die Fahig-
keit, diese Herausforderungen mit der richtigen Auswahl entspre-
chender Qualitatsinstrumente zu meistern, um eine suffiziente
endodontische Therapie zu gewdhrleisten.

Hinweis: Alle im Beitrag genannten Produkte stammen aus dem
Sortiment von Komet Dental.

Abbildungen: © Dr. Laurens Intert
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Abb. 6: Primdre Zugangskavitat
nach Entfernung des Stiftkern-
aufbaus.

Abb. 7: Rontgenkontrollaufnahme
nach erfolgter Wurzelfillung.

Abb. 8: Exzentrische Réntgen-
kontrollaufnahme nach erfolgter
Wurzelfillung.



HALZ=ON

N E MIT NOVAMIN
NUR VON SENSODYNE

w «= Einzigartiger Schutz vor
§ Schmerzempfindlichkeit
2/ durch Dentinreparatur
2|

mit NovaMin

ooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo

Q m NovaMin bildet eine kristalline zahnschmelzéahnliche
Schutzschicht liber freiliegendem Dentin, die harter ist als
natirliches Dentin und bis tief in die Kandlchen reicht.™

EMPFEHLEN SIE DIE TOP-INNOVATION!

Sensodyne Clinical Repair mit 5 % NovaMin Jetzt regisigersn

und kostenlose Ha:FeETUrh
Muster anfordern.

Und helfen Sie Ilhren Patient:innen, ihre
Schmerzempfindlichkeit langanhaltend zu lindern.*

*in Labortests

Referenzen:
1. Earl J et al. J Clin Dent 2011; 22(Spec Iss): 68-73. 2. Haleon, Data on File 2024, Report QD-RPT-118201. 3. Mahmoodi B et al. J Biomed Mater Res 2021; 109: 717-722. 4. Hall C et al. J Dent 2017, 60: 36-43.

© 2024 Haleon oder Lizenzgeber. Marken sind Eigentum der Haleon Unternehmensgruppe oder an diese lizenziert.
GlaxoSmithKline Consumer Healthcare GmbH & Co. KG ist Teil der Haleon Unternehmensgruppe. PM-DE-SENO-24-00013-20240603



ZAHNERHALTUNG | ENDODONTIE
ANBIETERINFORMATION*

Praktische Tipps fur eine souverane Endo

Ein Beitrag von Dr. Friederike Listander

[ FACHBEITRAG] Opener, Glider,
Shaper und Finisher - flir eine klas-
sische Endo-Behandlung reicht oftmals
ein kompaktes System an Nickel-Titan-
Feilen, um reproduzierbare Ergebnisse
bei der Aufbereitung der jeweiligen
Wurzelkanalanatomie zu erzielen.
Der folgende Patientenfall zeigt, wie
durch geschickten Einsatz einer festen
Sequenz an vorbiegbaren Feilen auch
Zahnarztpraxen mit unregelmafligen
Endo-Fallen eine grofie Behandlungs-
Abb. 1: Prioperatives routine und -souveranitat entwickeln.
Réntgenbild Zahn27. Zudem verrdt Dr. Friederike Listander
praktische Tipps zur Trocknung und
Obturation von Wurzelkandlen.

as Prinzip des maximalen Zahnerhalts
Dist zentraler Bestandteil unserer Pra-

xisphilosophie. Aufgrund unseres brei-
ten Leistungsspektrums nutzen wir im Alltag
die Unterstitzung modernster Technik in den
unterschiedlichen Indikationsbereichen, um
unseren Patienten die jeweils bestmagliche
Therapie anzubieten. In der Endodontie bedeu-
tet dies unter anderem eine automatisierte
Aufbereitung unter Verwendung eines aktuel-
len Motors als Navigationshilfe sowie den Ein-
satz einer einpragsamen NiTi-Feilensequenz.
Dies strukturiert Abldufe und sorgt bereits nach
kurzer Zeit fur eine intuitiv abrufbare, rasche
Abfolge an Arbeitsschritten. Ein standardisier-
tes Behandlungsprotokoll minimiert einer-
seits potenzielle Fehlerquellen und erleichtert
andererseits ein effektives Vorgehen, wie auch
unser jungster Endo-Fall widerspiegelt.

Abb. 2: Messaufnahme
zur Langenkontrolle.

54 7WP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2024

*Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.



ZAHNERHALTUNG | ENDODONTIE
ANBIETERINFORMATION*

Der Fall: Irreversible Pulpitis Regio 27

Im Februar 2024 stellte sich eine 46-jdhrige Dame mit starken Schmerzen im
linken Oberkiefer in unserer Praxis vor. Nach positiver Vitalitatsprobe, aber umso
starkerer Reaktion auf den Perkussionstest wurde in der Rontgendiagnostik eine
irreversible Pulpitis an Zahn 27 bestatigt (Abb. 1). Die Patientin stimmte einer
zweizeitigen Wurzelkanalbehandlung zu, welche direkt in derselben Sitzung an-
gegangen wurde.

Nach der Oberflachenanéasthesie und Betaubung des betroffenen Zahnes wurde
zur Durchfiihrung der Aufbereitung standardmaBig ein Kofferdam gelegt. Durch
das zusatzliche Abdichten des Kofferdams mit fliissigem Kofferdam wurde
dabei effektiv verhindert, dass Spulflissigkeiten in den Rachen der Patientin
liefen. Dies war auch deswegen von Vorteil, da die Behandlung durch eine ge-
ringe Mundoffnung zusatzlich erschwert war. Nach Er6ffnung des Zahnes wur-
den die einzelnen Wurzelkanale sondiert und unter dem Operationsmikroskop
mit einer diamantierten Ultraschallspitze erweitert. Die Bestimmung der jewei-
ligen Arbeitslangen erfolgte mithilfe eines Apex Locators. Eine zur Kontrolle
durchgefiihrte Messaufnahme zeigte, dass die Langen mit den elektronischen
Messungen Ubereinstimmten (Abb. 2).

Die betroffenen Kanale wurden zunédchst manuell per Handfeile bis zur erfor-
derlichen GroBe 20 aufbereitet. AnschlieBend erfolgte das elektrochemische
Spulprotokoll unter Verwendung einer Ultraschallspitze (Abb. 3). Die klassische
Abfolge von Natriumhypochlorit (NaOCI), EDTA, Natriumchlorid (NaCl) und
Chlorhexidin in 0,2%iger Konzentration zur Desinfektion der Kanale unterstiitzte

Abb. 3: Ultraschallaktivierte die effektive Entfernung von Geweberesten und Debris. Zur temporaren Versie-
Spilung. gelung wurde medizinisches Calciumhydroxid in die gereinigten Kanale ein-
gebracht und zu guter Letzt Teflonband fixiert, bevor der Zahn mit DuoTEMP
provisorisch verschlossen wurde. Vor der Politur der vorldaufigen Fillung erfolgte
die Okklusionskontrolle, und so konnte die Patientin bis zur Folgebehandlung
beschwerdefrei entlassen werden.

Effiziente Instrumentierung mit

einprigsamer NiTi-Sequenz Abb. 4: Einpriagsame HyFlex EDM Feilen-
In der zweiten Sitzung erfolgten die eigentliche Aufbereitung und sequenz: Opener, Glider, Shaper und
endgultige Obturation der Wurzelkandle. Die Patientin war schmerz- Finisher Feile (Foto: ®© COLTENE).

frei, als sie sich erneut in unserer Praxis vorstellte. Auch fir diese
Behandlung wurde der gelegte Kofferdam, zum besseren Schutz

der Patientin, nach Lokalandsthesie zusatzlich mit flissigem Koffer- i I '

dam abgedichtet.

Fir eine einfache Aufbereitung fiel die Wahl auf den handlichen
CanalPro X-Move Endo-Motor in Kombination mit der HyFlex EDM
OGSF-Sequenz (Abb. 4) des Dentalspezialisten COLTENE. Die Ab-
kurzung OGSF steht fur die Anfangsbuchstaben der vier NiTi-Feilen,
mit denen sich ein GroBteil typischer Endo-Falle schnell und bequem

Finisher

behandeln lasst: Der Opener (Orifice Opener) eréffnet den zu be-
handelnden Zahn. Der Glider (Glidepath Feile) hilft, den passenden
Gleitpfad entsprechend des nattrlichen Kanalverlaufs zu schaffen.
Als Drittes kommmt der Shaper (Shaping Feile) zum Einsatz. Unter
Berlicksichtigung der Kanalanatomie entfernt sie effizient Bakterien
sowie infiziertes Gewebe und schafft die Voraussetzung fir eine
gute Abflllung. Der Finisher (Finishing Feile) stellt am Ende sicher,
dass der apikale Bereich ausreichend gesaubert ist und gentigend
Platz entsteht, damit Spilldsungen bis zum Apex kommen.

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Als Referenzpunkt zur Bestimmung der Arbeitslange im mesiobukkalen Kanal
diente die mesiobukkale Hockerspitze: Uber 19 mm erfolgte die Aufbereitung
bis zur F-Feile (FeilengroBen 30/.04). Analog wurde der distobukkale Kanal
auf dieselbe Arbeitslange instrumentiert (Referenzpunkt: distobukkale Hocker-
spitze). Der palatinale Kanal brachte es im Vergleich dazu auf eine Arbeitslange
von 21 mm, auch hier konnte mit der kompakten OGSF-Sequenz bis zur F-Feile,
einer 30/.04 als Finishing Feile, der natirliche Kanalverlauf nachempfunden
werden. Die im Motor eingespeicherten Bewegungsmuster machen das Hand-
ling der Feilen dauBerst angenehm und ermoglichen das Erreichen der Arbeits-
l&ange in nur einer Passage. In dem kabellosen Handstiick eingespannt, entwickelt
man mit den Feilen auBerdem ein gutes Gefihl fir den anatomischen Verlauf
des Kanals (Abb. 5).

Das Ubersichtliche Feilenset von vier aufeinander abgestimmten Spezialfeilen
mit passenden Guttaperchastiften hatte den groBen Vorteil, dass beim Herrich-
ten keine einzelnen Feilen zusammengesucht werden mussten. Die vorgebo-
genen Feilen bewegten sich sicher im Zentrum des Kanals, was das Handling
sehr geschmeidig machte. Zudem verfiigen die Feilen Uber eine hohe Bruch-
sicherheit, wovon letztlich sowohl der Patient als auch der Behandler profitieren.

Abb. 5: Aufbereitung mit dem kabel-
losen Endomotor CanalPro X-Move.

Nachhaltig trockenlegen mit

weniger Papierspitzen

Die Abfolge der elektrochemischen Spilung entsprach wie-
derum demselben Protokoll wie beim ersten Teil der Behand-
lung. Nach der letzten Spiillésung lassen sich die Kanale gut mit
einer besonders schmalen Endo-Absaugkantile trocknen, wo-
durch weniger Papierspitzen verbraucht werden. Zudem kann
man mit den Papierspitzen, nachdem sie im Kanal waren, auf
einer festen Unterlage gut testen, ob sich noch Flissigkeit im

Kanal befindet. Passend zum Feilensystem wurde eine Master-
pointpassung mit HyFlex EDM Guttapercha-Spitzen in der GréRe
30/.04 gewahlt (Abb. 6a-c). Die palatinale Lange wurde dabei
um 0,5 mm verkurzt.
Zur thermoplastischen Fillung der drei Wurzelkandle wurden
HyFlex EDM Masterpoints derselben Lange verwendet, diese
e wurden jeweils mit Sybron Endo Alpha abgetrennt und mit flis-
_ . siger Guttapercha dreidimensional verfillt. Der biokeramische
= <z / - AH Plus Sealer sorgte fir die notwendige Dichtigkeit. Dabei
reicht es von der Menge an Sealer vollkommen aus, nur den
g jeweils unteren Teil der Guttaperchaspitzen zu bestreichen. Des
. - Weiteren wurden die Kanaleingdnge mit einem Flowable der

Farbe A1 in Kombination mit passendem Sauredtchgel, Primer

und Bond abgedeckt. Zur finalen Restauration kam flieBfahiges
6¢ BRILLIANT EverGlow Hochleistungskomposit (ebenfalls aus
dem Hause COLTENE) in der Opakvariante in der Farbe A3
zum Einsatz. Das Abschlussrontgenbild bestatigte die zuver-
|dssige Versiegelung der drei Kandle in Zahn 27 (Abb. 7).
Abb. 6a-c: Masterpointpassung mit
HyFlex EDM Guttapercha-Spitzen 30/.04.

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Fazit

Durch die Verwendung einer standardisierten NiTi-Fei-
lensequenz, wie HyFlex OGSF, |asst sich die Mehrheit
derklassischen Wurzelkanalbehandlungen schnell und
zuverlassig aufbereiten. Dank der strukturierten Ab-
folge von Opener, Glider, Shaper und Finisher Feilen
profitieren Praxisteams und Patienten von einer effi-
zienten und sicheren Wurzelkanalbehandlung. Mit ein
paar einfachen Handgriffen lasst sich neben etwas Zeit
zusdtzlich auch noch Material sparen, um insgesamt
eine rundum nachhaltige Versorgung zu realisieren.

Sofern nicht anders vermerkt, Fotos:
© Dr. Friederike Listander

Abb. 7: Postoperatives Rontgenbild Zahn27.

Weitere Informationen auf
www.zahnarztpraxis-listander.de und
www.coltene.com
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Wie umfassend st Ihr
Behandlungsansatz”?
Invisalign Smile

Architect®

Sowohl restaurative als auch
kieferorthopadische Ergebnisse
kdnnen durch eine integrierte Invisalign®
Behandlung verbessert werden.

Entwickeln Sie lhre Praxis weiter,um
Patienten umfassender zu betrachten
und ganzheitlich zu behandeln.

Align”On Tour

Expertenwissen aus der Dentalindustrie und Wege zur
Digitalisierung praxisnah erleben.

06.09.24 Berlin
13.09.24 Zirich
20.09.24 Frankfurt
27.09.24 Hamburg
11.10.24 Minchen
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#reingehort & 2

INTERVIEWS MIT ZAHNARZTEN UND MENSCHEN AUS DER DENTALWELT.

,Zu einer funktionellen Storung kommt
es durch eine Uberlastung — das kann
durch Stress, aber auch durch ein
traumatisches Erlebnis sein — was sich
dann in ganz verschiedenen Symptomen
widerspiegeln kann. Meine Patienten
haben oft jahrelange Beschwerden und
sind verzweifelt. Daher ist es fiir den
Therapieerfolg ideal, wenn die Patien-
ten selbst mitarbeiten — nur so lassen
sich langfristig die Ursachen abstellen.”

Dr. Hamdi Kent

In der aktuellen Folge von #reingehért sprechen wir mit Dr. Hamdi Kent tber
craniomandibulare Dysfunktion (CMD). Der Bochumer Zahnarzt hat sich seit mehr
als 20 Jahren auf die Behandlung von CMD-Patienten spezialisiert und mit interna-
tionalem Fachwissen ein ganzheitliches Behandlungskonzept entwickelt, welches
heute die Grundlage seiner Praxis bildet. Die Symptome einer CMD sind vielfaltig

und kénnen von Kiefer-, Kopf- und Nackenschmerzen bis hin zu Schwindel

oder Huftbeschwerden reichen. In seinem Buch stellt Dr. Kent sein inno-
vatives Teams-Plus-Konzept ausfihrlich vor, es soll Betroffenen dabei
helfen, ihre Beschwerden effektiv zu lindern. Dabei umfasst sein Kon-
zept unter anderem die Integration von Achtsamkeits- und Atemibun-
gen sowie Erndhrungstipps, welche zur ganzheitlichen Genesung der
Patienten beitragen kénnen.

Hier geht’s zur #reingehort-Folge

mit dem CMD-Experten Dr. Hamdi Kent
auf ZWP online.

prASENTIERT vON 2 NP EXIDEN | \

Informationen zu
Dr. Hamdi Kent und
seinem Buch CMD —
Kiefer-, Kopf- und
Nackenschmerzen:
Das ganzheitliche
Aktiv-Programm aus
der Zahnarztpraxis
gibt es auf der
Internetseite seiner

Praxis.
[=] P [=]
[=]

Marina Deme

chtsbild: €

Dr. Hamdi Kent, Ges

Portréat: €
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Hier geht's zur neuen

kostenlosen Fortbildungsplattform
von CP GABA.

Neue zahnmedizinische .
Fortbildungsplattform von

Alle zahnmedizinischen Fortbildungsangebote von CP GABA finden sich ab sofort auf einer neuen
Onlineplattform. Sie bietet vielfaltige Inhalte fr das gesamte Praxisteam und bildet eine zentrale
Anlaufstelle fir Webinare und Live-Webinare, interaktive E-Learnings sowie Prasenzveranstal-
tungen. Alle Fortbildungen sind kostenlos. Teilnehmende profitieren zudem von CME-zertifizier-
ten Fortbildungspunkten. Nach einmaliger Registrierung auf der CP GABA Webseite fiir Fachkreise
unter: www.cpgabaprofessional.de erhalten Interessierte Zugang zu allen Fortbildungsange-
boten. Fir bereits registrierte Personen sind diese von nun an unter dem MenUpunkt ,Fortbil-
dungen” automatisch freigeschaltet. Die Nutzer kénnen Uber die integrierte Suchfunktion das
Angebot gezielt nach Themen, Formaten, Referenten und Sprache filtern, wobei das Angebot
kontinuierlich erweitert wird. In ihrem personlichen Bereich konnen sie jederzeit ihre Zertifikate
und absolvierten Kurse einsehen und abrufen.

Prasenzfortbildungen im Herbst

© pikselstock - stock.adobe.com

Weitere Termin-
ankiindigungen finden
sich bereits auf der
Fortbildungsplattform.
Auch der CP GABA Pro-
fessional-Newsletter
informiert regelmdBig
zu neuen Fortbildungs-
angeboten.

Auch Prasenzfortbildungen sind in die Onlineplattform eingebunden. Interessierte erhalten Informationen

rund um die Veranstaltungen und kénnen sich unkompliziert mit einem Klick registrieren. Die nachsten Prasenz-

Veranstaltungstermine sind jeweils freitags:

13.September - 15 bis 19 Uhr - Berlin

und Praxisorganisation, informieren tUber neue Horizonte und Abrechnungssicherheit.

26.September - 18 bis 20:30 Uhr « Hamburg

zahnarztliche Prophylaxe.

11. Oktober - 15 bis 19 Uhr « Berlin

kommunikation auf.

Quelle: CP GABA GmbH

Neue Entwicklungen in der nicht-chirurgischen Parodontitistherapie: Prof. Dr. Georg GaBmann,
Europdische Fachhochschule Rhein/Erft GmbH, und Helen M&hrke, Referentin fir zahnarztliche Abrechnung

Hamburger Prophylaxe Update: Ein Workshop fir das gesamte zahnarztliche Team mit Anja Mahlke,
Education Manager bei der CP GABA GmbH, und Erika Sommer, Dentalhygienikerin und Referentin fur

Der multimorbide Patient: Dr. Gerhard Schmalz, Universitatsklinikum Leipzig, und Kommunikations-
expertin Rubina Ordemann zeigen ganzheitliche Perspektiven und Ansatze effektiver Patienten-
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Fur mehr Infos und Anmeldung einfach

den QR-Code scannen.

EMS Electro Medical Systems SA
Tel.: +49 89 427161-0 - www.ems-company.com

Sicherheit durch Profis:
Validierung ist Vertrauenssache

Valide Prozesse sind echte Allrounder in der Praxis: Sie sichern die Erftllung
rechtlicher Regularien gemal MPBetreibV § 8.1. Sie garantieren den Gesund-
heitsschutz flir Anwender, Patienten und Dritte, den Werterhalt des Praxis-
inventars, da optimale Reinigungsergebnisse unndtige Neuinvestitionen ver-
meiden bzw. verzogern kénnen, und die Optimierung der Arbeitsprozesse. Denn:
Hinweise aus Validierungsberichten - auch unangenehmen - helfen, Arbeits-
abldufe zu vereinfachen und unnétige Arbeitsschritte zu eliminieren. Um all
diese Benefits zu schopfen, gibt es Profis wie Valitech. Valitech bietet durch ein
breites Produkt- und Leistungsspektrum alles aus einer Hand. Als unabhéngi-

ger, spezialisierter und akkreditierter Anbieter schafft Valitech rechtliche wie
fachliche Sicherheit. AuBerdem ist Valitech kein Newcomer, sondern verflgt
mit weit Gber 100.000 durchgefihrten Validierungen in allen Prozessbereichen

\ Uber langjahrige Erfahrungen und sichert Qualitdt durch Quantitat. Abgerundet
wird das Portfolio durch ergdnzende Dienstleistungen wie Beprobung des Be-
i triebswassers von Dentaleinheiten und Uberpriifung von Raumluftanlagen.
_
l -— IR Valitech GmbH & Co. KG
/> v 2 Tel.: +49 3322 27343-0
! L ©

*Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

www.valitech.de
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Mit Cloud-Losungen Unterversorgung im
landlichen Raum entgegensteuern

Die zahnérztliche Versorgung in landlichen Gebieten
steht vor groBen Herausforderungen. Wahrend sich in
Stadten oft Praxis an Praxis reiht und ausreichend me-
dizinisches Fachpersonal arbeitet, fehlt es in landlichen
Regionen oft an Zahnarzten. Laut der Bundeszahn-
arztekammer sind 29 Prozent der Zahnarzte 60 Jahre
oder dlter, was perspektivisch zu einem erheblichen
Versorgungsengpass fuhrt. Deutschland hat ein Ver-
teilungsproblem im Gesundheitswesen. Neben poli-
tischen MaBnahmen kénnen auch innovative Produkt-
ideen das Leben und Arbeiten auf dem Land attrakti-
ver machen. Beispielsweise bietet die cloudbasierte
Praxissoftware teemer neue Wege, um aktuelle und
zukUnftige Herausforderungen zu bewaltigen und die
Versorgung in unterversorgten Regionen mitzuver-
bessern.

Die Praxis als attraktiver

regionaler Arbeitgeber

Da der akute Fachkraftemangel einen Personalengpass
mit sich bringen kann, ist es wichtig, dass das vorhan-
dene Personal effizient und digital arbeitet. Attraktive
Arbeitsbedingungen sind besonders auf dem Land
wichtig. Neben einem offenen Arbeitsklima und einer
guten Vergltung spielen die Work-Life-Balance und
Homeoffice eine groBRe Rolle. Diese Bedingungen las-
sen sich leicht mit einer cloudbasierten Praxissoft-
ware wie teemer umsetzen. Auch flexible Arbeitszeit-
modelle, die den Berufseinstieg fir junge Mutter er-
leichtern, sind hier méglich. Oft ist die Umsetzung in
Eigenleistung jedoch unwirtschaftlich oder unflexibel.
Hier ermdglicht teemer das einfache Outsourcing von
Aufgaben wie der zahnarztlichen Abrechnung. Viele

junge Zahnarzte schreckt das Arbeiten auf dem Land nicht grund-
satzlich ab, sondern eher veraltete Strukturen und unflexible Rah-
menbedingungen. teemer bietet ein durchdachtes Digitalisierungs-
konzept fur die gesamte Praxis, was von Patienten und Mitarbeitern
gleichermalen geschatzt wird.

Vorteile erkennen

Viele junge Zahndrzte meiden landliche Gebiete und sehen nur die
Nachteile wie langere Wege, weniger Fachkrafte und fehlende Frei-
zeitmoglichkeiten. Dabei bietet das Landleben und insbesondere
die Praxisgriindung oder Ubernahme abseits der GroBstadte viele
Vorteile. Die Kosten fir Praxisflachen sind niedriger und der Kon-
kurrenzdruck ist geringer. Individuelle Praxiskonzepte lassen sich
schneller und einfacher umsetzen. Mit dem Software-as-a-Service-
Modell der ARZ.dent GmbH sind keine Lizenzgebuhren féllig, egal,
wie viele Endgerate genutzt werden. Auch die Eréffnung einer
Zweigpraxis ist mit teemer nur einen Klick entfernt, was Fahrtwege
reduziert und Synergieeffekte schafft. Personal kann so effizienter
genutzt werden.

Fordertopf fiir regionale Strukturen

Die ARZ.dent GmbH férdert aktiv die unterversorgten regionalen
Bereiche in Deutschland. Der gezielte Einsatz von teemer mit sei-
nen intelligenten Features entlastet Praxen punktgenau. Viele Praxen
haben bereits von dieser Férderung profitiert. Aufgrund der hohen
Nachfrage hat die Geschaftsfithrung sich dazu entschieden, den
Forderzeitraum zu verlangern und die Férdermittel um 50.000 EUR
zu erhdhen. Das Programm lauft noch bis zum 31. August 2024
und kommt allen zugute, die auf Innovation setzen und die regio-
nale zahnmedizinische Versorgung sicherstellen wollen.

Quelle: ARZ.dent GmbH

61



Jetzt Prophylaxe-Paket
im Aktionszeitraum
erwerben
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OREIS Prophylaxe-Paket

T
. Dé-[ 1530AZ

i iti i I izi 5 . biau, 100 Stikck
In der heutigen Zeit ist die Prophylaxe in der Zahnmedizin o
. . . - T 12 Polierer, blsu, 24 Stiick
wichtiger denn je. RegelmaBige vorbeugende MaBnahmen O e ot s, ROABSO, 85 g

OREI-Praphy Powder Classic Cherry, 300 g

sind essenziell, um Zahnerkrankungen vorzubeugen und die ORBIS Zaharcinigungsbirstchen mini, weie, Nylon, 100 Stk

Mundgesundheit langfristig zu sichern. Zahnéarzte setzen

dabei auf moderne Produkte, die eine effektive und scho- o ‘ N ET dental

nende Pflege ermdglichen. Der Onlinehandler NETdental

GmbH aus Hannover bietet in seinem Onlineshop eine breite netdental.de/orbis-aktion So einfach ist das.

Palette an innovativen Prophylaxe-Produkten mit einem

hervorragenden Preis-Leistungs-Verh&ltnis. Besonders her-

vorzuheben ist die aktuelle Verkaufsaktion des Handlers: Ein umfassendes Pro-

phylaxe-Paket des renommierten Eigenmarkenherstellers Orbis Dental. Das Paket Besuchen Sie den
beinhaltet EinmalzahnbUrsten, Mundsptllosung, Prophylaxe-Polierer, Zahnreini- i Sental
gungsbursten und Prophylaxe-Paste - alles, was fir eine hochwertige Prophylaxe- Onlineshop von NETdenta

Behandlung notwendig ist. Dabei profitieren Kunden von NETdental von einem unter Inetdental.delorbis-aktion| und

attraktiven Angebot: Sie sparen 50 Prozent beim Kauf des Prophylaxe-Pakets und

sichern Sie sich das aktuelle

erhalten zusatzlich einen Einkaufsgutschein im Wert von 10 EUR. Nutzen Sie diese

Gelegenheit, um die Zahngesundheit lhrer Patienten optimal zu unterstitzen und Prophylaxe-Paket!

dabei von hochwertigen Produkten zu profitieren.

NETdental GmbH
Tel.: +49 511 353240-0
www.netdental.de

Infos zum

Unternehmen

Good to know:

Zuzahlung zur Wurzel- ™ e, -
kanalbehandlung s S

Sie haben weitere
Fragen rundumdas
Thema Abrechnung?

Das DZR Kompetenzcenter
GOZ/GOA/BEMA steht lhnen
gernezurVerfiigung:

Tel.: +49711 993734200
E-Mail: goz2.stgt@dzr.de

L= T

S
e S

Eine Wurzelkanalbehandlung kann im Rahmen der vertragszahnarztlichen Versorgung unter Einhaltung des

Wirtschaftlichkeitsgebots und der GKV-Richtlinien durchgefiihrt und abgerechnet werden. Da bestimmte
MaBnahmen jedoch nicht im BEMA enthalten sind, kdnnen sie zusétzlich als selbststandige auBerver-
tragliche Leistungen privat vereinbart und abgerechnet werden. Beispielsweise sind gemaB § 8 Abs. 7
BMV-Z die Berechnung ,Elektrometrische Langenbestimmung des Wurzelkanals" nach der GOZ 2400
sowie die ,Zusatzliche Anwendung elektrophysikalisch-chemischer Methoden” nach der GOZ 2420
usw. zusatzlich vereinbarungsfahig. Die Entfernung einer vorhandenen Wurzelfillung sowie die
Materialkosten fur Wurzelkanalinstrumente (z.B. einmal verwendbare Nickel-Titan-Instrumente)
sind Bestandeteil der Leistung ,Aufbereiten des Wurzelkanalsystems” nach BEMA-Nr. 32. Eine pri-
vate Vereinbarung ist hier nicht méglich. Auch kénnen die Zuschlage GOZ 0110 fur die Anwendung
eines OP-Mikroskops und der GOZ 0120 firr die Anwendung eines Lasers nicht zu einer BEMA-
Sachleistung vereinbart werden. Hierbei handelt es sich um Zuschlagspositionen; es werden keine
eigenstandigen Leistungen beschrieben. Zur Berechnung der Zuschlage muss grundsatzlich eine da-
zugehorende GOZ-Position in Ansatz gebracht werden.

Quelle: DZR Deutsches Zahnérztliches Rechenzentrum GmbH (DZR)
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Das nachste
DDS.Berlin-Event
ist fur den 26.
und 27. Juni 2026
geplant.

Weitere Infos:
www.dds.berlin/de

»Align On Tour“-Fortbildungsevents
in funf Stadten

PRAXIS | FOKUS
ANBIETERINFORMATION*

der Vortrage an, der in Kiirze online
verfiigbar sein wird.

Ende Juni fand die DDS.Berlin, die erste Ausgabe der Digital Dentistry Show, in der Arena Berlin statt.

Fast 80 Aussteller und tber 1.000 Teilnehmende lieBen sich die Premiere nicht entgehen. Rund
die Halfte der Teilnehmenden kam aus Deutschland. Das Event zog auch viele Zahnéarzte aus dem
europaischen Ausland und dem Rest der Welt an. Wahrend der Veranstaltung wurden insgesamt
32 Vortrdge von mehr als 50 Referierenden, darunter zahlreiche Experten der Digital Dentistry Society,
gehalten. Diese prasentierten eine breite Palette von Themen rund um die digitale Zahnmedizin und
deren Anwendung in der taglichen Praxis. Zu den Highlights zahlten die Vortrage von Prof. Christos
Angelopoulos, Dr. Luis Bessa, Dr. Leon Emdin, Dr. Raquel Zita Gomes, Dr. Anne Heinz, Dr. Milos
Ljubi¢i¢ und Dr. Paul Schuh, die verschiedene Fille und Anwendungen digitaler Technologien vor-
stellten. Zudem fanden tber 20 Workshops mit insgesamt 300 Teilnehmenden statt. Diese boten
praxisnahe Lernerfahrungen zu Themen wie Intraoralscannen, digitale Implantatinsertion, Chairside-
Workflows, dynamische Datenerfassung, 3D-Druck und Kl-gesttitzte Behandlungsplanung.

Quelle: OEMUS MEDIA AG

Nach den fur Kieferorthopaden organisierten erfolgreichen Sessions richtet Align Technology die
Veranstaltungsreihe ,Align On Tour” nun auch auf Zahnérzte und Labore zugeschnitten aus. Die ,Align
On Tour"-Fortbildungsveranstaltungen finden neben der ersten Session am 6. September 2024 in
Berlin auch in vier weiteren Stadten statt: Zurich, Frankfurt am Main, Hamburg und Minchen. The-
menschwerpunkt sind die Vorteile eines ganzheitlichen kieferorthopadisch-restaurativen Ansatzes,
mit dem die Zahnbegradigung Zahnarzten bei der Umsetzung von weniger invasiven restaurativen
Behandlungen helfen kann. Anhand einer auf klinische Evidenz und Best Practice Beispiele fokussier-
ten Agenda werden Teilnehmende verstehen, wie die Digitalisierung Workflows zwischen Zahnarzt-
praxen und Dentallaboren optimieren kann. Bedingt durch den starken restaurativen Schwerpunkt
der meisten Praxen und den Vorteilen von vorangehender Zahnbegradigung, sind Labore unverzicht-
bare Partner in der Aligner-Therapie.

27.9. Hamburg

El:l 'E 6.9. Berlin

E i « Infos zum Unternehmen

Align Technology GmbH
Tel.: 0800 2524990
www.invisalign.com

1

)
20.9. Frankfurt am Main FTRT
’ v

Fur weitere Infos und
zur Anmeldung den
QR-Code scannen.
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DGI-Kongress 2024: Misserfolge als B
swLerngeschenke® verstehen

38. DGI-Hongress
28,-30. Nou%ﬂz 4
Dresden

ot

Das breite Therapiespektrum und die komplexen Konzepte der modernen Implantologie S
el

- Wj "'W i ,."‘lr.t'\iﬂmf"mm”“
risiken,

Misserfolge.
Lerngeschenke.

bieten nicht nur eine groBe Vielfalt an individuellen Therapiemoglichkeiten, sondern ber-
gen nach wie vor auch Risiken. Fehlschlage sind ebenfalls nicht ausgeschlossen. Darum
werden Experten auf dem 38. Kongress der DGI, der vom 28. bis 30. November 2024
in Dresden stattfindet, unter anderem Konzepte fur eine addquate Risikoabschatzung
prasentieren, um Fehler und Komplikationen zu vermeiden und diese bestmdoglich zu
therapieren. Vor allem aber wollen die beiden Kongressprasidenten, die Professoren
Eik Schiegnitz (Mainz) und Stefan Wolfart (Aachen), die Sichtweise auf Fehler und Miss-
erfolge @ndern: Man sollte Misserfolge auch als ,Lerngeschenke” verstehen, die wich-
tige Erkenntnisse liefern kdnnen. Die Teilnehmenden am DGI-Kongress werden darum

viel wertvolles Wissen mit nach Hause nehmen: Sie werden horen, wie erfahrene Kol-

legen mit Misserfolgen und Fehlschlagen umgehen und was man daraus lernen kann.

Infos zu Anmeldung und Programm auf: www.dgi-kongress.de

Quelle: DGI Deutsche Gesellschaft fir Implantologie e V.

Wrigley Prophylaxe Preis-Verleihung 2024
(von links) Janina Werner (Wrigley Oral
Healtl-'lcare Program, Unterhaching),

Prof. Dr. Nadine Schltter (Jury, Hannover),
Prof. Dr. Thomas Attin (Jury, Zurich), Prof.
Dr. Dr. Bettina Pfleiderer (1. Preis ,Praxis

& Gesellschaft”, Minster), Dr. Christian
Rath (Jury, Darmstadt), Dr. Basel Kharbot
(Hauptpreis ,Wissenschaft”, Berlin), Prof.

© Wiligley Oral Healthcarg Program (WOHP)/DGZ
Dr. Hendrik Meyer-Ltckel (Jury, Bern),

Dr. Guido ElsaBer (2. Preis ,Praxis & Gesell-
schaft”, Kernen), Prof. Dr. Joachim Klimek
(Jury, GieBen), Prof. Dr. Rainer Haak

(Jury, Leipzig), Prof. Dr. Annette Wiegand

Wrigley Prophylaxe Preis 2024.
Initiativen fur Risikogruppen
im Fokus

(Jury, Gottingen).

Der Wrigley Prophylaxe Preis 2024 wurde in diesem Jahr an ein
Berliner Wissenschaftsprojekt und zwei Initiativen aus Minster
und Kernen im Remstal vergeben. Das Wissenschaftsprojekt
liefert die Basis fir telemedizinische Diagnosen mit intraoralen
3D-Scans zur Optimierung der zahnmedizinischen Versorgung
in Seniorenheimen (Preisgeld: 4.500 EUR). Die Minsteraner
Initiative zeigt, wie Zahnarzte Kindern mit vernachlassigter
Mundgesundheit helfen kénnen (Preisgeld: 4.500 EUR). In der
Initiative aus Kernen wurden Mundpflegestandards entwickelt,
die auf die speziellen Bedirfnisse von Menschen mit Behin-
derungen in einer Wohneinrichtung zugeschnitten sind (Preis-

64 7\WP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2024

geld: 3.000 EUR). Der Wrigley Prophylaxe Preis gehort zu den
renommiertesten Auszeichnungen in der Zahnmedizin. Eine
unabhangige Jury aus Wissenschaftlern und einer Vertretung
aus dem Offentlichen Gesundheitswesen bewertet Arbeiten
aus Forschung und Praxis, die zur Verbesserung der Mund-
gesundheit beitragen. Seit der Grindung 1994 steht der Preis
unter der Schirmherrschaft der Deutschen Gesellschaft fur
Zahnerhaltung eV. (DGZ). Stifterin ist die wissenschaftliche
Initiative ,Wrigley Oral Healthcare Program”.

Quelle: Wrigley Oral Healthcare Program

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Im Juni: Das war
der Tag der offenen Tur
bei DMG

60 Jahre ,Zusammen ein Lacheln voraus”: Zum Abschluss
des Jubilaumsjahres lud DMG im Juni 2024 zu einem Tag
der offenen Tiirin Hamburg ein. Uber 800 Gaste - Familien-
angehorige der Mitarbeiter, Kunden, Geschaftspartner und

© DMG

Nachbarn - folgten trotz typischen Hamburger Wetters der
Einladung. Das umfangreiche Programm reichte von Fih-
rungen durch die Produktion und 3D-Druck live Uber natur-
wissenschaftliches Infotainment, Zukunftstechnologien und Nachhaltigkeitsaktionen bis zu Spiel
und SpaB und einem groBen Food Court. Wie entstehen erfolgreiche Produktlésungen wie
Luxatemp oder Icon? Was kann moderner 3D-Druck heute? Welcher Trick steckt dahinter, wenn
ein Material gleichzeitig standfest und flieBfahig ist? Das waren nur einige der Fragen, die am Tag
der offenen Tur anschaulich und unterhaltsam beantwortet wurden. Florian BreBler, Leiter der
Unternehmenskommunikation bei DMG: ,Wir freuen uns, dass wir so vielen Kunden, Partnern
und Freunden zeigen konnten, was sich bei DMG alles tut. Zum Beispiel auch unser brandneues
energieeffizientes Produktionsgebaude oder das Digitale Anwendungszentrum. Es ist einfach
etwas anderes, Hightech und die Menschen dahinter einmal personlich zu sehen.”

Mehr Infos zu DMG und seinem Jubilaum auf: www.dmg-dental.com

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

Dental Angels live
im minilu Wonderland

Das Jubilaumsjahr zum 15-jahrigen Bestehen feiert das Dentaldepot minilu.de
mit einem groBen Festival-Kongress am 13. und 14. September 2024 - dem minilu
Wonderland. Dort kann das ganze Praxisteam in vielen spannenden Keynotes und
Workshops bis zu 16 Fortbildungspunkte pro Person erwerben. Ein besonderes
Highlight wird der Theken-Talk der Dental Angels. Die bestehen aus drei Spezialis-
tinnen fur Abrechnung, Mitarbeiterbindung, Hygiene und behérdliche Begehungen:
Michaela Prins, Melanie Diwisch und Viola Milde. Neben dem gemeinsamen Talk
am Festival-Samstag halten Michaela Prins und Melanie Diwisch am Festival-Freitag
eigene Keynotes zu den Themen PAR-Abrechnung und Budgetierung. Nicht nur
die zahlreichen Fortbildungsmaoglichkeiten auf minilus Festival-Kongress kénnen
sich sehen lassen: Wahrend Ivoclar als Hauptsponsor des Wonderlands mit dem
VivaDent® Aerosol Reduction Gel einen aerosolreduzierenden Gamechanger fir
die Prophylaxe prasentieren wird, sind auch viele weitere dentale und nichtdentale
Aussteller mit dabei.

DMG
Tel.: 0800 3644262
(kostenfrei)

www.dmg-dental.com

Em

Infos zum
Unternehmen

Mehr Infos zum Festival

und zum Ticketverkauf unter:

www.pink15.de/festival

Dental Angels

Infos zum
Unternehmen

[=] 24! [m]
minilu GmbH

E i ] www.minilu.de
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Am 6.September 2024 findet der ZFA-Zirkel

| q unter dem Motto Meet&Greet in Frankfurt am Main 5.
S e = = s

statt. Anmeldung unter www.zfa-zirkel.de

Maurizio Costagliola
(2.v.1.) von Zahnidee und
Daniel Felsing (1.v.1.)
von Pixel.dental begriB-
ten die Teilnehmenden zum
ZFA-Zirkel in den Raum-
lichkeiten von Klapper-
zahnchen in Offenbach am
Main. Der voll besetzte
Saal war bereit fir zwei
Tage voller SpaB und Fort-
bildung mit zahlreichen
Teams und Zahnmedizi-
nischen Fachangestellten,
die sich auf die kommenden
Veranstaltungen freuten.

Im ZEA-Fieber:

Mitreifiende Events

promoten Berufsbild

und Teamgeist

Ein Beitrag von Maurizio Costagliola

m 26. und 27. April kamen zahnmedizinische
Fachkréfte aus ganz Deutschland in Frankfurt am

Main zusammen, um an zwei herausragenden

Veranstaltungen, dem ZFA-Zirkel und WineMeetsDentist,
teilzunehmen. Diese Events vereinten Fachwissen, Net-
working und kulinarische Genlsse auf einzigartige Weise
und boten den Teilnehmern eine wertvolle Plattform fir
fachlichen Austausch und Teambuilding.

ZFA-Zirkel

mit DentalParty ,,Be a DentiStar”

Als exklusive Netzwerkveranstaltung fir zahnmedizinisches
Fachpersonal eréffnete der ZFA-Zirkel den ersten Tag mit
tiefgehenden fachlichen Diskussionen und einem inspirie-
renden Austausch tber aktuelle Themen der Zahnmedizin.
ZFAs nutzten die Gelegenheit, gemeinsam Ldsungen zu
erarbeiten und voneinander zu lernen, wahrend sie ihre
Leidenschaft fur den Beruf teilten. Ein Hohepunkt des
Tages war die erste DentalParty ,Be a DentiStar”, die den

66 7ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2024

[ FORTBILDUNG ] ZFA-Fachkriftemangel,
Wertschdtzungsdefizit und Motivations-
tdler — von dieser mancherorts wahrnehm-
baren Stimmung rund um das Berufsbild der
ZFA war Ende April in Frankfurt am Main
nichts zu spuren. Ganz im Gegenteil: Zwei
auflergewohnliche Eventformate hatten es
sich auf die Fahnen geschrieben, die Kompe-
tenz und Power und den gegenseitigen
Support der ZFA-Community aufzuzeigen
und durch gezielte Fortbildungsinhalte

in besonderer Umsetzung weiter

zu starken.

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Abschluss des ZFA-Zirkels bildete. Hier konnten die
Teilnehmer nach einem Tag voller interessanter Ge-
sprache und Erkenntnisse das Leben in vollen Ziigen
genieBen und den Teamgeist weiter starken.

WineMeetsDentist

Am folgenden Tag stand die WineMeetsDentist-Fort-
bildungsveranstaltung unter dem Motto , Lifestyle trifft
Zahnmedizin” auf dem Programm. Dieses innovative
Event bot eine Vielzahl inspirierender Fachvortrage zu
Themen wie Mindset, Wirtschaftlichkeit, Digitalisierung
und Abrechnungspraktiken. Hohepunkt des Tages war
ein exquisites Gourmet-Dinner mit exklusiver Wein-
verkostung, das den fachlichen Austausch in einem
besonderen Ambiente abrundete. Teilnehmende der
WineMeetsDentist hatten zudem die Mdglichkeit, in-
tensiv zu netzwerken und wertvolle Kontakte in der
zahnmedizinischen Community zu knipfen.
Zusatzlich erhielten sie vier Fortbildungspunkte von
BZAK/DGZMK, die ihre fachliche Kompetenz weiter
starkten.

Interview. Zahnirztin Dr. Anja Biischges aus Zell
an der Mosel war mit den zwei Teammitgliedern
Carina und Sylvia im April dabei und nutzte die
Events als Gelegenheit, das Wirgefihl inner-
halb ihres Teams zu starken und neue Impulse
fir die Praxis zu gewinnen.

Frau Dr. Bischges, wie haben Sie die Teilnahme
an ZFA-Zirkel und WineMeetsDentist erlebt?

Es war fUr uns als Team eine wirklich bereichernde Erfahrung.
Beim ZFA-Zirkel konnten wir uns intensiv mit Kollegen aus-
tauschen und neue Perspektiven auf aktuelle Themen gewin-
nen. Besonders wertvoll waren fir uns der fachliche Austausch
und die Diskussionen Uber praxisrelevante Herausforderungen.

Welchen Mehrwert haben Sie aus der
WineMeetsDentist-Fortbildung gezogen?

Das WineMeetsDentist-Event war duBerst inspirierend, mit
vielen neuen Anregungen fir unsere tagliche Arbeit. Das
Gourmet-Dinner war ein kulinarisches Highlight und bot eine
perfekte Gelegenheit, mit anderen Experten der Branche ins
Gesprach zu kommen und unser Netzwerk zu erweitern.

Wie hat sich die Teilnahme auf das Team-
gefuhlin lhrer Praxis ausgewirkt?

Solche Events starken definitiv den Zusammenhalt innerhalb
unseres Teams. Wir konnten uns nicht nur fachlich weiterent-
wickeln, sondern auch persénlich ndherkommen. Es ist wich-
tig, dass sich unsere Mitarbeiter wohlftihlen und motiviert sind,
und solche Veranstaltungen tragen dazu wesentlich bei. B

Dr. Anja Blischges (vorne rechts)
mit den Teammitgliedern Carina
(2. Reihe, 1.v.r.) und Sylvia

(2. Reihe, Mitte). Neben ihnen

sind Zahnarzt Dr. Hansjorg
Neigefink (vorne links) und Daniel
Urbat, Inhaber Ustomed Instru-
mente, zu sehen. Dr. Anja Bischges
und ihr Team profitierten von der
Veranstaltung als hervorragende
Gelegenheit, um Uber neueste
Entwicklungen und Techniken in
der Zahnmedizin zu diskutieren
und wertvolle Kontakte

zu knipfen.

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern
und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

Jetzt Platze fUrs
nachste Event sichern!

Die nachste WineMeetsDentist-Veranstaltung findet

am 7. September 2024 im FAVORITE Parkhotel mitten
im idyllischen Mainzer Stadtpark statt. Passend zum Mainzer
Weinmarkt konnen sich Teilnehmende darauf freuen, in
entspannter Atmosphare bei edlen Weinen und fachkundigen
Gesprachen einen besonderen Abend zu erleben.

Ein Highlight: Das FAVORITE Sternerestaurant, bekannt fir
kostliche Kreationen und eine besondere Atmosphare, unter
der Leitung von Kiichenchef Tobias Schmitt, ausgezeichnet
mit drei Hauben und einem Michelin-Stern.

Weitere Infos und Anmeldung auf: www.WineMeetsDentist.de
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[ PRAXISMANAGEMENT ] Das Herzstiick

5 Kr]-terlen jeder Zahnarztpraxis ist die Praxisverwal-

an a tungssoftware. Hier laufen Prozesse zusam-
fllI' d.].e perfEkte men, die firr einen reibungslosen Ablauf

. im Praxisalltag sorgen: Patientendaten ver-
P]_'aX]_SSOftwa_]_'e walten, Terminkalender pflegen, Quartals-
abrechnungen tibermitteln und vieles mehr.
Worauf sollten Praxisinhaber beim Start oder
Ein Beitrag von Josephine Kranenburg Wechsel der Praxissoftware achten?

Die Auswahl der passenden Praxisverwaltungssoftware ist ein wichtiger Schritt, um den Praxisalltag
effizient zu gestalten und den Praxiserfolg zu sichern. Die unten stehenden Kriterien kénnen helfen,
die optimale Software zu finden, die den individuellen Anforderungen und Bedurfnissen der eigenen
Zahnarztpraxis gerecht wird:

1 - Benutzerfreundlichkeit 3 - Datensicherheit und Datenschutz
Eine gute Praxisverwaltungssoftware sollte ein- Sensible Patientendaten gehoren in sichere Hande.
fach zu bedienen sein und eine intuitive Benut- Die ausgewadhlte Praxissoftware sollte alle Daten-
zeroberfldche bieten. Das erleichtert das Training schutzvorschriften einhalten und Uber entspre-
des Praxisteams und sorgt dafr, dass die Soft- chende Sicherheitsmechanismen verfigen.

ware effektiv genutzt wird.

2 — Funktionsumfang 4 - Skalierbarkeit
Die Software sollte Uber alle erforderlichen Funk- Die Anforderungen an Praxen und Software kénnen
tionen verflgen, um die taglichen Ablaufe in der sich andern. Deshalb ist es wichtig, eine skalierbare
Praxis zu unterstiitzen. Neben Verwaltung und Software zu wahlen, die mitwéachst. Sie sollte die
Abrechnung ist auch der Anschluss an die Tele- Moglichkeit bieten, zusatzliche Module und Funk-
matikinfrastruktur wichtig. tionen hinzuzufigen.

*Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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PRAXIS

5 - Service und Schulung
Ein zuverlassiger Kundenservice und technischer Support
sind entscheidend, um schnell Hilfe zu erhalten. Schulun-
gen dienen dem gesamten Praxisteam, um eine reibungs-
lose und effektive Nutzung der Software sicherzustellen.

ANBIETERINFORMATION*

Praxisverwaltungssoftware: Viel Erfahrung,
Know-how und Service

Seit mehr als 35 Jahren ist das Familienunternehmen
Dampsoft erfolgreich auf dem Dentalmarkt etabliert und
hat mit der fihrenden Praxisverwaltungssoftware DS-Win

MaBstabe gesetzt. Die Software ist mit einem enormen
Funktionsumfang nach wie vor die erste Wahl fir Zahnarzt-
praxen mit hochsten Anspriichen.

GO FOR GOLD!
. - Zu Dampsoft
=] o]

Mit DS4 steht die nachste Generation bereit: Die webbasierte
und cloudfahige PVS bietet maximale Flexibilitat fur das

ins Gewinnerteam

Praxen, die sich bis zum 15.8.2024
fr DS4 oder DS-Win entscheiden,
erhalten einen Erlebnisgutschein fir
ein Team-Event im Wert von 500 EUR.

Praxismanagement heute und in Zukunft. Genau richtig fir
moderne Zahnarztpraxen, die auf tibersichtliche Workflows,

intuitive und individuelle Bedienbarkeit setzen. Beide L6-
sungen werden kontinuierlich weiterentwickelt und erfillen
durch regelmaBige Updates stets alle gesetzlichen Vorga-

ben. Praxisgriindern und Software-Wechslern wird der Start

Mehr erfahren: leicht gemacht: Ein eigenes Customer Success Team kiim-

www.dampsoft.de/gewinnerteam mert sich um das erfolgreiche Onboarding.

Weitere Information zu den Produkten und Services

*Die Beitrdage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

von Dampsoft auf: www.dampsoft.de Infos zum Unternehmen

ANZEIGE

Computerassistierte Lokalanasthesie
v Angstrermeidung (keine Massische Spritze]

" Kein Taubheitsgefiihl an den Lippen oder im Gesidht

v Akustische und wisuelle Navigation

Schmerzfrei.

Angstfrei. £
Begeistert. ;f? "-
- 1
. _;-';— { (==l
i AR 455200 Kostenlose
1 - & kil 232,370 Deerrvs [y =

23l guenizl et

www.hagerwerken. de - Tal: +49 203 9924 WhatsApp @ +49 15733511344
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»WIr sind Fans der intuitiven Bedienung!“

[TEST|MON|AL] Dr. Thomas Berger Ein Beitrag von Dr. Thomas E. Berger
ist Zahnarzt in Bad Frankenhausen und
langjahriger Anwender des Produkt-
und Serviceportfolios von orangedental.
Im Folgenden gibt er ein Feedback zu
den digitalen Lésungen des Dental-
unternehmens im Praxisalltag.

ie Integration der Aufnahmen des VSP Folienscan-
Dners in die byzz® Nxt Software zur Bilddatenkon-
solidierung der Patienten funktioniert reibungs-
los. Die Bildqualitat des VSP Folienscanners ist sehr gut.

Besonders hervorzuheben ist, dass die Folien sehr robust
sind und wir noch keine Probleme mit Kratzern oder an-

deren Beschadigungen gehabt haben. Der Scanner ist im
Behandlungszimmer integriert und sieht zudem noch gut
aus.

Seit einiger Zeit arbeiten wir mit dem FUSSEN Intraoral-
3D-Scanner: Ein echter Vorteil ist, dass Stellen, die nicht
perfekt gescannt wurden, korrigiert werden kénnen, daich oran 9 ed € nta‘
nur diese Stelle nochmals scannen muss. AuBerdem ist pUSht Si N ﬂ\/O\ ‘e

die digitale Datenubertragung einfach und ressourcen- .
schonend. Ich kann Préparationsgrenzen noch mal darstel- ‘ nnovationen /
len und sehe Fehlerin meiner Praparation, der FUSSEN hat d {e ne be N d er

mein Denken Uber Prdparationen positiv verandert. ’: kt |JE _t

Die Software byzz® Nxt von orangedental hat sich im Laufe unxtonalita y T
der Zeit weiterentwickelt und ist weitergewachsen, und aUCh Opt\SC h Sl

auch wir als Praxis sind in die Software byzz® Nxt reinge-

wachsen. Meine Assistentinnen und ich kommen mit der ansprec hendes

Software sehr gut zurecht, sie ist fir uns ein sehr wich- DeSIQ n haben.

tiges Tool, da hier alle Daten zusammenlaufen. Besonders
gefallt uns die intuitive Bedienung. Die Software ist auBer-

=]

dem kompatibel mit unserer Praxisverwaltungssoftware,
was die Ablaufe vereinfacht.

-,

Was uns darlber hinaus bei orangedental sehr gut gefallt,
ist, dass die Techniker bei Bedarf bestens erreichbar sind
und bislang alle Probleme sehr kompetent und schnell, zu
unserer vollsten Zufriedenheit I6sen konnten.

Fazit

Wer auf der Suche nach einem innovativen Unternehmen
ist, bei dem der einzelne Kunde Beachtung erféhrt, ist bei
orangedental gut aufgehoben. Ich kann orangedental ab-

i s

1 ﬁ.\.“

solut empfehlen, mir geféllt es, wie mit dem Kunden um-
gegangen wird, auch bei Schwierigkeiten gab es immer

o

Loésungen im Interesse des Kunden. Man merkt, dass sich

=]
Infos zum
Unternehmen E

die Mitarbeiter mit dem Unternehmen identifizieren und

/.
*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

ein echter Teil des Unternehmens sind.
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DIRECTA

Sendoline

Sendoline Endo Motor

Handlich
Fir alle Feilenbewegungen
Frei Programmierbar

Sendoline S1 System

Sicher
e [Effektiver Abtrag
e Kosteneffizient

e Fir reziproke und rotierende
Technik geeignet

SendoSeal MTA

¢ Biokompatibel
¢ Hohe Rdéntgenopazitat
e Einfache Applikation

Kontaktieren Sie uns flr eine Vorfuhrung in lhrer Praxis unter:

.‘ ’ Kaniedenta GmbH & Co. KG Zum Online-Shop:
Dentalmedizinische Produkte -
KANIEDENTA Zum Haberland 36 IF#_;
32051 Herford +_1,.-_|L;h‘t-i" Far mehr Informationen zu den

. ‘ info@kaniedenta.de Produkten besuchen Sie gerne
Tel: 05221-34550 www.sendoline.com
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Mich entspannt
die Planbarkeit der
Ergebnisse sehr.

Ein Beitrag von Lutz Hiller

[INTERVIEW] Auf der diesjahrigen ,,Dentsply Sirona World“ in

Dubai nutzte Lutz Hiller (Vorstand OEMUS MEDIA AG) die Gelegenheit,

mit Referenten des Events und Anwendern der Produkte von Dentsply Sirona
ins Gesprach zu kommen. So beispielsweise mit der Facharztin fur Kiefer-
orthopadie, Dr. Angelica Iglesias (Spanien).
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Dr. Iglesias, kénnen Sie bitte kurz erkldren, wie Sie SureSmile® ' ' ' F ‘ '[ ¥
Aligner, SureSmile® VPro™ und Retainer in lhrer Praxis | r ‘ ' '

verwenden?
o

Den SureSmile VPro erhalten all meine Patienten, die ich

Iy
mit SureSmile Alignern behandele. Dieses kleine Gerat .~ A .
hilft mir zum einen, mich vom Wettbewerb zu unter- S Nin. \
scheiden, weil meine Patienten eine zusatzliche Ap-
paratur bekommen, die die Behandlung wesentlich
unterstltzt. Zum anderen steigert sie die Compli-
ance - ein sehr wichtiger Aspekt. Die Patienten
erleben die Anwendung des VPro als einen An-
reiz fur schnellere und bessere Behandlungs-
erfolge und sind daher (nach meiner Erfahrung)

eher bereit, eine sehr gute/optimale Mitarbeit

zu leisten. Hinzu kommt, dass der VPro mit einer
App geliefert wird, mit der Patienten die Anwen-
dung des Geréts fur sich selbst nachverfolgen
kénnen. Es ist also perfekt fir die Motivation
und das Monitoring. Was die Retention betrifft,
ist das fur mich einer der wichtigsten Behand-
lungsschritte Uberhaupt, denn: Die Patienten
sind bei mir etwa ein bis zwei Jahre in der akti-
ven Behandlung, aber sie werden ihr Leben lang
in der Retention sein. Ich mdchte daher sicher-

Dr. Angelica Iglesias und Lutz Hiller
auf der ,Dentsply Sirona World” im
Februar 2024 in Dubai.

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2024
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stellen, dass ich die effizienteste Methode einsetze, um meinen Patien-
ten ein schénes Lacheln fir viele Jahre zu schenken. Mit transparenten
Retainer-Schienen fiihlen sich die Patienten wohl und sind motiviert,
wirklich lange dabei zu bleiben.

Welche Vorteile und Herausforderungen haben Sie bei der Inte-
gration von SureSmile® in lhre tdgliche Praxisroutine erlebt, und

wie wiirden Sie die Verwendung des Systems beschreiben?

Es gibt wirklich unglaublich viele Vorteile. Fiir mich hat dieses System
die Vorhersagbarkeit der Behandlungsergebnisse verbessert, und es
bietet mir ein erstaunliches Kommunikationsinstrument, um den Pa-
tienten vom ersten Tag an Ziele, mdgliche Ergebnisse sowie Vor- und
Nachteile der Behandlung zu erklaren. Es hat meinen Praxisalltag durch
schnellere und bessere Behandlungen vereinfacht. Was die Heraus-
forderungen angeht: Die Software und die unglaubliche Menge an Tools,
die sie bietet, haben mich zu Anfang schier Gberwaltigt. Ich brauchte
ein wenig Zeit, um fir mich den groBtmaoglichen Effekt herauszuholen.
Doch als ich das fir mich erkannt hatte, fragte ich mich, wie ich vorher
ohne diese Unterstitzung Uberhaupt etwas planen konnte.

Wie haben Sie von der Unterstiitzung vom

SureSmile® Digital Lab und der SureSmile E-Learning-
Plattform profitiert, und inwiefern haben diese Ressour-
cen lhren Arbeitsablauf optimiert?

Das Labor hat ein groBartiges Team, und die Software ist
sehr fortschrittlich. Glauben Sie mir, ich habe Kieferortho-
padie und Biomechanik studiert, daher erkenne ich an der
Planung des SureSmile Labors, dass es anders als andere
Hersteller und viel effizienter ist. Die ,SureSmileU"-Platt-
form ist fur mich einer der groBten Vorteile des Systems.
Als ich anfing, mit SureSmile zu arbeiten, war ich einer der
ersten Nutzer in meinem Land und habe praktisch alles
dazu Uber die E-Learning-Plattform gelernt. Daher kann
ich sie jedem nur empfehlen.

.Den SureSmile VPro erhal-
ten all meine Patienten,
die ich mit SureSmile
Alignern behandele.
Dieses kleine Gerat hilft
Mir zum einen, mich vom
Wettbewerb zu unter-
scheiden, weil meine
Patienten eine zusatzliche
Apparatur bekommen,
die die Behandlung
wesentlich unterstitzt.
/Zum anderen steigert

sie die Compliance - ein
senhr wichtiger Aspekt.”

[=] 5% [=]

E Dentsply Sirona

Infos zum Unternehmen

Wie haben Sie die Ergebnisse in lhrer Praxis erlebt, und was
sagen lhre Patienten dazu?

Wie schon gesagt: Mich entspannt die Planbarkeit der Ergeb-
nisse sehr. Inzwischen sehe ich in meiner Praxis keine ,Notfille"
von Aligner-Patienten mehr, die Uber Beschwerden mit den
Schienen klagen. Es ist wirklich sehr selten, dass Patienten Uber

Probleme berichten. Sie sind einfach gltcklich, weil wir ihnen

als Praxis eine gleichbleibend hohe Behandlungsqualitdt und

Fotos: © Dentsply Sirona

konnen. H

den bestmdglichen Weg zu dsthetischen Ergebnissen bieten
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Mit viel Herz

und der
passenden
Software

zum Erfolg!

Ein Beitrag von
Laura Piccolomo

Kinderzahnarztin
Dr. Nathalie Henrich
aus Kaarst bei Disseldorf.

[ INTERVIEW] Kinderzahnarztin zu sein, ist
% mehr als ein Beruf, es ist eine Berufung! Denn

der Umgang mit Kindern in der Praxis beein-
f flusst mafigeblich ihr Verhalten als zuktinftige
X Patienten. Das zwischenmenschliche Moment

spielt damit in der Kinderzahnheilkunde eine
besondere Rolle und ebnet im Idealfall den

Weg fir einen praventionsgetibten Nachwuchs.
Dr. Nathalie Henrich ist niedergelassene Kinder-

zahnarztin aus Leidenschaft und behalt mit-

74

l hilfe der Praxissoftware von EVIDENT den

Uberblick iiber die Ablaufe in ihrer Praxis
/ ZahnZauberwald.

Frau Dr. Henrich, wie verlief Ihr Weg in die eigene Praxis?

Nach meinem Studienabschluss im Jahr 2007 bin ich der Liebe wegen
nach Ulm gezogen. Dort habe ich zuerst als Assistenzarztin und spater
als angestellte Zahnarztin in einer Klinik gearbeitet. Danach zog es mich
und meine Familie ins Rheinland. Die Entscheidung, mich selbststandig
zu machen und meine eigene Praxis zu eroéffnen, ist tber die Jahre und
durch das Kennenlernen unterschiedlicher Fiihrungsstile und Ausrich-
tungen gereift. Ich wollte einen Ort schaffen, an dem ich meine Ideen
und Vorstellungen umsetzen und ein Team aufbauen kann, mit demiich
jedenTag gerne zusammenarbeite. Der tatsachliche Schritt in die Selbst-
standigkeit war dann eine Kombination aus mutigen Entscheidungen,
tatkraftiger Unterstlitzung meiner Familie und meines Teams sowie dem
festen Glauben an das Konzept meiner Praxis. Im April 2024 haben wir
das zweijéhrige Bestehen der Praxis gefeiert - das war fir alle eine groBe
Freude!

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2024

Was hat Sie motiviert, Kinderzahndrztin

zu werden?

Eigentlich kam das durch meine eigenen Kinder.
Nach meiner Elternzeit habe ich in Kaarst meinen
Wiedereinstieg in den Beruf gehabt und dort den
Bereich Kinderzahnheilkunde aufgebaut. Mit mei-
nen Kindern wuchs auch mein Interesse an diesem
Gebiet. Qualifizierte Kinderzahnérzte gibt es nicht
allzu viele, weil die kleinen Patienten besondere
Anforderungen mit sich bringen. Gerade die Be-
handlung von Milchzdhnen wird oft unterschétzt.
Die Auswirkungen von Karies und anderen Zahn-
problemen im Kindesalter auf die bleibenden
Zéhne, wie Deformationen oder Platzmangel, kén-

r. Nathalie Henrich

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Ein Hauch von
Kinderzimmer:

Der Wartebereich
der Praxis
ZahnZauberWald
1ladt die kleinen
Patienten zum
Kindsein ein.

© Dr. Nathalie Henrich

nen gravierend sein und unter Umstanden umfang-
reiche kieferorthopadische Behandlungen nach
sich ziehen. Ich wollte mit meiner Praxis einen
kindgerechten Ort schaffen, der sich vollumfang-
lich auf Kinder einlasst, sie bestmaoglich versorgt
und auch fur spéater positiv beeinflusst.

Welche Herausforderungen begegneten lhnen
beim Thema Selbststédndigkeit?

Eine der groBten Herausforderungen war es, die
richtige Reihenfolge der notwendigen Schritte zu
kennen. Ich hatte das groBe Gliick, mit Menschen
zusammenzuarbeiten, die mich auf diesem Weg
unterstitzt haben. Mein Mann war bei jeder Ent-
scheidung an meiner Seite, und gemeinsam haben
wir viele der Hirden gemeistert. Gleichzeitig habe
ich seit Tag zwei eine Mitarbeiterin, die wirklich
den kompletten Entwicklungsprozess der Praxis
begleitet hat. Sie hat die Praxis mit aufgebaut und
sogar bei der Einrichtung geholfen. Eine solche
Unterstltzung ist unglaublich wertvoll. Ich habe
vieles aus dem Bauch heraus entschieden, wiirde
aber rickblickend empfehlen, sich einen Fach-
mann flr Praxisgrindungen an die Seite zu holen.
Ein Experte in dem Bereich hatte uns sicherlich so
manchen Stolperstein erspart. Und naturlich ist
die Vereinbarkeit von Familie und Beruf eine stan-
dige Herausforderung. Hierflr braucht man ein
Team, auf das man sich zu 100 Prozent verlassen
kann. Der ZahnZauberWald ist klein und auf allen
Ebenen gesund gewachsen. Ein familidres und ver-
trauensvolles Umfeld war mir von Anfang an be-
sonders wichtig.

- ANBIETERINFORMATION*

PRAXIS

»MeLn

Z.iel in der Kinderzahnmedizin Lst es nicht nur,

die Zdhne der Kinder zu behandeln, sondern auch, ste und

Zahnpflege fordern und frithzeitig mit der Privention

beginnen.”

Wie definieren Sie den Erfolg lhrer Praxis?

Den ZahnZauberWald macht aus, dass hier fast ausschlieBlich Mitter
arbeiten. Jeder von uns versteht die Sorgen und Note der Eltern, die mit
ihren Kindern zur Behandlung zu uns kommen. Wenn bei den Eltern
dann doch mal Tranen flieBen, kénnen wir besonders empathisch auf
sie eingehen. Fir mich bedeutet Erfolg, wenn Eltern mit uns ein Team
bilden. Sie sind letztlich firs Zahneputzen verantwortlich. Wenn es nicht
rund lauft, ntzt es nichts, ihnen VorwUrfe zu machen, sondern aufzu-
klaren und dabei zu helfen, dass die Mundhygiene bei den kleinen Pa-
tienten kiinftig besser funktioniert. Da kann es auch mal passieren, dass
der Ton ernster wird, wenn Uber eine langere Betreuung hinweg keine
Besserung erkennbar ist.

Sie arbeiten seit zwei Jahren mit EVIDENT zusammen - was gewin-
nen Sie dadurch?

Ich habe wahrend meiner Zahnarztlaufbahn mehrere Systeme ken-
nengelernt. Meine erste Begegnung mit EVIDENT hatte ich wahrend
meiner Zeit in der Praxis in Ulm. Die Software hat einen bleibenden Ein-
druck bei mir hinterlassen. Als ich dann Uberlegt habe, welches Tool fiir
meine eigene Praxis das richtige ist, war EVIDENT von Anfang an in der
engeren Auswahl. Der herzliche und persénliche Kontakt hat mir die
Entscheidung dann echt leicht gemacht. Das Team von EVIDENT hat
sich vier Stunden Zeit genommen, mir alle Features genau zu erkla-
ren. Ich habe vorhin ja schon durchklingen lassen, dass mir eine gute
zwischenmenschliche Beziehung sehr wichtig ist. EVIDENT bringt das
einfach mit. Was mich auch Uberzeugt, ist die Tatsache, dass ich alle
Funktionen, die ich fir den Praxisalltag brauche, in einer Software habe.
Ich mochte einfach keine Urlaubsantrage auf Papier hier rumliegen
haben. Selbst das kann ich mit EVIDENT managen. B

Weitere Infos zur Software von EVIDENT auf: www.evident.de

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2024

ihre Eltern fitr eine gute Mundnygiene zw sewsubuusz.erew

Mein Team und ieh wollen eine positive EmsteLLuwg Zur e
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Der Verein Zahnputzfuchs eV. macht sich fur die Mundgesundheit bei
Kindern stark und unterstttzt die Kleinsten durch verschiedene Projekte,
um sie fur das Zdhneputzen und eine gesunde Erndhrung zu sensibi-
lisieren und zu begeistern. Vor allem dann, wenn es Kindern durch be-
sondere Umstande schwerfallt, an Mundgesundheit zu denken. Eines
dieser rein ehrenamtlichen Engagements ist die Zahnputzperle. Hierbei
werden junge Patienten auf onkologischen Stationen diverser Kinder-
kliniken auf das Thema Mundhygiene aufmerksam gemacht und (bei
therapiebedingt oft erschwerten Bedingungen) zum Zahneputzen ani-
miert. Angeregt durch die sogenannten Mut-
perlen der Deutschen Kinderkrebsstiftung,
die Kinder im Behandlungsverlauf fir be-
waltigte Therapieschritte bekommen, erhal-
ten sie vom Verein Zahnputzfuchs selbst
gefertigte Zahnputzperlen zum Auffadeln
auf ihre Mutperlenkette sowie Geschenk-
beutelchen mit Zahnputzutensilien. Um die-
ses wichtige Projekt zu unterstiitzen, hat die
dentalline GmbH dem Verein diverse Produkte der Mundpflegeserie
blue®m im Wert von rund 5.800 EUR Uberreicht. Die Sachspende um-
fasste neben Zahnbirsten und Zahncremes auch Sauerstofffluid so-
wie Mundgel, die aufgrund ihrer Wirkformel mit Aktivsauerstoff effektiv
zur oralen Wundheilung beitragen. Ein Teil der blue®m Produkte wurde
bereits an Kliniken in Leipzig und Minster verteilt.

© Zahnputzfuchs e.V./dentalline

Infos zum

dentalline GmbH & Co. KG - Tel.: +49 7231 9781-0 - www.dentalline.de Unternehmen Eh‘.

Neuer Geschaftsfuhrer
bei GC Germany

Schon seit 1. April 2024 ist Claus Nussle der neue Geschaftsfihrer und Country Manager bei der '
GC Germany GmbH. Er folgte auf Georg Haux, der innerhalb der GC Gruppe zur internatio-

nalen Konzernmuttergesellschaft GC International AG gewechselt ist. Claus Nissle bringt
Uber 20 Jahre Erfahrung in der Dentalbranche mit, insbesondere aus verschiedenen Fihrungs-
positionen bei 3M. Seit Juni 2023 ist er als Regional Sales Manager D-A-CH und Country
Manager Schweiz bei GC tatig. In seiner neuen Rolle Ubernimmt er die operative Leitung der
GC Germany GmbH und wird die Position des Unternehmens als eines der fiihrenden Den-
talunternehmen weiter ausbauen. ,Zusammen mit dem gesamten Team mochte ich die
sehr erfolgreichen Jahre fortfiihren und gleichzeitig neue Wege gehen, um unser Wachstum
zu fordern. Immer im Hinblick auf unsere Kunden und deren Zufriedenheit”, so Claus
Nussle. ,Unser Ziel ist es, den Marktanteil zu erhéhen, indem wir neue Marktsegmente
erschlieBen und unsere Prasenz in bestehenden Markten ausbauen. Wir wollen der
Ansprechpartner Nummer eins fur unsere Kunden werden, und diese mit innovati-
ven und qualitativ hochwertigen Produkten begeistern und einen auf den Kunden
fokussierten Service bieten.”

GC Germany GmbH [=1; E
Tel.: +49 6172 99596-0 infos zum |1
www.gc.dental/europe/de-DE Unternehmen 8]
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Straumann: -

70Jahre Exzellenz .. *
und Innovation .

Von der Griindung im Jahr 1954 bis hin zu den
neuesten Entwicklungen in der Implantologie und
der Digitalen Zahnmedizin ist die Geschichte von o y : - -
Straumann von bedeutenden Meilensteinen ge- \ :
pragt, die die Dentalindustrie beeinflusst haben.
In den 1950er-Jahren leistete Straumann bedeu- 4%
tende Beitrage zur Erforschung von Legierun-
gen fur die Osteosynthese. In den 1970er-Jahren
trat Straumann mit der Einfihrung des ersten
Straumann-Dentalimplantats in die Dentalimplan-

tologie ein. Das ITI, International Team for Im-

plantology, das sich zum weltweit flihrenden wis- e

Fo
o Unternehmen E

senschaftlichen Dentalnetzwerk entwickelt hat,
wurde gegriindet. Es folgte in den 1990er-Jahren
der Bérsengang. Der Zeitraum von 2014 bis 2024

© Straumann GmbH

Straumann GmbH
Tel.: +49 761 4501-0
www.straumann.de 1

»

ist gepragt von bedeutenden Fortschritten in ver- »

schiedenen Behandlungsbereichen, gekennzeich-
net durch die Einfihrung innovativer Produkte,
die die Straumann-Qualitat verkérpern und neue
Standards bei Behandlungsprotokollen und lang-
fristigen klinischen Erfolgen setzen.

L /
Mehr Infos zum Jubildum gibt es hier.

Starken im Team auf der Spur:

Die MSH Medical School Hamburg, University of Applied Science and Medical University (MSH)
sowie die ZA eG laden Zahnarzte und ihre Teams ein, an einer Studie teilzunehmen, die das
Zusammenspiel von personlichen Starken, beruflichem Wohlbefinden und Leistung in Zahnarzt-
praxen untersucht. Als Dankeschén fir die Unterstitzung erhalten Teilnehmende eine wissen-

schaftlich gesicherte, personliche Riickmeldung zu ihren individuellen Starken. Zusatzlich wer-
den Materialien bereitgestellt, die wertvolle Informationen zur Erhaltung und Verbesserung des

eigenen Wohlbefindens und der Leistungsfahigkeit bieten. Die Befragung erfolgt anonym und
die Daten werden streng vertraulich behandelt. Befragung.
Quelle: ZA eG

Studienteilnehmer

= Infos zum Unternehmen
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urz nach dem Zweiten Weltkrieg griindeten Wolfgang
Kund Inge Dreve ihr zahntechnisches Labor im Herzen

von Unna. Schon bald wurden aber durch den Erfinder-
geist von Wolfgang Dreve die ersten Produkte fir den Ver-
trieb geschaffen. So zahlt die Firma Dreve zu den Pionieren der
Tiefziehtechnik und insbesondere das Druck-Tiefziehgerat
Drufomat wurde schnell in der Dentalbranche bekannt. Bereits
seit Jahrzehnten werden die deutschen Hockeynationalmann-
schaften und die Olympischen Sommerspiele mit tiefgezogenen
Mouthguards ausgerUstet.

1965

/‘ 9 5 8 Tiefziehtechnik /‘ 973

Prothesenherstellung
\

im Spritzguss

Ein Beitrag von Sirka van Vorst
und Marlene Hartinger

[ FIRMENPORTRAT ]

Jubilden sind der perfekte
Zeitpunkt fir eine Inventur:
Was wurde bisher erreicht und
wohin soll die Reise weitergehen?
Fur die 1949 gegriindete Dreve
Firmengruppe fiithrt der Anlass
in diesem Jahr zu stolzer Freude
und der Gewissheit, dass es
noch viel zu entwickeln und
erreichen gilt — und zwar im
Mehrgenerationen-Powerteam!
Welche Meilensteine bisher

die Firmengeschichte pragten
und welche zuklinftigen Plane
das Unnaer Familienunterneh-
men schmiedet, verrat der
folgende Beitrag.

Dreve-Meilensteine

eine Auswahl:

1980

Ausbriith- und Polymeri-
\

sationsgerdte

Additionsvernetzendes

\
Dublier-Silikon

1985

Lichtpolymerisations-

gerdte

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Dreve
. U . . kurz & knapp:
Zu den weiteren Meilensteinen zahlen die Silikondubliertechnik,
das Ausbriihgerat Labormat und zahlreiche weitere Laborgeréte. Mehr als 400 Mitarbeiter ¢ 70 Patente
Das zahnarztliche Bissregistrat wurde unter dem Markennamen Kundenin 100 Landern  Zwei Standorte—
Stonebite international bekannt. Auch ein Alginatersatz auf in Unna und Minneapolis (USA)

Silikonbasis kam von Dreve. Dr. med. dent. Volker Dreve, der
die Firma in der zweiten Generation gemeinsam mit seiner
Ehefrau fihrt, setzte dann friihzeitig auf den 3D-Druck, bei dem
die Dreve Dentamid GmbH heute eine fihrende Position ein-
nimmt. Mit Gber 400 Mitarbeitern an den Standorten Unna und
Minneapolis (USA) ist man heute zukunftssicher aufgestellt.

Heute einer der groBten dentalen
Produze/\nten von additionsvernetzen-
Alle Produkte, Silikone, Kunststoffe und Laborgerate werden den S/ilikonen und lichthdrtenden
traditionell in Unna hergestellt. Da auch bereits die dritte Ge- Kunststoffen fur 3D-Druck in Europa.
neration in der Firma tétig ist, ist der Fortbestand der MDR-

zertifizierten Firmengruppe mit dem Leitspruch: ,Innovation

aus Tradition"” als familiengefthrter Betrieb gewdhrleistet.

Mundschutzausrister fir Boxwelt-

\
meister (Vladimir Klitschko,

print@dreve 3D-Druck-
\

/
Axel Schulz, Christina Hammer),

e
Deutschen Hockeybund und Olym-

Bissregistriersilikon Dienstleistung

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

pische Sommerspiele.

3D-Druck von

\
Peniainesellen hin ein fihrender Akteur in Forschung und

Meine Zukunftsvision flr Dreve ist es, weiter-

Erster individueller

\
Mouthguard

Entwicklung zu sein. Dreve steht flir hochste

Qualitat und fortschrittliche Innovationen.

Neben dem wirtschaftlichen Erfolg wollen wir

elebte Familienkultur: Inge Dreve

MUSCRIPIACISENENAE auch einen positiven Beitrag fir die Umwelt

leisten und unsere soziale Verantwortung

EEEE

%Eiiili

it

T

wahrnehmen. Durch den Einsatz nachhaltiger

Materialien und innovativer Losungen wollen

wir unseren 6kologischen FuBabdruck minimie-

ren. Gleichzeitig strebe ich eine erfolgreiche

globale Expansion an, indem wir unsere

Prasenz weiterhin ausbauen. So kdnnen wir

langfristig wachsen und unser Unternehmen

global positionieren, in Familienhand blei-

2
E
o
a

ben und die Arbeitsplatze sichern.”

Victoria Dreve



Geschaftsfu h‘réplil)n Volker breve

mit Tochter und Firmen-Neuzugang

80

Frau Dreve, was hat Sie motiviert, in das
Familienunternehmen einzusteigen?

Schon in meiner Kindheit erzdhlte ich meinen
Freundinnen: Irgendwann werde ich im Blro von
meinem Vater sitzen! Mein Ziel, in das Familien-
unternehmen einzusteigen, stand also von Kindes-
tagen an fest und viele Mitarbeiter haben mich
nebenbei aufwachsen sehen. Manche Kollegen
kenne ich aus den Zeiten, in denen ich meiner
Oma im Otoplastik-Labor Uber die Schulter ge-
schaut habe, weitere, die ich bei meiner Mutter in
ihrer vorherigen Abteilung kennengelernt habe und
anderen bin ich immer wieder bei Rundgangen mit
meinem Vater begegnet. Ich bin also mit Dreve
groB geworden! Daran haben auch die zahlreichen
Gesprache meiner Eltern am Essenstisch ihren An-
teil. In der Schule interessierten mich vorrangig
wirtschaftsfokussierte Facher und nach dem Abitur
begann ich auch gleich mit meinem International
Management Studium, fir das ich eine Bandbreite
an betriebswirtschaftlichen Kursen belegen und
mir so einen guten Grundstein fir meinen Start bei
Dreve aneignen konnte. Da ich schon mit 20 Jah-
ren meinen Bachelorin der Tasche hatte, entschied
ich mich noch fir einen Masterstudiengang in Fi-
nanzen! Mit 22 Jahren hatte ich meine Uni-Plane
absolviert und es war endlich so weit: mein lang
gehegter und gezielt vorbereiteter Einstieg im
Familienbetrieb.

Inwieweit kénnen Sie trotz der traditions-
reichen, ,familiGren” FuBstapfen eigene Ideen

in die Firma einbringen?

Durch die sehr enge Bindung zu meinen Eltern
sind wir in vielen Denkweisen dhnlich und teilen
gleiche Werte und Visionen - nicht nur im Privat-
leben, sondern insbesondere auch fir das Unter-
nehmen. Von Tag eins meines Betriebseinstiegs
war meine Rolle klar und transparent definiert, die

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2024
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Next Generation am Start:

Q&A miit Victoria Dreve

[ INTERVIEW] Was fur ein Geschenk, wenn

ein Familienunternehmen fliefend in die nachste
Generation ibergeht — genau dieser Fall trifft auf die
in Unna ansdssige Dreve-Familie zu. Victoria Dreve
ist 2023 offiziell dem Unternehmen beigetreten und
agiert, mit grofier Hingabe und zusammen ihrem
Vater Dr. Volker Dreve, fuir die Belange der

Dreve Firmengruppe.

auch das Einbringen und Entwickeln eigener Ideen vorsieht. Meine Eltern
leben eine zukunftsorientierte Unternehmensphilosophie und sind sehr
offen und empfanglich fir neue Impulse. Diese progressive Denkweise
wurde, so bestatigte mir mein Vater, schon von seinen Eltern im Unter-
nehmen vorgelebt. Er hat beispielsweise den 3D-Druck als ,neuen Im-
puls” bei Dreve einflihren kénnen, da seine Eltern dies erméglicht
haben. Genau diese Akzeptanz und Neugier erlebe ich auch bei meinen
Eltern, sodass ich mir sicher bin, dass meine Zukunftsvision und neuen
AnstoBe auf einen nahrhaften Boden treffen werden.

Was genau sind insbesondere Ihre Themen innerhalb

des Unternehmens?

Far mich gibt es zurzeit zwei Themengebiete, bei denen ich besonders
viel involviert bin und auch ein groBes Potenzial fir die Zukunft sehe:
das ist das Thema Nachhaltigkeit sowie die weitere Globalisierung. Ich
setze mich z. B. dafir ein, dass unsere Verpackungen umweltfreundlich
und recycelbar sind. Unser Ziel ist es, Verpackungen durch nachhaltige
Alternativen zu ersetzen und den Verpackungsmdll erheblich zu redu-
zieren. Wir haben in unserem Portfolio einen 3D-Druck-Kunststoff,
welcher biobasiert ist, also groBtenteils aus nachwachsenden Roh-
stoffen besteht. Hier sehe ich Potenzial, dies auf weitere Produktgrup-
pen auszuweiten und einen besonderen Wert auf umweltfreundliche
Rohstoffe sowie ressourcenschonende Herstellungsverfahren zu legen.
Zudem investieren wir in moderne Solaranlagen, mit denen wir schon
mehr als die Halfte unseres Stromverbrauchs decken kénnen, um un-
seren 6kologischen FuBabdruck zu verkleinern und gleichzeitig die Effi-
zienz zu steigern. Ein weiterer Schwerpunkt ist die globale Expansion
unseres Unternehmens. Ein wichtiger Schritt dabei ist die Ausweitung
unserer Niederlassung in den USA, wo wir groBes Potenzial fir Wachs-
tum sehen und unsere Prasenz durch strategische Partnerschaften und
eine lokale Produktion stdrken wollen. Zusatzlich sind internationale
Markte ein zentraler Bestandteil unserer Expansionsstrategie. Verschie-
dene Handelszentren weltweit bieten exzellente Gelegenheiten, unsere
Marke global zu etablieren und neue Potenziale zu erschlieBen. B

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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[ FORTBILDUNG ]

Japan steht fiir eine ein-
drucksvolle Mischung aus
Tradition und Zukunfts-
vision. Wie dies auch in
der Dentalwelt gelebt wird,
davon konnte sich eine
europdische Delegation von
achtzehn Zahnmedizinern
und Zahntechnikern im
April 2024 vor Ort Giber-
zeugen. Unter dem Motto
»Let’s discover the roots of
Kuraray Noritake Dental®
lud das japanische Unter-
nehmen Kuraray Noritake
Dental zu einer Fach-
exkursion ein.

DENTALWELT
ANBIETERINFORMATION*

BORN IN JAPAN

Weitere Informationen zu Kuraray Noritake Dental

auf: www.kuraraynoritake.eu/de
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© Torsakarin - stock.adobe.com

apan nimmt in der Dentalindustrie international eine fih-

rende Position ein. Paradebeispiel ist Kuraray Noritake

Dental. Achtzehn Zahnmediziner und Zahntechniker aus
Europa reisten kurzlich nach Japan und besuchten das Unter-
nehmen, um sich mit Wissenschaftlern und Entwicklern vor Ort
auszutauschen. Die Reise fiihrte durch verschiedene Regionen
des Landes, wobei Tokio den Startpunkt bildete. Nach einer
herzlichen BegriBung im Head-Office des Unternehmens durch
den Prasidenten des Konzerns, Satoshi Yamaguchi, folgten Pra-
sentationen japanischer Produktexperten mit Einblicken in ak-
tuelle Forschungsprojekte und Technologietrends. Zudem teil-
ten einige der europdischen Teilnehmer, darunter Dr. Verena
Freier, Erfahrungen aus dem Praxis- und Laboralltag in eigenen
Vortragen. Satoshi Yamaguchi hérte den Prasentationen auf-
merksam zu und nahm aktiv am Austausch teil. ,Tokio tber-
waltigt mit Kontrasten. Zwischen Hochhausern, die in den Him-
mel zu wachsen scheinen, und geschéftigen Markten, auf denen
traditionelle Waren neben hochmodernen Gadgets angebo-
ten werden, erlebten wir eine Kultur, in der Gastfreundschaft
groBgeschrieben und jede noch so kleine Geste mit fast
zeremonieller Sorgfalt ausgeftihrt wird”, so Patricia Derr.

*Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Vielfalt, Tradition und Forschung

Die Vielfalt Japans spiegelte sich nicht nur in der Ruhe
der Zen-Garten und dem pulsierenden Treiben Tokios
wider, sondern auch in wegweisenden Dentalproduk-
ten. Die Produktpalette von Kuraray Noritake reicht von
Befestigungskompositen wie PANAVIA™ Uber Zirkon-
oxide wie KATANA™ Zirconia bis hin zu Adhdsivmate-
rialien wie CLEARFIL™. Die europdischen Besucher
tauchten in die Welt der Forschung, Entwicklung und
Tradition von Kuraray Noritake ein. Was 1926 als klei-
nes Unternehmen begann, hat sich zu einem globa-

len Chemie-Giganten entwickelt. Heute zahlt Kuraray
mehr als 40 Tochtergesellschaften, beschaftigt mehr

als 11.000 Mitarbeitende und erwirtschaftet einen Patricia Derr (Lab Specialist CAD/CAM bei Kuraray Europe GmbH,
Jahresumsatz von rund 4,7 Milliarden Euro. Seit 1973 rechts im Bild) begleitete die europdaische Delegation. Hier
entwickelt das Unternehmen Materialien fur die Zahn- im Noritake Museum mit Yui Ostuka (links) und Megumi Motooka
medizin, die auf fortschrittlichen Polymeren und orga- (beides japanische Kolleginnen von Kuraray Noritake Dental).

nischen Synthesetechnologien basieren. 2012 6ffnete
eine Produktionsstatte fir Dentalmaterialien in Niigata
ihre Turen. Im selben Jahr erweiterte Kuraray sein Port-

folio durch eine Fusion mit Noritake Dental Supply Inc., Dentalexpertise in Niigata und Nagoya
einem der dltesten japanischen Unternehmen und Die Gruppe besichtigte auch das Werk in Niigata. Der Austausch
Spezialisten fir Dentalkeramik. mit Mitarbeitern und Management war informativ und inspirierend.

Die Zusammenarbeit mit Universitaten, Schlisselbaustein in der

Forschungs- und Entwicklungsstrategie, stand im Fokus. Das Un-

ternehmen setzt auf evidenzbasierte Produktentwicklung, gestitzt

durch Studien, die das Langzeitverhalten der Produkte im klinischen
Einsatz belegen. Universitare Meinungsbildner sind dabei unverzichtbar, um Werkstoffe unabhdngig zu prifen
sowie klinische Erfolge zu untersuchen bzw. langfristige Ergebnisse zu dokumentieren. Wahrend ihres Aufenthalts
teilten Anwender wie Dr. David Gerdolle ihre Erfahrungen und gaben Einblicke in die Praxis und zu ihren Techniken.
Mit dem legendaren Schnellzug Shinkansen ging die Reise weiter nach Nagoya, in das Zentrum der Dentalkeramik
von Kuraray Noritake. Als einer der Marktfihrer fir Dentalkeramik in Japan verbindet das Unternehmen traditio-
nelles Handwerk mit moderner Technologie. Schon am Vorabend erhielten die Gaste einen Vorgeschmack auf die
Keramikkompetenz. Ein Besuch im Noritake-Garten lieB sie die tiefe Tradition und das unerschiitterliche Quali-
tatsbewusstsein der Japaner hautnah erleben. Seit der Griindung im Jahr 1904 hat sich Noritake der Porzellan-
kunst verschrieben - von feinem Tafelgeschirr bis hin zu Hightech-Keramik fir industrielle Anwendungen. Seit
den 1980er-Jahren werden Dentalkeramiken entwickelt (z. B. CERABIEN™, EX3). In Nagoya teilten Experten wie
Ghaith Alousi und Mathias Berger ihr Wissen und gingen auf die Anwendung der Keramiken ein. Eindrucksvolles
Highlight: Kiyoko Ban, Pionierin der modernen Dentalkeramik, war Teil der Gruppe. Sie begriiBte die européische
Delegation herzlich und lauschte den Prasentationen der Gaste mit groBem Interesse.

Bilateraler und interdisziplindrer Austausch
Europa ist ein wichtiger Markt fur Kuraray Noritake. Die Europazentrale, die Kuraray Europe

GmbH, ist in Hattersheim bei Frankfurt am Main. Von hier aus wird die Koordination der Ge-
schafte mit dem Mutterkonzern fir ganz Europa gesteuert. Die Exkursion der europaischen
Zahnmediziner und Zahntechniker nach Japan bot tiefe Einblicke in die Technologien von
Kuraray Noritake und ermdoglichte wertvolle Kontakte. ,Was mich beeindruckt hat, war der

NIIGATA

intensive Austausch; einerseits mit den japanischen Kollegen und andererseits der Teilneh-

mer - Zahnmediziner und Zahntechniker - untereinander. Man hat wirklich gemerkt, wie

alle voneinander lernen und sich Tipps geben konnten”, betont Patricia Derr. Und so unter-
strich die Reise auch, wie wichtig der konstruktive Austausch fir Entwicklung, Forschung

und Anwendung ist.

Karte Japan: © Hafid - stock.adobe.com

TOKIO

NAGOYA




ZWP DESIGNPREIS @ Shortlist — Kandidaten

[ PRAXISDESIGN ]

Eine Praxiserweiterung
mit der Herausforderung
Denkmalschutz - ein
solches Projekt hat
Zahnarzt Dr. Gunter
Kleinert in Neustadt bei
Hannover einzigartig
realisiert und dabei
einen leer stehenden
Kornspeicher in eine
»Mini-Praxis“ einschlief3-
lich Prophylaxezimmer,
Behandlungszimmer
mit Kleinréntgen,
Empfang mit Backoffice,
barrierefreies WC sowie
Technik-Server-Raum
verwandelt. Mit ihrer
ungewohnlichen Er-
weiterung schaffte es
die Praxis auf die Short-
list des ZWP Design-
preis 2023.

Ein Beitrag von
Lilli Bernitzki-Ash

Einen Blick in die Praxen

aller Teilnehmer des
ZWP Designpreis 2023
gibt es hier.

Klein und fein: Historische Bausubstanz

mit modernster Ausstattung
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ie ehemalige denkmalgeschiitzte Scheune ist eine Praxiserweiterung
im Bestand und mit ihren 60 Quadratmetern die kleinste Praxis des
ZWP Designpreis 2023. Dabei ist der alte Kornspeicher ein echtes

Raumwunder, dessen Gebaudehdlle revitalisiert werden konnte, sodass der
historische Bau im Inneren durch modernste Dentaltechnik und Ausstattung

[¢]

ignpreis.org

Uberzeugt. Auf dem Behandlungsstuhl ergibt sich fir Patienten durch eine
geschlossene Glasdecke ein spektakularer Blick auf die historische Dach-
konstruktion - ein visuelles Highlight, das Patienten von der (zahn-)medizi-
nischen Situation ablenkt und so den Zahnarztbesuch aufwertet. Die Raum-
stimmung wurde mit gezielt ausgewdhlter Beleuchtung unterstrichen. Die

[¢]

indirekte Beleuchtung mit Strahlern bis in die Firstspitze hinterlasst einen
bleibenden Eindruck bei den Patienten. Fir die Behandler sind runde Leucht-
kérper vorhanden, mit der nétigen Lux-Zahl fur die perfekte Sicht bei der
Behandlung. Der Boden ist modern abgestimmt und einfach gehalten. Der
geschliffene Estrich verkorpert eine gewisse Urspriinglichkeit, die gleichzei-
tig eine Verbindung zur vorherigen Nutzung des Gebaudes herstellt. Und auch
der Empfang greift das Holzthema der Deckenbalken auf und schafft so einen

Unsere Journalreihe
JETZT als E-Paper lesen.

Bezug zum alten Kornspeicher.

_ WWW.aes

NICHT VERPASSEN:
In der ZWP spezial 9/24 wird
die Gewinnerpraxis des

Und gleich den
Spezi-Newsletter
abonnieren.

diesjahrigen ZWP Design-
preis 2024 vorgestellt.

CBESEE- |
PRELS s

—— Deutschland
Tel.: +49 341 48474-0
OEMUS MEDIA AG info@oemus-media.de
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Paro-Stars SF10

und SF11

1. SF10 mit origineller Ose

Komet Dental entwickelte mit dem inzwischen
meritierten Prof. H. Glinay von der Medizi-
nischen Hochschule Hannover ein Paro-
Instrument, das durch eine auBergewéhnliche
Osen-Form auffillt. Wie unterscheidet sich

die Schallspitze SF10 L/R von der SF10T?

Der Clou beider Versionen ist die Ose: Die In-
nenkante erlaubt ein effektives Entfernen selbst
harter Belage, wahrend die abgerundete Spitze
das Verletzungsrisiko verhindert. Die Osenform der
SF10L/R wurde von Zahndrzten beim Debride-
ment von Anfang an als ,spontan einleuchtend”
und ,ausgekligelt” empfunden. Das flach zulau-
fende Arbeitsteil lasst sich leicht auch in gréBere
Taschentiefen einbringen und passt sich der Mor-
phologie der Wurzeloberflache an. Deshalb wurde
die Ose auch auf eine filigrane, gerade Instrumen-
tenversion, die SF10T, Ubertragen. Die schlanke
SF10T ermdglicht bei eng stehenden, verschach-
telten Situationen oder tiefen Zahnfleischtaschen
(> 6mm Sondierungstiefe) ein effektives Entfernen
von weichen und harten subgingivalen Belagen
und eine minimalinvasive Glattung der Wurzel-
oberflache. Damit stellt die SF10 eine optimale
Erganzung besonders fir die Alterszahnmedizin
dar. Die schonende und gleichzeitig effektive Ar-
beitsweise spart Zeit und fuhrt zu einer deutlich
schnelleren Wundheilung.

Wann ist die SF10 typischerweise indiziert?

Die SF10 ermoglicht die Glattung der Wurzelober-
flachen innerhalb einer geschlossenen und einer
offenen PA-Behandlung. Die Arbeitsform passt
sich einer Vielzahl unterschiedlicher Zahngeome-
trien an und reinigt grindlich, insbesondere bei
Patienten mit einer hohen Mineralisierung und
Zahnsteinbildung. In schlecht einsehbaren Be-
reichen erlaubt sie viel Taktilitat. Ist das ein Kon-
krement? Ist das Wurzeloberflache? Die SF10 gibt
das sichere Gefiihl, an der richtigen Struktur mini-
malinvasiv zu arbeiten.

Worauf ist bei der Anwendung zu achten?
Mit der SF10 kann flachig und mit geringem An-
pressdruck gearbeitet werden. Das systematische
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@ SF10R - Debridement mit
der Ose fiir Rechtshander
(Linkshander: SF10L).

@ SF10T als filigrane,

schlanke und gerade Instru-
mentenversion.

@ SF11 ideal fur Furkationen.
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+Abfahren” der Wurzeloberflache gelingt ziigig und selbst hartnackige
Konkremente I6sen sich, ohne dass die Wurzeloberflache Gberhaupt
berlhrt wurde.

2. SF11 fiir Furkationen

Was war bei der Zusammenarbeit mit Prof. Giinay

das Entwicklungsziel der SF11?

Die Idee zur Schallspitze SF11 kam aus der Notwendigkeit heraus, dass
bei der Behandlung der Furkationsparodontitis der erschwerte Zugang
und die bizarren Strukturen im Furkationsbereich der mehrwurzeligen
Zdhne groBe Schwierigkeiten bereiten konnen. Eine addquate Furka-
tionsreinigung ohne Substanzabtrag war aufgrund dieser Strukturen
mit bisherigen diamantierten Reinigungsinstrumenten nicht maoglich.
Als sechsfach verzahntes Schallinstrument |6st die SF11 diese Heraus-
forderungen. Durch die leichte Erweiterung des Furkationseingangs
tragt sie zudem zu optimalen Hygienebedingungen in der Nachsorge-
phase bei. Die erzielte Oberflache ist glatt und homogen.

Fiir welches Anwendungsspektrum wird die SF11 empfohlen?

Die Spitze ist sowohl fur die geschlossene als auch fir die offene Paro-
dontalbehandlung indiziert. Die SF11 erlaubt unter minimalinvasiven
Aspekten eine Wurzelreinigung und -glattung im Furkationsbereich mit
bzw. ohne Bildung eines parodontalen Lappens. Durch ihre individuelle
Form passt sie sich einer Vielzahl von Geometrien an. Dabei bleibt das
Weichgewebe stets unversehrt.

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider. | Bilder: © Komet Dental
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Behandlungseinheit fir stressfreies
Arbeiten auf kleinstem Rau _

Bestmdgliche Hygiene, hohe Eleganz, optimale Ergonomie: i

Die Behandlungseinheiten der EURUS-Familie von Belmont 3
verkérpern die Uberzeugung des Traditionsunternehmens, .
Zahnérzten in aller Welt hochst zuverldassige und innovative
Produkte in japanischer Qualitat anzubieten. Ein umfas-
sendes Sortiment an Hockern, Behandlungseinheiten und
Arzttischvarianten wird den individuellen Anforderungen in
herausragender Weise gerecht. Inzwischen ist die EURUS-
Familie auf mehrere Modellvarianten angewachsen. Allen
gemein ist der elektrohydraulische Antriebsmechanismus,
der fUr eine sanfte und leise Bewegung sorgt. Alle Patien-
tenstihle Uberzeugen durch eine niedrige Ausgangshéhe
sowie eine einzigartige Tragféhigkeit von tber 200 kg, die
Knickstuhlmodelle zudem durch einen vereinfachten Ein-
und Ausstieg. In diesem Jahr werden die einzelnen Varia-
tionen der EURUS-Familie in einer regelmaBigen Serie

prasentiert: Die kompakte EURUS-Behandlungseinheit - il

S1Holder bietet stressfreies Arbeiten auf kleinstem Raum. &

Die direkt am Patientenstuhl montierte Speifontdane ermog- Infos zum Unternehmen
licht Patienten das Ausspucken aus jeder Position. Tech-

nisch durchdacht befinden sich die Anschlusspunkte auf

der Frontseite der Bodendose. Alle Features zusammen

machen die EURUS S1Holder zum idealen Nachfolger fur Belmont Takara Company Europe GmbH
M1-Behandlungseinheiten und Einheiten mit dhnlichen Tel.: +49 69 506878-0

Anschlissen. www.belmontdental.de

Biokompatibler Wurzelkanalsealer
< auf MTA-Basis

SendoSeal MTA ist ein Wurzelkanalsealer, der zur dauerhaften Versiegelung des Wurzel-
kanals dient und auf eine tUber zehnjdhrige Erfahrung zurlickblicken kann. Der Sealer ist
biokompatibel und auf MTA-Basis, das heiBt, er hartet durch Absorption von Feuch-
tigkeit im Wurzelkanal aus. Durch seinen hohen pH-Wert (pH 10-12) besitzt

SendoSeal MTA eine ausgezeichnete antibakterielle Wirkung, die den Hei-

Fireine lungsprozess fordert. Der SendoSeal MTA Wurzelkanalsealer tragt eben-

Vorfihrung oder Produkt- falls zur Bildung von Hydroxylapatit in den Dentintubuli bei. Der SendoSeal

beratung in der Praxis einfach MTA Wurzelkanalsealer ist formstabil und I8st sich nicht im Laufe der Zeit
Kontakt aufnehmen:
+49 5221 3455-0 oder

info@kaniedenta.de

auf. Der Wurzelkanal bleibt versiegelt und ist so vor dem Risiko neuer
Infektionen geschiitzt. SendoSeal MTA ist sehr rontgenopak, sodass die
Wourzelftllung leicht zu erkennen und das Ergebnis auf der Réntgen-

aufnahme leicht zu beurteilen ist. Das Produkt wird als Spritze mit vorge-
mischtem Material geliefert. In Studien wurde nachgewiesen, dass SendoSeal
MTA hervorragende physikalische und biologische Eigenschaften besitzt.

% " Sendoline | Alexander Haid - Tel.: +49 171 8187933 - www.sendoline.com
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simmediatschiene:
Aufbissschiene optional
direkt mitgeli

Haufig wiinschen sich Patienten nach der Eingliederung von
neuem Zahnersatz auch kurzfristig eine neue Aufbissschiene
fur die Nacht. Aber aufgrund von Zeit- oder Personalmangel
kénnen Praxen diesem Wunsch oft nicht mehr zeitnah nach-
kommen. Mit der ,immediatschiene” bietet Permadental ab
sofort eine Aufbissschiene an, die optional direkt zusammen
mit dem neuen Zahnersatz geliefert werden kann.

Praxislabor oder Fremdlabor?

Bisher fertigten viele Praxen nach erfolgreich abgeschlossener
Zahnersatzbehandlung im eigenen Praxislabor eine neue Schiene
an, um eine zeitnahe Versorgung fur ihren Patienten zu gewéahr-
leisten. Oft fehlen aber mittlerweile Mitarbeiter - oder auch
einfach die Zeit. In solchen Féllen wird in der Regel ein Fremd-
labor beauftragt, was aber zusétzlich zu neuen Scans oder
Abdriicken immer auch weitere Patiententermine notwendig
macht.

Die Losung

Als Komplettanbieter fir zahntechnische Versorgungen bietet
Permadental nun eine weitere Option an. Schon bei Beauftra-
gung des neuen Zahnersatzes kann mit der ,/mmediatschiene”
direkt eine neue Aufbissschiene fir die finale Mundsituation
mitbestellt werden. Méglich macht das ein weitestgehend di-
gitalisierter Workflow in den Permadental-Laboren. Vorhandene
Scandaten werden gematcht und direkt fir die nahezu gleich-
zeitige Produktion von Zahnersatz und dazugehériger Aufbiss-
schiene verwendet. Die Vorteile liegen auf der Hand: Zusatzliche
Abdriicke oder Scans sowie erneute Wartezeiten und Patien-
tentermine entfallen. Der Patient erhdlt den neuen Zahnersatz
und die neue Aufbissschiene zusammen in nur einer Sitzung.
Wird eine solche gleichzeitige Anfertigung von Zahnersatz und
neuer Aufbisschiene gewlinscht, gentigt auf dem Auftrags-

schein der Vermerk ,Immediatschiene”.

Die Loffel wurden aus i
nachwachsenden

Permadental GmbH
Tel.: +49 2822 7133-0 - www.permadental.de

100 %
Rohstoffen hergestel\tir_]d

Infos zum

= Unternehmen

Neuartiger
Abformloffel:
Praktisch, nachhaltig
und sparsam

Steigende Hygienerichtlinien und Vorgaben machen es
uns in der Zahnmedizin nicht leichter, auf nachhaltige
Produkte zu setzen. Tagtaglich kommen daher viele
Einmalprodukte zum Einsatz und produzieren Tonnen
an Plastikmdll. Obwohl der Wunsch nach weniger
Plastik und dem Schutz der Umwelt stetig ansteigt,
werden leider immer noch viel zu wenige Alternativen
angeboten.

Mit unserer BIOLine Serie erweitern wir stetig diese
Art von Produkten und bieten weitere nachhaltige
Alternativen an, die umweltschonende Einfliisse aus-
Uben. Alle unsere BIOLine Produkte sind kompostier-
bar, biologisch abbaubar oder aus recyceltem Mate-
rial. Ganz neu im Sortiment ist Bio Miratray®-Mini, ein
Abformloffel fur die partielle Abformung, z.B. an Ein-
zelkronen, Inlays und kleinen Briicken (Abb. oben).
Der kleine Helfer bietet eine Reihe von Vorteilen so-
wohl fur den Behandler als auch fir den Patienten:
Bio Miratray®-Mini kann an einer kleinen Halterung
mithilfe einer eingesteckten, geriffelten Pinzette ideal
gehalten und in jede gewiinschte Position gebracht
werden (Abb. unten). Da nur ein Teilbereich abgeformt
wird, spart das im Verhaltnis zu einem normalen Loffel
wertvolles Abformmaterial und der Anwender erhélt
dadurch eine bessere Genauigkeit. Bio Miratray®-Mini
bieten dem Patienten mehr Komfort als herkémmliche
Abformloffel und sind somit eine sehr gute Alternative
fur Patienten mit Wirgereiz.

Hager & Werken GmbH & Co. KG
Tel.: +49 203 99269-0
www.hagerwerken.de

e

sind biologisch abbaubar.
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Imagefilm von MANI
auf der IDS 2023

NiTi-Feilen der
neuesten Generation

Die neuen JIZAl-Feilen aus dem Hause MANI zeichnen sich durch
drei wesentliche Eigenschaften aus: Sie bieten Sicherheit, Flexibi-
litat und die Beibehaltung der urspriinglichen Kanalanatomie. Die
JIZAl-Feilen werden einer speziellen Warmebehandlung unterzogen.
Dies und der einzigartig geringe Querschnitt sind wichtige Fakto-
ren fur die hohe Flexibilitat und die herausragende Behandlungs-
sicherheit der Feilen. Ein Alleinstellungsmerkmal in der heutigen
Feilentechnologie sind die als ,radial lands” bezeichneten, glatt
polierten Oberflachen, die als Fihrungsflachen im Wurzelkanal
dienen. In Kombination mit scharfen Schneidkanten und einer pas-
siven Fuhrungsspitze gewdhrleisten sie gleichzeitig eine effektive
und minimalinvasive Kanalprdparation unter Beibehaltung der ur-
springlichen Kanalanatomie. So kénnen auch anspruchsvolle Kanal-
anatomien sicher und effektiv behandelt werden.

MANI, Inc.
www.mani.co.jp/en

Infos zum

Unternehmen E

Finier- und Konturiersystem zur Gestaltung

von Approximalkontakten

Das FitStrip™ Finier- und Konturiersystem von Garrison versorgt Zahnarzte mit diamantbeschichteten Schleif-
streifen, die fur die erfolgreiche Restauration vieler verschiedener Falle notwendig sind. Das umfangreiche
Starterset enthdlt acht verschiedene diamantbeschichtete Schleifstreifen, zwei Approximalsagen und zwei

auswechselbare Griffe. Die Streifen sind sowohl einseitig als au

verschiedenste Einsdtze geeignet. FitStrip™ eignet sich zum Beispiel fur die Anwendung bei der approxi-
malen Schmelzreduktion (ASR), zur Reduktion von Kontaktpunkten, zum Finieren und Konturieren von
Approximalkontakten, zur Entfernung von Zement bzw. zur Reinigung bei Kronen und Briicken sowie
zur Trennung von versehentlich verbundenen Zdhnen. Die auf kieferorthopadische Behandlungs-
methoden, etwa Clear Correct™, Invisalign™, Six Month Smiles™ usw., abgestimmten farbcodierten
Streifen ermdglichen es, die gewtinschte approximale Schmelzreduktion schnell, einfach und effek-
tiv zu erreichen. Alle Streifen sind mit einer einzigartigen Eigenschaft ausgestattet: Durch einfa-
ches Drehen des farbcodierten Zylinders lasst sich der gerade Streifen (fur die Reduktion von
Kontaktpunkten) in einen gebogenen Streifen (fur die approximale Konturierung) verwandeln.
Durch den Griff bleibt die Hand des Behandelnden aulSerhalb des Mundes und ermoglicht freie
Sicht und ein einfacheres Arbeiten, ohne Verletzungsgefahr der Finger. Das wiederverwend-
bare FitStrip™ Finier- und Konturiersystem ist nicht nur farbcodiert und praktisch geordnet,
sondern alle Komponenten kénnen auch einzeln nachbestellt werden.

Garrison Dental Solutions
Tel.: +49 2451 971409 - www.garrisondental.com
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ch doppelseitig beschichtet und deshalb fur

Fit Strip
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Automatischer Warenkorb-
optimierer: Materialbeschaffung AERN
nach eigenen Regeln

Wie sieht eine optimale Materialbestellung aus? Der Preis

Ihr Einkauf - Ihre Regeln

ist wichtig, hinzu kommen aber auch noch Lieferbedin-

Atcen

gungen und Verfugbarkeiten. Die beste Bestellvariante
fur sich zusammenzustellen, ist bei der Menge an Shops

"
°

-
W

449,46 € 384,68 € 389,86 €

und Angeboten ohne Hilfsmittel zu zeitaufwendig. Mit
dem Warenkorboptimierer der Preisvergleichs- und Be-
stellplattform fur Dentalprodukte AERA-Online haben
Praxisteams einen praktischen und kostenlosen Helfer.

Nachdem alle bendtigten Produkte in den Warenkorb
gelegt wurden, Ubernimmt der Warenkorboptimierer. Er
ermittelt mit einem Klick die grundsétzlich glinstigste und
portooptimierte Bestellvariante aus allen verfiigbaren
Angeboten im Vergleichsportal. AnschlieRend kann die Bestellung tber
Schieberegler bequem nach eigenen Regeln optimiert werden: kirzere Lie-
ferzeiten, weniger Pakete und die Berlcksichtigung von Stamm- oder ver-
lasslichen Lieferanten.

Weitere Themen und Ereignisse rund um AERA

stehen in den sozialen Netzwerken bereit:

AERA EDV-Programm GmbH [=]°%-[=] + www.youtube.com/aeragmbh
Tel.: +49 7042 3702-22 e L - www.instagram.com/aera_gmbh
www.aera-online.de Untermenmen B L - www.facebook.com/aeragmbh

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

3D-Desktop-Drucker fur vielseitige Anwendungen

Heimerle + Meule bietet mit dem FilaPrintM einen einzigarti-
gen 3D-Desktop-Drucker an, mit dem unter anderem Eldy Plus®-
Filamente ab sofort in allen Farbvarianten gedruckt werden
kénnen. Dabei bietet das Material alle Vorzige, die bereits von
der Bearbeitung durch Frasen bekannt sind. Die integrierte Ka-
mera ermoglicht eine ortsunabhingige Uberwachung des
Druckvorgangs, der innovative Drive Belt garantiert einen na-
hezu pausenlosen Druckvorgang. ,Unsere Kunden bestatigen
die hohe Effizienz des FilaPrintM, der fur sie eine grolRe Ent-
lastung im Laboralltag darstellt”, so Detlef Schréder, Bereichs-
leiter Dental von Heimerle + Meule.

AuBerdem glanzt der 3D-Desktop-Drucker mit seiner Vielsei-
tigkeit: Modelle, Bohrschablonen, Funktionsloffel und flexible
Schienen lassen sich ebenso drucken wie Langzeitprovisorien,
Prothesenbasen, Zahnkranze und Flexprothesen.

Heimerle + Meule GmbH
Tel.: +49 7231 940-0
www.heimerle-meule.com
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STELA CAPSULE
m STELA BULK FILL FLCWéaBLE

Komposit fiir
einfachere,

festere Seitenzahn-
fillungen

CAPSULE mTRO KT

SDI Limited ist stolz, die Einfihrung von Stela bekannt zu geben, einem neuen, flieBfahi-
gen, selbsthartenden Bulk-Fill-Komposit, das weithin als innovativer Amalgamersatz ge-
lobt wird. Das Restaurationsmaterial entstand aus einer Kooperation von SDI-Forschern
mit Ingenieuren der University of New South Wales (UNSW), Australien. Als selbsthar-
tendes Bulk-Fill-Komposit verfugt Stela Uber eine unbegrenzte Aushartungstiefe mit
hoher Konversionsrate, ganz ohne Lichthartung. Dies vermeidet Unwagbarkeiten bei der

Polymerisation und sorgt mihelos fiir belastbare Restaurationen.

Stela ist eine
australische Innovation.
Entwickelt und hergestellt

in Australien und vertrieben
in Uber 100 Landern.

Stela ist in Kapseln und Spritzen
erhaltlich. Seine Universalfarbe erlaubt

dank Chamaleon-Effekt ausgezeichnete as-

thetische Resultate. Die Formulierung
enthalt Fluorid, Calcium und Strontium
und ist zudem BPA- und HEMA-frei.

1]
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SELF QUME RESTORATIVE
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Stela bietet eine rationalisierte Zwei-Schritt-Technik mit
Primer und Komposit, die ohne separaten Einsatz von
Atzmittel und Adhésiv jederzeit klinische Sicherheit liefert.
Stela Primer und Stela Paste ermdoglichen in Kombination
einen spaltfreien Haftverbund mit gemindertem Polyme-
risationsstress. Stela hartet von den Kavitatenwanden her
und nicht von der freien Oberflache, sodass ein stabiler,
spaltfreier Verbund entsteht. Stela hat beachtliche me-
chanische Eigenschaften. Mit einer hohen Druckfestigkeit
von 333MPa, einer sehr hohen Biegefestigkeit von 143MPa
und einer exzellenten Rdntgenopazitdt von 308Prozent Al
ist Stela das ultimative Fullungsmaterial fir den Seiten-
zahnbereich und der ideale Amalgamersatz. Das Stela
Restaurationssystem enthalt das Monomer MDP fir hohe
Haftfestigkeit an Dentin und Schmelz und liefert so lang-
lebigere Fillungen.

Mehr Infos stehen bereit auf: www.sdi.com.au

Infos zum

Unternehmen E

SDI Germany GmbH
Tel.: +49 2203 9255-0
www.sdi.com.au

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Moderne Praxissprechanlage
mit Sonderfunktionen

Moderne Praxen erfordern ein modernes Management, ein mo-
dernes Design und zeitgemé&BRe Formen der Kommunikation.
Arbeitsschritte missen professionell Hand in Hand greifen, ztgig
und reibungslos vonstattengehen, damit am Ende Zeit und Raum
fir das Wesentliche, den Patienten, bleiben. Eine modern gefihrte

Praxis ist daher immer auch ein Wirtschaftsunternehmen und kann @
nur dann erfolgreich und effizient fir seine Kunden und Patienten tatig @

werden, wenn Organisationsprozesse und Kommunikation optimal auf-

einander abgestimmt sind. Mit der MULTIVOX-Kompakt-Gegensprech- \ ;--‘:

anlage geben wir den praktizierenden Teams ein in vielen Praxen bewahrtes

und auf den Behandler und sein Team abgestimmtes Organisations- und
Kommunikationsmittel an die Hand. Die Anlage zeichnet sich vor allem durch

die Kompatibilitat zu ihren Vorgangermodellen aus. Sie ist modular aufgebaut

und jederzeit erweiterbar. Egal, ob als Tischgerat oder in verschiedenen Einbau-
varianten, stellt sie eine optimale Lésung fur viele unserer Kunden dar. Zur Standard-
ausrlistung gehoren unter anderem eine 16-teilige Folientastatur, eine LED-Betriebs- : ;

anzeige, ein Sammelruf, eine Abhérsperre, eine Turéffnung und die Maglichkeit der
Einspeisung von Hintergrundmusik. Weitere Sonderfunktionen kénnen problemlos in alle
Modelle integriert werden. Zu jeder MULTIVOX-Kompaktanlage gehort zudem ein Sortiment
an Lautsprechern, die so gearbeitet sind, dass sie sich unauffallig in das Praxisambiente ein-

\

figen, egal, ob als Wand-Aufputzlautsprecher oder edel als Wand-, Decken- oder M&bel-Ein-
baulautsprecher.

MULTIVOX Petersen GmbH - Tel.: +49 241 502164 - www.multivox.de

Cloudbasierte Praxissoftware — modern und effizient

teemer ist die erste cloudbasierte Praxissoftware
fur Zahnéarzte. Mit teemer erledigen Praxisinhaber
und ihre Teams Aufgaben von Uberall, ganz unab-
hangig von Ort und Zeit. Egal, ob im Homeoffice,
bei Hausbesuchen oder bei der Verwaltung von
mehreren Standorten - mit teemer |&sst sich dies
einfach und sicher umsetzen. Ubersichtlichkeit und
eine intuitive Bedienung stehen seit jeher im Fokus

des Unternehmens. Die cleveren Features bringen
Arbeitserleichterung und vernetzen Prozesse in-
nerhalb verschiedener Organisationen. Anwender
kdnnen sich Uber echte Arbeitserleichterung durch
die digitale Patientenkartei, die einfache Dokumen-
tenverwaltung per App und vieles mehr freuen.
Dabei liefert teemer Patientendatenverschlis-

selung auf dem hochsten Niveau. Back-ups und

h .

i&. Updates werden automatisiert im Hintergrund

= erledigt. Die Daten werden in konzerneigenen Re-

ARZ.dent GmbH E chenzentren geordnet und in Deutschland ge-

Tel.: +49 40 248220000 speichert. Auf diese Weise ldsst sich die Praxis
www.teemer.de modern und effizient steuern.
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Zahne naturlich erhalten und pflegen
mit innovativer Prophylaxe

Gesundes Zahnfleisch ist fest und rosa. Eigentlich. Doch wenn es blutet und sich entziindet, tra-

gen meist Ablagerungen die Schuld - aber was nun?

Besonders Risikopatienten mit geschwachtem Allgemeinzustand sind von Zahnfleischentzln-
dungen und dem damit einhergehenden Abbau von Knochen und Gewebe betroffen. Was also
tun bei einer Parodontitis oder auch volkstimlich Parodontose genannt, um den Verlust von
Zdhnen zu verhindern?

Die Antwort: Die Kraft der Natur nutzen! lege artis Pharma entwickelte eine hochwirksame Pro-
phylaxe-Serie namens parodur, die das Zahnfleisch pflegt und effektiv Gingivitis und Parodontitis
vorbeugt. In dieser Naturreihe sind zwei innovative Produkte als Gel und Liquid erhaltlich:

Erstens: Das naturliche parodur Gel - haftet ausgezeichnet auf dem Zahnfleisch wie auch auf der
Mundschleimhaut und unterstiitzt die Geweberegeneration. Es bildet ein wasserabweisendes
Schutzschild gegen Bakterien sowie gegen chemische und mechanische Reize. Das Natur-Gel
beugt Entziindungen des Zahnbetts vor und enthélt pflanzliche Ausziige auf veganer Basis:
Beinwell (Allantoin), Kamille (Bisabolol) und Thymian (Thymol).

Zweitens: Das Prophylaxe-Fluid parodur Liquid - schiitzt vor Karies, Parodontitis und Periimplan-
titis. Diese gebrauchsfertige Mundspullésung ist sanft, ohne Alkohol, reduziert bakteriellen Belag
und verhindert dessen Neubildung. Sie schmeckt angenehm und ist einfach und dauerhaft an-
wendbar.

Sowohl parodur Gel als auch parodur Liquid eignen sich fir Risikopatienten mit geschwachtem
Allgemeinzustand, darunter geriatrische Patienten, Diabetiker, Krebspatienten, Raucher, Rheu-
matiker und Schwangere. Beide Naturprodukte sind fur die tagliche Prophylaxe zu Hause konzi-
piert und basieren auf rein pflanzlichen Inhaltsstoffen. parodur ist fir Zahnarztpraxen im Depot
erhéltlich und fir Patienten in der Apotheke:

- parodur Gel Limette: PZN 09735476, =] T8-[w]
.- parodur Gel Minze: PZN 09735482,

Infos zum
. parodur Liquid: PZN 09735499. Unternehmen E s

Das Problem » LG Der Effekt
h-Entziindungen : ] (5e Langers Freuda an Zdhnen

lege artis Pharma GmbH + Co. KG - Tel.: +49 7157 5645-0 - www.legeartis.de
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Seit 2010 investiert Haleon TES AT
(damals noch GSK) in die intensive

Forschung und Entwicklung von ZAHNARZTE EMPFEHLEN SENSODYNE

SENSODYNE _
P j“"

effektiven Zahnpasten mit NovaMin
und Fluorid. Im D-A-CH-Raum ist
die neue Sensodyne Clinical Repair

die einzige Zahnpasta, die den
Wirkstoff NovaMin enthalt.

MBHIZINIACNE ZANNpaARta
“siche Riickseite

HALSOM

Zahnpasta mit Bioglas
gegen Schmerzempfindlichkeit

Die neue Sensodyne Clinical Repair beginnt bereits ab dem
ersten Zdhneputzen, das Dentin bei schmerzempfindlichen
Zahnen zu reparieren. Die Zahnpasta mit NovaMin bildet bei
regelmaBiger Anwendung eine robuste zahnschmelzéhnliche
Schutzschicht Uber freiliegendem Dentin, die harter ist als na-
tirliches Dentin und bis tief in die Offnungen der Kanilchen
reicht. Sensodyne Clinical Repair mit NovaMin stellt so den
Schutzschild wieder her, den schmerzempfindliche Zéhne ver-
loren haben. ,Nova" steht fur das Lateinische ,neu” und ,Min"
ist die Abkirzung fir Mineralien, was zusammen so viel be-
deutet wie ,neue Mineralien”. Das Bioglas NovaMin ist ein in
Zahnpasta hierzulande neuartiger Inhaltsstoff, der dieselben
mineralischen Hauptbausteine enthalt wie die natirliche Zahn-
substanz: Kalzium und Phosphat. Beim Zahneputzen wird
NovaMin durch den Kontakt mit Speichel aktiviert und bindet

findlichen Zahnhélsen. Dort entlasst es Kalzium- und Phosphat-
ionen, die auf dem Dentin und innerhalb der Offnungen der
freiliegenden Dentinkanalchen zu einer schitzenden zahn-
schmelzahnlichen Schicht kristallisieren. Auf diese Weise wird
bei regelméaBiger Anwendung verhindert, dass schmerzaus-
|6sende Reize bis zum Zahnnerv gelangen. NovaMin beginnt
bereits ab der ersten Anwendung, eine reparierende Deck-
schicht zu bilden und bleibt nach dem Ausspulen als Mine-
ralien-Reservoir am Dentin haften. So kann die Schutzschicht
auch noch nach dem Zahneputzen weiter aufgebaut werden,
bis die Molekdile sich aufgelost haben.

GlaxoSmithKline Consumer Healthcare
GmbH & Co. KG a Haleon Company

selektiv an freiliegendes Dentin, beispielsweise an Uberemp-  Tel: +49 7223 76-0 - www.haleonhealthpartner.com/de-de/

Saubere und sichere Endo
mit Entnahmesystem und Spulkantlen

Das Entnahmesystem Easy Quick wurde fir alle SPEIKO Endo-Spullésungen ent-

]‘ wickelt. Durch die Verwendung des SPEIKO Easy-Quick kénnen die Spullésungen do-
sierbar ohne Verlust der Flissigkeit einfach und schnell entnommen werden. Das Ent- . |
nahmesystem ist in drei GréBen 30, 100 und 250 ml kostenlos erhaltlich. Durch das

Easy Endo Tips Arbeiten mit dem Entnahmesystem wird eine Kontamination der Restflussigkeit ver-
SPE"(O mieden, es ermaoglicht ein sauberes Arbeiten und Sicherheit im Umgang mit den ; ; :
normd o Tps ™l Spulflissigkeiten. Das Entnahmesystem SPEIKO Easy-Quick ist kostenlos zu allen ez

doTi
SpEIKO EasY E:do Tips normals

SPEIKO E2Y P ronce: 0% Spullésungen erhaltlich und wird auf Anforderung kostenlos zugesandt. SPEIKO Easy-

?O"s}..:ic‘ Quick einfach in den Flaschenhals driicken und die Endo-Spiillésung kann mit Luer

und Luer-Lock entnommen werden. SPEIKO Easy-Quick ist in Kombination mit
den SPEIKO Easy Endo Tips einsetzbar. Easy Endo Tips sind stumpfe, vorge-
Gl"'l’"v 47602 Bie'

y, Speict . 59

5 bogene Kunststoffkanilen zur Applikation von Flussigkeiten und Pasten in
Spglr(ﬂ_‘m,f.enaw
jalther

den Wurzelkanal. Sie ermdglichen durch ihre Flexibilitat und Formstabilitat
feinste und kontrollierbare Dosierung. Das Arbeiten mit SPEIKO Easy Quick

sten oder

Produkte te und SPEIKO Easy Endo Tips ist hygienisch, sicher und effizient.

den Hersteller

|

Fragen an

SPEIKO - Dr. Speier GmbH - Tel.: +49 521 770107-0 « www.speiko.de

ist unter in

Teichbar. Tipps Z4] o
y<QuIcl< stehen

nwendung
v

on SPEIKO Eas .
peiko.de berelt

auf:
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Infos zum
Unternehmen

Fullmaterial auf Kalzium-
silikatbasis tiberzeugt in
Studien

Mit der teilweisen Entfernung der infizierten Pulpa (Zahnmark), der Pul-
potomie, verfolgen Zahnmediziner das Ziel, die Vitalitat des verbleiben-
den, gesunden Pulpagewebes durch eine direkte Uberkappung zu er-
halten. Dabei kommt der Wahl des geeigneten Uberkappungsmaterials
eine zentrale Rolle zu. Es gilt, ein Material zu verwenden, das vor wei-
terer Schadigung der Pulpa schitzt, gleichzeitig die Heilung fordert
und nicht zuletzt die Vitalitdt des Zahnmarks erhalt. Biodentine™ von
Septodont ist das einzige therapeutische Fillmaterial auf Kalzium-
silikatbasis, welches sowohl Uber biokompatible und bioaktive Eigen-
schaften verfligt als auch als Medizinprodukt der Klasselll zugelassen
ist. Vergleichsstudien bestatigen, dass Biodentine gegeniber lichthar-
tenden Uberkappungsmaterialien wie beispielsweise TheraCal LC eine
héhere klinische Wirksamkeit aufweist.'-3 Das Pulpagewebe eines Zahns
kann auf unterschiedliche Weise Schadigungen erfahren, sei es durch
kariose Infektionen oder Traumata. Mit der Pulpotomie ist die Moglich-
keit gegeben, Zdhne dennoch langerfristig vital zu erhalten. Diese The-
rapieform gewahrleistet den Erhalt des vorhandenen gesunden Pulpa-
gewebes, welches wiederum die funktionelle wie strukturelle Heilung
des Pulpa-Dentin-Komplexes férdert. Zahnérzte versorgen die freigelegte
Pulpa dabei mit einem Uberkappungsmaterial.4

Uberkappungsmaterialien:

Lichthédrtend oder silikatbasiert?

Goldstandard bei der Vitalerhaltung der Pulpa sind heutzutage hydrau-
lische Kalziumsilikatzemente (HKSZ) wie Biodentine von Septodont.#
Die Zeitspanne bis zum Erharten der Materialien (Abbindezeit) erscheint
Behandelnden im Praxisalltag allerdings haufig als zu lange, weshalb
zunehmend licht- oder dualhirtende Uberkappungsmaterialien, wie
beispielsweise TheraCal LC1, angeboten werden. Dabei handelt es sich
um flieBfdhige Kunststoffmaterialien (Komposite), denen Zementanteile
lediglich als Fullstoff in Pulverform zugesetzt werden. Sie harten durch
eine Lichtpolymerisation des Kunststoffanteils innerhalb weniger Se-
kunden aus.
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Bioaktivitit und Biokompatibilitat:
Zentrale Kriterien der Pulpa-
versorgung

Zu bedenken sind allerdings die mangelnde Bio-
kompatibilitdt und Bioaktivitat dieser licht- bzw.
dualhartenden Uberkappungsmaterialien: Wahrend
ein biokompatibles Material bei direktem Kontakt
keinen negativen Einfluss auf das Gewebe haben
darf, belegen Studien eine zytotoxische Wirkung
von Kompositmaterialien. Auch bei vollstandiger
Lichtpolymerisation kénnen freie, toxische Mo-
nomere in das Pulpagewebe gelangen. Tests zur
Bestimmung der Zellaktivitat belegen, dass mit
lichthartendem Material versorgtes Pulpagewebe
einen Rickgang in der Zellumsatzrate zeigt. Fur
die Pulpaheilung nach der Uberkappung ist aber
eine Zunahme dieser Umsatzrate wichtig.>¢

Als problematisch erweist sich zudem, dass es bei
Lichtpolymerisation der Kompositmaterialien zu
einer Erwdarmung des Pulpagewebes auf 43,5 Grad
Celsius kommen kann.” Diese Temperaturerhhung
geht mit einem Funktionsverlust der (zellbildenden)
Proteine einher. Kalziumsilikatzemente, wie bei-
spielsweise Biodentine, erwarmen sich hingegen
bei der Aushartung nicht.

Biodentine mit hoherer
mineralisationsférdernder Wirkung

Im Gegensatz zu lichthartenden Uberkappungs-
materialien fordert Biodentine als bioaktives Ma-
terial die Bildung von Sekundar- und Tertidrdentin
und neuem Hartgewebe. Zwar stellten sich mit
beiden Materialklassen behandelte Zahne im direk-
ten Vergleich nach acht Wochen klinisch als symp-
tomfrei dar. Allerdings zeigen alle mit Biodentine
therapierten Z&hne in der histologischen Untersu-
chung bereits eine vollstandige Hartgewebebri-
ckenbildung. Lichthirtende Uberkappungsmate-
rialien zeigten diese Hartgewebeneubildung nur
teilweise." 2 Biodentine entspricht damit voll-
umfanglich den in klinischen Studien festgelegten
Erwartungen an Uberkappungsmaterialien - Bio-
kompatibilitdt und Bioaktivitdt. Biodentine kann
daher direkt auf die Pulpa appliziert werden.

Weitere Infos (ber die Dentinrestauration mit
Biodentine auf: www.biodentinexp.de

(=] [m]
s oo

Septodont GmbH
Tel.: +49 228 97126-0 - www.septodont.de

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.



*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

ANZEIGE

PRODUKTE

www.zwp-online.info

N E Y Die neue Generation der Patientenaufnahme,
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Smarte Praxis-
verwaltung ubers
Smartphone

EVIDENT bietet jetzt eine direkte Schnittstelle zu Nelly (Nelly
Solutions) an. Patienten kénnen mit Nelly den Anmelde-
prozess bequem Uber ihr Smartphone abwickeln, von der
digitalen Anamnese Uber die elektronische Unterschrift
bis hin zur Verwaltung digitaler Dokumente. Aufklarungs-
boégen, Datenschutzerklarungen und weitere Dokumente
lassen sich digital zustellen, unterzeichnen und automati-
siert hinterlegen. Dadurch spart die Praxis Zeit und Aufwand.
Auf zusatzliche Gerdte wie Tablet, Drucker oder Scanner
kann dabei verzichtet werden. Patienten kénnen die Anam-
nese bereits vorab in Ruhe zu Hause ausfillen, ohne dass
eine Registrierung oder App-Installation erforderlich ist.
Uber Nelly kénnen Sie auch Ihr Factoring oder die digitale
Rechnungszustellung mit flexiblen Zahlungsméglichkeiten
fur lhre Patienten abwickeln. Dokumente und Anamnese-

daten sowie Risikofaktoren werden direkt vom Smartphone #I n n Ovatlv

in die dafiir vorgesehenen Felder der EVIDENT-Software .
Ubertragen. Auf diese Weise kénnen abweichende Pa- k t
tienten-Stammdaten in EVIDENT gedndert werden. # r‘ea IV
u L} L}
#einzigartig

[=] F [m]

EVIDENT GmbH

Tel.: +49 671 2179-0
www.evident.de

HolbeinstraBe 29 - 04229 Leipzig - Deutschland
Tel.: +49 341 48474-0 - info@oemus-media.de
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Editorische Notiz
(Schreibweise méannlich/weiblich/divers):

Wir bitten um Verstandnis, dass aus Griinden der
Lesbarkeit auf eine durchgangige Nennung der
Genderbezeichnungen verzichtet wurde. Selbst-
verstandlich beziehen sich alle Texte in gleicher
Weise auf alle Gendergruppen.
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Digitale Prothetik Implantologie Kieferorthopadie
EVO fusion Alle Systeme Alle Platten/Apparaturen

Schnarchtherapie Bleaching-System
Respire Boutique Whitening

IHR VERLASSLICHER
PARTNER FUR JEDE
ZAHNTECHNISCHE
LOSUNG!

WEIT MEHR ALS NUR KRONEN UND BRUCKEN
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permadental”

PERMADENTAL.DE
02822-71330

Kronen und Brlcken
Alle Versorgungsarten

Aligner-System
TrioClear™

Intra-Oral-Scanner*
3Shape, Medit und neu: Eletra

*Permadental verarbeitet die Daten
samtlicher gangiger Scanner-Systeme.

@ Fordern Sie kostenlos und unverbindlich lhre
Wunschkataloge an: www.permadental.de/kataloge
m 02822-71330 22 | kundenservice@permadental.de



