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„ALIGN ON TOUR“
 
RÜCKBLICK AUF DAS ERFOLGREICHE WEITER­
BILDUNGSKONZEPT FÜR KIEFERORTHOPÄDEN

D ie neue Weiterbildungsreihe „Align On Tour“ für 
Kieferorthopäden fand zwischen März und Juni 
2024 in sechs Städten in Deutschland, Öster­
reich und der Schweiz statt – Align Technology 

blickt auf deren gelungenen Start zurück.
Kieferorthopäden erhielten hier die einzigartige Gele­

genheit, ihr Spezialwissen praktisch zu vertiefen und die  
Integration digitaler Technologien in ihren Praxen voran­
zutreiben dank anspruchsvoller Inhalte, die von klinischen 
Referenten präsentiert wurden. „Die Idee hinter den Road­
shows war, in einen noch engeren Austausch mit unseren 
Anwendern zu treten und zu zeigen, dass Align ein starker 
Partner ist, der sie auf dem Weg ihrer Digitalisierungsreise 
begleitet“, sagte Daniel Echouafni, Marketing Director DACH 
 (Deutschland, Österreich, Schweiz) bei Align Technology. 

Renommierte Referenten wie Dr. Stephanie Wodianka 
und Prof. Dr. Anton Demling präsentierten ein vielfältiges 
Programm, das klinische und praktische Inhalte, Fokus-Ses­
sions sowie ausreichend Zeit für Austausch und Networ­
king umfasste. 

So referierte Dr. Wodianka zum Thema „Kombinations­
behandlung im frühen und späten Wechselgebiss“ und  
zeigte dabei auch ihren Weg zur reinen Aligner-Praxis. Prof. 

Abb. 1: Prof. Dr. Anton Demling berichtete in seinem Vortrag, wa­
rum die Kombination aus Intraoralscan und Aligner-Therapie für 
ihn zum Gamechanger wurde.

Abb. 2: Jede Session ermöglichte Kieferorthopäden, ihr Spezialwissen praktisch zu vertiefen und die Integration digitaler Technologien in ihren 
Praxen voranzutreiben.
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Dr. Anton Demling sprach in seinem Vortrag „Erhö­
hung der Vorhersagbarkeit und Erreichen von Be­
handlungszielen“ davon, warum die Kombination aus 
Intraoralscan und Aligner­Therapie für ihn zum Game­
changer wurde. Anhand zahlreicher Fallbeispiele 
zeigte er, dass man mit Alignern nicht nur einfache 
Fälle behandeln könne.

Auch Aligns neueste Innovationen wurden bei 
der Roadshow vorgestellt, vor allem der neue iTero 
Lumina™ Intraoralscanner, dessen neue Multi­Direct 
Capture™ Technologie (MDC) sechs Jahre Entwick­
lungszeit und mehr als 30 Patente brauchte. Mit sei­
nen sechs Kameras mit Mehrfachblickwinkeln, wel­
che für ein dreimal größeres Sichtfeld und eine 
Tiefenschärfe von 25 mm sorgen, können komplexe 
orale Bereiche, wie der Gaumen, unbezahnte Areale 
und Engstände leichter erfasst werden. Zudem ist 
das Handstück leichter und erleichtert das Handling 
des iTero Lumina.

Align plant bereits weitere Veranstaltungen, um 
Kieferorthopäden weiterhin hochwertige und praxis­
nahe Weiterbildungsmöglichkeiten zu bieten, wie das 
Align DACH Summit, das am 9. und 10. Mai 2025 im 
Bergson Kunstkraftwerk München stattfinden wird. 
Unter dem Motto „Die Kunst und Kraft eines Lä­
chelns“werden klinische Referenten in Vorträgen und 
Focus Sessions aufzeigen, wie die KI in der Kieferor­
thopädie zum Praxiserfolg führt.  

„Die Idee hinter den Roadshows war, in einen 
noch engeren Austausch mit unseren Anwendern 

zu treten und zu zeigen, dass Align ein starker 
Partner ist, der sie auf dem Weg ihrer Digitalisie-

rungsreise begleitet“, sagte Daniel Echouafni, 
Marketing Director DACH (Deutschland, Öster-

reich, Schweiz) bei Align Technology.

KONTAKTAlign Technology
www.aligntech.com

Align Technology entwickelt, produziert und vertreibt 
das Invisalign® System, eines der weltweit fortschritt­
lichsten transparenten Aligner­Systeme, die iTero™ 
Intraoralscanner und Dienstleistungen sowie die 
exocad™ CAD/CAM­Software. Diese technologischen 
Bausteine ermöglichen verbesserte digitale kiefer­
orthopädische sowie restaurative Arbeitsabläufe 
und tragen so zur Verbesserung der Behandlungser­
gebnisse und der Praxiseffizienz bei mehr als 266.000 
Behandelnden bei. Sie sind der zentrale Baustein, mit 
dem sich Align sein Geschäftspotenzial von welt ­
weit 600 Millionen Patienten erschließt. In den ver­
gangenen 27 Jahren konnte Align mit dem Invisalign® 
System Ärzte bei der Behandlung von mehr als 18,2 
Millionen Patienten weltweit unterstützen. Mit der 
Align Digital Platform™, Aligns integriertem Angebot, 
proprietärer Technologien und Dienstleistungen, die 
als nahtlose End­to­End­Lösung für Patienten und 
Kunden, Kieferorthopäden und Zahnärzte sowie La­
bore/Partner angeboten wird, treibt Align die Entwick­
lung der digitalen Zahnheilkunde weiter voran. Weitere 
Informationen finden Sie unter www.aligntech.com.

Weitere Informationen über das Invisalign System 
oder zu einem Invisalign Anwender in Ihrer Nähe fin­
den Sie unter www.invisalign.com. Nähere Informa­
tionen zum digitalen iTero™ Scansystem finden Sie 
unter www.itero.com. Weitere Informationen über 
das Produktangebot von exocad™ Dental CAD/CAM 
sowie ein Verzeichnis der exocad™ Handelspartner 
finden Sie unter www.exocad.com.

© 2024 Align Technology, Inc. Invisalign, iTero, exocad,
 Align, Align Digital Platform, iTero Element und iTero­
exocad Connector sind Handels­ bzw. Dienstleis­
tungsmarken von Align Technology, Inc.
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