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P R A X I S  |  F O K U S
A N B I E T E R I N F O R M AT I O N *
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Ein zahnärztliches Beratungsgespräch sollte immer 
auch den wirtschaftlichen Aspekt von vornherein 
offenlegen, denn gerade in der gegen wärtigen 
Wirtschaftskrise scheuen Pa tien ten  größere Aus-
gaben. Diese zunehmende Verkaufshürde führt 
häufiger als noch vor wenigen Jahren dazu, dass 
aufwendig erarbeitete Kostenvoranschläge nicht 
realisiert werden, weil sich der Pa tient einfach 
nicht mehr meldet. Jedoch kann der Zahnarzt-
unter nehmer mit einem günstigen Finan zie rungs-
angebot dieses Umsatzhindernis meistern, da der 
Patient dann die Kosten über einen längeren Zeit-
raum strecken kann. 

Mehr Planungssicherheit:
Honorar vor Behandlungsbeginn

auf Praxiskonto

Starterpaket zum dent.apart-Zahnkredit

Jetzt Starterpaket mit 50 Patientenbroschüren und einem Aufsteller auf www.dentapart.de/zahnarzt
kosten los anfordern oder das dent.apart- Beratungsteam unter  Tel.: +49 231 586886-0 kontaktieren, 
um Fragen in einem persönlichen Gespräch zu klären.

Wenn die Patientennachfrage nach hochwertigen zahn-
medi zi ni schen Selbstzahlerleistungen sinkt, inflations-
bedingt aber die Betriebskosten der Praxen immer  weiter 
ansteigen, ist guter Rat teuer. Der dent.apart-Zahnkredit 
zur Behandlungsfinanzierung bietet eine zinsgünstige 
Alter native zu klassischen, oftmals zweistelligen Factoring-
Teilzahlungs lösungen. Außerdem fallen für den Zahnarzt 
keine Factoring gebüh ren an. Unmittelbar nach Abschluss 
des Zahn kredits wird der Selbstzahlerbetrag bereits vor 
Behand lungs beginn auf das Praxis konto überwiesen und 
sorgt für eine hundertprozentige finanzielle Sicherheit von 
Anfang an. Gleichzeitig wird das Praxisteam entlastet, da 
dent.apart die Abwicklung des Kredits gemeinsam mit 
dem Patienten realisiert. Zudem ermög lichen Raten zah-
lun gen spürbare Umsatz steige rungen, denn Patienten 
können sich aufgrund kleiner, überschaubarer Monats raten 
auch hochwertige Behandlungen leisten. So fördert die 
Praxis die Kaufent scheidungen ihrer Patienten  erheblich.

 Praxis-Vorteile des
 dent.apart-Zahnkredits:

0  Umsatzsteigerungen statt Umsatz-
verluste durch ungenutzte Kosten-
voranschläge

0  Honorar bereits vor Behandlungs-
beginn auf dem Praxiskonto

0  100-prozentige finanzielle Sicher-
heit für den Zahnarztunter nehmer

0 Keine Kosten für die Praxis

0  Lästiges Mahnwesen entfällt dank 
Vorab- Liquidität

dent.apart – Einfach bessere Zähne GmbH · Tel.: +49 231 586886-0 · www.dentapart.de 
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