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Liquiditatssicherung

durch Zahnkredit

[ PRAXISSMANAGEMENT ] Auch der Dentalmarkt ist nicht vor
den wirtschaftlichen Schwankungen der ndachsten Jahre gefeit.
Es gilt daher, Patienten wirtschaftlich transparent und tber die
Hohe der Zuzahlungen und Finanzierungsangebote aufzukldren,
insbesondere bei hochwertigen Versorgungslésungen, und

damit die Praxisliquiditat dauerhaft sicherzustellen. Aus diesem
Grund entwickelte dent.apart eine einfache und unkomplizierte
Finanzierungslésung fir sofort notwendige Behandlungen,

von der Zahndrzte und Patienten gleichermafien profitieren.

Finanzierung zur Steigerung
der Kaufbereitschaft
Umfragen, die unter Zahnarzten durchgefihrt wur-

den, zeigen, dass der dent.apart-Zahnkredit zu
einer deutlichen Steigerung der Kaufbereitschaft
fihrt. Denn im Gegensatz zu den marktiblichen
bis zu 15 Prozent liegt der Zinssatz des Zahnkre-
dits nur bei 5,99 Prozent. Aufgrund der niedrigen
Zinskosten entscheiden sich die Patienten vermehrt
fur eine hochwertigere Behandlung. Die Laufzeit
betragt bei Raten ab 20 EUR zwischen zwolf und
120 Monaten und grenzt sich somit von der Kon-
kurrenz ab, deren Abzahlungszeitraum meist auf
48 Monate begrenzt ist. Bietet man seinen Patien-
ten eine solch komfortable Finanzierungslésung
an, tragt das zur Umsatzsteigerung, aber auch Pa-
tientenbindung bei.

26 7WP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 10/2024

Kein Risiko fiir
den Zahnarzt

Zusdtzlich wird mit diesem Finan-
zierungsangebot die Liquiditdt
des Zahnarztes bereits vor Beginn
der eigentlichen Behandlung ge-
sichert, ohne den Arbeitsaufwand
fur die Praxis zu erh6hen. Diese
muss lediglich die Informationen
bei Beratungsgesprdchen bzw. bei
der Besprechung der Heil- und
Kostenplédne weitergeben. Dafiir
kann direkt bei dent.apart ein
Starterpaket mit den erforder-
lichen Infomaterialien sowie eine
Art Anleitung zur Beratung bestellt
werden. Die gesamte Abwicklung
lGuft dabei liber dent.apart und
der Praxisalltag wird damit nicht
belastet. Bereits vor Beginn der
Behandlung werden von dent.
apart im Patientenauftrag die Be-
handlungskosten auf das Praxis-
konto lberwiesen. Sollte der
Patient in Zahlungsverzug kom-
men oder sogar zahlungsunfdhig
werden, besteht keine Gefahr der
Riickbelastung, da die Bank das
Risiko trdgt. Das senkt wiederum
das Risiko fiir die Praxis und spart
zusdatzliche Factoringgebiihren.

Ein Beitrag von Wolfgang J. Lihl

Finanzierungs-
lOsungen fur
Patienten ...

© dent.apart

.. werden im Zahn-
arztalltag immer wich-
tiger, um Umsatz und
Praxisliquiditat abzu-
sichern. Angesichts
der Herausforderung
durch die Wirtschafts-
krise wollen wir

unser Dienstleistungs-
angebot weiter aus-
bauen, um weiter-

hin zur finanziellen
Sicherheit der Zahn-
arzte beizutragen.

Wolfgang J. Lihl
Geschaftsfihrer dent.apart

= Infos zum Autor

Weitere Informationen auf:
www.dentapart.de

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Klarer Vorteil fUr den Zahnarzt: Er ist nicht vertrag-
lich gebunden und die gesamte Abwicklung lauft

Uber uns. Wir stehen den Patienten dafur bei allen
Fragen telefonisch oder online zur Verflgung.

& | Marc Deka, Beratungsteam dent.apart

h Bei dent.apart ist vor allem der Teamgedanke

- wichtig. GroRe Kampagnen gestalten wir

Auf Marketingseite arbeiten - o g & g o .
gemeinsam und alle kdnnen und sollen ihre Ideen

einbringen. Wir wurden nicht nur als Mitarbeiter,
sondern als Mitdenker eingestellt.

Portrats: © dent.apart

f gl

wir eng mit Printmedien zu-
sammen, verstarken aber auch
unsere Onlineprasenz immer
mehr. Wir haben beispielsweise
einen Blog fur unsere Zahnarzte,

Henning Mohrmann, Grafikteam dent.apart

sind in den sozialen Medien
aktiv, haben in diesem Jahr eine
monatlich erscheinende Pod-
castreihe gestartet und planen
aktuell einen Patientenblog.

Mit unserem dent.apart-Zahnkredit bieten wir
Vorteile fur Zahnarzte und Patienten. Unser Haupt-
ziel ist es, fUr alle Beteiligten eine unkomplizierte
und schnelle Finanzierung zu ermaglichen.
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Anne-Marie Lihl, Grafikteam dent.apart Ina Heising, Beratungsteam dent.apart
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Bambach® Das Original BAMBACH

v~ Uber 20.000 zufriedene
deutsche Zahnarzte

v~ Ergonomischer Sitz gegen
Rickenschmerzen

v~ In 51 verschiedenen Farben
REF B202066
695,00 €*

Jetzt gratis
testen!
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