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LuxaPrint
Ortho Comfort

DentaMile Aufbissschienen-Workflow

Wenn das Ergebnis zahlt!

Funktionalitét, Tragekomfort und Asthetik sind entscheidende Faktoren bei der Erstellung von
3D-gedruckten Aufbissschienen. Unser extrem stabiles und flexibles Material LuxaPrint Ortho
Comfort bietet genau das. Ebenso wichtig sind eine kurze Zeit, bis die Schiene eingegliedert
werden kann und minimaler Anpassungsaufwand, wofUr die effiziente und préazise Software
DentaMile connect sorgt. So garantiert der DentaMile Aufbissschienen-Workflow maximale
Zufriedenheit.

Erfahren Sie mehr Uber DentaMile auf
www.dentamile.com
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FACES OF OEMUS Die OEMUS MEDIA AG feiert drei

Jahrzehnte Dentalmarkt-Power —aus diesem
Anlass finden Sie in jeder ZWP-Ausgabe 2024
Hintergrundinfos zu unserem Team
und den Verlag-Units.

Torsten R. Oemus

Mitglied des Vorstandes der OEMUS MEDIA AG
CEO der Dental Tribune International GmbH

Als Sohn des Leipziger Kieferorthopaden und
Hochschullehrers Dr. Reiner Oemus begann
Verlagsgriinder und Namensgeber Torsten R.
Oemus gemeinsam mit seinem Vater und
schon als Student, Fortbildungsveranstal-
tungen flr Zahnarzte in den damals neuen
Bundeslandern zu organisieren. Fir Zahn-
arzte aus der ehemaligen DDR stand Anfang
der 1990er-Jahre der Wechsel von der Poli-
klinik in die eigene Niederlassung auf der
Tagesordnung und damit einerseits die
Notwendigkeit fachlicher Fortbildungen,
andererseits ging es aber auch ganz ent-
scheidend um Fragen der unternehme-
rischen Praxisfihrung.

Torsten Oemus erkannte fruhzeitig, zu-

sammen mit Grindungspartner Ingolf
Débbecke, dass Zahnarzte, in Ost wie
West, wirtschaftlich nur bestehen kén-
nen, wenn sie, neben ihrer fachlichen Ex-
pertise, auch unternehmerisch agieren

und sich entsprechend positionieren.

WE
LOVE
3 WHAT
WE

Auf jedem Cover der ZWP
im Jahr 2024 stellen wir ein
Verlagsgesicht vor - die
aktuelle Titelseite der

ZWP 10/24 zeigt den
Namensgeber und Grinder
der OEMUS MEDIA AG:
Torsten R. Oemus.

Portrat: @ Katja Kupfer

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 10/2024



FACES OF OEMUS

EINE NEUE ZEIT - FINE MEUF !lll“cﬂll!l’
) EGmagazin
1995

b

Dabei traf die Idee vom Zahnarzt als Unternehmer zum dama- d : e
ligen Zeitpunkt auf Unverstandnis und sorgte fiir nicht wenig Ge- g S

genwind - letztlich aber wurde sie die Grundlage fiir den anhal-
tenden Erfolg, nicht nur des Flaggschiffs ZWP Zahnarzt Wirtschaft
Praxis, sondern auch der OEMUS MEDIA AG insgesamt. Alle Ent-
wicklungen der vergangenen 30 Jahre in den Bereichen Print,
Event und Online, die im Leadership-Team mit Jirgen Isbaner und
Lutz Hiller gepusht wurden, basieren auf dieser scheinbar ein-
fachen, aber weitreichenden Grundidee und ergeben bis heute
ein stringentes, organisch gewachsenes Konzept mit Optionen
zur stetigen Weiterentwicklung. Dass alle Produkte und Sparten
seit Grindung inhouse konzipiert und umgesetzt werden und

dabei ein hoch engagiertes Team zugange ist, hebt das Ganze “De WivtscheHEzeirschrifr fiir d;m,

noch auf ein besonderes Level mit Nachahmungspotenzial. Unter dem Namen COLLEmagazin

erschien ab 1995 der Vorlaufer der

heutigen ZWP Zahnarzt Wirtschaft

=7 ileati itete
(DTI) aufgebaut und etabliert hat, ist er in diesem Jahr in den Vor- Praxis. Die Publikation beglei
stand der OEMUS MEDIA AG zuriickgekehrt. Was er damit ver- das Fortbildungsangebot der
bindet, ist eine klare Vision nach vorn: Galt frilher der Standort Wirtschaftsakademie fiir zahn-

Nachdem Torsten Oemus die vergangenen zwanzig Jahre den
internationalen Schwester-Verlag Dental Tribune International

Deutschland als Synonym fir treibende Wissenschaft, zukunfts- arztliche Untemehmensfijhrung-
weisende Forschung und héchste Qualitdt, nehmen die Einflisse

internationaler Markte und auBereuropéischer Innovationshubs

zu. Dieser Entwicklung mdchte Torsten Oemus, gemeinsam mit

den Vorstandskollegen der OEMUS MEDIA AG, gerecht werden,

indem Synergien beider Dentalverlage gezielt verfolgt und so die

OEMUS MEDIA AG wie die DTl erfolgreich in das nachste Jahr-

zehnt gefthrt werden.

DTl.com

ANZEIGE

M ETASYS SAUBERES WASSER
& SICHERER SCHUTZ

Optimale Wasserhygiene: Vermeidung von Legionellen & Kolibakterien in der Dentaleinheit

GREEN&CLEAN WK

WASSERENTKEIMUNGSLOSUNG

> 2%ige Losung auf Wasserstoffperoxidbasis zur
Dekontamination des dentalen Brauchwassers

schitzt vor Kalkablagerungen in wasserflihrenden
Leitungen in der Dentaleinheit

Biofilm-Vorbeugung durch Beseitigung vieler
Bakterienstamme wie z.B. Legionellen, Pseudo-
monaden, Kolibakterien und Staphylokokken

> auch flr Bottle-Systeme geeignet

‘». M ETA SYS T+43512 205420 | info@metasys.com | metasys.com

protect what you need
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Was gilt bei Krankschreibung
per Telefon oder Video?

Derzeit erkranken wieder mehr Menschen an Atem-
wegsinfekten, vor allem Rhinoviren und Corona
bestimmen dabei aktuell das Infektionsgeschehen.
Alternativ zur Krankschreibung in einer Hausarztpraxis,
kénnen sich Betroffene auch telefonisch oder per
Video-Sprechstunde von ihrem Arzt krankschreiben

40 \ \ %

< O LIGHTHIELD STUDIOS - stock.adobe com lassen. Voraussetzung dafirr ist, dass sich die
[ Krankheit ohne kérperliche Untersuchung
@ feststellen lasst. Per Videosprechstunde darf

der Arzt, wenn er den Patienten kennt, eine
Krankschreibung fur hochstens sieben Tage
aufsetzen. Neupatienten kdnnen auf diesem
Wege nur fur hochstens drei Tage krank-
geschrieben werden. Eine telefonische Krank-
schreibung darf nur fir Patienten, die der
Praxis bereits bekannt sind, ausgestellt wer-
den. Sie gilt dann fir maximal funf Tage.

GOZ 2360 Exstirpation der vitalen Pulpa einschlieBlich \
Exkavieren, je Kanal wird im Bundesdurchschnitt mit dem IZ
3,0-fachen Faktor abgerechnet.

DR | Blaue Ecke

GOZ 2360 - Wie kann sie berechnet werden?

» GKV Niveau liegt bei dem 3,68-fachen Faktor! Fihlt man sich krank,
muss man sich vor Arbeits-
Die 2306 Exstirpation der vitalen Pulpa einschlieBlich beginn beim Arbeitgeber
Exkavieren, je Kanal wird im Bundesdurchschnitt (Jan. 23 krankmelden.
- Dez. 23) mit dem 3,0-fachen Faktor abgerechnet. Um das
GKV-Niveau zu erreichen, muss mit dem 3,68-fachen Faktor Dauert die Erkrankung
abgerechnet werden. langer als drei Kalender-
tage, braucht man
Entfernung nekrotischen Pulpengewebes ist weder in der laut Gesetz eine irzt-
GOZ noch in der GOA enthalten und muss daher als Ana- liche Arbeitsunfahig-

logleistung im Sinne des § 6, Abs. 1 GOZ berechnet werden.
Die Leistung wird im Bundesdurchschnitt mit einem Betrag
i. H. 23,64 Euro honoriert.

keitsbescheinigung.

Quelle: DZR HonorarBenchmark (BEMA Punktwert: 1,2638)
darf auch vor Ablauf der

drei Kalendertage eine
solche Bescheinigung ein-

%oo Achtung: Der Arbeitgeber

fordern.
Ein Service des DZR E. '\.r_E
DZR Deutsches Zahnarztliches Rechenzentrum GmbH !
Marienstrale 10 | 70178 Stuttgart bR :
Tel. 0711 99373-4980 | Fax 0711 99373-4999 | kontakt@dzrde
www.dzr.de Hi[a]

Quellen: www.stiftung-gesundheitswissen.de,
Robert Koch-Institut (RKI)
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Praxen ohne Personal?

Wie andere Branchen leiden auch Zahnarztpraxen
in Deutschland unter dem Fachkraftemangel. Die

Frisch vom Mezger

bereits schwierige Lage der Praxen infolge der
aktuellen politischen Rahmenbedingungen wird
sich ohne geeignete MaBnahmen in Zukunft noch
verschérfen. Dies sind zentrale Ergebnisse einer
reprasentativen bundesweiten Umfrage zur Per-
sonalsituation in Zahnarztpraxen, die vom Zentral-
institut fur Kassenarztliche Versorgung (Zi) im
Auftrag der KZBV durchgefiihrt wurde. Lediglich
rund ein Drittel der beteiligten Praxen bewertet
die eigene Personalsituation aktuell noch als gut
oder sehr gut. Dagegen beurteilen 40 Prozent
ihre Personalsituation als schlecht oder sehr
schlecht. Fehlendes Fachpersonal fihrt schon jetzt
zu konkreten Einschrankungen im Praxisalltag:
Rund 43 Prozent der beteiligten Praxen mussten
bereits das Behandlungsangebot reduzieren, was
fatale Folgen fur die Patientenversorgung hat.

Quelle: KZBV

AN APPLE A DAY KEEPS THE DENTIST AWAY.

FLIESSFAHIGES BULK-FILL KOMPOSIT

BRILLIANT
Bulk Fill Flow

- Keine Deckschicht erforderlich

—> Zuverlassige Durchhértetiefe von 4 mm

- Farbadaptierendes,Multi Shade"-Material

Weitere Step-by-Step
Informationen Video
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+ + + Protest in Baden-Wirttemberg + + +

D/REIERIAG
Dr. Karin Langsch

Dr. Karin Langsch

[KZV BW, Kreisvereinigungsvorsitzende

Bezirk Schwabisch Halll

Frau Dr. Langsch, auf Bitte von Torsten Tomppert,
Baden-Wiirttembergs Kammerprdsident, verantworteten

Sie den zahndrztlichen Protesttag am 18. Juni in lhrem Bezirk.
Wie viele Praxen folgten Ihrem Aufruf und welche Themen
wurden verhandelt?

Die fir meine Kreisvereinigung hohe Teilnehmerzahl von 60 Kolle-
ginnen und Kollegen, die bereit waren, ihre Praxen an diesem Vor-
mittag zu schlieBen, zeigte mir, wie sehr wir alle mit den schlechten
Gegebenheiten zu kdampfen haben und dass es noch maéglich ist,
fur unsere Ziele gemeinsam einzustehen. Anhand einer Power-
Point-Prasentation stellten wir die Probleme dar, mit denen Zahn-
arztpraxen konfrontiert und immer mehr belastet sind, namlich
Budgetierung, eine seit 35Jahren nicht angepasste Geblhren-
ordnung, Fachkraftemangel, Uberbordende Birokratie und unaus-
gereifte digitale Anwendungen. Ein weiterer Punkt war die Gefahr-
dung der zahnarztlichen Versorgung, besonders im landlichen Raum:
Die politischen Rahmenbedingungen halten zunehmend junge
Zahndrztinnen und Zahnarzte ab, sich niederzulassen. Dazu kommt
ein hoher Anteil von Uber 65-Jdhrigen in Baden-Wrttemberg. In
meiner Kreisvereinigung Schwabisch Hall sind tiber 40 Prozent der
Niedergelassenen Uber 56 Jahre. Bei der nachlassenden Bereitschaft,
sich niederzulassen oder Uberhaupt unseren Beruf zu ergreifen,
kommt es in einigen Jahren zu einer Unterversorgung.

Wie lief der Austausch mit politischen Vertretern?

Neben der Stellvertreterin des Landrats, Anil Kiibel, den Vertretern
der Studwestpresse sowie Alexander Messmer, Referent fiir Kom-
munikation und Politik der KZV BW, erschien von den politischen
Vertretern nur der Landtagsabgeordnete der FDP, Stephen Brauer.
Mit ihm ergab sich eine rege Diskussion mit Lésungsvorschlagen
von beiden Seiten. Er hélt eine gesetzliche Pflichtversicherung fur
sinnvoll, die jeder nach seinen Bedurfnissen abschlieBen koénnte.
Die Absage der Politikerinnen und Politiker anderer Parteien ver-
deutlicht einmal mehr, wie wenig Interesse der Zahnarzteschaft
entgegengebracht wird. Die Belastungen innerhalb des zahnérzt-
lichen Berufsstands werden von den meisten ignoriert und die
Auswirkungen fur die Bevdlkerung nicht ernst genommen.

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 10/2024
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Welche Diskussionsergebnisse lagen

am Ende des Tages vor und wie schdtzen Sie
die ldngerfristige Wirkung eines solchen
Protestes ein?

Am Ende der Diskussion konnten wir sicher sein,

dass sowohl der Landtagsabgeordnete der FDP
als auch die Vertreterin des Landrats die Proble-
matik der vorgetragenen Punkte erkannt haben
und diese sowie unsere Zielsetzungen an zustan-
diger Stelle verdeutlichen werden. Allerdings wer-
den diese beiden Personen bei Weitem nicht aus-
reichen, um eine Anderung bzw. Verbesserung der
aktuellen Situation herbeizufiihren. Hierzu bedarf
es vieler weiterer Gesprache zwischen den poli-
tischen Entscheidungstragern und unserer Stan-
desvertretung. Darliber hinaus missen erneute
Aktionen stattfinden, um das wenig Erreichte, die
Sensibilisierung in der Bevolkerung und hoffentlich
das Aufhorchen bei den Verantwortlichen im Ge-
sundheitswesen, insbesondere unserem Bundes-
gesundheitsminister, nicht in Vergessenheit ge-
raten zu lassen. Unsere Veranstaltung war ein Teil
der vielfaltigen Aktionen in Baden-Wurttemberg.
Ich hoffe weiterhin auf das Engagement und die
Geschlossenheit der Kolleginnen und Kollegen,
insbesondere derer, die sich noch nicht am Protest
beteiligt hatten, deren Interessen wir aber auch
vertreten haben. B

© Dr. Karin Langsch
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Ein Beitrag von Miriam Engel

[ PERSONALFUHRUNG ] Loyalitit bezieht sich auf

eine innere Verbundenheit eines Menschen mit anderen
Menschen oder mit einer Institution, welche idealerweise
auf Gegenseitigkeit basiert. Sie stellt sich in der Regel ein,
wenn wir die gleichen Werte und Ansichten teilen und
dabei gemeinsam auf ein oder mehrere Ziele hin agieren.
Auch wenn sie sich kaum als Menge auf einer Waage
messen ldsst, ist Loyalitat immens wichtig fiir das erfolg-
reiche Bestehen von Unternehmen im Wettbewerb.

Ein Gedankenanstof$ fiir ein loyales Miteinander

in Praxen.

12 ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 10/2024
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oyalitét zeigt sich oft erst im Ernst-
lfall, beispielsweise wenn jemand

langerfristig erkrankt oder einen
privaten Schicksalsschlag erleiden muss.
Von Arbeitgeberseite ist dann Verstand-
nis angebracht, dass die oder der Be-
schaftigte erst einmal Zeit zum Verar-
beiten des Geschehenen braucht und es
deshalb vorerst vermutlich zu weniger
Leistungsfahigkeit kommmt. Wird diese
Loyalitdt entgegengebracht, werden An-
gestellte das nicht vergessen und sich
in der Regel beim Vorgesetzten bzw. beim
Unternehmen revanchieren, z. B. indem
sie Uberstunden leisten oder einen ge-
planten Urlaub hintanstellen, wenn es
erforderlich ist.

Entscheidung pur,

wenn es fehlt

Wird Loyalitdt jedoch erwartet und nicht
erfullt, erleben wir das als besonders
dramatisch. Ob es sich um unterlassene
Hilfeleistung unter Kollegen oder um den
fluchtartigen Weggang eines wichtigen
Teammitglieds in eine neue Stelle han-
delt, verlasst uns auch noch die Person,
auf die wir uns (félschlicherweise) ver-
lassen haben, ist die Enttauschung groB
und es braucht oft seine Zeit, um das
Geschehene in ein angemessenes Licht
zu ricken. ProduktivitatseinbuBen auf-
grund solcher kulturellen und sozialen
Schaden kosten Organisationen jedes
Jahr ein Vermogen.

Nun kénnte man meinen, mit der Forde-
rung eines loyalen Verhaltens ware ein
Unternehmen vor solchen Situationen
geschutzt, doch Vorsicht: Loyalitét lasst
sich nicht erzwingen, sondern ist eine
freiwillige Haltung, die sich meistens erst
nach mehreren positiven Erfahrungen
einstellt. Die Aufforderung zur Loyalitat
wirkt hingegen kontraproduktiv: So wird
Loyalitat als Druck, Zwang oder hohle
Phrase empfunden - und die Menschen
reagieren zunehmend illoyal.
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Sich um loyale

Loyale Mitarbeitende erkennt man an ... Zusammenarbeit kiimmern

Hier ist es wichtig, genau hinzuschauen. Zwar kann eine lange Schwindende Mitarbeiterloyalitdt kann viele Ur-
Betriebszugehorigkeit ein Indiz dafir sein, doch das muss es sachen haben und muss von vielen Gesichts-
nicht zwangslaufig: Nicht selten richten sich langjahrige Ange- punkten aus betrachtet werden. Strukturell kann
stellte in ihrer Komfortzone ein und machen Dienst nach Vor- sicherlich gepriift werden, ob die Beschaftigten
schrift. Eindeutige Indikatoren fur loyale Mitarbeitende ist das wegen mangelnder Perspektiven im eigenen Be-
engagierte Verfolgen der Unternehmensziele. Sie bringen sich trieb, infolge fehlender Wertschatzung durch Vor-
aktiv ein, blicken Uber den Tellerrand hinaus und trauen sich, gesetzte oder aufgrund unnétig befristeter Ar-
auch unkonventionelle Ideen auszusprechen. Sie erledigen beitsvertrage ihr Engagement zurlickschrauben.
ihre Aufgaben motiviert und gewissenhaft und sind bereit, Grundsatzlich lautet die gute Nachricht: Loyalitat
auch mal mehr als das Nétigste zu tun. ldsst sich zurliickgewinnen und sogar steigern,

wenn Fihrungskrafte gezielt handeln und nega-
tiven Entwicklungen gegensteuern. Zwei Szena-
rien dienen hier als Beispiel.

,Eindeutiger Indikator fir
loyale Mitarbeitende ist SZENARIO 1
d as engag lerte \/e r {Olg en Ein Praxisinhaber hat ein 15-képfiges Team zu

leiten. Die Terminierung der Patienten ist engs-

der Unternehmensziele ”

Biene: © Savirina Art - stock.adobe.com

tens getaktet, Zeit fiir Teamangelegenheiten

ANZEIGE

ORBIS
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VERLIEBEN

Ihr personlicher
1 0,00-€'Gutschem :

GT1600AZ

" Gutschein tiber 10,00 € inkl. MwSt. einlgsbar ab einem Nettoeinkaufswert von 120,00 €. Der Gutscheincode ist nicht mit anderen Gutscheincodes kombinierbar und nur einmal je Account einlosbar.
Der Gutscheincode ist vom 01.10.24 bis 31.10.24 fir Sie giiltig. Einlésung nur im NETdental Onlineshop. Bitte beachten Sie unsere Kennzeichnung am Produkt. Es gelten unsere AGB

Alle Preise in Euro zzgl. der gesetzlichen MwSt., Preisanderungen und Irrtimer vorbehalten.

netdental.de/orbis-aktion ; So einfach ist das.
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bleibt in der Regel kaum. Widmet sich der Chef
dann doch mal kurz dem Personal, wird im Team SZE N Anlo 2
keusch geldchelt, doch irgendetwas sagt ihm,
dass der friedliche Schein triigt.
Einer Praxis gehen immer wieder Nachwuchskréfte verloren,

Wenn Vorgesetzte fur das Team zu wenig prasent die sich nach der Einarbeitungs- und Professionalisierungsphase
und vor allem unnahbar sind, bilden sich typischer- einen neuen Arbeitgeber suchen. Feste Teammitglieder sind
weise Subkulturen. Damit ist gemeint, dass sich in scheinbar ratlos und bitten die Fiihrung um Hilfe.

Abwesenheit der Fiihrungsperson aus dem Team

heraus eine oder mehrere Personen hervortun, die Wenn ambitionierte, junge Fachkréfte die Praxis verlassen, sobald
die Zugel in die Hand nehmen. Meistens wird die- sie ihr Aufgabenprofil komplett ausfillen und erste Ergebnisse vor-
ses Verhalten von einem Teil akzeptiert, wahrend weisen konnen, liegt der Verdacht nahe, dass es ihnen intern an
die anderen gegen die Selbstermachtigung auf- beruflichen Entwicklungschancen fehlt. Hier wére als erstes zu
begehren. Aus dem Widerstand heraus prifen, wie engmaschig die Feedbackgesprache - bei gro-
entstehen zwei konfliktdre Lager. Da . Beren Praxisstrukturen - mit dem daftr zustéandigen
sich niemand des Verrats schuldig yEiN ona\es Mittelmanagement durchgefiihrt werden und zu wel-
machen mochte, wird gegenlber Team wirkt in Krisen- chen Erkenntnissen die Befragungen fihren. Oft stellt

der Fihrungskraft der Schein eines sich leider heraus, dass Mitarbeitergesprache sehr

zeiten ausglewchend stiefmutterlich behandelt werden. Dadurch bleiben

funktionierenden Teams gewahrt.
Um diesen Verdacht aufzudecken, und erleichtert die wertvolle Informationen, wie zum Beispiel der Wunsch

muss sich die Fihrungskraft zu Wort nach einer gegebenenfalls finanzierten Weiterbildung

\nteg ration von verborgen. Nur durch regelmaBigen und aufrichtigen

melden, das ihr (der Fiihrungskraft)
Offensichtliche offen aussprechen und Neuli ngen ! Dialog kénnen Potenziale langfristig gefordert und so
dem Team klar und deutlich signalisie- auch die Mitarbeiterloyalitat gesteigert werden.

ren, dass man konstruktiv an einer Lésung

fur alle interessiert ist. ,Ich nehme Spannungen

wahr und frage mich, wie das Tagesgeschaft unter m

diesen Voraussetzungen funktionieren kann. Wo % :

liegen die Probleme und was kédnnen wir tun?” T

Die krankelnde Lage kann erst behoben werden,

wenn zumindest die Halfte des Teams sich eine Fazit

Verbesserung der Situation wiinscht. Dann geht Ein gutes Betriebsklima ist fur viele Mitarbeitende wich-
es darum, kommunikative Sackgassen aufzude- tiger als monetére Zuschisse. Eine loyale Arbeitsatmo-
cken, Befugnisse zu Gberprifen und gegebenen- sphare halt Arbeitnehmende im Unternehmen - sogar,
falls die Zuteilung der Aufgabenbereiche neu zu wenn sie woanders mehr Geld verdienen kénnten. Da-
definieren. Grundsétzlich tragt regelméBig gelebte riber hinaus wirkt ein loyales Team in Krisenzeiten aus-
Wertschatzung sowie eine transparente Kommu- gleichend und erleichtert die Integration von Neulingen

nikation - beides angeleitet von oben - zur Loyali- massiv. Echte Loyalitat gleicht vorhandene Schwachen

tatssteigerung bei. aus, ermutigt und steigert so die kollektive Starke. Mit
dem empfundenen Rickhalt wird sich getraut, Neues
.; W auszuprobieren und Uber sich hinauszuwachsen. In die-
//ﬁ%f sem MaBe identifiziert mit den Menschen und Zielen
des Unternehmens, sind wir zudem zufriedener, gltick-

Weitere \ﬂf@g ZUm Thema licher und meist auch erfolgreicher.

und den Coachingangeboten der
Autorin auf: loyalworks.de
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Interdisziplinare Zusammenarbeit
gezielt voranbringen

Ein Beitrag von Kirsten Gregus [ PRAXISMANAGEMENT ]

Organe, Muskeln, Knochen, Geist —

nur wenn alles im Einklang ist,

fuhlt sich der Mensch fit und gesund.

Deshalb ist es wichtig, dass Arzte
menarbeit mit Experten anderer Fachrichtungen. Wichtig Uber ihren Tellerrand hinausschauen

ist zudem die Aufklarung der Patienten. goDentis, Deutschlands und den Patienten ganzheitlich

groBter Qualitatspartner fir Zahnarzte und Kieferorthopaden, hat betrachten.
sich zum Ziel gesetzt, gemeinsam mit seinen Partnerpraxen die

ine ganzheitliche Versorgung zum Wohle der Patienten
funktioniert am besten durch eine interdisziplinare Zusam-

Zusammenhange von Mundgesundheit und der allgemeinen Ge-
sundheit bei Patienten nachhaltig zu verankern.

,Esist eine wichtige Aufgabe von Facharzt und Zahnarzt, die Auf-
klarung von Diabetikern, Rheumapatienten, Schwangeren oder

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

Infarktpatienten gemeinsam zu Ubernehmen”, sagt goDentis- d ;
Geschéaftsfihrer Dr. Bjorn Eggert. ,Nur, wenn Patienten die Zu- //NU F,wenn Patleﬂteﬂ dle
sammenhdnge von Mundgesundheit und Risiken fur die allge- ZU sammen hémge von MU ﬁd _
meine Gesundheit kennen, sind sie fiir umfassende diagnostische

und praventive MaBnahmen offen.” gesu ndheit und Risiken fur
Um auch das Bewusstsein der Facharzte zu starken, missen dle allgemeiﬁe Gegumdheit
Zahndrzte das Gesprach mit Allgemeinmedizinern, Orthopaden

oder Diabetologen suchen. Als Grundlage fiir ein Gesprach zur keﬂﬂeﬂ/ sind sie fur umfas-
interdisziplindren Zusammenarbeit kann die Broschiire Hand in } ;

Hand zum Wohle des Patienten dienen. Hierin finden sende dlag nostische und

Arzte Informationen und Argumente fiir die

praventive MaBnahmen

interdisziplindre Zusammenarbeit, Uber-

sichtlich gegliedert nach den unter-
schiedlichen Fachrichtungen.

Kirsten Gregus

Infos zur Autorin
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Hand in Hand

zum Wohle des Patienten Neben der Broschire zur interdisziplinaren Zusammenarbeit gibt
] es weitere goDentis-Aktionen, um Facharzte anzusprechen. Or-

thopaden profitieren etwa von einer Fitnessbroschure, die die

’ 1 Zahngesundheit von Sportlern in den Fokus rlickt. Kinderarzten

ﬂ konnen goDentis-Partner Stundenpléne mit dem Zahnarztpraxis-

—— logo oder Kinderzahnbirsten in Verbindung mit einer Broschiire

' V ( ( 4 zur Kinderzahngesundheit zur Verfiigung stellen. Fur die Zusam-

[ menarbeit mit Gynakologen eignet sich die Broschire mit dem
-~ - Fokus auf Zahngesundheit bei Schwangeren.
Fazit

Die interdisziplinare Zusammenarbeit bringt nicht nur Vorteile fr
die Patienten. Auch Arzte profitieren. Wer etwa Infobroschiiren
TIPPS ZUR mit seinem Praxislogo in Facharztpraxen auslegt, macht so neue

INTERDISZIPLINAREN
ZUSAMMENARBEIT -

_ DMV

Patienten auf sich aufmerksam. Bestehende Patienten konnen
wiederum an die Praxis gebunden werden.

und Kieferorthoplidie

Praxen ..

.. die sich einen Uberblick iiber das Angebot
Paro-Behandlung fiir interdisziplinire und die Zusammenarbeit mit goDentis ver-
Zusammenarbeit nutzen schaffen méchten, kénnen sich im Onlineshop
Ein Argument ist etwa das Vermeiden parodontaler Er- goDentisMarkt umschauen. AuBerdem finden
krankungen - denn eine Parodontitis kann sich negativ Sie Informationen zur Partnerschaft auf
auf Diabetes, Herz-, Kreislauf- und GefaBerkrankungen godentis.de/godentis-partnerschaft.

auswirken. Auch das Risiko eines Schlaganfalls, einer
rheumatischen Arthritis oder eine Fehlgeburt zu erleiden,
kann durch eine unbehandelte Parodontitis steigen.
Deshalb ist es wichtig, dass Zahnarzte und Arzte eng
zusammenarbeiten, um Patienten vor diesem Risiko zu
schitzen. ANZEIGE
Fir eine Zusammenarbeit gibt es viele Moglichkeiten.
Diabetiker haben etwa ein erhdhtes Risiko, an einer Ka-
ries oder Parodontitis zu erkranken. Ein Zahnarzt kann
diesem Risiko bei regelmaBiger Zahnprophylaxe ent-
gegenwirken und so zu einem stabilen Immunsys-
tem beitragen. Ein Diabetespatient ohne Paro-
dontitis erleichtert dem Diabetologen wiederum

die Einstellung der Blutzuckerwerte.

Ein weiteres Beispiel fir das Zusammenspiel

von Zahngesundheit und einem gesunden

Kérper sind Kopf- oder Nackenschmerzen. Der

Grund kann die Fehlstellung des Kiefers sein,

die zu einer ungleichmaBigen Belastung der
Kaumuskulatur fuhrt. Auch Ruckenbeschwer-

den kénnen eine Folge von Kieferfehlstellun-

%
o
o
e
©
<
>
2}
R

=
=

gen sein.

Fachiibergreifende Kommunikation:
Vorteile fiir Arzt und Patient

Zahnarzte, die ihre Patienten auch auBerhalb des
eigenen Fachgebiets gut betreut und behandelt
wissen wollen, sollten Kooperationen mit Facharz-
ten anstreben. Besonders leicht ist das, wenn sich die
Praxis in einem Arztehaus befindet. Aber auch sonst

gibt es viele Moglichkeiten.

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 10/2024 17



ENTISTA

VERBAND DER ZAHNARZTINNEN E.V.

Ein Beitrag von Marlene Hartinger

[ FRAUEN IN DER ZAHNMEDIZIN ]

Die Dentista-Regionalgruppe Westfalen-Lippe
hat drei Leiterinnen, aufgeteilt in drei Listen-
bezirke fir die anstehende Kammerwahl

im November 2024: Dr. Jennifer Ebeling
(Munster), Dr. Stefanie Marxkors (Arnsberg)
sowie Ulrike Schumacher (Gtitersloh). Alle
drei melden sich fiir uns kurz zu Wort.

Frau Dr. Marxkors, warum und wie bringen Sie sich

in der Regionalgruppe Westfalen-Lippe ein?

Ich moéchte Kolleginnen zusammenbringen und mit-

einander vernetzen. Dafiir organisieren wir regelma-
Bige Stammtischtreffen, regen

den kollegialen Austausch wie
ehrenamtliche Tatigkeiten in
den Kérperschaften an. Mir
ist wichtig, dass wir Frauen
uns selbst organisieren
und nicht auf andere war-
ten. Wir missen die Dinge
in die Hand nehmen, wenn
wir etwas verandern und er-
reichen wollen - dasist mein
Appell an alle Kolleginnen!

Dr. Stefanie
Marxkors
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Frau Dr. Ebeling, was erhoffen Sie sich von der anstehenden
Kammerwahl und welche Ziele verfolgt Dentista dabei?

Wir blicken positiv auf den Start der Wahl. Die Kammermitglieder
haben vier Wochen Zeit, zu wahlen und wir hoffen, dass dieses

Mal die Wahlbeteiligung hoch ist und die Kolleginnen und Kolle-
gen sich bewusst sind, wie viel Einfluss sie durch ihre Stimm-
abgabe haben. Wie schon bei der KZV-Wahl konnten wir wieder
in allen drei Wahlbezirken eine Liste an den Start bringen. Mit
viel Enthusiasmus konnten Bewerber motiviert und stetig wach-
sende Listen verzeichnet werden. Wir hoffen, dass sich das auch
im Wahlergebnis widerspiegeln wird. Denn: Je mehr Platze wir
bekommen, desto besser konnen wir Verdnderungen bewirken.
Wir finden es wichtig, bestehende Prozesse zu hinterfragen und
Anderungen anzuregen. Dies haben wir in der vergangenen
Legislaturperiode getan und wollen dies nattrlich auch in Zukunft
so beibehalten. Als junge Liste m&chten wir die Digitalisierung
vorantreiben. Auch wenn dies am Anfang nicht immer einfach
erscheint, lassen sich doch viele Dinge dadurch auf Dauer effi-
zienter gestalten. Naturlich treiben uns auch die allgemeinen
Themen wie GOZ-Punktwerterhéhung oder Notdienst um, diese
Themen betreffen uns alle. Die Integration von jungen Kolleg/
-innen und die Schaffung von verbesserten paritatischen Verhalt-
nissen in der Kammerversammlung konnten wir bereits in der
letzten Legislatur verbessern und méchten dies nun auch weiter
tun. Fur uns in Westfalen-Lippe sind aber auch Themen wie die
Vereinbarkeit von Beruf und Familie wichtig. Gerade der Weg in
die Selbststandigkeit kann flr eine junge Mutter durchaus eine
Herausforderung sein und ist von vielen Faktoren abhangig.
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Und noch eine Frage zum Heftthema, Frau Schumacher,
wie schdtzen Sie die Rolle der Prothetik in der modernen
Zahnmedizin ein?

Die Prothetik hat in den letzten Jahren einen riesigen Fort-
schritt hingelegt. Sie wird immer vorhersagbarer, besser
planbar und schneller. Durch die Digitalisierung sparen wir
nicht nur Zeit und lastige Abformungen, sondern kdnnen auch
bése Uberraschungen umgehen. Das matchen von DVT,
intraoralem Scan und Gesichtsscan hilft dem Behandler so-
wohl dabei, komplexe Falle sauber zu hdndeln als auch den
Patienten eine Vorschau auf das Endergebnis zu bieten. Die
mit Abstand wichtigsten Darsteller sind meiner Meinung
nach in diesem Zusammenspiel nach wie vor die Zahn-
techniker/-innen. Fir mich personlich ist es fundamental,
dass der Zahntechniker bei jeder umfangreicheren Arbeit
den Patienten kennenlernt und die Anprobe mit begleitet.
Selbstverstandlich sollte die prothetische Planung mit den
Chirurgen Hand in Hand gehen. Zudem lassen sich immer
mehr erwachsene Patienten kieferorthopadisch behandeln
und auch die Zahnarzte erweitern die Behandlungs-
maglichkeiten durch praprothetische Korrektur von Zahn-
fehlstellungen. Dies macht die Zusammenarbeit mit den
Kieferorthopaden enorm wichtig. In Hinsicht auf CMD sind
die Physiotherapeuten nicht auBer Acht zu lassen. Aus
meiner Sicht ist es auf jeden Fall sinnvoll, die Prothetik als
Team zu betrachten und offen fiir den Fortschritt zu sein. B

~

Zur Regionalgruppe

Momentan kommen zu den Stammtischen im
Schnitt ca. 15 Kolleginnen. Die Treffen finden in der
Regel einmal pro Quartal im Kachelhaus in Bielefeld
(www.kachelhaus-bielefeld.de) statt. Der nachste
Termin ist am 24. Oktober 2024 um 19 Uhr.

Kontakt & Anmeldung: vdzae-dentista-wl@gmx.de

Dentista e V.
Infos zum Verband

Ulrike
Schumacher

ANZEIGE

Zolid Bion begeistert weltweit.

Erfahren Sie mehr Uber die einzig-
artigen Eigenschaften unseres
E neuen Materials. bit.ly/3ROmyW9

Zolid Bion: Mehr als nur ein 3D-Zirkon

Schachmatt fur
Kompromisse

Setzen Sie Kompromisse zwischen Transluzenz und
Festigkeit schachmatt: Zolid Bion kombiniert
exzellente Asthetik mit funktioneller Sicherheit fir
alle Indikationen*. Schneller als je zuvor.

Zolid Bion: Der Gamechanger.

Sie mochten Ihre Restaurationen auf ein neues Level
heben? Dann Uberzeugen Sie sich jetzt von unseren
Zolid Naturals - verleihen Sie Ihren Arbeiten schnell
und einfach die perfekte Basis fUr eine asthetische
Versorgung.

*gemal Dentalkeramik Typ II, Klasse 5 nach DIN EN ISO 6872

NALAl = zolid naturals
NEU
Easy esthetics, every time.
Die Einfarbeldsung fiir

Zirkonoxid!

Verleihen Sie monolithischen
oder anatomisch reduzierten
Restaurationen mit Zolid Naturals
mit wenigen Pinselstrichen mehr
Naturlichkeit - fur individuelle
Asthetik im Handumdrehen.

Amann Girrbach GmbH // Germany // amanngirrbach.com




Zahnbekenntnisse

Erfolg ist leicht,
Durststrecken sind die
Konigsdisziplin

Ein Beitrag von Rainer Ehrich

[ZAHNBEKENNTNISSE ]

Rainer Ehrich ist gelernter Zahntechniker,
hatte friither sein eigenes Labor und ist
heute als Coach, Trainer und Berater in der
Dentalbranche tatig. Er und sein Team
unterstiitzen Dentallabore bei ihrer strate-
gischen Ausrichtung und gezielten Kun-
denakquise. Teil seiner Biografie sind
Hohen wie — nattirlich — auch Tiefen, zu
denen er sich in unserem Format
Zahnbekenntnisse auflert.
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Ur mich sind Herausforderungen und
Scheitern keine Hindernisse - sie sind

bringt und zu Hochstleistungen fihrt. Be-

letztlich der Antrieb, der uns weiter-

sonders im beruflichen Umfeld sind sie un-
vermeidlich und zwingen uns dazu, Ver-
antwortung zu Ubernehmen und Uber uns
hinauszuwachsen. Ich habe in meiner be-
ruflichen Entwicklung gelernt, dass die wirk-
lich wichtigen Lektionen nicht in den leicht
daherkommenden Erfolgen, sondern in den
Riickschlagen stecken. So schmerzlich wie
unangenehm diese Erfahrungen anfanglich
waren, so sehr haben sie mein Rickgrat ge-
starkt. Deshalb kannich an dieser Stelle auch
offen darlber sprechen und drei dieser Er-
fahrungen exemplarisch auffthren:

Privatinsolvenz vor zwélf Jahren
und mit 53 Jahren

Die Privatinsolvenz war mein groBter Rick-
schlag. Sie war der Moment, in dem alles,
woran ich jahrzehntelang gearbeitet hatte,
vor meinen Augen zusammenzubrechen
schien. Die Scham, das Gefihl des Versa-
gens - sie waren erdrlickend. Doch diese
Insolvenz wurde zu meinem Wendepunkt!
Ich stellte mich den Tatsachen, Ubernahm
Verantwortung, verdnderte mein Mindset
und schuf klare Strukturen fir die zukiinftige
Ausrichtung meines Unternehmens.

Learning: Erfolg kommt selten von einer
gezielten Fehlervermeidung, sondern
vielmehr von der Bereitschaft, Fehler zu
reflektieren, aus ihnen zu lernen und
sich - mit dem Gelernten - neu auszu-
richten!

Verdrdngte Steuerprobleme

Nach vier Jahren war mir bewusst, dass
das Finanzamt irgendwann auf mich zukom-
men wirde - dennoch habe ich es ver-
drangt. Als die Forderung kam, fihlte es
sich an wie eine Katastrophe. Klar ist: Das
Aufschieben von Problemen [6st sie nicht,
es vergroBert sie. Heute gehe ich Herausfor-
derungen sofort an, direkt und ohne Aus-
flichte.

Learning: Proaktives Handeln ist der
Schltssel! Je schneller man sich Problemen
stellt, desto leichter lassen sie sich letzt-
lich bewaltigen - auch wenn es anfanglich
nicht so scheint.

e.com, Portrat: © Rainer Ehrich

D

Bild Wiiste: © Jirgen Falchle - stocl
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Unnétige Investitionen

Ich habe in Maschinen und Technologien in-
vestiert, weil ich glaubte, ,mithalten” zu mus-
sen - ohne darauf zu achten, ob sie meiner
Vision und meinem Unternehmen wirklich
nutzen. Diese Entscheidungen fiihrten zu finan-
ziellen Engpdssen, die vermeidbar gewesen
waren.

Learning: Strategisches Denken ist ent-
scheidend! Nicht jede Innovation bringt dich
weiter. Klare Prioritaten und langfristige Ziele
mussen die Grundlage von Investition sein.

NRARA

Kommunikation als
Kompetenz

In der Zusammenarbeit von Praxis und Labor
braucht es ein vertrauensvolles und verbind-
liches gemeinsames Fundament, denn wenn
Praxis und Labor nicht auf Augenhéhe und
transparent miteinander kommunizieren, ent-
stehen zwangslaufig Fehler - und das auf Kos-
ten des Patienten!

Praxis x Labor:
Was zahlt sich aus

1. RegelmaBige Feedback-
Schleifen

Nicht warten, bis es Probleme gibt! Regel-

maBige, offene Kommunikation sorgt dafir,

dass beide Seiten immer auf dem neuesten

Stand sind. So werden Missverstéandnisse

frihzeitig erkannt und behoben.

TIPP: Ein einfacher Anruf kann oft mehr kldren
als eine lange E-Mail.

2. Transparente und

klare Prozesse
Jede Seite muss wissen, was die andere tut.
Ein transparenter, digitaler Workflow kann da-
bei helfen, alle Schritte im Blick zu behalten.

TIPP: Etablieren Sie klare Standards fir den
Austausch und die Dokumentation - vom ers-
ten Abdruck bis zum fertigen Zahnersatz.

= Infos zum Autor

3. Gemeinsame Schulungen

Nur wer die Herausforderungen und Prozesse der anderen Seite versteht,
kann wirklich effektiv zusammenarbeiten. Gemeinsame Schulungen férdern
nicht nur das Verstandnis, sondern auch das Vertrauen.

TIPP: Planen Sie regelmdBig Schulungen, um sich gegenseitig fortzubilden
und auf dem neuesten Stand der Technik und Anforderungen zu bleiben.

Fehler als Chance, auch in der Zahntechnik

In der Zahntechnik geht es um Millimeterprdazision — aber niemand
ist unfehlbar. Ein Zahnersatz passt nicht immer auf Anhieb perfekt -
das ist in Ordnung! Denn genau hier beginnt der wahre Lern-

prozess. Jeder zweite Versuch bringt uns ndher an die Perfektion.
Fehler zeigen uns, wo wir genauer arbeiten und Workflows optimieren
missen, wo die Kommunikation mit dem Zahnarzt verbessert werden kann
oder welches Material womdglich besser geeignet ist — in Bezug auf
die eigenen Kompetenzen und das gewlinschte Produktergebnis.

ANZEIGE

Liebold / Raff /| Wissing B E M A + G 0 Z

Kommentar

DER

Abrechnung?
Mit Tiefgang!

Liebold/Raff/Wissing: DER Kommentar

Jetzt 10 Tage kostenlos testen:
www.bema-goz.de

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 10/2024 21



22

WIRTSCHAFT

zu vermeiden?

enn es um die prothetische Versorgung unserer Pa-
tienten geht, ist kommunikatives Feingefiihl beson-
ders gefragt. Einerseits sollten sie méglichst viele Jahre

mit ihrem Zahnersatz zufrieden sein kdnnen, andererseits differie-
ren hier im Speziellen die subjektive Wahrnehmung und Erwar-
tungshaltung der Patienten und unsere objektive fachliche Ex-
pertise. Nicht selten enden prothetische Rehabilitationen in nicht
enden wollenden Auseinandersetzungen zwischen den Parteien,
die oftmals auf fehlerhafter Kommunikation beruhen. Hinzu kommt
noch eine dritte Instanz, das zahntechnische Labor. Auch der Zahn-
techniker wird besonders von seiner handwerklichen Kompetenz
und nicht etwa von der klinischen Auseinandersetzung mit dem
betroffenen Patienten angetrieben. Die meisten Zahnéarzte wissen,
dass diese Dreiecksbeziehung zu Konflikten fihren kann.

Infos zur
Autorin

mit Dr. Carla Benz

[TEIL8]

[ Q&A] Im vorliegenden Heft widmet sich die Autorin der Frage:
Wie stelle ich sicher, dass ich die Vorstellungen und Wiinsche des
Patienten bei prothetischer Neuversorgung erfiille bzw. angemessen
darauf reagiere, um Unzufriedenheit nach Abschluss der Behandlung

Daher sollten Zahnarzte innerhalb dieser Beziehungs-
konstellation die Rolle der Vermittler einnehmen. Dazu
ist eine professionelle Herangehensweise mit ein paar
grundlegenden Kommunikationsregeln von entschei-
dendem Vorteil.

Zuhoren ist nichts

anderes als horen

und reflektieren.

lllustration unten: © Good Studio, Linienillustrationen: © ngupakarti - stock.adobe.com
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1. Zuhoren

Wir sollten sichergehen, dass wir die Anliegen
und Vorstellungen unserer Patienten richtig ver-
standen haben. Oftmals nehmen wir uns dafur viel
zu wenig Zeit, sodass wichtige Informationen nicht
mitgeteilt werden kénnen oder im Eifer des Gefechts
verloren gehen. Nur wenn wir genau hinhéren sind wir auch
in der Lage, die richtigen Fragen zu stellen, um Unklarheiten aus dem Weg
zu raumen. Der Perspektivenwechsel ist von besonderer Bedeutung fir den
Erfolg eines Zahnersatzes. Besonders sprachliche Formulierungen kdnnen
sich in ihrer Zuschreibung von der Bedeutung wesentlich unterscheiden.
Der Patient hat moglicherweise eine andere Vorstellung von dem, was
Jfestsitzend” bedeutet als wir.

2. Priorisierung

Finden Sie in einem ausfihrlichen Gesprach heraus, wie der Patient seine
Winsche priorisiert. Er kann namlich vordergriindig mit einem Anliegen, z. B.
,die Prothese soll gaumenfrei sein”, kommen, ist aber nicht bereit, Behand-
lungsaufwand und -kosten dafir zu tragen. In diesem Fall haben letztere eine
hohere Prioritat, obwohl der anfanglich geduBerte Wunsch etwas anderes
vermuten lief3.

3. Informationen eindeutig
weitergeben

Die Winsche und Vorstellungen unserer Patienten und unsere eigenen
missen dem Labor eindeutig Ubermittelt werden. Oftmals hilft da ein kurzes
personliches Gesprach. Dies klingt zunachst trivial, jedoch nutzen wir viel zu
selten den persénlichen Kontakt und greifen auf vermeintlich weniger zeit-
intensive Mittel wie den einfachen Auftragszettel zurlick. Innerhalb eines
personlichen Gesprachs kann auBerordentliche Information effektiver Uber-
mittelt werden und die Moglichkeit, Riickfragen unmittelbar zu stellen,
minimiert die Wahrscheinlichkeit des Auftretens von Missverstandnissen.

4, Selbstreﬂexion.der
eigenen Arbeit

Gerade bei prothetischen Arbeiten kdnnen sich kleine Fehler zu erheblichen
Mangeln summieren. Die Mitarbeiter des zahntechnischen Labors sollten die
Gelegenheit haben, etwaige erforderliche Korrekturen der zahnarztlichen
Arbeit (Praparation, Abformung, Scan etc.) zu kommunizieren. Dies sollte
vice versa ein zugrunde liegendes Charakteristikum des zahnmedizinischen/
zahntechnischen Verhaltnisses sein.

Wie so oft in der professionellen Kommunikation, sind es die vermeintlich ,ganz
einfachen” Regeln, deren Nichtbeachtung zum Misserfolg fihren.
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Prozessoptimierung: Wenn sich der
Praxiserfolg unausweichlich einstellt

Ein Beitrag von Maurizio Costagliola und Frank Caspers

[PRAXISMANAG EM ENT] Viele Praxen stehen vor der Herausforderung, die Balance
zwischen der optimalen zahnmedizinischen Versorgung ihrer Patienten und gleicher-
mafen einer wirtschaftlichen Praxisfiihrung zu finden. In Zeiten zunehmenden wirtschaft-
lichen Drucks durch die Budgetierung ist es entscheidend, tiber die Grundversorgung
hinauszugehen, um nachhaltige Zahngesundheit fiir Patienten zu gewahrleisten und
diese dadurch dauerhaft an die Praxis zu binden. Doch die Kluft zwischen der Erkenntnis
und der praktischen Umsetzung erscheint oft noch wie ein untiberwindbares Hindernis.

bwohl viele Praxen die Notwendigkeit von

Behandlungen auBerhalb der rein wirtschaft-

lichen, zweckmaBigen und ausreichenden
Versorgung nach BEMA erkannt haben, scheitert es oft
an der konkreten Umsetzung im Praxisalltag. Wahrend
der BEMA die Grundversorgung im Rahmen des SGBV
regelt, bietet die GOZ erweiterte Mdglichkeiten, um
bessere und nachhaltigere Lésungen fur die Patienten
realisieren zu kdnnen. Es braucht nicht nur die richtigen
Werkzeuge, sondern auch die Bereitschaft, notwendige
prozessuale Veranderungen in den Praxisablaufen zu
verankern. Ohne ein offenes Mindset und ein Team,
das bereit ist, Ablaufe neu zu denken und an die GOZ
anzupassen, bleiben die vorhandenen Potenziale in

vielen Praxen ungenutzt.
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Teamarbeit und Fokus:

Die Schliissel zur erfolgreichen Umsetzung

Eine wirtschaftlich erfolgreiche Praxis baucht ein funktionieren-
desTeam, in dem jeder versteht, woflr Werkzeuge und Prozesse
wichtig sind und welchen Beitrag sie zur Verbesserung der Pa-
tientenversorgung leisten. In Zeiten strenger Budgetierung
miussen Optionen zur optimalen Versorgung von Patienten mit
wirtschaftlich profitablen Behandlungen kombiniert werden.
Dies gelingt nur, sofern vorab der passende Rahmen dafir ge-
schaffen wird.

Prozesse als Erfolgsfaktor

Eine ganz zentrale Voraussetzung fiir den Erfolg ist die konse-
quente Ausrichtung der Prozesse auf die gemeinsam formu-
lierten Praxisziele. Daflr braucht es ein System, mit dem die
Zielerreichung wie im Autopilot moglich ist. Wie von James
Clear in Die 1-%-Methode beschrieben, gilt es, Prozesse als
System zu installieren, die uns dabei helfen, jeden Tag konti-
nuierlich und in kleinen Schritten unserem Ziel ndherzukommen.
Je besser dieser Rahmen definiert ist, umso einfacher wird es,
auch die ambitioniertesten Ziele zu erreichen. Wenn wir Pro-
zesse verandern wollen und daftir ausschlieBlich auf Motivation
oder Disziplin setzen, dann kann das fur kurze Phasen von Ver-
dnderungen gelingen, aber bei langfristigen und nachhaltigen
Veranderungen braucht es immer eine angepasste Prozess-
architektur als Rahmen und Leitplanke.

Die Problematik: Fehlende Implementierung
trotz erkannten Vorteilen

Statt langfristige und dauerhafte Lésungen zu entwickeln, liegt
der Fokus auf kurzfristigen Problemen durch BEMA oder das
GKV-Stabilisierungsgesetz. Dabei bleibt das Potenzial, sinnvolle
und den Patienten motivierende Behandlungen anzubieten, oft
ungenutzt.

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Die DGBZ-Akademie bietet hier
Abhilfe mit drei Hilfestellungen:

1. Notwendiges Mindset

Jede nachhaltige Veranderung beginnt im Kopf. In
der DGBZ-Akademie lernst du, wie du das rich-
tige Mindset entwickelst, um in deiner Praxis
echte Transformation zu erreichen. Gemeinsam

mit deinem Team wirst du lernen, neue Denk-
weisen anzunehmen, die euch aus der Komfortzone
bringen und den Weg fiir langfristigen Erfolg ebnen.

2. Nitzliches Skillset

Die richtigen Fahigkeiten machen den Unterschied.
In der DGBZ-Akademie erfahrst du, wie du deine i
s

Kommunikation verbesserst, um deine Praxis zu
einem Magneten fir Patientinnen und Patienten

zu machen. Wir zeigen dir, wie du dein Team
optimal schulen kannst, damit wirtschaftliche
Werkzeuge gezielt und effektiv eingesetzt werden.

3. Passendes Toolset
Das richtige Werkzeug entscheidet Uiber den Erfolg.

In der DGBZ-Akademie zeigen wir dir, wie du die

passenden Tools fur deine Praxis auswéhlst und

sie gezielt einsetzt, um wirtschaftliche Stabilitat Q
zu schaffen. Werkzeuge wie Zahnzusatzversi- ’
cherungen unterstiitzen dabei, jenseits der ge-

setzlichen Grundversorgung Leistungen anzubieten,

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

die eine nachhaltige Zahngesundheit férdern. ‘

E Mehr Informationen
3 gibts im kostenlosen

Whitepaper.

Stehen Sie sich nicht
selbst im Weg!

Fazit: Erfolg durch klare Abldufe, Prozesse
und Systeme

Die Umsetzung von Losungen, die Uber die Mindestversor-
gung hinausgehen, ist der Schlissel zu wirtschaftlichem
Erfolg und einer verbesserten Zahngesundheit. Standardi-
sierte Abldufe, unterstitzende Prozesse und passende
Systeme sind entscheidend. Die DGBZ-Akademie unterstitzt
Zahnarztpraxen, diese Werkzeuge durch klare Prozesse und
gut geschulte Teams effizient einzusetzen und so eine sta-
bile Zukunft fur die Praxis und die Patienten zu sichern.

Weitere Infos auf: www.dgbz-akademie.de
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Liquiditatssicherung

durch Zahnkredit

[ PRAXISSMANAGEMENT ] Auch der Dentalmarkt ist nicht vor
den wirtschaftlichen Schwankungen der ndachsten Jahre gefeit.
Es gilt daher, Patienten wirtschaftlich transparent und tber die
Hohe der Zuzahlungen und Finanzierungsangebote aufzukldren,
insbesondere bei hochwertigen Versorgungslésungen, und

damit die Praxisliquiditat dauerhaft sicherzustellen. Aus diesem
Grund entwickelte dent.apart eine einfache und unkomplizierte
Finanzierungslésung fir sofort notwendige Behandlungen,

von der Zahndrzte und Patienten gleichermafien profitieren.

Finanzierung zur Steigerung
der Kaufbereitschaft
Umfragen, die unter Zahnarzten durchgefihrt wur-

den, zeigen, dass der dent.apart-Zahnkredit zu
einer deutlichen Steigerung der Kaufbereitschaft
fihrt. Denn im Gegensatz zu den marktiblichen
bis zu 15 Prozent liegt der Zinssatz des Zahnkre-
dits nur bei 5,99 Prozent. Aufgrund der niedrigen
Zinskosten entscheiden sich die Patienten vermehrt
fur eine hochwertigere Behandlung. Die Laufzeit
betragt bei Raten ab 20 EUR zwischen zwolf und
120 Monaten und grenzt sich somit von der Kon-
kurrenz ab, deren Abzahlungszeitraum meist auf
48 Monate begrenzt ist. Bietet man seinen Patien-
ten eine solch komfortable Finanzierungslésung
an, tragt das zur Umsatzsteigerung, aber auch Pa-
tientenbindung bei.
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Kein Risiko fiir
den Zahnarzt

Zusdtzlich wird mit diesem Finan-
zierungsangebot die Liquiditdt
des Zahnarztes bereits vor Beginn
der eigentlichen Behandlung ge-
sichert, ohne den Arbeitsaufwand
fur die Praxis zu erh6hen. Diese
muss lediglich die Informationen
bei Beratungsgesprdchen bzw. bei
der Besprechung der Heil- und
Kostenplédne weitergeben. Dafiir
kann direkt bei dent.apart ein
Starterpaket mit den erforder-
lichen Infomaterialien sowie eine
Art Anleitung zur Beratung bestellt
werden. Die gesamte Abwicklung
lGuft dabei liber dent.apart und
der Praxisalltag wird damit nicht
belastet. Bereits vor Beginn der
Behandlung werden von dent.
apart im Patientenauftrag die Be-
handlungskosten auf das Praxis-
konto lberwiesen. Sollte der
Patient in Zahlungsverzug kom-
men oder sogar zahlungsunfdhig
werden, besteht keine Gefahr der
Riickbelastung, da die Bank das
Risiko trdgt. Das senkt wiederum
das Risiko fiir die Praxis und spart
zusdatzliche Factoringgebiihren.

Ein Beitrag von Wolfgang J. Lihl

Finanzierungs-
lOsungen fur
Patienten ...

© dent.apart

.. werden im Zahn-
arztalltag immer wich-
tiger, um Umsatz und
Praxisliquiditat abzu-
sichern. Angesichts
der Herausforderung
durch die Wirtschafts-
krise wollen wir

unser Dienstleistungs-
angebot weiter aus-
bauen, um weiter-

hin zur finanziellen
Sicherheit der Zahn-
arzte beizutragen.

Wolfgang J. Lihl
Geschaftsfihrer dent.apart

= Infos zum Autor

Weitere Informationen auf:
www.dentapart.de

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Klarer Vorteil fUr den Zahnarzt: Er ist nicht vertrag-
lich gebunden und die gesamte Abwicklung lauft

Uber uns. Wir stehen den Patienten dafur bei allen
Fragen telefonisch oder online zur Verflgung.

& | Marc Deka, Beratungsteam dent.apart

h Bei dent.apart ist vor allem der Teamgedanke

- wichtig. GroRe Kampagnen gestalten wir

Auf Marketingseite arbeiten - o g & g o .
gemeinsam und alle kdnnen und sollen ihre Ideen

einbringen. Wir wurden nicht nur als Mitarbeiter,
sondern als Mitdenker eingestellt.

Portrats: © dent.apart

f gl

wir eng mit Printmedien zu-
sammen, verstarken aber auch
unsere Onlineprasenz immer
mehr. Wir haben beispielsweise
einen Blog fur unsere Zahnarzte,

Henning Mohrmann, Grafikteam dent.apart

sind in den sozialen Medien
aktiv, haben in diesem Jahr eine
monatlich erscheinende Pod-
castreihe gestartet und planen
aktuell einen Patientenblog.

Mit unserem dent.apart-Zahnkredit bieten wir
Vorteile fur Zahnarzte und Patienten. Unser Haupt-
ziel ist es, fUr alle Beteiligten eine unkomplizierte
und schnelle Finanzierung zu ermaglichen.

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

Anne-Marie Lihl, Grafikteam dent.apart Ina Heising, Beratungsteam dent.apart
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Rechtssichere Aufklarung

RECHT

vor Abrechnung von Implantaten

Die Zahnimplantation hat sich zunehmend zu einem
standardmaBigen Eingriff in der zahnarztlichen Pra-
xis entwickelt. Dabei kommt es leider vermehrt zu
Differenzen in Bezug auf die Abrechnung und die
damit verbundenen Aufklarungspflichten. Beson-
ders im Umgang mit Privatpatienten haufen sich
die Probleme, wenn die Behandlung nicht ausrei-
chend dokumentiert oder die Kosten im Vorfeld
nicht ordnungsgemaB vereinbart werden. Doch
was bedeutet das konkret fir die Praxis?

Wie konkret muss eine Aufkldarung

des Patienten sein?

Gemal §630e BGB und §5 Abs. 2 GOZ sind Zahn-
arzte verpflichtet, ihre Patienten umfassend tber
die geplante Behandlung aufzuklaren. Dies gilt ins-
besondere fur komplexe Eingriffe wie Zahnimplan-
tationen. Die Aufklarung muss insofern zwingend
beinhalten: Behandlungsalternativen, Risiken und
Komplikationen sowie Kosten und Abrechnung.
Ein haufiger Streitpunkt ist vor allem die Frage, wie
detailliert die Kostenaufklarung erfolgen muss.
Hierbeiist zu beachten, dass eine transparente und
verstdndliche Darstellung der voraussichtlichen
Gesamtkosten sowie der Méglichkeit zusatzlicher
Kosten durch unerwartete Komplikationen erfor-
derlich ist. In den letzten Jahren gab es hierzu
dementsprechend immer wieder gerichtliche Ent-
scheidungen.

Schriftliche Dokumentation

oder Aufkldarungsbogen?

Oftmals stellen sich Praxen die Frage, in welcher
Form die Dokumentation der arztlichen Aufklarung
bestenfalls zu erfolgen hat. Entscheidend ist hier-
bei aber nicht die Form, sondern der Inhalt, der
moglichst prazise sein muss, um im Nachgang
Missverstdndnisse und rechtliche Streitigkeiten zu
vermeiden. Unabhangig davon, ob man sich fur
die klassische Notiz in der Patientenakte oder die
Dokumentation mittels Aufklarungsbogen ent-
scheidet, sollten darin folgende Inhalte zwingend
festgehalten werden:
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Behandlungsumfang: Detaillierte Beschreibung der geplanten
Behandlungsschritte, einschlieBlich der verwendeten
Materialien und Techniken.

Leistungskomponenten, z. B. Implantation, Aufbau, und

O Kostenaufstellung: Aufschlisselung der Kosten nach einzelnen
prothetischer Ersatz.

Zahlungsmodalitaten: Klarung der Zahlungsbedingungen,
z.B. Anzahlungen, Ratenzahlungen oder Zahlungsfristen.

Q Eventuelle Zusatzkosten: Hinweise auf mogliche Zusatzkosten,

die bei unvorhergesehenen Komplikationen anfallen kénnten.

Je konkreter und individueller die Dokumentation der Aufklarung ist,
desto sicherer steht man als Zahnarzt im Falle einer méglichen recht-
lichen Auseinandersetzung da. Blankobdgen in den Patientenunter-
lagen haben hingegen keine Beweisfunktion und kénnen sogar den
Anschein erwecken, dass das Aufklarungsgesprach schlicht vergessen
wurde.

Fazit

Die rechtssichere Abrechnung von Implantaten ist ein komplexes Thema,
das sowohl sorgfaltige Aufklarung als auch prazise schriftliche Verein-
barungen erfordert. Zahnérzte sollten sicherstellen, dass alle Aspekte
der Behandlung und der Kosten transparent und nachvollziehbar do-
kumentiert sind, um rechtlichen Auseinandersetzungen vorzubeugen.
Die aktuellen Urteile veranschaulichen die Bedeutung einer umfassen-
den und detaillierten Kostenaufklarung sowie der ordnungsgemaBen
schriftlichen Fixierung aller Vereinbarungen.

Lyck+Patzold. healthcare recht
Infos zum Unterne

Infos zurn Autor

Hintergrundbild: © Ave Calvar - unsplash.com



HALZ=ON

N E MIT NOVAMIN
NUR VON SENSODYNE

w «= Einzigartiger Schutz vor
§ Schmerzempfindlichkeit
2/ durch Dentinreparatur
2|

mit NovaMin

ooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo

Q m NovaMin bildet eine kristalline zahnschmelzéahnliche
Schutzschicht liber freiliegendem Dentin, die harter ist als
natirliches Dentin und bis tief in die Kandlchen reicht.™

EMPFEHLEN SIE DIE TOP-INNOVATION!

Sensodyne Clinical Repair mit 5 % NovaMin Jetzt regisigersn

und kostenlose Ha:FeETUrh
Muster anfordern.

Und helfen Sie Ilhren Patient:innen, ihre
Schmerzempfindlichkeit langanhaltend zu lindern.*

*in Labortests

Referenzen:
1. Earl J et al. J Clin Dent 2011; 22(Spec Iss): 68-73. 2. Haleon, Data on File 2024, Report QD-RPT-118201. 3. Mahmoodi B et al. J Biomed Mater Res 2021; 109: 717-722. 4. Hall C et al. J Dent 2017, 60: 36-43.

© 2024 Haleon oder Lizenzgeber. Marken sind Eigentum der Haleon Unternehmensgruppe oder an diese lizenziert.
GlaxoSmithKline Consumer Healthcare GmbH & Co. KG ist Teil der Haleon Unternehmensgruppe. PM-DE-SENO-24-00013-20240603



ABRECHNUNG

ANBIETERINFORMATION*

Testen Sie Ihr Wissen, und seien

Sie gespannt auf die Antworten

In meinen Seminaren zur zahnarztlichen Abrechnung konfrontiere
ich Teilnehmer zur Einstimmung auf die Thematik mit aktuellen Ab-
rechnungsfragen, die sie ohne Unterstitzung erst einmal alleine
beantworten missen, ehe ich die korrekte Losung erlautere.

Im Folgenden mochte ich ebenfalls so verfahren - nachfolgend
stelle ich einige knifflige Fragen, deren Beantwortung in der kom-
menden ZWP (11/24) folgen wird. Bei allen Fragen handelt es sich
um geringflgig redigierte Originalzuschriften aus von mir betreu-
ten Zahnarztpraxen. Nehmen Sie sich die Zeit und vermerken Sie
|lhre Antworten so, dass Sie im November meine Hinweise dazu
in Vergleich setzen kénnen.

Frage 1

«Wir haben bei einer Patientin die UPTd am 29.1.2024
durchgeftihrt und abgerechnet. Allerdings kam jetzt ein
Schreiben von der KZV zurlck, mit dem Hinweis, dass
der Zeitraum nicht eingehalten und die UPT somit storniert
wurde - wir sind zwei Wochen zu friih gewesen. Was kénnen wir
jetzt machen? Kénnen wir die UPT zu einem spateren Zeitpunkt
noch mal abrechnen? Es ist die letzte gewesen.”

Frage 2

,Als externe Verwaltungskraft habe ich eine WF-Revision
am Zahn 34 nach GOZ geplant. An diesem Zahn soll eine
Teleskopkrone eingegliedert werden. Die Kollegin vor
Ort mochte nach Ricksprache mit der KZV diesen Fall aber
tiber die Krankenkasse abrechnen. Liege ich mit meiner
Entscheidung falsch?”

Frage 3

+Am 25.3.2024 wurden eine Beratung und die Extraktion

von zwei Zdhnen erbracht und abgerechnet. Am 5.4.2024

kam der Patient mit einem abgebrochenen Zahn erneut

in die Praxis. Nach Untersuchung, Sensibilitatsprifung und

Rontgenaufnahme stand die Diagnose fest: Der Zahn konnte
nicht erhalten werden. Die Extraktion wurde dann zusammen
mit einer Beratung abgerechnet. Die KZV hat die A1 am 5.4.2024
mit der Begriindung gestrichen, es sei der gleiche Behand-
lungsfall und aus diesem Grund sei die Beratung nicht erneut
berechnungsfihig. Liegen wir falsch mit unserer
Abrechnung?”
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Frage 4

»Am 10.10.2023 wurde am Zahn 24 eine

Kompositftllung gelegt und abgerechnet.

Drei Wochen spater kam der Patient erneut

und beklagte eine raue Stelle am gleichen Zahn

und wir entfernten eine ,scharfe Kante”. Im Rahmen
einer Priifung wurden Abrechnung und Dokumen-
tation dieses Patientenfalls kontrolliert und die
BEMA-Nr. 106 gestrichen. Die Begriindung lautete,
dass eine BEMA-Nr. 106 am Zahn, an dem eine
Fillung zur Abrechnung kam, nicht abgerechnet
werden kann. Ist diese Streichung berechtigt?”

Frage 5

,Wir haben eine Frage zur 01/A1: Eine UPT-
Behandlung erfolgte im Januar, dann
erschien der Patient mit Beschwerden durch
Fallungsfraktur und nachfolgender Wurzel-
behandlung im Februar - wire hier eine A1
berechenbar?”

Frage 6

,Heute hatte ich im Team die hitzige Diskus-
sion: Ist die Leistung UPTg nach der UPTa/b
berechnungsféhig? Fiir mich ist die UPTg
Voraussetzung zur Entscheidung, ob ich
im 2. Jahr die UPTe/f durchfiihre. Was meinen
Sie dazu?”

In meinem nachsten Beitrag erfahren Sie die Lésungen
zu den vorgestellten Fragen! Vielleicht melden Sie
sich auch zu einem meiner Online-Abrechnungs-
seminare an, wo solche Fragen und weitere Abrech-
nungsthemen ausfiihrlich behandelt werden. Infor-
mationen zu Terminen und die Anmeldeformulare fin-
den Sie auf: www.synadoc.ch.

Infos zur Infos zum

= Autorin Unternehmen

Synadoc AG - Gabi Schéfer - Tel.: +41 61 5080314 - kontakt@synadoc.ch « www.synadoc.de

*Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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— Zusammenarbeit von Praxis & Labor

Highlights Protheti
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Seite_3 8

Alles wird digital - und was ist
mit der Teleskopprothetik?
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Seien Sie dabei!

PROTHETIK .. | FOKUS

Zwei Wissensquellen
aus einer Hand

ZWP Sister: ZWL Zahn-
technik Wirtschaft Labor

Die ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor richtet sich an gewerbliche
wie Praxislabore deutschlandweit und dient als fundierte Informa-
tionsquelle und Ratgeber zu allen fachlichen und wirtschaftlichen
Aspekten rund um das zahntechnische Labor. In sechs Ausgaben
jahrlich werden Lesende Uber aktuelle Entwicklungen und Trends in
der Zahntechnik informiert. Anwenderorientierte Fachartikel, Markt-
Ubersichten, Produktverweise und Top-News bilden die Welt der
Zahntechnik hautnah ab und inspirieren mit Themen aus dem Be-

reich Laborfihrung und -marketing zu unternehmerischem Denken
und Handeln.

FAFNTECH
ZEITUNG ]

COVERGEL
& KLEBER

Zeitung gefallig? Bitte schon:
ZT Zahntechnik Zeitung

Die ZT Zahntechnik Zeitung ist das einzige unabhdngige Zeitungs-
format fur Zahntechniker mit den Schwerpunkten Berufspolitik und
Laborfihrung. Sie erscheint elf Mal pro Jahr und orientiert sich am
Informationsbedurfnis zahntechnischer Labore und ihrer Mitarbei-
tenden. Redaktionell top aufbereitet, dokumentiert und interpretiert
die ZT Entwicklungen und Trends in den Bereichen Berufspolitik,
Wirtschaft, Technik und Service und gibt Lesenden wichtige Impulse
fir den Laboralltag, insbesondere fir die strategische Positionierung
im Wettbewerbsumfeld.
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nachsten Juni:
53. ADT-Jahres-
tagung

Vom 19. bis 21. Juni 2025 findet unter dem Schwer-
punktthema Zahnmedizin und Zahntechnik im
Spannungsfeld zwischen Tradition und Algorithmen
in Nirtingen die 53. Jahrestagung der Arbeits-
gemeinschaft Dentale Technologie e.V. (ADT) statt.

Weitere Infos, Programm und Anmeldung auf:

www.ag-dentale-technologie.de

Quelle: Arbeitsgemeinschaft Dentale Technologie e.V.

DGPro-
Symposium
2025 T
in Eisenac
i

Das 57. Symposium der Deutschen Gesellschaft fiir
Prothetische Zahnmedizin und Biomaterialien e.V.
(DGPro) findet am 7. und 8. Marz 2025 gemeinsam
mit der Mitteldeutschen Gesellschaft fur Zahn-, Mund-
und Kieferheilkunde Erfurt e V. als Prasenzveranstaltung
im Vienna House by Wyndham Thiiringer Hof in
Eisenach statt.

Weitere Infos, Programm und Anmeldung auf:

www.dgpro.de

Quelle: Deutsche Gesellschaft fiir Prothetische

Zahnmedizin und Biomaterialien e V.

© Sina Ettmer - stock.adobe.com
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Unbedingt vormerken:

Das Zahntechnik-Event 2025

Am 23. und 24. Mai 2025 ist es wieder so
weit: die 17. Digitale Dentale Techno-
logien DDT findet statt - zum dritten Mal
im Kongresszentrum Dortmund. Die
Veranstaltung thematisiert die fort-
schreitende Digitalisierung innerhalb
des Zahntechniker-Handwerks. Prasen-
tiert werden die neuesten Technolo-
gien und Erkenntnisse in den Bereichen
CAD/CAM, Scan, 3D-Druck und kinst-
liche Intelligenz. So ist die DDT rich-
tungsweisend fur die Zahntechnik-Zunft
innerhalb der Zahnmedizin.

Organisiert wird der Kongress von der OEMUS MEDIA AG, gemeinsam mit der
Zahntechniker-Innung im Regierungsbezirk Arnsberg ZIA und dem Dentalen
Fortbildungszentrum Hagen DFH. Die besondere Kooperation sichert den Teil-
nehmern aus Zahntechnik und Zahnmedizin spannende Vortrage eines hoch-
kardtigen Referententeams. AuBerdem konnen in vielschichtigen Workshops
erlauterte Workflows umgesetzt und Wissen direkt vertieft werden. Hier profitiert
die DDT auch vom Standort: Mitten im Ruhrgebiet werden Zahntechniker aus
der ganzen Metropolregion und darlber hinaus angesprochen.
Parallel zur DDT findet erstmalig 2025 an gleichem Ort die Veranstaltung
,Zahnmedizin im Revier" flr Zahnarzte und das gesamte Praxisteam statt.
Thematisch werden dabei aktuelle Inhalte der allgemeinen Zahnheilkunde wie
auch implantologische Fragestellungen intensiv verhandelt und rege diskutiert.
Beide Veranstaltungen férdern ganz gezielt die interdisziplindre Zusammenarbeit
und den kollegialen Austausch und zeigen neue Wege der Zahntechnik und
Schnittstellen zur Praxis auf.
Den Stellenwert der Fortbildungen fur die Re-
gion wurdigt auch der Dortmunder Ober-
blirgermeister Thomas Westphal (SPD)
mit seinem GruBwort und dem persén-

SWir méchten mit der
DDT und dem neuen Format

be.com

1do

ysZahnmedizin im Revier” nicht nur
unser regionales Fortbildungskonzept
starken, sondern kompakte Fortbildung
fur alle Beteiligten anbieten. Dortmund als
Standort fiir zwei iberzeugende Konzepte
und die Unterstilitzung starker Partner
vor Ort sehen wir als Erfolgsgaranten
flr ein gelungenes Kongresswochenende
im Herzen von Nordrhein-Westfalen.”

lichen Kongressbesuch vor Ort.

,Fur mich sind die
Zusammenspiele der DDT
am wichtigsten: Digital und analog,
Zahntechniker und Zahnarzt.
Hier in Dortmund kénnen grofiartige
neue Synergien entstehen. Das ist es,
woflr diese Veranstaltung lebt!”

Hier gibt es einen [m] &, [w]
Riickblick auf das

DDT-Event 2024. [m]midA

Weitere Infos, Programm und
Anmeldung ftr 2025 demnéachst auf:
ddt-info.de

Stefan Reichardt

Vertriebsleiter,
Produktmanager Zahntechnik
OEMUS MEDIA AG

Dr. Torsten Hartmann

Leiter Events
OEMUS MEDIA AG

Quelle: OEMUS MEDIA AG
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ElINERVAGE{IN VAN e

Univ.-Prof. Dr. Samir|

Abou-Ayash

Herr Prof. Abou-Ayash, herzlichen Gliickwunsch zu lhrem

Ruf nach Mainz. Welche Ziele verfolgen Sie bei der fachlichen
Weiterentwicklung an lhrem neuen Standort, besonders in
den Bereichen der digitalen Zahnmedizin und der
interdisziplindren Zusammenarbeit?

Zunachst einmal ist es fir mich eine riesige Ehre, den Ruf an eine

Infos zur Person

so groBRe und traditionsreiche Institution erhalten zu haben. Die
Klinik fir zahnarztliche Prothetik hat sich in den letzten Jahren zu
einem sehr groBBen, Uberregionalen zahnarztlichen Versorgungs-
zentrum entwickelt. Mein erster Eindruck zeigt, dass hier prothe- Ein Beitrag von Paul Bartkowiak
tische Versorgungen auf allerhochstem Niveau, die jedoch meist
eher im Sinne traditioneller Vorgehensweisen angefertigt sind,
angeboten werden. Diese traditionellen Fertigungstechniken ber-
gen extrem hohe manuelle Anforderungen an die Herstellung des [ INTERVIEW ]
Zahnersatzes in den zahntechnischen Laboren, die selbstverstand-

Seit dem 1. September fungiert
Univ.-Prof. Dr. Samir Abou-Ayash,
EMBA (FH) als Direktor der Poli-
klinik fiir Zahnarztliche Prothetik
und Werkstoffkunde der Univer-
sitatsmedizin Mainz und besetzt

lich auch entsprechend honoriert werden missen. Hier méchte
ich durch die Digitalisierung unabhdngiger von den individuellen
Fahigkeiten einzelner Zahntechniker werden. Zusatzlich sollen
durch die Digitalisierung auch die Fertigungskosten gesenkt wer-
den, wahrend die Qualitdt der Arbeiten mindestens gleichbleibend
hoch sein sollte. Einen speziellen Fokus mochte ich hierbei auf
digitale Designverfahren, additive Fertigungstechnologien und

© Prof. Dr. Samir Abou-Ayash

auf Augmented Reality als Tool zur Visualisierung und Simulation
prothetischer Versorgungen legen. Die Digitalisierung ist aber
auch Grundlage fur den interdisziplinaren Datenaustausch. Mein

damit zudem die gleichnamige
W3-Professur. Der 40-jahrige Zahn-
mediziner war zuletzt in der

Ziel ist es, durch die Digitalisierung die bereits bestehende Zu- Schweiz als leitender Oberarzt

und stellvertretender Direktor der
Klinik fiir Rekonstruktive Zahn-
medizin und Gerodontologie der
Zahnmedizinischen Kliniken der

sammenarbeit innerhalb der ZMK zu vereinfachen und die Ge-
meinschaftsarbeit mit der Allgemeinmedizin weiter auszubauen.

Universitat Bern tatig und ist im
besonderen Mafle Experte fr
digitale Zahnmedizin.

Samir Abou-Ayash, Jahrgang 1984, war nach seinem Abitur als
Rettungssanitdter tdtig, bevor er 2006 sein Studium der Zahn-
medizin an der Albert-Ludwigs-Universitat Freiburg aufnahm.
Dort promovierte er 2013 im Fach Konservierende Zahnheilkunde.
Ab 2016 war er Oberarzt an den Zahnmedizinischen Kliniken der
Universitat Bern, wo er 2018 die Leitung der Sektion ,Digitale
Implantologie und Rekonstruktive Zahnmedizin” und 2021 die
stellvertretende Klinikleitung Ubernahm und zudem im

gleichen Jahr habilitierte. Im Jahr 2022 ernannte ihn

die Universitdt Bern zum Assoziierten Professor.

(Quelle: Universitatsmedizin Mainz)
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Wie planen Sie, Ihre Expertise in der Gerodontologie und der
Implantatprothetik in die Patientenversorgung an der UM Mainz
einzubringen und welche neuen Behandlungsansdtze méchten

Sie profilieren?

Es ist ganz wichtig zu verstehen, dass die Gerodontologie und die Implan-
tatprothetik nicht zwei voneinander getrennte Bereiche sind. Wenn wir
schauen, welche Patienten heute Implantate bekommen, sind diesin 50 Pro-
zent der Falle Patienten mit einem Alter von 65 aufwarts - was genau dem
Alter entspricht, das die WHO einst als ,alt" definiert hat. Fir diese Pa-
tientengruppe bedarf es spezieller Versorgungsstrategien, im Sinne von
minimalinvasiven und mit minimalem Aufwand umbaubaren Implantatver-
sorgungen. Es geht aber nicht nur um Implantate, die neu eingesetzt wer-
den, sondern auch um die Betreuung der Patienten die schon lange Implan-
tate haben, diese aber aufgrund der mannigfaltigen Veranderungen, die das
Altern mit sich bringt, nicht mehr wie gewohnt pflegen kénnen. Hier geht
es um die Entwicklung von Nachsorgestrategien oder auch die Entwicklung
von Kriterien, die den Umbau von bestehendem Zahnersatz oder dessen
Neuanfertigung bedingen. Hier strebe ich auch ganz klar die Kollaboration
mit dem Zentrum fir Geriatrie der Universitatsmedizin sowie dem be-
stehenden Geriatrischen Netzwerk an.

Die neue zahndrztliche Approbationsordnung fordert die

universitdren Standorte heraus. Wie ist das in Mainz und was

haben Sie fiir die dortige Lehre geplant?

Das Schéne fur mich ist, dass die neue zahnérztliche Approbationsordnung
relativ nah an dem dran ist, was ich die letzten acht Jahre in der Schweiz
gemacht habe. Die gréBte Herausforderung, die ich in den kommenden
Jahren sehe, sind die parallel verlaufenden praktischen klinischen Kurse nach
neuer und alter Approbationsordnung. Dieser Spagat wird sicher nicht ganz
einfach, sowohl logistisch als auch personell. Sobald sich aber die neuen
Formate wie die integrierten praktischen Kurse, die interdisziplindren Vor-
lesungsreihen oder auch die stiarkere Anbindung an die Allgemeinmedizin
etabliert haben, denke ich, dass sowohl die Studierenden als auch die Pa-
tienten von diesem ganzheitlicheren Ansatz profitieren. Was speziell uns in
der Prothetik betrifft, sehe ich die neue Approbationsordnung jedoch auch
mit einem weinenden Auge, da der Zahntechnik, die fir mich immer ein
essenzieller Teil der prothetischen Ausbildung war, deutlich weniger Beach-
tung zukommt. Eine generelle Herausforderung in der zahnmedizinischen
Ausbildung unabhangig von der Approbationsordnungist die fortschreitende
Digitalisierung. Wir befinden uns aktuell in einem Zwischenstadium, in dem
wir sowohl die digitalen als auch die sogenannten konventionellen Arbeits-
weisen in Theorie und Praxis lehren missen - und zwar in dem gleichen
Zeitraum, in dem wir friher ,nur” die konventionellen Arbeitsweisen ver-
mittelt haben. Das bedeutet, dass wir mehr Lehrinhalte in der gleichen Zeit,
bei gleichbleibender Qualitat der Ausbildung, abbilden sollen. Ob das letz-
ten Endes moglich ist, wird die Zeit zeigen, ich jedoch wage es zu bezwei-
feln. Sie sehen, es bleibt spannend, aber ich freue mich auf die anstehen-
den Herausforderungen! B
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Alles wird digital —

und was ist mit der Teleskopprothetik?

Ein Beitrag von Dr. med. dent. Nahit Emeklibas

[ DIGITALE TELESKOPPROTHETIK ] Im Bereich von festsitzendem Zahnersatz hat die
Digitalisierung langst erfolgreich Einzug gehalten. Auch digitale Teleskopprothetik ist
heute sowohl am Patienten als auch im Labor Realitat. In diesem Beitrag soll es darum
gehen, wie die Anwendung des digitalen Workflows Vorteile im Arbeitsablauf verschaffen
und insbesondere den Ubergang ins zahntechnische Labor erleichtern kann.

angst geht es nicht nur um das bloBe Scannen einer Prapa-
l ration. Viele weitere Daten kdnnen ohne groRen Aufwand in

korrekter Dimension und Kieferrelation zur Weiterverarbeitung
ins zahntechnische Labor tibertragen werden. Die Realitdt besteht
nicht aus einem rein digitalen Ablauf, sondern vielmehr aus einer
Mixtur von digitalen und analogen Arbeitsschritten. Der modulare
Charakter der Digitalisierung erlaubt solch ein Vorgehen. Anhand
klinischer Beispiele sollen einige Punkte hervorgehoben werden.
(Anmerkung: Es werden Teilbereiche von verschiedenen Patienten-
fallen gezeigt, um die digitalen Arbeitsschritte zu verdeutlichen.
Dieser Beitrag leistet keine vollumfassende Darstellung der gesam-
ten Teleskopprothetik.)

Der erste Schritt: Erfassen der Vorsituation

Das Scannen der Vorsituation und die Konservierung der alten Biss-
lage ist eine unverzichtbare Planungs- und Therapiegrundlage. Mit-
hilfe dieses Datensatzes kdnnen das Ausmal der Praparation, sta-
tische und funktionelle Aspekte, die Ausdehnung der Prothese und
die Einstellung einer neuen Bisslage geplant werden. Fir die Zahn-
technikist die Ausgangslage mit der Ist-Okklusion Gold wert. Bevor
hier eine Praparation stattfindet, kdnnen weiterhin die Planung, der
Ablauf sowie Wiinsche des Prothetikers und des Patienten bespro-
chen werden. Die Zeitersparnis, indem Abformungen nicht trans-
portiert, Modelle erstellt sowie in korrekter Bisslage artikuliert und
am Ende digitalisiert werden missen, ist immens. Um Zeit zu spa-
ren, kdnnen die Vorscans natdrlich schon vor dem eigentlich Pra-
parationstermin durchgefihrt werden.

38 ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 10/2024



PROTHETIK ...

Abb. 1: Scan der Vorsituation Oberkiefer.

Abb. 2: Scan der Vorsituation Unterkiefer.

Abb. 3: Ist-Okklusion.

Abb. 4: Zustand nach Praparation, kein Verlust der
Kieferrelation rechts.

Abb. 5: Zustand nach Prdparation, kein Verlust der
Kieferrelation links.

Die Praparation und das Scannen
des praparierten Kiefers

Die Praparation kann bei Vorhandensein vieler Pfeiler in
Teilschritten gescannt werden. Es missen nicht alle Pfeiler
gleichzeitig in Bezug auf Retraktions- und Blutungs-
management kontrolliert werden, was einen erheblichen
Vorteil gegentber der klassischen Abformung darstellt.
Der I0-Scanner gibt uns die Méglichkeit, trotz Auflésen
aller Stltzzonen die alte Bisslage nicht zu verlieren und
so an das Labor zu Ubermitteln. Der Vorscan und der Pra-
parationsscan bleiben in einem korrekten Bezug zueinan-
der. Dies gelingt durch das Vorhandensein eines Koordina-
tensystems der Software, in dem der Scanner arbeitet und
seine Einzelbilder zusammensetzt. Falls der Bezug zum
Vorscan doch verloren gegangen ist, kdnnen diese auch
nachtraglich im Labor digital gematcht werden. Ob diese
Bisslage als endglltige Bisslage verwendet wird, ist noch
mal eine ganz andere Frage. Jedoch kann von hier aus z. B.
eine neue Vertikale bestimmt werden.
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Abb. 6: Beispiel fir eine Torsion
durch einen Stitchingfehler.

Problematik Stitchingfehler

Die Generation der aktuellen IO-Scanner braucht statische Referenzen
(Zahne, Scanbodys, keratinisierte Gingiva). Sofern der Kiefer weitest-
gehend vollbezahnt ist, kénnen alle namhaften IO-Scanner die korrek-
ten Dimensionen des Kiefers ohne Stitchingfehler wiedergeben (pro
Kiefer 3.000 bis 5.000 Bilder, die korrekt verkntipft werden miissen). Die
entscheidende Frage hierbeiist, ob groBere zahnlose Kieferabschnitte,
welche in der Regel in der Teilprothetik vorhanden sind, dimensions-
getreu gescannt werden kénnen, sodass keine Torsion im Scan vorhan-
den und die Dimension innerhalb eines Kieferscans kompromittiert
ist. Die Antwort aus meiner praktischen Erfahrung ist: Kommt darauf
an! Ein bis zwei Zahnbreiten sind kein Problem. Bei mehr als zwei feh-
lenden Molaren kann es jedoch schwieriger werden. Insbesondere wenn
ein atrophischer Kiefer und ein hoher Mundboden dazukommen. Auf-
grund dessen und der Tatsache, dass mukodynamische Bewegungen
fur Sattel natirlich wichtig sind und ein I0-Scanner dies nicht erfassen

kann, ist es notwendig, einen Fixationsabdruck einzufiigen, d.h. der
digitale Workflow muss analog gekreuzt werden.

Bevor der Patient entlassen wird, ist es mdglich, gemeinsam mit dem Abb. 7: Fixationsabdruck zum Korri-
Zahntechniker die Scanergebnisse Uber einen Link online oder vor Ort gieren méglicher Stitchingfehler
zu besprechen und bei Bedarf zu korrigieren. Eine Méglichkeit, die so und Erfassen von mukodynamischen
in der analogen Welt nicht darstellbar ist und fur mich auch eine Art Bewegungen.

Qualitatsmanagement fur die eigene Arbeit bedeutet. Ein Beispiel fir Abb. 8: Digitale Konstruktion der
einen Stitchingfehler bzw. Torsion im Scan zeigt Abbildung 6, der pra- Primarkronen und des Modells.

parierte 38 durchdringt den Vorscan. Die Torsion ist auf der langen
Gingiva-Strecke zwischen 34 und 38 entstanden.
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Der Fixationsabdruck -
Start digital! Finish analogue!

Auf Basis des Intraoralscans werden die Primarteleskope
in einer CAD-Software designt und aus einer NEM-Ronde
ausgefrast. Auch das Lasermelting-Verfahren (SLM) ist
maglich. Weiterhin wird das Modell in einem 3D-Drucker
gefertigt. Fir den Fixationsabdruck wird aus Loffelmaterial
ein individueller Loffel hergestellt. Dieser kann mit Kerr griin
oder Ahnlichem individualisiert und mukodynamische Be-
wegungen konnen erfasst werden. Nach der Anprobe wer-
den die Rohkronen intraoral mit einem dunnflieBenden
Silikon fixiert und mit einem mittelflieBenden Polyether in
einem Fixationsabdruck abgeformt.

Workflow im Labor

Der Zahntechniker erstellt auf Basis des Fixationsabdrucks

ein neues Meistermodell mit Pattern-Resin-Stiimpfen und
Superhartgips. Im analogen Workflow wird das Modell in
ein Parallelometer eingespannt, die Primarteleskope wer-
den manuell nachgefrast und anschlieBend auf Hochglanz Abb. 9: Primarkronen auf gedrucktem Modell.
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,Die Digitalisierung wird es in
Zukunft ermoglichen, die Tele-
skopprothese flachendeckend

in all seinen Bauteilen im
LEGO-Stecksystem fertigzustellen.
Solche Konzepte finden vereinzelt
bereits Anwendung, sind jedoch
noch nicht flachendeckend ver-

breitet.”

Abb. 10: Anfertigung eines
individuellen L&ffels.

Abb. 11: Der taktile Scan.

Abb. 12: Ergebnis des taktilen Scans.
Abb. 13: Die einzelnen,

taktil gescannten Stimpfe.
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poliert. Das analoge Modell mit den Primarteleskopen muss
fur die Anfertigung des Sekundargerists nun digitalisiert
werden. Mittels eines taktilen Scanners, welcher mit einer
Kugel die Oberflache der Primarteleskope abfahrt, erhalten
wir einen prazisen Scan der Primarteile. Bevor nun die
Sekundarteleskope und das Geriist konstruiert und gefrast
werden, brauchen wir eine endglltige Bisslage.

Bissnahme und Kieferrelationsbestimmung

Die Kieferrelationsbestimmung ist einer der anspruchs-
vollsten Therapieschritte der Teleskopprothetik. Die alte
Bisslage hilft uns zu bestimmen, ob und wie viel vertikale
Dimension bendtigt wird. Weiterhin hilft uns die Vorsitua-
tion bei der Detektion von horizontalen Zwangsbissen.
Die klassische Kieferrelation wird mit Wachswallen durch-
gefiihrt, die eine Bissnahme erheblich erschweren. Zum
einen ist Wachs kein statisches Material und unterliegt re-
lativ starken temperaturbedingten Verdnderungen. Zum
anderen fahlt sich fur den Patienten der Wachswall un-
nattrlich an und ladt zum Abrutschen aus der Zentrik ein.

Durch den 3D-Druck bzw. das Frasverfahren kénnen Biss-
registrate in Form von Prototypen aus PMMA hergestellt
werden, die eine Bissnahme deutlich vereinfachen. Diese
werden auf den fertigen Primérteilen relativ locker sitzend
angefertigt. Dies stellt mittlerweile keinen groBen Kosten-
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Abb. 14: Gefraster Prototyp auf
Basis des Vorscans zur Kiefer-
relationsbestimmung.

Abb. 15: Fertige Sekunddr- und
Gerlstkonstruktion als Einstlck-
frasung.

aufwand mehr dar. Dieser Prototyp wird bereits mit der neuen
Vertikalen wie auch in gewlinschter Asthetik hergestellt und
einprobiert. Der Behandler beurteilt und korrigiert gegebenen-
falls die Bisslage durch Einschleifen/Aufbauen und kontrolliert
die Asthetik. Auch fiir den Patienten bringt der Prototyp einen
wesentlich angenehmeren Sitz und stellt eine natirlichere
Form dar. Die muskulare Compliance des Patienten ist folglich
wesentlich hoher. Der Prototyp kann bei Bedarf auch mit Kom-
posit oder Ahnlichem verschliisselt werden.

Diese Form der Kieferrelationsbestimmung funktioniert nur,
weil wir zu Beginn die Ausgangssituation gescannt und nach
der Praparation die alte Bisslage nicht verloren haben. Theo-
retisch ist dies mit viel Aufwand auch im analogen Workflow
moglich, praktisch ist der digitale Workflow unter diesem Aspekt
meilenweit Uberlegen.

Fertigung der Sekundirteleskope
und des Geriists

Die Fertigung im Labor bietet durch das Frasverfahren erst-
klassige und gleichbleibende Ergebnisse. Auch hier bietet die
Digitalisierung eine Standardisierung von Friktion und Work-
flow, die in Zeiten von Fachkraftemangel eine massive Unter-
stlitzung darstellt. Weiterhin kann durch die CAD/CAM-Ferti-
gung auf die Anwendung von teuren Edelmetalllegierungen
verzichtet werden. Gefrastes Kobalt-Chrom ist im Geflige sehr
homogen sowie wesentlich glatter und hygienischer als ein
Guss. Auch Friktionsverluste sind deutlich reduziert.

Fertigstellung und Fazit

Je nach personlichem Geschmack und der Ausstattung des
Labors kann nun klassisch analog mit Verblendung und
Prothesenzdhnen fertiggestellt werden. Die Digitalisierung
wird es in Zukunft ermdglichen, die Teleskopprothese fla-
chendeckend in all seinen Bauteilen im LEGO-Stecksystem
fertigzustellen. Solche Konzepte finden vereinzelt bereits
Anwendung, sind jedoch noch nicht flachendeckend ver-
breitet.

AbschlieBend zeigt sich, dass der modulare Charakter der
Digitalisierung dem Behandler erlaubt, zu entscheiden, zu
welchem Therapieschritt man digital einsteigt und wann
man analog weitermacht. Auch wenn in der Theorie eine
Teleskopprothese komplett digital fabriziert werden kann,
zeigt die Realitat, dass die Kreuzung zur Analogie weitest-
gehend der Realitat entspricht und auch vollkommen legi-
tim ist. Der Anwender sollte den digital-analogen Workflow
in Absprache mit dem Labor stets im Blick haben.

Alle Abbildungen: © Dr. med. dent. Nahit Emeklibas

Infos zum Autor
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Praxis x Labor:

Mit transparenter Kommunikation
gemeinsam erfolgreich

Ein Beitrag von Henrik Eichler

[INTERVIEW] Kompetenz in minimalinvasiver Implantologie — daftir steht seit 2006
Champions-Implants. Mit dem minimalinvasiven Insertionsprotokoll MIMI® und den fiir eine
minimalinvasive Insertion optimierten ein- und zweiteiligen Implantaten bietet das Unter-
nehmen mit Sitz in Flonheim Anwendern optimale Voraussetzungen fur eine erfolgreiche
Versorgung. Ein wichtiger Player im Champions-Team ist Head of Sales and Operations,
Rainer Zoppke. Im Interview stellt er seinen Arbeitsbereich und die Fortbildungssparte von
Champions vor und pladiert fir transparente Prozessketten zwischen Praxis und Labor.

Herr Zoppke, Champions verfiigt iiber ein State-of-the-
Art Future Fortbildungszentrum. Welches Konzept liegt
den Fortbildungsangeboten zugrunde und was ist weiter
geplant?

Als Weiterbildungsangebot von Champions-Implants bietet
die Future Academy Schulungen und Seminare an, die sich
auf die Implantologie und verwandte Techniken spezialisieren.
Diese Schulungenrichten sich sowohl an erfahrene Zahnarzte
als auch an Neulinge in der Implantologie, um ihnen die Mog-
lichkeit zu geben, sich in neuesten Techniken und Verfahren
weiterzubilden und auf dem aktuellen Stand der Wissenschaft
zu bleiben. Teilnehmer kénnen in modernen Implantations-
techniken, wie z. B. dem MIMI®-Verfahren (Minimally Invasive
Medical Implantation), geschult werden. Das Ziel der Future
Academy ist es, Zahnéarzte und andere Fachkrafte im Gesund-
heitswesen zu befdhigen, hochwertige und innovative Im-
plantatlésungen anzubieten, die auf den neuesten wissen-
schaftlichen Erkenntnissen und Technologien basieren.
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Stichwort Prothetik: Was braucht eine optimale
Zusammenarbeit zwischen Chirurg und Zahntechniker?
Zuallererst braucht es eine offene und respektvolle Kommu-
nikation. Dabei sollten beide Parteien ihre Expertise verwen-
den, um gemeinsam die bestmogliche Lésung fur den Pa-
tienten zu finden. Durch eine transparente und partnerschaft-
liche Kommunikation lassen sich Missverstandnisse vermei-
denund die Qualitat der prothetischen Versorgung verbessern.
AuBerdem ist es wichtig, klare und realistische Erwartungen
sowohl intern im Team als auch extern gegenuber den Pa-
tienten zu setzen. Dies betrifft sowohl die asthetischen und
funktionellen Ergebnisse als auch den zeitlichen Ablauf und
die Kosten. Ein realistisches Erwartungsmanagement sorgt
dafir, dass alle Beteiligten, insbesondere die Patienten, genau
wissen, was sie erwartet, und so am Ende die Zufriedenheit
mit der finalen Versorgung erhéht wird. Doch das interdis-
ziplindre Arbeiten sollte bereits intensiv in der Planungsphase
starten. Durch einen friihzeitigen Austausch zwischen Praxis

© reanew - stock.adobe.com
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und Labor kdnnen mdgliche Probleme antizipiert
und individuelle Lésungen entwickelt werden, was
letztlich die Behandlungsqualitat und Effizienz er-
hoht. Klar ist auch, dass die Integration digitaler
Technologien in die Arbeitsprozesse die Effizienz
und Prazision erheblich steigern kann. Digitale Ab-
driicke, CAD/CAM-Technologien und strukturierte
Behandlungsplanungen ermdoglichen eine prazisere
Herstellung von prothetischen Versorgungen und
eine verbesserte Kommunikation zwischen Zahn-
arzt und Zahntechniker. Diese Technologien férdern
eine nahtlose Zusammenarbeit und reduzieren
ebenfalls Fehlerquellen.

Welche Aspekte bedingen die Wirt-
schaftlichkeit einer implantologisch

tdtigen Praxis aus lhrer Sicht?

Ein gut strukturierter und effizienter Ar- Rainer Zoppke, rechts, im Gesprach mit Henrik Eichler (OEMUS MEDIA AG).
beitsablauf ist entscheidend, um eine Praxis Als Head of Sales and Operations bei Champions ist Zoppke fir eine
wirtschaftlich zu fthren. Durch eine Opti- Vielzahl von Aufgaben verantwortlich, die sich auf die operativen
mierung des Bestandsmanagements, der Abl&aufe und den Vertrieb konzentrieren. Hierzu z&dhlen unter
Terminplanung und der Patientenverwal- anderem Vertriebsleitung, operative Verantwortung, Restrukturierung
tung kénnen Kosten gesenkt und die Pro- des Produktionsstandortes, Prozessoptimierung und Teamfihrung.

duktivitat gesteigert werden. Die Reduktion

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Erfolg ist planbar
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Ihre Patienten.
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von unndtigem Materialverbrauch und eine klare, standar-
disierte Vorgehensweise bei Behandlungen kénnen eben-
falls dazu beitragen, den allgemeinen Workflow zu
verbessern. Im Trend hin zu minimalinvasiven Ver-
fahren zeigt sich Ahnliches: Weniger postoperative
Komplikationen und Nachsorgetermine erhdhen die
Patientenzufriedenheit und die Praxisablaufe konnen
effizienter werden. Dieser Aspekt, Patienten schnell
und mit hochwertigen Materialien zu versorgen, ist
ein entscheidender Faktor fur die Wirtschaftlichkeit
einer Praxis. Moderne Materialien und Technologien,
wie CAD/CAM fur die Herstellung von Implantatauf-
bauten und Prothesen, ermoglichen eine prazise und
schnelle Versorgung und reduzieren die erforder-
lichen Sitzungen. Weniger Sitzungen bedeuten wie-
derum eine vereinfachte Logistik, sowohl fir das
Praxisteam als auch fur den Patienten. Wenn zusétz-
lich, durch klare Kommunikation, ein angenehmes
Praxiserlebnis und effiziente Nachsorge, der Fokus
der Praxis auf die Bedrfnisse und Erwartungen der
Patienten gelegt wird, fordert dies die Bindung zur
Praxis. Im besten Falle sorgt die positive Mund-
propaganda dann noch fir Neupatienten.

Champions iibernahm vor drei Jahren den

kompletten Produktionsstandort, in dem man

seit 2006 produzierte. Wie kann man sich hier die
Schnittstellen zwischen Produktion, Fort-
bildungszentrum und Unternehmenszentrale
vorstellen?

Wir erweiterten den Produktionspark mit weiteren,
hochmodernen Maschinen und innovativer Techno-

logie. Diese ermdglichen eine prazise, effiziente und
qualitativ hochwertige Herstellung von Implantaten

und anderen dentalen Produkten. Die Integration
fortschrittlicher Fertigungstechnologien erlaubt uns

eine hohe Flexibilitdt in der Produktion und eine schnel-

lere Anpassung an neue Marktanforderungen. Mit dem
Standort im Schwarzwald haben wir nicht nur eine landschaft-
lich reizvolle Umgebung, sondern auch eine strategisch
glinstige Lage in der Nahe wichtiger Verkehrswege. Dazu
kommt die raumliche Nahe zwischen der Produktionsstatte,
unserem Fortbildungszentrum und der Unternehmens-
zentrale, die einen effizienten Informationsfluss und eine
enge Zusammenarbeit férdert. Die Schnittstellen sind

so gestaltet, dass regelmaBig Feedback von unseren
Schulungsteilnehmern und klinischen Anwendern direkt

in den Produktionsprozess einflieBen kann. Dies erméglicht
eine kontinuierliche Verbesserung und Weiterentwicklung
unserer Produkte und Dienstleistungen. Ein weiteres Plus:
Die neue Produktionsstatte im Schwarzwald setzt auf nach-
haltige Produktionsprozesse und Umweltmanagement. Die
Nutzung von erneuerbaren Energien, die Minimierung von
Abfall und der effiziente Einsatz von Ressourcen sind zentrale
Bestandeteile unserer Produktionsphilosophie. Dies entspricht
nicht nur unserem Unternehmensleitbild, sondern wird auch
von unseren Kunden zunehmend als wichtig erachtet.
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BESSER
GEHT IM

Auch wenn Praxis und Labor
lassen sich Schnittstellen optimier
davon hervor:

— Verbesserte digitale Integration: Obwohl viele Praxen und
Labore bereits digitale Technologien nutzen, besteht noch
Potenzial fir eine starkere Integration. Eine nahtlosere digitale
Zusammenarbeit kdnnte durch kompatible Softwarelésungen
und gemeinsame digitale Plattformen erreicht werden, um
den Austausch von Daten und Informationen zu optimieren.

— Weiterbildung und Schulung: RegelmaBige Fortbildungen
far Zahnarzte und Zahntechniker im Bereich der digitalen
Technologien und neuen Materialien konnten die Zusammen-
arbeit weiter verbessern. Eine fundierte Kenntnis der neues-
ten Entwicklungen erméglicht es beiden Parteien, effektiver
zusammenzuarbeiten undinnovative Lésungen zu entwickeln.

— Standardisierung von Prozessen: Durch die Standardisierung
bestimmter Prozesse konnten die Effizienz weiter gesteigert
und Fehlerquellen minimiert werden. Ein gemeinsames Ver-
standnis von Abldaufen und Qualitatsstandards tragt dazu bei,
die Zusammenarbeit zu harmonisieren und konsistente Er-
gebnisse zu erzielen.

Save the Date:
Vom 13. bis 20. Mdrz Iégdt Champions-Implants
zum Champions Future Summit in den

Robinson Club Cala Serena ein.

Alle Infos zu Programm und Anmeldung auf:
championsimplants.com

=
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Infos zum Unternehmen
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DGFEDT-Jahrestagung in Mainz:
Seien Sie dabei!

Ein Beitrag von Marlene Hartinger

[ FORTBILDUNG ] Unter der Themenstellung ,Der richtige Biss — Das richtige Beiffen”
findet am 22. und 23. November die 57. Jahrestagung der Deutschen Gesellschaft fir
Funktionsdiagnostik und -therapie in Mainz statt. Im Q&A gibt Tagungsleiterin

Dr. Steffani Gorl Auskunft zu Funktionsdiagnostik, CMD und Tagungshighlights.

Frau Dr. Gérl, wo steht die
Funktionsdiagnostik 2024?
Moderne Entwicklungen wie z. B.
die Digitalisierung halten Einzug
in die Funktionsdiagnostik. Die

technischen Fortschritte bieten o

neue diagnostische und thera- _:a
peutische Optionen, die auf unsere e
altbekannten Herausforderungen o”zo
treffen: Themen wie beispielsweise %y

Okklusion, Bisslage und Vertikaldimen-

sion werden schon seit Jahrzehnten wis-
senschaftlich beleuchtet, sind aberimmer noch
nicht vollumfanglich erforscht. Moderne Verfahren, ver-
knUpft mit der Expertise aus bewahrten Methoden, kénnen
hier neue Erkenntnisse liefern. Man darf neugierig und ge-
spannt sein, was die Forschung hier noch prasentieren wird.

Was macht die craniomandibulére Dysfunktion (CMD)
so herausfordernd?

Ganz klar: lhre haufig multikausalen Ursachen, die oft erst
durch deren Zusammenwirken einen Krankheitscharakter
entwickeln. Die Schwere jeder Teilursache kann dabei er-
heblich variieren. So kann ein Aspekt fiir sich alleine véllig
unkritisch fir einen Betroffenen sein, durch das gemein-
same Auftreten mit anderen Faktoren aber krankheitsaus-
|6send wirken.

Auch die Ursachen kénnen fur Betroffene naheliegend, aber
auch unspezifisch sein und dadurch verkannt und missach-
tet werden, wie z.B. ein neues Kopfkissen oder eine inad-
dquate Brille. Da es sich bei der CMD in der Regel um einen
Symptomkomplex handelt, gilt es mehrere Herausforde-
rungen zu meistern: Die Betroffenen missen zeitnah den
Weg zu einem entsprechend qualifizierten Behandler finden.
Werden multikausale Ursachen diagnostiziert, ist meist ein
interdisziplinares Therapiekonzept indiziert - hierfir braucht
es ein Behandlerteam. Aus Sicht der Patienten ist oft das
Erkennen ihrer Leiden und das empathische Verstandnis
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fur ihre Beschwerden ebenso wichtig
wie die Behandlung der Ursachen. So
beobachten wir haufig, dass bereits
ein ausfihrliches Gesprich zur Atio-
logie, zu Therapieoptionen und deren
Prognose einen ersten wichtigen
Schritt fir die Bewaltigung der Erkran-
kung darstellt.

Die DGFDT-Jahrestagung lddt Zahn-
drzte, Zahntechniker und die Fachgruppe
der Prothetiker ein - was steht fiir sie auf
dem Programm?

Die Teilnehmer erwartet eine kurzweilige Mischung aus
Haupt- wie Kurzvortrdgen und Posterprdsentationen aus
Hochschule, Zahnarztpraxis und Physiotherapie. Auch tagen
wieder unsere Arbeitskreise ,Orale Physiologie und Kaufunk-
tion” sowie ,Funktionelle und Restaurative Rehabilitation”,
denen Teilnehmer beiwohnen kénnen. Zudem gibt es Neues
von unserem Vorstand aus der Gremienarbeit zu Leitlinien
und wissenschaftlichen Mitteilungen. Darlber hinaus ermog-
licht unsere Kooperation mit der Arbeitsgemeinschaft Dentale
Technologie (ADT) auch im diesjahrigen Programm wieder
drei Vortrage aus dem Bereich der dentalen Technologie. Zwi-
schen den Tagungsinhalten stehen Pausenzeiten fir den
engen Austausch mit Kollegen, Referenten oder Industrie-
partnern zur Verfigung. Abgerundet wird das Tagungspro-
gramm am Samstagmittag mit diversen kostenfreien Work-
shops der Industriepartner. Den Abschluss bilden themen-
vertiefende Seminare am Nachmittag.

i Hier gehts zum Programm ;
Inf
Eh—. :' und zur Online-Anmeldung. E : ;e:oznur

Programm und Anmeldung auf: dgfdt-tagung.de
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Implantologie trifft Urlaub:
Champions Future Summit
2025

A

Beim Champions Future Summit 2025 im wun-

derschonen Cala d’Or auf Mallorca kdnnen Teil-
nehmende Innovationen hautnah erleben!
Vom 13. bis 20. Méarz 2025 bietet das Fort-

HAMPIONS bildungsevent spannende Vortrage zu den

- . neuesten Trends der minimalinvasiven Implan-
:':'. U T U \ ol tologie und effektiven Strategien fur Ihre Praxis

| wie Mitarbeiterfihrung, Patientenreise und
Neuromarketing. Komplettiert wird das An-
gebot durch optionale Workshops. Ob inten-
sives Netzwerken mit Experten und Kollegen
oder das Erlangen von neuem Wissen wie das
Vertiefen bisheriger Kenntnisse in entspannter
Urlaubsatmosphdre - der Champions Future
Summit ist die beste Gelegenheit dazu! Tickets

Infos zurm sind buchbar Giber: championsimplants.com.

Unternehmen

%=

LT

=]

Champions-Implants GmbH
Tel.: +49 6734 914080
www.championsimplants.com
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| INNOVATIO

Permadental-Katalog
mit zweiter Auflage

Im Vordergrund des neuen

Katalogs stehen digitale

Traditionell veroffentlicht Permadental seinen Ge- Workflows, die den umfang- DeR ANSORECHPARTNER EOR

. . TALE UND KONVENTIONEL e [l
samtkatalog Zahnersatz von A-Z jedes Jahr im reichen und komplexen WORKFLOWS LE
Februar. Ab diesem Jahr wird der Katalog zusatz- Behandlungsprozess

Zahnersalz von
lich im Oktober erscheinen. Der Grund dafir liegt s iiioan,

-
—

in kirzeren Entwicklungszyklen und einem ver-

starkten Fokus auf digitale Workflows. So wurde

z.B. das Portfolio der digitalen Fertigungsstatte . :
9 L9ungss Die neueste Version des Katalogs Zahnersatz von A-Z

Modern Dental 3D Solutions erweitert, digitale

Behandlungstools aktualisiert und die Unterneh- steht Praxisteams als E-Paper fUr das Praxis-Tablet zur

menswebsite modernisiert. Der Katalog deckt das VerfUgung. Zusatzlich kdnnen gedruckte Exemplare und
gesamte Spektrum zahnmedizinischer Lésungen

ab und prasent|ert Permadentals umfangreiches dle neue BrOSChure Zur Patlentenbel’atung teiefonlSCh,

Angebot dazu. So hat er sich als essenzielles Werk- per E-Mail oder online aﬂgefordert werden:
zeug in vielen Praxen etabliert und wird nicht nur

zur internen Kommunikation, sondern auch in der

Patientenberatung intensiv genutzt. Permadental GmbH - Tel.: +49 2822 7133-0 - www.permadental.de
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Let’s fly to the future:
Mit Primescan 2 im Gepack

Am 5. und 6. September lud Dentsply Sirona global agierende KOLs,
nationale wie internationale Pressevertreter sowie unternehmens-
interne Entscheidungstrager zu einem unterhaltsamen wie hochst
informativen Launch-Event der besonderen Art nach Bensheim,
den Firmen- und Produktionssitz in Deutschland, ein. Prasentiert
wurde auf dem zweitdgigen Event der erste Cloud-native Intra-
oralscanner Primescan 2. Mit dem Nachfolgermodell zu Primescan aus dem Jahr 2019 ist Dentsply Sirona

ein echter Quantensprung gelungen, der als Voraussetzung fir viele weitere digitale Schnittstellen und
Lésungen in der Praxis dient. Primescan 2 trumpft mit Top-Features auf: Cloud-nativ, kabellos und leicht zu hand-
haben, ermdglicht es das Scannen direkt in die Cloud auf jedem mit dem Internet verbundenen Gerét. So gewinnt
flexibles Arbeiten in wie auBerhalb der Praxis eine neue Dimension, und auch das Zusammenspiel aus Behandler
und Patient erhalt mehrfache Upgrades, wenn Patienten bei jedem Termin unkompliziert gescannt und ihre indivi-
duellen Versorgungsstande in Echtzeit dokumentiert werden kénnen. Die GréBRe und duBere Form der Scannerspitze
wurde im Vergleich zum Vorganger bei Primescan 2 neu gestaltet, sodass das intraorale Scannen fiir den Patienten
noch komfortablerist und auch Molaren wie schwer zugéngliche distale Flachen problemlos erfasst werden kénnen.
Neben einem exklusiven Rahmenprogramm bot das Event die Moglichkeit, den Primescan 2 sowie die damit ver-
bundene Software DS Core tber Deep-Dive-Sessions und Hands-on-Workshops fundiert kennenzulernen und so-
wohl| mit Produktentwicklern wie mit praxiserfahrenen Anwendern ins Gesprach zu kommen.

Weitere Infos zu Primescan 2 auf: www.dentsplysirona.com/primescan2 Quelle: ZWP online

Kuraray-Symposium zu direkten und
indirekten Restaurationstechniken

der Restaurativen Zahnmedizin einzutauchen. Das Programm
erhaltung, Prothetik sowie Restaurative Zahnheilkunde und

beleuchtet die Versorgung von Einzelzahnllcken mit Adhési
Rainer Haak (Leipzig) fuhrt durch die Welt der Adhasivsystem

sich auf Zirkonoxidrestaurationen in der Praxis. Neben fachlichem

die Welt von Kuraray Noritake.

ERED
gl 8,

(S

DS CORE

[=] 5% [=]
(=]

Infos zum

Unternehmen

S zum

hmen EF h

Am 16. November 2024 findet in der europdischen Zentrale von Kuraray in Hatters-
heim das Symposium ,Wissen & Praxis 360°: Direkte und indirekte Restaurations-
techniken” statt. Die Veranstaltung bietet die Gelegenheit, gezielt in die Welt

integriert Zahn-
bietet eine um-

fassende Sicht auf viele Aspekte der Praxis. Prof. lvo Krejci (Genf) diskutiert
die Einsatzmdglichkeiten von direkten und indirekten Kompositen und gibt
Empfehlungen fir klinische Szenarien. Prof. Cornelia Frese (Heidelberg) gibt
ihr Wissen Uber minimalinvasive Techniken weiter. Prof. Matthias Kern (Kiel)

vbriicken. Prof.
e und wie diese

die Zahnerhaltung revolutionieren. Prof. Nicole Passia (Dresden) konzentriert

Austausch rund

um die Restaurative Zahnmedizin bietet das Symposium spannende Einblicke in

Kuraray Europe GmbH - Tel.: +49 69 30535-835 - www.kuraraynoritake.eu/de/
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Fir die
erfolgreiche
Workshop-Teilnahme
kénnen bis zu zehn
Fortbildungspunkte
(anerkannt von der BZAK
sowie DGZMK)
erworben werden.

Workshops und Live-Webinare

von Henry Schein

Wissen aus dem Hause Henry Schein Dental
Deutschland: Das erfahrene Dentalunterneh-
men bietet praxisnahes Hands-on-Fachwissen
in Form von spannenden und informativen
Workshops und Webinaren.

ENDO-PRASENZKURSE:

Neue Methoden und praktische Ubungen

Entwickelt von Praktikern fiir Praktiker, zielen Niachster Termin:

die neuen Endo-Fortbildungsinhalte von Henr H hel X

, d , Y erry S 16.10.2024 - Berlin
Schein darauf ab, aktuelles Fachwissen, prak- Infos zum Unternehmen
tische Tipps und individuelle Hilfestellungen Methode? zur Wurzel-

. . . R kanalaufbereitung
zu bieten, um die Effizienz und Effektivitat en- reziprok oder rotie-
dodontischer Behandlungen zu steigern. Alle rend. Was passt

zu mir?

Kurse beginnen mit einer fachlichen Einfiihrung in die neuesten Entwicklungen der Endodontie. Die

Teilnehmenden erhalten Einblicke in den gesamten Workflow und profitieren von den Kenntnissen

der Referenten. Im Anschluss werden die Kursinhalte in die Praxis umgesetzt. Dazu wird, unter An-
leitung, die maschinelle Aufbereitung mit den unterschiedlichen Feilentypen nachempfunden. Jeder
Workshop setzt je nach Expertise der Referenten eigene Schwerpunkte. Zusatzliche Themen wie
Patientenkommunikation und Abrechnungsmodalitdten werden, je nach Ausrichtung, ebenfalls be-
handelt. Weitere Infos zu den Endodontie-Workshops auf: hsmag.de/endodontiefobi

INTRAORALSCANNER: .
So geht digital in der eigenen Zahnarztpraxis

Bei der Digitalisierung einer Zahnarztpraxis geht es um mehr als nur
modernes Equipment. Erfahrene CAD/CAM-Spezialisten erldutern, wie
Praxisinhaber den Einstieg strategisch angehen und den Wandel zur
digitalen Zahnarztpraxis erfolgreich meistern kdnnen. Welche Unter-
schiede gibt es bei Intraoralscannern und welcher passt am besten zu
meinen Anforderungen? Wie gehe ich die Umstellung am besten an
und was verdndert sich bei der Zusammenarbeit mit dem Labor? Diese
und weitere Fragen werden im Live-Webinar beantwortet. Infos zu Ter-
minen und Themen auf: henryschein-mag.de/intraoralscanner

Nachster Termin:

13.11.2024 . 16 bis 17 Uhr
Live-Webinar Henry Schein Dental Deutschland GmbH

Intraorale Abformung fiir Tel.: +49 800 1400044
Einsteiger www.henryschein-dental.de

ANZEIGE

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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KaVo Imaging
Ein starkes Team fur den
ultimativen Durchblick.

Entfesseln Sie die Superkrafte Ihrer dentalen
Bildgebung mit dem KaVo ProXam 3DQ.
Intelligentes, dreidimensionales Rontgen

mit einer maximalen Volumengrofi3e von 19x15 cm.

KaVo ProXam 3DQ -
unser Hero fur den ultimativen Durchblick.

Erfahren Sie mehr: www.kavo.com/de/imaging

KaVo Dental GmbH | Bismarckring 39 | 88400 Biberach | Deutschland
www.kavo.com

KAVO

Dental Excellence
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IMPLANTOLOGIE 4.0

IENTEN-
AUF DEM WEG ZU PAT
INDIVIDUELLEN KONZEPTEN

ER
53. INTERNATIONAL
JAHRESKONGRESS DER DGZI

Am 8. und 9. November 2024 findet
in Dusseldorf unter dem Leitthema
«Implantologie 4.0 - Auf dem Weg zu
patientenindividuellen Konzepten” der
53. Internationale Jahreskongress der
Deutschen Gesellschaft fur Zahnarzt-
liche Implantologie e V. (DGZI) statt. Die
Teilnehmer erwartet ein Kongress, der

praxisrelevante Fragen aufwirft und
beantwortet sowie in der Interaktion

8./9. NOVEMBER 2024 % D GZIl

DUSSELDORF

von Teilnehmern, Referenten und der
Industrie neue Wege aufzeigt.

ANZEIGE

Flugzeugtrolleys
perfekt fir den Einsatz
in lhrer Zahnarztpraxis!

Vo N
1 2RIAN

A4,
S )

www.trolley-dolly.de
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s<lmplantologie 4.0“: Konzepte

»,von der Stange“ uberholt

(~ Konnten sich Behandler in den letzten

Jahrzehnten darauf verlassen, dass be-
wahrte und evidenzbasierte implanto-
logische Behandlungskonzepte fir alle Pa-
tienten gleichermaBen gdltig und an-
wendbar waren, zeigen jlingste Unter-
suchungen, dass diese Vorgehensweise
mittlerweile hinterfragt werden muss.
Was bei einer Behandlung erfolgreich zum
Ziel fuhrt, kann bei der nachsten Therapie
scheitern - hier sind patientenindividuelle
Konzepte gefragt!

In diesem Kontext prasentiert der Kon-
gress neueste Erkenntnisse aus Wissen-
schaft und Praxis, die von renommierten
Referenten gemeinsam mit den Teilneh-
mern diskutiert werden und die ganze
Bandbreite der zahnérztlichen Implanto-
logie abdecken. Gleich zu Beginn der Ver-
anstaltung erfolgt ein Blick in die Zukunft,
wenn die junge Generation der DGZ| ihre
aktuellen Arbeiten und Projekte in einem
eigenen Podium vorstellt. Neben hoch-
kardtigen wissenschaftlichen Vortragen
bietet der Kongress in diesem Jahr zwei
Tutorials zu den Themen ,Digitale Ab-
formung in der Implantologie” sowie
,Sofortimplantation und Sofortversor-
gung"”. Selbstverstandlich sind auch wieder
die beliebten Table Clinics im Programm,
bei denen die Teilnehmer Gelegenheit
haben, verschiedenste Spezialthemen der
Implantologie mit ausgewiesenen Ex-
perten zu diskutieren und so einen Blick
Uber den eigenen Tellerrand zu werfen.
Ein separater Kongress fur die Implanto-
logische Assistenz rundet das Programm
ab und macht den DGZI-Jahreskongress
somit zur idealen Fortbildung fir das
gesamte Praxisteam.

Weitere Infos auf:
www.dgzi-jahreskongress.de .J

Hier gehts zum Programm
== und zur Online-Anmeldung.

Quelle: OEMUS MEDIA AG
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CompuGroup
Medical
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-

" CLOUD- ODER SERVERLOSUNG?
SIE ENTSCHEIDEN.

Fiir die Vortrdge

braucht es keine vor-

> Y

herige Anmeldung : \ e
und die Teilnehmenden
kénnen sich Uber ein - yia CGM XDENT ¢

kleines Geschenk - SR —
von EVIDENT ' '
freuen. / /
N
H,// ((4,

EVIDENT-Gebietsverkaufsleiter Stephan

Isenberg referiert auf den Messen zur

hauseigenen Software.

EVIDENT auf Herbst-
messen in Stuttgart und
Frankfurt am Main

CGM %

Dentalinformationssystem

Die infotage FACHDENTAL in Stuttgart (18. und 19. Oktober)
und Frankfurt am Main (8. und 9. November) stehen vor der
Tur. Mit dabei: EVIDENT, an dessen Stand es nicht nur Ant-
worten auf alle Fragen rund um die hauseigene Software

gibt, sondern auch einen hochinformativen Vortrag dartiber,

EE0E00R0BBR00BE!

welchen ganz konkreten Nutzen die Anbindung von exter-
nen Programmen wie O-TIS, rose-metrics, Infoskop, Nelly
und Co. an ein professionelles Praxisverwaltungssystem
(PVS) hat. Da jede gute periphere Software ihre ureigenen
Starken und Schwerpunkte hat, kann sie die Zahnarztpraxis
Uber das eigentliche PVS hinaus bereichern - vorausgesetzt,
es existieren hier leistungsfahige Schnittstellen und eine
ergonomische Integration. Den kostenfreien Vortrag von
EVIDENT-Gebietsverkaufsleiter Stephan Isenberg kon-
nen sich Interessierte in Stuttgart am 19. Oktober sowie in

Frankfurt am 9. November jeweils von 14.30 bis 15.15 Uhr DAS PERFEKTE MATCH
im dental studio anhéren. Zudem bietet das Softwarehaus FﬁR IHRE

aus Bad Kreuznach wieder groBzligige Messe-Rabatte, auch
o799 ZAHNARZTPRAXIS.

beim Bayerischen Zahnarztetag vom 24. bis 26. Oktober
in Miinchen.

Bei uns haben Sie die Wahl in Sachen Praxissoftware: Sie
wiinschen sich die vollstédndig digitale Cloudlésung oder
bevorzugen Sie doch lieber die klassische Option der instal-
lierten Software vor Ort? Wir haben das perfekte Soft-
wareangebot fiir lhre Zahnarztpraxis. Entscheiden Sie
EVIDENT GmbH sich entweder fir CGM XDENT, unsere innovative Cloud-
Tel.: +49 671 2179-0 software, oder die maBBgeschneiderte, serverbasierte Soft-
www.evident.de ware CGM Z1.PRO. Jetzt informieren und das perfekte
Match fiir lhre Zahnarztpraxis finden.

Weitere Infos auf der Unternehmenshomepage.

LDM-352_DEN_0924_HSC
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Happy Herbst mit W&H —
das neue GoodieBook ist da

Klassiker, Neuprodukte und All-Time-Favorits haben in der jingsten Edition des
GoodieBooks zusammengefunden und prasentieren sich in einem bunten
Potpourri an Aktionen. Egal, ob Restauration & Prothetik, Prophylaxe, Oral-
chirurgie & Implantologie oder Sterilisation, Hygiene & Pflege - jedes Produkt-

sortiment wurde berlicksichtigt und wartet mit attraktiven Goodies auf.

GOODIE
BOOK

Aktionsangebote von W&H

=
Alle Aktionen sind gultig vom 1. September

Ok

56

bis zum 31. Dezember. Viel Spal? beim
'  Stobern, Staunen und Shoppen!

Lisa Mini: Kleines Turbogerit, perfekt als Ergianzung

Im letzten der genannten Bereiche gibt es ein Neuprodukt zu bestaunen: Lisa
Mini. Mit optimiertem Aufbereitungsprofil kann der Sterilisator verpackte La-
dungen wie Hand- und Winkelstiicke in weniger als 19 Minuten aufbereiten. Bei
unverpackten Ladungen sind es sogar weniger als zehn Minuten. Lisa Mini ist
damit die ideale Ergdnzung zu bestehenden Table-Top-Sterilisatoren oder fiir die
schnelle Aufbereitung von Instrumenten - die KammergréBe betragt finf Liter.

Instrumente fiir Allrounder und Spezialisten

Uber die bewéhrte Aktion ,2 zum halben Preis” kénnen sich Praxen erneut freuen.
Das Angebot gilt fir die Instrumentenreihe Synea Fusion und ist auf
alle sechs Hand- und Winkelstiicke anwendbar. Ebenfalls berticksichtigt wurden
im GoodieBook die neuen Schnelllauferwinkelstlicke der Synea Power Edition.
Mit ihrer besonders robusten Bauweise, dem zusatzlichen Drehmoment und
der stabilen Abtragsleistung sind sie die ideale Lésung fir alle Hochleistungs-
anwendungen.

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 10/2024

Chirurgie at its best

Chirurgisch tatige Praxen finden im neuen
GoodieBook alles, was im Gro3- und Klein-
produktesegment fir eine zeitgemale
Behandlung benétigt wird. Einsparpoten-
zial von bis zu 520 EUR wartet im Sorti-
ment der chirurgischen Hand- und Winkel-
stiicke. Egal, ob Implantationsverfahren,
Wurzelspitzenresektion oder Weisheits-
zahnentfernung: Mit ihrer hohen und pra-
zisen Drehmomentibertragung, der op-
timalen Kihlung und Ausleuchtung der
Behandlungsstelle sowie ihrer kratzfes-
ten Beschichtung sind die Ubertragungs-
instrumente echte Allroundtalente. Zu-
dem wurde speziell fir Einsteiger mit
dem Implantmed Set 3 an ein Paket ge-
dacht, dass gleichermalBen preislich wie
funktionell tberzeugt.

Smarte Lésung fiir
professionelle Zahnpolitur

Beste Behandlungsqualitat fir schéne
Zéhne mit perfekter Oberflache - das bie-
tet das LatchShort Polishing System von
W&H. Nutzerliebling ist hier das Winkel-
stick WP-66 W fur Kelche mit 2,35mm
Schaft. Der kleine Kopf des Winkelstlicks
ist optimal auf die Prophy Cups abge-
stimmt und reduziert die Arbeitslange um
stolze 4 mm im Vergleich zu Standard-
systemen. Zum Aktionspreis ist WP-66 W
mit Prophy-Kelchen beziehbar.

=l

EIj"EI

Infos zum Unternehmen

W&H Deutschland GmbH
Tel.: +49 8651 904244-0
www.wh.com

*Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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ofitieren NETdental-
Aktuell profi ot

. n . i Aktionsang
Vldfaltlge P]_'Od_uktp alette Kunden von einem
entdecken und testen!

Beim Einkauf im NETd

Schnell, einfach und bequem - das ist das Prinzip von NETdental. Einkaufsgutschein im Wert von 10€ einlésen un

ental-Onlineshop kénnen Sie den
d sich so

(iberzeugen.
Der Onlinehadndler fur zahnarztliches Verbrauchsmaterial ist die von der Qualitat und Vielfalt der ORBIS-Produkte iiberzeug
erste (Internet-)Adresse fir alle Praxisteams, die sich unkompli-
ziert, schnell und glinstig fur den taglichen Bedarf eindecken wol- - ‘
=

len. Der Shop unter www.netdental.de prasentiert die wichtigs-
ten Verbrauchsartikel fur Zahnarzte, Kliniken und Dentallabore
Ubersichtlich und zudem immer sauginstig. Perfekte Vorausset-
zungen fir eine schnelle Bestellung. Erweitert wird das Sortiment
um die Eigenmarke ORBIS. Das ORBIS Angebot beinhaltet nicht
nur klassische Einmalprodukte, sondern auch eine Vielzahl von
bewdahrten Dentalprodukten aus den Bereichen Desinfektion,
Prophylaxe, Sterilisation sowie Fiillungs- und Abformmaterialien.
Zum Ausprobieren bietet NETdental ein verglnstigtes Topseller-
Angebot zum ,Kauf ohne Risiko" an.

NETdental GmbH
Tel.: +49 511 353240-0
www.netdental.de Infos zum Unternehmen E-

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
Bilder: © NETdental

ANZEIGE

) DEXIS

© Dexis 99 oral Compare

Machen Sie fortschreitende intraorale
Veranderungen wie Erosion, Abrasion
und Rezession deutlich sichtbar

Die neueste Version von DEXIS™IS ScanFlow beinhaltet die
Funktion Oral Compare, die automatisch mehrere intraorale Scans
Uberlagert, um subtile Verdanderungen im Gebiss im Laufe der Zeit
zu erkennen. Prasentieren Sie Gberzeugende visuelle Belege, um mehr Infos:
Behandlungsmoglichkeiten mit Sicherheit zu besprechen. DEXIS.com

© 2024 Dental Imaging Technologies Corporation. Alle Rechte vorbehalten. DX01680 Rev A.
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teemer: Seit Uber funf Jahren

auf Wachstumskurs

Als vor vielen Jahren die Vision der ersten cloudbasierten Praxissoftware fir

Zahndrzte entstand, war dies nach allgemeiner Branchenmeinung nicht mehr
als eine windige Idee. Wie sollte es gelingen, sensible Gesundheitsdaten einer
Zahnarztpraxis sicher in eine Cloud zu Gberfihren? Und welcher Zahnmediziner
wirde freiwillig seine Daten in eine diffuse ,Wolke" auslagern?

Heute, mehr als sieben Jahre spater, ist klar, dass genau dies der richtige Weg
war. Zugegeben, es war nicht immer einfach - viele Hirden und Meilensteine
musste teemer als Produkt Gberwinden. Vertrauen musste aufgebaut werden,
und wie bei jeder neuen Technologie war es erforderlich, dass das Produkt und
die eigens entwickelte Verschlisselungstechnik den Anwendern nahergebracht
wurden.

Was eine Cloud ist, muss heute niemandem mehr erklart werden. Auch das
Vertrauen in die Software wachst mit jedem neuen Nutzer. teemer hat sich be-
wahrt und die ARZ.dent GmbH hat ein groBartiges Produkt zu einer erfolgrei-
chen Marke weiterentwickelt.

Fiir jede Praxis geeignet

Dank des friihen Markteintritts ist der Ent-
wicklungsstand von teemer weit vorange-
schritten. So sind beispielsweise komplexe
Praxisstrukturen tber mehrere Standorte
hinweg absolut kein Problem. Auch ist die
Software fir Neugriinder sowie Wechsler
geeignet. Eine Datenibernahme ist in
den allermeisten Fallen mdglich. Dank des
Software-as-a-Service-Modells sind die
monatlichen Kosten transparent. Es fallen
keinerlei zusatzliche Gebuhren fiir Module
an. Egal, ob EBZ, KFO oder digitale Patien-
tenaufklarung - bei teemer ist alles inklu-
diert. Auch alle nitzlichen Applikationen
fur iPad, iPhone oder Apple Watch sind
direkt mit dabei. Eine echte All-in-one-
Losung eben.

Deutschlandweit vertreten

Die Cloud-Software wurde fiir den deut-
schen Markt entwickelt und ist im ge-
samten Bundesgebiet flaichendeckend im
Einsatz. Egal, ob urbane Stadtpraxis oder
regionale Landpraxis - teemer ist fir alle
zahnmedizinischen Teams eine Bereiche-
rung. Gerade beim Thema Fachkrafteman-
gel zeigt die cloudbasierte Software viele
Starken - so lassen sich mobiles Arbeiten,
Outsourcing und die schnelle Einarbeitung
von Quereinsteigern einfach und sicher
umsetzen. Viele begeisterte Nutzer stehen
Interessenten auch als Referenzpraxen und
regionale Ansprechpartner zur Verfigung.

Die Community wichst weiter
Neben derintelligenten Software mitihren
vielen ntzlichen Features und einem aus-
gezeichneten Kundensupport ist insbe-
sondere die Community von teemer ein-
zigartig. Diese User-Gemeinschaft wachst
stetig und kontinuierlich - mit nun fast
500 Kunden ist teemer die am starksten
wachsende Cloud-Software im Dental-
bereich. Mit mehrals 50 Prozent Wachstum
im Jahr 2023 (KZBV-Statistik 2023) ist die
ARZ.dent GmbH weiterhin auf Erfolgs-
kurs in einem sich konsolidierenden Markt.
Auch in der Zukunft werden mit teemer
weiterhin neue Standards gesetzt.

Quelle: ARZ.dent GmbH

Auf der IDS 2025 kdnnen interessierte Zahnarzte die
Praxissoftware von teemer und deren Community live
erleben. Einfach zum Stand JO50 in Halle 11.3 kommen!

58 ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 10/2024
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FRAGT

onsored by

Interviews aus der Dentalbranche

»Hydroxylapatit ist aus dem menschlichen
Korper bekannt — als Hauptbestandteil
unserer Knochen und Zihne kénnen wir es

beispielsweise auch als Knochenersatzmaterial
verwenden. Eine naheliegende Idee also,
den Wirkstoff noch weiter zu nutzen. o
Zumal sich das Calciumphosphat “
synthetisch herstellen ldsst.”

(Dr. Frederic Meyer)

In der aktuellen Folge von #nachgefragt... sponsored by sprechen
wir mit dem Mikrobiologen und Epidemiologen Dr. Frederic Meyer
Uber die Rolle von Hydroxylapatit (HAP) als alternative Wirkstoffoption

in der Kariesprophylaxe und beleuchten seine Wirksamkeit, die Unterschiede
zu Fluorid und die internationale Akzeptanz. Die Dr. Wolff Group setzt fur ihre
fluoridfreien Zahnpasten Bionig® und KAREX auf den besonderen Wirkstoff
HAP. Die spannende Frage: Kann HAP eine gleichwertige Alternative zu
Fluorid sein? Als vielversprechender Wirkstoff gewinnt HAP zunehmend an
Bedeutung, aber was genau macht es zu einer moglichen Alternative und
wie wird dies wissenschaftlich untermauert?

Im Gesprach mit Senior Scientist Dr. Meyer erhalten wir Einblicke in Wirkungs-
weise und aktuelle Studienlage. HAP scheint mehr als ein Trend zu sein. Welche

Vorteile es fir Zahndrzte und Patienten mit sich bringt, erfahren Sie in dieser
spannenden Ausgabe von #nachgefragt ... sponsored by.

DR. KURT WOLFF GMBH & CO. KG

i gohtszur I
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Dr. Frederic Meyer. E
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BEI UNS DURFEN SIE
MEHR ERWARTEN!

Factoring- und Abrechnungsqualitat vom Marktfuhrer in der zahnarztlichen
Privatliquidation und zusatzlich alles fur Ihre ideale Abrechnung!

Moderne Tools, professionelles Coaching und die DZR Akademie.
Mehr Informationen unter 0711 99373-4993 oder mail@dzr.de

DZR Deutsches Zahnarztliches Rechenzentrum GmbH

www.dzr.de

DZ?



Ein Beitrag von Julia Grafl

u viel Material im Lager bindet Kapital und
I sorgt fur Untbersichtlichkeit. Artikel werden
Ubersehen oder sind im Uberfluss vorhanden,
sodass sie nach dem Uberschreiten des Mindesthalt-
barkeitsdatums ungenutzt entsorgt werden missen.
Ein strukturierter Aufbau der Lagerplatze wie etwa
eine Kategorisierung und Lagerung des Materials
nach Typ (Fullungsmaterialien, Instrumente, Hygiene-
artikel) oder nach Orten (Behandlungszimmer, Haupt-
lager) kann helfen, den Durchblick zu bewahren. Dazu
kommen eindeutige Regal- oder Boxenbeschriftungen
und Schubladensysteme fir mehr Ordnung. Die Imple-
mentierung der FIFO-Methode (First in, First out) hilft
dabei sicherzustellen, dass altere Bestande zuerst ver-
wendet werden, was Kosten und Abfall maBgeblich
reduziert.

Bestdnde richtig organisieren

Im nachsten Schritt lohnt sich ein Blick auf die Be-
stéande selbst. Die gute Nachricht vorweg, es kann,
aber muss nicht immer eine umfangreiche Software
sein, um die Materialbestande effizient zu verwalten.
Mitunter bieten kostenlose Software-Lésungen, wie
z.B. das AERA-Online Lager, eine vollumfassende digi-
tale Bestandsfiihrung an. Bestande werden automatisch
aktualisiert, wenn Material ausgebucht wird und War-
nungen ausgegeben, wenn Artikel knapp werden oder
ablaufen. Eine Implementierung in den Praxisalltag ist
durch den, gerade zu Beginn, hohen Pflegeaufwand fir
manche Praxen schlicht nicht praktikabel.

Ein effizientes Bestandsmanagement kann auch ohne
digitales Hilfsmittel zielfihrend sein. Dabei bildet eine
Bedarfsermittlung die Grundlage fir den Einkauf. Um
festzustellen, was tatsachlich benétigt wird, erfolgt ein
Abgleich von Bedarf und Lagerbestand. RegelméaBige
und systematische Inventuren helfen, leere Regale zu
vermeiden und das Wegwerfen ungenutzter Materia-
lien zu verhindern. So behélt man stets den Uberblick
Uber den Verbrauch in den jeweiligen Mengen.

62 7WP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 10/2024
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fiir einen geordneten Uberblick innerhalb

des Materiallagers.

[ PRAXISMANAGEMENT |

Das richtige Material am richtigen

Ort zur Verfuiigung zu haben, erfordert
ein hohes Maf§ an Organisation. Zwischen
300 und 400 Verbrauchsmaterialien missen
im Schnitt vorratig sein, um reibungslose
Behandlungen zu gewahrleisten. Diese
Materialien verursachen nicht zu unter-
schatzende Kosten — deswegen sind
effiziente Lagerhaltung und unkompli-
zierte Nachbestellungen grundlegende
Saulen fur wirtschaftliches Arbeiten.

In einem kostenlosen On-Demand-Webinar
stellt AERA-Online Tipps und Tricks fiir eine
entspannte Materialwirtschaft vor. Ziel ist
es, einen individuell fir die Praxis passen-
den Workflow zu finden und dessen Umset-

zungsméglichkeiten aufzuzeigen. Uber den

QR-Code konnen Sie sich direkt anmelden.

.#

EI ra.‘.:t

*Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Bei der digitalen, softwaregestitzten Bedarfsplanung soll-
ten folgende zentrale Fragen geklart werden: Wie viel von
Material X wird in einem bestimmten Zeitraum verbraucht?
Wie viel Lagerplatz steht zur Verfigung? Und wie schnell
erfolgt die Nachlieferung? Daraus ergeben sich dann Min-
dest- und Hochstbestande. Wer will, kann sich einen Melde-
bestand fur jedes Produkt definieren - also die Menge, bei
deren Erreichen eine Nachbestellung erfolgen muss, um
nicht unter den Mindestbestand zu fallen.

Basierend auf Verbrauchsmustern kann es zusétzlich hilf-
reich sein, Bestellmengen vorzudefinieren. Standardbestell-
mengen vereinfachen den Bestellprozess und stellen sicher,
dass immer die richtige Menge nachbestellt wird.

Einfach. Clever. Bestellen:

der unkomplizierte Materialeinkauf

Beim Materialeinkauf selbst lohnt sich dann der Blick tber
den Tellerrand bzw. den gewohnten Dentalshop. Der Markt
ist voll von Hunderten Anbietern, die ein und dasselbe Pro-
dukt oft zu ganz unterschiedlichen Preisen und Liefer-
konditionen anbieten. Da ein manueller Preisvergleich viel
Zeit in Anspruch nimmt, bieten kostenlose Preisvergleichs-

ein strukturiertes Materiallager.

plattformen fur Dentalprodukte, wie AERA-Online, eine
einfache und unkomplizierte Méglichkeit: Sie sammeln
samtliche Angebote des Dentalmarkts, bilden diese im Ver-
gleich ab und kénnen direkt Uber die Plattform bestellt
werden. Dabei werden auch die Verflgbarkeit gepriift und
eventuelle individuelle Rabatte miteinberechnet. Diese
Transparenz ermdglicht nicht nur einen zeitsparenden, son-
dern auch glnstigen Materialeinkauf mit moglichen Er-
sparnissen von bis zu 50 Prozent.

Fotos: © AERA
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Spezialisten,
die unter die
Haut gehen!

Sowohl bei der chirurgischen
Entfernung von Zahnen,
Weisheitszahnen und Wurzelspitzen,
als auch bei der allgemeinen
Knochenchirurgie eine gute Wahl!

Jetzt Aktionswochen
im Shop:

5%

Rabatt auf alle
Chirurgieinstrumente

i

www.busch-dentalshop.de
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Unterkieferprotrusionsschiene:

Ein Therapieangebot bei obstruktiver
Schlafapnoe und habituellem Schnarchen

Ein Beitrag von Christine Pfeiffer

[ SCHLAFAPNOE-THERAPIE ]

Die Aufnahme der Zweitlinien-

therapie mittels Unterkieferprotru-
sionsschiene (UKPS) in den Leistungs-
katalog der gesetzlichen Krankenkassen
bietet eine wertvolle Alternative fir
Patienten mit obstruktiver Schlafapnoe
(OSA), die nicht mit PAP (Positive Airway
Pressure) behandelt werden kénnen.

ie UKPS Narval™ CC von ResMed ist seit 2009 eine
Detablierte Alternative zur PAP-Behandlung. Sie wird

individuell fir jeden Patienten in einer vollstandig
digitalen Produktionskette maBgefertigt, von der intraora-
len Abformung, sowohl physisch als auch digital, bis zur
CAD/CAM-Fertigung, was hohe Prazision und Qualitdt ge-
wahrleistet. Viele Patienten verzeichnen eine signifikante
Reduktion des Apnoe-Hypopnoe-Index (AHI) um 50 Pro-
zent, was auf eine wirksame Behandlung hinweist.”
Die Narval CC Uberzeugt durch Passgenauigkeit und hohen
Tragekomfort, was zu einer gesteigerten Patientenzufrie-
denheit und -compliance und somit zu sehr guten Therapie-
ergebnissen fihrt.” Die Schiene besteht aus zwei Kompo-
nenten fur Ober- und Unterkiefer, die durch austauschbare
Stege auf den notigen Protrusionsgrad justiert werden
kénnen. Dank des biokompatiblen Polyamids, das bei der
Herstellung genutzt wird, minimiert sich das Allergierisiko
und es ermaglicht eine gleichzeitig robuste und grazile
Schiene.

1 Sleep Med. 2016 Mar; 19: 131-40. doi: 10,1016.
A custom-made mandibular repositioning device for
obstructive sleep apnoea-hypopnoea syndrome:
the ORCADES study. Vecchierini MF et al.
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Die Narval™CC ist eine bewdhrte Methode
gegen nachtliches Schnarchen und Schlafapnoe.
Sie hdlt den Unterkiefer in leicht nach vorne
verlagerter Position, wodurch der Raum fir

die Zunge vergroBert wird, wahrend Muskulatur

und Gewebe stabilisiert werden.

Produktionsstandort Bremen

Um die steigende Nachfrage in Deutschland zu decken, hat
ResMed seit September 2024 einen neuen Produktionsstand-
ort fur die Narval in Bremen eroffnet. Diese Erweiterung stellt
einen wichtigen Meilenstein dar und sichert die nachhaltige
Versorgung der Patienten in Deutschland.

Das Team in Bremen, unter der Leitung von Zahntechnikermeis-
terin Olga Marbach und Operations Manager Maik Aberle, freut
sich darauf, Bestellungen und Unterlagen effizienter bearbei-
ten zu kénnen. Kirzere Wege ermaoglichen eine raschere Kla-
rung von Ruckfragen, was zu einem optimierten Service fihrt.
Die enge Zusammenarbeit mit den zahnarztlichen Kunden
wird durch ein kompetentes Innendienstteam unterstitzt.

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Therapiealternative fiir Patienten

Eine erfolgreiche Behandlung erfordert umfassende Auf-
klarung und Betreuung der Patienten. Eine enge interdis-
ziplindre Zusammenarbeit zwischen qualifizierten Fachéarz-
ten ist dabei wichtig. Gut vernetzte Strukturen zwischen
Zahn- und Schlafmedizinern tragen erheblich zu einer ef-
fektiven Betreuung bei.

Wenn Schlaflabore qualifizierte Zahnarzte in der Umge-
bung empfehlen, kénnen Patienten zlgig mit einer UKPS
versorgt werden. Nach der Uberweisung an einen zahnarzt-
lichen Partner und der Anfertigung der Schiene ist eine
schlafmedizinische Untersuchung notwendig, um die Qua-
litdt der Versorgung zu sichern.

Die Wahl der richtigen UKPS und die exakte Einstellung der
Protrusion sind entscheidend fur den Therapieerfolg. Bei
einem ersten Kontrolltermin in der zahnarztlichen Praxis
kann bereits beurteilt werden, ob die gewéhlte Einstellung
wirksam ist. Dies sollte durch eine Schlafmessung besta-
tigt werden. Eine gegebenenfalls notwendige Nachjustie-
rung kann in der Zahnarztpraxis erfolgen.

e
Q{
=
Wy
1
2

Schlafzimmer bevorzugen.
E HE Da die Kosten fir die Narval™ CC bei der Behandlung von Schnarchen nicht von den ge-
setzlichen Krankenkassen (bernommen werden, ist diese Investition flr Patienten, die

Der Firmen= und Produktionsstandort

des Uniternehmens in Bremen.

ihre Lebensqualitat verbessern mochten, besonders wertvoll.

Fir weitere Infos Hilfsmittel fiir Schnarcher

scannen Sie den QR-Code Die Narval™ CC kann auch bei einfachem Schnarchen hilfreich sein. Zwar ist habituelles
oder besuchen Sie: Schnarchen nicht so gefahrlich wie unbehandelte OSA, dennoch kann es die Lebens-
l.ead.me/narval-za qualitat erheblich beeintrachtigen, insbesondere fir den Bettpartner. Oft fihrt die ndcht-

liche Ruhestérung dazu, dass Betroffene auf die Couch ausweichen oder getrennte

E Weitere Informationen zum Produktportfolio von ResMed auf: www.resmed.de
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Zirkon und moderne Keramikmaterialien:

Herausforderung
in der restaurativen
Zahnheilkunde

Ein Beitrag von Dr. Romana Krapf, M.Sc.

[ WINKELSTUCKE ]

Keramikmaterialien wie Zirkon werden in der
modernen restaurativen Zahnmedizin immer

haufiger verwendet. Allerdings ist die Entfernung von
Zirkonrestaurationen mithilfe herkdmmlicher Winkel-

Die Synea Power Edition von

W&H wurde speziell fir die

Bearbeitung von Zirkon

entwickelt.

stiicke ein anspruchsvolles und zeitaufwendiges Verfahren.
Dazu kommt die starke Belastung am rotierenden Instrument,
vor allem bei monolithischem Material. Zur Losung dieses
Problems hat W&H eine neue, speziell auf solche Anwen-

dungen zugeschnittene Produktlinie entwickelt.

ie Entfernung von Zirkonrestaurationen mit-
Dhilfe von Standardwinkelstlicken ist ein an-

spruchsvolles Verfahren. Bei noch stérkerer
Belastung zur Verbesserung der Abtragsleistung nutzt
sich das rotierende Instrument vorzeitig ab™? und es
kann zu thermischen Schaden an vitalen Zahnen kom-
men.? Daher missen zum einen die Auswirkung von
Drehzahl und Drehmoment auf die Schneidleistung
und zum anderen die beim Schneiden erzeugte Warme
berticksichtigt werden.

W&H Deutschland GmbH
Infos zum Unternehmen

B
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Auswirkung von Drehzahl und

Drehmoment auf Schneideffizienz

Die Schneideffizienz wird durch das optimale Verhaltnis von
Drehmoment und Drehzahl maximiert, die vom Elektromotor
auf das rotierende Instrument tbertragen werden. Ob ein ho-
heres Drehmoment oder eine héhere Drehzahl effizienter ist,
hdangt vom zu bearbeitenden Material ab. Anspruchsvolle An-
wendungen erfordern ein zusatzliches Drehmoment fir die
empfohlene Bohrerdrehzahl, keineswegs jedoch eine Maxi-
mierung der Drehzahl. Da die meisten Hersteller fir ihre rotie-
renden Instrumente eine Drehzahl von 160.000/min empfehlen,
ist ein Winkelstiick mit einem Ubersetzungsverhéltnis von 1: 4
die geeignete Losung. Denn es ermoglicht die Arbeit mit opti-
maler Bohrerdrehzahl, ohne dass die Standardeinstellung von
40.000/min am Elektromotor gedndert werden muss. Studien
zeigen, dass ,[...] a higher force for cutting of Zircon [...] increa-
ses the damage to the diamond burs, resulting in a decrease
of the total cutting depth."*

*Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Power fiir hirteste
Restaurationsmaterialien

W&H hat die neue Synea-Serie speziell fur , (F\
die Bearbeitung hochfester Keramikmate- — L Y
rialien wie beispielsweise Zirkon entwickelt. S f !
Die Synea Power Edition beeindruckt durch L‘

die extrarobuste Bauweise und hohere Leistung. !

Man kann sie sich wie einen Jeep vorstellen, der

muhelos jedes Gelande bewdltigt. Probleme,

die bei der Entfernung von Zirkonrestauratio-

nen auftreten kénnen, wie die Uberhitzung

wie eine generell hohe Belastung des Uber-
tragungsinstruments, lassen sich durch die
neuen Winkelstlcke verringern. Durch ein

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

Turbo
SENS

Ultrasonic Scaler

™

Nehmen Sie an Dr. Michael Maak’s Kurs ,,Keep
on Swinging” teil. Ultraschallbehandlung in der
Parodontologie/Aktuelles und Bewahrtes aus
der Welt des Ultraschalls“ am 23. November /
Zahnarztekammer Hamburg und entdecken
Sie, wie der Turbo Sensor Scaler und die
Perioaufsatze von Parkell Ihre Scaling-
Protokolle vereinfachen.

|}‘F|,|
ey
W)
'LJ\F;‘,""

n. \

In Zusammenarbeit mit George Dental,
Tel 0172-7837590.

-

um das Video
Syt anzusehen

infoeurope@parkell.com

des Winkelstiicks, hoher Bohrerverschlei3 so- L =

Keep on Swinging mit Dr. Michael Maak!

e < ONNAP

QR Code scannen

Parkell Europe, tel. +49171818 7933
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Was ist das Besondere an
der Synea Power Edition?
Die Synea Power Edition ist mit einer Drei-
fachsprayfunktion ausgestattet, die das
rotierende Instrument besonders effizient
von Ablagerungen reinigt. Diese Neuerung er-
hoht die Durchflussrate pro Dise. So wird das
rotierende Instrument bei der Behandlung
grindlich gereinigt und die Schneidleistung
verbessert. Ein Faktor, der zur Langlebigkeit
der Ubertragungsinstrumente beitragt, ist
das extrastabile Spannsystem von W&H. Mit
Uber 20 Prozent mehr Spannkraft ist dieses
System wie geschaffen fir Anwendungen an
hochfesten Materialien. Trotz der erhéhten

modifiziertes Ubersetzungsverhéltnis sorgen i
die Winkelstiicke der Synea Power Edition fur - g
eine optimale Bohrerdrehzahl und liefern das 'gf Y Mit der neuen Synea-Serie
zusatzliche Drehmoment, das zum effizienten WsH, TJ®' bietet W&H jetzt drei spezielle
Schneiden harter Materialien erforderlich ist. Die ‘;?ﬁ SehnellAuermnlels dhdke am.
Moglichkeit, Zahnsubstanz bei gleichem An- 4 iy

} ) ynecs w
pressdruck leichter abzutragen, verringert so- rioN —
wohl den BohrerverschleiB als auch die Gefahr - > -
thermischer Schaden am Zahn. “

ANZEIGE

MED
B
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i

POWER

Turbo
SENSOE

Ultrasonic Scaler

+
\ ‘ ) / Pilo

Duralip &85,

Der bewéahrte Perioansatz von Parkell ist
jetzt als neues, extrem haltbares Modell
erhéltlich. Dieser neue Ansatz bietet
wdrend seiner gesamten Lebensdauer
eine beispiellose Leistung.

~
Skalierungseffizienz nach Verschleifl (mm)

Dura

Anséatze . Andere Ansatze

75%
50%

N/A

1mm 2mm 3mm
* Die Abnutzungsrichtlinien fiir alle konventionellen
Ansétze weisen den Arzt an, die Ansétze zu entsorgen,
\__sobald die distale Spitze 2 mm abgenutzt ist.

J
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Die Synea Power Edition ist

e T L ]

mit einer Dreifachsprayfunktion
ausgestattet, die den Bohrer
besonders effizient von

Ablagerungen reinigt.

ANZEIGE

SPEIKOCAL ... ooy

#konsistenzwahl

Spannkraft erfolgt der Bohrerwechsel einfach und problemlos.
W&H hat daftir einen neuen Druckknopf entwickelt, der die
Krafte gleichmaBig verteilt. Zudem kennzeichnet die schwarze
Farbe des Druckknopfs die fir anspruchsvolle Anwendungen
optimierten Winkelsttcke.

Zuverldssig und einfach in der Handhabung
Die Winkelstlicke der neuen Synea-Serie haben eine mindestens
20 Prozent langere Lebensdauer als Standardibertragungs-
instrumente, denn sie sind weniger anfallig fir mechanische
Storungen.

Die Schnelllauferwinkelstticke eignen sich ideal zum Schneiden
von Kronen und fur zeitaufwendige Préparationen. Sie minimie-
ren die Notwendigkeit haufiger Bohrerwechsel und reduzieren
den Bedarf an Bohrern. Natdrlich muss der Bohrer auf das Ma-
terial abgestimmt werden - das eine kann das andere nicht er-
setzen. Alles in allem sind die neuen Schnelllauferwinkelstticke
von W&H ausgesprochen robust und langlebig und schonen
dartiber hinaus die Bestandswinkelstlicke in der zahnarztlichen
Praxis.

GrofBe Welle der Zirkonseparationen
kommt erst noch

Winkelstiicke von W&H sind allgemein ftr ihre hohe
Qualitat bekannt. Sie sind wenig reparaturanféllig und
zeichnen sich durch Anwenderfreundlichkeit aus.
Mit der Synea Power Edition hat W&H neuartige
Schnelllauferwinkelstiicke auf den Markt gebracht,
die in Zukunft noch eine groBe Rolle spielen wer-
den. Da Zirkon in den letzten zehn Jahren als
Zahnersatzmaterial deutlich beliebter geworden

mit Rontgenkontrast

SPEIKOCAL:
- Calciumhydroxid fertig

Fiir direkte und indirekte Uberkappung der Pulj
und temporére Wurzelkanal-Einlage

Enthalt Calciumhydroxid, Bariumsulfat in wassriger Sy

ist, ist infolgedessen klar, dass Zirkonrestau-
rationen kinftig auch haufiger entfernt werden
mussen. Man kann also davon ausgehen, dass

als Paste oder Konsistenz
bestimmbar als Pulver

- Keimvernichtung durch
hohen pH-Wert
- als temporére Finlage
im Wurzelkanal

SPEIKOCAL Pulver p. o _

mit Rontgenkontrast

15g Pulver

- R 1 PEIY
Rintgensichtbar </
Uver At
MR '
[ 4
/ 5 Pulver
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die groBe Welle der Zirkonseparationen erst

noch bevorsteht. Die neue Synea Power Edition

ist ein Muss fur alle, die Zirkonrestaurationen

sicher und komfortabel entfernen und gleichzei-

tig ihre vorhandenen Schnelllauferwinkelsticke
schonen mochten.

Weitere Infos zur Synea-Serie auf: wh.com/de

Fotos: © W&H Dentalwerk Birmoos GmbH
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FQ und Procodile Q
als Allzwecklosungen

=]

= Infos zum Autor

Ein Beitrag von Nils Widera

[ FACHBEITRAG] Seit 2021 sind
die reziprokierend arbeitenden
Procodile Q-, seit 2023 die rechts-
rotierenden FQ-Feilen von Komet
Dental in Deutschland erhaltlich.
Beide Systeme werden vom Autor
in seinen weitestgehend auf die
Endodontie ausgerichteten Pra-
Xen rege eingesetzt. An zwei
Fallbeispielen demonstriert er
mit der von ihm gewdhlten
Vorgehensweise das Spektrum
der Anwendung.

|
3
n
ﬁ .

zugehen. Das FQ-System bietet als klassisch rechtsrotierendes Abb. 2: FQ-System mit Taper .04.

Abb. 1: Zahn 36 — Ausgangsaufnahme.

i
f
3
!
l

Im ersten Fall begegnet uns eine Situation, fir die die FQ-Feilen
sehr gut geeignet sind. Die 43-jahrige Patientin wurde uns nach
der Schmerzbehandlung einer akuten apikalen Parodontitis zuge-
wiesen. Dem biologischen Verstandnis folgend, ist in diesen Féllen
eine schonungsvolle Aufbereitung auf die Arbeitslange bei mode-

4

3

.ﬁ
1. Patientenfall mit FQ ré.

i

rater Taperwahl sinnvoll. Mit einer apikalen AufbereitungsgroBe von
35 bis 45 bewegen wir uns in einem Bereich, in dem das chemo-
mechanische Konzept der Desinfektion Gber Ultraschall- und Schall-
splilung optimal umgesetzt werden kann und gleichzeitig die Struk-
turen der apikalen Foramina erhalten bleiben.

Das Réntgenbild des Zahns 36 (Abb. 1) zeigt den koronal kariés
zerstorten Zahn. Apikale Osteolysen endodontischen Ursprungs

sind nicht erkennbar. In solchen Fallen versuchen wir, einzeitig vor-

Feilensystem die Moglichkeit der Aufbereitung mit Taper .04 oder
Taper.06. Um grazil aufbereiten zu kénnen und den originaren Ka-
nalverlauf nicht zu verdndern, entschied ich mich fir FQ Taper .04
(Abb. 2). Nach Anlegen des Kofferdams, Entfernen der Karies und

70 ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 10/2024
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Abb. 3: EndoTracer (Komet Dental)
zur Schaffung der sekundaren

Zugangskavitat.

I{.r
|
|

einem praendodontischen Aufbau erfolgt die Gestaltung
der primaren und sekundaren Zugangskavitat vornehmlich
unter Einsatz der EndoTracer (Komet Dental; Abb. 3). Sobald
die Kanaleingange dargestellt sind - im vorliegenden Fall
vier Kandle - erfolgt eine Katheterisierung auf etwa 2/3 der
Arbeitslange mittels Patency-Handfeilen in den GréBen 10
und 12 anhand der in der Ausgangsaufnahme rechnerisch
ermittelten Werte. Dieses Vorgehen wird permanent endo-
metrisch kontrolliert, um Fehler zu vermeiden. Hierzu ver-
wenden wir die endometrische Messfunktion des EnGO
Motors (Komet Dental; Abb. 4). Nach erneuter Spulung wird
in einem ersten rotierenden Aufbereitungsschritt mit der
FQ 04/25 behutsam mit dem EnGO Motor auf die erste
Lange aufbereitet. Dessen Anwendung ist denkbar einfach.
Auch der Einsatz aller weiteren rotierenden Feilen erfolgt
mit EnGO, ohne dass Anderungen im Aufbereitungspro-
gramm vorgenommen werden mussen. Nach erfolgrei-

cher Umsetzung in allen Kanalsystemen schlief3t sich
die zweite Katheterisierung bis zur apikalen Konstriktion
mit einer leichten WindingWatch-Bewegung erneut mit
der 10er und 12er Patency-Feile an. Nun Ubernimmt das
FQ-System dank seiner hohen Flexibilitat und gleichzeitig
enormen Abtragsleistung den Rest der rotierenden Arbeit.
Ich verwende hier in allen vier Kanalsystemen die FQ-
Feilen in den GroBen 20, 25 und 35 jeweils nacheinander
in der Single-Length-Technik auf Arbeitslange im EnGO
Motor unter endometrischer Kontrolle. Die endometrische
Messung gibt den Endpunkt meiner Aufbereitung vor.
Die Kontrolle erfolgt mit einer Masterpointaufnahme,
wobei FQ 04/25 Guttaperchapoints mittels eines Tip-
cutters auf 35 angepasst werden (Abb. 5). Nach abge-
schlossenem Spilprotokoll wird die meodifizierte ther-
moplastische Wurzelkanalfiillung mit KometBioSeal
und Einstifttechnik umgesetzt (Abb. 6 und 7). Abschlie-
RBend werden drei Glasfaserstifte (Komet DentinPost

Coated) inseriert und der Zahn adhasiv verschlossen.
Das Resultat der einzeitigen Behandlungssitzung zeigt

Abbildung 8.

Abb. 5: Masterpointaufnahme.

Abb. 6: Kontrolle der Wurzelfillung.
Abb. 7: Blick in die Kavitat mit
KometBioSeal und Points.

Abb. 8: Abschlussaufnahme.

Abb. 4: EnGO eignet sich fur die
reziprokierende wie auch rotierende
Arbeitsweise und bietet individuelle
Einstellungsméglichkeiten zu Dreh-
zahl, Torque und Winkel.
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Abb. 9: Zahn 17 — Ausgangsaufnahme.

2. Patientenfall
mit Procodile Q

Was tun, wenn eine Revision durchgefthrt werden muss? Hier
lohnt sich der Einsatz des Procodile Q-Systems. Der zweite Fall, den
ich vorstellen méchte, zeigt eine einzeitige Revisionsbehandlung
eines Zahns 17 mit vier Wurzelkanalsystemen bei einem 56-jahrigen
Patienten (Abb. 9). Die apikalen Osteolysen endodontischen Ur-
sprungs sind deutlich sichtbar und der Patient verspurte unter Kau-
belastung starker werdende Schmerzen. Aber warum Procodile Q?
Bei einer Revisionsbehandlung muss altes Wurzelfullungsmaterial
aus den Kanalsystemen entfernt werden. Die einwirkenden Krafte
auf die arbeitenden Instrumente sind hier wesentlich hoher. Der
Materialabtrag ist ebenso deutlich gréBRer. Da Procodile Q-Feilen
reziprokierend arbeiten, kann die hohere auftretende Kraft durch die
zyklische Entlastung, die auf jede Belastungsphase folgt, wesent-
lich besser toleriert werden. Unterstitzend tragt hierzu auch der
Taper .06 beiden Instrumenten 20, 25 und 30 bei (Abb. 12), wodurch
die Gefahr eines Feilenbruchs signifikant sinkt. Durch den variabel
getaperten inneren Querschnitt verfiigen die Instrumente Uber einen
sehr groBen Spanraum im Verhdltnis zum Feilenquerschnitt. Der
Materialtransport nach koronal wird besser - weniger Last, geringere
Bruchgefahr. Die Warmebehandlung findet genau das richtige MaR
zwischen Flexibilitat und Rigiditat, um mit der nicht schneidenden
Instrumentenspitze in die Guttapercha vorzudringen (weicheres
Material) und keine Stufe oder Via falsa im Dentin (harteres Material)

72 ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 10/2024

,Das Prozedere bel beiden
Patientenfallen zeigt, dass
auch komplexe anatomische
Strukturen und Revisionen
elegant gelost werden
konnen. Selbst kritische
Bereiche mit starkeren
Krimmungen werden erfolg-

reich aufbereitet ”

Abb. 10: Masterpointaufnahme.
Abb. 11: Abschlussaufnahme.

Abb. 12: Procodile Q 20, 25 und 30.

=g
T

Komet Dental
E ] = Infos zum Unternehmen
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zu verursachen. Die Feile folgt quasi von selbst dem
Weg des geringeren Widerstandes. Im vorliegenden
Fall erfolgte die komplette initiale Revision mit zwei
Procodile Q 25-Feilen unter endometrischer Langen-
kontrolle im EnGO Motor. AbschlieBend forme ich erst
mit Procodile Q GréBe 25, dann mit GroBe 35 aus. Die
Kontrolle erfolgt per Masterpointaufnahme (Abb. 10).
Nach einem ausgiebigen Spulprotokoll mithilfe von
Schall und Ultraschall kann auch in diesem Fall die
modifizierte thermoplastische Wurzelkanalftillung mit
KometBioSeal und Einstifttechnik umgesetzt werden.
Die Kanaleingange werden abschlieBend adhasiv
versiegelt und palatinal und distal ein Glasfaserstift
(Komet DentinPost Coated) inseriert (Abb. 11).

Als anatomischer Nebenbefund ist eine Schmelzperle
distal an Zahn 17 diagnostizierbar.

Resiimee

Das Prozedere bei beiden Patientenféllen zeigt, dass
auch komplexe anatomische Strukturen und Revisio-
nen elegant geldst werden kdnnen. Selbst kritische
Bereiche mit starkeren Krimmungen werden erfolgreich
aufbereitet. Hierzu tragt entscheidend die Wahl des
entsprechenden Instrumentariums bei. Die Feilen-
systeme FQ und Procodile Q verbuchen jedes fir sich
ein groBes Einsatzspektrum. Gleichzeitig hat jedes
fur sich aber ganz besondere Eigenschaften und Star-
ken, die durch Form, Bewegung, Taper, Flexibilitat und
Rigiditat vorgegeben sind. In beiden Patientenfallen
konnte jedes System fir sich seine individuellen Star-
ken voll ausspielen.

Klinische Bilder © Nils Widera
Produktbilder: © Komet Dental
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Mehr zum Thema Materialverwaltung und
Wirtschaftlichkeit: Jetzt auf dem AERA-Blog!

Deutschlands groBte Preisvergleichs- und
Bestellplattform fiir Dentalprodukte.



PRAXIS
ANBIETERINFORMATION*

Abb. 2: Farbauswahl mittels
Komposit-Button-Technik

Neues Universalkomposit
im Praxistest

© Frank Tussing

Ein Beitrag von Frank Tussing [ANWENDERBERICHT] Verschiedene Farbskalen,
digitale Messgeradte, komplexe Analysesoftware: Das
breite Angebot an Hilfsmitteln zur Zahnfarbbestim-
mung zeigt nicht nur, welch hohen Stellenwert
dieser Arbeitsschritt in der asthetischen Zahnheil-
kunde einnimmt. Es ist auch ein Hinweis darauf,

s ist demzufolge nur konsequent, dass die Wahl des farblich am besten zur klinischen
dass zahlreiche Hersteller von Kom- Situation passenden Restaurationsmaterials Anwen-
posit-FUlEIEEIEE R EER R der aus Praxis und Labor vor gewisse Herausforde-

ickl Werkstoff treiben, o
g VO rungen stellt - denn ein einziges, absolut exaktes

sodass mit v R upd einfach anlwendbares Tool hierfir scheint
ein asthetisches Resultat erzielt werden blslang noch nicht gefunden.

kann.

die sich optisch an ihr Umfeld anpassen,

Neuprodukt:

Drei Farben, eine Opazitit

Das wohl neueste Material dieser Art -
erhdltlich seit September 2024 - ist 3M™
Filtek™ Easy Match Universal Komposit

(Abb. 1). Das innovative, fur die Einfarb- M|Filtek” M| Filtek™ M| Filtek”
Schichttechnik entwickelte Produkt ist in E ?" B

: . . o \, > =
drei Farbtonen verfligbar: Bright, Natural §0caps m oy D] 2 caps P 5‘ caps = P ot
.. ! vene B0 = 10 Conway Avente :
und Warm. Die im Produkt enthaltene, e gg%".‘:”yﬁ’u;w (¢ Eooo g&nmyw (ﬁ o sl ¢
. w q 3 o G m
bewahrte Nanofiller-Technologie von 3M I IR Ul ULIRusmR a0
sorgt dafir, dass sich das Komposit optisch
‘ M Filtek l I
”H “““““““““““““““ v

Abb. 1: 3M Filtek Easy Match Universal o LFileK
Komposit ist in drei Farbténen wahlweise f

in Kapseln oder Spritzen verfigbar.

0
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Produktbild: © Solventum
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sehr gut an die Farbe der umliegenden Zahnhartsub-
stanz anpasst. DarUber hinaus ist die Technologie fur
die adaptive Opazitat des Materials verantwortlich. Es
ist dem Hersteller zufolge dann &hnlich transluzent

wie Schmelz, sofern es dunn appliziert wird (Schicht- Fiir alle bevorzugten Techniken geeignet
starke circa 0,5 bis 1,0 mm). Bei Materialstarken von Damit ermdglicht uns das Material, alle bevorzugten Verarbeitungs-
mehr als 2,0 mm erscheint es hingegen so opak wie techniken effizient einzusetzen: Im Seitenzahnbereich kommt es
Dentin. Damit wurde das Ziel verfolgt, situationsunab- in unserer Praxis in kleinen Kavitaten allein sowie in groBeren Kavi-
hiangig asthetische Ergebnisse zu ermoglichen und taten als Deckschicht Gber 3M Filtek Bulk Fill Flowable Komposit
dabei auf die Anwendung eines Blockers verzichten zu zum Einsatz, in letztgenannter Indikation haufig erwdarmt und in
kénnen. der Schneepflug-Technik (Snowplough Technique) angewendet.
Fir zervikale Lasionen (Klasse V) sowie im Frontzahnbereich setzen
Das Material im Praxistest wir das Material in Einfarbtechnik ein. Verwendet werden die ge-
Als unserer Praxis die Gelegenheit geboten wurde, 3M wohnten Instrumente fir die Applikation, Modellation, Ausarbei-
Filtek Easy Match Universal Komposit noch vor Markt- tung und Politur - selbstverstandlich unter Einhaltung der Angaben
einflhrung zu testen, waren es diese Produkteigen- in der Gebrauchsanweisung.

schaften sowie die guten Erfahrungen mit bewdhrten
Komposit-Fullungsmaterialien der 3M Filtek-Produkt-
familie, die uns die Entscheidung fir einen An-

wendungstest leicht machten. Um ein Gefthl fir das

Handling und das optische Verhalten zu entwickeln, : :

wurde egntschiedeni,) das Produkt im ersten Schritt ”er planen’ w
auBerhalb des Mundes (am Modell) zu verarbeiten. Es EaSy MatCh U nive rSal

folgte der klinische Einsatz im Seitenzahnbereich so-

wie schlieBlich auch im Frontzahnbereich. KOmeSit in Zukunft als
Das Neuprodukt Uberzeugte dabei in vielerlei Hin-

sicht. Es Idsst sich dhnlich gut verarbeiten wie 3M priméres Fallu ﬂgsmate—
Filtek Supreme XTE Universal Komposit, klebt nicht am ) i

Instrument und weist eine hohe Adaptations- rlal elmzusetzeﬁ, daS

fahigkeit auf. Zudem ist es in der Modellationsphase

asthetische Komposite

angenehm standfest sowie fir die Erwdarmung frei-
gegeben. Nach der Aushartung ist es einfach auszu-

mit einem breiten Farb-

arbeiten und innerhalb kiirzester Zeit auf Hochglanz

polierbar. spektrum ablost.”

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

ANZEIGE

FO KALDRY: @ lege artis
der Turbo-DRYer !

FOKALDRY
( Losung
) L6sungsmittelgemisch zur schnellen Reinigung,
\ Entfettung, Trocknung von Kavitaten, Wurzel-
\ kanalen und Zahnoberflachen, auch fur Kronen
und Brlicken geeignet. v
4 . 3 FOKALDRY 1)
.................................................................................... \\“\b 5 lege artis Pharma
\\ F 072132 Dettenhausen
Reinigt, entfettet und trocknet g coon

in einem Arbeitsgang

@ lege artis

/ .................................................................................... . Mehr Infos unter www.legeartis.de




76

Einfache Farbauswahl

Die Auswahl des geeigneten Farbtons erfolgt
mittels Komposit-Button-Technik (Abb. 2). Daftr
wird eine geringe Menge an Komposit jedes
Farbtons auf die unbehandelte, normal hydrierte
Oberflache des Nachbarzahns appliziert und
lichtgehartet. Eine Vorauswahl mittels Farbskala
ist aufgrund der geringen Anzahl an Farboptio-
nen nicht erforderlich. Stattdessen wird rein
intuitiv der mit der natirlichen Zahnfarbe am
genauesten Ubereinstimmende Farbton ge-
wahlt und angewendet.

ErfahrungsgemaB lassen sich mit Natural und
Warm ca. 80 Prozent der Patienten im Front-
zahnbereich zufriedenstellend versorgen. Das
Material passt sich optisch sehr gut an die
Zahnhartsubstanz an, wie im vorliegenden Fall,
bei dem eine Patientin mit Frontzahntrauma
zu versorgen war (Abb. 3 und 4). Lediglich bei
Kindern und Patienten mit dem expliziten
Wunsch nach besonders hellen Zahnen wird
der Farbton Bright verwendet. Im Seiten-
zahnbereich verhilt es sich ahnlich, hier ist
3M Filtek Easy Match Universal Komposit in
der Farbe Warm in den meisten Fallen das
Material der Wahl. Die Anwendung eines Blo-
ckers war bislang in keinem Fall erforderlich.

Wirtschaftlichkeit als

wichtiges Argument

Nach eigener Einschdtzung ist es nicht nur
die vereinfachte Farbauswabhl, die fir den Ein-
satz eines modernen Universalkomposits wie
3M Filtek Easy Match Universal Komposit
spricht, sondern auch der reduzierte Lager-
bestand. Anstelle eines breiten Farbsortiments
mit Dentin-, Schmelz- und Bodyfarben in mehr-
facher Ausfiihrung reicht es aus, ein Material
in drei Farbtonen vorrdtig zu halten. Durch die
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Abb. 3: Ausgangssituation.
Abb. 4: Situation nach
Restauration des Zahnes 11
mit 3M Filtek Easy Match
Universal Komposit in der
Farbe Natural.

Tussing

1k Tussing

Konzentration auf wenige Komponenten, die haufig verwendet werden, wird
das Lager Ubersichtlicher, das Bestellmanagement einfacher und es ist viel
seltener Material zu entsorgen, dessen Verfallsdatum Uberschritten ist. Das
erhoht die Wirtschaftlichkeit und ist unter dem Aspekt der Nachhaltigkeit
ebenfalls erstrebenswert.

Fazit

Der Praxistest hat gezeigt, dass mit nur wenigen Kapseln des Materials &s-
thetisch schéne Ergebnisse erzielt werden kdnnen. Dementsprechend pla-
nen wir, 3M Filtek Easy Match Universal Komposit in Zukunft als primares
Flllungsmaterial einzusetzen, das dsthetische Komposite mit einem breiten
Farbspektrum ablost. Lediglich ein flieBfahiges Bulk-Fill-Komposit wird unser
Portfolio weiterhin erganzen.

Weitere Infos zum Produkt auf: www.solventum.com/de

3 Solventum GmbH
Infos zum Unternehmen
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Finfach zum

sicheren Saugsystem

[w] E www.duerrdental.com/saugsystem-check
- L] =

S

Jetzt
kostenlos
Saugsystem
checken
lassen

Orotol® plus und MD 555 cleaner sichern die Saugleistung lhrer Sauganlage.

Eine Sauganlage kann Aerosolbildung nur verhindern, wenn am grofien Hand-
stiick eine Saugleistung von rund 300 |/min anliegt. Falls Verunreinigungen die
Saugleistung mindern, bringen die Desinfektionslésung Orotol® plus und der

Spezialreiniger MD 555 cleaner Ihre Sauganlage wieder in den griinen Bereich.

Machen Sie den Check. Mehr auf www.duerrdental.com

DURR
DENTAL

DAS BESTE HAT SYSTEM
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FUR MICH
PERFEKT

[ TESTIMONIAL ] Nicht wirklich zufrieden mit dem Service seines
Softwareanbieters war Dr. Achim Leybach. Mitte 2020 hat der Zahnarzt aus
dem frankischen Obernbreit dann auf EVIDENT umgestellt. Warum sich der
Wechsel in jeder Hinsicht gelohnt hat, verrdt der Zahnarzt im Testimonial.

Dr. Leybach, warum haben Sie nach einer
neuen Software Ausschau gehalten?

Ich war seit Beginn meiner Arbeit im Jahr 1990
zuerst mit CD3, dann mit Highdent und spéater
mit Z1 in der Praxis tatig. Ab 2003 stellte ich
auf karteikartenlose Praxisfiihrung um. Damals
waren Probleme mit den Rechnern Alltag, was
sich mit Windows XP zwar gebessert hatte,
wenn es jedoch welche gab, war ich mit dem
Support nicht zufrieden. Daher schaute ich
mich im Netz um, wo das besser funktionie-
ren sollte. AuBerdem stand eine Praxisneu-
griindung ins Haus.

Was hat den Ausschlag fiir EVIDENT
gegeben und wie war die Beratung vom
EVIDENT-Vertrieb?

Fur einen umfassenden Eindruck fragte ich
verschiedene Softwarehauser nach einem An-
gebot, auch das, bei dem ich Kunde war. Silvia
Grosser von EVIDENT reagierte am schnells-
ten, schickte mir eine Testsoftware und ver-
einbarte mit mir sofort ein persénliches
Treffen, bei dem sie mir ausfuhrlich das Pro-
gramm demonstrierte und auf meine Fragen
einging. Viele andere Firmen meldeten sich
nicht einmal oder lieBen nach einem kurzen
Anruf nichts mehr von sich héren. Allerdings
hatte mich EVIDENT eh Uberzeugt.

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 10/2024
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Kulissen von EVIDENT!

Hier gehts hinter die

,Der Umstieg hat
sich 1n jeder Hinsicht

gelohnt .”

So ein Umstieg ist komplex. Wie lief die Dateniibernahme?
Natdrlich war ich erst nervés, dann jedoch klappte die Dateniibernahme fast
perfekt. Lediglich bestehende Implantate hatte ich damals nachgetragen.

Und die Einarbeitung ins neue Programm -

inwiefern hat das Basistraining geholfen?

Das Basistraining und die Unterstitzung von EVIDENT waren vorbildlich.
Klar, es ist eine Umstellung, aber Vorbehalte meiner Assistentinnen im Um-
gang mit der neuen Software waren bald ausgeraumt.

Wie zufrieden sind Sie mit den Beraterinnen der EVIDENT-Hotline?

Sehr. Neben den problemlos verlaufenden Updates gehért der Service
ganz sicher zu den Highlights von EVIDENT. Schnell, kompetent und zuver-
lassig.

Wie zufrieden sind Sie mit der Software?
Fir mich ist sie perfekt. Der Umstieg hat sich in jeder Hinsicht gelohnt, und
ich habe EVIDENT auch schon weiterempfohlen.

Weitere Infos zu EVIDENT auf: www.evident.de

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.



Narval™ CC Schlafschiene.
Die einfachste Alternative,

Im Unterschied zu anderen Anti-Schnarchschienen ist die Narval™ CC eine klinisch
erprobte’ Unterkieferprotrusionsschiene (UKPS), die von einem spezialisierten
Unternehmen im Bereich der Schlaftherapie individuell mafigefertigt wird.

Sie ist eine hervorragende Alternative bel PAP-Therapie-Intoleranz fur die wirksame
Behandlung von obstruktiver Schlafapnoe (OSA)' und Schnarchproblemen.

e hohe Erfolgsrate’

® ausgezeichnete Therapietreue? "'E

@ Mehr Informationen finden Sie unter
M. .
® bester Tragekomfort :E"I-'*.'T' resmed.com/narval-schlafschiene

e metallfrei und biokompatibel }‘E.E oder telefonisch unter 0800 2880100

e crstattungsfahig

1 Vecchierini MF et al. A custom-made mandibular repositioning device for obstructive sleep apnoea-hypopnoea syndrome: the ORCADES study.
Sleep Med. 2016 Mar; 19:131-40. doi: 10.1016.

2 Attali V et al (for Orcades Study Investigators). Two year follow-up results of ORCADES study: Long-term mandibular repositioning device (MRD)
therapy in patients treated for obstructive sleep apnea (OSA). European Respiratory Journal 01 September 2016; Volume 48, issue suppl 60.
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Nachgehalkt:

Das Imaging-Portfolio
der vielen Moglichkeiten

Ein Beitrag von Lutz V. Hiller

[INTERVIEW] Neue Workflows in der dentalen Bildgebung, digitales Know-how und ein
Maximum an Usability — damit tiberzeugt die Imaging-Produktserie ProXam von KaVo, die
im Madrz 2023 vorgestellt wurde. Jingst wurde die Serie um eine neue Intraoralkamera
erganzt. Ein Interview mit Jan Moed (CCO fur die Bereiche Marketing und Vertrieb global)
Uber das Kundenfeedback der letzten Monate auf die neue Premium-Produktpalette und

einen Ausblick auf Kommendes.

Herr Moed, im Mdrz 2023 wurde die ProXam-Serie
eingefiihrt. Wie wurde die neue Imaging Produktpalette
von der Zielgruppe angenommen?

Unsere ProXam Imaging Serie ist dafiir konzipiert, die tagli-
chen Herausforderungen der dentalen Diagnostik optimal
zu l6sen und gleichzeitig jegliche Optionen fur eine digitale
Zukunft zu bieten. Unser Produktportfolio entspricht dabei
dem, was in der Zahnarztpraxis heute und in der Zukunft
gebraucht wird. Das spiegelt sich auch in der Resonanz auf
unsere Produkte wider. Seit der Einfihrung Anfang letzten
Jahres trifft unser ProXam Imaging Portfolio sowohl bei un-

Infos zum Unternehmen
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Jan Moed (CC
und Vertrieb global), links,
(Vorstand der OEMUS MEDIA AG) i

seren ausgewahlten Fachhadndlern als auch bei unseren wert-
geschatzten Kunden auf groBes Interesse. Punkte, die beim
Feedback unserer Kunden besonders oft genannt werden,
sind unter anderem die intuitive Bedienung unserer Produkte
und der All-in-one-Software Romexis. AuBerdem werden die
hohe Bildqualitdat und die offenen Schnittstellen sehr positiv
gewertet. In Bezug auf unser gesamtes Produktportfolio
werden die Unterstlitzung seitens unserer Fachhandler und
unseres Serviceteams sowie die Trainings und der Hotline
Support aus Biberach als sehr professionell hervorgehoben.
Esist uns wichtig, unseren Kunden kontinuierlich neben un-
seren exzellenten Produkten auch einen exzellenten Service
zu bieten.

Kénnen Sie den Kunden noch mal erkléren, wie sich das
ProXam-Portfolio zusammensetzt?

Das Imaging-Portfolio umfasst eine Premium-Produktpalette
fur die extraorale und intraorale Bildgebung sowie intraorales
Scannen. Zusatzlich zu den bildgebenden Geraten bieten wir
die All-in-one-Software Romexis an, die eine Vernetzung der
Gerate erméglicht. Das extraorale Portfolio von KaVo besteht
aus drei Rontgengeraten fir die hochsten Anspriiche. Das
KaVo ProXam 2D wurde speziell fiir 2D-Bildgebungsanforde-
rungen entwickelt und umfasst Programme fiir Panorama-,
extraorale Bissfligel-, Kiefergelenk- und Sinusaufnahmen.

0 fiir die Bereiche Marketing
und Lutz V. Hiller

m Gesprach.

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Das KaVo ProXam 3D und das KaVo ProXam 3DQ bieten
verschiedene intelligente dreidimensionale Bildgebungs-
programme und ermdglichen unter anderem Fernrontgen-
aufnahmen. Sie unterscheiden sich vor allem in der maxi-
malen 3D-VolumengréBe. Zu ihren Highlights gehéren der
Ultra Low Dose und der Calm Modus. Die effektive Strah-
lungsdosis pro Patient lasst sich im Ultra Low Dose Modus
um durchschnittlich 77 Prozent verringern - und das ohne
EinbuBen bei der Bildqualitat. CALM beseitigt Effekte von
Patientenbewegungen, was besonders nitzlich ist, wenn
Rontgenbilder von unruhigen oder lebhafteren Patienten
wie Kindern, Personen mit speziellen Bedurfnissen oder
dlteren Patienten aufgenommen werden. Der Algorithmus
ist jedoch auch bei allen anderen Bildern vorteilhaft, da er
die Qualitat verbessert. Ultra Low Dose Modus und CALM
kénnen bei allen VoxelgroBen und in allen 3D-Bildern ver-
wendet werden. Der erste Baustein des intraoralen KaVo
ProXam Portfolios ist der Rontgenstrahler KaVo ProXam iX,
der einfach und préazise zu positionieren ist und durch sei-
nen besonders kleinen Brennpunkt von nur 0,4mm zu
hochwertigen Bildergebnissen fihrt. Diese liefern die in-
traoralen Réntgensensoren KaVo ProXam iS, die nicht nur
durch die komfortable Handhabung in der Kombination mit
dem KaVo ProXam iX Uberzeugen. Komplettiert wird das
intraorale Produktangebot durch den KaVo ProXam iP, einem
kompakten, leistungsstarken Speicherfolienscanner und
den KaVo ProXam iOS, einem Intraoralscanner mit einem
beeindruckend hohen Niveau in Sachen Scangeschwindig-
keit und Benutzerfreundlichkeit.

~VON KUNDEN WERD!N DIE
HOHE BILDQUALITAT UND DIE

OFFENEN SCHNITTSTEI.I.E[:

SEHR POSITIV GEWERTET.

Réntgensoftware ist erfahrungsgemdB erkldrungs-
bediirftig. Gibt es Vorurteile/Vorbehalte, die lhnen

im Tagesgeschdft immer wieder begegnen?

Die Verwendung unserer All-in-one-Software Romexis, mit
der die Verkntpfung aller Gerate méglichist, bedeutet einen
Schritt in die Zukunft jeder Zahnarztpraxis. Die Software
kann an die individuellen Bedirfnisse der Zahnarztpraxen
angepasst werden, und ihre Bedienung ist sehrintuitiv. Na-
tlrlich gibt es auch Praxen, die mit dem Umstieg von einer
anderen Marke zu KaVo noch zégern. Sobald die Entschei-
dung fur einen Wechsel getroffen wurde, bieten wir den
Zahndrzten mit unseren ausgewdhlten Handlern und qua-
lifizierten Digital Solutions Specialists starke Partner an, die
sie bei dem Schritt in die Zukunft untersttitzen. Dazu gehort
nattrlich auch die Erlauterung unserer digitalen Lésungen.

DIE EFFEKTIVE STRAHI:!.INGS-
i poOSIS PRO PATIENT LASST
SICH IM ULTRA LOW DOSE MODUS
UM DURCHSCI'INI'I"I'LICI'I
77 PROZENT VERRINGERN -
UND DAS OHNE EINBU"SSEN BEI
DER BILDQUALITAT.”

Seit Januar dieses Jahres ergénzt die ProXam iCam das
Intraoralkameraportfolio. Bitte stellen Sie uns das
Neuprodukt und seine Schnittstelle innerhalb der Serie
ndher vor.

Die neue KaVo ProXam iCam ist ein Diagnostiktool der digi-
talen Bildgebung, das direkt mit Romexis verknlpft werden
kann. Sie bietet dem Anwender neben einer hohen Tiefen-
scharfe auch eine hohe Benutzerfreundlichkeit. Die ProXam
iCam st leicht per Knopf oder FuBanlasser zu bedienen und
mit einem praktischen Makromodus fir Nahaufnahmen
ausgestattet. Die scharfen intraoralen Aufnahmen der Pro-
Xam iCam erleichtern neben der Diagnostik und Bilddoku-
mentation auch die Patientenkommunikation. Die ProXam
iCam kann Uber Schnittstellen direkt mit den KaVo Patien-
tenkommunikationssystemen CONNECTbase und KaVo
CONEXIO verkntpft werden, damit kénnen Diagnosen und
Behandlungsergebnisse direkt am Bild mit dem Patienten
besprochen werden.

Die KaVo ProXam iCam ergdnzt unser Angebot an Intraoral-
kameras. Neben ihr ist die DIAGNOcam Vision Full HD aus
unserem Portfolio selbstverstandlich ebenfalls mit der
Romexis-Software verfligbar. Die DIAGNOcam Vision Full HD
ermdglicht eine Dreifachdiagnostik mittels hochauflésen-
der Intraoralaufnahmen zur visuellen Erstdiagnostik, tief-
gehende Einblicke in die Zahnstruktur mit der Transillumi-
nationstechnologie und erkenntnisreiche Fluoreszenzbilder.
Alle drei Diagnostikaufnahmen sind dabei innerhalb einer
Sekunde in Full-HD-Auflésung auf Ihrem Bildschirm.

NOCH EINE NEWS:

Die Romexis All—in—one—Software ist ab sofort

. o fiir
mit neuen Modulen verfiigbar, wodurch sie fi

. it
Kunden mit smarten KI-Funktionen nutzbar 1s

Weitere Informationen zu KaVo auf: www.kavo.com

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 10/2024 81



KURZWEILIGER
LESESTOFF FUR

DIE PAUSE!

er menschliche Mund beherbergt eines der vielfiltigsten Okosysteme der
Welt: ein komplexes Netzwerk aus tUber 500 verschiedenen Bakterienarten,
die in strukturierten Gemeinschaften, den Biofilmen, leben. Eine neue Forschungs-
arbeit des Marine Biological Laboratory (MBL) und der ADA Forsyth unter der Lei-
tung von Scott Chimileski hat einen auBergewdhnlichen Zellteilungsprozess bei
einem dieser Bakterien, Corynebacterium matruchotii, aufgedeckt. Dieses Bakte-
rium, das zu den haufigsten im Zahnbelag z&hlt, zeigt einen seltenen Teilungs-
mechanismus.
Bei dem Teilungsprozess, der als multiple Spaltung bekannt ist, kann sich Coryne-
bacterium matruchotiiin bis zu 14 neue Zellen teilen. Diese schnelle und effiziente
Fortpflanzungsstrategie ist bei Bakterien duBerst selten. AuBerdem wachst C. ma-
truchotii nur an dem Ende, der den Pol des Mutterfilaments bildet, was man als
Spitzenverlangerung bezeichnet. Durch diese Fahigkeiten kann das fadenférmige
C. matruchotii eine raumliche Struktur schaffen, die als Gerust fiir andere Bakte-
rienarten dient. Dies schafft ein mikrobielles Okosystem in der Plaque, in dem
Bakterien eng zusammenleben und interagieren.
Eine Studie von 2016 visualisierte die Organisation von Bakterien im Zahnbelag
gesunder Menschen und fand heraus, dass C. matruchotii eine Schlisselrolle als
Kernzentrum der Bakterienstruktur spielt.
Mit der aktuellen Forschung konnten die Wissenschaftler nun ein Miniatur-Oko-
system der mikrobiellen Strukturen des Biofilms darstellen und die Wachstums-
dynamik des Bakteriums in Echtzeit beobachten. Das Forscherteam fand heraus,
dass Kolonien von C. matruchotii taglich bis zu einem halben Millimeter wachsen
kéonnen. Die Forschenden vermuten, dass die dichte, konkurrenzbetonte Um-
gebung des Zahnbelags die Evolution dieser einzigartigen Wachstumsstrategie
vorangetrieben hat. Die Fahigkeit von C. matruchotii, sich durch Spitzenverlange-
rung zu strecken, kdnnte eine Methode sein, um die Umgebung zu erkunden und
Nahrstoffe sowie vorteilhafte Interaktionen mit anderen Bakterien zu suchen. Diese
Entdeckung kénnte neue Einblicke in die rdumliche Organisation von Zahnbelag-
Biofilmen und deren Einfluss auf die Mundgesundheit bieten.

Titel der Studie: , Tip extension and simultaneous multiple fission in a filamentous
bacterium”, September 2024

Quellen: www.sciencedaily.com, ZWP online

Mehr aus Wissenschaft & Forschung

auf ZWP online
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Dr. Martina Neugierig: 12:05
i Ich habe gehdért, dass Du auch mit
| ! dent.apart zusammen arbeitest.

Dr. Martina Neugierig: 12:05
Warum?

Dr. Jan Pionier: 12:06
Jal Das tue ich! @ Immer haufiger
fragen meine Patienten, ob sie den
Rechnungsbetrag fir die anstehende
Behandlung in Raten zahlen kénnen.

\ F 3 Dr. Martina Neugierig: 12:07
1 . Ja das kenne ich! Fir manche

y . Patienten ist das ein echtes Kauf-

hindernis, insbesondere wenn ich

hochwertige Lésungen vorschlage.

. \ Dr. Jan Pionier: 12:08
v Siehst Du! Und genau da kommt
} dent.apart ins Spiel! Denn durch
F den dent.apart-Zahnkredit entsteht
diese Einstiegshirde gar nicht erst!

Dr. Jan Pionier: 12:09
Der Patient schlieBt den
dent.apart-Zahnkredit einfach online
ab. Und der Kreditbetrag fir die
Gesamtbehandlung wird sofort auf
mein Praxiskonto tiberwiesen. Erst
danach beginnt die Behandlung!

Dr. Martina Neugierig: 12:11
Echt? Das kann ich gar nicht
glauben! €.

Dr. Martina Neugierig: 12:11
Hat bei Dir ein Patient schon mal
die gesamte Behandlung mit
dent.apart im Voraus bezahlt?

Dr. Jan Pionier:
Ja klar, schon einige! & @

Dr. Jan Pionier: 12:12
Das Beste daran ist, dass sowonhl
alle Mat.&Lab.-Kosten als auch das
Gesamthonorar bereits im Voraus
komplett bezahlt sind! Es kann also
kein Risiko mehr entstehen, dass
ein Patient spater mal nicht zahlt!
Keine Factoringgebiihren mehr
und kein Mahnwesen! &

Dr. Martina Neugierig: 12:14
So habe ich das noch nie
gesehenll! |
Ich méchte dent.apart auch
meinen Patienten empfehlen!

- 1 Wie geht das? &

Dr. Jan Pionier: 12:15
“‘*‘ . Einfach das Starterpaket bestellen!
‘ Du bekommst die Info-Materialien
sofort zugeschickt! #§

Dr. Martina Neugierig: 12:16
Das ist ja einfach! &=

fOino

Jetzt kostenfrei Starterpaket bestellen!

\ Einfach bessere Zihne.
dent.apart’

G. Tel.: 0231 - 586 886 - 0 @ info@dentapart.de

www.dentapart.de



DENTALWELT | FOKUS
ANBIETERINFORMATION*

Praxisverwaltung
mit Dampsoft

Die EDV-Statistik 2023 der KZBV bestatigt: Abgerechnet
wird in deutschen Zahnarztpraxen an erster Stelle mit
dem DS-Win von Dampsoft, und das DS4 ist erfolgreich
neu ins Rennen eingestiegen. Die ndchste Generation
der Praxissoftware aus dem Hause Dampsoft ist web-
basiert, cloudfahig und bietet maximale Flexibilitat fir
das Praxismanagement - heute und in Zukunft. Genau
richtig fir moderne Zahnarztpraxen, die auf tbersicht-
liche Prozesse sowie intuitive und individuelle Bedien-
barkeit setzen. Perfekt ergdnzt wird der digitale Praxis-
workflow durch die Athena-App fir eine digitale Anam-
nese und Aufkldrung.

DAMPSOFT GmbH
Tel.: +49 4352 9171-16

Wwwidampsoft.de Infos zum Unternehmen

Bliitter ﬁlle;fz,
Preise sinken

Der Herbst ist die perfekte Zeit, die Weichen flr das kommende Jahr
zu stellen und die Zahnarztpraxis auf das nachste Level zu heben:
Vom 15.10. bis 30.11.2024 profitieren Praxisgriinder, Software-
Wechsler sowie Dampsoft-Kunden von attraktiven Angeboten. Mit
den Software-Lésungen von Dampsoft steht einer effizienten und
moderne Praxisverwaltung nichts mehr im Weg!

Mehr erfahren:

(=], ]

www.dampsoft.de/herbst

| Hier gehts |
[ zur Herbstaktion! i (1|

MORITA und MANI vereinbaren Vertriebs-
kooperation in Europa

J. MORITA EUROPE GMBH und MANI, INC. haben eine Ko-
operation fiir Marketing und Vertrieb einiger ausgewdhlter
Produktgruppen unterschrieben, um ihre Endodontie-Portfolien
sinnvoll zu ergénzen. Im Vordergrund stehen die JIZAINiTi-Feilen
von MAN!I, die in Kombination mit MORITAs Endo-Motoren -
z.B. dem Tri Auto ZX2+ - in der maschinellen Wurzelkanal-
aufbereitung zur Anwendung kommen. Des Weiteren erganzen
sich MANIs Handfeilen und die MORITA Apex Lokatoren (Root ZX
mini oder DentaPort ZX) und sorgen gemeinsam fir eine prazise
und sichere Langenmessung und Wurzelkanalaufbereitung. MANIs
Feilen sind seit September Uber die Handelspartner sowie im
MORITA Webshop unter www.morita-webshop.de erhaltlich.
Informationsquellen wie Erklarvideos und digitale Inhalte erlauben
einen 24/7-Zugriff auf relevante Inhalte.

Weitere Informationen zu MANI unter: www.morita.de/mani

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

I
m
[ % Quelle: J. MORITA EUROPE GMBH

bei J. MORITA EUROPE GMBH, und S

Simeon Graaf, Sales Manager 2 .

bei MANI MEDICAL GERMANY GMBH = B viorma

e : o 5 EUROPE GMBH MANI, INC

E [Infos zum [Infos zum
o

Unternehmen] Unternehmen]
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—rfolg leichtgemacht —

BioRoot " Flow 91%

klinischer

Bioaktiver mineralischer Erfolg nach
Wurzelkanal-Sealer coanren

;ioRoot" Flow Ubertrifft mit 91% die in der Literatur

nachweisbaren klinischen Erfolgsraten
bei primarer Wurzelkanalbehandlung
von 82-90%.
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* gebrauchsfertige Spritze R R e p
e kein Schrumpfen — bioaktiv — NCTOATSTT52) werden dorzetvon Experengeprit.
biokompatibe| - hoher ph-Wert " oo rary oot end s, Systomatc rowof he
° fur kalte Und warme literature — Part 1. International Endodontic Journal, 40, 921-939.

Obturationstechniken geeignet

Medizinprodukt der Klasse Ill - Zertifiziert durch BSI (2797) flir MDR/EU-Konformitét.

Septodont GmbH Felix-Wankel-Str. 9, 53859 Niederkassel, Deutschland
Telefon: +49(0) 228971 26-0 - E-Mail: info@septodont.de - www.septodont.de




Abb. 1: Ein
einmaliges
Erlebnis -
im Schnee
unterwegs
mit Huskys.

Ein Beitrag von Detlef Gloede

[WEITERBILDUNG ] Referenten, Podium, Eventmappe - das sind die klassischen Zutaten einer
gangigen Fortbildung. Geht das auch anders? Absolut! Und zwar als fantastische Roadtrips durch
atemberaubende Regionen. Die Rallyes 8000 zum Nordcap und in die Wtste bieten exklusive
Fortbildungsformate fur Zahnarzte, die fachlich weiterkommen und zugleich ihre Grenzen
austesten mochten. Die nachsten Termine stehen fest und sind bereit fiir die Anmeldung.
Im Interview verrat Initiator und Veranstalter Horst Weber die Touren-Highlights.

Herr Weber, in der zahnérzt-
lichen Fortbildungslandschaft ist
die Rallye 8000 ein imposantes
Format. Wie sind Sie auf die Idee dazu
gekommen?
Ich wollte eine Veranstaltung schaffen, die
Abenteuer, Networking und Fortbildung fir
Zahnarzte vereint. Die Rallye 8000 bietet
genau das: eine Mischung aus extremen He-
rausforderungen und fachlichem Austauschin
einer auBergewohnlichen Umgebung.

Abb. 2: Himmel, Sand und Wiste pur -
bei der Rallye 8000 durch die Sahara.

Was sind die Highlights der Route zum Nordkap?

Die Tour beginnt mit einer Minikreuzfahrt und fihrt uns danach durch
atemberaubende Landschaften und Uber die legendare Atlantic Road.
In Lappland erleben wir die Natur dann hautnah. Dort tauschen wir un-
sere Autos gegen Hundeschlitten und Snowmobile, die Fahrten durch
verschneite Walder sind ein magisches Erlebnis. Wer mochte, kann den
Aufenthalt in Lappland mit einer Ubernachtung im Iglu-Hotel abschlie-
Ben. Danach geht es durch Finnland und das Baltikum bis nach Prag,
dem Zielort der Rallye 8000.
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DENTALWELT
ANBIETERINFORMATION*

Was erwartet die Teilnehmer auf der Rundfahrt durch die Sahara?

Die Rallye 8000 Orient & Sahara ist ebenfalls eine ganz besondere Erfahrung. Die
Strecke fihrt durch die weitlaufigen Landschaften der Wiiste und bietet intensive
Fahrerlebnisse. Zu den Highlights gehéren u.a. eine Ubernachtung im traditio-
nellen Wistencamp und eine Sahara-Tour mit gestellten 4x4-Offroadern. AuBer-
gewohnliche Ausblicke bietet die optionale HeiBluftballonfahrt tiber der Wiiste.

Wie wird die zahndrztliche Fortbildung in die Rallyes integriert?

Auf der Rallye zum Nordkap gibt es an jedem Ubernachtungsort Vortrage, die
von den Teilnehmern selbst gehalten werden. Diese Form des Wissenstransfers
ist sehr praxisnah und personlich. Dr. Harald Fahrenholz leitet die Fortbildungs-
inhalte und sorgt fir eine wissenschaftlich fundierte Weiterbildung, die perfekt
in die Abenteuer eingebettet ist. Auch in der Sahara bleibt die Fortbildung ein
zentraler Bestandteil. Wahrend der gesamten Reise schaffen wir Raum fir in-
spirierende Vortrage und den Austausch unter den Zahnarzten. Die Fortbildungs-
einlagen sind sehr praxisnah und bieten wertvolle Erkenntnisse fir den Berufs-
alltag. Besonders der interaktive Wissensaustausch sorgt dafir, dass alle Teil-
nehmer voneinander profitieren und sich gegenseitig weiterentwickeln.

Das sagen die Teilnehmer ...

Zahnarzt Thorsten Pudenz (Dortmund) liber die Rallye 8000 Nordkap 2024:
,Das Besondere an der Rallye 8000 ist, dass man ganz nebenbei Fachliches mit
Personlichem vermischen kann. Ob beim gemeinsamen Abendessen oder auch
zwischendurch an den Stationen - man kommt schnell ins Gesprach, tauscht
sich Uber Themen aus, die im Praxisalltag bewegen. Zusatzlich dazu gaben uns
interessante Fachvortrage und Fallbeispiele neue Impulse. Meine Highlights
waren die Atlantikroad, die groBte Eis-Kartbahn und die groBe Huskytour."”

Zahnarzt Lutz Gehrke (Ludwigsfelde), liber die Rallye 8000 Sahara 2024:

JUnser ,Team Wistenzahn' startete als Gruppe von vier Zahnmedizinern, die
nicht nur Abenteuer suchten, sondern auch ihr Fachwissen teilen wollten. Be-
sonders faszinierend war die perfekte Kombination aus Weiterbildung und purer
Abenteuerlust. Jeden Tag erwarteten uns neue Highlights - eine Ballonfahrt bei
Sonnenaufgang mit Frihstick im Korb war nur eines der unvergesslichen Erleb-
nisse. Als Referenten hatten wir zudem die Gelegenheit, unser Wissen und un-
sere Erfahrungen mit den anderen Teilnehmern zu teilen. Am Ende haben wir
alle gewonnen - nicht nur durch die rund 20 Freundschaften, die wir geknUpft

|

haben. Eines ist sicher: Bei der ndchsten Nordkap Rallye sind wir dabei

Nachste Termine

Die Rallye 8000 findet in einem
jahrlichen Wechsel statt. 2025

geht es in die Sahara, 2026 zum

Anmeldungen und
alle Infos auf:
www.rallye-8000.de

Nordkap. Weitere Termine bis
2030 stehen ebenfalls fest.

Sponsoren der Rallye 8000:

tis CareCapital;

Medizinisches Abrechnungszentrum

ANZEIGE

calajeck

fUr schmerzfreie Injektionen

DENTAL ADVISOR

2024

TOP AWARD
WINNER

CALAJECT™ hilft schmerzfrei zu injizie-
ren. Das Geheimnis ist ein intelligentes
und sanftes Verabreichen von Lokalan-
asthetika. Sogar palatinale Injektionen
koénnen so ausgefuhrt werden, dass der
Patient keinen Schmerz spurt.

¢ Das Handstlck verbessert die Takti-
litat und sorgt dafiir, dass Sie in
einer entspannten und ergonomi-
schen Haltung arbeiten kénnen.

¢ Drei Injektionseinstellungen fur die
Infiltrations-, Leitungs- und intrali-
gamentare Anasthesie.

e Einfach und kostengunstig in der
Anwendung - keine Mehrkosten
flr zuséatzliche Einweg-Verbrauchs-
materialien.

Mehr Lesen

QR Code scannen
oder besuchen Sie
www.calaject.de

Infokontakt
Tel. 0171 7717937 ® kurtgoldstein@me.com

@B RONVIG o.rvai g a5

Gl. Vejlevej 59 ® DK-8721 Daugaard ® Tel.: +45 70 23 34 11
E-mail: contact@ronvig.com ® www.ronvig.com

‘
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Schall fur die Prophylaxe / Nktion

" Vom 1.9.2024
und Parodontologie Y/’
das Komet Schallhandstlick
SF1LM oder SF1LS + drei
PZR/Paro-Spitzen zum

1. Instrumentenmanagement

" Aktionspreis von
Die Ubergdnge zwischen einer Prophylaxe- und Parodontalbehandlung

989,- EUR.
kénnen in der Praxis oft flieBend sein. Wie geht man méglichst effizient vor?

Wahrend an einem Zahn nur supragingival gearbeitet werden muss, kann sich bereits
daneben eine Tasche Uber 3 mm Tiefe auftun, die einer minimalinvasiven geschlos-
senen parodontalen Behandlung bedarf. Hochqualitative Schallspitzen der SonicLine
unterstiitzen den Behandler innerhalb der Prophylaxe (Schallspitzen SF1-3, supra- Die Parospitze SF4

gingival) und Parodontologie (Schallspitze SF4, subgingival). reicht bis in 9mm

tiefe Taschen.

2. Supragingivales Debridement

Die Entfernung von Zahnbelédgen und Zahnstein fiir Arbeiten bis 2 mm Tiefe
kann fiir das Fachpersonal wihrend eines Prophylaxe- und Recalltermins mit
herkémmlichen Handinstrumenten Schwerstarbeit sein. Ungewollt werden
dabei manchmal Schmelz und Gewebe verletzt. Wie hilft hier Schall?

Die grazilen Scalerspitzen SF1-3 fihren zu einer effektiven und ermidungsfreien
Entfernung von Zahnstein und Beldgen. Deren rundum aktive, elliptische Arbeits-
weise macht es dem Anwender speziell beim zirkularen Arbeiten einfach, wenn die

Spitze um den Zahn gefiihrt werden muss. Der Grund: Anders als bei einigen Ultra-
schallsystemen, die nur langsseitig aktiv sind, brauchen die Schallspitzen nicht in
einer fixen Position zum Zahn gehalten werden. Schmelz und Weichgewebe werden 4
dabei geschont. .

3. Subgingivales Debridement o
Beim subgingivalen Arbeiten stellt sich oft das Problem, dass die

Plaque bis in 9 mm tiefe Taschen nicht vollstédndig entfernt werden

kann. Wie setzt die SF4 hier an? »

Die gerade Universalspitze SF4 reduziert die subgingivale Mikroflora mafBgeblich.
Zusatzlicher Attachmentverlust wird verhindert und das subgingivale Debridement
auch in tiefen Taschen effizient durchgefihrt. Die Spitzen passen sich optimal der
Der SF1981 Polymer-
Pin fiar eine schonende

Zahnform an. Eine nach links (SF4L) bzw. nach rechts (SF4R) gebogene Version
stehen zur Verfigung. Das Weichgewebe wird insgesamt deutlich weniger
traumatisiert. Somit schaffen Form und Effektivitat der SF4 eine glinstige Pro- Implantatprophylaxe
ohne Oberflachen-

artefakte.

gnose fir die Wiederherstellung eines entziindungsfreien Parodonts.

4. Implantatprophylaxe

Grundsatzlich lagert sich Plague an eine raue Oberflache viel schneller an als an
eine glatte. Die SF1981 gewahrleistet eine abrasionsfreie Entfernung der Konkre-
mente, das heiBt es kommt zu keinem Aufrauen der Implantat-Halspartie durch
Kratzartefakte. Rein werkstofftechnisch kann dieser Polymer-Pin die Implantatober-
flache nicht beschadigen. Das Ergebnis ist eine gesduberte Oberflache auf Titan
wie auch Keramik, die eine erneute Plaqueablagerung erschwert. Bei der Therapie
einer Mukositis kann die Spitze auch in tieferen Taschen eingesetzt werden, genauso
wie in allen weiteren Stufen der Therapie periimplantérer Infektionen. Damit er-
ganzt der Pin das qualifizierte Prophylaxekonzept fur Implantatpatienten ideal.

3

Infos zum

Unternehmen E 1

www.komet-dental.de

Fotos: © Komet Dental
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R5

Die 5-Achs-Fradsmaschine fUr Trocken- & Nassbearbeitung.

High End fir Labor und Praxis.

DESIGN
AWARD
2019

Mit der R5 aus unserer HIGH END CLASS sind lhnen beim Frasen und Schleifen lhrer Restaurationen
keine Grenzen mehr gesetzt: Sie erleben véllige Freiheit in Bezug auf Material, Hersteller und
Indikation. Dabei erledigt die R5 jeden Auftrag mihelos mit hdchster Prazision und maximaler
Geschwindigkeit — dank automatischem Materialwechsler rund um die Uhr. Fertigen auch Sie lhre
zahntechnischen Arbeiten auf High-End-Level! Mehr unter vhf.com




PRODUKTE
ANBIETERINFORMATION*

Zahnschmelzschutz far e

die kleinsten Zahne @gﬁgmﬁu —

= TUBE RECYCLINGFAHIG

OF r “\_ SENSODYNE
Der Zahnschmelz von Milchzéhnen ist weicher und ca. 50 Prozent diinner als der von UN' PROSCHMELZ
Erwachsenenzdhnen.! Die meisten Erwachsenenzahnpasten enthalten stark abrasive 6 12 o \’S
Putzkérper und eine fur Kinder unter sechs Jahren unnétig hohe Fluoridmenge. Doch Jahre KlD

fir eine gesunde Entwicklung des Kindes missen die Milchzahne gesund bleiben, da- i stadkon Zaheacti 9.65'3

her sollten sie mit einer geeigneten Zahnpasta geputzt werden. u?'elbfr'.'fafir.'ﬁ" jahre

Von Sensodyne ProSchmelz gibt es jetzt auch Zahnpasten fir die kleinsten Zdhne: :Eﬁz::?;"ual /
Sensodyne ProSchmelz Kids, fur Kinder von null bis sechs Jahren mit 1.000 ppm Na- l} S J
/)

triumfluorid, und Sensodyne ProSchmelz Junior, fir Kinder von sechs bis zwolf Jahren '

mit 1.450 ppm Natriumfluorid, wurden mit Zahnarzten entwickelt, um den Zahnschmelz -
von Kindern zu schiitzen und fir starke, gesunde Zahne zu sorgen. Beide Zahnpasten

sind fur eine optimale Versorgung der Zdhne mit Fluorid entwickelt, starken sanft den .
Zahnschmelz und schitzen 24 Stunden lang* mit einem altersgerechten Fluoridgehalt = A

vor Karies. Sie sind seit Juli in den Zahnpflegeregalen erhaltlich. 4 -

Quelle:
" Van Beek GC. Principal differences between deciduous and permanent teeth. In: Van Beek GC (ed.) Dental

Morphology, 2. Edition. Elsevier Health Sciences. Haleon Germany GmbH
* Bei zweimal taglichem Zahneputzen & zahngesunder Ernahrung. WWW.haleonhaelthpartner.com/de—de

Vielseitige Fullungsvarianten mit
Calciumhydroxid

Calciumhydroxid ist in jeder Zahnarztpraxis ein wichtiger Bestandteil in der Endodontie.
Es ist das Mittel der Wahl bei direkten Pulpentberkappungen, als dauerhafter Verband
bei Vitalamputationen oder zur indirekten Uberkappung bei Caries profunda.

Ergﬁﬂﬁgﬁ_ﬁki}'I"re' P o SPEIKOCAL kann als tempordre Wurzelkanalftllung bei abgeschlossenem wie auch bei
nicht abgeschlossenem Wurzelwachstum angewandt werden und schiitzt, als Aus-

15 g Pulver kleidung von Kavitaten, vor der Sdureexposition bei Zementen. Es ist unter allen Unter-
ihi"ocal é{% fullungs- und Fullungsmaterialien einsetzbar, die Rontgensichtbarkeit ermdoglicht die

ulve,. AN Qualitatskontrolle und erhéht so die Sicherheit bei der Anwendung. Der hohe pH-Wert

Rﬁﬂ!genkon[mstgxﬂj‘ von Uber 12,5 sorgt fir eine starke bakterizide Wirkung und stimuliert reaktiv langsam

J—— 59 —_— g die Neubildung von Zahnhartsubstanz im apikalen (Wurzelspitzen-)Bereich - deshalb

wird SPEIKOCAL auch zur direkten Uberkappung der Pulpa nach Eréffnung empfohlen.

SEEICOCAL cin momnnamsrnns

AL
lver - SPEIKOC
ste oder als Pu ~
Obdallfw Pe’cllgener produktion mit Semeljtie”t
. dein Bielefeld” von SPEIKO ertngQben
e it Dentalhandlern weltweit ver
und mi LS e
L ki i Warestkanah Einlage
Enehl Calciumbydrosid, Barumsulit i whsssiges Suspension | 13]

SPEIKO - Dr. Speier GmbH
Tel.: +49 521 770107-0 Lt
www.speiko.de
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5-Achs-Frasmaschine;
High-End fur Praxis
und Labor

Die R5 aus der vhf HIGH END CLASS ist eine hochautomatisierte
Fras- und Schleifmaschine, die bei der Herstellung von Restaura-
tionen keine Winsche offenlasst. Bei Material, Hersteller und Indi-
kation bietet sie vollige Wahlfreiheit und erledigt jeden Auftrag mit

hochster Prazision und Geschwindigkeit. Mit der Moglichkeit, Ron-
den bis zu einer Starke von 40 mm zu bearbeiten, ist die R5 ideal
geeignet fur die Herstellung monolithischer Vollprothesen.

DarUlber hinaus punktet die R5 mit maximalem Bedienkomfort: Dank
ihrer DIRECTCLEAN Technology wechselt sie mihelos zwischen
Nass- und Trockenbearbeitung. Hierzu bietet die Maschine neben
lonisatoren und aktiver Arbeitsraumentliftung auch eine intelligente
Trocknungsfunktion. Die DIRECTDISC Technology sorgt dafiir, dass

N Blanks schnell und ohne Werkzeug in den zehnfachen Ronden-

wechsler eingespannt und direkt bearbeitet werden koénnen. So

vhf camfacture AG ermoglicht dieses geniale Gesamtpaket die Herstellung erstklas-

Tel.: +49 7032 97097000 siger Restaurationen aus verschiedensten Materialien - rund um
www.vhf.com die Uhr.

Ultraschall-Chirurgiesystem bietet
unbegrenzte Moglichkeiten

Das neue Ultraschall-Chirurgiesystem VarioSurg4 setzt MaBstibe —
in Prazision, Effizienz und Benutzerfreundlichkeit. Es unterstitzt
optimal bei anspruchsvollen oralchirurgischen Eingriffen. Die Syn-
ergie aus modernster Ultraschalltechnologie, préaziser Hochleistung
und einer breiten Auswahl an Ultraschall-Chirurgieaufsétzen er-
moglicht eine schnelle, schonende und prazise Knochen-
entfernung und -formung fir ein breites Spektrum an chirur-
gischen Verfahren.

Das leistungsstarke VarioSurg4-Handstlck im super-
schlanken Design, ausgestattet mit zwei LEDs, verbessert

den Zugang zum Behandlungsbereich erheblich. Die

optimierte Balance und das ergonomische Design mini- Sichern Sie

mieren die Belastung der Hand des Anwenders und unter- ' sich bis 31.12.
stlitzen ihn somit optimal bei anspruchsvollen chirurgischen VarioSurg4 und
Eingriffen. " SurgicPro2 in der
Die Bluetooth®-Konnektivitat der FuBsteuerung ermaoglicht die NSK get itl-Aktion.

kabellose Bedienung und sorgt fir mehr Bewegungsfreiheit. Pro-
grammierbare Benutzereinstellungen, ein groBes LCD-Display
und intuitive Symboltasten tragen zu einer schnellen und
effizienten Steuerung bei.

Mit der integrierten Link-Funktion kénnen der Implantatmotor

Surgic Pro2 und VarioSurg4 via Bluetooth® zu einem chirurgischen

Center verbunden werden, wodurch beide Gerate bequem mit nur [m] NSK Europe GmbH
einer gemeinsamen, kabellosen FuBsteuerung bedient werden 0 NS Infos zum Tel.: +49 6196 77606-0
kénnen. VarioSurg4 ist ab sofort im Handel verfigbar. get it!-Aktion Unternehmen www.nsk-europe.de
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S D l s | STELA CAPSULE
| BULK FILL FLOWABLE
SELF CURE RESTORATIVE

Komposit fiir
einfachere,

festere Seitenzahn-
fillungen

CAPSULE INTRO KIT

et

SDI Limited ist stolz, die Einfihrung von Stela bekannt zu geben, einem neuen, flieBfahi-
gen, selbsthartenden Bulk-Fill-Komposit, das weithin als innovativer Amalgamersatz ge-
lobt wird. Das Restaurationsmaterial entstand aus einer Kooperation von SDI-Forschern
mit Ingenieuren der University of New South Wales (UNSW), Australien. Als selbsthar-
tendes Bulk-Fill-Komposit verfugt Stela Gber eine unbegrenzte Aushartungstiefe mit
hoher Konversionsrate, ganz ohne Lichthartung. Dies vermeidet Unwagbarkeiten bei der

Polymerisation und sorgt mihelos fiir belastbare Restaurationen.

Stela ist eine
australische Innovation.
Entwickelt und hergestellt

in Australien und vertrieben
in Uber 100 Landern.

[C
p—

BULK FILL FLOWABLE SELF CURE RESTORATIVE

Stela ist in Kapseln und Spritzen
erhaltlich. Seine Universalfarbe erlaubt

dank Chamaleon-Effekt ausgezeichnete as-

0 |STELA AUTO

thetische Resultate. Die Formulierung
enthalt Fluorid, Calcium und Strontium
und ist zudem BPA- und HEMA-frei.

|
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Stela bietet eine rationalisierte Zwei-Schritt-Technik mit
Primer und Komposit, die ohne separaten Einsatz von
Atzmittel und Adhésiv jederzeit klinische Sicherheit liefert.
Stela Primer und Stela Paste ermdoglichen in Kombination
einen spaltfreien Haftverbund mit gemindertem Polyme-
risationsstress. Stela hartet von den Kavitatenwanden her
und nicht von der freien Oberflache, sodass ein stabiler,
spaltfreier Verbund entsteht. Stela hat beachtliche me-
chanische Eigenschaften. Mit einer hohen Druckfestigkeit
von 333MPa, einer sehr hohen Biegefestigkeit von 143MPa
und einer exzellenten Rdntgenopazitdt von 308Prozent Al
ist Stela das ultimative Fullungsmaterial fir den Seiten-
zahnbereich und der ideale Amalgamersatz. Das Stela
Restaurationssystem enthalt das Monomer MDP fir hohe
Haftfestigkeit an Dentin und Schmelz und liefert so lang-
lebigere Fillungen.

Mehr Infos stehen bereit auf: www.sdi.com.au

Infos zum

Unternehmen E

SDI Germany GmbH
Tel.: +49 2203 9255-0
www.sdi.com.au

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Implantate naturlich
erhalten und pflegen Die Gefahr

Periimplantitis

Zahn raus. Implantat rein. Problem geldst. So einfach ist es in der Praxis leider
nicht. Die meisten Probleme drehen sich vielmals um die Pflege und den Erhalt
des Implantats. Hinzu kommt das gestiegene Gesundheitsbewusstsein der

Patienten - Menschen mdachten nicht nur schnell gesund werden, sondern i uple y Auch fur
auch auf natiirlichem Wege. lege artis entwickelte anhand dieser Anforde- b Risiko-
rungen das Implantat-Pflege-Gel durimplant, welches auf pflanzlicher Basis T el
Implantate schitzt und pflegt - ganz nach dem Motto: Pflege statt Verlust.
Das vegane Implantat-Pflege-Gel zur Vorbeugung von Periimplantitis, enthalt
Inhaltsstoffe aus Beinwell, Salbei, Pfefferminze und Thymian. durimplant bildet
einen lang haftenden, wasserabweisenden Schutzschild gegen Bakterien und
chemische sowie mechanische Reize. Es pflegt, beugt Entziindungen in der
Umgebung von Zahnimplantaten vor und unterstitzt die Einheilung neu Die Lésung

gesetzter Implantate. So verldngert durimplant die Lebensdauer von Titan- Implantat-Pflege-Gel

wie auch Keramikimplantaten auf nattrliche Weise. Auch Risikopatienten mit
geschwachtem Allgemeinzustand - beispielsweise geriatrische Patienten,
Diabetiker, Krebspatienten, Raucher, Rheumatiker und Schwangere kénnen

durimplant verwenden.

lege artis Pharma GmbH + Co. KG [=] 5 [=]
Tel.: +49 71 575645-0 ‘
WWW.Iegeartis.de Infos zum Unternehmen E ala

-
=
=
=
=
-

Das Implantat-Pflege-Gel ist im DentalgroBhandel

T — Die ,,Wirkung“
der Depots oder auch fir die tagliche hausliche Prophylaxe Nattirliche Prophylaxe

in der Apotheke beziehbar (PZN: 04999590).

Substanzschonender Knochenfraser
fur kieferchirurgische Eingriffe

Um den Anforderungen der modernen Kieferchirurgie nach/mit substanzschonender Behandlung
gerecht zu werden, empfiehlt BUSCH den Knochenfrdser 164LA. Die spezielle Konstruktion des
neuen Knochenfrasers 164LA mit seinem kleinen Arbeitsteil (ISO-GréBe 012) in Kombina-
tion mit dem langen schlanken Hals zeichnet dieses sehr filigrane Instrument aus. So wird
feineres Arbeiten am Knochengewebe und der Zahnhartsubstanz mit mehr Ubersicht -
selbst bei tiefer liegenden Operationsgebieten - ermdglicht. Die bewdhrte A-Verzah-
nung sorgt dabei fir die schonende Zerspanung und feinere Oberflachen.

BUSCH & CO. GmbH & Co.KG
Tel.: +49 2263 86-0
www.busch.eu

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

gnereisno substitUte for quality
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Eine Innovation in der asthetischen Implantologie

Die BEGO Unternehmensgruppe, ein fiihrendes Unternehmen im Bereich der Dentalprothetik und Dentalimplantologie, gibt die
EinfUhrung der Semados® Esthetic Line bekannt. Mit dem Leitspruch ,Perfektion bis ins kleinste Detail” verkérpert diese innovative
Produktlinie einen bedeutenden Fortschritt in der Zahnmedizin. Die Semados® Esthetic Line zeichnet sich durch ihr innovatives
konkaves Design der prothetischen Bauteile aus. Diese Struktur ist der Schlissel zur Erzielung langfristig stabiler und asthetisch
herausragender Ergebnisse. Die Linie unterstlitzt zudem die subkrestale Platzierung von Implantaten, wodurch Zahnéarzte im
Weichgewebsmanagement und bei der Gestaltung eines dsthetischen Emergenzprofils bestméglich unterstiitzt werden. Basie-
rend auf den neuesten wissenschaftlichen Erkenntnissen wurde das Design der prothetischen Komponenten optimiert und durch
eine intuitive Farbcodierung sowie verbesserte digitale und analoge Abformsysteme erganzt. Die Verfligbarkeit aller prothetischen
Bauteile fur alle Implantatdurchmesser sorgt daftr, dass fur jede klinische Situation die passende Losung gefunden wird. Mit der
Einfiihrung der Produktlinie setzt das Unternehmen neue MaBstibe in der dentalen Asthetik und Funktionalitit. Die Semados®
Esthetic Line ist ab sofort verfligbar und unterstreicht BEGOs Engagement fiir Innovation und Qualitat in der Dentalbranche.

Infos zum Unternehmen

BEGO Implant Systems GmbH & Co. KG

Tel.: +49 421 2028-240

www.bego.com/de/perfektion ! |
10

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

ANZEIGE

YAHENRY SCHEIN® TECHNISCHER
DENTAL SERVICE

ATCK
ZERTIFIZIERT
nach EN 1SO

DER WARTUNGSVERTRAG -
WENIGER STORUNGEN,
Zur Vorbeugung MEHR PLANBARKEIT

technischer Notfalle

Beugen Sie mit lhrer Unterschrift vor: Wir koordinieren die
1 Wartungsintervalle Ihrer medizintechnischen Gerate, damit
Scheihe einschlagen | Sie wiederkehrende gesetzliche Priifungen automatisch
einhalten. Die herstellerkonforme Inspektion und Wartung
sorgen zudem fir Zuverlassigkeit und Langlebigkeit Ihrer
Technik. Gleichzeitig gewahrleistet unser Service ein
Minimum an Beeintréchtigungen lhrer Praxisablaufe.

Wartungsvertrag
abschliefen

Sicherheit, auf die Sie sich verlassen kénnen. www.henryschein-dental.de/wartung
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Digitaler Gesichtsbogen mit
erweitertem Funktionsumfang

Zebris for Ceramill schlieBt die Licke zwischen Intra-
oralscannern und CAD/CAM-Systemen. Der Kopfbogen
ermdglicht die Erfassung und Berechnung der Achs-
relationen sowie des Gelenkraumes des Patienten in
wenigen Minuten. Die umfangreiche Funktionsdia- - orendokumen,. <

gnostik flhrt zu einer praziseren Passung der Restau- ”""-v/ﬁ

=1

rationen, wodurch die manuelle Nacharbeit erheblich

reduziert wird. Damit tragt der digitale Gesichtsbogen § % = @
zu einem effizienteren, sicheren und folglich auch pro-

fitableren Workflow bei. Mit dem Softwareupdate 3.0 ) o At

erweitert Amann Girrbach das Diagnostikprofil des '«"-’:;_“ &

Kopfbogens, um die Option zusétzliche Patientendaten ke ome h\ Der digitale .
im Bereich Kieferbewegungen zu analysieren. Unter Gesichtsbogen I?Itare £
anderem ist es ab sofort méglich, bei der Bestimmung nicht nur die :::,::Iogen

der Bezugsebene statt der Frankfurter Horizontale auch Alternatlv:::dern liefert

die Camper'sche Ebene als Bezugsebene zu wahlen. Fir die Messung der Bezugsebene wurde asuycs;?,rgéh kostengﬁnlsDt;?:en'

ein neuer C-Positionierbogen integriert. Mit dem Bogen gelingt es, weitere Gesichtsmerkmale und unkomp“ziert methel]Ien

des Patienten zu erfassen wie z.B. die Mund-, Biss- und Bipupilarposition. Auch andere Zu- die zurinStrum:::tik des

Funktionsdiagn

behorteile wie die Bissgabel und der Ausrichtl6ffel wurden im Zuge des Softwareupdates seitens tienten herangezo

gen

des Herstellers grundlegend Uberarbeitet. Bei der Bissgabel wurde das Frontzahnschild ent- Pa werden konnen-
fernt, ein Inzisalzeiger hinzugefligt und Scanmarken an der Seite der Bissgabel angebracht. Mit

dem Ausrichtloffel lasst sich in Kombination mit dem Softwaremodul ,Funktion und Digitale

Okklusion" die Oberkieferlage definieren. Uber das Softwaremodul gelingt es auBerdem intra-

orale Scandaten in den CAD/CAM-Workflow zu integrieren und vollstdndig digital zu arbeiten. Amann Girrbach GmbH
Es erfasst Frihkontakte und analysiert Stérstellen auf den Kauflachen genau, indem es Kau- Tel.: +49 7231 957100
bewegungen und Intraoralscandaten berlcksichtigt. www.amanngirrbach.com

Leistungsfahiges All-in-one-Universaladhasiv

Mit dem BeautiBond Xtreme von SHOFU steht dem Zahnarzt ein lichthartendes, selbst-
atzendes All-in-one-Universaladhasiv zum Befestigen direkter und indirekter Restaura-

tionen zur Verfigung. Es spielt Uberall dort seine Starken aus, wo es um gute Haft-
verbundwerte geht. Dank eines neuartigen Silanhaftvermittlers ,ARS" (Acid Resistant
Silane coupling agent) entstand eine stabile chemische Zusammensetzung. Ohne
zusatzlichen Primer wird ein zuverlassiger Verbund mit den unterschiedlichsten
Restaurationsmaterialien - Komposit, Edel- und Nichtedelmetall-Legierungen,
Glaskeramik, Aluminiumoxid und Zirkonoxid - am Schmelz und am Dentin sicher-
gestellt. Dabei ist es unerheblich, ob die Dentinoberflache feucht oder trocken ist,
BeautiBond Xtreme haftet in beiden Fallen gleich gut. Atzen, Primen und Bonden er-
folgen dabeiin nur einem Gang. Zusétzliche Arbeitsschritte wie Schiitteln, Mischen und
wiederholtes Auftragen entfallen, so gelingt das Bonden schnell und zuverléssig.
BeautiBond Xtreme flieBt sehr gut an und lasst sich prézise auftragen. Die nur ca. 5pm diinne
Filmschicht macht das BeautiBond Xtreme Einflaschensystem ohne Fuller und ohne HEMA
besonders bei minimalinvasiver Vorgehensweise und hochasthetischen Fillungen zum
Adhasivsystem der Wahl.

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

Infos zum Unternehmen SHOFU DENTAL GmbH - Tel.: +49 2102 8664-0 - www.shofu.de
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Prophylaxepulver
und Allrounder-System

Die beiden Pulver PROPHYLAXIS POWDER
SOFT" und PROPHYLAXIS POWDER SOFT-
entfernen mit einer durchschnittlichen Partikel-

gréBe von 55um sanft und effektiv supragingivalen Biofilm und

Verfarbungen von der Zahnoberflache. Damit sind sie perfekt daftir
geeignet, Verfarbungen zu l6sen, Fissuren und Kavitaten zu reinigen und bei der Behandlung
von Patientinnen und Patienten zum Einsatz zu kommen. Beide Pulver basieren auf bio-
kompatiblem Natriumbicarbonat und sind in den Geschmacksrichtungen Lemon und Minze
erhaltlich. Gemeinsam mit dem bewdhrten PROPHYLAXIS POWDER SENSITIVE+ auf Glycin-
Basis, das mit seiner durchschnittlichen PartikelgréBe von 25 pm bei der subgingivalen Reini-
gung verwendet wird, hélt mectron eine umfassende Pulverfamilie fir jede Indikation bereit.
Das combi touch vereint Ultraschalleinheit und Pulverstrahlgerdt und ermdéglicht so eine
MECTRON umfassende Prophylaxebehandlung in nur einem Gerat: von der supra- und subgingivalen
Konkremententfernung Uber eine schonende Entfernung von Verfarbungen und Biofilm bis
hin zur Implantatreinigung. Damit hat der Behandelnde immer den besten Zugang, denn

die abgewinkelten Handstlcke eignen sich fir den supra- und subgingivalen Einsatz in Paro-

Blge LEMON TASTE

8820z

dontaltaschen bis zu funf Millimetern Tiefe. Jedes Handstiick wird einfach mit einem Klick
befestigt und ist dank eines speziellen Sicherheitssystems sicher fixiert. Durch die Nachftll-

[=] - [=]

- funktion sind die Prophylaxepulver in den Kammern leicht herausnehmbar.

mectron Deutschland Vertriebs GmbH - Tel.: +49 221 492015-0 - www.mectron.de Infos zum Unternehmen E A

Die dentale Schmerzkontrolle wahrend der zahnarztlichen

Oberflachenanadsthetikum
mit Komfortfaktor

Behandlung ist von hoher Bedeutung. Eine Lokalands-
thesie wird meist per Injektion verabreicht. Sollten Patien-
ten jedoch Angst vor dem Einstich der Spritze haben,
kann eine Oberflachenanisthesie sinnvoll sein. Das topi-
sche Anasthetikum von Septodont, Xylonor Spray N 15 %, s r—
sorgt dafr, dass die Injektion nicht wahrgenommen wird.

Zudem kann es auch bei kleineren Behandlungen am

;X;I’*, , Xylonor
Wy Spray N15%

Zahnfleisch oder schmerzhaften Verletzungen der Mund-

schleimhaut eingesetzt werden. Eﬁ;lar:::’l':::ermi" k{‘h Sl
Xylonor wirkt auf Lidocain-Basis.! Es leitet eine schnelle einfach den QR-Code \ ;:Jﬁ‘s‘ﬂh; =—hee,
Anasthesie der behandelten Hautflache ein und hinter- scannen. e

ldsst einen nattrlichen Minzgeschmack. Wichtig fur Aller-

giker: Die Schmerzkontrollprodukte von Septodont, wie

Xylonor Spray N 15 %, enthalten kein Latex und kommen Pl

damit nicht in Berthrung.?? Die Dosierung ist einfach: Der g

aktive Bestandteil wird konstant durch jeweils einen it P ©

SprihstoB abgegeben. Dank integrierter Spraydise ist Literatur/ ‘ «"g_ éj‘ %;E%
eine punktgenaue Applikation moglich. Das Spray kann Pflichttext ‘ YlﬂnorSpmyNﬁ% %

bei Erwachsenen sowie bei Kindern und Jugendlichen von ;E@Z‘"A”‘.’.‘e"‘d“[‘-g prrmm——
funf bis 18 Jahren angewendet werden .23 ‘(;iu%M”"dh"h'e' [ o erkasse

.l
¢ ﬁ."lkhuu 369

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

Septodont GmbH
Tel.: +49 228 97126-0 - www.septodont.de

Infos zum

Unternehmen
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Behandlungseinheit fir stressfreies
Arbeiten auf kleinstem Raum

Bestmogliche Hygiene, hohe Eleganz, optimale Ergonomie: Die
Behandlungseinheiten der EURUS-Familie von Belmont verk&rpern
die Uberzeugung des Traditionsunternehmens, Zahnarzten in aller
Welt hochst zuverldssige und innovative Produkte in japanischer
Qualitat anzubieten. Ein umfassendes Sortiment an Hockern,
Behandlungseinheiten und Arzttischvarianten wird den indivi-
duellen Anforderungen in herausragender Weise gerecht. Inzwi-
schen ist die EURUS-Familie auf mehrere Modellvarianten ange-
wachsen. Allen gemein ist der elektrohydraulische Antriebsme-
chanismus, der fur eine sanfte und leise Bewegung sorgt. Alle
Patientenstiihle Uberzeugen durch eine niedrige Ausgangshohe
sowie eine einzigartige Tragfahigkeit von tiber 200 kg, die Knickstuhl-
modelle zudem durch einen vereinfachten Ein- und Ausstieg. In
diesem Jahr werden die einzelnen Variationen der EURUS-Familie
in einer regelmaBigen Serie prasentiert: Die kompakte EURUS-
Behandlungseinheit STHolder bietet stressfreies Arbeiten auf
kleinstem Raum. Die direkt am Patientenstuhl montierte Speifon-
tdne ermdglicht Patienten das Ausspucken aus jeder Position.

Technisch durchdacht befinden sich die Anschlusspunkte auf der

Infos zum Unternehmen E

Frontseite der Bodendose. Alle Features zusammen machen die

EURUS S1Holder zum idealen Nachfolger fiir M1-Behandlungs-

einheiten und Einheiten mit dhnlichen Anschlissen. Belmont Takara Company Europe GmbH
Tel.: +49 6172 1772-800
www.belmontdental.de

Prophylaxegerat
der neusten Generation

Max. Fiillmenge
600ml-Tank,
abnehmbar

Abnehmbares
Handstiick mit LED-Licht
(5.000 Lux),

135 °C autoklavierbar

Das NORA DENTAL MaxPiezo Plus ist ein intuitives und kompaktes
Ultraschallgerét fur die Anwendungsbereiche Prophylaxe, Paro-
dontologie und Endodontie. Die Starken des MaxPiezo Plus sind
seine intuitive Bedienung, die kompakte Bauweise, seine vielseitige
Anwendbarkeit, der integrierte Tank und die prazise lineare Bewe-
gung. Besonders ist die beeindruckende Schwingungsfrequenz von
28 kHz + 3kHz und eine primare Schwingungsablenkung von we-
niger als 90 um. Mit einer Anpassungsmaglichkeit der Leistung
zwischen 3 und 20 W hat man die volle Kontrolle. Das handliche
und abnehmbare Handstlick ist autoklavierbar, das FuBpedal er-
laubt eine bequeme Steuerung wéhrend des gesamten Eingriffs und
der Tank ermdglicht die Zugabe von speziellen Bewasserungslésungen
wie Wasserstoffperoxid oder Natriumhypochlorit, um die Effizienz der
Behandlungen weiter zu steigern.

Touchscreen [
NORA DENTAL

Gehen Sie mit NORA DENTAL MaxPiezo Plus den nachsten Schritt Tel.: +49 2161 6533085
in Richtung moderner Zahnmedizin! www.noradental.com

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Besuchen Sie

uns auf der
infotage FACHDENTAL
Stuttgart am
18. und 19.10.2024 -
Halle 4;
Stand 4D26

Flugzeugtrolleys perfekt
fur die Zahnarztpraxis

Urspriinglich wurden Flugzeugtrolleys fur die Luftfahrt entwickelt und werden dort
genutzt, um Passagiere an Bord zu verwéhnen. Ihre Eigenschaften eignen sich jedoch
auch perfekt fir die Nutzung in der Zahnarztpraxis. Sie bieten viele Vorteile und erleich-

OO0OO0OO000O0

tern die tagtaglichen Arbeitsprozesse durch die folgenden Charakteristika:

Hervorragende Mobilitat durch Wendigkeit und leichtes Gewicht

Gut organisierter Stauraum fr Behandlungsequipment

Vielseitig einsetzbar - als Lagermdglichkeit sowie wiahrend der Behandlung
Hygiene und Sterilitat - durch die Verwendung von Aluminium gut umsetzbar
Ein Hingucker fir jede Praxis, der auch lhre Patienten begeistern wird
Personalisierung der Wande maoglich, z. B. Aufbringen Ihres Logos

Vielfach bewahrt bei Zahnarzten im Einsatz

www.trolley-dolly.de

oder per SEET

Cloudbasierte Praxissoftware —
modern und effizient

teemer ist die erste cloudbasierte Praxissoftware fir Zahnarzte. Mit teemer erledi-
gen Praxisinhaber und ihre Teams Aufgaben von Uberall, ganz unabhéngig von Ort
und Zeit. Egal, ob im Homeoffice, bei Hausbesuchen oder bei der Verwaltung von
mehreren Standorten - mit teemer ldsst sich
dies einfach und sicher umsetzen. Ubersicht-

lichkeit und eine intuitive Bedienung stehen

seit jeher im Fokus des Unternehmens. Die

cleveren Features bringen Arbeitserleichte-
rung und vernetzen Prozesse innerhalb ver-
schiedener Organisationen. Anwender kdn-
nen sich Uber echte Arbeitserleichterung

durch die digitale Patientenkartei, die z =

Trolley Dolly - Flugzeugtrolleys and more
Tel.: +49 151 46660594 - www.trolley-dolly.de

einfache Dokumentenverwaltung
per App und vieles mehr freuen.
Dabei liefert teemer Patienten-
datenverschlisselung auf dem
hoéchsten Niveau.

ARZ.dent GmbH
Tel.: +49 40 248220000
www.teemer.de

info@trolley-dolly.de

IDS 2025 - teemer ist dabei:

In Halle 11.3 am Stand J050/
K059 freut sich teemer auf
interessierte IDS-Besucher,
die von exklusiven Messe-
angeboten profitieren
ksnner

IDS 2025

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 10/2024
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Registrierung mit dem Neue Praxisstuhlserie
Triple-F Faktor: fir sportlich-vitales
Fresh — Fruity — Fast Sitzen

e o -
=% 111 sencren
t o a s 5 fast set
s | (3233190

Die hochwertigen RIETH. Praxisstihle haben in
Design und Funktion ein noch moderneres Face-
lift erfahren. Die Stuhle gleiten dank der neuen
RIETH. SpeedchairX-Inlinerollen sportlich leicht und
leise Uber jeden Boden - wobei die Leichtigkeit

durch eingebaute Bremsscheiben individuell selbst
eingestellt werden kann.

Die neuen Stuhlserien Saddlechair/Workchair PIKO
sowie L-Chair sind gepolstert mit dem weichen,
atmungsaktiven sowie antibakteriellen Bezugs-
material Ultraleather und in zehn frischen Farben

wahlbar.
AuBer den vitalen Sitzformen sind viele Ausstat-

tungsvarianten, wie Riickenlehne oder Fiihrungs-

blgel, hygienische FuBausléser, 3D-Schwing-
Mller-Omicron Dental, ein auf Dentalsilikone spezialisier- elemente und verschiedene Saulenhohen, liefer-
ter Hersteller mit Sitz in Lindlar, hat seine Produktfamilie bar.

im Bereich der Bissregistriermaterialien erweitert. Die
neue fast set Variante des beliebten Produktes topas
PERFECT A85 bietet mit 30 Sekunden nicht nur eine
patientenfreundliche, kurze Mundverweildauer, son-

RIETH. Dentalprodukte
Tel.: +49 7181 257600

dern dank des Himbeeraromas auch ein vollig neues, www.rieth.dental
fruchtiges Geschmackserlebnis. Wie bei allen Bissregis-
triermaterialien von Midller-Omicron verfiigt auch diese Va-
riante Uber eine hervorragende Thixotropie zur Minimierung
des Kauwiderstandes. Dadurch werden maogliche Irritatio-
nen wahrend des Registrierungsprozesses auf ein Minimum
reduziert. Die Harte des Materials betragt Shore A85. Das
Ergebnis ist eine prazise Wiedergabe der Kieferverhalt-
nisse in Schlussbissstellung. Aktuell bietet der Hersteller
topas PERFECT A85 fast set in einem attraktiven
2 +1-Gratisangebot an. Darlber hinaus kann es ri-
sikolos getestet werden, mit 100 Prozent Geld-zu-

rick-Garantie.

Miiller-Omicron GmbH & Co. KG
Tel.: +49 2266 4742-0
www.mueller-omicron.de
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Z BRILLIANT Bulk Fill

Neue Bulk-Fill-Variante
it optimalen Anfliefs-
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Mit BRILLIANT Bulk Fill Flow erganzt der internationale Dentalspezialist
COLTENE sein System von Hochleistungskompositen um eine weitere

Variante: Das flieBfahige Bulk-Fill-Komposit lasst sich angenehm ver-
arbeiten und hartet innerhalb von kirzester Zeit komplett durch. Bei
einer Tiefe von bis zu 4 mm polymerisiert das adaptive Material bereits Infos zum Unterehmen (11T
in 20 Sekunden vollstandig und zuverlassig. Aufgrund der hohen Abra-
sionsbestédndigkeit sind fir optimale Stabilitat und Langlebigkeit weder
Liner noch eine zusatzliche Deckschicht erforderlich. Die Oberflachen-

benetzbarkeit und FlieBfahigkeit ermdglichen eine bestmégliche Haf- Colténe/Whaledent GmbH + Co. KG
tung an die gebondeten Kavitatenwande. Dementsprechend sorgt Tel.: +49 7345 805-0
BRILLIANT Bulk Fill Flow fir schnelle und einfache Restaurationen, vor www.coltene.com/de

allem im schwer zuganglichen Seitenzahnbereich, wo wegen der gro-
Ben Kaulast Stabilitat besonders gefragt ist.

Neues DVT-Gerat und -

@ oexis oP3D

zusatzliche Softwarefunktionen

DEXIS erweitert sein digitales Okosystem mit
neuen Funktionen und Geraten, die den Implan-
tat-Workflow in Zahnarztpraxen effizienter gestal-
ten. Software-Upgrades ermdglichen es Zahnarzten,
in unter drei Minuten eine Implantatbehandlung
zu planen und eine Bohrschablone direkt am Be-
handlungsstuhl zu entwerfen. Und die ,Oral Com-
pare”-Funktion der IOS-Software visualisiert intra-
orale Veranderungen im Zeitverlauf zur Friherken-
nung und Verlaufskontrolle.

Das neue DVT-Gerat ORTHOPANTOMOGRAPH™
OP 3D™ EX bietet 3D-Bildgebung fir Zahnarzte,
die ihre diagnostischen Moglichkeiten erweitern
mochten. Das in Finnland entwickelte und produ-
zierte Gerat erfasst durch einen unkomplizierten,
leicht zu erlernenden Workflow konsistent prazise
Aufnahmen. Mit seinem breiten Volumenspektrum
unterstitzt es zahlreiche klinische Indikationen, wie
Implantatinsertion, Endodontie, Parodontologie
sowie Analysen der Atemwege und Kiefergelenke.

B Um mehr zu erfahren,
DEXIS besuchen Sie DEXIS auf

Tel.: +49 221 500851-15

www.dexis.com der infotage FACHDENTAL
Stuttgart und Frankfurt.
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PATIENTENBERATER |

Patient: a

Dreidimensionale,
App-gestutzte
Patientenberatung

Die CGM 3D-Patientenberater.PRO App bietet
Uberzeugende Unterstltzung fur das Patien-
tengesprach: Bild- und Textmaterial kdnnen
auf einem Tablet dreidimensional visualisiert
werden, was das Patientenverstandnis fur
den zahnarztlichen Befund oder die geplante
Behandlung optimiert. Sowohl| das Bild- als

auch erganzendes Textmaterial kann in einer digitalen Beratungsmappe zusammen- CGM Dentalsysteme GmbH
geflihrt und der Patientin bzw. dem Patienten mit nach Hause gegeben werden. So kén- Tel.: +49 261 8000-1900
nen alle Informationen nachgelesen und bei Bedarf im Bekanntenkreis diskutiert werden, www.cgm-dentalsysteme.de

um die richtige Entscheidung zu treffen. Selbstverstandlich lasst sich die Beratungsmappe
bequem von der Zahnarztpraxis per E-Mail zustellen. In jeder Praxis gibt es Themen, die
auch ohne bildliche Darstellung auskommen, wie zum Beispiel fur allgemeine Informa-
tionstexte bei einer Schienung. Die Texte kdnnen im Hauptmenl der innovativen App

OF:AD

abgelegt werden und lassen sich Uber die Favoriten-Funktion ganz einfach per Schnell-

zugriff von den Anwendern abrufen.

« Infos zum Unternehmen

Dentale Spraynebelabsaugung
mit Radialtechnologie

Auch wenn sich das heute kaum noch jemand vorstellen kann - noch bis Mitte
der 1960er-Jahre war es Ublich: Der Patient saB3 wahrend der Behandlung, der
Zahnarzt stand. Als die Ingenieure von Durr Dental 1964 mit einer effektiven
Absaugung die sitzende Behandlung am liegenden Patienten ermoglichten, be-

deutete das ein bequemeres und ergonomischeres Arbeiten und |6ste eine Reihe

weiterer Probleme. Die dentalen Absaugungsysteme benétigen selbstverstandlich
Energie. Und genau bei diesem Aspekt setzte Dirr Dental mit der zweiten bahn-
brechenden Innovation im Bereich Absaugung an. Um die Einsparpotenziale der
Zahnarztpraxen und Kliniken zu heben, hat Durr Dental vor zehn Jahren eine fur
dentale Spraynebelabsaugungen neue Technologie nutzbar gemacht. Die Radial-
technolgoie. Aus der Perspektive von Umwelt- und Ressourcenschonung
lassen sich mit den Tyscor-Saugsystemen dank dieser Hochleitungstech-
nologie heute sogar bis zu 75 Prozent Energie einsparen.

|

Tel.: +49 7142 705-0 Infos zum

Unternehmen

=
Diirr Dental SE i’:
E

www.duerrdental.com

Die Erfindung der Spraynebelabsaugung
im Jahre 1964 (Diirr Orosuc): Erstmals erlaubte
dies die sitzende Behandlung des liegenden

Patienten.
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R25 R40

Moderne Endodontie
aus Europa

DirectEndodontics ist ein modernes technologiebasiertes Endodontie-Unter-
nehmen mit Sitz in Paris, das sich an den modernen, technologieorientierten
und jungen Zahnarzt wendet. Wer nach herausragenden europdischen Produk-
ten zu einem glinstigen Preis mit kostenlosem Versand sucht und sich nicht mit
Handlern, Handelsvertretern und Callcentern herumschlagen mochte, ist bei
DirectEndodontics richtig.

Wir bieten herausragende endodontische Instrumente aus europaischer Pro-
duktion. Zudem ersetzen wir die von lhnen derzeit verwendeten reziproken und
rotierenden NiTi-Instrumente. Mit unseren Produkten nutzen Sie |hre derzeitige
Technik zu einem Bruchteil des Preises weiter. Weiterhin bieten wir einen kos-
tenlosen Versand fur alle Bestellungen in ganz Europa. Sie bestellen und kom-
munizieren online so, wie Sie es wlinschen und es in lhren Zeitplan passt.
Melden Sie sich jetzt an und erhalten Sie in den ersten zwélf Monaten einen
zusitzlichen Rabatt von zehn Prozent auf alle Bestellungen. Es gibt zudem
eine 100-prozentige Geld-zurlick-Garantie auf alle ungedffneten Produkte fir

drei Jahre sowie eine 100-prozentige Ruckerstattung fur bis zu zwei leere In-
strumentenpackungen pro SKU. Sie kédnnen also sogar alle Feilen in Zweier-
packungen pro SKU verwenden und erhalten trotzdem eine volle Riickerstattung.

DirectEndodontics DIRECT‘R

welcome@directendo.com
www.directendo.com
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3D-Desktop-Drucker fur vielseitige Anwendungen

Heimerle + Meule bietet mit dem FilaPrintM einen einzig-
artigen 3D-Desktop-Drucker an, mit dem unter anderem
Eldy Plus®-Filamente ab sofort in allen Farbvarianten ge-
druckt werden kénnen. Dabei bietet das Material alle Vor-
zlige, die bereits von der Bearbeitung durch Frasen bekannt
sind. Die integrierte Kamera ermdglicht eine ortsunab-
hiangige Uberwachung des Druckvorgangs, der innovative
Drive Belt garantiert einen nahezu pausenlosen Druck-
vorgang. ,Unsere Kunden bestatigen die hohe Effizienz des
FilaPrintM, der fur sie eine groBe Entlastung im Labor-
alltag darstellt”, so Detlef Schroder, Bereichsleiter Dental
von Heimerle + Meule.

AuBerdem glanzt der 3D-Desktop-Drucker mit seiner Viel-
seitigkeit: Modelle, Bohrschablonen, Funktionsloffel und
flexible Schienen lassen sich ebenso drucken wie Lang-
zeitprovisorien, Prothesenbasen, Zahnkranze und Flex-
prothesen.

Heimerle + Meule GmbH
Tel.: +49 7231 940-0
www.heimerle-meule.com
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Schmerzfreie
Injektionen dank
innovativer Technologie

CALAJECT™ unterstltzt den zahnarztlichen Behandlungsalltag
in mehrfacher Hinsicht: Es bietet Patienten eine sehr sanfte
und schmerzfreie Injektion, ermdglicht Behandlern eine abso-
lut entspannte Arbeitssituation und férdert so das Vertrauen
zwischen Zahnarzt und Patient. Grund hierfir ist das intelli-
gente und sanfte Verabreichen von Lokalandsthetika. Selbst
palatinale Injektionen kénnen vorgenommen werden, ohne

TOP AWARD

=3N);
BT

ANESTHESIA
DEVICE

dass der Patient Unbehagen oder Schmerz empfindet. Der
Griff um das Handstick verbessert die Taktilitat und sorgt
dafur, dass der Behandler wéhrend der Injektion in einer ergo-
nomischen Haltung arbeiten kann. Das Instrument eignet sich
fur alle odontologischen Lokalbetaubungen, da das System
Programmeinstellungen sowohl fir die intraligamentéare (PDLA)
und die Infiltrationsan&sthesie als auch fir die Leitungsanas-
thesie hat. Es werden Standard-Dentalkantlen und -Zylinder-
ampullen verwendet. Die Kontrolleinheit wird Uber einen hygie-
nischen Touchscreen mit einer einfachen Programmwabhl
gesteuert und das Gerat lasst sich mit einem FuBschalter
bedienen, der im Lieferumfang enthalten ist.

RONVIG Dental Mfg. A/S Danemark
Vertrieb Deutschland: Herr Kurt Goldstein
Tel.: +49 171 7717937

www.ronvig.com « www.calaject.de
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Diamondexperts

EasyChamfer
by NTI

Weniger Instrumenten-
wechsel wahrend der
Praparation

Steigende Kosten in der Zahnarztpraxis, gesteigerter Ver-
waltungsaufwand, weniger Personal! Das alles fiihrt zwangs-
laufig zu weniger Zeit wahrend der Behandlung. Eine Mog-
lichkeit dem entgegenzuwirken, ist eine Steigerung der
Effizienz bei gleichbleibender Qualitat. Der EasyChamfer,
mit seiner revolutiondren undiamantierten Spitze verhin-
dert ein ungewolltes Verschieben und Verlegen der Prapa-
rationsgrenze wahrend der Behandlung. Es ist moglich, die
ganze Prdparation mit nur wenigen Instrumenten vollstan-
dig durchzufiihren. Somit wird ein eventueller Zeitverlust
durch Instrumentenwechsel und Nacharbeit verringert und
schnelles, intuitives Arbeiten ermdoglicht.

NTI-EasyChamfer.

NTI-Kahla GmbH

Rotary Dental Instruments
Tel.: +49 36424 573-0
www.nti.de

*Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Ultraschallscaler-Aufsatz kombiniert
Langlebigkeit und Leistungsfahigkeit

Da herkdommliche Ultraschallscaler-Aufsatze bereits nach 1 mm AN
Spitzenverschleil3 25Prozent ihrer Scaling-Effizienz und nach D T ® g Lﬂ@@ﬂg ;
2mm Spitzenverschlei 50 Prozent ihrer Scaling-Effizienz verlie- u rq I p Ultrasonic Inserts
ren, muss der Behandler die Abnutzung und Effizienz des Auf-
satzes sorgfaltig Uberwachen. Abgenutzte Aufsatze erfillen ihre
Aufgabe nicht, belasten das Handgelenk des Anwenders und
beschadigen sogar den Zahnschmelz, wenn der Anwender ver-
sucht, die mangelnde Effizienz durch mehr Kraftaufwand aus-
zugleichen.

Die patentierten DuraTip-Aufsdtze von Parkell wurden in
Tausenden von Arbeitsstunden von Parkell-Ingenieuren in
enger Zusammenarbeit mit Prophylaxe-Fachkraften entwi-
ckelt und erreichen das bisher Undenkbare: 100 Prozent Ef-
fizienz durch einen beispiellosen Spitzenverschlei von 3 mm,

der in einem einjahrigen Praxistest validiert wurde.

Die auBergewdhnliche Leistungsfahigkeit von DuraTip re-
sultiert aus der innovativen, patentierten Innengeometrie
sowohl an der Spitze als auch am Verbindungskérper. Dies ®
erméglicht eine untbertroffene Energietibertragung und Halt- E erSER Pﬁfke“

barkeit, unterstiitzt durch das fortschrittliche W-Stack-Design,
das optimale Leistung und effektive Ablagerungsentfernung ge-

wahrleistet. Darliber hinaus minimiert das W-Lamellen-Design
das Risiko von Beschadigungen wahrend der Handhabung und
Verarbeitung der Instrumente. Im Gegensatz zu herkdmmlichen Lamellen, die an-
fallig fur Verbiegen sind und somit Energieverluste
sowie eine ineffiziente und ineffektive Bewegung
Skalierungseffizienz nach Verschleifl (mm) der Spitze verursachen, bietet das Lamellen-Design
von DuraTip eine erhohte Steifigkeit und Stabilitat
s —_ Uber langere Zeit hinweg. Die kontinuierliche, neu-
DUI‘CI | 3 Aufsitze . Andere Aufsétze” artige Scaling-Effizienz bedeutet weniger Druck,
eine deutlich bessere Leistung im Laufe der Zeit,
weniger Behandlungszeit und erhebliche Material-

1M 1o
1N N%/
(i)
AUV 0

einsparungen, da die Instrumente eine sehr, sehr
lange Lebensdauer haben.

Die Duratip-Scaler-Aufsatze sind derzeit in zwei

50% Formen erhaltlich, dem Universal- und dem gera-
den Perio-Tip-Design, und werden mit einem er-

ro gonomischen, rutschfesten Softgrip fir maximale

N/A ergonomische Unterstlitzung und einfache Hand-

habung geliefert.

1mm 2mm 3mm

Scannen Sie den QR-Code fur
ein Video mit Dr. Cathy Hendrickson,
Dentalhygienikerin, Gber ihre

Erfahrungen mit DuraTip.

* Die Abnutzungsrichtlinien fir alle konventionellen
Aufsédtze weisen den Arzt an, die Aufsétze zu entsorgen,
sobald die distale Spitze 2 mm abgenutzt ist.

Parkell Europe AB, Schweden - Tel.: +46 708 593481 - infoeurope@parkell.com « www.parkell.com
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Editorische Notiz
(Schreibweise méannlich/weiblich/divers):

Wir bitten um Verstandnis, dass aus Griinden der
Lesbarkeit auf eine durchgangige Nennung der
Genderbezeichnungen verzichtet wurde. Selbst-
verstandlich beziehen sich alle Texte in gleicher
Weise auf alle Gendergruppen.
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DER BIOLOGISCHE STANDARD IN DER
ENDODONTISCHEN OBTURATION.

Biokompatibel, dimensionsstabil & antimikrobiell.
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Individuelle Beratung und Demo in lhrer Praxis
— sprechen Sie uns an. ‘a .
FreeCall 0800 5673667 & ) EDGE E N DO
edgeendo@henryschein.de

Exklusiv im Vertrieb von

_ ““HENRY SCHEIN*
Erfolg verbindet. DENTAL



permadental”

Modern Dental Group 8

PERMADENTALDE | (1] “ c

02822471330 Y B REE

> 4

. //&

LI

o
.
e o o ....'.':'.6‘ /o;?\. ... N

ooooooooo

- .- ('};
&QYV
&
N & ONLINE-
@ - g EVENTS
000 o oo NIUE ‘ JE 3 FORTBILDUNGS-
PUNKTE

P o

ococ:-.oo.. * ® ® * * @
_ or— . " &

DIGITALE STAMMTISCHE

Der Startpunkt fur lhre digitale Transformation

HIER AN- Entdecken Sie unsere funf kostenlosen Online-Events fur Behandler und Praxis-

MELDEN mitarbeiter! Profitieren Sie von der digitalen Expertise unserer Dental-Experten
in der Digital- und Scanner-Technologie. Ob erfahrene IOS-Anwender oder Teams
am Anfang ihrer digitalen Reise — wir freuen uns auf den Austausch mit Ihnen!

permadental.de/digitale-stammtische



