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VERANSTALTUNGEN
ANBIETERINFORMATION*

Am 8. November erscheint auf dem Symposium in Düssel-
dorf das dreiteilige Skript zur digitalen KFO-Kalkulation, 
Laborkosten-Konfliktlösungen mit Musterbriefen. Dabei 
werden praxisnahe digitale Dienstleistungen in einem gips-

freien Labor betriebswirtschaftlich analysiert. Welcher 
Zeitaufwand und Stundensatz sind angemessen? Wo lie-
gen die Preise von digitaler KFO-Labortechnik, intraoralem 
Scannen und Datenverarbeitung? 

Innovation trotz Budgetierung, Inflation und 
Zuzahlungsreform ist aktuell unverzichtbar, um 
die Praxisstruktur zu erhalten und Personal 
zeitgemäß zu entlohnen. 
Die Referenten des Symposiums sprechen 
über den veränderten klinisch-frugalen Be-
handlungsablauf bei der Budgetierung der 
Sachkostenleistungen. Zur Orientierung im re-

gionalen Budgetchaos erfolgt eine wirtschaftliche Wer-
tung und der Vergleich unterschiedlicher KFO-Therapie-
konzepte. Digitale Behandlungstechniken, insbeson-
dere Aligner bei Extraktionen und im Kindes- und Er-
wachsenenalter, werden anhand von Patientenbeispielen 
diskutiert. Warum, weshalb und wieso sind diese individu-
ellen Apparaturen aus dem digitalen Eigenlabor besser 
als traditionelle KFO-Geräte? Wo liegt der Therapiefort-
schritt im klinischen Alltag? Wann und in welchem Thera-
piesegment lohnt sich ein Umstieg bzw. partielle Ergän-
zung durch digitale Techniken? Gibt es einen Indikations-
katalog? Müssen wir in den KFO-Praxen bei Personal-
mangel zur Steigerung der Produktivität mehr Fortschritt 
wagen?
Die PKV-/Beihilfe-Ablehnung der medizinischen Not-
wendigkeit und die Kürzung der Rechnungslegung sind 
ärgerlich. In einem ganztägigen Vorkongresskurs am Frei-
tag, dem 8. November, wird Prof. Dr. Dr. Robert Fuhrmann 
ein strukturiertes Erstattungs- und Konfliktmanagement 
mit aktuellen Modul-Textbausteinen für GOZ-Konflikte 
präsentieren. Dabei werden neue Erstattungsbriefe für 
„Retainer & Kernpositionen“, zur Erstattung der GOZ-Zif-
fer 2197 und von Attachments mit GOZ 6100a an die 
PKV/Beihilfe analysiert. 
Retainer sind medizinisch notwendig, aber seit dem 
BVG- Urteil eine kostenlose Inklusivleistung bei Beihilfe-
patienten. Primäres Ziel ist es neben der Einstellung einer 
optimalen Okklusion und Funktion, den Streitfall mit Pa-
tienten, Kassen, KZV, PKV und Beihilfe zu vermeiden. Eine 
frühzeitige Methode, um die Plangenehmigung zu er-
leichtern, ist der separate Funktionsplan. Wann und wie 
reagiert man mit einem Funktionsplan? Darüber hinaus 
werden die Risiken der gängigen Analogpositionen, dem 
Paradigmenwechsel bei der unverzichtbaren Retention 
durch die PKV/Beihilfe besprochen. 
In einem halbtägigen Kurs am Sonntag, dem 10. Novem-
ber, wird Prof. Fuhrmann die Bestandswahrung von Mehr- 
und Zusatzleistungen erläutern. Der regional vereinbarte 
HVM erschwert die Transparenz der Budgetierung, so-
dass Sachleistungen unterschiedlich honoriert werden. 
Eine regional  strukturierte Checkliste und das aktuelle 
GKV-Skript er lauben, die Verzahnung zwischen Budget, 
Zuzahlung und Regress zu optimieren. Ziel ist eine Re-
duktion der Konfliktrate und der Wirtschaftlichkeitsprü-
fung. Wie bleibt der Eigenanteil planbar? Vorausschau-
ende Konfliktlösung mit Modul-Textbausteinen bei der 
AVL-Kalkulation? Einfache Formulare, die bei der Kasse, 
KZV, Zusatz-PKV und Gerichten einer Prüfung standhal-
ten sind in der Verwaltung, beim Kostenvoranschlag und 
der Abrechnung unverzichtbar. 

Weitere Informationen unter www.kiss-orthodontics.de.
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