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EDITORIA

Die Praxis mit Labor ‘
von Dr. Andreas Schmich
und ZTM Andi Reiser im

Miinchner Schafflerhof hat
den ZWP Designpreis 2024
gewonnen.

Mehr auf Seite 40

Labordesign: Klare Linien, flexie
Arbeitstlachen und kurze Wege

orauf kommt es an, wenn ein Meisterlabor derart

in eine Zahnarztpraxis integriert werden soll, dass

jede Schnittstelle perfekt passt, flexible Nutzfla-
chen entstehen und das Ganze als Einheit wahrgenommen
wird? Ganz klar: Hier muss das Konzept bis ins kleinste Detail
greifen. Bestes, preisgekrontes Beispiel: das Meisterlabor
MagnifiDent um Laborinhaber Andi Reiser, welches wir als
Architekturbtro betreuen durften.
Dabei waren klare Linien und ein einfaches, unaufgeregtes
Design die Leitlinien fir das Konzept des Labors. Auch die
Farbgebung war ein wichtiges Thema, da sich die Oberflachen
der Arbeitsplatten von den Materialien und Werkzeugen, die
darauf verwendet werden, stark unterscheiden sollten.
Um genau die Version eines Labors umsetzen zu kénnen, die
den Erwartungen der Labor- und Praxisinhaber entspricht,
bedarf es einer intensiven Abstimmung tber den gesamten
technischen Teil der Laborplanung. Dabei stellte insbesondere
die Planung der LUftung, Abluft und Belichtung alle Beteiligten
in einem Bestandsgebaude wie dem Schéfflerhof in Minchen
vor groBe Herausforderungen. Aber auch die Tatsache des
beengten Raumes — die Raumlichkeiten belaufen sich auf
insgesamt 105 Quadratmeter — und der tiefen Gebaude-
grundrisse musste berlcksichtigt werden.
So wurde der Grundriss so gestaltet, dass kurze Wege zwi-
schen den Behandlungsrdumen und den Laboratorien ent-
stehen. Die Patientenzimmer befinden sich in der Mitte des
Entwurfs und sind von beiden Seiten des Gebaudes, wo sich
die Technik- und Laborrdume befinden, leicht zuganglich.
Die lineare ErschlieBung wurde einfach und klar gehalten.
Oftmals wird das asthetische Design eines Dentallabors durch
andere Themen Uberlagert — wir wollten hier einen klaren Akzent
setzen und gezielt die notwendige Funktionalitdt mit einem
hohen asthetischen Anspruch kombinieren. Daflr haben wir uns
zuerst fUr geeignete Materialien entschieden. Materialien, die fUr
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Kliniken gedacht sind, da sie leicht zu reinigen sind und starken
Waschchemikalien widerstehen konnen. Dies wurde mit warmen
Materialien fur die Wandverkleidungen und Mabel kombiniert, um
eine behaglichere Atmosphéare zu schaffen. Fur die Wartebereiche
und den Eingangsbereich haben wir uns fir hoch veredelte Ma-
terialien entschieden, die Modernitét, aber auch Warme ausstrah-
len. Holz und Metall waren eine klare Wahl. Bei der Farbgestaltung
wollten wir ein gemutliches und fréhliches Ambiente widerspie-
geln. Es war uns wichtig, dass sich Patienten und Fachpersonal
in der Praxis wohlftihlen. Das Design und die Materialien vermitten
immer einen ersten Eindruck, und hier muss es dem Patienten
Vertrauen geben und gleichzeitig Professionalitat zeigen.

Wir sind der Meinung, dass Technologie und Design
die gleichen Werte haben kbnnen. Effizienz, Innova-

tion, Klarheit und Funktionalitét. Die Konzeption

des Labors spiegelt diese Werte wider.

Schlussendlich freuen wir uns, dass unsere Arbeit nicht nur die
Erwartungen des Laborinhabers an ein funktionales und klares
Design erflllt haben, sondern dass die Praxis von Dr. Andreas
Schmich, mit dem Meisterlabor MagnifiDent von Andi Reiser,
den diesjahrigen ZWP Designpreis gewonnen hat.

Dipl.-Univ.-Ing. Architekt Jan Foerster

Geschaftsfliihrer Teamwerk-Architekten
www.teamwerk-architekten.de
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WIRTSCHAFT

VertriebsUpDate — Alles im Fluss?!

Ein Beitrag von Kerstin Oesterreich

LOADING...

NEXT LEVEL
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I VERTRIEB /// Die Etablierung eines belastbaren sowie nachhaltigen Vertriebskonzepts ist
kein Hexenwerk, wenn man weiB3 wie. Im Interview erldutert Dipl.-Kauff. Claudia Huhn Strate-

gien hinsichtlich aktueller Vertriebsherausforderungen im Dentallabor.

© deagreez — stock adobe.com

Trial and Error im Vertrieb

ist schwieriger méglich als in

zahntechnischen Bereichen.
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Frau Huhn, Sie begleiten seit Gber 20 Jah-
ren Dentallabore im Vertrieb — was ist heute
anders?

Im Kern ist funktionierender Vertrieb gleich-
geblieben. Insbesondere im menschlichen
Miteinander gibt es Funktionsweisen, die
sich nicht verandern. Anders ist die GroBe
der Klaviatur in Bezug auf die unterschied-
lichen Vertriebskanale, die ein Dentallabor
bespielen kann. Anders ist auch die aktuelle
Mitarbeitersituation, die haufig durch einen
Fachkraftemangel gekennzeichnet ist. Da-
durch bekommt Vertrieb nicht nur eine wei-
tere Zielgruppe, sondern auch ein anderes
Gesicht: Neben dem Gewinnen neuer
Kunden geht es auch um das Gewinnen
neuer Mitarbeiter. Haufig liegt der vertrieb-
liche Fokus eines Dentallabors nicht mehr
ausschlieBlich auf quantitativem Umsatz-
wachstum, sondern viel haufiger auf quali-
tativem Vertrieb.

Schauen wir fUr einen kurzen Moment zu-
rlick, so hatte ein Dentallabor in meinen ver-
trieblichen Anfangen Musterarbeiten, eine
Imagebroschire und  selbstverstandlich
Visitenkarten. Wer damals innovativ war,
besaB auch schon eine Website, die war



allerdings noch eine Seltenheit. Kaum vorstellbar, dass
Uber die Notwendigkeit einer Website diskutiert wurde!
Wer heute keine mobil optimierte, SSL-verschllsselte
Seite mit wenig Text und viel emotionaler Bildsprache hat,
qgilt als Dinosaurier, der stark vom Aussterben bedroht ist,
um es einmal drastisch auszudrlicken. Zum Standard einer
eigenen Website sind dann im Laufe der Zeit unter-
schiedliche Social-Media-Kanale (Facebook, Insta, TikTok)
und sogenannte Businessplattformen wie zum Beispiel
LinkedIn dazugekommen. Drucksachen, insbesondere
Mailings, nehmen an Bedeutung immer starker ab, wah-
rend digitale Informationskanéle zunehmend an Bedeu-
tung gewinnen.

Die Kunst im Vertrieb ist es, aus allen Mdglichkeiten,
den fUr das eigene Unternehmen passenden Mix zu er-
stellen und das Bespielen der gewéahlten Kanéle so
professionell sicherzustellen, dass die Unternehmens-
marke bei potenziellen Kunden und Mitarbeitern wie
gewunscht ankommt.

Ein letzter Unterschied ist die durch die Digitalisierung stark
gesunkene Hemmschwelle der Zahnarztpraxen, einmal links
oder rechts etwas auszuprobieren. Ein digitaler Datensatz
l&sst sich sehr viel leichter versenden, als ein konventio-
neller Abdruck und davon machen Zahnarztpraxen mit
Intraloralscanner auch gerne einmal Gebrauch.

Wenn nicht alles anders ist, was ist gleich geblieben?
Gleich geblieben ist die emotionale Komponente im Vertrieb.
Noch immer lassen sich Menschen von Menschen gewin-
nen — egal, ob es um neue Kunden oder Mitarbeiter geht.
Noch immer machen Menschen den Unterschied, bieten
also die groBte Chance fur ein Alleinstellungsmerkmal. Der
gewahlte Marketing-Mix unterstttzt auf unterschiedlichen
Kanalen den Vertrieb, er leistet wertvolle Vorarbeit, infor-
miert, baut Emotionen auf, auf deren Basis dann das Ge-
winnen und/oder Binden stattfinden kann. Noch immer
entscheidet am Ende der Faktor Mensch Uber den Ver-
triebserfolg.

Was sind lhrer Einsch&dtzung nach die wichtigsten
Punkte fur erfolgreichen Vertrieb?

Strategisch beginnt alles mit der Klarheit zur eigenen
Marke. Wer bin ich bzw. wer will ich sein, wofur stehen
wir, woflr nicht und damit letztlich: Wie will ich wahrge-
nommen werden? Aufbauend darauf geht es um die De-
finition des Zielkunden. Wie muss eine Zahnarztpraxis
aufgestellt sein, damit sie gut in das eigene Unternehmen
passt? Welche Kriterien sind ein Muss und Uber welche
kénnen wir ggf. verhandeln?

Aus den genannten Definitionen leitet sich relativ einfach
der Marketing-Mix aus den zuvor genannten Vermark-
tungskanélen ab. Hier gilt noch immer, dass man sich als
Unternehmen dort aufhalten muss, wo die eigene Ziel-
gruppe ist, und zwar in der Art, die eben die gewahlte
Zielgruppe anspricht.
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Im operativen Vertrieb ist es wichtig, immer einen ak-
tuellen Uberblick tiber den Umsatzbedarf der nachsten
funf Jahre zu haben. Dieser ergibt sich aus der Analyse
der eigenen Kunden und zeigt auf, wie viel Umsatz in
den n&chsten flnf Jahren voraussichtlich verloren geht,
d.h. durch Vertriebsaktivitdten ersetzt werden muss,
um den aktuellen Bestand zu erhalten. Geplantes Um-
satzwachstum erhoht dabei den Umsatzbedarf.
Abgerundet werden die strategischen und operativen
VertriebsUberlegungen durch die menschliche Kom-
ponente, also die Antwort auf die Frage: Wer macht
was und wann? Grundsétzlich ist es — unabhangig
von der Auslastung des Labors — unglaublich wichtig,
dem Thema Vertrieb eine hohe Prioritat beizumessen,
will man nicht Gefahr laufen, irgendwann vor einer
wirklich groBen, manchmal unldsbaren Vertriebsauf-
gabe zu stehen.

Was sind die h&ufigsten Fehler, die im dentalen Ver-
trieb gemacht werden?

Die groBten Fehler sind in der Regel Unterlassungen.
Alle Erfolgsfaktoren, die ich zuvor genannt habe, in
Teilen oder gar nicht im Labor zu installieren, also zu
unterlassen, ist eine Art von Russisch Roulette spie-
len. Es kann gut gehen, muss es aber nicht.

Haufig schrumpft ein Dentallabor dann langsam
Uber viele Jahre: Hier geht ein Kunde in Ruhestand,
dort ein Mitarbeiter und schon passt es irgendwie

ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor — 5/2024

’ , Das Fehlen eines belastbaren und skalierbaren
Vertriebssystems ist eine Kombination aus zu wenig
Zeit, zu wenig Wissen und Kénnen sowie einer

Priorisierung, die diesem Thema keine angemessene

Wichtigkeit zuschreibt. ! !
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wieder. Dieser Prozess funktioniert allerdings dort
nicht mehr, wo der Umsatz nicht zur GroBe der Struk-
tur passt. Ist die Schieflage groB genug, endet dies
meist nicht gut fur das Unternehmen.

Einzig auf digitale Vermarktung zu setzen, ist ein recht
neuer, aber nicht weniger gro3er Fehler. Digitale Kanale
kénnen erste Schritte hin zum neuen Kunden sein,
sie ersetzen allerdings niemals die menschliche Kom-
ponente, die Beziehungsebene. Spatestens bei der
Kundenbindung, also der Frage, ob und mit wie viel
Umsatz ein Kunde im Unternehmen bleibt, ist der ent-
scheidende Faktor die Intensitédt der Beziehung, die
zum Kunden unterhalten wird. Vereinfacht gesagt, gilt
Folgendes: Wer die Beziehung hat, hat den Kunden.
Viele Dentallabore Ubersehen auch die Vertriebsnot-
wendigkeiten, die sich aus der fortschreitenden Di-
gitalisierung ergeben. Erstens hat die Digitalisierung
zu einem weiteren Marktteiinehmer gefthrt, der auch
seinen Teil vom Kuchen abhaben mochte und zwei-
tens sinkt, wie bereits erwahnt, die Hemmschwelle,
Neues auszuprobieren.

Warum tun sich viele Dentallabore mit der Integra-
tion eines belastbaren Vertriebssystems schwer?

Schon immer sind die meisten Dentallabore getrieben
von aktuellen Herausforderungen. Der Fokus liegt haufig
auf den operativen und weniger auf den strategischen
Aufgaben. ,Warum®, so sagen mir haufig Laborinhaber,
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,Sollich jetzt Vertrieb machen? Wir haben das Haus voll.
Hier passt nichts mehr rein.“ Oder andere: ,Ich habe viel
zu wenig Mitarbeiter, mehr Umsatz kann ich nicht ver-
kraften.”

Auf den ersten Blick sind beide Aussagen nachvollzieh-
bar. Ein Tag, der gefullt ist mit tagesaktuellen Aufgaben,
kann auch ohne strategische Anséatze schon lang genug
sein. Am Ende wird man als Unternehmer in einer sol-
chen Situation aber von der eigenen Firma ,bearbeitet”,
statt selbst daran zu arbeiten. Aus dieser Spirale gilt es,
sich zu befreien, wenn man das eigene Unternehmen
strategisch weiterentwickeln und stabil flr die Zukunft
aufstellen mochte.

Letztlich scheitert die Integration haufig auch am Wissen
und Kénnen: Trial and Error im Vertrieb ist schwieriger
mdglich als in zahntechnischen Bereichen. Damit ist das
Fehlen eines belastbaren und skalierbaren Vertriebssys-
tems eine Kombination aus zu wenig Zeit, zu wenig
Wissen und Kénnen sowie einer Priorisierung, die die-
sem Thema keine angemessene Wichtigkeit zuschreibt.

Was sind Ihre wichtigsten Tipps fiir einen nachhaltigen
Vertrieb?

Realistische Ziele, Klarheit Uber das eigene Kénnen, ein
professioneller Aufbau der eigenen Unternehmens-
marke durch einen gelungenen Marketingmix, Zeit und
das notwendige Vertriebskdnnen sind die Zutaten fur
einen nachhaltigen Vertrieb, der sich den Anforderungen
des Labors entsprechend anpassen lasst.

Allerdings sei mir hier noch einmal der Hinweis ge-
gonnt: Esist grundfalsch die aktuellen VertriebsmaBnah-
men am aktuellen Umsatzbedarf auszurichten. Alle Ver-
triebsmaBnahmen heute, haben ihren Erfolg in der Zu-
kunft. Oder anders formuliert: Wer in der Zukunft Um-
satz braucht, weil Kunden in den wohlverdienten
Ruhestand gehen, der tut gut daran, heute vertrieblich
aktiv zu werden.

Vielen Dank fiir das Gespréach.

Die Kunst im Vertrieb ist es, aus allen Méglich-
keiten, den fir das eigene Unternehmen passenden
Mix zu erstellen und das Bespielen der gewahlten
Kanéle so professionell sicherzustellen, dass die
Unternehmensmarke bei potenziellen Kunden

und Mitarbeitern wie gewiinscht ankommt.

/WL Zahntechnik Wirtschaft Labor — 5/2024

Claudia Huhn
Beratung Coaching Training
claudiahuhn.com
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Onboarding — ein unterschatzter
Prozess im Dentallalbor

Ein Beitrag von Christine Moser-Feldhege

Laborinhaber investieren erhebliche Ressourcen in die Rekrutierung neuer
Mitarbeiter. Sie durchlaufen aufwendige Bewerbungsprozesse, organisieren Praxistage und fiih-
ren intensive Gesprache, um die besten Konditionen auszuhandeln. Sobald die Arbeitsvertrage
unterzeichnet sind, herrscht im Team und bei der Leitung Erleichterung — endlich wird das Perso-
nal aufgestockt. Doch genau an diesem Punkt wird die Einarbeitung der neuen Mitarbeitenden oft
dem Zufall Uberlassen.

12 ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor — 5/2024
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Ein systematischer Einarbeitungsprozess
ist jedoch nicht nur zeitsparend, sondern
fordert insbesondere die erfolgreiche
Integration der neuen Kollegen ins Team.
Ein herzlicher Empfang im Unterneh-
men, eine Klar strukturierte Einarbeitungs-
phase und ein fester Ansprechpartner
von Anfang an bilden das Fundament ftr
eine langfristige Mitarbeiterbindung. Wird
der neue Kollege jedoch ins kalte Was-
ser geworfen und sich selbst Uberlassen,
kann das fatale Folgen haben. Wer sich
ohne klare Anleitung selbststandig in
Arbeitsablaufe einarbeiten muss, wird
zwangslaufig Fehler machen — Fehler, die
am Ende das Team belasten und die
Zusammenarbeit beeintrachtigen kénnen.
Um solche Probleme zu vermeiden,
schauen wir hier auf eine Art Blaupause
fUr einen Onboarding-Prozess.

Onboarding-Schritte und
Zeitplanung

Grundsatzlich beginnt der Onboarding-
Prozess mit der Unterschrift unterm Ar-
beitsvertrag und endet nach der Probe-
zeit, also in der Regel nach sechs Mona-
ten. Lassen Sie uns beispielhaft auf die
einzelnen Schritte eines Onboarding-
Prozesses im Dentallabor schauen.

Lage zu versetzen, produktiv zu ar-
beiten.

e Team-Integration: Neben der techni-
schen Einarbeitung ist es wichtig,
dass sich die neuen Mitarbeiter schnell
in das bestehende Team integrieren
und sich mit der Unternehmenskultur
sowie den Werten des Labors identifi-
zieren.

e Bindung und Zufriedenheit: Durch
ein strukturiertes und unterstitzendes
Onboarding kann die Mitarbeiterbin-
dung verbessert werden, was ange-
sichts des Arbeitskraftemangels und
der hohen Fluktuation ein zentrales
Anliegen ist.

Welche individuellen Herausforderungen
esin lhrem Team gibt, sollten Sie gemein-
samim Team besprechen und sich darauf
einstellen.

Noch vor Arbeitsbeginn

Dieser Schritt wird sehr haufig vergessen
und hat gleichzeitig eine enorme Wirkung
auf den neuen Mitarbeitenden.

e Vorausplanung: Erstellen Sie eine
Checkliste, die alle Vorbereitungen flir
den neuen Mitarbeiter umfasst, wie
z.B. die Einrichtung des Arbeitsplat-

Wenn Sie gute Mitarbeitende langfristig ans Labor

binden wollen, sollten Sie lhre ,Talent-Journey” mal

genauer unter die Lupe nehmen.

Onboarding-Ziele und
Herausforderungen

Klaren Sie zunachst lhre Onboarding-
Ziele und achten Sie auch auf die mogli-
chen Herausforderungen.

Ziele kénnen sein:

e Schnelle Integration und Produktivi-
tat: Der Hauptfokus beim Onboar-
ding liegt in der Regel darauf, neue
Mitarbeiter schnellstmoglich in die

zes, die Bereitstellung von Zugangs-
daten und Schulungsunterlagen.

e Willkommmenspaket: Schicken Sie
dem neuen Mitarbeitenden ein klei-
nes Willkommenspaket mit den
wichtigen Informationen zum Unter-
nehmen, den Werten, der Unterneh-
menskultur und den Teamstrukturen.
Das kann in Form eines digitalen
Handbuchs oder einer Willkommens-
E-Mail sein. Daraus sollte auch klar
hervorgehen, was den neuen Mitar-

ANZEIGE
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Ein herzlicher Empfang im Unternehmen, eine klar strukturierte

Einarbeitungsphase und ein fester Ansprechpartner von Anfang an

bilden das Fundament fiir eine langfristige Mitarbeiterbindung.

beitenden am ersten Arbeitstag erwartet. Vielleicht haben
Sie gebrandete Kugelschreiber, Blocke, eine Tasse fur Kaffee
etc. und wollen ein ,physisches” Willkommenspaket zu-
sammenstellen. Der Fantasie sind hier keine Grenzen ge-
setzt.

e Technische Vorbereitung: Stellen Sie sicher, dass alle not-
wendigen Werkzeuge, Gerate und IT-Zugange fur den
neuen Mitarbeitenden bereitstehen.

1. Arbeitstag - Einflihrung

Nichts ist schlimmer, als wenn der Mitarbeitende den Eindruck hat,

dass keiner wirklich Zeit fUr ihn hat. Oder gar noch schlimmer —

das Team weiB3 gar nicht, dass heute ein neuer Mitarbeiter
startet. (Alles schon erlebt.)

e BegruBung und Vorstellung: Planen Sie ausreichend Zeit fr
die offizielle BegriiBung durch die Geschaftsfihrung und/
oder die Teamleiter ein.

e Rundgang durch das Labor: Im Anschluss gehen Sie mit
dem neuen Mitarbeitenden durchs Labor und stellen ihn in
den verschiedenen Abteilungen kurz vor.

Vorteile eines geplanten

Onboarding-Prozesses im Dentallabor

Vermeidung von Fehlern
Produktivitat
Motivation

Weniger Fluktuation

Effiziente Einarbeitung

Image als Arbeit-
gebermarke

Onboarding
complete

e Zuweisung eines Mentors: Falls moglich, sollten Sie jedem
neuen Mitarbeiter einen erfahrenen Kollegen als Mentor zur
Seite stellen, der ihn durch die ersten Wochen begleitet —
nicht nur technisch, sondern auch ins Team integrierend.

e Einweisung in die Sicherheitsstandards: Lastig, aber wich-
tig: Erlautern Sie die verschiedenen Arbeitssicherheitsmal3-
nahmen.

1. Woche - Integration in das Team und die

Arbeitsprozesse

e Einflhrung in die Arbeitsablaufe: Starten Sie mit einer schritt-
weisen Einarbeitung in die Produktionsprozesse, beginnend
mit einfacheren Aufgaben.

e Kommunikation und Zusammenarbeit: Erlutern Sie die be-
stehenden Kommunikationswege und -tools (z.B. Meetings,
WhatsApp-Gruppen).

e Technische Schulungen: Schulen Sie den Mitarbeitenden an
den genutzten Geréaten und Softwareldsungen (z. B. CAD/CAM-
Systeme, 3D-Drucker). Stellen Sie sicher, dass er die Gerate
und Software-Anwendungen effizient nutzen kann.

—
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1. Monat - Vertiefte Einarbeitung

und Feedback

e RegelmaBige Feedback-Gesprache:
In den ersten Wochen sollten regelma-
Bige Feedback-Gesprache zwischen
dem neuen Mitarbeiter und seinem
Mentor bzw. Vorgesetzten stattfinden.
Diese Gesprache sollten den Fort-
schritt des Mitarbeiters, eventuelle
Schwierigkeiten und weitere Schu-
lungsbedarfe thematisieren.

e EinfUhrung in das Qualitdtsmanagement:
Erklarung der unternehmensinternen
Qualitatsstandards und -prozesse.
Der Mitarbeiter sollte verstehen, wie
seine Arbeit in den Gesamtablauf des
Labors passt und Qualitat sicherge-
stellt wird.

e Kundenorientierung: Da Mitarbeiter
auch direkten Kontakt zu Zahnéarzten
und Patienten haben, sollte der Um-
gang mit Kunden besprochen und trai-
niert werden. Schulungen in Kommu-
nikation und Kundenservice kdnnen
hier hilfreich sein.

Nach 3 Monaten - Evaluierung und

langfristige Entwicklung

e Status-quo-Gesprach: Beleuchten
Sie den gesamten Onboarding-Prozess
und bewerten Sie die einzelnen As-
pekte. Besprechen Sie, wie gut sich
der Mitarbeitende integriert hat, wo
noch Schulungsbedarf besteht und
welche langfristigen Entwicklungsziele
gesetzt werden kénnen. Zeigen Sie
ihm hier auf, welche Karrierewege
und Weiterbildungsmoglichkeiten es
im Labor gibt. Das kann helfen, die
Motivation und Bindung des Mitarbei-
ters zu erhohen.

Nach 6 Monaten - Feedback zum

Abschluss der Probezeit

e Einladung zum Feedback-Gespréch
kurz vor Ende der Probezeit: Kundi-

gen Sie einige Tage vorher an, dass
Sie sich gerne mit dem Mitarbeiter
Uber das letzte halbe Jahr unterhal-
ten mochten. Bereiten Sie sich auf
dieses Gesprach gut vor. Entweder
Sie besprechen lhre Kiritikpunkte,
aus welchem Grund der Mitarbei-
tende nicht ins Team oder zu den
Arbeitsanforderungen passt. Dann
beenden Sie das Arbeitsverhaltnis.
Oder Sie gehen in der Rickschau
das letzte halbe Jahr noch mal durch
und stellen heraus, was Sie an lhrem
neuen Mitarbeiter schatzen. Was hat
er richtig gut gemacht? Loben Sie
ihn, damit nutzen Sie das Gespréch
als Motivation fUr die kommenden
Monate bis zu Ihrem nachsten Mitar-
beitergespréach.

Fazit

Vertrauensvolle Beziehungen und eine
gute Mitarbeiterbindung lassen sich
nicht auf einem schlechten Fundament
aufbauen. Wenn Sie gute Mitarbeitende
langfristig ans Labor binden wollen,
sollten Sie lhre ,Talent-dourney® mal
genauer unter die Lupe nehmen. Was
erlebt der neue Mitarbeiter, wenn er bei
Ihnen anfangt zu arbeiten? Wie sieht
sein Empfang aus, sein erster Tag, seine
ersten 100 Tage und wie ist seine Per-
spektive?

Wie im letzten Gallup-Onboarding-Be-
richt zu lesen war, haben nur 12 Prozent
aller Mitarbeitenden das Gefuhl, ihr
Unternehmen habe eine gute Einarbei-
tungsphase flur neue Teammitglieder.
Und gleichzeitig kdnnten die Unterneh-
men eine um 50 Prozent hdhere Mitar-
beiterbindung und eine um 62 Prozent
hohere Produktivitat erreichen. Wenn
das keine schlagenden Argumente fur
einen strukturierteren und durchdach-
teren Onboarding-Prozess sind!

INFORMATION ///

Christine Moser-Feldhege
www.cmf-consulting.de

Infos zur Autorin
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Ein Beitrag von Hans J. Schmid

EINKAUF /// Die Einzigartigkeit des Individuums ist
bei Menschen extrem ausgebildet. Doch wie steht es
um die Ausstattung, Einrichtung und das Design der
eigenen Arbeitsstatte?

Durch unsere Individualitat wirken wir nach auBen auf andere
Personen jeweils unterschiedlich. Unterstreichen kénnen wir
diese nonverbalen Signale zuséatzlich durch unsere Kleidung.
Karl Lagerfeld hat einmal gesagt: ,Die Jogginghose ist der Un-
tergang der westlichen Kultur.“ Tragen Sie nun so ein Beinkleid
beim Besuch eines Zahnarztes oder eines Patienten, eventuell
kombiniert mit einem Kapuzensweatshirt sowie abgedunkelter
Brille, setzen Sie ein vollkommen anderes Signal, als wenn Sie
ein Paar Oxforder oder Budapester an den FlBen tragen sowie
einen maBgeschneiderten Anzug — getreu dem Spruch von
Johann Wolfgang von Goethe: ,Wie Du kommst gegangen — so
wirst Du auch empfangen.*

Denselben Effekt erzeugen Sie mit der Ausstattung ihrer Labor-
raume. Auch hier ist die Frage, welches Signal Sie senden wollen.
Mein Tipp: Setzen Sie auf das Thema Individualisierung — viel-
leicht in Form der Dienste eines Schreiners vor Ort oder eines
speziellen Dentalmdbel-Anbieters. Neben der individuellen An-
passung und dem Design hat ein Dentalmdbel-Hersteller na-
tdrlich viel Erfahrung, um den zur Verfigung stehenden Raum
effizient zu nutzen und die Ablaufe im Arbeitsprozess zu opti-
mieren. Daneben sind die Bereiche Ergonomie und Funktiona-
litat essenziell wichtig, um die Gesundheit der Mitarbeiter zu
schitzen und die Produktivitat zu verbessern. Funktionelle Ar-
beitsplatze mit der richtigen Beleuchtung und Ausstattung sind
unerlasslich fur optimale Zahntechnik. Zuséatzlich spielen die
Hygienemdglichkeiten der Mdbel eine nicht zu vernachldssi-
gende Rolle. Und damit sind nicht nur Holz und Edelstahl ge-

/WL Zahntechnik Wirtschaft Labor — 5/2024

meint — auch die neuen Kunststoffe sowie Glas und Keramik-
materialien sind hier mit ins Kalkul zu ziehen.

Last, but not least haben im Entscheidungsprozess der Labor-
ausstattung auch die Faktoren Flexibilitat und Anpassungsféahig-
keit groBes Gewicht. Moderne Dentallabore mussen flexibel
bleiben, um sich an technologische Fortschritte und veranderte
Arbeitsmethoden anpassen zu kénnen. Es ist also wichtig, dass
das Mdbelkonzept so ausgewahlt wird, dass es nicht nur in naher
Zukunft, sondern auch wahrend des ganzen Laborlebens jeder-
zeit angepasst, umgebaut und erweitert werden kann. Wie Sie
lhre R&aumlichkeiten einrichten, ist also weit mehr als nur ein Aus-
hangeschild. Egal, ob Kunde (Zahnarzt), Praxismitarbeiter oder
Patient — Ihr Design setzt ein klares Zeichen fUr jeden, der Sie
besucht. Nichts unterstreicht Ihre individuelle Note mehr als die
Raumlichkeiten, in denen Sie mehr Zeit lhres Lebens verbringen
als in lhrem Zuhause. Bedenken Sie, wenn Sie umstrukturieren
oder einrichten: Sie richten |hr ,Wohnzimmer” ein und das im
wahrsten Sinne des Wortes. Sorgen Sie also daflr, dass Ihr
einzigartiges Lebensverweilzimmer fur Sie passt. Dann haben
Sie darin auch viel Arbeitsspass.

Infos zum Autor
INFORMATION /// Ok {0
Hans J. Schmid
www.arbeitsspass.com E
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/// 20 Dank virtuellem Rundflug zum Vorzeigelabor

Aus einer enemaligen Kita im sdchsischen Ortmannsdorf ent-
steht aktuell das neue Labor von Zahntechnikermeister Tobias
Pilz. Bei der Planung der neuen Raumlichkeiten nutzte er mo-
dernste Techniken, um seinen Traum von einem zukunftsfahi-
gen Labor zu realisieren.

/// 24 Berufsleben auf Radern

Als gelernter Zahnarzt und Zahntechniker vereint Vapula Hau-

kongo beide Seiten der Dentalwelt und versorgt mit seinem
Konzept mozahm — mobile Zahnmedizin immobile Patienten in —
Minchen und Umgebung daheim bzw. in Pflegeeinrichtungen.

Im Interview verrét er, warum seit einem Jahr auch ein mobiles

Dentallabor dazugehort.

/// 28  Workplace Dentallabor

Um gutes Personal zu gewinnen und an sich zu binden, muss
der ,Arbeitsplatz Dentallabor” attraktiv sein. Die Zeiten, in denen
Zahntechniker sich mit jeder Gegebenheit vor Ort zufrieden-
geben mussten, sind definitiv vorbei. Im Erfahrungsbericht
erldutert Zahntechnikermeister Patrick Redlich seinen inten-
siven Weg zum Laborneubau von Edel und Weiss Dental in
Wettstetten.

Faporemupcning
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Dank virtuellem Rund-

flug zum

Ein Beitrag von Kerstin Oesterreich

LABORPLANUNG /// Aus einer ehemaligen Kita im séchsischen Ortmanns-
dorf entsteht aktuell das neue Labor von Zahntechnikermeister Tobias Pilz.
Er befand die Raumlichkeiten seines eigentlimergefihrten Mdlsener Labors
Pilz Dentalkonzept flir seine zehn Mitarbeitenden und sich als nicht mehr zeit-
gemaB und nutzte bei der Planung der neuen Radumlichkeiten modernste Tech-
niken, um seinen Traum von einem zukunftsfahigen Labor zu realisieren.

Noch ist der Aus- und Umbau des Gebaudes in vollem Gange,
schlieBlich soll aus der einstigen Kindertagesstétte bis Frihjahr
2025 ein Wohn- und Geschéftshaus werden. ,Ich hatte schon
in der Vergangenheit eine positive Beziehung zu dem Gebaude,
dort sind meine Kinder in den Kindergarten gegangen. Nach
dem Auszug stand das Gebaude leer und ich bin auf die Idee
gekommen, dort ein neues Zuhause fur mein Labor und zusatz-
lich Wohnraum zu schaffen. Von der Idee war auch die Gemeinde
Mulsen angetan, sodass ich das Gebaude schlieBlich im April
2022 kaufen konnte®, so ZTM Tobias Pilz.

ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor — 5/2024

ZTM Tobias Pilzvor
seinem zukinftigen
Labordomizil.

Besonders fasziniert ihn dabei der Kontrast zwischen der his-
torischen Bausubstanz und einem modernen und zeitgemahen
Nutzungskonzept. Sein aktuelles Labor in der Neuschénburger
StraBe besteht seit 2008 — jetzt mdchte der Zahntechnikermeis-

Um alles einmal kostenglinstig
auszuprobieren noch bevor
investiert wird, konnte bei
einem Vor-Ort-Termin auf der
Baustelle jeder Mitarbeiter
mittels VR-Brille durchs neue
Labor gehen und schon mal

losarbeiten”.



Noch nicht sattgesehen?
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Hier gibts mehr

: Bilder-.

ter gern die gesamte Arbeitsumgebung fur

sein Team neu gestalten, und dabei an die

aktuellen und zukUnftigen Anforderungen anpas-

sen: ,Die Zahntechnik hat in den letzten zehn Jahren

einen starken Umbruch erlebt, und wir wollen unsere Zu-
kunft in diesem wunderschonen Beruf selbst neu gestalten!”

Virtueller Testlauf

Damit es im neuen Domizil gesundheitsférderlich zugeht,
haben sich die Beschéftigten — mithilfe der AOK-Beratung
durch Sdren Schlegel — schon vorher in einem Workshop zur
betrieblichen Gesundheitsférderung Gedanken gemacht:
Was soll bleiben, was weg, wie gehts ,gestnder“? So wurde
die derzeitige Situation im Mulsener Labor analysiert, unter
anderem bezUglich der Arbeitsergonomie. SchlieBlich ist es
in Zeiten des Fachkraftemangels doppelt wichtig, dass die,
die da sind, auch gesund sind — und bleiben. Zur Sprache
kamen Aspekte vom 3D-Druck fur die Zahne Uber ein ange-
nehmes Betriebsklima bis hin zu ,einfach mal funktionieren-
den Geréaten®“.

Im Anschluss wurde der Kontakt zu Herrn Dr. Loffler von der
Technischen Universitat Chemnitz hergestellt. Mit ihm erfolgte
eine detaillierte Bestandsaufnahme der Bedingungen im ak-
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Derzeit ist der Umbau der ehemaligen Kita-Gruppenrdume in vollem Gange.

tuellen Labor, woraus individuelle Handlungsempfehlungen ab-
geleitet wurden. SchlieBlich wurde fUr die neuen Raumlichkeiten
eine virtuelle Einrichtungsplanung erstellt, vom Architekten Dipl.-
Ing. Torsten Paul Pihn vom Architekturbiro plan + projekt puhn
erhielt das Team die 3D-Daten des Objektes. AnschlieBend
wurden diese Datensatze an der Uni Ubereinandergelegt und
die zukUnftigen Raume virtualisiert sowie entsprechend ,digital
eingerichtet”.

Alle Abbildungen © ZTM Tobias Pilz

Der Eingang zu den geplanten
Wohneinheiten im Obergeschoss.
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Um alles einmal kostengUnstig auszuprobieren noch bevor in-
vestiert wird, konnte bei einem Vor-Ort-Termin auf der Baustelle
jeder Mitarbeiter mittels VR-Brille durchs neue Labor gehen und
schon mal ,losarbeiten”, d.h. es wurden zukinftige Arbeitswege
und Handgriffe getestet. AnschlieBend wurde noch ein virtueller
Rundflug durch die Rdume absolviert. Dabei wurden wertvolle
Informationen und Einschatzungen der Beteiligten gesammelt,
wie ,der Arbeitstisch ist zu hoch flr mich Kleene* Uber ,so einen
groBen Schreibtisch brauche ich nicht, da kann noch der Brenn-
ofen hin“ bis hin zu ,der Durchgang ist zu eng*. Alles wurde noch
vor Ort nachjustiert und ,.eingebaut”, sodass die Begeisterung
aller spurbar war und die Beschaftigten ein gutes Gefuhl daftr
bekamen, was alles machbar ist.

Neuer Grundriss

Im Erdgeschoss entsteht aus zwei Gruppenraumen das neue
Dentallabor fir das Team um ZTM Tobias Pilz. Inm war es wich-
tig, dass die neu geschaffene Gewerbeeinheit unabhéngig vom
Rest des Wohnhauses funktioniert. Herausforderung dabei war
der Umgang mit dem zentral gelegenen, mittig durch das Erd-
geschoss fuhrenden Haupteingang in das Objekt, welcher die
Laboreinheit in zwei Teilbereiche trennen wirde. Geldst wurde
dies durch die Schaffung eines neuen Hauszugangs zur Erschlie-
Bung der oberen beiden Wohnetagen direkt am riickseitigen
Treppenhausanbau. Der alte Haupteingang dient nun als repra-
sentativer Eingang flir Patienten, Besucher sowie den taglichen
Material- und Produktversand. Als Gast betritt man das Labor
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Uber einen hellen groBztgigen Windfang mit Wartebereich. Der
neue Personaleingang flr Mitarbeitende und Angestellte erfolgt
Uber einen bereits vorhandenen Hintereingang, an welchen sich
direkt eine groBzUlgige Terrasse, der Pausenraum mit Teeklche
sowie die Umkleide angliedern.

Die beiden groBen Arbeitsraume werden durch das Entfernen
von Flurtrennwanden und Zwischenttren rdumlich besser mitei-
nander verbunden. Beide verflgen Uber eine Uppige Raumhdhe
von knapp 3,5 Metern mit deckenhohen groBzigigen Fenstern.
Um diese Atmosphare von Licht, Luft und Weite zu erhalten, wird
auf das Abhangen der Decken bewusst verzichtet. Gestaltungs-
idee innen ist, aus den ehemaligen Kindergartenraumen mit inren
hellen bunten Farben eine Produktionsstétte im Industrie-Stil zu
gestalten. Daflr soll der FuBboden als roher Gussbeton-Boden
ausgefuhrt sowie die Wande wei3 und die Decken schwarz ge-
strichen werden. Das Beratungszimmer fUr Patienten soll als
glaserne Box mit schwarzen Trennleisten — ein kleiner Wrfel als
Raum im Arbeitsraum — integriert werden. Daran schlieBt sich der
Verwaltungsbereich an. Die vorhandenen Waschrdume werden
fr notwendige Toiletten und Arbeitsbereiche mit Wasserbedarf
umgebaut. Die Raume fUr Gips- sowie Frasarbeiten kénnen somit
geschlossen werden, was zur Verringerung des Gerauschpegels
beitragt.

Zukunftsfahigkeit garantiert

~,Komplexe Themen wie die Gestaltung unseres Arbeitsumfeldes,
der Umgang mit Mitarbeitern und Kunden, unsere Angebots-
struktur oder auch die Positionierung des Labors im Gesamt-
markt bestimmen unser tagliches Tun. Diese Prozesse voranzu-
bringen, ist uns — neben der téglichen Arbeit — besonders wichtig.
Wir méchten unsere Zukunft gern positiv selbst gestalten®, so
Tobias Pilz. Ihm war und ist es wichtig, alle Herausforderungen
als Team zu meistern und jeden Mitarbeiter entsprechend seiner
digitalen Affinitat und Fahigkeiten auf diesem Weg zu férdern: ,Ich
mdochte die Starken jedes Einzelnen flr den Unternehmenserfolg
nutzen und dafir dem Team die bestmdgliche Unterstlitzung
anbieten. Der Umzug bietet uns allen die Méglichkeit, unvor-
eingenommen unser Umfeld bewusst zu sehen, Bewahrtes zu
Ubernehmen und unsere Zukunft neu zu gestalten.*

INFORMATION ///
ZTM Tobias Pilz

Pilz Dentalkonzept
pilz-dentalkonzept.de
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Ein Beitrag von Kerstin Oesterreich

MOBILE VERSORGUNG /// Als gelernter Zahnarzt und Zahntechniker vereint Vapula Hau-
kongo beide Seiten der Dentalwelt und versorgt mit seinem Konzept mozahm — mobile
Zahnmedizin immobile Patienten in Minchen und Umgebung daheim bzw. in Pflegeein-
richtungen. Im Interview verrat er, warum seit einem Jahr auch ein mobiles Dentallabor

moi al Bm

——————— mobile Zahnmedizin —

www.mozahm

Haruislaogr auf Radern

E-Paper ZWP 9/24

55, =]

dazugehort und welche Herausforderungen die Umsetzung mit sich brachte.

Herr Haukongo, inwieweit profitieren Sie bei Ihnren Behandlun-
gen von lhrem Wissen aus den beiden Fachdisziplinen Zahn-
technik und Zahnmedizin?

Schon als Kind stand fir mich fest, dass ich gern Zahnarzt wer-
den mochte. Als es schlieBlich so weit war, riet mir ein sehr guter
Freund, dass ich vorab die Zahntechnikerausbildung absolvieren
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sollte — bis heute die beste Entscheidung, die ich beruflich treffen
konnte! Ich kann bei zahntechnischen Versorgungen mein Wis-
sen aus beiden Fachbereichen anwenden. Das beginnt bereits
bei der Planung: Schon da habe ich vor Augen, wie die Arbeit im
Artikulator aussehen wird oder inwieweit bestimmte Behand-
lungen denn zahntechnisch Uberhaupt umsetzbar sind.



TECHNIK

Wie entstand lhr Konzept mozahm-mobile Zahnmedizin?
Im Jahr 2012 er6ffnete ich meine erste eigene Zahnarztpraxis im
MUnchener Osten. Diese befindet sich im 2. Stock ohne Aufzug.
Viele &ltere Patienten riefen uns an, dass sie es nicht mehr schaf-
fen, die Stufen zu meiner Praxis nach oben zu laufen. Auch kamen
\ einige aufgrund ihres Umzuges in Senioren- bzw. Pflegeinrichtun-
gen nicht mehr zu uns. Daher entschied ich mich, meine Patien-
ten zukUnftig auch bei sich zu Hause bzw. in ihren Pflegeinrich-
tungen zahnérztlich betreuen zu wollen. 2013 unterschrie-
ben wir unseren ersten Kooperationsvertrag mit einem
Seniorenheim. Nach und nach rtsteten wir mobil
auf und konnen inzwischen guten Gewissens
sagen, dass wir alle Behandlungen einer
ganz normalen Zahnarztpraxis auch
mobil durchflihren kénnen.

~_

Seit einem Jahr ge-
hért auch ein mo-
biles Dentallabor
zu lhrer Fahrzeug-
flotte. Warum ent-
schieden Sie sich
fur diese Ergan-
zung?

Wir betreuen Se-
nioreneinrichtungen,
die teilweise 1,5 Stun-

den Fahrt (einfache Strecke)
entfernt und somit weit weg sind.
Und die Nachfrage steigt kontinuierlich... Unser mobiles Dental-
labor sehen wir als wahnsinnig groBe Zeitersparnis und natdrlich
auch aus wirtschaftlicher Sicht: Da wir alles an Bord haben,
mussen wir nicht fUr eine Reparaturriickgabe einen ganzen
Vormittag zusatzlich einplanen. Auch wenn beispielsweise eine
neue Prothese angefertigt werden muss, wirde das unter nor-

malen Umstanden eine flnf- bis sechsmalige Anfahrt beinhal-
ten. AuBerdem ermdoglicht das rollende Labor auch die Einpla-
nung weiterer Patienten, die nicht immer aus zahnérztlicher Sicht
behandlungsbedurftig sind, sehr wohl aber aus prothetischer
Perspektive.

Welche technischen und logistischen Voraussetzungen muss-
ten erfillt werden, um ein Dentallabor mobil zu machen, und
wie haben Sie diese Hirden gemeistert?

Zunachst ist es wichtig, einen guten Partner zu finden, der schon
Umbauten von Rettungswagen vorgenommen hat und der mit sei-
nen gesammelten Erfahrungen Anregungen geben kann. Nach-
dem wir diesen Partner in Hannover gefunden hatten, setzten wir
uns zusammen und Uberlegten: Was wollen wir machen? Welche
Arbeiten kdnnen wir in der vorhandenen Zeit vor Ort im Heim an-
bieten? Welche Geréatschaften werden benétigt (auch Gas, Gips-
abscheider ...)? Wie genau sind die Arbeitsablaufe? Entsprechend
der Antworten auf diese Fragen wurden die Installationen geplant.

Wie ist das Innere Ihres fahrenden Dentallabors ausgestattet?
Die Einrichtung aufgrund des begrenzten zur Verfligung stehen-
den Platzangebots wurde kompakt geplant und besteht wie in
einem normalen Dentallabor auch aus Labortisch, Gipsabschei-
der, Kompressor, Drucktopf, Dampfstrahler, Bunsenbrenner,
Lichthartegerat, Poliergerat mit Bimsstein, Prothesenreinigungs-
gerat, Trimmer sowie Anschlissen fur Gas und Druckluft. Im
Sommer erleichtert uns zudem die integrierte Klimaanlage
das Arbeiten.

Wie sieht ein Uiblicher Tag Ihres ,,Berufslebens auf Raddern® aus?
Ich selbst bin an drei Vormittagen in der Woche mobil unterwegs.
Die Planung der Termine Ubernimmt meine Praxismanagerin
Mandy Behr. Die Tage sehen sehr unterschiedlich aus — je nach-
dem, ob ich Hausbesuche durchfihre oder einen ganzen Vor-
mittag im Seniorenheim bin.

ANZEIGE
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Ich schildere hier exemplarisch einen Tag in einem Senioren-
heim, wo z.B. eine Unterfutterung in der Demenzabteilung
sowie eine Neuanfertigung einer Oberkiefer-Totalprothese
ansteht:

— 7 Uhr morgens: Die Ausristungstaschen werden gepackt
bzw. fehlendes Material wird aufgefullt.

— 7:15 Uhr: Der Kaffee ist fertig und wird in die Kaffeebecher
umgeflllt. Meine Assistenz, meine Dentalhygienikerin und ich
steigen in den umgebauten Rettungswagen und es geht zum
heutigen Einsatzort nach Traunreut am Chiemsee.

— 9 Uhr: Ankunft im Seniorenheim. Aufgrund des Verlustes der
Prothese einer Bewohnerin wahrend ihres Krankenhausauf-
enthalts, ist eine Neuanfertigung geplant. Hier starten wir mit
der Alginat-Abformung im Ober- und Unterkiefer. Nachdem
diese im umgebauten Rettungswagen ausgegossen wurde,
erfolgt im Anschluss die Abdrucknahme mit Impregum flr
die UnterfUtterung bei der nachsten Bewohnerin.

— Wahrenddessen flihrt meine Dentalhygienikerin die Mund-
hygiene bei weiteren Bewohnern durch. AuBerdem werden
zeitgleich Prothesenreinigungen vorgenommen.

— Falls noch eine Extraktion oder Fullung ansteht, fuhre ich diese
wahrend des Aushértens gemeinsam mit meiner Assistentin
durch.

— Bevor wir zurlickfahren, setzen wir die Unterfltterung bei der
Demenzpatientin wieder ein und haben bei der Neuanfertigung
der Totalprothese noch den individuellen Loffel und den Biss
nehmen konnen.

Inwiefern unterscheidet sich die Arbeitsweise im mobilen
Dentallabor von seinem stationaren Pendant?

Fakt ist: Mobil ist leider nicht alles mdglich. So kénnen wir bei-
spielsweise keine Anfertigungen von Modellgussprothesen vor-
nehmen und auch kein Keramikbrennen anbieten. Das mobile
Labor dient vorrangig Reparaturen (Sprung/Bruch der Klammer
bzw. Unterfltterung), aber auch der Herstellung von individuellen
Loffeln bzw. Bissschablonen. Wir kdnnen aber auch vor Ort eine
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Praparation durchflihren, diese scannen und dann in unserem
Labor anfertigen oder zu einem Fremdlabor weiterschicken —dies
wUlrde genauso auch in einer stationaren Praxis ablaufen.

Welche Vorteile bietet ein mobiles Dentallabor fir Zahnéarzte
und Patienten im Vergleich zu herkdmmlichen Laboren?

Der groBte und gleichzeitig sichtbarste Vorteil fir die Patienten
liegt klar auf der Hand: Sie mUssen nicht lange auf ihre Prothe-
sen verzichten. Aus medizinischer Sicht ist dies insbesondere fir
Demenzkranke wichtig, da sie sich sonst schnell entwdhnen und
die Prothese schon nach kurzer Zeit als einen Fremdkdrper an-
sehen. Auf sozialer Ebene bedeutet es, dass Heimbewohner, die
sonst ohne Prothese nicht aus ihrem Zimmer kommen wirden,
wieder an Gruppenangeboten teilnehmen kdnnen. Es ist einfach
ein groBes Plus flr alle Seiten — nicht nur was den Service-Ge-
danken betrifft. Es wird Zeit gespart, betriebswirtschaftlich ist es
ein Gewinn und auch fur die Umwelt tun wir etwas Gutes, wenn
wir nicht mehrmals das Heim anfahren mtssen.

Wie reagieren |Ihre Patienten auf das mobile Konzept?

Sie finden den Service sehr gut und bedanken sich regelméaBig
dafur. Dankbarkeit erfahren wir auch durch das Personal und die
Betreuer in den Pflegeeinrichtungen sowie die Angehorigen der
Bewohner. Viele Patienten nehmen sehr schnell Gewicht ab,
wenn sie keinen oder unzureichenden Zahnersatz tragen — wir
kdnnen mit unserem Service schneller handeln und zu einer
neuen Versorgung verhelfen.

Vielen Dank fiir das Gesprach!

INFORMATION ///

Zahnarzt und Zahntechniker Vapula Haukongo
mozahm — mobile Zahnmedizin
www.zahnarztpraxis-haukongo.de

obile Zahnmedizin

Dzahm — I

Alle Abbildunger
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Ein Beitrag von ZTM Patrick Redlich

BN | ABORUMZUG /// Um gutes Personal zu gewinnen und an sich zu binden, muss der , Arbeitsplatz Dentallabor*

wirklich attraktiv sein. Die Zeiten, in denen Zahntechniker sich mit jeder Gegebenheit vor Ort zufriedengeben
mussten, sind definitiv vorbei. Im folgenden Erfahrungsbericht erlautert Zahntechnikermeister Patrick Redlich
seinen intensiven Weg zum Laborneubau von Edel und Weiss Dental in Wettstetten.

Nach fast 40 Jahren Innenstadtlage im Herzen
von Ingolstadt haben wir 2022 den Weg eines
Laborumzugs samt Neubau beschritten. Der
Hauptgrund war sicherlich Platzmangel.
Unser Labor in Ingolstadt war hinsichtlich
der Anzahl an Arbeitsplatzen und der Erwei-
terbarkeit fir moderne Produktionstechno-
logien nicht mehr ausbaubar. Die An-
forderungen an unsere Ablauf-
organisation, also die Ordnung
von Arbeitsprozessen, sind stetig
gewachsen und konnten auf-
grund der engen und knappen
Platzverhéltnisse kaum noch
sinnvoll umgesetzt werden.
Damit litt auch die Attraktivitat
des ,Arbeitsplatzes Dental-
labor* und hat uns den An-
sto3 gegeben, nach Alterna-
tiven zu suchen. Dass da-
raus ein Neubau geworden
ist, war zu Beginn der Reise
noch nicht absehbar. Wir
haben schlicht jede Moglich-
keit Uberprtft, um mit der Zeit
zu gehen und den wachsen-
den Anforderungen unserer Kun-
den gerecht zu werden.

Nachdem die Entscheidung flr einen Neubau
gefallen war, begann die Suche nach einem
passenden Grundstlck. Mit passend meine ich
die rdumliche Nahe zu unseren Kunden einerseits
und die Bezahlbarkeit andererseits. Dass sich
diese Suche unter den beiden Préamissen Uber
Jahre hingezogen hat, hatte ich zu Beginn auch
nicht geglaubt. Letztlich war es eine Mischung
aus unbedingtem Willen, Hartnackigkeit und Not-
wendigkeit, die mich und alle Beteiligten durch
diese Phase gefluhrt hat. Das neue Labor in Wett-
stetten liegt verkehrsgtinstig nordlich von Ingol-
stadt mit Anbindung an die Autobahn A9. Wir
erreichen von dort aus unsere Zahnarzte mit-
unter schneller als aus der friiheren Innenstadtlage
heraus.

Planung ist alles

Die nachste Herausforderung hat dann mit der
Planung der Raumlichkeiten nicht lange auf sich
warten lassen. Meine Absicht war, dass ich mit
dem Blick eines Zahntechnikermeisters auf Arbeits-
prozesse und Workflows groBen Einfluss auf die
Gestaltung des neuen Labors nehme. Das hat im
Wesentlichen auch funktioniert, hat mich aber zeit-
lich extrem gebunden und viel Uberzeugungs-
arbeit gekostet. Ohne mein Team und das Ver-
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standnis meiner Familie ware auch die folgende Beteiligung an der
Umsetzung nicht maglich gewesen. Gebaut wurde unser neues
Labor in Wettstetten von April bis Dezember 2022. In dieser Zeit
bin ich meinem Wunsch nach Abwechslung und handwerkli-
chen Tatigkeiten vollends nachgekommen. Ich habe u.a. Server-
schranke selbst verkabelt, die Zentralabsaugung installiert, Mobel
aufgebaut und bei der Bearbeitung des AuBengelandes sogar den
Bagger bedient. Das ging mit Unterstitzung meines ehemaligen
Compagnons Thomas Zehetbauer, der mich im Labor vertreten
hat, und meiner zu dieser Zeit schwangeren Frau, die die Stellung
zu Hause allein gehalten hat. Das war eine intensive Zeit, in der
ich von einer 40-Stunden-Woche nur trdumen konnte. Aber es
hat sich gelohnt. Ich kenne jede Schraube in meinem Labor.

Workplace Dentallabor

Wir haben darauf geachtet, dass alle Arbeitsplatze modern,
ergonomisch, lichtdurchflutet und klimatisiert sind, auBerdem
haben wir die Arbeitsplatze nach Osten ausgerichtet, was bereits
am friihen Morgen fUr Sonnenlicht sorgt. Gleichzeitig haben wir
das ganze Umfeld des zahntechnischen Arbeitsplatzes aufge-
wertet. Gemeint sind damit u.a. eine Mitarbeiterlounge, unsere
Dachterrasse, und eine gute Verkehrsanbindung. Fir unsere Mit-
arbeiter haben wir ausreichend Parkmaglichkeiten direkt vor dem
Labor, was in der Innenstadt ein echtes Problem gewesen ist.
Nattrlich hatten wir in Ingolstadt auch einen Sozialraum flr alle
Teammitglieder, aber im Vergleich zur heutigen Lounge mit
Dachterrasse haben wir in puncto Attraktivitat mehrere Schritte
nach vorne gemacht. Der gesamte Workplace Dentallabor ist als
Einheit zu sehen, die Mitarbeiter gerne zur Arbeit kommen lasst,
in der Pausenzeiten angenehm gestaltet werden k&nnen und man
abends das Labor mit einem Lacheln auf den Lippen verldsst.

Um die Arbeitsplatze haben wir Raum geschaffen, den wir im alten
Labor so schmerzlich vermisst haben. Die komplette Produktion
inklusive Maschinenpark befindet sich auf einer Ebene im Erd-

KEIN FLUOR.
KEINE WARTUNG.

HIER BESTELLEN:
www.einfach-loeschen-zahnaerzte.de
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geschoss des Labors. Wir haben z.B. unseren Frasraum sowie
den Druckerraum voll klimatisiert, um konstant gleiche Bedingun-
gen bei der Herstellung von Zahnersatz gewahrleisten zu kénnen.
Unser Konstruktionsraum mit seinen sieben CAD-Arbeitsplatzen
befindet sich natdrlich in unmitteloarer Nahe. Wir haben eine Zen-
tralabsaugung, die den Produktionsstaub filtert und nach auBen
ableitet und so die Luftreinhaltung im Labor gewahrleistet. Unser
Funktionsraum ist so angeordnet, dass die Larmbelastigung fur
Mitarbeitende auf ein Minimum reduziert wird. Jeder Arbeitsplatz
ist mit Schalldémpfern ausgerdstet, jeder Arbeitsraum kann seine
eigene Musik auswahlen. Der Wohlfthlfaktor spielt bei der Arbeits-
platzgestaltung natUrlich eine groBe Rolle.

ANZEIGE

A ®
¥ Prym@s
// //‘.i 24

Prym@s
FEUERLOSCHER E
Py

JETZT
10% RABATT
BIS ZUM
15.12.2024

BRANDSCHUTZ



30

Die Administration, Sozialrdume, Umkleiden etc. befinden sich alle
im Obergeschoss. Die Umkleiden haben wir mit Duschen kombi-
niert, sodass jeder nach getaner Arbeit das Labor frisch geduscht
verlassen kann. Die durchdachte Raumaufteilung bedeutet kurze
Wege in der Produktion sowie eine klare Trennung von Arbeit und
Pause. Da fUr uns der gesamte Workplace Dentallabor wichtig ist,
mochte ich an dieser Stelle noch mal die Parkplatze vor der Tur
und die Sozialrdume erwahnen. Letztere werden auch fur Aktivi-
taten genutzt, die fur den Teamzusam-
menhalt so wertvoll sind, zuletzt unser
Mittsommernachtsgrillen.

Neben der flr mich extrem wichtigen An-
ordnung der Arbeitsplatze und Technik-
rdaume sind auch skalierbare Seminar-
moglichkeiten geschaffen worden, die
sowohl von uns als auch von der Dental-
industrie genutzt werden. Egal, ob klassi-
sche Vortrége vor kleinen oder grof3en
Gruppen oder zahntechnische Weiterbil-
dung am Arbeitsplatz — wir haben bei Edel
und Weiss all diese Méglichkeiten. Die
Beteiligung des Flhrungsteams an mei-
nen Uberlegungen fand im laufenden
Prozess statt, zumal ich gerade bei fach-
lichen Entscheidungen gerne eine Zweit-
meinung gehdrt habe.

Platz fir Wachstum

Ein weiterer Vorteil, den wir im neuen Gebaude haben, ist der
Platz. Wir kdnnen wachsen — sowohl bzgl. der Anzahl an Ar-
beitsplatzen als auch mit Blick auf die maschinengeflhrte Pro-
duktion. Wir haben uns vor Jahren schon auf die Fahnen ge-
schrieben, dass wir der Top-Arbeitgeber der Region sein wol-
len. Das ist ein Prozess, an dem wir tagtaglich arbeiten, um
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den wachsenden Anforderungen an einen Arbeitgeber gerecht
zu werden und an dem ich auch in Zukunft festhalten méchte.
Das heiBt, dass wir sanft wachsen mochten. AuBerdem sind
wir ein Familienunternehmen. Meine Schwester ist ebenfalls
Zahntechnikermeisterin und leitet den Betrieb von Edel und
Weiss. Meine Frau betreut das Veranstaltungs- und Material-
management. Mein Sohn sollte bestenfalls auch in die Zahn-
technik einsteigen und im Unternehmen seinen Platz finden
—auch wenn das noch eine ganze Zeit lang dauern wird. Das
alles folgt dem Ziel, als Familienunternehmen Eigenstandigkeit
zu bewahren.

Laborphilosophie

Wenn man uns mit nur drei Worten beschreiben misste, dann
mit verlasslich, integrierend und proaktiv. Wir stehen zu unserem
Wort, wir halten uns an unsere Versprechen, wir liefern zu den
vereinbarten Terminen. Und wenn wir uns mal nicht an eine
Abmachung halten kénnen, dann reden wir dartber. Das alles
verstehen wir unter Verlasslichkeit. Wir sind partnerschaftlich
unterwegs, wir kommunizieren auf Augenhdhe, sowohl mit Kun-
den als auch intern. Wir stehen fUreinander ein und helfen uns
gegenseitig. So verstehen wir Integration. Mit Proaktivitat mei-
nen wir, dass wir Vorschlage machen, Alternativen aufzeigen,
unser eigenes Qualitdtsmanagement leben und auch bereit
sind, in den Diskurs einzutreten. In einem Satz: Wir sind ein
lebendiges, symbiotisches Dentallabor mit bayerischen Wurzeln
und Tugenden.

INFORMATION ///

ZTM Patrick Redlich
Edel und Weiss Dental GmbH
www.edelundweiss-dental.de
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Wenn Lacheln Form annimmt

Ein Beitrag von Kerstin Oesterreich

BN /NTERVIEW /// Florian Huber vereint digitale Technik und analoges Fachwissen, um mit
hochster Prézision und Qualitdt als Zahntechnikermeister zu iberzeugen. Warum er bei der
Erarbeitung einer neuen visuellen Identitdt seines Dentallabors mundform im Osterreichi-
schen Salzburg auf professionelle Unterstiitzung setzte, erklart er im Interview.

Kunst der Zakntechnik:
Préizision trifft auf Asthetib

In der Welt der Zahntechnik, wo Handwerk au” Hightech
entsiehen Meisterwerke, die weit mehr sind als nur funktional.
stehen an der Schaittstelle dieser faszinierenden E-wicklung, Jeds
Dl zahih, jede Nuance ist entscheidend, um nicht nur die Funkio
sandern vor allem die matiirliche Asthetik eines schinen
Liichelns 21 perfektionieren.

Welche Rolle spielt fur Sie ein professioneller
Markenauftritt?

Insbesondere in unserer schnelllebigen Zeit ist
der erste Eindruck entscheidend. Das Branding
ist das erste, was der Kunde von uns wahr-
nimmt, und es sollte daher einen bleibenden
Eindruck hinterlassen. Es spiegelt unsere Vision,
Mission, Qualitdt und Professionalitat wider und
bleibt im Gedachtnis.

Worauf lag Ihr Fokus bei der Grliindung lhres
Dentallabors?

Meine Vision ist es, in jeder Situation das L&cheln
unserer Patienten zu verbessern, sowohl in Form
als auch im Ausdruck. Zudem wollte ich die Zahn-
technik aus ihrem verstaubten Image heraus-
fUhren und den Fokus auf qualitativ hochwertige,
patientenorientierte Arbeit legen. Naturlich ist es
mir auch wichtig, mein eigener Chef zu sein.

Das Corporate Design wurde mit dem Design-
& Brandingstudio kurzform.® entwickelt —
wie kam es zu der Zusammenarbeit?

Ich lernte Bastian Gasser, den Inhaber des Design-
& Brandingstudios kurzform.® bei einem seiner Pro-
jekte kennen. Seine Arbeitsweise und sein kreati-
ver Ansatz passten perfekt zu meiner Vorstellung
von Form und Asthetik. Es war ein sehr ange-
nehmer und reibungsloser Entwicklungsprozess.
kurzform.®ist bekannt fUr aussagekraftiges, redu-
Ziertes Design und die Schaffung authentischer
Markenerlebnisse. Der Ansatz, Geschichten auf
unkonventionelle Weise zu erzéhlen und Emotio-
nen zu wecken, um sich von der Konkurrenz ab-
zuheben, passte genau zu meinen Vorstellungen.

Wie ging die Markenentwicklung vonstatten?
Der kreative Prozess war gepragt von intensi-
ver Kommunikation. Bastian verfolgt ein klares
Konzept, bei dem er sich intensiv mit den ein-
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Noch tiefer einsteigen?

Alle Abbildungen © mundform Dentallabor

Bastian Gasser (links) vom

Design- & Brandingstudio kurzform.®
und ZTM Florian Huber vorm
Dentallabor mundform.

zelnen Aspekten der Zahntechnik und meiner Person auseinan-
dersetzte. Dieser strukturierte Ansatz fUhrte zu einem Ergebnis,
mit dem ich mich von Anfang an verstanden und respektiert fuhlte.
Zunéachst wurde eine Brand Strategy entwickelt, in der Werte, Vision,
Mission und der Claim definiert wurden. Darauf aufbauend wurden
im Brand Design Farben, Schriften, Designelemente, Formen-
sprache und das Logo entwickelt. In der Phase der Brand Appli-
cation wurden schlieBlich Drucksorten und andere Anwendungen
gestaltet und produziert. Nach jedem Schritt fanden Meetings statt,
um meine Erwartungen und Vorlieben zu ber(cksichtigen. Am Ende
des Prozesses prasentierte Bastian die gesamte Strategie und das
Design, kiimmerte sich um den Druckprozess und lieferte mir die
fertigen Drucksorten.

An welchen Part des Entwicklungsprozesses erinnern Sie sich
besonders?

Ein besonders eindrucksvoller Moment war, als ich das erste Mal
das Mock-up mit dem fertigen Logo auf einem Geschéftsschild
gesehen habe. Ab diesem Zeitpunkt wurde das gesamte Projekt
sehr real und greifbar fur mich. Ein weiteres Highlight war, die
fertigen Drucksorten erstmals in den Handen zu halten. Naturlich
haben mich auch die positiven Rickmeldungen meiner Kunden
zum neuen Auftritt sehr beeindruckt, da sie mir gezeigt haben,
dass das, was wir gemeinsam entwickelt haben, nicht nur as-
thetisch ansprechend ist, sondern auch tatsachlich funktioniert
und einen sinnvollen Mehrwert bietet.

Wie wurden die zentralen Elemente des Designs ausgewahlt
und was bedeuten sie flir Ihre Marke?

Die Nutzung von Zahnkronen als Basis fur die Gestaltung der
Mundformen schafft ein visuelles Konzept, das das Lacheln
in den Mittelpunkt rickt. Eine ausgewogene Formensprache
durchzieht das gesamte Erscheinungsbild und unterstreicht
sowohl mein handwerkliches Geschick als auch die Individualitat
jedes Lachelns, das durch mein Handwerk neu geformt wird.
Durch den Einsatz organischer Formen und Schriften sowie mo-
derner Animationen und Farbwelten vereint das Design Tradition
mit moderner Technik. FUr die Drucksorten wurden hochwertige
Materialien verwendet, um die Marke noch starker zu prasentie-
ren, darunter seidenglatte Papiere und reflektierende Silberfolie,

die das Strahlen und Reflektieren eines L&chelns symbolisieren.
Diese visuelle Identitat schafft eine harmonische Symbiose aus
Form sowie Materie und vereint tiefgreifendes analoges Fach-
wissen mit der Prézision moderner digitaler Technik.

Welche Reaktionen haben Sie von Kunden und Partnern erhalten?
Das Corporate Design hat durchweg positive Reaktionen her-
vorgerufen. Es wird deutlich, dass wir von Anfang an als seridses
Unternehmen wahrgenommen werden. Die Wertigkeit unserer
Werkstlcke wird durch die hochwertige Verpackung unterstri-
chen. Die Drucksorten, die wir den Patienten mitgeben, tragen
dazu bei, Nahe und Transparenz zu schaffen.

Wie integrieren Sie das neue Corporate Design in lhre tagliche
Arbeit?

Das Corporate Design ist in jeden Aspekt unserer taglichen
Arbeit integriert — von Social-Media-Posts Uber Rechnungen und
diverse Schreiben bis hin zur Verpackung und Présentation.
Jeder Schritt erfolgt unter der Marke mundform, wobei wir uns
stets an der definierten Brand Strategy orientieren, um ein ganz-
heitliches Markenerlebnis nach auBBen zu gewahrleisten.

Haben Sie abschlieBend noch einen Tipp flir andere Laborinhaber?
Ich empfehle dringend, eine Neugestaltung in Erwagung zu
ziehen, da ein neuer Auftritt frischen Wind in das Unternehmen
bringt — ahnlich wie ein neuer Haarschnitt. Es fokussiert und
motiviert einen selbst neu und entfacht die Leidenschaft fur das
eigene Handwerk erneut. Wichtig ist, sich genau zu Uberlegen,
welche Werte man nach auB3en hin vertreten méchte. Die Zu-
sammenarbeit mit Bastian bzw. dem Design- & Brandingstudio
kurzform.® kann ich in diesem Kontext nur warmstens empfehlen.

Vielen Dank flir das interessante Gesprach!

INFORMATION ///

ZTM Florian Huber
mundform Dentallabor « www.mundform.at
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Ein Beitrag von Annett Kieschnick

Lichtblicke im Dentallz

LABOR
TERINFORMATION*

4

Hinter dem modernen, schlanken
Design des zahntechnischen
il Arbeitslichts LIGHT 1 verbirgt sich
) eine ausgekliigelte Elektronik.

BELEUCHTUNG /// Wer ein Dentallabor einrichtet, kommt an einem Thema kaum vorbei:
Licht. Ein guter Zeitpunkt, um sich mit Trends und Technologien rund um das Arbeitslicht
zu beschéftigen. Wie viel Licht brauchen wir? Wie sieht eine optimale Beleuchtung aus?
Steigert gutes Licht die Produktivitat? Renfert hat in einer Marktbefragung die wichtigsten
Aspekte flr die Bedirfnisse von Zahntechnikern ermittelt und mit moderner Technologie
eine Leuchte speziell fir das Dentallabor entwickelt: LIGHT 1.

Renfert hat in Zusammenarbeit mit Wissenschaftlern und unter
Einsatz moderner Simulations- und Messtechnik eine Dental-
Arbeitsleuchte entwickelt, die jeden Lichtstrahl einfangt und op-
timal nutzt. Cim Ozyurt, Produktmanager Renfert: ,Im Vergleich
zu Wettbewerbsprodukten leuchtet die LIGHT 1 die gesamte
Arbeitsflache hell und gleichméBig aus, ohne zu blenden oder zu
flimmern. Durch die speziell fur die medizinische Anwendung
entwickelten Hochleistungs-LEDs und die einzigartige Optik er-
flllt die LIGHT 1 alle Anforderungen, um die zahntechnische Ar-
beit zu erleichtern und Fehler bei der Farbnahme zu vermeiden.*”

~Design your Light“: MaBstab fir die Beleuchtung
des zahntechnischen Arbeitsplatzes

Die LIGHT 1 macht jedes Detail und jede Facette der zahntech-
nischen Arbeit sichtbar. Die visuelle Wahrnehmung wird optimiert,
die Konzentration geférdert und die Produktivitat gesteigert.
Das Herzstlck? ... eine innovative Optik, die die divergierenden
Strahlen der LED-Lichtquellen gezielt lenkt. Durch ein optisches
Raytracing-Verfahren werden die Lichtstrahlen optimal genutzt.
Ergebnis sind eine homogene Lichtverteilung, hohe Beleuch-
tungsstérken und brillante Farb- und Oberflachenwiedergabe.

ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor — 5/2024

Technische Merkmale im Uberblick:

1. Hoher Lumen-Wert fUr eine beeindruckende Flachenhellig-
keit. Die gleichmaBige, rechteckige Ausleuchtung ist ideal
flr den zahntechnischen Arbeitstisch.

2. Die LIGHT 1 ermdglicht den Wechsel zwischen Lichtmodi,
z.B. Zahnfarbauswahl (Tageslicht) oder Arbeit mit Kompo-
siten (Blaulichteliminierung) auf Knopfdruck. ,Lieblingslicht*
speichern und perfektes Licht genieen.

3. Die Qualitat der Farbwiedergabe zeigt sich in einem CRle-
Wert von 96; bei einem erweiterten Farbabgleich von 14 Far-
ben und nicht — wie bei wie bei Standard-CRI-Werten — acht
Farben.

4. Mit einem UGR-Wert (Blendwirkung) von unter 19 wird Licht
so auf die Arbeitsflache projiziert, dass der Anwender selbst
bei einer Lichtkopfhdhe von 60 cm nicht geblendet wird.

5. Wahrend bei vielen LEDs ein unbemerktes Flimmern zu
Kopfschmerzen oder Mudigkeit fihren kann, garantiert
ein 100%ig flimmerfreies Licht ein angenehmes Licht-
erlebnis.

6. Eine ausgewogene Kombination aus diffusem und gerich-
tetem Licht maximiert das Erkennen von Oberflachentextu-
ren fUr ein perspektivisches Sehen.

*Der Beitrag in dieser Rubrik stammt vom Anbieter und spiegelt nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Abb. 1 und 2: Die Qualitat der
Farbwiedergabe zeigt sich in einem
CRle-Wert von 96; bei einem
erweiterten Farbabgleich von

14 Farben und nicht — wie bei
wie bei Standard-CRI-Werten —
acht Farben.

Alle Abbildungen © Renfert GmbH

7. Zukunftsweisende LEDs Uberzeugen durch Langlebigkeit
und Effizienz. Die Technologie dahinter steht im Einklang
mit der OKO-Designrichtlinie.

8. Blue-Light Hazard Risk (keine Blaulichtgefahrdung)

Fazit

Die LIGHT 1 verbindet die Eleganz eines modernen Designs mit
der Robustheit, die im taglichen Einsatz gefordert wird. Hinter
der schlanken Optik verbirgt sich eine ausgekllgelte Elektronik.
Das LED-Panel ist austauschbar und garantiert eine lange Le-
bensdauer. So ist die LIGHT 1 nicht nur eine Leuchte, sondern
ein Versprechen fur Qualitat, Prazision und Leistung; fur Zahn-
techniker, die das Beste aus ihrer Arbeit machen wollen.

ANBIETERINFORMATION™

Gutes Licht: Worauf es am
zahntechnischen Arbeitsplatz ankommt

Der Lumen-Wert quantifiziert die gesamte
Lichtmenge. Die MaBeinheit gibt Auskunft tber
die Helligkeit der Lichtquelle ohne Berlcksichti-
gung der Lichtverteilung, d. h. wie viel Licht
tatsachlich im Arbeitsbereich ankommt. Daher
liefert Lumen allein keine ausreichende Informa-
tion fur zahntechnische Anwendungen. Nur
wenn die Lumen tatsachlich auf den Arbeits-
bereich konzentriert werden, ist dies ein
Indikator fur eine gute visuelle Wahrnehmung.
Der Lux-Wert ist die Lichtmenge, die an einem
bestimmten Punkt auf einer Oberflache in
Abhangigkeit von der Entfernung gemessen
wird und beschreibt nicht die gewlinschte
Flachenhelligkeit. Nur wenn sich ein hoher
Lux-Wert Uber den gesamten Arbeitsbereich
verteilt, ist dies ein Indikator fiir gute visuelle
Wahrnehmung.

Die Farbwahrnehmung wird mit dem erweiterten
Farbwiedergabeindex (CRle) angegeben, der
eine genauere Aussage Uber die Qualitat der
Farben unter kiinstlichem Licht macht als der
klassische CRI.

AuBerdem sollte das Licht blendfrei sein und
eine gleichmaBige Flachenhelligkeit Gber den
gesamten Arbeitsbereich ermdglichen. Wichtig
sind zudem flimmerfreie Lichtquellen, die die
Augen schonen und die Konzentration férdern.

INFORMATION ///

Renfert GmbH e www.renfert.com/light-1
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Stefan Reichardt

Vertriebsleiter / Mitglied der Unternehmensleitung

Seit 1998, und damit seit nicht weniger als 26 Jahren, agiert
Stefan Reichardt fur die OEMUS MEDIA AG auf dem dentalen Parkett
— seit Sommer dieses Jahres gehort er dabei als neues Mitglied der
Unternehmensleitung in die oberste Riege des Verlages. Sein USP — egal,
ob im Telefonaustausch, auf Messen, bei Kundenterminen oder im Kolle-
genschnack — ist eine ihm ganz eigene und héchst sympathische Mischung
aus groBer Erfahrung, klarer Kommunikation, unermtdlichem Engagement
und einer perfekten Prise Humor. Als Produktmanager ist er DIE pragende Trieb-
kraft hinter den Fachtiteln KN Kieferorthopédie Nachrichten, ZT Zahntechnik
Zeitung, ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor, Endodontie Journal und dem
Jahrbuch Digitale Dentale Technologien sowie Jahrbuch Zahnerhaltung.
Seine Dentalexpertise, tiefen Branchenkenntnisse und Netz-
werkqualitaten ermdglichen es ihm, selbst komplexe
Kundenanliegen kreativ und innovativ zu lésen —
immer im engen internen Austausch mit Kollegen,
Redakteuren und auch Grafikern. In seiner
Freizeit widmet sich der Familienmensch der
Musik und seiner Rad-Leidenschaft.

LOV
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Die OEMUS MEDIA AG feiert drei
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ISION lud nachiBarcelona

* Ein Beitrag von Kerstifl Oesterreich

PRODUKTLAUNCH /// Mit spannenden Unternehmenseinblicken und dem exklusiven Vorabblick auf das neue
Desktop-Frasgerat DWX-53D lud die DGSHAPE Corporation am 26. September 2024 Mitarbeiter, autorisierte
Handler, Key Opinion Leader sowie Pressevertreter ins Barcelona Creative Center von Roland DG.

Die DGSHAPE Corporation, eine hundertprozentige Tochtergesell-
schaft der Roland DG Corporation, ist bekannt fUr die Entwicklung
und weltweite Vermarktung von innovativen Fertigungstechnolo-
gien und will mit der Neubesetzung des D-A-CH-Marktes nun auch
dort eine groBe Rolle einnehmen. Zu den Produkten gehdren die
DWX-Dentalfrasen und die DGSHAPE CLOUD-Webanwendung
fUr die Dentalbranche, die MPX-Impact-Prazisionsdrucker und
EGX-Graviermaschinen flUr industrielle und Personalisierungs-
anwendungen sowie die MDX- und monoFab-Serien von Desk-
top-Fréasmaschinen fur schnelles Prototyping und Fertigung.
Ende September konnten sich die Teilnehmenden des DGSHAPE
VISION Events im sommerlichen Barcelona einen personlichen Ein-
druck von der konstanten Transformation des Business-Portfolios
des Unternehmens durch Innovation machen —getreu dem Slogan
LInnovation is in our DNA®. Nach der herzlichen BegriBung durch
EMEA Sales Director Anders Mydtskov, der ptnktlich
zum Produktlaunch der DWX-53D seinen Geburts-
tag feierte, stimmte das brandneue Imagevideo von
Roland DG in den Tag ein, das die Kreativitat und
Neugier in den Mittelpunkt des unternehmerischen
Strebens stellte. Mit seinen technologischen Inno-
vationen erfUllt der MarktfUhrer tagtaglich seinen
Auftrag ,transform imagination into reality”. Zum Be-
weis lieferte Zoltan Pekar, DGSHPAE EMEA Sales
Director, Zahlen, die beeindrucken: Demnach ist das
Unternehmen in Uber 50 Landern mit Gber 100 Re-
sellern aktiv und hat allein in der EU bislang Uber
7.000 Einheiten verkauft, weltweit sogar Uber 20.000.
Dass weitere Losungen fur den Markt bereits in Ar-
beit sind, daran liel3 er keinen Zweifel.

/WL Zahntechnik Wirtschaft Labor — 5/2024

Dentalindustrie-Insider Ludwig Schultheiss widmete sich dem The-
mengebiet dentale Trends in all seinen Facetten. Unter anderem ging
er auf die zunehmende Feminisierung in der Zahnmedizin ein und
auf seine Beobachtung, dass es immer weniger Niederlassungen
gibt. Viele Absolventen suchen bevorzugt nach einer Anstellung, da
sie auf eine gesunde Work-Life-Balance Wert legen. Gleichzeitig
ist in der Zahntechnik ein zunehmender Zusammenschluss von
Dentallaboren zu Netzwerken zu beobachten. AuBerdem sieht sich
die Branche einer massiven Renteneintrittswelle gegentber, wo-
durch der ohnehin bestehende Fachkraftemangel verstarkt wird.
Die zunehmende Digitalisierung von Prozessen sei in diesem Kon-
text eine wichtige Veranderung und kann — passend eingesetzt —
sogar fUr Linderung bei der Nachwuchssuche sorgen. Gleichzeitig
werden zunehmend Spezialisten bendtigt, um dem steigenden
Bedarf fUr digitale Beratung und Services gerecht zu werden.

Abb. 1: Peter Kettle, Head of DGSHAPE Product Management flir DGSHAPE EMEA, erlduterte die
erhohte Festigkeit der DWX-53D, die das Dentalfrasen neu definiert. © OEMUS MEDIA AG



DGSHAPE DWX-53D

Die 5-achsige Trockenfrasmaschine DWX-53D
verfugt tber fortschrittliche Funktionen fiir die
Herstellung von hochwertigen, hochprazisen
und kostengiinstigen Restaurationen aus PMMA,
Zirkonoxid und anderen CAD/CAM-Materialien.
Die DWX-53D ist mit einer stérkeren Basis und
Spindel ausgestattet und erméglicht schnelles
und prazises Frésen flr verschiedene Dental-
anwendungen.

Beispielsweise nutzen derzeit erst rund 30 Prozent der deut-
schen Zahnérzte einen Intraoralscanner, der den digitalen Start-
punkt jeder weiteren Anwendung darstellt.

Im Anschluss kam aus Anwendersicht Zahnarzt Florin Cofar zu
Wort, der das Praxislabor in den Mittelpunkt stellte. Es sei zwar
noch eine Nische am Markt, wirde aber als Hybrid zwischen
Praxis und Labor immer mehr an Bedeutung gewinnen. Fir ihn
als Behandler sei die Digitalisierung sowohl Herausforderung als
auch Pflichtprogramm der heutigen Zeit.

Produktvorstellung

Peter Kettle, Head of DGSHAPE Product Management fur DG-
SHAPE EMEA, stellte schlielich voller Stolz das neue Desktop-
Trockenfrasgeréat der nachsten Generation fur den Dentalbereich
vor: die DWX-53D, die entwickelt wurde, um die Produktion von
Zahnersatz zu optimieren, und eine verbesserte Effizienz, Prazi-
sion und Sauberkeit in der Zahntechnik bietet. ,Die erhdhte Fes-
tigkeit, die erweiterte loT-Konnektivitat iber DGSHAPE CLOUD
und das Prézisionsdesign der DWX-53D definieren das Dental-
frésen neu. Dieses hochmoderne Gerét steigert nicht nur die
Produktivitat, sondern setzt auch neue MaBstabe in der prézisen
Zahnersatzherstellung®, so Peter Kettle.

Gert Cuypers, Head of Service Operations DGSHAPE EMEA,
definierte das Unternehmen als Losungsprovider, bei dem Prazi-
sion und Effizienz hochste Prioritat haben. Unter anderem be-

LABOR

leuchtete er die neue Kampagne ,Mill like new”, die sich rund um
die fachmannische Uberholung alter Maschinen dreht.

Nach einer kulinarischen Starkung hob Serafino Angelini, Product
Manager DGSHAPE EMEA, die integrierte Kamera der DWX-53D
hervor, mithilfe derer das Geréat die Ferntberwachung der
Live-Produktion erméglicht und gleichzeitig Videoaufzeichnungen
zur Fehlerbehebung und Wartungstberwachung liefert. Um sich
selbst davon Uberzeugen zu kénnen, wurden die Teilnehmenden
im Anschluss gruppenweise fur die Live-Demonstrationen aufge-
teilt, sodass gentigend Zeit fur individuelle Nachfragen blieb.
Am Ende eines spannenden Tages war klar: Mit Funktionen wie
automatischer Kalibrierung, Trockenfrasen und intuitiver Software-
Integration stellt die DWX-53D sicher, dass Labore hochwertige
Restaurationen mit minimalem Aufwand herstellen kénnen. Zur
IDS 2025 wird das Unternehmen dies mit Showcases untermau-
ern. Man darf also weiterhin gespannt und neugierig bleiben.

Weitere Informationen unter DGSHAPE.com/eu/home/.

(=]

Hier gibts mehr

Bilder.

s

Abb. 2: Zahlreiche Géste waren der Einladung ins Creative Center nach Barcelona
gefolgt. Abb. 3: Product Manager Serafino Angelini hob die integrierte Kamera der
DWX-53D hervor. © OEMUS MEDIA AG

ANZEIGE

Praxisstthle fur sportlich-
vitales Sitzen
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| Troubleshooting-Handbook:
— Zirkonoxid-Hacks, die jeder kennen sollte

Das Troubleshooting-Handbook von Kuraray Noritake bietet auf 30 Seiten fundiertes
Wissen tber die Eigenschaften und Verarbeitungsbedingungen von Zirkonoxid im
Dentallabor. Es erldutert detailliert die verschiedenen Zirkonoxid-Varianten — am
Beispiel der KATANA™ Zirconia-Familie — und hilft Anwendern, die Ursachen hinter
géngigen Problemen wie mangelnder Transluzenz, Farbabweichungen oder Rissbil-
dung zu verstehen und zu beheben. Ein besonderes Augenmerk liegt auf praktischen
Tipps zur Optimierung von Arbeitsabldufen im Labor. Dazu gehdren Ratschldge zur
korrekten Lagerung von Zirkonoxidrohlingen, zur Wartung von Sinteréfen und zur
Vermeidung von Kreuzkontaminationen, die das dsthetische Resultat beeintréchtigen
konnen. Das Handbuch zeigt, wie kleine Anpassungen im Laboralltag groBe Auswir-
kungen auf die Qualitit des Ergebnisses haben konnen. Damit unterstreicht Kuraray
Noritake einmal mehr sein Engagement fir Qualitdt und Kunden- | s zum
zufriedenheit. Unternehmen

==

3

o
‘ A He ety Whitepaperzum
é- kostenlosen
. . Download .
o Kuraray Europe GmbH « www.kuraraynoritake.eu/de/

www.designpreis.org

Edel und hochfunktional: el )
ZWP Designpreis [=l;

Dass Raumdesigns nie auserzahlt sind, beweist der ZWP Designpreis. Jedes Jahr
vergibt er an eine Praxis, die sich durch ein besonders starkes Interior Design
hervorhebt und sich gleichermaBen bildstark présentiert, den umworbenen Titel
,Deutschlands schinste Zahnarztpraxis”. In diesem Jahr gingen 44 Praxen ins Ren-
nen, die allesamt fantastische Designstorys und spannende Material-
einsétze vorzeigten. Gewonnen hat die Praxis von Dr. Andreas
Schmich & Kollegen im Miinchner Schéfflerhof. Mit ihrer klaren Ele-
ganz, noblen Sachlichkeit, ihrem starken Understatement und einer
perfekten Zusammenflihrung von Praxis und Labor auf (iberschau-
barem Raum hat die Praxis die Jury einstimmig Uberzeugt. In der
Gesamtheit aller Einsendungen zeigte sich in diesem Jahr Holz in
allen Facetten, wurden Farbakzente sehr sachte und genau dosiert
gesetzt und kamen gebirstete Metalle, wie beispielsweise Edel-
stahl, zahlreich zum Einsatz.
Alle Details zur Gewinnerpraxis, zu Shortlist und weiteren Teilneh-
mern sowie zahlreiche Inspirationen flr die Ausgestaltung der ei-
genen Praxis verrat die Lektire des ZWP spezial 9/24.
Die néchste Wettbewerbsrunde beginnt ab sofort: Machen Sie
mit beim ZWP Designpreis 2025 und bewerben Sie sich bis zum
1. Juli 2025. Alle Infos dazu gibt es auf: www.designpreis.org

Hier gibts mehr

Bilder.

:| E-Paper
. 7WP spezial 9/24 Quelle: OEMUS MEDIA AG
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*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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BN /RMENPORTRAT /// Bei der Anschaffung eines CAD/CAM-Systems liegt der Fokus vieler
Anwender oft lediglich auf der Frasmaschine. Es ist jedoch entscheidend, die optimale Inter-
aktion zwischen Hard- und Software zu bertcksichtigen. Neben dem CAD-System flr die
Konstruktion spielen die Flexibilitdt und der Umfang der CAM- sowie der Steuerungssoftware
des Frasystems eine zentrale Rolle. Dental Concept Systems entwickelt die Steuerungs-
software fir ihre Gerate selbst und ermaoglicht die Nutzung von CAM-Software, die speziell

42

fur die Systeme erstellt wird.

Vielfalt fUr den versierten Anwender

Die eigenen CAM-Versionen expertCAM (powered by hyperdent)
und conceptCAM (powered by hexagon/work nc) ermdglichen
dem Anwender eine gezielte Abstimmung auf alle DCS-Sys-
teme. Wer die Mdglichkeiten seiner Maschine optimal aus-
schopfen mdchte und gleichzeitig die dauerhafte Zufriedenheit
seiner Kunden sicherstellen will, bendtigt eine benutzerfreund-
liche Bedienung in Kombination mit der Leistungsfahigkeit einer
Industrie-CAM. Der vielseitige Einsatz ist jedoch nur moglich,
wenn Konstruktion und Produktion mit hdchster Prézision aus-
gefuhrt werden. Um Software nutzen zu kénnen, die fur indus-
trielle Fertigungsprozesse konzipiert wurde, mussen grundlegende
Bedingungen in der Fertigung der Systeme eingehalten werden,
um eine lang anhaltende Wiederholgenauigkeit zu gewéhrleisten.

/WL Zahntechnik Wirtschaft Labor — 5/2024

In der Manufaktur aus dem Wesertal kommen moderne Vermes-
sungstechniken zum Einsatz, um auch nach vielen Jahren beim
Anwender die tatsachliche Prazision zu Uberprufen. Die Anfor-
derungen an die Zahntechnik sind durch die vielféltigen Mdglich-
keiten in der Fertigung gestiegen. Daher ist ein umfangreiches
CAD/CAM-Fortbildungsprogramm ebenso entscheidend fur
eine erfolgreiche Partnerschaft mit einem Systemanbieter wie
die langfristige Einsatzfahigkeit einer breiten Produktionspalette
im Dentallabor.

CAD/CAM-Produktion mit System
Dental Concept Systems setzt bei der Herstellung ihrer Fras-

maschinen ausschlieBlich auf Entwicklungen aus eigener Pro-
duktion. Modifikationen bestehender Komponenten aus anderen

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Industrien oder bloBer Handel mit Systemen erflillen die mo-
dernen Anforderungen von Dentallaboren nicht mehr. Das hohe
technische Niveau direkt vom deutschen Hersteller ermoglicht
einen reibungslosen Support flr die gesamte Prozesskette. Die
jahrelange Erfahrung der Zubler Gruppe kombiniert mit den neu-
esten Innovationen im Bereich Dental-CAD/CAM erschlieBt neue
Anwendungsfelder flr Zahntechniker und sichert die Wettbe-
werbsfahigkeit von Dentallaboren weltweit. Bei der Auswahl des
geeigneten Frassystems, unter BerUcksichtigung aller neuen
Anforderungen, stehen zunehmend Aspekte im Vordergrund,
die sowohl von Herstellern als auch von Anbietern gewahrleistet
werden mussen.

Sichere Zukunft durch hohe Wertstabilitat

Der Kauf eines neuen Fréassystems und die Wahl des passenden
Industriepartners sind oft entscheidend flr den wirtschaftlichen
Erfolg eines Unternehmens in der Zahntechnik. Der Wertverlust
eines Frasgeréats unmittelbar nach dem Kauf, allein aufgrund sei-
nes Status als Gebrauchtgerat, kann bis zu 30 Prozent betragen.
Bei hohen Investitionen hat dies naturlicherweise erhebliches
Gewicht. Gerate der DCS-Familie sind bekannt fur ihre Wert-
bestandigkeit. Prinzipiell verfolgt Dental Concept Systems nicht
die Strategie, altere Systeme durch neuere Modelle zu ersetzen.
Der Verkauf eines zusatzlichen Gerats an einen Kunden ergibt
nur dann Sinn, wenn dieser seine Umsatze steigern konnte und
aufgrund der gestiegenen Produktivitét ein weiteres System be-
notigt. Um alle Geréte kontinuierlich auf dem neuesten Stand zu
halten, werden spezielle Module angeboten, die eine Moderni-
sierung der Bestandsgerate ermdglichen. DCS-Frassysteme
lassen sich zentral steuern und kénnen innerhalo der Gruppe
mit einer einzigen CAM-Station bedient werden. Ziel ist es, mit
Geraten verschiedener Generationen gleichwertig produzieren zu
koénnen und somit eine hochwertige und langlebige Herstellung
zu gewahrleisten.

Langjahriger Einsatz nach der Amortisationsphase

In Anbetracht der noch glinstigen Zinslage werden viele Fras-
systeme finanziert oder geleast. Leasing stellt oft eine flexible,
bilanzneutrale Finanzierungsalternative dar, die die Liquiditat und
das Eigenkapital schont. Systeme der Dental Concept Systems
sind flr ihre Qualitat und Langlebigkeit bekannt, was eine wichtige
Voraussetzung fUr die erfolgreiche Nutzung moderner Systeme
weit Uber die Amortisationsphase hinaus darstellt. Ob der Kauf
tatsachlich ein gutes Geschéaft war, zeigt sich oft erst nach funf
bis zehn Jahren im Einsatz. Um die Qualitét der Herstellungs-
prozesse beurteilen zu kénnen, ist ein Besuch in der Produktion
unerlasslich. Eine Fertigung im Manufakturcharakter spricht fur
individuell fur die Zahntechnik hergestellte Systeme, wahrend
groBe industrielle Produktionen auf Gerate hindeuten, die ur-
sprunglich fur andere Mérkte entwickelt und nur teilweise flr
die Zahntechnik angepasst wurden. Inwieweit die spezifischen
Bedurfnisse der Zahntechnik fir den Anbieter des CAD/CAM-
Systems auch in vielen Jahren noch relevant sein werden, sollte

bei einem Besuch des Herstellers bewertet werden. Wer mit sei-
nem Frasgerat auch nach der Amortisationsphase nachhaltige
Gewinne erzielen méchte, muss sorgféltig prifen.

Weitere Informationen zur Dental Concept Systems GmbH unter
dental-concept-systems.com.

/Kontinuierliche Maschinenbauqualitat \
aus Deutschland

Die DCS-Systeme zeichnen sich durch eine robuste Bau-
weise aus und werden gemanl den Standards deutscher
Maschinenbauqualitat gefertigt. Besonders wichtig ist
hierbei die Langlebigkeit der Produkte. Daher erhalten die
Kunden auch langfristige Unterstttzung bei der Werterhal-
tung ihrer Systeme und profitieren von besonderen Mdg-
lichkeiten zur Aktualisierung. Ein durchdachtes Ersatzteil-
management gewahrleistet die dauerhafte Nutzung der
Frassysteme, wobei die Dental Concept Systems GmbH
auch an eine Nutzung Uber Jahrzehnte hinweg denkt. Dies
erklart den lang anhaltend stabilen Wert der DCS-Systeme.
Samtliche Komponenten werden im eigenen Haus entwi-
ckelt und produziert, was einen umfassenden Uberblick
Uber alle technischen Aspekte der Produkte ermdglicht.
Serviceeinsétze werden ausschlieBlich von Fachkréaften
durchgeflhrt, die umfassende Kenntnisse der eigenen

\Produktion besitzen. J
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y,Digitales Eingipssystem*
far gedruckte Modelle

Ein Beitrag von Arbnor Saraci, Patricia Strimb, Lukas Wichnalek und Norbert Wichnalek

Arbnor Saraci E E

Uber das System

ANWENDERBERICHT /// Die Erfolgsserie fur das gipsfreie Labor geht weiter: Nachdem
das Labor Highfield.Design schon in der ZWL 1/24 tber den erfolgreichen Einsatz des
AxioSnapMount-Systems flr den Artex Carbon ohne Splitex berichtet hat, durfte das Team
als eines der ersten nun auch das ,digitale Eingipssystem® fiir den Gamma Reference SL
Artikulator testen.

Die Distanzblécke flr den Reference SL Artikulator
von Gamma wurden in drei verschiedenen Héhen
aus Aluminium gefertigt. Abstand zueinander
sind die Ublichen 10mm. Jedoch sind diese nicht,
wie beim SAM-System, anguliert und damit unge-
fahr parallel zur Okklusionsebene ausgerichtet,
sondern parallel zum Artikulator/der Tischebene.
Somit kann der Block sowohl im Artikulator-Ober-
als auch -Unterteil verwendet werden. Die gehér-
tete Oberflache, bekannt durch das original
Axiosplit, garantiert eine lange Lebensdauer.

Die Montageplatten unterscheiden sich nicht von
den bekannten ASM-Montageplatten: Es gibt drei
konische Hulsen an der Unterseite zur Positionie-
rung und drei Schnapphaken zur Fixierung im
»>chuh“ des Modells — genial und prézise wie be-
kannt und gewohnt. Die Montageplatte eignet sich
fur alle Modelle und Artikulatoren, der Abstand
zueinander betragt jeweils 2,5mm.

Die Software ist etwas kompletter geworden, aber
dadurch nicht untbersichtlicher. Die Benutzer-

AxioSnapMount, kurz ASM, steht fiir das digitale Einartikulieren
von Modellen, ohne auf Prazision oder Splitcast verzichten zu
miissen. Es wird kein Gips mehr benétigt. Scanmodelle kénnen so
klein wie ndtig gehalten werden und bekommen einen ,Schuh”,
um mit einer Kunststoffmontageplatte mit Haftscheibe ,verhei-
ratet” zu werden. Der Abstand zwischen Artikulator und Modell
wird von prézisen Aluminiumblécken in Kombination mit einer
Montageplatte gefiillt. Die Abstufung erfolgt in Schritten von
2,5mm. Uber die kinderleicht zu bedienende Oberflache der
dazugehdrigen Software, werden die druckfertigen Modelle er-
zeugt. Dabei spielt es fast keine Rolle, ob diese vorher oder nach-
her in der CAD bearbeitet werden.
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Beitrag ZWL 1/24
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Abb. 1: Das ,digitale Eingipssystem” fiir den
Gamma Reference SL Artikulator.

oberflache ist auf Englisch gehalten, jedoch ohne
viel unndtigen Text. Die Arbeitsschritte sind logisch
und intuitiv. Der BegrtiBungsbildschirm informiert
Uber eventuelle Neuerungen und Updates. Unter
dem Menipunkt Settings wahit man sich den
Artikulator aus, in unserem Fall den Gamma Refe-
rence, danach die physisch zur Verflgung stehen-
den Blécke und Montageplatten. Da wir alle Blocke
doppelt besitzen, bestatigen wir dies. Selbiges
gilt fur die Montageplatten.

Im nachsten Schritt werden die Modelle geladen,
die automatische Zuordnung verifiziert oder korri-
giert und abschlieBend mit einem Mausklick be-

*Der Beitrag in dieser Rubrik stammt vom Anbieter und spiegelt nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Align your model

Abb. 2: Die drei Distanzbltcke nebeneinander zum Hohenvergleich. Abb. 3: Die vier Montageplatten nebeneinander zum Hohenvergleich. Abb. 4: Meniipunkt Settings.
Abb. 5: Import der case files. Abb. 6: Rdumlich richtige Zuordnung, passend zum Artikulator. Abb. 7: Align your model. Abb. 8: Unter dem Menupunkt ,Print configu-
ration” stehen primar vier ,Schuh-Montagewolke“-Optionen zur Verfigung. Abb. 9: Festlegung der Trimmlinien: Alles oberhalb der blauen OK-Trimmlinie bzw. unter-
halb der gelben UK-Trimmlinie wird entfernt. Abb. 10: Die vorgeschlagene Situation im MenUpunkt ,,customize ASM assembly“. Abb. 11: Unter anderem I&sst sich
die personliche Identifikation direkt in das Modell mit eindrucken. (Alle Abbildungen © Highfield.Design)

ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor — 5/2024

45



46

LABOR
ANBIETERINFORMATION™

sshape

Wer keinen Modelldrucker hat, kann auf die Dienst-
leistung mittels Direkttransfer zu den Unternehmen
SHERA oder Dreve zurlickgreifen.

stéatigt. Beide Modelle kdnnen gleichzeitig geladen werden und
die Software erkennt, was ein Oberkiefer- bzw. Unterkiefer-
modell ist.
Nun erfolgt die raumlich richtige Zuordnung, passend zum Arti-
kulator. Zur besseren Vorstellung kénnen sich Anwender unten
links den Artikulator laden. Es stehen vier Moglichkeiten zur
Verfligung: Modellpaar ...
e positioniert mit dem axioprisa-System von SAM
mittels Arbitréarbogen und Intraoralscanner,
e positioniert Uber die exocad, d.h. die Modelle kommen
vorpositioniert exportiert aus der exocad,
e positioniert mit dem ModJaw oder
e positioniert mit dem Zebris IMA+.

Eine mittelwertige Positionierung bzw. Ausrichtung der Modell-
lage nach Bonwill soll zur IDS 2025 fertig sein, ebenso eine genial
einfache Methode fir Modelle mit dem analogen Gesichtsbogen
oder dem analogen Axiografen.

Unter dem Menupunkt ,,Print configuration® wird die Verbindung

zur Montageplatte und die Druckkonfiguration ausgewahlit. Der

~Schuh® ist die Verbindung vom Modell mit der Montageplatte.

Zwischen dem ,Schuh® und dem getrimmten Modell wird dann

eine ,Gips-Montagewolke“ generiert, die beides miteinander

verbindet. Das generierte Druckmodell kann dann als solches

(in der CAD) weiterverarbeitet oder gleich gedruckt werden,

damit es ohne weitere Montageschritte im physischen Artiku-

lator verwendet werden kann.

Es stehen primar vier ,Schuh-Montagewolke®-Optionen zur Ver-

flgung, wobei der Zahnkranz immer als Vollobjekt verarbeitet

wird:

a) Light: Hier werden Material gespart und Stege gesetzt.

b) Honeycomb: Die Bienenwabe ist auch materialsparend und
gleichzeitig sehr stabil.

c) Full: Hier entsteht ein massives Modell — bestens geeignet,
um daraus spéter ein Stumpf- oder Implantatmodell zu desi-
gnen.

d) Hybrid: Ein Modell wird fertig fr die Montageplatte gedruckt,
das andere mit einer minimalen Menge an Gips einartikuliert,
z.B. bei Verwendung eines Registrattragers.

Die Software ermittelt eine ungeféhre Okklusionsebene und legt
zwei dazu parallel verlaufende Trimmebenen fest. Diese k&nnen
dann manuell in der Hoéhe und Angulation verstellt werden — wich-
tig, wenn man z.B. den Gaumen mitdrucken oder weglassen
mochte. Alles oberhalb der blauen OK-Trimmlinie bzw. unterhalb
der gelben UK-Trimmlinie wird dann entfernt. Danach sind die
getrimmten Modelle mit der optimalen Block-Montageplatten-

/WL Zahntechnik Wirtschaft Labor — 5/2024

Kombination zu sehen und die Modelle
mussen nur noch fein getrimmt werden,
d.h. bei der Druckgenerierung stérende
Flachen werden angezeigt und kdnnen
entfernt werden.

Im MenUpunkt ,customize ASM assem-
bly“ sieht man die vorgeschlagene Situ-
ation, die gegebenenfalls verandert wer-
denkann, d.h. es kdnnen andere Abstande zwischen Block-Mon-
tageplatten-Kombination und den schwebenden Modellen ein-
gestellt werden, wobei das System dann auch Informationen
bzw. Warnungen aufzeigt. BlockgréBe, MontageplattengroRe
und Druckhéhe werden fUr das obere und untere Modell nume-
risch angezeigt. Die Konfiguration aus der raumlich richtigen Zu-
ordnung kénnte in diesem Schritt noch mal angepasst werden.

Jedes Modell hat vier Seiten
und diese werden genutzt, um folgende Informationen direkt in
das Modell mit eindrucken zu lassen:
¢ hinten: eine personliche Identifikation,

z.B. Patientencode, Laborname, Praxisname o. A.
e rechts: das Datum
vorne: der Artikulator, die BlockgréBe und die
Montageplattenhéhe
links: der Markenname mit Internetdomain
Nach dem Generieren wird dann auch das Druckvolumen
in cm? angezeigt.

Nach circa drei Minuten konnten wir nun die fertig montierten Mo-
delle exportieren. Wir speichern immer in allen drei Koordinatensys-
temen von SAM, 3Shape und exocad, um auch in Zukunft frei zu
sein. Fir Kieferorthop&den gibt es eine Spezialdatei fir OnyxCeph.
Wer keinen hochwertigen und kalibrierten Modelldrucker in Praxis
oder Labor hat, kann auf die Dienstleistung mittels Direkttransfer
zu den Unternehmen SHERA oder Dreve zurtickgreifen.

Fazit

SAM schafft es immer wieder, Traume in Perfektion zu realisieren
und zeigt sich als funktionsorientierter Vorreiter. Alles ist durch-
dacht und perfekt geldst. Nach dem Druck unserer Modelle
haben wir diese am n&chsten Tag mittels Splitcast-Kontrolle Gber-
prift. Dabei haben wir das vom Behandler gelieferte IKP-Regis-
trat aus Luxabite (DMG) verwendet — und die Modelle passten
perfekt! Wie man das AxioSnapMount verwendet, wenn die
Modelle keine patientenindividuelle Positionierung haben,
sondern mittelwertig positioniert gedruckt werden sollen, wird im
nachsten Anwenderbericht thematisiert. Bis dahin, stay tuned —
Euer Highfield.Design-Team!

INFORMATION ///

Highfield.Design
www.highfield.design

*Der Beitrag in dieser Rubrik stammt vom Anbieter und spiegelt nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Zur Vorbeugung
technischer Notfalle

Scheibe einschlagen

Wartungsvertrag
abschlieBen

DER WARTUNGSVERTRAG —
WENIGER STORUNGEN, MEHR PLANBARKEIT

Beugen Sie mit lhrer Unterschrift vor: Wir koordinieren die
Wartungsintervalle lhrer medizintechnischen Gerate, damit
Sie wiederkehrende gesetzliche Priifungen automatisch
einhalten. Die herstellerkonforme Inspektion und Wartung
sorgen zudem fiir Zuverldssigkeit und Langlebigkeit lhrer
Technik. Gleichzeitig gewahrleistet unser Service ein
Minimum an Beeintrédchtigungen lhrer Praxisablaufe.

Sicherheit, auf die Sie sich verlassen kénnen. www.henryschein-dental.de/wartung
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Moderner Brandschutz im Labor:
Wartungsfreie Feuerloscher

und Sprays

Ein Beitrag von Tobias Wilkomsfeld

BRANDSCHUTZ /// Hangen lassen und vergessen, bis sie mal gebraucht werden? Das geht
bei Feuerloschern nicht — sie missen im Brandfall funktionieren. Alle zwei Jahre wieder-
holen sich dazu in samtlichen Laboren sowie Praxen Prifung und Austausch der Gerate.
Dabei ldsst sich beim betrieblichen Brandschutz mit modernen Geraten diese aufwendige
Wartung sparen. Mit welcher Losung sich dieser Wartungsstress vermeiden lasst und wel-
che Vorteile dies birgt, verrat der folgende Beitrag.

Seit 15 Jahren kénnen Feuerlbscher wartungsfrei
sein. Jedenfalls dann, wenn sie vom mittelstandi-
schen Unternehmen Prymos aus dem hessischen
Langen kommen. Der Trick daran: Statt eines Be-
halters aus korrosionsanfalligem Stahlblech be-
steht der PM10 aus modernem Verbundmaterial
(HDPE, Composite und Kevlar). Weil die Gefahr
von Korrosion im Innern nicht besteht, muss der
Feuerldscher nicht mehr regelmaBig flr Inspekti-

__ EEE

In Labor und Praxs
schnell zur Han_d-

wartungsfret®

Feuerloschsprays:

ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor — 5/2024

onen geotffnet werden. Der PM10 ist inklusive des
Loéschmittels zehn Jahre wartungsfrei, woflr der
Hersteller ebenfalls garantiert. Die Sorge, dass
das lange Intervall nicht zulassig sein kénnte, ist
unbegrindet. Seit der Neufassung der Arbeits-
stattenrichtlinie ASR A2.2 im Jahr 2018 ist die
Wartung der Feuerldscher nicht mehr alle zwei
Jahre vorgegeben, wenn der Hersteller langere
Fristen garantiert.

Infos zum Autor

OhyA0
[ WL

*Der Beitrag in dieser Rubrik stammt vom Anbieter und spiegelt nicht die Meinung der Redaktion wider.



GAMMAT®optimo 2 mit AU-Set

Das bewahrte GES Gold-Electroforming-System von Gramm wird
jetzt von Heimerle + Meule exklusiv vertrieben.

- geringer Goldeinsatz - visualisierte Grafiken im Farbdisplay

- zwei Schichtstérken - Hartvergoldung von ModellguBplatten
- nahezu vollstdndige Ausarbeitung + Friktionserneuerungen

- chipkartengesteuerte Meniifiihrung - Recyclingprogramm

Vereinbaren Sie einen

personlichen Beratungstermin Heimerle'l'MeUIe

unter Freecall 0800 13 58 950. Part of HM Precious Metals

Heimerle + Meule GmbH - Gold- und Silberscheideanstalt - Dennigstr. 16 - 75179 Pforzheim - Deutschland - Freecall 0800 13 58 950
facebook.com/HeimerleMeuleDental - instagram.com/heimerleundmeule_dental - www.heimerle-meule.com
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Achtung!

Verbot von fluorhaltigen Léschmitteln

Der Gesetzgeber plant in den néchsten Jahren den vélligen Verzicht auf die in der Natur schwer

Produktvideo

[=] £, [m]
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abbaubaren Fluortenside. Eine entsprechende européische ECHA-Verordung befindet sich kurz vor

der Publikation. Auch die Verwendungsdauer fluortensidhaltiger Feuerléscher wird aller Wahrschein-
lichkeit nach eingeschrénkt. Sehr viele Feuerléscher haben jedoch diese Fluortenside im Léschmittel.

Auch aus diesem Grund sollte Uber den Austausch nachgedacht werden.

Leichter und handlicher

GegenUber den alten Stahlbehaltern hat der Composite/Kevlar-L6-
scher eine Reihe von Vorzligen: Bei gleichem Inhalt ist er rund 25 bis
35 Prozent leichter. Der Austausch alter Feuerldscher lohnt sich auch
wirtschaftlich, da kein Aufwand fUr die Prifung entsteht. Gerate ein-
sammeln, testen, Loschmittel austauschen und teuer entsorgen — all
das entfallt. Das spart nicht nur Zeit und Kosten, sondern schont auch
die Umwelt, weil deutlich weniger Loschmittel entsorgt werden muss.

Einweisung reicht

Der wartungsfreie Feuerldscher wird dagegen erstmals nach
zehn Jahren zurickgenommen, geprutft und wieder befullt. In der
Zwischenzeit sind nur eine Sichtkontrolle und ein Blick auf das
Manometer erforderlich, was nach kurzer Einweisung moglichiist.
Damit es nicht durch Fehler des Messgerats zu Versagen kommt,
sind gleich zwei pruffahige Druckanzeiger am Geréat angebracht.
Ihre Funktion lasst sich zuvor mit einem Magneten Uberprifen.
Neuim Programm sind Schauml&scher, die ohne umweltschad-
liche PFAS-Fluorverbindungen auskommen. Im Hinblick auf das
geplante EU-weite Fluorverbot ein wichtiger Aspekt! In der An-
schaffung mag der PM10 etwas teurer sein, auf zehn Jahre Nut-
zungsdauer konnen allerdings gegentiber den herkdmmlichen
Léschern mehr als 50 Prozent der Kosten eingespart werden.

Immer schnell griffbereit

Forschungsergebnisse der Deutschen Gesetzlichen Unfallversi-
cherung (DGUV) weisen darauf hin: Die Wissenschaftler um Prof.
Dr. Gortz an der Universitat Wuppertal untersuchten die Gefahr-
dung der Beschaftigten im Zusammenhang mit Loschversu-
chen von Entstehungsbranden. Im Ergebnis stellte sich heraus,
dass die Vorhaltung von Feuerldschsprays, aufgrund der ver-
kirzten Eingriffszeit, der hinreichenden Loschleistung zu emp-
fehlen und mit der Bereitstellung von reguléaren Feuerldschern zu
kombinieren wére. Gerade bei entstehenden Branden in MaBsta-
ben eines Papierkorbes, Bildschirms oder Druckers sind Losch-
sprays aufgrund der schnellen Einsatzfahigkeit und Bedienbar-
keit sehr gut geeignet. Wenn sich der Entstehungsbrand weiter-
entwickelt und ein Ldschspray nicht mehr ausreichend einzu-
setzen ist, kann die Brandbekédmpfung mit dem Feuerléscher
unter Beachtung des Eigenschutzes fortgefuhrt werden, im
Zweifel hat man mit dem Ldschspray die Brandausbreitung schon
maBgeblich eingeddammt und gréBeren Schaden abgewendet.

/WL Zahntechnik Wirtschaft Labor — 5/2024

Abléschen
eines Sofabrandes
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Fazit

Wenn man sich daflr entschieden hat, die Wartung einzusparen,
ist die Kombination des groBen Feuerléschers PM10 mit den
kleinen, ebenfalls wartungsfreien Feuerldschsprays bestens ge-
eignet fUr den Brandschutz in Praxis und Labor: Der Feuerldscher
auf dem Gang und das hochwirksame Spray in den einzelnen
Réaumen, wo es schnell zur Hand ist. Sowohl die Sprays als auch
die Feuerldscher werden einfach nach zehn Jahren ausge-
tauscht. Wahrend dieser Zeit entfallen alle Kosten fur Behélter-
Innenkontrollen, Loschmittelwechsel, Wartung, Instandhaltung
und Entsorgung. Die Herstellergarantie erstreckt sich sowohl
auf das Léschspray als auch auf den PM10-Feuerldscher Uber
den gesamten Zeitraum.

KOSTENVORTEILE:
e Der Wartungsaufwand entféllt
e Der regelmaBige Léschmitteltausch (5 bis 6 Jahre) entfallt
¢ Die Innenkontrolle (Korrosion) gemaB BetrSichV (5 Jahre) entfallt
¢ Die Berechnung von Ersatzteilen zu steigenden Kosten
(20 Jahre) entfallt
¢ Die Kostensteigerungen fur Personal und Service
(10 bzw. 20 Jahre) entfallen

¢ Die Wartungs-Assistenzkosten entfallen

DIESE WARTUNGS-ASSISTENZKOSTEN
ENTFALLEN IM EINZELNEN:

e Die Uberwachung der Filligkeiten von Wartungen

¢ Die regelmaBigen Ausschreibungen von War-
tungs- und Serviceleistungen

¢ Die Auftragserteilungen fir Wartungen und
Instandhaltungen

® Die Kontrolle der erbrachten Wartungen

¢ Die Rechnungskontrolle, Buchungen,

Uberweisungen, Archivierungen

INFORMATION ///

Prymos GmbH
WWw.prymos.com/de

*Der Beitrag in dieser Rubrik stammt vom Anbieter und spiegelt nicht die Meinung der Redaktion wider.
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AuBergewohnliche Materialien Grand‘D blOCS/
fur starke CAD/CAM-Restaurationen .
Grand() disc

e Zur Herstellung von definitiven Kronen, Inlays, Onlays, Veneers und
implantatgetragenen Kronen

¢ Hochasthetisch durch multicolor-Farben — ideal fiir den Frontzahnbereich

e Hochster Fullstoffgehalt (86 Gew.-%) fiir langlebige haltbare Restaurationen
e Zahnéhnlichkeit in Perfektion

e Kein Brennen erforderlich

* Beste Polierbarkeit und Reparaturfahigkeit

Soori?
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Passung von Laminat-Veneers mit
lasergesinterten CAD/CAM-Veneers

Online

gehts weiter
in Text und Bild.

Ein Beitrag von Dr. Claudio Novelli (PhD, DDS), Mailand/Italien, Dr. Desigar Moodley (PhD, BDS, MS Dent, PDD Aesthet, FICD), Kapstadt/

Siidafrika und Thomas Lampl (CDT) Dornbirn/Osterreich

MATERIALIEN /// Der folgende klinische Fall beschreibt die Verwendung des neuartigen Ceramir CAD/CAM-
Restaurationsmaterials aus Hybridglas, das in Kombination mit individualisierbarem Kunststoffzement eine ef-
fiziente und dsthetische Losung flr eine Patientin mit starken Erosionen und defekten Kompositrestauratio-
nen bot. Individuelle Charakterisierungen, die aufgrund der klinischen Situation erforderlich waren, wurden

wahrend der Behandlung vorgenommen.

Einleitung

Die Fortschritte in der digitalen Zahnheilkunde haben zu einem
Paradigmenwechsel gefihrt. Die weitverbreitete Verwendung
von CAD/CAM bei der Herstellung von indirektem Zahnersatz
ersetzt zunehmend die traditionellen Techniken. Neue technolo-
gische Fortschritte bei CAD/CAM-BIdcken revolutionieren die
restaurative Zahnheilkunde, wobei jede Entwicklung versucht,
sowohl physikalische als auch &sthetische Eigenschaften zu
bertcksichtigen, um den Kklinischen Erfolg der Restauration zu
verbessern. Bei den CAD/CAM-Materialien handelt es sich
hauptséchlich um Keramiken, Harze und Harz-Hybrid-Materia-
lien, Harz-Keramik-Materialien oder Harz-Glas-Materialien. Das
klinische Verhalten dieser Materialien, das sich vor allem auf die
Langlebigkeit, Haltbarkeit und Langzeitasthetik bezieht, wird
weitgehend durch die Zusammensetzung des Materials und
seine chemische Bindung, d.h. ionische und/oder kovalente
Bindungen, bestimmt."

Ein kurzlich eingefuhrter CAD/CAM-Block (Ceramir CAD/CAM
BLOCKS, Directa) mit einem Basismaterial aus Glas (Silizium-
dioxid) wird durch einen Prozess der kontrollierten Lasersinter-
technologie hergestellt, bei dem die Glaspartikel als vorherr-
schende Phase zusammengeflhrt werden (edelweiss dentistry,
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2019). Das fertige Glasprodukt zeichnet sich durch eine Glas-
phase aus, die in eine Harzmatrix eingebettet ist. Dieser Hybrid-
glas-Ceramir-CAD/CAM-Block besteht hauptsachlich aus Silizi-
umdioxid und Bariumglas innerhalb der Harzmatrix. Er enthalt
auBerdem Zinkoxid-Nanopartikel und Fluorid fUr antibakterielle
Eigenschaften, ein Alleinstellungsmerkmal des Ceramir CAD/
CAM-BLOCKS. Nach Angaben des Herstellers ahneln die Fes-
tigkeit und die optischen Eigenschaften denen von Uberwiegend
glaskeramischen Werkstoffen, ohne die Sprodigkeit der Keramik
und unter Beibehaltung einer leichten Flexibilitét. Dieses Material
bietet auBerdem den Vorteil, dass es sich leicht frasen lasst und
dass Defekte oder Frakturen leicht intraoral repariert werden
konnen.

Fallbericht

Eine Patientin stellte sich mit schweren Erosionen an ihren Front-
zahnen vor und wollte ihr L&cheln wiederherstellen. Klinisch gab
es Anzeichen fUr einen starken Schmelzverlust und alte defekte
Kompositrestaurationen auf den Labialflaichen der Frontz&hne. Die
praoperativen Rontgenbilder waren innerhalb akzeptabler Gren-
zen. Die Mundhygiene war insgesamt gut, und die naturlichen
Z&hne waren frei von aktiver Karies. Die okklusale Prifung ergab

*Der Beitrag in dieser Rubrik stammt vom Anbieter und spiegelt nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Abb. 1: Prdoperative Ansicht der Frontzdhne mit starker Erosion. Abb. 1 und 2: Bilder vor und nach der Behandlung mit Ceramir CAD/CAM-BLOCKS-Veneers.

eine stabile intermuskulére Beziehung zwischen Ober- und Un-
terkieferzahnen im Seitenzahnbereich, und es wurde kein para-
funktioneller Habitus festgestellt. Alle vorhandenen Restaurati-

-

Abb. 3: Mock-up auf einem Modell. Abb. 4: Vertiefungen auf vestibuldren Ober-
flachen, die mit einem Furnierfraser hergestellt wurden. Abb. 5: Aus Ceramir CAD/
CAM-BLOCKS hergestellte Veneers. Abb. 6: edelweiss-VENEER Bond, der auf
die Oberflache des Veneers aufgetragen wird.

onen wurden entfernt und eine direkte asthetische Modellsimu-
lation gemaB den Grundsétzen fUr Veneers angefertigt, um das
asthetische Ergebnis direkt im Mund zu sehen. Es wurde eine
geflhrte Zahnpréaparation verwendet, da dies flr die minimal-
invasive restaurative Zahnmedizin entscheidend ist (Gurel, 2016;
Gurel et al.,2013). Die Entscheidung fur diesen additiven Ansatz
bei indirekten Restaurationen ermdglicht eine konservative Zahn-
praparation, bei der der Zahnschmelz so weit wie moglich erhalten
bleibt.® Das Modell dient als Ausgangspunkt fUr diesen Prozess.
Um eine adaquate Reduktion sicherzustellen und das Risiko einer
Uberreduktion zu verringern, wurde am Behandlungstag eine aus
einem Wax-up hergestelite Schablone fUr ein intraorales Mock-up
verwendet. Die von Gurel (2016) beschriebene minimalinvasive
Technik, die Aesthetic Pre-evaluative Temporary(APT)-Technik,
wurde angewandt, um ein hochasthetisches klinisches Ergebnis
bei gleichzeitigem Erhalt der Zahnsubstanz zu gewahrleisten.
Durch eine geflhrte Zahnpraparation wurde ein praziser Platz fur
die Restaurationen geschaffen, der durch spezielle Tiefenfraser
fur die Verblendung kontrolliert wurde.

Es wurden Gingivaschnitte von 0,3mm, faziale Schnitte von 0,5
bis 0,7mm und Inzisalschnitte von 1 mm durchgeflhrt. Zudem
wurden Tiefenschablonen durch das Mock-up geschnitten, so-
dass bei den Praparationen nur ein Minimum an Zahnschmelz
abgetragen wurde, um Platz fir das Veneer zu schaffen. Nach den
Tiefenschnitten wurde das Mock-up entfernt, um Bereiche zu
identifizieren, die eine Zahnreduzierung bendtigten. Auf diese
Weise wird ein optimaler Platz fur die CAD/CAM-Restaurationen
geschaffen und das 3D-Design/Mock-up originalgetreu nach-
gebildet. Der Labialschmelz wurde gegléattet bis die Tiefenmar-
kierungen nicht mehr sichtbar waren. Ein modifizierter Schulter-
rand (abgerundete Innenwinkel) wurde auf Hohe des freien Gin-
givarands prapariert, um sicherzustellen, dass die Rander auf
gesundem Schmelz bleiben. Nach Beendigung der Prépara-
tionen wurden Provisorien unter Verwendung der vorherigen
Mock-up-Putty Matrix hergestellt. Die Patientin war mit dem
endgtltigen Aussehen der Provisorien sehr zufrieden.

Sofern nicht anders angegeben alle Abbildungen © Dr. Claudio Novelli, Dr. Desigar Moodley, Thomas Lampl

INFORMATION ///

Infos zu
Directa AB

Literaturliste

Directa AB
Alexander Haid

Tel.: +49 171 8187933
www.directadental.com
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Ein Beitrag von Dirk Schmoldt

B ZERTIFIZIERUNG /// Vergleichbar mit Profisportlern, die an den weltbekannten IRONMAN-
Triathlon-Wettbewerben teilnehmen, beinhaltet die Teilnahme eines Medizinprodukteher-
stellers an der MDR-Zertifizierung in Deutschland, dass das Unternehmen ber die notige
Power, Ausdauer, Kondition, einen langen Atem und nicht zuletzt Gber die finanziellen Mittel
verfiigen muss, um schlussendlich das langersehnte MDR-Zertifikat von der zustandigen
Benannten Stelle zu erhalten. Ein Erfahrungsbericht der dematec medical technology GmbH

54

aus Berlin.

MDR (Medical Device Regulation), auch Verordnung (EU) 2017/
745 Uber Medizinprodukte oder auch européische Medizin-
produkteverordnung genannt, wurde erstmals am 25. Mai 2017
verdffentlicht und ist seit dem 26. Mai 2021 anzuwenden. Dazu
wurden diverse Ubergangsfristen eingerdumt, schlussendlich
|6st diese ,neue” Zertifizierung aber die bisherige Zertifizierung
gemal EG-Richtlinie 93/42/EWG (MDD) Anhang Il ohne Ab-
schnitt 4 ab bzw. ersetzt diese.

Der Weg zur Zertifizierung
Das Unternehmen dematec medical technology GmbH aus

Berlin hat es geschafft und ist seit diesem Jahr nach MDR

ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor — 5/2024

zertifiziert — bis dahin war es ein hartes Stlck Arbeit. So be-
gannen die Vorbereitungen zu der in 2024 angestrebten
MDR-Zertifizierung bereits 2022 mit der Beantragung und der
Vertragsgestaltung zur Zertifizierung mit der Benannten Stelle.
Die Ausgangslage vor der MDR-Zertifizierung und quasi die
Grundvoraussetzung dafir war, dass das Qualitdtsmanage-
mentsystem von dematec Uber ein glltiges Zertifikat nach DIN
EN ISO 13485 fur den Geltungsbereich Entwicklung, Herstel-
lung und Vertrieb von Abutments und Abutmentschrauben
sowie Herstellung und Vertrieb von zahntechnischen Halbfer-
tigprodukten verflgt. AuBerdem musste das Qualitatssiche-
rungssystem des Unternehmens ein aktuelles Zertifikat nach
EG-Richtlinie 93/42/EWG Anhang Il — ohne Abschnitt 4 fir den

*Der Beitrag in dieser Rubrik stammt vom Anbieter und spiegelt nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Die Teilnahme eines
Medizinprodukteherstellers
an der MDR-Zertifizierung
in Deutschland beinhaltet,
dass das Unternehmen tiber
die nétige Pewer, Ausdauer,
Konditio en langen

Atem und nicht zuletzt (iber
die finanziellen Mittel ver-
fligen muss, um schluss-
endlich das langersehnte
MDR-Zertifikat von der

zustindigen Benannten
Stelle zu erhalten.

-

Geltungsbereich Abutments und Abutmentschrauben (Medizin-
produkte der Klasse lIb) — innehaben.

GemaB den MDR-Vorgaben wurde im Vorfeld die gesamte
QM-Dokumentation (QMH) Uberarbeitet, die Technische Doku-
mentation (TD) vollstandig neu erstellt und gegliedert sowie
auch die Klinische Bewertung (KB) komplett neu erstellt und
deutlich erweitert. Sie besteht mittlerweile aus CER — Clinical
Evaluation Report, CEP — Clinical Evaluation Plan, LSP — Lite-
rature Search Protocol und einer Dokumentation der Volltext-
suche sowie deren Ergebnisse in der klinischen Literatur. Bei
der Neuerstellung der Technischen Dokumentation (TD) kam
neben diversen anderen Dokumenten auch der SSCP — Kurz-
bericht Uber Sicherheit und klinische Leistung der Medizin-
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ANBIETERINFORMATION™

produkte (Titanbasen, Abutmentschrauben, PreMills), die von
dematec hergestellt werden, neu hinzu. Die Uberarbeitung und
Neuerstellung all dieser Dokumentationen nahm einige Mo-
nate in Anspruch und konnte glticklicherweise auch in Zusam-
menarbeit mit externen Fachexperten schlussendlich realisiert
werden.

Im Laufe des Jahres 2023 wurden diese Unterlagen bei der
fir dematec zustandigen Benannten Stelle zur Vorprifung und
als Vorbereitung zum eigentlichen MDR-Audit eingereicht
sowie monatelang von Fachexperten im Auftrag der Benann-
ten Stelle begutachtet und ausgewertet. Selbstverstandlich
wurden nach langer Prifung und Auswertung durch die Be-
nannte Stelle einige Abweichungen in den einzelnen Fach-
bereichen bescheinigt, deren Behebung mittels erarbeiteter und
eingereichter Nachweisdokumente wiederum wochenlange
,Nacharbeit* in Anspruch nahm.

Nach dem Audit ist vor dem Audit

Im Mérz 2024 wurde dann das alles entscheidende MDR-Audit
durchgeflhrt, das an drei Tagen mit zwei Auditoren vor Ort statt-
fand. Die im Rahmen des Audits festgestellten Haupt- und Ne-
benabweichungen wurden in den Folgewochen und -monaten
abgearbeitet und behoben. Im April 2024 erfolgte schlieBlich
eine Inspektion im Unternehmen (dematec in der Rolle des
Importeurs von Medizinprodukten der Klasse |), die angekin-
digt und mitim Vorfeld einzureichenden Unterlagen verbunden
war. Durchgefuihrt wurde sie durch zwei Inspektorinnen des
Landesamtes fir Gesundheit und Soziales (LAGeSo Berlin) als
die fiir das Land Berlin zustandige Uberwachungsbehorde
gemanB § 77 des Medizinprodukterecht-Durchfiihrungsgeset-
zes (MPDG) im Rahmen der Regellberwachung von Impor-
teuren nach Artikel (Art.) 2 Nr. 33 der Verordnung (EU) 2017/745
Uber Medizinprodukte (Medical Device Regulation, MDR), die
ebenfalls positiv ausfiel. Anhand der abgearbeiteten und be-
seitigten Mangel wurde somit auch der zweite Inspektions-
bericht bestanden, und im September durften dann bei
dematec endlich ,die Korken knallen®.

Die gemachten AusfUhrungen und Erfahrungen zur MDR-Zer-
tifizierung kénnen den wirklichen Aufwand an Mensch und
Material tatsachlich nur ansatzweise widerspiegeln. Die Fort-
setzung folgt in 2025!

INFORMATION ///

dematec medical technology GmbH
www.dematec.dental
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Stark und flexibel r;1it hohem &asthetischen Anspruch

Die lasergesinterten Ceramir CAD/CAM BLOCKS von Directa sind eine neue Art von CAD/CAM-Materialien. Sie bewdhren sich in
der Dentalbranche besonders aufgrund ihrer herausragenden Kombination von Materialeigenschaften, die durch ein patentiertes
Herstellungsverfahren, das als Lasersintern bekannt ist und sich durch seine hochprézise Fertigung auszeichnet, erzeugt werden
konnen. Hierbei wird ein Laserstrahl eingesetzt, um pulverformiges Material Schicht fir Schicht selektiv zu verschmelzen. Durch
das Lasersintern wird eine hohe Materialdichte und Festigkeit erzielt. Somit weisen die Ceramir CAD/CAM BLOCKS eine sehr hohe
Dichte auf, die zu einer erheblich verbesserten Festigkeit und Kantenstabilitdt im Vergleich zu herkdmmlichen Kompositmaterialien
fuhrt. Die Festigkeit ist mit der von partikelfiltrierter Keramik (Lithiumdisilikat) vergleichbar, ohne die Sprodigkeit von reiner
Keramik zu haben. Die Elastizitdt des Materials, die der von Dentin ahnelt (20 GPa), ermdglicht eine Verringerung der Spannung
wahrend der Kaubelastung, wodurch eine stoBdédmpfende Wirkung entsteht, die den okklusalen Stress verringert. Aufgrund
der Zusammensetzung des Materials konnen Restaurationen bei Bedarf leicht mit Komposit im Mund repariert werden.

Effektiver Prozess

Die Materialeigenschaften der Ceramir CAD/CAM BLOCKS ermdglichen eine deutlich kiirzere Fraszeit als bei anderen CAD/
CAM-Blocken und verkiirzt somit die Zeit am Behandlungsplatz. Gleichzeitig halten die Fréser langer als beim Frdsen anderer
CAD/CAM-Blocke. Mit Ceramir CAD/CAM BLOCKS sparen Anwender noch mehr Zeit und Material, da kein zuséatzliches
Brennen erforderlich ist — nur Polieren und Zementieren.

Von der Natur inspiriert

Auch in dsthetischer Hinsicht bigten die lasergesinterten

Ceramir CAD/CAM BLOCKS herausragende Ergebnisse.

Die prazise Fertigung und die hohe Qualitdt des Materials

erlauben es, Restaurationen herzustellen, die den natiir-

lichen Zahn in Farbe und Transluzenz imitieren. Dies ist
inshesondere flr Patienten, die groBen Wert auf ein

Asthetisch ansprechendes Ergebnis legen, von groBer

Bedeutung. Ein weiterer wichtiger Aspekt ist die Bio-
kompatibilitat der Ceramir CAD/CAM BLOCKS. Diese
sind nachweislich frei von Bisphenol A, nicht toxisch
und verursachen Kkeine Reizungen der Haut oder
Schleimhaute, was die Sicherheit und Vertraglichkeit
der Zahnersatzlosungen weiter erhoht.

Dank ihrer Kombination aus Festigkeit, Flexibilitat
und Asthetik, die eine Arbeitszeitersparnis erméglichen,
heben sich Ceramir CAD/CAM BLOCKS von Directa deutlich

von der Konkurrenz ab und bieten somit eine fortschrittliche
Ldsung im Bereich der CAD/CAM-Block-Technologie.

Infos zum
Unternehmen

"M+

Directa AB « Alexander Haid « Tel.: +49 171 8187933 « www.directadental.com

/WL Zahntechnik Wirtschaft Labor — 5/2024

*Die Beitrége in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.



*Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

PRODUKTE
ANBIETERINFORMATION™

Neue Workshop-Serie

Die Swiss School of
Prosthetics by Candulor (SSOP)
freut sich, dass Dr. med. Jirgen Wahimann die zahndrztlichen
Grundkurse und den Workshop zur leistungsgerechten Abrech-
nung und funktionellen sowie dsthetischen Optimierung total-
prothetischer Leistungen tibernimmt. Er selbst hat ein Workshop-
Format entwickelt, mit dem er fiir das Tatigkeitsfeld der Totalpro-
thetik neue Impulse setzt: ,Die Totalprothetik ist oft das ungeliebte
Kind in der Zahnmedizin und Zahntechnik. Fiir beide Bereiche
schlecht bezahlt, oft sogar ein deutliches Zuschussgeschéft, und
dartiber hinaus héufig mit Frust verbunden, aufgrund vielfacher
Reklamationen wie z.B. Druckstellen.” Im SSOP-Workshop , Total-
prothetik mit Gewinn? Vom ungeliebten Verlustbringer zum profi-
tablen Standbein® erfahren Teilnehmende, wie flir den Patienten
eine deutliche Verbesserung sowohl des funktionellen als auch
des dsthetischen Ergebnisses erreicht und gleichzeitig eine
leistungsgerechte Honorierung erzielt werden kann.

\v 48

\.
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Swiss School of Prosthetics by Candulor
WWW.SSOP.SWiSS
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4 IHR DIREKTER WEG

ZUR LIQUIDITAT

Immer eine
Armlange voraus

Sichern Sie sich Ihren Vorsprung durch finanziellen
Spielraum und bleiben Sie liquide. Als erstes Unter-
nehmen fir Dentalfactoring am Markt kennen wir
die Sorgen und Probleme von Dentallaboren. Und
sorgen seit 1983 mit Know-how und dem feinen
Gesplir fir sensible Kundenbeziehungen fiir die
kontinuierliche Liquiditat unserer Kunden.

Mehr als 400 Labore und 30.000 Zahnarzte
vertrauen uns. Wann setzten Sie auf lhren
Vorsprung durch kontinuierliche Liquiditat?
L.V.G. Labor-Verrechnungs-Gesellschaft mbH
HauptstraBe 20 / 70563 Stuttgart

T0711666710 / F07116177 62
kontakt@Ilvg.de
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Infos zum
Unternehmen

Finnovativer "R'Iing fir das CAD/CAM-Verfahren

Der neue breCAM.base Rohling der Firma bredent wurde speziell fiir die Herstellung von Zahnersatz im CAD/CAM-Verfahren
entwickelt. Er basiert auf einem monochrom eingefarbten, vollvernetzten Polymethylmethacrylat (PMMA) und ist in verschie-
denen Durchmessern, Bauhthen und Farben erhéltlich. Das Problem mit den aktuellen PMMA-Blanks auf dem Markt, die oft
nicht vollvernetzt sind und Reparaturen sichtbar machen, gehért nun der Vergangenheit an. Die Losung bietet der bereits
etablierte Prothesenkunststoff uni.lign, der nun auch als Blank zur digitalen Verarbeitung verflighar ist und exzellente Pass-
genauigkeiten sowie eine hervorragende Polierbarkeit ermdglicht. Mit Eigenschaften wie Vollvernetzung, Plagueresistenz,
Farbstabilitat, Bruchfestigkeit und geringem Restmonomergehalt setzt breCAM.base neue MaBstdbe in der Zahntechnik.
Mit einem E-Modul von {iber 2.200 MP und einer Biegefestigkeit von tiber 90 MPa erfiillt der breCAM.base Rohling hdchste

Qualitatsstandards.

bredent GmbH & Co.KG « www.bredent.com

Prothesenzahnbibliothek fir den digitalen Workflow

exocad gibt die Verdffentlichung der Inspira® Denture Tooth Library be-
kannt — die erste Prothesenzahnbibliothek, die von exocad speziell flir
einen digitalen Workflow entwickelt wurde. Sie enthélt vordefinierte Kon-
taktpunkte flr die automatische Okklusion, um die prothetische Aufstel-
lung fiir digitale Prothesen zu vereinfachen. Das Inspira® Modul ist kos-
tenfrei verflighar fir Lizenznehmer mit einem aktiven DentalCAD Flex
Ultimate Bundle und fiir Lizenznehmer mit einem DentalCAD Perpetual
Ultimate Bundle mit giiltigem Upgrade-Vertrag ab dem 16. September 2024.
Ein Highlight der Inspira® Denture Tooth Library ist ein offenes Ausgabe-
format, das den Druck oder das Frasen der gestalteten Zahne ohne Ein-
schrinkung ermdglicht. 15 Presets stellen Funktionalitat und Asthetik
sicher und beschleunigen den Auswahl- und Passungsprozess. Zusétzlich
wurden die Kaufldchen flacher gestaltet, um eine bessere Verzahnung
von Ober- und Unterkiefer speziell fir &ltere Patienten zu ermdglichen.

exocad GmbH « www.exocad.com
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dematec

medical technology

IHRE EXPERTEN FUR
IMPLANTATPROTHETIK

Gegriindet 2010 und aus den 1990er Jahren als kleines Dentallabor entstanden, haben wir uns
in Berlin iber die Zeit zu einem Fraszentrum entwickelt. Mittlerweile arbeiten wir mit Kunden in
ganz Europa zusammen und sind zu einem Anbieter und Hersteller von dentaler Medizintechnik
fur Labor und Praxis herangewachsen.

So sind wir, die dematec medical technology GmbH, Serienproduzent von Implantataufbauteilen
und Zubehor (19 Serien), Fraszentrum, Zentrum fiir 3D-Druck, Laser Melting (SLM) und Produzent
von Alignern.

Mit unserem stetigen Fokus auf modernste Technologien sind wir immer bestrebt, cutting-edge-
Technologien einzusetzen und auf dem neuesten Stand der Technik zu sein. Entdecken Sie unsere
vielfaltige Produktpalette und profitieren Sie von unserem erstklassigen Service.

WILLKOMMEN IM TEAM -
GEMEINSAM BEHANDELN!

lhre Vorteile:

+ dematec-Garantie: Wir stehen hinter der Qualitat unserer Produkte und gewahren lhnen eine
30-jahrige Garantie auf Abutments und Abutmentschrauben unserer Serienproduktion.

+ Komplette Unterstiitzung: Unser Team begleitet Sie auf dem gesamten Weg -
von der Dateniibermittlung bis zur fertigen Losung.

+ Schnelle Bearbeitung: Dank unserer effizienten Produktionsprozesse kdnnen wir
kurze Lieferzeiten garantieren.

Angebot fiir individuelle Abutments
Profitieren Sie von unserer Serienfertigung und sichern Sie sich individuelle,

gefraste Abutments zu einem unschlagbaren Preis von nur 49 Euro ab Datenversand. ’ndividue"es
Abutment
Fir Fragen und weitere Informationen stehen wir lhnen jederzeit zur Verfligung. nur 49 ¢

Lassen Sie uns gemeinsam die besten Ergebnisse erzielen!

dematec medical technology GmbH Sie erreichen uns von Mo. — Fr. 8.00 — 17.00 Uhr
Holzhauser Strale 158 B Telefon: +49 (0)30-33604170 E-Mail: info@dematec.dental

13509 Berlin Telefax: +49 (0)30-33604172 www.dematec.dental
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Hybridworkflow zur
Effizienzsteigerung

Ab sofort bietet CADdent ganz neu den hochprézisen Hybridworkflow
im Portfolio an. Diese innovative Fertigungsmethode kombiniert das
LaserMelting mit CNC-Frésen und nutzt die Stdrken beider Technologien,
um die Qualitat dentaltechnischer Arbeiten zu maximieren und individuelle
Anpassungen mit herausragender Prézision zu ermdglichen. Der Prozess beginnt
mit der Erstellung des Bauteils im LaserMelting-Verfahren, gefolgt von einem punktuellen
Nachfrdsen mittels CNC-Technik an passungsrelevanten Stellen. Die einzigartige Anpassung der

Technologie durch CADdent ermdglicht es, innovative und maBgeschneiderte Ldsungen anzubieten, die in dieser

Form am Markt sonst nicht verfugbar sind. Zu den besonderen Leistungen von CADdent gehdrt, dass eine Vestibu-

nfos zum larflache von durchgéngig nur 0,4 bis 0,5 mm — bei entsprechender Gestaltung — realisiert werden kann. Ein

Unternehmen weiterer USP: CADdent ist das einzige Fertigungszentrum in Deutschland, welches den Hybrid-Workflow auch fir
_E E die Bearbeitung von Titan anbietet.

# 2

(=] CADdent GmbH « www.caddent.eu
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‘/:V:r:‘e”lg‘u'ng Fachkraftemangel und steigende Anforderungen in der v Wahlen Sie Ihren individuellen Auszahlungsrhythmus, um die
Q) & Biiro-Administration? Mit LIQUILAB gewinnen Sie wert- Liquiditdt Ihres Labors zu verbessern

volle Zeit fir Ihre Zahntechnik! LIQUILAB ist eine einge- v Bieten Sie Ihren Kunden rund um die Uhr den Download
ol tragene Marke und ein gemeinsames Produkt der beiden von Rechnungen und XML-Daten an

Partner DATEXT und ZA AG. DATEXT stellt die digitale Ab-

rechnungslésung zur Verfiigung, mithilfe derer die Facto-

ring- und Forderungsmanagement-Ldsungen der ZA AG ge-

nutzt werden konnen.

v Optimieren Sie Ihre Prozesse und sparen Sie Zeit durch
ein effizientes und papierloses Forderungsmanagement

v Behalten Sie jederzeit die volle Kontrolle dber Ihre Finanzen
und somit Transparenz bei lhren betriebswirtschaftlichen
Zahlen
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v Entlasten Sie Ihr Biiro-Team, damit es sich dank auto-
matisierter Prozesse auf wichtige Aufgaben konzentrieren
kann

Anmeldungen fiir kostenfreie Webinare
unter bit.ly/3MOhCJD

DATEXT Zentrale « www.datext.de

*Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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See the difference:
Arbeitslicht flir beste Ergebnisse

Renfert stellt mit LIGHT 1 eine neue maBgeschneiderte Arbeitsleuchte fiir die Zahntechnik vor, die schlichte Eleganz mit
moderner Lichtwissenschaft verbindet. Eine speziell von Renfert entwickelte Optik ermdglicht eine bisher unerreichte Aus-
leuchtung des Arbeitsbereiches. Jedes Detail und jede Facette der zahntechnischen Arbeit werden sichtbar, wodurch sich
die Prézision der Arbeit signifikant verbessert. Der Einsatz eines Raytracing-Verfahrens schafft eine homogene Lichtvertei-
lung, eine hohe mittlere Beleuchtungsstérke und eine brillante Farb- und Oberfldchenwiedergabe. Das zu 100 Prozent
flimmerfreie Licht schafft angenehmere und konzentriertere Arbeitsbedingungen. Das blendfreie Licht schont die Augen und
reduziert Ermiidungserscheinungen. Uber benutzerorientierte Voreinstellungen kann das Licht an unterschiedliche Anforde-
rungen angepasst werden. So gibt es ein Tageslichtszenario fiir die Zahnfarbbestimmung oder eine Blaulichteliminierung
flr die Verarbeitung von Kompositen.

Renfert GmbH « www.renfert.de/light-1

Bestes Sitzerlebnis bei optimalen
Hygienebedingungen

Der neue Dynamikchair Arbeitsstuhl von RIETH. verbindet Dynamik und Komfort in einer
ganz neuen Form. Der Einsatz von Hightech PUR-SOFT und groBziigigen sowie ergono-
mischen Sitz- und Riickenpolstern mit Klimakanalen ermdglicht bestes Sitzen. Dies ver-
bunden mit der modernsten Stuhlmechanik fiir Sitz-, Neigungs-, Hohen- sowie Riicken-
verstellung ergibt ein einmaliges Sitzerlebnis flr den Zahntechniker — bei optimalen
hygienischen Bedingungen.

Die Oberflachen sind leicht abwaschbar und so ausgelegt, dass sich kein Staub oder
Schmutz darin sammeln kann. Farbe: modernes Hellgrau. Der Dynamikchair ist selbst-
verstandlich mit einem hochwertigen Aludrehkreuz und Inlinerollen sowie einer gefederten
Gasdruckséule ausgestattet.

RIETH. Dentalprodukte « www.rieth.dental
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ETNA

Die Premiumlinie der

DCB-Schleifer fir die effektive
Bearbeitung von Zirkonoxid.

Der Vulkan unter den Diamantschleifern

—
ETNA gehort zur DCB-Schleifkérperserie (DCB = Diamond Ceramic Bonding), die von Komet speziell fiir die Bearbeitung I afmen
von Vollkeramik entwickelt wurde. Die DCB-Schleifkdrper sind gesintert, mit Diamantkorn durchsetzt und verfligen iber eine E E
spezielle keramische Bindung. Die dunkle Farbe des Schleifkdrpers und seine kraftvolle Leistung erinnern an die Naturgewalt ] gef
eines Vulkans. Trotz seines kraftvollen Auftretens ist ETNA sanft und schonend zu empfindlichen Keramiken. Anwender -E

heben immer wieder das verbesserte Schleifgefiinl, die auBergewdhnliche Schneidleistung und die hohe Effizienz hervor.
Selbst hochfeste Keramiken wie Zirkonoxid lassen sich dank hoher Initialscharfe miihelos und ohne Druck bearbeiten;
bei minimaler Warmeentwicklung. ETNA bereitet Vollkeramiken zudem optimal fiir die Politur vor. Der Schleifer hinterlasst
eine glatte Oberflache und garantiert ein Finish, das selbst anspruchsvollste Zahntechniker Uberzeugt.

Komet Dental Gebr. Brasseler GmbH & Co. KG « www.kometstore.de

Neue Kooperation gestartet

Die neue Partnerschaft mit Dental Machine by TECNO-GAZ ermdglicht ab sofort die prézise Fer-
tigung von Restaurationen aus den Frds-Produkten von VOCO mit einer speziell entwickelten
Strategie auf den 5-Achs-Frésen. Die Software MillBox sowie die Maschineneinstellungen
wurden so angepasst, dass die Vorteile der Nanohybrid-Composites bestmdglich be-
riicksichtigt werden konnen, um das optimale Ergebnis fiir die Patienten zu gewahr-

leisten.

Seit mehr als 40 Jahren entwickelt VOCO Qualitatsmaterial aus Composite. Mit dem
CAD/CAM-Portfolio nanokeramischer Hybride fiir indirekte Restaurationen bietet
der Cuxhavener Hersteller fiir zahlreiche Indikationen das passende Produkt — vom
Provisorium (ber Kronen, Briicken, Inlays, Onlays und Veneers bis zur Herstellung

Infos zum

Unternehmen

(=] 5 [
]

C1f~s=_t

eines kompletten Zahnkranzes.

CAD/CAM-gefertigte Restaurationen sind prézise, leicht reproduzier-
bar, individualisierbar und lassen sich sehr gut polieren. Sie zeichnen
sich durch eine schnelle Verarbeitung und sehr feine Frasbarkeit aus.

VOCO GmbH « www.voco.dental
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Welcher Drucker passt zu lhnen?

Mit dem Formlabs Form 4B und dem SprintRay Pro 2 werden derzeit zwei
interessante 3D-Drucker fiir die dentale Fertigung beworben. Beide Gerate
punkten mit weiterentwickelter Technologie und hervorragender Leistung.
Erfahren Sie, welcher der Drucker flir Ihr Labor am besten gesignet ist und
wie die Experten von Henry Schein Sie bei der Entscheidungsfindung un-
terstiitzen konnen. Die wichtigsten Informationen wurden jetzt in ginem kur-
zen Ratgeber aufbereitet und stellen einen ausfihrlichen Vergleich bereit.

Diese Themen werden behandelt:

e Technische Daten: Formlabs Form 4B vs. SprintRay Pro 2
e \Welcher Drucker fir welche Anspriiche?

e Kosten und Wirtschaftlichkeit

nfos zum Zum Ratgeber und zu den Vergleichen gelangen Sie

Unternehmen

liber den nebenstehenden QR-Code.

Henry Schein Dental Deutschland GmbH « www.henryschein-dental.de

Vielfalt ist Trumpf!

Zirkonoxid — zwei Asthetik-Linien (A3)

DD cube ONE®ML DD cubeX® ML DD cubeY® HL NaceraPearl natural

Mit der Kampagne ,Say hello to Y®* startet Dental Direkt die Markteinfiihrung des neuen Hybridlayers DD cubeY® HL in der
warmen , Yellow-Asthetik“**, Europas filhrender Hersteller von Zirkonoxid erweitert sein Portfolio um eine weitere Losung fiir
monolithische Restaurationen. Der DD cubeY® HL kombiniert die bewahrten Eigenschaften der Produkte DD Bio ZX2 color und
DD cubeX2® ML und bietet iber 800 MPa Stabilitat im Inzisalbereich — eine High-End-Ldsung flir anspruchsvolle, weitspannige
Restaurationen mit héchsten &sthetischen Anspriichen. Der DD cubeY® HL verfiigt tiber eine hohe Anterior-Asthetik mit multi-
indikativer Stabilitdt (800 MPa im Inzisalbereich und 1.050 [+150] MPa im Bodybereich) und ist in 16 VITA-Zahnfarben, drei
Bleachfarben sowie in drei Bauhohen (H16, H20, H25) erhéltlich.

Infos zum
Unternehmen

** Produkthinweis: Dental Direkt fiihrt in seinem Zirkonoxidsortiment zwei Asthetik-Linien: ,Blue-cold* mit dem Hybridlayer Nacera
Pearl natural und die cube Zirkonoxide in der , Yellow-warm* Asthetik.

Dental Direkt GmbH « www.dentaldirekt.de

Ratgeber &

Vergleich
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Aus digital wird analog

Zwei Jahre ist SAMs AxioSnapMount, eine Erfolgsserie flir das gipsfreie Labor, schon auf dem Markt und erweitert sich stetig
auf alle vorhandenen Systeme. Als vor einem Jahr das AxioPrisa und das AxioSnapMount-System flir den digitalen Workflow
flir Amann Girrbachs Artex Carbon auf den Markt kam, wurde es mit viel Begeisterung aufgenommen. Nun ist ein weiterer
Meilenstein geschafft — mit der Markteinfiinrung des AxioSnapMount-Systems fiir Gamma Artikulatoren, welche nun mit dem
gipsfreien 3D-Druckkonzept genutzt werden konnen. Hierflr ist ebenfalls ein digitalisierbarer AxioPrisa Bissgabeltrdger

erhaltlich und kann via Intraoralscanner erfasst werden.

Diese Grundlage schafft die simple, aber geniale Option, den Bissgabeltréger fiir tigliche Arbeiten mit dem digitalen Workflow
zu verbinden und ebenfalls die Prézision zu erreichen, die man aus den analogen Arbeitsablaufen gewohnt ist. So wird Mo-
dellmontage im digitalen Zeitalter zu einem Kinderspiel, welches weder in der Praxis noch im Labor mehr Zeit erfordert als

friiher.

SAM Préazisionstechnik GmbH « www.sam-dental.de

Attraktiver Trade-up-Rabatt flr Scanner

Aktion

LAB Trade-up

[m] 4 o]
r

[m]

3Shape, fihrender Anbieter fiir digitale Losungen in Dental-
laboren und Zahnarztpraxen, bietet ab sofort attraktive Trade-
up-Rabatte flir den Umstieg auf die aktuellsten Modelle E2, E3,
E4 und F8 an. Die Laborscanner (iberzeugen durch fortschritt-
liche Scanfunktionen und optimierte CAD-Design-Workflows.
Durch die verbesserten Funktionen kdnnen Labore deutlich ef-
fizienter arbeiten und mehr Auftrége in kilrzerer Zeit fertigstel-
len. Der Scanvorgang startet nach dem Platzieren der Modelle,

/WL Zahntechnik Wirtschaft Labor — 5/2024

spart wertvolle Zeit und steigert ihre Produktivitat. Die neuen
3Shape Laborscanner bieten zudem die Mdglichkeit, analoge
Behandlungsfalle nahtlos in vereinfachte digitale Arbeitsabldufe
zuintegrieren. Damit wird der Ubergang zur digitalen Zahntech-
nik fir Labore noch einfacher und lukrativer.

Fir weitere Informationen kontaktieren Sie bitte Ihren autori-
sierten 3Shape-Handler und erhalten Sie beim o5 zum

Kauf einen zusitzlichen Preisnachlass. Unternehmen
5

3Shape Germany GmbH

www.3shape.com/de-de (=] 2

*Die Beitrége in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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NSK

VOLvERe 7

Benutzerfreundlicher Mikromotor

VOLVERE i7, der Labor-Mikromotor von NSK,
zeichnet sich durch sein kompaktes Design
aus und besitzt trotz seines attraktiven Preis-
Leistungs-Verhaltnisses alle wichtigen Funk-
tionen. Das Steuergerat ist mit einer Breite von
nur 69 mm so klein und mit einem Gewicht von
9004 so leicht, dass es Uberall Platz findet: sei
es auf dem Arbeitstisch, einem Regal oder in
einer Schublade. Das Handstlick liegt ergo-
nomisch in der Hand und bietet mit einem
Drehmoment von 4,1 Ncm sowie einer Drehzahl von 1.000 bis 35.000/min ausreichend Leistung fir fast
alle labortechnischen Arbeiten. Dabei glénzt es dank seiner hochprézisen Herstellung und der kernlosen
Mikromotorkonstruktion mit geringen Vibrationen und einem leisen Laufgerdusch. Ein patentiertes Staub-
schutzsystem verhindert das Eindringen von Staub in das Handstlick und stellt eine lange Lebensdauer
sicher. Auf Basis der jahrzehntelangen Erfahrungen von NSK in der Entwicklung von Dentallabortechnologien
und einer klaren Vorstellung davon, was der dentale Laborspezialist von einem Labor-Mikromotor erwartet,
bietet VOLVERE i7 auch Komfortfeatures, die aus der Premiumserie der NSK-Laborantriebe bekannt sind.
So verfiigt zum Beispiel auch dieser Mikromotor iiber die Auto-Cruise-Funktion — eine Funktion, die es er-
laubt, bei gleichbleibender Drehzahl den FuB von der FuBsteuerung zu nehmen. Dies beugt Ermiidungen
vor und ermdglicht entspanntes Arbeiten. Der mikroprozessorgesteuerte VOLVERE i7 ist in zwei Varianten
erhaltlich: Als Version ,RM“ mit einem Labor-Handstlick und als Version ,E* mit einem ISO E-Mikromotor,
der den Antrieb aller dentalen Hand- und Winkelstiicke ohne Licht ermoglicht.

Infos zum

Unternehmen
EEE
=]

NSK Europe GmbH
www.nsk-europe.de

Neueste Generation BrennoOfen

Der neue VITA VACUMAT 6100 M vereint bewahrte Qualitatsstandards mit innovativen Tech-
nologien. Die optimierte Elektronik ermdglicht noch prézisere Ergebnisse, was eine konstant
hohe Qualitat der dentalen Arbeiten sowie eine gesteigerte Effizienz im Labor bedeutet. Die
einfache Bedienung, die vorinstallierten Programme und das platzsparende Design bleiben
erhalten. Diese Eigenschaften garantieren eine einfache Handhabung und eine optimale Nut-
zung des verfligbaren Raums. Der VITA VACUMAT 6100 M ist somit fiir Zahntechniker, die auf
Zuverldssigkeit, Prazision und Innovation setzen, eine klare Empfehlung.

Als vollautomatischer Brennofen mit mikroprozessgesteuerter Technologie ist der VITA
VACUMAT 6100 M ideal fir alle dentalkeramischen Brande geeignet. Zwei integrierte Abktihl-

platten unterstiitzen die sichere Brenngut-
ablage. Ein neues Feature ist das lineare
Abkiihlen mit Simulation der Objekttempera-
tur, welches fiir prézise und sichere Brenn-
ergebnisse sorgt. Der VITA VACUMAT 6100 M
ist seit Oktober 2024 erhaltlich.

VITA Zahnfabrik
H. Rauter GmbH & Co. KG
www.vita-zahnfabrik.com
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LVE
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Stellen Sie sich vor, lhre Kunden wiirden sofort nach Rechnungserhalt zahlen. Noch ausstehende Forderungen wiirden um-
gehend beglichen werden, Ihr Labor kénnte Verbindlichkeiten abbauen und finanzielle Polster fiir Investitionen schaffen. Auch
konnten Sie Zahndrzten verldngerte Zahlungsziele anbieten, ohne selbst in Vorleistung zu gehen. Klingt zu schon, um wahr
zu sein? Dabei ist der Weg zu finanziellen Freirdumen denkbar einfach: Mit einer Forderungsfinanzierung durch die LVG. Spe-
zialisiert auf das Factoring flir Dentallabore, sorgt das Stuttgarter Unternehmen seit tiber 40 Jahren zuverlassig fiir die laufende
Liquidation ihrer Partner. Dabei tibernimmt die LVG laufende und bereits ausstehende Forderungen — und zahlt stellvertretend
flir die Kunden des Labors umgehend alle Rechnungswerte.

Die Folge: Finanzierungsliicken werden geschlossen, Verbindlichkeiten kdnnen abgebaut werden, das Rating bei der Bank
verbessert sich. Jetzt das Factoring auf Probe unverbindlich testen!

LVG Labor-Verrechnungs-Gesellschaft mbH « www.lvg.de

dematec @ infotage FACHDENTAL Frankfurt

Die dematec medical technology GmbH ist regelméBig als Aussteller auf nationalen und internationalen dentalen
Fachmessen vertreten, um der breiten Fachoffentlichkeit die umfangreiche Produkt- und Dienstleistungspalette
direkt prasentieren zu kdnnen. Die Fortsetzung bildet die Teilnahme als Aussteller an den am 8. und 9. Novemn-
ber 2024 stattfindenden infotagen FACHDENTAL Frankfurt. Die Besucher konnen sich hautnah ein Bild davon
machen, wie sich das Untenehmen in den letzten Jahren weiterentwickelt hat. So ist dematec zertifizierter
Serienproduzent von Implantataufbauteilen und Zubehér, dentales Fraszentrum, Zentrum flir dentalen 3D-Druck,
Zentrum flir Lasermelting (SLM) und Produzent von Alignern sowie Anbieter der entsprechenden Technologie.
Zugleich fungiert dematec auch als Produzent und Zulieferer von implantatspezifischen Hilfsteilen (z.B. Schrauben,
Verschlusskappen etc.) im Auftrag namhafter Hersteller von originalen Implantatsystemen. Des Weiteren ist dematec
offizieller Vertriebs- und Servicepartner des 3D-Scanner-Herstellers Medit Company und des Softwareentwicklers exocad GmbH.
In diesem Geschaftshereich werden individuelle Losungen bei Hardware und Software labside und chairside angeboten.
Besuchen Sie dematec am 8. und 9. November 2024 auf den infotagen FACHDENTAL Frankfurt in Halle 5.0 am Stand €92
und informieren Sie sich (iber das breite Produkt- und Dienstleistungsportfolio!

dematec medical technology GmbH « www.dematec.dental
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FRI SO FT RETTEN SIE FRIKTIONSSCHWACHE
TELESKOPKRONEN

Mit Frisoft haben Sie die Moglichkeit, die
Friktion bei Teleskopkronen wiederher- und Mit einem Durchmesser von nur 1,4 mm
individuell einzustellen. Das stufenlose — ist das Friktionselement nicht zu groB,
Ein- und Nachstellen kann auf jeden P G und da es aus abrasionsfestem und
Pfeiler abgestimmt werden. rdckstellféihigem Kunststoff mit
einer Aufnahmekappe aus Titan
besteht, ist es ausreichend
“Mrens,  stabil. Die Konstruktion

«©° 8
& 2y garantiert durch
5 %, )
g ’%m ihre perfekte
.Q e q 0
£ e Abstimmung eine
e
o perfekte und
s dauerhafte
Frisoft ist 2\ Friktion.
geeignet zum U,

@

nachtraglichen

Einbau bei friktions-
schwachen Teleskopkronen
aus NEM, Galvano und Edelmetalll.

5 ,
O}' .
Yo e Einste™

Stempel Bitte senden Sie mir kostenloses Frisoft Infomaterial

Hiermit bestelle ich das Frisoft Starter-Set

zum Preis von 196 € * bestehend aus:

= 6 Friktionselemente (Kunststoff)

= 6 Micro-Friktionsaufnahmekappen (Titan)
+ Werkzeug (ohne Attachmentkleber)

per Fax an +49 (0)23318081-18 * Zzgl. ges. MwSt. [zzgl. Versandkosten.
Der Sonderpreis gilt nur bei Bestellung innerhalb Deutschlands.

Weitere kostenlose Informationen: Tel.: 0800 880 4 880

microtec - Inh. M. Nolte = Rohrstr.14 = 58093 Hagen - Tel.: +49(0)23318081-0 = Fax: +49 (0)23318081-18 = info@microtec-dental.de = www.microtec-dental.de
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Setzen Sie neue Mal3stabe
fur lhre digitale Arbeit im Labor!

DC1

—PRO —
Die DC1™ PRO setzt mit einer starkeren Spindel und einer vorgelagerten
Spannzange neue Mal3stdbe fir die Metallbearbeitung und ermdéglicht ein
tiefes Eintauchen in Kavitaten. Der luftdurchspiilte Kiihlkorper erméglicht
eine weitgehend temperaturunabhédngige Bearbeitung und gewahrleistet
stabile Ergebnisse flir hochprazise Suprakonstruktionen. Die DC1™ PRO ist
ein Allrounder fiir die Bearbeitung aller Materialien.

/"% | Spindelpower @ 2 | Energieeffizient
l —On| Luftgekiihlter ‘= SN
O | Kihlkorper ¥ | ~ang

—
DC7

—PRO —
Die neue Hochleistungsspindel mit energiesparendem Trockenkihlsystem
verleiht der DC7™ PRO mit einer Maximalleistung von bis zu 4000 Watt
noch mehr Produktivitat. Durch die 3D-Vermessung mit automatischer
5-Achs Korrektur erreicht das System ein Optimum an Dynamik, die mittels
Gewindetrieben der Klasse T5 jedem Anwender ein Hochstmal an Prazision
gewahrleistet. Das seit Jahren bewahrte System wird stetig weiterentwickelt.

LLLLLLLLLY .
Eim 2"0(::: el @ Gewindetriebe T5
o hFragen Sie jetzt gleich
chu )
\\’}_)) Trockene g’@ | 3D-Vermessung kundenr;:e:.n Special-Bundfes:
(%) Spindelkiihlung J | mit5-Achs Korrektur 'ce@bredent.com,

oder +49 (0) 73 g /

87222

D D a company of
D E NTA L Gieselwerder Str. 2 - 34399 Wesertal - Germany g
DD Concept Systems T: + 49 (0) 5572 — 3021020 - www.dental-concept-systems.com br@demT g

*Angebotskonditionen: Angebot giiltig bis 31.12.2024 - Anderungen & Irrtiimer vorbehalten.
Die Aktion ist nicht kombinierbar mit anderen Aktionen, Rabatten oder Sonderkonditionen. Es gelten unsere allgemeinen Geschéaftsbedingungen.



