DENTALZEITUNG - 4 2024

ISSN 1615-2859 - Entgelt bezahlt: F 52061 - Preis: € 5,60 zzgl. MwSt. - 25. Jahrgang - November - 2024

DEN|
/el U

Fachhandelsorgan des Bundesverbandes Dentalhandel e.V.

#4.24 - Praxiskonzepte

PRAXISPORTAT // SEITE 018
Praxisgrindung am Weinberg

VISUALISIERTES BIOFILMMANAGEMENT // SEITE 024
Effektives und effizientes
Prophylaxekonzept in der PZR

BVD AKTUELL // SEITE 028
Entwicklung und Neukonzipierung
der regionalen Dentalfachmessen gegliickt

AND
NDESVERB
B NTALHANDEL



Venus PURE

Effizientes Bulk-Flow Komposit
fir Schichtstarken bis zu 4 mm,
ohne zusatzliche Deckschicht.

Ein universeller Farbton (A1 -D4).

Q KULZER

MITSUI CHEMICALS GROUP

o = N W B

=AM mImam

b
oy
o
<
=

© 2024 Kulzer G



Liebe Leserinnen und Leser,

beim Gang durch den Supermarkt stelle ich immer wieder mit
Verwunderung fest, dass es heute scheinbar nicht mehr ausrei-
chend ist, ein Fokusprodukt zu haben. Ein bekannter Stiwaren-
produzent, nennen wir ihn Hersteller A, produziert neben seinem
Kerngeschaft neuerdings auch Eiscreme, stf3en Brotaufstrich und
stiBe Milchgetrénke fir das Kuihlregal. Das gleiche Spiel bei einem
namhaften Keksproduzenten, nennen wir ihn Hersteller B: Dieser
stellt nun auch Frihstlckscerealien und Backmischungen her.
Diese ,Bauchladenmentalitdt” beobachte ich in vielen unserer
taglichen Konsumbereiche und freue mich, dass es sich an unse-
rem Markt, dem dentalen, merklich in die vollkommen andere
Richtung bewegt.

Die beiden infotage FACHDENTAL Veranstaltungen dieses
Herbstes haben gezeigt, dass sich die Industrie wieder mehr auf
ihre Kernkompetenzen konzentriert. Fokusprodukte werden wei-
terentwickelt und auf bestehendes Know-how aufgebaut, an-
statt Neuheit um Neuheit zu présentieren und durch Zukaufe in
das eigene Sortiment zu glanzen. Dies fuhrt nicht nur zu einer
Entschleunigung im Bereich der Produktinnovationen, sondern

EDITORIAL

WENIGER IST MEHR:
WIR BRAUCHEN KEINE
BAUCHLADENMENTALITAT

auch zu einer ganz anderen Produkttiefe. Die Zielgruppe kann
sich besser orientieren und auf ihre eigentlichen Bedurfnisse
konzentrieren. Hersteller werden durch die Fokussierung auf ihre
Kernprodukte sowie Kernkompetenzen unique — der wohl beste
USP, den man sich winschen kann.

Auf die ndchsten Monate darf man mit Blick auf die kommende
IDS folglich gespannt sein. Fur erste Impulse rund um das aktu-
elle dentale Messegeschehen lesen Sie gerne unseren Ruckblick
auf den Seiten 28 und 29.

Viel Vergniigen bei Ihrem ndchsten Einkauf — beruflich wie
privat —und immer beste Orientierung an und in allen Markten
wuinscht lhnen Ihr

Dr. Torsten Hartmann
Chefredakteur
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TSCHUSS, JOACHIM! —

EINE RHEINISCHE FROHNATUR GEHT IN DEN RUHESTAND

Mit Kdlsch und Crémant im Gepdck reiste
Joachim Althoff, enemaliger Geschéftsfih-
rer der Ultradent Products GmbH, am zwei-
ten Oktoberwochenende auf die info-
tage FACHDENTAL nach Stuttgart. Je-
doch nicht, um den Messegdsten einen ku-
linarischen Mehrwert zu schaffen, sondern
um mit wertvollen Wegbegleitern und
dentalen Freunden auf seinen Ruhestand
anzustollen. Dass es schon ,so weit” ist,
sieht man Joachim optisch nicht an. Das
Modell der Altersteilzeit macht es maglich.

In die Wiege gelegte
»,Macher-Mentalitat”
Joachim Althoff hat eine Karriere hinge-
legt, die von Engagement, Herzlichkeit,
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Professionalitat und Erfolg gepragt ist.
Die dentale Laufbahn begann mit einer
Ausbildung zum Zahntechniker, die Er-
offnung eines eigenen Labors war das
Ziel. Schon seine Eltern waren selbst-
standig und von einer Macher-Mentali-
tat gekennzeichnet. Der Umstand, dass
die Meisterschule damals mit einer finf-
jéhrigen Wartezeit verbunden war, fihrte
ihn zum BWL-Studium nach Koéln. Der
erste Job war dann im Aulendienst bei
Dentona. Es folgten Tatigkeiten im In-
nendienst, zundchst im Marketing, spa-
ter im Sales, sowie Stationen bei der
Dental Liga, Ivoclar Vivadent sowie Nor-
diska Dental. Die Anzahl an Arbeit-
gebern blieb insgesamt Uberschaubar —
Joachims berufliche Wege waren im-
mer gut Uberlegt und brachten eine
entsprechende Bestandigkeit mit sich.
Diese zeigt sich insbesondere in Form
der 16-jdhrigen Zugehdrigkeit bei Ultra-
dent Products. ,Der Materialmix bei UP
war fiir mich damals ausschlaggebend,
das Portfolio spannend”, erinnert sich
Joachim an die Anfénge zurtck.,,Zudem
hat mir die Authentizitét von Zahnarzt,
Firmengriinder und CEO Dan Fischer im-
poniert. Ich kann mich an eine Veran-
staltung fiir Zahndrzte erinnern, damals
noch bei Dental Liga, bei der ich als Hel-
fer eingeteilt war. Dan kam in den Saal,
krempelte sich den Armel hoch, band
sich den Arm mit seiner Krawatte ab und
zog sich vor allen Teilnehmern Blut. Ein
blutstillendes Mittel wurde vorgestellt,
Dan lebte schon immer fiir seine The-
men.” Als dann — einige Jahre spater —
das entsprechende Angebot kam,
brauchte Joachim nicht lange zu Uber-
legen.

Seine Devise: Ganz oder gar nicht

Die Hingabe fur Markt und Menschen
rihrt in Joachims Naturell — Dinge nur
halbherzig machen, dies kann und will
er nicht. So wundert es nicht, dass er bei
Ultradent Products sehr grof3e Erfolge in
der Offnung und Befriedung verschie-
dener europdischer Markte erzielte. Ge-
schaftspartner wie Mitarbeiter schatzen
seine Verbindlichkeit sowie Durchset-

zungskraft. Und seine Transparenz:
~Unter guter Fiihrung verstehe ich ein
personliches, offenes, ehrliches Mitei-
nander. Bei Veréinderungen gehédren die
relevanten Personen mitgenommen,
und zwar auf dem Fahrersitz, nicht auf
der Riickbank”, so Joachim Althoff. Ein
seit Jahren bestandiges Sales-Team
sowie konstant wachsende Markte und
Umsdtze geben ihm Recht. Fragt man
Joachim nach seinem Produkthighlight,
kommt Opalescence Go ins Spiel. Ge-
meinsam mit dem Sales- und Marke-
tingteam zeichnet er fur Marktreife und
Produkterfolg verantwortlich. Ein Blea-
ching-Livetest war ein absolutes Novum
auf der IDS 2009 und wurde fortan zum
Besuchermagnet auf Veranstaltungen -
bis heute.

Auch weiterhin im Auftrag des
schonsten Lachelns unterwegs:

im Ehrenamt

Die Region D-A-CH liegt nun im Verant-
wortungsbereich von Anja Holler, fur
Benelux bei Dennis van Bentum und fiir
SE-Europa bei Mario Oswald. Alle drei
berichten nun an Heinz Seidl, Area VP
North & Eastern Europe. Die Weichen fiir
weiteren Unternehmenserfolg sind folg-
lich gestellt, Joachim hinterldsst gro3e
FuBstapfen. Und einen noch groBeren
Ficus, der in der Deutschlandzentrale in
Koln-Porz auf gute Pflege wartet. Auch
Joachims Plane fir die Zukunft stehen
im Zeichen guter Pflege. Bereits seit vie-
len Jahren nimmt er regelmaRig die Gi-
tarre zur Hand und gestaltet Mitsing-
konzerte in Altenheimen und im Hospiz.
Auch bereits bestehende Aktivitdten in
einem Altencafé sollen intensiviert wer-
den. ,Musik machen, Herzen 6&ffnen,
Zeit spenden und etwas zurtickgeben
von all dem Guten, das mir bislang im
Leben begegnet ist, das ist mein Plan fiir
die kommende Zeit”, so Joachim Althoff.
Moge dieser neue Lebensabschnitt von
Freude, Entspannung und vielen neuen
Abenteuern voller Lokalkolorit gepragt
sein.

www.ultradentproducts.com



VOCO UND DENTAL MACHINE
BY TECNO-GAZ STARTEN
NEUE KOOPERATION
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Die neue Partnerschaft mit Dental Machine by TECNO-GAZ er-
maoglicht ab sofort die prazise Fertigung von Restaurationen
aus den Fras-Produkten von VOCO mit einer speziell entwickel-
ten Strategie auf den 5-Achs-Frésen. Die Software MillBox sowie
die Maschineneinstellungen wurden dahingehend angepasst,
dass die Vorteile der Nano-Hybrid-Composites bestmaglich
berlcksichtigt werden kénnen, um das optimale Ergebnis fur
die Patienten zu gewdhrleisten. Die validierten Frasstrategien
fur die Frasprodukte sind in der Maschine hinterlegt, entspre-
chende Nass- und Trockenfréaswerkzeuge sind beim Maschi-
nenhersteller erhaltlich.

Flr jede Gelegenheit das richtige Material — von der Krone
bis zur Prothese

Seit mehr als 40 Jahren entwickelt VOCO in Deutschland Quali-
tatsmaterial aus Composite. Mit dem CAD/CAM-Portfolio nano-
keramischer Hybride fur indirekte Restaurationen setzt VOCO
neue Mal3stabe: Die auspolymerisierten Composites Grandio
blocs und Grandio disc sind mit 86 % Fullstoffanteil die starksten
ihrer Klasse und bieten perfekte Zahnahnlichkeit. In der Grandio
disc multicolor lassen sich Restaurationen variabel positionie-
ren und bieten einen natirlichen Farbverlauf von der Schneide
zum Zahnhals. Die Materialien sind zur Herstellung von Kronen,
Inlays, Onlays, Veneers oder implantatgetragenen Kronen zur
definitiven Versorgung indiziert. CediTEC DT (Denture Teeth) er-
maoglicht die Fertigung von einzelnen Prothesenzdahnen Uber
Zahnsegmente bis hin zum kompletten Zahnkranz fur die he-
rausnehmbare Prothetik. Bei der Herstellung von Langzeitpro-
visorien und semipermanenten Versorgungen bietet Structur
CAD hochste Qualitat und Asthetik. CAD/CAM-gefertigte Res-
taurationen sind prazise, leicht reproduzierbar, individualisier-
bar und lassen sich sehr gut polieren. Sie zeichnen sich durch
eine schnelle Verarbeitung und sehr feine Frasbarkeit aus.

www.voco.dental
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*(0,20 Euro/Anruf aus dem dt. Festnetz; max. 0,60 Euro/Anruf aus dem Mobilfunknetz)
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VERANSTALTUNG MULTIDENT CONNECT —
ERFOLGREICHER PILOT IN HANNOVER

=

Bei MULTIDENT sind personliche Verbin-
dungen tief in unserer Fachhandels-DNA
verankert. In einer zunehmend digitalen
Welt ist es flr uns wichtiger denn je, uns
aktiv Zeit zu nehmen, um unsere Partner
personlich zu treffen, Werte zu teilen und
innovative Losungen voranzubringen. Mit
unserem neuen Format, MULTIDENT
CONNECT, haben wir den ndchsten logi-
schen Schritt getan, um den Austausch
und die Zusammenarbeit auf eine neue
Ebene zu heben. Netzwerke und Plattfor-
men sind die Grundlage fir die Zukunfts-
gestaltung. MULTIDENT CONNECT bietet
genau dafur die ideale Bihne: Geschafts-
partner, Experten und neue Partnernetze
treffen aufeinander, um Ideen zu teilen,
Synergien zu schaffen und innovative
Wege zu entwickeln. Als unabhdngiges,
inhabergefihrtes Unternehmen sind wir
dabej offen fur neue Partnerschaften und
bewusst mutige ,Out of the box"-Ansétze,

um den Dentalmarkt von morgen mitzu-
gestalten.

Die Zukunft vernetzt und

personlich gestalten

Der Auftakt von MULTIDENT CONNECT
im September Uber den Dachern von
Hannover war ein voller Erfolg. In einer
kommunikativen Location, untermalt
von einem zukunftsweisenden Kl-Vor-
trag, standen der intensive Austausch
und die gemeinsamen Visionen im Mit-
telpunkt. Uns ist es wichtig, dass unsere
Partner genau wissen, wer wir sind — und
dabei sind wir stets transparent und
offen. Ein groes Dankeschon an alle
Gaste, die mit Weitsicht und Offenheit
diesen Tag zu etwas Besonderem ge-
macht haben.

Wir freuen uns bereits auf MULTIDENT
CONNECT 2025 und auf die spannenden
Projekte, die bis dahin entstehen.

HMULTIDENTCONNECT
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MULTIDENT CONNECT Hannover - total
vernetzt und wie immer hochst persén-
lich.

Bereichern Sie unser Netzwerk. Haben Sie
spannende Ideen, die Sie einbringen méch-
ten? Dann senden Sie uns gerne einen kur-
zen Konzeptvorschlag.

MULTIDENT
CONNECT

MULTIDENT DENTAL GMBH
Oldenburger Allee 6

30659 Hannover
hannover@multident.de
www.multident/connect/

EINFACH TOTAL VERNETZT.
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DMG GEWINNT RED DOT DESIGN AWARD FUR PRODUKTDESIGN

Fir seine innovative neue SQ-Drehspitze
wurde DMG mit dem begehrten Red
Dot Design Award ausgezeichnet. Die
von DMG entwickelte Spritze ermog-
licht besonders unkomplizierte Zahn-
fullungen mit langlebigen, dsthetischen
Ergebnissen. Erstmals zum Einsatz
kommt die preisgekronte Innovation im
gerade gelaunchten Composite Ecosite
One.

Die Scharnierkappe der SQ-Drehspritze
offnet sich nach Loésen des Rastver-
schlusses teils selbsttatig. So kann der
Zahnarzt sie mit einer Hand 6ffnen und
wieder schlieBen. Durch die griffige
eckige Form der Spritze und die groe
Fldche am Spindelende kann der Zahn-
arzt ebenfalls einhdndig die Spindel dre-
hen und das Material ausbringen. Da die
Kappe fest auf der Spritze sitzt, kbnnen
keine Einzelteile verloren gehen oder
verwechselt werden. Durch das ergono-
mische Design liegt die Spritze bequem

reddot winner 2024

und sicher in der Hand. Sie kann auf3er-
dem nicht von der Arbeitsflache rollen.
Das Innere der Spritze hat einen konstant
runden Durchschnitt — so entsteht keine
Scherung des Materials beim Ausbringen
und es ergeben sich keine qualitativen
EinbuBBen. Die groflen Kennzeichnungs-
flichen erlauben eine gut lesbare Be-
schriftung der Spritze.

Anerkennung fir die Besten
Der Red Dot Award: Product Design pra-
miert branchenubergreifend die besten

Produkte eines jeden Jahres. Ob dsthetisch
ansprechend, funktional, smart oder inno-
vativ — die ausgezeichneten Produkte mis-
sen mit einer herausragenden Design-
qualitdt Uberzeugen. Rund 40 internationale
Experten aus unterschiedlichen Fachberei-
chen testen, diskutieren und bewerten
jedes Produkt individuell. Der jéhrlich aus-
geschriebene Designwettbewerb ist einer
der dltesten und renommiertesten.

www.dmg-dental.com

DENTAL NEWS TO GO: DIE WELT DER ZAHNMEDIZIN

JETZT BEI WHATSAPP

Dental News

WhatsApp

direkt
auf lhr Smartphone.

© insta_photos - stock.adobe.com

Sie sind an regelméfigen Updates aus der
Zahnmedizin interessiert? Dann treten Sie
dem brandneuen WhatsApp-Channel
,Dental News" bei und verpassen garan-
tiert keine Neuigkeiten mehr. Hier finden
Sie die neuesten Behandlungsmethoden,
spannende Forschungsergebnisse, Tipps
fur die Praxis, Interviews und vieles mehr
direkt auf lhrem Smartphone!
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Das erwartet Sie im neuen WhatsApp-

Channel:

- Aktuelle Nachrichten und Informatio-
nen: Bleiben Sie stets auf dem neues-
ten Stand der Zahnmedizin.

- Exklusive Inhalte und Umfragen: Pro-
fitieren Sie von Inhalten, die nur Gber
unseren WhatsApp-Kanal verfligbar
sind.

- Kompakt und direkt auf Ihr Handy:
Keine umstandliche Suche mehr — alle
relevanten Informationen direkt in Ihrer
Hosentasche.

- lhre Meinungzahlt:Im WhatsApp-Chan-
nel kbnnen Sie mit passenden Emojis
direkt auf eine Meldung reagieren.

Die Nutzung unseres WhatsApp-Chan-
nels ist selbstverstandlich kostenlos. Wir
freuen uns darauf, Sie kiinftig auch tber
diesen Weg auf dem Laufenden zu halten!
Sie mochten unserem Channel beitreten?
Klicken Sie einfach auf den Link und abon-
nieren Sie lhre ,Dental News".

Noch mehr Neuigkeiten aus der Dental-
welt gibt es auch auf Instagram, Facebook
und LinkedIn - Let’s network!

www.oemus.com
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PRAXISPORTRAT // Dr. John F. Jennessen erdffnete 2020 die Gemeinschaftspraxis ZAHNE in Neuss gemeinsam
mit zwei Kollegen. Aus den anfanglich zwolf Zimmern wurden mit den Jahren 23, die aktuelle Flache von 1.100
Quadratmetern wird um weitere 800 aufgestockt. Was nach Erfolg klingt, war in den Anféngen ein herausfor-
dernder Grindungsprozess, der erst unter der Flagge von Henry Schein rasant Fahrt aufnahm.

,2.000 QUADRATMETER FLACHE IN 2025

SIND UNSER ZIEL

Christin Hiller/ Leipzig

Die Grofpraxis der Zahnarzte Tim Graf,
Dr. John Frederic Jennessen und Dr. Jorn
Schoéfmann befindet sich in bester Neus-
ser Innenstadtlage. Dass es etwas ,Gro-
Bes” werden sollte, stand von Anfang an
fest, nur die Immobiliensuche gestaltete
sich schwierig. ,Motiviert hat uns die kon-
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krete Vorstellung, wie wir Zahnheilkunde
betreiben wollen. Uns ist der kollegiale
Austausch sehr wichtig, und wir wollten
moglichst viele Synergieeffekte nutzen.
AulBerdem haben wir uns die Frage ge-
stellt, wie wir in Zeiten der rendite- und
fremdgesteuerten MVZ-Strukturen wett-

bewerbsfahig sein und gleichzeitig qua-
litativ hochwertige Zahnheilkunde an-
bieten konnen. Beides gelingt nicht mit
einer Einzelpraxis’, weil3 Jennessen zu
berichten. ,Wir haben letztendlich drei
bestehende Praxen an einem neuen
Standort in Neuss zusammengefihrt

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.



* Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Abb. 1a-d: Insgesamt 23 Behandlungszimmer verteilen sich bei ZAHNE in Neuss auf 1.100 Quadratmeter. In 2025 wird die Gesamtflache um weitere

800 Quadratmeter erweitert. Puristisch, zeitlos, modern — so zeigt sich der Einrichtungsstil. MaRgeblich hat hierbei Henry Schein unterstutzt.

und daftr auf 1100 Quadratmetern eine
komplett neue Praxis errichtet.” Auch un-
ternehmerische Ziele standen im Vorder-
grund: ,Ist man Alleinbehandler, verdient
man kein Geld im Falle von Urlaub, Krank-
heit etc. In einer Gropraxis kann man in
anderen Dimensionen denken, denn die
Investitionsmoglichkeiten steigen mit
dem Umsatz einer Praxis’, erklart der
Grunder weiter.

Holpriger Start in Eigenregie

Nach der Praxisgrindung im Jahr 2019
folgte ein achtmonatiger Umbau - und
dies nahezu in Eigenregie. Immer wieder
kam es zu Bauverzogerungen und Pla-
nungsfehlern, zu umfassend hatte man
sich auf die Kompetenz eines dentalen
Start-ups verlassen. In der ersten Ausbau-
stufe wurden folglich zwolf Zimmer fer-
tiggestellt sowie weitere elf vorbereitet
und sukzessive geoffnet. Da Wande,
Boden und Leitungen auch in den Zim-
mern der Ausbaustufe 2 vorbereitet
waren, war die Fertigstellung flexibel
und zeitnah méglich. Nur noch der Ein-
bau und der Aufbau der Gerdte mussten
erfolgen. Dazu Jennessen: ,In der Erst-
grindungsphase haben wir noch nicht
mit Henry Schein gearbeitet, sondern

uns auf ein Unternehmen verlassen, das
es heute nicht mehr gibt. Wir haben so
gut wie keine Unterstitzung erhalten.
Hatten wir Henry Schein in der heutigen
Form schon damals als Partner gehabt,
hatte es viele Bauchschmerzen nicht ge-
geben.”

Heute finden sich bei ZAHNE in Neuss
23 Behandlungszimmer, verteilt auf die

Bereiche Erwachsenenzahnheilkunde (9),
Kinderzahnheilkunde (9) und Prophylaxe
(5), dazu ein eigenes Praxislabor. Weiteres
dazu. ,Wir brauchen mehr Biroflache,
dies wurde zu Beginn unterschatzt. Auch
mochten wir die Kieferorthopadie aus
der Kinderetage 16sen und ihr eigenen
Raum geben - hierzu kdnnen wir weitere
Flachen im gleichen Objekt anmieten’,

—
—
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Abb. 2a-d: Im zweiten Obergeschoss des Objekts befindet sich die Praxis MilchZAHNE und adressiert die junge Zielgruppe. Neben der kindgerech-

ten Einrichtung war den Grindern eine klare Trennung der Kinderzahnheilkunde von der Erwachsenenzahnheilkunde wichtig.

erklart der Griinder. Die Separierung sei
wichtig, nicht nur mit Blick auf weiteres
Wachstum: ,Ein Schmerzpatient muss
nicht im gleichen Wartebereich sitzen
wie jemand, der zum Bleaching kommt.
Wir setzen auf Separierung der Leistungs-
bereiche und wollen so zu noch mehr
Wohlbefinden unter den Zielgruppen bei-
tragen.”

DENTALZEITUNG - 4 2024

Zahnmedizin in 2024 auf dem
Niveau von 2024

,Wir mussten sehr viele Entscheidungen
treffen, von der Auswahl der Praxisaus-
stattung bis zu den einzelnen Soft-
ware-Komponenten. Das war ein Prozess,
der viel Zeit in Anspruch genommen hat.
Wichtig dabei: Erfahrene Partner zu haben,

die einen Marktlberblick haben - dies
mussten wir lernen und haben best-
mogliche Unterstitzung durch Henry
Schein erhalten. Das Depot unterstitzt
uns nun bereits seit 2021 in jedem ein-
zelnen Teilbereich. Alle Zimmer der
zweiten Ausbaustufe liefen Uber diesen
Fachhandler, und auch jede Dienstleis-
tung im Bereich Wartung, Service, Aus-
stattung und Reparatur. Fir mich wich-
tig: Welches Produkt funktioniert in der
Wartung, im Langzeiterfolg und in der
Qualitdt am besten - eine Beratung
sollte nie verkaufsorientiert sein, son-
dern immer Praxisfokus haben. Mittler-
weile gibt es sogar Hersteller, die wir
grundsatzlich fir unsere Praxis aus-
schlieBen, weil wir uns weder durch vor-
geschriebene Systematiken und Soft-
ware geilleln lassen mochten noch
vorschreiben lassen, wie genau eine Be-
handlung auszusehen hat. Digitalisie-
rung machen wir nur da, wo es auch
Sinn hat und dem Patienten zugute-
kommt sowie der Qualitat der Arbeit,
alles andere lassen wir aulen vor’, fiihrt
Dr. Jennessen aus. Dieses Qualitatsden-
ken sei auch bei der vorliegenden Pra-
xisgroBBe unerlasslich, schlieflich laufen
die Investitionsguter rund um die Uhr
mit entsprechendem Verschlei3 und
Wartungsbedarf. ,Es bringt nichts, nur

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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ein Produkt zu kaufen, das Drumherum
ist von Bedeutung. Damit meine ich
Support, Ersatzteile, Schnelligkeit, Kom-
munikationswege - all dies braucht
man fur eine erfolgreiche Praxisfuh-
rung.”

Zuverlassige Produkte brauchen
einen zuverlassigen Partner

Einen solchen hat das Neusser Praxistrio in
Henry Schein gefunden und blickt neben
den Ausbauvorhaben im ersten Objekt
auch auf ein zweites: Derzeit wird an der

Eroffnung eines weiteren Standorts im
benachbarten Elsdorf gearbeitet. Geplant
sind 800 Quadratmeter Flache mit sieben
Zimmern in Ausbaustufe 1 sowie 15 in
Ausbaustufe 2, die Eroffnung ist fir Marz
2025 angedacht. Bis dahin gibt es alle
Hande voll zu tun: fir Dr. Jennessen und
Kollegen, das Henry Schein Team in Nord-
rhein-Westfalen sowie die zwei jungen
Zahndrzte, die diesen Standort tUberneh-
men werden. Diese wurden Ubrigens
selbst ausgebildet — viel Erfolg allen Be-
teiligten!

Fotos: © Maurice Graf

]

PRVARGE S K O N ZgSRSEs

Abb. 3a und b: Die Praxis ist vollstandig digita-
lisiert nebst hochmodernem Steriraum.

HENRY SCHEIN DENTAL
DEUTSCHLAND GMBH
Monzastralle 2a

63225 Langen
www.henryschein-dental.de

Abb. 4: Das Team der Gemeinschaftspraxis ZAHNE in Neuss.
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AUSSTATTUNG // Ein tiefes Ozeanblau, zartes Perlweild oder ein sattes Waldgriin — eines steht aul8er Frage: Die
Natur bietet spektakuldre Farbtone in unzahligen Nuancen. Diese Vielfalt bildet zusétzlich die perfekte Basis fur
das neueste KaVo Kunstprojekt: Exklusiv zum Launch der Polsterkollektion gestaltete der Berliner Kiinstler Jans
Echternacht farbintensive Kunstwerke, die die Kraft der Natur besonders eindrucksvoll und lebendig spiegeln.

DIE KRAFT DER FARBEN:
MODERNES DESIGN GANZ NATURLICH

Edwin Fieseler/Biberach an der Ril3

Der Kollektionsname ,Inspired by Nature”
passt nicht nur perfekt zu den neuen KaVo
Farben, sondern auch zu den Werken des
Kunstlers Jans Echternacht. Seine Arbeiten
bringen die natirlichen Zufalligkeiten von
Farben und organischen Formen, die an

DENTALZEITUNG - 4 2024

Wasser und Wind erinnern, Uiberzeugend
zum Ausdruck. Durch den gezielten Ein-
satz seiner speziellen Rotationstechnik
ldsst er allein durch die Gravitationskraft
einzigartige Kunstwerke und faszinie-
rende Farbspektakel entstehen.

Modernes Design plakativ
in Szene gesetzt

Exklusiv zur Markteinfihrung der neuen
LInspired by Nature” Polsterfarben gestal-
tete Jans Echternacht aus den insgesamt

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der

Redaktion wider.



vierzehn neuen, naturinspirierten Far-
ben beeindruckend markante Werke,
die KaVo als hochwertige Kunstplakette
dem Lieferumfang einer neuen Behand-

lungseinheit beifigt.
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Das Studio Jans Echternacht konzipiert und realisiert Kunstprojekte, individuell gestaltete Events

und Workshops. Dabei geht es dem Berliner Kiinstler immer um die Aktion hinter der Kunst — aus

Zufélligkeiten und dem Unplanbaren entstehen seine auBergewdhnlichen Werke. So geschehen

auch fur die KaVo ,Inspired by Nature” Unikate: Die Farbtone der neuen Polsterkollektion wurden

eigens angemischt und fur die KaVo Kunst verwendet.

Die neue KaVo Farbpalette ldsst sich
auf vielfaltige Weise im gesamten Pra-
xisdesign einsetzen und bietet Zahn-
arztpraxen inspirierende neue Impulse
fur die Gestaltungsmoglichkeiten eines
modernen und attraktiven Arbeitsum-
felds.

Passend zur neuen Behandlungseinheit
und dem gesamten Praxisgestaltungs-
konzept kann das kraftvolle Kunst-Farb-
spiel beispielsweise als hochwertiger
Kunstdruck, als Print auf Accessoires
oder auch als Wandtapete wirken und
beeindrucken. KaVo stellt allen K&u-
fer/-innen einer Behandlungseinheit die
Bilddaten der Kunstwerke fir ihr per-
sonliches Designkonzept zur Verfligung.

Design meets Comfort

Neben aller Innovation in Sachen
Design steht KaVo auch fur hochste
Qualitdt made in Germany. Ent-
sprechend sind die Polsterin Ma-
nufaktur-Qualitét von Hand in
der eigenen KaVo Polsterei in

tigt. Sowohl die RELAXline Polster mit
komfortablem Memo-Schaum, ihrer wei-
chen, lederartigen Oberfldche und den
markanten Zierndhten als auch die klas-
sischen Polster mit mattem Finish sind
,handmade” und in den neuen KaVo Far-
ben erhaltlich.

KAVO DENTAL GMBH
Bismarckring 39
88400 Biberach an der Rif$
www.kavo.com

Vierzehn trendige Farben bietet die neue KaVo Polsterkollektion: Ein tiefes Ozeanblau, ein

zartes Perlweil3 und ein sattes Waldgriin ziehen neben elf weiteren modernen Farboptionen in

die Zahnarztpraxen ein.

DENTALZEITUNG - 4 2024
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PRAXISAUSSTATTUNG // Die mund-kiefer-gesichtschirurgische Uberweiserpraxis FINE MKG in Heiligenhaus
wurde im August 2023 eroffnet. Die raumliche Grundlage bildeten zwei leerstehende Biroflachen. Aufinsgesamt
700 Quadratmetern sind grof3zigige und lichtdurchflutete Behandlungsrdume mit einem operativen Bereich
entstanden — in jedem Raum sind Produkte von W&H zu finden. Und das aus guten Griinden.

,BEI UNSERER NEUGRUNDUNG SIND WIR DIREKT
MIT DREI CHIRURGIETURMEN GESTARTET"

Dr. Dr. Tudor Sandulescu, Dr. Marc Hermes, Dr. Iryna Hermes / Heiligenhaus

,Wir mochten unseren Patienten nicht nur
den besten medizinischen Service bieten,
sondern auch eine Umgebung, die Kom-
fort und Wohlbefinden verbindet. Fur
Letzteres haben wir auf die Kompetenz
eines Dentalausstatters gesetzt, bei einem
GroBteil der Medizinprodukte auf den Pre-
miumanbieter W&H. Bereits vor der Praxis-
grindung hatten wir im Rahmen friherer
Tatigkeiten BerUhrungspunkte mit den
Produkten des Osterreichischen Herstel-
lers, damals insbesondere mit Hand- und
Winkelsticken. Unsere Erfahrungen wa-
ren positiv. Somit entschieden wir uns bei
der Ausstattung von FINE MKG ebenfalls
fur W&H und wussten, was wir wollten. Es
folgte ein Gesprach auf Augenhohe mit

DENTALZEITUNG - 4 2024

der fir uns zustandigen AulSendienstmit-
arbeiterin und eine Grof3bestellung, die
prompt geliefert wurde.”

Praxisfokus auf
Implantatpatienten

,Wir sind ein Implantatzentrum und
haben uns fur mehrere Chirurgiemoto-
ren, Piezomodule und chirurgische In-
strumente entschieden. Der Behandler-
liebling ist unbestritten das Kombigerat
Implantmed mit Piezomed Modul — wir
nutzen es fur die reguldre Implantologie
sowie die dentoalveoldre Chirurgie. Her-
vorzuheben ist hier die kabellose Ful3-

steuerung. Die Bedienung am Gerdt ist
selbsterkldrend. Man kann beim Piezo-
modul auBerdem die Leistungsstérke
und die Wasserzufuhr individuell ein-
stellen, ein weiterer USP. Da wir drei Be-
handler sind, sind wir direkt auch mit
drei voll ausgestatteten Chirurgiecarts
gestartet. In der Theorie hat so jeder von
uns einen eigenen Tower. In der Praxis
istesjedoch so, dass grundsatzlich jeder
mit jedem Geradt arbeitet — dies ist durch
die Option der verschiedenen Nutzer-
profile moglich. Unsere Behandlungs-
raume sind Uber eine Fldche von 700
Quadratmetern verteilt, was eine ent-
sprechende Mobilitat der Geratschaften
erforderlich macht. Dank W&H bleiben
wir flexibel. Wir sind Chirurgen — die
Funktionalitat der Geréte steht fir uns
im Vordergrund. Aber natdrlich muss
man objektiv auch feststellen, dass das
Design der Produkte sehr pur und ge-
radlinig ist und dadurch ideal in unsere
moderne Praxis passt.”

Sicherheit durch objektive
Messung - fur Chirurg,
Uberweiser und Patient

LAls Implantatzentrum nutzen wir auch
Osstell Beacon intensiv und mochten das
Gerdt nicht mehr missen. Es gibt uns Si-
cherheit und hat sich als sehr wertvoll bei

Dr. Dr. Tudor Sandulescu, Dr. Iryna Hermes
und Dr. Marc Hermes eréffneten FINE MKG im
August 2023.

* Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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In Ihrem Implantatzentrum setzen sie auf das Chirurgieproduktesortiment von W&H. Insgesamt

drei vollausgestattete Chirurgiecarts befinden sich in der Praxis.

der Patientenkommunikation herausge-
stellt. Der Patient kann die Einheilung mit-
verfolgen, er bekommt ein gutes Gefhl,
und diese Transparenz schafft Vertrauen.
Auch fir unsere Uberweiser ist die Doku-
mentation via Osstell Beacon ideal. Sie er-
halten Kontrolle zurtick und kénnen sich
sicher sein, die prothetische Versorgung
zum richtigen Zeitpunkt durchzufthren.”

Alle lieben Lisa

,Die gesamte Hygienestrecke unserer
Praxis ist ebenfalls mit W&H-Produkten
konfiguriert. Da hatten wir den RDG, die
Assistina, das Folienschweilgerdt und
Lisa Remote Plus ioDent®. Besonders der
Steri hat es unseren Praxisdamen ange-
tan, sie berichten immer wieder von der
einfachen, intuitiven Bedienung. Bei Lisa
sind einzelne Mitarbeiterprofile anlegbar,
dies schafft Nachvollziehbarkeit. Auch
mit dem Remote-Service hatten wir be-
reits Berhrungspunkte und sind zufrie-
den. Was die Beladungsvolumen betrifft,
laufen RDG und Sterilisator taglich zwi-
schen finf und sieben Zyklen. Wir haben
unsere Chirurgiekassetten so optimiert,
dass wir damit flr unsere Praxisgrof3e
sehr gut zurechtkommen.”

Nachhaltige Beziehungen in
schnelllebigen Zeiten

,Zusammenfassend stellen wir gerne fest,
dass das letzte Jahr mit W&H super war —
die Produkte haben uns nicht im Stich ge-
lassen. Auch im Servicefall wurde schnell
reagiert: Unser Folienschweil3gerat hatte
einen Defekt. Sofort wurde die Reparatur

PRAXISKONZEPTE*™

angestol3en und ein Ersatzgerat zur Verfu-
gung gestellt. Im Rahmen der Niederlas-
sung haben wirauch von anderen Herstel-
lern gekauft und kénnen sagen: Dieses
nachhaltige Interesse am Kunden, wie es
von W&H gelebt wird, das ist schon be-
sonders. Es steht nicht der priméare Pro-
duktverkauf im Fokus, sondern die Kun-
denbeziehung. Wir sind dankbar tber
solch einen wertvollen Kontakt und
freuen uns auf die weitere Zusammen-
arbeit. Wenn wir uns von den Produktent-
wicklern etwas winschen durften, wéren
das noch mehr kabellose Bedienmdglich-
keiten bei Implantmed und Piezomed
Modul, um die Handgriffe am Display wei-
ter zu reduzieren.”

Fotos: © FINE MKG

W&H DEUTSCHLAND GMBH
Tel.: +49 8651 904244-0
www.wh.com

Im Steri-Raum setzt das Team von FINE MKG ebenfalls auf W&H. Hier finden sich der RDG, die
Assistina, der Lisa-Sterilisator und ein Folienschweif3gerat ,made in Austria”.
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PRAXISPORTRAT // Ihren Arbeitsplatz genau dort einzurichten, wo andere gerne Urlaub machen — dies ist Griin-
der Dr. Christian Lachmann und Praxismanagerin Madeleine Fink gelungen. In der Villa Schwarze, einem denk-
malgeschitzten Juwel aus Neobarock und Jugendstil, bietet das ,Zahnatelier” seit Januar dieses Jahres ein voll-
umfangliches zahnmedizinisches Leistungsspektrum und verbindet moderne Zahnheilkunde mit architekto-

nischer Historie.

PRAXISGRUNDUNG AM WEINBERG

Christin Hiller/ Leipzig

Bitte stellen Sie sich und lhre Praxis
kurz vor.

Mein Name ist Madeleine Fink. Anfang des
Jahres habe ich gemeinsam mit meinem
Partner, Dr. Christian Lachmann, das Zahn-
atelier Radebeul gegrindet. Unsere Kom-
petenzen ergdnzen sich dabei hervorra-
gend: Ich habe Finanzwirtschaft studiert
und kiimmere mich um das Praxismanage-
ment, wahrend Dr. Lachmann als Zahnarzt
tatig ist. Seine besondere Leidenschaft gilt
der Implantologie und Zahnésthetik.

DENTALZEITUNG - 4 2024

Zusatzlich wird unser Team durch unsere
angestellte Zahndrztin Claudia Voigtlander
bereichert, die sich aktuell im Bereich der
Endodontologie fortbildet. Dadurch kon-
nen wir unseren Patienten einen weiteren
wichtigen Schwerpunkt in unserer Praxis
anbieten und die Bandbreite unserer zahn-
medizinischen Leistungen erweitern.

Unsere Praxis befindet sich in einer der
schonsten Villen Radebeuls, direkt am ma-
lerischen Weinhang. Unser Ziel ist es, den
Zahnarztbesuch so angenehm wie mog-

lich zu gestalten. Wir mochten eine Wohl-
fuhlatmosphare schaffen, die man eher aus
einem Lieblingscafé oder einem Hotel
kennt als aus einer Zahnarztpraxis. So kann
es durchaus passieren, dass unsere Patien-
ten zeitweise vergessen, dass sie beim
Zahnarzt sind.

Wir bieten unseren Patienten Premium-
Zahnmedizin mit modernster Medizin-
technik in einem wunderschonen,
historischen Ambiente. Aktuell verfugt
unsere Praxis Uber funf Behandlungszim-

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Abb. 1a—c: Gegriindet von Dr. Christian Lach-
mann und Praxismanagerin Madeleine Fink,
verbindet das ,Zahnatelier” Radebeul modernste
zahnmedizinische Leistungen mit exklusiver
Asthetik. Die Villa Schwarze wurde 1907/08
vom Leipziger Architekten Carl Fischer fur
den Plauener Kaufmann Arnold von Schwarze
entworfen und von dem ortsansdssigen Bau-
unternehmen Adolf Neumann errichtet. Die
grofe eingeschossige Villa am Hang steht auf
einem hohen Souterraingeschoss und hat ein
Mansarddach. Die unterschiedlich gestalteten
Ansichten haben in jeder Richtung einen Risa-
lit sowie nach Sudwesten einen Eckturm.

mer und hat gleichzeitig viel Potenzial fur
Wachstum, sodass wir in Zukunft noch wei-
tere Behandlungsraume ausbauen kénnen.

Unser Angebot richtet sich an Patienten,
die auf hochwertige zahnérztliche Versor-
gung Wert legen und sich in einer beson-
deren Umgebung gut aufgehoben fiihlen
mochten.

Wie kam es zur Namensgebung, was
versteckt sich hinter ,Zahnatelier”?

Wir haben uns bewusst gegen den Namen
,Zahnarztpraxis Dr. med. dent. Lachmann”

entschieden, weil wir mdchten, dass un-
sere Praxis als Team wahrgenommen wird
und nicht allein mit dem Inhaber verkniipft
ist. So wird auch unseren angestellten
Zahndrzten die gleiche Wertschdtzung
entgegengebracht. Zudem wollten wir auf
den Begriff ,Praxis” verzichten, da er bei vie-
len Menschen nach wie vor unangenehme
Assoziationen hervorruft.

Dr. Lachmann und ich teilen eine grof3e
Leidenschaft fur Asthetik und Kunst. Der
Name ,Atelier” verkérpert fir uns die Ver-
bindung von Handwerk und Kunstfertig-
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keit — ein Ort, an dem etwas Einzigartiges
entsteht, genau wie in der Zahnmedizin.
Unsere Arbeit betrachten wir als eine Form
der Handwerkskunst. Erganzt wird dieses
Konzept durch Gemadlde einer lokalen
Klnstlerin, die unsere Praxisraume schmu-
cken und unsere Philosophie noch stadrker
zum Ausdruck bringen.

Bitte geben Sie uns einen Einblick in
die Planungsphase.

Die Planungsphase war eine sehr inten-
sive und anspruchsvolle Zeit, die uns je-

LZEITUNG - 4 2024
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Abb. 2a-e: Praxisimpressionen: Komfort und Wohlfihlambiente miteinander zu verbinden, dies war der Anspruch des Griinderpaares. Lachmann

und Fink ist es gelungen, die Raumlichkeiten ihrer Praxis am malerischen Weinberg nicht nach Zahnarztpraxis aussehen zu lassen. Im Au3enbereich

ladt beispielsweise eine grolzligige Sonnenterrasse zum Warten ein.

doch auch viele wertvolle Erfahrungen ge-
bracht hat. Besonders dankbar sind wir fir
die fortwahrende Unterstlitzung unseres
Dentalberaters, Herrn David Gold von Henry
Schein. Von der allerersten Besichtigung bis
zur finalen Fertigstellung und dartiber hi-
naus stand er uns stets zur Seite und kiim-
merte sich engagiert um unsere Anliegen —
sogar am Wochenende war er erreichbar.

Der Umbau der denkmalgeschitzten
Villa stellte uns vor einige Herausforderun-
gen, da jede Anderung mit den Vorgaben
des Denkmalschutzes abgestimmt werden
musste. Zudem erforderte es eine Umnut-
zung der Immobilie von der privaten Nut-
zung zum Gewerbe, was ebenfalls umfang-
reiche Abstimmungsprozesse bedeutete.
Mit viel Geduld, Unterstitzung und Detail-
arbeit ist es uns gelungen, eine Umgebung
zu schaffen, die Funktionalitdt und Asthe-
tik in einem einzigartigen historischen Am-
biente vereint.

Gab es besondere Herausforderungen
mit Blick auf das denkmalgeschiitzte Ge-
baude? Wie wurden diese gemeistert?

Ja, die Besonderheiten des denkmalge-
schiitzten Gebaudes stellten uns vor einige
Herausforderungen. Leitungen und Installa-
tionen konnten nicht einfach beliebig ver-
legt werden, sondern mussten besonders
behutsam und im Einklang mit den histori-
schen Strukturen integriert werden. Um mo-
dernen Komfort zu schaffen, haben wir die

DENTALZEITUNG - 4 2024

historischen Stuckdecken sorgfaltig abge-
hangt. So konnten wir eine unauffallige Kii-
matisierung sowie moderne Unterhaltungs-
moglichkeiten in die Rdume integrieren.
Uber jedem Behandlungsstuhl befindet sich
ein Bildschirm an der Decke, sodass unsere
Patienten wahrend der Behandlung bei-
spielsweise ihre Lieblingsserie auf Netflix an-
schauen und sich entspannen konnen.

Ein wichtiges Anliegen war es, die ur-
sprungliche Substanz des Gebaudes zu be-
wahren. Daher wurde alles so eingebaut,
dass es rickstandslos zurlickgebaut werden
kann - die Schonheit und Integritat des
Denkmals bleiben unberthrt.

Wir standen wahrend der gesamten Um-
bauphase in engem Austausch mit dem
Denkmalamt, das regelmal3ig Begehungen
bei uns durchfiihrte. Jeder Arbeitsschritt
musste sorgfaltig dokumentiert und foto-
grafisch festgehalten werden, sodass wir
eine Art Tagebuch tber den Fortschritt und
die baulichen MalBnahmen fihrten. Diese
detaillierte Dokumentation ermoglichte
eine enge Zusammenarbeit mit den Denk-
malpflegern und stellte sicher, dass unser
Vorgehen stets den Anforderungen des
Denkmalschutzes entsprach.

In welchem Umfang wurden Sie dabei
von Henry Schein unterstitzt?

Wie bereits erwédhnt, hat uns Herr David
Gold von Henry Schein wahrend des ge-
samten Prozesses intensiv unterstutzt. Die

Entwirfe und Planungen unserer Praxis
wurden ebenfalls Gber Henry Schein erstellt,
wodurch wir von Beginn an wertvollen
Input und zahlreiche Vorschldge erhielten,
die unser Konzept ideal erganzt haben.
Auch bei der Auswahl der Ausstattung wur-
den wir kompetent beraten, insbesondere
was die Frage angeht, welche Geréte fir uns
wirklich relevant sind und welche weniger.
Herr Gold hat sich die Zeit genommen, mit
unsin den Showroom zu fahren und uns die
verschiedenen Geréte ausfiihrlich vorzufih-
ren. Da die Investitionen in moderne Medi-
zintechnik nicht unerheblich sind, wares uns
wichtig, genau zu verstehen, worin wir in-
vestieren. Diese umfassende Betreuung hat
mafgeblich dazu beigetragen, dass unser
Zahnatelier heute sowohl funktional als
auch technisch auf héchstem Niveau aus-
gestattet ist.

Wie gestaltete sich der zeitliche Ablauf
von der Objektfindung bis zur Eréffnung
der fertigen Praxis?
Die Phase von der Objektfindung bis zur Er-
offnung unserer fertigen Praxis erstreckte
sich Uber mehr als ein Jahr. Im Dezember
2022 entdeckten wir die Villa und fuhrten
die ersten Besichtigungen durch. Der ei-
gentliche Umbau begann im Juni 2023 und
wurde im November desselben Jahres ab-
geschlossen.

Im Januar 2024 konnten wir schlielich
mit dem Praxisbetrieb starten. Wir haben

* Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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uns bewusst etwas Zeit genommen, um si-
cherzustellen, dass zum Start wirklich alles
perfekt ist und unsere Patienten von An-
fang an in eine vollstandig durchdachte,
einladende Umgebung kommen.

Bitte geben Sie uns einen Uberblick tiber
lhre Investitionsguter.

Unsere Investitionen fUr das Zahnatelier Ra-
debeul waren umfassend und gut durch-
dacht, um hochste Standards in der Patien-
tenversorgung zu gewahrleisten. Da es sich
um eine Neugriindung handelt, mussten
samtliche Ausstattungen neu angeschafft
werden — vom Zahnarztstuhl Uber Ront-
gengerate und DVT bis hin zu Geraten zur
Instrumentenaufbereitung. Auch das ge-
samte zahnérztliche Werkzeug und Mate-
rial wurde komplett neu beschafft.

Die Investitionssumme liegt im sieben-
stelligen Bereich und umfasst modernste
Medizintechnik, die auf dem neuesten
Stand ist, sowie die hochwertige Gestal-
tung unserer Praxisrdume in einem denk-
malgeschiitzten Ambiente.

: iy §
Warten &

Wo, wie und in welchem Umfang spie-
gelt sich das Thema Digitalisierung in
Ihrer Praxis wider?

In unserer Praxis spielt das Thema Digitali-
sierung eine zentrale Rolle im tdglichen Ab-
lauf. Angefangen bei der Online-Terminbu-
chung Uber die digitale Anamnese bis hin
zur Auswertung der Rontgenbilder direkt
auf dem iPad — alle diese Schritte sparen
uns wertvolle Zeit und optimieren unsere
Arbeitsprozesse. Unsere Behandlungs-
stihle von XO sind ebenfalls komplett digi-
tal, was uns eine prdzise Steuerung und
maximale Effizienz wéhrend der Behand-
lung erméglicht. So kénnen wir uns ganz
auf die Bedurfnisse unserer Patienten kon-
zentrieren und ihnen eine moderne, zeit-
sparende und komfortable Behandlung
bieten.

Zurlck zur Einrichtung/Ausstattung: Gibt
es fur Sie personlich ein gestalterisches
Highlight?

Ein gestalterisches Highlight unserer Praxis
ist definitiv der Empfangsbereich. Meiner

=,
-
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Meinung nach fugt sich die Empfangs-
theke perfekt in das historische Foyer ein
und harmoniert ideal mit dem Charakter
des Gebdudes. Ein weiteres Highlight ist
unser grofRziigiges Wartezimmer, das
durch eine beeindruckende historische,
bemalte Decke und edles Parkett besticht.
Hier haben wir moderne Akzente wie
runde Tische mit Rauchglas und blaue Ses-
sel stilsicher mit den historischen Elemen-
ten verbunden, wodurch eine einladende
und zugleich elegante Atmosphdre ent-
steht.

Und wie ist das Feedback der Patienten?
Das Feedback unserer Patienten ist durch-
weg sehr positiv. Unsere Rdumlichkeiten
werden oft gar nicht als typische Zahnarzt-
praxis wahrgenommen. Viele Patienten
sagen uns, dass sie sich wie in einem Hotel
oder sogar in einem Wellnesstempel fiih-
len — genau das war unser Ziel. Wir moch-
ten eine Wohlftihlatmosphére schaffen, in
der sich auch Angstpatienten entspannt
und willkommen fihlen kénnen. Das zeigt
uns, dass wir mit unserem Konzept den
richtigen Weg eingeschlagen haben.

Herzlichen Dank fiir diese Einblicke!

Fotos: © Zahnatelier_Radebeul

HENRY SCHEIN DENTAL
DEUTSCHLAND GMBH
Monzastrafle 2a

63225 Langen
www.henryschein-dental.de

* Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Workflows fUr asthetische Kronen

Starke Losungen fur schone Zahne

In der modernen Zahnheilkunde sind Vollkeramikkronen zu einer Routineversorgung geworden, die sowohl| Haltbarkeit
als auch Asthetik bietet. Wir bei GC wissen, wie wichtig es ist, Zahnarztinnen und Zahnéarzten einen Arbeitsablauf

an die Hand zu geben, der auf ihre Bedirfnisse zugeschnitten ist — von A bis Z. Unser Angebot an hochwertigen
Produkten stellt sicher, dass jeder Aspekt des Restaurationsprozesses mit Prazision und hoher Qualitat erfullt wird,
so dass optimale Ergebnisse fir lhre Patientinnen und Patienten resultieren.

1 lnitisl 2
MATERIALAUSWAHL PRAPARATION
Asthetik und Festigkeit Entfernen Sie so wenig
in Balance mit Hartsubstanz wie mdglich —
Initial Zirkonia Disk oder % = unter Einhaltung der
Initial LiSi Block =Y 1 erforderlichen Geriststérke
3 lnitisl 4
ASTHETISCHER BEFESTIGUNG
FEINSCHLIFF Konventionelle oder

Initial Keramiken: Optionen adhasive Befestigung

zur Charakterisierung

von monolithischen
Restaurationen bis zu
klassischem Cut-back

& €1

@,{F‘ﬁ-
"t Hier geht es direkt zu den Workflows!

GC Germany GmbH
info.germany@gc.dental

Since 1921
100 years of Quality in Dental https://www.gc.dental/europe/de-DE
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VISUALISIERTES BIOFILMMANAGEMENT // Individuelle Prophylaxekonzepte erfordern persénliche und fur den
Patienten und Behandler, gut darstellbare Befunde. Wir kénnen Plaque- und Biofilmablagerungen fur unsere Pa-
tienten visualisieren und damit die PZR bis zu 3-mal effektiver durchfuhren. Fiir Behandlungserfolg und -verlauf
sowie zur Dokumentation des individuellen Plaquebefundes, ist eine erythrosin- und glutenfreie Losung in unserer
Praxis eine MalSnahme in der Individualprophylaxe und in unserem Prophylaxekonzept, die alterstibergreifend so-
wohl bei Kindern als auch bei Erwachsenen angewendet wird.

EFFEKTIVES UND EFFIZIENTES
PROPHYLAXEKONZEPT IN DER PZR

Birgit Thiele-Scheipers/Bad Lippspringe

Durch die eindrucksvolle Darstellung in gerungen sowohl auf den glatten Fldachen  als 24 Stunden ist, farbt sich blau/lila, neu-
zwei Farben (Mira-2-Ton, Hager & Werken)  als auch in den Zwischenrdumen und Fis-  ere Ablagerungen rosa. Sowohl die Flus-
und die gute Viskositdt, werden die Abla-  suren sehr gut dargestellt. Plaque, die alter  sigkeit als auch die neuen getrénkten Pel-

Abb. 1: Einfarben/visualisieren mit Mira-2-Ton. Abb. 2: Je élter die Plaque (48 Stunden und mehr), umso dunkler die Einféarbung. Abb. 3: Befund-
erhebung mittels Einfarben. Abb. 4: Sichtbare Plaque in den Zwischenrdumen — Motivation zur Zwischenraumreinigung. Abb. 5: Zustand nach

Entfernung von Zahnstein und Biofilm.

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Tipps:

miradent

professional proghylans

- Lippen und Kunststofffillungen mit Kakao-
butter, Speibecken und Kunststoffsiebe mit
Vaseline abdecken.

- Fur den hauslichen Gebrauch empfehlen wir
besonderes in der Kinder- und Jugendpro-
phylaxe zur Motivation gerne die Mira-2-Ton
Kautabletten. Diese sind leicht zu halbieren,
sodass eine Tablette fur zwei Anwendungen
reicht.

- Bei festsitzender KFO auf Kunststoffbrackets
und Gummibebédnderung achten - Gefahr
der Einfarbung!

Vorteile durch die Anwendung
von Mira-2-Ton:

- Farbt éltere und neue Zahnbeldge ein

- Altere Plaque wird blau/lila, neuere rosa

— Visualisiert den Arbeitsbereich

- Sichtbare Plaque kann so problemlos per Ul-
traschall/Airscaler oder Pulverstrahl entfernt
werden.

- Einfarbungen lassen sich auch durch Zéhne-
putzen und Interdentalreinigung wieder ent-

* Houdervoorsul-
cusborstels

+ Sulcus brush hol-

~ derwith 4 brushes

* Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

Abb. 6: Polierpaste und Plaquefarbeldsung. Abb. 7: Plaguetest-Tabletten. Abb. 8: Sulkus-Burste.

lets werden von den Patienten aufgrund
ihres neutralen Geschmacks und der glu-
tenfreien Zusammensetzung sehr gut an-
genommen, sodass Mira-2-Ton selbst bei
Allergikern zum Einsatz kommen kann.

Hilfestellung zur Befund-
aufnahme und Reinigung

Entstehende und abgelagerte Beldge
sind anfangs nicht immer sichtbar. Ober-
flachlich betrachtet sehen Zahne oft sau-
ber aus und fihlen sich glatt an. Dieses
GefUhl hatte auch die auf den Fotos ab-
gebildete Patientin. Sie fand es interes-
sant, dass wir die Beldge durch Einfarben
sichtbar machen konnten. Wir vermitteln
unseren Patienten das Einfarben des Bio-
films als notwendige Unterstlitzung fur
eine professionelle Befundaufnahme
und nachhaltige Reinigung aller Zahnfla-
chen. Die Plagueanfarbung- und kontrolle

ist fur unsere professionelle Tatigkeit
eine der wichtigsten Grundlagen bei
der PZR und in der Prophylaxe, um alle
Beldge effektiv und effizient erkennen
und entfernen zu kénnen. Die Kommu-
nikation mit dem Patienten muss an die-
ser Stelle sensibel gefthrt werden. Kein
Behandler sollte seine Patienten mit
dem ,Sichtbarmachen” der Plaque blof3-
stellen oder kritisieren. Insbesondere im
Umgang mit Jugendlichen und sensib-
len Patienten ist es wichtig zu erkldren,
dass wir durch die Sichtbarmachung der
Plaque sehen, wo bereits gut geputzt
wird, und so eine unterstitzende Auf-
kldrung Uber den individuell ,richtigen”
Gebrauch und die korrekte Anwendung
der Mundhygienehilfsmittel anbieten
konnen. Hierbei ist die patientenindivi-
duelle Auswahl der Hilfsmittel wie Zahn-
birste, Zahnpasta und Interdentalreini-
gungsmittel (Zahnseide, Pick, Burstchen,
Flossette 0. A.) zu beachten.

fernen
- Erythrosin- und glutenfrei

Kommunikation und Moti-
vationsverstarker

Lob und Anerkennung fur plaquefreie
Stellen im Mund verschaffen uns Gehor
beim Patienten und dienen als Motiva-
tionsverstarker, soweit es dem Patienten
maoglich ist, auch alle anderen Stellen
durch héusliche Mitarbeit belagfrei/-arm
zu halten. Erst nach der positiven Darstel-
lung der glatten, sauberen Stellen weisen
wir auf die eingefarbten Stellen hin. Auf
diese Weise vermeiden wir, dass Kritik und
Mafregelungen auf stummes Schweigen
und Desinteresse der Patienten stoen.

Regelmalige Recallintervalle

Die Befundaufnahme, die wir mittels des
Screeningprogramms  ParoStatus.de
(Abb. 10) durchfihren und dokumentie-
ren, ermoglicht es uns, dem Patienten im

DENTALZEITUNG - 4 2024
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Abb. 9: Ausschnitt Einfarbung mit Mira-2-Ton, um Plaque sichtbar zu machen. Abb. 10: Befundaufnahme mit dem Screeningprogramm ParoStatus.de.

Laufe der folgenden Behandlungster-
mine einen Vergleich darzustellen und
ihn Gber das erstellte Risikoprofil in re-
gelmaligen Abstanden wieder einzube-
stellen. Motivation zur Verbesserung
und Optimierung des aktuellen Mund-
hygieneindex zeigte die Patientin auf
den Abbildungen. Sie hétte es ohne das
Einfarben nicht fur moglich gehalten,
dass trotz ihrer Bemuhungen um best-
mogliche Mundhygiene noch Biofilm-
ablagerungen vorhanden waren. Wir op-
timierten die Putztechnik und die Zahn-
zwischenraumreinigung durch erneute
Demonstration.

Befundevaluation

Die Befundbewertung ist ein wichtiger
Schritt, um den Erfolg der durchgefiihrten
MafBnahmen beurteilen und ggf. weitere
Interventionen planen zu kénnen. Die Do-
kumentation und Besprechung der Be-
funde mit dem Patienten sind unerlass-

DENTALZEITUNG - 4 2024

lich, um den Patienten zu motivieren, die
Mundhygienehilfsmittel zu nutzen und
die individuell auf ihn abgestimmten In-
struktionen umzusetzen. Hierbei erkennt
der Patient, wo in der hauslichen Zahn-
pflege bereits gut geputzt wird und/oder
wo ggf. noch Verbesserung notwendig
ist. Mit der Erhebung des Plague-Index
haben wir die Moglichkeit, unsere Patien-
ten mit objektiven Messdaten eine Ver-
besserung oder auch eine Verschlechte-
rung im weiteren Verlauf der PZR oder UPT
zu veranschaulichen.

Entfernen von Einfarbungen/
Tell-Show-Do Prinzip

Bei allen Patienten demonstrieren wir in
der Mundhygieneunterweisung (MHU)
nach Erhebung des Plaque-Indexes die
Putztechnik sowie die Interdentalreini-
gung mit den individuellen Hilfsmitteln
und lassen sie nachahmen, sodass die Pa-
tienten erkennen koénnen, dass weiche

Plagueansammlungen mithilfe von Zahn-
burste und Produkten fir die Zahnzwi-
schenraumreinigung gut zu entfernen
sind. Zahnsteinablagerungen lassen sich
gut sichtbar mechanisch entfernen (Ultra-
schall/Schall), verbleibende Verfarbungen
durch Pulverstrahl oder Politur.

Behandlungs- und Reinigungs-
moglichkeiten

Alle harten und weichen Beldge sollten so
schonend wie moglich entfernt werden.
Jeder Behandler hat hier seine Vorlieben.
Gearbeitet wird in der Regel mit Ultra-
schall- oder Schallinstrumenten, Airscaler
und erganzend mit Handinstrumenten
wie Scaler und Kuretten. Zur Politur von
weichen Beldgen kann eine Polierpaste
mit einem RDA-Wert von ca. 36 (Mira-Clin-
hap) mit kleinen Polieransatzen fir ein
Handstick verwendet werden (Abb. 6).
Zusétzlich sind Zahnseiden (z. B. miradent
Mirafloss) und Burstchen wie Sulkusburs-

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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ten-Kits (z.B. miradent I-Prox P) o. A. fur die
Zahnzwischenraumreinigung einzuset-
zen (s. Abb. 8).

Take Home

Fur die MH-Kontrolle nach dem Zahne-
putzen zu Hause kénnen wir den Patien-
ten Plaquetest-Tabletten mit oder ohne
Mundspiegel empfehlen und mitgeben
(Abb. 7). Dies ermdéglicht den Patienten
eine Zwischenkontrolle ihrer Mund-
hygiene!

Fazit

Visualisierte Darstellungen ermaoglichen
uns Behandlern eine professionelle Reini-
gung, deren Befundung, Dokumentation
und detaillierte Arbeitsablaufe. Fur den
Patienten ergibt sich ein klares Bild, wo be-
reits gut geputzt und die Zahnzwischen-
raume gut gereinigt wurden - und wo

SciCan

BRAVO (4

noch Verbesserungsbedarf besteht. Als
Ausgangsbefundung ist das Einfarben
der Zahne fur jeden Behandler eine gute
Basis fir die individuelle Kommunikation
und Aufklarung des Patienten. Patienten
jeden Alters empfinden die Notwendig-
keit der Biofilmeinfarbung bei entspre-
chender Aufklarung durch das Fachper-
sonal als sehr positiv und nicht als
befremdlich oder gar vorfihrend. So
sollte diese Mallnahme in jedem Pro-
phylaxekonzept ein wichtiger Bestand-
teil des Behandlungsablaufs sein.

Fotos: © Birgit Thiele-Scheipers

Die smarte Art der Sterilisation
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Kammerautoklav, Typ B

Der BRAVO G4 bietet Geschwindigkeit, Kapazitat,

Sicherheit und Effizienz und ist dabei genauso zuverldssig,
wie Sie es bereits vom bewahrten STATIM kennen.

In nur 33 Minuten sind Ihre
Instrumente steril und trocken - und
damit bereit, wenn sie benétigt werden.

Drei KammergréBen (17,22 und 28
Liter) bieten genligend Kapazitat, um
den Anforderungen von Praxen jeder
GroRe gerecht zu werden.

w 5Trays oder 3 Kassetten
(17 und 22 Liter) 6 Trays oder
4 Kassetten (28 Liter).

wird mit Ihrem Smartphone/Tablet
oder Ihrem Computer verbunden und
ermdglicht so einen einfachen Zugriff
zB. auf Zyklusdaten.

I Die WLAN-fahige G4-Technologie

www.scican.com/eu/bravo-g4

»COLTENE
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BVD AKTUELL // Nach dem erfolgreichen Start der Veranstaltungsreihe infotage FACHDENTAL im Frihjahr in
Leipzig und Minchen haben die Messe Stuttgart und ihr Kooperationspartner LDF GmbH weiter an der Entwick-
lung der Veranstaltungsreihe gearbeitet. Das Resultat zeigte sich zuletzt mit den modernisierten Messeformaten
in Stuttgart und Frankfurt am Main. Flr den Aussteller lag der Fokus im Schaffen von mehr Attraktivitét zur Teil-
nahme, flr den Besucher in der Motivation zum Messebesuch durch ein umfassendes Angebot sowie Rahmen-
programm. Kennzahlen und Stimmung tragen den Bemhungen Rechnung und machen Vorfreude auf 2025.

ENTWICKLUNG UND NEUKONZIPIERUNG
DER REGIONALEN DENTALFACHMESSEN GEGLUCKT

Stuttgart: Mehrwert fiir Fach-
publikum dank eines umfang-
reicheren Programms deutlich
erhoht

Mit neuen Programmformaten, dem
forum zukunft praxispersonal und dem
lounge forum, und dem Ausbau der be-
kannten dental arena und des dental stu-
dio Uberzeugte die infotage FACHDENTAL
in Stuttgart. Dies bestatigte auch der Blick
auf die Zahlen: 3.438 Besucher informier-
ten sich an den beiden Messetagen bei
157 ausstellenden Unternehmen. Mit
einer Gesamtnote von 1,8 und einer
hervorragenden Weiterempfehlungs-

absicht von 87 Prozent (Vorjahr: 78 Pro-
zent) fallte das Fachpublikum ein durch-
weg positives Urtelil.

Frankfurt: Erfolgreicher
Schlussakkord und Kooperation
mit der LZK

Als vierte Ausgabe in diesem Jahr brachte
die wichtigste Fachmesse fur Zahnmedi-
zin und Zahntechnik in der Region rund
130 ausstellende Unternehmen und
rund 2.600 Besucher zusammen. Im Ver-
gleich zum Vorjahr konnte die Fachmesse
damit auf Ausstellerseite signifikant wach-

sen (2023: 106 ausstellende Unterneh-
men). Zwei Tage lang herrschte eine gute
und lebendige Stimmung in der Messe-
halle 5.0 — die Besucher zeigten sich sehr
zufrieden mit der Veranstaltung und be-
werteten sie mit der Gesamtnote 1,8.
Durch die Kooperation mit der Landes-
zahndrztekammer Hessen und die ent-
sprechende Messegestaltung wurde
diese zu einem noch attraktiveren Markt-
platz fur Produkte, Kompetenzsicherung
und Netzwerkaufbau.

Quelle: Landesmesse Stuttgart GmbH

Messeimpressionen. © Landesmesse Stuttgart
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Stefan Heine, Geschaftsfiihrer Henry Schein Dental Deutschland und Vizeprasident des BVD, im Interview mit Stefan Thieme, Leiter Produkt-

management OEMUS MEDIA AG.

,EINE NACHHALTIGE BELEBUNG

DER MESSEN IST MOGLICH

Nachgefragt: BVD-Vizeprésident Stefan Heine im Interview
mit der DENTALZEITUNG.

Herr Heine, insgesamt vier Messen unter neuem Konzept
liegen hinter uns. Wie ist lhr Fazit?

In meiner Position als Vizeprasident des BVD bewerte ich die
Messeneuausrichtung als positiv und gelungen. Den Forma-
ten, wie wir sie zuletzt in Stuttgart und Frankfurt erleben
durften, gingen lange Gesprache auf BVD-Ebene voraus,
hierzu gab es verschiedene Projektgruppen. Die Herausfor-
derung war dabei, ein Messeformat der Zukunft so interes-
santzu gestalten, dass es moglichst viele Besucher anspricht.
Hierzu wurden unterschiedliche Vorschldge diskutiert und
das Resultat all dessen letztendlich umgesetzt. Die zuriicklie-
genden Messen zeigen, dass wir auf einem sehr guten Weg
sind — die Besucherzahl ist deutlich gestiegen, Ausstellerzah-
len und Standflachen haben sich erhéht. Wir sind dankbar, im
Rahmen der Kooperation mit der Landesmesse Stuttgart Un-
terstlitzung bei den Themen erfahren zu haben, die nicht
Kernkompetenz des BVD sind, wie Messeorganisation. Da-
durch konnten wir uns auf die inhaltliche Gestaltung konzen-
trieren.

Wie bewerten Sie die Messeneuausrichtung als Geschafts-
fuhrer von Henry Schein Deutschland?

Wir haben an drei der vier Fachmessen teilgenommen, so-
dassich sagen kann, dass die diesjéhrige Messesaison fur uns

(

als Dentalfachhandler deutlich besser gelaufenist als die Saison
2023. Dies wurde mir auch so von unseren Regionalteams ge-
spiegelt. Als Geschaftsfihrer ist es meine Aufgabe, eine Messe-
teilnahme auch aus wirtschaftlicher Perspektive zu betrachten.
Hier kann ich sagen: Die Kosten/-Nutzen-Relation ist fur uns
in diesem Jahr stimmig. Mit der Frequenz der Besucher am
Stand, der Qualitat sowie der Intensitat der Gesprache sind
wir sehr zufrieden.

Konnte das Schreckgespenst des ,Messesterbens” abge-
wendet werden?

Ich gehe stark davon aus und hoffe, dass wir die Attraktivitat
der diesjahrigen Messen auch in die Folgejahre transportiert
bekommen. Innerhalb des BVD haben wir das Thema der Re-
levanz der dentalen Fachmessen mit unseren kooperativen
Mitgliedern sehr offen diskutiert. Die zentrale Fragestellung
war dabei, wie wir uns als Dentalbranche die Zukunft der
Messen konkret vorstellen. Das Antwortspektrum reichte
dabei von ,Brauchen wir gar nicht mehr” bis ,Wir bendtigen
noch weitere Lokalmessen”. Die Quintessenz aller Unterhal-
tungen und Evaluationen ist das aktuelle neue Messekon-
zept. Die Kooperationen mit Verbdnden auf Landerebene
versuchen wir fortzufihren und auszuweiten. Denn fest
steht: Je attraktiver das Gesamtprogramm, desto attraktiver
die Messe.

Vielen Dank!

DENTALZEITUNG - 4 2024
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STUDIE // Das zahnérztliche Team spielt eine entscheidende Rolle bei der Friherkennung potenziell tédlicher
Tumoren der Mundhohle. Eine vom Verein fir Zahnhygiene eV. geférderte Studie der Klinik fiir Mund-, Kiefer- und
Gesichtschirurgie und dem Pathologischen Institut der Ludwig-Maximilians-Universitat Minchen (LMU) fokus-
siert das Beispiel der Friiherkennung des adenoidzystischen Karzinoms (ACC). Dieser seltene und in fortgeschrit-
tenen Stadien aggressive Tumor der kleinen Speicheldrisen besitzt bei friiher Diagnose eine sehr gute Prognose.

/AHNARZTLICHE VERANTWORTUNG BEI DER
FRUHERKENNUNG VON MUNDHOHLENTUMOREN

Dr. Lukas Greber/Mdinchen

Tumoren der Speicheldrisen machen
etwa vier Prozent aller Kopf-Hals-Tumoren
aus, wobei davon circa 20 Prozent in den
kleinen Speicheldrisen auftreten. Zahn-

VEREIN
fir ZAHN
HYGIENE
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DENTALZEITUNG - 4 2024

drztinnen und Zahnérzte sind oft die ers-
ten, die Frhindikatoren solcher Tumoren
in Form von Schwellungen in der Mund-
hohle erkennen kénnen. Besonders das

ACC stellt aufgrund seiner langsamen,
aber stetigen Progression und hohen Nei-
gung zu Rezidiven und Metastasierung
ein erhebliches Risiko dar. Eine frihzeitige
Uberweisung an Spezialisten ist daher von
grofter Bedeutung. ,Der entscheidende
Faktor liegt im friihzeitigen Erkennen, der
korrekten Interpretation und geeigneten
diagnostischen Maflnahmen, um eine
gute Prognose zu gewahrleisten, betont
Dr. med. dent. Lukas Greber von der Lud-
wig-Maximilians-Universitat Minchen. Es
ist notwendig, die gesamte Mundhohle
grindlich zu inspizieren und nicht nur die
Zahne in den Fokus zu nehmen. Nur durch
eine umfassende Untersuchung auch der
Schleimhdute kdnnen potenzielle Tumo-
ren frihzeitig erkannt und rechtzeitig be-
handelt werden.

Diagnostische Herausforderun-
gen und der potenziell lebensret-
tende Einfluss von Zahnarzten

Die histopathologische Diagnostik von
Speicheldrisentumoren ist aufgrund ihrer
enormen Vielfalt und Seltenheit komplex.

Dr. med. dent. Lukas Greber (links) und Prof.
Dr. med. Stephan lhrler. (Bildquelle: privat)
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der kleinen Speicheldrisen le-
bensrettend  einzugreifen -
eine Aufgabe, die mit der eines
Piloten  verglichen werden  Fazit
kann, der in einer Notsituation

ein Flugzeug sicher landen  Die jéhrliche, griindliche Untersuchung
muss.

der gesamten Mundhohle sollte fester Be-
standteil jeder zahndrztlichen Routineun-

tersuchung sein. Ein enger Austausch mit

Empfehlungen fiir Pathologen hilft, die Friherkennung und
Zahnarzte damit die Uberlebenschancen von Patien-

tinnen und Patienten mit Mundhohlentu-
moren zu optimieren.

Uberweisung zum Spezialisten empfoh-
len.

ins fii hygiene
i dienforderung des Vereins fiir Zahnhy9g
pie st 2023/2024 gehtan

Herrn Dr. Lukas Greber
Herrn Prof. Dr. Stephan Ihrler

i Institut der
pathologisches Instit® =2 .
Ludwig—Maximilians—UnNemtat Miinche!

Fir die Studie mit dem Titel:

Tumoren
te Deutung von
i ung und korrek : o
"me'rl‘:lee?:en 2peicheldriisen - :nt\:vzltcll:::::und
7 i
i ik-Strategien fur Zahnar ;
DlagnosnkZahnﬁrzte in der Praxis

Die Studienergebnisse ver-
deutlichen, dass Zahnarzte
bei auffilligen Verande-
rungen der Mundschleim-
haut, die innerhalb von
zweiWochen trotz Thera-
pie keine Besserung zei-
gen, eine histologische
Begutachtung veranlas-
AN sen sollten. Hierbei ist
die Weitergabe von Lo-
kalisation, GroRe, klini-
schem Befund und Ver-
Bei Verdacht auf ein ACC ist eine prézise  dachtsdiagnose (idealerweise auch mit
histologische Untersuchung unerldsslich, — pra- und postoperativen Lichtbildern) fur
um die beste Therapie zu planen. Die Stu-  eine optimale histopathologische Diag-
die von Dr. Greber und Prof. Ihrler zeigt, nostik essenziell, unterstreicht Prof. Dr.
dass das zahndarztliche Praxisteam im All-  Ihrler aus dem Pathologischen Institut
tag die Gelegenheit haben kann, durch  der LMU. Im Rahmen der Studie wurde
rechtzeitiges Handeln das Leben von Pati-  ein Begutachtungsbogen erstellt, der es
entinnen und Patienten zu retten. Statis-  ermoglicht, alle relevanten Informatio-
tisch gesehen hat jede Zahndrztin und  nen schnell und unkompliziert zu erfas-
jeder Zahnarzt etwa zweimal in der beruf-  sen. Beim Verdacht auf Tumoren der klei-
lichen Laufbahn die Moglichkeit, durch die  nen Speicheldrisen wird eine sofortige

Fir weitere Informationen zur Studie
Darmstadt, 12. Dezember 2023

und zur Forderung durch den Verein fir
Zahnhygiene eV. besuchen Sie bitte un-

sere Website oder kontaktieren Sie uns di-
rekt.

Dr. Christian Rath
Geschaftsfihver ViZ

HYGIENE

DR. MED. DENT. LUKAS GREBER
Klinik fir Mund-, Kiefer- und
Gesichtschirurgie

Ludwig-Maximilians-Universitat Minchen
lukasgreber@mail.de
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3D-DRUCK // Der DentaMile Aufbissschienen-Workflow hat den Dreh raus: Ob passgenauer Sitz, widerstandsfahiges
und gleichzeitig weiches Material oder automatisierte Design-Schritte und effiziente 3D-Druckprozesse — die neuen
Highlights des smarten DentaMile Aufbissschienen-Workflows wurden entwickelt, um in der Kategorie Patienten-
zufriedenheit Bestleistungen zu erzielen.

DENTAMILE AUFBISSSCHIENEN-WORKFLOW

Aufbissschienen haben sich als thera-
peutisches Mittel zur Behandlung von
CMD und parafunktionellen Kieferge-
lenkbeschwerden in vielerlei Hinsicht
bewdhrt: Sie unterstitzen die Regula-
tion des Muskeltonus, entlasten die Kie-
fermuskulatur und lindern myofasziale
Schmerzen. Zudem unterstitzen sie die
Wiederherstellung der physiologischen
Bisslage und entlasten das Kiefergelenk.
Umso wichtiger fir ein erstklassiges Be-
handlungsergebnis: eine Schiene, die
absolut keine Kompromisse zuldsst.

T"“" o

¥

Perfektionisten und
Effizienzliebhaber, aufgepasst

Der DentaMile Aufbissschienen-Work-
flow hebt die Fertigung 3D-gedruckter
Aufbissschienen auf ein neues Level:
denn er vereint erstklassige Materialien,
intelligente Software-Funktionen und
zuverldssige 3D-Druckersysteme zu
einem validierten Gesamtprozess, der
Zeit und Ressourcen spart UND gleich-
zeitig hochqualitative Ergebnisse erzielt.
Hier ein paar ausgewahlte Highlights.

LA §
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Das neue Material: So stabil wie
notig. So weich wie moéglich

Der Schlissel fur die hohe Widerstands-
fahigkeit und den besonderen Tragekom-
fort der DentaMile Aufbissschiene heift
LuxaPrint Ortho Comfort. Dank seiner ein-
zigartigen Eigenschaften lassen sich Auf-
bissschienen drucken, die gleich doppelt
beeindrucken: Denn sie sind hart genug,
um in der Funktionstherapie zu bestehen —
und zugleich weich genug, um den Pa-
tienten einen spurbaren Tragekomfort zu
ermoglichen. Und weil Funktionales auch
schon sein darf: Mit LuxaPrint Ortho Com-
fort gedruckte Aufbissschienen zeichnen
sich durch eine klar-transparente Optik
ohne deutlichen Farbstich aus. Das kommt
bei Patienten an! Genauso wie der bril-
lante Hochglanz-Look der Schiene, der
durch eine unkomplizierte Politur erreicht
wird.

Der Turbo zum Ziel: die auto-
matisierten Design-Schritte

Warum kompliziert, wenns auch total ein-
fach geht: Durch die Auswahl der Indika-

Der DentaMile Aufbissschienen-Workflow
vereint erstklassige Resine, intelligente Soft-
ware-Funktionen und zuverldssige 3D-Dru-
ckersyteme zu einem validierten Gesamt-

prozess.

* Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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ZERTIFIZIERT
nach EN ISO

Zur Vorbeugung
technischer Notfalle

Scheibe einschlagen

Wartungsvertrag
abschlieBen

DER WARTUNGSVERTRAG —
WENIGER STORUNGEN, MEHR PLANBARKEIT

Beugen Sie mit lhrer Unterschrift vor: Wir koordinieren die
Wartungsintervalle lhrer medizintechnischen Gerate, damit
Sie wiederkehrende gesetzliche Priifungen automatisch
einhalten. Die herstellerkonforme Inspektion und Wartung
sorgen zudem fiir Zuverldssigkeit und Langlebigkeit lhrer
Technik. Gleichzeitig gewahrleistet unser Service ein
Minimum an Beeintrédchtigungen lhrer Praxisablaufe.

Sicherheit, auf die Sie sich verlassen kénnen. www.henryschein-dental.de/wartung
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tion in der Software DentaMile connect
bekommen Sie einen auf Erfahrungs-
werten basierenden Vorschlag fur einen
automatisierten Randlinienverlauf. Die
vorgeschlagene Randlinie kénnen Sie
direkt Ubernehmen oder individuell an-
passen. Ein klarer Vorteil: Mit der Rand-
linien-Funktion lasst sich dieser Design-
Schritt um rund 90 Prozent beschleunigen
und Aufbissschienen in — ja richtig — nur
einer Sitzung! - fertigen. Was DentaMile
connect noch fur Sie im Gepdack hat:
einen vollstandig patientenindividuell
anpassbaren Artikulator, der durch die
dynamische Okklusion eine optimale
Schienenoberfldche erzeugt, die Bewe-
gungen berlcksichtigt und optimal un-
terstutzt.

Ein Workflow, bei dem FREIHEIT
grof3geschrieben wird

Wie flexibel sind Sie mit dem DentaMile
Aufbissschienen-Workflow? So flexibel,
wie Sie es fUr sich wiinschen! So steht es
lhnen vollig frei, in die Software und das
Drucksystem zu investieren und jeden
Schritt selbst zu gestalten oder einzelne
Prozesse wie Design oder Druck auszula-
gern. Dank der cloudbasierten DentaMile
connect Software sind alle Beteiligten
ideal vernetzt und einzelne Aufgaben
konnen unkompliziert delegiert werden.

Dank der einzigartigen Materialeigenschaften von LuxaPrint Ortho Comfort beeindrucken die

Aufbissschienen gleich doppelt: Sie sind hart genug, um in der Funktionstherapie zu bestehen —

und zugleich weich genug, um Patienten einen splrbaren Tragekomfort zu ermdoglichen.

Aufbissschienen im Buro zu Hause desig-
nen? Kann losgehen!

3x Win - fur Zahnarzt, Zahntech-
niker und Patient

Ob Zahnarzt, Zahntechniker oder Patient:
Vom smarten Aufbissschienen-Workflow

Mit LuxaPrint Ortho Comfort gedruckte Aufbissschienen zeichnen sich durch eine klar-trans-

parente Optik ohne deutlichen Farbstich aus. Die unkomplizierte Politur erméglicht schnell

und einfach einen brillanten Hochglanz, den Ihre Patienten lieben werden.

DENTALZEITUNG - 4 2024

und dem hochwertigen Ergebnis profi-
tieren alle. Hier noch einmal die wesent-
lichen Vorteile: 1) Automatisierte De-
sign-Schritte und schnelle Druckpro-
zesse sparen lhnen wertvolle Zeit - so
erhalten Patienten ihre Schiene noch am
selben Tag. 2) Der perfekte Zusammen-
schluss aller Komponenten ermdglicht
die Herstellung extrem widerstandsfahi-
ger, aber flexibler Aufbissschienen mit
hohem Tragekomfort. 3) Die Kombina-
tion aus Tragekomfort, Asthetik und
Funktionalitat erhoht die Akzeptanz, re-
duziert Beschwerden und steigert so die
Patientenzufriedenheit.

Fotos: © DMG

DMG DENTAL MATERIAL
GESELLSCHAFT MBH
Elbgaustrale 248

22547 Hamburg
www.dentamile.com

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Dentale Drucklutt erfilt
spezitisch dentale

Anforderungen

Dentale Druckluft vs. medizinische Druckluft

y ' Anzeige

Seit zwei Jahren gibt es endlich eine europdische Norm fir dentale Druckluft:
die ISO 22052. Mit normkonformen Kompressoren ist die Zahnarztpraxis auf der
sicheren Seite - damit fir die Behandlung am Patienten die geeignete Luftqualitét

zur Verfigung steht.

Olfrei, trocken und hygienisch muss dentale Druckluft sein.
Ist sie ,feucht”, kann sie mittelfristig zur Korrosion der Luft-
motoren an der Behandlungseinheit fihren und direkt den
Behandlungserfolg geféhrden. Feuchtigkeit und Ol im Druck-
luftsystem begiinstigen die Vermehrung schédlicher Keime
und beeintréchtigen die Effektivitdt der adhdsiven Befesti-
gung von Kompositen und Keramik. Auch ist ein adéquates
Retentionsmuster bei Anwesenheit von Ol kaum exakt zu
prdparieren.

Darum werden seit knapp 60 Jahren Kompressoren fiir
die Zahnmedizin angeboten, die Druckluft unter Verzicht
auf jegliche Olschmierung produzieren. Bei zeitgemaBen
Kompressoren gleiten die Kolben auf einem speziellen
Compound-Werkstoff Gber die Zylinderlaufbahnen.

Daran wird deutlich: Dentale Druckluft stellt spezifische
Anforderungen. Sie sind im Kapitel 5.3 der européischen

Norm I1SO 22052 definiert.

Daneben gibt es schon lange dentalfremde Bestimmungen
aus angrenzenden Fachgebieten, namentlich im Euro-
pdischen Arzneibuch. Ein Vergleich schérft das Urteilsver-
m&gen dafir, was dentale Druckluft im Kern ausmacht.

GERMAN
DESIGN DESIGN Q'\\ﬁﬂ‘m‘,‘
orsioN oEsion AWARD AWARD \\ VATION
oy

Beispielsweise definiert die Européische Pharma-
kopée fir medizinische Druckluft genau einzelne
gasférmige Bestandteile, wie etwa den Kohlendioxid-
und Kohlenmonoxidgehalt. Denn diese Luft soll im
Falle eines Falles zur Beatmung eines kollabierten
Patienten eingesetzt werden kénnen. Auch wird

im Allgemeinen ein atmosphérischer Taupunkt von
-46 °C gefordert. Dies ist aber nur fir eine Lagerung
in Pressluftflaschen unter hohem Druck nétig (200 bar,
wie in einer Pressluftflasche fir Taucher). Fiir vor Ort
erzeugte Druckluft (z. B. mit einem Kompressor) gilt
nach der Europdischen Pharmakopée jedoch ein
Taupunkt von nur 22 °C, was fast genau dem Wert
nach ISO 22052 entspricht (-21 °C).

Fazit fir die Praxis: Der MafBstab fir dentale
Druckluft ist die ISO 22052. Die teilweise héheren
Anforderungen medizinischer Druckluft ergeben
keinen tatséchlichen Mehrwert fir die Zahnarzt-
praxis. Fir sie erweist sich dagegen eine Klassi-
fizierung des Kompressors als Medizinprodukt der
Klasse lla nach der Medizinprodukte-Verordnung
(EU 2017/745) als zusétzlicher Pluspunkt (z.B.
Silver Airline, Dirr Dental, Bietigheim-Bissingen).

Mehr unter www.duerrdental.com

DURR
DENTAL

DAS BESTE HAT SYSTEM
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2023 prasentierte der internationale Dentalspezialist COLTENE zum ersten Mal
seine optimal aufeinander abgestimmte Feilensequenz der Branche. Nun melden sich die ersten Zahnarzte mit

positiven Rickmeldungen aus der klinischen Praxis. COLTENE hat dazu ein umfassendes OGSF Booklet in finf

Sprachen verdffentlicht, das Erfahrungsberichte und klinische Falle aus europdischen Zahnarztpraxen dokumen-
tiert. Erganzt wird dieses durch Studientbersichten zur Bruchfestigkeit der HyFlex EDM Feilensysteme. Ein Image-
film, der die Vorteile der OGSF Sequenz erkldrt, und ein Video-Tutorial, in dem Prof. Eugenio Pedulla zeigt, wie die
Sequenz eingesetzt wird, komplettieren das neue Informationsangebot fur interessierte Praxisteams.

Kai Sewald/Munchen

Die Abkirzung OGSF steht fir die prag-
nante Reihenfolge der Feilen: Opener, Gli-
der, Shaper und Finisher. Diese Vierer-
sequenz deckt alle wesentlichen
Behandlungsschritte ab und ist die
,Grundausristung” einer gelungenen
Wurzelkanalbehandlung. Der Opener er-
offnet den zu behandelnden Zahn. Der

Glider hilft, den passenden Gleitpfad ent-
sprechend des natdrlichen Kanalverlaufs
zu schaffen. AnschlieBend kommt der
Shaper zum Einsatz. Unter Bertcksichti-
gung der Kanalanatomie entfernt er
schnell und effizient Bakterien sowie infi-

ziertes Gewebe und schafft die Vorausset-
zung fur eine gute Abfullung. Der Finisher

stellt schliellich sicher, dass der apikale
Bereich ausreichend gesdubertistund ge-
ntigend Platz entsteht, damit die Spullo-
sungen bis zum Apex vordringen kdnnen.
Die Sequenz bietet somit eine solide
Grundlage fur eine optimale Obturation.

Flnf Sterne aus Europa

Mittlerweile ist das HyFlex EDM OGSF Fei-
lenset in ganz Europa und vielen weiteren
globalen Kernmarkten erhaltlich — und
wurde von verschiedenen Praxisteams
getestet und in den Praxisalltag einge-
fuhrt. Das Resultat: mit Bravour bestan-
den.

So hebt Dr. Andreea O. C. Rosu, prakti-
zierende Zahnarztin in Rumadnien, vor
allem den ,Erinnerungseffekt” der Feilen-
sequenz hervor, also die Tatsache, dass die
Reihenfolge dullerst einpragsam und da-
durch schnell zu erlernen und im Praxis-
alltag zu wiederholen sei: ,Mit der neuen
HyFlex EDM OGSF Sequenz von COLTENE
sind Wurzelkanalbehandlungen noch ein-
facher. Durch die festgelegte, einpréag-
same Reihenfolge ist die Lernkurve fur
den Einsatz kurz und bereits nach kurzer
Zeit intuitiv abruf- und wiederholbar.” Dr.
Gianluca Fumei aus Italien bezeichnet die
OGSF Sequenz als einen ,Paradigmen-
wechsel in der Endodontie” und betont
die einfache Erlernbarkeit und einfache
klinische Anwendung.

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Dass die Feilen zudem auch das Risiko
einer Via falsa und weiterer Behandlungs-
fehler reduzieren, sagt Dr. Dhiraj Arora,
praktizierender Zahnarzt in GrofBbritan-
nien: ,Die HyFlex EDM OGSF Feilen passen
sich selbst ausgepragten Kurven an und
reduzieren das Risiko von Via falsa, Verla-
gerung des Kanalzentrums oder Perfora-
tion. Ihr kontrolliertes Formgedéchtnis
(Controlled Memory, CM) ermdglicht es
ihnen, der Wurzelkanalanatomie zu fol-
gen. Fur einen leichteren Zugang kénnen
sie wie Edelstahlfeilen vorgebogen wer-
den. Das vorgegebene Behandlungspro-
tokoll vereinfacht die Aufbereitung und
verkirzt die Lernkurve.”

Auch aus Deutschland bekommt die Vie-
rersequenz gleich mehrere Finf-Sterne-
Bewertungen. Dr. Friederike Listander, die
erst vor Kurzem einen Anwenderbericht
zur OGSF Feilensequenz veroffentlicht
hat, fasst die Arbeit mit der Sequenz wie
folgt zusammen: ,Die HyFlex EDM OGSF
Sequenz erleichtert den Arbeitsalltag sig-
nifikant und die Feilen gleiten wunderbar
leicht durch die Wurzelkanéle." Ahnlich ur-
teilt Dr. Thomas Rieger, der sich besonders
Uber optimierte Arbeitsabldufe und ein-
gesparte Zeit freut: ,Mit nur wenigen
Peckings erreiche ich die gemessene Ar-
beitsldnge, sozusagen ohne Zwischen-
stopps. Bisher musste eine Feile mehrfach
in den Wurzelkanal eingefiihrt werden.

Das entféllt hier! Die OGSF Sequenz I&dsst
sich dabei mihelos auch bei schwierigen
Féllen anwenden.”

Fazit: Eine Losung fir alle Falle

Die Erfahrungsberichte bestatigen, dass
COLTENE mit dem einfachen, schnell zu
erlernenden OGSF Standardprotokoll, bei
dem die Feilen die Arbeitslange mit nur
wenigen, tupfenden Bewegungen errei-
chen, Zahndrzt/-innen eine mal3geschnei-
derte Losung fur die zligige und zuverlds-
sige Aufbereitung sowohl alltaglicher als
auch komplexer(er) Endo-Fille bietet. Die
Vierersequenz sorgt als ,Feilenset fur alle
Falle” fur optimierte Behandlungsablaufe,
mehr Sicherheitim Praxisalltag und neuen
Schwung in der Endodontie.

Mehr zur HyFlex EDM OGSF
Feilensequenz

Weitere Informationen, Erfahrungsberichte
und Studien zur HyFlex EDM OGSF Feilen-
sequenz finden interessierte Praxen im
neuen OGSF Booklet und auf der OGSF
Website (HyFlex EDM OGSF Endo Feilen —
Upgrade your Dentistry [coltene.groupl).
Hier kann auch das Video-Tutorial von Prof.
Dr. Eugenio Pedulla, Forscher an der Uni-

UMSCHAU*

versita degli Studi di Catania, abgerufen
werden. Der neue Imagefilm, in dem die
Vorteile der Sequenz unterhaltsam und
kurz zusammengefasst werden, ist hier zu
sehen: www.youtube.com/watch?v=K-
ZV-29KO_-s. Nicht zuletzt bietet COLTENE
zukinftig auch Demotermine vor Ort an,
um die Vorteile der Sequenz live zu zei-
gen.

Workshops und Weiterbildungs-
moglichkeiten

COLTENE unterstUtzt Zahnarztpraxen re-
gelmaBig durch Workshops und Weiter-
bildungen an der Dental Management
Academy. Das aktuelle Programm ist auf
events.coltene.com abrufbar. Auf den
Social-Media-Kanalen von COLTENE fin-
den sich zudem zahlreiche Fallbeispiele
und Diskussionen rund um die dentale
Anwendungspraxis.

Fotos: © COLTENE

Raiffeisenstral3e 30
89129 Langenau

Tel.: +49 7345 805-0
info.de@coltene.com
www.coltene.com
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HILFSPROJEKT // Die humanitdre Hilfsorganisation Dentists for Africa eV. (DfA) feiert ihr 25-jahriges Bestehen.
Was mit nachhaltiger zahnarztlicher Hilfe begann, ist mit dem dazugekommenen Patenschafts- und dem Wit-

wenprojekt zu Unterstltzung mit ganzheitlichem Ansatz geworden. Dentists for Africa legt groen Wert auf

Transparenz und niedrige Verwaltungskosten.

DENTISTS FOR AFRICA FEIERT
25-JAHRIGES JUBILAUM

Anne-Kristin Henker/Weimar

1999 griindete der Zahnarzt Dr. Hans-Joa-
chim Schinkel Dentists for Africa mit dem
Ziel, die mittellose Bevolkerung Kenias
zahnarztlich zu versorgen. Zuvor war er
bei Hilfseinsatzen in Brasilien tatig gewe-
sen: ,Ich kann durch meinen Beruf in
einem anderen Land etwas bewegen und
Menschen anbieten, von mir und meiner
Tatigkeit zu profitieren. Und ich kann
durch das, was ich gelernt habe, einen Bei-
trag fir Gerechtigkeit auf der Welt leisten.
Ich entschied mich, ein eigenes Projekt ins
Leben zu rufen”, erklért Dr. Hans-Joachim
Schinkel.

DENTALZEITUNG - 4 2024

Zahnarztliche Versorgung
in Kenia

In Deutschland kommen auf einen Zahn-
arzt rund 1.150 Einwohner. In Kenia sind
es42.000 Einwohner auf einen Zahnarzt.?
Dabei praktizieren die meisten Zahnarzte
in Grof3stadten und Ballungsraumen, die
landliche Bevolkerung hat somit keinen
Zugang zu zahnarztlicher Versorgung.
Deshalb konzentriert sich der Verein auf
landliche, stark unterversorgte Regionen.
Die Einsatzleistenden lernten bei den Be-
handlungen die Sorgen ihrer Patienten

kennen. ,Was uns besonders betroffen
gemacht hat, war die Not der Kinder”,
erklart Dr. Hans-Joachim Schinkel zum
Grundungsgedanken des Patenschafts-
projektes 2002. Bis heute gibt es eine
hohe Zahl an Waisenkindern in Kenia,
denen der Zugang zum Schulsystem ver-
wehrt bleibt.

Das Patenschaftsprojekt

Lokale Partner und Mitarbeiter verwalten
das Projekt und halten direkten Kontakt zu
den Kindern. Madchen und Jungen wer-
den in gleicher Anzahl mit Eintritt in die
Grundschule aufgenommen. Die deut-
schen Paten Ubernehmen anfallende Kos-
ten fUr die schulische und berufliche Aus-
bildung oder fur Lebensmittel. Zudem
kann jeder auch fur das Patenschaftspro-
jekt spenden, ohne eine Patenschaft zu
Ubernehmen.

Die Witwenkooperative
St. Monica Village

Die Kinder werden tber das Komitee der
Witwenkooperative St. Monica Village,
die ebenfalls von DfA unterstUtzt wird, in
das Patenschaftsprogramm aufgenom-
men. In der Region gibt es viele Frauen,
die ihre Eheménner durch Aids-Infektio-
nen verloren haben und auch selbst von

DfA-Patenkinder in Koliech.

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.



der Immunschwaéchekrankheit betroffen
sind. Diese Frauen verlieren nach dem Tod
des Ehemannes oft Land und Haus an
dessen Familie und sind von Praktiken wie
der Witwenvererbung betroffen. In der
Kooperative gibt es u.a. einen Catering-
service, durch den viele Witwen Einkom-
men fur ihre Familie generieren. In Semi-
naren lernen sie unter anderem, wie sie
effektiv Landwirtschaft betreiben oder
auf anderem Wege ihren Lebensunterhalt
verdienen kénnen. Mehr als 60 Frauen
haben nach Seminaren zu Landrechten
und Vermittlung an einen Rechtsbeistand
ihr Land zurtickbekommen. Seit zehn Jah-
ren besteht der Kindergarten der Koope-
rative, den bis heute rund 400 Kinder be-
sucht haben. Die Kleinen erhalten warme
Mahlzeiten und Bildungsangebote, wéh-
rend sich ihre MUtter um das Einkommen
der Familie kimmern.

Alle drei Projekte, Zahnarzt-, Paten-
schafts- und Witwenprojekt, sind eng mit-
einander verwoben und starken sich ge-
genseitig.
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Opalescencer

tooth whitening systems
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'F in @ de.ultradent.blog

Millionen

strahlende Lacheln

So wird der Nachhaltigkeits-
gedanke gelebt

Bereits elf ehemalige Patenkinder arbeiten
derzeit direkt in Projekten von Dentists for
Africa. Viele haben einen Beruf im zahn-
medizinischen oder medizinischen Bereich
gewdhlt und stltzen damit den Grin-
dungsgedanken des Vereins, die medizini-
sche Versorgung vor Ort zu verbessern.

Zusétzlich zahlen ehemalige Patenkin-
derin den Educational Fund ein, durch den
wiederum zurzeit 29 Waisenkinder unter-
stUtzt werden.

Zusammenarbeit mit Franziska-
nerinnen vor Ort als Schltssel
zum Erfolg

Von Anfang an arbeitet Dentists for Af-
rica mit Franziskanerinnen in Kenia zu-
sammen. ,Sie waren schon beider Grin-
dung des zahnarztlichen Projekts der
wesentliche Grundpfeiler, und nach den

ol

Industriepreise fur
die Zahnaufhellung

UMSCHAU”

Wichtige Zahlen der letzten
25 Jahre im Uberblick;

- Rund 10 Millionen Euro Spenden

- 14 errichtete Zahnstationen

— Uber 1 Million Patienten

- 950 Einsatzleistende

- 661 Mitglieder, Paten und Forderer

- 1.247 unterstitzte Kinder, denen ein Leben
mit Zukunftsperspektive gegeben wurde

- Rund 650 Witwen in der Witwenkooperative
St. Monica Village, die ein selbstbestimmtes
Leben fuhren kénnen. Durch das Einkommen
der Witwen werden rund 2.600 Familienange-
horige unterstitzt

ersten Erfahrungen waren wir sicher: Mit
ihnen als Partnerinnen haben wir Er-
folg”, erklart Dr. Schinkel. Der Vorteil: Die
Schwestern sind gut ausgebildet, arbei-
ten strukturiert und personenunabhén-
gig verlasslich als Gemeinschaft.
Dentists for Africa ist in Kenia als
JTrust” registriert. Die Organisation ist
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Dr. Schinkel und Schwester Seraphine.

damit offiziell anerkannt, und die Zu-
sammenarbeit der Franziskanerinnen
mit den Behorden funktioniert auf die-
ser Grundlage gut.

2018 erhielt Hans-Joachim Schinkel
den Bundesverdienstorden fur sein he-
rausragendes langjahriges Engagement.
,Als wir den Verein vor 25 Jahren gegriin-
det haben, hatte ich nicht gedacht, dass
daraus so viele Hilfsprojekte und -aktio-
nen entstehen wirden. Mein Dank gilt
den zahlreichen Unterstltzern und Eh-
renamtlichen, die unseren Hilfsansatz tei-
len und den Geist von Dentists for Africa
weitergetragen haben. Oft ist es der
schwerere Weg, als lediglich finanziell zu
unterstltzen. Aber die Frichte der Arbeit
sind daftir umso groBer. Unser Ziel ist es
weiterhin, Schritt fur Schritt Verantwor-
tung nach Kenia zu Ubertragen. Das tun
wir, indem wir fortan maf3geblich auf die
Forderung von Projektideen setzen, die
aus Kenia kommen.”

DENTALZEITUNG - 4 2024

Dentists for Africa ist als gemeinnit-
zige Organisation auf Spenden ange-
wiesen.

Weitere Informationen zu den Téatigkei-
ten von DfA finden Sie auf der Website
und im Jahresbericht 2023.

Uber Dentists for Africa eV.

Dentists for Africa eV. (DfA) initiiert und
betreut seit 1999 soziale und zahnarztli-
che Projekte in Kenia mit dem Ziel, die
Lebensbedingungen der lokalen Bevolke-
rung nachhaltig zu verbessern. In Kenia ist
DfA als Trust registriert und verfigt da-
durch Uber offizielle Anerkennung der ke-
nianischen Behdrden. Im Zahnarztprojekt
werden Uber die bislang 14 eingerichteten
Zahnstationen Prophylaxemaflinahmen
und Behandlungen fur Kinder, mobile Ein-
satze in landlichen Gegenden und kos-
tenglnstige Behandlungen fur bedrf-

Ein Highlight zur Weihnachtszeit ist die
jahrliche Tombola, bei der Huhner, Zie-
gen oder Saatgut an die 650 Frauen der
Witwenkooperative vergeben werden.
Diese Geschenke starken die Eigenver-
sorgung der Familien und fordern zu-
gleich die lokale Wirtschaft. Gutscheine
zur Unterstitzung der Aktion sind auf der
Website der Organisation erhdltlich.

Zur
Weihnachtstombola

tige Patienten durch kenianische und
deutsche Zahnmediziner umgesetzt.

Weiterhin unterstltzt der Verein die Wit-
wenkooperative St. Monica Village, in der
sich mehr als 600 Frauen zusammenge-
schlossen haben, die von der Aids-Pande-
mie betroffen sind. Sie organisieren Selbst-
hilfeprojekte und konnen sich und ihre
Kinder so eigenstandig versorgen.

Der dritte Schwerpunkt der Vereins-
arbeit ist das Patenschaftsprojekt fur Wai-
senkinder. Darin werden kenianische Ju-
gendliche bis ans Ende ihrer Berufs-
ausbildung begleitet. Die Patenkinder
wachsen in einem sicheren Umfeld auf
und erhalten eine Schulausbildung, die
den Ausweg aus der Armut ermdglicht.
Dentists for Africa sucht standig nach
neuen Ehrenamtlichen, die die Vision und
die Projekte unterstitzen und mitgestalten.

Fotos: © DfA

1 https://de.statista.com/statistik/daten/stu-
die/273810/umfrage/zahnarztdichte-in-
deutschland-nach-bundeslaendern/

2 https://www.statista.com/statistics/1240307/
number-of-registered-dentists-in-kenya/

zur Website

DENTISTS FOR AFRICA EV.
(DFA)

www.dentists-for-africa.org

* Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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FALLBEISPIEL // Als Zahnarzt treffe ich immer wieder auf Patienten mit einem einzelnen, dunkel verfarbten Zahn.
Da dies ein sehr verbreitetes Phanomen ist, kennen sicherlich die meisten Anwender derartige Falle.

DIE RELEVANZ EINER KORREKTEN DIAGNOSE FUR
FINE ADAQUATE (UND EFFEKTIVE) ZAHNAUFHELLUNG

Dr. Alexandre Franco, Figueira da Foz/Portugal

Der erste Gedanke ist haufig, dass es sich
um einen devitalen Zahn handelt, der be-
reits endodontisch behandelt wurde.
Folglich wére eine Zahnaufhellung fur de-
vitale Zahne sinnvoll, um die dunkle in-
terne Verfarbung zu beseitigen. Das wére
doch die einfachste Methode, oder?

Doch in einigen Féllen enthillen Ront-
genbilder und Vitalitatsprifungen Uber-
raschend andere Umstande. So auch im
folgenden Fall:

Vor Kurzem stellte sich eine Patientin,
etwa Mitte drei8ig, in meiner Praxis vor.

lhre allgemeine Mundgesundheit und
auch ihre Mundhygiene waren tadellos.
Lediglich Zahn 22 zeigte eine deutliche
dunkle Verfarbung und machte die Pa-
tientin sehr unzufrieden (Abb. 1).

Wie eingangs erwdhnt, vermutete ich
zunachst einen devitalen Zahn aufgrund
einer Wurzelbehandlung und ging davon
aus, dass sich das Problem ganz einfach
mit einer Zahnaufhellung fir devitale
Zahne beseitigen lie3e. Nach einer griind-
lichen Untersuchung mithilfe von Ront-
genbildern (Abb. 2) und Vitalitatsprifun-

gen wurde jedoch deutlich, dass der Zahn
immer noch vital war und sehr gut aufden
thermischen Test reagierte. Zudem exis-
tierten keine Anzeichen einer Zugangs-
kavitdt auf der palatinalen Seite des Zahns.
Folglich nahm ich an, dass ein Trauma hin-
ter der Verfarbung stecken kénnte. Auf
meine Nachfrage hin erzdhlte mir die Pa-
tientin die wahren Griinde fur ihren dunk-
len Zahn.

Die Patientin war friiher aktive Hobby-
Kickboxerin gewesen. Vor etwa zehn Jah-
ren versetzte ihr Gegner ihr einen Schlag

Abb. 1: Ausgangssituation vor der Zahnaufhellung. Abb. 2: Réntgenbild - Vitalitatsnachweis des Zahns.

DENTALZEITUNG - 4 2024
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Abb. 3 und 4: Endergebnis nach der Zahnaufhellung.

UMSCHAU”

ins Gesicht. Dabei wurde auch der Zahn
der Patientin in Mitleidenschaft gezogen.
Infolge dieses Traumas entstand die
dunkle Verfarbung.

Nun mussten die Details des vorliegen-
den Falls genauer analysiert werden. Ent-
scheidend war, was nach dem Schlag, also
dem Trauma, mit dem Zahn geschah. Der
Zahn verfarbte sich nicht nur oberflach-
lich. Vielmehr war es infolge des Traumas
im Zahninneren zu einer dystrophischen
Kalzifizierung gekommen, welche die un-
schone Verfarbung verursachte. Konkret
handelt es sich dabei um eine Verdande-
rung im Inneren des anorganischen Zahn-
bereichs, die bei genauerer Betrachtung
auf dem Rontgenbild sichtbar wird.

Meine Patientin — und vor allem ich —
suchten nun nach einer nattrlichen und
idealerweise nicht invasiven Behand-
lungsmethode. Daher empfahl ich an-
stelle einer Restauration zundchst eine
Zahnaufhellung. Obwohl ein Whitening in
solchen Fallen herausfordernd sein kann,
liegen die Vorteile klar auf der Hand: Die
natlrliche Zahnsubstanz bleibt vollstan-
dig erhalten. Zudem ist die Behandlung
einfach und nicht invasiv.

Vor dem Whitening wurde eine profes-
sionelle  Zahnreinigung mittels  Ultra-
schall-Scaling und einer Prophylaxepaste
durchgefuhrt.

Die initiale Farbbestimmung fir Zahn 22
ergab die Farbe A3.

Ich entschied mich fur die Verwendung
eines Aufhellungsgels mit geringer Kon-
zentration, um eine Vorstellung von der
Komplexitdt des Falls zu bekommen.

Meine Wahl! fiel auf Opalescence™ PF
mit 16 % Carbamidperoxid (Ultradent
Products) und individuelle Schienen.

Nach der Herstellung der Schienen
wies ich die Patientin in die Pflege der
Schienen und die Verwendung des Auf-
hellungsgels ein. Die Patientin sollte das
Gel ausschlieBlich auf den betroffenen
Zahn 22 auftragen. Der Bereich wurde
mit einem Stift markiert. Wir zeigten der
Patientin konkret, wie dieser Bereich mit-
hilfe der anwenderfreundlichen Spritze
mit Opalescence PF Gel gefillt werden
kann. Aufgrund seiner klebrigen, visko-
sen Formel bleibt das Gel am Zahn haf-
ten und fliel3t nicht aus der Schiene. Da-
durch ist eine sichere Zahnaufhellung
gewahrleistet.

Nach dieser ersten Einweisung in der
Praxis setzte die Patientin die Zahnaufhel-
lung bequem zu Hause Uber einen Zeit-
raum von 15 Tagen a vier Stunden tdglich
fort.

Beim Kontrolltermin nach 15 Tagen
wurde die Zahnfarbe erneut bestimmt.
Das Ergebnis ergab erfreulicherweise
nun die Farbe B1 (Abb. 3 und 4). Meine
Patientin war von diesem beeindrucken-
den Ergebnis begeistert, vor allem im
Hinblick auf den geringen erforderlichen
Aufwand. Sie hatte die Behandlung als
aulerst angenehm und unkompliziert
erlebt. AulBerdem gefiel ihr die Moglich-
keit, die Schienen Uberall und jederzeit
tragen zu kénnen — ohne Einschrankun-
gen.

Ich freute mich natdrlich auch sehr
Uber den Erfolg meines sorgfaltig ausge-

wahlten, nicht invasiven Behandlungs-
protokolls.

Wie bereits erwahnt, hatte ich mich be-
wusst fUr ein niedrig konzentriertes Auf-
hellungsgel entschieden, um die Behand-
lung moglichst schonend und so wenig
invasiv wie moglich zu gestalten. Diese
Entscheidung stellte einen bedeutenden
Teil meiner Diagnose dar und bestétigte,
welch groBartige Ergebnisse sich mit
einem niedrig konzentrierten Gel erzielen
lassen. Der Vorteil dieser Methode ist wei-
terhin, dass alle anderen Behandlungs-
optionen offen bleiben. Ware das Ergeb-
nis nicht zufriedenstellend gewesen,
hétten wir die Behandlung mihelos fort-
setzen konnen, eventuell sogar mit invasi-
veren, restaurativen Techniken.

Indiesem Fall warich allerdings sehr po-
sitiv gestimmt, dass keine weiteren Mal3-
nahmen erforderlich waren!

Fotos: © Ultradent Products GmbH

ULTRADENT PRODUCTS GMBH
Tel.: +49 2203 3592-15
www.ultradentproducts.com

DENTALZEITUNG - 4 2024

043



UMSCHAU”*

044

HERSTELLERINFORMATION // Dirr Dental ist daftr bekannt, den Praxen umfassende Systemlésungen mit auf-
einander abgestimmten Gerdten, Verbrauchsmaterial und Zubehor zu bieten. Fur die Prophylaxe bietet der Her-
steller gleich zwei Gerdte und passendes Prophylaxepulver an: das neue MyLunos Duo® Standgerat fir die kom-
binierte Pulverstrahl- und Ultraschallanwendung, das mobile MyLunos® Pulver-Wasser-Strahlhandstlick sowie die
Lunos® Prophylaxepulver Gentle Clean und Perio Combi. Durch die Kompatibilitdt der Prophylaxedisen Supra
und Perio kann die Praxis beide Systeme bedarfsgerecht und situativ anwenden.

,FLOW POWER" MIT DER PREMIUM-MARKE LUNOS®

Dirr Dental/ Bietigheim-Bissingen

Das mobile MyLunos® Pulver-Wasser-
Strahlhandsttick ermdglicht den flexiblen
Einsatz in der Praxis. Das Handstlck ist in
seine Einzelteile zerlegbar und vollstandig

DENTALZEITUNG - 4 2024

manuell  wie maschinell aufbereitbar.
Durch das ideal austarierte Handstlck
kann besonders ergonomisch und ermdi-
dungsarm gearbeitet werden. Durch das

LUNOS

PROPHYLAXE-
PULVER
PROPHY POWDER

PERIO COMBI
o Reisic

PROPHYLAXE-
PULVER
PROPH

N
A N 4DDRR
DENTAL

praktische Wechselkammerprinzip ent-
fallt das umstandliche Nachflllen waéh-
rend der Behandlung, zudem erméglicht
es das Vorbereiten von befillten Pulver-
behaltern fur den ganzen Tag.

Mit dem MylLunos Duo® Kombigerét
kann wahrend einer Prophylaxesitzung je
nach Bedarf zwischen supra- und subgin-
givaler Pulverstrahlanwendung umge-
stellt werden. Durch die zwei Pulverkam-
mern kann schnell und bei Bedarf ein
Pulverwechsel wahrend der Behandlung
stattfinden, ohne das Gerét ausschalten
oder die Pulverkammern entnehmen zu
muUssen. Das Wasser wird auf eine ange-
nehme Temperatur erwdrmt, ein stetiger
Dauerluftstrom im Pulverstrahlhand-
stlck schitzt vor Verblockung.

Es stehen zwei verschiedene DUsen zur
Verfligung, die sich jeweils um 360° dre-
hen lassen. Dies ermoglicht einen leichte-
ren Zugang zu schwer erreichbaren Stel-
len im Patientenmund. Die beiden Disen
lassen sich wahrend der Behandlung
schnell und leicht austauschen und sind
dartber hinaus mit den beiden Systemen
MyLunos® und MyLunos Duo® kompati-
bel.

Fur die Pulverstrahlanwendung stehen
die niedrigabrasiven Lunos® Prophylaxe-

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.



pulver ,Gentle Clean” fir die supragingi-
vale und ,Perio Combi” fur die sub- und su-
pragingivale Anwendung zur Verfiigung.
Sie bestehen hauptsdchlich aus dem be-
sonders wasserloslichen Disaccharid Tre-
halose. Als Abrasivkorper ist Trehalose be-
sonders schonend zur Zahnoberflache,
dennoch grindlich in der Reinigung.

Ultraschallanwendung

Der zweite Funktionsbereich des MylLu-
nos Duo® Kombigerates widmet sich der
Ultraschallanwendung. Das schlanke und
leichte Scaler-Handstlck l3sst sich ergo-
nomisch und ermidungsarm bedienen.

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Durch die LED-Beleuchtung wird der
Arbeitsbereich im Patientenmund opti-
mal ausgeleuchtet. MyLunos Duo® bietet
eine grofe Vielfalt an Scaler-Instrumenten
und erlaubt damit den bedarfsgerechten
Einsatz flr die unterschiedlichsten Be-
handlungssituationen und Behandlungs-
falle. Alle Instrumente und Ansdtze sind
vollstandig aufbereitbar.

Fazit

Das Anwendungsspektrum der vorgestell-
ten Lunos® Produkte reicht von der profes-
sionellen Zahnreinigung bis hin zur Paro-
dontitis- und Periimplantitistherapie. Die

x ’ PROPHYLAXE-
PULVER e
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DAS BESTE HAT SYSTEM

Marke Lunos® von Durr Dental steht fir auf-
einander abgestimmte Produkte, einge-
bunden in ein System. FUr nahezu alle Ar-
beitsschritte der Prophylaxebehandlung
bietet Lunos® Geréte, Verbrauchsmateria-
lien und sinnvolles Zubehor — alles aus
einer Hand.

Fotos: © DURR DENTAL SE

DURR DENTAL SE
Hopfigheimer Strale 17
74321 Bietigheim-Bissingen
www.duerrdental.com
www.lunos-dental.com
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Mit SICAT haben wir den Partner gefunden,
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Durch die Kombination bieten wir zukunfts-
weisende Losungen flir die moderne Zahn-
medizin.

JETZT die Kooperationsangebote fir die
Morita 2D-/3D-Kombinationssysteme mit
SICAT Software-Losungen sichern:

> SICAT Endo

> SICAT Implant
> SICAT Air
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FALLBERICHT // Bekanntermalen weist ein endodontisch behandelter Zahn, der mit einer direkten Restauration ver-
sorgt wird, ein hohes Frakturrisiko auf! Darlber hinaus fallt eine Fraktur in diesen Fallen meist komplexer als bei vitalen
Zahnen aus und erstreckt sich hdufig subgingival, insbesondere bei Pramolaren und Molaren.? Ein Zahn mit einer derart
tiefen Fraktur wiirde gewdhnlich als ,hoffnungsloser Fall” gelten. Wenn der Zahn jedoch erhalten werden soll, ist eine chi-
rurgische Kronenverlangerung erforderlich, um die biologische Breite wiederherzustellen.? Darlber hinaus braucht es Zeit,
damit die Wunde heilen und das Narbengewebe reifen kann. Doch angenommen, es kénnte mit Kofferdam eine gute
Isolierung erreicht werden: Ware es dann maglich, einen Lappen zu bilden, den Kavitdtenrand anzuheben, den Zahn fur
eine indirekte Restauration vorzubereiten und noch am selben Tag eine Abformung vorzunehmen?

DEEP MARGIN ELEVATION ODER KRONENVERLANGERUNG?
EIN VEREINFACHTER WORKFLOW FUR INDIREKTE
RESTAURATIONEN MIT CRIRURGISCHEM VORGEHEN

Dr. Edoardo Yang Fossati/ Italien

Biologische Breite und Anheben  lang der Wurzeloberfliche bezeichnet, des Saumepithels; im Durchschnitt be-
tiefer Kavitatenrander das aus dem Saumepithel und dem da-  trigt sie zwischen 2,15 und 2,30 mm.

runter liegenden bindegewebigen At-  Mehrere Studien haben gezeigt, dass die
Als biologische Breite wird die Ausdeh-  tachment besteht.” Die biologische Breite  Position des Restaurationsrandes die Ge-
nung des gingivalen Attachments ent- variiert stark — insbesondere im Bereich  sundheit des parodontalen Gewebes be-

Abb. 1 und 2: Fraktur der bukkalen Wand an Zahn 16, die bis unter die Gingiva reicht. Abb. 3 und 4: Vor dem Eingriff wurde die Kronenldnge redu-
ziert, um das Platzangebot firr das Onlay zu Gberprifen.

DENTALZEITUNG - 4 2024
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Abb. 5-8: Da reichlich keratinisiertes Gewebe vorhanden war, wurde ein paramarginaler Lappen gebildet, um die Frakturgrenze freizulegen. Nach

der Entfernung des sekundaren Lappens wurde der Kofferdam tber den offenen Lappen gelegt. Abb. 9-12: Adhésiver Workflow mit einem Univer-

sal-Adhésivsystem (Aufbaufillung).

einflusst® Es ist daher allgemein aner-
kannt, dass die biologische Breite bei der
Restauration respektiert werden muss.”
Wenn die biologische Breite nicht einge-
halten werden kann, wird eine klinische

DENTALZEITUNG - 4 2024

Kronenverlangerung erforderlich, um
einen Abstand von etwa 2,5 bis 3mm zwi-
schen Restaurationsrand und Knochen si-
cherzustellen” Um einen chirurgischen
Eingriff zu vermeiden, wenn die Fraktur

subgingival verlauft, haben einige Exper-
ten®® vorgeschlagen, den Restaurations-
rand nach koronal anstatt zur Gingiva hin
zu verlagern. Das klinische Ergebnis war
dann nicht selten, dass der Abstand zwi-

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Abb. 13 und 14: Naht zum Lappenverschluss am Ende der ersten Sitzung und provisorische Versorgung; Gewebe bei der Befestigung des definitiven

Keramikonlays nach einer Woche.

schen Restaurationsrand und Knochen
nur 1,5 bis 2mm betrug. Der minimal
benotigte Platz fur eine Kofferdamiso-
lierung betragt dagegen 2,5 bis 3mm -
ebenso wie die minimale Bindegewebs-
dicke suprakrestal.”®

Klinischer Fall: Fraktur eines endo-
dontisch behandelten Molars

Eine 49-jahrige Patientin stellte sich 2018
zur Versorgung von drei Kavitdten an Zahn

Abb. 15: Lithiumdisilikat-Onlay
(Initial LiSi Block, GC).

14,15 und 16 vor. An Zahn 14 und 15 wur-
den zwei einfache Kompositfullungen
Klasse Il und an Zahn 16 eine endodonti-
sche Behandlung durchgefthrt. Aufgrund
ihrer finanziellen Situation entschied sich
die Patientin fur eine Kompositfillung an
Zahn 16. Die Patientin erschien tiber meh-
rere Jahre alle sechs Monate zur Nachun-
tersuchung. 2021 wurde dabei eine Frak-
tur der bukkalen Wand an Zahn 16
festgestellt (Abb. 1 und 2). Klassische Be-
handlungsoptionen flr einen frakturier-
ten Zahn bestinden in der Extraktion und
anschlieenden Versorgung mit einem
Implantat oder einer Briicke (festsitzender
Zahnersatz) oder aber im Zahnerhalt mit-
tels Kronenverldngerung und anschlie-
Bender Versorgung mit einer Vollkrone
oder adhésiven Teilkrone (Onlay). Im vor-
liegenden Fall bestand die Herausforde-
rung darin, einen minimalinvasiven chirur-
gischen Eingriff (,open-flap deep margin
elevation”), einen Kompositaufbau und
eine digitale Abformung in einer Sitzung
durchzuftihren. Da noch etwa 50 Prozent
des Schmelzes erhalten waren," fiel die
Wahl auf eine adhasiv befestigte indirekte
Keramikrestauration. Beide Kiefer wurden
digital abgeformt und der Biss registriert.
Zu Beginn wurden okklusale Schlussel
von 1,5mm angefertigt. Nach der okklusa-
len Reduktion wurde so der geschaffene
Platz fir das Onlay Uberpriift? Es wurde
ein paramarginaler Lappen gebildet und
nach dem Umklappen des sekundaren
bukkalen Lappens der Kofferdam Uber
den gedffneten Lappen gespannt. Da

diese gute lIsolierung Uber die Fraktur-
grenze hinaus reichte, konnte der Zahn in
einem konventionellen Adhésiv-Work-
flow versorgt werden. Zundchst wurde
der gesamte Zahn mit ALO, (50 um;
Rondoflex, KaVo) abgestrahlt. Der Schmelz
wurde mit 37 %iger Phosphorsaure 20 Se-
kunden lang gedtzt und grindlich ge-
spult. Das Adhdsiv (G-Premio BOND, GC)
wurde auf Schmelz, Dentin und Komposit
mit dem Pinsel 20 Sekunden lang aufge-
bracht, grundlich verblasen und 20 Sekun-
den lang lichtgehértet. Der tiefe bukkale
Rand wurde mit einem Flowable-Kompo-
sitangehoben und nach 20 Sekunden Po-
lymerisation sorgfaltig poliert und ausge-
arbeitet. SchlieBlich wurde die Praparation
fur das Onlay abgeschlossen und von
Zahn 16, der auf dem Erstabdruck digital
beschnitten worden war, ein digitaler Ab-
druck genommen, ohne den Kofferdam
zu entfernen. Nach Entfernung des Koffer-
dams wurde der Lappen mit einer synthe-
tischen Multifilament-Naht (5/0; Supra-
mid, B. Braun) verschlossen. Die Patientin
wurde mit einer provisorischen Versor-
gung nach Hause entlassen. Eine Woche
spater konnte die Restauration aus Lithi-
umdisilikat-Keramik (Initial™ LiSi Block, GC)
eingegliedert werden. Das Initial LiSi Block-
Onlay wurde poliert und zum groBten Teil
unglasiert belassen. Eine kleine Menge
Glasurmasse wurde auf die bukkale Ober-
flaiche aufgetragen, um die Farbe der
Nachbarzahne zu imitieren und zu einer
dreidimensionaleren Form beizutragen.
Fur die Befestigung wurde ein volladhési-
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Abb. 16-18: Adhasiver Workflow mit einem Universal-Adhasivsystem und einem hochfesten fliefahigen, lichthartenden Befestigungskomposit.

ves Verfahren gewahlt. Nach dem Entfer-
nen der Nahte und erneutem Einsetzen
von Kofferdam wurde der Zahn abgestrahlt
und der Schmelz gedtzt. Die Innenfléche der
Keramik wurde mit 5%iger Flusssaure 20 Se-
kunden gedtzt, gesptilt und finf Minuten in
Alkohol im Ultraschallbad gereinigt. Nach
der Trocknung wurde ein silanhaltiger Pri-
mer (G-Multi PRIMER, GC) aufgetragen, 60
Sekunden abgewartet und das Adhésiv ap-
pliziert. Das Adhésiv (G-Premio BOND, GC)
wurde auf Schmelz, Dentin und Komposit
aufgetragen und 20 Sekunden lichtgehar-
tet. Die Restauration wurde mit einem
hochfesten flie3fahigen Komposit befes-
tigt. Nach dem Entfernen von Uberschis-
sen wurde das Befestigungskomposit fur
eine Sekunde anpolymerisiert. Die Kon-
takte zu den Nachbarzdhnen wurden
Uberprift, das noch vorhandene Uber-
schissige Komposit entfernt und die Res-
tauration abschlieBend sechs Minuten
(zwei Minuten pro Seite) lichtgehértet. Bei
der Nachuntersuchung nach zwei Mona-
ten war das Weichgewebe vollstandig
ausgeheilt und zeigte keine Anzeichen
einer Entziindung.

Schlussfolgerungen

Angesichts der gro3en Varianz der biolo-
gischen Breite ist es nicht einfach, ein stan-
dardisiertes Protokoll fur die Behandlung
tiefer Kavitdten zu entwickeln. Natdrlich
wissen wir, dass eine Verbindung zwi-
schen den Restaurationsmaterialien und
dem Bindegewebe des parodontalen At-
tachments nicht moglich ist, aber dies
wird durch eine Verldangerung des Saum-
epithels kompensiert* Klinisch kénnte die
Grenze zwischen klassischer Kronenver-
langerung und Anhebung tiefer Kavita-
tenrander (mit oder ohne Lappenbildung)
durch die Moglichkeit definiert werden,
den Kofferdam zu platzieren. Tatséchlich
werden fUr die Platzierung einer Koffer-
damklammer etwa 1,5 bis 2mm benétigt,
die auch fur das suprakrestale Weichge-
webeattachment erforderlich sind.

Literatur kann in der Redaktion unter
dz-redaktion@oemus-media.de ange-
fordert werden.

DR. EDOARDO
YANG FOSSATI
erwarb 2018 seinen
Master in Oral Medi-
cine (MSc) an der Uni-
versitat Turin (talien)
und schloss 2019 sein
Postgraduiertenstu-
dium in Parodontologie an der Universitat
Mailand (italien) ab. Er ist Mitglied der AIC
(talienische Akademie fir operative Zahn-
medizin) und aktives Mitglied der Gruppe
JThink Adhesive”. Als international aner-
kannte Kapazitdt in restaurativer Zahn-
medizin und Prothetik hélt er Vortrage zu
verschiedenen Themen, wie zahnarztliche
Fotografie, adhdsive Zahnmedizin und
orale Implantologie. Derzeit arbeitet er in
Privatpraxen an mehreren Standorten in
ganz ltalien, wo er sich auf die multidiszi-
plindre  Zahnmedizin, insbesondere die
adhésive Zahnmedizin, konzentriert.

GC GERMANY GMBH

SeifgrundstralSe 2
61348 Bad Homburg
gc.dental/europe/de-DE

Abb. 19: Heilungsfortschritt des Weichgewebes nach zwei Monaten. Abb. 20: Kontrolluntersuchung nach 14 Monaten.
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MUNDOLINS

quality. price. nice.

B KA

life is too
short for...

..ugly nitril handschuhe

quality. price. nice.

MUNDOLINS

DIE NEUEN
MUST-HAVE-BASICS
IM DENTALBEREICH.

Mit dem MUNDOLINE Sortiment
sind Sie bestens ausgeristet

fir den Praxis-Alltag. mundoline.com
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TESTIMONIAL // Dr. Fabian Schimlist als Zahnarzt und Fachzahnarzt fur Oralchirurgie seit Kurzem in eigener Praxis

in NUrnberg tatig. Im Interview gehen wir der Frage auf den Grund, wieso er sich fur ein Winkelstick mit 45°-Kopf

und auch dessen chirurgisches Pendant von NSK entschieden hat.

,JEDER GEWONNENE MILLIMETER IST GOLD WERT"

Melanie Brendgens/Eschborn

Herr Dr. Schiml, wieso haben Sie sich
das Z45L von NSK gekauft?

Gesehen hatte ich das Z451-Winkelstlck
erstmalig auf der infotage FACHDENTAL-
Messe in Stuttgart. Und ich muss geste-
hen, es war eher Liebe auf den zweiten
Blick. Ich weill noch, wie ich mich tber
die andersartige Optik des 45°-gewinkel-
ten Kopfes wunderte und mich fragte, ob
man damit wirklich platzsparender arbei-
ten kann. Ich konnte das Winkelsttck vor
Ort ausprobieren und habe direkt ge-
merkt, dass die Handhabung mit diesem
Instrument anders ist als das, was ich bis-
her gewohnt war. Trotz Restskepsis ent-
schied ich mich letztendlich aufgrund
des Try&Buy-Angebots von NSK, das Win-
kelstlick zu kaufen. Und JA, ich mochte es
nicht mehr missen!

Fir welche Einsatzgebiete verwenden
Sie das Z45L?

Vor allem der Einsatz bei konservierenden
MafBnahmen wie Fullungstherapie oder
Zugange fur Wurzelkanalbehandlungen
bei Patienten mit geringer Mundoffnung.
Ein weiteres klassisches Einsatzgebiet ist
die bukkale Fullung bei Patienten mit aus-
gepragten M. masseter — hier ist jeder ge-
wonnene Millimeter Gold wert.

Warum keine Turbine - diese sind doch
meist kompakter?

Dieses Thema fiihrt innerhalb der Zahn-
arzteschaft oft zu Grundsatzdiskussionen.
Ich denke, man verwendet hauptséchlich
das, mit dem man ausgebildet wurde. An
meiner Alma Mater wurden eben die Ver-
wendung und Vorteile von Schnellldufern

propagiert und dementsprechend hat
man von Beginn an das Handling mit die-
sen verinnerlicht. NatUrlich habe ich auch
Turbinen in der Praxis, verwende diese
aber selten und nicht in schwer zugangli-

Als weltweit erstes 45-Grad-Winkelstlck erleichtert Ti-Max Z45L den Zugang zu schwer erreichbaren Molarenregionen, in denen ein Standard-

Winkelstlick an seine Grenzen gelangt. Durch seine schlanke Formgebung bietet Ti-Max Z45L ausgezeichnete Sicht und groen Behandlungsfrei-

raum, da es mehr Raum zwischen dem Instrument und den benachbarten Zdhnen I&sst.
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Abb. 1: Sektionieren eines impaktierten Weisheitszahnes (38): Durch das schlanke Design des Ti-Max Z45L entsteht im Frontzahnbereich gentigend

Platz, damit die Finger fUr ein bequemes und stressfreies Arbeiten abgestitzt werden kdnnen. Der Bohrer kann im optimalen Winkel gefiihrt wer-

den, sodass auch bei maximaler Arbeitstiefe im Apexbereich prazises Sektionieren sichergestellt ist. Abb. 2: Palatinale Kariesentfernung an einem

linken zweiten Pramolaren im Oberkiefer (25): Beim Arbeiten auf der Gaumenseite eines zweiten Pramolaren ermoglicht Ti-Max Z45L behutsames

Behandeln und gewahrleistet ausreichend Arbeitsraum zu den angrenzenden Backenzahnen des Oberkiefers. Abb. 3: Zervikale Kariesentfernung

bei einem linken oberen Schneidezahn (22): Die sichere Fingerauflage erméglicht stabiles Beschleifen ohne Stérung durch andere Zahne. Da der

Winkel des Bohrers frei kontrollierbar ist, sind auch minimalinvasive Interventionen moglich. Abb. 4: Freilegung der Pulpenkammer an einem zwei-

ten rechten Pramolaren im Unterkiefer (45): Ti-Max Z45L erm&glicht reibungslose Praparation, ohne durch die Kofferdamklammer gestort zu werden.

Seine Flexibilitdt macht Behandlungen sicherer und praziser.

chen Bereichen, um die Gefahr iatrogener
Verletzungen aufgrund der Nachrotation
zu unterbinden. AuRerdem bin ich von der
optimaleren Kuhlleistung eines Schnellldu-
fers Gberzeugt.

Wie sind Sie auf das Winkelstlick Ti-Max
Z-SG45L gekommen?

Als Fachzahnarzt fur Oralchirurgie habe
ich mir dann zusatzlich das chirurgische
Winkelstlck Ti-Max Z-SG45L mit externer
Kiahlmittelzufuhr bestellt. Die Vorteile des
NSK Z45L lassen sich eins zu eins in die
Oralchirurgie Ubertragen. Ich nutze das
Winkelstlck vor allem zur Sektion von
Weisheitszéhnen, der mikrochirurgischen

Wurzelspitzenresektion und hier v.a. im
palatinalen Bereich. Aber auch bei norma-
len Zahnentfernungen bei Patienten mit
eingeschrénkter Mundoffnung hat mich
dieses chirurgische Winkelstick bisher nie
im Stich gelassen.

Was hat Sie am meisten von dem Z-SG45L
Winkelstlick Giberzeugt?

Ich verwende das chirurgische Winkelstick
Ti-Max Z-SG45L nun mittlerweile seit Gber
einem Jahr regelmaRig bei chirurgischen
Eingriffen. Solche Instrumente werden in
der Regel immer etwas harter beansprucht
als Winkelstticke fur konservierende Mal3-
nahmen. Ich bin von der gleichbleibenden

Qualitat und der Rotationsstabilitat des
Chirurgiewinkelstlickes absolut Uberzeugt.
So kenne ich das aus meiner Zeit an der Kli-
nik nicht — hier merkten wir bei anderen
chirurgischen Schnellldufern oft schnell
EinbulBen in der Laufruhe.

Vielen Dank fur das Teilen lhrer Erfah-
rungen!

Fotos: © NSK

NSK EUROPE GMBH
Tel.: +49 6196 77606-0
www.nsk-europe.de
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PRAXISLIEBLING

DIE QUALIFIKATION EINES TECHNIKERS DES
DEUTSCHEN DENTALHANDELS WIRD DURCH
SEINEN BVD-AUSWEIS DOKUMENTIERT.

UND NATURLICH DURCH SEINE KOMPETENZ.

Der Techniker oder die Technikerin lhres Vertrauens
kann schon mal den Arbeitstag in Ihrer Praxis retten.
Damit sie jahraus, jahrein sachkundig und verlaBlich
jedes Problem l6sen kdnnen, werden sie regelmaBig
geschult. Die Nachweise der fach- und produkt-
spezifischen Schulungen werden im Auftrag des BVD
unabhangig geprift. So bleibt das Wissen frisch.
Und Ihre Praxis auch.

Eine der vielen Leistungen lhres BVD.
Mehr darliber hier: bvdental.de

DENTALE ZUKUNFT BEGINNT HEUTE. = o
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OPT-ON® LUPENBRILLEN
JETZT MIT STARKEREM AKKU L

Neues Zubehor flir
opt-on® Lupenbrillen

&y e
FULL HD ‘

Die bekannten Lupenbrillen opt-on® von
orangedental zeichnen sich besonders
durch ihr modernes und sportliches De-
sign sowie das geringe Gewicht von nur
329 aus. Das grole Zubehorprogramm
von zwei Lichtsystemen mit und ohne
Kabel bis hin zur Miniaturkamera Idsst sich
einfach Uber ein Magnetflexsystem am
Brillengestell befestigen. Fur das Lichtsys-
tem spot-on® Cordfree bietet der Hersteller
ab sofort alternativ den starkeren Akku L an.
Im Vergleich zum Standard-Akku S bietet
die [-Version die dreifache Laufzeit (bis zu
sechs Stunden) undist mit nur 22 g ein ech-
tes Leichtgewicht.

Die neuen Miniaturkameras Microcam und

ist fir Ubertragungen auf einen normalen
Monitor gedacht. Die Procam (22 g) eignet
sich durch die hohere Auflésung beson-
ders fur Darstellungen auf groBBeren Bild-
schirmen. Der Livestream beider Kameras
lasst sich problemlos in der byzz® Nxt dar-
stellen und die Steuerung erfolgt freihdn-
dig tber ein FuBRpedal.

orangedental Produkte stehen fur Innova-
tion und Zuverldssigkeit auf hodchstem
Qualitdtsniveau. Die orangedental 7-Tage-
Hotline, sowie das 20-kopfige Technikteam
gewahrleisten einen aullergewohnlichen
Service.

- — Procam sind die vielseitige und komforta- ORANGEDENTAL
MNeue Miniaturkameras B . B
- { | Microcam und Procam ble Lésung zur Patientenaufklérung, Doku- GMBH & CO. KG
ULTRA HD fiir die opt-on® Lupenbrille.

mentation oder Live-Ubertragungen und
lassen sich einfach Uber Magnetflex am
Brillengestell befestigen. Microcam (14 g)

BEHANDLUNGSEINHEIT FUR STRESSFREIES
ARBEITEN AUF KLEINSTEM RAUM

056  DENTALZEITUNG - 4 2024

Bestmdagliche Hygiene, hohe Eleganz, op-
timale Ergonomie: Die Behandlungsein-
heiten der EURUS-Familie von Belmont
verkérpern die Uberzeugung des Tradi-
tionsunternehmens, Zahnarzten in aller
Welt hochst zuverlassige und innovative
Produkte in japanischer Qualitat anzubie-
ten. Ein umfassendes Sortiment an Ho-
ckern, Behandlungseinheiten und Arzt-
tischvarianten wird den individuellen An-
forderungen in herausragender Weise ge-
recht. Inzwischen ist die EURUS-Familie
auf mehrere Modellvarianten angewach-
sen. Allen gemein ist der elektrohydrau-
lische Antriebsmechanismus, der fur eine
sanfte und leise Bewegung sorgt. Alle
Patientenstihle Uberzeugen durch eine
niedrige Ausgangshohe sowie eine ein-
zigartige Tragfahigkeit von Gber 200 Kilo-
gramm, die Knickstuhlmodelle zudem
durch einen vereinfachten Ein- und Aus-
stieg. In diesem Jahr werden die einzel-
nen Variationen der EURUS-Familie in

Tel.: +49 7351 47499-0
info@orangedental.de
www.orangedental.de

einer regelmaligen Serie prasentiert: Die
kompakte EURUS-Behandlungseinheit
S1 Holder bietet stressfreies Arbeiten auf
kleinstem Raum. Die direkt am Patienten-
stuhl montierte Speifontdne ermdglicht
Patienten das Ausspucken aus jeder Posi-
tion. Technisch durchdacht befinden sich
die Anschlusspunkte auf der Frontseite
der Bodendose. Alle Features zusammen
machen die EURUS ST Holder zum idea-
len Nachfolger fir M1-Behandlungsein-
heiten und Einheiten mit &hnlichen
Anschlissen.

BELMONT TAKARA COMPANY
EUROPE GMBH

Tel.: +49 69 506878-0
www.belmontdental.de

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Es gibt Neuigkeiten von der NSK Academy: Die Kurstermine flr
2025 stehen fest! In den rund 4,5-stiindigen Prophylaxe-Kursen
werden die wichtigsten Aspekte der dentalen Prophylaxe in The-
orie und Praxis vermittelt. Es kann aus zwei Kursvarianten ausge-
wahlt werden: Der ,Prophylaxe Basiskurs” vermittelt Basiswissen
zur Prophylaxe fur die supragingivale Behandlung und der Kurs 4
,Prophylaxe fur Profis” richtet sich an erfahrene Prophylaxekréfte, Termine im Januar, Februar, Oktober
die ihr Wissen rund um die Themen UPT und Implantatpro- und November

phylaxe auffrischen und optimieren mochten. In diesen beiden
Kursen wird mit dem aktuellsten NSK Prophylaxegerdt gearbeitet.

[m] %5 [m]
[=], A

NSK Academy

Hier geht es
zur Anmeldung.

Tel: +49 6196 77606-0 JETZT ANMELDEN!

www.nsk-europe.de

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

ANZEIGE

Die 4-Achs-Frasmaschine fur

minutenschnelle Restaurationen.

Same-Day-Dentistry
ohne Kompromisse.

Diese 4-Achs-Frasmaschine fiir die Nassbearbeitung aus unserer HIGH END CLASS ist mehr als State-of-the-
Art. Sie ist zukunftsweisend und ein echter Blickfang in lhrer Praxis! Die Z4 fertigt [hnen extrem schnell und
préazise Chairside-Restaurationen aus Blockmaterialien und sogar Titan-Abutments. Erleben Sie die intuitive
Touchscreen-Bedienung und genieRen Sie die vollige Freiheit in Bezug auf Indikationen, Materialien sowie

Ihren bevorzugten Scanner. Mehr unter vhf.com CREATING PERFECTION
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SCHWARZ IST DAS NEUE WEISS — ENTDECKEN SIE
MUNDOLINE, DIE NEUE DENTAL BAUER EIGENMARKE FUR IHRE PRAXIS

LATEX
HAND SCHUHE

Mit Mundoline bringt dental bauer einen
neuen, modernen Style in die Zahnarzt-
praxis. Die neue Eigenmarke setzt auf ein
minimalistisches Schwarz-Wei3-Design
und eine durchdachte Produktauswahl
fur den Praxisalltag. Dabei kombiniert das
Unternehmen Asthetik mit einem optima-
len Preis-Leistungs-Verhéltnis. So wird der
Arbeitsalltag nicht nur funktional unter-

stUtzt, sondern auch optisch aufgewertet.
Die klar strukturierte, reduzierte Ver-
packung sorgt fir Ubersichtlich-
keit und passt perfekt in jede mo-
derne Praxiseinrichtung — und das
zu fairen Preisen, die lhre Praxis-
budgets schonen.
Aktuell startet die Linie mit den
neuen Must-have-Basics im Dental-
bereich. Dazu gehdren
— Nitrilhandschuhe mit an-
gerauten Fingerspitzen
in Pearl White und
Pearl Pink, die Mundo-
line Turbine Multiflex
Eco mit 24 Monaten
Garantie, die Mundo-
line Winkelstlicke ECOin
drei Ausfihrungen, das eigene Pre-
mium Service Ol, das speziell fir die opti-
male Pflege der Gerate entwickelt wurde,
sowie fertig getrankte Desinfektions-
tlcher in Neutral und Lemon mit passen-
der Spenderbox.
Und das ist erst der Anfang! Schon bald
durfen sich Praxen Uber weitere Produkte
freuen, die gezielt auf die Anforderungen
eines modernen Praxisbedarfs abge-

@

stimmt sind. Im Fokus stehen intelligente
Alltagshelfer — von verldsslichen Ver-
brauchsmaterialien bis hin zu hochwerti-
gen Instrumenten.

Neugierig? Dann entdecken Sie die per-
fekte Erganzung fUr Ihr Praxisteam: die
neue Eigenmarke Mundoline — entwickelt
von den dental bauer-Profis.

Das Tubinger Dentaldepot dental bauer
stattet seit Uber 135 Jahren Zahnarztpra-
xen und Dentallabore aus. Heute ist das
traditionell verwurzelte Unternehmen mit
insgesamt 45 Standorten in sechs europa-
ischen Landern vertreten.

Das Unternehmen bietet ein umfassendes
Angebot, zu dem neben Verbrauchsmate-
rialien und dentalem Equipment auch
technische Serviceleistungen und Bera-
tung gehoren.

DENTAL BAUER GMBH & CO. KG
Ernst-Simon-Stra3e 12

72072 Tdbingen

www.dentalbauer.de

LEGIONELLEN-PROPHYLAXE: SCHUTZ VOR UNSICHTBAREN GEFAHREN

i

Fu
W
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Legionellen sind in unserer Umwelt weit-
verbreitet und stellen eine unsichtbare Ge-
fahr dar. Die Infektion erfolgt oft unbe-
merkt durch das Einatmen von Aerosolen.
Umso wichtiger ist es, die Keimbelastung
im Wasser regelma@ig zu kontrollieren und
gezielte Praventionsmallnahmen zu ergrei-
fen.

METASYS bietet mit den Wasserentkei-
mungssystemen WEK und WEK Light eine
wirkungsvolle Lésung. Die CE-gepriften
Anlagen sorgen fur eine kontinuierliche
Dekontamination des Brauchwassers,
ohne Leitungen und Instrumente zu scha-
digen, und schitzen gleichzeitig die Den-
taleinheit vor Verkalkung.

Der Einsatz des speziellen Dekontamina-
tionsmittels GREEN&CLEAN WK gewdhr-
leistet, dass Spritzen, Turbinen, Hand- und

Winkelsticke sowie der Mundglasfuller zu-
verldssig mit entkeimtem Wasser versorgt
werden. Selbst hartnéckige Biofilme in den
Schlauchleitungen werden beseitigt. Das
WEK-System verfligt zudem Uber eine freie
Fallstrecke, die sicherstellt, dass das ent-
keimte Brauchwasser vom Frischwasser ge-
trennt wird. Damit entspricht die Anlage
der Verordnung DIN EN 1717 und verhin-
dert, dass kontaminiertes Wasser in das 6f-
fentliche Netz zurlickgelangt.

Sorgen Sie vor — effektiver Schutz beginnt
mit den richtigen MalSnahmen.

METASYS
MEDIZINTECHNIK GMBH
Tel.: +43 512 20542-0
info@metasys.com
www.metasys.com

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Klassiker, Neuprodukte und All-Time-Fa-
vourites haben in der jingsten Edition des
GoodieBooks zusammengefunden und
prasentieren sich in einem bunten
Potpourri an Aktionen. Egal, ob Restaura-
tion & Prothetik, Prophylaxe, Oralchirurgie
& Implantologie oder Sterilisation, Hygi-
ene&Pflege — jedes Produktsortiment
wurde berlcksichtigt und wartet mit at-
traktiven Goodies auf.

Lisa Mini: Kleines Turbogerat,

perfekt als Ergdnzung

Im letzten der genannten Bereiche gibt es
ein Neuprodukt zu bestaunen: Lisa Mini.
Mit optimiertem Aufbereitungsprofil kann
der Sterilisator verpackte Ladungen wie
Hand- und Winkelstlcke in weniger als
19 Minuten aufbereiten. Bei unverpackten
Ladungen sind es sogar weniger als zehn
Minuten. Lisa Mini ist damit die ideale Er-
gdnzung zu bestehenden Table-Top-Steri-
lisatoren oder fir die schnelle Aufberei-
tung von Instrumenten — die Kammer-
groBe betragt 5 Liter.

Instrumente fiir Allrounder

und Spezialisten

Uber die bewahrte Aktion ,2 zum hal-
ben Preis” kdnnen sich Praxen erneut
freuen. Das Angebot gilt fir die Instru-
mentenreihe Synea Fusion und ist auf
alle sechs Hand- und Winkelsticke an-
wendbar. Ebenfalls berticksichtigt wur-
den im GoodieBook die neuen Schnell-
lduferwinkelstiicke der Synea Power
Edition. Mit ihrer besonders robusten
Bauweise, dem zusatzlichen Drehmo-
ment und der stabilen Abtragsleistung
sind sie die ideale Losung fur alle Hoch-
leistungsanwendungen.

Chirurgie at its Best

Chirurgisch tatige Praxen finden im neuen
GoodieBookalles, was im Grol3- und Klein-
produktesegment flr eine zeitgemale
Behandlung benétigt wird. Einsparpoten-
zial von bis zu 520 EUR wartet im Sorti-
ment der chirurgischen Hand- und Win-
kelstlicke. Egal, ob Implantationsverfahren,
Wurzelspitzenresektion oder Weisheits-
zahnentfernung: Mit ihrer hohen und pré-
zisen Drehmomenttbertragung, der op-
timalen Kihlung und Ausleuchtung der

BOOK

Aktionsangebote von W&H

Behandlungsstelle sowie ihrer kratzfesten
Beschichtung sind die Ubertragungsin-
strumente echte Allroundtalente. Zudem
wurde speziell fUr Einsteiger mit dem Im-
plantmed Set 3 an ein Paket gedacht, dass
gleichermallen preislich wie funktionell
Uberzeugt.

Smarte L6sung flir

professionelle Zahnpolitur

Beste Behandlungsqualitdt fir schone
Z&hne mit perfekter Oberfldche — das
bietet das LatchShort Polishing System
von W&H. Nutzerliebling ist hier das
Winkelstick WP-66 W fir Kelche mit
2,35 mm Schaft. Der kleine Kopf des
Winkelstlcks ist optimal auf die Prophy
Cups abgestimmt und reduziert die Ar-
beitslange um stolze 4 mm im Vergleich
zu Standardsystemen. Zum Aktionspreis
ist WP-66 W mit Prophy-Kelchen bezieh-
bar.

GOODIE

BLICKPUNKT?™*

' Po Synea
OwWer Edition;
Fir die hartegtey;
Materiafien

Alle Aktionen sind gultig vom 1. September bis zum
31. Dezember. Viel Spal3 beim Stébern, Staunen und Shoppen!

Tel.: +49 8651 904244-0
www.wh.com
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DESENSIBILISIERUNGSGEL ZUR ANWENDUNG BEI DER ZAHNAUFHELLUNG

VOCO Perfect Protect ist ein Desensibili-
sierungsgel fur die Heimanwendung, das
speziell auf die Bedingungen des Home-
Bleachings abgestimmt ist. Es enthalt 3%
Kaliumnitrat (11.600 ppm Kalium) und
0,11% Fluorid (1.130ppm Fluorid) und
trdgt so zuverldssig zur Desensibilisie-
rung empfindlicher Zahne bei. Wahrend
das Kaliumnitrat eine Schmerzlinderung
der tUberempfindlichen Zdhne begins-
tigt, unterstltzt das Fluorid den Ver-

i,

-

schluss offener Dentintubuli und geht
somit die Ursache der Uberempfindlich-
keit an. Die Anwendung des transparen-
ten und geschmacksneutralen Materials
ist denkbar einfach und intuitiv: Es wird
mit der gleichen Schiene wie beim Home-
Bleaching fur 15 bis 60 Minuten getragen
und kann sowohl vor als auch nach der
Zahnaufhellung verwendet werden.

VOCO Perfect Protect ist mit allen auf dem
Markt erhaltlichen Materialien fir das Home-

SO MO T e

Bleaching kombinierbar.  Somit kdnnen
auch Nichtnutzer von Perfect Bleach die
Vorteile von VOCO Perfect Protect geniel3en.
VOCO Perfect Protect unterstreicht erneut
die gewohnt starke Performance der VOCO-
Produkte. Messungen von Dr. Dimitrios Dio-
nysopoulos vom Department of Operative
Dentistry der Aristotle University of Thessa-
loniki (Griechenland) ergaben, dass VOCO
Perfect Protect Testsieger beim Verschluss
offener Dentintubuli im Bereich der fir Pa-
tientennutzung indizierten Desensibilisie-
rungsmittel ist. Dies bedeutet, dass VOCO
Perfect Protect mit etwa 80% verschlosse-
nen Dentintubuli (nach der Anwendung)
am effektivsten gegen Bleaching-bedingte
Uberempfindlichkeiten wirkt.

VOCO GMBH
Anton-Flettner-Strafle 1-3
27472 Cuxhaven

Tel.: +49 4721 719-0
www.voco.dental

MORITA SUCHT REGIONALE REFERENZPRAXEN FUR DIE SIGNO Z300

SIGNO Z300

DIE HOHE KUNST
DER EINFACHHEIT

. / \
< MQUaeRidN06308 // /—-Aﬂ

Die minimalistische und innovative Einheit
fallt alleine schon wegen ihrer flachen, ho-
henverstellbaren Liege auf, die ohne Mund-
spulbecken auskommt.

Die Signo Z300 ist aber die ideale Behand-
lungseinheit fur moderne Versorgungen in
der Zahnheilkunde, Kinderzahnheilkunde
und KFO. Auch bei chirurgischen Eingriffen
und Implantationen ermdglicht sie dank

DENTALZEITUNG - 4 2024

minimalistischer Umsetzung alle Funktio-
nen fUr eine effiziente Behandlung.

Die Absaugtechnik ersetzt bei der Z300 das
Mundspulbecken — das spart Platz im Be-
handlungsraum, reduziert die Kontamina-
tionsgefahr und garantiert einen reibungs-
losen Workflow ohne Unterbrechungen.
Auch die reduzierte Instrumentierung ist
malgeschneidert fir Behandlungen der

genannten Fachbereiche. Weniger ist
manchmal eben mehr.

Die Signo Z300 wurde zudem nach ergo-
nomischen Grundsétzen gestaltet und for-
dert eine gesunde Arbeitshaltung. Das
Zero-Konzept unterstltzt hierbei die Errei-
chung eines aufrechten Ruckens, einer ge-
raden Wirbelsdule und entlastet Nacken
und Arme, damit Sie langfristig beschwer-
defrei behandeln kdnnen.

MORITA sucht - Sie profitieren

Nutzen Sie die Moglichkeit, MORITA-Refe-
renzpraxis fur die Signo Z300 in Ihrer Region
zu werden. Damit sichern Sie sich nicht nur
exklusive Sonderkonditionen, sondern pro-
fitieren aullerdem von attraktiven Services
und einer starken Partnerschaft.

Weitere Informationen zur Signo Z300
sowie den Vorteilen der Referenzpraxis fin-
den Sie unter www.morita.de/SignoZ300.

J. MORITA EUROPE GMBH

www.morita.de

* Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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KOMPOSIT FUR EINFACHERE, FESTERE SEITENZAHNFULLUNGEN

Stela ist ein preisgekrontes End-to-End-Komposit-

Restaurationssystem flr spaltfreie Fullungen, das ~ PSR

leicht zu applizieren ist und in jeder Tiefe aushartet.

Die wegweisende, mit dem Research Award des Den- ‘ ST | STELAcAPsuLE
A | BULKFILL FLOWABLE

tal Advisor ausgezeichnete Technologie von Stela ent-
stand aus einer Kooperation zwischen SDI-Forschern
und Ingenieuren dreier fihrender australischer Uni-
versitaten.

Anwenderfreundliches Komposit: . y @
2 Schritte und 15 Sekunden = % . : —

SELF CURE RESTORATIVE

Herkémmliche Komposite erfordern bis zu acht Ar- CAPSHLE NTRO KT
beitsschritte zur Vorbereitung der Kavitat fur das Ful-
len, und dabei sind strikte Protokolle einzuhalten
sowie Bedenken und Angste der Patienten zu bertck-

sichtigen. So kann die Vorbereitung zwei bis drei Mi- STELA IST EIN

nuten dauern. Stela wird dagegen in einer vereinfach- NEUARTIGES,

ten Zwei-Schritt-Technik appliziert: erst Primer, dann HOCHLEISTUNGS-
Komposit. Mit Stela kann schon nach 15 Sekunden ge- FAHIGES, SELBSTHARTENDES

fullt werden. Diese revolutiondre Art der Verarbeitung
ist moglich, weil die konventionellen, zeitintensiven

Schritte Atzen, Primen, Bonden und Lichtharten ent- SR

fallen. Stela Primer und Stela Komposit wurden als Sys- = -
unbegrenzte Aushartungstiefe

tem entwickelt, um Haftungs- und mechanische Ei-

genschaften zu optimieren. Als Anwender profitieren und Polymerisation mit geringem

Sie von kiirzeren Behandlungszeiten, héhe- Stress fiir einen spaltfreien
rer Patientenzufriedenheit und langlebi-
geren Fillungen. hartung ist nicht notig.
Mehr Infos stehen bereit auf:
www.sdi.com.au

KOMPOSIT.

‘ S I ELA flieBféhiges, selbsthartendes
Bulk-Fill-Komposit

V Ich benétige weitere Informatione

BULK FILL FLOWABL

SDI GERMANY GMBH
Tel: +49 2203 9255-0 Bitte kontaktieren Sie mich: X’

www.sdi.com.au

Praxisstempel

YOUR
Fax: +49 2203 9255-200 oder D] I
E-Mail: Beate.Hoehe@sdi.com.au | VISION.

DENTALZEITUNG — 42024 061
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NUMMER EINS IM BEREICH ALL-IN-ONE-SOFTWARE

Wer im Bereich Diagnostik eine vielseitige und intelligente Software mit kompromissloser Qualitat

und zuverldssigen Premium-Features sucht, liegt mit Romexis genau richtig.

Die im Jahr 2023 neu vorgestellte Pro-
Xam-Produktreihe von KaVo umfasst die
zwei Bildgebungskategorien intraoral und
extraoral sowie die alles steuernde Soft-
ware mit dem Namen Romexis. Bei dieser
handelt es sich um kein Neuprodukt, son-
dern um eine leistungsfahige weltweit
bekannte Softwareplattform, die in ihrer
ersten Version bereits im Jahr 2006 einge-
fUhrt wurde —damals unter der Flagge des
Herstellers Planmeca. Entsprechend
hochentwickelt ist die aktuelle Software-
version, entsprechend umfangreich die
Auswahl an Werkzeugen und Funktionen
gemaf den individuellen Anforderungen
und Einsatzgebieten.

Romexis ist eine Java-basierte Software
mit offener Schnittstelle (auch fur die
Daten von Drittanbietern), die Mac und
Windows unterstlitzt. Dank flexibler

Beispiel einer 3D-Implantatplanung mittels KI-
Unterstltzung.

DENTALZEITUNG - 4 2024

Workflow-Assistenten Idsst sie sich unmit-
telbar vom ersten Tag an nutzen. Kunden
schatzen insbesondere die leistungsstar-
ken Kl-basierten Werkzeuge, welche Zeit-
ersparnis ermoglichen und bei der Patien-
tenaufklarung unterstitzen. Good to
know: Romexis passt sich den jeweiligen
Bedurfnissen an — von der Einzelpraxis bis
hin zu Grof3strukturen. Nutzer entschei-

den selbst Uber die gebuchte Paketgrofie
und -modifizierung. Uber bereitgestellte
Updates/Ergdnzungsmodule ist Romexis
jederzeit erweiterbar.

Da es sich bei Romexis um eine vernetzte
Softwareplattform handelt, sind alle Bilder
sofort auf verschiedenen Arbeitsplatz-
gerdten verflgbar. Die Software umfasst
mit Blick auf die immer groéer werdende
Bedrohung durch Cyberangriffe selbst-
verstandlich auch alle notwendigen Tools
fur bestmoglichen Datenschutz und Da-
tensicherheit. Jede Aktion wird fir maxi-
male Transparenz zudem autorisiert so-
wie protokolliert.

Weitere Vorteile und Mo-
E dularitat hier entdecken

Zu den Romexis-Tutorials
fUr einen ersten Eindruck
rund um die Usability
der Software

KAVO DENTAL GMBH
Bismarckring 39
88400 Biberach an der Rif§
www.kavo.com

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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DIE SMARTE LOSUNG ZUR NASSBEARBEITUNG
VON BLOCKEN UND TITAN-ABUTMENTS

Die 74 ist eine Fras- und Schleifmaschine aus der HIGH END
CLASS von vhf, mit der sich Restaurationen direkt in der Zahn-
arztpraxis in Laborqualitat herstellen lassen. So kdnnen Patientin-
nen und Patienten kinftig in nur einer Behandlungssitzung mit
dauerhaftem und hochwertigem Zahnersatz versorgt werden.
vhf hat diese hochprazise 4-Achs-Dentalfrésmaschine zur Nass-
bearbeitung von Restaurationen aus Blockmaterialien und
Abutments eigens fur Same-Day-Dentistry-Anwendungen ent-
wickelt. Neben Restaurationen aus Glaskeramik, PMMA, Zirkon-
oxid und Composites kdnnen auch vorgefertigte Titan-Abut-
ments in der Zahnarztpraxis vollendet werden. Um erstklassige
Ergebnisse erzielen zu kdnnen, steckt in der Z4 Maschinenbau-
technologie vom Feinsten, die zu 100 Prozent in Deutschland
entwickelt und gefertigt wurde.

Bei der 74 sind manuelle Arbeitsschritte automatisiert worden,
um eine Maschinenbedienung ohne Vorkenntnisse aus der
CAM-Welt zu ermdglichen — und so dem Praxispersonal maxi-
male Effizienz zu ermdglichen. Der zu bearbeitende Block wird
beispielsweise automatisch fixiert (,1-click mounting”) und ist in
Sekundenschnelle ausgetauscht.

Offenheit wird bei vhf gro3geschrieben: Die Z4 ist validiert fur
alle géngigen Scanner sowie CAD-Softwarepakete und bietet
einen offenen STL-Workflow. Sie bietet zudem integrierte Work-
flows mit exocad und 3Shape. Der gesamte Fertigungsprozess
nach Modellierung der Daten erfolgt direkt an der Maschine tber

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

einen intuitiv zu steuernden Touchscreen. y
VHF CAMFACTURE AG Z4: eine hochprazise Fras- und Schleifmaschine fir Chairside-An-
Lettenstral3e 10 wendungen mit den Genen der besten Labormaschinen in einem
72119 Ammerbuch futuristischen Gehause.
www.vhf.com

ANZEIGE

M ETASYS EFFEKTIVER INFEKTIONSSCHUTZ MIT
DER OPTIMALEN WASSERENTKEIMUNG

Wasserentkeimung und Biofilm-Vorbeugung mit WEK / WEK Light

und dem Dekontaminationsmittel GREEN&CLEAN WK

WEK | WEK Light WASSERENTKEIMUNGSGERATE

> permanente Dekontamination des dentalen Brauchwassers
> schutzt vor Kalkablagerungen und verhindert die Biofilmbildung in Wasserleitungen der Dentaleinheit
> integrierter freier Auslauf nach EN 1717 (nur bei WEK)

GREEN&CLEAN WK WASSERENTKEIMUNGSLOSUNG

> 2%ige Losung auf Wasserstoffperoxidbasis zur Dekontamination und zum Schutz vor Kalkablagerungen
in den wasserfiihrenden Leitungen in einer Dentaleinheit

> beseitigt viele Bakterienstamme wie z.B. Legionellen, Pseudomonaden, Kolibakterien und
Staphylokokken (Wirksamkeit durch mikrobiologische Studien belegt)

‘». M ETA SYS T+43 512205420 | info@metasys.com | metasys.com

protect what you need
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KEINE ZEIT VERLIEREN MIT TROCKNEN UND REINIGEN

Grundlage fur einen langfristigen Erhalt
einer Restauration ist neben der optimalen
Materialauswahl und -verarbeitung auch
die sorgfaltige Vorbereitung.

Sind die Kavitdt bzw. der Kronenstumpf
nicht vollig frei von Fremdstoffen, kann es
zu Beeintrachtigungen z.B. bei der Haftung
des ein- oder aufgebrachten Materials —
kommen. —
Waéhrend der Praparation kénnen sich Fett-
und Feuchtigkeitsrickstande in der Kavitdt
niederschlagen. Auch die restlose Entfer-
nung vorheriger Kunststofffillungen wah-
rend der Revision kann eine zeitaufwen-
dige Herausforderung werden.
Kavitaten-Waschliquid entfernt nicht nur si-
cher und schnell Fett und Feuchtigkeit,
auch Reste von Kunststofffullungen wer-
den aufgel6st und kdnnen so problemlos
entfernt werden. So wird wertvolle Zeit ge-
spart. Die kiihlenden Eigenschaften bewir-
ken zudem eine leichte Schmerzreduktion.

HUMANCHEMIE GMBH
Hinter dem Kruge 5

31061 Alfeld

Tel: +49 5181 24633

Fax: +49 5181 81226
info@humanchemie.de
www.humanchemie.de

Abb. 1: Nach dem Bohren wird die Kavitdt griindlich mit einem mit Kavitaten-Waschliquid getrankten Wattebausch ausgewischt. Abb. 2: Reinigen
eines Kronenstumpfes mit Kavitdten-Waschliquid. Abb. 3: Produktabbildung Kavitaten-Waschliquid.

Kavititen-
Waschliquid
o —

100 mi Filssigkeit

-‘""“&

* Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Die Adressen der einzelnen
Dentalfachhandler finden Sie hier:
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35
23
33,41
21
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45

68
27
39
57

Booklet
Beilage
Beilage

Mitglied der Informationsgemeinschaft

zur Feststellung der Verbreitung von

Werbetragern eV.

WISSEN, WAS ZAHLT

Geprifte Auflage

Klare Basis fur den Werbemarkt
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Vollautomatisierte Rontgenbefundung durch kinstliche Intelligenz*

Limited Edition: Fur alle OPG/DVT liefern wir ab sofort auf Wunsch
ein Diagnocat Starter-2D-Paket als Jahresabo im Wert von 1000,- € kostenlos

Green Nxt

- Einfachste Bedienung

- Flexible FOV fur alle
rechtfertigenden Indikationen

- Einfaches Upgrade
auf grolRere FOV

- Umfangreiches Softwarepaket
* Bis zu 10 Jahre Garantie

- Kompatibel zu allen
‘Implantatplanungssystemen

- Low-Dose Protokolle

+ Schnelle Scan- und
Rekonstruktionszeiten

world leader in 3D

1 Jahr kostenlose
2D-Befundung**

Jetzt Video zum Thema
Diagnocat ansehen:
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Diagnocat

> Radiclogischer Bercht
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Zahn 46 %
2 Wurzedn 99% , 4 Kandle 99%, © F L o 96%,
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Sie kdnnen vorab mit einem kostenlosen Probezugang
die Funktionalitat der Befundungssoftware testen:

Senden Sie einfach eine Anfrage an: diagnocat@orangedental.de

Testen Sie Diagnocat anhand von
ausgewahlten Fallbeispielen.

CE-zertifiziert und DSGVO-konform.

*Muss durch den Behandler freigegeben werden.

**F{ir alle Auftrage tber OPG und DVT ab dem 01. April 2024 liefern wir auf Wunsch ein Starter-

2D-Paket als Jahresabo im Wert von 1.000 € kostenlos (limitiert auf die ersten 50 Gerate).



