R(’jn’[gen Testimonial*

Im beschaulichen Immenstaad am Bodensee
wurde im Februar 2024 die Praxis ZAHN.SCHMID
eroffnet. Grinder Dr. Marc Schmid weif3: Die Wah!|
des richtigen Zahnarztes ist Vertrauenssache.
HierfOr setzt er neben fachlicher Expertise und
moderner WohlfUhlatmosphdre auch auf eine Pre-
mium-Ausstattung. Darunter das Réntgengerat
ProXam 3D aus dem Hause KaVo. In diesem Tes-
timonial berichtet er eindrucksvoll, weshalb seine
Wahl auf dieses Gerat fiel.

,lch lege grof3en

Wert auf erstklassige
Produkte.”

Ein Beitrag von Edwin Fieseler

)

Dr. Marc Schimid
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,Auf die Ubernahme meiner Wunsch-
praxis in Immenstaad habe ich lange
gewartet. Verwurzelt in der Region,
wollte ich genau hier bleiben. Ende letz-
ten Jahres war es dann so weit. Der
bisherige Eigentumer ging in den Ru-
hestand und fir mich begann der
Umbau — rund finf Wochen wurde ge-
werkelt, entkernt und modernisiert, am
1. Februar 2024 konnte ich 6ffnen. Von
den insgesamt vier Behandlungszim-
mern werden zwei fUr die professionelle
Zahnreinigung genutzt. Wir bedienen
ein breites Patientenklientel von Jung
bis Alt und bilden nahezu alle Leistun-
gen moderner Zahnheilkunde ein-
schlieflich Eigenlabor ab.“

Lokale Faktoren als Ent-
scheidungskriterium bei
der Wahl!l des Herstellers

»Der Praxisabgeber nutzte fur Rontgen-
aufnahmen ein reines OPG-Gerat, circa
20 Jahre alt. Die Bildqualitat war tber-
raschenderweise noch total in Ordnung,

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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,GemaR der Mentalitat ,Alles aus einer Hand* schatze
ich das Ein-Ansprechpartner-Prinzip und

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

eine 3D-Bildgebung jedoch nicht mog-
lich. Die infotage FACHDENTAL Stuttgart
nutzte ich folglich fir Produktinforma-
tion und die Planung meiner Praxis. Was
das Thema Rontgengerat betraf, war
ich offen und lie8 mir Verschiedenes
zeigen. Da ich mich fir Behandlungs-
einheiten von KaVo entschied, fiel die
Wahl schlussendlich auch auf das
3D-Gerat dieses Herstellers. Gemaf
der Mentalitat ,Alles aus einer Hand*
schatze ich das Ein-Ansprechpartner-
Prinzip und kurze, effiziente Wege. Auch
die lokale Komponente war ausschlag-
gebend: Von Immenstaad ist es ein kur-
zer Weg nach Biberach, Kaufentschei-
dungen sind immer auch Vertrauensent-
scheidungen.”

Kaufentscheidung mit
Perspektive auf die
ndchsten Jahrzehnte

»,von Natur aus bin ich jemand, der un-
gern auf Mittelklasse setzt. Aus Erfah-
rung weifd ich, dass man damit selten gut

kurze, effiziente Wege.”

(Dr.Marc Schmid)

fahrt und am Ende oft doppelt investieren
muss. Bei der Ausstattung meiner Rdume
stand daher fest, dass es Premiumgerate
werden sollten. Als Neugriinder war mein
Investitionsvolumen ohnehin hoch, so-
dass Preisunterschiede unter den Her-
stellern fir mich persoénlich nicht kauf-
entscheidend waren. Relevant war viel-
mehr das breite Einsatzspektrum und die
intuitive Bedienbarkeit des ProXxam 3D,
da ich viele Implantate setze und auch
fur die Zukunft bestmoglich aufgestellt
sein mochte.

Reibungslose Zusammen-
arbeit von Hersteller und
Handler

»Der Aufbau und die Inbetriebnahme er-
folgten am 23. Januar 2024 durch Plan-
dent. Zuvor wurde das Altgerat ausge-
baut und die Elektrik neu verlegt. Auch
eine Wand im Raum mussten wir vorbe-
reitend noch verstarken. Unser IT-Beauf-
tragter kam dann flr die Software-Ein-
weisung, alles funktionierte reibungslos.
Und das bis heute: Wirklich jeder im
Team kommt mit der Nutzeroberflache
und der Bedienung gut zurecht. Das 3D
ist taglich im Einsatz — sowohl fir OPG-
als auch DVT-Aufnahmen — und ermog-
licht uns durch die einstellbaren Grofen
S, M und L effiziente, standardisierte
Prozesse.*

Premiumqualitat
zU einem fairen Preis

,Das Preis-Leistungs-Verhaltnis kann ich
bislang als sehr fair bezeichnen, auch

wenn wir das Gerat erst kurze Zeit nut-
zen. Ein Premium-DVT-Gerat im mittleren
flnfstelligen Bereich — das war vor eini-
gen Jahren noch undenkbar. Die Technik
hat sich merkbar weiterentwickelt, und
natlrlich lasst auch der entsprechende
heutige Wettbewerb unter den Herstel-
lern eine sehr gute Investition fur uns
Zahnarzte ein Leichtes werden. Ich
selbst konnte bei meinem Produktkauf
einen Messerabatt sowie einen Neugrin-
derrabatt nutzen und kann jedem emp-
fehlen, entsprechende Méglichkeiten bei
KaVo anzufragen.”
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Infos zum Unternehmen

Weitere Infos zu

WA@Y oXcoln

Weitere Infos zur Praxis

www.zahnsehmid.ade
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