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Praxisorganisation und
moderne Einrichtung

Eine effiziente zahnarztliche Praxisorganisation ist essenziell fiir einen reibungs-
losen Ablauf aller Workflows in der Praxis und damit auch fir eine hohe Patien-
tenzufriedenheit. Klare Terminplanung, digitale Dokumentation und strukturierte
Arbeitsprozesse optimieren den Praxisalltag und ermoglichen so eine hohe Aus-
lastung und Arbeitsleistung. Dabei spielt die Praxiseinrichtung eine zentrale
Rolle: Ein ergonomisches Behandlungsumfeld, modernes Equipment und eine
angenehme Raumatmosphare férdern allesamt die Arbeitsqualitat wie auch das
Wohlbefinden der Patienten. So sind Praxisorganisation und -einrichtung wich-
tige Stellschrauben, die den Praxiserfolg wesentlich mittragen und deshalb kon-
tinuierlich hinterfragt und optimiert werden sollten.
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Praxiseinrichtung | Interview

= Unterwasserwelt macht aus kleinen
Patienten grofse Entdecker

Wo frUher das Tanzbein geschwungen wurde, werden heute Zdhne versorgt -und zwar
in der Penzberger Kinderzahnarztpraxis Milchzahn & Meer. Die beiden befreundeten
Zahndrztinnen Dr. Simone Stoffers und Dr. Ricarda FUrst haben hier bewusst eine The-
menwelt geschaffen, die Kinder ermdachtigt und so auch Eltern entspannt.

Ein Beitrag von Marlene Hartinger

Blick in den
frisch und freund-
lich wirkenden Be-
handlungsbereich

Frau Dr. Stoffers, welche besonderen Herausforderungen gab
es bei der Umgestaltung der ehemaligen Tanzschule in eine
Unterwasserwelt fiir Kinder?

Da waren die groRen Glasfronten, die wir bespielen, und die
sehr hohe Deckenhohe von bis zu sieben Metern, die wir auf
3,8 Meter abhangen mussten. AuBerdem brauchte es dringend
einen komplett neuen Bodenaufbau, da ein schwingender Tanz-
boden nicht fUr eine Zahnarztpraxis geeignet ist. Wir hatten
eine Raumflache von ca. 260 Quadratmeter mit teilweise in-
nenliegenden Raumen, die wir ohne Hilfe von spezialisierten
Architekten oder einem Designburo ausgestalteten. Die ter-
minliche Abstimmung der einzelnen Gewerke war dabei defini-
tiv eine der groften Herausforderungen der Umbauphase! Und
naturlich gab es immer auch wieder Abweichungen vom Plan:
Serverschrank und Powertower durften keine zwei Zentimeter
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breiter sein, um in den Technikraum zu passen, die Steu-
erungskabel fur die Behandlungsstuhle wurden im
ersten Schritt vergessen und mussten kurz vor
Er6ffnung noch verlegt und auch fehlende Glas-
wande noch am Tag der Eréffnung eingesetzt
werden. Eine knappe Nummer, aber am Ende
war alles gut und wir sind sehr happy mit
unserer Praxis und unsere Patienten auch.

Frau Dr. Fiirst, wie hat sich die Idee, Kin-
der zur Selbststandigkeit zu ermutigen,
auf das Design der Empfangs- und Gar-

— derobenbereiche ausgewirkt?
— Wir haben die Garderobenhaken auf Hohe
:Ef von kleinen Kindern anbringen lassen, so-
e 4 dass sie eigenstandig ihre Sachen aufhan-
:" gen konnen. Zudem hat die Rezeption einen

geschwungenen Verlauf auf verschiedenen
Hoéhen, sodass sich unsere kleinen Patienten
selbst anmelden kénnen. Waschtische in verschie-
denen Hohen, niedrige Turklinken, Kinder-Toiletten-
schussel, Treppen, um auf die Behandlungsliegen klet-
tern zu konnen, erganzen unseren Ansatz, die Selbststan-
digkeit der Kinder in den Vordergrund zu rlcken.

Welche Rolle spielen die spielerischen Elemente wie das vir-
tuelle Aquarium oder die thematisch gestalteten Behand-
lungsraume bei der Reduktion von Angsten und der Férde-
rung der Neugier der Kinder?

Stoffers: Unser grofles Ziel war es, die Kinder durch eine kom-
plett andere Optik als eine gewodhnliche Zahnarztpraxis zu Uber-
raschen und ihnen mégliche Angste zu nehmen. Wir haben uns
fir das Thema Unterwasserwelt entschieden, da das Element
Wasser mit seinen Farbtonen sehr beruhigend wirkt. Sobald
die kleinen Patienten die Behandlungszimmer betreten, bewir-
ken die groRflachigen Unterwassertiere an den Wanden bei
ihnen positive Reaktionen. Durch das kindgerechte, liebevolle
Design fuhlen sich die Kinder wertgeschatzt und in den Mittel-
punkt gertckt. AuBerdem sind die Kinder stets neugierig, in

Krake: © YuliaR — stock.adobe.com
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Dr. Simone Stoffers

.Unser groBes Ziel
war es, die Kinder durch

eine komplett andere
Optik als eine gewdhn-
liche Zahnarztpraxis zu
Uberraschen.”

Dr. Simone Stoffers

welches Zimmer sie beim nachsten Besuch gehen durfen, da jedes Zimmer
einem eigenen Unterwassertier gewidmet ist. Mit unserer Praxiseinrichtung set-
zen wir auf eine effektive Ablenkung und positive Motivik flr die Kinder, sodass
ein Besuch beim Zahnarzt immer auch eine Phantasiewelt miteinschliefit. Mehr Bilder gibts

o
line. [E¥
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Praxisorganisation

Interview

Alte Gewohnheiten

sind kostspielig

Jede Praxisist trotz ahnlicher Muster individuell, und damit bestehen selbstverstandlich auch
Unterschiede in der Praxisorganisation. Ein kurzes Q&A mit dem Arzt, Gesundheitsdkonom
und Coach Dr. med. Fabian Stehle unter anderem zu den teuersten Wortern einer Praxis.

Ein Beitrag von Marlene Hartinger

Herr Dr. Stehle, wo liegt Ihrer Erfahrung nach das gréfdte Op-
timierungspotenzial fiir die zahnéarztliche Praxisorganisation?
Das groite Optimierungspotenzial liegt meines Erachtens in
einer sinnvollen Nutzung digitaler Tools, die heute schon am
Markt verfugbar sind. Neulich suchte ich nach einem neuen
Zahnarzt, weil mein bisheriger Zahnarzt aus Altersgriinden auf-
gehort hatte. Es ist gar nicht leicht, eine Praxis ans Telefon zu
bekommen! Vom Anrufbeantworter mit dem Spruch ,wir sind
gerade in Behandlung® bis zum Durchklingeln war alles dabei.
Hier kann man von sinnvoll integrierter Online-Terminvergabe
bis zu digitalen Formularen, die sich schon zu Hause ausflllen
lassen, viel Entlastung flirs Praxisteam erreichen und gleich-
zeitig Patienteninteressen berucksichtigen.

Was lasst sich nicht mal schnell digital lésen?

Nicht schnell digital I6sen lassen sich individuelle Praxisspe-
zifika, fur die es oft keine digitalen Tools ,von der Stange* gibt.
Obwonhl wir seit 20 Jahren Zahnarztpraxen schulen, hat jede
Praxis bestimmte Praxisbesonderheiten. Das liegt entweder an
speziellen Winschen der Chefs, am Praxispersonal oder — meis-
tens sogar — an einem ganz lapidaren Grund: Was sind die
sieben teuersten Worter flr eine Zahnarztpraxis? Das haben
wir immer schon so gemacht. Da werden verschiedene Listen
handisch befullt, umstandliche Dokumentation teilweise redun-
dant in Praxis-EDV und doch noch auf Papierlisten ausgefullt
und so unnotig Zeit verplempert.

Wie konnen Zahnarztpraxen der sogenannten
»Sprechenden (Zahn-)Medizin“ gerecht werden?
Fir mich als Patient spielt eine
zentrale Rolle, wie wohl ich
mich in der Praxis fuhle.
Im Behandlungszim-
mer wird man recht
schnell in ,Liege-
position“ gefahren
und so dann auch
vom Zahnarzt be-
grufdt. Da fehlt es an
gleichwertiger Kom-
munikation auf Augen-

.Was sind die sieben
teuersten Worter
fur eine Zahnarztpraxis?

Das haben wir immer
schon so gemacht.”

ZWP spezial 4/2025

Dr. med. Fabian Stehle

bietet mit med2day viele r
Weiterbildungen und Bera-
tung fir Arzt- und Zahnarzt-
praxen zu zahlreichen The-

men der Praxisorganisation.

Weitere Infos auf:
www.med2day.com

© Dr. Fabian Stehle

héhe. Bei anderen Arzten in der Humanmedizin (z.B. beim
Frauenarzt) wird der Arzt-Patienten-Kontakt bewusst zwei-
geteilt: Erst unterhalt man sich sitzend auf zwei Stihlen mit-
einander, dann entkleidet sich die Patientin und dann schlief3t
sich die unmittelbare Diagnostik bzw. Behandlung auf dem
gynakologischen Stuhl an. Analog konnte man
auch in der Zahnmedizin vorgehen. Was mir oft-
mals auch fehlt, ist eine objektive Befundmittei-
lung im Sinne des shared decision making ge-
meinsam mit dem Patienten. Die Praxis mei-
nes eigenen Zahnarztes hat vor kurzem eine
junge Kollegin Gbernommen. Total freundlich,
aber von einer angeblich beginnenden Gin-
givitis habe ich erst aus der GOZ-Rechnung
der Abrechnungsfirma erfahren. Hilfreich
ware gewesen, mir nach der Zahnreinigung
am besten anhand einer Foto-Dokumen-
tation am PC zu zeigen, welche Verande-
rungen zu erkennen sind und was ich
als Patient dazu beitragen kann, den
Befund zu verbessern.

Faultiere: © Marina Zlochin — stock.adobe.com
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GrUnden Interview™

Erst Einzelkampfer, dann Duo:

Von der Einzelpraxis zur funktional-
zeitlosen Gemeinschaftspraxis

Seit Uber 20 Jahren fUhrt Dr. JUrgen Kugel seine Zahnarztpraxis im Pforzheimer Stadt-
teil Eutingen. 2022 entschloss er sich, mit dem frischgebackenen Zahnarzt dr. Marcel
Kroll eine BerufsausUbungsgemeinschaft zu gronden. Die Chance, neue Praxisrdume
im selben Gebdude zu Ubernehmen, fUhrte zu einem umfassenden Umbau. Mit Unter-
stUtzung von Plandent entstand innerhalb eines Jahres eine funktionale und zeitlos ge-
staltete Zahnarztpraxis. Im Interview berichten beide Uber die Herausforderungen und
kreativen Ldsungen dieses Projekts.

Ein Beitrag von Maria Reitzki

Herr dr. Kroll, warum wird Ihr Doktortitel kleingeschrieben?
Ich habe in Ungarn studiert, daher muss ich den Doktorgrad
nach deutschem Promotionsrecht kleinschreiben. Manche
Patienten sehen das als eine Art Marketinggag — der
~groRe Erfahrene” und der ,kleine Neue“. Tatsachlich
ist es aber ein rein berufsrechtliches Detail.

Herr Dr. Kugel, wie kam es zur Zusammenarbeit?
Meine Praxis wurde 1971 von meinem Vater gegrun-
det, ich habe sie 2000 tbernommen. Als es Zeit
wurde, zu modernisieren, entstand der Plan, einen
jungen Kollegen als Partner hinzuzunehmen. Marcel
wollte nach Pforzheim zurlckkehren, wir haben uns gut
verstanden, und so haben wir beschlossen, die Praxis
gemeinsam zu fuhren. Es war ein Glucksfall, dass
wir die Raume unterhalb der Bestands-
raume Ubernehmen konnten.

W Jahren wusste ich genau,
ers machen wollte. Die Raum-
musste unsere Arbeitsablaufe

nterstutzen. Funktionalitat

mich das Wichtigste.”

(Dr. Jurgen Kugel)



Dr. Kugel &dfol |}

Was war Ihnen bei der Gestaltung der neuen Praxis wichtig?
Dr. Kugel: Nach Uber 20 Jahren wusste ich genau, was ich an-
ders machen wollte. Die Raumaufteilung musste unsere Arbeits-
ablaufe optimal unterstitzen. Funktionalitat war fir mich das
Wichtigste.

dr. Kroll: Ich habe mich mehr um asthetische Fragen gekim-
mert. Uns war ein minimalistisches und zeitloses Design wich-
tig, das auch in 20 Jahren noch ansprechend wirkt.

Dr. Kugel: Wir haben uns fur pflegeleichte und langlebige Ma-
terialien entschieden und dabei optische Raffinessen eher zu-
rickgestellt. ,Form follows function“ war unsere Devise.

,Heute kommen wir jeden Tag gerne in unsere Pra-
xis und sind stolz auf das, was wir erreicht
haben. Plandent hat uns groBartig unterstiotzt.”

(dr. Marcel Kroll)

dr. Kroll: Ein gutes Beispiel ist die Rasterdecke. Sie sieht viel-
leicht nicht besonders chic aus, lasst sich aber leicht 6ffnen,
um an die Kabel zu kommen, und dampft den Schall — ein wich-
tiger Aspekt in einer Zahnarztpraxis.

Wie hat Plandent Sie bei der Umsetzung unterstiitzt?

Dr. Kugel: Wir hatten zwar klare Vorstellungen, aber technisch
keine Ahnung. Unser Praxisplaner Michael Ihlein war flr uns eine
immense Hilfe — gerade was die Technik betraf, wie viel Platz ein
Behandlungsstuhl braucht oder wie ein barrierefreies WC gestal-
tet werden muss. Er hat uns auch eine Praxisbesichtigung er-
maoglicht, die uns gezeigt hat, was wir wollen und was nicht.

dr. Kroll: Herr Ihlein hat nicht nur die gesamte Konzeptplanung
Ubernommen, sondern uns auch wertvolle Kontakte vermittelt,
etwa fur Lichtplanung und Mébelbau. Plandent hat auch die re-
dundante technische Ausstattung — zum Beispiel die doppelte
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Blick in eines der funf
Behandlungszimmer.

ed. dent. Marcel Kroll

ANZEIGE

Flugzeugtrolleys
perfekt fir den Einsatz
in Ihrer Zahnarztpraxis!
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GrUnden Interview*

Absicherung bei Absauganlage und Kompressoren —
perfekt gelost, sodass wir bei einem Ausfall problem-
los weiterarbeiten konnen. Schlieflich kommt ein Tag
Arbeitsausfall bereits der Investition in einen Kom-
pressor gleich.

Gab es besondere Wiinsche, die Sie umgesetzt
haben?

Dr. Kugel: Wir haben jetzt ein zentrales PC-Terminal,
das jederzeit fir das gesamte Team zuganglich ist.
Es erleichtert den Praxisalltag erheblich.

dr. Kroll: Besonders stolz sind wir auf unser Cart-Sys-
tem. Wir haben sieben mobile Carts, die je nach Be-
handlung ins Zimmer geholt werden. Dadurch erspa-
ren wir uns doppelte Vorratshaltung.

Dr. Kugel: Herr Ihlein hat die Zeichnungen fur unsere
Cart-Garage erstellt, die vom Mobelbauer gefertigt
wurde. Sie vereint gleichzeitig auch Garderobe, Lager
und PC-Terminal.

dr. Kroll: AuBerdem haben wir mithilfe von Plandent
eine eigene Wasserleitung bekommen, die unabhangig
vom allgemeinen Hauswasser ist. Das minimiert das
Risiko von Wasserschaden und Hygieneproblemen.

Welche Herausforderungen gab es in der Bauphase?
Dr. Kugel: Der Zeitplan war eng, aber der Vorteil war,
dass wir die alte Praxis wahrend des Umbaus weiter-
flhren konnten. Die kurzen Wege zur Baustelle waren
ideal.

dr. Kroll: Ich habe in der Bauphase die ,zahnarztliche
Bauleitung® Gbernommen und stlndlich den Fort-
schritt kontrolliert. (lacht) Diese Nahe hat uns gehol-
fen, schnell auf Probleme reagieren zu kénnen.

Wie blicken Sie auf das Projekt zuriick?

Dr. Kugel: Es war eine anstrengende, aber auch sehr
lohnende Zeit. Wir haben eine echte Bewahrungsprobe
bestanden und viele Entscheidungen gemeinsam ge-
troffen. Jetzt sind wir stolz auf das Ergebnis.

dr. Kroll: Heute kommen wir jeden Tag gerne in unsere
Praxis und sind stolz auf das, was wir erreicht haben.
Plandent hat uns groBartig unterstitzt.

Dr. Kugel: Ruckblickend war es ein groes Gluck, dass
alles so gut funktioniert hat — vom Vermieter bis zu
Plandent. Ich hatte es mir ein Leben lang vorgewor-
fen, diese Chance nicht genutzt zu haben.

Neitere Info
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* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Green X 3D-

Rontgengerat

N der Praxis

Dr.med. dent. Nicolai Wunderlich,
Fachzahnarzt for Oralchirurgie
und Partnerin der Gemeinschafts-
praxis mit Dr. Lars Partenheimer
in Duisburg-Duissern, setzt auf
moderne Technik, um den stei-
genden Anforderungen im Praxis-
alltag gerecht zu werden. Beim
3D-Rdéntgen legt er dabei beson-
deren Wert auf eine niedrige
Strahlenbelastung, kombiniert
mit einer hohen Bildqualit&t, um
die Diagnostik und Implantatpla-
nungen prdzise und sicher durch-
fUhren zu k&dnnen. Dabei setzt er
auf Green X, wie der folgende
Beitrag verrat.

Ein Beitrag von Kristin Schneider

Das Green X Uberzeugt Dr. Wunderlich
nicht nur durch seine Funktionalitat,
sondern auch durch sein asthetisches
Design. ,Das Gerat erfreut uns jeden
Tag aufs Neue durch seine Prazision
und Bildqualitat“, betont er. Besonders
begeistert ist er von der schnellen Um-

laufzeit des Gerats, die eine rasche Auf- ‘

nahme und Befundung ermdglicht.

Drei grofdte Vorziige

Dr. Wunderlich hebt die folgenden drei Vor-
teile des Green X hervor:

- Leichtes Handling fiir das Praxisteam

- Schnelle Umlaufzeit der Aufnahmen

- Hervorragende Bildqualitat

ZWP spezial 4/2025

Testimonial*

Empfehlung an Zahnarztpraxen

Auf die Frage, welches 3D-Rontgengerat er einem Kollegen emp-
fehlen wurde, ist die Antwort von Dr. Wunderlich eindeutig: ,Auf-
grund unserer bisherigen Erfahrungen mit dem Green X wirde ich
dieses Gerat uneingeschrankt weiterempfehlen.“

Maximale Zufriedenheit mit der Bildqualitat

Die Panorama- und 3D-Aufnahmen des Green X haben Dr. Wunder-
lich vollends Uberzeugt. ,Es ist ein sehr groer Sprung von den
alteren Geraten zu dem heutigen Green X. Die Bildqualitat ist auf
einem absolut hohen Niveau®, erklart er. Dies trifft auch auf die
endodontische Befundung zu, bei der die prazisen Bilder eine noch
nie dagewesene Diagnostik ermoglichen.

3D-Software Ez3D-i: Vielseitig und effizient

Mit der Software Ez3D-i zeigt sich Dr. Wunderlich zufrieden. ,Sie ist

sehr umfangreich, und fir die erweiterte Nutzung bedarf es sicher-
lich einer intensiven Einarbeitung®, merkt er an.

Allerdings sei die alltagliche Nutzung fur den

Praxisalltag zugig zuganglich

und gut umsetzbar.

%=

Infos zum
Unternehmen

Verlasslichkeit und medizinische Qualitit

Dr. Wunderlich wirde die Produkte von orange-
dental jederzeit weiterempfehlen. ,Fir uns ste-
hen die Produkte fir medizinische Qualitat und
Verlasslichkeit. Sie sind der perfekte Partner fur
Arzt und Patient, um den Herausforderungen im
modernen Praxisalltag bestmdglich zu begeg-
nen”, sagt er abschlieBend.

Neitere
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Praxisorganisation ‘ Testimonial*

Flugzeugtrolleys in der Praxis:

Optimale Orga von
INstrumenten undad
Materialien

Was ist wendig, leicht zu schieben, hygienisch einfach
sauber zu halten und bietet vielseitige, flexible Stau-
raummaoglichkeiten in der Praxis? NatUrlich: Trolley
Dollys! Die unterschiedlich konfigurierbaren Innen-
leben dieser aus der Luftfahrt stammenden Wagen
ermoglichen es, viel und effizient zu lagern. Welche
Benefits Trolley Dollys im Praxiseinsatz bieten, erldu-
tert Praxismmanagerin Manuela MUller im Testimonial.

Ein Beitrag von Silke Assmann

Trolley Dollys
erfreuen sich
zunehmender

Iiebtheit in
N\ sn. hier i
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Frau Miiller, wofiir nutzen Sie die Trolley Dollys?
Wir setzen sie gezielt ein, um die unterschied-
lichen Instrumente und Materialien fur diverse
zahnmedizinische Behandlungen systematisch
zu organisieren. Diese Form der Anwendung er-
moglicht es uns, rasch und flexibel auf die Anfor-
derungen der einzelnen Behandlungen zu reagie-
ren. Dartber hinaus ersetzen die Trolley Dollys
die traditionellen feststehenden Behandlungs-
zeilen. Stattdessen setzen wir auf eine zentrale,
mobile Lésung, die es uns erlaubt, notwendiges
Material in zwolf Behandlungsraumen zu ver-
wenden, ohne dass eine mehrfache Lagerhal-
tung desselben Materials notwendig ist.

Welche Benefits haben die Trolley Dollys fiir Sie?
Sie helfen, den organisatorischen Aufwand zu
minimieren, indem sie auf kleinstem Raum
alles Notwendige firr spezifische Behandlungen
bereithalten. Dies reduziert die Vorbereitungs-
zeit und erhoht die Effizienz in den Behandlungs-
ablaufen.

Welche Eigenschaften sind fiir Sie am wich-
tigsten?

Am wichtigsten sind uns die Mobilitat, Hygiene-
fahigkeit und die flexiblen Stauraumoptionen.
Zudem sind die verschiedenen Farben der Trol-

Manuela Miiller (im Bild mit Praxisinhaber
Dr. David Miiller) ist Praxismanagerin in den
Praxen ,Zahnarzt an der Residenz” sowie
proKIZ. Wahrend erstere Praxis ein breites
Spektrum an zahnmedizinischen Behand-
lungen einschliefSlich Prophylaxe, restaura-
tive Zahnheilkunde und Implantologie in
Ansbach bietet, ist proKIZ auf Kinder- und
Jugendzahnheilkunde sowie Kieferortho-
padie in Weihenzell spezialisiert. In beiden
Praxen kommen Trolley Dollys zum Einsatz.

leys in unserer kieferorthopadischen Kinder-
und Jugendzahnarztpraxis proKIZ von beson-
derer Bedeutung. Dabei tragen sie nicht nur
zu einer freundlichen und entspannten Atmo-
sphare bei, sondern erleichtern auch die Un-
terscheidung.

Wie wiirden Sie die Rollwagen fiir Interes-
sierte zusammenfassen?

Wir sind mit dem Handling, den Ablaufen und
der Praktikabilitat der Trolley Dollys vollstens
zufrieden. Die Implementierung der Trolleys in
unsere taglichen Praxisablaufe verlief reibungs-
los — die Trolleys bieten eine ausgezeichnete
Moglichkeit, Effizienz, Arbeitsablaufe und Pa-
tientenbetreuung in der Praxis zu optimieren.

Ob nach Behandlungsart oder Be-
handler — die Einsatzmoglichkeiten
von Trolly Dollys sind vielfaltig und
bieten Raum fur individuelle Ge-
staltung.

Weitere Infos zu
Trolley Dollys auf:

www.trolley-dolly.de

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.



Das neue Kundenforum C U B E ist eroffnet.

Anbieterinformation* ‘ Praxiseinrichtung

Der grofziigige Firmenst :
Familienunternehmens im baden—
wiirttembergischen Sulzfeld.

mayer:Praxisplanung, Praxiseinrichtung+

Projektsteuerung

Die Firmengruppe mayer ist ein deutsches Fa-
milienunternehmen mit Sitz in Sulzfeld bei Karls-
ruhe. Seit Uber 50 Jahren realisiert mayer indivi-
duelle Raumkonzepte.

Urspriinglich aus einer Schreinerei entstanden,
bietet das Unternehmen heute, mit ca. 140 Mit-
arbeitenden, ein umfassendes Leistungsspekt-
rum von der Raumsuche Uber die Praxisplanung
bis hin zur Produktion aller Einrichtungen und der
Projektleitung vor Ort.

mayer hat sich auf dentale Projekte spezialisiert
und ist einer der wenigen Direktanbieter mit voll-
umfanglichem Leistungsspektrum. Dabei entste-
hen individuelle Praxen und ambulante OP-Zen-
tren fir jedes Budget, wobei jeder Kunde einen
direkten Projektansprechpartner zur Verfigung
gestellt bekommt.

Mit dem neuen C U B E Kundenforum hat das Un-
ternehmen seinen Standort mageblich erweitert
und vereint alle Abteilungen wie Planung, Projekt-
management, Grafikdesign und Bauleitung/Pro-
jektsteuerung unter einem Dach. Der organisch
entworfene Empfangsbereich mit Lounge und
Meetingraumen schafft dabei den idealen Rah-
men flr Beratungsgesprache, Prasentationen von
Planungskonzepten und Materialcollagen.
Erganzend befindet sichim C U B E ein Showroom-
Areal auf 1.600 Quadratmetern Flache mit vielen
Inspirationen flr alle medizinischen Fachrichtun-
gen sowie Geschafts- und Privatkunden.

Weitere Infos auf www.mayer-im.de
oder per Mail: info@mayer-im.de

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern
und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

Ni_ght nur im Auftrag anderer, auch fiir die eigenen Raumlichkeiten setzte
die mayer gmbh ein einladendes und héchst modernes Konzept um.

© mayer gmbh
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Produkte ‘ Anbieterinformation*

Mehr Zeit fur das, was wirklich zahlt

Der Praxisalltag ist von vielen Herausforderungen gepragt: volle Termin-Kalender,

anspruchsvolle Behandlungen und der Anspruch, jedem Patienten die best-

mogliche Versorgung zu bieten. Doch administrative Aufgaben vom Rech-

nungsdruck uber den Versand bis hin zum Mahnwesen binden wertvolle

Zeit, die dringend flr die Patientenbetreuung bendtigt wird.

Wie Factoring hilft: Rechnungen konnen nach der Behandlung

1) bequem online direkt aus der Praxissoftware an das Factoring-

‘ Im Fokus: Unternehmen ibermittelt werden, wobei auf Wunsch eine

die Patienten. taggleiche Auszahlung erfolgt. Dadurch wird der finanzielle

Spielraum der Praxis vergrofiert, der administrative Auf-

wand deutlich reduziert, und es bleibt mehr Zeit fir die
das DZR! medizinische Versorgung der Patienten.

Beim DZR konnen Kunden mehr erwarten: Neben einer hohen

Factoring- und Abrechnungsgualitat zahlen zum Leistungsspek-

trum auch moderne Tools, professionelles Coaching und die DZR

Akademie, um die Praxis kontinuierlich zu unterstitzen und weiter-

zuentwickeln.

Den Rest Ubernimmt

DZR Deutsches Zahnarztliches E..._l, E
Rechenzentrum GmbH

Tel.: +49 711 99373-4980 e 'EI
www.dzr.de Unternehmen 1

Feilenset Uberzeugt bel Umfrage

Eine sichere, zuverlassige und effiziente Wurzelkanalaufbereitung — das ist das Ziel der HyFlex Coltéene/Whaledent
EDM OGSF Feilenserie des internationalen Dentalspezialisten COLTENE. Eine europaweite GmbH + Co. KG
Umfrage zeigt, wie die Feilensequenz in der Praxis ankommt. Tel.: +49 7345 805-0
98 Prozent der Befragten bewerten die Einfachheit der Aufbereitung mit sehr gut bis gut, und www.coltene.com

auch die Geschwindigkeit wurde von einem Grofiteil als deutlich schneller oder schneller als
mit der bisher genutzten Feilensequenz angegeben. Aulerdem beschreiben 89 Prozent den
Einstieg in die Anwendung als einfach oder sehr einfach und loben die kurze Lernkurve. Wah-
rend der Behandlung wird der Ubergang von einer Feile zur anderen von 90 Prozent der Teil-
nehmenden als angenehm empfunden und der Grofteil
gibtan, dass die Anwendung des Standardprotokolls
und die hohe Bruchfestigkeit der Feilen zur Sicher-
heit der Patienten beitragen sowie vorhersag-
bare Ergebnisse ermdglichen. Die Schneidleis-
tung, Flexibilitat und Vorbiegbarkeit der Feilen,
die auch bei stark gekrimmten Kanalen zuver-
lassig arbeiten, wurden ebenfalls positiv bewer-
tet. Dementsprechend plant die Mehrheit der
befragten Zahnarzte, das HyFlex EDM OGSF
Feilenset auch weiterhin in ihrer Praxis zu nut-
zen.

Infos zum
Unternehmen

Weitere Infos zum neuen Feilenset auf:
coltene.group/de/hyflex-edm-ogsf

ZWP spezial 4/2025

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Anbieterinformation*® ’ Produkte

Bestmogliches ergonomisches Arbeiten
auf kleinstem Raum

Behandlungseinheiten der EURUS-Familie von Belmont verkdrpern die Uberzeugung
des Traditionsunternehmens, Zahnarzten in aller Welt hochst zuverlassige und in-
novative Produkte in japanischer Qualitat anzubieten. Inzwischen ist die EURUS-
Familie auf mehrere Modellvarianten angewachsen — allen gemein ist der elektro-
hydraulische Antriebsmechanismus. Die Patientenstihle Uberzeugen durch eine
niedrige Ausgangshohe sowie eine einzigartige Tragfahigkeit von Uber 200 Kilo-
gramm, die Knickstuhlmodelle zudem durch einen vereinfachten Ein- und Ausstieg.

Die kompakte EURUS-Behandlungseinheit S1 ROD bietet bestmdgliches ergonomi-
sches Arbeiten auf kleinstem Raum. Die grofRe Reichweite der Schwingbligel und
die sehr langen Instrumentenschlauche mit 900 mm Lange erlauben es dem Zahn-
arzt bzw. der Assistenz, Patienten problemlos aus der Hinterkopfposition sowie aus
der seitlichen Position des Patientenstuhls zu behandeln. Die Flihrungsrolle am Ende
des Schwingblgels kann nach links und rechts schwenken und fuhrt den Schlauch
des Handstlcks mit weniger Reibung, um eine bequeme Korperhaltung zu gewahr-
leisten, auch wenn der Zahnarzt bzw. die Assistenz davon entfernt positioniert ist.
Die Zugkraft kann eingestellt werden, um das Gewicht jedes Handstlicks anzupas-
sen und so die Belastung der Hand des Zahnarztes Uber den Bereich von Null bis
zum vollstandigen Ausziehen zu reduzieren (angemeldetes Patent). Die direkt am
Patientenstuhl montierte Speifontane ermoéglicht Patienten das Ausspucken aus
jeder Position. Alle Features zusammen machen die EURUS S1 Rod zum idealen
Nachfolger fur Behandlungseinheiten und Einheiten mit ahnlichen Anschliissen.

Die kompakte EURUS-Behandlungseinheit

braucht gerade einmal eine 1,80 Meter breite

Stellflache bei vollem Nutzen aller A}
Funktionen — stressfreies Arbei- ’ ‘

ten auf kleinstem Raum.

Die Headquarters der

Belmont Takara :"‘ . \Y Takara Belmont Corp.
Company Europe GmbH e @\ befinden sich in Osaka
Tel.: +49 6172 177280-0 - und Tokyo.

www.belmontdental.de

Infos zum
Unternehmen

Japanflagge © Oleksii — stock.adobe.com
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News ‘ Anbieterinformation*®

Blue Safety: Wasserhygiene- '
L

experten mit neuer Leitung in
Vertrieb und Operations

. ) . Alexander Griineberg
Das Munsteraner Unternehmen Blue Safety baut sein Team weiter aus, um
den gestiegenen Kundenanforderungen gerecht zu werden. Mit Tanja Hamza
Ubernimmt eine erfahrene Expertin aus dem Customer-Care-Bereich die
Leitung Operations. Sie bringt umfangreiche Erfahrung aus leitenden Po-
sitionen bei Unternehmen wie Jacobs Douwe Egberts und Wayfair mit und
verfolgt das Ziel, Blue Safety zu einer fUhrenden Customer-Excellence-
Company zu entwickeln. Im Vertrieb Ubernimmt Alexander Grineberg die
Leitung und folgt auf Dieter Seemann, der nach erfolgreicher Tatigkeit den
Staffelstab an die nachste Generation ubergibt. Mit Alexander Grineberg
gewinnt Blue Safety einen erfahrenen Vertriebsleiter, der auf eine fun-
dierte Ausbildung sowie umfassende Berufserfahrung im internationalen
und nationalen Vertrieb zurtickblicken kann. Er sammelte in verschiedenen
Positionen wertvolle Expertise im Aufbau und der Optimierung von Ver-

triebsstrukturen.

Tanja Hamza

Blue Safety Hygienetechnologie GmbH
Tel.: +49 251 9277854-0 - www.bluesafety.com

Fotos: © Blue Safety GmbH
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Editorische Notiz (Schreibweise mannlich/weiblich/
divers): Wir bitten um Verstandnis, dass aus Grin-
den der Lesbarkeit auf eine durchgangige Nennung
der Genderbezeichnungen verzichtet wurde. Selbstver-
standlich beziehen sich alle Texte in gleicher Weise
auf alle Gendergruppen.

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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ﬁ I powered by

@ Diagnocat

Die Xevolution ‘

- Fast Scan CEPH
- Multi FOV
4x4, 8x5, 8x8
optional
12x9, 16x15, 18x15
- Speed Master
OPG 3,9 Sek.
Ceph 1,9 Sek.
DVT 2,9 Sek.

Green Xevo
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i ...2022-2023-2024...

Dentales

3D-Rontgen

WELTKLASSE

mit
1,9 Sek.
Fast Scan CEPH!

Diagnocat
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*Muss durch den Behandler freigegeben werden.

.

Sie konnen vorab mit einem kostenlosen Probezugang
die Funktionalitdt der Befundungssoftware testen:
Senden Sie einfach eine Anfrage an: diagnocat@orangedental.de

Testen Sie Diagnocat anhand von
ausgewahlten Fallbeispielen.

CE-zertifiziert und DSGVO-konform.




