
039DENTALZEITUNG  –  NACHLESE ZUR IDS 2025

Auf der IDS 2025 konnten wir wieder eine 
Produktneuheit präsentieren, das Quad 
Teilmatrizensystem, das die ideale Ergän-
zung zu unseren bisherigen Matrizensyste-
men darstellt. Mit Quad können die Zahn-
ärzte komplexere Kompositrestaurationen 
im Seitenzahnbereich noch einfacher ge-
stalten. Die Quad-Keile, die durch ihr Split-
Tip Design an der Spitze geteilt sind, und 
die dazu passenden Quad-Ringe mit einer 
Spitze, die die Keile aufspaltet, sind beson-
ders für Back-to-Back-Restaurationen, tie-
fere Karies oder ganze Quadranten-Bear-
beitung geeignet. Wir waren positiv 
überrascht, wie gut das System ankam. 

Auch unser beliebtes Strata-G System, 
das wir vor zwei Jahren gelauncht haben, 
konnten wir vielen Messebesuchern nä-
herbringen und die Vorteile zu unseren 
bisherigen Systemen im Gespräch und 
bei der Produktdemonstration erklären. 

Die Resonanz der Besucher an unse-
rem Stand war durchweg positiv. Die 
Zahnärzte, die bereits Garrison Produkte 
nutzen, freuten sich über die Präsentation 
unserer Produktneuheiten und die Mög-
lichkeit, alles einmal anschauen zu kön-
nen. Wir hatten aber auch viele Neukun-
den am Stand, die entweder von einem 
anderen Matrizensystem wechseln woll-
ten oder zum ersten Mal mit Teilmatrizen 
arbeiten möchten. Teilmatrizensysteme 
vereinfachen die Kontaktpunktgestal-
tung enorm, haben aber eine Lernkurve. 
Da ist die IDS ideal, um die Technik schon 
mal am Modell ausprobieren zu können. 
Der Bedarf an Beratung und Erstinforma-
tionen war groß und das Interesse an den 
Garrison Produkten insgesamt enorm. 

Das Amalgamverbot, das es seit Anfang 
des Jahres in der EU gibt, hat vielleicht 
auch dazu beigetragen, dass ein Umstieg 
von Tofflemire auf Teilmatrizen beschleu-
nigt wird.

Die IDS 2025 war für uns ein voller Er-
folg gleich auf mehreren Ebenen. Der 
Launch unseres neuen Produkts ist bei 
Zahnärzten und Händlern gut gelungen, 
die Verkaufszahlen waren weit über den 
vergangenen IDS-Jahren und die Kon-
takte zu potenziellen neuen Händlern 
ebenfalls qualitativ hochwertig. Auch der 
persönliche Austausch ist nach wie vor 
eine wichtige Komponente für uns, so-
wohl mit den internationalen Fachhänd-

lern als auch mit den Zahnärzten. Dass 
unser neues Quad-System, das wir eher 
als Ergänzung für spezielle Fälle gesehen 
hatten, von den Zahnärzten als tagtäg
liche Erleichterung angesehen wurde, hat 
uns positiv überrascht. Endlich hätten wir 
eine Lösung für das tägliche Problem von 
Restaurationen nebeneinanderliegender 
Karies (back-to-back) zur Verfügung ge-
stellt, so eine begeisterte Zahnärztin an 
unserem Stand. 

Unser Fazit: Die IDS ist nach wie vor die 
wichtigste Messe in der Dentalbranche, 
und für Garrison Dental Solutions war die 
IDS 2025 ein absoluter Erfolg. 

Garrison Dental Solutions 
Jacqueline Mersi, Geschäftsführerin

„EIN ERFOLG AUF 
ALLEN EBENEN.“
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