
Mit dem TRIOS 6 bringt 3Shape eine echte Innovation in den 
Praxisalltag: Hyperspektrale Bildgebung, bis zu 110 Prozent 
höhere Scanau� ösung im Vergleich zum bisherigen Portfolio 
und KI-gestützte Diagnostik machen den neuen Intraoral-
scanner zu einem starken Partner für moderne Zahnmedizin. 
Besonders in der Prothetik ersetzt er die konventionelle Ab-
formung nahezu vollständig – ohne Anrühren, ohne Warte-
zeit und mit deutlich höherem Patientenkomfort. 

Zahnarzt Florian Noske, einer der ersten Anwender des 
TRIOS 6 in Deutschland, bestätigt: „Das Scannen läuft � üssig 
und ist auch für Einsteiger ohne große Vorkenntnisse bestens 
geeignet.“ Auch die Reaktionen der Patienten sprechen für 
sich: „Sie emp� nden den Scan als sehr angenehm – dank des 
handlichen Designs und des kleinen Scannerkopfs, der auch 
schwer erreichbare Bereiche gut erfasst.“ Mit der neuen 
DentalHealth-App können Zahnärzte intraorale Scans und 
Diagnosen direkt teilen. Das stärkt die Patientenkommuni-
kation und fördert langfristig eine aktivere Mitverantwortung 
für die eigene Mundgesundheit.

3Shape Germany GmbH
www.3shape.com

TRIOS 6: Scannen neu de� niert 

Zahnärztinnen und Zahnärzte mit Fokus auf ästhe-
tische Zahnmedizin und digitale Behandlungsprozesse 
erwartet am 8. November 2025 ein englischsprachiges 
Fortbildungsevent der Spitzenklasse: Die One-Day 
Veneer Masterclass am renommierten Karl-Häupl-
Institut Düsseldorf bündelt in einem kompakten For-
mat neueste Entwicklungen, High-End-Technologien 
und klinisch bewährte Strategien für die moderne 
Veneer-Versorgung.

Durch den Tag führen:
• Dr. Nazariy Mykhaylyuk – international gefragter 

Experte für digitale ästhetische Zahnmedizin mit 
Schwerpunkt Veneers

• Roeland de Paepe – Head of Product Management 
MDE, Spezialist für Smile Makeovers und komplexe 
Restaurationen im digitalen Work� ow

• Programm-Highlights: Digital Smile Design, inte-
grative Diagnostik, optimierter IOS-Einsatz, Bewe-
gungsanalyse und innovative Materialauswahl für 
strahlend schöne Veneers

• Align und Restore: Digitale Behandlungsplanung nach
modernster Philosophie

• 4D-Funktionsanalyse und Work� ow-Optimierung für 
langzeitstabile Ergebnisse

• Live-Demonstrationen: Veneer-Präparation, Adhäsiv 
Technik, Umsetzung

• Material-Insights: Vorstellung aktueller Innovationen
(Aidite 3D Pro/EZneer)

Im Fokus steht die vollständige digitale Prozesskette – 
von der Diagnostik über die Veneer-Planung bis zur 
Umsetzung in der Praxis. Unterstützt wird das Event 
vom Premium Partner Aidite, einem der führenden 
Anbieter von High-End-Zirkonoxid.

Zwei Teilnahmeoptionen:
1. Masterclass (8. November 2025) – nur Tagesveran-

staltung im Karl-Häupl-Institut
2. Masterclass und Networking-Dinner am Vorabend 

(7. und 8. November), exklusives Vorabend-Event 
im Düsseldorfer Medienhafen: Fachlicher Austausch 
in entspannter Atmosphäre

Permadental GmbH
www.permadental.de

One-Day Veneer Masterclass 
am 8. November in Düsseldorf
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HIER
ANMELDEN

www.dgzi-jahreskongress.de

54. JAHRESKONGRESS DER DGZI
PRAXIS UND WISSENSCHAFT

IMPLANTOLOGIE
IM SPANNUNGSFELD ZWISCHEN



Mineral Trioxid Aggregat (MTA) steht für Biokompatibi-
lität und klinische Langzeiterfolge beim Vitalerhalt der 
Pulpa. Mit MTA vpt bietet VOCO ein verlässliches Mate-
rial, das speziell auf die Belange der täglichen Füllungs-

therapie ausgelegt ist und erstklassigen Pulpenschutz er-
schwinglich macht.

Gemäß seinen Indikationen kann MTA vpt in Fällen von 
tiefen kariösen Läsionen oder bei traumatisch bedingter 
Pulpaerö� nung angewendet werden. Ebenso unterstützt 
es die Ziele des Kariesmanagements und der darauf 
au� auenden Vitalen Pulpatherapie (VPT). Es kann für 
Unterfüllungen, indirekte wie direkte Überkappungen
sowie für die Versorgung der Pulpa nach einer Vitalampu-
tation (partielle oder vollständige Pulpotomie) eingesetzt 
werden.

Kariöses Restdentin, das beim Kariesmanagement, der 
selektiven oder schrittweisen Kariesentfernung verbleibt, 
lässt sich damit verlässlich abdecken. Frei von verfärben-
den Substanzen ist MTA vpt auch für den Einsatz am 
Frontzahn empfehlenswert. 

VOCO GmbH
www.voco.dental

Vitalerhaltung der Pulpa für die tägliche Praxis

Am Mittwoch, 27. August 2025, wird das Webinar 
„Zahngold-Recycling – 3 gute Gründe und rechtlich 
sicher“ durchgeführt. Start ist 
um 18 Uhr. Die Teilnahme ist 
kostenlos. Die Anmeldung er-
folgt über:

Im Dialog, informativ und un-
terhaltsam vermittelt Joerg 
Faller – unter anderem verantwortlich für 
den Service Edelmetalle bei Kulzer – die Fa-
cetten des Themas Zahngoldrecycling.

Gleich zu Beginn werden die rechtlichen
Aspekte beleuchtet. Dann geht es um die 
Gründe, die für das Zahngoldrecycling spre-
chen. 

Ursprünglich stand das Spenden des Erlöses im Mittel-
punkt. Dann gewann der Nachhaltigkeitsaspekt an Be-
deutung. Denn nun konnte wirklich jede Praxis einfach 
den Wunsch nach mehr Nachhaltigkeit erfüllen. 

Neben dem Spenden der Erlöse an soziale Einrichtun-
gen, Hilfsorganisationen oder auch das Tierheim war vor 
einigen Jahren die Verö� entlichung des CO2-Fußabdrucks 
von Gold aus Minen und Recycling für viele Praxen der 
Einstieg in dieses Thema. Immer häu� ger investieren die 
Praxen den Erlös in die Praxis – davon pro� tieren Mit-
arbeiter und Patienten.

Man erkennt: Es gibt inzwischen mehrere Gründe die 
Praxen zum Sammeln von Zahngold zu motivieren. Kulzer 
unterstützt die Praxen durch Recycling-Kompetenz, mit 

Tipps zu Spende und rechtlichen Aspekten 
sowie Information für Patienten. Den perfek-
ten Überblick bietet die Landingpage www.
kulzer.de/zahngold.

Dort sind auch die beiden Tutorials abgelegt. In 
wenigen Minuten wird der Prozess des Zahngold-
recyclings vermittelt.

Weitere individuelle Beratung: 0800 4372-522 
Stichwort Recycling oder stellen Sie Ihre Fragen bei 
unserem Webinar am 27. August 2025. 

Kulzer GmbH
www.kulzer.de

Einladung zum Webinar: „Zahngold-Recycling – 
3 gute Gründe und rechtlich sicher“
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Alles zum 
sicheren 
Zahngold-
recycling

Am Mittwoch, 27. August 2025, wird das Webinar 
„Zahngold-Recycling – 3 gute Gründe und rechtlich 

Faller – unter anderem verantwortlich für 
den Service Edelmetalle bei Kulzer – die Fa-

Gleich zu Beginn werden die rechtlichen
Aspekte beleuchtet. Dann geht es um die 
Gründe, die für das Zahngoldrecycling spre-

3 gute Gründe und rechtlich sicher“

Tipps zu Spende und rechtlichen Aspekten 
sowie Information für Patienten. Den perfek-
ten Überblick bietet die Landingpage www.

Dort sind auch die beiden Tutorials abgelegt. In 
wenigen Minuten wird der Prozess des Zahngold-
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Mit dem endgültigen Aus für Amalgam zu Beginn die-
ses Jahres steht fest: Die Zukunft der Seitenzahn-
versorgung liegt in innovativen Materialien, die Funk-
tionalität, E�  zienz und Ästhetik vereinen. GC bietet 
mit EQUIA Forte® HT und everX Flow® zwei ausge-
reifte Lösungen, die speziell für diese Anforderungen 
entwickelt wurden.

EQUIA Forte HT überzeugt durch seine einfache 
Anwendung, wirtschaftliche E�  zienz und ein mini-
malinvasives Vorgehen – optimal für den täglichen
Einsatz in der Praxis. Ergänzend dazu ist everX Flow 
mit kurzen Glasfasern ideal für Indikationen mit erhöh-
tem strukturellem Anspruch geeignet, etwa in tiefen 
Kavitäten oder stark belasteten Arealen. Beide Mate-
rialien ermöglichen eine substanzschonende und zu-
gleich belastbare Versorgung.

Mit EQUIA Forte® HT und everX Flow® erhalten Zahn-
ärztinnen und Zahnärzte zwei praxiserprobte Werk-
sto� e, die den Umstieg von Amalgam nicht nur erleich-
tern, sondern qualitativ auf ein neues Niveau heben – 
sicher, e�  zient und zukunftsorientiert.

Weitere Informationen � nden Sie unter: 
https://campaigns-gceurope.com/amalgam-alternative/

GC Germany GmbH
www.gc.dental/europe/de-DE

Moderne Alternativen zu Amalgam 
in der Seitenzahnversorgung 

Kavitäten oder stark belasteten Arealen. Beide Mate-
rialien ermöglichen eine substanzschonende und zu-
gleich belastbare Versorgung.

www.gc.dental/europe/de-DE

© GC Germany
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Die Gründung einer Zahnarztpraxis ist ein Schritt, der gut 
geplant sein muss. Suchen Sie sich bereits von der ersten Idee 
an bis zur Praxiserö� nung einen Partner für umfassende Bera-
tung und � nanzielle Unterstützung.

Finanzierung/Planung: Hilfe bei der Budgetierung, Finan-
zierung und beim Beantragen von Fördermitteln, um ein soli-
des � nanzielles Fundament für Ihre Praxis zu scha� en.

Standortwahl/Marktanalyse: Die Auswahl des richtigen 
Standorts sollte auf einer detaillierten Analyse der lokalen 
Wettbewerbssituation und demogra� schen Entwicklung er-
folgen. Die Verkehrsanbindung z. B. ist entscheidend, um für 
Patienten gut erreichbar zu sein.

Rechtliche Grundlagen/Versicherungen: Informieren Sie 
sich über die rechtlichen Rahmenbedingungen und holen Sie 
sich Unterstützung bei der Auswahl der nötigen Versicherun-
gen, um rechtliche Herausforderungen zu vermeiden.

Marketing: Eine zielgerichtete Marketingstrategie ist ent-
scheidend, um eine Marke aufzubauen und Patienten zu ge-
winnen. Eine Beratung in modernen Marketingtechniken und 
digitaler Kommunikation ist unerlässlich.

Fazit: Die mediserv Bank steht Ihnen als verlässlicher Partner 
zur Seite. Besuchen Sie www.mediservbank.de für weitere 
Informationen und starten Sie erfolgreich in Ihre Zukunft als 
Praxisinhaber.

mediserv Bank GmbH
www.mediservbank.de

Erfolgreiche Gründung einer zahnärztlichen Praxis

des � nanzielles Fundament für Ihre Praxis zu scha� en.
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