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Bisher als hidden Champion - jetzt mit eigener Marke im Rampenlicht.

MANI Medical Germany steht fUr Uber 40 Jahre Erfahrung im Dentalbereich.

Nun bringen wir unsere internationale Kompetenz auch gezielt zu Ihnen nach Deutschland.
Mit hochwertigen Composite-, Bonding- und Whitening Produkten entwickelt und produziert
,Made in Germany".

Modern, langlebig, prazise.

LANGLEBIGES MODERNE PROFESSIONELLE
FULLUNGSMATERIAL ADHASIVTECHNOLOGIE ZAHNAUFHELLUNG

Fur jede Indikation und jeden FUr maximale Haftung Fur hervorragende Ergebnisse
Anspruch die passende Losung! und dauerhafte Stabilitat! in kurzester Zeit!

GroRe MANI-Marken-Launch-Party.

Freuen Sie sich auf spannende Vortrage von hochkaratigen Gasten!

Anmeldung per E-Mail an events@mani-germany.com,

QR-Code scannen oder unsere Website www.mani-germany.com/de/events/
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»Die Endodontie ist mittlerweile eine erfolgreiche
Behandlungsoption, um Zahne langfristig in der
Mundhohle zu erhalten. [...] Trotz aller Verbes-
serungen im Bereich der Endodontie, sind Miss-
erfolge madglich. Die exakte Erfassung des ge-
samten endodontischen Systems ist essenziell
fiir die vollstaindige chemomechanische Auf-
bereitung und Desinfektion. Hier spielt die
Diagnostik mithilfe von Vergrdofierungshilfen in
Kombination mit der passenden zwei- und in
besonderen Fallen auch dreidimensionalen Bild-
gebung eine wichtige Rolle. Die Kenntnis der
Anatomie und eventueller Variationen kann hel-
fen, Misserfolge im Vorfeld zu vermeiden.“

_Prof. Dr. Christian Gernhardt \/

[llustration: © Roisa, Endo-Feile: © Aleksandra Gigowska - stock.adobe.com
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Unternehmerische Erfolgsstory in Neuseeland

Arbeitsmotivation: Keine Anzeichen fiir eine
strukturelle Krise

Controlling ist Chefsache - und kein Hexenwerk

Primararztsystem: Besser fur alle Seiten?

In kleinen Schritten zum Gipfel

,Gerade in wirtschaftlich herausfordernden Zeiten ist es entscheidend,
dass Zahnarztpraxen finanziell flexibel bleiben — Factoring und Honorar-
vorauszahlungen helfen, Liquiditit zu sichern und Zahlungsausfille

abzufedern [...]"

Thomas Randi | Vertriebsleiter Sid/Ost Deutsches Zahnarztliches Rechenzentrum GmbH
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1 Durchschnittlicher jahrlicher Abverkauf in Packungen von elmex® gelée 38 in deutschen Apotheken (IQVIA Eigenanalyse, Juli 2018 bis Aug 2021) vs. Anzahl der in Deutschland lebenden Kinder
und Jugendlichen im Alter zwischen 6 und 17 Jahren (Statista 2020). * Bitte ,Individualprophylaxe nach § 22 SGB V" auf Kassenrezept notieren.

elmex® gelée 1,25 % Dentalgel. Zusammensetzung: 100 g elmex® gelée enthalten: Aminfluoride Dectaflur 0,287 g, Olaflur 3,032 g, Natriumfluorid 2,210 g (Fluoridgehalt 1,25 %),
gereinigtes Wasser, Propylenglycol, Hyetellose, Saccharin, Pfirsich-Minz-Aroma (Pfirsich-Aroma, Menthol, Eukalyptol, Anethol). Anwendungsgebiete: Zur Kariesprophylaxe; thera-
peutische Anwendung zur Unterstiitzung der Behandlung der Initialkaries und zur Behandlung (iberempfindlicher Zahnhélse. Gegenanzeigen: Nicht anwenden bei Uberempfind-
lichkeit gegen einen der Inhaltsstoffe, Abschilferungen der Mundschleimhaut, fehlender Kontrolle Uber den Schluckreflex, bei Kindern unter 3 Jahren und bei Knochenund/oder
Zahnfluorose. Nebenwirkungen: sehr selten: Exfoliation der Mundschleimhaut, Gingivitis, Stomatitis, Rotung, Brennen oder Pruritus im Mund, Gefuhllosigkeit, Geschmacksst&-
rungen, Mundtrockenheit, Schwellung, Odem, oberflichliche Erosion an der Mundschleimhaut (Ulkus, Blasen), Ubelkeit oder Erbrechen, Uberempfindlichkeitsreaktionen. Dieses
Arzneimittel enthilt Aromen mit Allergenen. Bei entsprechend sensibilisierten Patienten kénnen durch Pfirsich-Minz-Aroma und Menthol Uberempfindlichkeitsreaktionen (ein-
schlieBlich Atemnot)ausgeldst werden. Nicht tiber 25 °C lagern. PackungsgréBen: 25 g Dentalgel (apothekenpflichtig); 38 g Dentalgel (verschreibungspflichtig); 215 g Klinikpackung
(verschreibungspflichtig). CP GABA GmbH, 20354 Hamburg. Stand: November 2024.
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l . FACES OF OEMUS

Die OEMUS MEDIA AG feiert mehr als drei

Jahrzehnte Dentalmarkt-Power — aus diesem

den Sie in jeder ZWP-Ausgabe 2025

Anlass fin
- Hintergrundinfos zu unserem Team
%em us und den Verlag-Units.

WIR VERLEGEN DENTAL

i

Dr. Alina Ion

Redaktionsleitung Dental Tribune D-A-CH und
implants—international magazine of oral implantology
Redaktionsleitung Wissenschaft & Fortbildung
BDIZ EDI konkret, EDI Journal

Als Zahnarztin und zugleich erfahrene und vielbeschaftigte Redakteurin pendelt
Alina regelmaBig zwischen den drei Dentalnationen Deutschland, Osterreich
und der Schweiz. Dabei ist die seit 2022 im Verlag tatige, multilinguale
OEMUSianerin in erster Linie als engagierte Redaktionsleiterin fir die Dental
Tribune-Ausgaben in der D-A-CH-Region unterwegs und geht zudem fur die
Publikationen BDIZ EDI konkret und EDI Journal spannenden Inhalten aus
Wissenschaft und Fortbildung nach. Darlber hinaus managt sie redak-
tionell die internationale Publikation implants—international magazine
of oral implantology. Fir diese Bandbreite an Aufgaben, Themen und
Terminen im Kalender greift die Dortmunderin auf mehr als 30 Jahre
intensivste Branchenerfahrung und ein fantastisches Netzwerk zu-
rlick. Noch dazu strahlt Alina, wo immer sie sich gerade aufhalt,
eine wunderbare Ruhe aus - egal, ob ein Drucktermin drangt,
ein Interviewpartner kurzfristig absagt oder auf die Schnelle
eine Printseite ausgewechselt werden muss - Alina be-
wahrt einen kihlen Kopf und steckt, ganz nebenbei,
alle mit ihrer freundlichen Professionalitat an. Privat
restauriert sie kleine Mdbelstiicke, geht gerne
ins Theater und arbeitet fleiBig in ihrem
Garten.

Themen und Trends

748.25

Unterwgs zwischen Terminen,

noch

Wahrend Alina vor ihrem Berufswechsel
summieren sich

Fortbildungspunkte sammelte,
meilen auf ihrem Frequent Flyer-Konto.

Auf jedem Cover der ZWP jetzt Flug
im Jahr 2025 stellen wir

ein Verlagsgesicht vor -

die aktuelle Titelseite der

ZWP 7+8/25 zeigt die

passionierte OEMUSianerin

Dr. Alina lon. Publikationen ZWP online E !

6 ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2025
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Dort, wo die Branche sich trifft
Um die D-A-CH-Markte mit relevanten Inhalten zu

Sendoline EndoMotor
e Handlich

versorgen, ist Alina mittendrin auf den wichtigsten
Dentalevents - ob IDS, WID, EAO oder DENTAL
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e Biokompatibel
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e Einfache Applikation

(/7

KANIEDENTA
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SendoCem MTA

Gebrauchsfertige
vorgemischte Spritze
Schnelle Aushartungszeit
3- 5 Minuten

Hohe Besténdigkeit
gegen Verfarbungen

Kaniedenta GmbH & Co. KG
Dentalmedizinische Produkte
Zum Haberland 36

32051 Herford
info@kaniedenta.de

Tel: 05221-34550
https://www.kaniedenta.de/
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geringer Gesund-
heitskompetenz

Vo ﬂ —-_t sieben abzubauenden

Burokratieabbau

Wie viele Branchen in Deutschland leiden auch Zahnarztpraxen an einem

Burokratie-Burn-out. 25Prozent der Behandlungszeit geht Patienten
durch Uberflussige Barokratie verloren. Taglich mussen Mitarbeitende
in Zahnarztpraxen 962 Regelungen befolgen. So mussen fur die Auf-

© fredredhat - stock.adebe.com

bereitung eines einfachen Mundspiegels allein sieben Verordnungen,
elf DIN-Normen, 14 Arbeitsanweisungen und neun Dokumentations-
vorgaben beachtet werden. Die BZAK fordert daher ein Sofortpro-

gramm zum Biirokratieabbau, mit dem im ersten Schritt sieben tUber-
flissige birokratische Hirden im Praxisalltag abgeschafft werden
sollen.
Was kostet es, wenn Menschen nicht
Quelle: BZAK ausreichend Uber ihre Gesundheit
Bescheid wissen und wie viel kdnnten
wir sparen, wenn sie es wlssten? Die

FRBCH VoM MEZGER R
SCHATTENMANN AUF KASSE

ursachen in Deutschland durchschnitt-
lich fast dreimal hohere Gesundheits-

kosten als solche mit groBerem

WEIL ICH MOCHTE, Wissen in Sachen eigene Gesundheit:
DASS DU DOSKOPP

NOCH EINE WEILE
LKN:ER LEB:{T, tiber 1.811 EUR. Schon eine Verbes-

WARUM GEHEN
SIE MIR NICHT
AUS DER SONNE?

5.024EUR jahrlich pro Person gegen-

serung der Gesundheitskompetenz um

25Prozent wiirde das deutsche
Gesundheitssystem jahrlich
um 22 Milliarden Euro
entlasten.

Quellen:
Health Inclusivity Index |

Softdrink: © HecoPhote, Zigarette und Donut: © chones - stock.adobe.com

Economist Impact fur
Deutschland | Haleon
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Mangelnder Schutz im Netz

Laut einer reprasentativen Dunkelfeldstudie des Bundesamts fur Sicherheit in der
Informationstechnik (BSI) und der Polizei schitzt eine Mehrheit der Verbraucher
sowohl Benutzerkonten als auch Gerate nur unzureichend vor maglichen Angriffen.
Nur 34 Prozent gaben etwa an, die Zwei-Faktor-Authentisierung zu verwenden. Im Jahr
2023 lag der Anteil noch bei 42 Prozent der Befragten. Auch automatische Updates
hatten 2023 noch 36 Prozent aktiviert, wahrend 30 Prozent Updates regelmalBig ma-
nuell durchfihrten. 2025 sind beide Anteile gesunken - auf 27 Prozent bei den automa-
tischen und 24 Prozent bei den manuellen Updates. Der wachsenden Sorglosigkeit in der
Bevolkerung steht eine hohe Betroffenheit gegentber: Zwar gaben mit sieben Prozent etwas
weniger als noch in den Vorjahren an, in den letzten zwalf Monaten von Cyberkriminalitat betrof-

fen gewesen zu sein. Keineswegs ricklaufig ist jedoch der Anteil von Menschen, die eine Straftat im
Internet mit finanziellen EinbuBen erlebten: Zwei Prozent der Befragten erlitten allein im Vorjahr einen
finanziellen Schaden durch Cyberkriminalitat.

Quellen: Cybersicherheitsmonitor 2025 | BSI

ANZEIGE

Liebold / Raff / Wissing B E M A + G 0 Z

Stufenweise _
s Kommentar

Erhohungen
beim Mindest-
lohn

Der gesetzliche Mindestlohn
steigt weiter an: Zum 1. Januar
2026 wird er auf 13,90 EUR erhoht,
zum 1. Januar 2027 auf 14,60 EUR
angepasst. Damit steigt der
Mindestlohn zunachst um

8,42 Prozent und im Folgejahr

um weitere 5,04 Prozent. Insge-
samt steigt er um 13,88 Prozent.
Das ist die groBte sozialpartner-

o

schaftlich beschlossene

Lohnerhéhung seit Ein-
fihrung des Mindest-
lohns im Jahr 2015.

Quelle: Bundesminis-
terium flr Arbeit
und Soziales

Jetzt 10 Tage kostenlos testen:
www.bema-goz.de
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Liquiditat sichern
in unsicheren Zeiten -

Finanzmanagement
fir ZAPs

Hier gehts zur
#nachgefragt-Folge
mit Thomas Randi
auf ZWP online.

prASENTIERT vON 2 NP RN

WIRTSCHAFT
PODCAST*

#NACHGEFRAGT

... sponsored by

INTERVIEWS AUS DER DENTALBRANCHE.

In einer neuen Folge von nachgefragt sponsored by
sprechen wir mit Thomas Randi zum Thema Liquiditatssicherung in
unsicheren Zeiten. Thomas Randi ist seit 22 Jahren Teil des Deutschen
Zahnérztlichen Rechenzentrums (DZR) und leitet den Vertrieb Stid/Ost
mit groBer fachlicher Expertise und langjahriger Branchenerfahrung.
Zu seinen zentralen Aufgaben zéhlen die strategische Steuerung und
Weiterentwicklung des Vertriebs, die Fihrung und Férderung des Ver-
triebsteams sowie der Ausbau und die Pflege von Kundenbeziehungen.
Zudem verantwortet er die Umsetzung vertrieblicher MaBnahmen und
arbeitet eng mit anderen Fachbereichen an der Optimierung interner
Prozesse. In unserem Dental Talk sagt er unter anderem:

,Gerade in wirtschaftlich heraus-
fordernden Zeiten ist es entscheidend,
dass Zahnarztpraxen finanziell flexibel

bleiben — Factoring und Honorarvoraus-

zahlungen helfen, Liquiditit zu sichern

und Zahlungsausfille abzufedern.

Gleichzeitig stirken digitale Tools,
gezielte Weiterbildung des Teams und

eine moderne Praxisorganisation die
Resilienz und entlasten den

Praxisalltag spiirbar.”

Thomas Randi

Vertriebsleiter Stiid/Ost
Deutsches Zahnarztliches
Rechenzentrum GmbH

EATE

Deutsches
= Infos zum Zahnérztliches
EI Unternehmen Rechenzentrum

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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NovaMin bildet eine Schutzschicht,
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WIRTSCHAFT

Unternehmerische Erfolgsstory in

NEUSEELAND

Ein Beitrag von Nadja Alin Jung

[ PRAXISMARKETING ]

Es beginnt mit einem Auslandsjahr
in der Schulzeit — und mundet in
einem unternehmerischen Weg,

der iber mehrere Kontinente fihrt.

Dr. Christine Bellmann ist eine von
wenigen Praxisinhaberinnen in
Neuseeland. Thre Entscheidung fur
den Schritt ins Ausland, fir die
Selbststandigkeit und fur die
Forderung von zahnarztlicher
Weiterbildung macht sie zu einer
bemerkenswerten Stimme in ihrer
Branche auf internationaler Ebene.
Eine Stimme, die durch ihre Fach-
kenntnisse, Zielstrebigkeit, ihr
Engagement und nicht zuletzt
durch strategisches Marketing,
Gehor gefunden hat.

Dr. Christine Bellmann

12

= Whangarei

Whangarei:
Das Herz von
Northland

Whangarei, die einzige Stadt der
Northland Region auf Neuseelands
Nordinsel, ist ein pulsierendes
Zentrum umgeben von sub-

tropischer Natur.
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ie Faszination fir das Leben auBerhalb
DDeutschlands wurde Dr. Bellmann schon

frih mitgegeben. ,Wir sind frither immer viel
gereist und hatten reichlich Kontakt zu Menschen im Ausland. Da kam mir
ganz natdrlich die Vorstellung, einmal woanders leben zu wollen.” Interna-
tionale Erfahrungen sammelte sie bereits wahrend ihrer Schulzeit und ent-
schied sich gleich nach ihrem Studium, fir ein paar Monate ins Ausland zu
gehen - darunter GroBbritannien und die Karibik. Am Ende war es eine
gemeinsame Entscheidung mit ihrem neuseeldndischen Partner, die sie
dauerhaft ans andere Ende der Welt fuhrte. Aber schon vor der Auswan-
derung war klar: Eine eigene Praxis sollte es werden.

Anders als hier: Zahnmedizin im Norden Neuseelands
Doch Neuseeland tickt anders. Es gibt kein Pendant zur deutschen gesetz-
lichen Krankenversicherung - zahnarztliche Leistungen sind weitgehend
privat abzurechnen. Hinzu kommen Unterschiede in der Ausbildung des
Fachpersonals sowie eine deutlich geringere Verfligbarkeit an Materialien
und Produkten als man sie aus Europa kennt. All das verlangte eine griind-
liche Einarbeitung - doch Dr. Bellmann begegnete diesen Herausforderun-
gen mit Neugier und Entschlossenheit. Zwei Jahre nach ihrer Ankunft
Ubernahm sie eine erste Praxis. Kurze Zeit spater folgte eine zweite - direkt
nebenan. Die beiden Standorte wurden baulich zusammengefihrt und
bilden heute eine moderne, groBziigige zahnérztliche Einrichtung in
Whangarei im Norden Neuseelands.

Portrat: © rm2c - medical concepts & consulting
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Dr. Christine Bellmanns Praxis fir moderne Zahnmedizin in
Neuseeland setzt nicht nur im Behandlungsraum neue MaBstabe -
sondern auch im ersten Eindruck. Die klare, reduzierte AuBenwerbung
mit hohem Designanspruch spiegelt genau das wider, wofur
youDENTAL steht: Innovation, Asthetik und Vertrauen.

Fotos: © m2c - medical concepts & consulting

Neuer Name, neues Profil - und ein
klares Markenbild

«Mirwar wichtig, von Anfang an ein neues Kapitel aufzuschla-

ANZEIGE

gen’, erklart Dr. Bellmann. Gemeinsam mit einer Marke-
tingagentur entwickelte sie das neue Praxisbranding:
Der Name ,youDENTAL" entstand und sollte sinn-
bildlich fir einen Perspektivwechsel stehen. Im
Zentrum steht nicht die Zahnmedizin an sich,
sondern der Mensch - ,you" - als Patient, als
Personlichkeit, als Individuum.

Logo, Farbwelt und Typografie unterstrei-

chen diesen Anspruch. Das visuelle Erschei-
nungsbild kombiniert medizinische Klar-

heit mit emotionaler Warme. Die Gestal-

tung ist modern, aufgeraumt und digital

gedacht - und sie setzt sich stringent Uber

alle Berihrungspunkte hinweg durch: Von

der Webprasenz Uber Printmaterialien bis

hin zum Interior der Praxisrdume.

Digitale Prasenz mit Anspruch

Besondere Aufmerksamkeit erhielt die neue
Website. Sie unterscheidet sich bewusst vom
regionalen Durchschnitt. Wo viele neuseelan-
dische Praxen gestalterisch wenig differenziert auf-
treten, setzt youDENTAL auf eine klare Bildsprache,
strukturierte Inhalte und ein Design, das Vertrauen schafft.

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2025 13
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JIch bekomme regelmaBig Rickmeldungen,
wie angenehm anders unsere Website wirkt”,
erzahlt Dr. Bellmann. Auch neue Patienten er-
wahnen oft, dass sie durch den Onlineauftritt
auf die Praxis aufmerksam wurden - ein klares
Indiz fur gelungene AuBenkommunikation.

Eine Plattform fiir Wissen:
ADDYOUCATION

Doch Dr. Bellmanns Vision reicht Gber den
Praxisalltag hinaus. Mit ,ADDYOUCATION"
hat sie eine Fortbildungsplattform fir Zahn-
drzte gegriindet, die sich gezielt an junge Kol-
legenrichtet. Die Idee entstand aus einer Licke,
die sie selbst in Neuseeland erlebte: ,Die Fort-

bildungslandschaft war stark begrenzt, es gab
immer wieder die gleichen Referenten, wenig Fotos: © m2c - medical concepts & consulting
Auswahlan Themen und kaum neue Impulse.”
Was als lokales Pilotprojekt begann, ist heute

ein etabliertes Angebot mit wachsender Reich- Zwischen Skalierung und Selbstbestimmung

weite - auch Uber die Landesgrenzen hinaus. Trotz des Erfolgs und dementsprechend hohem Workload hat Dr. Bellmann
Inzwischen fihrt ADDYOUCATION Kurse in ihre persénliche Balance gefunden. Sie arbeitet mittlerweile nur noch drei
verschiedenen Regionen Neuseelands durch, Tage pro Woche am Behandlungsstuhl. Die tbrigen Zeiten sind der Orga-
teils mitinternationalen Referenten aus Europa nisation von Kursen, der Betreuung des Teams und der Weiterentwicklung
und Asien. Inhalte reichen von implantolo- der Praxis gewidmet. ,Ich glaube, viele haben Angst vor der Selbststandig-
gischen Fortbildungen bis zu Management- keit, weil sie sich ein Leben in dauerhafter Uberlastung vorstellen. Aber das
Workshops. Das Angebot wéchst, die Nach- muss nicht so sein’, sagt sie. Ihr Modell zeigt: Selbststandigkeit kann struk-
frage ebenso. ,Ich mache das wirklich gern - turiert, planbar und erfiillend sein. ,Ich hoffe, dass ich mit meinem Weg
selbst, wenn ich spatabends noch Kursunter- auch anderen Mut machen kann - vor allem Kolleginnen, die sich gerne
lagen vorbereite’, sagt Dr. Bellmann. mehr zutrauen durfen.”

Zwischenbilanz mit Perspektive
youDENTAL steht heute fur eine Praxis, die
nicht nur hochwertige Zahnmedizin bietet,

sondern auch eine Haltung verkérpert. Ein

\11!,)__“]\: 0y YOUR EDUC \:Il;l:‘l? AS modernes Verstandnis von Service, Empathie
CATK \"m,u”.;\‘ \ND BL Lt und Weiterbildung. Was als mutiger Schrittins
oy YOl 1 SKILL > Ausland begann, ist inzwischen ein erfolgrei-

ey

ches Gesamtkonzept aus medizinischer Ver-

e
iy WO

sorgung, strategischer Markenfiihrung und
unternehmerischer Weitsicht.

Wenn ich heute zurickblicke, wiirde ich alles
wieder so machen”, sagt Dr. Bellmann. Und
wer weil3 - vielleicht folgt auf youDENTAL

und ADDYOUCATION bald noch mehr.

Get ready for
yvour education

ADD l and add to S
your skills as EE
CATION a dentist.
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Jetzt Aktionspaket sichern

Jeden Tag viele strahlende, gesunde Lacheln in Ihrer Praxis.
Gemacht von Ihnen und Varios Combi Pro2.
Mit auBergewdhnlicher Flexibilitat und Benutzerfreundlichkeit ist Varios Combi Pro2

Ihre Antwort auf alle Patientenbedurfnisse und ein echter Mehrwert fir Ihre Praxis.
Foérdern Sie jetzt die Zukunft des Lachelnsl!

2-in-1-Kombination: Pulverstrahl und Ultraschall - Modulares Pulversystem mit auBenliegender Pulverfiihrung - Wartungsfreundlich -
Kabelloser Multifunktions-FuBschalter - Effiziente Wassererwiarmung - Titan-Ultraschallhandstiick (LED) - Entkeimungssystem

NSK Europe GmbH www.nsk-europe.de



WIRTSCHAFT

ARBEITS-

ann

lingte Verknappung des Arbeits-
{ten arbeitsmarktpolitischen

er Jahre. Umso wichtiger ist es,
rzulande bestmoglich zu nutzen.
e gerne arbeiten und sich in
einige vor Kurzem verdéffentlichte
cen den Eindruck, in Deutsch-
oblem. Stimmt das?

Hier gehts zur vollstandigen Analyse

+Alle unmotiviert? Arbeitsmotivation und

er aktuelle Report unter dem Titel
JAlle unmotiviert? Arbeitsmotiva-
tion und Arbeitgeberbindung in

Deutschland”? widerlegt diese Annahme

Arbeitgeberbindung in Deutschland” des
Instituts der deutschen Wirtschaft (IW).

anhand von vier Indikatoren in Bezug auf

Motivation und Arbeitgeberbindung der

Beschéftigten in Deutschland. Dabei zeigt

© deagreez - stock.adobe.com

sich: Die Indikatoren weisen keine besorg-
niserregenden Auffélligkeiten oder Trends

: auf, die auf einen Motivationsmangel von
’ M d | kator /‘ Arbeitnehmern hindeuten wirden - eher
Arbeitszufriedenheit - nahezu konstant im Gegenteil. Die meisten Menschen ar-
hoher Wert im Zeitverlauf. beiten - alles in allem - gerne, fiihlen sich
Rund 48 Prozent wiesen im Jahr 2022 eine hohe und 49 Prozent eine mittlere engagiert und haben nach wie vor ein aus-
Arbeitszufriedenheit auf. Die Langfristperspektive auf Basis des Sozio-oeko- gepragtes Commitment zu ihrem Arbeit-
nomischen Panel (SOEP) seit dem Jahr 1990 zeigt, dass die Unterschiede in der geber.

Arbeitszufriedenheit zwischen den Jahren eher gering ausfallen. Ein negativer
Trend ist nicht erkennbar, am aktuellen Rand der Messung im Jahr 2022 geht

der Anteil der hochzufriedenen Arbeitnehmer allerdings um vier Prozent-

punkte gegeniiber dem Vorjahr zurtick. Die geringste Arbeitszufriedenheit auf Zur Autorin: Dr. Andrea Hammermann
Basis des SOEP wurde wahrend der Finanz- und Wirtschaftskrise 2009 ge- ist Senior Economist fir Arbeitsbedin-
messen - allerdings auch noch mit immerhin rund 45 Prozent hochzufriede- gungen und Personalpolitik beim Institut
nen Beschéftigten. der deutschen Wirtschaft (IW).

16 ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2025
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Indikator 2

Engagement - Beschiftigte fiihlen sich
mehrheitlich engagiert bei der Arbeit.
Nach eigener Aussage sind die Beschaftigten mehr-
heitlich engagiert und empfinden Begeisterung und
Energie bei der Arbeit. Mehr als jede(r) Zweite war im
Jahr 2024 meistens begeistert von ihrer beziehungs-
weise seiner Arbeit. FUr ebenso viele verging die Arbeit
an den meisten Tagen wie im Flug. Rund 90 Prozent
sind davon Uberzeugt, zumeist gute Arbeit zu leisten.

Indikator 3

Fluktuation - Niveau geringer

als vor der Pandemie.

Der Fluktuationskoeffizient der Bundesagentur fur Ar-
beit liegt fir das Jahr 2023 unterhalb des Vorjahrs und
ist geringer als vor der Pandemie. Dies liegt an der
Zurlckhaltung der Unternehmen bei Neubesetzun-
gen, aber auch an der Zurtickhaltung von Beschaftig-
ten, in wirtschaftlich unsicheren Zeiten den Arbeits-

platz zu wechseln.

Indikator 4

Betriebszugehérigkeit -

In den letzten zehn Jahren

leicht gesunken.

Jedes zweite Arbeitsverhaltnis dauert we-
niger als ein Jahr. Vergleicht man die been-
deten sozialversicherungspflichtigen Be-
schaftigungsverhéltnisse 2019 und 2023,
so fallt dieser Anteil am aktuellen Rand
um 2,5 Prozentpunkte niedriger aus als
vor der Pandemie. Im Vergleich der durch-
schnittlichen Betriebszugehdorigkeit seit
den 1990er-Jahren zeigt sich jedoch ein
leicht abnehmender Trend. Im Durch-
schnitt waren Beschéaftigte, die dlter als
50 Jahre alt sind, im Jahr 2022 allerdings
immer noch 17 Jahre beim gleichen Arbeit-
geber beschéftigt, Beschéftigte zwischen
31 und 50 Jahre neun Jahre und Beschaf-
tigte unter 30 Jahren rund drei Jahre.

Arbeitgeber-To-do: Betrieb-
liches Leistungsmanagement
etablieren

Ein betriebliches Leistungsmanage-

ment hilft dabei, motivierte Mitarbei-

tende zu belohnen und ihre guten

Leistungen sichtbar zu machen. MaB-

nahmen wie Anerkennungssysteme,

Weiterbildungsmdglichkeiten und

die Férderung von Gestaltungsspiel-

rdumen bei der Arbeit kénnen die

Motivation weiter stiarken und Mit-

arbeitende an den Arbeitsplatz

binden.

ARBEITSTIER

© deagreez - stock.adobe.com

Fazit

Die vier verschiedenen Indikatoren, die in der deskriptiven Untersuchung zur
Messung der Arbeitsmotivation und Arbeitgeberbindung herangezogenen wur-
den, widersprechen dem in letzter Zeit haufig geduBerten Eindruck, in Deutsch-
land ware ein groBer Anteil, wenn nicht gar die Mehrheit der Beschaftigten,
unmotiviert und des Arbeitslebens oder zumindest ihres Arbeitgebers tberdris-
sig. Tatsachlich weist die Arbeitszufriedenheit sowohl im Zeitverlauf als auch im
internationalen Vergleich keine besorgniserregenden Auffélligkeiten auf - ganz
im Gegenteil. Die meisten Menschen sind - alles in allem - mit ihrer beruflichen
Situation zufrieden. Ob und wie sich die derzeit andauernde wirtschaftliche Krise,
die zunehmend auch auf dem Arbeitsmarkt spirbar ist, kiinftig auf die Motiva-
tion der Beschaftigten auswirken wird, bleibt abzuwarten. Die Beschéftigungs-
sicherheit ist ein wesentliches Merkmal der Arbeitgeberattraktivitat und nimmt
Einfluss auf die Arbeitszufriedenheit. Massive ProduktivitdtseinbuBen aufgrund
einer strukturellen Motivationskrise legt die Studie nicht nahe, dennoch braucht
es gerade in krisenbehafteten Zeiten gute betriebliche Lésungen, um Verande-
rungen umzusetzen und dabei die Mitarbeitenden mitzunehmen. Dabei kommt
es auch auf ein betriebliches Leistungsmanagement an, welches gute Leistun-
gen und motivierte Mitarbeitende belohnt.

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2025
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NG IST

und kein
= Hexenwerk

\Wer sich in Detalils

werzettelt”, verliert

den Blick fur das

8 Ganze. Echtes Zah-
lenverstandnis ist
der Motor fur eine

W gesunde Praxis-

i - ____t”* entwicklung.

Ein Beitrag von Marco Habschick Zahnarztpraxen sind keine uneigennitzigen Heilstatten -
sie sind auch, und zu keinem unerheblichen Anteil, be-
triebswirtschaftliche Unternehmen. Einnahmen und Aus-

gaben, Investitionen, Personal, Auslastung und Liquiditat wollen

[ PRAXISMANAGEMENT ] im Blick behalten werden. Controlling hilft, die wirtschaftliche Lage

der Praxis nicht nur zu verstehen, sondern gezielt zu verbessern.
Controlling klingt flir viele Zahnadrzte nach Es liefert objektive Entscheidungsgrundlagen, identifiziert wirt-
Zahlenwste, Excel-Tabellen und betriebs- schaftliche Schwachstellen und schafft Transparenz Uber die
wirtschaftlichem Overload — und wird wirtschaftliche Entwicklung - Monat fir Monat, Jahr fur Jahr. In

der Praxis bedeutet das: Wer die Zahlen kennt, kann besser pla-

deshalb oft stiefmitterlich behandelt. Dabei

) . . nen - ob es um Investitionen in neue Behandlungstechnolo-
ist Controlling kein Selbstzweck, sondern

gien, Personalentwicklung oder das Marketing geht. Am Ende

zentral und unverzichtbar fiir nachhaltigen sorgt das auch fur Planungssicherheit und ruhige Nachte.
Praxiserfolg. Gerade in einem dynamischen

Umfeld, das zunehmend von Wettbewerb, Keine Angst vor Zahlen

Kostendruck und Patientenanforderungen Die gute Nachricht: Controlling muss keine Wissenschaft sein. Es

gepragt ist, kann ein einfaches, aber pro geht nicht darum, maglichst komplexe Analysen zu erstellen,
3 J

fessionelles COl’lt]:OHll’lg den Unterschied Auch mit einfachen Mitteln lasst sich ein wirksames Controlling-
machen - auch fiir kleine oder neu system aufbauen - zum Beispiel mit standardisierten Monats-
gegrliindete Praxen. auswertungen, einer Liquiditatsvorschau und dem Vergleich von

sondern dierichtigen Kennzahlen zur richtigen Zeit zu betrachten.

18 ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2025



Soll- und Ist-Werten. Dabei ist es wichtig, die stra-
tegischen Ziele der Praxis zu kennen, um die Zahlen
im Blick zu haben, die daftr entscheidend sind.

Drei konkrete
Handlungsempfehlungen

1. Kennzahlen definieren, die
wirklich zahlen

Verzichten Sie auf ein UbermaB an Daten
und konzentrieren Sie sich auf eine Handvoll
zentraler Kennzahlen: Umsatzentwicklung,
Kostenstruktur, Stundensatzkalkulation,
Patientenfrequenz und Auslastung geben
bereits ein gutes Bild. Wichtig: Die Zahlen
sollten regelmaBig (mindestens monatlich)
aktualisiert und in einem festen Rhythmus
ausgewertet werden.

2. Liquiditatsplanung etablieren

Gerade in Zahnarztpraxen mit teuren Inves-
titionszyklen (z.B. neue Geréte, IT, Praxis-
umbau) ist ein transparenter Blick auf die
Zahlungsstrome essenziell. Einfache Tools
zur Liquiditatsplanung helfen, Engpéasse
frithzeitig zu erkennen und gegenzusteuern.
Ebenfalls wichtig zu wissen: Eine solide
Finanzplanung ist oft der Turéffner fur
Banken und Férdermittelgeber und gerade
in schwierigen Phasen ein unverzichtbarer
Professionalitatsbeweis auch gegeniiber
den Geldgebern.

3. Strategie und Controlling
verbinden

Controlling funktioniert am besten im
Dienst der Praxisstrategie. Fragen Sie sich
regelméaBig: Welche Behandlungen méchte
ich anbieten? Wo soll mein Wachstum statt-
finden - Giber mehr Patienten, mehr Be-
handler oder mehr Zusatzleistungen? Das
Controlling liefert die Fakten, mit denen
sich solche strategischen Ziele konkreti-
sieren und Gberprifen lassen.

WIRTSCHAFT

Fazit

Controlling ist mehr als Zahlenspielerei - es ist ein wirkungsvolles In-
strument, um die eigene Zahnarztpraxis zukunftssicher zu fihren. Wer
weiB, wo die Praxis wirtschaftlich steht, kann klarer entscheiden, ge-
zielter investieren und souverdner kommunizieren - gegenliber dem
Team, den Banken und sich selbst. Mit praxisnahen Tools gelingt der
Einstieg auch ohne BWL-Studium. Also: Keine Angst vor dem Control-
ling - es ist leichter, als Sie denken, und ein echter Schlissel zum lang-
fristigen Praxiserfolg.

Mehr zum Thema Controlling einschlieBlich wert-
voller Tools und weiterer Themen rund um eine
erfolgreiche Unternehmensfihrung bietet die
Grunderplattform, Deutschlands groRe offentliche
Plattform fur den Weg in die Selbststandigkeit.
\Weitere Infos auf gruenderplattform.de.

ANZEIGE

AnyGuard.dental

Feierabend statt
Papierkram — mit lhrer

Kl fur die Dentalpraxis.

AnyGuard unterstitzt bei QM, Doku &
Aufklarung — und vielem mehr. Sicher,
praxiserprobt & ohne IT-Kenntnisse.

Diese Kl-Assistenten sind inklusive:

QM-Assistent — Hygieneplédne & Checklisten
Mail-Co-Pilot — Patientenanfragen in Sekunden
beantworten

Transkription — Diktieren statt tippen
Abrechnung - unterstitzt bei BEMA, GOZ & Co.
Sofort startklar — kein Setup nétig

Eigene Assistenten? Kein Problem. Ei'!' E

Mit wenigen Klicks erstellen Sie indivi- Py
duelle Kl-Helfer — z. B. fur Budgetierung, e
Social Media oder Personalplanung. T dr e -

A,

Jetzt risikofrei testen: www.anyguard.dental * k
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PRIMARARZT-
SYSTEM:

Frau Prof. Dr. Buhlinger-Gépfarth, wie bewerten Sie

die geplante Einfiihrung eines verbindlichen Primérarzt-
systems, insbesondere in Idndlichen Regionen mit

bereits bestehendem Arztemangel?

Die Einfihrung eines verbindlichen Primdrarztsystems ist aus
unserer Sicht ein notwendiger und richtiger Schritt, um die Ge-
sundheitsversorgung in Deutschland zukunftsfahig zu gestalten.
Wir starten dabei nicht bei null: Mit der Hausarztzentrierten Ver-
sorgung (HZV) verflgen wir bereits Uber 17 Jahre praktische Er-
fahrungin der Umsetzung eines Primararztsystems. In der HZV ist
die Hausarztpraxis der zentrale Zugang zur medizinischen Versor-
gung und Ubernimmt fiir Patienten die Steuerung und Koordination
aller notwendigen Behandlungsschritte. Muss ein spezialisierter

20 ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2025
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Besser fur
alle Seiten?

Ein Beitrag von Marlene Hartinger

[ PATIENTENSTEUERUNG ]

Braucht die Gesundheitsversorgung in
Deutschland ein neues Primadararztsystem?
Und wenn ja, wie soll dieses aussehen? Die
aktuelle Debatte um eine effektiv gesteuerte
Inanspruchnahme medizinischer Leistun-
gen bringt diverse Positionen und Reform-
vorschldge hervor. Auch wenn das Thema
nicht unmittelbar die Zahnmedizin betrifft,
bertihrt es doch den gréfieren Kontext einer
integrierten und zukunftsfahigen Gesund-
heitsversorgung. Im Interview schildert
Prof. Dr. Nicola Buhlinger-Gopfarth, Haus-
arztin, Co-Bundesvorsitzende und Co-Vorsit-
zende des Hausdrztinnen- und Hausarzte-
verbands Baden-Wtrttemberg ihre Sicht-
weise auf die Herausforderungen und
Potenziale eines modernen Primar-
arztsystems.

Mehr Infos zur Hausarzt-

zentrierten Versorgung (HZV).




© HAVBW/Jan Winkler

Weniger unkoordinierte Facharzt-
besuche, mehr Effizienz.

Facharzt hinzugezogen werden, erfolgt dies gezielt und koordiniert durch den
Hausarzt; die Befunde werden zentral in der Hausarztpraxis zusammengefuhrt
und in eine ganzheitliche Versorgung integriert.
Von dieser besseren Versorgung profitieren bundesweit bereits Uber zehn Milli-
onen Versicherte, in Baden-Wirttemberg sogar rund ein Drittel aller gesetzlich
Versicherten. Die HZV zeigt ganz praktisch, dass ein Priméararztsystem nicht nur
moglich ist, sondern zu einer nachweislich besseren Versorgung fuhrt und die
Hausarztpraxen starkt. Auch das IGES-Gutachten des GKV-Spitzenverbandes
belegt, dass eine zentrale, koordinierende hausarztliche Versorgung die Haus-
arztpraxis fur den arztlichen Nachwuchs attraktiver macht. Das bedeutet: Ein
Primararztsystem zieht mehr Arzte in die hausérztliche Versorgung und entlas-
tet gleichzeitig das Gesundheitssystem insgesamt. Die HZV belegt zudem, dass
durch gezielte Steuerung und Koordination in der Hausarztpraxis auch prognos-
tizierte Mehrbelastungen - etwa zwei bis funf zusatzliche Patientenkontakte pro
Tag - gut bewiltigt werden kénnen.
Voraussetzung hierflrist jedoch, dass die Rahmenbedingungen stimmen: Haus-
arztliche Koordination ist eine anspruchsvolle und komplexe Aufgabe, die ein
System erfordert, das dieser Leistung auch gerecht wird. In der HZV ist dies be-
reits heute gelebte Praxis. Die zentrale Frage ist daher

nicht, ob ein Primararztsystem grundséatzlich mach-
bar ist, sondern wie die Rahmenbedingungen
gestaltet werden, damit die Praxen diese Auf-
gabe zuverlassig erfillen kdnnen. Die HZV
bietet hierfur ein bewahrtes und skalierbares
System, auf das die Politik setzen muss.

Prof Dr. Nicola Buhlinger-

Gopfarth beleuchtet die Poten-

ziale des modernen Primar-

arztsystems und die Rolle

der Hausarztzentrierten
Versorgung (HZV).

o

© Zamurovic Brothers - stock.adobe.com
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® sofortige Belastung durch
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Wie kénnten aus lhrer Sicht spezifische
Lésungen fiir Patientengruppen mit
chronischen Erkrankungen in das Primdr-
arztsystem integriert werden, ohne die
Effizienz und Patientensteuerung zu
geféhrden?

Grundsatzlich zeigen die Evaluationen der HZV,

dass die primérarztliche Steuerung allen Pa-
tienten Vorteile bringt - besonders profitieren
jedoch Menschen mit chroni-

schen Erkrankungen. Die HZV
belegt, dass durch die zentrale
PI'O Tag ... gibtesin Steuerung in der Hausarztpra-

den 99.000 ambulanten xis unkoordinierte Facharzt-

Praxen bundesweit durch- besuche und Komplikationen

schnittlich etwa 3,8 Mil-
lionen Arzt-Patienten-

bei chronischen Erkrankungen
deutlich reduziert werden, und
das bei niedrigeren Gesamt-
Kontakte sowie rund kosten. Fur chronisch Kranke
50.000 Notfallbehand- bedeutet das: bessere Versor-
lungen. gung, weniger Komplikationen,
mehr Lebensqualitat und oft

auch mehr Lebensjahre.

Eine zentrale Voraussetzung fur
diesen Erfolg ist die Versorgungskontinuitat
in der Hausarztpraxis. Gerade fir chronisch
erkrankte Menschen braucht es keine punk-
tuellen Case-Management-Ansatze, sondern
eine kontinuierliche, ganzheitliche Betreuung,
die einordnend, koordinierend und langfristig
an der Seite der Patienten steht.

Hierfur wesentlich ist die enge Zusammen-
arbeit zwischen Hausarztpraxis und speziali-
sierter Facharztpraxis. In Baden-Wirttemberg
haben wir diese Kooperation durch gezielte
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Facharztvertrdge geregelt, die an die HZV an-

R . gebunden sind und so eine enge Verzahnung
Prl ma thsystem: von hausarztlicher und fachéarztlicher Versor-
gung ermaoglichen. Dieses erfolgreiche Konzept

| ~ sollte auch bundesweit ausgebaut werden.
Pat < mte i Stro me Entscheidend ist, dass die Hausarztpraxis als
eﬁce kt|\/ Ste uern zentrale Koordinationsstelle alle relevanten
. Informationen zusammenfihrt und einord-
net. So werden Effizienz und Versorgungs-
qualitdt gesteigert, Versorgungsbriche ver-
mieden und die Patienten erhalten eine ganz-

heitliche, auf ihre Bedirfnisse zugeschnittene
Betreuung. B

Hier gehts zum Konzeptpapier

der Bundesarztekammer zu

Koordination und Orientierung

in der Versorgung.

© Alexander Mils - unsplash.com




meridol - Zahnfleischschutz
in jedem Behandlungsstadium
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Antiseptikum
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Implantatpllege
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meridol® med CHX 0,2 % meridol” PARODONT EXPERT

Bei akuten Entziindungen oder nach Fur Patient:innen die zu Parodontitis
parodontalchirurgischen Eingriffen und Rezession neigen.
® Hochwirksames Antiseptikum ® Zur tdglichen Anwendung

mit 0,2 % Chlorhexidin nach einer Chlorhexidin-Therapie
® Angenehm milder Minzgeschmack - ® Geeignet zur Implantatpflege

fordert die Compliance’

Starken Sie die Widerstandskraft des Zahnfleisches lhrer Patient:innen

1. Mathur S. et al, National Journal of Physiology, Pharmacy & Pharmacology, 2011.

meridol® med CHX 0,2 % Lésung zur Anwendung in der Mundhéhle. Zusammensetzung: 100 ml Lésung enthalten 1,0617 g Chlorhexidindigluconat-Lésung, entsprechend 200 mg Chlorhexi-
dinbis (D-gluconat), Sorbitol-Lésung 70 % (nicht kristallisierend), Glycerol, Propylenglycol, Macrogolgcherolhydroxystearat Cetylpyridiniumchlorid, Citronensaure-Monohydrat, Pfefferminzdl, Pa-
tentblau V(E 131), gereinigtes Wasser. Anwendungsgebiete: Zur zeitweiligen Keimzahlreduktion in der Mundhéhle, als temporére adjuvante Therapie zur mechanischen Reinigung bei bakteriell
bedingten Entzundgungen der Gingiva und der Mundschleimhaut sowie nach parodontalchirurgischen Eingriffen, bei eingeschrénkter Mundhygieneféhigkeit. Gegenanzeigen: Bei Uberempfind-
lichkeit gegentiber dem Wirkstoff oder einem der sonstigen Bestandteile des Arzneimittels, bei schlecht durchblutetem Gewebe, am Trommel? I, am Auge und in der Augenumgebung. Neben-
wirkungen: Reversible Beeintréachtigung des Geschmacksempfindens, reversibles Taubheltsgefuhl der Zunge, reversible Verfarbungen von Zahnhartgeweben Restaurationen Zahn?ullungen)
und Zungenpapillen (Haarzunge). Dieses Arzneimittel enthalt Aromen mit Allergenen. Selten treten Uberemp indlichkeitsreaktionen auf. In Einzelfallen wurden auch schwerwiegende allergische
Reaktionen bis hin zum anaphylaktischen Schock nach lokaler Anwendung von Chlorhexidin beschrieben. In Einzelféllen traten reversible desquamative Veranderungen der Mukosa und eine
reversible Parotisschwellung auf. CP GABA GmbH, 20354 Hamburg. Stand: Juli 2024.

Hier scannen, um mehr zu erfahren,

) H ¢ PROFE IONAL
odergehensieauf meridol | "ROTESSIONAL




[ FUHRUNG]

Fur viele selbststandige Zahn-
drzte ist der Praxisalltag nicht
nur medizinische Prdzisions-
arbeit, sondern auch standige
Fihrungsaufgabe. Anliegen
der Mitarbeitenden, Patienten-
management, Abrechnung,
Qualitatskontrolle — ein Berg
an Verantwortung tirmt sich
taglich auf. Wer dabei immer
nur das ganze massive Gebirge
vor Augen hat, lauft Gefahr,
mental zu erschoépfen. Genau
hier setzt das Prinzip der
kleinen Schritte an — eine
Strategie, die nachhaltig
starkt und entlastet.

Eine Lektion von Bergbauern

Hatten Sie gedacht, dass es ausgerechnet ein
Bergbauer sein kdnnte, der diesbezlglich
entscheidende Lehren fir uns bereithalt?! Er
(oder sie) lebt und arbeitet in steilem Gelande,
Tag fur Tag. Auf die Frage, wie man es schafft,
diese Hange zu bewaltigen, lautet die Antwort:
,Man geht nicht in groBen Schritten den Berg
hinauf - da stolpert man nur oder es geht
einem die Luft aus. Vielmehr nimmt man ganz
kleine Schritte. So kommt man sicher an und
kann oben sogar die Aussicht genieBen.”

Fokus statt Uberforderung

Diese einfache, aber kraftvolle Metapher ldsst
sich hervorragend auf den Fuhrungsalltag tiber-
tragen. Mentale Fitness bedeutet nicht, stan-
dig alles im Blick zu haben oder alles gleich-
zeitig I6sen zu wollen. Mentale Fitness bedeu-
tet vielmehr, mit klarem Kopf zu entscheiden,
was jetzt gerade oberste Prioritat hat - und
dabei fokussiert zu bleiben.

=]
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MENTALE

UBUNGEN FUR DEN

AUFSTIEG

DER TAGESGIPFEL — KLARE LIELSETZUNG:

Formulieren Sie morgens ein klares
Tagesziel. Nicht zehn To-dos, son-
dern einen ,Tagesgipfel”. Was ist
heute das Wichtigste? Diese Fokus-
sierung hilft, Priorititen zu setzen
und sich nicht in Nebensichlich-
keiten zu verlieren.

stina Gottardi - unsplash.com

Fiihrung mit Bedacht

Gerade in Zeiten hoher Belastung gilt: Der Berg ist nicht kleiner,
nur weil man ihn ignoriert. Aber er wird begehbar, wenn man ihn
Schritt fur Schritt angeht. So wie der Bergbauer mit Bedacht auf-
steigt, kdnnen auch Sie mit ruhigem Geist und klarer Strategie Ihre
Fuhrungskraft starken - und den Gipfel nicht nur erreichen, sondern
auch geniel3en.

EDM NiTi FEILENSYSTEM

DER SCHRITTZAKLER — AUFGABEN

IN ETAPPEN DENKEN:

GroBe Projekte (z.B.
Digitalisierung, Personal-
umstellung) wirken oft wie
uniiberwindbare Anstiege.
Teilen Sie diese gedank-
lich in Etappen. Was ist
der nichste kleine Schritt?
Schon ein zehnminiitiges
Brainstorming oder eine
E-Mail kann ein Etappen-
sieg sein.

DER AUSBLICK — BEWUSSTE
PAUSEN ZUR REFLEXTON:

Wer den Blick nie vom Weg
hebt, verliert das groBe
Ganze - und die Motivation.
Gonnen Sie sich bewusste
Pausen, in denen Sie zuriick-
blicken: Was habe ich ge-
schafft? Wo bin ich auf dem
Weg? Wo will ich hin? Diese
Reflexion schafft mentale
Klarheit und neue Kraft.

Gemeinsam den Gipfel erklimmen
In die Strategie des Bergbauern kdnnen Sie auch lhr

Team einbeziehen - insbesondere dann, wenn be-

stimmte Ziele nur im Team erreicht werden kdénnen.

Die drei mentalen Ubungen kénnen in der Team-

besprechung in Phasen groBRer Belastung Orientierung

und Motivation bringen.

HyFlex EDM — OGSF Sequenz

Nehmen Sie die Kontrolle in Ihre Hand

Maximale Patientensicherheit,
einfache Anwendung,
schnelle Ergebnisse.

=
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ABRECHNUNG
TIPP*

Schraube locker? Festziehen,

X

‘upuu

Wiedereinsetzen und Auswechseln

von Implantataufbauten

Wer kennt es nicht: ein Patient erscheint mit einer gelockerten Implantatkrone bzw. einem
gelockerten Implantataufbau in der Praxis. Sofort tauchen einige Fragen auf: Was ist
locker? Wie erfolgt der Austausch? Ist die Implantatkrone noch intakt? Kann die GOZ-Nr.
9050 oder 9060 berechnet werden? Beim Entfernen, Wiedereinsetzen oder Auswechseln
eines oder mehrerer Aufbauelemente lassen sich diese Fragen aufgrund der Vielfaltigkeit
von Implantat(aufbau)systemen nicht pauschal beantworten. Nachfolgend werden die
unterschiedlichen Mdglichkeiten der Abrechnung erldutert und es wird verdeutlicht, wo-
rauf das Augenmerk bei MaBnahmen an Implantataufbauten besonders gelegt werden
muss!

Eins ist klar: Bei zweiphasigen Implantatsystemen ist eine sichere und dauerhafte Ver-
bindung zwischen Implantat und Abutment essenziell fir die Stabilitat und den langfris-
tigen Erfolg der prothetischen Versorgung. In Teil K der GOZ (Implantologische Leis-
tungen) stehen die nachfolgenden Gebuhrenpositionen als Berechnungsgrundlagen fiir
das Auswechseln und Wiedereinsetzen von Aufbauelementen wie Abutments, Gingiva-
formern oder Abformpfosten zur Verfligung:

GOZ-Nr.9050 2,3-fach GOZ-Nr.9060 2,3-fach
Entfernen und Wiedereinsetzen 40,49EUR Auswechseln von Aufbau- 40,49 EUR
sowie Auswechseln eines oder elementen (Sekundarteilen)
mehrerer Aufbauelemente bei im Reparaturfall
einem zweiphasigen Implantat-
system wahrend der rekon-
struktiven Phase

héchstens dreimal wahrend der V  nurim Reparaturfall
rekonstruktiven Phase* P
Vv héchstens einmal je Implantat je Sitzung Vv héchstens einmal je Implantat je Sitzung

Die GOZ-Nr.9050 ist héchstens dreimal in der rekonstruktiven Phase* und nur héchs-
tens einmal je Sitzung je Implantat berechnungsféhig. Handelt es sich jedoch um einen
Reparaturfall, ist anstelle der GOZ-Nr. 9050 die GOZ-Nr. 9060 berechnungsféhig. Die
Bewertung der GOZ-Nrn. 9050 und 2060 ist identisch, wobei die GOZ-Nr. 2060 nur im
Reparaturfall berechnungsfahig ist.

Bei einigen komplexen Implantatsystemen (z.B. IMZ-Implantatsystem) bilden mehrere
Teile (Titaninsert, intramobiler Connector, zentrale Verschlussschraube) eine Einheit. Die
GOZ-Nr.9050 kann trotz dieser Tatsache nur einmal je Implantat und Sitzung berechnet
werden. Der wesentlich hohere Zeitaufwand berechtigt zur Faktorsteigerung und ggf. zu
einer abweichenden Honorarvereinbarung gemal §2 Absatz1 und 2 GOZ.

*Die rekonstruktive Phase beginnt mit der Abdrucknahme
zur Herstellung einer prothetischen Versorgung und endet

mit der Eingliederung des endgiltigen Zahnersatzes.

FALLBEISPIELE:

1. Fall

Austausch eines Gingivaformers
zur Ausformung des Emergenz-
profils = Wechselvorgang vor der
rekonstruktiven Phase

Nach erfolgter Implantatfreilegung,
also vor Beginn der rekonstruktiven
Phase, sind in den Folgesitzungen in
der Regel mehrere Wechselvorgange
eines Gingivaformers zur Verbesse-
rung des Emergenzprofils erforderlich.
Diese Leistung ist in der GOZ nicht
geregelt und muss (gemaB §6 Abs. 1
GOZ) analog berechnet werden. Der
DAISY-AnalogieRechner® ist das per-
fekte Tool, um eine passende Analog-
leistung zu ermitteln.

*Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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ABRECHNUNG
TIPP*

2. Fall

Wiéhrend der Abdrucknahme fiir ZE findet der Wechselvor-
gang eines Gingivaformers und eines Abdruckpfosten statt =
Wechselvorgang wdhrend der rekonstruktiven Phase

Nachdem das Implantat freigelegt und ein Abdruckpfosten far
die Abdrucknahme eingebracht wurde, beginnt jetzt die soge-
nannte rekonstruktive Phase, in deren Verlauf der endgultige
Zahnersatz hergestellt und eingegliedert wird. Wahrend dieser

Phase sind alle Wechselvorgdnge, wie z. B. der Austausch eines
Gingivaformers gegen einen Abformpfosten nach der GOZ-

Nr.9050 zu berechnen. Diese Leistung kann, unabhangig von Achtung: Stellen Abutment und Krone eine Einheit dar
der tatsachlichen Anzahl der Wechselvorgédnge, natirlich auch (also ein Teil), kann die GOZ-Nr. 9050 nicht in der Einglie-
in der Eingliederungssitzung (Gingivaformer gegen definitives derungssitzung berechnet werden, da kein separater
Abutment), maximal dreimal berechnet werden. Wechselvorgang stattfindet!

3. Fall

Austausch einer gelockerten Befestigungsschraube bei intakter Krone = Wechselvorgang
wdhrend eines Reparaturfalles

Der Patient erscheint mit einer gelockerten Krone auf dem Implantat. Nach der Untersuchung
und Rontgendiagnostik steht fest: die Befestigungsschraube des Implantataufbaus ist ge-
lockert und muss ausgetauscht werden. Werden in einem derartigen Reparaturfall Aufbau-
elemente (Sekundarteile) ausgewechselt, ist die Leistung nach der GOZ-Nr. 2060 einmal
pro Sitzung und Implantat berechnungsféhig, auch wenn es sich um zusammengesetzte Teile
handelt.

Achtung: Erfolgt der Austausch eines Implantataufbaus bei einer erneuerungs-

bediirftigen Krone (es wird also eine neue Krone geplant), liegt kein Reparaturfall vor.
In solchen Fallen erfolgt die Berechnung nach der GOZ-Nr. 9050 (siehe Fall 1 oder 2), da
es sich um eine MaBnahme vor oder wéahrend der rekonstruktiven Phase handelt!

Fazit

Mehr Wissen zum Thema Bei MaBnahmen an Implantataufbauten istimmer die gesamte klinische Situation

Suprakonstruktionen erhalten
Sie im DAISY-Seminar ,Zahn-
ersatz Teil 3 Suprakonstruk-
tionen/Hybridversorgungen”
als Live-Webinar und Prasenz-

(Aufbau und Zahnersatz) sowie der Zeitpunkt des Austausches zu betrachten.
Nicht zu vergessen: Eine penible Dokumentation der Behandlung ist entschei-
dend fur eine leistungsgerechte Honorierung.

lllustrationen: © DAISY Akademie + Verlag GmbH

seminar! Weitere Informatio-
nen und Termine finden
Sie auf daisy.de.
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Infos Infos zum
h] = zur Autorin E = Unternehmen

DAISY Akademie + Verlag GmbH
Sylvia Wuttig, B.A.

Tel.: +49 6221 4067-0
info@daisy.de « www.daisy.de
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Social Media in der ZAP:
Chancen, Grenzen und praktische Tipps

Der professionelle Einsatz von Social Media gehort in den meisten Zahnarztpraxen mittlerweile zum Standardrepertoire,

etwa zur Patienteninformation, Imagepflege oder Gewinnung neuer Patienten. Die digitale Multiplikatorenwirkung verspricht

groBe Reichweite, birgt jedoch auch rechtliche Risiken - von unzulassiger Werbung Uber Datenschutzverstéfe bis hin zu

urheberrechtlichen Problemen. Viele Praxisinhaber fragen sich deshalb: Bis zu welchem Punkt ist die Werbung erlaubt,
und wo beginnen die rechtlichen Risiken? Nachfolgend finden Sie einen kompakten Uberblick.

Warum liberhaupt Social Media Praktische Umsetzung:
fUCZanBAZtPlaxehi Vier Tipps fur den sicheren
O Reichweite steigern: Mit Accounts auf Instagram, Facebook, . . .

TikTok oder YouTube kénnen schnell und zielgerichtet inte- Soc|aI—Med|a—Auftr|tt

ressierte Patienten angesprochen werden.

O Fachkompetenz zeigen: Fachbeitrage, Praxis-Insights oder
Patientenfragen vermitteln Expertise und bauen Vertrauen auf.

O Praxiseinblicke und Patientenbindung: Bilder vorm Praxis-
alltag, Teamvorstellungen oder Informationen zu neuen Ge-
raten tragen zur Markenbildung bei.

Hiufige Problemfelder in der Praxis

O Unzulissige Vorher-Nachher-Bilder

Bei rein asthetischen Behandlungen {zum Beispiel
Bleaching, Veneers) wihlen manche Praxen noch

immer Vorher-Nachher-Fotos, um asthetische

Erfolge zu demonstrieren. Das birgt ein hohes

Abmahnrisiko.

O Irrefithrende Werbeaussagen

Slogans wie 100Prozent Erfolg oder garantiert
schmerzfrei suggerieren ein sicheres, risikofreies
Ergebnis - und gelten als wettbewerbswidrig.

O Fehlende oder unklare Kennzeichnung
von Werbekooperationen

Unterlassene oder unklare Hinweise auf ,Wer-

bung” oder ,Anzeige” bei Influencer-Marketing

und Testimonials fihren zu Abmahnungen und
Imageschaden.

O DatenschutzverstofBBe

Ob Patientenanfragen, Chatverlaufe oder Fotos:
Werden diese ohne schriftliche, DSGVO-konforme
Einwilligung versffentlicht, drohen hohe BuBRgelder und Ver-
trauensverlust bei Patienten.

*Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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RECHT
TIPP*

Rechtlicher Rahmen:

Was ist erlaubt, was nicht?
Heilmittelwerbegesetz (HWG) und Berufsordnung:
Das HWG definiert klare Grenzen fur die Werbung im
medizinischen Bereich. Vor allem § 11 HWG regelt, dass
bildliche Vorher-Nachher-Darstellungen bei nicht me-
dizinisch indizierten, rein asthetischen Eingriffen unzu-
l&ssig sind. VerstoBRe konnen kostenpflichtige Abmah-
nungen nach sich ziehen. Zusatzlich schranken die
Berufsordnungen der Lander iberméBige und irrefih-
rende Werbeformen ein.

Influencer-Marketing und Testimonials:
Influencer-Kooperationen sind maglich, solange deut-
liche Kennzeichnungen als ,Werbung” oder ,Anzeige”
erfolgen. Dasselbe gilt fiir echte Patientenstimmen
(Testimonials): Sie durfen verwendet werden, sofern
sie keine Heilversprechen beinhalten und kein irrefth-
render Eindruck entsteht. Auch hier ist auf formale Ein-
willigungen zu achten, damit es nicht zum VerstoB
gegen den Datenschutz oder die Heilmittelwerbevor-
schriften kommt.

Datenschutz (DSGVO) und Einwilligung
Um Patientenfotos oder Videos aus dem Praxisalltag
(zum Beispiel Uber Instagram oder Facebook) zu versf-
fentlichen, ist im Vorfeld stets eine DSGVO-konforme
Einwilligung erforderlich. Diese sollte schriftlich einge-
holt und praxisintern archiviert werden. Schon eine
Nahaufnahme des Mundbereichs kann personenbezo-
gene Daten enthalten, wenn sie Riickschlisse auf den
Patienten zulasst.

Fazit: Chancen nutzen, aber rechtssicher
Zahnérzte konnen mit einem professionellen Social-
Media-Auftritt das Patientenvertrauen stéarken und mo-
derne, sympathische Praxiseinblicke geben. Allerdings
muss das Werbe- und Datenschutzrecht jederzeit im
Blick bleiben. Wer unsicher ist, sollte friihzeitig recht-
lichen Rat einholen und auBerdem eine interne Com-
pliance-Checkliste anlegen - so bleiben Gestaltungs-
spielraum und Rechtssicherheit in der Praxis in bester
Balance.

Obed0| ROl

Infos zur
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Infos zum
Unternehmen

Angélique Rinke « Rechtsanwaltin
Lyck+Patzold. healthcare.recht
www.medizinanwaelte.de
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BleachingSchiene

WeilBBe Zahne,
wenig Aufwand:
Die BleachingSchiene

* Scan oder Abdruck nehmen, zu Orthos schicken

e |hre Patient*innen aufklaren, Schiene und Gel
fir Zuhause mitgeben

* Auch zur Auffrischung nach In-Office-Bleaching

2
1]
Q
[}
!
(]

s
o]
=
)
o
=
=
O

Opalescencer

SioWhite x

BleachingSchiene ® & o

systems

OK + UK fur strahlende 149,- €*
im Set mit Gel 189,- €~

*inkl. MwSt.

Mehr Informationen unter
www.orthos.de/bleaching

Eine Marke von

QThor

Entdecken Sie unsere
weiteren Marken unter

www.orthos.de



Zur alternierenden
Injection-Moulding-
Technik Schritt fur
Schritt

Fiillungstherapien
effizienter gestalten
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Endo-Feile: © Aleksandra Gigowska - stock.adobe.com
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HIGHLIGH TS

DGZI-Jahreskongress
mit Schnittstelle Endo und
Implantologie
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ZAHNERHALTUNG | ENDODONTIE | FOKUS

Jungere Senioren
mit mehr festsitzenden
Versorgungen

Die aktuelle DMS - 6-Grafik des IDZ zeigt die Entwicklung
der prothetischen Versorgung bei 65- bis 74-jahrigen Pa-
tienten in der Zeitspanne von 2005 bis 2023. Der Anteil
festsitzender Versorgungen wie Kronen oder Briicken ist
deutlich gestiegen - von 35,6 auf 64,7 Prozent. Gleichzeitig
ging der Anteil herausnehmbarer Prothesen, einschlieBlich
Totalprothesen, von 58,6 auf 29,9 Prozent zurtick. 5,4 Pro-
zent der Befragten tragen aktuell keinen Zahnersatz. Der
Trend zeigt eine klare Hin wendung zu einer modernen,
festsitzenden Prothetik.

Prothetische Leitversorgung*

DMS IV DMSV DMS-6  Kronen-
2005 2014 2023 169% ersorgung
58,6% 64,7% o)
festsitzender
a1B % Zahnersatz

... herausnehmbarer
19,1%

f Zahnersatz
10,8 % Totalprothese

54%  kein Zahnersatz

35,6 % 29,9%

Quelle: DMS-6 | IDZ

*Leitversorgung: Nur die umfangreichste prothetische Versorgung zéhlt pro Person

Haltbarkeit von Zahn-
fallungen schwankt
regional

Zahnfullungen verbleiben in Deutschland immer langer im
Mund. Das geht aus dem Zahnreport 2025 der BARMER
vom Juni hervor. Demnach hielt die Halfte der groBen
Seitenzahnfullungen aus dem Jahr 2010 mindestens
6,5 Jahre, wahrend es bei den Fillungen aus dem Jahr
2015 bereits mindestens 7,2 Jahre waren. Interessanter-
weise gibt es je nach Region deutliche Unterschiede bei
der Liegedauer von Fillungen. So befinden sich in Baden-
Wiirttemberg nach zehn Jahren rund 42 Prozent der gro-
Ben Seitenzahnfillungen noch im Mund, wahrend es in
Sachsen-Anhalt rund 18 Prozent sind. Der Bundesschnitt
bei der Haltbarkeit bzw. Liegedauer betragt etwa 34 Pro-
zent. Weitere Infos auf www.barmer.de.

Quelle: BARMER
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#REINGEHORT

INTERVIEWS MIT ZAHNARZTEN UND
MENSCHEN AUS DER DENTALWELT.

Endodontie meets
Traumatologie

,Fir Kinder und Jugendliche ist es
wahnsinnig wichtig, dass sie im Falle von
. Traumata optimal versorgt werden,
um Langzeitschiden und deren negative
Auswirkungen auf eine gesunde Entwick-
lung zu vermeiden. Ich sehe uns da als
Arzteschaft und auch als DGET [...] in
einer groflen Verantwortung, der ich
personlich immer wieder mit besonderer
Freude gerecht werde, denn: Kinder sind
ganze tolle Patienten, und es ist einfach
schon, zu sehen, wenn man durch eine
erfolgreiche Versorgung einen wichtigen

Beitrag fiir sie leisten kann.”

Dr. Eva Dommisch
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In einer neuen Folge von #reingehért
sprechen wir mit der Berliner Endodontologin
Dr.Eva Dommisch. Dabei geht es um die Be-
deutung und Machbarkeiten der Endodontie
im Bereich der Traumatologie, vor allem in
Bezug auf die Versorgung jlingerer Patienten.
AuBerdem greifen wir im Gesprach die
Praventionskampagne ,Rette deinen Zahn"
der Deutschen Gesellschaft fir Endodontie
und Traumatologie e.V. (DGET) auf - als
Praktikerin und Vorstandsmitglied der

DGET ist Dr. Dommisch die Aufklarungs-
arbeit ein besonderes Anliegen.

Mehr Infos zur Kampagne sowie Informa-
tionsmaterial fir die Praxis stehen hier zur
Verfiigung: www.rette-deinen-zahn.de.

5

Hier gehts zur #reingehort-

Folge mit Dr. Eva Dommisch
auf ZWPonline.

or.

PRASENTIERT VON ZWP

© DGET
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PRAXISTEST:

Reziprokes Feilensystem

Sendoline S1 Plus in

gebogenem Zustand.

in der Anwendung E E
z/‘

Ein Beitrag von Dr. Christian Miess

e

Dr. Christian Miess,
Zahnarzt in eigener
Praxis in Sulzbach-
Rosenberg.

ttman

© Dominik Wittmann

,Das neue Feilensystem fur die
Wurzelkanalbehandlung hat meine
Erwartungen Ubertroffen. Die rezi-
proken Bewegungen und die inte-
grierte Langenmessung machen es
zu einem auperst effektiven und an-
genehmen Werkzeug. Es bietet eine
hervorragende Leistung und erzielt
vorhersagbare, reproduzierbare
Ergebnisse. Im Vergleich zu rotie-
renden Systemen besteht ein
deutlicher Zeitgewinn

(Dr. Christian Miess)

32 ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2025

[ WURZELKANALBEHANDLUNG ]

Als langjahriger Anwender reziproker
Feilensysteme hat Dr. Christian Miess, nieder-
gelassener Zahnarzt in Sulzbach-Rosenberg,
kurzlich die Gelegenheit gehabt, das neue
reziproke Einfeilensystem S1 von Sendoline
mit dazugehorigem Motor auszuprobieren.
Nachfolgend schildert er seine

Erfahrungen.

as Feilensystem S1 von Sendoline macht einen robus-
Dten und stabilen Eindruck. Die Feilen kehren nach Druck

schnell wieder zuriick in ihre urspriingliche Ausgangs-
form. Je nach GréBe des Kanallumens kann die passende Feile
gewdhlt werden. Ebenfalls ist das bekannte Langenmarkierungs-
system vorhanden. Zu sehen sind die Markierungen an den
Langen 18, 19, 20 und 22. Der Motor ist modern und zeitlos
gestaltet und verfigt Uber eine integrierte Langenmessung, die
bei Erreichen der Arbeitslange automatisch zu einer Rlickwarts-
bewegung fiihrt. Eine Uberaufbereitung ist dadurch nicht mehr
moglich. Der Motor wird mit einem Akku betrieben, wodurch
Flexibilitdt und Beweglichkeit gewahrleistet werden.

Praktische Anwendung

Wie bei jedem bekannten reziproken Feilensystem muss der
Gleitpfad mit entsprechenden ISO-Feilen vorbereitet werden.
Die auf den ersten Eindruck sehr starr wirkenden Feilen des
Sendoline-Systems finden, ohne abzuwinkeln, prazise und schnell
die Eingdnge und erarbeiten sich mit dem gewohnten Knacken
der reziproken Feilen ihren Weg bis zum Apex. Ist die volle Ar-
beitslange erreicht, erfolgt die Riickwartsbewegung der Feilen.
Sollten jedoch metallische Materialien in unmittelbarer Nahe
des zu praparierenden Kanals vorliegen, ist die Aufbereitung
mit gleichzeitiger Langenmessung aufgrund der Leitféhigkeit
nicht moglich.

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Sendoline S1 Feilen Plus (rot),

Dual Rinse®
HEDP

Plus Small (weiB) und Plus Large

(schwarz).
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Unternehmen

barkeit der Ergebnisse war ebenfalls beeindruckend,
was auf die Zuverlassigkeit und Prazision des Systems
hinweist. Ein Feilenbruch erfolgte auch bei gekrimmten
Kanalen wahrend des Testzeitraums nicht.
Verbesserungsbedarf sehe ich bei den Langenmarkie-
rungen auf den Feilen. Diese lassen sich leider noch
nicht so gut ablesen, was sicherlich mit der silbernen
Farbe der Striche zusammenhangt. Da aber die Lan-
genmessung des Motors ohne Ausnahme gut funkti-
oniert, kann man sich hier auf den Stopp der Feile ver-
lassen.

Sofern nicht anders vermerkt, Fotos: © Directa AB

Sendoline Endo-Motor mit
Lip-Clip und File-Clip.
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Schritt-fur-Schritt-Einfiuhrung in die

alternierende Injection-Moulding-Technik

Ein Beitrag von Maria Fostiropoulou

[ MINIMALINVASIVE RESTAURATION |

Direkte Frontzahnrestaurationen sind zeitaufwen-
dig und ihr Ergebnis hangt in hohem Mafie von
der Erfahrung und Geschicklichkeit des Zahnarztes
ab. Gerade bei komplexen Fallen kann es schwierig
werden, mit traditionellen Kompositen dsthetische
Ergebnisse zu erzielen. Daher bevorzugen Zahn-
drzte bei umfangreicheren Behandlungen hdufig
indirekte Restaurationen.! Die Injection-Moulding-
Technik* hat sich als praktikable und besser vor-
hersagbare Alternative fur direkte Restaurationen
erwiesen, da sie die prazise intraorale Ubertra-
gung eines Wax-ups mithilfe eines transparenten
Schlissels ermoglicht.>2 Diese Technik ist einfach,
weniger fehleranfallig, gut umsetzbar und kosten-
gunstig.” Im vorliegenden Beitrag wird eine Modi-
fikation der Standard-Injection-Moulding-Technik
(IMT), die alternierende IMT, vorgestellt und deren
Anwendung in einem asthetisch herausfordernden
Fall mit fehlenden Zdhnen, Diastemata und un-
regelmafligen Zahnproportionen beschrieben.’
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Abb. 1: Ausgangsbefund:
Ansicht von okklusal.

ie alternierende IMT erfordert sowohl
Dein Teil- als auch ein Gesamt-Wax-up

unter Verwendung von zwei separa-
ten Modellen und zwei transparenten Silikon-
schlisseln. Dieses Vorgehen bietet gleich meh-
rere Vorteile, darunter eine hohe Stabilitat des
SilikonschlUssels, wenig Materialiberschuss,
einfachere Ausgestaltung der Zahnkonturen
und prézisere Kontaktpunkte.®”

Patientenfall

Eine 57-jdhrige Patientin, Nichtraucherin, wurde
an die Postgraduate Clinic of Restorative Den-
tistry der National and Kapodistrian University
Athen fur eine dsthetische Rehabilitation des
Oberkieferfrontzahnbereichs Uberwiesen. Das
Hauptanliegen der Patientin war es, die As-
thetik ihres Lachelns mit einem mdglichst
wenig invasiven Ansatz zu verbessern. lhre
Krankengeschichte war unauffallig, und zum
Zeitpunkt der Konsultation nahm sie keine
Medikamente ein.

[=] - [=]
E ala Literatur

*2014 von Douglas Terry und

John Powers eingefihrt.

*Die Beitrdge in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Klinische Befunde und Diagnostik

Bei der umfassenden klinischen Untersuchung zeigte
sich, dass der obere rechte Eckzahn fehlte. Dieser war
wahrend einer friheren kieferorthopadischen Behand-
lung extrahiert worden. Aufféllig waren zudem mehrere
Diastemata und schwarze Dreiecke sowie veranderte
Zahnproportionen, die in erster Linie auf die Abnutzung
der mittleren Schneidezdhne zurtickzufiihren waren.
Die seitlichen Schneidezdhne zeigten eine Neigung
nach bukkal. Es wurden erste intra- und extraorale
Aufnahmen gemacht (Abb. 1). Die parodontale Unter-
suchung ergab keine Anzeichen einer Entziindung oder
Parodontalerkrankung; die réntgenologische Unter-
suchung zeigte keine pathologischen Befunde.

Minimalinvasive dsthetische Rehabilitation
Um die Asthetik zu verbessern, sollten die Zahnpropor-

Vorbereitung und Mock-up:

Visualisierung des Behandlungsplans

Zunachst wurden Zahnstein entfernt und eine professionelle Zahn-
reinigung durchgefiihrt. Mit einem Intraoralscanner wurde der Kie-
fer digital abgeformt und in Zusammenarbeit mit einem Zahntech-
niker ein additives Wax-up entworfen. Dieses Wax-up wurde mit
einem Schlissel aus kondensationsvernetzendem Silikon in ein in-
traorales Mock-up aus dualhartendem Bis-Acrylkunststoff Gberfihrt
(TEMPSMART™ DC, GC), um das Endergebnis visualisieren und
die Asthetik und Phonetik beurteilen zu kénnen. Dabei wurden zur
Prifung der Funktion und Durchfihrbarkeit auch die okklusalen
Parameter bewertet. Die Patientin war mit den vorgeschlagenen
Zahnformen und -proportionen zufrieden und stimmte dem Be-
handlungsplan zu. Nachdem keine Anderungen erforderlich gewe-
sen waren, konnten nun ein digitales Total- und Teil-Wax-up erstellt
und auf der Grundlage dieser Entwirfe zwei gedruckte Modelle fir
die alternierende IMT angefertigt werden.

tionen optimiert, Diastemata und schwarze Dreiecke
geschlossen und Zahn 14 so umgestaltet werden, dass
er einem Eckzahn dhnelt. Da die Patientin einen mini-

Die in diesem Fallbericht vorgestellte
verfeinerte Injection-Moulding-Technik
stellt eine praktikable Behandlungsoption
dar, insbesondere flr Patienten, die eine
asthetische Verbesserung durch einen
minimalinvasiven, rein additiven Ansatz
ohne die hoheren Kosten fur indirekte
Restaurationen anstreben.

malinvasiven Ansatz bevorzugte, wurde einer additiven
Behandlungsstrategie der Vorzug gegeben. Es wurde
kein Bleaching vorgesehen, weil die Patientin mit ihrer
Zahnfarbe zufrieden war. Unter den genannten Voraus-
setzungen bestand die ideale Behandlungsoption aus
sieben Kompositveneers (Zahn 15 bis 23) mithilfe der

alternierenden IMT.

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Herstellung und Anpassung

transparenter Silikonschliissel

Fur die Herstellung der Silikonschlissel wurden im ers-
ten Schritt stabile vertikale Stopps aus Laborsilikon
(Shore-Harte 92) angefertigt. AnschlieBend wurden
mit glasklarem Vinylpolysiloxan (EXACLEAR, GC) in
einem nicht perforierten Metallabformléffel die beiden
transparenten Silikonschlissel hergestellt. Beide Schlis-
sel waren sieben bis zehn Millimeter stark, um eine
Deformation beim Einsetzen zu vermeiden. Das Uber-
schissige Silikon wurde mit einem Skalpell entfernt
und die Passgenauigkeit der Schlissel auf den Model-
len Uberprift. Die Perforationen fur das zu injizierende
Komposit wurden von innen, entlang der Langsachse
des Zahns, mittig an der Inzisalkante gesetzt. Dafiir
wurde eine Spritze mit derselben Metallnadel genutzt,
mit der spater das flieBfahige Komposit injiziert wurde.

Abb. 2: Farbauswahl mit einem
Kreuzpolarisationsfilter. - Abb. 3: Zahn-
praparation durch das Mock-up.

Wiy o W TR

:h'E %"L

Farbauswahl mit Button-Technik und Chamdleon-Effekt
Fir die Farbauswahl wurde die Button-Technik angewandt. Mit einer DSLR-Kamera (D7200, Nikon)

wurden Aufnahmen ohne und mit einem Kreuzpolarisationsfilter (Polar_Eyes, Bioemulation) Abb'4: -
(Abb.2) gemacht. Um den Chamaleon-Effekt der Kompositaufbauten zu nutzen, wurde fir alle D‘g‘ta‘e Uber-
Zdhne der gleiche Farbton, G-aenial™ Universal Injectable A2 (GC), gewahlt. prufung des
bukkalen Platz-
Mock-up-gestiitzte Préparation und Materialpriifung angebots.

Ein zweites Mock-up wurde angefertigt, durch das hindurch die Zdhne mit einem 1mm schnitt-
tiefen Fraser (DM10, Komet Dental) prapariert wurden (Abb. 3). AnschlieBend wurde ein intra-
operativer Scan durchgefihrt, der mit der STL-Datei des Wax-ups tberlagert wurde, um zu tber-
prifen, ob eine gleichmaBige Verteilung des Kompositmaterials gewdhrleistet werden konnte.
Dieser Schritt war entscheidend, um spéatere Probleme mit der Transluzenz des Komposits zu
vermeiden (Abb. 4). Nach der Zahnpréaparation wurden die Zéhne mit Kofferdam (NicTone Heavy,
MDC) isoliert und die Gingiva mit Zahnseide optimal retrahiert (Abb.5).
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Oberfldchenvorbereitung und

selektives Atzverfahren

Die Schmelzoberflache wurde mit 53-pm-Aluminium-
oxidpartikeln (AquaCare, Velopex) sandgestrahlt, um
die Oberflache anzurauen und die Haftfestigkeit zu
verbessern. Dann wurde jeder zweite Zahn 30 Sekunden
lang mit 37%iger Orthophosphorsadure gedtzt, wahrend
die alternierenden sowie die nicht zu behandelnden
Zidhne mit Metallstreifen geschiitzt wurden (Abb. 6).
Auf die gedtzten Zdhne wurde nach grindlichem Spu-
len und Trocknen G-Premio BOND (GC) appliziert, wah-
rend die angrenzenden (nicht gedtzten) Zahne mit
PTFE-Band geschutzt wurden. Das Adhésiv wurde funf
Sekunden lang mit maximalem Luftdruck verblasen und
zehn Sekunden lang pro Zahn lichtgehartet (Abb. 7).

Injektion und Konturierung des Komposits
Nach dem Auftragen des Bondings wurde der partielle
Silikonschlissel eingesetzt und auf seine Passgenau-
igkeit Uberprift. Das zum Schutz der alternierenden
Zahne verwendete PTFE-Band blieb an seinem Platz.
Beijedem zweiten Zahn wurde dann G-zenial Universal
Injectable A2 injiziert bis die bukkale Flache vollstandig
bedeckt war und 40 Sekunden lang lichtgehértet. Uber-
schissiges Kompositmaterial wurde sorgfaltig mit einer
Skalpellklinge Nr.12 und Metallpolierstreifen entfernt.
Nachdem alle Uberschiisse beseitigt waren, wurde
gepruft, dass die Restauration ltckenlos und optimal
konturiert umgesetzt war.

Abschluss der Injektion mit Gesamt-
schliissel und finaler Lichthdrtung

Vor dem Injizieren in die verbleibenden Zahnhohlformen
wurde der Silikongesamtschlissel eingesetzt und des-
sen Passform sorgfaltig Uberprift. Mit diesem Schritt
wurde sichergestellt, dass eventuell Uberschiissiges
Material aus friheren Behandlungsphasen auch ord-
nungsgemal entfernt wurde und den Sitz des Schlis-
sels nicht beeintrachtigte. Nach Prifung der Passform
wurde dasselbe Adhasionsprotokoll befolgt: 30 Sekun-
den langes Atzen der Schmelzoberflache mit 37%iger
Orthophosphorsaure, Auftragen von G-Premio BOND,
Verblasen mit Luft und zehn Sekunden Lichtharten pro
Zahn. Die zuvor restaurierten Zahne wurden mit PTFE-
Band geschutzt. Erst danach wurde der Silikongesamt-
schlissel positioniert, G-zenial Universal Injectable A2
in die verbleibenden Zahnhohlformen injiziert und das
Material 40 Sekunden lang lichtgehartet (Abb. 8). Die
abschlieBende Lichthartung der vestibularen Flachen

erfolgte 20 Sekunden lang unter Anwendung eines

Glycerin-Gels, um die Bildung einer sauerstoffinhibier- Abb. 5: Kofferdarm mit Zahnseide-
Schich hindern. NS “ . .
fen sehiehtzu verhindern Ligaturen. - Abb. 6: Atzen jedes zweiten
Zahns mit 3/%iger Orthophosphorsaure. -
Abb. 7: Aufbringen von G-Premio BOND. -
S Abb4.48: Aufsetzen des Silikongesamt-
Infos zum Unternehmen schlUssels.

ol
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Prézise Entfernung von Uberschiissen

und Feinkonturierung

Die gréBte Herausforderung bei der IMT besteht in der
sorgféltigsten Entfernung Uberschissigen Materials,
dies ist fur eine ordnungsgeméaBe Randpassung und

dsthetische Integration der Restaurationen von ent-

scheidender Bedeutung. Das Ausarbeiten der Restau- ) -
rationen, insbesondere im zervikalen und interproxima- Abb.9: Ausarbe\tumg der Ubergamgg—

len Bereich, wird durch eine Skalpellklinge Nr.12 und linien mit aluminiumoxidbeschichteten
Finierstreifen erleichtert. Hierbei ist besondere Vorsicht Scheiben.

geboten, da eine ibermaBige Nachbearbeitung mit

Streifen an den approximalen Flachen zu offenen Kon-

taktstellen und zu einer Impaktierung von Speiseresten Feinabstimmung der Okklusion und

flhren kann. Feine Diamantfrasen eignen sich hervor- morphologische Kontrolle

ragend fur die Konturierung des zervikalen Bereichs und Zur Beurteilung der okklusalen Kontakte wurde 8-pm-Artikulationspapier
gewibhrleisten einen sanften Ubergang von der natiir- verwendet. Dank der prazisen Nachbildung des Wax-ups in den endgil-
lichen Zahnsubstanz zur Restauration ohne Uberhan- tigen Restaurationen waren nur minimale okklusale Einschleifungen er-
gende Rander. forderlich. Der passgenaue transparente Silikonschlissel stellte auBerdem

sicher, dass die vestibuldre Oberflache bereits primér eine zufriedenstel-
lende Morphologie aufwies und kaum oder gar keine Veranderungen er-
forderlich waren. Die Ubergangslinien wurden mit Bleistift angezeichnet;

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

kleinere Anpassungen wurden mit aluminiumoxidbeschichteten Scheiben
(Sof-Lex, 3M) vorgenommen (Abb. 9).
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Abb. 10: Endergebnis nach zwei Wochen
von frontal. - Abb. 11: Endergebnis nach
zwei Wochen von palatinal. - Abb. 12:
Bei der Kontrolluntersuchung nach
sechs Monaten.

Schonendes Polieren fiir lang anhaltenden
Glanz und Oberfldchenqualitét

Poliert wurde mit einem dreistufigen Komposit-Polier-
system mit elastischen Scheiben (Jiffy, Ultradent Pro-
ducts) und Diamantpolierpaste bei niedriger Drehzahl
und geringem Druck, um den Glanz zu verstarken und
gleichzeitig die Oberflachenstruktur zu erhalten. Dieser
Schritt ist fur alle direkten Restaurationen - vor allem
in der dsthetischen Zone - von entscheidender Bedeu-
tung, da er ein langlebiges Ergebnis gewahrleistet.
Hochglanzpolierte Komposite verhindern die Anhaf-
tung von Plaque, behalten ihren Glanz tGber einen lan-
geren Zeitraum und neigen weniger zu Verfarbungen.

Erfolgskontrolle und Vorteile der
verfeinerten Injection-Moulding-Technik
Beim Nachsorgetermin nach zwei Wochen wurde die
farbliche Anpassung nach vollstandiger Rehydrierung
des Hartgewebes erneut Uberprift. Die Restaurationen
wiesen eine ausgezeichnete Farbanpassung und naht-
lose Integration in das umgebende Weichgewebe auf
und trugen so zu einem gesunden Parodontalzustand
bei (Abb.10+11). Die Patientin war mit dem Ergebnis
sowohlin dsthetischer als auch in funktioneller Hinsicht
sehr zufrieden. Bei der Nachuntersuchung nach sechs
Monaten wurden keine Zahnfleischentziindungen,
Blutungen bei Sondierung, Verlust des Oberflachen-
glanzes oder Verfarbungen der Restaurationen festge-
stellt (Abb.12).
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Fazit
Die in diesem Fallbericht vorgestellte verfeinerte Injection-Moul-

ding-Technik stellt eine praktikable Behandlungsoption dar, insbe-
sondere flur Patienten, die eine &dsthetische Verbesserung durch
einen minimalinvasiven, rein additiven Ansatz ohne die hoheren
Kosten fur indirekte Restaurationen anstreben. Zu den wichtigsten
Vorteilen der IMT gehoren ihre Vorhersagbarkeit, Reproduzierbarkeit,
Einfachheit, minimale Invasivitat und Kosteneffizienz. Der alternie-
rende Ansatz minimiert die Kontamination der Nachbarzahne mit
Kunststoff, wodurch umfangreiche interproximale Anpassungen
und die zeitaufwendige Entfernung von Uberschiissigem Material
nach der Polymerisation entfallen. Im Vergleich zu herkémmlichen
direkten Frontzahnrestaurationen liefert diese Technik ein praziseres
Ergebnis bei deutlich kiirzerer Behandlungszeit.®

Fotos: © Maria Fostiropoulou
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neue klinische Studie
mit Sensodyne Clinical Repair

In Deutschland leidet etwa jede:r Zweite an schmerzempfindlichen Zahnen,
das ergab eine kiirzlich veroffentlichte und von HALEON finanzierte grole
epidemiologische Querschnittsstudie an mehr als 3500 erwachsenen Patientinnen
in 7 europaischen Landern.! Die Studie zeigte zudem, dass Dentinhypersensibilitat
eng mit erosivem Zahnhartsubstanzverlust und gingivalen Rezessionen assoziiert
ist.! Dentinhypersensibilitat dullert sich durch kurze, stechende, gut lokalisierbare

Schmerzen als Reaktion auf z. B. thermische Reize, die nicht auf andere Formen
von Zahndefekten oder -erkrankungen zuriickgefihrt werden kénnen .

Dentinhypersensibilitat entsteht haufig an den Zahnhilsen, wo weiches Dentin
durch Zahnfleischrickgang oder Zahnhartsubstanzverlust freiliegen kann.
Aullere Reize kdnnen durch winzige Kanalchen im Dentin (Dentintubuli) bis zum
Zahnnerv vordringen und dort Schmerzen auslosen.? Spezialzahnpasten gegen
Schmerzempfindlichkeit kénnen diese Reizweiterleitung verhindern, indem
sie eine mechanische Blockade errichten, etwa durch den Inhaltsstoff NovaMin.
NovaMin ist ein pulverférmiges Bioglas, das dieselben mineralischen Haupt-
bausteine liefert, aus denen auch die natirliche Zahnhartsubstanz besteht:
Kalzium und Phosphat. Bioglaser haben ihren Entwicklungsursprung in den
1960er-Jahren, als dringend ein fir den Korper vertragliches Material zum
Knochenersatz gesucht wurde. lhre besondere Eigenschaft besteht darin,
dass sie an ihrer Oberflache Hydroxylapatit bilden und sich fest mit Knochen
verbinden konnen ?

Bioglas konnte ab 1985 in der Medizin eingesetzt werden, ab den 2000er Jahren
wurde Bioglas schliellich auch zur Behandlung von Dentinhypersensibilitat
weiterentwickelt

Das Kalziumn-Natrium-Phosphosilikat, das in Sensodyne Clinical Repair gegen
Schmerzempfindlichkeit zum Einsatz kommt, tragt den Namen NovaMin:
"Nova" steht hierbei fir lateinisch "neu”, "Min" bedeutet abgekirzt "Mineralien”.
Das in der wasserfreien Zahnpasta-Formulierung stabilisierte NovaMin beginnt
seine Wirkung direkt beim Zahneputzen durch den Kontakt mit dem Speichel
zu entfalten. Es wird durch seine Oberflichenladung gezielt zum freiliegenden
Dentin hingezogen und setzt dort Kalzium- und Phosphat-lonen frei: so liefert
es der Dentinoberfliche neue Mineralien. Diese bilden eine mineralisierte
Schutzschicht aus carboniertermn Hydroxylapatit, die zu 96 % aus dem gleichen
Material wie Zahnschmelz besteht und harter ist als das nattrliche Dentin.

Selbst nach dem Aussptlen haften die NovaMin-Molekile weiterhin am Dentin
und setzen kontinuierlich Kalzium und Phosphat frei, bis sie sich schlie3lich
aufgeldst haben. Die so gebildete Schutzschicht wird mit jeder Anwendung
gestarkt und hilft bei zweimal tiglichem Zahneputzen Schmerzempfindlichkeit
anhaltend zu lindern (Abb. 1).5¢

Abb. T: Unbehandeltes Dentin mit freiliegenden Dentinkanilchen im Laborversuch (links). Hydro-
xylapatit-dhnliche Schutzschicht an Tag 4, nach zweimal tiglichemn Putzen der Oberfliche mit einer
5% NovaMin-Zahnpasta {rechts).’

1) West NX. et al. J Dent 2024; 150:105364. 2) Addy M. et al. J Dent 2020; 100:103429. 3) Hench LL. J Mater Sci Mater Med. 2006; 17: 967-978.
4) Greenspan D. J Clin Dent. 2010; 21 (Speclss): 61-65. 5) Hall C. et al. J Dent 20717; 60: 36-43. 6) Creeth JE. et al. J Dent Res 2025, 104 (Spec Iss A): 0355.

7) Earl J. et al. J Clin Dent. 2011; 22 (Spec Iss): 68-73.

Kirzlich wurde eine neue klinische Studie zur Wirksamkeit von Sensodyne
Clinical Repair im Rahmen der IADR-Jahrestagung in Barcelona prasentiert:
Diese bestétigte nicht nur erneut die lindernde Wirkung von Sensodyne Clinical
Repair, sondern zeigte erstmals einen statistisch signifikanten Effekt bereits
nach 3 Tagen bei zweimal taglicher Anwendung. Mit fortschreitender Anwen-
dungsdauer bis zum Ende der Studie nach 8 Wochen sank die Empfindlichkeit
mit Sensodyne Clinical Repair kontinuierlich weiter (Abb. 2).°

* P<0.001

--0-- Kontrollzahnpasta, n =108
—a4— Sensodyne Clinical Repair, n=107

Schmerzempfindlichkeit
(mittlerer Schiff-Score)

0 LI I I I I
03 7 14 28 56
Tage

Abb. 2: Schmerzempfindlichkeit (Schiff-Score) der Patientinnen nach Reizsetzung durch einen
Luftpuster am Zahnhals. Bereits zum ersten Messzeitpunkt an Tag 3 sank die Schmerzempfindlichkeit
statistisch signifikant im Vergleich zu einer herkémmlichen Fluoridzahnpasta. Mit fortschreitender
Anwendungsdauer bis zum Ende der Studie nach 8 Wochen sank die Empfindlichkeit mit Sensodyne
Clinical Repair kontinuierlich weiter.®

Mit Sensodyne Clinical Repair steht fur Patientinnen die deutschlandweit einzige
NovaMin-Zahnpasta fur die tigliche, hiusliche Pflege schmerzempfindlicher
Zshne bereit. Sie enthilt neben NovaMin auch 1450ppm Natriumfluorid und
schitzt dadurch vor Karies.

_ﬂ:rmﬂ:._-mr._:bvmc
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ZAHMARZITE EMPFEHLEN SENSODYME

SEN SO DYNE
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Ein Beitrag von Kiran Shankla,
BDS MSC MFDS

ine 17-jahrige Patientin erschien zum
Ehalbjéihrlichen Routinetermin ohne

konkrete Beschwerden oder Anlie-
gen. Bei der Untersuchung mittels funf-
facher VergréBerung fiel mir an einem
oberen linken Pramolaren eine kleine Farb-
veranderung auf. Das Rontgenbild besta-
tigte eine kariose Lasion, die mit Zweit-
meinungs-Kl-Software gut visualisiert
werden konnte (Abb. 1+2). Angesichts der
Lage der Lasion in der &sthetischen Zone
und des jugendlichen Alters der Patientin
entschied ich mich fir eine zahnfarbene
Fallung. Als Material wahlte ich das selbst-
hartende Komposit Stela.

Abb. 1: Routinemalbige
Bissflugelaufnahme.
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[ KOMPOSITVERSORGUNG ] Kiran Shankla, BDS MSC
MEFDS, ist Zahnadrztin mit den Schwerpunkten restaurative
und asthetische Zahnheilkunde und praktiziert in der
Kendrick View Dental Practice im englischen Reading

bei London. Im vorliegenden Fallbericht erlautert sie

die Vorteile eines Zwei-Schritt-Systems im Vergleich

zu klassischen Behandlungsansdtzen.

Behandlungsablauf

Beim Behandlungstermin erhielt die Patientin zunadchst eine Lokalanisthesie.
Da es ihre erste Fillung war, sollte es nicht zu unangenehm werden. Fir bes-
sere Kontrolle wéhrend der Behandlung arbeite ich gerne mit Kofferdam, aber
notig ist dieser bei Stela nicht. Nach der Kariesexkavation dokumentierte ich
mit Fotos das Ausmal der Kavitét. Da die Kavitét relativ groB war, legte ich eine
Teilmatrize an, um fur einen guten Approximalkontakt zu sorgen. Daraufhin

applizierte ich Stela.

Abb. 2: K|-Technologie
zur Visualisierung
karioser Bereiche fur
die Patientin.

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Mit seinem Zwei-Schritt-System aus Primer
und Komposit werden weniger Arbeits-
schritte als bei typischen Kompositftllun-
gen bendtigt. Nach dem Auftragen des
Primers, was nur 15Sekunden dauerte,
wurde das Fullungskomposit appliziert.
Dank der speziellen Konsistenz konnte ich
das Material vor dem Ausharten modellie-
ren, wodurch der Vorgang noch effizienter
wird.

Resultat und Nachkontrolle

Die Versorgung war im Vergleich zu ande-
ren Techniken einfacher und schneller. Die
Arbeit mit Stela erfordert weniger Instru-
mente und Arbeitsschritte und machte die
Behandlung so kosten- und zeiteffizienter.
Die Fullung durfte einige Minuten selbst-
harten und wurde dann gleich finiert und
poliert, ganz ohne Lichthartung.
Postoperativ verspiirte die Patientin keine
Sensibilitdt, und die Fillung blieb ohne
Komplikationen intakt. Da die Patientin
ein erhohtes Risiko fir Zahnprobleme
hat, vereinbarte ich mit ihr einen Termin in
einem Jahr, um den Zustand der Fillung
mittels Rontgenbildes zu Uberprifen.

Abb. 3: solation der Zahne mit
Kofferdam. - Abb. 4: Exkava-
tion distaler Karies bei Zahn 25,
Reinigung distaler Fraktur bei
24 - Abb.5: Vorbehandlung
der Zahne mit Pulverstrahl. -
Abb. 6: Anlegen einer Teillma-
trize und Applikation von Stela
Primer fur funf Sekunden.

SDI Germany GmbH
Infos zum Unternehmen
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Motivation zur Materialwahl
Stela wahlte ich, weil es dsthetisch ist,
schnell aushartet und langlebige, verlass-
liche Resultate liefert. Dank der naturlichen
Transluzenz fugt sich das Material nahtlos
in die umgebende Zahnsubstanz ein. Dies
war angesichts der Lage der Kavitat ein
entscheidender Faktor. Zudem war Stela
aufgrund seiner mechanischen Eigenschaf-
ten, insbesondere der hohen Biege- und
Druckfestigkeit, die ideale Wabhl fir eine
Fiallung, die tagtaglicher Belastung stand-
halten muss.

Statt mit einer ganzen Reihe von Schrit-
ten, wie bei herkdmmlichen Kompositful-
lungen, arbeite ich nun mit einem verein-
fachten Zwei-Schritt-System. Das spart Zeit
und verringert das Risiko technischer Feh-
ler. Da Stela selbsthartend ist, entfallt zu-
satzlich auch die Lichthartung.

Die spaltfreie Aushartung von Stela redu-
ziert die Gefahr von Schrumpfungen und
Mikrolecks und tragt so zu verldsslicheren,
langlebigeren Fillungen bei. Die Selbst-
hartung erfolgt von den Fullungsrandern
nach innen, sodass die Polymerisations-
spannung deutlich niedriger ist als bei
lichthartenden Kompositen.

Patientenzufriedenheit

Die kiirzere und weniger invasive Behand-
lung wurde von der Patientin als angeneh-
mer empfunden. Die Effizienz in der An-
wendung zeigt sich somit auch im Patien-
tenkomfort.

Stela ist dank des einfacheren Verfahrens
und besserer klinischer Resultate ein klarer
Fortschritt in der Fillungstherapie. Seine
Selbsthartung, Langlebigkeit und Asthetik
machen es zu einer Alternative zum her-
kémmlichen Komposit und Bulk Fil Kom-
posit, mit kiirzerer Behandlungsdauer und
hoéherer Produktivitat.

Weitere Informationen zu Stela auf:
www.sdi.com.au/de-de/.

Abb. 7: Kavitaten nach Auftrag des
Primers. - Abb. 8: Applikation von
Stela in nur einer Schicht bis zu den
Kavitatenrandern. - Abb.1: Nach vier
Minuten vollstandig ausgehartete
Fullungen. - Abb.10: Postoperativ
nach Anpassung der Okklusion.
/wel Fu‘lungen, bei 24 und 25. Alle Produkte, sofern nicht anders benannt: SDI Germany GmbH. | Fotos: © Kiran Shankla
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-JAHRESKONGRESS

ittstelle Endo und Implantologie

Ein Beitrag von Katja Scheibe

Prof. Dr. Gernhardt, wie lassen sich
Misserfolge in der Endodontie bereits

im Vorfeld minimieren?

Die Endodontie ist mittlerweile eine erfolgreiche
Behandlungsoption, um Zdhne langfristig in der
Mundhohle zu erhalten. Allerdings handelt es
sich um ein durchaus komplexes Behandlungs-
feld, welches neben den theoretischen Kennt-
nissen auch praktische Fahigkeiten erfordert.
Trotz aller Verbesserungen im Bereich der En-
dodontie, sind Misserfolge méglich. Die exakte
Erfassung des gesamten endodontischen Sys-
tems ist essenziell fur die vollstandige chemo-
mechanische Aufbereitung und Desinfektion.
Hier spielt die Diagnostik mithilfe von Ver-
groBerungshilfen in Kombination mit

der passenden zwei- und in beson-
deren Féllen auch dreidimensio-
nalen Bildgebung eine wichtige
Rolle. Die Kenntnis der Anato-
mie und eventueller Variatio-
nen kann helfen, Misserfolge im
Vorfeld zu vermeiden.

Sind positive Langzeit-

prognosen auch bei endo-
dontischen Misserfolgen méglich?
Endodontische Misserfolge haben nicht selten
apikale Befunde oder auch periradikulare Lasio-
nen zur Folge. Sollte eine orthograde oder auch
chirurgische Revision der endodontischen Be-
handlung keine Aussicht auf Erfolg haben, ist
der Zahnverlust nicht mehr zu vermeiden. Die
entstandenen, meist entzindlichen Lasionen
kénnen sehr wohl das prospektive Implantat,
das Handling der Extraktionsalveole, gegebe-
nenfalls notwendige Augmentationen, und nicht
zuletzt die Wahl des Insertionszeitpunkts be-
einflussen. Eine Langzeitprognose fir die Stelle
eines Zahns, der wegen fehlendem oder un-
moglichem endodontischen Erfolg extrahiert
wurde, ist unter Berlcksichtigung der veran-
derten Bedingungen grundsatzlich méglich.
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[ VERANSTALTUNG ] Am 3. und 4. Oktobeér 2025 findet
in Hamburg der 54. Internationale Jahreskongress der DGZI
statt. Ziel des Kongresses ist es, eine Briicke von neuesten
wissenschaftlichen Erkenntnissen aus dem universitaren
Bereich uiber die Vorstellung von Innovationen aus den
Reihen der Industrie bis hin zu deren Umsetzung in der
taglichen Praxis zu schlagen. Einer von vielen namhaften
Referenten ist Prof. Dr. Christian Gernhardt. Sein Thema:
der mogliche Einfluss endodontologischer Misserfolge

auf die prospektive Implantologie. Im Kurzinterview
umreifit er die Kernpunkte seines Vortrags.

Wie stehen Endodontie und Implantologie zueinander?
N Die Méglichkeit im Rahmen eines implantologischen Kongresses
Uber die Praxis der modernen Endodontie, Gber Prognosen und
nicht zuletzt Zahnerhalt sprechen zu kénnen, zeigt deutlich, dass
die heutige Zahnmedizin und ihre diversen Disziplinen nur in
einem interdisziplinaren Umfeld betrachtet werden konnen.
Gerade die Endodontie wird im implantologischen Kontext oft
als problematisch angesehen. Daher ist es wichtig, die Schnitt-
punkte beider Fachbereiche, einschlieBlich das Thema endo-
dontischer Misserfolge, unabhangig von Interessen, wissenschaft-
lich fundiert und evidenzbasiert, zu beleuchten. Den Verantwortlichen
des Kongresses liegt diese interdisziplinare Zusammenarbeit sichtbar
am Herzen - letztlich geht es uns allen um die bestmaogliche Versorgung un-
serer Patienten auf einer wissenschaftlich fundierten Basis. Ein Spannungs-
feld zwischen Wissenschaft und Praxis, wie es der Kongress thematisiert,
muss dies nicht unweigerlich zur Folge haben. Ich freue mich auf den Aus-
tausch in Hamburg! B

Weitere Infos zu Prograrnm und Anmeldung auf: dgzi-jahreskongress.de.

E Hier gehts zu Programm
und Anmeldung zum 54. Jahres-
g kongress der DGZI. = 3| =]

F
nfos zur Person E

on: © Roisa - stock.adobe.com | Portrat: © Prof. Dr. Christian Gernhardt
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Gréf3en- und formkontrollierte sphdrische
Sub-Micro-Pearl-Filler (rechts) im Vergleich
zu herkommlich gestof3enen Partikeln.

Mehr Infos

Komposite der ESTELITE-Familie mit Sub-Micro-
Pearl-Fillern Uberzeugen durch ihren ausgeprdgten
Chamdleoneffekt, brilliante Polierbarkeit und einer
hohen Abrasionsbestdndigkeit. Die Quick-Polymerisation-
Control Technology sorgt fir die maximale Kontrolle bei
jeder Restauration. Schnelle Aushdrtung bei gleichzeitig

langer Verarbeitungszeit.

,Dank Chamaleoneffekt und
langanhaltendem Glanz sehen

Restaurationen mit ESTELITE nicht nur

sofort gut aus - sie bleiben es auch.”
Dr. Erik-Jan Muts, Apeldoorn (NL)

o Tokuyama

tokuyama-dental.eu
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DZR-Abrechnungstipp: GKV-Vergleich zeigt
Handlungsbedarf bei GOZ-Faktorwahl

Die 2360 Exstirpation der vitalen Pulpa einschlieB-
lich Exkavieren, je Kanal wird im Bundesdurch-

schnitt (Jan. 24 - Dez. 24) mit dem 3,1-fachen Faktor DR | I k
abgerechnet. Um das GKV-Niveau zu erreichen B aue EC e

muss mit dem 3,68-fachen Faktor abgerechnet

werden.

Entfernung nekrotischen Pulpengewebes ist weder

in der GOZ noch in der GOA enthalten und muss GOZ 2360

daher als Analogleistung im Sinne des §6 Abs.1 Wie kann sie berechnet werden?

GOZ berechnet werden. Die Leistung wird im

Bundesdurchschnitt mit einem Betrag in Hohe
von 21,68 EUR honoriert.

DZR Deutsches Zahnarztliches

Rechenzentrum GmbH E'.-ql E
Quellen: Tel.: +49 711 99373-4980 Infos zum =
DZR HonorarBenchmark | BEMA Punktwert: 1,2702 www.dzr.de Unternehmen E.

One-Day Veneer Masterclass
am 8.November in Dusseldorf

Zahnarzte mit Fokus auf dsthetische Zahnmedizin und digitale Behandlungs-
prozesse erwartet am 8. November 2025 ein englischsprachiges Fortbildungsevent
der Spitzenklasse: Die One-Day Veneer Masterclass am renommierten Karl-Haupl-
Institut Dusseldorf bindelt in einem kompakten Format neueste Entwicklungen,
High-End-Technologien und klinisch bewahrte Strategien fir die moderne Veneer-
versorgung.

Die Masterclass bietet tiefgehende Einblicke in digitale Workflows, minimalinvasive
Techniken und die Asthetik der Zukunft. Durch den Tag fiihren Dr. Nazariy Mykhay-
lyuk und Roeland de Paepe. Zu den Programmbhighlights zdhlen das Digital Smile
Design, die integrative Diagnostik und viele weitere spannende Themen. Im Fokus
steht die vollstandige digitale Prozesskette - von der Diagnostik Uber die Veneer-
planung bis zur Umsetzung in der Praxis.

Dr. Nazariy Mykhaylyuk

Permadental GmbH
Tel.: +49 2822 7133-0

www.permadental.de ge
7.November) im Disseldorfer &%

und Anmeldung.

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Mit KI mehr HKP
umsetzen

Rund 70 Prozent der HKP in Zahnarztpraxen werden nicht umgesetzt - obwohl
sie medizinisch notwendig waren. Haufig liegt es an Verzogerungen, fehlender
Nachverfolgung oder aufwendiger Kommunikation. Moderne Technologien wie Jetzt unverbindliche

KI bieten hier neue Méglichkeiten, Prozesse zu optimieren, Ablaufe zu verein- Beratumg vereinbaren und
fachen und letztlich mehr HKP erfolgreich abzuschlieBen. Drei Hebel zeigen, ROQCV kennenlernen:
wie Zahnarztpraxen spurbare Erleichterung schaffen - fiir Team, Patienten und

Umsatz. www.roger.dental/termin.

@ Nachverfolgung
automatisieren
HKP geraten im Praxisalltag
schnell aus dem Blick. Dig]ta|e Planung 2 Zustimmung 2 Behandlung a Abrechnung

TOOlS Wie Roger erfaSSel’] aUtO' Wiedervorlage Viiedervorlage Wiedervorlage
matisch den Planstatus, erinnern

Philipp Meier Lina Fischer Malik Hassan Zara Kovacs
: : o Saneone o T
Patienten an offene Entscheidun-

Implantatplan HEP ARV MKV §28 HKP
gen Ul']d machen Ungen Utzte Dezemher 2024 Mirz 2021 Marz 2021 Marz 2021
Potenziale sichtbar. Praxen mit

Hannah Schmidt Samira Yilmaz Jonas Weber
584,42¢€ 123040¢

Chiara Rossi
a13,79¢

zwei Zahnarzten verlieren laut

MKV 528 Privatplan Fillung

Privatplan

Schatzungen jahrlich bis zu w20t e ez
97.000 EUR Umsatz durch nicht ShraRoss st Wagoe L gen
umgesetzte HKP. Wer automa- st . o
tisiert nachfasst, kann die Ab- A B e
schlussquote deutlich steigern - pere e
bis zu 8.102 EUR zusatzlicher . ey 528

Marz 2021 Mirz 2021

Monatsumsatz sind realistisch.

@ Patientenkommunikation
modernisieren

@ HKP digital versenden und Sinnvoller KlI-Einsatz, sichert
Messenger wie WhatsApp, speziell unterzeichnen lassen wirtschaftliche Vorteile

zugeschnitten auf Zahnarztpraxen, Automatisierte Nachverfolgung und moderne
schaffen eine neue Qualitat der Anstelle gedruckter Unterlagen Patientenkommunikation entlasten das Team,
Erreichbarkeit. Erinnerungen, erhalten Patienten den Behand- starken die Patientenbindung und steigern die
Rickfragen oder Terminkoordi- lungsplan direkt aufs Smartphone, HKP-Quote messbar. Wer die passenden Tools
nation erfolgen datenschutz- kénnen Rickfragen klaren und den smart in den Praxisalltag integriert, gewinnt
konform - schnell, direkt und tiber Plan digital unterschreiben. Erinne- spurbar an Effizienz - und nutzt das volle Poten-
den Kanal, den Patienten lieben. rungen an fehlende Unterschriften zial seiner Praxis.

Das reduziert No-Shows und erfolgen automatisch. Das spart

erhoht die Wahrscheinlichkeit, Zeit, senkt den Aufwand am Emp-

dass Behandlungen tatsach- fang - und erhoht die Akzeptanz-

lich stattfinden. rate von HKP um bis zu 25 Pro-

Download-

zent. Eine Win-win-Situation
fur Praxis und Patient.

Sanos Services GmbH
Tel.: +49 30 311982-58
Www.goroger.com

E-Book zur sicheren WhatsApp-Nutzung in Zahnarztpraxen -

kostenlos auf www.roger.dental/whatsapp-leitfaden.
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Sommer, Sonne,
Softwarewechsel?

Viele Zahnarztpraxen arbeiten noch mit veralteten
Systemen, die den Alltag eher bremsen als unter-
stltzen. Dabei wiinschen sich gerade kleinere
Teams oder moderne MVZs mehr Flexibilitat, ein-
fachere Bedienung und digitale Unterstitzung,
die wirklich entlastet. Wer den Sommer nutzt,
um sich mit Alternativen zu beschaftigen, star-
tet im Herbst mit einem System, das besser
passt - und die Praxis splrbar entlastet.

Digitaler Neustart

statt Hitzestau

Genau hier setzte teemer an. Als cloud-
basierte All-in-one-Ldsung bringt teemer
nicht nur die klassischen Verwaltungsfunktionen
mit, sondern viele Features, die in einem zeitgemaBen
Praxisalltag den Unterschied machen: Online-Termin-
vereinbarung und digitale Anamnese sowie Aufklarung
mit fortgeschrittener elektronischer Signatur, smarte
Apps fur Dokumentenmanagement und Bezahlfunk-
tionen. Und Uber die teemer Watch-App lassen sich
Signaturauftrage sogar mobil vom Handgelenk aus
freigeben. Die Benutzeroberflache ist bewusst ein-
fach gehalten - auch fir neue Mitarbeitende oder Aus-
hilfen schnell verstandlich. Gleichzeitig sorgt ein rollen-
basiertes Rechtesystem fur klare Zustandigkeiten im
Team. Fur Praxisinhaber heiBt das: mehr Ubersicht,
weniger Ruckfragen, weniger Fehlerquellen - und ein
zukunftssicherer Workflow, der auch mobil funktio-
niert. Gerade in Zeiten von Fachkraftemangel ist das

ein Pluspunkt, der zahlt.
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Rundum-Support und eigene Timeline

Ein Softwarewechsel klingt fir viele erst einmal nach Aufwand. Und
klar: Veranderungen brauchen Zeit. Studien zeigen, dass es rund
sieben Wochen dauert, bis neue Routinen im Team wirklich sitzen.
Umso wichtiger ist eine gute Vorbereitung - und genau die lasst
sich im Sommer stressfreier umsetzen. Wer sich jetzt entscheidet,
kann mit teemer gut begleitet im Herbst durchstarten: neue Ar-
beitsablaufe und Prozesse anschauen, Datenstruktur und Listen
prifen und Uberarbeiten, Schulungen gemeinsam mit teemer pla-
nen und durchfihren. Dabei ist entscheidend, dass nicht alles auf
einmal passieren muss. Der Wechsel kann individuell vorbereitet
und geplant werden. Auch Fragen wie Dateniibernahme oder ein
kompletter Neustart mit ,cleaner” Datenbasis lassen sich praxisnah
klaren - gemeinsam mit erfahrenen Consultants, die den Weg be-
gleiten. Und wer sich Sorgen um die Technik macht: Eine stabile
Internetverbindung reicht, teure Server oder Wartungsvertrage
braucht es nicht mehr. Selbst bei Ausfallen ist man mit modernen
Back-up-Optionen wie Mobilfunklésungen oder Satelliten gut auf-
gestellt.

Jetzt planen, im Herbst starten

Ob Quartalswechsel oder individueller Go-live - der Starttermin
lasst sich flexibel legen. Viele Praxen nutzen bewusst den Herbst
fir den Livegang der neuen Software, wenn die Urlaubszeit vorbei
ist, aber das groBRe Jahresendgeschéft noch auf sich warten lasst.
Wer sich jetzt fiir teemer entscheidet, profitiert zudem von einem
attraktiven Summer-Sale. Neben Preisvorteilen bietet er vor allem
eines: Zeit. Zeit zum Planen, Einrichten, Rickfragen stellen. Zeit,
das Team mitzunehmen. Zeit flr eine neue, moderne Praxisrou-
tine - ohne Druck. Denn auch wenn Verdanderungen nie leichtfallen:
Sie lohnen sich. Besonders, wenn am Ende ein System steht, das
den Praxisalltag wirklich besser macht - und alle im Team entlastet.

Quelle: ARZ.dent GmbH

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.



PRAXIS | FOKUS
ANBIETERINFORMATION*

Aktualisierter
UPT-Planer jetzt
online

Der UPT-Planer des Asgard-Verlags ist mittlerweile zu einem
beliebten und oft genutzten Onlinewerkzeug zur Ermitt-
lung von UPT-Terminen geworden. Seit dem 1. Juli liegt
der UPT-Planer in Uberarbeiteter Form vor und ist dabei an
die neuen Regelungen zu PAR-Richtlinie angepasst worden.
Der UPT-Planer ist eine Ergdnzung zum bekannten Kom-
mentar zu BEMA und GOZ von Liebold/Raff/Wissing, steht
aber allen Interessierten offen. Er ermittelt den jeweils fri-
hestmaoglichen Termin fir eine UPT-Sitzung in verschiede-
nen Szenarien. Wird ein Termin der Strecke verdandert (z. B.
durch Absage des Patienten), werden alle folgenden Termine
entsprechend der Richtlinie angepasst. Neben den Vor-
schlagen fur den jeweiligen Sitzungstermin wird auch der
komplette Zeitraum angegeben, der fir die Terminverein-
barung zur Verfigung steht. Der Terminplan kann dann
ausgedruckt oder per E-Mail versendet werden. Weitere

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

Infos auf www.upt-planer.de.
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Wie umfassend ist Ihr
Behandlungsansatz?
Invisaligh Smile
Architect”

Sowohl restaurative als auch
kieferorthopadische Ergebnisse
konnen durch eine integrierte Invisalign®
Behandlung verbessert werden.

Entwickeln Sie lhre Praxis weiter,um
Patienten umfassender zu betrachten
und ganzheitlich zu behandeln.

’ [} (] (] o
2 invisalign

align
© 2024 Align Technology, Inc. Invisalign, sowie weitere Bezeichnungen sind Handels- bzw.
Dienstleistungsmarken von Align Technology, Inc.| A022273 Rev A
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Exklusive Einblicke

und Schulungen fur

Praxisteams

'—‘v - NN :

Grinderevent in
den Weinbergen

Am 12.9.2025 veranstaltet die EVIDENT GmbH
in Bad Kreuznach das Event ,Grinden mit
Genuss” - speziell fur junge Zahnarzte, die
den Weg in die Selbststandigkeit planen. Im
Fokus stehen praxisnahe Vortrage, Experten-
gesprache und der Austausch mit Kollegen
auf Augenhahe - kombiniert mit einem ge-
nussvollen Rahmenprogramm: Mittagessen,
gemutliche Planwagenfahrt durch die male-
rischen Weinberge sowie ein gemeinsames
Abendessen. Die Hotellbernachtung ist in-
klusive. Das Event ist kostenfrei bei verbind-
licher Anmeldung, die Teilnehmerzahl ist auf

-
= s
t- . ﬂ( 3 [ 4
S \
. 4
T
15 begrenzt.
www.evident.de.
| /]

GRUNDEN

Das traditionsreiche Familienunternehmen SPEIKO setzt
seit ber 120 Jahren MalBstéabe in der Dentalbranche. Mit
98 Prozent der Produkte, die in eigener Produktion in

Das Grinderevent fir Zahnarzte in

Bielefeld hergestellt werden, verflgt SPEIKO Uber ein
umfassendes Fachwissen, das es nun aktiv an Praxis-
inhaber und deren Teams weitergeben mochte.

Um Einblicke in die hochqualitative Produktion zu gewéh-
ren, ladt SPEIKO alle Interessierten zu einer exklusiven
Betriebsbesichtigung ein. Die Teilnehmer erleben haut-
nah, wie die Produkte entstehen und profitieren vom
Know-how der Experten.

Darlber hinaus bietet SPEIKO praxisnahe Schulungen
direkt in den Praxen sowie in den firmeneigenen Schu-

Weitere Infos und Anmeldung auf:

MIT GENUSS

Selbststandigkelt leicht gemacht

EVID

Europas groBtem Freiluftinhalatorium ‘-}.

lungsraumen an. Die Themen reichen von Endodontie EVIDENT GmbH - Tel.:
Uber konservative Zahnmedizin bis hin zu Prophylaxe.

Die Spezialisten zeigen Interessierten die Anwendung

der Endo-Produkte, geben wert-

volle Tipps zum Anmischen von

Zementen und vermitteln pro- s
fessionelle Techniken fur die

Prophylaxebehandlung.

SPEIKO - Dr. Speier GmbH : \v‘f
Tel.: +49 521 770107-0 bl \'\T\\

www.speiko.de : \‘

‘u
¥ w V"

LA N
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+49 671 2179-0 « www.evident.de

Wentere Informatnonen sowie
Termlnverelnbarungen kénnen bei Frau
Heike Schulenburg (Tel.: +49 521 770107-13,

LG - +49 170 7236023 info@speiko.de)

emgeholt Werden
v

-

~
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Kundenmagazin:
Henry Schein MAG 10st
COMPACT ab

Henry Schein Dental Deutschland GmbH gibt bekannt, Ab].'eChnung, Fortb]_]_dung

dass das digitale Onlinemagazin Henry Schein MAG

ab sofort auch als Printausgabe verfiigbar ist. Mit dem und d_]_g]_ta]_e Se]:'V]_CES

neuen Format, das im Rahmen der IDS 2025 in Koln
vorgestellt wurde, 16st Henry Schein MAG das bis- aus lneI‘ Hand
herige Kundenmagazin COMPACT ab und bietet so

regelmaBig ausgewdhlte Beitrage mit besonderer

Relevanz fur den Praxis- und Laboralltag.

Die Synadoc AG ist seit Jahrzehnten auf die zahnarztliche
Abrechnung spezialisiert und unterstitzt Zahnarztpraxen mit
umfassendem Know-how bei Behandlungsplanungen und
der Patientenaufklarung. Dabei entwickelte Synadoc die
,Digitale Planungshilfe” - ein zentrales Tool der Kassenzahn-
arztlichen Bundesvereinigung, das allen Zahnarzten kosten-
frei zur Verfigung steht. Neben individuellen Praxisberatun-
gen zu Abrechnungfragen vor Ort bietet Synadoc ein vielfal-
tiges Fortbildungsangebot mit Seminaren und Webinaren
zum tieferen Einstieg in die Themen rund um Abrechnung,
Planung und Kemmunikation. Alle Infos dazu stehen bereit
auf: www.synadoc.de.

| © Hugo Barbosa - stock adobe.com

ENDO-Online-Seminar:
Kanalarbeit perfekt honoriert!

In dem dreistiindigen Onlineseminar der Synadoc AG
werden alle Aspekte beleuchtet, die fiir eine aufwands-
gerechte Honorierung endodontischer Behandlungen

wichtig sind.

Weiterhin werden verzwickte Abrechnungsfragen aus

dem Praxisalltag anhand von konkreten klinischen Patien-

tenfillen fiir GKV- und PKV-Patienten vorgestellt und

besprochen.
Hier gehts zur

Printausgabe.

Termine:

27. August - 13-16 Uhr
18. September - 11-14Uhr

B

Infos zum 17

Unternehmen E

Anmeldung auf www.synadoc.de oder per E-Malil

an kundenbetreuung@synadoc.de.

Henry Schein Dental Deutschland GmbH Synadoc AG
Tel.: 0800 1400044 Tel.: +41 61 5080314 Infos zum
www.henryschein-mag.de www.synadoc.ch Untermenmen B;
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Webinar zu Zahn-
fleischerkrankungen
und Gesamtgesundheit

Das Haleon HealthPartner Portal ermoglicht einen ex-
klusiven Zugang zur Expertenrunde der EuroPerio11. Das
kostenfreie, aufgezeichnete Webinar liefert Informatio-
nen Uber die Auswirkungen von Zahnfleischerkrankun-
gen auf die gesamte Gesundheit. Unterstrichen wird
die Bedeutung der frihzeitigen Behandlung von Zahn-
fleischproblemen und die Férderung von Verhaltens-
dnderungen bei Patienten fir eine gute hausliche Mund-
hygiene. Zudem werden die neuesten klinischen Er-
kenntnisse zu Natriumbicarbonat bei der Verbesse-
rung der mechanischen Reinigung bei Personen mit
Gingivitis vorgestellt. Prasentiert wird das Symposium
von parodontax und Haleon.

parodontax

GINGIVITIS & BEYOND: Overall Health
Impact, Strategies for Self-Care and Efficacy
of Modern Treatment

Dr. Jeanie
Suvan

Alastair
Lomax

Prof. lain
Chapple

Hier gehts zum kostenlosen Symposium.

Alastair Lomax (Haleon), Prof. lain Chapple (University of
Birmingham) sowie Dr. Jeanie Suvan (University of Glasgow
Dental School) sprechen zu ,Gingivitis & Beyond: Overall
Health Impact, Strategies for Self-Care and Efficacy of

Modern Treatment”.

Haleon Germany GmbH
www.haleonhealthpartner.com/de-de
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Paro-Fachgesellschaften
trafen sich zum ,,D-A-CH-
Gesellschaftsabend”

Im Rahmen der EuroPeriol1 in Wien kamen am 15.Mai erstmals
die drei Parodontologie-Fachgesellschaften aus Deutschland,
Osterreich und der Schweiz zu einem Gesellschaftsabend zu-
sammen. Hauptsponsor der Veranstaltung war CP GABA mit der
Marke meridol®. Nach der BegriiBung durch die Gastgeber Prof. Dr.
Henrik Dommisch, ehemaliger Prasident der Deutschen Gesell-
schaft fir Parodontologie e.V. (DGPARO), Dr. Corinna Bruckmann,
ehemalige Prasidentin der Osterreichischen Gesellschaft fiir Paro-
dontologie (OGP) und Dr. Barbara Carollo, Prasidentin der Schwei-
zerischen Gesellschaft fir Parodontologie (SSP), hielt Digitalisie-
rungsexperte Sascha Lobo einen Vortrag vor den rund 300 Gasten.
Darin verdeutlichte er, wie mit der zunehmenden Nutzung von
Wearables und Messgerdten im privaten Bereich immer mehr ge-
sundheitsbezogene Daten erfasst werden. Dem Experten zufolge
kénnten kinftig beispielsweise Daten aus sogenannten Breath
Analyzers fir die Parodontologie interessant werden. Weiterhin
wulrde das Zusammenspiel aus Kl und Robotik in der Zahnmedizin
an Bedeutung gewinnen.

CP GABA GmbH
Tel.: +49 40 7319-0125
www.cpgabaprofessional.de

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Blaues Licht unterstiitzt
Patientensicherheit in der
Zahnaufhellung

Die sechs Bleaching-Botschaften des Formats ,Redaktion meets
Wissenschaft” machen den Fachkreisen aktuelle Forschungsergeb-
nisse und klinische Erkenntnisse zuganglich. Dabei erlautern ergan-
zende Interpretationen der Wissenschaftler wichtige Zusammen-
hiange und Praxislosungen.

Sechs Prozent ...

Die Experten vertreten die Meinung, dass die Begrenzung der Per-
oxidkonzentration auf maximal sechs Prozent eine sichere und
wirksame Zahnaufhellung ermaglicht, indem Nebenwirkungen
wie Uberempfindlichkeit und Schaden an Zahnhartsubstanz und
Weichgewebe, inklusive der Pulpa, minimiert oder faktisch ausge-
schlossen werden.

Dass diese Meinung aber nicht zwangsweise eine weniger effektive
Aufhellung bedeutet, zeigt die Kombination mit der Bleaching-
Botschaft #5. Diese lautet: Intensives blaues Licht steigert die
Wirksamkeit. Studien zeigen, dass intensives blaues Licht die Wir-
kung von niedrig konzentriertem Peroxid (zum Beispiel sechs Pro-
zent Wasserstoffperoxid) verbessert, wodurch sichere und schnelle
Ergebnisse erzielt werden kénnen.

Quelle - Text und Bild: Philips GmbH

1 The effects of light on bleaching and tooth sensitivity during

in-office vital bleaching: A systematic review and meta-analysis
He et al,, journal of dentistry 40 (2012) 644-653.

Intensives
blaues Licht steigert die
Wirksamkeit

Studien zeigen, dass intensives blaues
Licht die Wirkung von niedrig konzentrier-
tem Peroxid (z. B. 6 Prozent) verbessert,
wodurch sichere und schnelle Ergeb-
nisse erzielt werden kénnen.

WEITERE

BOTSCHAFT
FOLGT!

Review-basierte Einschitzung

Diese wissenschaftliche Einschatzung stitzt sich unter
anderem auf das systematische Review von Li-Bang
He et al. (2012)." Die Autoren zeigen darin: Die Kom-
bination von Lichtaktivierung mit niedrigeren Kon-
zentrationen liefert wissenschaftlich belegte Vorteile.
Die Studienergebnisse weisen darauf hin, dass Licht
in diesem Fall die Wirksamkeit des Aufhellungsprozes-
ses gezielt unterstiitzen und zu schnelleren Ergeb-
nissen beitragen kann.

Patientenschutz oberste Prioritit

Anlass fur die intensive Diskussion um die lichtakti-
vierte Zahnaufhellung war die sehr unterschiedliche
Auslegung der seit Mai 2021 geltenden europdischen
Medical Device Regulation (MDR). Wahrend einige
Hersteller noch Produkte mit hochkonzentriertem Was-
serstoffperoxid (H,O,) anbieten, orientieren sich andere
an den rechtlichen Vorgaben, die insbesondere den
Patientenschutz in den Vordergrund stellen.
Produkte mit maximal sechs Prozent Wasserstoffper-
oxid orientieren sich an der heutigen Obergrenze ge-
maB EU-Regulierung. ,Mit der europdischen Entschei-
dung im Jahr 2017, die Zahnaufhellung nicht mehr in
die MDR aufzunehmen, endete die Ara von Bleaching-
Produkten mit mehr als sechs Prozent, wie sie noch
im friheren Medizinproduktegesetz geregelt war.
Diese Entscheidung ist konsequent, da der Patienten-
schutz oberste Prioritdt genieBt - und weil es Produkt-
konzepte gibt, die auch mit sechs Prozent (iberzeu-
gende Aufhellungsergebnisse liefern. Der systematische
Review von Li-Bang Hea et al. zeigt, dass Lichtaktivie-
rung bei geringeren Peroxidkonzentrationen funktio-
niertund uns gleichzeitig ermdglicht, eine Zahnaufhel-
lung ohne unnétige Risiken fir unsere Patienten er-
folgreich durchzufiihren”, erganzt Prof. Michael Noack,
ehemaliger Inhaber des Lehrstuhls fir Zahnerhaltung
und Parodontologie der Uniklinik zu K&In.

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2025
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Fiir ein Gesundheitserinnerungen

geslinderes Leben Ihr Zahncheck steht an

Zweimal pro Jahr empfohlen

Zeit fiir Ihren Check-up 35+
Ab 35 Jahren alle drei Jahre empfohlen

& Vorsorge schiitzt: Hautkrebs-Screening
buchen >
Ab 35 Jahren alle zwei Jahre empfohlen

Was passiert bei einer
professionellen
Zahnreinigung?

Gesundheitserinnerungen e

5 Zeitfii lhren Check-up 35+
Ab 35 Jahren alle drei Jahre
empfohlen
Fiir Stefanie Keller

L ALLE ERINNERUNGEN ANZEIGEN J

Meine Gesundheitseinrichtungen

Digitale Gesundheits-
erinnerungen: Doctolib aktiviert
Patienten fuir Zahnvorsorge

Mit den neuen digitalen Gesundheitserinnerungen unterstitzt Doctolib auch Zahn-
arztpraxen beim Patientenmanagement. Patienten kénnen sich Uber die Funktion
automatisch Uber die App an Vorsorgetermine erinnern lassen und diese direkt
online buchen. Die Gesundheitserinnerungen basieren auf G-BA-Richtlinien. Zu
den Vorteilen gehoren: Patienten werden automatisch an ihre regelmaBigen zahn-
arztlichen Kontrolluntersuchungen erinnert, wodurch die Zahngesundheit lang-
fristig gefordert wird. Dabei greifen Recallsysteme und individuelle Gesundheits-
erinnerungen nahtlos ineinander und sorgen fir eine lickenlose Betreuung. Durch
die Moglichkeit der digitalen Terminbuchung wird das Praxisteam sprbar ent-
lastet, da zeitaufwendige telefonische Abstimmungen entfallen. Zudem kénnen
auch sogenannte Gelegenheitspatienten gezielt zur Teilnahme an Vorsorgeunter-
suchungen motiviert und langfristig an die Praxis gebunden werden.

Mehr Infos auf www.doctolib.de/gesundheit/gesundheitserinnerungen.

Doctolib GmbH
kontakt@doctolib.de
www.doctolib.de

@ lege artis |

Die Nutzung der Gesundheits-
erinnerungen ist freiwillig, erfolgt
ausschlieRlich nach aktiver Einwilli-
gung der Patienten (Opt-in) und
unter Einhaltung der hochsten
Datenschutz- und Transparenz-
standards. Nutzer haben jederzeit
die volle Kontrolle Uber ihre Ge-
sundheitsdaten und konnen
individuell entscheiden, welche
Informationen sie eintragen,
anpassen oder widerrufen.

il F -

Gesundheitserinnerungen

g Zahncheck steht an N
Zweimal pro Jahr empfohlen

f  Zeitfirlhren Check-up 35+
Ab 35 Jahren alle drei Jahre empfohlen

& Vorsorge schitzt: Hautkrebs-Screening
buchen >
Ab 35 Jahren alle zwei Jahre empfohlen

»Mit der Integration

der Gesundheitserinne-
rungen entwickeln wir
Doctolib konsequent zum
Gesundheitsbegleiter wei-
ter. Unsere Losung bietet
direkten Zugang zur
Buchung von verfiig-

baren Terminen.”

(Susanne Dubuisson, Product
Director bei Doctolib)

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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HARTET SIGNIFIKANT DEN
GESCHWACHTEN ZAHNSCHMELZ

Doppelter Schutz — Kristalline Schutzschicht
und zuverlassige Desensibilisierung
(5% NaF 2 22.600 ppm Fluorid)

Asthetisch — Zahnfarbener Lack
Universell — in Tube oder SingleDose

Geschmacksvielfalt — Minze, Karamell,
Kirsche und Bubble gum
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VOCO GmbH - Anton-Flettner-StraBe 1-3 - 27472 Cuxhaven - Deutschland - Freecall 00 800 44 444 555 - www.voco.dental
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UBER DEN TELLERRAND GESCHAUT:

Neue ,,Cancer Survivorship“-Professur

ins Leben gerufen

Ein Beitrag von Marlene Hartinger

[INTERVIEW ]

Viele Patienten, die in der Zahnarzt-
praxis ein- und ausgehen, sind Krebs-
patienten mit einer individuellen Uber-
lebensgeschichte. Die Medizin ist be-
muht, die Versorgung dieser Patienten-
gruppe weiter voranzubringen — ein
Signal dieses Bemiihens zeigt sich
aktuell in Leipzig. Hier ibernahm

im Mai Prof. Judith Gebauer die neu
geschaffene Professur ,Cancer Survivor-
ship®. Die 38-Jahrige wechselte vom
Universitatsklinikum Schleswig-
Holstein an die Universitatsmedizin
Leipzig. In Lubeck hatte sie seit 2014
die Langzeitnachsorge fur Erwachsene
nach Krebs im Kindes- und Jugend-
alter erfolgreich aufgebaut. Die Leipzi-
ger Professur mit diesem Schwerpunkt
ist die dritte bundesweit und die erste,
die arztlich und damit mit deutlich
klinischer Ausrichtung, besetzt wird.
Ein Gespréach tber die Schnittstelle
zwischen Versorgung und Wissen-
schaft und eine effektive Lang-
zeitnachsorge fur eine best-

mogliche Vorsorge.

58 ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2025

Frau Prof. Gebauer, worauf zielt Ihre neu

geschaffene Professur ,Cancer Survivorship"?

Durch bessere Diagnose- und Behandlungsmaglichkeiten dber-
leben mittlerweile immer mehr Menschen ihre Krebserkrankung.
Aktuell gibt es etwa funf Millionen Langzeitiberlebende einer
Krebserkrankung in Deutschland und es werden jahrlich mehr.
Je nach Krebserkrankung und -behandlung besteht allerdings
ein Risiko fur neue Erkrankungen, die spater im Leben auftreten
und sich als Folge der Krebserkrankung entwickeln. Betroffene
benotigen daher spezialisierte Angebote, die die komplexen
Bedlrfnisse dieser wachsenden Patientengruppe adressieren
sowie leitliniengerechte Vorsorgeprogramme ebenso wie Pra-
ventionsangebote, beispielsweise aus dem Bereich Sport und
gesunde Erndhrung, vereinen. Um diese Angebote optimal zu
entwickeln und fortlaufend anzupassen, sind begleitende wis-
senschaftliche Untersuchungen zentral, deren Erkenntnisse
direkt in die Versorgung zuriickflieBen. Die neu geschaffene
Professur soll in diesem Bereich eine Bricke darstellen, die
Versorgung und Forschung, aber auch unterschiedliche Dis-
ziplinen, die in die Versorgung der Langzeitiberlebenden nach
Krebs eingebunden sind, vernetzt, Bewusstsein fur das Thema
Cancer Survivorship schafft und so letztlich hoffentlich dazu
beitragen kann, das UberLEBEN und die Lebensqualitit der
Betroffenen langfristig zu verbessern.

MWVir arbeiten an der
Schnittstelle zwischen
Versorgung und

Wissenschaft.”
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@Wnhiversitatsklinikum Le

Wie sieht lhrer Meinung nach eine
effektive interdisziplinére Zusammen-
arbeit zwischen Arzten, Psychologen
und weiteren Fachkréiften fiir eine
bestmégliche Langzeitnach-

sorge aus?

Die inter- und multidisziplindare Zusam-
menarbeit im Bereich Cancer Survivor-
ship beginnt frih, in dem im optima-
len Fall Langzeitiberlebende aus un-
terschiedlichen Bereichen, die in die
Versorgung von an Krebs erkrankten
Menschen eingebunden sind, in einer
gemeinsamen Langzeitnachsorge-
Sprechstunde zusammengefihrt wer-
den. Der Besuch in der Sprechstunde
beinhaltet Vorsorgeuntersuchungen, die,
je nach Risikoprofil, eine Zusammen-
arbeit zwischen verschiedenen Diszipli-
nen voraussetzt. Als Beispiel kann hier

Zig

+Unsere Zielsetzung wird darin

bestehen, eine individuellere

und prazisere Krebsnachsorge

zu entwickeln, die passgenaue

Nachsorgeuntersuchungen

sowie -angebote entsprechend

der personlichen Risiken der

Betroffenen enthalten soll.

Denn wenn Spatfolgen frihzei-

tig erkannt werden, kénnen

diese oft gut behandelt werden.
Die Zahl der Menschen, die

diese Form der Nachbetreuung

braucht, wichst, und wir diirfen

sie damit nicht allein lassen.

Es gibt allerdings auch noch sehr

viel im Bereich Langzeitnach-

sorge nach Krebs, das wir erst

lernen mussen. Ich freue mich,

dass ich jetzt in Leipzig die

Chance bekomme, daran in

einem groBen erfahrenen onko-

logischen Team mitwirken zu

konnen.”

(Prof. Judith Gebauer)
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Komet EnDrive.

State-of-the-Art-Motor.
Entwickelt fir Kundenbediirfnisse.

Erfahren Sie mehr!

http://qr.kometdental.de/
EnDrive-kennenlernen
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% die Notwendigkeit zu endokrinologischen, kardiologischen,
pulmologischen, dermatologischen und gynakologischen Un-
tersuchungen nach Hodgkin-Lymphom-Behandlung genannt
werden, die moglichst alle an einem Tag und durch ein festes
Behandlerteam erfolgen. Hinzu kommt eine regelhafte psycho-

soziale Langzeitnachsorge, die mégliche sozialrechtliche sowie Die Folgen neuer Behandlungsmethoden
psychologische Aspekte adressiert sowie vulnerable Gruppen wie der CAR-T-Zelltherapie sind noch wenig

fur weiterfihrende Untersuchungen und Behandlungen iden- erforscht. Wie planen Sie, diese Wissensliicke
tifiziert. Sport- und Erndhrungstherapeuten im Nachsorge-Team zu schlieBen, und welche Schwerpunkte sehen
ermdglichen individuelle Beratungen zur gesunden Lebensfih- Sie bei der Untersuchung der Langzeitfolgen
rung, um das Risiko flr spatere Folgeerkrankungen zu reduzie- moderner Krebstherapien?

ren. Dieses ganze Programm wird im optimalen Fall durch ent- Viele Spatfolgen manifestieren sich mit langem
sprechende Case Manager oder Lotsen geplant und organisiert. Abstand zur damaligen onkologischen Therapie,
Woéchentliche Vor- und Nachbesprechungen im gesamten Team sodass lange Nachbeobachtungszeitraume not-
ermdglichen ein Zusammenfihren der mitunter unterschied- wendig sind, bis sich abschlieBend beantworten
lichen Eindriicke der beteiligten Disziplinen und hierdurch eine lasst, auf welche Spatfolgen beispielsweise nach
ganzheitliche und verzahnte Versorgung. Mein Ziel ist es, in den einer CAR-T-Zelltherapie oder nach Immun- oder
kommenden Monaten am Universitatsklinikum in Leipzig ein zielgerichteten Therapien geachtet werden sollen.
entsprechendes Team aufzubauen, um den Betroffenen vor Eine fortlaufende wissenschaftliche Begleitung
Ort ein solches Langzeitnachsorge-Programmm verfligbar zu dieser Patientengruppe ist daher essenziell, um
machen. Hierzu ist zu Beginn einiges an Vorarbeit und Organi- Beobachtungen und Erkenntnisse so frih wie
sation zu leisten, um interessierte Partner zu finden und ent- moglich sammeln und entsprechend bewerten zu
sprechende Strukturen aufzubauen, aberich bin, insbesondere kénnen. Es hat viele Jahre gedauert, bis die Kennt-
nach den ersten Wochen mit vielen positiven Eindrlicken vor nisse Uber mogliche Spéatfolgen einer Strahlen-
Ort, sehr zuversichtlich, dass uns dies bald gelingen wird. sowie Chemotherapie gewonnen und auch in ent-

sprechende Vorsorgeempfehlungen Gbertragen
wurden. Eine lediglich geringe Risikoerhéhung fur
eine mogliche Spatfolge rechtfertigt nicht immer
eine Empfehlung fir spezialisierte Vorsorgepro-
gramme, wie wir sie heute beispielsweise fur die
Brustkrebsvorsorge nach vorangegangener Strah-
lentherapie bei einem Hodgkin-Lymphom haben.
In diesem Zusammenhang missen bei Vorsorge-
untersuchungen insbesondere unter anderem
auch das mogliche Risiko einer Untersuchung
(bei invasiven Untersuchungen), der Umgang mit
Nebenbefunden und die Verfligbarkeit der Unter-
suchungen berlcksichtigt werden. Bis wir daher
spezialisierte Langzeitnachsorgeprogramme fir
Uberlebende nach CAR-T-Zelltherapie sowie Im-
mun- bzw. zielgerichteten Therapien haben, wird
vermutlich noch etwas Zeit vergehen, in der diese
Patientengruppe in prospektiven Studien und Re-
gistern ganz besonders und genau untersucht
und beobachtet wird, um so friih wie moglich
Empfehlungen fir die Langzeitnachsorge dieser
Betroffenen entwickeln zu kénnen.

Krebsiiberlebende: Fine wachsende Gruppe

mit Versorgungsltcken.

© Serhii Tyaglovsky Ay - unsplash.com
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Welche spezifischen Methoden oder Indikatoren werden Sie verwenden, um die

Effektivitdt und Nachhaltigkeit der Versorgungsangebote zu bewerten?

Durch den langen Verlauf bis zum Auftreten moglicher Spatfolgen sind jahrzehntelange Pro-
gramme und Studien notwendig, um die Effektivitat von Screening- und FriherkennungsmaB-
nahmen bewerten zu kénnen. Zudem missen hierfir viele Betroffene untersucht und in entspre-
chende Programme eingeschlossen werden, was durch die erst in den letzten Jahren an wenigen
Standorten entstandenen Langzeitnachsorge-Sprechstunden bisher eine Heraus-

forderung darstellt. Daher arbeiten wir im Moment insbesondere an der Entwick-

lung von Registern/bundesweiten Datenbanken, um Spéatfolgen sowie durch- Langzeitnachsorge:

geflhrte ScreeningmaBnahmen prospektiv zu erfassen, und begleiten dies durch

fragebogenbasierte Evaluationen, in denen die Betroffenen unter anderem ihre -

Zufriedenheit mit der medizinischen Versorgung bewerten. Gesundheitsékono- |< re bS u b S r‘ S b en d €
mische Untersuchungen, die analysieren, inwieweit gezielte Vorsorgeprogramme .. e e
durch die friihzeitige Diagnose und Behandlung méglicher Spatfolgen zudem kos- Starke N / M O I’b | d |tat
tendeckend im Gesundheitssystem abgebildet werden kdnnen, sind erganzend

geplant. Langfristig ist es selbstverstandlich unser Ziel, durch die flichendeckende sen |<e n.

Implementierung von spezialisierten Langzeitnachsorgeangeboten die Morbiditat

der Langzeittiberlebenden nach Krebs zu reduzieren und ihre langfristige Gesund-

heit zu starken. Wir hoffen, dass wir hierfiir mit den sich derzeit in Deutschland im Aufbau be-

findenden Strukturen in der Versorgung und Wissenschaft eine gute Grundlage schaffen. Es ist

auf jeden Fall noch viel zu tun im Bereich Cancer Survivorship, und die neu geschaffene Pro-

fessur bietet hierfir aus meiner Sicht eine ideale Moglichkeit, dieses wichtige Thema in der

Klinik, der Forschung und auch in der Lehre zu verankern. B

ANZEIGE

/ Y '(;C'l ’

FUr ein strahlendes Lacheln

Von direkt bis indirekt - mit Know-how und Kreativitat

VORHER NACHHER

Injection-
Moulding-
Technik

Veneers

Die Kampagne ,Enhancing Smiles” wirft den Fokus verstarkt auf fort-

geschrittene asthetische Restaurationstechniken, den Menschen

und die Prinzipien, die hinter einem naturlich wirkenden Léacheln stehen.

Basierend auf der Philosophie des therapeutischen Gradienten legt

GC den Schwerpunkt auf minimalinvasive Anséatze, die die natirliche

Zahnstruktur erhalten und gleichzeitig hervorragende Ergebnisse erzielen. Kronen

Von der Injection-Moulding-Technik Giber Veneers bis hin zu Kronen - jede
Technik, die wir anwenden, hat ein gemeinsames Ziel: die Verschonerung
des Lachelns mit Prézision, Sorgfalt und Respekt vor dem, was die Natur
uns gegeben hat. Seien Sie dabei, wenn wir echte Geschichten, klinische
Erfahrungen und die Kunst des konservativen Smile-Designs feiern.

Za
@-&1”@ GC GERMANY GMBH

]
752t Jetzt mehr erfahren und passende info.germany@gc.dental

e
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mentenlogistik

Ein Beitrag von Dorothee Holsten

[ PRAXISORGANISATION ]

* - —— il = |
Das MVZ Ganz/Wiethélter in - r l/w
Bottrop arbeitet seit Anfang
2025 mit DENTYTHING, dem
Warenwirtschaftssystem
von Komet Dental. Zahnarzt
Dietmar Wiethdélter und die
Qualitdtsmanagement-
beauftragte Claudia Follmer
beschreiben das Vorher und
Nachher in Bezug auf die
Instrumentenaufbereitung Menge Instrumente zusammen! Uber den Kontakt zum Handel bzw. zu un-

mit DENTYTHING. serer Komet Fachberaterin Chantal Kirsch erfuhren wir von DENTYTHING
als praxisinternes Warenwirtschaftssystem. Schnell war klar, dass wir auf

DENTYTHING ist eine einzigartige Kombination aus einem
physischen Instrumentenlager und digitalen Warenwirtschafts-
system fUr Zahnarztpraxen.

Wie sind Sie auf DENTYTHING aufmerksam geworden?
Wietholter: Wir arbeiten mit sieben Zahnarzten und 53 Angestellten an zwei
MVZ-Standorten in Bottrop und betreiben ein Praxislabor. Da kommen jede

diesen praktischen Instrumentenschrank umsatteln wollen.

Bei so vielen Behandlern kommen bestimmt zahlreiche individuelle
Interessen zusammen?

Wietholter: Das ist richtig. Durch die verschiedenen Universitaten sind wir
wéhrend des Studiums auf unterschiedlichste Instrumente sozialisiert wor-
den. Ich wurde in Mlnster z. B. auf den Prothetiksatz von Prof. Reinhard
Marxkors eingeschworen. Die Instrumente von Komet Dental ergaben bei

Weitere Infos zu uns aber von Anfang an eine groBe gemeinsame Schnittmenge.
DENTYTHING. Follmer: Das liegt u.a. an der Qualitat der Komet Instrumente. Insofern

lieBen wir uns alle gerne weiter auf Komet Dental ein. Wir hatten uns bei
DENTYTHING fur das L-Modell entschieden. Es war dann meine Aufgabe,
gemeinsam mit Chantal Kirsch, die ideale Bestlickung der 48 Facher he-

rauszuarbeiten, sodass die Interessen aller sieben Behandler erfullt sind.
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Claudia Follmer
koordinierte die Instru-
mentenwunsche von
sieben Behandlern, um
DENTYTHING zu
bestlcken.

Womit sollte DENTYTHING einen
Unterschied in der Instrumentenlogistik
machen?

Follmer: Wir hatten vor DENTYTHING kein
Order-System. ,Kannst Du bitte mal XY be-
stellen?” war der Spruch, den ich oder mein
Kollege J6rg Foste horten, wenn irgendetwas
ausging. Ja, wir waren an einen Punkt ge-
kommen, wo die Bevorratung zunehmend
chaotisch ablief. Umso mehr freute ich mich
als Qualitatsmanagement- und Instrumenten-
beauftragte auf das Warenwirtschaftssystem,
von dem ich mir viel erhoffte und das jetzt ein
zentraler Bestandteil unseres Biros ist.

© Zahnarztpraxis Ganz und Wiethdlter

SWir waren an einen Punkt
gekommen, wo die Bevorratung
zunehmend chaotisch ablief.
Umso mehr freute ich mich als
OM- und Instrumentenbeauf-
tragte auf das Warenwirtschafts-
system, von dem ich mir viel
erhoffte und das jetzt ein
zentraler Bestandtell

unseres Buros ist.”

(Claudia Félimer)

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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/ahnarzt Dietmar Wietholter hat seit

der EinfUhrung von DENTYTHING die
Instrumentenbevorratung der Praxis
7u 100 Prozent delegiert.

Was haben Sie durch DENTYTHING

erreicht und welche Eigenschaften schétzen
Sie heute besonders?

Wiethdlter: Durch die zentrale Warenlagerung
besitzen wirimmer den Uberblick. Das brachte
eine neue Ordnung in die Praxis und verein-
fachte die Arbeitsabldaufe. Alle Mitarbeiter
wissen, was bei Entnahme eines Instrumen-

tes zu tun ist. Und was gibt es Besseres, als
sich zu 100 Prozent sicher zu sein, dass immer
alles vorliegt, was ich am Behandlungsstuhl be-
notige? Seit DENTYTHING habe ich die Instru-
mentenbevorratung vellstandig an Claudia Follmer
und Jorg Foste delegiert. Da lauft alles rund, mit
sicherem zeitlichem Vorlauf.

Wie viel Flexibilitdt fand in den Féachern

bisher statt?

Follmer: Wir hatten zu Beginn im DENTYTHING
ein paar Facher fur die zahntechnischen Frasen
unseres Praxislabors freigehalten. Es stellte sich
aber schnell heraus, dass das Labor einen viel
héheren Eigenbedarf hat. Da sich das System bei
uns bewahrt hat, bekommt die Zahntechnik bald
einen eigenen DENTYTHING, auch in GréBe L!
Und wir werden die dann freien Facher fir Endo-
Feilen nutzen kénnen.

PRAXIS
TESTIMONIAL*

© Zahnarztpraxis Ganzund Wietholter

Produktvideo.

DENTYTHING

in GroBe L besitzt

48 Facher und bestellt
die Instrumente auto-
matisch nach.

Hat Ihre Komet Fachberaterin seitdem in der Beratung eine neue Rolle

fiir Sie eingenommen?

Wiethdlter: Fir den AuBendienst ist es im Praxisalltag meist schwierig, mit uns Behandlern in Kontakt

zu treten. Ich sehe DENTYTHING da als schlaues Bindeglied. Beim Besuch ist es dann auch leichter,

Optimierungsoptionen anzusprechen oder Neuheiten vorzustellen, weil der Schrank die Basisbestel-

lungen abwickelt.

Follmer: Chantal Kirsch fragt regelmaBig nach, ob DENTYTHING gut funktioniert und steht uns auch

bei der anstehenden Endo-Bestlickung wieder zur Seite.

Wem wiirden Sie DENTYTHING empfehlen?
Wiethdlter: Ich kann DENTY THING jeder Praxis - egal, wie groB oder klein - warmstens empfehlen.

Instrumentenbevorratung wird so zu einer leichten Aufgabe. Auch die groBBe Zeitersparnis und Si-

cherheit wird jeder splren.
Follmer: Ich will DENTYTHING nicht mehr missen. Mit der selbsterklarenden Haptik macht die In-

=g

Infos zum

E 1 +  Unternehmen
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ADJUVANTE

rherapiemoglichkeit mittels aktiver

Sauerstofftechnologie -

Ein Beitrag von Birgit Thiele-Scheipers

[ WUNDHEILUNG ] Patienten, die
an multiplen Erkrankungen leiden,

benétigen in der Regel zwei oder
mehr Medikationen am Tag. Die
Nebenwirkungen dieser notwen-

digen Arzneimittel fir Allgemein-
erkrankungen wie Bluthochdruck,
Diabetes mellitus, rheumatologische
Erkrankungen, Depressionen, Burn-
out-Syndrom u.v.m. zeigen sich oft
in der Mundhohle. Dabei offenbart

das klinische Bild haufig eine Ro-

tung, Trockenheit und Schwellung
der Schleimhaute bzw. der Gingiva.

Autoimmunerkrankungen wie

beispielsweise das Sjogren-Syndrom,
verandern zudem die Speichelflief:-

rate und die Schleimhaute. Eine

tagesaktuelle Anamnese sollte fur
jeden Behandler vor jeder Behand-
lung Routine sein, um festzustellen,
welche Erkrankungen und Medika-

tionen vorliegen. Inwiefern adju-

vante Therapieoptionen Patienten-

beschwerden lindern kénnen,
erlautert der folgende Beitrag.

1 Berendsen etal. 2014

Autorenhinweis: Die Autorin ist zahnmedizinische

Prophylaxeassistentin und seit 2006 zudem freiberufliche

Praxistrainerin.
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djuvante TherapiemaBnahmen sind fur viele Patienten-
Agruppen eine wichtige erganzende MaBnahme, um Hei-

lungsprozesse zu fordern. Patienten, die aufgrund von
Allgemeinerkrankungen unter Wundheilungsstérungen leiden, be-
natigen wirksame und milde Produkte, die die Wundheilung positiv
beeinflussen. OXYSAFE Professional kann die mit seiner studien-
basierten Aktivsauerstofftechnologie (Kohlenwasserstoff-Oxoborat-
Komplex) gewdhrleisten. Seit Uber 20 Jahren ist OXYSAFE Profes-
sional im klinischen Einsatz. Hierbei konnte innerhalb von drei Mo-
naten nach Behandlung eine Reduktion der Taschentiefe um bis
zu 56 Prozent festgestellt werden. Bei 75Prozent aller Periimplan-
titispatienten wurde ein deutlicher Heilungseffekt und teilweise
sogar eine Reosseointegration festgestellt.! AA-Bakterien, Porphy-
romonas gingivalis und Prevotella intermedia waren nach einer
Behandlung mit OXYSAFE Professional Gel und Liquid stark redu-
ziert oder teilweise nicht mehr nachweisbar. Hauptverursacher
von Parodontitis und Periimplantitis wie Tannerella forsythia, Fu-
sobacterium nucleatum, Campylobacter rectus und Capnocyto-
phaga wurden stark reduziert.

OXYSAFE Professional - wirksam

ohne Nebenwirkungen

Die hervarragende Wirkungsweise der aktiven Sauerstofftechno-
logie birgt fir den Patienten keinerlei Nebenwirkungen auf den
Organismus oder die Mundhéhle. Weder wird die Mundflora ne-
gativ beeinflusst noch kommt es zu Verfarbungen von Zunge und
Zahnen, Geschmacksirritationen, Schleimhautbrennen oder einer
Beeintriachtigung der Darmflora. Patienten, die durch Allgemein-
erkrankungen, deren Medikation und Nebenwirkungen bereits viel

uftblasen: © Vecto
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Lebensqualitat verloren haben, schatzen diese adjuvante
TherapiemaBnahme sehr. Die Applikation des OXYSAFE
Gels erfolgt entweder nach der professionellen Zahnreini-
gung, mit gleichzeitiger mechanischer Entfernung aller
harten und weichen Ablagerungen (PMPR-Professional
Mechanical Plaque Removal), nach der AIT {antiinfektiose
Therapie) oder in der UPT (unterstitzende Parodontitis-
therapie). Der Patient bekommt begleitend zu dem appli-
zierten Gel das OXYSAFE Liguid zum Spulen far die haus-
liche Mundhygiene mit nach Hause. In der Regel ist eine
Flasche OXYSAFE Liquid ausreichend, sollte der Heilungs-
prozess jedoch noch nicht abgeschlossen sein, kann eine
weitere Liquid Flasche empfohlen werden.

Patientenfall

Aufgrund des parodontalen Befundes mit Taschentiefen
von 4 bis 6mm sowie der aufgelisteten Allgemein-
erkrankungen und Medikation wurde im vorliegenden
Patientenfall zusatzlich zur Parodontitistherapie die aktive
Sauerstofftechnologie empfohlen. Blutdrucksenkende
Medikamente und Antidepressiva lésten Mundtrocken-
heit und Schleimhautbrennen aus, Sarkoidose, Asthma
und verschiedene Allergien beeintriachtigten ebenfalls
die gesamte Schleimhautstrukturin der Mundhohle. Die
Akzeptanz des Patienten fur diese TherapiemaBnahme
war nach Aufklarung und Gelapplikation in der Praxis
sehr hoch. Im Rahmen der hauslichen Mundhygiene
spulte der Patient weiterhin morgens und abends je-
weils nach dem Zahneputzen mit OXYSAFE Liguid.
Nach zwei Wochen zeigten sich deutliche Verbesserun-
gen der Taschentiefen und der Schleimhaute (Abb. 1-3).
Da der Patient mit dem milden Liquid sehr gute Erfah-
rungen gemacht hatte, war es sein Wunsch, diese Spu-
lung in der hauslichen Mundhygiene beizubehalten. Die
positiven Veranderungen und der Heilungsprozess sind

seit nunmehr zwei Jahren stabil.

Wie wirkt OXYSAFE Professional?

Das Gel enthalt eine patentierte Technologie auf Aktiv-
sauerstoffbasis (Kohlenwasserstoff-Oxoborat-Komplex),
die durch Kontakt mit der Haut oder Schleimhaut aktiviert
wird. Dieser Komplex fungiert als Matrix, die den Aktiv-
sauerstoff in dem zu behandelnden Bereich freisetzt. Hier-
durch wird die Anzahl der gramnegativen Bakterien sofort
reduziert. Dartber hinaus hat das mit Sauerstoff angerei-
cherte Mikromilieu einen nachweislich positiven Effekt auf
die Regeneration entzlindeter Zahnfleischtaschen.

Parodontale Regenerationstherapie
Auf kérperschadigende Inhaltsstoffe wie Wasserstoffper-
oxid und freie Radikale wird bewusst verzichtet. Die Appli-
kation von OXYSAFE Professional unterstitzt die parodon-
tale Regenerationstherapie des durch Parodontitis oder
Periimplantitis geschadigten Weichgewebes.

Behandlungsfotos: © Birgit Thiele-Scheipers

Antibakterielle und fungizide Wirkung
OXYSAFE Professional unterstitzt durch seinen er-
héhten Sauerstoffanteil sowohl die antibakterielle und
-fungizide Wirkung als auch die Regeneration von ent-
zindetem Gewebe. Das Gel schitzt die Mundflora,
ohne dabei die Mukosazellen oder Osteoblasten an-
zugreifen.!

Tipp - tagesaktuelle Anamnese

Vor jeder Behandlung sollte die Anamnese aktualisiert
werden. Dabei ist zu berlcksichtigen, dass Patienten
oftmals die Zusammenhange zwischen Zahn-, Mund-,
und Allgemeingesundheit nicht kennen kénnen. Medi-
kationen und Erkrankungen werden oftmals erst auf
Nachfrage mitgeteilt. Es ist auch wichtig, nach einer
Medikamentenliste zu fragen - diese bringt haufig
weitere Medikationen/Krankheiten zum Vorschein, die
der Patient zu erwdhnen vergessen haben kdnnte. In
unserer Therapie beziehen wir bei Unklarheiten auch
Haus- und Facharzte mit ein. Interdisziplindre Zusam-
menarbeit ist hdufig der Schlissel zum Erfolg.

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2025

67



PRAXIS

ANWENDERBERICHT*

Abrechnung der Anwendung des Gels

und Mitgabe des Liquids fiir die hdusliche
Mundhygiene

Die Anwendung von OXYSAFE Gel Professional ist keine
Vertragsleistung des BEMA und kann somit auch nicht zu-
lasten der gesetzlichen Krankenkasse abgerechnet werden.
Sie erfullt somit die Voraussetzungen fur die Berechnung
nach GOZ auch beim GKV-Patienten, da es sich um die be-
sondere Art der Ausfiihrung einer BEMA-Leistung handelt
und somit auch nicht gegen das Zuzahlungsverbot verstoBt.
Der GKV-Patient muss in diesem Fall vor Behandlungs-
beginn fur diese Leistung mit einer entsprechenden Ver-
einbarung gemal §4(5) BMV-Z bzw. §7(7) EKVZ aus dem
gesetzlichen Vertrag losgeldst werden. Durch diese Los-
|6sung des GKV-Patienten ist die Berechnungsgrundlage
fur die Leistung dann die Gebihrenordnung fir Zahnarzte
(GOZ). GOZ 4025 - Subgingivale medikamentase antibak-
terielle Lokalapplikation, je Zahn: fiur jeden Zahn, an dem
das Gel appliziert wurde zuziglich Materialkosten - Be-
stimmungen zu der GOZ-Nr.4025: Die verwendeten Mate-
rialien sind gesondert berechnungsfahig.

Gegebenenfalls Méglichkeit einer

analogen Berechnung

Da nicht nur eine antibakterielle, sondern auch eine -fungi-
zide Wirkung und durch den erhohten Sauerstoffgehalt eine
Unterstltzung bei der Regeneration von entziindetem Ge-
webe eintreten kann, ware auch eine Analogberechnung
{(§6 Abs.1) denkbar, da die erbrachte Leistung dann nicht
vollstandig dem Leistungsinhalt der GOZ 4025 entspricht.

Vorteile von
OXYSAFE Professional

+ Effektive Anwendung bei Parodontitis und Periimplantitis

+ Aktive Sauerstofftechnologie

.

+ Beschleunigte Wundheilung

+ Nicht zytotoxisch

+ Einfache und ergiebige Applikation

» Geschmacksneutral und mild

+ Keine Verfarbung der Schleimh&ute und Zahne

+ Kein metallischer Geschmack =
+ Keine Verdnderung der Darmflora

+ Keine Rezidive

Schnelle Reduktion der Taschentiefe und Taschendesinfektion

Fazit

Wir bendtigen adjuvante Therapiemdglichkeiten, um Heilungs-
prozesse anzuregen und zu unterstitzen. Gerade Patienten mit
multiplen Erkrankungen und Medikationen bendtigen wirksame
und zugleich schonende Adjuvanzien, die effektiv wirken und
von unseren Patienten akzeptiert werden. Ohne die Mitarbeit
und Akzeptanz des Patienten ist der Heilungsprozess lang-
wieriger, wenn Uberhaupt mdglich. In unserer taglichen Arbeit
mit Patienten wiinschen wir uns fir den Heilungsverlauf pa-
rodontaler Erkrankungen und zur Linderung von Schleimhaut-
problemen, wirksame Produkte, die die Mundschleimhaut und
den Organismus der Patienten nicht zusatzlich belasten. Diese
stehen unsin vielfaltiger Form zur Verfiigung und sollten genutzt
werden. Denkbar und umsetzbar ist auch eine Kombination aus
einem Spray zur Starkung des Immunsystems (ParoMit Q10)
und OXYSAFE Professional Gel/Liquid. Fir uns als Behandler
ist es von Vorteil, wenn adjuvante Therapieméglichkeiten wie
die Sauerstofftechnologie mit OXYSAFE Professional schnelle
Ergebnisse zeigen, effizient im Praxisalltag und -workflow ein-
setzbar sind und die Akzeptanz der Patienten durch eine rasche
und schmerzfreie Applikation und eine einfache Umsetzung in
die hausliche Mundhygiene-Routine gegeben ist.

edlich fiir den Patienten

HEIMGEBRAUCH

Tum

Mundspiins,
L
o | ot

. _ . Infos zum
Produktfoto: © Hager & Werken GmbH & Co. KG e
Unternehmen

Weitere Infos zu OXYSAFE Professional auf www.hagerwerken.de.
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Zur Validierung manueller
Teilprozesse

Ein Beitrag von Thomas Weidler

[HYGIENE]

Wahrend maschinelle
Aufbereitungsverfahren
von Medizinprodukten als
Standard gelten, wird die
manuelle Aufbereitung
hdaufig hinterfragt — beson-
ders bei kritischen Instru-
menten. Der folgende
Beitrag beleuchtet, unter
welchen Bedingungen
manuelle Prozesse zulds-
sig und valide umsetzbar
sind — und wie reprodu-
zierbare Qualitdt auch
jenseits automatisierter
Technik erreicht

werden kann.

1 KRINKO - Kommission fur
Krankenhaushygiene und Infek-

tionspravention beim RKI

N

Aus den ,Anforderungen an die
Hygiene bei der Aufbereitung von
Medizinprodukten” der KRINKO
,Tab. 1 Risikobewertung und Ein-
stufung von Medizinprodukten

vor der Aufbereitung”

n den vergangenen zehn Jahren hat sich die Validierung der Aufbereitungsprozesse far
IMedizinprodukte als fester Bestandteil des Qualitditsmanagements in medizinischen
Einrichtungen etabliert. Ungeklart blieb jedoch die Frage nach der validierten manuellen
Aufbereitung. Haufig wird argumentiert, dass bei der Aufbereitung kritischer Instrumente

eine maschinelle Aufbereitung ,grundsatzlich” bzw. zwingend erforderlich sei.

Zulissiges manuelles Vorgehen

Die KRINKO-Empfehlung ,Anforderungen an die Hygiene bei der Aufbereitung von Medizin-
produkten”' lasst jedoch unter bestimmten Voraussetzungen auch eine manuelle Aufberei-
tung zu - sofern die hygienische Sicherheit gewahrleistet ist. So heiBt es dort: ,In jedem Falle
[ist die] Sicherstellung einer standardisierten und reproduzierbaren Reinigung mit nach-

“2 arforderlich.

gewiesener Wirkung (einschlieBlich der inneren Oberfldchen)
System mit strukturierten manuellen Prozessen
Ein Beispiel hierfur ist das WL-System der Firma ALPRO, das zur Reinigung, Desinfektion und
Trocknung von dentalen Hand- und Winkelstiicken sowie Turbinen eingesetzt wird. Durch
den Einsatz geprifter Produkte, eines strukturierten und dokumentierten Ablaufs in der
Praxis, geeignetes Zubehor sowie geschultes Personal lassen sich standardisierte und re-
produzierbare Ergebnisse erzielen. Ein haufiger Einwand lautet, dass der Mensch nie so
reproduzierbar arbeiten kdnne wie eine Maschine - vorausgesetzt, diese wird ordnungs-
gemal gepflegt und gewartet. Dieser Einwand ist berechtigt, trifft jedoch ebenso auf ma-
schinelle Prozesse zu. Auch hier kdnnen menschliche Faktoren zu Abweichungen fuhren,
etwa durch:
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O Unterschiedliche Beladungsmuster, die je nach Person vari-
ieren und z. B. Spulschatten verursachen kénnen.

O Ausgelassene Teilschritte im Praxisalltag, etwa die konse-
quente Anwendung von Pflegemitteln bei Gelenk- und Uber-
tragungsinstrumenten.

O Unzureichende Wartung, z. B. durch verschmutzte Filter in der
Injektorleiste, was die Reinigungsleistung beeintrachtigt.

Somit ist auch bei maschineller Aufbereitung keine absolute Sicherheit garan-
tiert. Die Forderung, jedes Teammitglied bei manueller Aufbereitung gesondert
zu prifen, relativiert sich dadurch.

Voraussetzungen fiir reproduzierbare Qualitit

Damit Aufbereitungsprozesse dauerhaft sichere und nachvollziehbare Ergebnisse
liefern, braucht es mehr als geeignete Technik. Entscheidend ist, was das Per-
sonal weiB3, wie es handelt und unter welchen Bedingungen es arbeitet. Repro-
duzierbare Qualitat entsteht dort, wo Fachwissen, Sorgfalt und strukturelle
Rahmenbedingungen zusammenwirken, das heiBt, es hangt maBgeblich ab von:

O fundierten Kenntnissen des definierten Prozesses
O ausreichender Zeit fiir dessen Umsetzung

O dem personlichen Engagement fur hygienische Sicherheit
und Werterhalt des Instrumentariums.

Fazit

Die Integration von Gerdten in den Aufbereitungsprozess ist im Praxisalltag
zweifellos sinnvoll - jedoch nicht zwingend erforderlich. Mit geeigneten Pro-
dukten, klar definierten Ablaufen und gut geschultem Personal lassen sich so-
wohl manuelle als auch maschinelle Prozesse valide gestalten. Durch beide
Prozessarten kann somit gereinigtes und desinfiziertes Instrumentarium, ent-
sprechend geltender Akzeptanzkriterien, bereitgestellt werden.

Die Entscheidung liegt beim Betreiber: Er wahlt - abhangig von seinen indivi-
duellen Anforderungen - die fir ihn passende Variante. Entscheidend ist allein,
dass das Ergebnis nachweislich valide ist.

Weitere Infos zum Thema Validierung von Aufbereitungsprozes-
sen bietet Normec Valitech auf norm.ec/valitech.

Fotos: © ALPRO MEDICAL GMBH

2
oo - csosnoe

ANZEIGE

calaject

fUr schmerzfreie Injektionen

TOP AWARD
WINNER

CALAJECT™ hilft schmerzfrei zu injizie-
ren. Das Geheimnis ist ein intelligentes
und sanftes Verabreichen von Lokalan-
asthetika. Sogar palatinale Injektionen
kdnnen so ausgeflhrt werden, dass der
Patient keinen Schmerz spurt.

e Das Handstlck verbessert die Takti-
litdt und sorgt daflir, dass Sie in
einer entspannten und ergonomi-
schen Haltung arbeiten kénnen.

e Drei Injektionseinstellungen fUr die
Infiltrations-, Leitungs- und intrali-
gamentéare Anasthesie.

e Einfach und kostengUnstig in der
Anwendung - keine Mehrkosten
flr zusétzliche Einweg-Verbrauchs-
materialien.

Mehr Lesen

QR Code scannen
oder besuchen Sie
www.calaject.de

Infokontakt
Tel. 0171 7717937 * kurtgoldstein@me.com

©® RONVIG o.rai g a5

Gl. Vejlevej 59 ® DK-8721 Daugaard ® Tel.: +45 70 23 34 11
E-mail: contact@ronvig.com ® www.ronvig.com
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Neuer Dentista-
Vorstand: Bewahrt und
zusatzlich verjungt

Im Rahmen des Dentista-Kongresses Ende Mai in Berlin wurde
derVorstand des Dentista e.V. - Verband der Zahnarztinnen neu
gewahlt. Dabei wurde die Prasidentin Dr. Rebecca Otto ein-
stimmig fUr weitere drei Jahre in ihrem Amt bestétigt. Ebenfalls

ohne Gegenstimmen wurde Dr. Juliane von Hoyningen-Huene
zur Vizepréasidentin gewéahlt und Gbernimmt zuklinftig den Be-
reich Standespolitik. Ihr bisheriges Amt der Vizeprasidentin

© Tim Hard

Praxis & Fortbildung wird nun von Dr. Johanna Herzog weiter-

gefiihrt, die neu in den Vorstand gewahlt wurde. Die zweite

Der neu gewahlte Vorstand des Neue im Team ist die zur Vizeprasidentin Wissenschaft gewéhlte

Dentista eV (V' I) Dr. Juliane von Hoymngem— Dr. Laura Haas. Zusammen mit der einstimmigen Wiederwahl
Huene, ZA Julia \/Qgt/ Dr. Rebecca Otto, der Zahnarztinnen Reyhaneh Kohistani und Julia Vogt in ihren
Dr. Laura Haas, ZA Reyhameh Kohistani Amtern als Schatzmeisterin bzw. Schriftfihrerin setzt Dentista
(abwegemd Dr Johanna Herzog)‘ damit gleichzeitig auf die langjéhrigen Erfahrungen und Er-

folge in seiner Vorstandsarbeit sowie eine noch-
malige Verjingung der Flhrungsriege, nachdem

zwei Vorstandsmitglieder nicht mehr kandidiert
+Wir sind der Verband der Zukunft und das spiegelt hatten.

sich jetzt auch an unserer Spitze mit angestellten und

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

. . . . . Weitere Infos auf www.dentista.de.
niedergelassenen Kolleginnen wider. Bei Dentista

wissen wir, wovon wir sprechen, denn wir leben

es jeden Tag in unserem Praxisalltag.”
(Dr. Rebecca Otto)

Enjoy the summer —
smarter mit teemer

Thomas Kruse

Mit teemer, der ersten cloudbasierten Praxissoftware
fir Zahnarzte, arbeiten Anwender flexibel und orts-
unabhangig - ob in der Praxis, im Homeoffice oder an
mehreren Standorten. Dank intuitiver Oberflache und
cleveren Funktionen wie digitaler Patientenkartei, App-
basierter Dokumentenverwaltung und mobiler Signatur-
freigabe wird der Praxisalltag deutlich einfacher. Datensicher-
heit auf hochstem Niveau und eine einfache Bedienung machen

teemer zur idealen Losung - egal ob Anwender neu griinden, die Soft- Jetzt SU mme r*Sa‘ e SiCh ern

ware wechseln oder ein groBeres Team flhren.

- Wechseln Sie bis zum 31.8.2025 zu
ARZ.dent GmbH

Starten Sie teemer und erhalten Sie;
teemer.de vorbereitet in den
Herbst - mit smarter v 1.000EUR Rabatt auf die Finmalkosten
Praxisorganisation,
die wirklich ent- /" Einen Gutschein fiir eine Apple Watch
lastet. Series 10 im Wert von 400 EUR

Summer-Sale-Aktion.
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Save the Date:

C— MANI-Marken-Launch-

mit der EyeSpecial

Dentalkamera. Party im September

MANI MEDICAL GERMANY bietet ab sofort neben dem
Private-Label-Geschéaft hochwertige Produkte unter der
eigenen Marke fir die zahnarztliche Versorgung an.

Zum offiziellen Marken-Launch der drei Produktlinien
BONDING, KOMPOSIT und WHITENING ladt das Unter-
nehmen am 18.September ins hessische Rosbach vor
der Hohe ein! Teilnehmende kénnen sich auf spannende
Vortrage von hochkardtigen Gasten freuen!

Quelle/Foto: MANI MEDICAL GERMANY

SHOFU-Urgestein
Ingo Scholten sagt
Tschiss

Nach tber drei Jahrzehnten bei SHOFU DENTAL ver-
abschiedet sich ZTM Ingo Scholten in den wohlver-

dienten Ruhestand. Dabei hat er das Unternehmen
wie kaum ein anderer gepragt - mit Fachwissen, Lei-
denschaft und Innovationskraft. Sein Engagement hat
SHOFU Deutschland maBgeblich vorangebracht und
auch beim japanischen Mutterkonzern bleibenden Ein-

und seien Sie dabei!

druck hinterlassen.

Seit 1991 war der engagierte Zahntechnikermeisterin
Ratingen tatig und entwickelte sich vom Produkt- e 18.Septembel'findet die
management Uber das Marketing bis hin zur Weiter- MANI-Marken-Launch-Party in Rosbach

bildung fur Laborprodukte kontinuierlich weiter. Mit vor der Héhe statt. Teilnehmende kérln.en sich
auf spannende Vortrége von hochkarétigen

dem wachsenden Produktportfolio wuchs auch sein .
Gasten freuen!

Verantwortungsbereich. Seit 2020 war er zusdtzlich

fur das Produkt- und Projektmanagement der Klinik- Sie mochten dabei sein?
Einfach eine E-Mail senden an:

produkte und das Marketing aller zahntechnischen und T

zahnmedizinischen Produkte verantwortlich.
Scholten war bei der Entwicklung und Markteinfihrung
zahlreicher bedeutender Produkte stets ganz vorne mit
dabei: SOLIDEX, CERAMAGE, CERAMAGE UP, die
VINTAGE-Linie, CAD/CAM-Materialien und nicht zu
vergessen die EyeSpecial Dentalkamera. Sein tiefes
Materialverstandnis verdankte er auch der engen Zu-
sammenarbeit mit den Entwicklungsteams in Japan.

Quelle/Foto: SHOFU DENTAL GmbH

=1 5=

Infos zum

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

Unternehmen

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2025 73



DENTALWELT

70 JAHRE

FVDZ:

@© Siora Photo - unsplash.com

1955(2025
HAPPY
B'DAY!

74 7WP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2025

»WII sind ein
langfristiger und
verlasslicher Partner
auf Augenhohe*

Ein Beitrag von Christin Hiller

[ INTERVIEW] Der Freie Verband Deutscher Zahn-
arzte (FVDZ) feiert seinen 70. Geburtstag. Seit 1955
vertritt er unabhdngig und ungebremst die Interessen
von Zahndrztinnen und Zahnadrzten — fur eine selbst-
bestimmte zahnarztliche Berufsausibung zum Wohle
der Patienten. Der Bundesvorsitzende Dr. Christian Ottl
wirft einen Blick zurtick, in die Gegenwart und in

die Zukunft.

Herr Ottl, herzlichen Gliickwunsch zum 70. Geburtstag des

Verbandes! Wie hat 1955 alles begonnen? Warum brauchte es

den Verband damals?

Der FVDZ ist zunéchst als Notgemeinschaft deutscher Zahnarzte entstan-
den. Griindungsvater war Dr. Wolfgang Mzyk, ein niederbayerischer Zahnarzt.
Er hat den Verband 1955 mit ein paar Kollegen in Bingen am Rhein ins Leben
gerufen, um allen Zahnérzten eine Kassenzulassung zu erméglichen. Damals
hatten sich ndmlich die Krankenkassen Zahnarzte ausgesucht, mit denen
sie zusammenarbeiten wollten. Wer nicht ausgewahlt wurde, erhielt keine
Zulassung. Und das wollten Mzyk und seine Mitstreiter nicht akzeptieren.
Verstandlich. Der Griindungsvater hat sich unerschrocken mit den Kassen
und der Politik angelegt. Er galt als politisches Enfant terrible.
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Wie ging es dann weiter? Wofiir hat sich der
Verband seit der Griindung stark gemacht?

Der Freie Verband ist vom Erkampfer der Kassenzulas-
sung zum Verteidiger der vertragszahnarztlichen Freiheit
geworden. Der FVDZ tritt fur die freie Berufsausiibung
und Therapiefreiheit ein und hat immer versucht, den
Zahnarzten so viele Freiheiten wie moglich zu verschaf-

fen, damit sie frei von politischer Gangelei praktizieren
kénnen.

Nach dem Kampf um die Zulassungen wurde in den
1970er-Jahren der Zahnersatz in den Leistungskatalog

N‘eqe_Schwerpunkt
der Verbandsa

der gesetzlichen Krankenversicherung (GKV) aufge-

nommen. Damals hatten die Kassen viel Geld zur Ver-

figung, bis in den 1990er-Jahren die Budgetierung ein-
gefthrt wurde. 1998 kam es zu einer weiteren Heraus-
forderung: Plotzlich war Zahnersatz nicht mehr Teil
des Leistungskatalogs, sondern musste rein privat be-
zahlt werden. Davon ist der Gesetzgeber aber bereits

drej Lisakov - unsplash.com

Junge angestellte Zahnarztinnen
und Zahnarzte stehen oft an einem ganz an-

deren Punkt in ihrer Lebensplanung als niedergelas-

1999 wieder abgeriickt. Danach wurde das System der
Festzuschusse eingefihrt. Der FVDZ hat auch fur die

bessere Honorierung von Alternativen zum Amalgam

gekampft und erreicht, dass sich Patienten gegen Auf- sene dltere Kollegen - besonders, wenn es um die
preis zum Beispiel auch Keramikfiillungen einsetzen Vereinbarkeit von Familie und Beruf geht. Flexiblere
lassen kénnen, ohne den Sachleistungsanspruch zu Strukturen und weniger unternehmerische Verant-
verlieren. Der Verband hat dafiir gesorgt, dass es bei wortung stehen dabei hidufig im Mittelpunkt ihrer
Flllungen neben einer wirtschaftlichen einfachen Ver- Planung. Damit miissen wir uns als Berufsverband
sorgung auch abgestufte bessere Versorgungen gibt. auseinandersetzen und Wege fiir die Kolleginnen
Zudem hat der FVDZ erreicht, dass 2007 die Zulas- und Kollegen aufzeigen. Denn die Berufswelt hat
sungssperren gefallen sind. Bei der Altersgrenze von sich verdndert. Darauf haben wir mit unseren Fort-
68 Jahren fur Kassenzahnérzte hat der FVDZ sich da- bildungsseminaren und Kongressen reagiert und

fir eingesetzt, dass sie aufgehoben wird - mit Erfolg. entsprechende Themen in die Programme mit
Seit 2009 kdnnen niedergelassene Zahnarztinnen und aufgenommen.

Zahnérzte so lange arbeiten, wie sie méchten und dazu
in der Lage sind. (Dr. Christian Ottl)

Was unterscheidet den FVDZ von den Kérperschaften?
Durch die groBe Gemeinschaft hat der Verband Schlagkraft. Die
Zahl der Mitglieder ist in den 1990er-Jahren bis auf 30.000 ange-
wachsen. Heute hat der Verband rund 16.000 Mitglieder, darunter

sind auch immer mehr angestellte Zahnarztinnen und Zahnarzte.

Nicht zu vergessen unsere zahlreichen studentischen Mitglieder.

Dadurch, dass wir eine groBe Gruppe von Mitgliedern unterschied- ,
lichen Alters und unterschiedlicher Lebenssituationen aus dem |
gesamten Bundesgebiet haben, ist unsere Stimme vielschichtig
und daher bedeutsam. Hinzu kommt, dass der Verband komplett
unabhangig ist. Alle Amtstrager arbeiten ehrenamtlich. Der FVDZ

© FVDZ

ist von Zahnarzten flr Zahnarzte.

Dr. Christian Ottl ist seit 14 Jahren im Bundesvorstand
des FVD/Z, seit 2023 ist er Bundesvorsitzender des
Verbandes.

ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2025 75




... dass die neue Bundesregierung
den GOZ-Punktwert endlich an die allgemeine wirt-
Wir schaftliche Entwicklung anpasst, damit die Patienten
nicht vom medizinischen Fortschritt abgehdangt wer-
erwarten den. Die neue Bundesregierung sollte keine weiteren

) Leistungen in den Katalog der GKV aufnehmen und
alle Budgets abschaffen. Uberdenken sollte eine neue
Bundesregierung vor allem auch die im Koalitions-
vertrag angekiindigte Sanktionierungspolitik hin-
sichtlich der ePA - diese halten wir in keiner Hinsicht
fir hilfreich. Wir fordern, dass es weiterhin keine Zu-
lassungsbeschriankungen gibt und, dass fiir gesetzlich
und privat Versicherte Therapiefreiheit gilt. Besonders
wichtig ist der Abbau von Biirokratie. Mein gréBter
Wunsch ist es, dass das im Koalitionsvertrag ange-
kiindigte Biirokratieentlastungsgesetz endlich
Realitat wird. Ich halte es durchaus fiir

mdglich, dass das passiert.

(Dr. Christian Ottl)

Stichwort zahndérztlicher Versorgungsmangel!
Welche Lésungsvorschlédge hat der FVDZ?
Die Infrastruktur auf dem Land fehlt, zum Beispiel Kin-

© Philip Oroni - unsplash.com

derbetreuung, Schulen, der Ausbau digitaler Infrastruk-
tur, Apotheken, Einkaufsmaglichkeiten oder Arztpraxen
und auch kulturelle Veranstaltungen. Dadurch ist es fir

Was tut der FVDZ, um Nachwuchs fiir die Niederlassung Zahndrzte nicht attraktiv genug, sich in landlichen Re-
zu gewinnen? gionen niederzulassen. Haufig fehlen auch die Arbeits-
Der FVDZ versteht sich als berufspolitische Interessenvertretung maoglichkeiten fur die Partnerin oder den Partner, die
aller Zahnarztinnen und Zahnarzte, und wir wollen langfristiger Part- ja ebenfalls in den landlichen Strukturen nicht zwangs-
ner auf Augenhéhe sein. Jungen Kolleginnen und Kollegen im An- laufig gegeben sind. Der Staat sollte fiir eine bessere
gestelltenverhéltnis, also auf dem Weg in die Selbststandigkeit, Infrastruktur auf dem Land sorgen, wir kdnnen ihm nicht
bietet der FVDZ als zentrales Element der Verbandsarbeit gezielt alles abnehmen.
Hilfestellung bei der Niederlassung. Dazu gehort unser erfolgreiches Ein weiteres groBes Problem ist der Personalmangel:
Existenzgrinderprogramm, das bis heute rund 850 Zahnmedizine- Fir die Praxisinhaber ist es schwer, qualifiziertes Per-
rinnen und Zahnmediziner durchlaufen haben. Es ist passend zu- sonal zu finden. Sie leiden auBerdem unter Uberbor-
geschnitten und bietet Angestellten und Examinanten fundierte dender Birokratie, Honorarstillstand seit 37 Jahren und

Unterstltzung bei der Griindung und auf dem Weg in die geringen Freiheitsgraden in der gesetzlichen Kranken-
Selbststandigkeit. Zudem untersttitzen wir mit Rechts- und versicherung.
Steuerberatung sowie der direkten Beratung durch erfah-
rene Kolleginnen und Kollegen. Sehr hilfreich ist auch das Und noch ein Blick in die Zukunft: Was méchte der
Praxishandbuch, das es seit 30Jahren gibt und das ich FVDZ in den ndchsten 70 Jahren erreichen?
selbst auch nutze. Auch an Zahnarztestammtischen unter- Wir arbeiten daran, dass wir auch kinftig ein starker
stUtzen wir bei Praxisgriindung und Praxisfihrung. Wei- Verband mit starker Stimme sind. Heute haben wir
terhin sind wir mit den Universitaten vernetzt, um Exami- einen pragmatischen Stil. Ich mdchte niemandem ein
nanten den Weg in die Niederlassung schmackhaft zu machen. Wolkenkuckucksheim versprechen. Meine Vision ist
Wir nehmen ihre Sorgen und Note ernst. Ich persdnlich bin der es, dass wir die Versorgung aufrechterhalten, aber mit
Meinung, dass Work-Life-Balance und Familienplanung in der verbesserten Rahmenbedingungen.
Niederlassung sowieso viel besser gelingen als im Angestellten- Darlber hinaus wiinsche ich mir, dass der Freie Ver-
verhaltnis. band ein Ort zum Wohlfiihlen bleibt. Hier gibt es Un-

terstltzung, wo notig, und Austausch mit Kollegen,
wie und wo gewlinscht. B

(=] 0w
|
[=

-r"i Infos zum Verband Weitere Infos zum Verband auf www.fvdz.de.
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DENTALINNOVATION
IM BIG APPLE

Sechs Tage, 16 CEM-Punkte und unvergessliche Erlebnisse beim
Greater Dental Meeting — verbinden Sie Praxiswissen mit dem
pulsierenden Leben der Metropole, die niemals schléft.

Save the Date: 25.11.2025 -02.12.2025
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New York ist der Nabel der Welt: ein Schmelztiegel aus Kunst,
Architektur und Innovation. Erleben Sie vom 25. November bis
2. Dezember 2025 eine inspirierende Stddtereise, die Fachfort-
bildung und Lifestyle perfekt kombiniert. Mit dem Besuch des
Greater Dental Meeting erhalten Sie Einblicke in die neuesten
Behandlungsmethoden, digitale Workflows und Trends der
Zahnmedizin - alles an einem Ort, direkt im Herzen Manhat-

tans.

Profitieren Sie von Fachvortrdgen renommierter Experten,
praxisnahen Workshops und einem interaktiven Austausch mit
Kollegen. Highlights sind etwa der Vortrag , Digitaler Workflow
in der Implantologie” sowie praxisorientierte Sessions zur Digi-

talisierung von Einversténdniserklérung und Anamnesebogen.

i

Die Reise wird komplett organisiert von der Mehrwert GmbH:
inklusive Linienflug mit Singapore Airlines ab Frankfurt, aller
Flughafengebiihren sowie Transfers und finf Ubernachtungen
im trendigen 4-Sterne-Hotel M Social Times Square — direkt
am Times Square gelegen. Tagliches Frishstick sorgt fir einen
energiereichen Start in den Tag, der Abend bleibt oft zur freien
Verfigung oder fir optionale Aktivitéten.

Zwischen den Kongresstagen erwarten Sie beeindruckende
Sightseeing-Erlebnisse: eine Stadtrundfahrt, eine Walking Tour
durch Manhattan und optionale Highlights wie ein Helikopter-
rundflug, Broadway-Musical oder ein Abend im legendéren
Steakhouse Gallaghers. So verbinden Sie die fachliche Fortbil-
dung mit den unvergleichlichen Eindriicken der Metropole, die

niemals schlaft.

2.195 €

pro Person im DZ, zzgl. 299 € Fortbildungsgebihr

Diese Fortbildungsreise kann — abgesehen von den privat veranlass-
ten Ausgaben - als Betriebsausgabe geltend gemacht werden.

‘ CEM-Fortbildungspunkte
gemd& DGZMK / BZAK

Inklusivleistungen

—> Linienflug mit Singapore Airlines von Frankfurt nach
New York (JFK) und zuriick in der Economy-Class.

- 2 Gepéickstiicke & 23 KG auf den Langstrecken.

—> Samtliche Flughafensteuern, Lande- und Sicherheits-
gebihren.

—> Transfers Flughafen—Hotel-Flughafen,
bei Flug ab Frankfurt

—> 5 Ubernachtungen im Doppelzimmer Hotel:
M-Social Times Square 4****

- 5 x Frishstiick
—> Fortbildungszertifikat mit 16 Fortbildungspunkten

Bei Fragen setzen Sie sich gerne direkt mit
Horst Weber in Verbindung: weber@mehrwert.ag

(=] o]

Weitere Informationen
und Anmeldung unter
mehrwert.ag/ny

Diese Fortbildungsreise wird organisiert und durchgefiihrt von

MEHRWERT GMBH

FUR ARZTE UND KLINIKEN

Mehrwert Beratung GmbH
Beratung fiir Arzte und Kliniken
Siebenhduser 7a - 47906 Kempen
www.mehrwert.ag

unterstiitzt durch CO reCG pitql

Medizinisches Abrechnungszentrum
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Die DIAO-Familie

wachst

1. Beschichtung

Wie unterscheiden sich DIAO- von herkémmlichen
Diamantinstrumenten?

Mit DIAO prasentiert Komet Dental eine neue Generation von
Diamantinstrumenten, die durch technische Prazision und funk-
tionales Design Uberzeugt. Das Besondere: Keramikperlen wer-
den gezielt in die Diamantbeschichtung integriert, wodurch ein
groBerer Abstand zwischen den einzelnen Diamanten entsteht.
So treten die Diamantspitzen praziser hervor, was die Schneid-
leistung deutlich verbessert. Diese spezifische Kombination von
Diamantkorn und Keramikperlen erfordert héchste Kompetenz
in der Galvanik - und stellt eine echte Innovation in der Ober-
flachenbeschichtung dar. Die daraus resultierende Fusion von
Diamant und Keramik erzeugt eine auBergewdhnliche Kraftkon-
zentration, die fur eine nie dagewesene Scharfe und Standzeit
sorgt. Gleichzeitig bleibt DIAO leicht, geschmeidig und prazise
in der Fihrung - ideal fur kontrolliertes Arbeiten im Praxisalltag.

2. Indikationen

In welchen Indikationsbereichen findet DIAO Anwendung?
Das DIAO-Portfolio von Komet Dental umfasst bereits eine Viel-
zahl an Instrumenten fir die Kavitdten- und Kronenpraparation
in unterschiedlichen Figuren und GréBen. Das bestehende Sor-
timent wird unter anderem durch eine GréBenerweiterung der
Instrumente KP6879.314.018 und 6881.314.018 erganzt - beide
sind ab sofort auch in GréBe 018 verflgbar. Darlber hinaus er-
weitert Komet Dental das Portfolio um eine neue Figur, den
KP6909.314.040 - ein Rad mit abgerundeter Kante, welches
sich besonders fir den okklusalen Abtrag eignet.

Was leistet DIAO konkret bei der Kronenprédparation?

Bei der Kronenpraparation bedeutet DIAO weniger Druck und
gleichzeitig mehr Scharfe - also eine bessere Kontrolle Giber das
Instrument. Dies ist besonders beim Anlegen eines Kronen-
randes entscheidend. Der muss fir die digitale oder herkémm-
liche Abdrucknahme perfekt, sauber und fein sein. Nur so ldsst
sich der Langzeiterfolg zum Beispiel bei einer Keramikkrone er-
zielen.
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KP6370

Torpedo KP6878

3. Standzeit

Was bedeutet die Diamant-Keramikperlen-
Kombination fiir die Haltbarkeit der Instrumente?

Bei allen Diamantinstrumenten nutzen sich im Laufe der
Zeit die Spitzen ab, sie werden runder und platter. Liegen
viele Diamanten nun dicht nebeneinander, wird dadurch
irgendwann eher eine Auflageflache geschaffen, statt dass
die Diamantkdrner in die Substanz eindringen und sie ab-
tragen kdnnten. Wie bei allen Diamantinstrumenten tritt
auch bei DIAO mit der Zeit ein gewisser Verschleil auf.
Durch die gezielte Konzentration des Anpressdrucks auf die
Diamantspitzen wird dieser jedoch effektiv kompensiert -
so bleibt die Schneidleistung langer erhalten und der Ma-
terialabtrag konstant. Intensive Messungen haben ergeben,
dass DIAO-Instrumente im Vergleich zum Durchschnitt
marktlblicher Instrumente 34 Prozent mehr Standzeit auf-
weisen.

4. Identifikation und Reinigung

Hat die duale Belegung auch Auswirkungen auf

die Reinigung?

Zwar kénnen die integrierten Keramikkugeln das Anhaften
von Schleifstaub nicht vollstandig verhindern, dennoch hat
sich gezeigt, dass DIAO-Instrumente im Ultraschallbad
deutlich besser zu reinigen sind. Der Grund liegt in der be-
sonderen Beschaffenheit der Oberflache: Runde Keramik-
perlen und ein gréBerer Abstand zwischen den Diamanten
reduzieren Ablagerungen spirbar. Das Aufbereitungspro-
zedere bleibt unverdndert, wird jedoch in der Praxis etwas
erleichtert. Fir schnelle Wiedererkennung sorgt die un-
verwechselbare Farbe in edlem Roségold. Dies macht
DIAO-Instrumente auf den ersten Blick erkennbar - auch
nach wiederholtem Einsatz. So lassen sich die Instrumente
schnell und eindeutig identifizieren, was die Zuordnung im
Arbeitsablauf deutlich erleichtert.

www,.kometdental.de
[=] 55! [=]
i,

E 1 « Infos zum Unternehmen
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Modernes LED-Zahnaufhellungs-
system fur zu Hause

SDI Limited prasentiert POLA LIGHT: ein fortschrittliches Zahnaufhellungs-
system, das die preisgekronte Aufhellungsformel von POLA mit einem LED-
Mundstlick kombiniert, welches die Aufhellung beschleunigt. Das POLA LIGHT
System wird mit POLA DAY 6 % Wasserstoffperoxid-Gel geliefert. POLA LIGHT
ist einfach und komfortabel mit einer Behandlungsdauer von nur 20 Minuten
pro Tag zu Hause anzuwenden. Die Gele wirken schnell und

tfernen dank

ihrer Zusammensetzung Langzeitverfarbungen in nur finf Ta : h;ra
hohen Viskositdt und dem neutralen pH-Wert sorgen die Ge
héchsten Patientenkomfort bei einem Zahnaufhellungssyste
Hause. Die einzigartige Mischung schonender Zusatzstoffe und ds

Wasseranteil verringern Empfindlichkeiten.

U W © ivana-cajir

g y

E DO LA SDI Germany GmbH

s LICHT Tel.: +49 2203 9255-0 S

il i www.sdi.com.de Unternehmen E

LoF

; I
I POLALICHT

ADVANCED TOOTH WHITENING SYSTEM

Q Ich bendtige weitere Informationen
zu POLA LIGHT.

Bitte kontaktieren Sie mich:
Das POLA LED-Mundstiick deckt beide Zahn-

bégen ab und hat eine UniversalgréBe, es ist
keine Praxisbehandlung und keine individuelle
Schiene notwendig - zeitsparend fir Patient
und Zahnarzt in hochwertig gestalteter Verpa-
ckung. Ein POLA LIGHT Kit enthélt: 1 x POLA
LED-Mundstlck, 4 x3g POLA DAY-Zahn-
aufhellungsspritzen, 1x USB-Ladekabel und
1x Anleitung mit Zahnfarbschema.

Die POLA-Produktpalette zur Zahnaufhellung
wurde bereits bei Millionen von Patienten welt-

PRAXISSTEMPEL

weit erfolgreich eingesetzt. SDI engagiert sich

nachhaltig fur bessere Lésungen zur Zahn- YOUR

aufhellung, die sicher, einfach und wirkungs- Fax: +49 2203 9255-200 oder SDl SMILE.

voll sind. Die POLA-Zahnaufheller sind eine E-Mail: Beate.Hoehe@sdi.com.au \?I%TDN
australische Innovation und bei jedem Den-

taldepot erhaltlich.
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Fur lang anhaltende Linderung
bei Schmerzempfindlichkeit

Die Beschwerden der Dentinhypersensibilitat kdnnen Betroffene massiv in ihrer
Lebensqualitat beeintrachtigen. Die neue Sensodyne Clinical Repair mit NovaMin
wurde speziell dafir entwickelt, Schmerzempfindlichkeit durch Dentinreparatur zu

lindern und freiliegende Zahnbereiche zu schitzen.

NovaMin ist ein in Zahnpasta hierzulande neuartiger Inhaltsstoff. Beim Zahneputzen
wird es aktiviert und bindet selektiv an freiliegendes Dentin. Dort entlasst es Kalzium-
und Phosphationen, die auf dem Dentin und innerhalb der freiliegenden Dentin-
kandlchen zu einer schiitzenden zahnschmelzdhnlichen Schicht kristallisieren und

HALEON

@

ZAHNARZTE
EMPFEHLEN SENSODYNE
BEGINNT
EMPFINDLICHE
ZAHNE IN

MIN® ZU
REPARIEREN

SENSODYNE

verhindern, dass schmerzausldsende Reize bis zum Zahnnerv gelangen. Ab der ers-

ten Anwendung wird so eine widerstandsfdhige Schutzschicht aufgebaut, die mit
jedem Zdhneputzen weiter gestarkt wird. Diese ist in Labortests bis zu 76 Prozent
harter als nattrliches Dentin und halt Angriffen durch verschiedene Nahrungssauren
stand.’ Die lang anhaltende Linderung der Schmerzempfindlichkeit bei zweimal tag-

licher Anwendung von Sensodyne Clinical Repair wurde klinisch bestatigt.*

Haleon Germany GmbH
www.haleonhaelthpartner.com/de-de

Smarte KI fur mehr Effizienz
im Praxisalltag

AnyGuard-Dental ~

Q

Vielseitig
einsetzbar:

Abrechnung  Administration  AnyGuard  Dokumentation  Investitioren

Gualititsmanagement

aM

(S Abrech i GOZ @

(S AnyGuard DeepThink () ANYGUARD
(G AnyGusrd-Dental () ANTGUARD
G e it

(e i @ PRA

G ons-Asistnt ©

(5 Finanzanalyst (O

4+ Eigenen Assistenten erstellen

O Temporire Unterhaltung

TR IR BT 18 e e L

+ @/#%0Q

AnyGuard-Dental bin-
delt zahlreiche praxis-
erprobte Kl-Assistenten
auf einer Plattform.

dber

lysiera sinen Arztbericht

rachsorge und Veriaufskontrollen

Aufklarung, Dokumentation, Kommunikation - viele
Prozesse im Praxisalltag sind zeitintensiv und
wiederkehrend. Genau hier setzt AnyGuard-
Dental an: Die datenschutzkonforme ChatGPT-
Losung unterstltzt Praxisteams dabei, in-
dividuelle Aufklarungstexte zu erstellen,
Patientengesprache zu transkribieren, Ver-
haltensempfehlungen zu formulieren oder
die Dokumentation effizient und nachvoll-
ziehbar zu gestalten - verstandlich, schnell
und DSGVO-konform. Auch Praxiswebsite,
Newsletter oder Social Media lassen sich per
Kl effizient bespielen. Ob Qualitdtsmanagement,
Abrechnung oder Patientenkommunikation - die
Einsatzfelder sind vielfaltig. Mit nur wenigen Stich-
worten generieren Teams ihre eigenen Kl-Assisten-
ten - ganz ohne technisches Vorwissen.
So wird AnyGuard-Dental zum praxisnahen All-
rounder, der die Blrokratie reduziert, Zeit spart und
den Fokus aufs Wesentliche lenkt: die Patienten-
versorgung.

Mehr Infos auf www.anyguard.dental.
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Solutioneers AG
www.solutioneers.ag

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.



PROBE
GEFALLIG?

Unter Tel.: +49 711 570177336
bietet Zantomed eine Demo-
KI-Rezeptionsassistenz fur

Zahnarztpraxen.

© Zantomed GmbH

Website, Telefonanlage etc.) eingebunden. Sie
kennt die spezifischen Herausforderungen des
zahnarztlichen Alltags. Ob Aufklarung zu verschie-
denen Behandlungsarten, Erlauterung von Son-
derfragen oder die Weitergabe von dringlichen
Aufgaben an das Team - die Kl reagiert in Echt-
zeit. Sie handelt situationsgerecht und stets auf
dem neuesten Informationsstand. Und das rund
um die Uhr - wenn gewtinscht.

Praxen profitieren dabei doppelt: Wahrend das
Team deutlich entlastet wird, steigt gleichzeitig
die Servicequalitat fur Patienten. Keine Werbung
lauft mehr ins Leere, kein Anruf geht mehr ver-
loren, keine Frage bleibt unbeantwortet. Die
digitale Assistenz ermdglicht eine neue Form

der Effizienzsteigerung. Sie nimmt dem be-
stehenden Praxispersonal nur die leidigen

und immer wiederkehrenden Aufgaben ab.

So kann sich das Team auf das Wesentliche
konzentrieren - die eigentliche Arbeit am
Patienten. In puncto Sprachverstandnis,
Prazision, Schnelligkeit und umfassende
Aufgabenerledigung ist diese KI herkdmm-

lichen Modellen Uberlegen. Dies umfasst
automatische Termineintrage, E-Mail-Erstel-

lung oder Bestdtigung per SMS-Dienst.

Zantomed GmbH
Tel.: +49 203 607998-0
www.zantomed.de

*Die Beitrdage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

PRODUKTE
ANBIETERINFORMATION*

Neue KI-Rezeptionsassistenz

Zantomed setzt mit der neuen Kl-Rezeptionsassistenz fur Zahnarzt-
praxen einen Meilenstein in der digitalen Organisation zahnarztlicher
Praxen. Diese innovative Sprachassistenz wurde speziell flir den Einsatz
am zahnarztlichen Empfang konzipiert. Sie adressiert eine der groBten
Herausforderungen moderner Zahnarztpraxen: die standige telefonische
Erreichbarkeit, ohne das Personal zu Gberlasten.

Die Kl-Sprachassistenz Gbernimmt zuverldssig eingehende Anrufe. Sie
beantwortet Patientenanfragen empathisch und effizient und kann Ter-
mine sowie anfallende Aufgaben intelligent koordinieren. Dabei bleibt
die personliche Note fiir lhre Patienten erhalten. Die kiinstliche Intelli-
genz ist auf jede einzelne Praxis individuell konfiguriert. Somit kénnen
Praxisschwerpunkte, Abldufe, Terminzusagen und Kommunikationsstile
perfekt abgebildet werden.

Was den Unterschied macht: Diese Kl-Rezeptionsassistenz ist keine
Standardlésung von der Stange. Sie wird individuell fur jede Praxis nach
ihren Wiinschen und Vorgaben designt. Zudem wird sie Gber Schnitt-
stellen nahtlos in die bestehenden Systeme (PVS, Buchungssysteme,

Hohe Datenschutzkonformitat: Dic [ Osung

hostet samtliche Sprachverarbeitungen auf deutschen
(oder EU-) Servern mit zertifizierten Sicherheitsproto-

kollen und bietet somit hochste Effizienz wie
Vertrauenswurdigkeit.

ANZEIGE

#mithydroxylapatit

SPEIKO MTA Zement
mit Hydroxylapatit:

- Endodontischer Reparatur-
zement

- WiederverschlieBbar, mit SPEIKO MTA Zement
Liiffel dosierbar und RO

dadurch so 6konomisch =
ver hellgrau
Powder light-grey

- Aus Reinstchemikalien Eess st

- Biologisch vertréglich,
schwermetallfrei

- Hervorragende
Abdichtung
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»,Daily Driver®: Neue innovative

2-in-1-Prophylaxeeinheit

NSK prasentiert Varios Combi Pro2, eine innovative 2-in-1-
Prophylaxeeinheit, die Funktionalitat und Benutzerfreundlich-
keit auf ein neues Niveau hebt. Nach intensiver Forschung
und Entwicklung wurde das Geréat auf der IDS 2025 vorgestellt.
Es Uberzeugt nicht nur durch seine fortschrittliche Funktio-
nalitat, sondern auch durch eine einfache Bedienung und
héchste Anpassungsféahigkeit an individuelle Behandlungs-
formen und Patientenbedirfnisse.

Das innovative Gerat kombiniert auf komfortable Weise die
Funktionen der supra- und subgingivalen Pulverstrahlbehand-
lung sowie des Ultraschallscalings und bietet damit alle
Moglichkeiten fir eine umfassende Prophylaxe- und Paro-
dontalbehandlung. Den Anforderungen an eine exzellente
Benutzerfreundlichkeit kommt NSK mit zahlreichen inno-
vativen Funktionen und Eigenschaften nach.

Wahrend die bewahrte AuBenfiihrung des Pulverstroms fort-
gefihrt wird, wurden zahlreiche neue Features integriert.
Erstmals in dieser Produktkategorie kommt ein Scaler-Hand-
stlck aus Titan mit LED-Beleuchtung zum Einsatz, das durch

PRODUKTE
ANBIETERINFORMATION*

Jetzt
Aktionspaket
sichern.

Hier gibts mehr Infos

zum Varios Combi Pro2.

seine herausragende Lebensdauer und exzellente Haptik Uber-
zeugt. Auf der Pulverseite steht eine neue Jet-Duse fur fein-
kornige Pulver zur Verfliigung, die auch bei der Supra-Anwen-
dung hochste Effizienz bietet. Die multifunktionale, kabellose
FuBsteuerung, das ausgekliigelte Entkeimungssystem sowie
erwarmbares Wasser, sind nur einige von vielen neuen Featu-

Bis 31.8.2025.

res, die den Arbeitsalltag erleichtern.
Varios Combi Pro2 ist als ,Daily Driver” konzipiert und gewahr-
leistet durch seine einfache Wartung einen reibungslosen und

NSK Europe GmbH
Tel.: +49 6196 77606-0
www.nsk-europe.de

effizienten Arbeitsablauf. Optional steht das formschéne iCart

E%|E
Infos zum
Unternehmen E

Prophy 2 zur Verfigung, das auf Wunsch mit einem Wasser-
versorgungssystem ausgestattet werden kann.

Fluoridrechner zur
Patientenaufklarung 2

&N

Zahlreiche wissenschaftliche Daten belegen, dass Fluorid in der Karies- l 9|
B/

Hier geht es zum Fluoridrechner
von CP GABA und DGPZM.

pravention unverzichtbar ist. Patientengerecht vermittelt, konnen diese
Daten Fehlinformationen und Bedenken entgegenwirken. Hierbei kann

der von CP GABA und der Deutschen Gesellschaft fir Praventivzahn-
medizin (DGPZM) entwickelte Fluoridrechner unterstiitzen. Fluoride
starken die Widerstandsfahigkeit der Zéhne, indem sie die Reminerali-
sierung verbessern. Zudem bilden sie eine calciumfluoridreiche Schutz-
schicht auf der Zahnoberflache, die die Zahne vor Saureangriffen und Karies

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

schitzt. Fluoride konnen auBerdem den Stoffwechsel von Bakterien hemmen,
sodass weniger Sauren produziert werden. Bisher gibt es keine alternativen
Wirkstoffe, die diesen Effekt unter kariogenen Bedingungen zeigen. Auch

bei fluoridfreien Hydroxylapatit-Produkten ist die Evidenz fir die Wirk-
samkeit bisher nicht hinreichend belegt.

CP GABA GmbH
Tel.: +49 40 7319-0125
www.cpgabaprofessional.de

1GanB C, Giese-Kraft K, Jung K, Kerzel P. Fluorid - oder doch besser

84 7WP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2025 Hydroxylapatit? Prophylaxe Impuls 27 6-15; 2023.
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Kl-gestuitzte Rontgenanalyse fur effizientere Diagnostik

Align Technology gab im Marz dieses Jahres die Markt-
einfUhrung von Align X-ray Insights in den Landern der
Europdischen Union und im Vereinigten Kénigreich
bekannt. Align X-ray Insights ist eine neue software-
basierte (computer-aided detection/CADe) computer-
gestutzte Befundungslésung, die kiinstliche Intelligenz
(KI) zur automatischen Analyse von 2D-Réntgenbil-
dern nutzt. Als Teil der Align™ Digital Platform wurde
die Software Align X-ray Insights entwickelt, um Arzte
bei der Diagnose von Zahn- und Mundgesundheits-
zustdnden zu unterstltzen, Analysen zu standardisie-
ren, Workflows zu rationalisieren und die Patienten-
bindung zu verbessern. Nach der Bestatigung der Di-
agnose konnen Arzte den detaillierten Bericht von Align
X-ray Insights, die automatische Erstellung von Zahn-
diagrammen und farbige Uberlagerungen von Ront-

genanomalien zur Patientenaufklarung und Behand-
lungsplanung nutzen.

L
Weitere Infos auf www.alignxrayinsights.com. Align Technology GmbH E E
Tel.: 0800 2524990

Infos zum
www.invisalign.de/provider Unternehmen E

Die smarte Alternative zu Amalgam

+~Amalgamalternative” oder ,Kassenvariante” ist ein hoher Anspruch. Wird er erftllt? Viele Produkte werden als
Amalgamalternative oder Kassenvariante beworben, halten aber bei Festigkeit, Randschluss und Aushartungstiefe
dem Vergleich nicht stand. Stela ist gezielt als mégliche Amalgamalternative formuliert, mit dem Vorteil natdrlicher
Asthetik in Kavitaten ohne mechanische Retention. Stela ist in einer Universalfarbe erhéltlich, die dank ihres Chama-
leon-Effekts mit der angrenzenden Zahnsubstanz harmoniert. Als selbsthartendes Bulk-Fill-Komposit verfiigt Stela
Uber eine unbegrenzte Aushéartungstiefe mit hoher Konversionsrate, ganz ohne Lichthartung. Dies vermeidet Un-
wagbarkeiten bei der Polymerisation und sorgt miihelos fiir belastbare Restaurationen. Stela bietet eine rationali-
sierte 2-Schritt-Technik - Primer und Komposit -, die ohne separaten Einsatz von Atzmittel und Adhasiv jederzeit

BLALK FILL FLOWABLE SELF CURE RESTORATIVE

klinische Sicherheit liefert. Stela Primer und Stela Paste ermoglichen in Kombination einen spaltfreien Haftverbund

mit gemindertem Polymerisationsstress. Stela hartet von den Kavitatenwanden her, und nicht von der freien Ober-

flache, sodass ein stabiler, spaltfreier Verbund entsteht. Stela hat beachtliche mechanische Eigenschaften. Mit einer

hohen Druckfestigkeit von 333 MPa, einer sehr hohen Biegefestigkeit von 143 MPa und einer exzellenten Réntgen-

opazitdt von 308 Prozent Al ist Stela das ultimative Fillungsmaterial fir den Seitenzahnbereich und der

ideale Amalgamersatz. Das Stela Restaurationssystem enthélt das Monomer MDP fiir hohe Haftfestig-

keit an Dentin und Schmelz und liefert so langlebigere Fillungen. Stela ist in Kapseln

und Spritzen erhéltlich. Seine Universalfarbe erlaubt dank Chamaéleon-Effekt ausge-

\\ zeichnete dsthetische Resultate. Die Formulierung enthélt Fluorid, Kalzium und Stron-
tium und ist zudem BPA- und HEMA-frei.

Infos zum

Unternehmen
Uberzeugt SDI Germany GmbH [=]3 E
durch Festigkeit, Tel.: +49 2203 9255-0
Randschluss und www.sdi.com.au (=]
Aushartungs-

tiefe. ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2025 85
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gelee elmex 4

1 luoridgel jetzt mit

Crloelee e
e Pfirsich-Minz-Geschmack o

CPGABA hat das etablierte Fluoridgel an zeitgemaBe Bedrfnisse der Pa-
tienten angepasst. Mit dem neuen Pfirsich-Minz-Geschmack soll die Adha-

renz erhdht werden, um frihzeitiger Karieserkrankung entgegenzuwirken.
e Vom sechsten bis zum 18. Lebensjahr ist elmex® gelée im Rahmen der Individual-
Remineralisaion der Iniiallaries prophylaxe von den gesetzlichen Krankenkassen zu 100 Prozent erstattungsfahig* elmex®
und Behandlung
iiberempfindlicher Zahnhalse

gelée mit 12.500 ppm Fluorid aus Natrium- und Aminfluorid ist fiir die Anwendung zu Hause
bei Kindern ab sechs Jahren geeignet. Die Intensivfluoridierung leistet einen wichtigen Bei-
trag zur Kariespravention. Sie bietet zusatzlich zur zweimal taglichen Zahnputzroutine einen
Extraschutz fir junge Zahne, die besonders anfallig fir Karies sind. elmex® gelée bildet ini-
tiale Karieslasionen durch Remineralisierung zurtick.! Darlber hinaus stérkt es den Zahn-

CP GABA GmbH
Tel.: +49 40 7319-0125
www.cpgabaprofessional.de

Literatur und
Pflichttext E

Arsenfreies Devitalisations-
mittel fur wirksame und
sichere Anwendung

TOXAVIT, das erste arsenfreie Devitalisationsmittel der
Welt, prasentiert sich jetzt im neuen Design und bleibt ein
unverzichtbarer Helfer fir Zahnarzte. Es hat seine Wirksamkeit
immer wieder bewiesen und erweist sich insbesondere bei Not-
fall- und Schmerzpatienten als ,die letzte Rettung”, wenn herkémme-

liche Betdaubungs- und Behandlungsmethoden versagen und eine Vital-
exstirpation unmaglich ist.

TOXAVIT bietet eine schnelle und wirksame Lésung, um Patienten von
Schmerzen zu befreien, bevor die Devitalisierung der Pulpa einsetzt. Seine
bewdhrte Rezeptur ermdglicht eine gezielte und sichere Anwendung. Dank
der zahen, kompakten und homogenen Konsistenz sowie der dunkelgrauen
Farbgebung ist das Mittel gut applizier- und einfach entnehmbar. Die innova-
tive Zusammensetzung devitalisiert die Pulpa nicht nur zuverlassig, sondern
schaltet dank Lidocain und Eugenol auch Schmerzen direkt aus! Dies macht
TOXAVIT zur bevorzugten Wahl bei der Behandlung anspruchsvoller Not-
fallpatienten, wenn andere Optionen scheitern. TOXAVIT punktet nicht nur
durch seine Wirksamkeit, sondern auch durch seine Sicherheit. Die kontrol-
lierte Anwendung und einfache Handhabung gewahrleisten, dass Zahnarzte
die bestmogliche Versorgung ihrer Patienten sicherstellen kdnnen. Dabei
spielt die Nachsorge eine wichtige Rolle, um den Behandlungserfolg zu ge-
wahrleisten. Die Dentalpaste von lege artis Pharma bleibt ein unverzichtbarer

lege artis Pharma GmbH + Co. KG
Tel.: +49 7157 5645-0 - www.legeartis.de

.
E 1 »  Pflichttext

schmelz und reduziert das Risiko neuer Kariesldsionen.??

*Zahnarzte sollten dazu
sIndividualprophylaxe nach §22 SGB V"

auf dem Kassenrezept notieren.

& lege artis

Infos zum
Unternehmen

TOXAVIT %

i A
Dentalpaste Iil'L I i)

@

Dentale Amwendung, Tempori®",
Devitalisation. 1 g Pasf”“"‘;
Metacresol (Ph.Eur), Eugamt

NACH PEN RE (AU - inder aubewanien. AR
PER KUNST ol e
e lege artis Pharma Gmbl +*

Bestandteil moderner zahnmedizinischer Notfall-
behandlungen. Esist ein Symbol fiir Innovation und
Patientensicherheit, der Zahnarzten weltweit hilft,
selbst schwierigste Falle erfolgreich zu behandeln.
Wie viele bewédhrte Arzneimittel zeigt TOXAVIT,
dass ein langjéhriges Produkt weiterhin State of
the Art sein kann. Das ,neue” TOXAVIT ist und
bleibt ein verlassliches Mittel fir Zahnarzte, das
sowohl bei Notfallen als auch in komplexen Situ-
ationen die optimale Losung bietet.

Minze/Pfirsische: © ArtPixel-Portfolio - stock.adobe.com

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Schmerzfreie Injektionen
dank innovativer Technologie

TOP AWARD

WINNER

ANESTHESIA
DEVICE

CALAJECT™ unterstltzt den zahnarztlichen Behandlungs-
alltag in mehrfacher Hinsicht: Es bietet Patienten eine sehr

sanfte und schmerzfreie Injektion, ermdoglicht Behandlern
eine absolut entspannte Arbeitssituation und férdert so
das Vertrauen zwischen Zahnarzt und Patient. Grund hier-
fur ist das intelligente und sanfte Verabreichen von Lokal-
andsthetika. Selbst palatinale Injektionen kénnen vorge-
nommen werden, ohne dass der Patient Unbehagen oder
Schmerz empfindet. Der Griff um das Handstick verbessert
die Taktilitat und sorgt dafir, dass der Behandler wahrend

derInjektion in einer ergonomischen Haltung arbeiten kann.
Das Instrument eignet sich fur alle odontologischen Lokal-
betdubungen, da das System Programmeinstellungen so-
wohl fur die intraligamentére (PDLA) und die Infiltrations-
andsthesie als auch fur die Leitungsandsthesie hat. Es
werden Standard-Dentalkanilen und -Zylinderampullen

verwendet. Die Kontrolleinheit wird ber einen hygienischen RONVIG Dental Mfg. A/S, Danemark
Touchscreen mit einer einfachen Programmwahl gesteuert Vertrieb Deutschland: Herr Kurt Goldstein
und das Gerat lasst sich mit einem FuBschalter bedienen, Tel.: +49 171 7717937

der im Lieferumfang enthalten ist. www.ronvig.com - www.calaject.de

* Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

Professionelle Zahnaufhellung fur zu Hause

Da bei Menschen ein gelbes Lacheln eher unsexy ist,
legen Patienten heute mehr denn je Wert auf strah-
lend weiBe Zdhne. Mit den individuell hergestellten
SnowWhite Bleaching Schienen vom deutschen
Fachlabor ORTHOS und dem Opalescence™ Gel er-
fullen Sie Patienten diesen Wunsch. Das furs Home-
Bleaching entwickelte System spart Ihnen kostbare
Zeit im Praxisalltag. Nach kurzer Einweisung und Auf-
klarung fihren Patienten die Zahnaufhellung bequem
zu Hause durch - und das zu einem besonders glinsti-
gen Preis. Das Home-Bleaching mit der SnowWhite
Schiene funktioniert auch als Auffrischung nach einem
In-Office-Bleaching und ist ideal fir Angstpatienten.

Im kostenfreien Workshop

mit Opalescence™ wird Bleaching

at Home ganz einfach erklart. Buchbar

B|chingSchiene

auf: www.orthos.de/bleaching.

Das seit 1983 titige Fachlabor ORTHOS

bietet Praxen in Deutschland, Osterreich ORTHOS Fachlabor fiir Kieferorthopidie GmbH & Co. KG

und der Schweiz neben der gesamten Tel.: +49 69 719100-0 « www.orthos.de

Bandbreite kieferorthopadischer Apparatu-

ren professionelle Fachberatung, Dental-

referenten vor Ort und Fortbildungen. ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2025 87
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Fluoridlack erstmals mit 16slichem Bioglas

VOCO Profluorid Varnish + BioMin basiert

auf dem seit Jahren bekannten und be- - >
wihrten desensibilisierenden Fluoridlack h

VOCO Profluorid Varnish. Neu in der -
.+ BioMin"-Version ist nun der Zusatz des l_ et 0
|6slichen Bioglases der Firma BioMin ottworsd [ werms | Fenenia L] varnis = g
5 h rofluorid
Technologies Ltd. "‘;‘roi|uor|3$Varﬂi9 e e 5 ‘8 Varnish

Das nicht sichtbare und geschmacksneu- @
trale Bioglas wird bereits erfolgreich in an-
deren Oral Care-Produkten wie zum Bei-
spiel Zahnpasten eingesetzt. Nun wird es
jedoch erstmals in einem Fluoridlack ver-
wendet. BioMins Bioglas |8st sich im Spei-
chel, setzt Calcium- und Phosphationen
frei und unterstitzt dadurch die Remine-
ralisierung des Zahns. In Kombination mit
dem Fluorid aus dem Varnish bilden sich
auf der Zahnoberflache kristalline Struk-
turen aus, die unter anderem einen sauregeschwéachten Zahnschmelz signifikant
harten. VOCO Profluorid Varnish + BioMin bietet den Patienten somit einen doppel-
ten Schutz: Remineralisierung und Desensibilisierung. Das Material ist in den Ge-

schmacksrichtungen Minze, Kirsche, Karamell und Bubble Gum verfligbar. Infos zum Unternehmen

VOCO GmbH - Tel.: +49 4721 719-0 « www.voco.dental

Innovative Losungen fur effiziente
und schonende Versorgungen

Der internationale Dentalspezialist COLTENE prasentiert ak-
tuell sechs neue Losungen, die die zahnarztliche Behandlung

RILLANT Lum™

und die Effizienz in der Zahnarztpraxis verbessern: HySolate

) Liquid Dam bietet fortschrittlichen Zahnfleischschutz, wahrend Gel
w Kenda ShapeGuard ein Poliersystem der nachsten Generation ‘
3 L ist. Bei endodontischen Eingriffen sorgen MicroMega One Glider

und RECI Glider fur einen zuverlassigen Gleitpfad. Roeko Gelatamp
) forte und white unterstitzen eine effektive Blutstillung und BRILLIANT
Lumina ist eine sanfte, wasserstoffperoxidfreie Zahnaufhellungslésung. Die Neuheiten
unterstreichen das Engagement der COLTENE Group, klinische Ergebnisse zu verbes-
sern und moderne zahnarztliche Arbeitsablaufe zu optimieren.

COLTENE ist eines von nur zwei globalen

Unternehmen, die mit dem sogenannten E2R-

Infos zum Unternehmen Ansatz (Endodontics to Restoration) Lésungen fiir

den gesamten endodontischen Behandlungsprozess

*Die Beitrage in dieser Rubrik stammen von den Anbietern und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

Colténe/Whaledent GmbH + Co. KG bis zur vollstandigen Restauration anbieten - mit
Tel.: +497345805-0 - www.coltene.com dem Ziel, méglichst viele natiirliche Zihne zu
erhalten.

88 ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis - 7+8/2025
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Zwei MTAs fur alle Falle

SendoCem-
Indikationen SendoSeal MTA ist ein biokompatibler Wurzel-

kanalsealer auf MTA-Basis. Er hartet durch Ab-

O Reparatur vori sorption von Feuchtigkeit im Wurzelkanal aus,
Perforatioren tragt zur Bildung von Hydroxylapatit in den
Dentintubuli bei und ist formstabil. Der hohe
O Direkte und pH-Wert von 10 bis 12 hat eine antibakterielle
Indi-ekte Pulpen- Wirkung, die den Heilungsprozess fordert.
Uberkappung SendoSeal MTA ist rontgenopak, sodass die
Waurzelfullung leicht zu erkennen ist und das
O Pulpotomie Ergebnis auf der Réntgenaufnahme leicht be-
urteilt werden kann. Das Produkt wird direkt
O Wurcelspilzer- aus der Spritze applizierbar geliefert.
flllung

O Npexifkation

MTA-Zement - ohne Mischen
zu lang anhaltender Stabilitat
SendoCem MTA fir verschiedene Behandlungen der

vitalen Pulpaist ein gebrauchsfertiger, biokeramischer I

Kalziumsilikatzement. Er nimmt Feuchtigkeit aus der
Umgebung auf und hartet ohne Mischen aus. Dank
seiner Bioaktivitdt setzt er Kalziumionen frei, férdert ok

die Apatitbildung und bietet Biokompatibilitat, Dich- e g
tigkeit und antibakterielle Eigenschaften. A
SendoCem ist sofort einsatzbereit und erfordert kein < &) 2 &
Mischen, was eine schnelle und unkomplizierte An- --""I‘; pu— = s
wendung ermdoglicht. Dank der feinen Kantle lasst er i ' o

sich einfach und prazise applizieren. Er iiberzeugt durch
herausragende physikalische Eigenschaften, darunter
eine hohe Druckfestigkeit, geringe Loslichkeit sowie
Rontgenopazitdt. Zudem verfarbt er die Zdhne nicht, Fur eine ProdukLberaLumg

da er kein Wismutoxid enthalt. nehmen Sie gerne Kontakt unter
+49 5221 3455-0 oder per £-Mall

info@kaniedenta.de auf.
DIRECTA AB

Alexander Haid I:-@ ] E—_.
Tel.: +49 171 8187933 A
www.sendoline.com Unternehmen E' T
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verstandlich beziehen sich alle Texte in gleicher
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SCHNELLER. PRAZISER. SMARTER.
DER TRIOS 6 SCANNER VON 3Shape

-
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3Shape Preiswunder bei

Permadental!
Nurfr Zahnarztpraxen

Inkl. 1 kostenlosen monolithischen
Zirkonkrone auf Implantat

TRIOS 5 Mit Implantatteilen -~ egal, welches Implantatsystem

—
- .

TRIOS Core

DIE NEUE ARA:
TRIOS-Scanner zum
Bestpreis von den
Fachleuten fur
digitale Workflows

Vom Highend-Komplettanbieter

@ Q@

B Www.permadental.de/trios-bestpreis
) ; ; . . permadental.de
Mit wenigen Klicks personlichen Bestpreis fur 02822-71330

Wunsch-Scanner inkl. Implantatkrone anfordern.

permadental”

Ihr Ansprechpartner fur digitale Workflows Modern Dental Group



