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„Sprache formt Realität. Auch in der Zahnmedizin 
entscheidet das Wording darüber, ob ein Thema als 
Last oder als Chance wahrgenommen wird. Kaum 
ein Feld zeigt das deutlicher als die zahnmedizi-
nische Versorgung älterer Menschen. Der Begriff 
Alterszahnmedizin ist seit Jahren etabliert. Doch 
er trägt eine Bürde: Er klingt nach Defi zit, nach Ge-
brechlichkeit, nach Zusatzaufwand und wenig At-
traktivität. Für Patienten und Angehörige wirkt er 
stigmatisierend – niemand möchte sich selbst in 
der Schublade ‚Alter‘ wiederfi nden. Für Zahnärzte 
und ihr Team transportiert er unterschwellig: ‚Das 
ist schwierig, anstrengend, wenig lukrativ.‘ Für die 
Industrie klingt er nach Kostenstelle, nicht nach 
Marktchance. Hier setzt der Begriff ProAge-Zahn-
medizin an. Er bricht mit dem Defi zitdenken und 
schafft ein neues Narrativ: Pro statt ‚Anti‘ – nicht 
gegen das Alter, sondern für das Alter. Age nicht 
als Makel, sondern als Lebensphase mit Potenzial. 
Zahnmedizin nicht als Reparaturbetrieb, sondern 
als präventives, mobiles, digitales und interdiszipli-
näres Zukunftsfeld.“

__Dr. Michael Weiss

Das Interview mit Dr. Michael Weiss
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fi nanzielle Freiräume für 
den laufenden Betrieb.
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Nach Ihrer 
Empfehlung 
übernimmt 
parodontax.

Die parodontax-Formulierung hilft 
nachweislich, frühe Zahnfl eischprobleme 
rückgängig zu machen, indem sie Plaque 
gezielt entfernt – und das 4 x e� ektiver als 
eine Zahnpasta ohne Natriumbicarbonat.*
Mit geschmacksverbessernder Technologie.

* Im Vergleich zu einer herkömmlichen Zahnpasta (ohne Natriumbicarbonat), nach einer professionellen Zahnreinigung und bei 
zweimal täglichem Zähneputzen. ** Gemäß einer im Jahr 2024 durchgeführten Studie mit 300 Zahnärzt:innen in Deutschland, 
gefragt nach Markenempfehlungen für Zahnpasten im Bereich Zahn� eischprobleme.  P
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Empfehlen Sie die Nr. 1-Marke**
und helfen Sie, mit parodontax Zahn� eisch Active Repair
die Zahn� eischgesundheit Ihrer Patient:innen zu fördern.

Jetzt registrieren 
und kostenlose 
Produktmuster 

anfordern.


