
ZWP Zahnarzt Wirtschaft Praxis – 9/202570

P R A X I S  |  F O K U S
A N B I E T E R I N F O R M AT I O N *

* D
ie

 B
ei

tr
äg

e 
in

 d
ie

se
r R

ub
rik

 s
ta

m
m

en
 v

on
 d

en
 A

nb
ie

te
rn

 u
nd

 s
pi

eg
el

n 
ni

ch
t d

ie
 M

ei
nu

ng
 d

er
 R

ed
ak

tio
n 

w
id

er
.

Exklusive Einblicke
und Schulungen für 
Praxisteams

Das traditionsreiche Familienunternehmen SPEIKO setzt seit 
über 120 Jahren Maßstäbe in der Dentalbranche. Mit 98 Pro -
zent der Produkte, die in eigener Produktion in Bielefeld her-
gestellt werden, verfügt SPEIKO über ein umfassendes Fach-
wissen, das es nun aktiv an Praxisinhaber und deren Teams 
weitergeben möchte.
Um Einblicke in die hochqualitative Produktion zu gewähren, 
lädt SPEIKO alle Interessierten zu einer exklusiven Betriebs-
besichtigung ein. Die Teilnehmer erleben hautnah, wie die 
 Produkte entstehen und profitieren vom Know-how der Ex-
perten.
Darüber hinaus bietet SPEIKO praxisnahe Schulungen direkt in 
den Praxen sowie in den firmeneigenen Schulungsräumen an. 
Die Themen reichen von Endodontie über konservative Zahn-
medizin bis hin zu Prophylaxe. Die Spezialisten zeigen Interes-
sierten die Anwendung der Endo-Produkte, geben wertvolle 
Tipps zum Anmischen von Zementen und vermitteln profes-
sionelle Techniken für die Prophylaxebehandlung.

SPEIKO – Dr. Speier GmbH
Tel.: +49 521 770107-0
www.speiko.de

Weitere Informationen sowie Terminvereinbarungen

können bei Frau Heike Schulenburg (Tel.: +49 521 770107-13,

+49 170 7236023, info@speiko.de) eingeholt werden.

Automatisiertes 
Recall-ManagementRecall-Management
für Zahnarztpraxenfür Zahnarztpraxen

Doctolib GmbH
kontakt@doctolib.de
www.info.doctolib.de

Das digitale Recall-Management von Doctolib optimiert die Das digitale Recall-Management von Doctolib optimiert die 
Patientenwiedergewinnung in Zahnarztpraxen. Das automa-Patientenwiedergewinnung in Zahnarztpraxen. Das automa-
tische System ersetzt manuelle Listenerstellung, zeitaufwen-tische System ersetzt manuelle Listenerstellung, zeitaufwen-
dige Telefonate oder Briefe. Die digitalen Recalls mit Bu-dige Telefonate oder Briefe. Die digitalen Recalls mit Bu-
chungslink motivieren Patienten zur erneuten Terminbuchung chungslink motivieren Patienten zur erneuten Terminbuchung 
und fördern die Vorsorge. 

Patienten buchen selbstständig online ihre Termine, während Patienten buchen selbstständig online ihre Termine, während 
die Praxis den Recall-Erfolg nachverfolgen kann. Für Zahn-die Praxis den Recall-Erfolg nachverfolgen kann. Für Zahn-
arztpraxen bietet das messbare Vorteile: Entlastung des Pra-arztpraxen bietet das messbare Vorteile: Entlastung des Pra-
xisteams und erhöhte Patientenzufriedenheit. Weitere Tools xisteams und erhöhte Patientenzufriedenheit. Weitere Tools 
sind die intelligente Kalenderstrukturierung für optimierte sind die intelligente Kalenderstrukturierung für optimierte 
Terminvergabe und die Warteliste, die ausgefallene Termine Terminvergabe und die Warteliste, die ausgefallene Termine 
automatisch auffüllt. Diese digitalen Lösungen unterstützen automatisch auffüllt. Diese digitalen Lösungen unterstützen 
das Praxisteam dabei, Terminauslastung zu optimieren, Effi-das Praxisteam dabei, Terminauslastung zu optimieren, Effi-
zienz zu steigern und den Arbeitsaufwand zu reduzieren. zienz zu steigern und den Arbeitsaufwand zu reduzieren. 
Mehr Infos auf info.doctolib.de/zahnarzt/.info.doctolib.de/zahnarzt/.info.doctolib.de/zahnarzt/

Infos zum Infos zum 
UnternehmenUnternehmen

Das Ziel sind Das Ziel sind 
effiziente Praxis-effiziente Praxis-
optimierung und optimierung und 
Prävention:Prävention:

•  Automatischer •  Automatischer 
Recall-Versand im Recall-Versand im 
gewünschten In-gewünschten In-
tervall – ausgelöst tervall – ausgelöst 
durch wahrgenom-durch wahrgenom-
mene Termine der mene Termine der 
von der Praxis fest-von der Praxis fest-
gelegten Termin-gelegten Termin-
arten.arten.

•  Übersicht zeigt, Übersicht zeigt, 
welche Recalls zu welche Recalls zu 
einer Buchungeiner Buchung
geführt haben.geführt haben.


